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Ein altes Wasserwerk
- in Rohrbach bei Saar-
briicken wird zur hoch-
modernen Zahnarztpra-
xis — das Ergebnis zeigt,

was mit klarer Vision

und einer engen Zusam-

menarbeit zwischen
Baupartnern und Ge-
werken moglich ist.
Dr. Alexandra Kares-

Vrincianu berichtet, wie
das Projekt gemeinsam
zum Erfolg wurde und
welche Rolle Plandent

dabei spielte.

Heller und moderner -
Empfangsbereich im"

¢ -
ehemaligen Wa‘sser;v_erk.

DR. ALEXANDRA
KARES-VRINCIANU

Frau Dr. Kares-Vrincianu, was hat Sie dazu bewegt, ein
Wasserwerk als Praxisstandort auszuwéhlen?

Nach zehn Jahren in der Praxis meines Vaters wollten wir
uns vergroBern, um Platz fur die Zukunft zu schaffen. Mit
meinem Bruder im Team war Klar, dass wir eine groBe Pra-
xis brauchten. Das Wasserwerk, in dem vorher ein Labor
ansassig war, hat uns begeistert — die l1andliche Ruhe, die
gute Anbindung und die Parkplatze waren ideal.

Der Umbau eines alten Labors klingt nach einer gro-
Ben Herausforderung. Wie haben Sie das bewiiltigt?
Das war es auch! Allein hatte ich dieses Projekt nie stem-
men kdnnen. Plandent war von Anfang an an meiner Seite
und hat uns eng begleitet, von den ersten Planen bis zur
Fertigstellung. Gemeinsam haben wir Losungen gefun-
den, wie wir das historische Gebaude funktional und as-
thetisch als Praxis umbauen konnten.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern
und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Welche Rolle spielte Plandent konkret bei der Um-
setzung?

Plandent hat nicht nur die Planung Ubernommen, son-
dern uns auch bei der Koordination mit den Gewerken
unterstutzt. Als es Verzogerungen gab, hat Plandent
das abgefangen, sodass der Umbau weiterlief. Die
enge Abstimmung war der SchlUssel, um dieses kom-
plexe Bauvorhaben zu meistern.

BEHANDLUNGS-
RAUME ™

In jedem Raum greift
das Design die Themen
Natur oder Wasser auf.

NATUR ODER
WASSER

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern
und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Praxistransformation*

Nachhaltigkeit war Ilhnen wichtig. Was wurde um-
gesetzt?

Wir wollten ein energieeffizientes Gebaude. Mit einem
Energieberater konnten wir die besten Ldsungen
finden: Warmepumpe, FuBbodenheizung und Solar-
anlagen. Die Fassade wurde mit Holz gestaltet, und die
Fenster stammen aus regionaler Produktion. Ge-
meinsam haben wir ein nachhaltiges Konzept ver-
wirklicht.

Die Behandlungs-
raume vereinen
modernste
Teechnik mit
individuellen
Natur- und
Wasserdesigns.




Praxistransformation™

Der Rontgenraum wurde
mit passgenauer Rontgen-
technik ausgestattet.

Wie fiigt sich das Design in die Praxis

ein?
Das Plandent-Team hat ein Design entwi-
ckelt, das unsere Themen — Wasser und
Natur — perfekt umsetzt. Jeder Raum er-
zahlt eine eigene Geschichte, sei es Wald
oder Wasser. Selbst das WC mit der Papa-
geientapete fugt sich harmonisch ein. Plan-
dent hat es geschafft, Asthetik und Funktiona-

litdt zu verbinden.

Fiir welche technische Ausstattung haben Sie
sich entschieden?

Wir haben uns fur Behandlungseinheiten von Plan-
meca und KaVo entschieden, da wir in den Plan-
dent Showrooms die Moglichkeit hatten, verschie-
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HLIgZEUQtFEI”EyS dene Gerate vorab zu testen. Dadurch konnten wir
!oen‘ekt far den Einsaltz sicherstellen, dass die Ausstattung optimal auf die
in Ihrer Zahnarztpraxis! Anforderungen unseres Teams und die Bedirfnisse

unserer Patienten abgestimmt ist. Viele Patienten
schatzen den besonderen Komfort der Stuhle, de-
ren Polster an ein Bett erinnern. Auch im Bereich der
Rontgentechnik wurden passgenaue Losungen in-
tegriert.

Wie wurde die Praxis von lhrem Team und den
Patienten aufgenommen?

Das Feedback ist durchweg positiv. Mein Team ar-
beitet sehr gerne hier und die Patienten fuhlen
sich wohl. Die Praxis zeigt, dass ein historisches
Gebaude und moderne Zahnmedizin wunderbar
zusammenpassen.

Was raten Sie Kollegen bei der Planung einer
neuen Praxis?

Einen Partner wie Plandent an der Seite zu haben,
macht den Unterschied. Die enge Zusammenarbeit,
die Erfahrung im Bau von Praxen und die techni-
sche Expertise sind entscheidend. AuBerdem:
Das Team fruhzeitig einbinden und alle Details pla-
nen — das zahlt sich aus.

Bilder: © Gandalf Hammerbacher

Weitere Infos zu Plandent auf:

www.plandent.de

www.trolley-dolly.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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