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Spatel für den ästhetischen Einsatz

Besondere Merkmale

Verteilt Komposit wie ein Pinsel
Kerbe zum Nachbilden der Schneidekante

Besonders geeignet für enge Zahnzwischenräume
Besitzt keine klebrige Ober�äche 

Scharfe Kante für präzise Entfernung von Kompositüberschüssen
Entfernt Kompositüberschüsse in einem Zug

Entwickelt in Zusammenarbeit mit Dr. Martin von Sontagh

ANZEIGE

Wenn Räume Geschichten erzählen könnten, dann 
würden sie bei der Häubi AG von fast hundert 
Jahren Leidenschaft für Handwerk, Präzision und 
Design berichten. Was 1927 in Lyss (BE) als kleine 
Schreinerei begann, ist heute ein Unternehmen, 
das Zahnarztpraxen, Labore und Kliniken nicht nur 
ausstattet, sondern ihnen Charakter verleiht. 

Im September 2025 schlägt Häubi ein neues 
Kapitel auf. In Kemptthal, eingebettet ins kreative 
Umfeld des «The Valley», entsteht ein Standort, 
der mehr ist als nur eine Niederlassung: ein Treff-
punkt, ein Inspirationsort, ein Showroom, in dem 
Dentaltechnik nicht hinter Glas präsentiert wird, 
sondern in ihrer ganzen Funktionalität erlebbar ist. 
Die Lage zwischen Zürich und Winterthur macht 

den neuen Ort leicht erreichbar – doch wer einmal 
da war, wird vor allem wegen der Ideen wieder-
kommen. 

Vom leeren Raum zur gelebten Vision
Ob Empfangsbereich mit Wohlfühlcharakter, 

Labor mit durchdachten Arbeitswegen oder Sterilisa-
tionsraum, der höchste Hygienestandards erfüllt – 
Häubi versteht es, Technik und Design so zu ver-
binden, dass ein Ort nicht nur funktioniert, sondern 
inspiriert. Von der ersten Skizze bis zur Installation 
modernster Behandlungseinheiten begleitet das 
Team seine Kunden persönlich – mit dem sicheren 
Gespür dafür, wie Räume zu perfekten Arbeits-
umgebungen werden. 

Der Schlüssel dazu? Zuhören. In engem Aus-
tausch mit Zahnärzten, Dentalhygienikern und 
Praxisteams entstehen Konzepte, die sich dem All-
tag anpassen – nicht umgekehrt. 

Showroom wie eine kleine Messe – 
nur persönlicher 

Das Herzstück des neuen Standorts ist ein über 
160 Quadratmeter grosser Showroom, der Dental-
technik aus dem Katalog befreit. Hier kann man 
sehen, fühlen, ausprobieren. Behandlungseinheiten 
wie die Belmont Clesta II oder Belmont Eurus laden 
zum Probesitzen ein. Dentsply Sirona Axano zeigt, 
wie vernetzte Praxisabläufe aussehen. Mit CEREC/
Primescan erlebt man digitale Präzision in Echtzeit, 

während die Dürr Dental 3D-Bildgebung das Un-
sichtbare sichtbar macht. Und wer wissen will, wie 
moderne Sedierung Ängste nimmt, � ndet bei Baldus 
Lachgassedierung die Antwort. 

Der Raum ist so gestaltet, dass Technik und 
Design Hand in Hand wirken – inspirierend für jene, 
die eine Praxis neu denken oder modernisieren 
wollen. 

Handwerk, das nicht jeder hat! 
Ein besonderes Highlight zeigt sich im indivi-

duell geplanten Sterilisationsbereich – gefertigt in 
der hauseigenen Schreinerei der Häubi AG. Die 
passgenaue Ausstattung, kombiniert mit leistungs-
starken MELAG-Geräten, macht deutlich: Hier wird 
jedes Detail bedacht, damit Prozesse reibungslos 
und sicher ablaufen. 

Ein Ort zum Lernen, Vernetzen, 
Weiterdenken

Neben dem Showroom wartet ein moderner 
Schulungsraum auf künftige Gäste. Ob Produkt-
präsentation, Seminar oder Weiterbildung – hier 
entsteht ein Forum für Austausch und Wissens-
transfer, das die Dentalbranche enger zusammen-
bringt. 

Häubi AG
Tel.: +41 32 555 30 00
info@haeubi.ch
www.haeubi.ch

Ein Ort, an dem Dentaltechnik zum Erlebnis wird
Häubi AG eröffnet im «The Valley» in Kemptthal. 
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