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INTERVIEW // Die Fahnen vor der Dirr Dental Unternehmenszentrale in Bietigheim-Bissingen leuchten in die-
sem Jahrin der Farbe Gelb und stehen damit ganzlich im Zeichen des Jubildums von Orotol plus. Ein Produkter-
folg, der sich aktuell zum 60. Mal jéhrt und dessen Wurzeln in einem kleinen schwabischen Badezimmer liegen.
Die infotage FACHDENTAL Messe in Stuttgart nutzte Lutz V. Hiller (Vorstand OEMUS MEDIA AG), um den Praxis-
liebling mit gelber Kappe mit Geschaftsfihrer Martin Dirrstein sowie Hans Schneider (Sales Director Central Eu-
rope) genauer unter die Lupe zu nehmen und das aktuelle Geschéaftsjahr Revue passieren zu lassen.

JUNSERE HISTORIE IST BIS HEUTE GEPRAGT VON
BAHNBRECHENDEN ENTWICKLUNGEN —
EINE DAVON IST OROTOL"

Zunachst einmal herzlichen Gliickwunsch
zu diesem beeindruckenden Produktjubi-
ldum, das mit vielen Aktionen in den zu-
riickliegenden Monaten ausgeschmiickt
wurde. Wieist die bisherige Resonanz von
Anwendern und Handlern auf den run-
den Geburtstag?

Martin Ddrrstein: Das 60-jahrige Jubi-
[dum von Orotol ist fir uns nicht nur ein
historischer Meilenstein, sondern auch
ein emotionaler Moment der Wertschat-
zung gegenlber unseren Anwendern

und Handelspartnern. Die Resonanz auf
unsere Jubildumsaktionen ist durchweg
positiv.

Orotol ist das Original — wie Tempo bei
Taschentlchern ist Orotol das Synonym
der Absauganlagendesinfektion. Anwen-
der und Fachhandler schitzen die lange
Tradition und die konstant hohe Qualitat
des Produkts. Besonders freut uns, wie
engagiert unser Fachhandel mitfeiert —
mit kreativen Aktionen und attraktiven

Jubildumsangeboten. Dieses gemein-

same Feiern unterstreicht die starke Part-
nerschaft und die Bedeutung von Orotol
plus im Praxisalltag.

Gibt es einen personlichen Orotol-Mo-
ment, der lhnen nachhaltig in Erinne-
rung geblieben ist?

Martin Durrstein: Wir hatten in diesem
Jahr zahlreiche tolle Momente wie bei-
spielsweise unsere Jubildumsfeier auf
der IDS im Marz. Die gesamte Messefla-
che erstrahlte in Gelb — passend zum 60.

Martin Durrstein (rechts im Bild) im Gesprach mit Lutz V. Hiller (links). Den stetigen Drang nach Fortschritt und Innovation sieht Durrstein als Erfolgs-

indikator fur Meilensteine wie das 60. Produktjubildum von Orotol plus.
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* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



LOROTOL PLUS IST DAS ORIGINAL - WIE TEMPO BEI TASGHENTUCHERN IST
OROTOL DAS SYNONYM DFR ABSAUGANLAGENDESINFEKTION. ANWENDER UND
FACHHANDLER SGCHATZEN DIE LANGE TRADITION UND DIE KONSTANT HOHF
QUALITAT DES PRODUKTS.” = MARTIN DURRSTEIN

Geburtstag von Orotol. Die Stimmung
war grofSartig: Handler, Praxisteams und
das Durr Dental Team haben gemein-
sam gefeiert, gelacht und Erinnerungen
geteilt. Es war mehr als nur ein Messe-
auftritt — es war ein echtes Gemein-
schaftserlebnis. Es freut mich hier auch
besonders, dass wir dies Uber das ganze
Jahr so beibehalten konnten - sowohl in
Deutschland als auch in den internatio-
nalen Mérkten.

Was ist rund um Orotol fiir die letzten
Monate in 2025 noch geplant?

Hans Schneider: Wir setzen unsere Jubi-
ldumskampagne mit voller Energie fort —
aktuell unter dem Motto ,Yellow Weeks’,
begleitet von vielfdltigen Aktionen in
Zusammenarbeit mit unseren Partnern
des dentalen Fachhandels.

Auch unser Praxis-Gewinnspiel lduft wei-
ter: Quartalsweise haben drei Zahnarzt-
praxen die Chance, ein individuell gestal-
tetes Team-Event im Wert von bis zu 600
Euro zu gewinnen. Damit mochten wir
Praxisteams eine kleine Auszeit vom All-
tag ermaoglichen und gleichzeitig den
Teamgeist starken — denn genau wie Oro-
tol plus und die Sauganlage nur gemein-
sam ihre volle Wirkung entfalten, funktio-
niert auch der Praxisalltag nur mit gutem
Zusammenspiel. Das mochten wir mit un-
serer Kampagne sichtbar machen und
wertschatzen.

Wie ist Durr Dental im Segment Praxis-
hygiene/Systemhygiene aktuell aufge-
stellt?

Hans Schneider: Als Innovationsflhrer
im Bereich dentaler Medizintechnik baut
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Durr Dental seine Position im Segment
Systemhygiene konsequent aus. Mit einem
ganzheitlichen Ansatz, der Technologie,
Nachhaltigkeit und Anwenderfreund-
lichkeit vereint, bieten wir Lésungen, die
weit Uber die klassischen Hygienestan-
dards hinausgehen. Als einziger Anbie-
ter, der eigene Saugmaschinen mit der
perfekt darauf abgestimmten Desinfek-
tion und Reinigung mit Orotol plus und
MD 555 cleaner anbietet, mochten wir
Praxisprozesse sicherer, effizienter und
zukunftsfahig machen und bieten dafur
die Kombination aus leistungsstarken
Reinigungs- und Desinfektionsmitteln,
intelligenten Dosiersystemen und einem
passenden Schulungskonzept. Letzteres
wird von unseren Medizinproduktebera-
terinnen vor Ort an die Praxisgegeben-
heiten angepasst, um Arbeitsabldufe zu
erleichtern und individuelle Fragestel-
lungen zu kldren.

Ihr Unternehmen bietet weitere starke
Produkte in den Bereichen Bildgebung,
Druckluft, Absaugung, Zahnerhaltung
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Hans Schneider sprach im Interview tber den kontinuierlichen Systemgedanken hinter Dirr Dental

und die Fokusprodukte im aktuellen Geschéftsjahr.

und Software. Bitte geben Sie uns einen
aktuellen Uberblick.

Hans Schneider: Durr Dental prasentiert
sich 2025, u.a. auf der IDS, als fuhrender
Anbieter intelligenter Systemlésungen fur
Zahnarztpraxen und Kliniken.

Mit der neuen Generation digitaler Ront-
gengerdte wie dem VistaPano S 2.0 und
VistaPano S Ceph 2.0 setzt Dirr Dental
Mal3stébe in der extraoralen Diagnostik. Die
Gerdte bieten herausragende Bildqualitat,
intuitive Bedienung und ein innovatives
Ambient Light fUr entspannte Patienten-
atmosphare. Fur intraorale Anwendungen
Uberzeugt die VistaScan-Familie mit Spei-
cherfolienscannern wie dem Mini View 2.0,
die durch Touchdisplays und hochste Bild-
auflésung punkten. Erganzt wird das Port-
folio durch unsere starke Software VistaSoft.
Die VistaSoft Suite unterstitzt Zahnarztpra-
xen mit Kl-gestitzten Funktionen, Gerdte-
monitoring und Cloud-Integration. Auch im
Bereich Druckluft und Absaugung bieten
wir umfassende Systemldsungen fir Praxen
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und Kliniken jeder Grof3e an. Auch hier
spielt die Vernetzung eine immer wichti-
gere Rolle, die wir mit der Software VistaSoft
Monitor wegweisend ausbauen. Hiermit
lassen sich Kompressoren oder Sauganla-
gen zentral Uberwachen und steuern — fr
mehr Effizienz und Sicherheit im Praxis-
alltag.

Im August wurden Sie durch die ,Wirt-
schaftsWoche” als #1 Innovations-Cham-
pion 2025 ausgezeichnet. Welche Werte
aus der Firmenhistorie sind fiir Sie wegbe-
reitend fir einen solchen Erfolg?

Martin Drrstein: Seit fast 85 Jahren ist In-
novation Teil unserer DNA. Unsere Ge-
schichte ist gepragt von bahnbrechenden
Entwicklungen: Als Erfinder der dentalen
Absaugung und der passenden Desinfek-
tion mit Orotol steht Durr Dental seit jeher
fUr hochste Hygienestandards in der Zahn-
arztpraxis. Diesen Innovationsgeist fiihren
wir konsequent fort — mit modernen digita-
len Bildgebungslésungen und Kl-gestiitz-

ten Softwareplattformen wie VistaSoft.
Diese technologische Pionierarbeit ist kein
Zufall, sondern Ausdruck einer Unterneh-
menskultur, die Innovation aktiv fordert.
Durr Dental investiert kontinuierlich in For-
schung und Entwicklung, setzt auf nach-
haltige Technologien und verfolgt eine
klare digitale Strategie. Die Auszeichnung
als #1 Innovations-Champion 2025 basiert
auf einer umfassenden Analyse von Uber
4,000 mittelstandischen Unternehmen in
Deutschland und wurdigt insbesondere
die Innovationsstarke, den Markterfolg
und die strategische Weitsicht.

Wie begegnen Sie aktuellen Herausforde-
rungen wie der Digitalisierung, dem
Thema Nachhaltigkeit bzw. Ressourcen-
management, sozialer Verantwortung
oder veranderten Kundenanspriichen?
Martin Dirrstein: Die Anforderungen der
Kunden verandern sich rasant. Durr Dental
begegnet diesem Wandel mit einem klaren
Fokus auf Nutzerfreundlichkeit, Servicequa-
litét und Innovationskraft. Auch Nachhaltig-
keit ist bei uns kein Schlagwort, sondern ge-
lebte Praxis. Als Familienunternehmen in
dritter Generation ist sich Durr Dental seiner
Verantwortung flr kommende Generatio-
nen bewusst. Die Produkte sind langlebig,
reparierbar und energieeffizient wie be-
spielweise die Tyscor-Saugsysteme mit
einem Energieeinsparpotenzial von bis zu
75 Prozent. Zudem ist soziale Verantwor-
tung fir uns kein Zusatz, sondern Teil unse-
res Selbstverstandnisses. Ein zentrales Ele-
ment ist hier die langjéhrige Unterstitzung
von Mercy Ships eV, einem der grof3ten pri-
vaten Hospitalschiffe der Welt.

Was dirfen Zahnarztpraxen zukiinftig
von Ihnen erwarten?

Martin Dirrstein: Wir sind dankbar fur
unsere innovativen Erfolge, aber unser
Fokus gilt der Zukunft. Unsere Mission ist
es, die Zahnmedizin durch intelligente
Technologien sicherer, effizienter und
nachhaltiger zu gestalten — heute und in
Zukunft.

Vielen Dank fiir diese Einblicke und alles
Gute fur die Zukunft!

DURR DENTAL SE
Tel.: +49 7142 705-0
info@duerrdental.com
ww.duerrdental.com

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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