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Es muss nicht immer

teurer sein

Die Berufshaftpflichtversicherung ist flir Zahnarztinnen und Zahnarzte unverzichtbar. Sie sichert die berufliche Tatigkeit
gegen Schadensersatzanspriche ab. Wahrend der Versicherungsschutz existenziell ist, ricken aktuell auch die Kosten

der Policen in den Fokus.

Zahlreiche Versicherer haben angekiindigt, die Beitrdge anzu-
passen — ein Umstand, der mit der sogenannten Treuhdnder-
klausel nach §8 AHB zusammenhangt. Diese Klausel ermdglicht
es Versicherungsunternehmen, die Beitrdge zur Haftpflichtver-
sicherung einseitig zu erhohen, wenn sich die Schadensaufwen-
dungen deutlich erhohen. Gerade in der Berufshaftpflicht fur
Heilberufe war in den vergangenen Jahren eine Zunahme der
Schadenshdhen zu beobachten.

Beitragssteigerung berechtigt zum Wechsel

In der Praxis bedeutet das, dass Zahnarzte mit steigenden Pra-
mien rechnen mussen. Was haufig tbersehen wird: Eine Beitrags-
anpassung hat fir Versicherte ein Sonderktindigungsrecht zur
Folge. Es besteht keine Verpflichtung, die hohere Pramie still-
schweigend hinzunehmen, sondern der Vertrag kann — unabhan-
gig von der reguldren Laufzeit — gekindigt und zu einem gtins-
tigeren oder leistungsstarkeren Angebot gewechselt werden.

Sonderkonditionen nutzen

Unter diesen Vorzeichen sind Sonderkonditionen fur den Berufs-
stand besonders interessant. Die eazf Consult GmbH hat seit Jah-
ren Rahmenvertrage etabliert, die speziell auf die Bedurfnisse
von Zahnarzten in Bayern zugeschnitten sind. Diese Vertrage
bieten im Marktvergleich nicht nur ein attraktives Beitragsniveau,
sondern auch umfassende Service- und Leistungsmerkmale,
die im Schadenfall entscheidend sein kénnen.

e Zlugige Schadensbearbeitung: Schaden werden von erfahre-
nen Sachbearbeitern schnell aufgenommen und bearbeitet,
sodass keine lange Unsicherheit besteht.

e Unterstlitzung durch Spezialisten: In medizinisch komplexen
Haftungsféllen stehen fachkundige Gutachter zur Seite.

e Sollte es zu rechtlichen Auseinandersetzungen kommen, ist
eine kompetente juristische Unterstiitzung gewahrleistet — ein
Punkt, der bei langwierigen Prozessen von hohem Wert ist.

¢ Die Berater der eazf Consult sind gut erreichbar und bieten
personliche Unterstiitzung — sei es telefonisch, digital oder in
einem Beratungsgesprach.

Diese Kombination sorgt dafur, dass die Berufshaftpflicht nicht
nur eine , Pflichtpolice” bleibt, sondern zu einer echten Sicher-
heitsgarantie im Praxisalltag wird. Hinzu kommt: Der Rahmen-
vertrag der eazf Consult gewdhrleistet Zahnérzten gunstigere
Konditionen als vergleichbare Standardlésungen.

Es ist daher ratsam, bestehende Versicherungen genau zu pri-
fen. Wer von seinem Sonderktndigungsrecht Gebrauch macht,
kann im Rahmenvertrag der eazf Consult nicht nur seine Pramien-
belastung deutlich verringern, sondern gleichzeitig von verbes-
serten Serviceleistungen profitieren. Viele Zahnarzte scheuen
noch immer den Wechsel, weil sie Nachteile oder blrokratische
Hurden beflirchten. Doch dieser Eindruck ist unbegriindet: Der
Wechselprozess gestaltet sich in der Praxis unkompliziert, beste-
hende Versicherungszeiten werden nahtlos anerkannt, und es
entstehen keine Licken im Versicherungsschutz. Nicht selten ist
sogar eine deutliche Verbesserung der Bedingungen maoglich.

Beitragsanpassungen im Zuge der Treuhanderklausel mussen
Sie also nicht einfach hinnehmen. Ein Wechsel in einen Rahmen-
vertrag mit exklusiven Sonderkonditionen eréffnet die Chance,
Kosten zu sparen und gleichzeitig den Versicherungsschutz auf
ein hoheres Niveau zu heben. Die eazf Consult GmbH bietet
daftr maBgeschneiderte Losungen mit verlasslichem Service,
juristischer Expertise und attraktiven Pramien.

Michael Weber
Geschaftsfihrer der eazf Consult

Bei Interesse an einer Analyse und Beratung
zur Berufshaftpflichtversicherung, einer
Uberpriifung anderer Versicherungsvertrage
oder der Betreuung lhrer Versicherungen
durch die eazf Consult kénnen Sie unter
www.zahnarzt-versichern.de eine Anfrage stellen. Nahere Aus-
kiinfte erhalten Sie bei unserem Berater Michael Weber auch
unter der Telefonnummer 089 230211-492.
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Zentrum fiir
Existenzgriinder und
i:} Praxisberatung der BLZK

[l Das Beratungskonzept des ZEP

Das ZEP bietet eine umfassende individuelle und
kostenfreie Erstberatung zu Ihren Fragen rund um
die geplante Niederlassung oder Praxisabgabe.

Planen Sie die Beratung idealerweise neun bis zwolf
Monate vor der Existenzgriindung oder Praxisabgabe
ein —in jedem Fall vor verbindlichen Entscheidungen

oder dem Abschluss von Vertrégen.

[ Kontakt

ZEP Zentrum fUr Existenzgrinder und
Praxisberatung der BLZK

Dipl.-Volkswirt Stephan Griiner
ZA Katrin Heitzmann
Michael Weber

Telefon 089 230211-412/-414 I :
Fax 089 230211-488 EI.\:
zep@blzk.de blzk.de/zep

Expertenwissen und Riistzeug
fur lhre Praxis

Das Beratungsgesprach bezieht alle relevanten
Bereiche einer erfolgreichen Praxisgriindung,
-entwicklung oder -Ubergabe mit ein:

B Betriebswirtschaftliche Fragen

B Steuerliche und rechtliche Fragen

B Wahl der Rechtsform

B Einschatzung zur Praxisbewertung

B Businessplan und Praxisfinanzierung

m Uberlegungen zum Personalkonzept

|

Umfang des erforderlichen Versicherungsschutzes
und Analyse bestehender Versicherungen

B Praxismarketing und Praxismarke

B Umsetzung von QM, Arbeitssicherheit und
Hygienemanagement (BuS-Dienst der BLZK)

B Externe Abrechnung

Unsere Servicepartner

f

Versicherungsvermittiung
und Gruppenversicherung

B Kostenfrei Uberpriifung bestehender Vertrage

B Beratung zum Versicherungsschutz

B Attraktive Gruppenversicherungsvertrage fur Praxen
B Kompetente Betreuung lhrer Versicherungen

OFE {0
T
www.vvg.de =

mweber@eazf.de [l

e PREMIUM
ABRECHNUNG
BAYERN
B Rechtssichere Abrechnung vertraglicher
und auBervertraglicher Leistungen

m Erstellung und Abrechnung von HKP
und Kostenvoranschlagen

m Individuelle Betreuung durch geschulte
Abrechnungsfachkréfte

m Kostensparende Online-Abrechnung
ohne langfristige Vertragsbindung

www.premiumabrechnung.de
info@preab.info

-

eazf
Consult

Erfolgreiche Prophylaxe — Individuelle PZR-Schulung
far Ihr Team in lhrer Praxis

Notfallsituationen in der zahnéarztlichen Praxis —
Individuelles Teamtraining in Ihrer Praxis
Business-Coaching: Chef-/Fuhrungskrafte-Coaching,
Umgang mit Stress, Einzelcoaching oder
Team-Entwicklung

Praxis-Check nach den Anforderungen der Gewerbe-
aufsicht (Hygienemanagement und Arbeitssicherheit)
Datenschutz-Check - Externer Datenschutzbeauftragter
auf lhre Praxis

Praxisdesign — Entwicklung einer Praxismarke,
Praxismarketing

TV-Wartezimmer — Multimediale Patientenkommunikation
in lhrem Wartezimmer

www.eazf-consult.de
info@eazf.de




