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Mit groRem Elan und grofer
Expertise empfangen Inhaber
Dres. Jonas (links) und Lennart
Zupanc sowie der Praxisabge-
ber Dr. Christian Mentler (Mitte)
ihre Patient/-innen in der Spe-
zialistenpraxis ,Zahnerhaltung
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Ohne Eile, dafir bedacht und mit
demrichtigen BauchgefUhl haben
die beiden BrUder Dres. Lennart
und Jonas Zupanc im Oktober

Ein Beitrag von Dr. Jonas Zupanc

Fir meinen Bruder Lennart und mich kam
sowohl eine Neugriindung als auch eine
Praxislibernahme infrage. Wichtiger als
eine schnelle Niederlassung war uns je-
doch, dass wir vollkommen hinter der
Entscheidung stehen und sich das Ge-
samtpaket richtig anfiihlt. Uber mehr als
ein Jahr besichtigten wir zahlreiche Pra-
xen und Immobilien — ohne dass sich
etwas Passendes ergab. Dann lernte ich
zufallig im Rahmen eines Qualitatszirkels
in Dortmund Dr. Christian Mentler kennen.

2025 eine Praxis Ubernommen
und bilden jetzt mit dem Vorbe-
sitzer anihrer Seite ein engagier-
tes, hochkompetentes und gene-
rationsUbergreifendes Fachtrio.

2 Inhaber,

Ruckblickend war das fur alle Beteiligten
ein grofer Gllcksfall. Zunachst war es
einfach spannend, sich mit einem Spe-
zialisten aus einer anderen Fachgesell-
schaft auszutauschen. Dabei merkten
wir schnell, dass wir nicht nur fachlich,
sondern auch menschlich auf einer Wel-
lenlange sind und die gleiche Vorstellung
von Zahnmedizin teilen. Gerade bei einer
Praxisibernahme sind diese Aspekte
aus meiner Sicht wichtiger als Stand-
ort- oder Marktanalysen.
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Da die Praxis von Dr. Mentler Uber ein eingespieltes
Team und sehr gut etablierte Strukturen verfliigte,
war fur uns schnell klar, dass wir zusammen mit Dr.
Mentler den Weg der Praxisubernahme gehen woll-
ten. Besonders reizvoll erschien uns die Moglichkeit,
in einer auf CMD und Prothetik spezialisierten Praxis
unsere zahnerhaltenden Schwerpunkte einzubringen
und das Behandlungsspektrum um die Bereiche En-
dodontie und Parodontologie zu erganzen.

Ein paar HUrden gab es natirlich...

Gab es wahrend des Ubernahmeprozesses auch He-
rausforderungen? Natlrlich! Die grofte war sicherlich
der Praxisumbau. Da die Praxis bereits wenige Mo-
nate zuvor fur drei Wochen geschlossen war, wollten
wir die erneute Schliefzeit so kurz wie mdglich hal-
ten. Nach intensiver Planung entschlossen wir uns,
den kompletten Umbau, einschlieilich neuer Behand-
lungsstuhle, einer neuen Rezeption, zwei Decken-
mikroskopen und einem DVT-Gerat, innerhalb von nur
vier Wochen umzusetzen. Angesichts des Umfangs
war das eine enorme Herausforderung und intensive
Zeit. Am Wochenende vor der Eroffnung arbeiteten
wir, unterstutzt von Freunden und Familie, noch bis
spat abends, konnten aber letztlich wie geplant am
Montag mit dem Praxisbetrieb starten.

Uberrascht hat uns dann vor allem das von Beginn
an hohe Patientenaufkommen. Naturlich haben wir
uns sehr darliber gefreut, wie gut die Ubernahme
angenommen wurde. Gleichzeitig war es keine kleine
Aufgabe, neben voll ausgelasteten Behandlungs-
tagen auch alle organisatorischen Themen zu bewal-
tigen und neue Ablaufe zu etablieren. Die Arbeits-
belastung in den ersten Wochen war entsprechend
hoch. Nicht nur fur uns, sondern auch fir das ge-
samte Praxisteam, das uns wirklich toll unterstutzt
hat. In dieser Phase wurde uns sehr deutlich, wie
wertvoll ein eingespieltes Team und gut funktionie-
rende Praxisstrukturen bei einer Ubernahme sind.

Wichtige Jahre vor der Nieder-
lassung

Obwohl ich den Schritt in die Niederlassung nicht
mehr missen mochte, hatten auch meine Jahre in
der Anstellung in einer endodontischen Uberwei-
sungspraxis in Bonn ihre Berechtigung. Sie gaben
mir die Moglichkeit, mich vollstandig auf die Behand-
lung zu konzentrieren. Das habe ich bewusst ge-
nutzt, um mich fachlich weiterzuentwickeln. Die Rah-
menbedingungen der Praxis waren daflr ideal: klare
Strukturen, ausreichend Zeit fir komplexe Behand-
lungen und eine hohe Anzahl anspruchsvoller Falle.
So konnte ich ein klar strukturiertes Behandlungs-
konzept entwickeln, welches ich nun — mit den Frei-

heiten der Selbststandigkeit — weiter verfeinern und
noch besser auf unsere Praxisablaufe zuschneiden
kann. Zudem habe ich in Bonn besonders die Uber-
weisungstatigkeit schatzen gelernt. Man ist nicht
nur im Patientenkontakt, sondern steht auch in
einem engen, vertrauensvollen Austausch mit den
Uberweisenden Kolleg/-innen. Dieser kollegiale Di-
alog und das gemeinsame Ziel einer optimalen Pa-
tientenversorgung machen fur mich den grofen Reiz
der endodontischen Uberweisungstatigkeit aus.
Genau diesen Ansatz mochte ich nun auch in unse-
rer eigenen Praxis etablieren und gezielt weiterent-
wickeln.

Neue Energie entwickeln

Dr. Christian Mentler hat als Spezialist fur Funktions-
diagnostik und -therapie Uber viele Jahre eine sehr
hohe Behandlungsqualitat in der Praxis etabliert.
Darauf kdnnen wir heute aufbauen. Unsere Idee ist
es, diese bestehenden Strukturen gezielt, um den
Bereich der modernen Zahnerhaltung zu erweitern.
Darin und in der umfangreich modernisierten Praxis-
ausstattung liegt fir uns die ,neue Energie“. Neben
der etablierten CMD-Uberweisungstatigkeit bietet
die Praxis nun auch eine Uberweisungstéatigkeit fir
Endodontie und Traumatologie an. Mein Bruder bringt
durch zwei abgeschlossene Curricula zudem eine
hohe Expertise im Bereich Parodontologie und Im-
plantologie mit. So kénnen wir sowohl Uberweisen-
den Kolleg/-innen als auch dem bestehenden Pa-
tientenstamm ein erweitertes Behandlungsspektrum
auf konstant hohem Niveau anbieten.

So siehts der Abgeber ...

,Nattirlich ist der Ubergangsprozess auch fiir
mich eine spannende Zeit! Dass ich weiterhin
in der Praxis tétig bin, ermdglicht einen allmah-
lichen Ubergang fiir unsere Patient/-innen, aber
insbesondere auch fiir unsere Mitarbeitenden.
Bei allen fachlichen und wirtschaftlichen Uber-
legungen, die bei der Ubergabe einer Praxis zu
bedenken waren, war uns dieser Aspekt ehrlich
gesagt am wichtigsten. Die Zusammenarbeit
mit den Briidern Lennart und Jonas Zupanc
bringt mir neue Einblicke in andere speziali-
sierte Bereiche der Zahnheilkunde. Persénlich
eroffnet mir die Praxistibergabe mehr Frei-
rdume in der Versorgung von Patient/-innen mit
Funktionsstérungen, mehr Zeit fiir meine Vor-
standstatigkeit in der DGFDT und vor allem
mehr Zeit fur meine Enkelkinder.“

(Dr. Christian Mentler)

Dr. Jonas Zupanc kooperiert mit der MANI MEDICAL GERMANY GmbH und nutzt die neuesten Produkte des deutschen Unternehmens im

[E¥2[E High-End-Produkte fir exzellente Versorgungen

LT

Praxisalltag. Weitere Infos zur Produktpalette von MANI und besonderen Angeboten fir Griinder/-innen gibts auf mani-germany.com/de.
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