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RESTAURATIVE ZAHNHEILKUNDE

Traditionell richtet sich der Blick der Zahnmedizin beim
Thema Befestigungszemente auf das scheinbar wichtigste
Kriterium: die Haftfestigkeit. Sie ist messbar, vergleichbar,
etabliert, und doch ist der Fokus womoglich zu kurz ge-
dacht. Denn im Spannungsfeld zwischen Materialleistung
und biologischer Vertraglichkeit stellt sich eine zentrale Frage
moderner Restaurationskonzepte: Reicht Haftung allein aus,
um langfristigen klinischen Erfolg zu sichern?”

Millaray Santana Lindblom (DDS) und Mattias Ekelund (PhD)

Mehr zum Thema gibt es im Beitrag ab Seite 30.
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M% Mit 5% NovaMin

Wirksamer Schutz vor
Schmerzempfindlichkeit
durch die innovative
Bioglas-Technologie

mit NovaMin

SENSODYNE

0l =
/" NovaMin bildet eine Schutzschicht,
die harter ist als naturliches Dentin.”?

/ FUr klinisch bestatigte, langanhaltende
Linderung ab Tag 3.7*

* GemdR einer im Jahr 2024 durchgefuhrten Studie mit 300 Zahndrzten in Deutschland, gefragt nach den Markenempfehlungen fir Zahnpasten im Bereich Schmerzempfindlichkeit.
Sensodyne umfasst die gesamte Produktfamilie. ** Bildung einer zahnschmelzahnlichen Schutzschicht tber freiliegendem Dentin in Labortests. *** bei 2x taglicher Anwendung.

HAL=ON
Haleon unterstitzt Sie im Praxisalltag! healfeartner
Profitieren Sie von unserer Wissensplattform -

von Experten fir Experten

< S
CME-
Webinare

Beratungsmaterialien Muster

zum Download anfordern!
\_ )

Neueste
klinische Daten

Kostenlose
Produkt-Muster

Referenzen:
1. Earl J et al. J Clin Dent 2011; 22(Spec Iss): 68 - 73. 2. Haleon, Data on File 2024, Report @QD-RPT-118201. 3. Creeth JE. et al. J Dent Res 2025; 104 (Spec Iss A): 0355.
© 2026 Haleon oder Lizenzgeber. Marken sind Eigentum der Haleon Unternehmensgruppe oder an diese lizenziert. Haleon Germany GmbH.
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DGLZ gerade an den
Start gegangen

Es war nur eine Frage der Zeit, bis das Schlag-

wort Longevity offiziell auch in der Zahnmedizin

verankert wird. Jetzt ist es passiert: Am 1. April

fand die Griindungsversammlung der Deutschen

Gesellschaft fiir Longevity in der Zahnmedizin e.V.
(DGLZ).in Remscheid statt. Wer die Griindung
begleitet hat, welches Konzept dahinter

steht und viele weitere Infos gibt es
auf dentgevity.de.

Quelle: DGLZ

| \W/

dentgevity

LONGEVITY STARTS HERE

Grofer Aufschrei: Gesundheits-
politik plant massive Cuts

co

sual - unsplash.com

© ImkaraV

Stimmung nachgefiihlt:

s

Zahnarzte etwas
pessimistischer

Die wirtschaftliche Stimmung im ambulanten Bereich ist
zum Jahresauftakt 2026 weiter gesunken. Das zeigt das
aktuelle Stimmungsbarometer der Stiftung Gesundheit.
Insgesamt fallt der Wert der niedergelassenen Arzte um
5,2 Punkte auf minus 26,1. Fur Zahnarzte bleibt das Bild
vergleichsweise stabil, auch wenn die Einschatzung etwas
pessimistischer ausfallt. Der Stimmungswert sinkt leicht
um 1,4 Punkte auf minus 27,5.

Damit bewegt sich die Zahnarzteschaft weiterhin im ne-
gativen Bereich, ohne den deutlichen Einbruch anderer
Fachgruppen mitzugehen. Deutlich starker betroffen sind
die Psychologischen Psychotherapeuten. Ihr Wert féllt um
mehr als 20 Punkte und erreicht den niedrigsten Stand seit
Jahren. Auch Hausérzte zeigen sich spirbar pessimistischer,
wahrend Fachérzte als einzige Gruppe leicht zulegen.

Quelle: Stiftung Gesundheit

Weitere aktue\le/—\’

Infos dazu gibt es  [@]4%,[E]
auch immer wieder

auf ZWPEMDE  [EEA

Mitte April war es so weit: Das Bundeministerium fiir Gesundheit hat den erwarteten Gesetzesentwurf zur Stabi-

Hier gehts
zum Gesetzes-

entwurf.

lisierung der Beitragssatze in der gesetzlichen Krankenversicherung (GKV-Beitragssatzstabilisierungsgesetz) vor-
gestellt. Seitdem lauft die fachliche und politische Auseinandersetzung auf Hochtouren: zahlreiche Verbande,
Kostentrdger, Leistungserbringer und Landervertretungen bewerten die Vorschlage, formulieren Proteststellung-
nahmen und argumentieren ganz klar gegen eine Gesetzesverabschiedung. Der Tenor in der Zahnéarzteschaft:

Die geplanten Einsparungen in der Zahnmedizin sowie der Fachzahnarztvorbehalt in der Kieferorthopadie gefahr-

==

Quellen: BMG, BZAK, BLZK
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Daumen runter
fiir Gesundheits-
kompetenz

81 Prozent der Erwachsenen in Deutschland
haben eine geringe Gesundheitskompetenz.

Bei Erwachsenen mit dem hdchsten Bildungs-
stand ist auch die Gesundheitskompetenz am
hochsten. Das sind die zentralen Ergebnisse einer
Auswertung von Panel-Daten, die Forschende des
Robert Koch-Instituts kirzlich veréffentlicht haben.
Die Schatzung der allgemeinen Gesundheitskom-
petenz der Bevdlkerung in Deutschland basiert auf
Da.te‘n der Jahreserhebung 2024fjes. Panels ,Gesund- GesundhEitS'
heit in Deutschland” des RKI. Fir die Analysen wur-
den Daten von 26.817 Befragten verwendet. kompetenZ
Allgemeine Gesundheitskompetenz umfasst the-

Winkelstueck-
n reparatur.de

by ADENSYS

Handillustration: © Rawpixel.com - stock.adobe.com

i

men- und kontextubergreifende Fahigkeiten, Moti-
Individuelle Kompetenz:

vation und Wissen im Umgang mit Gesundheitsin- Was weiB der Einzelne?

formationen. Geringe Gesundheitskompetenz ist mit
hoheren Versorgungsbedarfen und unginstigen Systemische Kompe-

Gesundheitsverhalten assoziiert. Die Schlussfolge- tenz: Wie einfach machen
es Krankenkassen, Arzte

R . . und Behorden den
nisse weisen auf erheblichen Handlungsbedarf zur Menschen, sich zurecht

Forderung von Gesundheitskompetenz hin. Diese zufinden?
sollte nicht primér an individuellen Fahigkeiten an- ns ru men

setzen, sondern Angebote und Strukturen sollten
so gestaltet werden, dass gesundheitskompetentes k a u t t ?
Handeln erméglicht wird.” ( J

Weitere Infos auf www.rki.de.

rung der Forschenden in ihrem Beitrag: ,Die Ergeb-

Quelle: Robert Koch-Institut | Journal of Health Ich hab’s gut!
Monitoring Ich hab Winkelstueck-reparatur.de

= Gratis Abholung

= Unverbindlicher Kostenvoranschlag
= 12 Monate Garantie

= Made in Germany

Neue Runde im
VZB-Desaster

7

Im Skandal um veruntreute Investitionen des Versorgungswerk
der Zahnarztekammer Berlin (VZB), hat das VZB Anfang April
seinen friheren Geschéftsfihrer Ralf Wohltmann auf Schadens-
ersatz in Millionenhdhe verklagt. Im VZB sind 11.000 Zahnarzte
aus Berlin, Brandenburg und Bremen pflichtversichert. lhre geleis-
teten Altersvorsorge-Einzahlungen wurden durch intransparente,
risikohohe und teilweise schrage Anlagen in héchste Verluste

o

getrieben.

Quelle: www.bloomberg.com

Hauptstrasse 41
D-87740 Buxheim
info@winkelstueck-reparatur.de
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Was ist relevant, was nicht?

DRIE] FlRAGER]T 2R oo

Prof. Dr. Eva Asselmann, Psychologin, Speakerin und

SPIEGEL-Bestsellerautorin

eins

Frau Prof. Asselmann, wir sind jeden Tag vielféltigsten

Informationen, Bildern, Reizen ausgesetzt. Was kann man hier tun,

um nicht unterzugehen?

Individuelle Strategien helfen uns, mit der rasanten technologischen Entwick-
lung umzugehen. In einer Kl-gepragten Welt wird Aufmerksamkeit zur zen-
tralen Ressource. Die entscheidende Frage ist nicht mehr, was ich weil, son-
dern worauf ich meinen Fokus richte. Viele reagieren auf Uberforderung mit
mehr Input. Das verstarkt die Unruhe. Entscheidend ist die Fahigkeit, bewusst
auszuwahlen: Was ist relevant, was lasse ich weg? Gleichzeitig braucht es
klare Rahmenbedingungen. Individuelle Strategien entstehen nicht von selbst.
Sie missen gelernt und unterstitzt werden: in Schule, Ausbildung und im
Arbeitskontext. Erst wenn beides zusammenkommt, individuelle Kompetenz
und passende Strukturen, bleiben Menschen langfristig handlungsfahig.

ZWel

Wie ldsst sich Selbstwirksamkeit auch bei wenig

Handlungsspielraum stdrken?

Selbstwirksamkeit entsteht durch konkrete Erfahrungen von Einfluss. In stark
strukturierten Arbeitskontexten fuhlen sich viele Menschen machtlos. Ent-
scheidend ist dann, den Blick auf die Bereiche zu richten, in denen Gestaltung
trotzdem maglich ist. Das beginnt im Kleinen: Prioritaten setzen, Aufgaben
abschlieBen, klare Grenzen ziehen. Solche Entscheidungen zeigen, dass das
eigene Handeln Wirkung hat. Auch das Umfeld spielt eine Rolle. Vorbilder
machen Mdglichkeiten sichtbar, unterstiitzende Rickmeldungen starken das
Vertrauen in die eigenen Fahigkeiten. Hinzu kommt der Umgang mit inne-
ren Zustanden. Wer Angst und Stress regulieren kann, geht Herausforde-
rungen eher an. Selbstwirksamkeit bedeutet nicht, alle &uBeren Bedingun-
gen zu verandern. Es geht darum, innerhalb dieser Bedingungen wirksam zu
handeln und daraus Schritt fir Schritt neue Spielraume zu entwickeln.

Das neue Buch von Eva Asselmann mochte PROF. DR, EVA ASSELMANN |—

psychologisches Wissen zu Selbstwirksamkeit, TOO MUCH
Persénlichkeitsentwicklung und mentaler TOO MUCH
Lo TOO MUCH
Gesundheit greifbar machen, sodass TOO MUCH

echte Verdnderung méglich wird.

=
Restaeller
Warum wir Kontrolle suchen —

und Kraft im Loslassen finden
div

|
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Prof. Dr. Eva Asselmann.

drei

Sie empfehlen in Ihrem neuen Buch:

.Denkt euer Leben von hinten.” Warum
sollte man das tun?

Die meisten Menschen merken erst am Ende
ihres Lebens, was wirklich wichtig war. Ein Per-
spektivwechsel ermoglicht, das Wesentliche
schon jetzt zu erkennen. Im Alltag wirkt vie-
les wichtig: E-Mails, Meetings, To-do-Listen.
Unser Gehirn priorisiert das Laute, nicht das
Bedeutsame. So verwechseln wir Aktivitat mit
Sinn. Wenn wir gedanklich ans Ende unseres
Lebens gehen, verschiebt sich der Blick. Be-
ziehungen, Erfahrungen und persénliche
Werte rlicken in den Vordergrund. Diese Per-
spektive schafft Klarheit. Sie hilft, Unwichti-
ges zu relativieren, Entscheidungen an den
eigenen Werten auszurichten und den Mut
zu haben, eigene Wiinsche und Traume nicht
langer aufzuschieben. W

© Silke Weinsheimer
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Schnell, smart
und direct gunstig 2
fir mich WA

@ Uber 80.000 Produkte: von Verbrauchs-
materialien bis zu Instrumenten zu
attraktiven Preisen

@ Kurze Lieferzeiten, glinstige Preise
@ Effiziente Bestellabwicklung
@ Zuverldssig seit 2005

Tl

Topseller zum Alle meine Schneller Rechnungen
direct-Preis Daten im Griff Versand online

20 Euro’ Aktionsbonus ontducken:
bei lhrem Einkauf (e
geschenkt!

Einfach Online-Aktions-
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GD192VAZ
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Design + Mitmachen = Marketingkick

Smartes Design, eine klare Story und das perfekte Setting, um motiviert arbeiten und Patien-

ten optimal versorgen zu kdnnen. Sie ticken alle Boxen? Dann ist der ZWP Designpreis |hre Gewin nen

Buh . L] H
ihne Sie eln Praxis-

Mitmachen, sichtbar werden, Image schirfen video im Wert

Eine erfolgreiche Teilnahme starkt das eigene Praxismarketing, sorgt fir Aufmerksamkeit und

von 5.000€

verschafft einen klaren Wettbewerbsvorteil. Denn die Gewinnerpraxis wird nicht nur als
,Deutschlands schdnste Zahnarztpraxis 2026" ausgezeichnet, sondern erhalt zuséatzlich ein
professionell produziertes Praxisvideo (auf Wunsch 360-Grad-Tour) im Wert von 5.000 EUR.
Dieses lasst sich - bisherige Gewinnerpraxen zeigen es - vielseitig einsetzen, ob auf der

Website, in den sozialen Medien oder als visuelles Highlight fiir den Praxismonitor im Ein-
gangs- oder Wartebereich.

Countdown bis 1. Juli
Fur die Bewerbung gentigt ein vollstandig ausgefilltes Formular sowie profes-

Z E | G E N S‘ E U N S sionell erstellte Praxisfotos, die vom Fotografen zur Nutzung freigegeben sind.

Einsendeschluss ist der 1. Juli 2026. Alle Informationen und die Bewerbungs-

P RAX‘ S maske finden sich auf www.designpreis.org. Bei Fragen steht zudem die Re-

| H R E : daktion jederzeit per E-Mail unter zwp-redaktion@oemus-media.de zur Verfu-
gung. Machen Sie mit!

Das sagt die Gewinnerpraxis 2021

www.designpreis.org

,Wir haben uns wirklich sehr Giber den Preis gefreut, denn
wie auch bei anderen Neupraxen, steckte viel Mut, Engage-
ment, Investition und Vision in meiner Neugrtindung. Ich
war zuvor 18 Jahre lang in anderen Rdumlichkeiten tétig
und entschloss mich dann, dort nicht zu modernisieren,
sondern komplett neu zu starten. Durch den Neubau konnte
ich vom Rohbau bis zur fertigen Praxis meine Ideen und
Vorstellungen direkt miteinbringen. Ich wollte in einer Pra-
xis arbeiten, die ganz viel Tageslicht bietet und die man
auch von der StraBe aus sehen kann. Und ich wollte eine

Praxis nach wirklich neuestem, volldigitalisiertem Stan-
dard, mit High-End-Md&glichkeiten und -Gerdten. All das
lieB3 sich hier kompromisslos umsetzen.”

(Dr. Sondra Aull-Glusa, Gewinnerin ZWP Designpreis 2021
und Inhaberin der Praxis Dr. Aull Kieferorthopadie)

© Roland Borgmann
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KAVO

Dental Excellence

KaVo Dental GmbH | Bismarckring 39 | 88400 Biberach | Deutschland

www.kavo.com

Fur Hande,
die wissen,
Was sie tun.

Qualitat, die man fuhlt.

Wahre Exzellenz zeigt sich nicht nurim Detail -
sie ist spurbar. KaVo Instrumente aus massivem
Edelstahl bieten prazises, klares taktiles Feedback
und hdéchste Kontrolle.

Exklusiv entwickelt und vollstandig im eigenen
Haus gefertigt, stehen sie fur ermudungsfreies
Arbeiten auf Basis von Uber einem Jahrhundert
Dental-Innovation.

Entdecken
Sie mehr:
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Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ INTE RVIEW] Deutschland steuert auf eine kom-
plette Uberlastung des Gesundheitssystems und
einen gravierenden Sozialkollaps zu und braucht
dringend eine echte Neuorientierung: Weg von der
teuren Pille und hin zu Gesundheitsvorsorge und
Gesundheitskompetenz. Prof. em. Ingo Frobdse
und Journalist Stefan Sauerzapf stehen uns da-
zu Rede und Antwort. Beide fithren gemeinsam -
Ingo Frobose fur Pravention und Rehabilitation im
Sport, Stefan Sauerzapf als Partner - die erste
Denkfabrik in Deutschland fiir Pravention und Ge-
sundheitsférderung (www.fischimwasser.de) und
haben gerade ein neues Buch unter dem Titel
Deutschland ist krank herausgebracht.?

12  ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026

Petition:
Gesundheit
gehortins
Grundgesetz

Ziel der Petition ist es, den Schutz
der kérperlichen, seelischen und
mentalen Gesundheit stidrker im
Grundgesetz zu verankern. So soll
Préavention als staatliche Aufgabe
gestarkt werden, um Krankheiten zu
vermeiden, Folgekosten zu senken
und die Gesundheit und Lebens-
qualitat aller Generationen zu er-
héhen.

Weitere Infos und zur Unterzeichnung auf
www.gesundheitinsgrundgesetz.de.

Bilder v.l.n.r.: © Rawpixel.com - stock.adobe.com | © Molly the Cat - unsplash.com | © Pixel-Shot - stock.adobe.com |
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ceramir®
CROWN & BRIDGE

ferr sauerzapf’ PrOf. FrObasel o kritiSieren’ _
dass Deutschland zu viel Geld in ,Reparaturmedizin”

steckt. Wie realistisch ist ein Systemwechsel zur Aktiv an den Réndern — der biokeramische

ANZEIGE

WIRTSCHAFT

Prévention? o
Stefan Sauerzapf: Ein solcher Wechsel ist nicht nur re- BefeStlgungSSZGmem, der aUCh naCh
alistisch, sondern iberlebensnotwendig, da das aktu- Abschluss der Behandlung werterwu‘kt

elle System der ,Reparaturmedizin” finanziell und per-
sonell kollabiert. Der Schlissel liegt darin, Pravention

nicht langer als Anhangsel der Krankenbehandlung zu
verstehen, sondern als eigensténdige dritte Saule im Ceramir -
Gesundheitssystem zu etablieren - mit eigenem Bud- Crown & Bridge 0 Tage "7 Tage 23 Tage

get, eigener Gesetzgebung und unabhadngigen Struk-
turen. Wir schlagen zudem vor, den ,Arztvorbehalt” zu
lockern und weisungsunabhangige Praventionsexper-
ten einzufihren, analog zum Schweizer Modell. Nur

wenn Pravention professionell organisiert und vergu- i
tungsrelevant wird, bricht der fatale Automatismus, bei {
dem Krankenhauser und Praxen von der Menge der Ceramir Dentin
Behandlungen leben. Crown & Bridge

Ingo Frobose: Der entscheidende Punkt ist: Krankheit ‘
entsteht in vielen Fallen nicht von heute auf mor- g
gen. Sie entwickelt sich Uber Jahre: durch Bewegungs- ‘
mangel, Fehlerndhrung, Stress, schlechte Regeneration T
und Lebensverhiltnisse, die dem Kérper dauerhaft zu '
viel zumuten. Genau dort mussten wir viel friher an-
setzen. Gesundheit entsteht nicht erst im Behand-

lungszimmer, sondern im Alltag: in der Schule, am

Arbeitsplatz, im Wohnumfeld, in unseren Routinen.
Wenn wir diesen Alltag nicht férderlich, erhaltend und

schiitzend fur die Gesundheit gestalten, werden wir Bioaktive versiegelung

immer nur reparieren, was vorher vermeidbar gewesen Die Bildung von Hydroxylapatit sorgt aktiv fiir eine dauerhafte
ware.

Abdichtung.
Wo ziehen Sie konkret die Grenze Biologische Integration
zwischen individueller Verantwortung und Schafft eine zahnahnliche Schnittstelle fiir
staatlicher Pflicht? dauerhafte Restaurationen.
Stefan Sauerzapf: Diese Grenze verlduft dort, wo das
Individuum keine Chance mehr hat, sich gesund zu Geringes Risiko postoperativer Sensibilitaten
verhalten, weil die Verhéltnisse es verhindern. Eigen- Aufgrund der saurefreien, harz- und bisphenol-A-freien
verantwortung ist legitim und im Solidarsystem not- Zusammensetzung.

wendig, setzt aber Gesundheitskompetenz voraus, . . )
Einfacher, bewéhrter Arbeitsablauf

sundheit - erst einmal vermitteln muss. Die staatliche Hydrophile Rezeptur, keine zusatzliche Vorbereitun.g der
Pflicht ist die Verhaltnispravention: Der Staat muss da- Restauration/des Zahns, einfache Entfernung von Uberschiissen.

fir sorgen, dass gesundes Verhalten im Alltag die

die der Staat durch Bildung - etwa ein Schulfach Ge-

seinfachste Option” ist. Das bedeutet konkret: Zucker-
steuer auf Softdrinks, Werbeverbote fir Junkfood an
Kinder und eine gesunde Infrastruktur wie sichere Rad-

wege und Larmschutz. Gesundheit darf keine reine

Privatsache oder Frage der Disziplin sein. DIRECTA
ceramir®

CROWN & BRIDGE QUIKCAP

T

1 Frobose, Sauerzapf. Deutschland ist krank.
Was wir alle gegen den Kollaps unseres Gesund- ey

heitssystems tun missen. Econ, 2026
Bei Fragen konnen Sie

gerne Alexander Haid (+49 171 818 79 33) oder
Wolfgang Hirsch (+49 171 530 81 53) kontaktieren.




Ingo Frobdse: Ich wiirde es tiber drei Begriffe beschrei-
ben: Verhalten, Verhéltnisse und Verstandnis. Naturlich
muss jeder Mensch etwas fur sich tun. Aber dafir muss
er erstens verstehen, was seinem Kérper guttut, und
zweitens in einem Umfeld leben, das gesunde Entschei-
dungen nicht standig erschwert. Wer nie gelernt hat,
wie Bewegung, Erndhrung und Regeneration zusam-
menwirken, kann auch keine gute Eigenverantwortung
entwickeln. Deshalb beginnt Pravention nicht mit Ver-
boten, sondern mit Befdhigung.

Welche internationalen Vorbilder zeigen, dass
Prdvention bessere Ergebnisse liefert?

Stefan Sauerzapf: Die Chance liegtin der konsequenten
Umsetzung von Health in All Policies und vor allem in
der Starkung wirksamer praventiver Ansatze - wie etwa
in Danemark. Dort ist das Gesundheitssystem lokal
verankert. Gesundheitszentren in den Kommunen in-
vestieren massiv in Aufklarung, Erndhrung und Bewe-
gung, noch bevor ein Arztbesuch nétig wird. Das Er-
gebnis ist eine deutlich hohere gesunde Lebenserwar-
tung, weil das System darauf ausgerichtet ist, Menschen
aus dem Krankenhaus fernzuhalten, statt sie als Profit-
center darin zu verwalten. Ein weiteres Vorbild ist Finn-
land: Das Nordkarelien-Projekt senkte die Sterberate
von Mannern im arbeitsfahigen Alter durch Aufklarung
und Salzreduktion um 82 Prozent. Spanien hat eine der
hochsten gesunden Lebenserwartungenin Europa, was
unter anderem auf die verfassungsrechtliche Veranke-
rung des Schutzes der Gesundheit zurtickgefihrt wird.
Die Schweiz zeigt mitihrem Gesundheitsberufegesetz,
wie man Gesundheitsberufe wie Physiotherapeutenin
die Eigenverantwortung bringt und so die Arzteschaft
entlastet. Und GroBbritannien hat Public Health als ei-
genstandiges Fachgebiet etabliert und mit der Zucker-
steuer auf Softdrinks messbare Erfolge bei der Kalori-
enreduktion erzielt.
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Prof. Dr. Ingo Frobose

Stefan Sauerzapf

WIRTSCHAFT

» Erfolgreiche Pravention verbindet
Wissen, konkrete Angebote und ver-
anderte Rahmenbedingungen. Genau
deshalb sind kommunale Ansétze so
wichtig. Gesundheit muss dort ge-
starkt werden, wo Menschen tatsach-
lich aufwachsen, leben, lernen, arbei-
ten und alter werden: in Kita, Schule,
im Betrieb, im Verein, im Quartier."

(Prof. Dr. Ingo Frobése, Hochschulprofessor, Fitnessdoktor
und Gesundheitsexperte)

© Tomek Sawe

Gesundheit ins Grundgesetz: Wie verhindern Sie,

dass dies nur symbolisch bleibt?

Stefan Sauerzapf: Indem wir Gesundheit nicht nur als abstrak-
ten Wert, sondern als einklagbares soziales Recht definieren.
Eine solche Verankerung wiirde den Staat verpflichten, positive
Rahmenbedingungen fir ein gesundes Leben zu schaffen,
statt nur vor Eingriffen zu schiitzen. Konkret miisste jede poli-
tische Entscheidung - ob in der Verkehrs-, Landwirtschafts-
oder Bildungspolitik - einer Gesundheitsfolgenabschatzung
unterzogen werden, im Sinne von Health in All Policies. Wenn
gesundheitsfeindliche Strukturen, etwa massive Junkfood-
Werbung, verfassungsrechtlich angreifbar werden, fuhrt der
Weg weg von der Symbolik hin zu echten strukturellen Ver-
danderungen im Alltag.

Ingo Frobdse: Flr mich ware entscheidend, dass Gesundheit
dadurch zu einem verbindlichen MaBstab politischen Handelns
wird. Dann misste man bei Entscheidungen nicht nur fragen:
Ist das wirtschaftlich sinnvoll? Sondern auch: Was macht das
mit der kdrperlichen, seelischen und sozialen Gesundheit der
Menschen? Fordert es Bewegung? Entlastet es Familien?
Schitzt es Kinder? Ermoglicht es Erholung? Genau diese Per-
spektive fehlt uns bislang viel zu oft. B
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Die Sechste Deutsche Mundgesundheitsstudie (DMS 6) und aktuelle
Untersuchungen zeigen, dass die tagliche mechanische Reinigung
zur Plaguekontrolle oft nicht reicht, um parodontalen Erkrankungen
vorzubeugen. Studien belegen, dass die zusatzliche Anwendung ei-
ner Mundspulung mit antibakterieller Wirkung (wie z.B. LISTERINE®)
die Effekte der mechanischen Reinigung deutlich verbessern kann.?

Mundhygiene: RegelmaBig, aber oft nicht griindlich

Die Ergebnisse der DMS 6 zeigen, dass parodontale Erkrankungen
weiterhin verbreitet sind. Rund 95 Prozent der untersuchten Er-
wachsenen weisen parodontale Auffalligkeiten auf, etwa 14 Millio-
nen Menschen sind betroffen!!

Eine wichtige Rolle spielt die tagliche hausliche Plague-Kontrolle
zwischen den Zahnarztbesuchen, jedoch setzten viele diese zwar
regelmaBig, aber nicht grindlich genug um. So betragt die durch-
schnittliche Zeit, die fUr das Zahneputzen aufgewendet wird, ledig-
lich 46 Sekunden®4 und nur knapp ein Drittel gibt an, regelmaBig
Zahnseide zu verwenden.®

Gezielte Unterstiitzung fiir Risikogruppen

Fur die zahnarztliche Praxis lohnt es sich, Patient/-innen mit erhoh-
tem Risiko fur vermeidbare Erkrankungen im Mundraum fruhzeitig
zu identifizieren und zu unterstltzen. Dabei spielen sowohl syste-
mische als auch lokale Risikofaktoren eine entscheidende Rolle.® Zu
den systemischen Faktoren zahlen z.B. chronische Grunderkran-

kungen, eingeschrankte Feinmotorik, geringe Eigenmotivation oder
Gebrechlichkeit. Lokale Faktoren wie bereits vorhandene Gingivitis,
festsitzende kieferorthopadische Apparaturen oder prothetische
Versorgungen sowie anatomische Gegebenheiten kbnnen die Mund-
hygiene zusatzlich erschweren.®

Fur diese Patient/-innen sind ergadnzende MaBnahmen zur mecha-
nischen Reinigung besonders sinnvoll, z.B. die Anwendung von
MundspUlungen mit antibakterieller Wirkung.® Studien zeigen, dass
die Kombination aus chemischen und mechanischen Ansatzen die
Plaguekontrolle deutlich verbessern kann.” Im Vergleich zur alleini-
gen mechanischen Reinigung bot die 3-fach-Prophylaxe aus Zahne-
putzen, Interdentalblrsten und Anwendung einer Mundspulung mit
atherischen Olen wie LISTERINE® mehr als das Funffache an zusatzli-
chem Schutz vor Zahnfleischproblemen. Besonders ausgepragt war
der zusatzliche Effekt in posterioren und interproximalen Bereichen,
dort, wo mechanische MaBnahmen an ihre Grenzen stof3en.”

Quelle: LISTERINE | Kenvue Germany GmbH

Infos zum
Unternehmen Literatur
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#REINGEHORT
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INTERVIEWS MIT ZAHNARZTEN UND
MENSCHEN AUS DER DENTALWELT.

Langsschnittergebnisse
und methodische Besonder-
heiten der DMS -6

»Fur die Langsschnittanalysen haben wir
Studienteilnehmende der DMSV nach neun
Jahren erneut befragt. Um nicht sozial
erwiinschte Antworten iiber die klassischen
Fragebogen, sondern die real stattfindende
Mundhygiene der Probanden zu erfassen,
haben wir die Teilnehmenden gebeten,
vor dem Tablet, der als eine Art Spiegel
diente, ihre Zahne zu putzen. So, wie sie es
in ihrer tdglichen Routine tun. Indem wir die
Videos dann mit den Fragebogen vergleichen
konnten, ergab sich ein viel genaueres Bild.
Wir haben also wirklich gemessen,
nicht nur abgefragt.”

(Prof. Dr. A. Rainer Jordan)

Ofar0|

In einer neuen Folge von #reingehort
spricht Prof. Dr. A. Rainer Jordan, Wissen-
schaftlicher Direktor des Instituts der
Deutschen Zahnérzte (IDZ), Uber die kirz-
lich in Berlin vorgestellten Langsschnitt-
analysen der Sechsten Deutschen Mund-
gesundheitsstudie (DMS-6). Im Fokus
stehen dabei zentrale Erkenntnisse sowie
methodische Besonderheiten der Daten-
erhebung und -auswertung.

Infos zur

Person

e Chen- unsplash.com

D0
Ergebnissbroschiire
derDMS- 6. IOI|

- '

Hier gehts zur
#reingehort-Folge
mit Prof. Dr. Jordan

auf ZWP online.

PRASENTIERT VON ZWP

#reingehért und #nachgefragt sind jetzt auch auf e Spotify' verfligbar.
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VORHER NACHHER

Minimalinvasiv. Asthetisch. Effizient.

Mit der innovativen F.I.T. Forma® Injektionstechnik restaurieren Sie optional Zahnverschleil3
ohne Praparation und ohne analoge Abdrucke.

Ihre Vorteile auf einen Blick Online Hands-on Events

- Ohne klassische Praparation F.I.T. Wear praxisnah erleben. Sie erler-
- Schnelle, vorhersagbare Ergebnisse nen den gesamten Workflow — mit
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Prothetik und Haftung:
Kein Schadensersatz ohne
Nachbesserungschance

ter auf Schmerzensgeld. Das Landgericht gibt ihm recht und das
OLG hebt das Urteil auf. Was den Unterschied macht: nicht die
Frage, ob Mangel vorlagen, sondern ob der Zahnarzt die Chance hatte,

E in Patient reklamiert, wechselt den Zahnarzt und klagt Jahre spa-

sie zu beheben.

Der Fall

Ein Patient lieB sich beim beklagten Zahnarzt 14 Kronen im Oberkiefer
einsetzen. Ein Kassengutachten stellte die mangelhafte Randschlis-
sigkeit mehrerer Kronen fest. Die Krankenkasse forderte den Patienten
auf, sich zur kostenfreien Nachbesserung an die behandelnde Praxis zu
wenden. Der Patient verweigerte dies. Der Zahnarzt erklarte gegeniber
der Krankenkasse schriftlich seine Nachbesserungsbereitschaft und bat
um Terminvereinbarung - vergeblich. Erst Gber ein Jahr spater lieB der
Patient alle Kronen durch einen Nachbehandler entfernen und erneu-
ern. AnschlieBend klagte er auf mindestens 10.000 EUR Schmerzens-
geld. Das Landgericht sprach 6.000 EUR zu. Der 5. Zivilsenat des OLG
KéIn hob das Urteil auf und wies die Klage ab (OLG Kaéln, Urteil vom
11.3.2026 - 5U 29/25).

Nachbesserung vor Schadensersatz

Viele Zahnarzte ahnen nicht, dass ihnen ein starkes rechtliches Instru-
ment zur Verfiigung steht, wenn Patienten Mdngel am Zahnersatz riigen:
das Nachbesserungsrecht. Der Senat bestatigt seine stdndige Recht-
sprechung. Bei Mangeln an zahnprothetischen Leistungen muss der
Patient dem Zahnarzt zunachst Gelegenheit zur Nachbesserung geben,
bevor Schmerzensgeld und Schadensersatz verlangt werden kénnen
(vgl. OLG K&lIn, Beschluss vom 17.12.2012 - 5U 126/12). Wer den Man-
gel ohne vorherige Fristsetzung durch einen Nachbehandler beseiti-
gen lasst, ist mit allen Gewdhrleistungs- und Ersatzanspriichen aus-
geschlossen.

Der Grund ist nachvollziehbar. Zahnersatz sitzt auch bei auBerster Sorg-
falt nicht immer auf Anhieb beschwerdefrei, die Eingliederung ist ein
mehrstufiger Prozess. Zumutbare NachbesserungsmaBnahmen, im
Einzelfall auch eine Neuanfertigung, hat der Patient hinzunehmen. Aus-
nahmen gelten nur, wenn die Nachbesserung fur den Patienten unzu-
mutbar ist oder der Zahnarzt sie ernsthaft und endgtiltig verweigert
hat. Unzumutbarkeit setzt voraus, dass das Vertrauen in die ordnungs-
gemaBe Mangelbeseitigung aufgrund objektiver Umstdnde nachhaltig
erschittert ist, bloBe Unzufriedenheit reicht nicht.
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Punkte, die den Prozess entschieden

Wer muss aktiv werden?

Der Patient. Der Zahnarzt hatte ausschlieBlich Gber die
Krankenkasse von der Unzufriedenheit erfahren und
sofort seine Nachbesserungsbereitschaft erklart. Das
genigte dem Gericht. Eine Pflicht, den Patienten von
sich aus aufzusuchen oder erneut zu kontaktieren,
bestand nicht.

Bestreiten im Prozess ist keine Verweigerung.

Dass ein Zahnarzt im Prozess Mangel bestreitet, be-
grindet keine Nachbesserungsverweigerung (BGH,
Urteil vom 7.3.2002 - I ZR 12/01). Wer also in der
Verteidigung taktisch vorgeht, verliert dadurch nicht
das Nachbesserungsrecht.

Schwere der Mdngel entscheidet iiber
Vertrauensverlust.

Der gerichtliche Sachverstandige bewertete die Mangel
als gering und erklarte, die Situation hatte bei Beschwer-
defreiheit sogar belassen werden kénnen. Planungs-
oder Konzeptionsfehler lagen nicht vor. Von 14 Kronen
waren nur acht nachbesserungsbediirftig. Bei diesen
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ware teils eine Weiternutzung des Metallgerists mit neuer Ke-
ramik moglich gewesen. Bei umfangreicher Prothetik hat der
Patient im Einzelfall auch eine Neuanfertigung hinzunehmen.

Was das fiir die Praxis bedeutet
Das Urtell liest sich wie ein Lehrfall fur richtiges Verhalten im
Reklamationsfall. Zur festen Praxisroutine sollte daher gehoren:

1. Reklamationen immer schriftlich quittieren:

Sobald Mangel - auch nur Gber Dritte - bekannt werden, schrift-
lich Nachbesserungsbereitschaft erklaren und einen Termin
anbieten. Verweigert der Patient, ist die Haftungsgrundlage
erheblich geschwacht.

2. Dokumentation als Schutzschild:

Befunde vor und nach Eingliederung, Kontrolltermine, Okklu-
sionskorrekturen und alle Absprachen mit Datum festhalten.
Fehlt eine aufzeichnungspflichtige MaBnahme in der Akte,
wirkt dies im Streitfall regelmaBig gegen die Praxis.

IEI.@.EI IEI"%;EI
-'E E Loy Infos zum

Infos zur

Autorin Unternehmen

3. Ausnahmen kennen:

Unzumutbarkeit liegt nur vor, wenn der Zahnarzt die Nachbes-
serung von unzuldssigen Bedingungen abhangig macht, wenn er
erklart, er wolle nicht mehr mit dem Patienten zusammenarbeiten,
oder wenn der Zahnersatz konzeptionell nicht zu retten ist. Reine
Prozessstrategie - das bloBe Bestreiten von Mdngeln - zahlt nicht
dazu.

Fazit

Das OLG Kaln erinnert daran, dass das Nachbesserungsrecht kein
Papiertiger ist, sondern ein echtes Schutzinstrument fir Zahnarzt-
praxen. Selbst wenn ein Sachverstdndiger Mdngel bestatigt, schei-
tert die Klage, wenn der Patient keine Nachbesserungsgelegen-
heit eingerdumt hat. Wer Reklamationen ernst nimmt, zeitnah
schriftlich reagiert und jeden Schritt dokumentiert, schafft die be-
lastbarste Verteidigungslinie, die das Recht bietet. B

Angélique Rinke « Rechtsanwaltin
Lyck+Patzold. healthcare.recht
www.medizinanwaelte.de

ANZEIGE

86,6 % weniger Plaque nach 4 Wochen —Klinische Anwendungsstudie unter dermatologischer und zahnmedizinischer Kontrolle,

durchgefiihrt von dermatest 11/2021. RDA-Wert 28 — gemessen nach Messmethode , Ziiricher Modell“ (2021).

Der perfekte

Perleffekt.

Das Natur-Perl-System reinigt hocheffektiv
und ultrasanft bis in die Zahnzwischenrdume.

6@ 86,6 % weniger Plaque

ﬁ sehr niedriger RDA-Wert 28

spezielles Doppel-Fluorid-System

Kostenlose Proben
anfordern

www.pearls-dents.de/zahnaerzte
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© Paul Campbell - unsplash.com

PRAXISMARKETING

Vier Fallstricke der KI-Nutzung

TIPP

Unstliche Intelligenz verspricht im Praxismarke-
Kting enorme Zeitersparnis: Professionell wirkende
Bilder oder Social-Media-Posts entstehen in
wenigen Sekunden. Doch bertiihrt ihr Einsatz sensible
Bereiche - von Gesundheitsdaten tber Werberecht bis

zum Vertrauen der Patienten. Wer die vier wichtigsten
Fallstricke kennt, kann Kl verantwortungsvoll einsetzen

und teure Fehler vermeiden.

1. Datenschutz | Schweigepflicht

Szenario: Eine Mitarbeiterin lasst sich von einer Kl eine
Antwort auf eine Google-Bewertung formulieren und
kopiert daftir den Text der Bewertung, einschlieBlich
moglicher Behandlungsdetails, in das Tool. Was harmlos
wirkt, ist ein Datenschutzvorfall: Patientendaten ge-
héren grundsétzlich nicht in externe Kl-Tools, selbst
dann nicht, wenn formal ein Auftragsverarbeitungs-
vertrag existiert.

Infos zur
Autorin
Nadja Alin Jung [=] q
m2c | medical concepts & consulting
www.m-2c.de [m]RE .
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2. Unzulassige Arztwerbung

Szenario: Ein Kl-generierter Social-Media-Post wirbt mit ,schmerz-
freier Implantologie”. Das ist berufsrechtlich unzuldssig. Ki-generierte
Marketingtexte sind haufig sehr offensiv formuliert. Genau das kolli-
diert mit sachlicher Heilberufewerbung. Es gilt:

« Superlative und Erfolgsversprechen sind in der Zahnarzt-
werbung unzulassig.

« Die Praxis haftet fur alle veroéffentlichten Inhalte, unabhéngig
vom Urheber.

« Das betrifft auch Praxistexte auf Bewertungsportalen, Leis-
tungsseiten oder im Google Business-Profil.

3. Inhaltliche Fehler | Halluzinationen

Szenario: Der Chatbot auf der Praxiswebsite nennt gednderte Offnungs-
zeiten und beschreibt eine Leistung, die nicht mehr angeboten wird. Kl
prift nicht, ob Informationen aktuell sind, und erfindet Details, wenn
ihr Wissen lickenhaft ist. Merke:

« Kl gibt falsche Angaben selbstsicher wieder - ohne Hinweis
auf Unsicherheit.

« Fehler bei Leistungen oder Terminen kénnen rechtlich
relevant werden.

« Sprachliche Uberzeugungskraft ersetzt nicht die fachliche
Endkontrolle.

4 Vertrauen | Transparenz

Szenario: Ein Kl-generiertes Praxisvideo zeigt einen synthetischen Ava-
tar als ,Zahnarzt", ohne dass dies kenntlich gemacht wird.

« Chatbots und Kl-Assistenten missen sich als Kl zu erkennen
geben.

« Synthetische Video- und Audioinhalte kénnen Kennzeichnungs-
pflichten nach dem EU Al Act auslésen.

« Kinstlich wirkende Kommunikation kann das Vertrauen
beschadigen, das im Arzt-Patient-Verhaltnis zentral ist.

Fazit

Kl spartim Praxismarketing Zeit, aber nur, wenn der Einsatz strukturiert
erfolgt. Der eigentliche Aufwand liegt haufig weniger im Prompting als
in Prifung, Freigabe, Schulung und Dokumentation der Inhalte. Praxen,
die dafur klare Prozesse etablieren, profitieren von den Chancen der
Technologie. Ohne unnétige Risiken einzugehen. W
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Adhasive Befestigung:

ABRECHNUNG

TIPP*

Dauerbrenner unter den

Erstattungsfragen

ei der letzten GOZ-Novellierung vor nunmehr

14 Jahren(!) wurde die neue Leistung ,Adhasive

Befestigung” mit der Nr.2197 vom Verordnungs-
geber in das Gebuhrenverzeichnis aufgenommen. Seit-
dem kommt es Uber die ,richtige” Berechnung immer
wieder zu hartnackigen Kontroversen und unangeneh-
men Diskussionen zwischen Privatversicherungen, Pa-
tienten und Zahnarztpraxen. Dabei muss sich die Zahn-
arztpraxis oftmals wegen einer vermeintlichen Falsch-
abrechnung rechtfertigen.

Die Leistungsbeschreibung der GOZ-Nr. 2197 lautet:
,Adhdsive Befestigung (plastischer Aufbau, Stift, Inlay,
Krone, Teilkrone, Veneer etc.).” Eine klarstellende Be-
stimmung, die zum Beispiel regelt, wie oft die Leistung
an einem Zahn oder fur wie viele verschiedene Werk-
stlicke sie berechnet werden kann, existiert nicht! Beim
2,3-fachen Faktor betrégt das Honorar 16,82 EUR.

BEISPIEL (AUSZUG)

Datum  Zahn/

GOZ-Nr. 2197: Je Kanal,
je Kavitdt, je Zahn, je Sitzung,
je Werkstiick?

In diesem Artikel geht es um die Kontroverse der Bundeszahn-
drztekammer (BZAK), des Bundesministeriums fiir Gesundheit
(BMG) und der Kostenerstatter (z. B. PKV) Uber die Mehrfachberech-
nung der GOZ-Nr.2197 und um die mdgliche Unterstitzung der
Patienten bei Erstattungsproblemen durch die Zahnarztpraxen.

Am Zahn 15 wurde im Anschluss an eine Wurzelkanalbehandlung
ein Glasfaserstift (GOZ-Nr. 2195) adhésiv befestigt, eine Aufbau-
fallung (GOZ-Nr. 2180) gelegt und eine provisorische Krone ein-
gegliedert. Die Aufbaufillung und die provisorische Krone wurden

ebenfalls adhasiv befestigt.

GOZ/GOA [ EUR Notizen

N

‘usuu?

Region Leistung
274 15 Vorbereitung Zahn, Praparation Wurzel-
o kanal, Anpassung Stift
15 Besondere MaBnahmen bei Praparation
15 Adhasive Befestigung (Glasfaserstift)
15 Eingliederung Glasfaserstift
Zuschlag fir die Anwendung eines
15 - -
Operationsmikroskops
15 Adhasive Befestigung (plastischer Aufbau)
Aufbaufiillung mit plastischem Material
15 -
zur Aufnahme einer Krone
15 Adhasive Befestigung (provisorische Krone)
15 Provisorium im direkten Verfahren mit

Abformung

Tabelle: © OEMUS MEDIA AG (Quelle: DAISY Akademie + Verlag)

- abgegolten mit der GOZ-Nr. 2195

1% 2030 8,41 2,3

1x 2197 16,82 2,3

1x2195 38,81 2,3 - zzgl. Material: Glasfaserstift
1x 0110 22,50 1,0

1x 2197 16,82 2,3

1x 2180 19,40 2,3

1x 2197 16,82 23 > (Zéglé_z;?nst;]cr)nische Leistung
1x 2270 34,93 23 - zzgl. zahntechnische Leistung

+ Abformungsmaterial

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



ABRECHNUNG
TIPP*

Der DAISY-Musterbrief-
Manager ist das perfekte
Tool bei vielen Erstat-
tungsproblemen.

© DAISY Akademie + Verlag

Die GOZ-Nr. 2197 kann in diesem Fall dreimal an demselben Zahn berechnet
werden, da es sich um drei verschiedene, selbststandige Leistungen handelt
- einen plastischen Aufbau und zwei Werksttcke (Stift und Provisorium).
Jeder weiB, dass ein Kommentar nur einen Meinungsbeitrag zu einem Thema
darstellt und keinen rechtsverbindlichen Charakter besitzt! Ein Kommentar
wird meistens verwendet, um die Leser von dem eigenen Standpunkt zu
Uberzeugen ...

Der Verband der Privaten Krankenversicherung vertritt in seinem Kommen-
tar die Auffassung, dass die GOZ-Nr. 2197 immer nur einmal je Sitzung und
Zahn berechnet werden kann. Ein groBerer Aufwand kann demnach nur
Uber einen héheren Steigerungsfaktor und nicht durch eine Mehrfach-
berechnung der GOZ-Nr. 2197 je Zahn beriicksichtigt werden. Und weil
sich private Krankenversicherungen (PKV) fast ausschlieBlich an dieser
Kommentierung orientieren, kommt es gegenuber ihren Versicherten zu
regelméaBigen Erstattungsproblemen. Weiterhin zitiert die PKV aus der
Begriindung des Bundesministeriums fir Gesundheit (BMG) zur GOZ-
Novellierung:

.[...] Die Leistung nach der Nummer 2197 gilt den Mehraufwand fir eine
adhdsive Befestigung zum Beispiel eines plastischen Aufbaumaterials
(Nummer 2180) oder eines Schraubenaufbaus bzw. Glasfaserstifts
(Nummer 2195) ab. Dabei kann die Leistung nach der Nummer 2197 nur
einmal je Sitzung und Zahn berechnet werden, da die Aufzdhlung der
adhdsiv zu befestigenden Teile kumulativ angelegt ist. Der denkbare
héhere Aufwand bei adhdsiver Befestigung mehrerer Teile im Rahmen
des Aufbaus eines Zahns kann einzelfallbezogen bei der Bemessung

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

des Honorars im Geblhrenrahmen berlicksichtigt werden.”

Aus diesen Worten wird abgeleitet, dass eine Mehr-
fachberechnung der GOZ-Nr. 2197 in gar keinem Fall
zuldssig ist.

Der in der Begriindung verwendete Begriff ,Dabei”
bezieht sich jedoch eindeutig auf die GOZ-Nummern
2180 und 2195. Das bedeutet, dass zum Beispiel bei
zwei adhasiv befestigten Glasfaserstiften (an einem
Zahn) die GOZ-Nr. 2197 nur einmal (aber mit einem
hoheren Faktor) berechnet werden kann. Gleiches
gilt zum Beispiel auch fur zwei adhésiv befestigte
Aufbauftllungen (an einem Zahn).

Eine Ausweitung dieser Regelung auf samtliche an
einem Zahn adhésiv zu befestigenden Bestandteile
(z.B. Krone) lasst sich daraus weder sprachlich noch
gebUhrenrechtlich ableiten.

Wie kann man dagegen

argumentieren?

Die Bundeszahnirztekammer (BZAK) als Berufsver-
tretung aller Zahnarzte in Deutschland hat ihren
Standpunkt zur richtigen Berechnung von GOZ-Leis-
tungen ebenfalls veréffentlicht und die mehrfache
Berechnung der GOZ-Nr. 2197 in bestimmten Féllen
bestatigt:

.[...] Die zahn- und sitzungsgleiche Mehrfach-
berechnung der 2197 GOZ ist dann mdglich,
wenn mehrere selbststdndige, zuordnungs-
féhige Leistungen erbracht werden. Die Leis-
tungsbeschreibung der 2197 enthdlt keine, einer
solchen Mehrfachberechnung entgegenste-

hende Bestimmung.”

Auf der Grundlage dieses BZAK-Kommentars
kann - genau wie im oben aufgefihrten klinischen
Beispiel - die GOZ-Nr. 2197 an demselben Zahn und
in derselben Sitzung mehrfach (in diesem Fall sogar
dreimal) berechnet werden. W

Besuchen Sie die DAISY Akademie + Verlag
auch auf unserer Homepage, bei Instagram,

Facebook oder YouTube.

Of140] OO0
] E'ﬁ

Infos zum - Infos zur
E = Unternehmen Ea = Autorin

DAISY Akademie + Verlag GmbH
Sylvia Wuttig, B.A. « info@daisy.de
www.daisy.de
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PRAXISMANAGEMENT

TIPP

Zeitmanagement statt
permanenter Uberlastung

Vom reagierenden Blick auf die Uhr zum
agierenden Plan im Kalender: Gewinnen Sie die Hoheit

Uber Ihren Praxisalltag zurtck.

T A

eit ist eine der knappsten Ressourcen im Praxisalltag. Neben der

I Behandlung am Stuhl beanspruchen Organisation, Personalfiihrung,
Dokumentation und Fortbildung oft mehr Raum als gedacht. Ohne

klare Struktur entsteht schnell das Gefuhl permanenter Uberlastung. Die

gute Nachricht: Effektives Zeitmanagement ldasst sich mit wenigen, pra-
xistauglichen Stellschrauben deutlich verbessern.

Rolle kldren

Fihrung, Planung und Administration benétigen regelmaBig mehrere Stunden
pro Woche. Entscheidend ist, diese Rollen bewusst zu definieren und fest im
Kalender zu verankern, statt sie ,nebenbei” zu erledigen. Wer seine Woche klar
in Behandlungszeit, Managementzeit und Erholungsphasen gliedert, gewinnt
nicht nur Uberblick, sondern auch mentale Entlastung.

Terminplanung als Steuerungsinstrument

Ein strukturiertes Terminsystem ist der Schlissel zu weniger Stress. Unterschied-
liche Zeitfenster fir Akutbehandlungen, Prothetik, Prophylaxe, Verwaltung und
Fortbildung helfen, den Tag realistisch zu planen. Zeitpuffer fir Notfalle, Recall-
systeme und digitale Online-Terminbuchungen reduzieren No-shows, glatten
Spitzenzeiten und steigern gleichzeitig Patientenzufriedenheit und Umsatz.

In Wieder spiiren, wer ich bin verbindet

Frauke Bataille medizinische Erkenntnisse

mit Coachingimpulsen und achtsamkeits-

basierter Selbstwahrnehmung.

OpsA0) | ektUre-
: Tipp

EI. Infos zur Autorin
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Zeitfresser identifizieren

Typische Zeitverluste entstehen durch ungeklarte
Zustandigkeiten, Materialsuche, doppelte Doku-
mentation oder spontane Unterbrechungen.
Kurze Tatigkeitsanalysen Uber ein bis zwei Wo-
chen machen sichtbar, wo Zeit unbemerkt ver-
loren geht. Darauf aufbauend helfen klare Stan-
dards: feste Ablageorte, Checklisten, definierte
Ubergaben und einheitliche Ablaufe an allen
Arbeitsplatzen.

Delegation und klare Teamregeln
etablieren

Zeitmanagement funktioniert nur im Team. Auf-
gaben, Verantwortlichkeiten und Entscheidungs-
befugnisse sollten schriftlich festgelegt sein.
Organisation, Materialverwaltung, Abrechnung
oder Teile der Kommunikation lassen sich gezielt
delegieren. Kurze tagliche Abstimmungen oder
Wochen-Check-ins sorgen daftr, dass Informa-
tionen flieBen - ohne lange Meetings.

Fokusblécke statt
Dauerunterbrechung

Fur Verwaltungs- und Planungsaufgaben be-
wahren sich feste Fokuszeiten ohne Unterbre-
chung, etwa in 25-Minuten-Blocken. Diese kon-
zentrierten Arbeitsphasen ermdglichen es, auch
anspruchsvolle Aufgaben effizient zu erledigen,
statt sie standig zu verschieben.

Fazit: Gutes Zeitmanagement ist kein Selbst-
zweck. Es schafft Freirdume fir qualitativ hoch-
wertige Behandlung, verlédssliche Teamfiihrung
und personliche Regeneration. Wer seine Zeit
bewusst strukturiert, gewinnt Planbarkeit - und
damit langfristig Stabilitdt und Zufriedenheit im
Praxisalltag. H

Dr. med. habil. Frauke Bataille
Fachéarztin « Medical Lehrcoach
Grinderin INHESA® Institut

fur Health & Selfcare
www.inhesa.de

© Mitchell Hollander - unsplash.com
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5% sodium fluoride (22600 ppm F)
Fluoride vamish for the treatment

of hypersensitive teath
5% Wmllumid (22600 ppm F)

100% Tubuli-Okklusion
mit 1 Anwendung’

B O (13 Produktvorteile:
BEHANDELTER Q S
BEREICH : \é-‘". 1 °

DENTIN:
UNBEHANDELTER O -
BEREICH

Fiir die tagliche Mundpflege
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RESTAURATIVE ZAHNHEILKUNDE | FOKUS

HIGHLIGHTS RESTAURATIVE ZAHNHEILKUNDE

© Directa AB
Dr. Holger Ziebolz

© Dr. Maximilian Dobbertin
©

Befestigungszemente im Span- Direkte Klassell-Restauration mit Komplexe restaurative
nungsfeld von Bioaktivitit vs. Smart-Shade-Komposit Versorgung mittels Komposit-
Haftfestigkeit Injektionstechnik

© Aliaksandr - stock.adobe.com

Table Clinics und
mehr in Wiesbaden

Im Zentrum des Wiesbadener Forums fiir Zahn-, Mund-
und Kieferheilkunde am 30. Mai steht die enge Verzah-
nung der verschiedenen Disziplinen des Fachgebiets. Von
bewdhrten Therapiekonzepten bis hin zu innovativen
Behandlungsstrategien greifen die Beitrage zentrale Fra-
gestellungen aus der téglichen Praxis auf. Dabei reicht
die thematische Bandbreite von diagnostischen und the-
rapeutischen Entscheidungsprozessen lber moderne
Behandlungstechniken bis hin zu digitalen Workflows
und neuen Materialien.

Im Fokus des Programms stehen konkrete Handlungs-
empfehlungen und klinisch relevante Losungsansatze fur
die Praxis. Zudem kénnen sich Teilnehmende erstmals
anhand von Table Clinics fortbilden - ein Format, das

den direkten Austausch, anschauliche Fallbeispiele und
praxisorientierte Diskussionen in besonderer Weise for-
dert. Wissenschaftliche Leiter der Veranstaltung sind
Prof. Dr.Dr.Knut A. Groétz und Prof. Dr. Dr. Eik Schiegnitz.

Interdisziplinare Fortbildung mit klarem
Praxisfokus, das heilt aktuelle Erkenntnisse,
konkrete Handlungsempfehlungen,
|ebeﬂdiger AUStaUSCh. www.wiesbadener-forum.info

OEMUS MEDIA AG
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Save the Date
fur ,,Zukunft Zahn-
erhaltung*

Die Jahrestagung der DGR?*Z Deutsche
Gesellschaft fur Restaurative und Re-
generative Zahnerhaltung e.V. findet
im Rahmen der gemeinsamen Jahres-
tagung der Deutschen Gesellschaft fur
Zahnerhaltung e.V. (DGZ) vom 17. bis
19.September in den Raumen des
Universitatsklinikums Heidelberg statt.
Unter der Headline ,Zukunft Zahn-
erhaltung - Wissen und Praxis - Hand
in Hand" prasentiert sich die Tagung
als Forum, das neueste wissenschaft-
liche Erkenntnisse und praxisnahe
Konzepte der Zahnerhaltung biindelt,

Denkanst6BRe gibt und Inspiration
bietet.

Weitere Infos unter

dgz-kongress.de.

Quelle: DGR?Z Deutsche Gesellschaft
flr Restaurative und Regenerative Zahn-
erhaltung e V.

© Chunfeng Feng Alec - unsplash.com

Halbes Jahrhundert Studien-
gruppe der Restaurativen
Zahnmedizin

Vom 4. bis 5. September findet die 50. Jubilaumstagung

der Studiengruppe der Restaurativen Zahnmedizin in KoIn statt.
Die Tagung verbindet wissenschaftliche Exzellenz mit kollegia-
lem Austausch. Sie bietet hochkaratige Vortrage, inspirierende
Fachdiskussionen und die Gelegenheit, alte Freundschaften

zu pflegen und neue Kontakte zu kntipfen.

Programm und Anmeldung
auf www.restaurative.de.

Quelle: Studiengruppe fur Restaurative Zahnmedizin e V.

ANZEIGE

ERNST HINRICHS Dental

Digitale Power fur Ihre Praxis:

Wir machen lhnen den

Einstieg leicht!

Gerne beraten wir Sie ganz individuell:

ST HINRICHS

ERNST HINRICHS

ERNST HINRICHS

Von Zirkonkronen und Briicken bis zur Aufbissschiene: Q (05321)506 24

Mit HinriMill fertigen Sie Versorgungen einfach selbst.

& verkauf@hinrichs-dental.de



RESTAURATIVE ZAHNHEILKUNDE | FOKUS
ANBIETERINFORMATION*

WISSEN &
PRAXIS

Restaurative
Konzepte im Fokus

Inspirierende Vortrdage, neue fachliche Impulse und
viel Raum fiir persdnlichen Austausch: Am 14.Novem-
ber wird die Fortbildung ,360° Wissen & Praxis” in der
Europazentrale von Kuraray Europe in Hattersheim
fortgesetzt. Im Mittelpunkt stehen erneut restaurative
Konzepte, die den Praxisalltag betreffen - von direkten
bis zu indirekten Versorgungsstrategien, von bewahrten
Adhésivtechniken bis zu aktuellen wissenschaftlichen
Entwicklungen. Zielist es, Orientierung zu geben, Sicher-
heit zu vermitteln und neue Denkansétze aufzuzeigen.
Das Format lebt vom Blick Gber den Tellerrand und vom
Dialog auf Augenhdhe. Auch diesmal dirfen sich Zahn-
arzt/-innen auf aktuelle Themen rund um die restaurative
Zahnmedizin freuen - wissenschaftlich fundiert, praxis-
nah undin einer Atmosphare, die Austausch willkommen
heilt. Weitere Infos folgen in Kirze.

Am 14.November heil3t es wieder
Weiterdenken, Weiterdiskutieren,
Weiterdrehen.

Infos zum
Unternehmen

3%

Kuraray Europe GmbH
BU Medical
www.kuraraynoritake.eu
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Kompositfullungen nach GOZ:

Zwischen steigen-
den Anspruchen und
nicht zeitgemafler
Vergutung

Kompositfiillungen nach den GOZ-Nrn. 2060 ff. wurden
mit der Novellierung der GOZ im Jahr 2012 erstmals
ausdricklich in das Gebuhrenverzeichnis aufgenom-
men, jedoch entsprechen sie heute nicht mehr einer
angemessenen Bewertung.

Gleichzeitig ist der asthetische Anspruch in der Ge-
sellschaft deutlich gestiegen. Patient/-innen erwar-
ten langlebige, nahezu unsichtbare Versorgungen auf
hochstem Niveau. Dazu kommt, dass die Betriebs-
kosten der Zahnarztpraxen seitdem kontinuierlich ge-
stiegen sind, wodurch eine wachsende Diskrepanz
zwischen Leistung und Vergltung entsteht.

Um weiterhin wirtschaftlich arbeiten zu kénnen und
gleichzeitig moderne Qualitatsstandards zu erfillen,
ist daher der Abschluss einer Honorarvereinbarung
gemal §2 Abs. 1 und 2 GOZ unerlasslich. Nur so lasst
sich eine leistungsgerechte Vergiitung sicherstellen.
Fir die Rechtswirksamkeit einer solchen Vereinba-
rung ist ein personliches Gesprach zwischen Zahnarzt
und Zahlungspflichtigem erforderlich. Zudem muss
die Vereinbarung in Schriftform abgeschlossen wer-
den und den Formvorschriften gemal §2 Abs. 1 und 2
GOZ entsprechen.

Autorin:
Stefanie Schneider, Leiterin

des DZR Kompetenzcenters
GOZ/GOA/BEMA

DZR - Deutsches Zahnarztliches E'.-ql E
Rechenzentrum GmbH Infos zum
www.dzr.de Unternehmen EI

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



#whdentalde W&H Deutschland GmbH
®E@ME office.de@wh.com

video.wh.com wh.com

Digitale Assistenz
auf einem neuen

Das Must-have in der Oralchirurgie & Implantologie
Implantmed Plus Il wird zur helfenden Hand

im Operationssaal. Ziel ist es, Anwender:innen
bestmadglich und effizient zu unterstitzen —

sei es bei der Implantatinsertion oder bei der
Weisheitszahnextraktion. Das Piezomed module Plus |l
wird einfach angedockt und bietet hdchste Flexibilitat.

PLUS

piecomed’ implantmed|

module

PLUS



RESTAURATIVE ZAH
ANWENDERBER

D Directa AB

~
€

Befestigungszemente im Spannungsfeld

von Bioaktivitat vs. Haftfestigkeit

Ein Beitrag von Millaray Santana Lindblom (DDS) und Mattias Ekelund (PhD)

[ WERKSTOFFKUNDE ]

Traditionell richtet sich der Blick
der Zahnmedizin beim Thema
Befestigungszemente auf das
scheinbar wichtigste Kriterium:
die Haftfestigkeit. Sie ist messbar,
vergleichbar, etabliert, und doch
ist der Fokus womoglich zu kurz
gedacht. Denn im Spannungsfeld
zwischen Materialleistung und
biologischer Vertraglichkeit stellt
sich eine zentrale Frage moderner
Restaurationskonzepte: Reicht
Haftung allein aus, um lang-
fristigen klinischen Erfolg

zu sichern?

30 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026

eit Jahrzehnten wird die Bewertung von Befestigungszementen
SVon einem einzigen MaBstab dominiert, der Haftfestigkeit. Die Haft-

festigkeit ist ein attraktives Kriterium, da es messbar und vergleich-
bar ist und mittlerweile als Standard fir die Beurteilung von Befestigungs-
zementen gilt. Allerdings sind Haftfestigkeitstests in der Regel kurzfristig
angelegt, werden unter idealisierten Bedingungen durchgefiihrt und kon-
zentrieren sich ausschlieBlich auf die Adhéasion.
Diese Parameter sind zwar zweifellos wichtig, geben aber méglicherweise
nicht das ganze Bild wieder. Denn ein Befestigungszement mit ausgezeich-
neter Anfangshaftfestigkeit kann klinisch dennoch versagen, beispielsweise
aufgrund von Randaufbriichen, Sekundérkaries oder biologischer Inkompa-
tibilitat. Daher ist es unerlasslich, auch biologische Faktoren zu berticksich-
tigen. In der modernen Zahnmedizin missen wir zwei Prioritdten gleichzei-
tig in Einklang bringen, und daraus ergibt sich eine wichtige Frage: Stellen
wir die Haftfestigkeit zu sehr in den Vordergrund - auf Kosten von Bioakti-
vitdt und langfristiger Gewebegesundheit?

Bioaktivitidt bei Dentalmaterialien

Bioaktive Befestigungszemente eréffnen neue Denkansatze. Wir alle ken-
nen Glasionomerzemente; sie gelten allgemein als bioaktive Restaurations-
materialien, da sie Fluorid und andere lonen freisetzen, die mit der umge-
benden Zahnsubstanz interagieren. Daher werden GICs hadufig im Zusam-
menhang mit bioaktiven Dentalmaterialien thematisiert, die nicht nur zur

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Ceramir® Crown &Bridge

| Baseline

Self-adhesive resin o
cement i

ANWENDERBERICHT*

Resin-modified glass
ionomer cement
Baseline 6 days

Glass ionomer cement
Baseline

I
11 days

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

mechanischen Restauration, sondern auch zur
Pravention von Sekundarkaries beitragen. An-
statt als trage Klebstoffe zu wirken, interagie-
ren diese Materialien mit ihrer Umgebung. Zu
den gangigen bioaktiven Eigenschaften zéh-
len: Freisetzung von Kalziumionen, Bildung
von Apatit an der Zahn-Zement-Grenzflache,
im Laufe der Zeit alkalischer pH-Wert sowie
potenzielle antibakterielle oder kariostatische
Wirkungen.

Calciumaluminat-basierender
Befestigungszement

Eine modernere Alternative ist Directa Ceramir®
Crown &Bridge, ein auf Calciumaluminat ba-
sierender Befestigungszement, der mit Blick
auf biologische Stabilitat entwickelt wurde. Die
Kombination aus Glasionomer und Calcium-
aluminat eréffnet eine neue technologische
Dimension. Ceramir® Crown &Bridge ist ein
selbsthartender, biokompatibler, bioaktiver Be-
festigungszement fir die konventionelle per-
manente Befestigung bei verschiedenen Arten
von Restaurationen (PMF, Zirkonoxid und Lithi-
umdisilikate). Seine alkalische Beschaffenheit
und natirliche Integration verbessern die Ge-
webevertraglichkeit, reduzieren die postopera-
tive Empfindlichkeit und fihren zu einer lang-
lebigen, patientenfreundlichen Restauration.
Ceramir® Crown & Bridge sorgt fiir eine dauer-
hafte Versiegelung an der Schnittstelle zwischen
Zahn und Restauration, wodurch das Risiko von
Sekundarkaries verringert, und ein langfristiger
Schutz gewdhrleistet wird. Durch die Beseiti-
gung von Spalten zwischen Zahn und Restau-

© Directa AB

Digital. Smart.

Personlich.

Jetzt informieren:

Dentin

Ceramir® Crown & Bridge

Eine In-vitro-Studie zeigt,
dass Ceramir® Crown &Bridge
Spalten von bis zu 300 um
schlieBen kann 2

ANZEIGE

Durchatmen
statt Papierkram

Uberlassen Sie uns den
administrativen Aufwand!

Mit FABIUS lauft Ihre Ab-
rechnung effizient und
vollig digital im Hinter-
grund.

Flr splrbare Entlastung
und einen entspannten
Praxisalltag.

@‘E 033056 70 63 25
kontakt@fabius.de

El rrr www.fabius-dental.de

fabius
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© Directa AB FaZit

Zusammenfassend lasst sich sagen, dass Ceramir®
Crown &Bridge in erster Linie auf Bioaktivitat so-
wie einer ausreichenden Haftfestigkeit ausgelegt
ist, anstatt sich ausschlieBlich auf maximale Haft-
festigkeit zu konzentrieren. In diesem Zusammen-

hang kénnte sich eine etwas schwachere, aber
biologisch stabile Verbindung als einer starkeren,
jedoch biologisch passiven Alternative Uberlegen
erweisen. Die Frage lautet vielleicht nicht ,Bio-
aktivitat versus Haftfestigkeit”, sondern vielmehr:
Wie viel Haftfestigkeit ist ausreichend und was ist
sonst noch wirklich wichtig? Da sich die restau-
rative Zahnmedizin stdndig weiterentwickelt,
konnte eine Verlagerung des Fokus von rein me-
chanischen Kennzahlen hin zu biologisch bedeut-
samen Ergebnissen zu Restaurationen fihren, die

langer halten, seltener versagen und die darunter-
) ) : liegende Zahnsubstanz besser schitzen. Das ist
Randschluss mit Directa Ceramir® der Grund, warum Bioaktivitat wichtiger ist als
Crown &Bridge: Am Rand reagiert das eine rein maximierte Haftfestigkeit. M
bei hohem pH-Wert freigesetzte Kalzium
mit Phosphat aus dem Speichel und bildet
eine Hydroxylapatit-basierte Versiegelung. Ceramir® Crown &Bridge
Produktmerkmale, Vorteile und

Indikationen
ration verhindert er das Eindringen von Bakterien und schitzt die
Restauration langfristig, was zu ihrer Langlebigkeit und einer positiven * Biokompatibel und bioaktiv
Prognose beitragt. Dank seiner alkalischen Eigenschaften (pH >7) . Bioaktive dauerhafte Versiegelung
férdert der Zement die Remineralisierung und die Bildung von Hy-
droxylapatit, wodurch die Versiegelungsflache gestarkt und die na- » Grofziigige Verarbeitungszeit

tlrlichen Reparaturprozesse des Zahns unterstitzt werden. « Einfaches Entfernen von tiberschiissigem
Zement

Haftfestigkeit vs. biologische Stabilitit

Viele klinische Misserfolge sind eher biologischer als mechanischer » Keine zusétzliche Praparation erforderlich
Natur. Sekundarkaries, postoperative Empfindlichkeit und Pulpa- « Hydrophil

Reizungen entstehen haufig an den Randern, wo Mikroleckagen und L )
« Indiziert flr die permanente Zementierung von

prothetischen Restaurationen, einschlieBlich
Metall, PFM (Metallkeramik), Zirkonoxid und
anderen hochfesten Keramiken.

Saurebelastung vorherrschen. Wenn eine Zahnkrone aufgrund von
Sekundarkaries versagt, fhrt dies in der Regel zu einem weiteren
Verlust an Zahnsubstanz. Lost sich eine Restauration hingegen aus
mechanischen Griinden, ist im Prinzip lediglich eine erneute Ze-
mentierung erforderlich, wodurch ein wesentlich gréBRerer Teil der
urspriinglichen Zahnsubstanz erhalten bleibt. Sekundarkaries hat Mehr Infos zu Ceramir® Crown &Bridge

schwerwiegendere Folgen und hinterldsst deutlich weniger Zahn- auf directadental.com.
substanz als zu Beginn. Die Daten aus einer Dreijahres-Nachunter-
suchung zeigten bei Ceramir® Crown & Bridge keinen Retentions-
verlust, keine Sekundérkaries, keine Randverfarbungen und keine
subjektive Empfindlichkeit.!

Infos zum
E' =lh.To Unternehmen

1 Jefferies SR, Pameijer CH, Appleby DC, Boston D, L66f J. A bioactive dental luting cement—its retentive properties
and 3-year clinical findings. Compend Contin Educ Dent. 2013 Feb; 34 Spec No 1: 2-9.

2 Jefferies SR, Fuller AE, Boston DW (2015), Preliminary Evidence That Bioactive Cements Occlude Artificial Marginal
Gaps. Journal of Esthetic and Restorative Dentistry, 27: 155-166. doi: 10.1111/jerd.12133
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Direkte Klasse II-Restauration
mit Smart-Shade-Komposit

Ein Beitrag von Dr. Maximilian Dobbertin, M.Sc.

[ KOMPOSITTECHNOLOGIE ] In der restaurativen Zahnheilkunde
wadchst der Druck, Behandlungsabldufe gleichzeitig effizienter, weni-
ger techniksensitiv und asthetisch vorhersagbarer zu gestalten. Pa-
rallel steigt die Vielfalt an Kompositsystemen mit unterschiedlichen
Fullstoffkonzepten, Transluzenzen und Schichtprotokollen. Vor die-
sem Hintergrund gewinnen One-Shade-/Smart-Shade-Komposite an
Relevanz, da sie die klassische Farbbestimmung reduzieren und die
Farbgebung tber optische Anpassungsmechanismen in Relation zur
Umgebung erreichen sollen. Der vorliegende Beitrag stellt einen kli-

nischen Fall unter Verwendung eines Smart-Shade-Komposits dar Elﬁlil
und diskutiert eine kritische, evidenzbasierte Einordnung der One- 3 f
Shade-Technologie hinsichtlich Indikation, Farbanpassung, Grenzen ESEE

und klinischer Perspektive.

as Grundprinzip der One-Shade-/Smart-Shade-Komposite beruht auf
dem Color Adjustment Potential (CAP), also der Fahigkeit eines Kom-

posits, sich unter Einfluss von Untergrund- und Umgebungsfarben farb-
lich einzupassen. In der Literatur wird der CAP als multifaktorielles Ergebnis
beschrieben, das unter anderem von Materialtransluzenz, Restaurationsdicke,
Kavitdatsgeometrie, Untergrundfarbe und Oberflachenfinish abhdngt."2 Wahrend
Hersteller die klinische Vereinfachung betonen, zeigen Studien, dass die klinische
Eignung stark von der Fallselektion und der Materialstrategie (Schichtstarke, ggf.
Blocker) abhdngig ist.3#

FALLBERICHT: Zahn24mo

Ausgangssituation

Die 27-jahrige Patientin stellte sich mit frakturierter approximal-okklusaler Kom-
positfillung an Zahn 24mo vor. Zahn asymptomatisch, keine periapikalen Auf-
falligkeiten in der Ausgangsdiagnostik. Klinisch zeigte sich eine randstandige
Insuffizienz; aufgrund nicht nachvollziehbarer Vorbehandlung wurde die voll-

© Dr. Maximilian Dobbertin

standige Entfernung der Restauration gewahlt (vgl. Abbildungen).

Abb. 1: Praoperative Situation

mit frakturierter Restauration an
Zahn 24mo.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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MANIFill Micro Hybrid
Smart Shade

Materialeigenschaften

MANIFill Micro Hybrid Smart Shade ist ein
lichthartendes mikrohybrides Komposit mit
,Chamaleon”-Shade-Konzept. Der Hersteller
hebt unter anderem hervor:

» hochglanzpolierbar durch spezielle
Partikelstruktur und homogene Ober-
flache,

» hohe Abrasionsresistenz bei gleichzeitig
antagonistenfreundlichem Verhalten,

« Plaqueresistenz durch geringe Ober-
flachenrauigkeit,

« gingivafreundliche Eigenschaften,

» Réntgenopazitat und technische
Kennwerte (z.B. Biege-/Druckfestigkeit)
im Systemkontext.

Fir das Smart-Shade-Konzept sind - abhangig
von Polymerisationsgerat und klinischer Situ-
ation - kontrollierte Schichtstarken und die Ein-
haltung adaquater Belichtungszeiten wesent-
lich; verschiedene Produktseiten nennen fur
das System typische Werte (z.B. ,Cure Depth
2mm” bzw. universelle Angaben zur Aushar-
tung). Im klinischen Kontext ist daher eine in-
krementelle Strategie bei Klassell-Kavitaten
weiterhin als Standard zu verstehen.

Indikationsbereich

Geeignete Indikationen fir Smart-Shade-/
One-Shade-Komposite sind nach aktueller
Evidenz vor allem:

« kleine bis mittelgroBe Klasse I- und
Klassell-Kavitaten im Seitenzahnbereich,
besonders wenn der Anteil sichtbarer
Vestibular-/Approximalkanten be-
grenztist,

« flache Klasse V-Defekte (NCCLs) mit be-
grenzter Tiefe und ohne stark verfarbtes
Dentin; bei Bedarf Unterlegung (Blocker/
Liner).h2

Grenzindikationen

« stark verfarbtes Substrat (z. B. dunkles
Dentin, Verfarbungen durch restaurative
Vorbehandlung),

sehr ausgedehnte sichtbare Flachen im
Frontzahnbereich (direkte Veneers, groBe
Inzisalkantenaufbauten),

« groBe Kavitdten mit hoher optischer
Komplexitat (Transluzenz- und Opazi-
tatsgradienten), da ein ,3D-Eindruck” von
Dentin/Schmelz haufig nur tber Schich-
tung zuverldssig erzeugt werden
kann.3#

MANI MEDICAL
GERMANY GmbH

Infos zum Unternehmen

Quelle/Abbildung: MANIMEDICAL GERMANY GmbH
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Abb. 2: Entfernte Restauration/

Materialfraktur (Dokumentation).

Isolation, Priaparation und
Matrizenmanagement

Zur besseren Darstellung des approximalen Kas-
tenbodens wurden Keil und Teilmatrizenring zur
Separation der Zdhne 23/24 eingesetzt. Anschlie-
Bend erfolgte die Positionierung eines anato-
mischen Matrizenbandes (Teilmatrizensystem)
und die Kontrolle der dichten Adaptation am
Kastenboden. Ziel war eine reproduzierbare
Approximalform mit stabilem Kontaktpunkt bei
minimaler Uberkonturierung.

Abb. 3: Separation und

Matrizenmanagement zur

Approximalpraparation.
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Adhisivprotokoll und Applikation

von MANIFill Smart Shade

Die Konditionierung erfolgte gemaB klinisch etabliertem adh&sivem
Vorgehen (Schmelz-/Dentinbehandlung nach Systemvorgabe des ver-
wendeten Adhasivs). Danach wurde MANIFill Smart Shade inkremen-
tell appliziert.

Begriindung der Materialwahl: Die Restauration betraf iberwiegend
Bereiche mit begrenzter Sichtbarkeit vestibuldrer Kanten, wodurch ein
Smart-Shade-Komposit ein glnstiges Verhaltnis aus dsthetischer Suffi-
zienz und Workflow-Vereinfachung bieten kann. Entscheidend waren
eine kontrollierte Schichtstarke, stabile Polymerisation, sowie ein pra-
zises Finishing/Polishing zur Optimierung der optischen Einbindung
(Gloss, Oberflachenstreuung).

Abb. 4: Intraoperative Situation mit Matrize und

Ring - Kontrolle Kastenboden.

Finierung, Politur und postoperative Kontrolle

Nach Entfernung der Matrize erfolgten Okklusionskontrolle, Approxi-
malkontrolle, Finierung und Politur. Radiologisch zeigte sich eine ein-
deutige Rontgenopazitat der Restauration mit gut beurteilbaren Ap-
proximalrdndern (Abbildung: postoperative Réntgenkontrolle, S. 38).

DISKUSSION

1. Optische Grundlagen:
Warum ,Smart Shade” funktioniert und wann nicht

Das Farbergebnis direkter Kompositrestaurationen wird in der Literatur
nicht als reine Materialfarbe, sondern als Systemergebnis beschrieben:
Zahnsubstrat (Dentin/Schmelz), Kavitdtsgeometrie, Materialtransluzenz,
Schichtstarke, Lichtfihrung und Oberflachencharakteristika interagie-
ren. Smart-Shade-Komposite nutzen eine optimierte Lichtstreuung und
Transluzenz, um die wahrgenommene Farbe starker von der Umgebung
,ziehen" zu lassen.!2

© Dr. Maximilian Dobbertin
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Abb. 5: Okklusale Ansicht nach Fertigstellung

und Politur.

Zwei Parameter sind klinisch besonders relevant:

(a) Restaurationsdicke:

Je dicker die Kompositschicht, desto stédrker dominiert die Eigenoptik des
Materials gegeniiber dem Untergrund. Studien zeigen, dass diinne Schichten
haufig eine bessere Anpassung an Umgebungsfarben ermdéglichen, wéahrend
groBere Dicken bei ungiinstigen Untergriinden zu Abweichungen fihren kén-
nen.’

(b) Untergrundfarbe (Background):

Dunkles Dentin oder verfarbte Substrate senken die Wahrscheinlichkeit einer
dsthetisch unauffalligen Farbanpassung, da die Transluzenz den Untergrund
starker ,durchscheinen” lasst. Genau hier liegt die klinische Logik hinter dentin-
protektiven Blockern/Linern in Grenzfillen.?

2. Evidenz-Update 2024 -2025:

Was sagen Reviews und neue Studien?

Die Studienlage hat sich zuletzt deutlich erweitert. Ein systematisches Review
(2024) zur Farbanpassung und Farbstabilitdt von Single-Shade-Kompositen in
direkten Restaurationen betont, dass Single-Shade-Systeme in geeigneten Situ-
ationen klinisch akzeptable Ergebnisse liefern kénnen, die Performance jedoch
stark vom Studiendesign, der Bewertungsmethodik und den klinischen Rand-
bedingungen abhingt.?

Ein weiteres Review (2025) kommt zu dem Ergebnis, dass Multi-Shade-Kompo-
site im Mittel eine prazisere Farblbereinstimmung erreichen, wahrend Single-
Shade-Systeme insbesondere in kleineren/standardisierten Situationen Vor-
teile in Handhabung und Effizienz bieten.*

Die neueren In-vitro-Arbeiten 2025 untersuchen zudem systematisch Back-
ground-Effekte, Staining, Repolishing und Bleaching-Interaktionen - mit der
konsistenten Aussage, dass CAP dynamisch ist und durch Oberflachenalterung
sowie Farbaufnahme beeinflusst werden kann.>¢

) Dr. Maximilian Dobbertin
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Abb. 6: Detailansicht approximaler
Rand/Ubergang.

3. Klinische Studien:
Performance jenseits der Farbe

Uber die reine Farbanpassung hinaus ist fir die
klinische Relevanz entscheidend, ob One-Shade-
Komposite in vivo eine vergleichbare klinische
Performance (Randadaptation, sekundare Karies,
postoperative Sensibilitat, Oberflachenglanz)
zeigen. Eine aktuelle klinische Studie (2025) zur
posterioren Anwendung eines Mono-Shade-
Komposits berichtet Uber eine insgesamt zufrie-
denstellende klinische Leistung in Klassel-/II-
Restaurationen im Beobachtungszeitraum und
stltzt damit den Einsatz im Seitenzahnbereich
bei kontrollierter Indikation.”

Parallel werden One-Shade-Konzepte auch fur di-
rekte Veneers klinisch evaluiert; die klinische Stu-
dienlandschaft ist hier jedoch stérker abhangig
von Template-Techniken und dsthetisch komple-

xen Kriterien (ClinicalTrials.gov-Eintrage; RCT-
Publikationen 2025).
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Rontgenkontrollaufnahme.

4. Spezifische Implikationen fiir

Klassell-Restaurationen

Der vorliegende Fall ist besonders geeignet, um den klinischen ,Sweet

Spot” von Smart-Shade-Materialien zu diskutieren:

» Optisch sind approximal-okklusale Restaurationen im Seitenzahn-
bereich haufig weniger durch vestibulare Schmelzflachen dominiert
als Frontzahnrestaurationen. Damit sinkt das Risiko, dass Transluzenz-/
Opazitatsgradienten auffallig werden.

« Funktionell sind Kontaktpunktdesign, Randdichtigkeit und Polyme-
risationskontrolle entscheidend. Ein Smart-Shade-Komposit ersetzt
nicht die Notwendigkeit eines sauberen Matrizenmanagements und
einer schichtweisen Polymerisation.

» Materialseitig ist bei mikrohybriden Kompositen ein glinstiges Ver-
haltnis aus Festigkeit und Polierbarkeit anzustreben; Hersteller be-
tonen fur MANIFill unter anderem die homogene Oberflache und
Plaqueresistenz, was klinisch relevant fir Gingivagesundheit im Ap-
proximalraum ist.

5. Oberflachenfinish, Glanz und Farbwahrnehmung:
Unterschdtzter Schliisselparameter

Mehrere Arbeiten zeigen, dass Oberflachenrauigkeit und Politur den
visuellen Farbeindruck beeinflussen, da Streuung/Reflexion die wahr-
genommene Helligkeit und Sattigung verdndert. Somit ist die Politur
nicht nur ,kosmetisch”, sondern Teil der Farbanpassungsstrategie.
Neuere Studien zur Oberflachenrauigkeit und Farbstabilitat mono-
chromatischer Komposite unterstitzen die Bedeutung eines standar-
disierten Finishing-Protokolls.®?

6. Klinische Entscheidungshilfe:
Wann Blocker, wann Schichtung?

Aus der Gesamtevidenz lassen sich pragmatische Kriterien ableiten:

+ Smart Shade allein: Kleine/mittlere Kavitdten, geringer Verfarbungs-
grad, ausreichende Restschmelzanteile, moderate Schichtstarke.

» Smart Shade und Blocker/Liner: Dunkler Untergrund, tiefe Kavitat,
,shadowing” an Randern, hochasthetische Zone partiell betroffen.

» Mehrfarb-/Schichttechnik: GroBRe vestibulare Flachen, Frontzahn-
veneers, Inzisalkanten, Falle mit hoher chromatischer Komplexitat
oder sehr hohen asthetischen Erwartungen.#

Klinische Schlussfolgerung

Der beschriebene Fall zeigt, dass MANIFill Micro Hybrid Smart Shade
bei geeigneter Indikation eine effiziente und klinisch Gberzeugende
Alternative zur klassischen Mehrfarbstrategie in Klasse ll-Versorgun-
gen darstellen kann. Die Farbanpassung ist dabei nicht ,automatisch’,
sondern Ergebnis aus Fallselektion, Schichtstarke, Untergrundkontrolle
und Oberflachenfinish. Grenzen bestehen bei stark verfarbtem Sub-
strat und hochasthetischen, groB3flachigen Indikationen. W

Op440]

Abb.7: Postoperative 3

Literatur E -
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Komplexe restaurative

Versorgung mittels Komposit-

Injektionstechnik

Ein Beitrag von Dr. Holger Ziebolz

[ FLOWABLE NANOHYBRIDKOMPOSITE ]

Klassische direkte Restaurationsverfahren im Frontzahnbereich
sind oftmals zeitaufwendig, erfordern ein hohes Maf§ an manueller
Geschicklichkeit und sind stark behandlerabhdngig. Insbesondere
das aufwendige Schichtverfahren mit unterschiedlichen Komposit-
massen fiithrt dazu, dass solche Versorgungen in der Regel nur fur
wenige Zahne gleichzeitig sinnvoll angewandt werden kénnen.*?2

ie Einfihrung hochgeftllter flieBfahiger Kom-
D posite (sog. Nanohybrid-Komposite) und trans-

parenter Silikonschlissel eréffnete einen neuen
Ansatz: die Komposit-Injektionstechnik." Aufbauend
auf einem diagnostischen Wax-up kénnen geplante
Verdnderungen prazise und reproduzierbarin den Mund
des Patienten Ubertragen werden. Hierzu wird ein trans-
parenter Silikonschlissel auf Basis des Wax-ups gefertigt,
der intraoral Uber die zu versorgenden Zdhne positio-
niert wird. Uber Injektionskanéle ldsst sich ein flieB-
fahiges Komposit direkt in die vorbereiteten Bereiche
einbringen und anschlieBend polymerisieren. Auf diese
Weise werden Zahnform, Kontur und Oberflachen-
textur detailgetreu vom Modell auf die klinische Situ-
ation Ubertragen.3#

Ein entscheidender Vorteil dieser Technik ist ihre Vor-
hersagbarkeit: Das geplante Ergebnis ist bereits im
Mock-up sichtbar und kann mit dem Patienten ab-
gestimmt werden. Gleichzeitig bleibt das Verfahren
minimalinvasiv, da keine oder nur sehr geringe Pra-
parationen erforderlich sind. Dies macht die Technik
besonders attraktiv fir die Versorgung bei Zahnsub-
stanzverlusten durch Abrasion oder Erosion, Zahn-
umformungen, die SchlieBung von Diastemata oder
zur Harmonisierung der Frontzahnasthetik.3:5-%
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,2Aufbauend auf einem
diagnostischen Wax-up
konnen geplante Verande-
rungen prazise und repro-
duzierbar in den Mund
des Patienten iibertragen
werden.”

« Infos zum Autor
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Insbesondere im digitalen Workflow lasst sich die
Injektionstechnik sehr effizient umsetzen. 13 Auch
komplexe langzeitprovisorische Versorgungen zur
klinischen Priifung einer neuen Bisslage, etwa bei
Patienten mit Verlust der vertikalen Dimension,
kénnen mit der Injektionstechnik sehr effizient um-
gesetzt werden." Werkstoffkundliche Studien zei-
gen, dass moderne injizierbare Nanohybrid-Kom-
posite (z.B. G-anial Universal Injectable, GC). eine
deutlich verbesserte Biegefestigkeit, Abrasionsre-
sistenz und Farbstabilitat aufweisen und damit
zunehmend auch fur komplexe Einzelzahnrestau-
rationen im okklusionstragenden Bereich eingesetzt
werden konnen. 12714

Im Vergleich zu indirekten keramischen Verfahren
bietet die Komposit-Injektionstechnik eine kos-
teneffiziente, zeitsparende und gleichzeitig &s-
thetisch hochwertige Alternative.’® Der folgende
Fallbericht beschreibt die Anwendung dieses Ver-
fahrens bei einem 29-jdhrigen Patienten mit einem
attritions- und abrasionsbedingten Verlust der Ver-
tikaldimension und partieller Non-Okklusion zur
Herstellung einer langzeitprovisorischen Versor-
gung zur klinischen Uberpriifung der im Rahmen
der funktionellen Vorbehandlung eingestellten
therapeutischen Bisslage.

FALLDARSTELLUNG

Ein 29-jdhriger Patient stellte sich mit klinischen
Symptomen einer craniomandibuldren Dysfunktion
(Schmerzen im Bereich der Kaumuskulatur rechts)
und dem Wunsch nach einer Verbesserung des
dsthetischen Erscheinungsbildes im Frontzahn-
bereich vor. Bei der klinischen Untersuchung zeigte
sich neben einer Non-Okklusion im Seitenzahn-
bereich rechts auch ein Kreuzbiss auf der rechen

FALLBERICHT*

Abb. 1a-e: Klinische Ausgangssituation
mit beidseitiger Non-Okklusion im Seiten-
zahnbereich und partiellem Kreuzbiss
rechts. Der Patient empfand insbesondere

die Form und Lange der Oberkieferfront-

zahne als stérend.

Seite. Im Frontzahnbereich zeigten sich Zeichen eines attritions-/abrasions-
bedingten Zahnhartsubstanzverlustes. Anamnestisch gab der Patient an, dass
vor zwolf Jahren eine kieferorthopadische Behandlung abgebrochen wurde.
Seit circa drei Jahren bemerkt er nun kontinuierlich zunehmende Schmerzen
im Bereich der Kaumuskulatur. Die fehlende Sichtbarkeit der Frontzéhne emp-
fand der Patient als stérend und fuhlte sich dadurch auch bei sozialen Kon-
takten beeintrachtigt (Abb. 1a-e).

Zunachst wurde bei dem Patienten eine Funktionstherapie mit einem aqui-
librierenden Aufbissbehelf und begleitender Physiotherapie durchgefihrt.
Nachdem eine beschwerdefreie Phase Uber einen Zeitraum von sechs Mo-
naten erreicht war, erfolgte eine Beratung zu den Therapieoptionen. Eine er-
neute kieferorthopadische Behandlung lehnte der Patient ab, sodass eine
restaurative Therapie mit Vertikalisierung und Ubernahme der klinisch be-
reits erfolgreich getesteten Bisslage geplant wurde.

Die restaurative Behandlung sollte dabei in zwei Schritten erfolgen. Zuerst
sollte die therapeutische Bisslage auf eine langzeitprovisorische Versorgung
umgesetzt werden. Diese sollte dann nach einer erneuten Testphase sukzes-
sive in indirekt gefertigte keramische Restaurationen umgesetzt werden.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026 41
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Abb. 2: Intraoraler Scan mit dem eingesetzten frontalen Aufbiss zur Ubertragung der Schienen-

position (obere Reihe). Virtuelle Modelle mit Zuordnung in der therapeutischen Bisslage (Ubertragung

der Schienenposition - untere Reihe).

Aufgrund der weitgehend karies- und restaurations-
freien Bezahnung und der bereits mit dem Aufbissbehelf
erfolgten Vertikalisierung konnte ein rein additives Vor-
gehen ohne vorangehende Préparation der Zdhne ge-
plant werden. Die Umsetzung sollte dann in einem
digitalen Workflow mit der F.I.T. Forma®-Injektions-
technik (F.I.T., Permadental) erfolgen. Die dafir erfor-
derlichen klinischen Arbeitsschritte werden nachfol-
gend dargestellt.

In einem ersten vorbereitenden Arbeitsschritt wird die
Umsetzung der therapeutischen Bisslage bei der digi-
talen Abformung realisiert. Dafur wird die final adjus-
tierte Schiene mit den vorhandenen Arbeitsmodellen
erneut einartikuliert. Nach dem Entfernen kann auf den
Modellen ein anteriorer Aufbiss gefertigt werden. Der
Ober- und Unterkiefer sind wahrend des Scans in der
therapeutischen Bisslage fixiert. Die angefertigten Scans
werden dann zusammen mit der Farbinformation direkt
an das ausfuhrende Dentallabor gesandt (Abb. 2). Dort
erfolgt entsprechend der Arbeitsanweisung des Be-
handlers zunachst ein digitales Wax-up.

Abb. 3: Digitales Wax-up zur Simulation des mdglichen
Behandlungsergebnisses. Dieses virtuelle Wax-up wird
als Vorschau (Preview) vom Labor an den Behandler
gesandt. Es dient zur Abstimmung eventuell

notwendiger Anderungen.
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Im vorliegenden Fall erfolgt also ein kompletter Aufbau der Zdhne
im Ober- und Unterkiefer mit Ausgleich des Kreuzbisses und einer
Harmonisierung der Frontzahnlange. Hilfreich ist es, wenn fir das
digitale Wax-up auch ein Portratfoto des Patienten mit einem de-
zenten und einem vollen Lacheln mitgeliefert wird. Dies erleichtert
dem ausflihrenden Zahntechniker die Festlegung so wichtiger Pa-
rameter wie der Frontzahnlange (sichtbarer Anteil der Frontzahne)
und dem bukkalen Korridor. Der Behandler erhalt dann ein bis zwei
Tage nach der Ubersendung der digitalen Scans einen Link zum vir-
tuellen Wax-up (Abb. 3).

© Dr. Holger Ziebolz
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Notwendige Anderungen kdnnen in diesem Stadium

noch mit dem ausfihrenden Zahntechniker besprochen
werden. AnschlieBend werden auf der Basis des digi-
talen Wax-ups gedruckte Modelle angefertigt. Diese
Modelle dienen einerseits als Beratungshilfsmittel fir
den nachsten Patiententermin, aber auch als Grundlage
fur die Fertigung eines Silikonschlissels zur Anfertigung
eines Mock-ups. Mit dem Mock-up kann das Behand-
lungsergebnis direkt intraoral simuliert werden. Der
Silikonschlissel wird mit einem provisorischen Kronen-
und Briickenmaterial gefillt und anschlieBend im Mund
des Patienten platziert. Ziel ist es, dem Patienten einen
ersten Eindruck vom mdglichen Behandlungsergebnis
zu vermitteln. Insbesondere sollten die dsthetischen
Parameter der Frontzahne hier nochmals beurteilt wer-
den: Langen-Breiten-Verhaltnis, Sichtbarkeit der Front-
zahne, Verlauf der Schneidekanten im Verhaltnis zur
Unterlippe. Daftr ist es ausreichend, wenn die groben
Materialiberschisse entfernt und mit dem Patienten
die notwendigen funktionellen und phonetischen Ubun-
gen ausgeflihrt werden (Abb. 4).

© Dr. Holger Ziebolz

Abb. 4: Auf den gedruckten Modellen kénnen Silikon-
schltssel hergestellt werden, mit denen ein intraorales
Mock-up zur Simulation des méglichen Behandlungs-

ergebnisses angefertigt werden kann.

In dieser Situation sind nun zwei unterschiedliche Behandlungs-
wege moglich:

1. Das Mock-up ist aus funktioneller und &sthetischer Sicht per-
fekt. Dann kann direkt mit der Herstellung der Silikonschlissel
fur die F.LT. Forma®-Injektionstechnik begonnen werden.

2. Das Mock-up ist zu lang/zu kurz oder zu breit/zu schmal. Dann
sollten die notwendigen Korrekturen durch EinschleifmaBnah-
men oder additive MaBnahmen mit einem flieBfahigen Kom-
posit vorgenommen werden. Das final adjustierte Mock-up sollte
dann noch einmal gescannt werden. Dieser Scan wird an das
Dentallabor Ubermittelt und dient als Grundlage und Orientie-
rung fur das Wax-up.

Nach dieser Uberpriifung und der Zustimmung des Patienten zu
den geplanten BehandlungsmaBnahmen kann mit der Fertigung
der eigentlichen Behandlungsunterlagen fir die F.I.T. Forma®-Injek-
tionstechnik begonnen werden.

Das besondere bei der F.I.T. Forma®-Injektionstechnik ist, dass der
Hersteller auch ein Komplettpaket fiir die Umsetzung der Behand-
lung an die Praxis liefern kann. Neben den Silikonschlisseln fur die
Injektionstechnik ist in diesem Paket auch ein geeignetes flieBfahi-
ges Komposit (z. B. G-aenial Universal Injectable, GC) in ausreichen-
der Menge und der gewlinschten Farbe enthalten. Es ist daher wich-
tig, dass spatestens mit der Auftragserteilung auch die Farbe an das
Dentallabor Ubermittelt wird. AuBerdem werden auch Teflonband
zur Isolierung der Nachbarzdhne, diamantierte Metallbander zur
Ausarbeitung der Restaurationen sowie rotierende Instrumente zur

Abb.5: Fur die F.I.T. Forma®-Injektionstechnik werden pro Kiefer jeweils zwei Modelle designt.

Ein volles Modell, bei dem alle Zéhne eines Kiefers aufgebaut sind und ein alternierendes Modell,

bei dem sich restaurierte und nicht restaurierte Zahne abwechseln.

¥ *‘mnm

Alternierende
Modelle

© Dr. Holger Ziebolz
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Ausarbeitung und Politur der Kompositrestaura-
tionen mitgeliefert. Dies macht die Umsetzung der
Injektionstechnik in der Praxis denkbar einfach.

Sofern mehrere benachbarte Zéhne mit der Injek-
tionstechnik versorgt werden sollen, ist es wichtig,
dass mit zwei Arten von Silkonschlisseln gearbei-
tet wird. Daftir werden Modelle des kompletten
Wax-ups gestaltet, auf denen alle zu restaurieren-
den Zahne aufgebaut sind. Ferner wird ein sog.
alternierendes Modell designt, auf dem sich auf-
gebaute und urspriingliche Zahne abwechseln
(Abb.5).

Fur beide Designs werden Modelle gedruckt. Ins-
gesamt wurden fir den vorliegenden Fall zwei
Oberkiefer- und zwei Unterkiefermodelle gefertigt
(Abb. ba-c).

Auf jedem der vier Modelle werden dann drei un-
terschiedliche Silikonschlissel gefertigt. Jeweils
zwei posteriore Silikonschlissel und ein weiterer
Schlussel fur das anteriore Segment. Die Silikon-
schlissel sind bereits mit zwei Einspritzkanilen pro
Zahneinheit versehen. Durch einen Kanal wird das
Komposit injiziert, durch den anderen kann die Luft
entweichen. Die Dimensionierung der Kanéle ist
dabei exakt passend fur die Applikationskantlen
des mitgelieferten flieBfahigen Komposits.

Schrittweises Vorgehen

F.L.T. Forma®-Injektionstechnik

Das klinische Vorgehen bei der F.I.T. Forma®-Injek-
tionstechnik wird nachfolgend Schritt fir Schritt
beim Aufbau der Oberkieferfrontzéhne gezeigt.

Abb. 6a-c: Oberkiefermodellvarianten
fur die F.I.T. Forma®-Injektionstechnik:
6a = vollstandiges Modell, 6b+c =

alternierendes Modell.

Schritt 1

Zunachst sollten alle zu versorgenden Zahne griindlich mit einer fluo-
ridfreien Prophylaxepaste gereinigt werden. Gegebenenfalls sind auch
vorhandene insuffiziente Vorrestaurationen zu entfernen.

Schritt 2

Die Injektionstechnik startet immer mit der Verwendung des alternie-
renden Silikonschlissels. Zur Vorbereitung werden die Nachbarzéhne
der zu restaurierenden Zahneinheiten mit einer Lage Teflonband isoliert.

,Im Vergleich zu indirekten
keramischen Verfahren bietet die
Komposit-Injektionstechnik eine
kosteneffiziente, zeitsparende
und gleichzeitig asthetisch
hochwertige Alternative.”

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026
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Abb. 7a+b: Im nachsten klinischen Schritt erfolgt
die Konditionierung der Schmelzoberflachen (37%ige
Phosphorsaure, Einwirkzeit 60 Sekunden) sowie
der Auftrag eines Haftvermittlers mit anschlieBender

Photopolymerisation.

)
i
(e}
e
o
i

Schritt 3

Die Zahnoberflachen der zu restaurierenden Zdhne

© Dr. Holger Ziebolz

werden nun in der Etch&Rinse-Technik und mit einem

Fotos

geeigneten Universaladhasiv (G-Premio BOND, GC)
konditioniert. Das Adhasiv sollte nach einer ausrei-
chenden Einwirkzeit (zehn Sekunden) im Luftstrom
getrocknet und abschlieBend fir zehn Sekunden licht-
polymerisiert werden (Abb. 7a+b).

Schritt 4

Nun kann der auf dem alternierenden Modell gefertigte
Silikonschlissel eingesetzt werden. Nach der Kontrolle
des korrekten Sitzes kann mit der Injektion des flieB-
fahigen Komposits begonnen werden (Abb. 8a+b). Die
hohe Formstabilitdt der Silikonschlissel minimiert das
Risiko zervikaler Uberschiisse und ermaglicht eine pra-
zise Ubertragung der Zahnform und -position. Sobald

alle zu restaurierenden Zahneinheiten des alternieren-

Abb. 8a+b: Nach dem Einsetzen und Fixieren des Silikon-
schlissels kann mit dem Einbringen des flieRfahigen Komposits
begonnen werden. Der zweite Einspritzkanal dient dabei als

sogenannter ,Entliftungskanal”.

Abb. 9a+b: Die Applikation und Ausarbeitung des flieBféhigen

Kompositmaterials erfolgt analog zum Vorgehen bei

Fotos: © Dr. Holger Ziebolz

Verwendung des ersten Silikonschlissels.
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den Silikonschlissels mit flieRfahigem Komposit befullt
sind, erfolgt die Lichtpolymerisation (40 Sekunden pro
Zahnflache (vestibular/inzisal/palatinal) und Zahneinheit,
also 120 Sekunden pro Zahneinheit). Nach der Abnahme
des Silikonschlissels missen dann nur die Materiallber-
schisse entfernt werden. Dies kann je nach Ausmal mit
einer Skalpellklinge oder einem feinkérnigen rotierenden
Diamantinstrument erfolgen. Es ist wichtig, dass nach Ab-
nahme der Teflonbédnder bereits eine Ausarbeitung der
Approximalflachen erfolgt. Die vom Hersteller mitgeliefer-
ten diamantierten Metallbander sind hierfir gut geeignet.

Schritt 5

Nun werden die Arbeitsschritte 2 und 3 fur die verbliebe-
nen Zdhne wiederholt. Zun&chst erfolgt die Isolierung der
Nachbarzdhne (also der nun bereits restaurierten Zahne)
mit Teflonband und die Konditionierung der Zahnoberfla-
chen der zu restaurierenden Zdhne (Phosphorsduredtzung
und Universaladhésiv).

Schritt 6

Nun kann das flieBfédhige Komposit unter Verwendung des
auf dem vollstdndigen Modell gefertigten Silikonschlis-
sels injiziert werden. Die einzelnen Arbeitsschritte bei der
Applikation, Lichtpolymerisation und Ausarbeitung sind
absolut identisch (Abb. 9a+b).

Schritt 7

AbschlieBend kann nun die Ausarbeitung und Politur der
im Frontzahnsegment angefertigten Restaurationen erfol-
gen (Abb. 10a+b). AuBer beim Entfernen der Materialtber-
schisse an den Injektionskanalen ist zumeist keine form-
gebende Ausarbeitung erforderlich, sodass direkt mit der
stufenweisen Politur der Kompositrestaurationen begon-
nen werden kann. Die mitgelieferten diamantimpragnier-
ten Silikonpolierer sind dafiir gut geeignet. Die Approxi-
malflachen kénnen sehr effizient mit den mitgelieferten
diamantierten Metallbdndern ausgearbeitet werden.
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Schlussfolgerungen

Im Rahmen einer komplexen
Gesamtrehabilitation stellt die
F.L.T. Forma®-Injektionstechnik
eine sinnvolle Alternative zu
klassischen indirekten Verfahren
zur Umsetzung und klinischen
Erprobung einer neu einge-
stellten therapeutisch Bisslage
(z.B. Vertikalisierung) dar.

ANZEIGE

FALLBERICHT*

Das geschilderte schrittweise Vorgehen fiir das Oberkieferfrontzahnsegment
wurde analog fur die Gbrigen Segmente im Ober- und Unterkiefer wieder-
holt. In diesem Fall mussten lediglich geringgradige Anpassungen der sta-
tischen Okklusion im Seitenzahnbereich vorgenommen werden. Die dyna-
mische Okklusion (Front-Eckzahn-Fiihrung) konnte ohne Anderungen bei-
behalten werden. Aufgrund der umfangreichen Gesamtversorgung wurde
im ersten Behandlungstermin (nachmittags) zunéchst der Oberkiefer ver-
sorgt. Am Folgetag (vormittags) wurde die Versorgung des Unterkiefers
durchgefthrt (Abb. 10c¢).

Diskussion

Im vorliegenden Fallbericht wurde die Umsetzung der bereits vor mehr als
zehn Jahren von Terry et al. beschriebenen Kompositinjektionstechnik im
digitalen Workflow dargestellt.”2 Mit der digitalen Abformung und der digi-
talen Simulation (Wax-up) kénnen die Arbeitsabldaufe im Vergleich zum ana-
logen Vorgehen erheblich vereinfacht werden. Das digitale Wax-up ermog-
licht eine deutlich leichtere Kommunikation zwischen Dentallabor und
Zahnarztpraxis. Die digitale Behandlungssimulation ldsst sich schneller und
einfacher korrigieren, da kein Versand der haptischen Modelle mehr erfor-
derlich ist. Die Kombination von digitalem Workflow und Injektionstechnik
hat sich fir die unterschiedlichsten Anwendungsbereiche bewéghrt.67:10:13

Die langzeitprovisorische Versorgung bietet, wie im vorliegenden Fall ge-
zeigt, die Mdglichkeit, das Ergebnis einer geplanten Gesamtversorgung mit
Bisslagednderungen vergleichsweise schnell, kostengiinstig und zudem
minimalinvasiv zu simulieren und klinisch tber einen ldngeren Zeitraum zu
erproben. Fur die aktuellen Nanohybrid-Kompositmaterialien fir die Injek-
tionstechnik liegen klinische Daten fir eine Beobachtungszeit von bis zu
drei Jahren fur direkte Restaurationen im Seitenzahnbereich vor,'® sodass
ihr klinischer Einsatz im Indikationsbereich des vorliegenden Fallberichts
gerechtfertigt erscheint.

Die mit der Injektionstechnik gefertigten Langzeitprovisorien bie-
ten den Vorteil, dass sie ohne Probleme schrittweise in eine
definitive Versorgung, beispielsweise aus Keramik, umge-

setzt werden konnen. So ist es zum Beispiel moglich,

zuerst nur die Seitenzdhne definitiv zu versorgen und

in einem zweiten Schritt dann die Frontzéhne zu res-

taurieren. Die Grinde fUr dieses Vorgehen kénnen

in finanziellen Limitationen des Patienten oder

#schiitzend

aber dem Wunsch nach kirzeren Behandlungs-

# naChhaltig zeiten pro Sitzung liegen.

Bobby (Abb. unten):
- Zum sicheren Transport von Abformungen.
- Fiir alle gdngigen Liffel- und Abformsysteme.
- Automatische Fixierung der Loffel

und damit ,schwebender”

Berlcksichtigt man, dass gerade bei komplexen
Gesamtrehabilitationen mit einer Anderung der
Vertikaldimension ein hohes klinisches und
technisches Fehlerpotenzial besteht, so ist die

Transport der Abformung. Container (0. Abb.): Injektionstechnik in diesem Indikationsgebiet
- Zum sicheren Transport von eine zeit- und kostensparende Alternative zu
Modellen, Abformungen und klassischen indirekt gefertigten Langzeitprovi-

zahntechnischen Arbeiten. sorien. W
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Kurzung von
Fullungsleistungen

Ein Beitrag von Gabi Schéfer

[ ABRECHNUNG ]

Nicht selten passiert genau das: Nach einer
Fullungstherapie sind Patient und Behandler
zufrieden, die Zeit verstreicht, und plétzlich
wird der Praxis von der Prufstelle ihr Vor-
gehen als Kassenleistung streitig gemacht.
Hier braucht es einen kiithlen Kopf und ein
genaues Richtlinienverstandnis, wie das fol-
gende Beispiel zeigt.

Vom Behandler geschildeter
Sachverhalt:

,Die Frontzdhne des Patienten zeigten aufgrund
starker Abrasionen diverse Schmelzabspren-
gungen auf. Diese Absprengungen umfassten
die gesamten Schneidekanten aller vier Front-
zdhne. Die Frontzéhne waren kariesfrei. Die Re-
paraturen wurden mittels Komposit in Schmelz-
Dentin-adhdsiver Technik an den Schneidekan-
ten zulasten der GKV durchgefihrt. Zwei Jahre
nach Durchfiihrung dieser Behandlung erlebte
ich eine bése Uberraschung. Dieser Fall wurde
geprtft und mir wurden samtliche Fillungen
gestrichen, da keine Kariesindikation vorlag. Ist
diese Kiirzung rechtens gewesen und was muss
ich in Zukunft beachten?”

= Synadoc AG

Infos zum Infos zur

= Unternehmen = Autorin
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Honorarschutz durch Dokumen-

tation: Fundiertes Richtlinienwissen

verhindert, dass das Honorar be-

schnitten wird.

Regelverweis
Zur Beantwortung dieser Frage sollten die Richtlinien far

konservierende und chirurgische Leistungen (KCH-Richt-
linien) herangezogen werden, genauer der Text der KC-
Richtlinie B.III (2, 3):

,Die konservierende Behandlung sollte ursachen-
gerecht, zahnsubstanzschonend und praventions-
orientiert erfolgen. Jeder Zahn, der erhaltungsfahig
und erhaltungswdirdig ist, soll erhalten werden. Jeder
kariose Defekt an einem solchen Zahn soll behandelt
werden. Dabei soll die gesunde natirliche Zahnhart-
substanz so weit wie maglich erhalten bleiben [...]
Form und Funktion der Zéhne sollen wiederher-

gestellt werden.”

In dieser Richtlinie steht also nicht, dass ausschlieBlich ka-
ridse Zahne zu behandeln sind; wenn jedoch Karies vorhan-
den ist, soll sie vollstandig entfernt werden.

Zusitzliche Experteneinschitzung

Dr. Reinhard Winkelmann, Praxisinhaber und zugleich lang-
jahriger Obmann der Wirtschaftlichkeitsprifung, ordnet
den Sachverhalt folgendermaBen ein:

+Fullungen sind grundsatzlich dann erforderlich,
wenn ein Zahnsubstanzverlust vorliegt und dieser
rekonstruiert werden muss UND die Fullung das
Mittel der Wahl ist. Das kann auch dann der Fall sein,
wenn umfangreiche Erosionen, Putzdefekte, Knirsch-
defekte und vieles mehr vorliegen. Die Reduzierung
der Fiillungsindikation auf ausschlieBlich durch

Karies verursachte Defekte ist eine nicht vertrags-

© Rizki Kurniawan - unsplash.com
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konforme Auslegung und einer Kiirzung kann aus
diesem Grund wirkungsvoll widersprochen werden!
Solche Fillungen (ohne Karies) sind insbesondere
dann indiziert, wenn damit eine kostenintensive Folge-
behandlung wie z. B. Wurzelbehandlung, Krone oder
Extraktion mit nachfolgendem Zahnersatz verhindert
wird. Die Argumentation von Prifungsausschissen,
dass nur bei Karies eine GKV-Fullung indiziert ist, ist
eine einseitige und willkirliche Interpretation zur kurz-
fristigen Kostenreduktion, die weder dem Patienten

noch der Krankenkasse gerecht wird."

Ausnahmen beachten

Naturlich sind nicht alle Fullungstherapien als Kassenleis-
tung abrechenbar. Handelt es sich beispielsweise um den
Austausch einer intakten Fullung auf Wunsch des Patien-
ten - etwa aus asthetischen Griinden, weil die Farbe nicht
mehr geféllt -, liegt keine Leistung der gesetzlichen Kran-
kenversicherung vor.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und

spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ERINFORMATION*

Auch der Austausch von Amalgamfillungen ohne medizinische
Indikation oder MaBnahmen zur reinen Form- und Farbkorrektur
mit Kompositen zdhlen zu asthetisch motivierten Behandlun-
gen. Solche rein dsthetischen Fullungstherapien sind grund-
satzlich nicht Uber die gesetzliche Krankenversicherung ab-
rechnungsfdhig und missen privat vereinbart werden. B

Meins bleibt meins!

In dem Online-Seminar Meins bleibt
meins! wird im Detalil auf die hdufigsten
Kirzungsgriinde in einer Wirtschaftlich-
keitsprifung eingegangen und Még-
lichkeiten aufgezeigt, wie sich solche
Verluste vermeiden lassen.

Alle Infos und Termine
auf www.synadoc.ch.
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Behandlung eines Abrasions-
gebisses mit der Injection-
Moulding-Technik

9

Ein Beitrag von Pieter-Jan Swerts

[MINIMALINVASIVE VOLLREHABILITATION ] Bei Patienten
mit schweren generalisierten Abrasionen kann eine komplexe
restaurative Behandlung erforderlich sein, die in den meisten
Fdllen in einer umfassenden Rehabilitation und dem Erhéhen
der Vertikaldimension in der Okklusion (VDO) besteht. Es tiber-
rascht nicht, dass diese Behandlung in der Regel schwierig und
zeitaufwendig ist. Wenn moglich, sollte immer zuerst ein mini-
3 malinvasiver Ansatz in Betracht gezogen werden.

in 23-jahriger Patient stellte sich in der Praxis vor, er sorgte sich um den
EZustand seiner Zahne. Der folgende Fallbericht beschreibt den Ablauf einer
umfassenden oralen Rehabilitation mit der Injection-Moulding-Technik,
erldutert das Grundprinzip des Verfahrens und gibt zudem Empfehlungen fir

eine praktikable Umsetzung.

Diagnose

Der Patient zeigte ein Gummy Smile und kurze klinische Kronen (Abb. 1a). In der
intraoralen Untersuchung fiel ein fir das Alter des Patienten stark ausgepréagtes
Abrasionsgebiss auf (Abb. 1b+2). Dieser Befund zusammen mit Beschwerden
einer leichten Hypersensibilitat war als pathologischer Verschlei an Zahnhart-
substanz einzustufen.!?

Der Abtrag der Hocker hatte zur Freilegung des Dentins gefiihrt - ein Hinweis
darauf, dass hier Erosionsprozesse im Spiel waren. Die Tatsache, dass Anteile
der vorhandenen Restaurationen frei im Raum standen, unterstitzte diese Hy-
pothese zusétzlich. Scharf begrenzte und glanzende Abrasionsfacetten wiesen
darlber hinaus auf eine exzessive Attrition hin.

(=] H =]
Literatur E E‘I
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Abb.1a+b: Ausgangssituation, Frontalansicht.

Atiologie

Die Abrasion war multifaktoriell bedingt und wies sowohl eine chemische als
auch eine mechanische Komponente auf. Es ist recht hdufig zu beobachten,
dass Abrasions-/Attritionsprozesse den Verlust von Zahnsubstanz bei einer
chemischen Erosion beschleunigen.?? Faktoren wie ndchtlicher Bruxismus,
Parafunktionen (Fingernagelkauen, Nusseknacken) und Erosion durch kohlen-
saurehaltige Erfrischungsgetranke fanden sich dementsprechend auch in der
Anamnese dieses Patienten wieder.

Prdventive MaBnahmen

Es ist ein wichtig zu bedenken, dass Restaurationen alleine Abrasionsprozesse
nicht verhindern, sondern allenfalls deren Muster und Fortschreiten beeinflussen
konnen. Daher muss beurteilt werden, wie wahrscheinlich ein erneutes Auftre-
ten von Abrasionen ist und in welcher Weise sie sich manifestieren kénnten,
immer mit dem Wissen, dass Abrasionsepisoden unterschiedliche Ursachen
haben kénnen.** Um das Fortschreiten der Abrasion zu verlangsamen, wurde
dem Patienten empfohlen, den Konsum kohlensaurehaltiger Erfrischungs-
getranke zu reduzieren, das Fingerndgelkauen einzustellen und nicht auf har-
ten Gegenstdnden zu kauen.

ANZEIGE
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Abb. 2a-d: Ausgangssituation, intraorale Ansicht.

Therapeutische MaBnahmen

Im Einverstandnis mit dem Patienten entschieden wir uns fir eine totale
Rehabilitation seines Abrasionsgebisses mit Kompositrestaurationen mit-
hilfe der Injection-Moulding-Technik. Durch die vorteilhaften mechanischen
Eigenschaften der heute verfligbaren Kompositmaterialien mehren sich die
Belege fur ihre Leistungsfahigkeit bei der mittel- und langfristigen Behand-
lung von Abrasionsdefekten aller Art.>¢ Sie stellen eine minimalinvasive
additive Alternative fur die Behandlung von Abrasionsdefekten mit dsthe-
tisch ansprechenden Ergebnissen dar. Direkte Kompositrestaurationen sind
kostengiinstig und kdnnen leicht angepasst, repariert oder ersetzt werden.
Form und Funktion werden wiederhergestellt, und die darunter liegende
Zahnsubstanz wird geschiitzt. Zur Korrektur des Gummy Smile und zur
Verbesserung der Okklusion (Angle-Klasse Il) wurde die Moglichkeit einer
kieferorthopadischen Behandlung, eventuell mit einem chirurgischen Ein-
griff, mit dem Patienten diskutiert, aber letztlich von ihm abgelehnt. Als
Alternative wurde eine klinische Kronenverlangerung zur Verbesserung des
Gummy Smile vorgeschlagen.

Intraoralscans und Bissregistrierung

Zur Erfassung der Ausgangssituation wurden beide Kiefer gescannt. Auf-
grund der extremen Abrasion war die maximale Interkuspidation nicht zu-
verldssig reproduzierbar. Da die Bisshéhe ohnehin verandert werden sollte,
wurde die zentrische Position fur eine zuverldssige Beurteilung herange-
zogen. Ein anteriorer Jig aus Acryl (Abb. 3) diente zum Entkoppeln der Ok-
klusion im Frontzahnbereich und als Orientierung fur das AusmaB der
okklusalen Praparation. Die Schiene wurde zundchst etwas Uberdimensio-
niert und dann schrittweise auf die gewlinschte Hohe reduziert, um die
erreichte Bissveranderung sukzessive beurteilen zu kdnnen. Eine weitere
Moglichkeit stellt die Verwendung einer Blattlehre dar (Abb. 4).
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Abb. 3: Anteriorer Jig aus Kunststoff zur

Bestimmung der zentrischen Okklusion in
der vorgesehenen Bisshohe. - Abb. 4: Die
notwendige Hohe des Bisses lasst sich
alternativ mithilfe einer Blattlehre

definieren.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Im Allgemeinen kann eine Bisserhdhung bis zu finf Milli-
meter gerechtfertigt sein, um ausreichend Platz fir das
Restaurationsmaterial zu schaffen und die Asthetik zu ver-
bessern. Klinische Symptome nach einer Erhéhung um bis
zu funf Millimeter sind in der Regel selbstlimitierend.”®
Wenn der Patient den Unterkiefer zuerst nach anterior und

dann nach posterior bewegt, kann die zentrische Relation
genau bestimmt werden. Der anteriore Jig stabilisiert den
Unterkiefer, was fur die digitale Bissregistrierung notwen-
digist.”

Digitales Wax-up und Mock-up

Nach Abschluss aller Intraoralscans (Abb.5) wurde ein di-
gitales Wax-up erstellt und Uberprift. Auf dieser Grundlage
wurde ein Mock-up angefertigt (Abb. 6). Dies ist ein wich-
tiger Schritt bei allen komplexen Behandlungen, da das
Mock-up die Moglichkeit bietet, verschiedene Aspekte

der Behandlung, wie Asthetik, Phonetik und Funktion, zu
beurteilen, wahrend Anpassungen noch maoglich sind.
AuBerdem kann sich der Patient selbst ein Bild vom zu Abb.5: Intraorale Scans der

Ausgangssituation.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln

nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 6a-c: Intraorales Mock-up des computergestitzten Restaurationsdesigns.

erwartenden Behandlungsergebnis machen. Nach-
dem der Patient mit dem vorgeschlagenen Design
einverstanden war, konnten die 3D-Modelle und die
transparenten Silikonschlissel fur die Injektion her-
gestellt werden.

3D-Modelle und transparente
Silikon-Schliissel

Fur jeden Kiefer wurden zwei Modelle 3D-gedruckt:
Eines mit dem kompletten digitalen Design der Re-
stauration und eines, bei dem die Z&hne alternierend
jeweils aufgebaut bzw. im Ausgangszustand belas-
sen wurden (Abb.7). Die Verwendung dieser alter-
nierenden Modelle verbessert die Stabilitat des
transparenten Schlissels durch die eindeutigen und
regelmaBig verteilten vertikalen Stopps. Dies fihrt
zu einer besseren okklusalen Vorhersagbarkeit und
Kontrolle der Approximalflachen. Insgesamt wurden
acht Schlissel hergestellt, zwei fir jeden Quadranten
(Abb. 8). Sie wurden aus klarem Vinyl-Polysiloxan
(EXACLEAR, GC) in einem nicht perforierten Loffel
gefertigt und in einem Druckbehélter sieben Minu-
ten lang bei einem Druck von 2 bar ausgehartet.
Durch den Druck kénnen der Einschluss von Luft-
blasen verhindert und damit eine Sichtkontrolle bei
der Injektion sichergestellt werden. Eine ausrei-
chende Schichtdicke des Materials von etwa sechs
bis sieben Millimetern vertikal als auch horizontal
gewahrleistete dabei die Stabilitat des Schlissels.
Mit der gleichen Kantile, die spater fur die Injektion
zum Einsatz kam, wurden zwei Lécher pro Zahn von
innen nach auBen gestanzt - eines fur die Injektion
und eines als Entliftungséffnung, um Uberschis-
siges Komposit entweichen zu lassen.

Abb. 8: Schlissel aus transparentem Silikon (EXACLEAR, GC).
Fir jeden Quadranten wurden Modelle angefertigt und sorgfaltig

getrimmt, um die Kofferdamisolierung nicht zu behindern.
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Abb.7: 3D-gedruckte Modelle -

eines alternierend und eines voll-

standig restauriert.

8

Produktbild: © GC
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Abb. 11: Adhasivtechnik mit einem selbst-
dtzenden 2-Schritt-Adhasivsystem nach
sorgfaltiger Platzierung des PTFE-Tapes auf

den Nachbarzahnen und in den Zahn-

zwischenrdumen.

Abb.9: Die Zahne wurden vor der adhasiven Oberflachenbehandlung

mit Kofferdam isoliert. - Abb.10: Vor dem Sandstrahlen und selektiven
Atzen des Zahnschmelzes wurden die Zdhne mit Metallmatrizen

separiert.

Injektion von flieBfdhigem Komposit

Vor dem eigentlichen Eingriff wurden die infrage kommenden Farbténe
mit denen der Zdhne abgeglichen, um die richtige Farbe zu ermitteln. An-
schlieBend wurden die Zahne mit Kofferdam isoliert (Abb.9). Die Silikon-
schlissel wurden anprobiert und die Rander beschnitten, um Spannung
zwischen Schlissel und Kofferdam bei passivem Sitz zu verhindern. An-
schlieBend wurden die Zdhne mit Metallmatrizen fir die anschlieBende
Oberflachenbehandlung mit Sandstrahlen und selektiver Schmelzatzung
separiert (Abb.10). Wo die Kontaktpunkte zu eng waren, wurden sie mit
New Metal Strips (GC) leicht gedffnet. Nach griindlichem Spulen und Trock-
nen wurden die Zdhne alternierend mit PTFE-Band isoliert. Die Zwischen-
raume wurden mit PTFE-Keilen ausgeblockt, um zu verhindern, dass sie
sich wahrend Bonding und Injektion mit Komposit fullten. Primer und Bon-

ding wurden nach Herstellerempfehlung aufgetragen und ausgehartet

(Abb.11). AnschlieBend wurde der Silikonschlissel noch einmal einge-
setzt, um vor der Injektion des Komposit (G-anial™ Universal Injectable,
Farbe A2, GC) den stabilen Sitz ein letztes Mal zu priifen. Nach der Injek-
tion des Komposits wurde jede Restauration mindestens 40 Sekunden lang
polymerisiert (Abb.12), wobei die Polymerisationslampe tber alle Ober-
flachen geftihrt wurde. Nachdem alle Zahne aufgebaut waren, wurde der
SchlUssel entfernt und jeder Zahn erneut mindestens 20 Se-
kunden polymerisiert. Kompositliberschiisse wurden mit
einem Skalpell Nr.12 entfernt (Abb.13). Nach dem Ab-
schluss der ersten Restaurationsserie (Abb. 14) wurde
Abb.12: Jeder Zahn wurde mindestens
40 Sekunden polymerisiert. - Abb.13:
Entfernung von Uberschiissen mit einem
Skalpell. - Abb.14: Nach der Injektion
in den ersten Silikonschlissel (G-ania

Universal Injectable, Farbton A2, GC).

der Ablauf mit dem zweiten Silikonschltssel
fur die alternierenden Zdhne wiederholt
(Abb.15). Alle anderen Quadranten
wurden ebenfalls nach dem be-
schriebenen Verfahren aufge-
baut (Abb. 16).

|TM

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Finieren und Polieren

Vor der Politur wurden Kompositfahnen und Ober-
flachenunebenheiten mit Schleifscheiben, feinen
Diamantbohrern, Interdentalstreifen und Polierstei-
nen entfernt (Abb.17). Die Okklusion wurde sorg-
faltig Uberprift; Frih- und Fehlkontakte wurden
entfernt. Da das urspringliche Design exakt umge-
setzt wurde, waren nur geringfiigige Anpassungen
erforderlich. Ein weiterer Vorteil der Injection-Moul-
ding-Technik ist, dass sich keine Sauerstoff-Inhibiti-
onsschicht bildet. Dies fihrt zu einer besseren Poly-
merisation der Oberflachen,”® was den Polierprozess
erleichtert. Je nach Auflésung und Druckverfahren
kénnen auf dem 3D-gedruckten Modell durch den
Schichtprozess Ubergangslinien sichtbar werden." "3
Diese Linien sind Artefakte des Prozesses, werden
aber aufgrund der hohen Prazision des Silikonschlis-
sels auch in die Kompositrestauration ibernommen.

Abb.16a+b: Um die folgenden Quadranten aufzubauen, wird der gesamte Ablauf wiederholt.

Abb.17a+b: Ausarbeitung mit einem Skalpell Nr.12 und Interdentalstreifen (New Metal Strips, GC).

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Abb. 18a+b: Die vom 3D-Druck-Modell kopierten Ubergangslinien kénnen durch Polieren leicht entfernt werden.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026 59



RESTAURATIVE ZAHNHEILKUNDE
FALLBERICHT*

Abb. 19a-d: Das Behandlungsergebnis: Mit einer sorgfaltigen Behandlungsplanung und einer

zuverlassigen Technik konnten eine ausgezeichnete Morphologie und ausgewogene okklusale

Kontakte mithilfe von direktem Komposit hergestellt werden.

,Ein sinnvolles Behandlungs-
konzept sollte aus inkrementel-
len MaPRnahmen bestehen,

die Restaurationen adaptierbar,
reparierbar und kosteneffektiv
sein. [...| Die Injection-Moul-
ding-Technik erfiillt alle diese
Anforderungen. Die Behand-
lung ist minimalinvasiv, erfor-
dert wenig Vorbereitung und
verwendet ein leicht zu re-
parierendes Material "

Infos zum
Unternehmen
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Sie lassen sich jedoch mit Gummipolierscheiben schnell entfernen (Abb. 18).
Zum Schluss wurden die Restaurationen mit einer Blrste und Diamant-
polierpaste (DiaPolisher Paste, GC) auf Hochglanz poliert. Das Endergebnis
war ein symmetrisches Gebiss mit ausgewogenen Okklusionskontakten
(Abb.19). Dieses Resultat ware mithilfe der Freihandtechnik nur sehr schwer
zu erreichen gewesen und hétte ein hohes MaB an Geschick und Erfahrung
erfordern. Mit der Injection-Moulding-Technik hingegen lasst sich eine
solche Situation vergleichsweise schnell beherrschen. Der Patient war mit
seiner wiederhergestellten Bezahnung sehr zufrieden. Zum Schutz der
Restaurationen vor nachtlichem Bruxismus wurde eine harte Aufbiss-
schiene mit Eckzahnflhrung angefertigt (Abb. 20)."

Fazit

Nicht alle Patienten mit Abrasionsdefekten bendtigen eine restaurative Be-
handlung, viele kénnen mit einem gezielten praventiven Ansatz und aus-
reichender Nachsorge wirksam behandelt werden. Bei einem ausgepragt
pathologischen Abrasionsgebiss wie im beschriebenen Fall kann jedoch
eine restaurative Therapie indiziert sein. Ein sinnvolles Behandlungskonzept
sollte aus inkrementellen MaBnahmen bestehen, die Restaurationen adap-
tierbar, reparierbar und kosteneffektiv sein. Die verbleibende Zahnsubstanz
muss dabei erhalten werden.” Die Injection-Moulding-Technik erfillt alle
diese Anforderungen. Die Behandlung ist minimalinvasiv, erfordert wenig
Vorbereitung und verwendet ein leicht zu reparierendes Material."¢"” Dar(-
ber hinaus kdnnen Anpassungen auch noch in einer spateren Phase relativ
einfach vorgenommen werden, zum Beispiel, wenn der Patient Zeit hatte,
sich auf die neue Situation einzustellen, sich aber nicht vollstandig daran

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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gewdhnen konnte. Nach neueren Erkenntnissen eignen sich
Komposite sowohl fir die provisorische als auch fir die defini-
tive Versorgung. Der Anspruch, alle dtiologischen Faktoren fir
Zahnabrasionen zu eliminieren, kann unrealistisch sein, zum
Beispiel, wenn Patienten unter persistierendem Bruxismus lei-
den oder nicht bereit oderin der Lage sind, potenziell schadliche
Gewohnheiten zu dndern. In solchen Fallenist es moglich, dass
dhnliche Defekte erneut auftreten.? Dann kann eine Restau-
ration des Gebisses mit indirekten Materialien wie Glaskeramik
in Betracht gezogen werden. Diese sind jedoch invasiver, und
Anpassungen sind in der Nachbehandlungsphase nur sehr
schwer mdglich. Daher sollte dieser Therapieansatz einer spa-
teren Phase vorbehalten bleiben. W

Sofern nicht anders vermerkt, Fotos: © Pieter-Jan Swerts

Abb.20: Aufbissschiene fur den nachtlichen

Schutz der Zahne bei Bruxismus.

Icn nin §E,
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JETZT VON TOP-ANGEBOTEN
IM NETDENTAL SHOP PROFITIEREN:

SHOP.NETDENTAL.DE

Effizientes Bestellen im NETdental Onlineshop

Der Onlineshop von NETdental bietet Zahnarztpraxen und Dentallaboren eine schnelle und strukturierte Moglich- Infos zum
keit, Verbrauchsmaterialien und Kleingerate zu bestellen. Eine Ubersichtliche Produktdarstellung, klare Kategorien Yntemehmen
und umfangreiche Filter erleichtern die gezielte Suche. Dank transparenter Preisangaben und aktueller Verfligbar-
keiten kdnnen Bestellungen ohne Umwege abgeschlossen werden.

Praktische Funktionen wie die individuelle Merkliste, wiederkehrende Bestellvorschlage und der Bereich ,Mein

Konto" unterstiitzen einen effizienten Praxisalltag. Erganzend sorgt die digitale Serviceanbindung - von Reparatur-

anfragen bis zu Retouren - fir reibungslose Abldufe. NETdental schafft damit ein benutzerfreundliches Einkaufs-
erlebnis, das Zeit spart und Prozesse vereinfacht.

NETdental GmbH - www.netdental.de

Praxiserreichbarkeit:
Digitale Losungen allein
greifen zu kurz

Viele Praxen setzen aufgrund hoher Belastung auf Online-Terminvergabe und
Kl-Assistenz - oft als schnelle Losung fir wachsende Erreichbarkeitsprobleme.
Doch ohne klar definierte Prozesse stoBRen diese Systeme schnell an ihre Gren-

© Rezeptionsdienste fiir Arzte nach Bedarf

zen. Digitale Terminierung funktioniert nur mit sauberen Terminlogiken, gepfleg-
ten Kalendern und klaren Zustandigkeiten. Fehlen diese Grundlagen, entstehen
neue Herausforderungen: falsch gebuchte Termine, blockierte Slots, zusédtz-
licher Abstimmungsaufwand und Frust auf beiden Seiten. Das Problem wird
nicht geldst, sondern verlagert. Deshalb greift die Debatte zu kurz, wenn sie
sich nur auf Technologien konzentriert. Entscheidend ist, wie Praxen ihre Er-
reichbarkeit insgesamt organisieren. Die Losung liegt im Zusammenspiel:
. Standardisierbare Anliegen digital abbilden, komplexe Themen
E personlich kldren. Hier unterstitzt die RD GmbH: Medizinisch ge-
schulte ZFA Ubernehmen die Telefonie, koordinieren Termine direkt
in der jeweiligen Praxissoftware und erfassen Anliegen strukturiert
nach klaren Vorgaben.

Erreichbarkeit ist kein Nice-to-have,

sondern eine wirtschaftliche Grundlage

Rezeptionsdienste fiir Arzte nach Bedarf GmbH
funktionierender Praxen. www.rd-servicecenter.de
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Jetzt anmelden: Abrechnungs-Webinar von DAISY

Kein Stau, keine Parkplatzsuche, kein Stress: Mit dem Abrechnungs-
Webinar von DAISY kénnen Teilnehmende ganz entspannt im haus-
lichen Rahmen erlernen, wie sie liickenlos und korrekt abrechnen. Dabei
bietet das Live-Webinar unter dem Titel ,Einstieg in die Abrechnung
fiir das gesamte Praxisteam”, nicht nur einen Top-Trainer, sondern
auch ein einmaliges Webinar-Paket mit drei umfangreichen Dokumen-
tationsmappen zum Lernen, Verstehen und Nachschlagen im Praxis-
alltag sowie kleinen Goodies, inklusive unserer DAISY-Gummibarchen.

Im 3-Tage-Basis-Webinar gewinnen Teilnehmende ein umfangreiches
Abrechnungswissen, egal ob sie bisher mit den zahnarztlichen Hono-
rierungssystemen vertraut waren oder nicht. Ziel des Webinars ist es
nicht, Inhalte auswendig zu lernen, sondern ein umfassendes Ver-
standnis fur die wichtigsten Gebihrenpositionen und die gesetzlichen
Grundlagen zu schaffen - die beste Basis fir eine rechtssichere und
wirtschaftlich erfolgreiche Abrechnung.

Das Webinar findet vom 20. bis 22. Mai statt
und versteht sich als Grundstein fir angehende

Abrechnungsexperten. Anmeldeschluss ist
der 13. Mai.

Infos und
Anmeldung
gibts hier.

DAISY Akademie + Verlag GmbH
www.daisy.de

ock- stock.adobe.com
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Reihenfolge der Inhalte

1. TAG

Am ersten Tag werden die Grund-
lagen der vertragszahnarztlichen Ver-
sorgung vermittelt, einschlieBlich
wichtiger gesetzlicher Regelungen,
betriebswirtschaftlicher Aspekte und
der Weg von Kassen- zu Privatleis-
tungen. Auch Themen wie Patienten-
aufklarung, Dokumentation und die
Auswirkungen zentraler GOZ-Para-
grafen stehen im Fokus.

2. TAG

Der zweite Tag widmet sich den Be-
handlungsrichtlinien in den Bereichen
konservierende Therapie, Endodontie
und chirurgische Leistungen. Anhand
zahlreicher Praxisbeispiele wird die
korrekte Abrechnung fir Kassen- und
Privatpatienten anschaulich gegen-
Ubergestellt und vermittelt.

3. TAG

Am dritten Tag stehen unter ande-
rem Friherkennungsuntersuchungen,
Individualprophylaxe, Parodontitis-
behandlungen sowie Aufbissbehelfe
im Mittelpunkt. Auch hier wird groBer
Wert auf praxisnahe Beispiele und
konkrete Abrechnungsstrategien
gelegt.
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Grofde Nachfrage nach teemer-Forderung

Sechs Wochen nach dem Start der Digitalisierungsoffensive 2026 zieht die ARZ.dent
GmbH eine erste positive Bilanz. Die Nachfrage aus den Praxen ist hoch und halt an.

© ARZ.dent

Bereits rund 170.000 EUR des Férdertopfs wurden zugesagt. Gleichzeitig gehen kon-
tinuierlich neue Antrage ein. Fir die ARZ.dent und die ARZ Haan AG ist das ein klares
Zeichen, dass die Initiative den Bedarf der Praxen trifft. Mit einem Fordervolumen von
500.000 EUR, bereitgestellt durch die ARZ Haan AG, unterstitzt die Digitalisierungs-
offensive Zahnarztpraxen beim Einstieg in digitale Prozesse. Ziel ist es, Investitions-
hirden zu senken und den Umstieg wirtschaftlich einfacher zu machen. Besonders
gefragt ist die Férderung bei kleineren Praxen und Standorten in unterversorgten
Regionen. Hier ist der Druck durch Fachkraftemangel und administrative Anforde-

rungen besonders hoch. Die Digitali-

sierungsoffensive lauft noch bis zum

30. Juni 2026 bzw. bis zur vollstandigen
»Dass bereits ein grofler Teil der Ausschopfung des Férdertopfs. Pra-

Mittel vergeben ist und das Interesse xen kénnen, abhangig von GréBe und
. .. . . Standort, eine Forderung von bis zu
weiterwiachst, zeigt, dass wir auf

4.500 EUR erhalten.
ARZ.dent GmbH dem richtigen Weg sind.”

www.teemer.de
(Stefan Miihr, Geschiftsfiihrer ARZ.dent GmbH)

Dentaid auf dem Praventionskongress 2026

Dentaid ist auf dem diesjdhrigen Praventionskongress der Deutschen Gesellschaft fur

© UKHD

Praventivzahnmedizin e.V. mit dabei. Am Stand 14 stellt das Dentalunternehmen innova-
tive Lésungen fur die tagliche Mundhygiene vor und 1adt Fachbesucher/-innen zum per-
sonlichen Austausch ein. Ein besonderer Programmpunkt ist die Table Clinic mit Prof. Dr.
Cornelia Frese zum Thema ,Interdentalbiirsten - Effizienz, Beratung und neue GréBen-
bestimmung”. Im Fokus steht die Frage, wie Interdentalblrsten noch gezielter und indi-
vidueller eingesetzt werden kdnnen. Dabei orientieren sich die Inhalte an aktuellen Ent-
wicklungen in der Interdentalpflege und greifen Aspekte wie Effektivitdat, Anwendungs-
sicherheit und individuelle Anpassung auf. Ein spezieller Schwerpunkt liegt auf der neuen
Ara der GréBenbestimmung bei Interdentalbiirsten. Moderne Konzepte erméglichen eine
prazisere Auswahl der passenden BirstengréBe und tragen so zu einer effektiveren Rei-

nigung der Zahnzwischenraume bei. Produkte wie Interprox® von Dentaid, die auf dem

PHD-Konzept (Passage Hole Diameter) basieren, unterstiitzen diesen individualisierten ‘”;OS F
erson

Ansatz und helfen, die Interdentalpflege optimal an die jeweilige Patientensituation anzu-
passen.
Hier gehts zum Q&A mit

Prof. Dr. Cornelia Frese zu

den Kongressthemen.

——  www.praeventionskongress.de

Hier gehts zu Programm E E Der 7. Praventionskongress der EBEE
und Anmeldung. - DGPZM findet am 8. und 9. Mai im yd

H4 Hotel Minchen Messe statt. E

I OF
DENTAID GmbH ZWP spezial 3/25

www.dentaid.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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lkuraray Nbrilate

_ ONE STRONG
e FAMILY

Venedig PANAVIA™
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PANAVIA™Veneer LC

Der Veneerspezialist

Universal
(A2)

: _ Hier gehts zu F;rogramm

und Anmeldung.

mectron, Erfinder von PIEZOSURGERY® und Vorreiter
in der Knochenchirurgie, 1adt im Sommer 2026 zum
renommierten Spring Meeting nach Venedig ein. In
der eindrucksvollen Kulisse des Palazzo Franchetti -
dreht sich am 19. Juni alles um moderne Konzepte
der Extraktion, Knochenregeneration und Manage-

ment periimplantarer Erkrankungen.

Teilnehmende erwartet ein wissenschaftlich fundiertes E
PANAVIA™ SA
Cement Universal
Ihr téglicher Begleiter

und praxisnahes Programm mit internationalen Top-
Referenten wie Dr.Joseph Choukroun, Prof. Tomaso PANAVIA™ V5
Vercellotti, Prof. Mauricio Araujo, Prof. Shahram Ghanaati Stk i B sl
und Dr. Jason Motta-Jones. In ihren Vortragen werden

zentrale Themen wie osteoimmunologische Grund-

lagen, Piezoextraktionen im Seitenzahnbereich, Ridge DIE KRAFT DER DREI
Preservation und neue Therapieanséatze zur Periimplan-

titis behandelt. Aufgrund individueller Préferenzen und indikationsspezifischer
Das Veranstaltungsformat verbindet klinische Exper- Bedirfnisse bedarf es im klinischen Alltag verschiedener

tise und wissenschaftliche Hintergriinde mit kollegia- Befestigungsmaterialien. Kuraray Noritake Dental Inc. ist davon
lem Austausch sowie einem idealen Umfeld fir Net- {iberzeugt, dass drei Befestigungskomposite reichen und hat
working mit internationalen Kollegen. diese in einer auBergewdhnlich leistungsstarken Familie vereint.
Die PANAVIA™-Familie: Eine fiir alle! Fiir jedwede Situation die
richtige LGsung.

MEHR ERFAHREN

mectron Deutschland Vertriebs GmbH

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

www.mectron.de

Kuraray Europe GmbH, BU Medical Products,
Philipp-Reis-Str. 4, 65795 Hattersheim am Main, Deutschland,
+49 (0)69-30 535 835, dental.de@kuraray.com, kuraraynoritake.eu
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© Weltkulturerbe Volkinger Hitte | Rontgenaufnahme: © Nick-Veasey

3D-Diagnostik meets
Industriekultur

Am 10. Juni kdnnen Interessierte inmitten der einmaligen Kulisse
des UNESCO Weltkulturerbes Vélklinger Hitte ihre Kenntnisse
in der 3D-Radiologie vertiefen. Der praxisorientierte Kurs der
MORITA academy wird von Referent Prof. Dr. Dr. Dennis Rottke
gefiihrt und konzentriert sich auf die wichtigsten Aspekte der
DVT-Befundung im zahnmedizinischen Alltag. Anhand realer
Fallbeispiele, strukturierter Befundungsansatze sowie konkreter
Handlungsempfehlungen wird vermittelt, wie Panoramaaufnah-
men (PSA) und DVT-Datenséatze systematisch und sicher inter-
pretiert werden. Ziel der Fortbildung ist es, typische Befunde und
pathologische Strukturen sicher erkennen zu kénnen. Auf die
Teilnehmenden warten spannende Praxistipps, Diskussionen
und ein Impulsvortrag.

Highlight: Eingeleitet wird die Fortbildung durch eine eindrucks-
volle Fihrung durch die Ausstellung X-RAY. Die Macht des Rént-
genblicks. Sie beleuchtet das Rontgen-Phanomen aus einer
vollig neuen Perspektive und zeigt, wie Rdntgentechnologie in
Kunst, Kultur, Wissenschaft und Gesellschaft eine inspirierende
Rolle spielt.

«Rontgenblick im Eisenwerk - Panorama und
DVT zwischen Praxis und Geschichte”

Wann und wo: 10.6.2026 - 10 Uhr
Weltkulturerbe Volklinger Hitte

Referent: Dr. med. dent. Dr. rer. med. M. Sc.
Technische Medizin Dennis Rottke, Geschafts-

fihrer Digitales Diagnostikzentrum GmbH m

Freiburg zu Agenda und
Anmeldung.

=]
r )
www.morita.de

Infos zum Unternehmen E
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Fur Effizienz und
Exzellenz in der
KFO-Abrechnung

Mit einem umfassenden Leistungsportfolio aus KFO-Ab-
rechnung, Prozessoptimierung und individuellen Dienst-
leistungen unterstitzt ZO Solutions AG Praxen dabei, ihre
Effizienz nachhaltig zu steigern und die Patientenzufrie-
denheit zu erhdhen.

solutions
VLG

© ZO Solutions

Dabei setzt das Unternehmen auf vollstiandige Transpa-
renz: Partnerpraxen profitieren von klaren, nachvollzieh-
baren Abrechnungen ohne Uberraschungen am Monats-
ende.

Unter der Leitung von Christa Bauerheim, eine absolute
Expertin in der kieferorthopddischen Abrechnung, steht
das Unternehmen fir kompromisslose Qualitat und fach-
liche Exzellenz. Mit der neuen ZO Academy investiert
ZO Solutions AG gezielt in die kontinuierliche Weiterbil-
dung der Mitarbeiter. Die interne Schulungsplattform si-
chert héchste Beratungsqualitat fur Praxen, die sich auf

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ihren Partner verlassen kénnen.

Kontakt fiir Riickfragen:

Christa Bauerheim KFO-Abrechnungsexpertin

christa.bauerheim@zosolutions.ag.

ZO Solutions AG
www.zosolutions.ag
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Spring Deals von W&H:
Leistungsstarke Lieblinge fiir die Praxis

Vorhang auf fir die 23. Ausgabe des beliebten
GoodieBooks. Die aktuellen Frithlingsange-
bote riicken Hand- und Winkelstiicke sowie
den brandneuen Implantologiemotor in den
Fokus. Schnell ins neue GoodieBook geklickt
und Lieblingsprodukte zum Bestpreis sichern.

Die beste Zeit fir Schndppchenjager ist wie-
der einmal der Frihling. Eine Jahreszeit voller

Energie und der perfekte Zeitraum fir Neues.
Da kommt das neue GoodieBook des &ster-
reichischen Dentalherstellers mehr als ge-
legen! Nebe.n guten Prel.sen steherT bEI'W&H o von WaH
vor allem die Robustheit, Langlebigkeit und
der hohe Innovationsgrad im Mittelpunkt aller

Produktentwicklungen - ganz im Sinne des

Qualitatsversprechens ,made in Austria”.

Synea Fusion Thed+

Absolut lohnenswert ist der Spring Deal beispielsweise im Seg- Erneut wurde im GoodieBook der Hygiene-Superstar
ment der Ubertragungsinstrumente. Beim Synea Fusion Dop- Thed+ beriicksichtigt, den es in vier Varianten gibt. Das
pel-Deal gibt es zwei immer baugleiche Hand- und Winkel- Reinigungs- und Desinfektionsgerat punktet mit der ma-
stiicke zum Sonderpreis. Besonders spannend ist dabei die schinellen Aufbereitung von 14 Hand- und Winkelstticken
Synea Fusion Turbine - diese hat Anfang dieses Jahres ein Up- gleichzeitig - ein klarer USP am Markt. Im italienischen
date erhalten. So verfligen Turbinen dieser Produktreihe ab so- W&H Werk in Bergamo entwickelt und produziert, tUber-
fort standardmaBig Uber eine kratzfeste Beschichtung, eine zeugt der Thermodesinfektor durch eine hohe Qualitat
zweijahrige Garantie und eine Leistung von bis zu 29 Watt. und eine ebenso effiziente wie effektive Reinigung und

Desinfektion auf zwei Waschebenen.

Implantmed Plus i
Neue MaBstdbe in der Implantologie setzen Implantmed
Plus Il und das Piezomed Modul Plus Il. Dank der inte-

.. grierten Scanfunktion und der direkten Verbindung zur
Neugierig auf

Spring Deals at its W&H ioDent®-Plattform gehort die manuelle Dokumen-

best? tation von Implantaten und Biomaterialien der Ver-
Dann schnell ins neue gangenheit an. Verpackungscodes werden einfach ge-
g GoodieBook geschaut. scannt, Dokumentationsfehler minimiert und wertvolle
.‘ Aktionen und Rabatte von Behandlungszeit eingespart. Das Piezomed Modul Plus I
! bis zu 50 Prozent warten in

wird kabellos und ohne zusatzliche Stromversorgung per

" \ allen Produktsegmenten.
|

Schiebemechanismus angeschlossen. So vereint das
Laufzeit bis 30.6.2026. . . . .
Implantmed Plus Il chirurgischen Motor und Piezo-Chirur-

gie in einem Gerat und deckt ein besonders breites An-

wendungsspektrum ab.
 Hier gehts |
| Aktionen.
ELH )
W&H Deutschland GmbH Infos zum h:t-"
=]

www.wh.com Unternehmen
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BEGO Dialoge auf
Deutschlandtour

Die BEGO Dialoge, seit Jahren ein wichtiger Impulsgeber
fur den fachlichen Austausch zwischen Zahnmedizin und
Zahntechnik, starten im Herbst erstmals als deutschland-
weite Tour. Unter dem Motto ,Vier Stadte. Ein Ziel. Dialog
auf Augenhdhe.” macht das Format Station in Bremen,
Frankfurt am Main, Leipzig und Minchen, und bringt Fort-
bildung, Networking und Innovation direkt in die Regionen.
Die Besucher/-innen erwartet ein breit gefachertes Pro-
gramm, das aktuelle Entwicklungen der Dentalbranche
beleuchtet. Renommierte Expert/-innen aus Universitat,
Praxis und Labor geben Einblicke in moderne Implanto-
logie, digitale Workflows, KI-Anwendungen und additive
Fertigung; Neuigkeiten zur Implantatprothetik und dem
digitalen Modellguss runden das breit gefacherte Programm
ab. Die modulare Struktur der BEGO Dialoge bietet die
Maoglichkeit, zusatzlich zu den Vortragen gezielt Workshops
zu besuchen - beispielsweise zu biologisch orientierter
Implantologie oder volldigitalem Modellguss. Die Teil-
nehmenden erhalten praxisrelevante Tipps, konkrete Fall-
beispiele und anwendbares Know-how fir ihren Berufs-
alltag.

Vier Stadte, vier Dialoge:

BREMEN
11.+12. September | Radisson Blue Hotel

FRANKFURT AM MAIN
18.+19. September | ATLANTIC Hotel Frankfurt

LEIPZIG
6.+7.November | INNSIDE by Melia Leipzig

MUNCHEN
20.+21. November | INNSIDE by Melia Minchen

Weitere Infos zu Inhalten,
Referenten und Friihbucherpreisen
auf www.bego.com.

Infos zum

© BEGO

Unternehmen

BEGO Implant Systems GmbH & Co. KG
www.bego.com

direct Onlinehandel
mit ,,Mein Konto“-
Bereich

Der ,Mein Konto"-Bereich im direct Onlinehandel bie-
tet Zahnarztpraxen und Dentallaboren einen perfekten
Uberblick tiber alle relevanten Bestell- und Lieferinfor-
mationen. Zahnarzt/-innen und Zahntechniker/-innen
finden dort zentralisierte Daten wie Rechnungen, Be-
zahlstatus, Lieferschein sowie die komplette Bestell-
historie - unabhangig vom gewahlten Bestellweg.

© direct Onlinehandel

alles fiur Praxis
und Labor
alles fiir mich

~Q

Funktionen wie der direkte Download von Rechnungs-
kopien, detaillierte Rickstandsinfos, voraussichtliche
Liefertermine und personalisierte Produktlisten unter-
stlitzen dabei, den Praxisalltag effizienter zu gestal-
ten. Die intuitive Navigation im Onlineshop erleich-
tert zudem die schnelle Orientierung und sorgt fur
ein reibungsloses Einkaufserlebnis.

Alle Angebote und Infos auf
www.shop.direct-onlinehandel.de.

=g E

3 Infos zum
E 1 = Unternehmen

direct Onlinehandel GmbH
www.direct-onlinehandel.de
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Bild/Logo: ® Winkelstueck-reparatur.de by ADENSYS

Winkelstueck-reparatur.de by ADENSYS macht Reparaturprozesse
einfach, zuverlassig und hochwertig. Wir sorgen daftr, dass Instru-
mente ldnger leben, reibungslos funktionieren und der Praxisalltag
spurbar stressfreier wird.

8+

Jahre Erfahrung

2000+ -

Reparierte Instrumente pro Jah

Jetzt kostenlos
Reparaturbox &

besgellen.

© Ivan Pantic - istockphoto.com

Premiumservice, auf den sich Praxen verlassen kénnen. Seit 2018
arbeiten die in Stddeutschland ansdssige Marke Winkelstueck-
reparatur.de und die Muttergesellschaft ADENSYS (Deutschland und
Liechtenstein) erfolgreich zusammen. Bisher wurden die beiden Mar-
ken separat voneinander geftihrt. Nun erhalten sie eine klare, gemein-
same Identitat:

Neuer Name. Neues Logo. Bewédhrte Qualitdt. Mit dem neuen Auf-
tritt Winkelstueck-reparatur.de by ADENSYS wird deutlich, dass
ADENSYS als fuhrender Entwickler und Hersteller hochwertiger Er-
satzteile die technische Basis fiur die herausragende Servicequalitat
bildet. Alle von ADENSYS gefertigten Ersatzteile sind ,Made in Ger-
many” und flieBen direkt in unsere Reparaturen ein. In Kombination
mit der fundierten Reparaturexpertise von Winkelstueck-reparatur.de
by ADENSYS verlangert sich die Lebensdauer und Sicherheit der
Instrumente. Das Ergebnis: ein Premiumservice, der Ausfallzeiten
minimiert, Kosten reduziert und Praxen nachhaltig entlastet.

Winkelstueck-reparatur.de

by ADENSYS

Der Rundum-sorglos-Service fiir Praxen:
Digitale Ablaufe sorgen von Anfang an fir
Transparenz. Unser Service umfasst die kos-
tenlose Abholung und Einsendung defek-
ter Instrumente. Transparente Kostenvor-
anschlage, Reparaturen nur nach Freigabe
sowie eingehende technische Prifungen
sind fur uns selbstverstandlich. Das Be-
sondere Etwas: Jede Reparatur beinhaltet
zwOlf Monate Garantie. Fir technisch ver-
sierte Teams sind Selbstreparatur-Kits fur
luftgetriebene Turbinen erhaltlich. Unser
kompetenter Inhouse-Service und die per-
sonliche Beratung sorgen daftr, dass sich
unsere Kunden kontinuierlich optimal be-
treut fuhlen.

Winkelstueck-reparatur.de by ADENSYS ist
Ilhr Partner fUr Premiumservice, der Pra-
zision und Verlisslichkeit verbindet. Uber-
zeugen Sie sich selbst und fordern Sie
jetzt Ihre kostenfreie Reparaturbox an auf
www.winkelstueck-reparatur.de.

Das Qualitdtsversprechen
by ADENSYS"” und Vorteile
fiir Praxen:

- Inhouse gefertigte, langlebige
Ersatzteile - Made in Germany

Digitale, transparente Serviceprozesse

« Gratisabholung und unverbindlicher
Kostenvoranschlag

Reparatur nur nach Freigabe

+ Premiumreparaturen mit zwolf
Monaten Garantie

Winkelstueck-reparatur.de by ADENSYS - winkelstueck-reparatur.de
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Mit dem Invisalign®
Digital Mentoring Pro-
gramm durchstarten

Das Invisalign® Digital Mentoring Programm (IDM) von
Align Technology unterstiitzt Zahnarzt/-innen und ihre
Teams beim Einstieg in die digitale Zahnmedizin und
bei der Integration der Aligner-Therapie - auch in Kom-
bination mit restaurativen Behandlungen. Das Pro-
gramm kombiniert Digitalisierung, Mentoring und Wei-
terbildung. Teilnehmende werden Uber zwéIf Monate

Infos zum
Unternehmen

>
[5}
<
£~
v}
[}
2
<
v
<

intensiv begleitet, erhalten praxisnahe Schulungen so-
wie strategische Unterstlitzung und kénnen Aligner-
Behandlungen strukturiert in ihren Praxisalltag inte-
grieren. Ein zentraler Bestandteil ist der Einstieg in den
digitalen Workflow mit einem iTero™ 5D Plus Intraoral-
scanner, inklusive Training und begleiteten Scan-Tagen
in der eigenen Praxis. Zahnarzt/-innen werden zudem
zu Invisalign Anwender/-innen zertifiziert und erhalten
Zugang zu Lernmodulen, Workshops und Peer-Mento-
ring durch erfahrene Kolleginnen und Kollegen. Ziel ist
es, Planungssicherheit, klinisches Know-how und mehr
Selbstvertrauen in der Patientenkommunikation zu ge-
winnen.

Mehr Infos und Anmeldung fir interessierte

Zahnirzt/-innen aus Deutschland, Osterreich

und Liechtenstein auf: www.invisalign.de/gp/

become-a-provider.

Align Technology GmbH
www.invisalign.de/gp/become-a-provider

ANZEIGE

AERN

Einmal registrieren,
immer sparen!

Einfache Materialbestellung.
Schneller Preisvergleich.

Clevere Funktionen fir eine
bequeme Nachbestellung.

100 % kostenfrei.

Jetzt registrieren
und bis zu 50 % sparen!

aera-online.de
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Www.heikaus.com

Individuelle Praxisgestaltung
von Profis begleitet

Die HEIKAUS GRUPPE steht als verldsslicher Partner fir individuelle Designkonzepte und ex-
klusiven Praxisausbau. Im Mittelpunkt steht die Frage, wie die Praxis fur Inhaber/-innen und
Patient/-innen wirken soll. HEIKAUS entwickelt gezielte Strategien, die Patientenerlebnis und
effiziente Ablaufe verbinden. Statt standardisierter Losungen setzt der Innenausbau-Profi auf
eine partnerschaftliche individuelle Planung mit seinen Kund/-innen.

Der ganzheitliche Ansatz vereint medizinische Anforderungen und Atmosphare, ohne dabei
die wirtschaftlichen und praktischen Aspekte auBer Acht zu lassen. HEIKAUS begleitet alle
Projektphasen von der ersten Beratung Uber Genehmigungsfragen, Designkonzept und Aus-
fihrungsplanung bis zur Baubetreuung.

HEIKAUS GMBH

HalKAUS

Erganzend bietet das
HEIKAUS Creative
Studio malBgeschnei-
derte Marketingkon-
zepte fur die Praxis an.
Das Ergebnis ist eine

schlisselfertige Praxis,

die exakt auf verschie-
dene Bedurfnisse zu-
geschnitten ist.

heikaus.com Beispiele aus der Praxis: Zahnboutique Zurich, MKG Dorotheenstrasse
in Hamburg und Acura Zahnarztzentrum Weil am Rhein.

ANZEIGE

Z\WPEI

www.zwp-online.info

WEIelS Tail unserer.

Newsletter-

@onpmunity’

OEMUS MEDIA AG
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‘e'ugierig?
Jetzt
anmelden!

Deutsehland - Tel.: +49 341 48474-0 - info@oemus-media.de
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Vom Behandler im Dauerstress
zum Praxisunternehmer

t

} Medentcon ist Wachstumspartner fir Mehrbehandler-Zahnarztpraxisinhaber,
die sich wiinschen, dass die Praxis auch ohne sie auf Héchstniveau lauft.

Hinter Medentcon stehen Andreas Rotger und Dr. Eduard Stappler:
Sie haben genau das selbst aufgebaut, was sie heute weitergeben.
Eigene Mehrbehandlerpraxen, skaliert auf bis zu 20 Mio. € Jahresumsatz.

Uber 100 Praxen begleitet. Ein System, das funktioniert - nicht nur auf dem Papier.

Das Ergebnis fiir Sie:
Klare Strukturen statt Dauerchaos. Ein Team, das Verantwortung tbernimmt.
Planbares Wachstum statt Zufall. Mehr Gewinn. Mehr Qualitat.

Und wieder Zeit fiir das, was wirklich zahlt:

Ihre Wunschbehandlungen, lhre Rolle als Unternehmer und lhr Leben auBerhalb der
Praxis.

Mochten Sie weiterhin den GrofR3teil des Umsatzes selbst erwirtschaften oder

eine Praxis fihren, in der angestellte Zahnarzte den Umsatz tragen, wahrend

Sie strategisch steuern? Vereinbaren Sie jetzt Ihr kostenfreies Gesprach:

www.medentcon.de oder scannen Sie den QR-Code.



PRAXIS
INTERVIEW*

yJede Hobbylduferin tragt heute
Hightechfasern. Aber Mediziner/-innen
mussen sich immer noch mit Kochwasche
durch den Alltag qudlen”

mjuk

N

Hier entlang

zur neuen Lieblings-
Arbeitskleidung

Ein Beitrag von Marlene Hartinger ‘

mjuks [mjt:ks] kommt vom

[ BERUFSKLEIDUNG ]

schwedischen Wort mjuk und

: . ; . . : bedeutet weich/zart.
Eigentlich selbstverstandlich, aber irgendwie ecerier weldy=ar

auch nicht: die Rede ist von qualitativ hochwer-
tiger, bequemer Arbeitskleidung. In vielen Pra-
xXen ist das Thema noch eher eine Randnotiz.
Dabei beeinflussen Qualitat und Look der Ar-

Gregor, aus welchem Ansinnen und Bedarf heraus
ist mjuks entstanden?
Der Ausgangspunkt war simpel: Ein Freund von mir, der im

beitSkleid—ung direkt das Auftreten und Wohl- Krankenhaus arbeitet, hat sich immer wieder Uber seine
befinden derer, die sie tragen. Zudem steht eine Arbeitskleidung beschwert: kratzt, ist unbequem, sieht
hochwertige, modern designte Arbeitskleidung schlecht aus. Also habe ich gesucht, Anbieter fiir Anbieter
flir Sicherheit, Leistungsféhigkeit und Profes- verglichen, und Uberall dasselbe Bild: Stoffe, die zwar die

. iy . . c Hygi ford full ber nicht die Anford -
sionalitit. Das Start-up mjuks nimmt sich ge- ygieneanforderungen erfiillen, aber nicht die Anforderun

. . ) gen an Komfort und Stil der Menschen, die diese Kleidung
nau dieser Benefits an und bietet superbeque-

auch tagtaglich tragen mussen.

me, detailverliebte und tOmederne OU-tﬁtS; die Das habe ich Jakob erzahlt, meinem Mitgriinder, und seine
ganz nebenbei noch fir gute Laune im Team Reaktion war identisch. Wir haben uns sofort auf eines ge-
sorgen. Ein Q&A mit Gregor Kury, Mitgrinder einigt: Bevor wir irgendetwas entwickeln, reden wir zuerst
von mjuks. mit Personen, die die Kleidung téglich tragen. Wir landeten

schnell bei Zahnarztpraxen, weil sie der absolute Hartetest
sind: Desinfektionsmittel, Prazisionsarbeit, asthetischer
Anspruch. Wir waren uns sicher, wenn Kleidung dort be-
steht, besteht sie Uberall.

Was dann folgte, waren zwei Jahre Entwicklung mit tber
sechzig Praxisteams, die nicht als Testgruppe dabei waren,
sondern als echte Entwicklungspartner/-innen. Jede Riick-
meldung ist direkt eingeflossen, bis das Ergebnis wirklich

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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74 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026



*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRAXIS
INTERVIEW*

Was unterscheidet euch von anderen Start-ups der Branche?
Was ist euer USP?

Unser USP? Wir haben die Frage anders gestellt. Nicht: Was kénnen
wir produzieren? Sondern: Was brauchen Mediziner/-innen wirklich?
Alles bei mjuks beginnt bei den Menschen, die die Kleidung tragen.
Und das fangt beim Stoff an. Die tblichen Materialien am Markt
konnten unsere hohen Anforderungen nicht erfillen, also haben
wir unseren eigenen Stoff entwickelt: weich, elastisch, atmungs-
aktiv, bei 60 Grad waschbar, dauerhaft form- und farbstabil, knitter-
frei. Klingt nach viel auf einmal, ich weiB3. Unser Stoffproduzent war
zu Beginn auch nicht besonders begeistert.

Neben dem Material ist der Schnitt das zweite groBe Thema - und
ich wirde sagen, emotional vielleicht sogar das wichtigere. Komfort
und Bewegungsfreiheit sind Pflichtaufgaben. Wir wollten weg von
diesen unférmigen Kasacks, hin zu etwas, das moderne Medizi-
ner/-innen gern anziehen und sich direkt wohlfihlen.

Gregor Kury

Mitgrinder von mjuks.

,So wiinsche ich mir
Kundenservice.”

Das beste Feedback kommt von jenen, die anfangs am
skeptischsten waren. Eine Zahnarztin mit zehn Mitarbei-
terinnen, die seit 20Jahren beim selben Anbieter war,
hatte unsere Sample Box nur auf Drangen ihrer Praxis-
managerin getestet. Drei Tage spéter rief sie mich an,
nicht um zu bestellen, sondern um zu erzahlen, dass ihr
Team abends noch dartber gestritten hatte, wer die
Outfits am nadchsten Tag wieder tragen darf. Solche Ge-
schichten machen mich besonders gliicklich.

Naturlich lauft auch bei uns nicht immer alles glatt, undich
finde es wichtig, das offen anzusprechen. Einmal gab es
eine Farbabweichung bei einer Lieferung. Was mich bis
heute stolz macht: Wir haben alle Praxen sofort kon-
taktiert, bevor eine einzige Beschwerde einging. Eine In-
haberin schrieb danach: ,So wiinsche ich mir Kunden-
service." Dieser Satz bedeutet mir mehr als jede Funf-
Sterne-Bewertung.

© mjuks

Klare Sache:

Erst testen,
dann kaufen

Warum Arbeitskleidung aus
dem Katalog bestellen, ohne dass
sie irgendjemand im Team je Probe
getragen hat? Eine Lupenbrille
wirde so niemand kaufen!

Die Sample Box von mjuks
16st genau dieses Problem:
Teams testen die Outfits
sieben Tage im echten Praxis-
alltag, kostenlos und ohne
Verpflichtung oder Risiko.

Auf mjuks.com einfach in unter
funf Minuten Farben und Gréflen
auswahlen und in wenigen
Werktagen steht die Testbox
schon in der Praxis.
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Jetzt kostenlose
Sample Box anfordern!

Allen ZWP-Leser/-innen, die ihre
Sample Box bis Ende Mai anfordern,
schenkt mjuks die Logo-Bestickung
im Wert von 400 EUR bei der
Erstbestellung gratis dazu.

www.mjuks.com/pages/zwp

EEnE

p Hier Sample Box
(=137

»Arbeitskleidung
ist ein stilles Argument,
das jeden Tag fiir oder gegen
eine Praxis spricht

ANZEIGE

Welche Message steckt in einer modernen,

ansprechenden und einheitlichen Praxiskleidung?
Stelle ich Praxisinhaber/-innen die Frage, wie viel sie in
ihre Ausstattung investiert haben, hore ich oft Beein-
druckendes. Doch wenn ich dann nach der Kleidung
frage, wird es oftmals still. Dabei ist sie ein entschei-
dender Teil des so wichtigen ersten Eindrucks. So-
gar Studien' belegen, dass fast 60Prozent der
Patient/-innen bewusst auf die Kleidung des
Behandlungsteams achten. Arbeitskleidung ist
also ein stilles Argument, das jeden Tag fur
oder gegen Sie spricht. Aber es gibt einen
zweiten Aspekt, der mir fast wichtiger ist: das
Team selbst. Fachkraftemangel ist das Thema
Nummer eins in der Zahnmedizin, und wenn
man gute Leute hat, will man sie halten. Gehalt
ist ein Faktor, aber Wertschatzung, die man je-
den Morgen spurt, ist mindestens genauso wich-
tig. Es ist immer wieder schon zu héren, wenn In-
haber/-innen vom positiven Einfluss unserer Kleidung

auf das Arbeitsklima in der Praxis berichten. W

1 Petrilli CM, Saint S, Jennings JJ, Caruso A, Kuhn L, Snyder A, Chopra V. Understanding patient preference for physician attire: a cross-sectional observational study of 10 academic
medical centres in the USA. BMJ Open. 2018 May 29;8(5):021239. doi: 10.1136/bmjopen-2017-021239. PMID: 29844101; PMCID: PMC5988098.
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CEREC

°VAN DER VEN I

CEREC ON
DS CORE  —
LIVE ERLEBEN

Entdecken Sie moderne Fertigungslésungen von
Dentsply Sirona: Vom cloudbasierten Design bis
zur schnellen Chairside-Produktion mit CEREC

Primemill®, Primemill® Lite und CEREC Go®. * Erfordert ein kostenpflichtes
]e‘l:Z‘l: DS Core Standard Abonnement

(&Y

DS CORE

NEU:
CEREC

Primemill Lite

Erleben Sie den digitalen Workflow und den
einfachen Einstieg in die Single-Visit-Dentistry
praxisnah im DS Core Center.

tauschen!

Jetzt informieren und von attraktiven

Austauschvorteilen profi’tieren.

DAS DS CORE
CENTER BEI
VAN DER VEN

Erleben Sie die DS Core Plattform live!

Im DS Core Center bei van der Ven in Ratingen
konnen Sie die Gerate und Tools fur Praxis und
Labor direkt testen sowie nahtlose, cloud-
basierte Arbeitsablaufe erleben.

Jetzt Termin vereinbaren und

die Workflows live erleben!

DS CORE




Ein Beitrag von Univ.-Prof. Dr. Rainer Hahn

[ ORALE MIKROBIOLOGIE ] Die Mundhohle beherbergt ein
komplexes mikrobielles Okosystem mit mehreren Hundert ver-
schiedenen Bakterienspezies. Diese Mikroorganismen bilden
gemeinsam einen dynamischen Biofilm, dessen Zusammen-
setzung und Stabilitat entscheidend fiir die Gesundheit von
Zdhnen und parodontalem Gewebe sind. Gerdt dieses System
aus dem Gleichgewicht, kénnen kariogene und parodontopa-
thogene Keime dominieren und entztindliche Prozesse beguins-
tigen. Karies, Gingivitis oder Parodontitis stehen daher haufig
im Zusammenhang mit einer Dysbiose des oralen Mikrobioms.

raditionell konzentrierte sich die Pravention oraler Erkrankun-

I gen vor allem auf die mechanische Plaqueentfernung sowie
auf antibakterielle Wirkstoffe. Wahrend die mechanische Rei-

nigung weiterhin die Grundlage der Mundhygiene bildet, riickt heute

zunehmend ein anderer Aspekt in den Mittelpunkt: die Stabilitat des
mikrobiellen Gleichgewichts im Biofilm.

Infos zum Autor Literatur
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Gesundheit beginnt

im Mund: Ein balanciertes
orales Mikrobiom bildet
die entscheidende Basis

flr das gesamte Wohl-
befinden.

Im Fokus: Balance des

oralen Mikrobioms

Moderne Praventionsstrategien zielen da-
her nicht primar darauf ab, Bakterien zu
eliminieren, sondern die Balance des ora-
len Mikrobioms zu stabilisieren. Ein gesun-
des mikrobielles Gleichgewicht kann da-
zu beitragen, dass sich pathogene Mikro-
organismen weniger stark ausbreiten und
entzlndliche Prozesse begrenzt werden.
Neben klassischen MaBnahmen gewinnen
daher mikrobiomorientierte Konzepte zu-
nehmend an Bedeutung. Pré-, Pro- und
Postbiotika kdnnen dazu beitragen, die
natirliche Balance der Mundflora zu unter-
stlitzen und die Stabilitat der mikrobiellen
Gemeinschaft im Biofilm zu férdern.

Einfluss von Bakterien auf
Nitrat-Nitrit-NO-Stoffwechsel
Ein stabiles orales Mikrobiom ist jedoch
nicht nur fir die Mundgesundheit relevant.
In den vergangenen Jahren zeigen wissen-
schaftliche Studien, dass bestimmte Bak-
terien der Mundflora eine wichtige Rolle
im sogenannten Nitrat-Nitrit-NO-Stoff-
wechsel spielen. Dabei wird Nitrat aus der
Nahrung zunachst durch orale Mikroorga-
nismen zu Nitrit reduziert. Dieses kann im
weiteren Stoffwechsel zu Stickstoffmon-
oxid (NO) umgewandelt werden - einem
zentralen Botenstoff des Kérpers, der unter
anderem an der Regulation der GefaBweite
und der Blutdruckkontrolle beteiligt ist.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Orales Mikrobiom x allgemein-
medizinische Forschung

Damit rlickt das orale Mikrobiom zunehmend auch in
den Fokus der allgemeinmedizinischen Forschung. Ver- T
dnderungen der Mundflora kénnten nicht nur lokale
Prozesse im Mundraum beeinflussen, sondern auch
Auswirkungen auf GefaBfunktion und Stoffwechsel
haben. Vor diesem Hintergrund gewinnt die Stabilisie-
rung eines gesunden oralen Mikrobioms als ergénzen-
der Ansatz der Pravention zunehmend an Bedeutung.
Zahnpasten und Mundspullésungen kénnen dabei als
Trager mikrobiomunterstitzender Inhaltsstoffe dienen
und entsprechende Strategien in die tagliche Mund-
pflege integrieren. W

© Cumdente GmbH

Weitere Infos auf www.apacare.de.

Mit ApaCare Oralactin Zahnpasta und Mund-

inische Mundspiilung r
und flissigemn Za

“#mouth rinse with probiotic 2
mel

spllung steht ein Konzept zur Verfliigung, das die
tagliche Mundpflege um probiotisch wirkende In-

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und haltsstoffe erganzt und damit zur Stabilisierung

spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider. des oralen Mikrobioms beitragen kann.

ANZEIGE

v" Drucklose, kalte” Schnitte (ohne Warmeentwicklung)
v Atraumatische, sterile Wundrander
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®
\Y 4
y A N THEMA #3:
t I k Schmerzempfindliche
a Zahne im Praxisalltag

Wenn jeder Atemzug schmerzt:

Dentinhypersensibilitat gezielt erkennen

und behandeln

Ein Beitrag von Lynn Haagensen

[ CPGABA DENTAL GUIDE ]

Kalte Luft, ein Schluck Wasser, das tagliche Zahneputzen: Fir Patient/-in-
nen mit Dentinhypersensibilitat (DHS) kénnen selbst alltagliche Reize
zur Belastung werden. Warum DHS im Praxisalltag mehr Aufmerksam-
keit verdient und wie strukturierte Therapiekonzepte helfen, erlautert
Zahndrztin Dr. Sonja Sdlzer im Interview.

Frau Dr. Sdlzer, warum sollte DHS als eigenstdndiges Thema stdrker in

den Fokus riicken?

DHS beeinflusst die Lebensqualitat vieler Patient/-innen starker, als oft angenom-
men wird. Empfindlichkeiten kénnen die tagliche Mundhygiene erschweren, den
Genuss, beispielsweise von kalten Speisen, einschranken und sogar die Kommu-
nikation bei niedrigen Temperaturen beeintrachtigen. Umso wichtigerist es, diese
Beschwerden gezielt anzusprechen und nicht nur als Begleiterscheinung zu be-
trachten.

In welchen Situationen sollte das Praxisteam besonders aufmerksam sein?
Grundsatzlich immer. Viele Patient/-innen wissen gar nicht, dass ihre Beschwerden

behandelbar sind. Sie nehmen die Einschrankungen in Kauf und vermeiden teil-
weise sogar Termine zur professionellen Zahnreinigung. Besonders relevant ist
das Thema bei der professionellen mechanischen Plaquereduktion (PMPR) und

beim Bleaching. Hier sollten Praxisteams gezielt nach Empfindlichkeiten fragen.
© Sebastian Engels

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Priv.-Doz. Dr. Sonja Silzer ist in eigener Praxis in Hamburg tatig, lehrt gleichzeitig an der Uniklinik Kiel
und gibt zudem verschiedene Dentalhygienikerinnenkurse in der Region. Sie ist auBerdem in der Forschung

mit dem Schwerpunkt Gingivitispravention aktiv.
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Sie setzen in lhrer Praxis auf ein Stufenkonzept,

um DHS systematisch zu erkennen und zu behandeln.
Kénnen Sie uns dazu mehr verraten?

Wir verfolgen einen maoglichst minimalinvasiven Ansatz. Zu-
nachst klaren wir Uber die Ursachen, etwa freiliegende Den-
tinkanalchen, auf. Im nachsten Schritt identifizieren und redu-
zieren wir Risikofaktoren wie zu hohen Putzdruck oder den
haufigen Konsum erosiver Nahrungsmittel wie saurehaltiger
Getrdnke. Parallel optimieren wir die hausliche Mundhygiene:
Empfindliche Bereiche werden schonend, aber griindlich gerei-
nigt, damit sich die Dentinkandlchen durch nattirliche Minera-
lisation verschlieBen. Erganzend empfehlen wir die regelméaBige
Anwendung desensibilisierender Zahnpasten, die bei Bedarf
gezielt lokal aufgetragen oder durch Lacke erganzt werden kén-
nen. Bleiben diese MaBnahmen wirkungslos, kommen in der
Praxis Versiegelungen der frei liegenden Dentinkanalchen zum
Einsatz. Sollte auch dies nicht ausreichen, sind als nachste
Schritte restaurative oder chirurgische Eingriffe maglich, etwa
der Aufbau der Zahnhartsubstanz mit Komposit oder die De-
ckung freiliegender Zahnhalse.

Welche Rolle spielt dabei eine In-Office-L6sung wie

elmex® SENSITIVE PROFESSIONAL Duraphat Single Dose?
In-Office-Lésungen wie elmex® SENSITIVE PROFESSIONAL
Single Dose passen ideal in dieses Stufenkonzept. Direkt nach
der Behandlung aufgetragen, schiitzt und remineralisiert der
Lack die frei liegenden Dentinkanalchen, reduziert unmittelbar
Empfindlichkeiten und unterstitzt die Langzeitstabilitat. Pa-
tient/-innen splren unmittelbar eine Entlastung, und die wei-
tere Therapie wird deutlich erleichtert.

top-tipps ...

fir den Umgang mit schmerz-
empfindlichen Zdhnen

Patient/-innen aktiv auf empfind-
iche Zahne ansprechen.

Ursachen wie zu hohen Putzdruck
oder erosive Ernahrung erkennen
und reduzieren.

Mundhygiene gezielt anpassen:
schonend, aber grundlich
reinigen.

Bei Bedarf desensibilisierende
Produkte und Produktsysteme
konsequent einsetzen und
empfehlen.

© CP GABA

Warum ist ein abgestimmtes Produktsystem

fir die hdusliche Pflege so wichtig?

Die Wirkung desensibilisierender MaBnahmen ist
individuell sehr unterschiedlich. Wahrend bei eini-
gen bereits eine Anpassung der Putztechnik aus-
reicht, bendtigen andere zusatzliche Unterstit-
zung durch Zahnpasta, Lack oder Mundspullésun-
gen. Ein abgestimmtes System hilft, die Therapie
langfristig zu stabilisieren. In jedem Fall sollte keine
zu harte Zahnbiirste verwendet werden.

Wie stellen Sie sicher, dass Ihr Team das Thema
einheitlich kommuniziert?

In festen Prophylaxemeetings tauschen wir uns
regelmaBig aus. Zusdtzlich nutzen wir Hospitatio-
nen untereinander, um Abldufe und Empfehlun-
gen abzugleichen. So stellen wir sicher, dass Pa-
tient/-innen konsistent beraten werden. W

[E] Mundhéhle als Spiegel der
Allgemeingesundheit

In der zweiteiligen Webinarreihe von CPGABA mit

Prof. Dr. Dirk Ziebolz und Prof. Dr. Gerhard Schmalz kénnen
Teilnehmende ihr Wissen Uber die wechselseitige Beziehung
zwischen oraler und systemischer Gesundheit fur eine
ganzheitliche Patientenversorgung vertiefen.

Teil 1] 20. Mai | 19 Uhr
Teil 2| 27. Mai | 19 Uhr

Direkt zur
Anmeldung per

QR-Code.

Bei Dentinhypersensibilitdt bietet sich in der Praxis
die Verwendung von Hochfluoridpréparaten wie elmex®
SENSITIVE PROFESSIONAL Duraphat Single Dose an.

i
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SENSITIVE PROFESSIONAL

DURAPHAT® FLUORIDE VARNISH
SINGLE DOSE

VA

5% sodium fluoride (22600 ppm F}
Flicride varnish for the treatment
of hypersansitive teeth

5% Natriumfluorid (22600 ppm F}
Fluoridlack zur Behandlung
Gberempfindlicher Zihne

50 singhe doses of 8.4 = i0.4g) / 50 Einzeldosen b 0.4 =
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Patient Experience 2.0:

Kein Papierkram im Wartezimmer
T ;

Ein Beitrag von
Tobias Schéfer

PRAXIS-HEUTE

fabius

-

Teil 2 der Serie

Die papierlose Abrechnung:
Wie smartes Factoring die
Patientenbindung starkt und
den Empfang spiirbar
entlastet.

© FABIUS dental

[ PRAXISMANAGEMENT ]

Eine positive ,Patient Experience” ist
heute der Schliissel zu einer florieren-
den Praxis. Doch wahrend die zahn-
medizinische Behandlung oft mit

modernster Technik glanzt, beginnt

n Teil 2 unserer Serie zeigen wir, warum die Ab-
rechnung langst kein reines Backoffice-Thema

mehr ist, sondern maBgeblich die Zufriedenheit

die Patientenreise am Empfang haufig und Bindung lhrer Patienten beeinflusst.
noch mit Klemmbrett und zahllosen
Papierformularen. In Zeiten, in denen Digitale Interaktion vom ersten

Moment an

Flexibilitat und digitale Services den
Die moderne Patientenkommunikation beginnt weit

Alltag pragen, erwarten viele Patien-
ten denselben Komfort auch bei sungen lassen sich Anamnese und Aufklarung bereits

ihrem Zahnarzt. vorab sicher und DSGVO-konform auf das Endgerat
des Patienten Ubertragen. Patienten kdnnen die For-

vor dem eigentlichen Termin. Mit zeitgeméaBen L&-

mulare ganz in Ruhe und ohne Stress am Smartphone

82 7ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026
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oder PC ausfillen. Dies verkUrzt nicht nur die Wartezeit in der Praxis, sondern
vermittelt auch das Gefuihl eines fortschrittlichen, auBergewohnlichen digitalen
Service.

Die FABIUS versteht Factoring als integrierten Bestandteil dieser digitalen Reise.
Durch intelligente Prozesse und die digitale FABIUS-Journey kénnen Anam-
nese, Kostenvoranschlage, Rechnungen und Ratenzahlungsvereinbarungen
vollstandig digital abgewickelt werden. Das lastige Ausdrucken, Einscannen und
Abheften entfallt komplett. Das Team am Empfang wird entlastet und kann
sich wieder auf die persénliche BegriiBung konzentrieren - ein entscheidender
Faktor, denn ein einladendes Wartezimmer und ein prasentes Team vermitteln
Wertschatzung.

Finanzielle Flexibilitit als gelebter Service

Hochwertige Zahnmedizin hat ihren Preis. Fir viele Patienten ist die Entschei-
dung fir eine aufwendige Versorgung eng an die Frage der Finanzierung geknipft.
Ein starrer Rechnungsversand per Post wird diesen Bedurfnissen oft nicht mehr
gerecht. Als agiler Fintech-Dienstleister mit der Stabilitat eines gewachsenen
Familienunternehmens bietet FABIUS hier smarte Losungen: Mit FABIUS erhal-
ten Patienten ihre Rechnungen digital und unkompliziert direkt auf ihr Smart-
phone oder PC und kdnnen unkompliziert und papierlos flexible Teilzahlungen
vereinbaren. Fir die Praxis bedeutet das: Sie bieten einen hochattraktiven Ser-
vice, ohne sich selbst um die unangenehme Abwicklung von Teilzahlungen
kiimmern zu missen.

Mehr Zeit fiir das Wesentliche: Den Menschen

Das Wichtigste fur den Behandlungserfolg ist, dass sich Behandler/-innen zu
100 Prozent auf das Heilen konzentrieren kdnnen. Wenn das Praxisteam nicht
mehr mit der Verwaltung von Papierbergen und dem Erklaren von Rechnungs-
details beschéftigt ist, gewinnt es wertvolle Zeit zuriick. Zeit fir ein persén-
liches Wort, fur die Betreuung von Angstpatienten und fir einen reibungs-
losen Praxisablauf. ,Personlichkeit statt Callcenter” - diese Philosophie von
FABIUS entlastet nicht nur Arzte, sondern (ibertragt sich direkt auf die Betreu-
ung der Patienten. B

Ausblick Teil 3: Sicherheit

in volatilen Zeiten

Eine exzellente Patient Experience ist der Motor
fur Praxiserfolg. Doch wie sichern Praxisinha-
ber/-innen dieses Wachstum wirtschaftlich ab?
Im dritten Teil der Reihe (Erscheinung in Aus-
gabe ZWP 7+8/26) wird das Thema Risiko-
management unter die Lupe genommen und
gezeigt, wie echter Ausfallschutz die Liquiditat
proaktiv sichern kann.

Die FABIUS medical GmbH mit
Sitz in Glienicke/Nordbahn und
Berlin ist seit 1992 der verlass-

[

liche Partner fiir arztliches Fac-
toring. Als Familienunterneh-
men verbindet es hanseatische

Uber FABIUS

Kaufmannstugenden mit digi-
taler Innovationskraft.

—> www.fabius-dental.de

ANZEIGE

Diamondexperts

30 Jal

Vielfalt fiir
Praxis und Labor

(iber 1.500 verschiedene
Diamantschleifinstrumente

in 60 Grundformen bis zu 6 Kdrnungen
und 14 Durchmessern

Qualitdt Made in Germany

NTI-Kahla GmbH
Rotary Dental Instruments
Im Camisch 3

D-07768 Kahla/Germany
Tel. 036424-573-0

E-mail: verkauf@nti.de

www.nti.de
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Mit Forecast zum planbaren

Praxisumsatz

Ein Beitrag von Elena Stromberger

[ UNTERNEHMERTUM ]

Fur viele Praxisinhaber
wirkt der Gedanke zunachst
unrealistisch: Umsatz plan-
bar machen. Die Realitat

in vielen Zahnarztpraxen
sieht namlich anders aus.
Der wirtschaftliche Erfolg
eines Jahres wird meist erst
im Nachhinein bewertet,
wie tiber die betriebswirt-
schaftliche Auswertung oder
Praxissoftware. Diese Infor-
mationen zeigen vor allem
eines: die Vergangenheit.
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ie BWA ist oft mehrere Monate alt. Auch die Praxissoftware liefert in
Derster Linie Daten Uber die Vergangenheit. Fir die operative Steuerung
einer Praxis ist das vergleichbar mit einem Blick in den Ruckspiegel.
Man erkennt, wo man herkommt, aber nicht, wohin man sich entwickelt. Wer

seine Praxis unternehmerisch fihren mochte, benétigt daher ein anderes In-
strument: einen Forecast.

Forecast als dynamisches Steuerungsinstrument

Ein Forecastistim Kern eine rollierende Planung Giber zwolf Monate.
Ausgangspunktist ein klares Jahresziel fir den Praxisumsatz. Dieses
Ziel wird auf die einzelnen Monate verteilt und regelmaBig Gberprift.
So entsteht eine Struktur, die Transparenz schafft.

Der entscheidende Schritt besteht darin, das Jahresziel konkret
herunterzubrechen. Welche Umsatze sollen in welchem Monat er-
zielt werden? Welche Leistungsbereiche tragen dazu bei? In vielen
Praxen lassen sich zentrale Umsatztreiber klar identifizieren, bei-
spielsweise Prophylaxe und zahnarztliche Behandlungen. Wird das
Jahresziel auf diese Bereiche verteilt, entsteht ein praziseres Bild
der geplanten Entwicklung. Gleichzeitig wird sichtbar, welche Be-
handler oder Teammitglieder zur Zielerreichung beitragen.

Ein konsequent gepflegtes Forecast-System in Form einer monat-
lich aktualisierten Tabelle ermdoglicht eine klare Kontrolle der Ziel-
erreichung. Das Jahresziel wird auf die einzelnen Monate verteilt
und regelmaBig Uberprift. Praxisinhaber erkennen frihzeitig, ob
sie auf Kurs sind oder nicht.

Datensichtung fiir die Zukunft: Dr. Eduard Stappler (links) und
Andreas Rotger analysieren gemeinsam mit einer Mitarbeiterin am
Praxis-PC die aktuellen Forecast-Werte.

© MEDENTCON
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Friihzeitig sichtbare Liicken adressieren

Gerade darin liegt der eigentliche Nutzen eines Fore-
casts. Wenn beispielsweise im ersten Quartal weniger
Prophylaxe-Termine stattfinden oder gréBere Zahn-
ersatzfalle ausbleiben, wird diese Licke frih sichtbar.
Statt erst am Jahresende festzustellen, dass ein Ziel
verfehlt wurde, konnen bereits im laufenden Jahr ge-
zielte MaBnahmen ergriffen werden. Das kénnen zu-
satzliche MarketingmaBnahmen, eine Recall-Strategie
oder organisatorische Anpassungen sein, um Kapazi-
taten besser zu nutzen. Entscheidend ist: Der Forecast
ist kein starres Dokument, sondern ein dynamisches
Steuerungsinstrument. Die Planung wird regelmaBig
Uberprift und angepasst. Viele Praxisinhaber erleben
dabei einen Perspektivwechsel. Wahrend wirtschaft-
liche Ergebnisse zuvor oft zufllig erschienen und vom
Patientenaufkommen oder einzelnen gréBReren Fillen
abhingen, entsteht durch strukturierte Planung ein Ge-

fahl von Kontrolle und Steuerbarkeit.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und

spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Die BWA bleibt ein wichtiges Instrument. Sie zeigt, was tatsachlich passiert
ist. Der Forecast erganzt diese Perspektive und zeigt, wohin sich die Praxis
entwickeln soll und welche Schritte notwendig sind, um dieses Ziel zu er-
reichen.

Konsequente Strategie statt zufillige Korrekturen

In der Praxis zeigt sich jedoch, dass viele Zahnarzte zwar wirtschaftliche
Ziele haben, ihnen jedoch die Struktur fehlt, um diese konsequent zu steu-
ern. Genau hier setzen spezialisierte Beratungsansatze an. MEDENTCON
unterstltzt Praxisinhaber dabei, Instrumente wie den Forecast in den
Praxisalltag zu integrieren. Hinter dem Konzept stehen der Zahnarzt
Dr. Eduard Stappler und Praxisunternehmer Andreas Roétger, die selbst
groBe Zahnarztpraxen aufgebaut haben.

Dr. Stappler entwickelte mit Andreas Rétger eine Praxis von sechs auf
16 Behandlungszimmer mit Uber vier Millionen Euro Jahresumsatz. Aus
dieser Struktur entstand spater eine der ersten Zahnarztketten Deutsch-
lands mit Gber 200 Mitarbeitern.

So entsteht aus einer riickblickenden Betrachtung ein aktives unterneh-
merisches Steuerungsmodell. Fir viele Praxisinhaber ist das der Mo-
ment, in dem wirtschaftliche Entwicklung nicht mehr als Zufall, sondern
als planbarer Prozess wahrgenommen wird. B

Mehr Infos auf www.medentcon.de.
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Materialeinkauf: Mit intelligenten

Bestellprozessen Kosten senken

Ein Beitrag von Sarita Knapp

[PRAXISFUHRUNG ]

Eine Zahnarztpraxis ist ohne Dentalprodukte nicht
funktionsfahig. Zwischen 300 und 400 verschiedene
Verbrauchsmaterialien miussen im Schnitt vorratig
sein, um die reibungslose Durchfithrung der Patien-
tenbehandlungen zu gewdhrleisten. Diese Materi-
alien verursachen aber gleichzeitig nicht zu unter-
schatzende Kosten. Wer also wirtschaftlich effizient
arbeiten mochte, muss ein durchdachtes Material-
management etablieren, um den Erfolg der Praxis
langfristig zu sichern.
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ie Materialbeschaffung ist in vielen Pra-
D xen ein komplexer Prozess. Fir ein einzi-

ges Produkt existieren haufig mehrere
Anbieter mit unterschiedlichen Preisen, Verpa-
ckungseinheiten, Lieferzeiten oder Versandbedin-
gungen. Wird der aktuelle Bedarf an Materialien
fur eine Bestellung zusammengestellt, zeigt sich
schnell, dass fur viele Produkte mehrere Lieferan-
ten infrage kommen. Die wirtschaftlich sinnvollste
Zusammenstellung zu finden, ist im hektischen
Praxisalltag kaum manuell zu bewaltigen.
Genau hier liegt ein haufig unterschatztes Ein-
sparpotenzial. Denn wirtschaftliches Material-
management bedeutet nicht nur, den Verbrauch
im Blick zu behalten, sondern auch den Einkauf
strukturiert zu organisieren. Digitale Systeme kon-
nen dabei helfen, den Markt transparenter zu ma-
chen und Entscheidungen zu erleichtern.

Digitale Unterstiitzung

beim Materialeinkauf

Eine Moglichkeit hierfir bietet die Preisvergleichs-
und Bestellplattform AERA-Online. Sie wird von
vielen Zahnarztpraxen genutzt, um Dentalprodukte
verschiedener Anbieter zu vergleichen und zen-
tral zu bestellen. Da zahlreiche Fachhandler ihre
Angebote Uber eine gemeinsame Plattform be-
reitstellen, entsteht ein umfassender Marktiber-
blick mit transparenten Preisen.

[=] 5 [=]

E ala Infos zum Unternehmen

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Besonders interessant ist dabei der sogenannte
Warenkorboptimierer. Wahrend ein handisches
Vergleichen der Preise und Lieferkonditionen unter
Berlicksichtigung von Portokosten sehr zeitauf-
wendig und wenig Erfolg versprechend ist, analy-
siert und optimiert der Warenkorbopti-
mierer die gesamte Bestellung mit nur
einem Klick. Zudem kénnen weitere
individuelle Kundenpraferenzen wie
Bestellungen mit kurzen Lieferzeiten,
wenig Paketen oder Lieferanten mit
sehr guten Bewertungen berlcksich-
tigt werden.

Optimierter Warenkorb anstelle
zahlreicher Einzelvergleiche

Fur die Praxis bedeutet das eine deutliche Verein-
fachung. Statt jedes Produkt einzeln zu vergleichen
und mogliche Lieferantenkombinationen durchzu-

Warenkorb: © Philip Oroni - unsplash.com

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und

spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

© Alivksandr — stock.adobe.com

rechnen, erfolgt diese Analyse und Optimierung des Warenkorbs auto-
matisch. Das Praxisteam kann sich dadurch starker auf den tatsachlichen
Bedarf konzentrieren, wahrend die Plattform einen wirtschaftlich sinn-
vollen Warenkorb vorschlagt. Gerade bei mehreren Hundert regelmaBig

bendtigten Materialien kann dieser Ansatz sowohl finanziell als auch
organisatorisch einen spiirbaren Unterschied machen. Gleich-
zeitig steigt die Transparenz im Einkauf, weil Angebote ver-
schiedener Handler direkt miteinander vergleichbar werden.

Fazit

Materialmanagement bleibt damit ein zentraler Be-
standteil der wirtschaftlichen Praxisfihrung. Wer Be-
darfsermittlung, Lagerorganisation und Einkauf sinn-
voll miteinander verknlpft, schafft effizientere Ablaufe
und eine solide Grundlage fur langfristigen Praxis-

erfolg. W

Mehr Infos auf www.aera-online.de.
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»Hausliche Implantatpflege

ist taglich notwendig”

Ein Beitrag mit Fabienne Kaser

[HAUSLICHE ZAHNPFLEGE ]

Wenn man eine Expertin wie die Dipl.-Dental-
hygienikerin HF Fabienne Kaser fragt, was fur
Implantatpatienten bei der hduslichen Zahnpflege
die grofite Herausforderung ist, dann fallt das
Wort Konsequenz. Meist liege es nicht im Wollen,
sondern im richtigen und konsequenten Um-
setzen.

iele Implantatpatient/-innen investieren viel in ihre Ver-

sorgung, unterschatzen jedoch, dass ein Implantat tag-

liche Pflege und lebenslange Nachsorge braucht, so die
Schweizer Expertin.

Kritische Implantatiiberginge und

erschwerte Biofilmkontrolle

Besonders kritisch seien die Ubergénge zwischen Implantat, peri-
implantarer Mukosa und Zahnersatz. Und, so Fabienne Kaser wei-
ter, diese seien meist schwer zugéanglich. Dort kénne sich Biofilm
ansammeln, ohne dass Betroffene es sofort bemerken. Hinzu
kdme: Implantate verursachen anfangs oft keine Schmerzen -
Entziindungen bleiben daher lange unentdeckt. Genau deshalb
braucht es gute Instruktion, passende Hilfsmittel und regelmaBige
Motivation durch das Praxisteam.

Atraumatische Plaquekontrolle an

der periimplantdaren Mukosa

Aber nicht nur das fehlende Warnsignal ,Schmerz" erschwere die
Sache, die perimplantdre Mukosa reagiere empfindlich auf bakte-
riellen Biofilm. ,Ziel der hauslichen Pflege ist deshalb eine griind-
liche, aber gleichzeitig atraumatische Reinigung. Es geht nicht
um kraftiges Schrubben, sondern um effiziente Biofilmkontrolle
mit sanftem Druck”, mahnt Fabienne Kaser daher immer ihre Pa-
tienten.

1 Maeda et al. ,Efficacy of electric-powered cleaning instruments
in edentulous patients with implant-supported full-arch fixed
prostheses: a crossover design”. International Journal of Implant
Dentistry (2019) 5:7
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Next-Generation
Sonicare Schalltechno-
logie

Philips Sonicare ist die weltweit am
haufigsten empfohlene Schallzahn-
birstenmarke. Die Next-Generation
der Philips Sonicare Schalltechnologie
férdert insbesondere den Wechsel
von der Handzahnbiirste zur elek-
trischen Zahnbiirste.

Die Next-Generation Sonicare Tech-
nologie passt sich der nattrlichen
Putztechnik der Patient/-innen an.
Ein neues adaptives Magnetsystem
sorgt dafiir, dass der Biirstenkopf
mit seinen 62.000 Bewegungen pro
Minute jederzeit das richtige MaB an
Putzleistung erzielt, auch an schwer
zuganglichen Stellen. Es entsteht die
Sonicare FlUssigkeitsbewegung, die bis
tief zwischen die Zahne gelangt und
die Biofilmentfernung unterstitzt.

(Quelle: Philips GmbH)

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRAXIS
ANBIETERINFORMATION*

Friiherkennung periimplantérer Entziindungen

Besonders wichtig sei diese sanfte Reinigung der Rander der periimplanta-
ren Mukosa, den Zwischenrdumen und Nischen unter den Briickengliedern
oder Stegen. Und noch einen Hinweis gibt Fabienne Kaser ihren Patienten
mit auf den Weg: Blutung beim Reinigen bitte immer ernst nehmen. Sie
kénnen ein friihes Warnsignal fir eine periimplantare Mukositis sein. Wer
frih reagiert, kann haufig verhindern, dass sich daraus eine Periimplantitis
entwickelt.

Effizienzsteigerung durch elektrische Zahnbiirsten

Und wenn es um die richtigen Hilfsmittel geht, dann fordert Fabienne Kaser
zum Wechsel von der Hand- auf die elektrische Zahnburste auf. ,Das tber-
zeugendste Argument ist meist: mehr Reinigungssicherheit bei weniger
Aufwand”, meint K&ser. Viele Patient/-innen putzen motiviert, aber nicht
immer effektiv. Eine hochwertige elektrische Zahnblurste unterstiitzt durch

konstante Bewegungen, bessere Fiihrung und oft integrierte
Timerfunktionen. Gerade bei Implantaten zahlt Prazision

Abb. 1: Klinisch
sichtbare peri-
implantare Muko-
sitis Regio 36 nach
Entfernung der Im-
plantatkrone mit
entzlndlich veran-
derter periimplan-
tarer Mukosa.

im Alltag. Grundsatzlich seien beide fihrende Antriebs-
systeme - schallgetrieben oder oszillierend-rotierend - bei
Personen mit unzureichender Putztechnik der manuellen
Zahnbirste in der Regel Uberlegen.

Evidenzlage zu elektrischen Zahnbiirsten

im Implantatbereich

Es gibt nur wenige wissenschaftliche Studien zu dem
Thema. Die Arbeit von Maeda' untersuchte die Effekte bei
Personen, die gut putzen. Hier zeigte sich, dass eine elek-

trische Zahnblrste nitzlich ist. Zwischen den positiven Ef-
fekten gab es zwischen Philips Sonicare und Oral-B (P&G)
keine Unterschiede. W

Abb.2: Rontgenaufnahme Regio 16/17 mit radiologischen
Zeichen einer periimplantaren Knochenresorption im Sinne
einer Periimplantitis.

) Prophy Swiss GmbH

©

Dipl.-Dentalhygienikerin HF FaZIt

Fabienne Kiser

Prophy Swiss GmbH < i it lanali
(Prophy Swiss GmbFy Schallgetriebene Zahnbursten mit langlichem

Blrstenkopf bieten, so Fabienne Kaser, den Vortell,
dass sie sich an der vertrauten Putzbewegung vieler
Patient/-innen orientieren und dadurch den Umstieg
erleichtern konnen. Der langliche BlUrstenkopf erreicht
haufig mehrere Zahnflachen gleichzeitig und lasst
sich entlang der periimplantaren Mukosa sowie der
Implantatkrone gut fUhren. Gerade im Implantat-
bereich kann das flr viele Betroffene eine prak-

tikable und komfortable Losung sein.

© Privat
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Wer den Workflow versteht,

erkennt den wirtschaftlichen Mehrwert

digitaler Technologien

Ein Beitrag von Katja Kupfer

[DIGITALE ZAHNMEDIZIN ] SprintRace am Hockenheimring, digitale Workflows und
ein ungewohnliches Setting bildeten den Rahmen fir ein Gesprdach mit Patrick Thurm,
Managing Director und General Manager der SprintRay Europe GmbH. Anlass war nicht
nur das Event selbst, sondern auch das fiinfjahrige Jubilaum des Unternehmens im Mai.
Ein Gesprach tiber die Entwicklung vom Start-up zum Grown-up und die aktuellen Heraus-

forderungen der digitalen Zahnmedizin.

© OEMUS MEDIA AG

Herr Thurm, SprintRay Europe feiert im

Mai sein fiinfjéhriges Jubildum - herzlichen
Gliickwunsch. Wenn Sie zuriickblicken:

Was waren die gréBten Hiirden und woran
erkennen Sie heute den Wandel vom

Start-up zum Grown-up?

Vielen Dank. Wenn ich an die Anfange zuriickdenke,
war die Situation alles andere als einfach: Wir haben
mitten in der Coronapandemie unseren Standort
in Weiterstadt aufgebaut. Vieles war von Unsicher-
heit geprdgt - und gleichzeitig von einer starken

Bericht zu SprintRace
auf ZWP online.

Motorsportatmosphdre am Hockenheimring

war Teil des Konzepts und bildete den Rahmen

fir Austausch und Networking.

© SprintRay Europe GmbH
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Patrick Thurm, Managing Director und General
Manager der SprintRay Europe GmbH. -~

Uberzeugung, dass der 3D-Druck in der digitalen Zahn-
medizin enormes Potenzial hat. Heute, finf Jahre spéter,
beschéftigen wir rund 80 Mitarbeitende aus verschiede-
nen Nationen und wachsen deutlich zweistellig. Fr mich
zeigt sich der Wandel zum Grown-up vor allem in zwei
Punkten: Wir haben skalierbare Strukturen geschaffen -
und wir sind im Markt etabliert. Vor allem aber haben wir
gemeinsam mit unseren Kunden gelernt und unsere
3D-Druck-Lésungen fir die Zahnmedizin kontinuierlich
weiterentwickelt. Diese enge Partnerschaft ist bis heute
unser starkster Motor. Die sehr positive Resonanz auf
Midas - unser Digital-Press-System fir Kronen, Inlays,
Onlays und Veneers in einer Sitzung - ist ein gutes Bei-
spiel fir diese Arbeit.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und

spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRAXIS

INTERVIEW*

Die ersten Jahre waren gepragt von Aufbauarbeit - heute
sehen wir, wie sich unsere Loésungen sowohl in Deutsch-
land als auch in Europa und im Mittleren Osten etablieren.
Und wir stehen noch lange nicht am Ende dieser Entwick-
lung. Wir erleben Uber alle Lander hinweg eine groBe Nach-
frage.

Die digitale Zahnmedizin ist im Alltag angekom-

men - die Umsetzung verléduft jedoch unterschiedlich.
Wo sehen Sie aktuell die gréBten Herausforde-

rungen fiir Praxen?

Die groBte Herausforderung ist haufig nicht die Technolo-
gie, sondern der Einstieg in den Workflow. Digitalisierung
beginnt nicht beim 3D-Druck, sondern umfasst den kom-
pletten Workflow - insbesondere den digitalen Scan als
Einstieg. Unsere Aufgabe ist es deshalb, Digitalisierung
ganzheitlich zu denken und verstandlich zu machen. Sobald
eine Praxis scannt, kann sie in einen nahtlosen, speziell auf
Zahnarzte und Labore ausgelegten Workflow einsteigen.
Genau hier setzen wir an: mit intuitiven Systemen.

Ein weiterer entscheidender Faktor ist Wissen. Deshalb in-
vestieren wir stark in Weiterbildung - etwa Uber unsere
SprintRay University oder Trainings direkt in Praxen und
Laboren. Wer den Workflow versteht, erkennt schnell den
Mehrwert.

Die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen gelten

als angespannt. Spiiren Sie Zurlickhaltung bei Investi-
tionen?

Im Gegenteil. Viele unserer Kunden erkennen gerade jetzt,
dass der 3D-Druck wirtschaftliche Vorteile schafft. Mit un-
seren Systemen lassen sich Behandlungszeiten verkirzen,
der Materialeinsatz optimieren und Prozesse effizienter
gestalten. Das bedeutet konkret: mehr Produktivitat bei
gleichbleibender Qualitat - und die Moglichkeit, auch kom-
plexe Indikationen wirtschaftlich umzusetzen. Digitalisierung
ist damit nicht nur eine technologische Entscheidung, son-
dern auch eine klare betriebswirtschaftliche.

i

© SprintRay Europe GmbH

© SprintRay Europe GmbH

Was braucht es von Industrie und Politik, damit Digitalisierung
zum Standard wird?

Wir bei SprintRay sehen unsere Aufgabe darin, Zahnarztpraxen und
Laboren innovative Ldsungen an die Hand zu geben, um Patienten
besser, schneller und effizienter versorgen zu kédnnen. Beim Thema
Zulassung neuer Materialien gemaB MDR liegen wir in der EU leider
immer noch etwa ein bis 1,5 Jahre hinter der US-amerikanischen
FDA zurtick. Hier muss Burokratieabbau helfen, um die Zulassungs-
prozesse im Dentalbereich zu beschleunigen. Gleichzeitig beobach-
ten wir in Europa deutliche Unterschiede in der Férderung digitaler
Behandlungskonzepte - einige Lander sind hier schneller als andere.
In Deutschland gibt es ebenfalls interessante Férdermaglichkeiten,
etwa Programme wie ,Digital Jetzt", ,go-digital” oder regionale Ini-
tiativen wie den DIGI-Zuschuss. Auch die KfW bietet entsprech-
ende Finanzierungslosungen. Wichtig ist, dass Praxen diese Optio-
nen ohne gréBere blrokratische Hirden nutzen kénnen. Langfristig
braucht es vor allem Planungssicherheit und klare Rahmenbedin-
gungen, um Investitionen weiter zu fordern.

Das SprintRace am Hockenheimring liegt hinter lhnen.

Wie fdllt Ihr Fazit aus?

Das SprintRace Symposium am Hockenheimring war fir uns ein ech-
ter Meilenstein. Die Verbindung aus Rennstreckenatmosphare und
unserem Anspruch an Geschwindigkeit und Prazision hat perfekt
gepasst - zu uns und zu unseren Kunden.

Die Resonanz war Uberwaltigend. Wir mussten die Anmeldung vor-
zeitig schlieBen und hatten problemlos noch mehr Teilnehmer auf-
nehmen kénnen. Besonders beeindruckt hat mich die Mischung aus
Anwendern und Interessierten - und wie stark beide Gruppen vom
Austausch profitiert haben. Im Mittelpunkt standen reale Patienten-
falle und die Frage, wie wir mit dem 3D-Druck die Versorgung verbes-
sern kénnen. Genau das treibt uns an. Fir unser Team war das Event
ein enormer Motivationsschub. Es hat gezeigt, dass wir Teil einer
engagierten Community sind, die gemeinsam wachst. Das Feedback
unserer Kunden ist dabei der wichtigste Impulsgeber - und bleibt
die Grundlage fur unsere weitere Entwicklung. W
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Zahn- und Allgemeingesundheit.
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- Parodontitis und Nieren-
Kurzweiliger Lesestoff erkrankungen: Neue Studie
fur die Pause zeigt enge Wechselwirkung

Priyanka Gudsoorkar und Kollegen biindelt dabei die Ergebnisse aus

ine aktuelle Ubersichtsarbeit zeigt, dass orale Entziindungen und

chronische Nierenerkrankungen eng miteinander verknipft sind
und sich gegenseitig beeinflussen kdnnen. Die Analyse von

mehr als 150 Studien und wurde jingst in BMC Nephrology ver&ffent-
licht.!

Im Zentrum steht die Frage, wie stark orale Erkrankungen und chro-
nische Nierenerkrankung biologisch zusammenhangen. Laut den Au-
toren ist die Beziehung wahrscheinlich bidirektional. Das bedeutet,
dass Parodontitis den Verlauf einer Nierenerkrankung beeinflussen kann
und umgekehrt. Als verbindende Faktoren nennen die Forschenden vor
allem systemische Entziindungsprozesse, immunologische Fehlregu-
lationen, Veranderungen der GefaBfunktion sowie eine gestorte orale
Mikrobiota. Parodontitis und CKD teilen demnach zentrale entzindliche
Signalwege, die sich gegenseitig verstarken kénnen. Hinzu kommt ein
klinisch bekannter Zusammenhang: Chronische Entziindungen stehen
haufig im Kontext mit Diabetes, Herz-Kreislauf-Erkrankungen und Hy-
pertonie. Diese Kombination wirkt wie eine Kaskade, die den Krankheits-
verlauf weiter antreibt und die Prognose verschlechtert. Auffallig ist
zudem, dass sich der orale Gesundheitszustand haufig parallel zum
Fortschreiten der Nierenerkrankung verschlechtert.

Gleichzeitig betonen die Autoren, dass belastbare prospektive Studien
fehlen, um Ursache und Wirkung eindeutig zu trennen. Ein zentrales

Problem sehen die Forschenden in der Versorgung. Mundgesundheit
wird noch immer haufig getrennt von chronischen Erkrankungen be-
trachtet. Gerade bei Patienten mit Dialysepflicht oder vor einer Nieren-

transplantation kann das Konsequenzen haben. Unbehandelte orale

Infektionen kénnen Eingriffe verzogern oder sogar verhindern. W
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1 Gudsoorkar P et al. Bridging systems: oral-kidney connections - pathophysiological links, clinical implications, and health system integration - a narrative review.
BMC Nephrology (2026). DOI: 10.1186/s12882-026-04843-y.



MNIFill Micro Hybrid

AESTHETICS AT THE HIGHEST LEVEL

Pure aesthetics

Polymer-based Dental
Restorative Material

MADE IN GERMANY

el
- e,
e e

MANIFi|l Mg,

SHADE COVERs MOs
DS

At

£ & Manysy
MANIInstrumente R “’““”‘
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Patientengesundheit einsetzen.
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ARAY

Follow us

Durr Dental: 60Jahre Innovationen

in der Rontgentechnologie

Seit 1966 gestaltet Dirr Dental den technologischen Wandel in
der dentalen Bildgebung maBgeblich mit. Mit dem Procomat
begann die Automatisierung manueller Prozesse - ein Meilen-
stein, der den Weg von analogen manuellen Verfahren zum
automatisierten Verfahren wandelte. Dieser Anspruch, Innova-

V.

DAS BESTE HAT SYSTEM

DURR
DENTAL

Diirr Dentals Vision:
Zahnarzt/-innen mit
zukunftssicherer Ront-
gentechnologie lang-
fristig zu begleiten und
den digitalen Fortschritt
aktiv mitzugestalten.

Jetzt
registrieren!

© Diirr Dental

Im Jubilaumsjahr 2026
profitieren Praxen von attrak-
tiven Kampagnen und Aktio-
nen. Alle Infos dazu auf:

duerrdental.com/60years.

Als Komplettanbieter stellt Durr Dental mit der VistaSystem-
Familie ein durchgangiges Portfolio fir intra- und extraorale
Bildgebung bereit, ausgelegt auf Langlebigkeit, Effizienz und
exzellente Bildqualitdt. Auch jeder Fortschritt im Software-
bereich wird konsequent integriert, damit Praxen jederzeit auf

tion voranzutreiben, pragt das Unternehmen bis heute. dem neuesten Stand arbeiten kénnen.
Durr Dental entwickelte zundchst eigene Sensorlésungen fir

die digitale Bildgebung. Doch die praktischen Einschrankungen

fur Zahnarzte und Patienten fUhrten zu einer entscheidenden _E E
Weiterentwicklung: dem Speicherfolienscanner. Mit dieser Tech- i
nologie bietet Dirr Dental eine Lésung, die exzellente Bildquali- [=] Infos zum Unternehmen

tat garantiert - ohne Kompromisse bei Komfort und Workflow.
So entstand ein System, das die Vorteile der digitalen Bildgebung

voll ausschopft. DURR DENTAL SE - www.duerrdental.com

Prof. Dr. Falk Schwendicke
ausgezeichnet

© Prof. Dr. Schwe

Prof. Dr. Falk Schwendicke hat fur seine herausragenden Leistun-
gen den ,Distinguished Scientist Award" erhalten - eine der
héchsten Auszeichnungen der International Association of Dental
Research (IADR). Seine Arbeiten haben unter anderem zu einem
Paradigmenwechsel im Kariesmanagement gefiihrt.

Quelle: LMU Klinikum

Infos zur Person E

Of440]

r]
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Diamondexperts
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30 Jahre NTI-Kahla

Seit drei Jahrzehnten ist die NTI-Kahla GmbH der Inbegriff fir hoch-
wertige rotierende Dentalinstrumente. Im Jahr 2026 feiert das Fa-
milienunternehmen aus dem thiringischen Kahla sein 30-jdhriges
Bestehen - ein Meilenstein, der fir Besténdigkeit, Innovations-
kraft und hochste Qualitét steht. Gegriindet im Jahr 1996, hat sich
NTI-Kahla von einem ambitionierten Newcomer zu einem der
global fihrenden Anbieter fir dentale Prézisionswerkzeuge ent-
wickelt. Heute exportiert das Unternehmen seine Produkte welt-
weit. Trotz des globalen Erfolgs ist NTI seinen Wurzeln treu ge-
blieben: Gefertigt wird nach wie vor am Standort Kahla. Das Herz-
stlick des Erfolgs ist das unermudliche Streben nach Perfektion.
NTI-Kahla versteht sich auch in Zukunft nicht nur als Hersteller,
sondern als Losungspartner fir Zahnarzt/-innen und Zahntech-
niker/-innen, wenn es um Prazision geht, auf die man sich verlas-
sen kann.

NTI-Kahla GmbH - Rotary Dental Instruments
www.nti.de

Ein Jahrhundert SCHEU-DENTAL

Die SCHEU-DENTAL GmbH mit Sitz in Iserlohn feiert ihr
100-jahriges Firmenjubilaum. Am 21. April 1926 legte Zahn-
arzt Rudolf Scheu mit der Griindung des Unternehmens den
Grundstein fur eine Erfolgsgeschichte, die sich tber ein Jahr-
hundert hinweg zu einer festen GréBe in der Dentalbranche
entwickelt hat. Heute steht SCHEU-DENTAL international
fur innovative Technologien, praxisnahe Lésungen und eine
enge Zusammenarbeit mit Zahnarztpraxen, kieferorthopa-
dischen Praxen, Dentallaboren sowie dem dentalen Fach-
handel.

74

B i YEARS
c 4 - DENTAL
O - A EXPERTISE
A 1926 - 2026

Auch nach 100 Jahren bleibt der

Anspruch unveréndert: [ 5sungen zu

entwickeln, die Prézision,

Effizienz

einem starken Fokus auf Innovation,

) ) N A
und Anwendernutzen verbinden. Mit Aufeiner Messe im Jahr 1947.

»

Qualitat und partnerschaftliche Zu-

sammenarbeit wird SCHEU-DENTAL

Das Jubilaumsjahr

SCHEU-DENTAL GmbH

findet von April 2026 auch in Zukunft daran arbeiten, den www.scheu-dental.com
bis zur IDS im Mirz Fortschritt in Labor und Praxis aktiv
2027 statt.

mitzugestalten.

Infos zum

Unternehmen
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Permadental baut Produktion in Emmerich weiter aus

Permadental
steht fur digitale
Versorgung made
in Germany.

Das YouTube-Video
bietet einen Blick

in die erweiterten
Raumlichkeiten.

Permadental GmbH
www.permadental.de

ANZEIGE

Wie in allen europdischen Landern werden auch in den Praxen in Deutschland die klinischen

Workflows zunehmend auf digital umgestellt. Entsprechend schnell steigt auch die Zahl
der digital eingehenden Patientenfalle. Permadental begegnet dieser Entwicklung mit einer
erneuten strategischen Blndelung digitaler Kompetenzen am Produktionsstandort in
Emmerich am Rhein, nur wenige Minuten vom Permadental Firmensitz entfernt. In der
hochmodernen Fertigungsstatte arbeiten mittlerweile rund 40 Zahntechniker und CAD/
CAM-Experten an der Umsetzung moderner Zahnersatzversorgungen auf Basis von Scans.
Fir das Ziel der digitalen Praxis wird parallel zur Erweiterung der Kapazitaten fur ,made in
Germany” auch das Angebot an Beratung und Unterstlitzung weiter ausgebaut. Unter dem
Dach des Kompetenz-Clusters ,perma3D” biindelt das Unternehmen aktuell seine Expertise
im Bereich 10S, digitale Fortbildungsangebote, Planungstools, digitale klinische Workflows
und CAD/CAM-basierte Fertigung. Um Praxisteams bei der Integration digitaler Prozesse
zukUnftig noch intensiver unterstitzen zu kénnen, bietet Permadental zudem neben Tuto-
rials und Videos auch den praxisnahen Workshop ,IOS-Fihrerschein” in vielen Stadten
Deutschlands an. In diesem Format erlernen Behandler und ganze Teams den sicheren Um-
gang mit Intraoralscannern sowie die effiziente Integration digitaler Abformungen in den
klinischen Alltag. Der Fokus liegt dabei auf konkreten Anwendungsszenarien, praktischen
Ubungen und der optimalen Nutzung der gewonnenen Scandaten fiir nahezu jede Art zahn-

technischer Versorgungen. Die Workshops

richten sich sowohl an Behandler, die be-

reits mit einem IOS arbeiten, als auch an

Tu

14. Bad Homburger
Medizinrechtstage
18.-20.06.2026

Kl. Nachhaltig. Vernetzt.

JETZT
BUCHEN!

Mehr Informationen unter
www.med-rechtstage.de

Rechtsrahmen fiir die Plattform
Gesundheitswirtschaft der Zukunft

Mehr Infos zu
Permadental-Fortbildungen
auf: www.permadental.de/
events.

Teams, die den Einstieg in den digitalen
‘ Workflow erst planen.

96 7ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026
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BEGO Semados® RSXP CC
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-

>, Nkl

RSXP CC mit bewahrter AuBengeometrie und neuer tiefkonischer Innenverbindung.

e Stabile konische Verbindung fiir langfristige Zuverlassigkeit
e [nnovatives Design verhindert Verklemmen und KaltverschweiBen
e Nur drei prothetische Schnittstellen — klar, effizient, sicher

Entwickelt und hergestellt in Deutschland.
Gestutzt auf Erfahrung. Geschaffen fir lhren Erfolg.

EFF;lE Machen Sie den nichsten Zug!

:qu_ﬁi Informieren Sie sich jetzt!

E!;;-.. https://www.bego.com/koenig-cc




DENTALWELT

Das helle und flieBende Design im Eingangsbereich

der Praxis ISARDENT Zahnzentrum in Minchen.

Effizienz und Emotion
im Doppelpack

Ein Beitrag von Katharina Heikaus

[INNENAUSBAU ]

Die Gestaltung moderner Zahnarztpraxen bewegt
sich im Spannungsfeld zwischen funktionaler und
zugleich asthetischer Arbeitsumgebung und emoti-
onaler Patientenansprache. Wie sich beide Aspekte
verbinden lassen, zeigt das Projekt ISARDENT. Die
konzeptionelle Grundlage daftr lieferte Detlef Becker,
geschaftsfiihrender Architekt der HEIKAUS Design
Studio GmbH in Stuttgart, der mit seinem Team seit
uber zwei Jahrzehnten Raumkonzepte entwickelt.
Sein Anspruch ist es, Funktionalitat, Wirtschaftlich-
keit und Atmosphadre in Einklang zu bringen.

98 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026

© Thomas Straub

Gliederung in drei Bereiche. Dazu geh&ren Behand-

lungsraume fur Kinder, ein eigenstandiger Bereich
fur die Kieferorthopadie sowie eine zentrale Zone mit
Funktionsraumen wie Labor, Sterilisation, Réntgen und
Abdruck.
Diese Struktur schafft die Grundlage fur effiziente Ab-
laufe im Praxisalltag. Laut Becker erméglicht die klare
Zuordnung der Funktionen, dass spezialisierte Teams
innerhalb ihrer Bereiche schnell arbeiten und Patient/-in-
nen zlgig wechseln kénnen. Architektur greift dabei
nicht direkt in Prozesse ein, verbessert jedoch deren
Qualitat, indem sie Wege optimiert und Orientierung
erleichtert.

Im Zentrum der Planung steht eine klare raumliche

Gestaltung als emotionaler Faktor

Ein besonderer Fokus liegt auf dem Kinderbereich. Hier
wird Gestaltung gezielt als emotionaler Faktor einge-
setzt. Farben wie Blau und Griin wirken beruhigend
und férdern die Entspannung. Ergénzt wird das Kon-
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zept durch grafische Tiermotive, die Kinder visuell ab-
lenken und spielerisch in die Behandlung einbinden.
Becker betont, dass sich die Planung dabei weniger
grundlegend von klassischen Praxisstrukturen unter-
scheidet. Entscheidend sei vielmehr die Anpassung von
Dimensionen sowie die bewusste Integration visueller
Reize, die Sicherheit und Vertrauen vermitteln.

Funktion und Wahrnehmung

im Gleichgewicht

Die funktionale Planung bildet die Basis jeder Praxis.
Gleichzeitig ist die emotionale Gestaltung das, was
Patient/-innen unmittelbar wahrnehmen und in ihre
Bewertung einflieBt. Entscheidend ist daher ein ausge-
wogenes Verhdltnis.

Gestaltung darf kein Selbstzweck sein. Sie muss funk-
tional begriindet und nachvollziehbar bleiben. Becker
weist darauf hin, dass nur so die notwendige Serio-
sitdt im medizinischen Kontext gewahrt bleibt und
gleichzeitig hohe hygienische Anforderungen erfillt
werden konnen.

Materialien zwischen Anspruch

und Alltag

Die Auswahl der Materialien folgt klaren Kriterien. Dazu
zdhlen Hygiene, Langlebigkeit, Nachhaltigkeit und
Wirtschaftlichkeit. Gleichzeitig steigt der Anspruch an
eine warme und einladende Atmosphére. Linoleum
Uberzeugt als Naturmaterial durch seine warme Wir-
kung und gute Laufeigenschaften. Corian bietet Vor-
teile in Pflege und Hygiene und lasst sich langfristig
aufarbeiten. Beide Materialien verbinden funktionale
Anforderungen mit gestalterischer Qualitat, wie Becker
aus der Praxis berichtet.

© Thomas Straub

© Thomas Straub

.

Einmal Rosa: Eines von zwei Behandlungszimmern

fiir kleine Patienten mit zarter Tiermotivik und groBem

Fenster fur viel Lichteinfall.

Praxisdesign im Wandel

Im Gesundheitsbereich gewinnen Aspekte wie Wohl-
befinden und Geborgenheit zunehmend an Be-
deutung. Fur Praxisbetreiber eréffnen sich dadurch
neue Moglichkeiten der Positionierung, wahrend
Patient/-innen von einer angstreduzierenden Um-
gebung profitieren. Gleichzeitig zeigt sich, dass eine
Uberinszenierung Risiken birgt. Becker sieht die
Gefahr, dass gestalterische Qualitat zum Selbst-
zweck oder Wettbewerb wird. Entscheidend bleibt
die fachliche Leistung, wahrend Architektur als wich-
tiger unterstiitzender Faktor wirkt.

Fazit

Das Projekt ISARDENT zeigt, wie sich funktionale
Klarheit, gestalterische Qualitat und emotionale An-
sprache zu einem stimmigen Gesamtkonzept ver-
binden lassen. W

Mehr Infos auf
heikaus.com/health/gesundheitswelten.

Clean, transparent und héchst funktional, ganz im

Zeichen einer modernen Zahnmedizin.
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5. FORTBILDUNG AUF
GEGENSEITIGKEIT MALLORCA 2026

Zahnmedizinisches Wissen weitergeben und vertiefen —
in exklusiver Umgebung auf Mallorca.

Save the Date: 13.09.2026 - 17.09.2026




Fragen? Mo-So 08:00 - 22:00 Uhr &, +49 1609737 6744 *+ weber@mehrwert.ag

Wissen teilen, Horizonte erweitern - . . .
; . Weitere Fortbildungsreisen
lhre exklusive Fortbildung auf Mallorca.

Die Fortbildung auf Gegenseitigkeit lebt vom aktiven Mitein- China und Vietnam

ander: Sie gestalten das Programm mit, geben Ihre Expertise Pfingsten

22.05.2026 - 07.06.2026

4 @ Fortbildungspunkte

weiter und profitieren zugleich vom Wissen lhrer Kolleg:innen.

— auf Augenhéhe und in inspirierender Atmosphére.

Die Veranstaltung findet im Robinson Club Cala Serena statt —
einem der schdnsten Resorts Mallorcas. Umgeben von medi-
terraner Natur, bietet das exklusive Umfeld mit hervorragender

New York
Greater Dental Meeting

Gastronomie, komfortabler Unterkunft und groBziigigen Arbeits-

bereichen ideale Voraussetzungen fiir konzentriertes Lernen,

neue Perspektiven und nachhaltige Vernetzung. Die ruhige Lage,
' Zum Black Friday nach New York

25.11.2026 - 01.12.2026
! @ Fortbildungspunkte

die hohe Servicequalitét und das stilvolle Ambiente machen den

Aufenthalt auch abseits der Fortbildung zu etwas Besonderem.

Unter der wissenschaftlichen Leitung von Prof. Dr. Dr. Elmar
Esser erwarten Sie praxisnahe und aktuelle Schwerpunkte

aus der Zahnmedizin: Tokyo und Vietham

* Navigierte Implantologie
Ostern
22.03.2027 - 02.04.2027

ant @ Fortbildungspunkte

¢ Digitale Workflows — von der Diagnostik bis zur Prothetik
* Fehler, Risiken und Gefahren in der téglichen Praxis

e Zahnmedizin & Oralchirurgie im Uberblick

* Praxismanagement: Abrechnung, Wirtschaftlichkeit und

digitale Prozesse

Neben dem Vortragsprogramm bleibt Raum fiir persénlichen

Rallye 8000
e Sahara/Orient

Austausch, gemeinsame Aktivitéten und Entspannung — vom

abendlichen Get-together bis zur exklusiven Katamaran-Tour. So

verbinden sich Fortbildung und Urlaubsflair auf ideale Weise. Roadrip

15.05.2027 - 26.05.2027
® Fortbildungspunkte

Jetzt Platz sichern - und mit frischen Impulsen fir
Team, Patienten und Praxis zurickkehren.

Rallye 8000 Lofoten-
Nordkap-Lappland

¥ Roadtrip
18./19.02.2028 / 14 Tage

@ Fortbildungspunkte

@ Infos und Buchung unter www.mehrwert.ag

Alle Fortbildungsreisen werden organisiert und durchgefihrt von

3 75 ’- € Fortbildungsgebihr .
MEHRWERT GMBH

Bitte buchen Sie Ihr Zimmer direkt beim Robinson-Club FUR ARZTE UND KLINIKEN

Cc‘|o Serena auf Mallorca und nenlrl1en Sie das ‘ Mehrwert Beratung GmbH
Stichwort ,Mehrwert GmbH". Beratung fir Arzte und Kliniken

lhren Flug buchen Sie bitte auch selbst. Siebenh&user 7a - 47906 Kempen

Fortbi\dungspu\:\kte
gemdh DGZMK / BZA .

www.mehrwert.ag

unterstiitzt durch CO reCdpifql ==-

1
Medizinisches Abrechnungszentrum
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Auch wirtschaftlich schlau: Kronentrenner
fur effiziente Kronenentfernung

1. Wirtschaftlichkeit

Welche Rolle kénnen Instrumente in Fragen
der Wirtschaftlichkeit spielen?

Instrumente werden haufig unterschatzt, weil
sie auf den ersten Blick nur einen kleinen Teil
der Gesamtkosten ausmachen. Tatsachlich
beeinflussen sie aber jeden einzelnen Be-
handlungsschritt. Sie entscheiden darlber,
wie effizient gearbeitet werden kann, wie viel
Zeit ein Eingriff in Anspruch nimmt und auch,
wie oft ein Instrument gewechselt werden
muss. Genau hier liegt der wirtschaftliche
Hebel: nicht im Einkaufspreis, sondern in der
Leistung im taglichen Einsatz.

Das heiBBt, Wirtschaftlichkeit entsteht eher
liber Zeit als iiber Materialkosten?

Ein Instrument, das bei jeder Anwendung ein
paar Sekunden oder Minuten spart, macht sich
Uber viele Behandlungen hinweg deutlich be-
merkbar. Gleichzeitig spielt auch die Stand-
zeit eine groBe Rolle. Wenn ein Instrument
langer konstant leistungsfahig bleibt, reduziert
das nicht nur den Materialverbrauch, sondern
sorgt auch fur gleichbleibende Ablaufe ohne
unnotige Unterbrechungen.

2. Effizienz

Warum ist der Kronentrenner Rocky

ein gutes Beispiel als wirtschaftliches
Instrument?

Die Entfernung vollkeramischer Kronen aus
Zirkonoxid oder Lithiumdisilikat stellt in der
zahnarztlichen Praxis eine besondere Heraus-
forderung dar, da die hohe Materialharte eine
auBergewodhnliche Leistungsfahigkeit der ein-
gesetzten Instrumente erfordert. Der Kronen-
trenner Rocky wurde gezielt fir diese Indikation
entwickelt und vereint Leistung und Prazision:
Die innovative Diamantkérnung' mit einer um
74 Prozent erhéhten Scharfe? erméglicht ein
deutlich erleichtertes Trennen selbst hoch-
fester vollkeramischer Restaurationen wie Zir-
konoxid. In Kombination mit einem leistungs-
starken Handstick kann der Zeitaufwand da-
bei um bis zu 87 Prozent? reduziert werden.

102 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026

Welche Stimmen aus der Praxis hért man zu Rocky?

Das Feedback der Zahnarzte zeigt sehr deutlich, dass vor allem die Kom-
bination aus Leistungsfahigkeit und Standzeit entscheidend ist. Viele
Anwender berichten, dass sie den Unterschied im taglichen Arbeiten
schnell merken, insbesondere durch weniger Kraftaufwand, gleichmaBi-
geres Arbeiten und insgesamt flissigere Abldufe. Genau das sind die
Faktoren, die im Alltag den Unterschied machen.

3. Angebot

Das neue Premium-Set aus dem Kronentrenner Rocky (25 Stck.) und dem
leistungsstarken Winkelsttick ,Synea Power Edition” vereint hochste Ma-
terialqualitat mit modernster Technik fir eine deutlich schnellere und
muhelosere Kronenentfernung.

Jetzt zum attraktiven Preis von nur 999,- €3 erhaltlich, fir maximale
Leistung bei jeder Kronenentfernung.

Komet Dental
Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
www.kometstore.de

=g
T

E Infos zum
1 .

Unternehmen
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POLA

Modernes Zahnaufhellungs-
system fur zu Hause

POLA LIGHT ist ein fortschrittliches Zahnaufhellungssystem, das die
Aufhellungsformel von POLA mit einem LED-Mundsttick kombiniert,
und somit die Zahnaufhellung beschleunigt.

Das POLA LIGHT-Mundstick wird mit POLA DAY 6 % Wasserstoffper-
oxidgel geliefert. POLA LIGHT ist einfach und komfortabel mit einer
Behandlungsdauer von nur 2 x 15Minuten pro Tag zu Hause anzuwen-
den. Das Gel wirkt schnell und entfernt aufgrund der Zusammenset-
zung Langzeitverfarbungen in nur finf Tagen. Dank der hohen Visko-
sitdt und neutralem pH sorgt das Gel fir den héchsten Patienten-
komfort bei einem Zahnaufhellungssystem fiir zu Hause. Die einzig-
artige Mischung schonender Zusatzstoffe und der hohe Wasseranteil
verringern Empfindlichkeiten.

Das POLA LED-Mundsttick deckt beide Zahnbdgen ab und hat eine
UniversalgroBe, es sind keine Praxisbehandlung und keine individuelle
Schiene notwendig - zeitsparend fur Patient und Zahnarzt in hochwer-
tig gestalteter Verpackung.

Ein POLA LIGHT Kit enthalt:
O 1x POLA LED-Mundstick
O 4x 3gPOLA DAY-Zahnaufhellungsspritzen
O 1x USB-Ladekabel

O 1x Bedienungsanleitung mit Zahnfarbschema

Die POLA-Produkte zur Zahnaufhellung wurden bereits bei Millionen
von Patienten weltweit erfolgreich eingesetzt. SDI engagiert sich nach-
haltig fir bessere Losungen zur Zahnaufhellung, die sicher, einfach
und wirkungsvoll sind. Die POLA-Zahnaufhellungsgele sind eine
australische Innovation und bei jedem Dentaldepot erhéltlich.

[=13 E SDI Germany GmbH
www.sdi.com.au

Infos zu Unternehmen

Antiseptische
Pflege und effektive
Plaquereduktion

Die medizinische Mundspulung von meridol® ist
jetzt unter dem neuen Namen meridol® med Chlor-
hexidin 0,2 % erhéltlich und ab sofort apotheken-
pflichtig. Formel und Wirksamkeit bleiben unver-
dndert.

N
meridol
med

CHLORHEXIDIN i
0:2% meridol :

LOZS“ND‘ééﬂLANNDVJENH??NG " med :
CHLORHEXIDIN 0,2%

U
ab 6 Ja
(PF LOSUNG ZUR ANWENDUNG
ung (Ph.Eur.) IN DER lr{lIUNDHOH‘i
ZurAnwendung bei Kinder ab 6 Jah
und bei Erwachsenen

Chlorhexidindigluco

Antiseptikum zur kurzzeitigen

Antiseptikum zur kurzzeitigen
on in der Mundhobl

g zur in der
300 ml

Die Mundsplilung dient der besonderen antisep-
tischen Pflege beispielsweise nach Implantat-
behandlungen oder bei akuten bakteriellen Entzin-
dungen. Die alkoholfreie Mundspulung mit mildem
Geschmack reduziert kurzweilig die Anzahl der Bak-
terien in der Mundhohle. Sie bietet eine klinisch er-
wiesene Reduktion von Plaque' und Schutz vor
Zahnfleischproblemen wie Zahnfleischentziindun-
gen und -bluten."2 Verfligbar ist die meridol® med
Chlorhexidin 0,2 % Mundspulung in den GroBRen
300ml fur den hauslichen Gebrauch und 1.000 ml
fur die Praxis. 300 ml Mundsputlung sind ausrei-
chend fur eine hausliche Therapie von bis zu zwei
Wochen. Fur die langfristige Plaquekontrolle zu
Hause im Anschluss an eine 14-tdgige Behandlung
eignen sich die meridol® PARODONT EXPERT Zahn-
pasta und Mundspulung.>#

Quellen und

Pflichttext

[
CPGABA GmbH A
www.cpgabaprofessional.de [=] g
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Mikrobiom-orientierte Mundpflege
mit Zahnpasta und Mundsptilung

Die Mundhohle beherbergt ein komplexes mikrobielles Okosystem,
dessen Gleichgewicht entscheidend fir die Stabilitat der Mundgesund-
heit ist. Gerdt dieses System aus der Balance, kénnen kariogene und
parodontopathogene Keime dominieren und entziindliche Prozesse
beglinstigen. Moderne Praventionsstrategien zielen daher zunehmend
darauf ab, das mikrobielle Gleichgewicht im Biofilm zu stabilisieren. Pra-,
Pro- und Postbiotika kdnnen dazu beitragen, die natirliche Balance der
// Mundflora zu unterstiitzen. Dartber hinaus zeigen Studien, dass be-
’ stimmte Mundbakterien am Nitrat-Nitrit-NO-Stoffwechsel be-
teiligt sind. Dabei entsteht Stickstoffmonoxid (NO), das eine

Mit ApaCare wichtige Rolle fiir GefaBfunktion und Blutdruckregulation
Oralactin Zahnpasta
und Mundsplilung steht
eine Mikrobiom-orien-
tierte Erganzung der

spielt.

- //
ooy K iispiiiting mit probiot

i esigem zabrsn et / taglichen Mundpflege Cumdente GmbH + www.cumdente.de
"4 hpmb'm" / zur Verfiigung.

Digitale Fras- und Schleiftechnik
fir Sofortversorgungen

\

Die Z4 ist eine Fras- und Schleifmaschine aus der vhf HIGH END
CLASS, mit der sich Restaurationen direkt in der Zahnarztpraxis in
Laborqualitat herstellen lassen. So kénnen Patient/-innen in nur
einer Behandlungssitzung mit dauerhaftem und hochwertigem
Zahnersatz versorgt werden. Diese hochprazise 4-Achs-Maschine

zur Nassbearbeitung ist ideal fir Restaurationen aus Glaskeramik,
PMMA, Zirkonoxid und Kompositen. Dariber hinaus kdnnen auch
vorgefertigte Titan-Abutments vollendet werden. Ihr hoher Auto- ~vhf Jr
matisierungsgrad ermoglicht dem Praxispersonal eine Bedienung

ohne Vorkenntnisse aus der CAM-Welt. Der zu bearbeitende Block

wird beispielsweise automatisch fixiert und ist in

Sekundenschnelle ausgetauscht.
Offenheit wird bei vhf groBgeschrieben:
Die Z4 ist validiert fur alle gangigen
Scanner sowie CAD-Softwarepakete

und bietet einen offenen STL-Work-

flow. Sie bietet zudem integrierte
Workflows mit exocad, 3Shape und
MEDIT. Der gesamte Fertigungs-
prozess erfolgt direkt an der Ma-
schine Uber einen Touchscreen.

vhf camfacture AG
www.vhf.com

104 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 5/2026

*Die Beitrdge in dieser Rubrik starmmmen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

Bildschirmbasiertes Vergrofierungssystem
mit integrierter 4K-Dokumentation

Mit der arLoupe préasentiert American Dental Systems ein VergroBerungssystem,
das die Grenzen konventioneller Lupenoptiken Uberwindet: Hochauflésende Dual-
Display-Technologie ersetzt den starren Blick durch Okulare und verbindet optische
Prazision mit lickenloser Dokumentation - ohne den Behandlungsablauf zu unter-
brechen.

Die arLoupe ermdoglicht das Arbeiten bei aufrechter Kopfposition tber zwei hoch-
auflésende Bildschirme. Das System bietet bis zu zehnfache optische VergréBerung
(wahlweise 5x, 7 x, 10x) sowie eine zusatzliche zwdlffache digitale VergroBerung.
Feinste anatomische Strukturen werden detailliert sichtbar - Wurzelkanaleingédnge,
Praparationsrander und marginale Perforationen lassen sich prazise erkennen, ohne
die Position zu verandern.

Die integrierte HD-Video- und 4K-Fotofunktion erlaubt die kontinuierliche Dokumen-
tation ohne Workflow-Unterbrechung. Aufnahmen stehen unmittelbar fiir Patien-
tenaufklarung, Verlaufsdokumentation oder interdisziplinare Fallbesprechungen zur
Verfligung. Die Ubertragungsfunktion erméglicht eine Live-Visualisierung fiir As-

sistenz und Patienten am externen Monitor.

zdm Unternehmen

Zwei konfigurierbare Lichtmodi sowie ein einschwenkbarerer
Orangefilter machen die Anpassung an verschiedene Behand-
lungssituationen maoglich. Das System unterstitzt sowohl res-
taurative Arbeiten als auch endodontische und parodontalchirur-
gische Eingriffe mit jeweils optimierten Sichtverhaltnissen.

Vier VergréBerungsstufen in einem autarken System, das jeder
Behandler in Sekunden auf seine Anforderungen einstellt: indivi-
duelle VergréBerung, Lichtintensitat, Bildschirmhelligkeit. Kein
Geratetausch, keine Wartezeiten, keine Investition in mehrfache
Ausstattung. Fir Gemeinschaftspraxen, MVZ und universitare
Einrichtungen bedeutet das: Ein hochwertiges System fir meh-
rere Zahnarzte statt separater Lupen pro Person - bei voller indi-
vidueller Anpassbarkeit.

Das bewegliche Frontelement unterstiitzt eine aufrechte Arbeits-
haltung und reduziert muskuloskelettale Belastungen im Nacken-
und Schulterbereich. Das Dual-Akku-System mit je zwei Stunden
Laufzeit ermdglicht kontinuierliches Arbeiten - wahrend ein Akku
in Gebrauch ist, 1adt der zweite Akku nach.

Weitere Infos und Demo-Terminvereinbarung auf

www.adsystems.de.

Dual-Display-Technologie: Optische VergroRerung und Behandlungs-
dokumentation in einem System vereint.

American Dental Systems GmbH
www.adsystems.de
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Artikulations-
folie fir praziseste
Okklusion

Die exakte Kontrolle der Okklusion ist entschei-
dend fur den Erfolg restaurativer Behandlungen,
ob bei Kompositfullungen, Zahnersatz oder Kro-
nen. Herkdmmliches Artikulationspapier liefert
jedoch oft unzuverldssige oder verschmierte
Markierungen. TrollFoil® setzt hier neue Stan-
dards: Die ultradlinne, beidseitig beschichtete
Artikulationsfolie markiert klar, prazise und zu-
verlassig, selbst auf hochglanzpolierten, feuch-
ten oder kontaminierten Oberflachen wie Por-
zellan, Gold oder in speichelreichen Situatio-
nen.

Fiir echte Kontaktpunkte

statt Pseudokontakte

Studien zeigen: Je dinner das Artikulations-
material, desto genauer die Markierung. " 2

Deshalb gibt es TrollFoil in zwei Varianten:

« 8 pm - der klinische Standard fir den
taglichen Einsatz (erhaltlich in Blau und
Rot)

+ 4,5pm - die ultradiinne Premiumoption

fir maximale Prézision (erhaltlich in Blau)

Die geringe Materialstarke tragt zu einer Reduk-
tion von potenziellen Pseudokontakten bei und
liefert klar definierte Markierungen ohne Ver-

schmieren.
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Mit integriertem Kunststoffrahmen

Ein zentrales Merkmal von TrollFoil ist der integrierte, stabile Kunststoffrahmen,
der die Folie stets flach und gespannt hélt. Das verdndert den Arbeitsablauf
splrbar:

+ Keine Pinzette notwendig

Die Folie wird direkt mit den Fingern gehalten - ganz ohne Miller-Zange oder
andere Instrumente, die anschlieBend sterilisiert werden mussten.

- Saubere Handhabung

Die ergonomische Griffzone verhindert Farbe an den Fingern.

- Einhandtechnik méglich

Durch denintegrierten Halter ldsst sich die Folie einfach und schnell mit nur einer
Hand im Mund positionieren.

- Sofort einsatzbereit

Ein leicht ablosbarer Schutzstreifen bewahrt die Farbe bis zum Einsatz.

Markiert auf beiden Zahnbégen gleichzeitig

Dank der beidseitigen Beschichtung zeigt TrollFoil simultan die Kontaktpunkte
im Ober- und Unterkiefer, was die Okklusionskontrolle erheblich vereinfacht und
prazisiert.

[l
] = Literatur

E' =lh.To Infos zum Unternehmen

DIRECTA AB - Alexander Haid - Tel.: +49 171 8187933
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Neues Menu-Design bei
Endo-Komplettlosung

Mit dem nachsten kostenlosen Update erhilt der EndoPilot? ein \
neues Meni-Design. Minimalistisch und Ubersichtlich fuhrt das

neue User-Interface Schritt fur Schritt durch den Workflow - von

der Aufbereitung bis zur Abfillung. Modernes Icon-Design, reduzierte
Gestaltung und intuitive Navigation ermaoglichen eine klare Fokus-

sierung auf das Wesentliche: die Behandlung. Das Update
Die EndoPilot*-Reihe bietet eine modulare Komplettldsung fir die endo- e
dontische Behandlung. Intelligente Sicherheitsfunktionen und prézise Lty ey iz
Langenmessung sparen Zeit, reduzieren Komplikationen und erhéhen die sl e

Erfolgsrate. Die patentierte ReFlex-Bewegung minimiert Feilenbriche. geladen werden.
Durch den modularen Aufbau ldsst sich der EndoPilot? schrittweise um

Komponenten wie Ultraschall-Handstlick, DownPack-Handstick mit Heiz-

spitze oder BackFill-Pistole erweitern. Neue Funktionen werden regel- Schlumbohm GmbH & Co. KG

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

maBig Uber kostenlose Updates bereitgestellt.

www.schlumbohm.de

getit! Jetzt attraktive Frihjahrsangebote schnappen

NSK Aktionsangebote

Unter dem Motto ,get it!" lockt der japanische Den-
talgeratehersteller noch bis Ende Juni mit lukrativen
Rabatten auf ausgewdhlte Produkte.

Der Ausbau der Prophylaxeabteilung zahlt sich immer
aus. Mit dem neuen 2-in-1-Prophylaxegerét Varios
Combi Pro2 und den vier attraktiven Sparpaketen kon-
nen Sie jetzt besonders profitieren.

Sie mochten kein Kombigerat? Kein Problem! Das
Sparpaket mit dem Ultraschallscaler Varios 970 Lux und
dem Pulverstrahlinstrument Prophy-Mate neo fur su-
pragingivale Anwendungen ist die perfekte Alternative.
Und firalle, die maximale Freiheit bendtigen: Entschei-
den Sie sich fur den iProphy, den kabellosen Polier-
motor. Er ermaoglicht vollig neue Arbeitsweisen und ist
auBerdem ideal fur die mobile Zahnheilkunde.

Das Ultraschall-Chirurgiesystem VarioSurg 4 gibt es
in einem attraktiven Sparpaket zusammen mit wei-
terem Zubehor oder als kraftvolles chirurgisches Duo

zusammen mit Surgic Pro2. Auch der Implantatmotor Surgic Pro2 tber-
zeugt in zwei vorteilhaften Sparpaketen. Und das Beste: Den Osseo 100+,
zur Beurteilung der Implantatstabilitat gibt es auf Wunsch besonders
glinstig dazu.

Die beliebte 4+1-Instrumentenaktion ist auch wieder dabei: Hier verrin-

gert sich der Gesamtpreis des gewahlten Instrumentenpakets um den
Preis des glinstigsten Instruments im Paket. Jetzt alle Angebote ent-
decken: https://germany.promotion.nsk-dental.com/#aktionen.

%)
Infos zum

E b Unternehmen E E

Jetzt alle 4

Angebote (=15
entdecken.

NSK Europe GmbH
www.nsk-europe.de
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Korrosionsschutz zur
Vorreinigung im OP

neodisher® PreStop
erleichtert die nachfol-

gende maschinelle Aufberei-
tung, erhéht die Sicherheit fir

Mit neodisher® PreStop setzt Dr. Weigert neue MaBstdbe in
derVorbehandlung chirurgischer Instrumente. Als Alternative

zu neodisher® Septo PreClean Uberzeugt das Produkt mit
enzymhaltigen Komponenten, die eine selbsttétige Vorreini-
gung bereits im OP erméglichen.

Das nicht als Gefahrstoff eingestufte Reinigungsmittel schitzt
effektiv vor Lochkorrosion, hélt Instrumente bis zu 72 Stunden
feucht und verhindert das Antrocknen von OP-Ruckstanden. Zusatz-
lich wirkt es bakteriostatisch, hemmt also das Wachstum von Mikro-
organismen wahrend der Lagerung. Ein Schaumsprihkopf ist fur die
Anwendung erforderlich und separat zu bestellen.

Chemische Fabrik Dr. Weigert GmbH & Co. KG
www.drweigert.com/de

PreClean!

Gerateverwaltung leicht gemacht

DER VAN DER VEN
GERATEMANAGER

Thr smarter Helfer
fir einen perfekt
organisierten Praxisaﬂ’fag.

VAN DER VEN
0000

- jEpENE
000

van der Ven - Dental - www.vanderven.de

GUT ZU WISSEN:

Die Alternative
fir neodisher® Septo

Es entstehen keine laufenden Kosten

das Personal und tragt zur Wert-
erhaltung empfindlicher Edel-
stahlinstrumente bei - ein
echter Fortschritt in
der Instrumenten-
aufbereitung.

neodisher® PreStop

< DE > Korrosionsstopp zur Vorbehandlung von

e it EUHR08
I [l - Enthalt N-{2-Hydroryethyl)-N-{2-{(1-oxooctyljaminojetny--alanin, 12 Benzi-
} {1 soliazok32H)on Kannallerische Reakionen hervorn.
o= ‘Spray foam - Fo proessinal use aniyl EUH210 - Salety dta sheet avaible
LE

+Unverdinnt ety -olanine, 12 Benisoliazok3(2h)-ane. May produce an alergc

k- Teacton.

non

~om

P

g

g

= 12benzsoiazook32Hyon

Der neue van der Ven Gerdatemanager erspart
der Praxis unnotige Zettelwirtschaft. Fir einen
perfekt organisierten Praxisalltag ist der smarte
Helfer direkt in die Website des Dentaldepots
integriert und bietet eine komplette Ubersicht
Uber die Praxisgerate inklusive aller notwendi-
gen Geratedaten, unabhangig von Hersteller und
Bezugsquelle. Hierbei besteht die Moglichkeit,
alle anstehenden, vereinbarten und zurlcklie-
genden Servicetermine der erfassten Gerate on-
line einzusehen. Das Tool sendet automatische
Erinnerungsmails zu anstehenden Services, so-
dass keine Wartung oder Prifung mehr verpasst
werden. Der Geratemanager lauft dabei kom-
plett ohne Installation: Es wird keine Software
bendtigt, da das Tool direkt im Browser genutzt
werden kann. Alle zu den Geraten vorliegenden
Belege, Vertrdge und historischen Dokumente
sind jederzeit abrufbar.

Mehr Infos zum
Geratemanager.

Infos zum Unternehmen

und es ist keine Kundenmitgliedschaft

bei van der Ven erforderlich.
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Praparieren mit minimal-
invasiven Diamantschleifern

Bestmogliche Erhaltung der gesunden Zahnhartsubstanz ist eine
wesentliche Maxime in der modernen Zahnheilkunde. Um dieses Ziel
zu erreichen, bedarf es speziell konzipierter Instrumente. BUSCH hat
fur diese Anforderungen minimalinvasive Diamantschleifer im Sortiment,
die sich durch lange schlanke Hélse und kleinste Arbeitsteildurchmesser
auszeichnen. Die schlanken, dennoch stabilen Halse ermoglichen gerade
bei kleinstmaglicher Eréffnung des Zahnschmelzes eine gute Ubersicht auf
das Praparationsgebiet. Selbst an schwer zugdnglichen Stellen kann gezielt ge-
arbeitet werden, ohne den Schmelz weit zu 6ffnen, wie das bei gleichen Arbeits-
teildurchmessern mit Gblicher Halskonstruktion der Fall ist. Den Anwendern stehen
fur die individuellen Anforderungen sieben grazile Instrumentenformen in jeweils
mittlerer und feiner Diamantkornung zur Verfligung.

Mehr Infos auf www.busch-dentalshop.de BUSCH & CO. GmbH & Co. KG + www.busch-dentalshop.de
und www.busch.eu.

Hochleistungs-Komposite fiir natiirliche Ergebnisse

Sphérische Fullkorper bilden die Basis der ESTELITE-
Komposite von Tokuyama Dental. Die pastdsen und
flieBféhigen Varianten eignen sich fur zahlreiche Indi-

kationen. Das Universalkomposit ESTELITE SIGMA E I I l I
QUICK ermoglicht hochéasthetische Front- und Seiten-

zahnrestaurationen. GroBRen- und formkontrollierte

spharische SubMikro-Fullstoffe (0,2 um) sorgen fur

hohe Farbstabilitdt, natlrlichen Glanz und sehr glatte A . .
Oberflachen - fir harmonisch integrierte Restaura- ASthetIk. mit SyStem
tionen. Komposite von

Mit ESTELITE UNIVERSAL FLOW stehen drei Viskosi-

taten fur unterschiedliche Anforderungen zur Verfi- 6 Tokuyq (11]e]

gung. Das Flowmaterial lasst sich prazise applizieren,
bleibt belastbar und deckt ein breites Indikations-

spektrum ab. Fir den stark beanspruchten Seitenzahn-
bereich bietet ESTELITE POSTERIOR QUICK hohe
Abrasionsbestandigkeit bei natiirlicher Asthetik. Spezielle Fillkérper sichern zuver-

lassige Performance, die angenehme Handhabung verlassliche Ergebnisse auch bei
J J d J Testmuster

anfordern.

tiefen Kavitaten.

Das flieBféhige Bulk Fill-Komposit ESTELITE BULK FILL FLOW erméglicht Schicht-
starken bis zu 4 mm ohne zusatzliche Deckschicht. Geringer Polymerisationsstress,
minimale Schrumpfung und ein selbstnivellierender Effekt férdern die Adaption an

die Kavitatenwande und effiziente, asthetische Seitenzahnrestaurationen.

k0]

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Tokuyama Dental Deutschland GmbH Infos zum A
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BPA-freies Komposit mit
exzellenter Festigkeit
und Asthetik

Das neue BPA-freie Universalkomposit von SDI
bietet leichte Modellierbarkeit, nicht klebrige Kon-
sistenz, sehr hohe Réntgenopazitdt und verlass-
liche mechanische Eigenschaften. Uber hundert
Zahnarzte weltweit haben Luna 2 schon in einem
speziellen ,Pre-Release” klinisch genutzt und posi-
tiv bewertet. Zur Verbesserung der Farbtreue
sorgt Luna2 mit ,Logical Shade Matching Tech-
nology” und Chamaéleon-Effekt fur eine leichtere
und exaktere Farbauswahl. Die Farben wurden
mit Helligkeit als Prioritat entwickelt und die Pig-
mente logisch ansteigend arrangiert; dies verein-
facht und beschleunigt die Abgleichung mit der
VITA classical®-Farbskala. Die Formulierung von
Luna?2 tberzeugt zudem durch lebensechte Trans-
luzenz, Opaleszenz und Fluoreszenz. Den Patien-
ten ermdglicht dies asthetischere Fillungen, mit
guter Politur und VerschleiBfestigkeit fir Lang-
lebigkeit und hervorragende klinische Leistung.
Daruber hinaus hat Luna 2 eine hohe Druckfes-
tigkeit von 360 MPa, um auch starken Kaukraf-
ten standzuhalten, eine sehr hohe Biegefestig-

keit von 130 MPa, um das Versagensrisiko in stark

belasteten Bereichen zu verringern, und eine ex-

zellente Rontgenopazitat von 250 Prozent Al, um

durch einen klaren Kontrast leicht und prazise

erkennbar zu sein und so Diagnosen zu verein-

‘ LU NA Das BPA-freie fachen. Doch L%,'ma2 bietet nicht nur exzellente
Universalkomposit Festigkeit und Asthetik, sondern ist auch BPA-

frei - ein wichtiger Vorteil bei gesundheitsbe-
wussten Patienten. Erhdltlich ist Luna 2 in Spritzen

v Ja, ich bin an der 1+1 und Complets (Einmaldosen) in zwolf Farben, in-
klusive einer inzisalen, zweier opaker und zweier
Extra-Bleach-Farben. Luna2 harmoniert gut mit
Bitte kontaktieren Sie mich: Luna Flow - dem neuen flieBfdhigen Luna. Luna?2

ist eine australische Innovation von SDI.

Fur weitere Informationen wenden Sie sich bitte
an SDI unter www.sdi.com.au.

Praxisstempel

Infos zum
| YOUR Unternehmen
SMILE
Fax: +49 2203 9255-200 oder D I
E-Mail: Beate.Hoehe@sdi.com.au VISION

SDI Germany GmbH
www.sdi.com.au
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Fraslosung beschleunigt
Aligner-Fertigung

Mit der HinriMill e3 bietet ERNST HINRICHS Dental eine Losung, welche die
Herstellung von Schienen mittels Tiefziehtechnik deutlich vereinfacht. Die
kompakte Desktop-Frasmaschine HinriMill e3 erledigt einen Arbeitsschritt,
der bisher viel Zeit und Handarbeit erforderte: Sie trennt automatisch ge-
brauchsfertige Schienen aus der Tiefziehfolie heraus. Kein mihsames Aus-
schneiden, kein zeitaufwendiges Schleifen und Polieren mehr. In weniger
als einer Minute erhalten Anwender eine passgenaue, verwendungsfertige
Schiene. Die dazugehdorige TrimCAM-Software bietet viele Moglichkeiten,
Uberzeugt dabei jedoch durch einfache Handhabung und praktische Funk-
tionalitat. Innerhalb weniger Sekunden kann ein passendes Schienendesign

erstellt, die Gestaltungen aus anderen Aligner-Programmen Ubernommen oder

ein individuelles Profil auf neue Arbeiten angewendet werden. Ein durchdachtes
Adaptersystem ermdglicht das schnelle Einsetzen und Wechseln der Modelle, werkzeuglos
und ohne kompliziertes Einspannen. Die einfache Handhabung der Software, die hohe Pro-
zessgeschwindigkeit der Maschine und die sich erlibrigende Nachbearbeitung gestalten die

Schienenfertigung effizienter und schaffen zusatzliche Kaparzitaten oder Zeit fir die weiteren ERNST HINRICHS Dental GmbH
wichtigen Aufgaben. Eine innovative Losung, mit messbarem Nutzen und Mehrwert! www.hinrichs-dental.de

Kompromisslose Flexibilitat
fir effiziente Behandlungsablaufe

[=]:
[=

L L]
Infos zu Unternehmen L] 44
L] L

O -7 Mit der EURUS-Familie eroffnet das japanische Traditionsunter-
- nehmen seinen Kunden eine unvergleichliche Vielfalt an Moglich-

keiten. Alle Modelle basieren auf einem elektrohydraulischen An-
triebsmechanismus, der sanfte, leise Bewegungen ermdoglicht. Die
niedrige Ausgangshohe der Patientenstihle erleichtert das Platz-
nehmen, wahrend eine Tragfahigkeit von Gber 200 Kilogramm zu-
satzliche Sicherheit bietet. Knickstuhlvarianten unterstiitzen zudem
EU RU S-S1 einen komfortablen Ein- und Ausstieg, ein splrbarer Vorteil fur Pa-
tienten mit eingeschrankter Mobilitat.

Die EURUS S1 Cart préasentiert sich als besonders flexibles Behand-
lungssystem. Der freistehende Behandlungsstuhl und die fest am

Cart

Stuhl oder am Boden installierte Speifontane werden dank des da-
zugehdrigen mobilen Carts zum echten Allrounder.

Ob Links- oder Rechtshander-Konfiguration: Die EURUS S1 Cart
bringt einen Gewinn fir effiziente Ablaufe und ergonomisches
Arbeiten. Das intuitive Touchscreen-Display des Carts bietet den
gleichen Funktionsumfang wie die klassische ,iber dem Patien-
ten”-Variante und steuert saimtliche Komponenten von Stuhl Uber
Instrumente und Speibecken bis hin zur OP-Leuchte Uber eine ro-
buste Verbindung, die je nach Bedarf in drei Langen zur Verfiigung
steht (2,7m; 4,2m; 6,5m). Das hohenverstellbare Cart bietet als
Holder-Variante mit stehenden Instrumenten maximale Flexibili-

tat, ist duBerst stabil und gleitet dank leichtgangiger Rollen mihe-

Belmont Takara Company Europe GmbH los Uber jede Art von Untergrund - eine kompromisslos funktio-
www.belmontdental.de nale Lésung mit klarer Asthetik.
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Schmerzfreie Injektionen dank

innovativer Technologie

CALAJECT™ unterstitzt den zahnarztlichen Behandlungsalltag in
mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten eine sehr sanfte und schmerz-
freie Injektion, ermdglicht Behandlern eine absolut entspannte Ar-
beitssituation und férdert so das Vertrauen zwischen Zahnarzt und
Patient. Grund hierfirist das intelligente und sanfte Verabreichen von
Lokalanasthetika. Selbst palatinale Injektionen kénnen vorgenommen
werden, ohne dass der Patient Unbehagen oder Schmerz empfindet.
Der Griff um das Handstiick verbessert die Taktilitat und sorgt dafur,
dass der Behandler wahrend der Injektion in einer ergonomischen
Haltung arbeiten kann. Das Instrument eignet sich fir alle odontolo-
gischen Lokalbetdubungen, da das System Programmeinstellungen
sowohl fir die intraligamentéare (PDLA) und die Infiltrationsandsthesie
als auch fir die Leitungsandasthesie hat. Es werden Standard-Dental-
kantlen und -Zylinderampullen verwendet. Die Kontrolleinheit wird
Uber einen hygienischen Touchscreen mit einer einfachen Programm-
wahl gesteuert und das Gerat ldsst sich mit einem FuBschalter be-
dienen, der im Lieferumfang enthalten ist.

DUKTE
NFORMATION*

ANESTHESIA
DEVICE

RONVIG Dental Mfg. A/S, Danemark
Vertrieb Deutschland: Herr Kurt Goldstein
Tel.: +49 171 7717937 « www.ronvig.com
www.calaject.de

Freihandige Absaugung mit Einmalsauger-System

7 g 2

Jetzt kostenloses Te

,Ob bei Fullungstherapien, dem Verkleben von Kro

Das Einmalsauger-System Swe-Flex ist eine praktische Absaug-
hilfe, die Zungenschild und Speichelsauger in einem Produkt
vereint - und so ein entspanntes Arbeiten im Mundraum mit
hoher Annehmlichkeit und Patientenakzeptanz ideal kombiniert.
Die Anwendung ist denkbar einfach: Swe-Flex wird einfach im
Unterkiefer zwischen Zunge und Zahnreihe positioniert. Durch
seine spezielle Form stabilisiert er sich automatisch und bleibt
sicherin Position. Die integrierten Absauglocher im verstarkten
unteren Rand entfernen zuverlassig alle Flissigkeiten - ganz
ohne Festsaugen und ohne stdrende Gerdusche. Die Flihrung
auBerhalb des Mundes ist an die Kérperform angepasst und
der dort anzubringende Sauger ist keiner Handhabung im
Wege. Der Patient kann jederzeit problemlos umpositioniert
werden. Ein weiterer Vorteil: Die zahnarztliche Assistenz hat
beide Hande frei und kann sich ganz auf das Anreichen von
Materialien oder das Anmischen konzentrieren - ohne dass
Speichel oder Flussigkeit das Arbeitsfeld von lingualer Seite
beeintrachtigen. Selbst das Arbeiten ohne Assistenz wird mit
Swe-Flex erheblich erleichtert.

Infos zu

Unternehmen E

nen, Bricken

oder Implantaten, dem Applizieren von Brackets und Bandern, in

der chirurgischen Nachsorge oder bei Versiegelungen: Wir setzen
Swe-Flex seit mehreren Jahren taglich in unserer Praxis ein - mit

durchweg positiven Erfahrungen.”

(Susanne Rickhof, Dentalhygienikerin)

Hager & Werken GmbH & Co. KG
www.hagerwerken.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Hochprazise Pinzette fliir Bander und Keile

Mit der neuen Pinzette fir Bander und Keile (Band-und-Wedge-Instru-
ment, kurz BWI) erweitert Garrison Dental Solutions sein Sortiment an

Prazisionsinstrumenten um eine Option, die mehr Kontrolle, Griffigkeit 7
und Sicherheit bei klinischen Eingriffen ermoglicht. Mit dem . Ga‘ﬁ5°“'

neuen BWI-Instrument flr Bander und Keile bietet

Garrison nun drei verschiedene Zangenoptionen

an, die jeweils auf verbesserte Griffigkeit, Prazi-
sion und Kontrolle ausgelegt sind und so eine
sichere Durchfiihrung verschiedenster restaurati- Ob fiir zuverlissige Vielseitigkeit,
ver Eingriffe unterstitzen. Ob beim Einsetzen eines gezielten Zugang zum Seitenzahn-

Keils oder beim Positionieren eines Teilmatrizenbandes - fiir jede An- bereich oder maximale Prézision:
mit dem Garrison-Instrumenten-
sortiment kann je nach Indikation
die gewiinschte Griffigkeit

wendung steht das passende Instrument bereit. Das BWI-Instrument

verfligt GUber 45-Grad-Winkelspitzen, die einen verbesserten Zugang

zum Seitenzahnbereich ermoglichen. Speziell entwickelte Greifzahne
ausgewihlt werden.

sorgen fir eine sichere Platzierung von Bandern und Keilen. Zudem

bietet es eine etwa 16-mal héhere Griffigkeit als Standardpinzetten und

ist damit dreimal starker als die Prazisionspinzette von Garrison. Damit /K
ist es eine passende Lésung fur Kliniker, die eine prazise Handhabung
und ergonomische Reichweite suchen, ohne die Intensitat der Bander-
pinzette BFA-1. Die Pinzette ist Uber den Dentalhandel erhiltlich.

Infos zum Unternehmen

Garrison Dental Solutions - www.garrisondental.com

Behadltersysteme
fir den dentalen Alltag

SPEIKO, bekannt als Spezialist fur die Herstellung von Ma-
terialien fUr die Endodontie, stellt in Bielefeld auch Arznei-
mittel und Medizinprodukte fir die Chirurgie, Prophylaxe
oder Fillungstherapie her. Zudem bietet das Unternehmen BObby
ein breit gefachertes Produktportfolio fiir Dentallabore.

Bobby ist eine Transportbox fir bis zu zwei Abformungen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Alle gangigen Loffel und Abformsysteme werden darin

.schwebend"” gelagert, wobei die Box die Feuchtigkeit bis zu acht
Stunden halt. Der Inlay-Transportbehilter eignet sich als Schutz-
verpackung fir den Versand von Kleinteilen. Modellierte Inlays

sowie keramische Kronen oder Inlays lassen sich damit sicher

Arti-Boxen

und umweltfreundlich transportieren. Die Container sind geeig-

net fir den sicheren und hygienischen Transport von Modellen,
Abformungen und zahntechnischen Arbeiten zwischen Praxis
und Labor. Ergénzt wird das Sortiment durch Artikulatoren-
Container fir den Transport zahntechnischer Arbeiten samt Ar-
tikulator, Bissgabel und Modellen. Die Arti-Boxen sind fir alle
gangigen Artikulatoren geeignet und stapelbar, mit oder ohne
Tragegriff, erhaltlich.

SPEIKO - Dr.Speier GmbH - www.speiko.de
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p e r m a POWERED BY PERMADENTAL

MODERN DENTAL GROUP

Teleskopversorgungen — komplett
ohne Anproben?

Ersparen Sie sich und ihren Patienten unndétige Termine.

FANTASTISCHE

SCANNER-

ANGEBOTE

SICHERN
Entdecken Sie unser Angebot: JETZT ANGEBOT
- Welches moderne Scannersystem passt zu lhren klinischen Workflows? ANSEHEN
. Wie starten Sie schnell + sicher mit groBen + komplexen Versorgungen? [m] 5ichis [m]

- Wie werden Sie mit kombiniertem ZE mit nur zwei Terminen erfolgreich?
- Wie vermeiden Sie mit Ihrem I0S unnétige Anproben und Korrekturen? O] L.
permadental.de/
Scanner fur lhre geplanten Teleskop-Versorgungen. alles-zu-ios-tk

- Erhalten Sie auf Wunsch attraktive Angebote flir genau den richtigen
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