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Die dental bauer GmbH hat ihren Web-
auftritt grundlegend neu entwickelt und
unter www.dentalbauerde eine leis-
tungsstarke digitale Plattform gestartet.
Die neue Website vereint Onlineshop, in-
telligente Produktsuche, personalisierte
Bestellprofile und umfangreiche Service-
angebote — von Existenzgriindung sowie
Praxis- und Laborplanung Uber Investiti-
onsguter bis hin zu Trainings und Weiter-
bildung. Zahnarztpraxen und Dental-
labore erhalten damit einen deutlich
einfacheren Zugang zum Materialeinkauf
sowie zu zentralen Dienstleistungen.

Dabei wurde nicht nur das Design mo-

dernisiert — auch die technische Infra-

struktur wurde grundlegend Uberarbei-
tet, sodass der Shop nun den hohen

Standards an Service und Kompetenz

entspricht, fir den dental bauer einsteht.

Die Vorteile im Uberblick:

- Bessere Ubersicht & Navigation: Klarer
Uberblick tiber das breite Produkt- und
Leistungsportfolio

- Intelligente Produktsuche: Schnellere
Auffindbarkeit von Material, Instrumen-
ten sowie Investitionsgutern

Jan Moed wurde in den Beirat des Ver-

bands der Deutschen Dentalindustrie
(VDDI) berufen. In seiner Funktion als
Chief Commercial Officer (CCO) von KaVo
Dental wird er kunftig die Arbeit des Ver-

- Personalisierter Log-in-Bereich: Einfa-
cher Zugriff auf haufig genutzte Artikel,
individuelle Bestelllisten, Kundenpro-
fille) und Kaufhistorie inkl. Dokumente

Wir verstehen Digitalisierung nicht als
Selbstzweck, sondern als konkreten
Mehrwert fir den Praxisalltag unserer
Kunden’, so Valeska Wiedemann, VP

bands fachlich unterstiitzen und Im-
pulse aus der Industrie einbringen. Mit
seiner Arbeit tragt der VDDI dazu bei, In-
novationen voranzutreiben, Standards
zu setzen und die Sichtbarkeit der deut-
schen Dentalindustrie weltweit zu star-
ken.

Jan Moed verfugt Gber mehr als 25 Jahre
Erfahrung in der Dentalindustrie. Zwi-
schen 1999 und 2022 war er in verschie-
denen leitenden Funktionen innerhalb
der Planmeca Gruppe tatig. Seit dem Zu-
sammenschluss von KaVo Dental mit der
Planmeca Gruppe im Januar 2022 ist er
Teil des Biberacher Unternehmens. Zu-
ndchst verantwortete er als VP Sales Eu-
ropa die Vertriebsaktivitdten in der Re-
gion, bevor er zum Chief Commercial
Officer berufen wurde. In dieser Rolle lei-
tet er heute global die Bereiche Vertrieb
und Marketing und gestaltet die strate-
gische Ausrichtung von KaVo Dental
mafgeblich mit.

E-Commerce und Marketing. ,Mit der
neuen Plattform legen wir das Funda-
ment fUr personalisierte Services — vom
Materialeinkauf Uber Praxissteuerung bis
zum technischen Service."

www.dentalbauer.de

Als Mitglied des Beirats wird Jan Moed

kunftig:

- Impulse aus der Industrie in die Ver-
bandsarbeit einbringen

— an der Weiterentwicklung zentraler
Branchenthemen mitwirken

- die Interessen der KaVo Dental GmbH
und der gesamten Planmeca Gruppe
vertreten

— den Austausch zwischen Herstellern,
Forschungseinrichtungen und politi-
schen Entscheidungstragern unterstit-
zen

,Die Berufung von Jan Moed in den
VDDI-Beirat starkt die Verbindung zwi-
schen KaVo Dental und dem Verband.
Seine internationale Erfahrung und sein
Verstandnis fur Markt- und Technologie-
trends werden die Arbeit des VDDI berei-
chern”, erkldrt Kavo Dental.

www.kavo.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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DER ZWP-DESIGNPREIS 2026 LAUFT AUF HOCHTOUREN:
ZEIGEN SIE UNS IHRE PRAXIS!

Egal, ob exklusiver Neubau oder kreativ
transformierter Bestand, ob groBere oder
kleinere Raumlichkeiten, ob Stadt- oder
Landlocation — |hre Praxis hat das gewisse
Design-Extra und ist fir Sie und Ihr Team
der ideale Ort, um gesund und motiviert
arbeiten und Patienten bestmoglich emp-
fangen zu kdnnen? Dann machen Sie mit
beim ZWP Designpreis 2026!

Jedes Jahr blickt der traditionelle Wettbe-
werb auf das vielfaltige Praxisdesign in
Deutschland und spiegelt so neueste
Trends und smarte Machbarkeiten wider.
Dabei boostet eine erfolgreiche Teilnahme
das eigene Praxismarketing, schafft Ge-
sprachsstoff und Reichweite und einen
klaren Wettbewerbsvorteil. Denn die Ge-
winnerpraxis erhdlt nicht nur den Titel
Deutschlands schénste Zahnarztpraxis
2026, sie sichert sich auch ein professionell
angefertigtes Praxisvideo im Wert von
5.000 EUR. Als ideales Marketingtool ldsst
sich das Video (ggf. 360-Grad-Tour) auf der

Praxiswebsite, auf Social Media oder als Vi-
sualisierung im Eingangs- bzw. Wartebe-
reich der Praxis einbinden. Frs Teilnehmen
braucht es nur ein sorgféltig ausgefilltes
Bewerbungsformular und professionell an-
gefertigte Praxisbilder, die — ganz wichtig —
vom Fotografen zur Nutzung freigegeben
wurden. Der Einsendeschluss ist der 1. Juli
2026.

Alle Infos und das Bewerbungsformular
stehen auf www.designpreis.org bereit.
Weitere Fragen konnen auch an die
ZWP-Redaktion unter Tel.: +49 341 48474-
133 gerichtet werden.

Wir freuen uns auf Ihre Teilnahme!

www.oemus.com

FIN JAHRHUNDERT INNOVATION FUR LABOR UND PRAXIS

Die  SCHEU-DENTAL GmbH feiert ihr
100-jahriges  Firmenjubildum. Seit der
Grindung durch Zahnarzt Rudolf Scheu
am 21. April 1926 hat sich das Unterneh-
men zu einer festen Gro3e in der interna-
tionalen Dentalbranche entwickelt. Heute
steht der Name fir innovative Technolo-
gien und eine enge Zusammenarbeit mit
Praxen, Laboren und dem Fachhandel.

Innovation aus Tradition

Uber ein Jahrhundert hinweg hat
SCHEU-DENTAL die Dentaltechnik ge-
pragt. Das aktuelle Portfolio vereint be-
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wahrte Verfahren mit modernen digita-

len Losungen, darunter:

- Tiefzieh- und Druckformtechnik

- Digitale Kieferorthopéddie und Alig-
ner-Technologie

- Zahnarztliche Schlafmedizin sowie in-
novative 3D-Druckverfahren

Partnerschaft als Erfolgsfaktor

JUnsere Stdrke liegt im engen Austausch
mit den Anwendern”, erklart CCO Michael
Brielmann. Diese partnerschaftliche Zu-
sammenarbeit bildet seit Jahrzehnten die
Grundlage fir die kontinuierliche Weiter-
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entwicklung und den weltweiten Erfolg
des Unternehmens.

Ein Jubildaumsjahr voller Highlights

Rund um den Grindungstag im April
2026 startet ein besonderes Jubildums-
jahr. Geplant sind exklusive Aktionen, li-
mitierte Produkteditionen und Einblicke
in die Firmengeschichte. Den feierlichen
Abschluss bildet die Internationale Den-
tal-Schau (IDS) im Marz 2027 in Kaln.

Blick in die Zukunft

Auch nach 100 Jahren bleibt der An-
spruch von CEO Alireza Assadi und sei-
nem Team unverandert: Prazision, Effizi-
enz und Anwendernutzen zu verbinden,
um den Fortschritt in Labor und Praxis
aktiv mitzugestalten.

www.scheu-dental.com
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