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Verlasslicher Partner fiir moderne Praxisradiologie

Jordi Rontgentechnik: Starker Auftritt, klare Losungen, iiberzeugende Perspektiven.

Jordi Rontgentechnik blickt auf einen dusserst
erfolgreichen Auftritt an der DENTAL BERN 2026
zuriick. Der schweizweit fiihrende Anbieter fiir
dentale Bildgebungslésungen verzeichnete an
allen Messetagen einen hohen Besucherandrang
und zahlreiche Fachgesprache, die den aktuellen
Bedarf an verlasslicher Diagnostik, Ersatzinvesti-
tionen und effizienten radiologischen Workflows
deutlich widerspiegelten.

Ersatzinvestitionen als
dominierendes Thema

Ein zentrales Anliegen vieler Besucherinnen
und Besucher waren Ersatzinvestitionen fiir Sys-
teme, die das Ende ihres Lebenszyklus erreicht
haben. Jordi Rontgentechnik prasentierte hierzu
massgeschneiderte Upgrades und Austauschkon-
zepte, inklusive attraktiver Eintauschaktionen. Die
Fachbesucherinnen erhielten klare technische und
wirtschaftliche Entscheidungsgrundlagen, um den
Ubergang in den Praxisalltag ohne Unterbruch zu
planen.

Modernisierung von Digora und
Cranex Systemen

Auch die Zukunftssicherheit von Digora und
Cranex Geréten war ein haufig diskutiertes Thema.
Viele Praxen nutzen diese Systeme weiterhin zu-
verldssig, stehen jedoch mittelfristig vor einer
Modernisierung. Die prdsentierten Alternativen
zeigten, wie sich Befundungsqualitdt und Prozess-
sicherheit durch einen geplanten Ersatz deutlich
steigern lassen.

Hohe Aufmerksamkeit fiir denvis — die

herstelleriibergreifende Rontgensoftware
Ein besonderes Highlight war die Software

denvis, die Bilddaten aus Geraten verschiedener

Hersteller zentral zusammenfUhrt. Die einheitliche,
intuitive Plattform Uberzeugte insbesondere Pra-
xen, die heterogene Gerateparks betreiben oder
digitale Workflows ohne Medienbriiche anstre-
ben. Die Méglichkeit, 2D-Aufnahmen, DVT-Daten,
Scannerbilder und Kamerafotos in einer Oberfla-
che zu vereinen, wurde von vielen Besucherinnen
und Besuchern als entscheidender Effizienzgewinn
bewertet.

Starkes Interesse aus der
Kieferorthopadie

Die Produkte des Herstellers Ray fanden vor
allem bei Kieferorthopéadinnen und Kieferortho-
paden grossen Anklang. Uber 20 Schweizer Pra-
xen setzen bereits auf diese Technologie. Die
Kombination aus hoher Bildqualitét, intuitiver Be-
dienung und attraktivem Kosten-Nutzen-Profil
fihrte zu intensiven Gesprachen Uber zukiinftige
Investitionen.

Fokus auf diagnostische Prazision:
Morita MAR

Auch die Prdsentation der Metal Artifact Re-
duction(MAR)-Technologie von Morita stiess auf
grosses Interesse. Die deutliche Reduktion von
Storartefakten bei metallischen Restaurationen
verbessert die diagnostische Aussagekraft — ein
Vorteil, der insbesondere in der Implantologie und
Endodontie geschatzt wird.

Personliche Beratung und
Servicekonzepte im Mittelpunkt

Viele Besucher nutzten die Mdglichkeit, sich
direkt mit den Inhabern der Jordi Rontgentechnik
AG auszutauschen. Die Nachfrage nach individuell
vorbereiteten Servicevertragen war hoch — ein
Zeichen dafur, dass Praxen zunehmend Wert auf

langfristige Betreuung, kurze Entscheidungswege
und transparente Kostenstrukturen legen.

Neue Website mit
laufenden Angeboten

Im Rahmen der Messe wurde auch die neue
Website des Unternehmens vorgestellt. Dort fin-
den Praxen kiinftig aktuelle Angebote, Informa-
tionen zu Ersatzinvestitionen, Software-Updates
und praxisnahe Tipps rund um die radiologische
Diagnostik. Ein regelmassiger Besuch lohnt sich —
insbesondere fiir Teams, die ihre Bildgebung stra-
tegisch weiterentwickeln mochten.
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Fazit

Die DENTAL BERN 2026 hat gezeigt, dass Pra-
xen heute vor komplexen diagnostischen und tech-
nischen Herausforderungen stehen —und dass der
Bedarf an klaren, verlésslichen Losungen gross ist.
Jordi Rontgentechnik konnte sich einmal mehr als
kompetenter, langfristiger Partner positionieren,
der Diagnostik, Effizienz und Investitionssicherheit
iiberzeugend verbindet.

Jordi Rontgentechnik AG

www.rxtech.ch

Dental Mall: Alles fiir die Praxis an einem Ort

Riickblick: DENTAL BERN 2026.

An der DENTAL BERN 2026 présentierten sich die Henry Schein Unter-
nehmen abc dental und Condor Dental erstmals unter dem gemein-
samen Konzept «Dental Mall». Auch Camlog war mit an Bord. Vom
4. bis 6. Juni 2026 erhielten Besuchende die Gelegenheit, die Pro-
dukte und Dienstleistungen der drei Unternehmen an einem zentra-
len Standort kennenzulernen und sich tber aktuelle Ldsungen fir
den Praxisalltag zu informieren.

Im Mittelpunkt stand das Konzept, die Zahnarztpraxen und Den-
tallabore umfassend zu begleiten. Die Dental Mall vereinte Produkte,
Dienstleistungen und Fachkompetenz aus verschiedenen Bereichen
der Zahnmedizin und zeigte auf, wie sich Prozesse in der Praxis effi-
zient gestalten lassen. Wahrend Camlog als einer der fiihrenden
Anbieter von dentalimplantologischen Komplettsystemen und Pro-
dukten fir die restaurative Zahnheilkunde eine Auswahl aus dem
hochwertigen Produktportfolio des Unternehmens prasentierte und

Condor Dental ihr breites Sortiment fiir den taglichen Praxisbedarf
vorstellte, zeigte abc dental moderne Behandlungseinheiten und
Praxistechnologien sowie ihre Dienstleistungen. Ein weiterer Bereich
des Messestands wurde den Henry Schein Eigenmarken-Produkten
gewidmet, die in der Schweiz sowohl iiber abc dental als auch iber
Condor Dental erhaltlich sind.

Die offene Gestaltung des Standes mit Barista-Bar schuf einen
einladenden Rahmen fiir personliche Begegnungen. Zwischen Pro-
duktprasentationen, Live-Demonstrationen und Fachgesprachen
wurde sich intensiv rund um aktuelle Themen der Zahnmedizin aus-
getauscht. Besonderes Interesse weckte die Eigenmarke von Henry
Schein. Die Besuchenden konnten ausgewahlte Produkte direkt ken-
nenlernen und Muster fir ihre eigene Praxis mitnehmen.

Ein weiterer Héhepunkt war das Kunden-Event « CONNECT &
EDUCATE BERN» am Freitagabend im Schwellenmatteli direkt an

der Aare. Der Anlass bot Gelegenheit zum personlichen Austausch
und zum Networking innerhalb der Branche. Dariber hinaus erhiel-
ten die Teilnehmenden exklusiven Zugang zu drei Webinaren, die die
Themen gefiihrte Implantologie mit VistaSoft Implant & Guide, Hygi-
enemanagement in der Praxis und CAD/CAM-Chairside abdeckten.
Der gemeinsame Messeauftritt zeigte, wie sich die Kompetenzen
der Unternehmen ergdnzen und Praxen und Labore somit von die-
sem breit gefdcherten Angebot profitieren kdnnen. Fiir individuelle
Fragen und weiterfihrende Gesprache stehen die
Spezialisten der drei Unternehmen gerne zur Ver- Far el
fligung. b

abc dental ag
www.abcdental.ch

* Die Beitrédge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



|s Your Research Shaping
the Future of Dental Science?

NSK Blue Prize

Established with the vision of becoming dentistry’s equivalent
of the Nobel Prize, this international award recognizes
groundbreaking research that is helping shape the future of dentistry.

Applications Now Open

Inaugural NSK Blue Prize

Recipients 3 awardees
Prize JPY 10 million for each awardee

Eligibility Open to researchers worldwide

Application Period July 1 - December 20, 2026

A Global Award for Breakthroughs in Dental Science.
The NSK Blue Prize honors researchers whose work has made a significant global
impact on the advancement of dental medicine and oral healthcare.

Official Website
nsk-blueprize.com
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