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Factoring: (K)Eine Frage
der Zahlungsmoral?

+Unsere Patient/-innen zahlen doch immer zuverladssig” - ein Satz,
den das DZR oft hért. Doch beim modernen Factoring geht es
ldngst nicht mehr nur um das Risiko des Zahlungsausfalls. In
Zeiten von Fachkraftemangel und steigenden burokratischen
Anforderungen wird Zeit zur wertvollsten Wahrung in der Praxis.
Jede Minute, die das Praxisteam mit der Kontrolle von Zahlungs-
eingingen, dem Zuordnen von Uberweisungen oder dem ma-
nuellen Rechnungsdruck verbringt, fehlt an anderer Stelle. Durch
die Auslagerung des Rechnungsmanagements und des Erstat-
tungswesens an das DZR werden diese internen Ressourcen
sofort frei.

Fachkrdaftemangel aktiv begegnen

Der Mangel an qualifizierten ZFA/ZMV ist eine der gréBten He-
rausforderungen fur Praxisinhaber/-innen. Factoring fungiert hier
als ,zusatzliche Arbeitskraft” und senkt die Belastungsgrenze im
Team. Das steigert die Attraktivitdt des Arbeitsplatzes und sorgt
fir eine entspanntere Atmosphare. ,Factoring ist kein Misstrau-
ensvotum gegenlber dem Patienten, sondern ein Effizienz-Up-
grade fur die eigene Praxis”, so Iris HanBen, Leitung Key Account
Management DZR. ,Durch die Kombination aus sofortiger Liqui-
ditdt und ausgelagertem Forderungsmanagement entlasten wir
administrativ, damit das Praxisteam mehr Zeit fir die wichtigen
Dinge wie Wertschépfung und Patientenbetreuung hat. Gerade
in Zeiten des Personalmangels schafft Factoring so die strukturelle
Basis fur nachhaltiges Praxiswachstum.”

Verlassliche Liquiditdt als Wachstumsmotor

Auch bei bester Zahlungsmoral der Patient/-innen entstehen
durch unterschiedliche Zahlungsziele oft unvorhersehbare Li-
quiditatsschwankungen. Das DZR garantiert durch echtes Fac-
toring eine sofortige Auszahlung der Honorare innerhalb von
24 Stunden. Mit kalkulierbaren Einnahmen lassen sich Fixkosten
fortlaufend und problemlos decken sowie Investitionen gezielt
vorbereiten. Diese Kontinuitdt schafft Planungssicherheit und
ermoglicht ein stabiles, gesundes Wachstum.

/' 100% Ausfallschutz der angekauften Rechnungen:
Sicherheit und Liquiditat ab der ersten Sekunde.

</ Individuelle Teilzahlungsmodelle: Patientenfreundliche
Losungen, die die Annahmequote von Behandlungsplanen
erhéhen.

V/ Schnelle Erstattungshilfe: Unterstiitzung der Patientinnen
und Patienten bei Rickfragen von Versicherungen - das
entlastet die Praxisverwaltung zusatzlich.
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,Durch die Kombination aus sofor-
tiger Liquiditat und ausgelagertem
Forderungsmanagement entlasten
wir administrativ, damit das Praxis-
team mehr Zeit fir die wichtigen
Dinge wie Wertschopfung und Pa-
tientenbetreuung hat. Gerade in
Zeiten des Personalmangels schafft
Factoring so die strukturelle Basis
flr nachhaltiges Praxiswachstum.”

Iris HanBen - Leitung Key Account
Management DZR

Geben Sie lastiges Forderungs-
management und Mahnwesen einfach
ab. Als Marktfthrer in der zahnarztlichen
Privatliquidation steht das DZR seit

50 Jahren fest an |hrer Seite.
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