
GEMEINSAM STÄRKER: DEXIS UND 

XO CARE VERSTÄRKEN DIE DENTALE ALLIANZ

BVD AKTUELL // Wie strategische Neuzugänge im Bundesverband Dentalhandel e.V. (BVD) das Zusammenspiel 
von Fachvertrieb und Dentalindustrie zukunftsweisend beschleunigen.

Die dentale Stimme gewinnt weiter an 
Kontur, Gewicht und Innovationskraft. Mit 
dem offiziellen Beitritt der renommierten 
Unternehmen DEXIS und XO CARE zum 
Bundesverband Dentalhandel e.V. (BVD) 
erfährt das Netzwerk eine wesentliche 
qualitative Stärkung. Dieser Schritt un-
terstreicht die wachsende Bedeutung 
einer Plattform, auf der Handelsstruktu-
ren und Herstellerlösungen nahtlos in-
einandergreifen.

Ein funktionierender und zukunftsori-
entierter Dentalmarkt basiert heute 

weit mehr denn je auf einer symbioti-
schen Dynamik. Der spezialisierte Fach-
vertrieb und die produzierende Dental-
industrie lassen sich in einer modernen, 
voll digitalisierten Versorgungsland-
schaft nicht mehr isoliert betrachten. 
Sie bilden vielmehr zwei Seiten dersel-
ben Medaille, die gemeinsam für Quali-
tät, Patientensicherheit und technologi-
schen Fortschritt in den Praxen und 
Laboren einstehen. Der Zuwachs hoch-
karätiger Spezialisten beweist, dass der 
Verband genau diesen ganzheitlichen 

Netzwerkgedanken er folgreich mit 
Leben füllt.

Ein starkes Signal für 
den Gesamtmarkt

Der Beitritt von DEXIS und XO CARE fällt in 
eine Phase spürbaren Wandels. Steigende 
regulatorische Anforderungen, der digitale 
Workflow und der demografische Wandel 
verändern die tägliche Arbeit in den Zahn-
arztpraxen fundamental. Umso wichtiger 
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ist es, dass die maßgeblichen Akteure mit 
einer gemeinsamen, profunden Stimme 
sprechen.

Durch die enge Verzahnung im Verband 
wird sichergestellt, dass die Expertise des 
Marktes direkt mit den Forschungs- und 
Entwicklungsimpulsen der Dentalindustrie 
gespiegelt wird. Das stärkt nicht nur das 
nationale Fundament, sondern verleiht der 
deutschen Dentalbranche auch auf euro-
päischer Ebene – insbesondere im Rah-
men der ADDE (The Association of Dental 
Distributors in Europe) – ein beachtliches 
strategisches Gewicht.

DEXIS: Pionier der  
digitalen Diagnostik

Mit DEXIS begrüßt das Verbandsnetz-
werk einen Global Player, der im Seg-
ment der dentalen Bildgebung und digi-
talen Workflow-Optimierung seit Jahren 
weltweit an vorderster Front agiert. Das 
Portfolio reicht von hoch entwickelten 
Intraoralscannern über modernste Rönt-
gensysteme bis hin zu KI-gestützten 
Softwarelösungen.

Für das präzise Zusammenspiel im 
Markt ist die Präsenz solcher Technolo-
giepartner entscheidend: High-End-Sys-
teme der Dentalindustrie benötigen 
hoch qualifizierte Beratungs- und Ser-
viceleistungen, wie sie der spezialisierte 
Fachvertrieb bietet. Erst durch dieses 
synchrone Zusammenwirken entsteht 
der messbare Mehrwert für den Behand-
ler direkt am Behandlungsstuhl.

XO CARE: Ergonomie und  
skandinavisches Design

Als zweiter namhafter Neuzugang bringt 
XO CARE jahrzehntelange Tradition ge-
paart mit kompromissloser Innovations-
freude in den Verband ein. Das dänische 
Unternehmen hat sich voll und ganz dem 
Konzept der „Extraordinary Dentistry“ ver-
schrieben. Im Zentrum stehen intelli-
gente Behandlungseinheiten, die Ergono-
mie, technologische Integration und 
ästhetisches, skandinavisches Design in 
Einklang bringen.

Die Lösungen von XO CARE zeigen ex-
emplarisch, warum die Allianz zwischen 
Serviceorganisationen und der Dentalin-
dustrie so kritisch ist: Komplexe, ergono-
mische Behandlungssysteme verlangen 
nach einer exzellenten logistischen Be-
treuung, technischem First-Class-Sup-
port und einer maßgeschneiderten Pra-
xisplanung. Wenn die Innovationskraft 
der Dentalindustrie auf die Vertriebs- 
und Serviceexzellenz trifft, profitiert die 
Zahnheilkunde als Ganzes.

Netzwerk mit echtem Mehrwert

Die Erweiterung des Verbandes ist somit 
kein reiner Formalakt, sondern ein leben-
diger Beleg für die Attraktivität einer ge-
bündelten Interessenvertretung. Die 
neuen Mitglieder partizipieren ab sofort 
aktiv am brancheninternen Dialog, brin-
gen wertvolles Know-how in die speziali-
sierten Ausschüsse ein und gestalten die 

Rahmenbedingungen des Marktes aktiv 
mit.

Im Gegenzug profitiert das gesamte 
bestehende Netzwerk von den frischen 
Impulsen aus den Bereichen skandinavi-
sche Arbeitsplatzergonomie und globale 
digitale BildgebungsLösungen. Es ent-
steht ein klassischer Win-win-Effekt, der 
die Innovationsgeschwindigkeit im den-
talen Ökosystem maßgeblich erhöht.

Ausblick: Gemeinsam die  
Zukunft gestalten

Die Weichen für die kommenden Jahre 
sind gestellt. Der BVD festigt mit die-
sen Neuzugängen seine Rolle als un-
überhörbare dentale Stimme und zen-
trales Kompetenzzentrum. Indem der 
Verband die Brücke zwischen den An-
forderungen des Marktes und den 
bahnbrechenden Entwicklungen der 
Dentalindustrie schlägt, sichert er die 
langfristige Wettbewerbsfähigkeit der 
gesamten dentalen Familie.

Wir heißen die Teams von DEXIS und 
XO CARE in unserer Mitte herzlich will-
kommen. Der gemeinsame Weg wird 
zweifellos von kollaborativer Innova-
tion, starkem Austausch und dem ge-
meinsamen Ziel geprägt sein, die den-
tale Versorgung auf dem höchsten 
Niveau zu halten.

www.bvdental.de
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