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Ersatzinvestitionen mit Weitblick

Sicher in die nachste Generation der Bildgebung.

Digitale Réntgensysteme haben die Diagnostik in Zahnarzt-
praxen, Kieferorthopadie, Kieferchirurgie und HNO nachhaltig
verdndert. Doch auch moderne Bildgebung erreicht irgend-
wann das Ende ihres Lebenszyklus. In vielen Praxen stehen
deshalb Ersatzinvestitionen an: Ersatzteile sind nicht mehr
verfligbar, die Software lasst sich nicht mehr auf aktuellen
Betriebssystemen betreiben oder die technische Entwicklung
macht einen Generationenwechsel sinnvoll.

Eine solche Investition ist mehr als der Kauf eines neuen
Gerats. Sie betrifft zentrale Ablaufe im Praxisalltag — von der
Bildqualitat und Befundung iiber die Bedienung bis hin zur
Integration in die bestehende IT-Umgebung. Entsprechend
wichtig ist eine sorgfaltige Planung.

Rontgentechnik und bildgebende Systeme sind die Kern-
kompetenz von Jordi Rontgentechnik AG — und wer seit Jahr-
zehnten nichts anderes im Blick hat als die Rontgentechnik,
kennt nicht nur Gerate, sondern auch ihre Starken, Schwéchen
und Besonderheiten. Die Inhaber und Techniker verfiigen zu-
sammen {ber mehr als 150 Jahre Erfahrung mit Rontgensys-
temen verschiedenster Hersteller. Dieses Know-how erméglicht
eine herstellerunabhdngige Beratung: Welche Lésung passt
technisch und wirtschaftlich zur Praxis? Was kann ibernom-

men werden? Und wie l3sst sich die Umstellung so planen, dass
der Praxishetrieb méglichst ohne Unterbruch weiterlauft?

Eine besondere Herausforderung ist die Ubernahme be-
stehender Bilddaten. Gerade bei heterogenen Gerateparks kén-
nen Datenmigration und unterschiedliche Softwareldsungen
zur Knacknuss werden. Mit denvis bietet Jordi Rontgentechnik
eine herstelleriibergreifende Plattform, mit der Bilddaten aus
unterschiedlichen Systemen zentral zusammengefihrt und wei-
terverarbeitet werden kénnen. Ob 2D-Réntgen, DVT-Daten,
Scannerbilder oder Kamerafotos: Die Informationen stehen
tibersichtlich an einem Ort zur Verfiigung.

Die Spezialisten von Jordi Rontgentechnik begleiten auch
die Dateniibernahme und sorgen dank ihrer langjahrigen Er-
fahrung fiir einen effizienten Ubergang. So wird aus einer not-
wendigen Ersatzinvestition eine planbare Modernisierung —
mit zeitgemasser Bildgebung, sicheren Prozessen und einer
L6sung, die langfristig zur Praxis passt.

Jordi Rontgentechnik AG

www.rxtech.ch
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Rolle der Zahnmedizin bei sexuell
Ubertragbaren Infektionen

FDI zahnmedizinische Teams bei Friiherkennung, Beratung und Uberweisung.

Sexuell Gibertragbare Infektionen (STI) bleiben besonders bei
Jugendlichen und jungen Erwachsenen eine Herausforderung
fur die offentliche Gesundheit. Da sie sich auch in der Mund-
héhle zeigen kdnnen, spielen zahnmedizinische Fachkrafte
eine wichtige Rolle bei Friiherkennung, Aufklarung und Uber-
weisung.

Chlamydien und Gonokokken im Mund-Rachen-Raum
verlaufen oft symptomlos, kdnnen aber Rachenentziindungen

oder geschwollene Lymphknoten verursachen. Syphilis zeigt
sich im Primarstadium haufig durch ein schmerzloses Ge-
schwiir an Lippen, Zunge, Gaumen oder Zahnfleisch.

Eine HIV-Ubertragung durch Oralverkehr ist selten. Den-
noch kdnnen orale Candidose, Haarleukoplakie, anhaltende
Herpeslasionen, nekrotisierende Parodontalerkrankungen oder
ein Kaposi-Sarkom auf eine Infektion hinweisen. Hepatitis-
bedingte Leberschéden kdnnen unter anderem Blutungen,
Gelbsucht oder Petechien hervorrufen.

Herpes-simplex-Viren kénnen eine akute Gingivostoma-
titis verursachen. Humane Papillomviren (HPV) fithren mit-
unter zu Warzen und anderen oralen Lasionen; bestimmte
Typen stehen mit Oropharynxkarzinomen in Verbindung.
Regelmassige Untersuchungen und die HPV-Impfung sind
daher wichtig.

Die FDI hat eine kompakte Zusammenfassung ihres Infor-
mationsblatts Sexually Transmitted Diseases and the Oral
Cavity verdffentlicht. Sie informiert Uber orale Erscheinungs-
formen, Pravention sowie den Beitrag zahnmedizinischer

Teams zur Frilherkennung und Uberweisung.
Bei einem STI-Verdacht ist die Zusammenarbeit zwi-
schen Zahn- und Humanmedizin entscheidend. Eine
frihe Behandlung verhindert Komplikationen und wei-
tere Ubertragungen. Ubliche Hygienemassnahmen
sind meist ausreichend; Ubertriebene Vorsicht kann
hingegen Stigmatisierung fordern. Vertrauliche,
wertschatzende und vorurteilsfreie Beratung
starkt sowohl die Mund- als auch die 6ffentliche

Gesundheit,
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Die Ubergabe oder Ubernahme einer Zahnarztpraxis ist eine weitreichende Ent-
scheidung. Dabei sind eine sorgfaltige Planung und die richtigen Kontakte entschei-
dend. Im Interview erklart Remo Capobianco, Head of Equipment and Special
Products bei abc dental, wie die Praxisbdrse Abgebende und Ubernehmende zu-
sammenbringt, welche Vorteile eine Praxisiibernahme bietet und worauf Interes-
sierte bei der Auswahl achten sollten.

Was ist die Praxisborse von abc dental und an wen richtet sie sich?

Die Praxisbérse ist eine Vermittlungsplattform fiir Zahnérzte, die ihre Praxis
abgeben méchten, sowie fiir Interessierte, die eine bestehende Praxis (ibernehmen
oder sich selbststandig machen mochten. Unser Ziel ist es, Praxisnachfolgen ein-
fach, diskret und effizient zu gestalten. Dafiir bieten wir beiden Seiten einen neu-
tralen, professionellen Rahmen, um passende Partner zusammenzubringen.

Welche Vorteile bietet die Ubernahme einer bestehenden Praxis?
Gegenlber einer Neugriindung bietet eine Praxisibernahme viele Vorteile: Oft
sind ein treuer Patientenstamm, eine funktionierende Infrastruktur und eingespielte
Prozesse vorhanden. Das erméglicht einen nahtlosen Einstieg in den Praxisalltag.
Uber unsere Praxishérse erhalten Interessierte Zugang zu ausgewahlten Angeboten
und profitieren von der langjahrigen Marktkenntnis und Erfahrung von abc dental.

Wie unterstiitzt abc dental Personen, die ihre Praxis abgeben mochten?

Eine Praxistibergabe ist mehr als ein Verkauf. Sie bildet oft den Abschluss eines
jahrzehntelangen beruflichen Lebenswerks. Vertrauen, Diskretion und professio-
nelle Begleitung sind deshalb besonders wichtig. Wir unterstitzen bei der Prdsen-
tation und Vermarktung der Praxis, vermitteln passende Interessierenden und
fuhren fundierte Praxisbewertungen durch. So entsteht eine nachvollziehbare
Grundlage fiir die Preisfindung und faire Verhandlungen. Auf Wunsch begleiten wir
unsere Kunden wahrend des gesamten Nachfolgeprozesses und iiber die erfolg-
reiche Vermittlung hinaus.

Worauf sollte man bei einer Praxisiibernahme besonders achten?

Neben den wirtschaftlichen Kennzahlen missen die Zukunftsperspektiven be-
riicksichtigt werden. Entscheidend sind der Zustand der Infrastruktur, der kiinftige
Investitionsbedarf, die Entwicklung des Patientenstamms sowie das Praxisteam und
die internen Abldufe. Eine realistische Bewertung, sorgfaltige Finanzierung und
friihzeitige Beratung durch erfahrene Fachpersonen bilden die Grundlage fiir eine
nachhaltige Ubernahme.

Welche Rolle spielen Standort, Ausstattung und Patientenstamm?

Diese Faktoren gehdren zu den wichtigsten Kriterien bei der Beurteilung einer
Praxis. Ein gut erreichbarer Standort mit passender Bevolkerungsstruktur bietet
langfristiges Entwicklungspotenzial. Die technische Ausstattung beeinflusst den
kiinftigen Investitionsbedarf, wéhrend ein etablierter Patientenstamm einen erfolg-
reichen Start und eine stabile wirtschaftliche Basis erméglicht. Entscheidend ist das
Gesamtbild: Die Praxis muss fachlich, wirtschaftlich und persénlich zur Inhaberin
oder zum kiinftigen Inhaber passen.

Was rétst du Personen, die eine Praxis iibernehmen méchten?

Ich empfehle, sich friihzeitig mit dem Thema zu beschaftigen, verschiedene Pra-
xen zu besichtigen und Modelle zu vergleichen. Neben den Zahlen sollten auch das
Praxisteam, die Unternehmenskultur und das personliche Bauchgefhl zéhlen.
Ebenso wichtig ist der friihzeitige Einbezug von Fachpersonen wie Treuhandern,
Versicherungsberatern und Finanzierungsinstituten. Dank unseres Netzwerks kon-
nen wir passende Kontakte vermitteln und den gesamten Ubernahmeprozess pro-
fessionell begleiten. Zudem empfehle ich den Praxiserdffnungskurs der SSO; kom-
primiert an einem Tag zeigen Experten, was es braucht, damit die
unternehmerische Eigenstandigkeit gelingt.

Mehr Infos zur
Praxishorse
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