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Flur Freude an der Endo

Ein Beitrag von Dorothee Holsten

[Kundensupport]

Die Endodontie nimmt bei Komet Dental einen brei-
ten Bereich ein — von der Gestaltung der Zugangskavi-
tat iber die Aufbereitung und Spulung des Wurzel-
kanals bis zur postendodontischen Versorgung. Fur
diese unterschiedlichen Behandlungsschritte stehen
speziell geschulte Endo-Fachberater/-innen zur Verfi-
gung. Eine von ihnen ist Julia Hermann. Im Gesprdach
erldutert sie, wann und wie die Fachberatung Zahn-
arztpraxen bei endodontischen Fragestellungen un-
terstutzt.

Wann kommt ein Endo-Fachberater bei einer Praxis ins Spiel?

Der erste Ansprechpartner fur die Praxis ist in der Regel der zustandige
Komet-Fachberater. Er kennt das Endo-Portfolio und kann viele Fragen
direkt beantworten. Geht es jedoch beispielsweise um die Erprobung
eines Produkts, die Auswahl eines geeigneten Endo-Workflows oder
eine konkrete Fragestellung bei der Aufbereitung, kann die Endo-Fach-
beratung hinzugezogen werden. Wir unterstlitzen Zahnarztpraxen dabei,
individuelle Fragestellungen zu analysieren und gemeinsam passende
Losungen fur den jeweiligen Behandlungsablauf zu erarbeiten. Dabei
kann es sowohl um einzelne Instrumente und Systeme als auch um die
Abstimmung verschiedener Behandlungsschritte gehen. Entscheidend
ist fir uns, die jeweilige Situation in der Praxis zu verstehen und die Be-
ratung daran auszurichten.

Abb. 1: KometBioSeal weist eine hohe
Rontgenopazitat auf und Gberzeugt durch die
hydrophile Eigenschaft und bakterizide
Wirkung.
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Abbildungen: © Komet Dental Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG

Julia Hermann bringt
Uber sieben Jahre Erfah-
rung in Vertrieb und Mar-
keting bei Komet Dentall
mit. In ihrer neuen Funk-
tion der Endo-Fachbera-
tung verbindet sie diese
Erfahrung mit ihrer Lei-
denschaft fUr die Endo-
dontie. Der personliche
Austausch mit Kunden
und eine praxisnahe,
kompetente Beratung
stehen fUr sie dabei

im Mittelpunkt.
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Werden Sie eher von Endo-Einsteigern, -Fortgeschrittenen,
-Umsteigern und/oder -Spezialisten angefragt?

Grundsatzlich steht unsere Endo-Fachberatung allen endodontisch tati-
gen Zahnarzt/-innen offen - unabhangig von ihrem Erfahrungsstand.
Wahrend es bei Einsteigern haufig um grundlegende Abldaufe und die
Orientierung im Endo-Workflow geht, suchen Fortgeschrittene oder
Spezialisten eher den Austausch zu konkreten Behandlungssituationen
oder neuen Verfahren und Produkten. Entscheidend ist fur mich, die in-
dividuelle Ausgangssituation zu verstehen und gemeinsam die pas-
sende Loésung zu finden. Dabei ist haufig kein kompletter System-
wechsel notwendig - oft lasst sich bereits durch die gezielte Auswahl
oder Anpassung einzelner Instrumente ein konkreter Behandlungsschritt
verbessern.

Rotierende oder reziprokierende Aufbereitung ist
bestimmt die immer wiederkehrende Frage, oder?
Ja, diese Frage kommt regelméBig auf - wobei es aus mei-

ner Sicht weniger um ein ,besser” oder ,schlechter” geht,

sondern darum, welches Vorgehen zur jeweiligen Praxis Abb. 2: BlueTip, die flexible, blaue
und zur konkreten Behandlungssituation passt. Unsere Schallspitze aus Polyamid zur Aktivierung
thermisch behandelten Feilensysteme (Procodile Q - re- von Spiilfliissigkeiten, macht das Spilen

ziprokierend und FQ - rotierend) lassen beide Methoden von Wurzelkanalen einfach. schnall

zu. In unseren EndoFIT-Kursen kénnen Zahnarzt/-innen -
Cp . und sicher.
unterschiedliche Aufbereitungskonzepte kennenlernen
und selbst erproben. Auch bei Praxisbesuchen geht es hau-
fig darum, bestehende Abldufe gemeinsam zu betrachten
und gezielt weiterzuentwickeln.
Wie fiihlt es sich fiir Sie an, aus einem Vollsortiment

schépfen zu kénnen?

Das ist ein groBer Vorteil, da ich die gesamte endo-

TR ——— dontische Behandlung betrachte und dabei unter-

schiedliche Produkte und Verfahren miteinander in

Beziehung setzen kann. So lasst sich die Beratung

E N d O ’: ‘ T e starker am individuellen Workflow der Praxis und an

der jeweiligen Behandlungssituation ausrichten. Eine

... heiBt die bundesweite Fortbildungsreihe aktuelle Erganzung ist beispielsweise BlueTip (Abb. 2),
von Komet Dental. Namhafte Referenten die Schallspitze zur Aktivierung von Splflissigkeiten.

fiihren Endo-Ein- und -Umsteiger durch einen Damit umfasst das Endo-Portfolio verschiedene Kom-
rall aefiillten Kurstaa und holen ieden auf ponenten der endodontischen Behandlung - von der
prata J / Zugangsgestaltung Uber die Aufbereitung und Spilung

dem individueflen Kenntnisstand ab. bis hin zur Wurzelkanalfillung und Versorgung. B

7

Fragen zur Endodontie? Ein Endo-

Fachberater unterstitzt dabei gerne.
von Zahndrzten besonders geschdtzt? Die Kontaktaufnahme erfo\gt tber den
Ein Produkt, welches gerne eingesetzt wird, ist KometBio- zustand\gem Komet-Fachberater oder

Seal (Abb.1). Der biokeramische Sealer kombiniert eine Uber www.kometstore.de.
hohe Biokompatibilitat mit einer zuverldssigen Abdich-

Welches Komet-Produkt wird lhrer Erfahrung nach

tung und lasst sich dabei unkompliziert anwenden. Diese
Kombination aus Sicherheit, einfacher Anwendung und
verlasslichen Ergebnissen macht KometBioSeal fur viele
Zahndrzte zu einem echten Lieblingsprodukt.

Infos zum Unternehmen
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