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Von Werkbank zu Behandlungs-

stuhl: GCs globale Expertise-

Standards fir Dentalprodukte

Ein Beitrag von Christin Hiller

[ FIRMENPORTRAT ] Ob hoch entwickeltes Komposit oder modernes Ad-
hasiv: Ein neues Dentalprodukt muss immer sicher, prazise anzuwenden
und zuverldssig sein. Doch wie entsteht eine solche Innovation? GC gewahrt
Einblicke in seinen globalen Entwicklungszyklus: Von der ersten Idee in
Europa, Uiber das F&E-Zentrum in Japan, bis hin zur tatsachlichen Markt-

ede Innovation bei GC beginnt mit einer einfachen Frage: Was macht die zahn-
Jmedizinische Behandlung qualitativ hochwertiger, vorhersagbarer und zugleich
einfacher in der Umsetzung? Um dies zu beantworten, pflegen die globalen
Marketingteams einen kontinuierlichen Austausch mit der dentalen Welt. Durch enge
Kooperationen mit Universitdten, reprasentative Umfragen unter niedergelassenen
Zahnarzt/-innen und die Durchfiihrung von Expertenrunden werden ungeldste Heraus-

forderungen im Praxisalltag systematisch erfasst.

Ohr am Markt: Screening nach den besten Ideen
Ein zentraler Pfeiler fir diesen Dialog ist das bereits seit 2011 bestehende GCE Resto-
rative Advisory Board, das wertvolle Impulse aus der klinischen Praxis liefert. Bei die-
sem Screening wird gezielt nach Optimierungspotenzialen bestehender Produkte, LU-
cken in digitalen oder analogen Workflows sowie nach Durchbriichen aus der Grund-
lagenforschung gesucht. Die gesammelten Ideen werden am internationalen Haupt-
sitz der GC International AG in Luzern (Schweiz) auf globaler Ebene analysiert
und bewertet. Dabei priifen die Fihrungsteams aller weltweiten GC Nieder-
lassungen die neuen Produktkonzepte auf ihre tatsachliche regionale
Relevanz. Hat eine Idee internationales Potenzial, werden im
nachsten Schritt das genaue Produktdesign sowie die tech-
nischen Sperzifikationen mit der F&E-Abteilung in Japan

definiert.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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71921 fUr schmerzfreie Injektionen

GC wurde 1921 gegriindet und ist ein
weltweit fuhrender Anbieter von Dental-
produkten mit hochsten Qualitatsstan-
dards. Mit mehr als 24.000 Artikeln und
einer Prasenz in tber 145 Landern ist
die GC Gruppe ein globaler Innovations-
treiber in Zahnmedizin und Zahntechnik.
Das Unternehmen wurde mehrfach

fUr sein Qualitatsmanagement ausge-
zeichnet, unter anderem mit dem
renommierten Deming-Preis.
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Spitzenforschung und kompromisslose Praxistests ‘
Die historischen Wurzeln von GC liegen in Tokio, wo drei junge japanische Che- ‘
miker im Jahr 1921 den Grundstein fir das heutige Traditionsunternehmen leg-

ten. Heute arbeiten in den hochmodernen japanischen Forschungseinrichtungen
von GC mehr als 100 Wissenschaftler/-innen kontinuierlich an zukunftsweisen- CALAJECT™ hilft schmerzfrei zu injizie-

den Technologien. ren. Das Geheimnis ist ein intelligentes

und sanftes Verabreichen von Lokalan-
asthetika. Sogar palatinale Injektionen
koénnen so ausgefuhrt werden, dass der
Patient keinen Schmerz spurt.

Nach der theoretischen Formulierung eines jeden Produkts folgen intensive La-
borpriifungen der Rezeptur. Die Prototypen missen nicht nur exzellente physi-
kalische Eigenschaften aufweisen, sondern sich auch in der Praxis bewé&hren.
Aus diesem Grund setzt GC bereits in dieser Phase auf Anwender/-innen aus
Praxis und Labor, die die Prototypen unmittelbar unter klinischen Gesichtspunk-
ten auf Handling sowie Applikation prifen. Dies gilt fir alle Neuentwicklungen
und Weiterentwicklungen in gleichem MaRe. e Das Handstlck verbessert die Takti-
litdt und sorgt dafiir, dass Sie in
einer entspannten und ergonomi-
schen Haltung arbeiten kénnen.

e Drei Injektionseinstellungen fUr die
Infiltrations-, Leitungs- und intrali-
gamentare Anasthesie.

e Einfach und kostengunstig in der
Anwendung - keine Mehrkosten
fUr zusatzliche Einweg-Verbrauchs-
materialien.

Mehr Lesen

Das GC Europe Restorative Advisory Board: QR Code scannen

Ein 2010 gegrindetes Gremium aus fUhrenden oder besuchen Sie
) www.calaject.de

Zahnmedizinexperten aus Europa und dem Nahen

Osten. Es dient dem fachlichen Austausch sowie Infokontakt

der gemeinsamen Entwicklung innovativer Mate- Tel. 0 171 7717937 * kurtgoldstein@me.com

rialien und zukunftsweisender Ansatze in der

restaurativen Zahnheilkunde. 0 RgNVIG Dontal Mig. A/S

Gl. Vejlevej 59 ® DK-8721 Daugaard ® Tel.: +45 70 23 34 11
E-mail: contact@ronvig.com ® www.ronvig.com
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Hiirdenlauf zur europidischen Zulassung

Nach der Bestatigung einer Rezeptur durch intensive Tests beginnt nun der
umfangreiche Prozess fiur die Marktzulassung in Europa. Fir die Erstellung
des sogenannten ,Technical File” werden weitreichende Daten erhoben: da-
runter Belastungstests der physikalischen Eigenschaften, umfassende Nach-
weise zur biologischen Sicherheit hinsichtlich der Biokompatibilitat sowie
valide klinische Daten. Diese Dokumentation wird einer akribischen Prif-
stelle vorgelegt. Erst nach deren Freigabe wird die Konformitétserklarung
ausgestellt und das CE-Zeichen erteilt, welches den Vertrieb im europdischen
Raum legitimiert.

Countdown zur Markteinfiihrung, Produktion

und liickenlosen Qualitat

Die Vorbereitung der Markteinfihrung gleicht einem préazise verzahnten Uhr-
werk. Parallel zur Finalisierung von Verpackungen und Gebrauchsanweisun-
gen in 27 Sprachen lauft die Produktion an ausgewéhlten globalen Stand-
orten an. Ein besonderes Highlight im Produktionsnetzwerk stellt hierbei
die hoch spezialisierte Fertigungsstatte am Mount Fuji in Japan dar.

center in Leuven, Belgien.
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Die Zukunft dentaler Innovationen

im Fokus: Einblicke in das GC Forschungs-

und Entwicklungszentrum in Japan.

Gemeinsam mit Dentalexperten werden detail-
lierte Fallstudien, Schritt-far-Schritt-Anleitungen
und Handbucher erstellt, wahrend die AuBBen-
dienstteams eine intensive klinische Schulung er-
halten. Gleichzeitig wird der Lagerbestand bei den
Fachhandlern aufgebaut, um eine sofortige Liefer-
fahigkeit fur Endkunden zu garantieren.

Doch auch nach dem Verkaufsstart hort die Quali-
tatskontrolle nicht auf: GC Uberwacht die Produkt-
qualitat luckenlos von der Laborformulierung bis
zur Anwendung am Patienten. Ein kontinuierliches
,Post-Market-Surveillance-System” sammelt fort-
laufend Kundenfeedback, um zu gewdhrleisten,
dass Sicherheit und Leistung jederzeit gegeben
sind.

Hier gehts zur Kampagne:
«Das ist GC - Wir sind GC"
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Umfassender Service und die Vision 2031

Sobald das Produkt verfligbar ist, besuchen die GC Fachberater/-innen
Praxen und Labore vor Ort, um die Innovationen personlich vorzustellen.
Flankierend dazu bietet GC flachendeckende, praxisnahe Trainings und
Fortbildungen in ganz Europa an. Ein zentraler Knotenpunkt fir diesen
Wissenstransfer ist das imposante GC Trainingszentrum in Leuven, der
GC Campus, in dem Zahnarzt/-innen und Zahntechniker/-innen optimal
fur die tagliche Anwendung geschult werden.

Dieser ganzheitliche Ansatz zahlt direkt auf das langfristige Manage-
mentziel des Unternehmens ein: die strategische ,Vision 2031". Pinkt-
lich zum 100-jghrigen Bestehen im Jahr 2021 formuliert, strebt GC
bis zum Jahr 2031 an, das weltweit fihrende Dentalunternehmen zu
werden. Dabei geht es der GC Gruppe nicht primar um reines Absatz-
volumen, sondern darum, durch nachhaltiges Wachstum und echten
klinischen Mehrwert einen Beitrag zu einer gesunden, langlebigen Ge-
sellschaft zu leisten. W

Mehr Infos auf www.gc.dental/europe/de-DE.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern

und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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HILFE VON

DER BANK.

Mit der mediserv Bank habe ich einen starken Partner an meiner Seite —

von der Privatabrechnung liber Finanzierung und Versicherung bis

zur Geldanlage. Das gibt mir den Freiraum, mich voll und ganz auf meine

Praxis und die optimale Betreuung meiner Spieler zu konzentrieren.

Dr. med. Frank Kramer

Mannschaftsarzt der SV Elversberg und seit
30 Jahren zufriedener Kunde der mediserv Bank.
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Jetzt unverbindlich informieren und beraten lassen!
mediservbank.de

oSk

Die offiziellen Konformi-
tatserklarungen zu allen
GC Entwicklungen unter-
streichen die hochsten
Qualitatsstandards.

Sie dokumentieren die
lUckenlose Einhaltung
aller europdischen sowie
internationalen Richtlinien
und gewahrleisten so die
maximale Sicherheit und
Zuverlassigkeit der Pro-
dukte im Praxisalltag.

ANZEIGE

Welcerveank




