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Warenwirtschaft digital gedacht — dental bauer
startet denta.iQ, die offene Warenwirtschaft fiir

Praxis und Labor

Mit denta.iQ bringt dental bauer eine cloudbasierte Waren-
wirtschaft auf den Markt, die Bestellprozesse automatisiert,
Lagerkosten senkt und bewusst lieferantenoffen bleibt. Tech-
nologischer Partner ist COMED, seit iiber 40 Jahren einer der
fihrenden deutschen Anbieter fiir Materialwirtschaft im Ge-
sundheitswesen.

Die dental bauer Gruppe fiihrt mit denta.iQ eine eigene digi-
tale Warenwirtschaft fiir Zahnarztpraxen und zahntechnische
Labore ein. Das System tbernimmt die wiederkehrenden Auf-
gaben rund um alle Materialien: Bestinde erfassen, Bedarf er-
mitteln, Bestellungen auslésen, Chargen und Mindesthaltbar-
keitsdaten dokumentieren und Giberwachen. Der wochentliche
Bestellvorgang reduziert sich damit auf unter 60 Sekunden.
Durch seinen nutzerzentrierten Aufbau bedient die Waren-
wirtschaft die Anforderungen von lokalen Praxisstrukturen wie
auch von groflen MVZ- und DSO-Strukturen.

Hervorzuheben ist die kundenorientierte Ausrichtung: denta.iQ
ist ein offenes System. Praxen und Labore binden alle ihre Lie-
feranten ein und sind somit nicht allein auf dental bauer be-
schrankt. Zudem miussen keine proprietire Hardware und keine
zusatzlich notwendigen Etiketten oder RFID-Chips verwendet
werden; das System nutzt allein die gangigen Informationen
auf den Produktverpackungen.

»Mit denta.iQ I6sen wir vier Kernprobleme aus dem tdglichen
Praxisalltag: Hoher manueller Bestellaufwand, zu hohe Kapi-
talbindung durch undurchsichtige Materialbestédnde, erhohter
Materialeinsatz aufgrund Ablauf von Mindesthaltbarkeits-
waren sowie fehlende Transparenz iiber den tatsdchlichen
Materialeinsatz. Unsere lieferantenoffene Losung ist eine Ent-
scheidung fiir unsere Kunden - und wir sind tiberzeugt, gemein-
sam mit unserem technischen Partner COMED unseren Kunden
eine digitale Lésung im Praxismanagement zu bieten, die einen
echten Mehrwert liefert und sich bereits taglich bei mehr als
23.000 Nutzern im taglichen Einsatz unter Beweis stellt. Gleich-
zeitig gehen wir unseren digitalen Weg konsequent weiter, und bie-
ten unseren Kunden Antworten auf die sich stetig verdndernden
Chancen, aber auch Herausforderungen der Digitalisierung im
Praxisalltag, sagt Vincent Kirchfeld, CEO der dental bauer Gruppe.

Was denta.iQ leistet:

e Bestellung in unter 60 Sekunden: Intelligente Bestellvor-
schldge auf Basis des tatsichlichen Verbrauchs - kein manu-
elles Zahlen und Erfassen von Bestinden

e Volle Lieferantenfreiheit: Alle Lieferanten und Produkte kon-
nen eingebunden werden, inklusive Non-Dental, wie bspw.
Birobedarf

e Liickenlose Chargen- und MHD-Dokumentation: Direkt
aus dem Hersteller-Barcode, mit proaktiver Warnung vor ab-
laufender Ware

* Transparentes Reporting: Verbrauche und Bestande in Echt-
zeit, auf Wunsch bis auf Zimmer- und Behandlerebene

¢ Vereinfachte Inventur: Jahresinventur ohne Zettelwirtschaft

e Sicherheit nach deutschem Standard: Hosting in Deutsch-
land, DSGVO-konform, tigliche Back-ups

Auf Basis der Erfahrungswerte bestehender COMED-Anwender
ergibt sich fur eine typische Praxis ein Kosteneinsparpotenzial
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denta.iQ ist seit dem 9. September 2026 verfiigbar. Das
Basispaket denta.iQ Cloud startet bei 24,99 Euro monat-
lich und lasst sich modular erweitern. Die Einrichtung
inklusive Erstinventur erfolgt i. d. R. vor Ort durch dental
bauer Mitarbeitende. Interessenten kon-
nen unter www.dentalbauer.de/denta-iq
ihr mogliches Einsparpotenzial berechnen
sowie eine kostenlose Demo und ein indi-
viduelles Angebot anfordern.

-

von mehr als 8.000 Euro pro Jahr - aus reduziertem Bestell-
aufwand und deutlich weniger Verfall von Materialien. Hinzu
kommt ein einmaliger Liquidititseffekt durch die Optimierung
des Lagerbestands. Zusitzlich zu diesen Einsparungpotenzia-
len, erhoht sich das Umsatzpotenzial einer Praxis, da die ein-
gesparte Zeit fiir Behandlungen genutzt werden kann und so-
mit auch einen Beitrag gegen den Fachkriftemangel leistet.

Die technische Plattform hinter denta.iQ stammt von der
COMED Gruppe. Das inhabergefiihrte Unternehmen aus
Deutschland entwickelt seit Gber vier Jahrzehnten ERP- und
Materialwirtschaftslosungen fiir das Gesundheitswesen; tag-
lich arbeiten mehr als 23.000 Anwenderinnen und Anwender
in 21 Landern mit COMED-Systemen.

,Mit denta.iQ Gberfiihren wir eine im Klinik- und Laborumfeld
erprobte Technologie in die Zahnarztpraxis*, so Tim O. Knipps,
CEO der COMED Gruppe. , dental bauer bringt das benétigte
dentalspezifische Know-how, die Marktndhe und den fldchen-
deckenden Service mit, wir die technologische Prozesstiefe.
Unsere Partnerschaft liegt im gemeinsamen Verstdndnis, den
Kunden in den Mittelpunkt zu stellen und digitale Lésungen
anzubieten, welche echte Antworten auf die stetig steigende
Komplexitdt im Praxisalltag bietet.”
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