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Knackpunkte beim
Versicherungsschutz

Wann haben Sie zum letzten Mal Ihre Versicherungen Uberprtft? Und wann haben Sie zuletzt die Versicherungs-
summe lhrer Inventar- oder Berufshaftpflichtversicherung angepasst, weil Investitionen getatigt wurden oder sich das
Behandlungsspektrum verandert hat? Sicherlich gibt es auch in lhrer Praxis und im privaten Bereich verschiedene Ver-
sicherungsvertrage. Haben Sie die Vertrage jemals prifen lassen, angepasst oder mit anderen Angeboten verglichen?

Der Versicherungsschutz gehoért nicht zu
den beliebtesten Themen im Berufsalltag.
Dennoch ist es wichtig, sich mindestens
alle drei bis funf Jahre damit auseinander-
zusetzen. Denn oft haben sich Lebens-
umstande, Einkommen, berufliche Rah-
menbedingungen oder die abzusichernden
Werte verandert. Wenn dann der Versi-
cherungsschutz nicht angepasst wurde,
kann es im Schadensfall ein boses Erwa-
chen geben.

Vorsicht vor einer
Unterversicherung!

Sind Versicherungssummen zu niedrig
angesetzt — zum Beispiel bei der Praxis-
einrichtung —, kann der Versicherer im
Schadensfall eine Leistungsklrzung vor-
nehmen. Auch bei einem Totalausfall der
Praxis, zum Beispiel nach einem Brand oder
Wasserschaden, erhalt der Versicherte als
Ersatz deutlich weniger, als die Einrichtung
eigentlich wert ist. Die Folge: Ein neuer
Kredit wird notwendig oder es muss Ei-
genkapital eingesetzt werden.

Auch die eigene Arbeitskraft sollte ver-
nunftig abgesichert sein. Wenn Sie lan-
gere Zeit krank sind: Sichert das Tagegeld
Ihr aktuelles Einkommen vollstandig ab?
Oder ist eventuell noch der mittlerweile
zu niedrige Tagessatz versichert, der bei
Einstieg in die Praxistatigkeit berechnet
wurde? Was ist mit der Berufsunfahig-
keitsversicherung? Passt die Rente noch
zum Einkommen? Haben Sie sich gerade

selbststandig gemacht und eine eigene
Praxis gegriindet?

RegelmiBige Uberpriifung
empfehlenswert

All diese Fragen haben Auswirkungen auf
die Hohe des Versicherungsschutzes. Wei-
tere Prifungen betreffen den Umfang des
Hausrats oder der Praxiseinrichtung. Sind
Einrichtungsgegenstande und Praxisinven-
tar immer noch so viel wert, wie urspriing-
lich in der Police vereinbart, oder gab es
Neuanschaffungen? Stimmt der Wert des
Eigenheims noch oder wurde vielleicht
sogar angebaut? Ein verandertes Risiko
liegt auch dann vor, wenn Kinder stu-
dieren. Wer kommt daftr auf, wenn sie
schwer erkranken oder durch einen Un-
fall dauerhaft mit einer Behinderung leben
mussen?

Viele weitere Fragestellungen sind denk-
bar. Es ist also ratsam, von Zeit zu Zeit
einen Blick auf Pramie und Leistungsum-
fang zu werfen. Nicht immer ist eine Ver-
anderung nétig oder sinnvoll. Eine Ver-
sicherungsanalyse gibt Aufschluss tGber
Leistungsverbesserungen, notwendige
Anpassungen und mogliche Pramien-
einsparungen.

Die eazf Consult bietet mit ihrem Service-
angebot VVG eine Uberpriifung und Op-
timierung lhrer Versicherungsvertrage an.
Um teure und oft auch UberflUssige Ver-
trage zu vermeiden, erhalten Sie speziell

fUr die zahnarztliche Praxis, auch schon
vor der Niederlassung und zusatzlich fur
den Privatbereich, eine unabhangige Bera-
tung rund um das Thema Versicherungen
und Vorsorge. Ausgewahlte und heil-
beruflich erfahrene Fachleute prifen Ihren
Versicherungsschutz und geben Empfeh-
lungen. Bestehende Vertrage werden auf
Angemessenheit und Pramien gepruft.

Kostenfreies Serviceangebot VVG

Unsere Berater kennen die speziellen Be-
durfnisse von Zahnmedizinern und kiim-
mern sich im Versicherungsfall um die kom-
plette Abwicklung. Gerne unterstltzen
wir Sie mit unserem Wissen und unserer
Erfahrung. Der Service ist fur bayerische
Zahnéarzte und deren Angehérige und
Mitarbeiter selbstverstandlich kostenfrei.

Michael Weber
Geschaftsfuhrer der eazf Consult

Bei Interesse an einer Beratung zum
neuen Altersvorsorgedepot, einer Uber-
priifung anderer Versicherungsvertrage
oder der Betreuung Ihrer Versicherungen
durch die eazf Consult kdnnen Sie unter
www.zahnarzt-versichern.de eine An-
frage stellen. Nahere

Auskiinfte erhalten Sie E E
bei Michael Weber un- 3 o
ter der Telefonnummer
089 230211-492. [=];
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Versicherungsvermittlung
und Gruppenversicherung

Wichtige Praxisversicherungen

m Sonderkonditionen fir bayerische Praxen

m Kostenfreie Versicherungsanalyse

m Spezialkonzepte flr Zahnarztinnen und Zahnarzte
m Attraktive und kosteneffiziente Berufshaftpflicht

www.zahnarzt-versichern.de

Ein Unternehmen der Consult



