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Abb. 1: Die Table Clinic-Referenten am
Samstag: hintere Reihe von links: André
Wiersig, Oxana Breus, Niels Hedtke,
Daniel Seebald, Christian von Bukowski,
Mathis Lehmann, Benjamin Wilde, Jo-
hanna Brintjen und Florian Birkholz.
Vordere Reihe von links: Jérg Helm-
reich, Michael Stock, Raphael Rem-
mert und Jan Berger. — Abb. 2: Insge-
samt 250 Teilnehmer folgten der Ein-
ladung zum 11. CAD/CAM-Event im
Campus Kronberg. — Abb. 3: Prof. Dr.
Volker Busch forderte das Publikum
auf, das Lachen nie zu verlieren, und
zeigte, was unser Leben leicht macht,
wenn es gerade schwer ist.

Sofern nicht anders angegeben,
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gehts weiter.

Partnerschaft als Erfolgsfaktor im
digitalen Wandel

250 Teilnehmer, zwei intensive Veranstaltungstage und eine Botschaft, die gleich zum Auftakt des 11. CAD/CAM-Events von
Schutz Dental unmissverstandlich im Raum stand: Zukunft entsteht nicht im Alleingang, sondern im Schulterschluss.
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m 18. und 19. September 2026
wurde der Campus Kronberg unter
dem Motto ,lhr. Wir. Gemeinsam.
zu einem Ort fir Wissen, Inspiration,
Networking, den Austausch mit Industriepart-
nern und den Blick weit Uber den zahntechni-
schen Tellerrand hinaus. Michael Stock, Ver-
triebsleiter von Schitz Dental und Initiator des
Events, er6ffnete die Veranstaltung.
Den Vortragsauftakt gestaltete der Gehirnfor-
scher und Psychotherapeut Prof. Dr. Volker
Busch. Unter dem Titel ,Verlieren Sie Ihr Lachen
nicht” zeigte er, warum gerade in einer ,verrtck-
ten“ Welt Zuversicht, Humor und Leichtigkeit zu
unseren wichtigsten Ressourcen gehdren. Im
Anschluss ruttelte ZTM Jorg Helmreich vom
dental-art team Erlangen ganz bewusst an ge-
wohnten Laborkonzepten. Er machte deutlich,
welche spannenden Geschaftsfelder jenseits
klassischer Spezialisierungen warten. Dazu zah-
len Performance- und Regenerationsschienen
flr Sportler ebenso wie ganzheitliche Versor-
gungskonzepte mit besonderem Fokus auf
Materialauswahl und Biokompatibilitat. Seine
Mitgliedschaften in DGFDT,
DGI, DGSZM und DGUZ
sind dabei Teil seines inter-
disziplinaren Konzeptes:
den zahntechnischen
Rucksack immer wieder
neu packen und gemeinsam
mit Zahnarzten, Orthopéa-
den, Osteopathen und
Physiotherapeuten neue
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Wohin die digitale Reise
geht, zeigte eindrucks-
voll Michael Kohnen, Glo-
bal Head of Application Sup-
port + Education bei exocad: Kl

Ubernimmt zunehmend Routineaufga-

ben und steigert die Effizienz, doch Zahntech-
niker bleiben die ,dentalen Architekten®, die
planen, gestalten und die Kontrolle behalten.
Neue Mdglichkeiten rund um Smile Creator,
TruSmile Video, KlI-Design, dentalshare, Web-
view, exocad hub und exocad on demand er-
weitern die digitalen Workflows. Das Labor
wird damit mehr denn je zur digitalen Schalt-
zentrale fur Planung, Kommunikation und
Kollaboration mit der Zahnarztpraxis.

Prof. Dr. Dr. Walter Liickerath von der Universi-
tat Bonn nahm die Teilnehmer im Anschluss
mit in die Prothetik 3.0, in der nicht der Intra-
oralscan allein, sondern die intelligente Fusion
diagnostischer Daten, Kl und zahntechnischer
Kompetenz Uber die Qualitat zuklnftiger Ver-
sorgungen entscheidet. Mit seinem digitalen
LEnvelope Concept” stellte er die konsequente
Rdckwartsplanung vom fi-
nalen Ergebnis in den Mit-
telpunkt. Asthetik, Funktion,
Praparation und Abutment
bis hin zu Implantatpositi-
on und Augmentation wer-
den dabei vorausschauend
geplant, um Risiken zu mi-
nimieren und Versorgun-
gen langfristig planbarer

Wege gehen. Denn die Mog-
lichkeiten der Zahntechnik
sind l&ngst noch nicht aus-
geschopft.
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zu machen. Seine Bot-
schaft: Digitalisierung be-
deutet nicht, moglichst
viele Daten zu sammeln,

sondern mit ihnen die richtigen Entscheidun-
gen fur eine sichere, individuelle und zukunfts-
fahige Prothetik zu treffen.
Zum grof3en Finale brachte Mentalma-
gier Nicolai Friedrich den Campus
Kronberg zum Staunen - interak-
tiv, verbliffend und mit schein-
bar Unmaoglichem. Mit Nicolai
Friedrich ging es anschlieBend
in die Event-Area des Campus
Kronberg — und aus Staunen
wurde Feiern.
Am Samstag machten sieben
Table Clinics die ganze Bandbreite
der digitalen Zahntechnik und Zahn-
medizin erlebbar. Extremschwimmer
André Wiersig zeigte unter dem Motto ,Was
Du willst, erreichst Dul, was Mindset, Planung und
ein starkes Team moglich machen. ZTM & ICTP
Christian von Bukowski und Zahntechniker sowie
exocad Application Specialist Raphael Remmert
nahmen die Angst vor Kl in exocad und machten
deutlich, dass am Ende immer der Anwender Uber
das Ergebnis entscheidet. ZMV Oxana Breus
und ZTM Jérg Helmreich zeigten, warum richtiges
Abrechnen in Praxis und Labor zum echten Team-
multiplikator werden kann. ZTM Niels Hedtke
brachte mit Partial CAD, digitalem Modellguss
und Digital Denture fur jeden Topf den passenden
digitalen Deckel ins Spiel. ZT Mathis Lehmann
(Franken Dental) flihrte vor, warum Fraser eben
nicht gleich Fréaser ist. Dabei zeigte er, wie sich mit
dem richtigen Handling Standzeiten verlangern
und das Maximum aus den Werkzeugen heraus-
holen lasst. Johanna Brlntjen (Schitz Dental),
ZTM Florian Birkholz und ZTM Benjamin Wilde
(Align Technology) demonstrierten mit der zebris-
Registrierung und dem iTero Lumina am Patien-
tenfall, wie digitale Funktion zum sicheren Work-
flow wird. ZTM Daniel Seebald und ZTM Jan
Berger holten mit der digitalen Anprobe den
Patienten als STL direkt ins Labor — kompakt,
praxisnah und mit jeder Menge Tipps, die am
Montag direkt umgesetzt werden konnten.
Zum Abschluss richtete Michael Stock den
Blick bereits nach vorn: Am 17. und 18. Septem-
ber 2027 geht das CAD/CAM-Event im Cam-
pus Kronberg weiter.
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