STATEMENT

Tradition, Event, sinnvollinvestierte Lebenszeit

Dr. Martin Rickert, Vorsitzender des Verbandes der Deutschen Dental-Industrie (VDDI)
Foto: Koelnmesse

Die Nase vorn —

auf der Internationalen Dental-Schau kdnnen Sie

nur gewinnen!

Die Internationale Dental-Schau (IDS) spiegelt schon seit1923 die aktuellen Trends in unserer Branche wider und
Generationenvon Zahnarztenund Zahntechnikern haben sie besucht. Ich kann IThnen nurempfehlen: Génnen Sie
sich selbst und Ihrem Team dieses Erlebnis von geballter Intensitat. Es handelt sich hier aber nicht nur um eine
ehrwiirdige Tradition oder nur um ein modernes Event, sondern um eine vor mehr als achtzig Jahren wie heute
okonomisch sinnvolle Investition lhrer wertvollen Zeit.

Wie lange arbeiten Sie an einer Behandlungseinheit? Zehn, zwanzig Jahre? Auf der IDS haben Sie von mehrals
zwanzig namhaften Anbietern auf iiberschaubarem Raum eine Vielzahl von Varianten zur Auswahl. Sind Sie
Linkshénder? Behandeln Sie viele Senioren oder Kinder? Machten Sie in zwanzig Jahren dank einer ergonomi-
schen Arbeitshaltung kdrperlich topfit sein wie heute? Zielgenauer kdnnen Sie Ihre Praxisausstattung gar nicht
finden, als wenn Sie zwischen den Alternativen in K6ln genau die richtige aussuchen. Die ausstellenden Indus-
trieunternehmen sind jetzt schon gespannt, welches ihrer aktuellen Produkte Ihrem kritischen Blick geniigt!
Das war aber nur ein klassisches Beispiel zum Warmwerden. Vielleicht mdchten Sie selbst bestimmen, wie lhre
Praxis in zwei bis fiinf Jahren aussehen kénnte. Und mit dem Anteil der Digitalisierung steigt auch das Tempo der
Verdnderung in der Zahnheilkunde. Ein regelméfiiges Update lhres Informationsstandes auf dem ,,State of the
Art*versteht sich von selbst. Ob es sich um Oralscanner handelt,um CAD/CAM-Equipment fiir Praxis und Labor—
aufderDSfinden Sie alles auf einen Blick.

Esistdiese einzigartige Informationsdichte, welche Sie Ihre Entscheidungen sicherer treffen ldsst. Und das zahlt
sich meistschon in ein bis drei Jahren in der Betriebskostenrechnungaus.

Einen Schritt weiter geht, wer seinen Blick auch auf die aktive Seite der Bilanz richtet. Denn mit der Digitalisie-
rungin Diagnostik und Prothetik sowie mittelfristig mit der Biologisierung der Zahnheilkunde werden ganz neue
Geschaftsmodelle attraktiv. Die IDS bringt Sie als Praxisinhaber mitZahntechnikern, Industriestrategen und Ent-
wicklern sowie Handelspartnernzusammen. Eigenfertigungund Outsourcing, neue fachliche Schwerpunkte und
Praxis-Shop, die Bildunginnovativer Netzwerke—alldies wird in KdLn intensiv wie nirgends sonstdiskutiert. Wer
vom 22. bis zum 26. Marz 2011 hierherkommt, wird zum Zeitpunkt der IDS 2013 die Nase vorn haben!

In Diesem Sinne: Herzlich willkommen in Kdln!
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lhr
Dr. Martin Rickert
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Besuchen Sie uns
auf unserem Stand!

Halle 14.1
Stand B50/C 51
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Professionelle Aufbereitung -
so einfach wie noch nie!

m Weniger Arbeitsschritte b konische Greater-Taper-Aufbereitung
mit nur einem Instrument

B Sichere Anwendung b selbst stark gekrimmte und enge Kanéle
kénnen einfach aufbereitet werden

B Bequeme Einmalverwendung b kein Reinigen, kein Sterilisieren

Weitere Informationen zu unserem RECIPROC® System unter

p» www.RECIPROC.com

VDW GmbH

Bayerwaldstr. 15 ¢ 81737 Minchen

Tel. +49 89 62734-0 * Fax +49 89 62734-304
www.vdw-dental.com e info@vdw-dental.com

infach Erfolgreich®



