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Nationale Vertriebstagung von Henry Schein 

Dentalindustrie und

Fachhandel im 

intensiven Austausch
Bei der ersten Nationalen Vertriebstagung von Henry Schein Dental Depot trafen sich Mitarbeiter des Fach-
händlers und der Dentalindustrie im Februar in Frankfurt am Main.

Johanna Löhr/Hamburg

n Henry Schein Dental Depot, führen-
der Fachhändler für Zahnarztpraxen und 
-labore, hat mit seiner ersten Nationalen
Vertriebstagung ein neues Format im
deutschen Dentalmarkt etabliert. 

Hunderte Fachberater, Spezialisten und
Servicetechniker sowie nationale und
internationale Führungskräfte des Unter-
nehmens kamen vom 1. bis 3. Februar 2011

in Frankfurt am Main zusammen, um ge-
meinsam zu lernen und sich mit Mitarbei-
tern bedeutender Produzenten und
Dienstleister aus der Dentalindustrie aus-
zutauschen. Insgesamt 25 der strategi-
schen Hauptlieferanten von Henry Schein
nahmen als Partner teil und informierten
über aktuelle Produkte und Dienstleistun-
gen. 

Unter dem Motto „Team Deutschland
2011“ bot die Tagung eine rege genutzte
Plattform zur Vernetzung von Henry
Schein Mitarbeitern aus unterschied-
lichen Regionen und Fachbereichen. Mit
einer großen Spendenaktion und Tombola
zugunsten der Elisabeth-Straßenambu-
lanz wurde aber auch über den Tellerrand
des eigenen Unternehmens geschaut und
mehr als 5.000 EUR für die zahnmedizini-
sche Versorgung wohnungsloser Men-
schen in Frankfurt gesammelt.

Stanley M. Bergman, CEO und Chairman
von Henry Schein, eröffnete die deutsche
Debütveranstaltung in einer dynami-
schen Ansprache. Zentrales Element der
dreitägigen Tagung waren Intensivschu-
lungen, in denen führende Hersteller aus
der Dentalindustrie die Mitarbeiter von
Henry Schein gezielt über ihre neuesten
Produkte und Dienstleistungen informier-
ten – und das noch vor der IDS in Köln. Wei-
tere Höhepunkte waren thematische Tref-
fen der Spezialisten und Fachberater von
Henry Schein, bei denen besonders wich-
tige Themen noch eindrucksvoller vertieft

wurden. Auch neue Herausforderungen
und Chancen, wie der demografische
Wandel, Fortschritte in der digitalen Zahn-
medizin sowie Strategien zur Steigerung
der Wirtschaftlichkeit und der Kosteneffi-
zienz bei den Kunden wurden thematisiert
– alles mit dem Ziel, die Kunden aus Praxis
und Labor auf dem Weg zum Erfolg noch
besser unterstützen zu können.

„Dieses neue Konzept einer jährlichen
Vertriebstagung ist eine wunderbare Ge-
legenheit für unsere Mitarbeiter, von un-
seren Zulieferpartnern aus der Dentalin-
dustrie zu lernen“, fasst Bernd-Thomas
Hohmann, Geschäftsführer Henry Schein
Dental Deutschland, die Idee der Veran-
staltung zusammen. „Die unterschied-
lichen Perspektiven und Erfahrungen der
fast 650 Teilnehmer stellen einen beson-
deren Mehrwert für diese Veranstaltung
dar – ein Mehrwert, der sich vor allem in
unserer Arbeit für unsere Kunden nieder-
schlagen wird.“ 7
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5Abb. 1: Stanley M. Bergman, CEO und Chair-
man von Henry Schein, hält die Eröffnungsrede
der Nationalen Vertriebstagung. 5Abb. 2: Zum
ersten Mal trafen sich alle Fachberater und Spe-
zialisten von Henry Schein Dental Depot auf ei-
ner gemeinsamen Tagung
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