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DVT - Multi FOV [8.5x8.5 - 5x5], OPG 2-in-1
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FOV 8.5 x 8.5cm deckt die liberwiegenden Indikationen
der allgemeinen Zahnheilkunde ab.

Einzigartig

>> Multi FOV

>> Hochauflosend

>> Aufriistbar auf FOV 12 x 8.5

>> 100-fach bewshrte Qualitit @

aufriistbar
| auf 12x8.5!

: Multi FOV: 3 Aufnahmevolumen [8.5x8.5, 8.5x5, 5x5¢m]
Das Spltzen DVT/OPG fur optimale Strahlenhygiene, hochauflosend.

fur die innovative Praxis. Aufriistbar auf FOV 12 x 8.5 cm. Dann wir mit Sicherheit
der gesamte Kiefer gescannt.

fir jede Disziplin und Anforderung das richtige 3D Rontgen Gerat...

PaX-Flex3D PaX-Uni3D PaX-Reve3D PaX-Zenith3D
DVT - Multi FOV [8x5 u. 5x5], 3D [8x5], OPG, DVT - Free FOV [15x15-5x5], DVT - Free FOV [24x19-5x5],
OPG, Scan-CEPH - modular CEPH one-shot - modular OPG 2-in-1, CEPH one-shot OPG 2-in-1
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>> EDITORIAL

Wolfgang van Hall

Liebe Leserinnen und Leser,

nach wirtschaftlich angespannten Zeiten gab es 2010 eine deutliche Phase der Erholung mit starkem Wachstum.
Das Jahr2011 bietet wieder Raum fiir Optimismus. Eine gute Nachrichtauch fiir die Dentalbranche: Wachstumiist
wieder moglich, aufgeschobene Investitionen konnen nachgeholt werden. Es ist an der Zeit, positiv nach vorne
zublicken.Gerade die kommende Internationale Dental-Schau (IDS), die vom 22. bis 26. M&rz 2011 zum bereits
34. Mal stattfindet, spiegelt diese Entwicklung wider.

Auf einer grofieren Ausstellungsflache als je zuvor werden diesmal rund 1.900 Aussteller aus anndhernd
60 Nationen den Besuchern die gesamte Bandbreite der Zahnmedizin und Zahntechnik prasentieren. Der Fokus
liegt dabei in diesem Jahr besonders auf den digitalen Entwicklungen in der Zahnheilkunde, wie die digitale
Diagnostik, der digitale Workflow oder die CAD/CAM-Systeme, um nur einige hier zu nennen. Nach den Ein-
driickenaufderIDS2011bietendie Infotage Dentalfachhandel Deutschlandim Herbsteine gute Gelegenheit, sich
ausfiihrlichvon Ihrem Dentaldepot iber Produktneuheiten informieren zu lassen und wichtige Entscheidungen
mittels fachkundiger Unterstiitzung zu treffen. Hier konnen die Besucher sowohl die verbesserten und innovati-
ven Produkte der IDS als auch die Dienstleistungen der Anbieter in Augenschein nehmen. Beratend zur Seite
stehen den Zahnarzten und Zahntechnikern dabei kompetente Depotmitarbeiter, die ihre Erfahrungen mit den
Neuheiten an die Besucher weitergeben.

Ebenso wie die IDS 2011 steht auch die vor Ihnen liegende DENTALZEITUNG ganz im Zeichen der digitalen
Zukunft. Mitden Schwerpunktthemen ,Réntgen/3-D-Diagnostik“und ,Das digitale Labor*werden die neuesten
Entwicklungen in diesen Bereichen vorgestellt. Eine IDS-Vorschau in diesem Heft ergénzt die perfekte Einstim-
mung auf den unumstrittenen Hohepunkt des Jahres 2011.

Inihrer Funktion als Fachhandelsorgan des Bundesverbandes Dentalhandel eV. soll Ihnen diese Ausgabe
fiirdie IDS, aber natiirlich auch dariiber hinaus, mitfachlichen Informationen zur Seite stehen. Im Namen der
kooperativen Mitglieder des BVD mochte ich Sie recht herzlich nach Koln einladen, um vom 22. bis 26. Marz 2011
die Leitmesse der Dentalbranche zu besuchen.

Ichwiinsche Ihnen viel Freude bei der Lektiire dieser Ausgabe und eine erfolgreiche IDS 2011,

Ihr Wolfgang van Hall
Geschaftsfiihrer der SHOFU Dental GmbH
Kooperatives Mitglied des Bundesverbandes DentalhandeleV. BVD
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E 4. PRAPARATIONS-OLYMPIADE IN WITTEN

Zahnmedizinstudenten aus ganz
Deutschland trafen sich Anfang Dezem-
ber 2010 in Witten, um sich (iber ihr Stu-
dium auszutauschen, und in diesem
Rahmenwurde auchdie 4.Praparations-
Olympiade ausgetragen. Die Privat-Uni-
versitat Witten/Herdecke war Ausrichter
der Bundes-Fachschafts-Tagung Zahn-
medizin und die Studenten haben sich
und ihre Universitat mit Stolz und viel En-
gagement prasentiert.

Der fachliche und organisatorische
Austausch unter den Studierenden stand
im Mittelpunkt, schlieBlich wollten die
Studierenden die Lehrmeinung anderer
Universitdten in allen Fachbereichen ken-
nenlernen und diese mit ihrer eigenen ver-
gleichen. ,Ich glaube, wir haben den SpalB
am Studium in Witten vermitteln konnen®,
restimiert Paul Schuh, Student und einer
der Organisatoren der Tagung. ,,In 15 prak-

tischen Kursen vermittelten Dozenten der
Universitat Witten/Herdecke und weitere
hochkaratige Referenten ihr Wissen und
praktische Fertigkeiten auf dem aktuellen
Stand der Wissenschaft.”

Nach den Meetings und Besprechun-
gen packte die Studentenaberzum Schluss

noch mal der zahnmedizinische
Ehrgeizund manwollte die eigene
Uni bei der mittlerweile vierten
Prap-Olympiade erfolgreich ver-
treten. Dabei musste ein Inlay am
Phantommodell préapariert wer-
den. Die Universitat Witten/Her-
decke verfligt fiir die Ausbildung
tiber moderne Behandlungsein-
heiten aus dem Hause ULTRA-
DENT, an denen auch die Prap-
Olympiade ausgetragen wurde.
Die Leistungen wurden anschlie-
Bend anhand Klarer Richtlinien
verglichen und ausgewertet.

Dabei sicherte sich ein Student aus
Wiirzburg den ersten Platz, zweiter Sieger
war die Universitat Witten, die den Studen-
tenausdem 5.Semester, Tobias Jung (siehe
Bild), an die Behandlungseinheit geschickt
hat, GieBen belegte den dritten Rang.

E DURR DENTAL SPENDET 20.000 EURO AN HILFSORGANISATION MERCY SHIPS

In vielen Entwicklungs-
landern ist ein Zahnarztter-
min fiir die Patienten eine
Kostenfrage — wenn denn
eine Praxis liberhaupt in er-
reichbarerNahe liegt. InWest-
afrika beispielsweise kom-
men auf einen Zahnarzt
100.000 Patienten. Unent-
geltliche Hilfe fiir Menschen
in diesen unterversorgten
Regionen bietet die inter-
nationale Hilfsorganisation
Mercy Ships auf ihren fiir alle
zahnérztlichen Behandlun-
gen ausgeriisteten Schiffen.
Diirr Dental unterstiitzt diese
Arbeit aktuell mit einer

Spende in Hohe von 20.000
Euro.

Als fiihrender Hersteller
zahnmedizinischer Systeme
hat Diirr Dental schon mehr-
fach technische Ausriistung
an Mercy Ships gespendet.
Von September bis Dezem-
ber 2010 war bei jeder verkauften Druck-
luft- oder Absauganlage eine Zahnbehand-
lung bei Mercy Ships dabei.Im Rahmen die-

V.Ln.r.: Axel Schramm (Vorstand Vertrieb & Marketing Diirr Dental AG) und Udo
Kronester (Geschéftsfiihrer Mercy Ships Deutschland e.V.) bei der Scheckiibergabe.

ser Aktion kamen so 20.000 Euro zusam-
men. Der Scheck wurde nun Mitte Januar
an Geschaftsfiihrer Udo Kronester von

{DURR Me

2 2l ARG DENTAL Shfps_

Mercy Ships Deutschland (iber-
reicht. ,,Diirr Dental mochte mit der
Spende seiner sozialen Verantwor-
tung als gesundes Unternehmen ge-
recht werden*, sagte Vertriebs- und
Marketing-Vorstand Axel Schramm.

SeitliberdreiBig Jahrenkreuzen
die mit mehreren OP-Sélen ausge-
statteten Schiffe von Mercy Ships
zwischen den drmsten Hafenstéd-
ten der Welt. Wo Not am Mann ist —
bislang in siebzig Landern — gehen
sie vor Anker und stehen mit 450
Personen Besatzung bereit zu hel-
fen. Ublicherweise werden dann
tiber einen Zeitraum von rund zehn
Monaten bis zu achtzig Patienten
taglich behandelt. Neben der un-
mittelbaren medizinischen Versor-
gung leisten die Teams in der Umge-
bung der Héfen auch Aufbauhilfe
und vermitteln Know-how. Mit Diirr
Dental kann Mercy Ships auch
weiterhin rechnen. Die internatio-
nalen ehrenamtlichen Zahnérzte-
teams konnen bei ihrem Engage-
ment auf die uneingeschrankte Sympathie
und tatkréaftige Unterstiitzung des Unter-
nehmens zéhlen.

rcy
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wiederherstellen kann!

Asthetik, die begeistert. Mit Filtek™ Z500.

Fiir den Praxisalltag, aber nicht alltdglich: Damit Restaurationen so einfach und
asthetisch wie maglich sind, wurde die bewéahrte Z-Linie (Z100™ MP, Filtek™
Z250) mit Nanotechnologie weiterentwickelt. Das Ergebnis: Filtek Z500 mit
reduzierter Klebrigkeit fiir optimales Handling. Mit 8 Universalfarben und
1 Opak-Farbe zu einem attraktiven Preis.
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>> AKTUELLES

E FUSION VON SCICAN, MICRO-MEGA UND SYCOTEC ZUR SANAVIS GROUP

SciCan, ein in Toronto anséssiger Her-
steller von Produkten und Losungen zur
Infektionskontrolle mit Niederlassungen in
Canonsburg/USA, Leutkirch/Deutschland
und Zug/Schweiz, hat sich im Februar 2010
mit dem Hersteller von zahnarztlichen
und industriellen Produkten SycoTec und
dem franzésischen Endodontie-Spezialis-
ten Micro-Mega (Besangon) zusammenge-
schlossen. Die dadurch entstandene Sanavis
Group ist damit einer der zehn groBten Liefe-
ranten dentaler Ausstattungen in der Dental-
branche.

Die neue Gruppe wird von Dr. Martin
Rickertals geschaftsfiinrendem Gesellschaf-
ter geleitet, der auf ein Flihrungsmodell setzt,
das den einzelnen Unternehmen unter dem
rein administrativen und strategischen Dach
der Gruppe die weitgehende Selbststandig-
keit erhalt. Das Hauptprinzip hinter dieser

@,
-

Sanavis Group

neuen Struktur ist, Entscheidungen dort zu
treffen, wo sie nétig sind. Das soll auf alle drei
Firmen der Gruppe angewandt werden und
auch nach der Fusion sollen deren Marken in
der bisherigen Form erhalten bleiben.

Die Vertriebsnetze aller drei Unterneh-
men bieten kiinftig die Produkte der gesam-
ten Gruppe an. Weitere Moglichkeiten fiir
SycoTec und Micro-Mega bieten sich, durch
SciCan’s Marktprasenz,in Nordamerika. Und
SciCanselbstwird sichdurchdie Starkenvon
SycoTec und Micro-Mega in Europa noch

besser etablieren kénnen. Gemeinsam wird
es nun auch maglich sein, die Prasenz der
Gruppe in Asien zu stérken.

SycoTec, Micro-Mega und SciCan wei-
sen einvollstandiges Spektrum an Losungen
auf und bieten Zahnérzten und Arzten somit
alles ,aus einer Hand“, von Instrumenten
iiber den Antrieb bis hin zu einem gesamten
Wiederaufbereitungssystem.

Im administrativen Bereich, bei Messen,
beiderIT undbeiForschung und Entwicklung
lassen sich Synergien realisieren. Ein Ar-
beitsplatzabbau aufgrund der neuen Struk-
tur ist aber nicht geplant. ,Wir wollen mehr
Geschaft machen — nicht weniger*, sagt Dr.
Martin Rickert.

Durch den Zusammenschluss entsteht
eine Gruppe mit ca. 800 Mitarbeitern, die zu
den zehn groBten Dentalanbietern fiir Aus-
ristungsprodukte weltweit gehort.

E SIRONA LIEFERT 30.000. BEHANDLUNGSEINHEIT C8+ AUS

Sirona, Technologiefiihrer
der Dentalindustrie, hat im
Bensheimer Werk Anfang des
Jahres die dreiBigtausendste
Behandlungseinheit der Marke
(C8 gefertigt. Die Einheit ging an
eine von insgesamt elf ARRAIL-
Kliniken im aktuell stark wach-
senden Markt China. ARRAIL mit
Kliniken in Peking, Shanghai
und Shenzhen hat iiber 90 C8+-
Behandlungsplatze bestellt.Das
Erfolgsmodell fiir das Economy-
Segment ist seit 1998 auf dem
Markt und wird an Kundenin der
ganzen Welt verkauft.

Nach einem grundlegenden
Facelift im Jahre 2003 bekam
die Behandlungseinheit mit ei-
nem PlusanFunktionenauchei-
nen neuen Namen und wurde zu
C8+.Dergiinstige Preis, die ein-
fache Installation und das Quali-
tatssiegel ,made in Germany“
machen das Modell zu einemEr-
folgsprodukt. Auch in zahlreichen Univer-
sitaten weltweit bewéahren sich Tausende
C8 und C8+ im harten Ausbildungsalltag
der Studenten, z.B. in Chile, Saudi-Arabien,

. Die 30.000. C8+-Behandlungseinheit wurde an die ARRAIL-Klinik in China verkauft.

Konzipiert war das Produkt fiir die Ende
der 1990er-Jahre aufstrebenden Mérkte
Asiens und Lateinamerikas, hat sich aber
seither auch sehr gut in Europa und im Na-

Namensgebung folgte zwar
der alphanumerischen Logik
aus dem Hause Siemens. Die
Zahl Acht jedoch wurde be-
wusst fiir den asiatischen
Markt gewahlt, dasie dortals
Gllickszahl gilt.

ImZuge des Facelift2003
wurden Einbau und Aus-
tausch der Instrumenten-
schlduche durch geratesei-
tige Schnellkupplungen ver-
einfacht, der Scaler mit Licht
ausgestattet. Mit der ,, TURN-
Version“ kann die Behand-
lungseinheit seither in zwei
Varianten fiir Rechts- oder
Linkshanderangeboten wer-
den. Auch eine Schwingbii-
gel-undeine CartVersionvon
C8+ sind erhaéltlich. Das fle-
Xxible und modulare Konzept
erlaubt bis heute, neue Ent-
wicklungen in C8+ zu inte-
grieren wie zum Beispiel der
kollektorlose Motor BL ISO oder Instru-
mente mit LED-Licht. Kunden weltweit sind
von der zuverldssigen Technik, dem zeitlo-
sen, attraktiven Design und der hohen Qua-

Agypten und Russland. hen Osten sowie Nordafrika verkauft. Die  litit der C8+ liberzeugt.
KENNZIFFER 0091




Ti-Max

Premium-Winkelstlicke der NSK Ti-MaxX-Serie — fortschrittlichste
Technologie im eleganten, ergonomischen Design

- Titankorper — fUr unerreichte Leichtigkeit und Haltbarkeit

- kratzfeste DURACOAT Beschichtung — perfekter Grip und anspre-
chende Optik Uber die gesamte Lebensdauer

- Clean-Head-System - zur bestmdglichen Vermeidung aerosol-

eXtreme Premium Series bedingter Kontamination

Halle 11.1

Stand D030/
E039/
E030

X65L
1:1 Ubertragung

X57L
16:1 Untersetzung

NSK Ti-Max X Instrumente — in Verbindung
mit dem NSK Ti-Max M40 LED Mikromotor
jetzt mit LED-Licht:

- klarere Sicht dank natUrlicher Tages-
lichtqualitat.

- Kosteneinsparungen aufgrund der um
ein Vielfaches hoheren Lebensdauer von
LEDs im Vergleich zu Halogenbirnchen

- mehr Sicherheit aufgrund geringerer
Warmeentwicklung und Augen schonen-
dem Licht.

Passende Motorschlauche fiir alle
gangigen Geratetypen erhéltlich!

- Keramik-Kugellager bzw. X-Getriebe - perfekte Laufruhe und
Haltbarkeit

- Ultra-Push-Selbstspannfutter — sicherer Halt des Bohrers und
komfortable Bedienung des Spannmechanismu

X25L
1:1 Ubertragung

X15L ) CL R
4:1 Untersetzung 1:5 Ubersetzung

X12L

10:1 Untersetzung

X10L
16:1 Untersetzung

LED

M40 LED
Elektrischer Mikromotor

X75L
128:1 Untersetzung

X55L
4:1 Untersetzung

ﬂ Thermodesinfizierbar Autoklavierbar
| $55°| bis max. 135 °C

—
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NSK E G bH Elly-Beinhorn-Str. 8, 65760 Eschborn, Germany
urope m TEL : +49 (0) 61 96/77 606-0 FAX: +49 (0) 61 96/77 606-29 Powerful Partners



E 120 JAHRE W&H - UBERRASCHEND JUNG

W&H wurde in verschiede-
nenBereichen,vonder Mitarbei-
terausbildung bis hin zum sozia-
len Engagement, mehrfach aus-
gezeichnet. Zum 120-jahrigen
Jubildum baut W&H sein sozia-
les Engagement weiter aus.

Das Jubildum

Die IDS als krénender Ab-
schluss eines ereignisreichen
Jahres: Das 120-jahrige Jubi-
laumsjahr von W&H stand, ge-
maB dem W&H Slogan, ganz un-
ter dem Motto ,People have
Priority“. Denn im offiziellen Ju-
bilaumsjahr, vom 6. April 2010 bis 31. Méarz
2011, engagiert sich W&H vor allem im so-
zialen Bereich und unterstiitzt das weltweit
tatige, konfessionell und politisch unab-
hangige Sozialwerk fiir sozial benachtei-
ligte und verwaiste Kinder: SOS-Kinderdorf.

S0S-Kinderdorf

Neben vielen kleinen landerspezifi-
schen Aktivitaten wird von W&H insbeson-
dere das von SOS initiierte Familienstar-

Zum Auftakt des Jubildumsjahres begriiBte W&H im vergangenen Jahr eine Kinder-
gruppe vom S0S-Kinderdorf Seekirchen im W&H Dentalwerk Biirmoos.

kungsprogramm in Kakiri, Uganda, unter-
stiitzt. Dank dieser Unterstiitzung gilt die
Finanzierung des gesamten SOS-Program-
mes fiir etwas mehr als zwei Jahre als ge-
sichert. Das Familienstiarkungsprogramm
in Kakiri wurde 2006 von SOS-Kinderdorf
ins Leben gerufen, um Kindern und ihren
Familien Unterstiitzung zu bieten, die auf-
grundvonArmutund Krankheit auf Hilfe an-
gewiesen sind. Ziel ist es, deren gesund-
heitliche und soziale Situation zu verbes-

sern.Derzeitnehmen rund 480
Kinder aus 130 Familien am
Programm teil. Zu den Aktivita-
ten gehdren: Medizinische
Unterstiitzung fiir Familien,
Sicherung der Grundnahrung
flr Familien, BildungsmaB-
nahmen fiir Kinder im Schulal-
ter.

Die Zukunft im Blick

Voller Elan und kein biss-
chen miide geht es auch fiir
W&H wieder wesiter. Innovative
Produkte und hichste Qualitat
— daran arbeiten taglich etwa
100 Mitarbeiter im Bereich Forschung und
Entwicklung. Jiingste Beispiele fiir erfolg-
reiche Produktinnovationen: LED+ jetzt
verfiigbar in den Produkten Synea, Alegra
sowie den chirurgischen Instrumenten.

W&H auf der IDS 2011

Verpassen Sie nicht die Gelegenheit
und besuchen Sie uns auf der IDS 2011 in
Koln.

W&H Stand:Halle 10.1,Stand C010,D011

E ERSTER NWD STUDIENGANG ,,DENTAL BETRIEBSWIRT* ABSOLVIERT

Der Stolz stand den Ab-
solventen bei der Verleihung
ihrer Abschluss-Urkunden im
Rahmen der NWD Jahresta-
gung vor rund 220 Kollegin-
nen und Kollegen im miins-
terlandischen Billerbeck ins
Gesichtgeschrieben: Derers-
te Jahrgang mit 28 freiwilli-
gen Teilnehmern konnte das
Zertifikat ,,Dental-Betriebs-
wirt WB SRH Hochschule
Hamm“ aus den Hénden
von Kanzlerin Dr. Jutta Lom-
matzsch von der SRH Hoch-
schule Hamm in Empfang nehmen. Mit die-
sem zertifizierten Studiengang ,,Dental Be-
triebswirt“ hat die NWD Gruppe gemeinsam
mit der SRH Hamm erstmals eine qualifizie-
rende Zusatzausbildung fiir den Dentalhan-
del auf den Weg gebracht, der eine beson-
dere Qualitat verspricht. Anfang 2009 star-
tete fiir die 28 Teilnehmer aus der NWD

Gruppe das Projekt mit insgesamt acht Wo-
chenendbldcken.

Der Erfolg dieser Idee des NWD Ge-
schéftsflihrerVolker Landes, die Mitarbeiter
gezielt auf die Belange und Interessen einer
Zahnarztpraxis zu schulen, zeigt sich nicht
nur in der Fortsetzung mit einem neuen
Lehrgang ab Marz dieses Jahres. Er kommt

auch in der Tatsache zum
Ausdruck, dass andere Den-
talhandelsunternehmen auf
die Idee aufspringen und
ebenfalls ihre Mitarbeiter in
diesem NWD Programm
weiterbilden. Marketingfra-
gen, das Rechnungswesen
und Investitionen und Finan-
zierungen fiir Zahnarztpra-
xenstehenu.a.aufdemLehr-
plan zum ,Dental Betriebs-
wirt“. Und es kommt noch
eine weitere Variante hinzu:
erstmals wird auch eine —auf
sechs Wochenendpakete ausgerichtete —
Ausbildung zum ,Dental Fachwirt” angebo-
ten. ,Ich halte solche Zusatzqualifikationen
flir einen entscheidenden Faktor bei der
kompetenten Betreuung unserer Kunden,
die auch dem sich stark wandelnden Markt
Rechnung tragen®, so NWD Geschéftsfiih-
rer Volker Landes.




EMS-SWISSQUALITY.COM

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS

1+1=3

DER NEUE AIR-FLOW MASTER PIEZON -
AIR-POLISHING SUB- UND SUPRAGINGIVAL
PLUS SCALING VON DER PROPHYLAXE NO81

Air-Polishing sub- und supra-
gingival wie mit dem Air-Flow
Master, Scaling wie mit dem Piezon
Master 700 — macht drei Anwen-
dungen mit dem neuen Air-Flow
Master Piezon, der jingsten Ent-
wicklung des Erfinders der Original
Methoden.

PIEZON NO PAIN

Praktisch keine Schmerzen fiir den
Patienten und maximale Schonung
des oralen Epitheliums — grosster
Patientenkomfort ist das tiberzeu-
gende Plus der Original Methode
Piezon, neuester Stand. Zudem
punktet sie mit einzigartig glatten
Zahnoberflichen. Alles zusammen
ist das Ergebnis von linearen, par-
allel zum Zahn verlaufenden
Schwingungen der Original EMS
Swiss Instruments in harmonischer
Abstimmung mit dem neuen
Original Piezon Handstiick LED.

> Original Piezon Handstiick LED
mit EMS Swiss Instrument PS

Sprichwortliche Schweizer Prizi-
sion und intelligente i.Piezon Tech-
nologie bringt’s!

AIR-FLOW KILLS BIOFILM

Weg mit dem bosen Biofilm bis zum
Taschenboden — mit diesem Argu-
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ment punktet die Original Methode
Air-Flow Perio. Subgingivales Re-
duzieren von Bakterien wirkt Zahn-
ausfall (Parodontitis!) oder dem Ver-
lust des Implantats (Periimplantitis!)
entgegen. Gleichmissiges Verwir-
beln des Pulver-Luft-Gemischs und
des Wassers vermeidet Emphyseme
— auch beim Uberschreiten alter
Grenzen in der Prophylaxe. Die
Perio-Flow Diise kann’s!

Und wenn es um das klassische su-
pragingivale Air-Polishing geht,

> Original Handstiicke
Air-Flow und Perio-Flow

zihlt nach wie vor die unschlagbare
Effektivitit der Original Methode
Air-Flow: Erfolgreiches und dabei
schnelles, zuverlissiges sowie stress-
freies Behandeln ohne Verletzung
des Bindegewebes, keine Kratzer
am Zahn. Sanftes Applizieren bio-
kinetischer Energie macht’s!

Mit dem Air-Flow Master Piezon
geht die Rechnung auf — von der
Diagnose tiber die Initialbehandlung
bis zum Recall.
Prophylaxepro-
fis tiberzeugen
sich am besten
selbst.

Mehr Prophylaxe >
wiww.ems-swissquality.com
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IDS 2011

Die IDS 2011 In KON
ist die globale Leitmesse

der

Dentalbranche

Alle zwei Jahre stellt die Internationale Dental-Schau (IDS) in der pulsierenden Messestadt KoIn eine er-
folgreiche Prasentationsplattform fiir die internationale Dentalwelt dar. Vom 22. bis 26. Marz 2011 wird die
34.Internationale Dental-Schau wieder zukunftsweisend Weichen stellen und Impulse geben. Die Besucher
konnen sich an den Stdnden der rund 1.900 Anbieter aus 57 Ldndern iiber neueste Innovationen, Produkte,
Verfahren und Dienstleistungen der Dentalbranche informieren.

Katrin Kreuzmann/Leipzig

¥ Die Internationale Dental-Schau 6ff-
netabdem22.Marz2011fiirfiinf Tageihre
ToreinKoln.Siewirddenzuerwartenden
iiber 100.000 Fachbesuchern aus rund
140 Landern ein Forum bieten, das alter-
nativlos ist. Die IDS mdchte auch 2011
wieder Rekorde aufstellen und hinsicht-
lich Ausstellerzahl, Internationalitdt und
Ausstellungsflache beeindrucken. ,,Die
Internationale Dental-Schauisteine Ver-
anstaltung, die Zahnarzte und Zahntech-
niker sowie Mitarbeiter aus Praxis und
Labor,denzahnmedizinischenundzahn-
technischen Nachwuchs mit dem inter-
nationalen Dentalfachhandel und, nicht
zuletzt, den Dentalherstellern aus aller
Weltzusammenbringt®, erklarte Dr. Mar-
tin Rickert, Vorsitzender des Vorstandes

~ Luftaufnahme der Koelnmesse, Eingang
Nord, Messehochhaus, im Hintergrund das
Kolnpanorama.

des Verbandes der Deutschen Dental-In-
dustrie (VDDI), anlasslich der Europai-
schen Fachpressekonferenz im Dezem-
ber2010in Kdln.

Samtliche Innovationen der interna-
tionalen Dentalbranche werden wéh-
rend der Messetage in Koln gezeigt. Hier
werdendie Trendsfiirdie Zahnheilkunde
von morgen gesetzt. Die Besucher erhal-
ten umfassende und interessante Infor-
mationen aus erster Hand zu allen Diszi-
plinen der Zahnheilkunde, Diagnostik,
Digitaler Workflow, CAD/ CAM-Systeme,
externe Dienstleistungen fiir Fachkolle-
gen und Mitarbeiter aus Praxis und La-
bor, aus Industrie, Handel und Medien.
Auch umfangreiche Live-Demonstratio-
nen und Vorfilhrungen der neuesten
Technologien, Instrumente, Geratesys-
teme, Digitaltechnik, bis hin zu Live-Ope-
rationenam Patienten werden den Besu-
chern auf der IDS 2011 geboten. ,Nir-
gendwo anders werden derartig viele
Innovationen und Trends prasentiert
und nirgendwo anders ist die gesamte
Dentalbranche inklusive aller interna-
tionalen Marktfiihrerin einersolch ein-
zigartigen Angebotsbreite und -tiefe
vertreten. Anbieter erreichen in Koln
Besucher aus aller Welt. Umgekehrt
konnensich BesucheriiberdasAngebot

aus ganz Europa, Nord- und Siidame-
rika sowie aus Nah- und Fernost infor-
mieren. Damit ist die IDS weltweit die
einzige Veranstaltung fiir die interna-
tionale Dentalwelt, die in derart kon-
zentrierter Form Geschafte auf Welt-
marktniveau ermdglicht®, begriindet
Oliver P. Kuhrt, Geschéftsfiihrer der
Koelnmesse GmbH, das Besondere der
Leitmesse.

Die Kontaktpflege mit Kunden, Liefe-
ranten und Geschéftspartnernsowie die
Akquisition von Neukunden aus aller
Weltstehtim Mittelpunktder IDSundist
dort besonders effizient. ,,Die Interna-
tionale Dental-Schau, als weltweitwich-
tigste dentale Leitmesse, stellt auch in
2011wiederdieideale PlattformfiirKaVo
dar, den Anwendern die neuesten Pro-
duktinnovationen zu prasentieren. [...]
Mit unseren neuesten Innovationen in
den Bereichen Instrumente, Rontgen
und Einrichtungen eréffnen wirden An-
wendern nicht nur herausragende dia-
gnostische Maoglichkeiten, als Basis ei-
ner effizienten Therapie. Gleichzeitig
liefern wir damit integrierte Losungen
und innovative Konzepte, die nur ein
Systemanbieter wie KaVo entwickeln
kann. Unsere Standbesucher werden
auf der IDS 2011 hautnah die neueste

KENNZIFFER 0131
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Evolutionsstufe der KaVo Entwicklun-
geninden Bereichen Sehen/Diagnostik
und Behandeln erleben®, erklarte Jan
Kucher, Marketingleiter von KaVo fiir
Zentraleuropa, in einem Statement zur
IDS.

Dem Fachbesucher aus Labor und
Praxis bietet sich wahrend der Interna-
tionalen Dental-Schau vom 22. bis 26.
Marz2011eine ausgezeichnete Gelegen-
heit,sichin Gesprachen mitSpezialisten
von Ausstellerfirmen und erfahrenen
Anwendern umfassend iber alle rele-
vanten Themen der Zahnmedizin und
Zahntechnikzuinformieren.Einige The-
men stellen wirim Folgenden vor.

Digitale Technik revolutioniert
Arbeitsablaufe

Ein zentrales Thema der IDS 2011 ist
die digitale Technik, die Arbeitsabldufe
in Zahnarztpraxen und Dentallaboren
revolutioniert. Wichtige Impulse hatdie
adsthetische Zahnheilkunde inzwischen
durch elektronische Farbmesssysteme
und digitale Verfahren zur intraoralen

Spitzentechnologie fur @
zuverlassige Erkennung von Karies!

Besuchen Sie uns auf der IDS 2011!
Halle 10.1, Stand K030

www.cariescan.com

¥CARI ESCAN

2

(EXCEED EXPECTATIONS

Abformungerhalten. Vorallem die viel-
faltigen Methoden zur CAD/CAM-ge-
stiitzten Herstellung dentaler Restau-
rationen —insbesondere aus der Hoch-
leistungskeramik Zirkonoxid —und ihre
schicht- oder presskeramischen Ver-
blendungen bieten heute exzellente
Voraussetzungen fiir dsthetisch und
funktional hochwertigen Zahnersatz.

Zahnerhaltung bis ins
hohe Alter durch Endodontie

Auchdie Endodontie stehtim Fokusder
diesjahrigen 1DS. Endodontische MaR-
nahmen schaffen wichtige Vorausset-
zungen fiir die langfristige und nachhal-
tige Zahnerhaltung.,Selbst stark gescha-
digte Zahne lassen sich oft noch viele
Jahre erhalten. Im Bereich der Endodon-
tiebleibtdie Reinigungdes Wurzelkanals
nach wie vor ein Dauerbrenner. Das zu
Ende gehende Jahr bot unter anderem
neue wissenschaftliche Erkenntnisse zu
Kombinationsverfahren aus Ozon und
Diodenlaser.Aberauchdiezuvorerfolgte
Aufbereitung des Wurzelkanals durch

maschinengetriebene Feilen diirfte sich,
nach meiner Einschatzung, nach der IDS
durch verbesserte Systeme noch komfor-
tabler gestalten®, fiihrte Dr. Rickert aus.

Innovationsmotor
dentale Implantologie

Die Fallzahlen des letzten Jahres be-
statigen den Trend zur implantatprothe-
tischen Breitentherapie: Deutlich mehr
als 800.000 Implantate wurden 2009
in deutschen Zahnarztpraxen inseriert,
was einer Zunahme von nochmals fast
zehn Prozent gegeniiber dem Vorjahr
entspricht. Dr. Rickert dufierte Folgendes
zum Thema: ,Die Implantologie erweist
sich seit vielen Jahren als Boom-Seg-
ment. Im laufenden Jahr riickten durch-
messerreduzierte und kurze Implantate
in den Vordergrund, was sich unter ande-
reminderspannenden Diskussion,Minis,
Shorties & Co auf dem 40. Jubildums-
kongress der Deutschen Gesellschaft fiir
Zahnérztliche Implantologie manifes-
tierte. Speziell zum Knochenaufbau im
Zuge einer Sinushodenelevation gibt es

e und

ANZEIGE
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die Hallen und sorgt fiir kurze Wege der Messebesucher.

immer wieder Entdeckungen zu ma-
chen.”

Prophylaxe:
individuell und biologisch

Orale Prophylaxe nimmtin der moder-
nen Zahnarztpraxis einen zentralen
Platz ein und stellt eine wichtige Séule
der Pravention auch gegeniiber allge-
meinmedizinischen Problemen dar.,,Die
vornehmste Aufgabe des Arztes besteht
aber selbstverstandlich darin, Z&hne
moglichst lange intakt zu halten — Zau-
berwort: Prophylaxe. Interessanter-
weise sind die Experten [...] tendenziell
wiederzuden Klassikern zuriickgekom-
men: konsequente hausliche und pro-
fessionelle Mundpflege®, fiihrte Dr.
Rickertaus.

Legierungen
fiir die Zahnheilkunde

»In der zahnmedizinischen Prothetik
gilt es, die moglichen Leistungsspektren
derbewdhrten Legierungen zu erweitern.
Auflerdem besteht stdndiger Bedarf an
Neuentwicklungen, um weitere Indika-
tionenundtechnische Fertigungsalterna-
tiven zu erschliefen”, veranschaulichte
Dr. Rickert. Trotz der Zunahme vollkera-
mischen Zahnersatzes bilden metallke-
ramische Versorgungen auch heute noch
den Hauptanteil dentaler Prothetik. Da-
bei nehmen klassische hochgoldhaltige
Edelmetalllegierungen bei der guss-
und neuerdings auch CAD/CAM-basier-
ten frastechnischen Herstellung von
Gertisten fiir Einzelkronen und Briicken
einen wichtigen Platz ein.

»Dielmplantatprothetikeréffnetinsge-
samt ein weiteres grofRes Anwendungs-
gebiet fiir Speziallegierungen®, sagt Dr.
Markus Heibach, Geschéftsfiihrer des
VDDI.,,Das ganze Spektrum der Legierun-
gen und ihre vielfaltigen Verarbeitungs-
maoglichkeiten prasentieren sich dem
Messebesucherin Koln, sodass er fiir sein
Labor oder seine Praxis eine umfassende
Ubersicht bekommt.”

Vollkeramik auf dem Vormarsch

Die prazise Gestaltung von kerami-
schen oder metallenen Geriiststrukturen
fiir Kronen und Briicken, beziehungs-
weise Implantataufbauten, und ihre Ver-
blendungmitKeramik oder Kunststoff, hat
sich durch digitale Hightech-Verfahren
stark verandert.,,Dieses Fachgebiethatin
den letzten Jahren eine stetig wachsende
Bedeutung erlangt, fragen doch immer
mehr Patienten ihren Zahnarzt nach den
Maoglichkeiten von funktional wie asthe-
tisch perfekten Restaurationen®, erldu-
terte Dr.Rickert. Zahnarzte und Zahntech-
niker kdnnen sich wahrend des Besuchs
der IDS 2011 die neuesten digitalen Kon-
zepte der &sthetischen Zahnheilkunde
von Spezialisten der Herstellerfirmen
vorstellen lassen. Bei allem Hightech der
Dentalwelt bietet die weltweit einzigar-
tige Leitmesse auch einen umfassenden
Uberblick zu traditionellen und bestens
bewahrten Techniken.

Zielgruppenspezifisches
Rahmenprogramm

Auch das Rahmenprogramm der 1DS
2011 halt fiir alle Besucherzielgruppen

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

einegleichermafenumfangreichewiein-
formative Agenda bereit. So prasentieren
zahlreiche Referenten im Rahmen der
Speakers' Corner an allen fiinf Messeta-
gen die neuesten Trends, Innovationen,
Produkte und Methoden diverser Ausstel-
ler. Die Bundeszahnarztekammer ladt zu-
sammen mit Partnerorganisationen an
ihrem Stand zu Gesprachsrunden mit Ex-
perten und zum Kollegentreff ein. Der
VDZI ladt Zahntechniker unter anderem
zum 6. dentechnica-Forum, in dem her-
ausragende Fachreferenten aus der
Zahntechnik aktuelle Themen, Ansatze
und Entwicklungen beleuchten, und zur
feierlichen Preisverleihung des 13. Gysi-
Preis-Wettbewerbs ein. Der renommierte
Nachwuchs-Wettbewerb kiirt die besten
zahntechnischen Arbeiten der Auszubil-
denden im Zahntechniker-Handwerk, die
wahrend der gesamten Messelaufzeit
ausgestellt werden.

Informationen zum Rahmenprogramm
der Internationalen Dental-Schau bietet
auch die 1DS App fiir iPhone, Backberry
und weitere Betriebssysteme. Diese bein-
haltet gleichzeitig ein innovatives Navi-
gationssystem, das die Besucher zielsi-
cher durch die Hallen fiihrt, sowie Infor-
mationen zu den Gastronomieangeboten
aufderMesse.Die IDSAppkannkostenlos
unter www.ids-cologne.de heruntergela-
denwerden.

Die Internationale Dental-Schau findet
alle zwei Jahre in Koln statt und wird ver-
anstaltet von der GFDI — Gesellschaft zur
Férderungder Dental-Industrie mbH und
dem Wirtschaftsunternehmen des Ver-
bandes der Deutschen Dental-Industrie
eV. (VDDI) und durchgefiihrt von der
Koelnmesse GmbH, Koln. ¢4
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KaVo Behandlungseinheiten

Flir jeden Anspruch
die perfekte Einheit.
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Der neue Moto!
25% K
300 le

Hightech - mad

NEU e

Der neue KaVo INTRA LUX KL703 LED.
Die perfekte Balance aus
Leistung und Komfort.

® NEU: Komfortables, ermiidungsfreies und
prézises Arbeiten dank geringerem Gewicht
und perfekt ausbalanciertem Schwerpunkt

o NEU: Lange Lebensdauer durch kollektor-
loses Motorkonzept und LED

o NEU: Vielseitig, universell einsetzbar dank
Plug & Play der INTRAmatic-Kupplung

® NEU: SMARTdrive* fiir volle Durchzugs-
kraft bereits ab 100 U/min

NEU ——

Die neue KaVo ERGOcam 5.
Mehr Licht, mehr Scharfe -
intraorale Bilder in hochster Qualitat.

® NEU: Scharfe, farbtreue und hochauflésende
Bilder dank neuester Sensortechnologie und
einer Lichtstédrke von 40.000 Lux

*erhdiltlich fiir ESTETICA E80, E70 und E50

b

KaVo. Dental Excellence.

KaVo Dental GmbH - D-88400 Biberach/RiB - Telefon +49 7351 56-0 - Fax +49 7351 56-0 - www.kavo.com
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Interview

InNovationen sollten den
Standard verbessern

Die Neuentwicklung von Produkten, wie sie auf der IDS in KoIn vorgestellt werden, und deren Etablierung
ist eng mit der wissenschaftlichen Forschung verkniipft. Prof. Dr. Dr. Henning Schliephake, seit dem Deut-
schen Zahnéarztetag im vergangenen Jahr Prasident der Deutschen Gesellschaft fiir Zahn-, Mund- und Kie-
ferheilkunde (DGZMK), wirft im Interview mit Kristin Jahn (Redaktion DENTALZEITUNG) einen Blick auf die
Schnittstellen zwischen Wissenschaft, Produktinnovationen und den Erfordernissen der praktizierenden

Zahnérzte.

Herr Prof. Dr. Dr. Schliephake, Sie ha-
ben die Prasidentschaft der DGZMK zum
19. November letzten Jahres iibernom-
men. Welche Schwerpunkte wollen Sie
in lhrer Présidentschaft setzen?

Ein wesentlicher Schwerpunkt liegt
darauf,der DGZMKals wissenschaftliche
Dachgesellschaft der Zahnmedizin in
Deutschland eine bessere Sichtbarkeitzu
verschaffen und ihre Prasenzin der wis-
senschaftlichen Beratung aller mit der
Zahnmedizin befassten Gremien zu er-
hohen. Dies ist ein sehr breites Tatig-
keitsfeld, in dem sich einerseits aktuelle
forschungspolitische Bestrebungen wie

beispielsweise die Versorgungsfor-
schung finden und andererseits aber
auch die Herausforderungen, die die no-
vellierte Approbationsordnung an die
universitare Ausbildung in der Zahnme-
dizinstellt. Aberauchimpostgraduierten
Bereichgiltes, die Integration der Zahn-
medizin in die Medizin weiter fortzu-
fiihren.

Welche Bedeutung hat die DGZMK als
wissenschaftliche Instanz bei der Neu-
und Weiterentwicklung von Produkten
fiir die Zahnmedizin und deren spaterer
Etablierung?

~ Prof. Dr. Dr. Henning Schliephake, Préasident der DGZMK.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Einesehrverantwortungsvolle. Esgilt
nicht nur,den Sinn und Zweck von Inno-
vationen wissenschaftlich zu zeigen,
sondern auch die Relevanz fiir den Pra-
xisalltagzu be- oderwiderlegen.Grund-
satzlich sollte der wissenschaftliche
Nachweis des Nutzens Maf3stab fiir die
Neu- und Weiterentwicklung von Pro-
duktensein.Uberdie Frage, wasistmog-
lichund was ist notig, kommen natiirlich
auch Fragen der Ethik hinein. Dieses
Themawird durch die DGZMKindemim
letzten Jahr gegriindeten Arbeitskreis
Ethik aufgegriffen.

Die DGZMK wird mit einem eigenen
Stand auf der IDS vertreten sein. Was
erwartet die Besucher hier?

Wie zuletzt werden wir bei der IDS
einen gemeinsamen Stand mit der
Bundeszahnarztekammer und der Kas-
senzahnarztlichen Bundesvereinigung
haben. Dieser gemeinsame Anlauf-
punkt firmiert wieder unter dem Claim
#Politik, Praxis, Wissenschaft* und bie-
tetein durchgehendes Programm sowie
die Moglichkeit, hier eine Rastvom IDS-
Rummel einzulegen. Das hat sich be-
wahrt.

Die DGZMK wird im Rahmen dieses
Programms u.a. regelmafige Sprech-
stunden zu Fachthemen wie Periim-
plantitis anbieten.

Fiir welche Produktgruppen interes-

sieren Sie sich personlich am meisten
auf der diesjahrigen 1DS?
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Fiir mich als Chirurg sind es natiirlich
vor allem Neuerungen, die sich um die
chirurgische Tatigkeit drehen, von der
Planung lber die Andsthesie bis zur
Durchfiihrung.

Zentrale Themen der diesjahrigen
IDSsind nach Angabender Veranstalter
Implantologie, Endodontie, Hygiene,

Was raten Sie niedergelassenen Zahn-
drzten — wie zieht man in der tiglichen
Praxis den meisten Mehrwert aus Pro-
duktneuheiten?

Grundsatzlich sollten Neuerungen zur
Vereinfachung der Behandlungsablaufe
und/oder zur Verbesserung der Ergeb-
nisqualitdt beitragen. Dies waére eine
wichtige Frage, die sich jede Kollegin und

rung die entscheidenden Faktoren. Kein
Mensch kann plotzlich prima Schwim-
men,nurweilereineneue Badehose hat.
Auch ein noch so fester Glaube an die
Leistungsfahigkeit der Technik ist keine
Erfolgsgarantie.

Herr Prof. Dr. Dr. Schliephake, herz-
lichen Dank! «

Digitale Technik und Kieferorthopadie.
Sind das Ihrer Meinung nach die Fach-
gebiete, bei denen Produktinnovatio-
nen am ehesten den Behandlungsstan-
dard erhdhen kénnen?

Es sind jedenfalls wesentliche Berei-
che der Behandlung. Naturgeméaf soll-
ten Innovationen auf diesen Gebieten
den Standard verbessern. Ob jede Inno-
vation sinnvoll oder niitzlich ist, wird
sich vermutlich in der Gebrauchsphase
erweisen. Typischerweise findet in die-
ser Zeitja erstdie wissenschaftliche Va-
lidierung tber langere Zeitraume statt.
Davon unabhangig sind natiirlich Fra-
gen der Finanzierbarkeit.

jeder Kollege bei der Betrachtung von
Produktneuheiten stellen sollte. Ob sich
im Einzelfall daraus ein praktischer
Mehrwert realisieren lasst, bleibt der

aber oft individuellen Einschétzung vor-
behalten.
Prof. Dr. Dr. Henning Schliephake
Georg-August-Universitat

Klinik fiir MKG-Chirurgie
Robert-Koch-Str. 40

37075 Gottingen

Tel.:0551/39 83 06
Fax:0551/391 26 53

E-Mail: schliephake.henning@
med.uni-goettingen.de

Wie wichtig ist generell in der Zahn-
arztpraxis eine Ausstattung auf héchs-
temtechnischen Niveaufiirden Behand-
lungserfolg?

Eine solche Ausstattung kann das Be-
handlungsergebnis verbessern. Aber sie
allein wird den Behandlungserfolg nicht
herbeifiihren. Hier sind immer noch das
sichere Wissen und die praktische Erfah-

ANZEIGE

Medizin) Praxis
Le-iS Stahimobel GmbH
Dental YV Labor

QUALITAT

Die komplette Fertigung in Deutschland ist einer der wesentli-
chen Qualitatsmerkmale unserer Mobellinien. Hinzu kommen
Langlebigkeit sowie zeitloses und unverwechselbares Design.

FLEXIBILITAT

lhre raumlichen Gegebenheiten sind fir uns eine Herausfor-
derung. Wir planen mit lhnen gemeinsam, transportieren
und montieren punktlich zum gewtnschten Termin.

SERVICE

Schaffen Sie in Ihrer Praxis ein individuelles Ambiente- unse-
re Mitarbeiter beraten Sie vor Ort. Wahlen Sie aus 180 RAL
Farben -nur bei uns und ganz ohne Aufpreis.

Le-iS Stahlmdbel GmbH | Friedrich-Ebert-Str. 28a | D-99830 Treffurt
Tel: + 49 (0) 36923/ 80884 | Fax: + 49 (0) 36923/ 51304 | E-Mail: service@le-is.de | Web: www.le-is.de
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Internationale Dental-Schau in Koln: kommen, sehen, entscheiden

Die IDS zeigt, was die
Dentaloranche bewegt

Die Internationale Dental-Schau (IDS) steht unmittelbar bevor.Vom 22. bis zum 26. Marz 2011 haben Zahnarzte,
Zahntechniker und ihre Teams die Gelegenheit, in Kdin Innovationen live zu erleben. Dr. Markus Heibach,
Geschaftsfiihrer des Verbands der Deutschen Dental-Industrie (VDDI), sprach mit der Redaktion der DENTAL-
ZEITUNG im Interview iiber die Relevanz der IDS.

Herr Dr. Heibach, in welchen Berei-
chen der Zahnmedizin sind auf der IDS
2011 die grofiten Entwicklungsspriinge
bei Produkten fiir Diagnostik und Thera-
pie zu erwarten?

Es sind die echten Hightech-Bereiche
rund um die Digitalisierung, die im Fokus
stehen. In der Diagnostik sehe ich we-
sentliche Fortschritte bei den bildgeben-
denSystemen. Die komplementaren Ver-
fahren Rontgen und Fluoreszenz erlau-
ben zum Beispielin der Kariesdiagnostik
eineimmergenauere und vollstandigere
Erfassung des Zustandes eines Zahns,
und das nicht zuletzt dank Fortschritten
bei der Auswertung durch intelligente
Software. Die Therapie kann aufgrund
dieser Diagnostik haufiger minimalinva-
siv ohne Beschleifen des betreffenden
Zahns durchgefiihrt werden. Bereits

~ Dr.MarkusHeibach, Geschéftsfiihrer desVer-
bandes der Deutschen Dental-Industrie (VDDI).
Foto: Koelnmesse.

starkgeschadigte Zahne lassensich den-
noch erhalten. Es hat mich Gberrascht,
wie viele Unternehmen mit neuen Fei-
lensystemen auf den Markt drangen. Sie
fiithren zu einer deutlichen Vereinfa-
chung der Aufbereitung eines Wurzel-
kanals. Und bei den Kontrollaufnahmen
setzen sich wiederum digitale Verfahren
durch, hier vor allen Dingen die Spei-
cherfolientechnologie.

Wie wird den Besuchern auf der IDS
eine leichte Orientierung ermoglicht?

Schon die Vorbereitungen gehen mit
der modernen Technik leicht von der
Hand. Alles Wichtige lasst sich auf der
Website www.ids-cologne.de einsehen.
Hotels kostengiinstig buchen, Flug- und
Bahntickets oder gleich ein ganzes Rei-
sepaket mitsamt dem Mietwagen quasi
herunterladen — das lauft so elegant,
dass die Vorfreude auf die Messe dabei
steigt. Zur Planungdes Rundgangs durch
die Hallen empfiehlt sich der Zugriff auf
den Ausstellerkatalog. Die Generation
smart phone geht sicherlich noch einen
Schritt weiter und holt sich alle Informa-
tionen iiber die kostenlose IDS-App auf
ihr iPhone, Blackberry oder ein anderes
intelligentes Handy. Das Navigationssys-
tem lasst sich spater beim gezielten An-
steuern von Hallen, Standen und bevor-
zugten Ansprechpartnern einsetzen.
NocheinkleinerTipp:am besten mitdem
ganzen Team losziehen!

Laut Aussage des VDDI ist die IDS
weltweit die dentale Leitmesse. Woran
messen Sie das?

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Ich bin auf vielen Dentalmessen selbst
anwesend, die sozusagen an allen sieben
Meeren rund um den Globus stattfinden.
Die in Koln gefallt mir personlich am bes-
ten — und das nicht nur, weil hier die
meistenAusstellerund diegrofite Innova-
tionsdichte pro Quadratmeter zu sehen
sind. Mein Gefiihl l&sst sich durch Zahlen
objektivieren: Es werden 1.820 Aussteller
aus 57 Landern ihre Produkte prasentie-
ren auf einer Flache 143.000 Quadratme-
tern. Damit ist die Ausstellungsflache
noch mal 5.000 m2 gréfier als auf der IDS
vor zwei Jahren—und wie vor zwei Jahren
erwarten wir auch diesmal wieder einen
Rekord mit iiber 100.000 Besuchern. Es
gibt aber noch einen weiteren Grund fiir
mich, besonders gern auf die IDS nach
Koln zu gehen, und dieser Grund gilt
gleichermaflen fiir alle Besucher aus
Deutschland und vielen angrenzenden
Landern: Die weltgroRte Dentalmessefin-
detdirekt vor unserer Haustiir statt!

Wiehatesdie IDSgeschafft, sichderart
zu etablieren? Welchen Anteil hat die
deutsche Dentalindustrie daran?

Die IDS genief’t den Ruf der dentalen
Leitmesse der Welt, weil sie eine uniiber-
troffene Angebotshreite und -tiefe bei ei-
ner anerkanntermafen ausgezeichneten
Aufenthaltsqualitat fiir Aussteller und
Fachbesucherbietet. Diese beiden Punkte
machen die IDS zu einem Magneten fiir
alle, die weltweit agieren wollen. Es ist zu
beobachten, dass durch die Globalisie-
rungvieleneueFirmenausSchwellenlan-
dern auf die Markte drangen. Auch sie er-
kennen, dass die IDS die unverzichthare
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~ Foto: Koelnmesse.

Kontaktborse im Drittldndergeschaft ist.
Die Offnung der IDS fiir Anbieter aus den
verschiedensten Regionen der Welt hat
schon vor vielen Jahren sehr zur Interna-
tionalisierung der Messe bei Ausstellern
und Besuchern beigetragen. Mit der
wachsenden Zahl internationaler Aus-
stelleristauch die Anzahlinternationaler
Besucher gestiegen. Die deutsche Den-
talindustrie und ihr langjahriger Partner,
die Koelnmesse, werden bei der behutsa-
men Weiterentwicklung der IDS weiter
auf strukturelle und qualitative Verbes-
serungen fiir Aussteller und Besucher
achten.

Uber die gesamte Zeithaben die VDDI-
Mitgliedsunternehmen die Zahnheil-
kunde in enger Zusammenarbeit mit der
Zahnarzteschaft und dem zahntechni-
schen Gewerbe maf3geblich vorangetrie-
ben. Der hohe Exportanteil unserer In-
dustrie zeigt, wie hoch die Leistung der
Zahnheilkunde und ihrer Produkte global
geschatztwird. Die Fertigungkonzentriert
sich jedoch nach wie vor auf das Inland,
denn ,made in Germany“ steht in aller
Welt fiir héchste Qualitat. Es ist diese ein-
zigartige Konstellation: die Gemeinschaft

ANZEIGE

X—on nxt

Der Rontgensensor
mit ,nxt generation’
Bildqualitat.

)

1.4
"

wwwids-cologne.de

Kéln « Cologne
8,3.2009

ID‘ 24
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24, Mirs: Fachhindlartag
March 24; Trade Dealer Day

der 200 Unternehmen der deutschen
Dentalindustrie mit starker Innovations-
kraft und unser wichtiger Heimatmarkt
Deutschland mit 66.000 Zahnarzten und
mehr als 20.000 Zahntechnikern sowie
die attraktive Stadt Kéln im Herzen Euro-
pas. Damit setzt sich die gemeinsame Er-
folgsgeschichte der deutschen Dentalin-
dustrie und der Internationalen Dental-
Schauim Zwei-Jahres-Rhythmus fort.

Was sagt der internationale Stellen-
wert der IDS dariiber aus, auf welchem
Standard sich die deutsche Zahnmedizin
im internationalen Vergleich befindet?

Beidembesondershohen Leistungsni-
veau von Zahnmedizin und Zahntechnik
in Deutschland ist die Dentalindustrie
erster Partnerfiireine Fiillevonhoch spe-
zialisierten Behandlungsmaglichkeiten,
das tragt erheblich zur Starke unserer
stark forschungsorientierten Industrie
bei.InengerVerbindungund Zusammen-
arbeit mit der wissenschaftlichen Zahn-
heilkunde an den Universitaten und mit
dem zahntechnischen Handwerk sowie
der Materialentwicklung erforscht sie
neue diagnostische und therapeutische
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Anwendungsgebiete und entwickelt da-
fiir innovative Technologien, Verfahren
und Materialien fiir Anwender. Diese
enge Zusammenarbeit auf dem aktuel-
len Stand der Zahnmedizin und Zahn-
technik in Deutschland ist ein entschei-
dender Standortvorteil. Hier entstehen
die Innovationen, die die ganze Welt
iberzeugen.

Wie stark hangt die Jahresbilanz 2011
der deutschen und auch der weltweiten
Dentalindustrie von einem erfolgrei-
chen Verlauf der IDS ab?

Wenn wir uns die immer neuen Aus-
steller- und Besucherrekorde vergegen-
wartigen, hangt schon viel davon ab, wie
Messegaste sich zu Investitionen in die
eine oder andere Produktinnovation be-
geistern lassen.Ichweifaus Gesprachen,
dass — je nach regionaler Herkunft und
personlichem Temperament — so man-
cher am liebsten schon am Stand seine
neue Behandlungseinheit mitnehmen
wiirde. Nun ist die IDS zwar keine Ver-
kaufsmesse, aber viele Besucher treffen
doch zeitnah eine Entscheidung fiir oder
gegen bestimmte Neuerungen fiir ihr La-
boroderihre Praxis. Dariiberhinaus zieht
die Messe Langzeitwirkungen nach sich:
Zahnarzte, Zahntechniker, die Assistenz,
Handel und Industrie kommen ins Ge-
sprach, entwickeln neue Netzwerke und
neue Geschaftsmodelle. Die gesamte
Branche befindet sich, auch im Vergleich
zuvielen anderen Zweigen der Industrie
und der Medizintechnik, ungeheuer in
Bewegung. Viele positive Entwicklungen
nehmen ihren Anfang auf der Internatio-
nalen Dental-Schau.

Welche Zahlen miissen am Ende der
IDS-Woche vorliegen, damit Sie die
Messe als erfolgreich einstufen?

Wirsind sehrzuversichtlich, wiederan
die Zahl der Vorveranstaltung mit mehr
als100.000 Besuchernankniipfenzukdn-
nen. Der Erfolgeiner Messe istallerdings
nicht nur an Besucherzahlen abzulesen.
Sie sind ein wichtiges Kriterium, doch bei
Weitem nicht das einzige. Sehr wichtig
sind die Geschaftsabschliisse unmittel-
bar auf der Messe selbst sowie die Inves-
titionsentscheidungen im Messenachge-
schaft. Auch die Ergebnisse der Ausstel-
ler- und Besucherbefragungen sind ein
bedeutsamer Gradmesse fiir einen Mes-
seerfolg. Fiir alle diese Gradmesser hin
ich sehrzuversichtlich! 44
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>> RONTGEN/3-D-DIAGNOSTIK

Der Vorteil der dritten Dimension

DVT bietet mehr
als Implant-Planung

Die digitale Volumentomografie (DVT) findet zunehmend Einzug in die zahnérztliche Praxis. Ublicherweise
denken wir zuerst an das Einsatzgebiet Implantologie und dann vielleicht noch an die Oralchirurgie, wenn
das Stichwort DVT féllt. Viele Kollegen winken mit den Worten ,,Das ist nichts fiir mich. Das ist nicht mein
Interessengebiet, mir fehlt die Indikation“ ab. Dabei ist es gerade das breite Indikationsspektrum, welches
diese faszinierende Technologie auszeichnet,denn die dritte Dimension im Rontgenbild istein wahrer Quan-
tensprung in der Qualitat der zahnarztlichen Diagnostik. Dieser Artikel zeigt die vielen Indikationen,
Vorteile und Zukunftsperspektiven der digitalen Volumentomografie.

Dr. Carsten Stockleben/Hannover

B Als mein Bruder und ich uns nach
intensiven Diskussionen mit unserem
Fachhandelspartner Pluradent 2007 zur
Anschaffung eines grofivolumigen DVT
(KaVo 3D Exam) durchgerungen hatten,
waruns bewusst,dassdiesefiirdie Zahn-
medizin noch recht junge Rontgentech-
nik groRe Vorteile im Bereich Implanto-
logie und vielleicht auch in der Chirurgie
hat. Es gab zu dieser Zeit allerdings nur
wenige Gerdte im Markt und entspre-
chend sparlich war der Erfahrungs-
schatz. Unsere Hoffnung war allerdings,
dass wir auch in der allgemeinen zahn-
arztlichenDiagnostik,speziellaberinder
Endodontie und Parodontologie, profi-
tieren kdnnten.

Konventionell-2-D DVT-3-D

Als wir dann bei der Schulung zu un-
serer Diagnostik- und Planungssoftware
(coDiagnostiX) den vierten Kanalim ers-
ten oberen Molaren erkennen konnten,
war uns schlagartig klar: Wir hatten auf
das richtige Pferd gesetzt! Und es taten
sich sprichwortlich neue Dimensionen
auf.

Bildqualitit und Strahlung

Ein DVTerzeugt deutlich bessere Bilder
als ein Dental-CT, und das bei bis zu 80 %
weniger Strahlenbelastung. Klare Bilder
mit hohem Kontrast und wenigen Strah-
lungsartefakten sind Voraussetzung fiir
eine gute Diagnostik und Behandlungs-

Implantologie - +
Kieferchirurgie - +
Parodontologie - +

Endodontie = +
Kieferorthopadie - +
Kariesdiagnostik - (+)

Prothetik - +
Kiefergelenkdiagnostik - -/+, besser MRT
HNO - +

planung. Strahlungsartefakte konnen im
ungiinstigsten Fall das ,field of interest*
iiberlagern und eine Planung oder Ana-
lyse unmoglich machen. Die ,,Reinigung®
mittels einer Software ist zeitaufwendig.
Inzwischengibtesverbesserte Metallfilter
in der Software mancher Hersteller, die
per se zu erstaunlich ,,sauberen” Bildern
fiihren.

Die Bildqualitét ist generell abhédngig
vom Geratetyp, der Geratesoftware und
der Erfahrung bei der Einstellung von
Hard- und Software. So sind Gerat und
Software (Viewer) eines Herstellersin der
Regelgutaufeinanderabgestimmt.Spéate-
stens bei dem Transfer des DICOM-Daten-
satzes in eine unabhangige Planungssoft-

~ Tabelle: 2-D/3-D-Indikationen und Aussagekraft im Vergleich (nach Zoller et al., ZM 98, Nr 6, 2008). ~ Abb. 1: Patientin mit kompletter Parésthe-
sie des N. alveolaris inf. links post implantationem. Das Implantat wurde vollstandig im Nerv versenkt, bitter fiir Patientin und Operateur.
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~ Abb. 2:In diesem Fall wurden (aus Angst vor einer Verletzung des Nervs?) vollig unnétig zu kurze Implantate inseriert, was die Langzeitprognose re-

duziertund sich vestibular bereits andeutet. = Abb. 3:Im groBvolumigen DVT lassen sich komplexe Versorgungen mit Implantaten und Sofortversorgung
mittels Rontgenschablonen gut planen. Durch die daraus entstehende Bohrschablone lassen sich auch komplexe Operationen sicher durchfiihren.

ware werden die Grauwerteinstellungen
interessant, denn diese entscheiden dann
tiber die Scharfe und den Kontrastim Bild.
Dieser Wert muss fiir jedes einzelne Gerét
im Programm festgelegt werden, um zu
optimalen Ergebnissen zu gelangen.

Unter Beriicksichtigung der Strahlen-
schutzverordnung ist die Anfertigung ei-
nes Dental-CTs fiir zahnarztliche Frage-
stellungen nicht mehr indiziert, da man
fiir eine unverhaltnismafiig hohe Strah-
lendosis relativ schlechte Bilder erhalt.
Ebenso ist abzuwagen, ob statt einer
Panoramaaufnahme in Verbindung mit
mehreren Zahnfilmen, beispielsweise zur
genaueren Kontrolle bestehender Wur-
zelfillungen, besser ein DVT gefertigt
werden sollte. In der Summe st die Strah-
lenbelastung des DVTs geringer und die
diagnostische Aussagekraft wesentlich
besser.

Abb. 4

Indikationsspektrum

Im Vergleich zu zweidimensionalen
Aufnahmen liefertdie3-D-Technikinvie-
len Bereichen zahnarztlicher Diagnostik
Bilder mit einem hoheren Informations-
gehalt und lberlegener Aussagekraft.
Ein DVT ,ersetzt weitestgehend die kon-
ventionelle zahnarztliche Bildgebung"
(Schereretal.,,2007) und erméglichteine
~prazise Diagnostik und erheblich gerin-
gere Strahlenbelastung” (Mdbes et al.,
2000).

Implantologie

Im Vergleichzu2-Distesein unschatz-
barer Vorteil, gefahrdete anatomische
Strukturen sowie Knochendichte und
-volumen bei der virtuellen OP-Planung

AbDS5

bereits zu kennen. Die dritte Dimension
bietet die Mdglichkeit, sensible Struktu-
ren, wie beispielsweise den N. alveolaris
inf,,den Kieferhohlen- und Nasenboden,
Nachbarzdhne, Angulationen des Alveo-
larfortsatzes oderdie Linea mylohyoidea
in ihrem genauen Verlauf und ihren
raumlichen Beziehungen exakt einord-
nen und sogar vermessen zu kénnen.
Diese wichtigen Informationen erhéhen
die Planungssicherheit, ermoglichen im
Vorfeld eine genaue OP-Planung in Be-
zugaufOP-Technik,-Kostenund-Zeit. Da-
mitnimmtnichtnurdieSicherheitfiirden
Patienten und den Operateur deutlich zu,
sondern auch die Qualitdt und damit die
Langlebigkeit der dann folgenden Pro-
thetik. Vorausgesetzt, dass eine qualifi-
zierte Planung auch klinisch/technisch
gutumgesetzt werden kann. In schwieri-
gen Fallen lasst sich iiber die Erstellung

BN, %

-

~ Abb.4:1m DVT lassen sich Knochenverluste bei Parodontitis-Patienten deutlich erkennen und erméglichen eine bisher nicht gekannte Sicherheit in
der Diagnostik, Prognosestellung und Behandlungsplanung. « Abb. 5: In diesem DVT-Bild Iasst sich die klinisch nicht bestimmbare Bifurcatio Grad 3
gut erkennen und die Therapie sicher planen.
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~ Abb. 6: Ein Anfang 40-jahriger Patient mit ausgeprégter Parodontitis. Im DVT ist der massive Knochenabbau sehr schon zu sehen. Diese Form der
Darstellung erleichtert die Therapieplanung und Prognosestellung ganz erheblich. Man beachte den kraterformigen Knochenverlust in Regio 43
lingual als Folge starken Bruxismus. - Abb. 7:Junger Patient mit interner Resorption und apikaler Osteolyse an Zahn 31. Das Wissen um die tatsach-
liche Ausdehnung der Defekte ist wichtig flir die Therapieentscheidung: Endodontischer Zahnerhalt oder chirurgische Zahnentfernung.

einer Rontgen- und OP-Schablone die
Planung und klinische Positionierung
der Implantate in bisher nicht gekannter
Genauigkeit durchfiihren. So lassen sich
Probleme, wie sie auf den Abbildungen1
und 2 zu sehen sind, mit hoher Wahr-
scheinlichkeitvermeiden.

Unter diesem Eindruck (Abb. 3) ist es
vollig unverstandlich, dass es nach wie
vor Privatversicherer (wie beispiels-
weise die ARAG) gibt, die eine Kosten-
ibernahmefiirein DVTwegen fehlender
Notwendigkeit ablehnen. Verwiesen
wird dann auf das Statement des von
der Versicherung bezahlten,,Beratungs-
zahnarztes®, der als wissenschaftlichen
Standard (2010) folgendes Protokoll pos-
tuliert: ,,Eine OPT-Messaufnahme mit
einem in eine Schablone integrierten
Messkorper sowie eine Schleimhaut-

dickenmessung mit Ubertragung dieser
Daten auf das Gipsmodell.*

Das muss man nicht weiter kommen-
tieren.

Parodontologie

Die dreidimensionale Darstellung der
Knochenmorphologie in Bezug auf die
Dentition bietet deutliche Vorteile gegen-
iiber dem zweidimensionalen Rontgen-
bild. Es treten keine Uberlagerungsef-
fekte auf, die zu falschen Annahmen fiih-
ren konnen. Die kndcherne Situation ist
in allen Bereichen und aus allen Blick-
winkeln heraus zu beurteilen und fiihrt
daher zu einem erheblichen Erkenntnis-
gewinn. Dies hat unmittelbaren und sig-
nifikanten Einfluss auf die Therapiepla-
nung und die Prognosestellung fiir den

~ Abb. 8a: Kontrolle der Wurzelfiillung an Zahn 12 mit einem Zahnfilm: Ohne Befund. Falls die Not-
wendigkeit besteht, wiirde man diesen Zahn ruhigen Gewissens mit einer Krone und vielleicht auch
mit einem Stiftaufbau versorgen. ~ Abhb.8h: Der gleiche Zahn12 am gleichen Tagim DVT: Deutliche
apikale Osteolyse, die Wurzelfiillung ist ein Misserfolg und bedarf der Revision, bevor iiberhaupt an
eine weitere Therapie gedacht werden sollte. Dieser Fall zeigt eindrucksvoll, wie Uberlagerungsef-
fekte in 2-D zu falsch-negativen Befunden fiihren.

einzelnen Zahn als auch fiir die Gesamt-
situation (Abb. 4—6). So lassen sich Bi-
und Trifurkationen, Paro-Endo-Lasio-
nen, Wurzelfrakturen mit begleitendem
Hartgewebsverlust, Ein-, Zwei- und Drei-
wand-Knochendefekte und derallgemeine
parodontale Zustandin iberragender Qua-
litst diagnostizieren. Mit etwas Ubung l&sst
sich sogar die Taschentiefe messen, da die
Schmelz-Zement-Grenze und der Limbus
alveolaris sich gut darstellen.

Wiinschenswert fiir die Zukunft ware
die Einfiihrung der vierten Dimension,
der Zeit, um durch Uberlagerung zeitlich
versetzter Aufnahmen die Verdnderun-
genam Knochen mittels Software mitho-
her Sensitivitat friihzeitig erkennen zu
kénnen.

Endodontie

Durch physikalisch bedingte Uberla-
gerungseffekte lassen sich in der zweidi-
mensionalen Rontgenprojektion nurein
Teilderklinisch tatsachlich vorliegenden
pathologischen Veranderungen erken-
nen. Dieser Sachverhalt hat Auswirkun-
genaufdieTherapieentscheidungenund
Prognosestellungen. So kann der falsch-
negative Befund im Rontgenbild dazu
fiihren, dass ein scheinbar erfolgreich
wurzelkanalbehandelter Zahn mit einer
aufwendigen Prothetik versorgt wird,
tatsdchlich aber eine behandlungsbe-
diirftige apikale Veranderung aufweist.
Diese Erkenntnis hatte dann bereits im
Vorfeld zu einerganzanderenklinischen
Bewertunggefiihrt.

Im Vergleich zum Zahnfilm und OPT
finden wir in unserer Praxis deutlich
mehr apikale Pathologie im DVT. Da sich
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~ Abb. 9a: Endodontischer Misserfolg an Zahn 43 trotz lege artis Wurzelfiillung. - Abb. 9b: Die
Ursache zeigt sich im DVT-Schnittbild: Dieser UK-Dreier hat zwei Kandle. Durch Verlegung der
Trepanationsoffnung nach inzisal-vestibuldr konnte das Problem behoben und der Zahn langfristig
erhalten werden.

daraus eine starke klinische Relevanz er-
gibt, fertigen wir vor umfangreichen pro-
thetischen Rehabilitationen und auch bei
unklaren klinischen Beschwerdebildern
ein DVT.So kommen wir hdufigzuerstaun-
lichen Erkenntnissen, die zu Anderungen
der Therapie- und Prothetikplanung fiih-
ren. Das gibt deutlich mehr Sicherheit fiir
Patient und Arzt und fiihrt zu einer signifi-
kanten Qualitdtsverbesserung.

Im DVT lassen sich folgende Prozesse
besseroder iiberhaupt erst erkennen:

Apikale Parodontitiden, besondersim

Seitenzahnbereich

Wurzelldngs- und Querfrakturen

Insuffiziente Wurzelfiillungen

Vierte Kandle in oberen Molaren

Wurzelresorptionen

Paro-Endo-Prozesse

Fiirdie endodontische Therapie ist ein
hochauflosendes DVT hilfreich, denn so

lasst sich vor der Behandlung bereits die
ungefdhre Kanallange ausmessen und
auch die Anzahlund Lage der Kanéle be-
stimmen (Abb. 7-10). Die Qualitat und
Prognose von Wurzelfiillungen nimmt
dadurch zu.

Kariesdiagnostik

Aufgrund von Uberstrahlungen durch
Metallartefakte ist die Aussagekraft be-
ziiglich karioser Lasionen limitiert. Biss-
fliigelaufnahmen bieten bei dieser Indi-
kation bessere Ergebnisse. Im (fast) un-
versorgten Gebiss sind die Befunde da-
gegen recht brauchbar (Abb. 11a und b).

Oralchirurgie

AhnlichwieinderImplantologie bietet
die dritte Dimension in der Oralchirurgie

enorme Vorteile. Das Wissen um die
raumliche Relation gefahrdeter Struktu-
ren zum OP-Gebiet, die Planung von OP
und OP-Zugdngen, das Erkennen von pa-
thologischen Prozessen und deren ge-
naue Ausdehnung geben selbst dem er-
fahrenen Operateur nochmal ein Plusan
Sicherheitundfiihrenzubesseren Resul-
taten (Abb.12 und 13).
Vorteilefindensichbeifolgenden Indi-
kationen:
Retinierte Zdhne in enger Nachbar-
schaft zu gefahrdeten Strukturen
Ausgedehnte zystische oder andere,
intraossare, pathologische Prozesse
Frakturdiagnostik

Umfangreiche
prothetische Behandlungen

Wie bereits in den Bereichen Endo-
dontie und Parodontologie beschrieben,
macht es spatestens bei der Planungum-
fangreicher prothetischer Behandlun-
gen Sinn, ein DVT anzufertigen. Der dar-
aus folgende Erkenntnisgewinn fiihrt
unserer Erfahrungnachsomanchmalzur
Notwendigkeit weiterer praprothetischer
Behandlungsmaftnahmen und auch zur
Anpassung des in 2-D geplanten Konzep-
tes. Allein die endodontische und paro-
dontologische Pfeilerbewertung kann zu
ungeahnten Uberraschungen und Verén-
derungen fiihren. Aus Griinden der Ver-
antwortung gegeniiber unseren Patien-
tensolltenwirdaraufnichtverzichten,da
die verkiirzte Lebensdauer der Prothetik
undderdarausresultierendekorperliche
wie auch finanzielle Verlust fiir den Pa-
tienten in keinem Verhéltnis zu den Kos-
ten eines DVT stehen.

Funktionsdiagnostik
und -therapie

Als ergdnzende Diagnostik steht die
DVTden klinischen und instrumentellen
Verfahren zur Seite. Zur Darstellung der
knochernen Strukturen des Kieferge-
lenks, der raumlichen Zuordnung und
dem Ausschluss knécherner Anomalien
ist sie gut geeignet (Abb. 14). Klassische
Indikationen sind:

Ausschluss primarer Kiefergelenk-

erkrankungen

Erosive Prozesse der Kondylen

Sklerosierungen

Fehlstellungen des Kondylus in der

Fossa mandibularis

KENNZIFFER 0271
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Abb. 10a
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Abb.10b

~ Abb.10a:Vorangegangene massive Beschwerden im Bereich des 3. Quadranten lieBen sich we-
der klinisch noch radiologisch einem Befund zuordnen. Das 2-D-Bild ist unaufféllig. ~ Abb.10b:Im
DVT findet sich eine lingual der resizierten Wurzel 35 gelegene Osteolyse als Ursache fiir die von der
Patientin geschilderten Schmerzen. Auch hier konnte aufgrund des nun vorliegenden Datensatzes
gleich die implantologische Versorgung geplant werden. Bei einem solchen Befund hat das zweidi-

mensionale Rontgenbild keine Chance.

Weichgewebe und Knorpel sind
allerdings die Doméane der MRT

Kieferorthopédie

Die Weiterentwicklung der zweidi-
mensionalen Biometrie hin zur 3-D-
Biometrie ist so unausweichlich wie die
Evolution der 2-D-Bildgebung hin zur
3-D-Bildgebung. Auf diesem Sektor
wird intensiv geforscht und gearbeitet,
in der Folge wird auch in der kieferor-
thopadischen Diagnostik und Behand-
lungsplanungein Umbruch stattfinden,
wiewirihngeradeindenanderen Fach-
gebieten der Zahnmedizin erleben.

Planungssoftware

Bei der geistigen Auseinanderset-
zung mit dem Thema ,,DVT* wird eine
entscheidende Komponente gerne ver-
gessen — die Wichtigkeit einer guten
Planungssoftware. Eine gute Bildqua-
litat vorausgesetzt, ist die 3-D-Radiolo-
gie dereigentliche Schliissel zum Erfolg
und tragt nicht unwesentlich dazu bei,

Abb.11a

SpaR oder Frust mit ihr zu erleben. Die
von den Gerateherstellern mitgelie-
ferte Software ist in der Regel relativ
simpelund entsprichtim Funktionsum-
fang einem Viewer, der auch auf der CD
mit den Bilddaten an den {iberweisen-
den Kollegen geschickt wird. Damit las-
sen sich mit einiger Ubung die Bilder
anschauen, Planungen mitImplantaten
oder Messungen sind damit nicht mog-
lich.

Um das volle Potenzial der 3-D-Ra-
diografie zu nutzen, bedarfeseiner pro-
fessionellen Planungssoftware, mit der
komplexe Analysen, Implantatplanun-
gen, Knochendichte- sowie Winkel-,
Langen- und Volumenmessungen vor-
genommen und dokumentiert werden
konnen. Ebenfalls lassen sich mit die-
sen Programmen Bohrschablonen pla-
nen, die in schwierigen anatomischen
Féllen oder bei dem Wunsch nach einer
Sofortversorgung das Leben nicht nur
einfacher, sondern vor allem sicherer
machen.

Unsere Alltagserfahrung zeigt auch,
dass man den Patienten nicht in zwei

Abb.11b

»ES ist nicht genug

ZU wissen, man muss es
auch anwenden. Es ist
nicht genug zu wollen,
man muss es auch tun!®
Johann Wolfgang von Goethe

Programmen analysiert,denn die Uber-
gangevonderDiagnostikim Bereich Pa-
rodontologie und Endodontologie zur
ImlantatplanungsindflieBend.Also be-
trachtetmanden Datensatzgleichinder
Planungssoftware, dies erhohtauch die
Ubungunddas Handling,denn die Soft-
ware sollten Sie sicher beherrschen.

Dazu muss der Datensatz des DVT in
das DICOM-Format konvertiert werden.

Fiir Apple-User ist der Einstieg in
die digitale Planung iibrigens einfach,
denn mit Osirix steht ein recht leis-
tungsfahiger, kostenloser Viewer zur
Verfiigung.

Ausblick in die Zukunft

Das DVT wird die zweidimensionale
Bildgebungnichtverdrangen,wirdaber
aus der zahnmedizinischen Diagnostik
nicht mehr wegzudenken sein. Dazu ist
der Nutzen einfach zu hoch.

In Zukunft wird das DVT ein zentraler
Baustein der umfassenden digitalen
Diagnostik und Behandlungsplanung
werden, denn bisherige ,Insellosungen®
wie elektronische Kiefergelenkdiagnos-
tik, CAD/CAM-Fertigung von Zahnersatz
und optische Abformungen werden auf
dieser Plattform integriert und bisher
kaum vorstellbare Maglichkeiten eroff-
nen: Den digitalen Workflow.

~ Abb. 11aund b: Klinisch nicht sichtbare Approximalkaries ist gutim DVT zu diagnostizieren, allerdings im bisher nicht versorgten Gebiss.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Abb.12: Aufgrund der guten Bildqualitat Iasst sich die enge Lagebeziehung zwischen dem
N. alveolaris inferior und dem Weisheitszahn bei der OP-Planung gut erkennen. Die aufgrund
dieser Diagnostik mikrochirurgisch durchgefiihrte Osteotomie konnte den Nerv sicher scho-
nen. Fiir den nicht so versierten Operateur ist diese Information im Vorfeld hilfreich, denn er
kann den Patienten dann auch zu einem Fachkollegen tiberweisen und somit moglichen Scha-
den vom Patienten abwenden. - Abb. 13a: Zahn 11 mit pulpitischen Beschwerden und un-
auffalligem Rontgenbefund in 2-D, ohne besondere Anamnese. « Abb. 13b: Die Erklarung
zeigt sich im DVT: Wurzelfraktur. Anhand des nun vorliegenden Datensatzes konnte gleich das
Sofortimplantat geplantwerden. - Abb.14:Die kndchernen Strukturen und die rdumliche Zu-
ordnung der Kondylen zueinander und zur Fossa sind klar zu erkennen und 2-D-Projektionen
wie Schiiller und Parma deutlich iiberlegen.

Was wollen unsere Patienten? ren Zahnersatz erhalten, sondern dass
sie dadurch langfristig viel Geld sparen
Bei aller Begeisterung fiir die beein-  und ihre Lebensqualitat verbessern.

druckenden Moglichkeiten dieser neuen
Technologie sollten wir die Menschen, Die Literaturliste zu diesem Beitrag
dieim MittelpunktunsererPraxisstehen,  konnen Sie unter dz-redaktion@oemus-
nicht vergessen und einmal genaueran- media.de anfordern.
schauen.
Patienten mdchten normalerweise
ihre Gesundheit erhalten und natiirlich
auch Geld sparen. Auf den ersten Blick
steht das Geld sparen im Widerspruch
zur ,Investition®in ein 3-D-Bild und die
anschlieftende, aufwendige Diagnostik
und Planung.
Unserer Erfahrung nach verstehen Dr. Carsten Stockleben
Patienten manche Dinge schneller und Praxis fiir innovative ZahnMedizin
besser als Kollegen in Seminaren zum Dres. Stockleben
Thema DVT: Patienten erkennen sofort Frénkische Str. 36
den enormen Sicherheitsgewinn und 30455 Hannover
oft auch, dass sie durch bessere Dia- Tel.:0511/47 22 22
gnostikund Behandlungsplanungnicht Fax:0511/47 22 24
nur langer ihre eigenen Zdhne oder ih-
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Digitale Rontgendiagnostik
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Karies fruher erkennen

Der digitalen Rontgendiagnostik gehort zweifellos die Zukunft. Zahireiche Praxen setzen diese Technik schon
seit Jahren ein, denn die Vorteile sind offensichtlich: reibungsloses Arbeiten und die Maglichkeiten der digitalen
Bilddarstellung und -bearbeitung erleichtern die rontgenologische Diagnose enorm. Inshesondere die Erken-
nung von Kariesldsionen im initialen Stadium und von parodontalen Strukturen ist deutlich besser moglich.

Dres. Herbert Michel und Marco Kellner/Wiirzburg

M Aus eigener Erfahrung kennen wir
allerdings auch die Vorbehalte, sich auf
eineneue Technikund neue Geréate umzu-
stellen. Inzwischen arbeiten wir seit ei-
nem halben |ahr mit einem digitalen Sys-
tem, dem VistaScan Mini Plus von Diirr
Dental. Die Umstellungvon analogauf di-
gitalist uns also noch recht prasent —wie
wirsie bewaltigt und welche Erfahrungen
wir mit dem digitalen System bisher ge-

~ Abb. 1: Flexibel wie der analoge Film: Spei-
cherfolien bieten dem zahnérztlichen Team
Vorteile in der Handhabung und sind auch fiir
den Patienten angenehmer als digitale Senso-
ren.Foto: Diirr Dental - Abb.2: Sofunktioniert
es: Die belichtete Speicherfolie wird einfach
obenindenVistaScan Mini Plus eingeschoben.
Foto: Diirr Dental

machthaben, mdchtenwirandieserStelle
gerne an Kolleginnen und Kollegen
weitergeben.

Der Abschied vom analogen Réntgen
kamschnellerals geplant: Eines Tages fiel
wieder einmal die Rontgenfilm-Entwick-
lermaschine aus. Damit standen wir er-
neut vor der Wahl: Reparieren oder neue
Technik anschaffen? Nach den zahlrei-
chen Ausfallen fiel uns die Entscheidung
nicht mehr schwer, ergab sich doch damit
die Gelegenheit, die fallige Investition
gleich zur Modernisierung zu nutzen.

Umstieg auf digitale Technik
ohne aufwendige Einarbeitung

Wir hatten uns vorher schon einige di-
gitale Systeme angeschaut und bei Kolle-
gen nachgefragt, die bereits damit arbei-
ten. Dabei wurde schnellklar, dass fiiruns
nur Speicherfolien infrage kommen, weil
sie sich im Vergleich zu Sensoren besser
im Mund der Patienten einpassen und die
Rechtwinkel-Aufnahmetechnik unverén-
dert iibernommen werden kann. Bis auf
diechemische Entwicklungbleibtalsodas
Vorgehen identisch. Somit entfallt eine
aufwendige Einarbeitung. Ein weiterer
Vorteil ist, dass Speicherfolien robuster
sind; fallt ein Sensor mal auf den Boden,
dann kann das schnell einen betracht-
lichen Schaden bedeuten. Mit der Spei-
cherfolie kann das nicht passieren.

Karies-Monitoring
wird aussagekraftiger

Wir verwenden den VistaScan Mini
PlusinersterLiniefiir Einzel- und Bissflii-

gelaufnahmen, um Demineralisationen
friihzeitig erkennen zu kdnnen. Die Aus-
sagekraft eines Karies-Monitorings wird
dadurch deutlich erleichtert. OPG-Auf-
nahmen erstellen wir nicht selbst, bei Be-
darf iiberweisen wir die Patienten in eine
radiologische Praxis.

Rontgen ohne Chemie

Eindrucksvollangenehm gestalten sich
diedeutlich zigigeren Arbeitsablaufe, die
das chemiefreie Rontgen ermaglicht. Es
ist uns noch sehr gut in Erinnerung, wel-
chen Aufwand es bedeutete, die Réntgen-
film-Entwicklermaschine voll betriebs-
bereit zu halten. Das Gerat musste regel-
mafiig gereinigt und damit auch die L6-
sungengewechseltwerden. Dabei musste
man vorsichtig vorgehen, um die giftigen
Chemikalien nicht zu verschiitten. Zudem
war deren Entsorgung aufwendig und
kostenintensiv. Jetzt geht das alles inner-
halb weniger Minuten und ganz ent-
spannt—ohne Gefahr, irgendetwas unbe-
absichtigt mit aggressiven Fliissigkeiten
zu kontaminieren.

Schneller zu guten Bildern

Die Digitalaufnahmen sind erstaunlich
fehlertolerant, man muss schon massiv
tiberbelichten, um ein untaugliches Bild
zu erhalten. — Beim konventionellen
Rontgen kann einem das schon eher mal
passieren. Das erheblich zeitraubendere
Vorgehen schldgt dann umso deutlicher
zuBuche,wenn man neue Aufnahmener-
stellen und entwickeln muss. Dies spie-
gelt sich auch in den Kosten wider: Spei-
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~ Abb.3:Inwenigerals einer halben Minute ein gestochen scharfes Bild: Mit dem VistaScan Mini

Plus bewegt sich der Unterschied zwischen CCD-Sensor und Speicherfolie auf null zu. Foto: Diirr

Dental

cherfolien lassen sich mehrere hundert
Mal loschen und wieder beschreiben.
Wenn man also wirklich mal zusétzliche
Aufnahmen erstellen muss, entstehen
dadurch praktisch keine neuen Kosten —
anders als beim analogen Rontgen. Das
Arbeiten mit den Folien gestaltet sich
iiberaus unkompliziert und komfortabel.

Bessere Diagnose

Die digitalen Aufnahmen eréffnen der
Diagnose ganz neue Perspektiven: Der
VistaScan Mini Plus liefert in weniger als
einerhalben Minute ein gestochen schar-
fes Bild auf dem Monitor, das zudem noch

fast beliebig gezoomt werden kann. Was
man mit den verschiedenen Filtern der
zugehdrigen Software DBSWIN noch zu-
satzlich darstellen kann, stellt die Mog-
lichkeiten konventionellen Rdntgens
endgiiltig in den Schatten: Karies bei-
spielsweise lasst sich mit dem VistaScan
Mini Plus besser verifizieren und Wurzel-
fiillungen besser beurteilen als mit dem
konventionellen Bild.

Einfach die Ubersicht behalten

Klare Vorteile bietet die Digitaltechnik
auchbeiderArchivierung—dieBildersind
sofort in einer Patientendatei eingeord-

~ Abb. 4: Dr.Herbert Michel. - Abb. 5: Dr. Marco Kellner.

net und miissen nicht erst von Hand ein-
sortiert oder herausgesucht werden. Hier
kommen praktisch alle Vorzlige der EDV
zum Tragen: sofortige Zuordnung, einfa-
che und schnelle Suchfunktionen und
komfortabler Transfer auf Tastendruck.
Neue Aufnahmen eines bekannten Pa-
tienten speichern wir gleich in seinem
vorhandenen Ordner ab; damit haben wir
alles im Blick und behalten jederzeit die
Ubersicht.

Verbesserte
Patientenkommunikation

Ganz massiv punktet der VistaScan
Mini Plus bei unseren Patienten. Sie kdn-
nen jetzt fast in Echtzeit die entscheiden-
den Strukturen in einem bildschirmfiil-
lenden Formatanschauen,aufdiesich die
Diagnose griindet. Keine wortreichen Er-
klarungen mehr und keine Interpretation
von Réntgenbildern, die sie mehruns Arz-
ten glauben, als dass sie sie nachvollzie-
hen kdnnen. Das verbessert die Kommu-
nikation mit unseren Patienten erheblich
undwir haben zudem mehr Zeitfiir die ei-
gentliche Behandlung.

Fazit

Der Umstieg von analogem auf digita-
lesRontgenwarsehrvieleinfacherals wir
dasvorhereingeschatzthatten. Sicherlich
ist dies neben der vorbildlichen Einwei-
sung durch den sehr professionellen Ser-
vice auch der vollig unkomplizierten Be-
dienung des sehr durchdachten Systems
VistaScanMiniPluszuverdanken.Unsere
Erfahrungen damitkénnen wirals unein-
geschrankt gut bezeichnen. Wir arbeiten
damit schneller und sicherer als analog.
Unter dem Strich hat sich die Investition
auch 6konomisch rentiert: keine Chemie
mehr und vielfach wiederverwertbare
Speicherfolien — das spart uns eine
Menge Kosten. 44
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Zahnarztliche
Gemeinschaftspraxis Dres.
Herbert Michel und Marco Kellner
Ludwigstr. 11

97070 Wiirzburg

Tel.:0931/150 71

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Neuheiten auf der IDS
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3-D-Rontgen welter
auf Erfolgskurs

Seit der IDS 2007 ist 3-D-Rontgen kontinuierlich auf Erfolgskurs. Experten schatzen, dass in Deutschland
bereits iiber 1.600 digitale Volumentomografen (DVT) in Zahnarztpraxen und Zahnkliniken installiert wur-
den. Gewinner sind sowohl die Zahnarztpraxen als auch die Patienten.

Holger Essig/Biberach (RiB)

i Die Praxen, die friihzeitig auf ein DVT
gesetzt haben, konnten sich im Wetthe-
werb durch modernste 3-D-Diagnostik
und-Planungpositivdifferenzierenundin
derRegelihren Privatanteil sowie das Ab-
rechnungsvolumen erhdhen — vom Ima-
gegewinn ganz zu schweigen. Die Patien-
ten profitieren vom erhéhten zahnmedizi-
nischen Standard durch mehr Transpa-
renz in der Diagnostik und Planung und
erhohter Sicherheitin der Umsetzungund
Kontrolle. Die Standardisierungsarbeit,
die inshesondere Niederschlag in den
Leitliniender DGZMKfiirdie dentale Volu-
mentomografie (www.awmf.org) gefun-
den hat, stellt klar definierte Indikationen
vor, die jedem Zahnarzt eine 3-D-Auf-
nahme empfehlen bzw. 3-D-Aufnahmen
erforderlich machen. Allein aus forensi-
scher Sicht wird dies die Akzeptanz von
3-D-Rontgen weiter beschleunigen.

Das Indikationsspektrum fiir 3-D-Ront-
gen ist breit. Bis dato {iberwiegend in der
Implantologie und der Mund-, Kiefer-, Ge-

~ Das FOV 8,5x 8,5 cm deckt die liberwiegen-
den Indikationen der Zahnheilkunde ab.

sichtschirurgie eingesetzt, findet 3-D-
Rontgen mit der Verbesserung der Auflo-
sung der 3-D-Aufnahmen vermehrt Ein-
gangindie Fachgebiete Endodontie, Paro-
dontologie, Kieferorthopédie sowie HNO.
Jede allgemeine Zahnarztpraxis wird zu-
kiinftig entweder vermehrt Patienten fiir
DVT-Aufnahmen iiberweisen oder selbst
in3-D-Rontgen investieren. Der Trend hin
zu 3-D-Rontgen zeigt sich auch durch die
wachsende Anzahl von aufriistharen Pa-
norama-Rontgengeraten. Bei der An-
schaffung eines OPGs spielt die Moglich-
keit zur Aufriistung auf 3-D-Rontgen eine
entscheidende Rolle — denn wer will
schon in eine EinbahnstrafRe investieren.
Allein in 2010 diirften iiber 250 aufriist-
bare OPGs in Deutschland verkauft wor-
densein.

In den letzten vier Jahren teilte sich das
Angebotan DVTs primérindrei Segmente:
Large FOV, Medium FOV und Small FOV.
Das FOV (Field of View) definiert das 3-D-
Volumen (Durchmesserund Hohe des Da-
ten-Zylinders) und gibt damit den maxi-
malen Einsatzbereich eines spezifischen
Gerates vor. Gerdte mit Large FOV stellen
dengesamten Schadeldarundeignensich
daherinsbesondere fiir MKG (z.B. PaX-Ze-
nith3D FOV 24x19cm und PaX-Reve3D
FOV 15 x 15 cm, orangedental). Gerate mit
Medium FOV bilden den gesamten Kiefer
ab (z.B. PaX-Duo3D FOV 12 x 8,5 cm, oran-
gedental) und fokussieren auf die implan-
tologische Praxis. Gerate mit Small FOV
(z.B. PaX-Uni3D FOV 8 x5/5x5cm, oran-
gedental) bilden einen Quadranten oder
Kieferausschnitt ab und sind primar auf

die Bediirfnisse der allgemeinen Praxis
ausgerichtet. Mit Einfiihrung des Multi-
FOV — das ist die Méglichkeit mit einem
Gerat indikationsspezifisch unterschied-
liche 3-D-Volumen aufzunehmen — hatte
orangedental mit seinem Partner VATECH
zur IDS 2009 einen neuen Standard ge-
setzt,beidemdie Grenzenzwischen Large,
Mediumund SmallFOV verschwinden.Ein
PaX-Duo3D z.B. kann vier verschiedene
3-D-Volumen aufnehmen (12x8,5cm/
8,5x8,5cm/8x5cm/5x5cm).Imkleinen
Volumen ist die 3-D-Aufnahme hochauf-
l6send. Damit erweitert sich der Nutzen
des Gerdtes fiir die allgemeine Praxis und
umfasst sowohl Chirurgie, Implantologie,
Endodontie und Parodontologie. Aufier-
dem wird mit dem Multi-FOV der Ver-
pflichtung des Zahnarztes entsprochen,
jeweils die Rontgendosis zu minimieren.
Die Multi-FOV Option schafft einen er-
weiterten Einsatzbereich und optimale
Strahlenhygiene — das ist die Zukunft.
ZurIDS2011wird erwartet, dass sich das
Interesse der allgemeinen Zahnarztpra-
xen an 3-D-Rontgen weiter verbreitert.
Dashbisherige SmallFOV,inshesonderedie
Gerate mit ganz kleinen bzw. dem kleins-
ten FOV,werdensich schwertun,das breite
Indikationsspektrum der allgemeinen
Zahnarztpraxis abzudecken und vermut-
lich weiterhin die sehr preissensiblen
Kunden anziehen. Die Uberlagerung von
zwei oder mehr 3-D-Scans zu einer 3-D-
Aufnahme (Stitching) wird sich aufgrund
der Verpflichtung zur Minimierung der
Rontgendosis nicht durchsetzen. Den
Schwerpunkt des Interesses der allgemei-
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nen Zahnarztpraxis erwarten wir an der
Grenze zwischen dem Small FOV und dem
Medium FOV.

Um diesem Trend gerecht zu werden,
wird orangedental zur IDS das PaX-
Duo3D85 einfithren. Dieses 2-in-1-Gerat
besteht aus einem DVT und einem inte-
grierten OPG mit einem separaten 2-D-
Sensor. Ein integriertes OPG ist Pflicht,
denn schlieBlich nimmt die Praxis i.d.R.
deutlich mehr OPGs als DVTs auf. Das DVT
ermoglicht 3-D-Volumen mit einem maxi-
malen FOVvon 8,5 x 8,5 cmund beinhaltet
die Multi-FOV Option. Damit werden die
iberwiegenden Indikationen der allge-
meinen Zahnheilkundeim3-D-Scanabge-
bildet. Einzigartig ist die Moglichkeit auf
ein FOV von 12 x 8,5 cm aufzuriisten, inso-
weit die Zahnarztpraxis ihr chirurgisches
Angebotsspektrum ausweiten mdchte.
Damit lasst sich mit Sicherheit der ge-
samte Kiefer abbilden. Das PaX-Duo3D ist
alleine in Deutschland tiber 100-fach be-
wahrt. Als PaX-Duo3D85 gibt es das be-
liebte 3-D-Rdntgengerat jetzt auch mit
FOV 8,5x8,5cm.

Weiterhin fiihrt orangedental zur IDS
2011 das PaX-Flex3D ein, ein modulares 3-
D-Rontgengerat, das als aufriisthares Pa-
noramageratsowieals DVT (FOV 8 x 5 cm)
mit integriertem OPG sowie optional mit
CEPH angeboten wird. Das DVT ist hoch-
auflésend undermdglichtdurch das Multi-
FOV (8x5 und 5x5cm) strahlungsopti-
mierte 3-D-Aufnahmen. Mit dem PaX-
Flex3D zielt orangedental auf das Ein-
stiegssegment fiir 3-D-Rontgen. Zur
Aufriistung des PaX-Flex3D wird lediglich
die 3-D-Sensorkassette eingesteckt.

Ein weiteres Schwerpunktthema der
IDS 2011 wird die CAD/CAM-Integration.
Dabei geht es darum, optische 3-D-Scans
des Kiefers (virtueller Abdruck) und die
3-D-Rontgendaten in einem Datensatz zu
tiberlagern und darauf aufbauend ,back-
ward“, von Prothetik und Implantatpo-
sition, zu planen. orangedental verfolgt
dabei konsequent den Weg der offenen
Schnittstellen. Die 3-D-Réntgendaten ste-
hen in einen international standardisier-
ten Format (DICOM3.0),die optischen3-D-
Daten ebenfalls in einem genormten For-
mat (STL) zur Verfiigung. Der Zahnarztsoll
frei entscheiden, in welcher Software er
seine Planung und ggfs. die Erstellungvon
Bohrschablonen durchfiihren machte.
Den Weg der offenen Schnittstellen ver-
folgt orangedental seit Beginn vor 12 Jah-
ren erfolgreich mit der Software byzz, die

PaX-Duo3D85

DVT - Multi FOV [8.5x8.5 - 5x5], OPG 2-in-1

Einzigartig
>> Multi FOV
>> Hochauflosend

>> Aufriistbar auf FOV 12 x 8.5
>> 100-fach bewahrte Qualitat

Das Spitzen DVT/OPG
fur die innovative Praxis.

~ PaX-Duo3D8® - Das meist verkaufte 3-D-Réntgengert jetzt auch mit FOV 8,5x 8,5 cm.

alle gangigen bildgebenden Systeme der
Zahnarztpraxis auf einer Softwareplatt-
form zusammenfiihrt, unabhangig vom
Hersteller. Die Entscheidung fiir ein 3-D-
Rontgengerat, die Planungssoftware oder
das gewiinschte Implantatsystem sollte
nichtvonder CAD/CAM-Lésung proprietar
vorgegeben werden.

Mit Einfiihrung von PaX-Duo3D85 und
PaX-Flex3D baut orangedental seine fiih-
rende Marktposition in 3-D-Digitalem
Rontgen weiter aus. Der Anspruch ist, fiir
jede Disziplin und Anforderung das rich-
tige 3-D-Rontgengerat zu liefern.

Ein Besuch auf dem IDS-Stand in Halle
11.2,N49+51lohntsich. Vom 3-D-Rdntgen-
geratmitdem momentan gréfiten FOV von
24 x19 cm, dem PaX-Zenith3D, iiber das
PaX-Reve3D (Free FOV 15x15-5x5cm/
OPG/CEPH-0S optional) — beides Gerate
fiir Kliniken, interdisziplinare Praxen und
Spezialisten — {iber PaX-Duo'25 und PaX-
Duo85, den 2-in-1-Geraten fiir die Implan-
tologie und innovative Zahnarztpraxen,
biszum Einstiegsgerat PaX-Flex3D (Multi-
FOV 8 x5/5x5cm/0PG/CEPH—modular),

dem PaX-Uni3D (FOV 8 x5 oder 5x5cm/
OPG/CEPH-0S — modular), das sich mit
seinem einzigartigen CEPH-0S insheson-
dere fiir KFO empfiehlt, und dem PaX-
Primo (OPG mit Area-Sensor) zeigt oran-
gedental/VATECH das umfassendste 3-D-/
Digitale Rontgenportfolio im Markt.

Auch im Bereich Software und Spezial-
gerate wird orangedental zur IDS mit In-
novationen aufwarten. Mit dem Parome-
ter ,pa-on®, das vollstdndig in die be-
wahrte Bildberatungs-Software byzzinte-
griertist,wird erstmaligein Parometer zur
vollautomatisierten Befundung des Paro-
dontalstatus vorgestellt. Der innovative
CarieScan bietet exzellente Moglichkeiten
zur Kariesdiagnostik. 44

Holger Essig

Mitglied der Geschaftsleitung
orangedental
www.orangedental.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Wirtschattlicher

Was erwartet die Besucher des Care-
stream-Standes auf der IDS 2011?

Wir werden in K6ln auch dieses Jahr
wieder mit zahlreichen Attraktionen
rund um das Thema ,,Bildgebende Ver-
fahren®iiberraschen.

Konnen Sie uns dazu schon etwas
mehrverraten?

Zumeinenverfligenwirindiesem Jahr
iiber einen deutlich grofieren Stand
als noch 2009. Daneben haben wir un-
sere Prasentation in Halle 10.2, Stand
To40-Uo041auch um viele attraktive Fea-

tures erweitert. So kdnnen sich unsere
Gaste in Koln erstmals auf den sehrinter-
essanten ,Innovation-Room* freuen, in
dem wir unsere Messehighlights detail-
liertvorstellen.

Sie stellen in Koln verschiedene Neu-
erungen vor. Haben Sie ein personliches
Highlight?

Die mit Sicherheit wichtigste Neuvor-
stellung ist das CS 9300. Damit ist klar:
Mittelpunkt unserer IDS-Darstellung ist
auch2011die9000er Rontgenfamilie. Mit
ihr haben wir bei der Einfiihrung Ende

Abb. 1: Stolz auf das neue CS 9300: Frank Bartsch, Trade Marketing Manager bei Carestream
Dental.

—insatz von Anfang an

2007 eine neue Rontgenklasse definiert,
die bis heute nichts von ihrer Aktualitat
und Faszination verloren hat. Mittels der
zusatzlichen Stitching Funktion—mitder
bis zu drei Volumen mit 5,0 x 3,7 cm auto-
matisiert zu einem Gesamtvolumen von
7,5 x 3,7cm kombiniert werden kénnen —
hatten wir das Kodak 9000 3D bereits
2009 technisch weiter optimiert. Mit ihr
konnten nunauch die einzelnen Lagebe-
ziehungen klar dargestellt und vermes-
sen werden. Die Stitching Funktion lie-
ferte soeinen sehrgrofien Beitragfiirdie
Planungund Vermessung.

Und mit dem CS 9300 erweitern Sie
nun diese Produktfamilie?

Genau. Wir prasentieren zur IDS mit
dem CS 9300 den groRen Bruder des
weltweiten Marktfiihrers in der Klasse
derfokussierten Rontgengerate. Es kom-
biniert nicht nur Panorama- und 3-D-
Technologie,sondern bietetdariiber hin-
aus zahlreiche innovative Features wie
z.B.denfreiwahlbaren Sichtbereich—wir
nennen das neudeutsch ,,Flexi-Field-of-
View“— von 5x5 bis 17x13,5cm. Dazu
kommen erstklassige Auflésung, einfa-
che Software und eine Detailwieder-
gabe, die ihresgleichen sucht. Alles zu-
sammen ermoglicht liberhaupt erst eine
wirklich sichere Diagnose, z.B. bei endo-
dontischen Fragestellungen.

Fiir wen ist das Gerdt am besten ge-
eignet?

Durch seine vielseitigen Einsatzmog-
lichkeiten eignet sich das CS 9300 fiir
eine ganze Palette an Spezialisten. Das
beginnt beim Implantologen und reicht
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bis zum Kieferorthopaden.
Das Gerat passt fiir nahezu
alle anspruchsvollen An-
wendungen von der Endo-
dontie bis zur Mehrfachim-
plantation. Besonders stolz
sindwirdabeinatiirlichauch
liberdie Tatsache, dass prak-
tisch die gesamte Technik —
vomAlgorythmusiiberFilter
bis hin zur Software — aus
unserer eigenen Entwick-
lung stammt.

Das hat doch sicherlich
auch seinen Preis?

Natiirlich, aber das relati-
viert sich durch ein erstklas-
siges Preis-Leistungs-Ver-
héaltnis. Unsere Modellrech-
nungen belegen,dasssichdie
Investition bei durchschnitt-
licher Anwendung bereits
in kiirzester Zeitamortisiert.
AuRerdem haben wir mit
unseren Handelspartnern '
wieder attraktive Finanzie-
rungsangebote erarbeitet,
die den wirtschaftlichen
Einsatz bereits von Anfang an ermdog-
lichen. Auch von Patienten wird die
Privatleistung DVT gerne angenommen.
Denn Risiken werden minimiert, die Si-
cherheitgleichzeitigerhoht.Zudemkann
die Behandlungsplanung anschaulich
verdeutlicht werden.

Carestream Dental ist exklusiver Her-
steller der KODAK Dental Systems Pro-
dukte. Damit ist das Unternehmen welt-
weit der einzige Komplettanbieter, der

~ Abb. 3: Der intraorale Scanner CS 7600.

~ Abb. 2: Der CS 9300, die wichtigste Neuvorstellung von Kodak auf
der IDS, verfiigt (iber ein neuartiges , Flexi-Field-of-View*.

vom Film bis zum
3-D-Rontgendiege-

bereichs Rechnung. Wirwollen
uns zukiinftig noch starker als
bisher auf dieses Segment ein-
stellen und vor allem den Ser-
vice gezielt auf den Kunden-
stamm ausrichten. Deshalb ha-
ben wir uns im Sinne unserer
Kunden dazu entschieden, die
Marke Carestream Health in
die Bereiche Carestream Den-
tal und Carestream Medical zu
splitten.

Was erwartet uns mittelfris-
tig von Carestream Dental?

Bereits heute stehtder Name
Carestream fiir geballte Inno-
vation und erstklassige Pro-
dukte bei einem herausragen-
den Preis-Leistungs-Verhalt-
nis. Das wird auchin Zukunftso
bleiben. Dabei wollen wirdafiir
Sorge tragen, dass unsere Kun-
den von unserem Rodntgen
Know-how dauerhaft profitie-
ren.Tatsacheist: Wirliefernun-
schlagbare Bildergebnisse und
bieten damit eine optimale Be-

samte Palette ab-
deckt. Worauf kon-
nen sich die kleine-
ren Praxen freuen?

Hier sind es vor allem zwei Geréte, auf
die wir besonders stolz sind. Mit dem
CS 7600 stellen wir in K6ln eine intra-
orale Scanner-Innovation vor, die hin-
sichtlich Geschwindigkeit, Effizienz und
Produkteigenschaften neue MafRstdbe
setzt. Als Beispiel nenne ich hier nur die
Bildverfligbarkeitinnerhalb von fiinf Se-
kunden. Damitist das Gerat schnellerals
alle aktuellen Angebote der Mitbewer-
ber.Undeinechter MeilensteininSachen
Kariesdetektionistdieintraorale Kamera
CS 1600. Mit dieser Erganzung unserer
ja bereits sehr erfolgreichen Kamera-
Modellreihe lasst sich Karies mittels pa-
tentierter FIRE-Technologie bereits im
Friihstadium lokalisieren.

Ein weiterer spannender Aspekt ist
der kiirzlich neu gegriindete Unterneh-
mensbereich Carestream Dental. Was
hat es damit auf sich?

Mit diesem Schritt tragen wir einfach
der wachsenden Bedeutung des Dental-

~ Abb. 4: Mit der KODAK 1600 intraoralen Kamera lasst sich Karies
bereits im Friihstadium lokalisieren.

fundungsgrundlage fiir eine effiziente
Behandlungsplanung. Das bedeutet
wiederum eine immense Zeitersparnis
und hohe Wirtschaftlichkeit. Das gilt
schon heute —und wird morgen nichtan-
derssein!

Herr Bartsch, vielen Dank! <«

>> KONTAKT

Carestream Health
Deutschland GmbH
Hedelfinger Str. 60

70327 Stuttgart

Tel.:07 11/2070 70-3 06

Fax: 07 11/2 07 07-3 31

E-Mail:
europedental@carestream.com
www.carestreamdental.com

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Integration des DVT in den Praxisalltag

Sichere

Dr. Michael Sieper/Gummersbhach

Diedigitale Volumentomografie (DVT)
ist bei der Erstellung von Diagnosen und
Planungen ein wichtiger Bestandteil und
spielt in der zahnarztlichen Praxis eine
zunehmend gréfiere Rolle. Durch das
DVTkdnnen wireindrucksvolle Einblicke
indie dritte Dimension gewinnen.

Das erste DVT wurde fiir die Angiogra-
fie entwickelt, in den letzten zehn Jahren
hat das DVT seinen Einzug in die Zahn-
medizin gehalten. In Deutschland wurde
das erste DVT-Gerat 1997 in Betrieb ge-
nommen. Heute sind ca. 500 Zahnarzt-

Dlagnosen
und exakt geplante
Behandlungen

praxen in Deutschland mit einem DVT-
Gerat ausgestattet. Bei einer DVT-Auf-
nahme werden ausvielen zweidimensio-
nalen Bildern mithilfe einer speziellen
3-D-Software dreidimensionale Bilder
erstellt. Durch die dreidimensionale Dar-
stellung bietet das DVT dem Behandler
genauere Informationen zu Knochenan-
gebot, retinierten oder verlagerten Zah-
nen und dem genauen Verlauf von Ner-
ven. Die Strahlenbelastung fiir den Pa-
tienten ist im Vergleich zum herkomm-
lichen CT sehr viel geringer. Nach der

Si-Leitlinie der DGZMK betragt die effek-
tive Dosis im Mittel bei der herkomm-
lichen Computertomografie 788 +/-334
SV, bei einer DVT-Aufnahme liegt die ef-
fektive Dosis im Vergleich nur bei 221 +/-
275SV.

Die digitale Volumentomografie ist
eine erganzende Rdntgentechnik, ihr
gehteine umfassende Ausgangsdiagnos-
tik voraus. Inden Leitlinien wird der Indi-
kationsbereich zur Anfertigung eines
DVT in der Zahnmedizin aufgefiihrt. Die
Indikationen liegen unter anderem im

-

schieden.
hatte.

1

Abb. 1:Vor einem Jahr haben wir uns in unserem Zentrum fiir Implantologie und Zahnheilkunde fiir die Anschaffung eines Scanora 3D (Soredex) ent-
Abb. 2: Auf den dreidimensionalen Bildern stellte sich eine groBe Zyste dar, die von lingual bereits die &uBere Knochenlamelle fenestriert
Abb. 3: Anhand der Bilder kann der genaue Knochendefekt eindrucksvoll gezeigt werden. Die Operation lasst sich genauer planen.



Bereich der Implantologie, Chirurgie,
Kieferorthopadie, Prothetik, der Paro-
dontologie sowie der Endodontologie.
Nach der Leitlinie ist eine abschlieRende
Aussage iiber die einzelne Indikation
noch nicht moglich, da der Anwendungs-
zeitraumderTechnik noch sehrgeringist.

Vor einem Jahr haben wir uns in unse-
rem Zentrum fiir die Anschaffung eines
DVT entschieden. Durch die Maglichkeit,
dem Patienten in der eigenen Praxis eine
DVT-Aufnahme anbieten zu kdnnen, ent-
fallen lange Wartezeiten, die durch um-
standliche Uberweisungen in radiologi-
sche Facharztpraxen entstehen. In unse-
rem Zentrum werden mehrere Tausend
Patienten pro Jahr behandelt, seit Inbe-
triebnahme des DVT-Gerdtes wurden be-
reits ca. 200 dreidimensionale Bilder an-
gefertigt.

Beider Auswahldes Gerdtes haben wir
uns fiir das Scanora 3-D-Geréat der Firma
Soredex entschieden (Abb. 1). Das Gerat
ist eine Kombination aus einem dreidi-
mensionalen Volumentomografen und
integrierten Panoramaschichtgerat. Sca-
nora 3D arbeitet mit dem sogenannten
Cone Beam Verfahren, deshalb wird das
DVT im Englischen auch oft CBCT ge-
nannt. Beim Cone Beam wird die zu
untersuchende Region durch einen
Strahlenkegelerfasst,undeswerden per-
manent zweidimensionale Rontgenbil-
derangefertigt,die mithilfe einerspeziel-
len Software in dreidimensionale Bilder
umgesetzt werden. Es lassen sich optio-
nal vier verschiedene Gesichtsfelder
(Field of View) einstellen. Je nach Frage-
stellung und Indikation kann sich der Be-
handlerfiirein Field of View entscheiden.
Sowirddie Strahlenbelastungfiirden Pa-
tienten minimiert. Durch die Moglichkeit
eine Voraufnahme (,Scout®) anzuferti-
gen, um die exakte Ausrichtung des Pa-
tienten wahrend der Aufnahme zu ge-
wahrleisten, sind Fehlaufnahmen prak-
tisch ausgeschlossen. Metallartefakte
tretenim Gegensatz zum herkommlichen
CT nursehrabgeschwécht auf.

1. Patientenfall

Vor einigen Wochen wurde eine junge
Frau in unserer Praxis vorstellig. Die Pa-
tientin klagte iiber Schmerzen im dritten
Quadranten, die Beschwerden waren un-
klar und konnten von der Patientin nicht
genau lokalisiert werden. Im Bereich der
Fossa Canina war eine deutliche Schwel-

3-D-DIAGNOSTIK

Abb. 4: Als Zufallshefund wurde auf einem DVT, das bei einer Patientin fiir die Implantatplanung
angefertigt wurde, im Unterkiefer an Zahn 44 ein Zementom diagnostiziert.

lung erkennbar, die Schwellung war
druckdolent.

Des Weiteren klagte die Patientin iiber
Schluckbeschwerden. Nach Anfertigung
einer digitalen Panoramaschichtauf-
nahme zeigte sichim Bereich des unteren
Eckzahnes eine Verschattung. Zur pra-
operativen Diagnostik wurde ein DVTan-
gefertigt, um Informationen zu Nerven-
verlauf und Knochenwandstarke liefern
zu kénnen. Auf den dreidimensionalen
Bildern stellte sich eine groRe Zyste dar,
die von lingual bereits die dufdere Kno-
chenlamelle fenestriert hatte (Abb. 2).
AnhandderBilderkanndergenaueKno-
chendefekt eindrucksvoll gezeigt wer-
den. Die Operation lasst sich genauer
planen (Abb.3).

2. Patientenfall

Bei einer 47-jahrigen Patientin wurde
im Rahmen der Implantatplanung ein
DVTangefertigt. Als Zufallsbefund wurde
im Unterkieferan Zahn 44 ein Zementom
diagnostiziert und operativ entfernt. So
konnte der Patientin geholfen werden,
deren Befund sonst im Verborgenen ge-
blieben ware (Abb. 4).

Anhand der Bilder und Patientenfalle
kann die Leistungsfahigkeit der digitalen
Volumentomografie eindrucksvoll de-
monstriert werden.

Die zu untersuchenden Strukturen las-
sen sich zu ihrer Umgebung gut darstel-
len.DasDVThatseine Vorteile gegeniiber
dem CT in der geringeren Strahlenbelas-
tung, es treten weniger Artefakte zum

Beispiel durch Metallrestaurationen auf
und der Anwender profitiert von der ge-
naueren Detaildarstellung.

Das DVTwird das konventionelle Ront-
gen beim Zahnarzt sicher nicht ersetzen,
abereswirdbeivielen Behandlungen zur
hilfreichen Unterstiitzung werden, be-
sonders im Bereich der dreidimensiona-
len Implantatplanung.

5> AUTOR

Dr. Michael Sieper

Zertifizierte Qualifikationen:
Oralchirurgie (Fachzahnarzt seit 1996)
Implantologie (Spezialist seit 1998)
Parodontologie (Tatigkeitsschwer-
punkt seit 2002)

Prothetik /Zahnersatzkunde (T&tig-
keitsschwerpunkt seit 2003)
Zahnarztliche Hypnose und Kommuni-
kation (2005)

Zahnérztliche Psychosomatik (2006)
Asthetische Zahnheilkunde (2007)
Schmerztherapie (2009)
Re-Zertifizierung Implantologie (2009)
Master of Science (Implantologie)
(2009)

Kontakt

Praxis Dres. Sieper

Kolner StraBe 294

51645 Gummershach
Tel.:02261/22190
E-Mail: sieper@sieper.net
www.sieper.net
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DVT wird
Standard werden

Das Thema digitale Technologien und damit eine groBe Auswahl an digitalen Volumentomografen werden
aufderIDS inKdln einen entscheidenden Schwerpunkt bilden. Die Redaktion der DENTALZEITUNG unterhielt
sich mit Martin Loeffen, Produktmanager bei Satelec, iiber den neuesten digitalen Volumentomografen
WhiteFox von Satelec und die Einsatzméglichkeiten eines DVTs in der zahnarztlichen Praxis.

Herr Loeffen, welche Perspektive hat
die digitale Volumentomografie lhrer
Meinung nach?

Die digitale Volumentomografie ist die
Zukunftund somitfiirjede Zahnarztpraxis
indiziert. Aufgrund der Preisstruktur die-
ser Technologie ist zwar noch nicht jede
Praxis in der Lage, ein solches Gerat zu fi-
nanzieren, aber ich gehe davon aus, dass
die digitale Volumentomografie die glei-
che Entwicklung nehmen wird wie das
OPG. Erst investierten nur einige wenige
ineinsolches Gerat,und mittlerweileistes
Standard in jeder normalen Praxis. Beim
DVT wird dieser Zeitraum deutlich langer
sein als beim OPG, die Konsequenz wird

~ WhiteFox, der neue digitale Volumentomo-
graf von Satelec.

am Ende aberdie gleiche sein. Letztlich ist
DVTfiirjeden Berufsneueinsteigereinun-
umgangliches Thema, da die Herstellerfir-
men und die Wissenschaft den 3-D-Be-
reich immer weiter vorantreiben werden.

Wann ist ein DVT ein must-have, wann
einnice-to-have?

Aus unserer Sicht ist ein DVT in jeder
chirurgischarbeitenden Praxiseinabsolu-
tes ,,must have” fiir die Vorhersagbarkeit
derOperationenund damitfiirdie Vermei-
dung von Komplikationen. Das WhiteFox
von Satelec ist auch ein must have fiir die
Kieferorthopadie, da wir hier eine Ceph-
Moglichkeit besitzen, womit Zahnbewe-
gungen virtuell vorgenommen werden
kdnnen. Als nice-to-have mdochte ich die
Notwendigkeit einer hochwertigen Dia-
gnostikinkeinem Fallbezeichnen. Praxen,
die aber zum Beispiel Endodontie, Paro-
dontologie oder Funktionsdiagnostik als
Schwerpunkt besitzen, ist 3-D-Diagnostik
zum Teil mehr Kann als Muss.

Wie stark héngt es vom Verkaufsge-
schick eines Zahnarztes ab, ob sich ein
DVT auch wirklich lohnt?

Viele Praxen setzen das DVT als Marke-
tinginstrumentein. Umsatze lassensichin
erster Linie nicht mit dem Bild, sondern
durch die sich iiber die Anfertigung des
Bildes ergebende Vielzahl an Planungen
generieren. Zu Recht gewinnt der Patient
durch die hochwertige Diagnostik ein gro-
Reres Vertrauen in die Behandlungspla-
nung und in den Behandlungserfolg. Auf
dieser Basis entscheiden sich viele leich-
ter fiir eine hoch qualitative, wenn auch

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

~ Martin Loeffen, Produktmanager fiir WhiteFox.

kostenintensivere Versorgung. Zudem
rechnet sich die digitale Volumentomo-
grafie auch bei Privatpatienten, da viele
private Krankenkassen oder auch private
Zusatzversicherungen bei medizinischer
Indikation die DVT bezuschussen.

Was ist das Besondere an dem neuen
WhiteFox-DVT und fiir welche Indikatio-
nen eignet es sich schwerpunktmafig?

WhiteFox bietet die Hounsfield-Skala
an, mit der eine prézise und konstante
Messung der Knochendichte maoglich ist.
Die Daten der pra- und postchirurgischen
Analyse konnen miteinander verglichen
werden, da sie auf der gleichen Kalibrie-
rungsmethode beruhen.Auchdievirtuelle
Endoskopie ist ein Schwerpunkt des Ge-
rats. Bei der Bedienung zeichnet sich das
WhiteFox durch Einfachheit und Anwen-
derfreundlichkeitder Software aus, dieals
umfangreiches Komplettpaket im Gerate-
preis enthalten ist.

Das WhiteFox eignet sich fiir die Dia-
gnostik und Behandlungsplanung in der
Oralchirurgie und Mund-Kiefer-Gesichts-



chirurgie, aufgrund seiner zusatzlichen
Weichgewebsfilter fiir die gnathologische
Chirurgie und plastische Chirurgie, auf-
grund der Ceph-Funktion fiir die Kieferor-
thopadie, auflerdem fiir die Endodontie,
die Gnathologie, also die vergleichende
Analyse der Gelenkwalzen, fir HNO, da
alle Nebenhéhlen und das Mittel- und
Innenohr dargestellt werden kdnnen, na-
tirlich fiir die virtuelle Implantatplanung
und Knochendichtemessung in der Im-
plantologie und fiir die Sinuslift OP, da die
Raummessung der Kieferhdhle moglich
ist.

Welches Feedback haben Sie bislang
von Anwendern erhalten?

Besonders positiv ist den Anwendern
die einfache Handhabung und die hohe
Qualitat aufgefallen. Auch die schnelle
Rekonstruktionszeit wurde immer wieder
lobend erwéhnt. Design, Qualitat, Anwen-
derfreundlichkeit und der hohe techni-
sche Standard wéren im WhiteFox perfekt
miteinander kombiniert, so der Tenor der
Anwendermeinungen.

Wie lasst sich das WhiteFox DVT am
besten effizient und nutzbringend in die
Praxis integrieren?

Indem man es, natiirlich indikations-
abhdngig, zum festen Bestandteil der
Eingangsuntersuchung und Therapie-
planung macht und so die Qualitat der
Behandlung wesentlich verbessert. Auf-
grund dieser Verbesserung gewinnt die
Praxis zufriedene und vertrauensvolle
Patienten, wodurch wiederum ein héhe-
rer Recall erreicht wird.

Wie wird das neue WhiteFox DVT auf
derIDS im Mdrz prasentiert?

AufderIDSinKélnkonnendie Besucher
am Satelec-Stand an mehreren Arbeits-
platzen alle Funktionen des WhiteFox
ansehen und auch ausprobieren.

Herr Loeffen, vielen Dank! <«

>> KONTAKT

Acteon Germany GmbH
IndustriestraBe 9, 40822 Mettmann
Tel.:02104/956510

E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com
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NEU: fiir individualisierte Aufbauten

jetzt auch als Forte
' arkter Haftung

,!‘L"Plantlink

w’Emf. i

implantlink® semi

Semipermanenter Implantatzement

B Forte mehr Haftung und Druckfestigkeit

fur kleine oder in der Haftungsflache
reduzierte Aufbauten

m Classic kraftschlussige, kaustabile
Zementierung fur Standardaufbauten

B hochste Randspaltdichte, dualhartend
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M deutlich geringerer Verdrangungswider-
stand als herkdmmliche Zemente

H maximale Passgenauigkeit durch
niedrigste Filmstarke (nur 8 um!)

M beschadigungsfreies Entfernen
der Suprakonstruktion,
selbst nach langerer
Tragezeit!

Der Film!
“Alles Wesentliche

in 2,5 Min."” %

www.detax.de/implantlink/clip
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Neue digitale Wege

>> DAS DIGITALE LABOR

Die Zukunft

der Zahntechnik

Das zahntechnische Handwerk befindet sich im Umbruch. Der angekiindigte Wandel im Berufsbhild des
Zahntechnikers und dessen Arbeitsplatzes hat bereits eingesetzt und wird sich nach der IDS mit den ge-
wonnenen Erkenntnissen zunehmend vollziehen. Die Zukunft wird zeigen, wohin der Weg in der digitalen

Zahnheilkunde geht.

Dr. Hans-Ulrich Kugies/Trebur

~ Abb. 1:Eine mit digitaler Abformung ange-
fertigte Krone auf einem SLA Modell.

W Zwei Faktoren haben iiber Jahrzehnte
die Entwicklung der Zahntechnik in
Deutschland vorangetrieben. Auf der ei-
nen Seite die Dentalindustrie, die mit
neuen Produkten den Fortschritt in der
Zahntechnik hauptséachlich bestimmte,
ja weitestgehend vorschrieb, was ein La-

ANZEIGE

Effektives Kariesmanagement!

¥CARIESCAN
)N(EXCEED EXPECTATIONS

>> Spitzentechnologie fiir die genaue

und zuverldssige Erkennung von Karies.

borfiirden Zahnarztund seine Patienten
zuleisten hatte, wollte esim Markt beste-
hen.Viele Neuerungen,dieaus der Wett-
bewerbssituation heraus auf den Markt
gedrangtwurden,stelltensichschnellals
wenig zielfiihrend heraus. Neues sollte
den altbewahrten Markt verdndern, ge-
nanntseien hier die Vollkeramik und die
Anfdnge der handwerklich geprégten
CAD/CAM-Losungen. Mit ihrem Investi-
tionsaufwand hinkten die Labore hinter
den Erwartungen der Industrie her. Sie
entschieden sich fiir kleine Losungen,
ohne den Vorteil einer Zusammenarbeit
mit Fertigungszentren fiir CAD/CAM-L6-
sungen. Der Gewinn sollte im Labor blei-
ben und nicht fremd vergeben werden.
Dies stellt fiir mich ein kurzfristiges Den-
ken dar, ohne die Zukunft im Blickfeld zu
haben.

orangedental @ IDS, Halle 11.2, Stand 49+51

—
premium innovations

Der zweite Faktor war die Gesund-
heitspolitik, die den Laboren mit Fest-
zuschiissen und BEL (Bundeseinheitli-
ches Verzeichnis der abrechnungsféhi-
gen zahntechnischen Leistungen) als
Hochstpreisliste erhebliche Umsatzein-
bufen bescherte. Es existiert daneben
eine BEB (Bundeseinheitliche Benen-
nungsliste zahntechnischer Leistungen)
fiir die Privatversorgung, ein Leistungs-
angebot hochster Versorgungsqualitat.
Eine Preisdiskussion mit dem Kunden
und Zahnarzt gab es iiber zwei |ahr-
zehnte nicht. Das Zahntechniker-Hand-
werk bestimmte mit seinen Angebots-
strukturen den deutschen Markt.

Umdenken gefordert

Seit wenigen Jahren gerdt die ge-
schlossene Welt der Zahntechnik in Un-
ordnung. Neue Technologie-Verfahren
und erprobte Materialklassen, welche
mitgroflen Laborinvestitioneneinherge-
hen, fordern ein Umdenken vom klassi-
schen Zahntechniker als Handwerker
hinzueinem Informatiker bzw. PC-Spezi-
alisten.

Heute kann man sagen, die Verfahren
zur industriedhnlichen Fertigung von
festsitzendem Zahnersatz sind qualitativ
besser und wirtschaftlicher als traditio-
nell handwerklich hergestellter Zahner-
satz — in Preis und Qualitét. Eine Ferti-
gungin Fernostistnicht mehrnotwendig.
Der Maschinenpreis zur Fertigung ist
gleich (eine nach Chinazuexportierende

KENNZIFFER 0401 ~ | Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Maschine kostet das Gleiche wie eine in
Deutschland arbeitende Maschine). Die
Bedienung ist das Ausschlaggebende.
Hierseheichin Deutschland einen Wett-
bewerbsvorteil. Allerdings muss die Aus-
bildung des Zahntechniker/-meisters
denneuen Bedingungen angepasst wer-
den. Erfolgreich sind im Moment einige
Pioniere, die sich dieser Aufgabe gestellt
haben. Die Priifungsordnungen fiir Ge-
sellen und Meister in diesem Handwerk
beriicksichtigen diese Forderungen nach
neuen Technologien iiberhaupt nicht.
Stattdessen herrschen hiernoch alte ver-
krustete Innungshierarchien.

Bedeutung dieser Entwicklung fiir
die Zukunft

Aufgrund der industriellen Fertigung
werden viele handwerkliche und gute
Techniken verloren gehen, die iiber Jahr-
zehnte zu einer erfolgreichenindividuel-
len Patientenversorgung gefiihrt haben.
Es geht damit ein Stiick handwerkliche
Qualitat verloren. Dies ist zu bedauern,
aber es ist eine Folge auch eines veran-
derten Marktes. Ich vergleiche dies mit
der Fotografie. Wer macht heute noch
analoge Fotos mit der klassischen Ent-
wicklungvon Bildern? DasistSchneevon
gestern. Digitale Fotos, die sofort zur Ver-
fligungstehen, sind gefragt. Die heutigen
Patienten wiinschen sich funktionellen
und bezahlbaren Zahnersatz, der natiir-
lichauchgutaussehensoll. Diesistmitei-
nerdigitalen Abformungund einerhand-
werklich aufwendigen High-End-Ver-
blendung moglich. Kosten fiir optisch
ansprechende Modelle, inklusive Artiku-
lator,mit Preisennach BEBvoniiber50€,
wie man es in Zeitschriften lesen kann
(optimale Anwendung der BEB), werden
der Vergangenheit angehdren. Ein digi-
tal hergestelltes Modell, das optisch und
funktionell gleichwertig ist, ist fir die
Halfte zu haben, allerdings maschinell
gefertigt. Fiir eine Einzelkrone heifst das,
der Zahntechniker wird nur noch fiir die
High-End-Verblendung bendtigt. Alle
anderen Arbeitsschritte werden mithilfe
eines PCs gefertigt. Bei entsprechender
Pflege und Wartung der Maschine und
Software hat man gleichbleibende Er-
gebnisse, welche handwerklich nur mit
unbezahlbarem Aufwand zu leisten sind.
Die Zusammenarbeit zwischen Zahnarzt
und Zahntechniker wird sich in Zukunft
andern. Hat in den letzten 30 Jahren der

KENNZIFFER 0411
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Lichtaktivierte
Desinfektion.
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FotoSan Intro-Kit
+ Schutzbyijje

1.399,00 ¢

4 Preis zzgl. MwSt.
Preiséinderung vorbehalten.

Indikationen: A
¢ Endodontie 51X
¢ Parodontitis I\
® Periimplantitis
* Gingjivitis

e Perikoronitis
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Eine
bahnbrechende
zahnarztliche
Therapieform

Vorteile der FotoSan Behandlung:

* Sofortiger Wirkungseintritt

* Wirksam gegeniiber sémtlichen
Mikroorganismen

* Keine Resistenzentwicklung

* Leicht und schnell anzuwenden

* Geringer technischer Aufwand

e Geringere Kosten pro Einzelbehandlung
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LABOR

Abb.2: EinAbformpfosten eines Implantates,
welches im Mund digital abgeformt und danach
digital ohne klassische Modellherstellung auf
dem Implantatpfosten aufgepasst wurde.

Zahntechnikerfiir festsitzenden Zahner-
satz (Krone und Briicken) den Arbeits-
weg bestimmt, so wird in Zukunft die
Zahnarztpraxis im Team den Arbeitsab-
lauf bestimmen. Viele verkiirzte Arbeits-
schritte kdnnen in der Praxis verbleiben
und von einem geschulten Praxisteam
unter Kontrolle des Behandlers iiber-
nommen werden. Dies hat auch zur
Folge, dass die damit verbundene Wert-

ANZEIGE

schopfung (digitaler Gewinn) in der Pra-
xis verbleibt. Auftrage werden von der
Praxisindas Fraszentrumverschickt. Das
TeaminderZahnarztpraxis kann nun be-
stimmte Aufgabenam PCdirektiiberneh-
men bzw. liberwachen, bevor die fertige
Zirkonoxid- bzw.NE-Kappeandas bishe-
rige, gewohnte Labor geliefert wird. Das
Laborfertigtin gewohnter Weise —durch
BrennenderKeramikaufdas Geriist—die
Krone. Diese Aufgaben kdnnte aberauch
das Labor teilweise als Dienstleister
ibernehmen. Die Folge ist aber, dass der
mogliche digitale Gewinn mit dem Labor
geteilt werden muss.

Die Zahntechniker und Labore stehen
in der nahen Zukunft vor einer grofien
Herausforderung.Siemiissenihr Wissen
und ihre Fahigkeiten fiir die neuen digi-
talen Fertigungsablaufe weiterentwi-
ckeln. Gleichzeitigmiissen sie einen Weg
finden, um mit diesen neuen digitalen
Wegen in Partnerschaft mit den Zahn-
arztpraxen wirtschaftlich erfolgreich zu
sein.Dazu brauchtes nebentechnischem
Wissen ebenso betriebswirtschaftliche
und unternehmerische Qualitaten.

@Tiefenﬂuorid® erzielt im Vergleich mit herkémmlichen Fluoridierungen
nicht nur eine deutlich langer anhaltende, sondern auch etwa 100-fach
starkere Remineralisation* des Zahnes. Durch eine Fallungsreaktion nach
einer einfachen Doppeltouchierung entstehen submikroskopische CaF2- und
antibakteriell wirkende Cu-Salze. Sie liegen vor Abrasion geschiitzt in den

Trichterporen der Auflockerungszone.

@ Tiefenfluorid® bietet:

o sichere Kariesprophylaxe auf der IDS
durch Depot-Effekt
Halle 11.3
Stand D 28

e Langzeit-Remineralisation
auch an sonst schwer er-
reichbaren Stellen, z.B. bei
Brackets —

White Spots verschwinden

o effiziente Zahnhals-
Desensibilisierung

o mineralische Fissurenver-
siegelung* als erfolgreiche
Alternative zur Polymer-
versiegelung

*ZMK 1-2/99

Beachten Sie
unsere Angebote

Humanchemie GmbH

HUMANCHEMIE

Kompetenz in Forschung und Praxis

Hinter dem Kruge 5 » D-31061 Alfeld/Leine
Telefon +49 (0) 51 81 - 2 46 33
Telefax +49 (0) 51 81 - 8 12 26

www.humanchemie.de
eMail info@humanchemie.de

Die Rolle der Kostentriager
GKV und PKV

Die gesetzlichen Krankenkassen haben
erkannt, dass sich mit Preisdruck auf La-
borarbeiten, mit sogenannten integrier-
ten Versorgungsvertragen mit Zahnarz-
ten und Laboren, Wetthewerb betreiben
lasst. Die PKVen mit dem Basistarif ha-
ben sich diesem Wettbewerb direkt an-
geschlossen. Beide Kostentrager werden
in Zukunft Qualitatsstandards verlan-
gen,die mitdem halbindustriell gefertig-
ten Zahnersatz (digitale Unterstiitzung)
einfacher zu realisieren sind. Besonders
die Zahnarztpraxen haben bisher auf
evidenzbasierte Qualitatsstandards bei
ihrer Tatigkeitverzichten konnen. Mitder
digitalen Abdrucknahme und der daraus
resultierenden digitalen Fertigung ist
eine gleichbleibende Qualitét einfacher
zu bewidltigen. Meiner Meinung nach ist
Qualitét in der Zahnheilkunde messbar.
Die Kostentrager haben damit eine
Chance,aufgrund derdigitalen Fertigung
indirekt auf die Qualitat Einfluss zu neh-
men. Wer Zahnersatz digital fertigt, kann
automatisch bei entsprechender Zertifi-
zierung der Arbeitsschritte eine gleich-
bleibende Qualitét bei geringerem Auf-
wand liefern.

5> AUTOR

Dr. Hans-Ulrich
Kugies ist sowohl
Zahntechniker als
auch Zahnarzt und
betreibt seit tiber
15 Jahren eine Pra-
Xislaborgemein-
schaft (drei Praxen)
mit drei Zahntechnikern und einer
Meisterin. Seit fiinf Jahren ist er Mitin-
haber eines Fraszentrums, in dem bis-
her (iber 3.000 Zirkonoxid-Einheiten
gefrést wurden. Mit der digitalen
Abformung im Mund (COS) befasst

Dr. Kugies sich seit iber 18 Monaten,
auch mit dem Ergebnis von (iber

150 angefertigten Fallen von Kronen,
Briicken und Teleskoparbeiten.
Dartiber hinaus verfligt er {iber 20
Jahre standespolitischer Erfahrung in
der Vertreterversammlung in Hessen.
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Interview

,CAD/CAM gehort
definitiv zum Standard”

Woféngtbeilhnendie Digitalisierung
des Laborsan?

Patienten berateich entwederiiberein
Fotobuch, das ich mit den digitalen Bil-
dern meiner Patientenfille erstellt habe,
oderich prasentiere ihnen zum besseren
Verstandnis diese Bilder auf einem
Smartphone oder Tablet-PC. Ich habe
festgestellt, dass diese Methodik bei der
Patientenkommunikation sehr hilfreich
ist. Wenn der Patient einverstanden ist,
nehme ich in der Praxis ein Bild von der
Situationaufundschickeesdirektanden
Technikerim Labor,derdieses Bild aufei-
nem Tablet-PC empfangt und die neuen
Informationen direkt in die Arbeit ein-
flieRen lassen kann.

Haben Sie iiber die Bilder hinaus an-
dere digitale Technologien, mit denen
Sie bereits in der Praxis arbeiten?

Den Kostenvoranschlag bekommt der
Zahnarzt haufig von mir, wahrend ich
nochinder Praxis bin.Ich greifedannvon
meinem Smartphone auf den Labor-

Computer und das dort installierte Ab-
rechnungsprogramm zu, erstelle den
Kostenvoranschlag iiber diese Fernsteu-
erung und sende sie dem Zahnarzt per
E-Mail, noch wéhrend ich in der Praxis
bin.Esistalsonicht mehrso,dassicherst
zuriickins Laborfahre,den Kostenvoran-
schlag auf Papier bringe und dieses Do-
kumentdann faxe.

Auf der anderen Seite erreichen uns
natiirlich Auftrage per Fax von den Kun-
den. Diese Faxe kommen digital per Mail
an und ich kann dann am Rechner einen
Kostenvoranschlag machen. Wir kom-
munizieren also nur noch per Mail mit
den Praxen, wir versenden keine Faxe
mehr mit Kostenvoranschlagen.

Wie wirktsich dasauflhre Arbeit aus?

Die Arbeitsablaufe sind dadurch fiir
mich unkomplizierter und kiirzer gewor-
den. Ich kann von jedem Ort in Deutsch-
land oder der Welt auf meine Daten zu-
greifen, wenn eine Internetverbindung
anliegt—und sei es nuram Wochenende

Abb. 1-3: Mit solchen Bildern erklart ZTM Thomas Mahler seinen Patienten, wie eine CAD/CAM-
Arbeit entsteht (Bilder: Thomas Mahler).

vom heimischen Sofaaus. Das erleichtert
mir meine Arbeit sehr. Die Reaktion der
Zahnarzte auf die digitalen Ablaufe mei-
nes Labors sind unterschiedlich. Von
keiner Reaktion bis zur interessierten
Begeisterunghabe ich alles erlebt.

Sie nutzten in lhrem Labor auch ein
CAD/CAM-System. Welche Uberlegun-
gen spielten bei der Anschaffung eine
Rolle?

Wir fertigen seit August 2009 mit dem
CAD/CAM-System von Sirona. Mit dem
InEos Blue Scannerund derinLab MC XL
Schleifmaschine bin ich auf dem neues-
ten Stand der Technik. Bei der Uberle-
gung fiir die Anschaffung eines CAD/
CAM-Systems spielten zwei Punkte eine
wesentliche Rolle:Zumeinenhabeich be-
sonders als technikbegeisterter Mensch
das Gefiihl, dass man mit der Zeit gehen
muss und ein Laborauf Dauerohnediese
Technologie keine Chance hat. CAD/CAM
gehort definitiv zum Standard. Zum zwei-
ten fragten auch meine Kunden haufiger
Zirkongeriiste nach, die ich vorher in
einem anderen Labor fertigen lassen
musste, was auch nicht Sinn und Zweck
der Sache war.

Wie lange hat es gedauert, bis Sie mit
dem System so vertraut waren, dass Sie
seine Mdglichkeiten voll ausschopfen
konnten?

Es hat etwa einen Monat gedauert, bis
ich die Funktionen kannte. Biswir es voll
ausschopfen konnten, hat es etwa ein
Jahr gedauert, wenn ich ehrlich bin. Man
waéchstimmermitseinenAufgaben—und
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auch so ein System wachst mit seinen
Aufgaben. Erst nach dem Fertigen einer
komplizierten Arbeit weift man, wie es
funktioniert, und danach ist sie nicht
mehr kompliziert. Aus diesem Grund be-
suche ich auch Fortbildungsveranstal-
tungenzudiesem Themaoderinformiere
mich in Fachartikeln.

Ich musste mich schon umstellen und
hatte auch das Problem, die entsprechen-
den Auftrage zu bekommen. Ich konnte ja
nicht ausschliefilich Schauarbeiten zu
Ubungszwecken fertigen.

Wie haben Sie, gerade am Anfang, ge-
niigend Auftrage fiir die Maschine gene-
rieren konnen?

Ich habe den Zahnarzten speziell bei
der Fertigung von NEM-Geriisten diese
Losung direkt angeboten. Eine andere
Methode, Zahnarzte fiir CAD/CAM-gefer-
tigte Arbeiten zu gewinnen, war, dass ich
ihnen die angeforderten Kronen in dop-
pelter Ausfiihrung gefertigt habe: Zum
einen althergebracht, wie sie von den
Zahnérzten bestelltwurdenund zuman-
deren als CAD/CAM-gefertigte Vollkera-

mikkrone. In 70 % der Falle entschied
sichderZahnarztfiirdie Vollkeramik. Die
Datensétzefiirdie CEREC-Arbeitenerrei-
chen mich nun entweder iiber das Portal
Cerec Connect, oder ich erhalte sie per
Mailvon den Zahnarzten.

Kommt das Handwerk durch CAD/
CAM zu kurz?

Bei mirgreifen handwerkliches Know-
how und die CAD/CAM-Fertigung inein-
ander. Ich bin davon Giberzeugt, dass die
Zahntechnik nichtnurmitdigitalen Tech-
nologien arbeiten kann. Ich kann damit
meine Arbeitszeit verkiirzen und es als
Hilfsmittel nehmen, aber der letzte
Schliffder Arbeitmuss per Hand gemacht
werden. Man sollte die digitale Technik
als Zugewinn zum Handwerk sehen,
nicht als Konkurrenz. Ich denke, dass die
Zahntechnik iiberdiedigitalen Technolo-
gien nicht primar essenzielle Fertigkei-
tenverliert,sondernebenauch neue Fer-
tigkeiten hinzukommen. Ein Zahntechni-
ker, der fiinf Jahre lang nur mit CAD/CAM
gearbeitethat, verfiigtiberhohe Kompe-
tenzenim Umgangmitder Software, wird

aber Schwierigkeiten haben, eine dhn-
liche Arbeit konventionell zu fertigen.

Herr Mahler, vielen Dank! <«

>> KONTAKT

ZTM Thomas Mahler
Zahntechnik POCKAU
SiedlungsstraBe 5—7
09509 Pockau
Tel.:037367/7 74 57
Fax:037367/7 7459

Einrichtungen fiir Arzte, Zahnirzte, Krankenhiuser

www.baisch.de

Karl Baisch GmbH
LagerhausstraBe 17a
94447 Plattling

Tel.:
Fax:

Lieferung nur (ber autorisierten Fachhandel!

+49 (0) 99 31/8 90 07-0
+49 (0) 99 31/8 90 07-29
E-Mail: info@baisch.de

Antimikrobielle Beschichtungen

... schiitzen vor Bakterien, Viren, Pilzen, Algen ...
... und fhren somit zu einer natirlichen Prophylaxe ...

Karl
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Schritt-fur-Schritt

Asthetische Ergebnisse
dank digitaler
Farbbestimmung

Amos Harting/St. Louis, Missouri/USA

Mitdem VITA Easyshade Compactkann
man wahrend der Keramikschichtung die
Helligkeit, die Farbintensitdat und den
Farbton iiberpriifen. Dieses System iiber-
zeugt in Kombination mit der VITA VMK
Master Keramik mit seiner Einfachheit,
seinen hervorragenden Verarbeitungsei-
genschaften und den dsthetisch hochwer-
tigen Ergebnissen.

Abb.6

Abb. 1: Das gefraste Kobalt-Chrom-Gertist wird nach dem Sandstrahlen fiir den Auftrag des Opakers vorbereitet.
Abb. 3: DerAuftrag der VMK Master Luminary-Masse, die die Fluoreszenz steigert. ~ Abb. 4: Die fertig ge-
Abb. 6: Auffallig ist die Fluoreszenz der Luminary-Masse unter ,Schwarz-
Abb. 7: Messen der Luminary-Schichtung mit VITA Easyshade Compact, um die Farbe der Luminary-Schicht mit der Zahnfarbe 3M1 zu ver-

Abb. 8: Die gewtinschte Farbe der Restauration ist 3M1. Ein Stern oben rechts auf der digitalen Anzeige des Easyshade Compact-Messge-

Opaker mit leicht gldnzender Oberflache.
schichtete Luminary-Masse.
licht*.

gleichen.

4.9

Abb. 5: Die gebrannte Luminary-Masse.

Steigende Anforderungen
an die Farbgenauigkeit

Die AnforderungenderBehandleran
eine natiirlich wirkende Restauration
mit praziser Farbreproduktion sind
kontinuierlich gestiegen. Der Wunsch
nach Perfektion ist groRer denn je,
dennfortschrittliche Farbskalen finden

einehoheklinische Akzeptanzundeine
weite klinische Verbreitung. Farbska-
len wie der VITA Linearguide 3D-Mas-
ter bieten eine hohere Genauigkeit als
die klassische VITA classical A1-Dg4
Farbskala.Zudem stellt der dsthetische
Zahnersatz eine zunehmend wichti-
gere Einkommensquelle fiir die Be-
handlerdar.

Abb. 2: Der fertig gebrannte

rétes bedeutet, dass die gewiinschte Zahnfarbe nur ,mangelhaft” getroffen wurde. Das ,L“ steht fiir die Helligkeit (,,Lightness“), das ,,C* fiir die Farb-
intensitét (,Chroma“) und das ,h“ fiir den Farbton (,,Hue“) der Restauration. Der Helligkeitswert ist um acht Punkte und die Farbintensitat um drei Punkte
zu niedrig. Vier Punkte von der Mittellinie weg machen eine Korrektur von ca. einem Punkt erforderlich. Zur Einstellung der Farbe wird die Dentinmasse
in der Farbe 1M2 verwendet, um den Helligkeitswert um zwei Punkte und die Farbintensitat um einen Punkt zu erhéhen.



Kostenfreie Servicehotline:
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enretec — der Partner des r
deutschen Fachhandels fir ,

Entsorgungslésungen im
Dental- und Medizinbereich L

enretec

Auch ich gehdre zu
einer Minderheit ...

... denn noch bin ich einer der wenigen
Zahndarzte, der die Vorteile des Entsor-
gungssystems meines Dental-Depots nutzt.

Meine Erfahrung zeigt: Gesondert zu entsorgender
Praxisabfall wird immer weniger. Feste Entsorgungs-
termine und Entsorgungspauschalen, die ich nicht
ausnutzen kann, passen nicht zu meiner Praxis.
Deswegen habe ich mich fir das Entsorgungs-

modell meines Dental-Depots entschieden!

enretec als Entsorgungspartner meines Dental-
Depots kann ich jedem empfehlen.

Fir weitere Informationen rufen Sie uns an
oder informieren Sie sich auf unserer Home-
page Uber unsere Entsorgungslésungen!

www.enretec.de
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Abb. 9: Die Dentinschichtung. - Abb. 10: Die Krone nach dem Brand. ~ Abb. 11: Mit VITA Easyshade Compact wird die Farbe des Dentins
liberpriift, die dank der durchgefiihrten Modifikationen exakt getroffen wurde. - Abb.12: Fiir die Wiedergabe von Charakteristika im Kroneninnern
werden VITA Interno Massen verwendet. Mit diesen Massen werden natiirliche Farbeffekte aus der Tiefe reproduziert, insbesondere die Farbe, die

im Inzisalbereich natiirlicher Zahne zu finden ist.

Abb. 13: Auftrag der Transluzenzmasse. - Abb. 14: Segmentweiser Aufbau der Transluzenz-

und Enamelschichten. - Abb. 15: Die fertige Krone, eine gelungene Restauration. - Abb. 16: Mit VITA Easyshade Compact wird die Farbe der fer-

tigen Krone iiberpriift.

Die grofte Herausforderung bei der
Umsetzung der Vorgaben an eine astheti-
sche Restauration ist die Reproduktion
derkorrekten Farbe.

Das handliche Messgerat VITA Easy-
shade Compact bietet eine Losung fiir
diese Aufgabe.Stattnureine subjektive vi-
suelle Kontrolle durchzufiihren, kdnnen
Zahntechniker das VITA Easyshade Com-
pact Farbmessgeratverwenden,umdiere-
produzierte Farbe sowohl in VITA System
3D-Master als auch in VITA Classical-Far-
ben elektronisch exakt zu messen. Leicht,
mobil, kabellos und benutzerfreundlichiist
das Gerat miteinem integrierten Speicher
fiir bis zu 25 Messungen von Helligkeit,
Farbintensitat und Farbton ausgestattet.
Der Keramiker kann das Gerat zur Farb-

Abb. 19: VITA Easyshade Compact.

Abh.17:Die gemessenen Helligkeits-, Farbintensitéts- und Farbtonwerte befinden sich inner-
halb der Grenzen einer sehr genau getroffenen Farbe 3M1; die drei Sterne auf dem Display
bedeuten zudem, dass die Farbe prazise iibereinstimmt. - Abb.18: Die Herstellungsschritte vom
Geriist bis zur fertigen Krone. Die VMK Master Keramik ermaglicht es, Kronen mit einer sehr
diinnen Schichtstérke herzustellen.

nahme und wahrend der Schichtung zur
Farbkontrolle verwenden. Ein zusétz-
licher visueller Vergleich mit dem VITA

Linearguide 3D-Master garantiert fiir eine
Farbkontrolle eine hohe Genauigkeit der
Farbreproduktion.

CDT (Certified Dental Technician)
Amos Harting ist der Inhaber von
Harting Dental Arts Lab Inc., einem
Familienunternehmen in der dritten
Generation, das 1956 in St. Louis,
Missouri/USA, gegriindet wurde.
1978 erwarb er an der Universitét
Missouri in St. Louis den Bachelor-
Grad B.S. und 1980 den Abschluss
mit dem Grad ,Associate’s Degree*
im Fach Zahntechnik. Heute setzt
Harting seine Weiterbildung in zeitgem&Ben Techniken und Konzepten an den Institu-
ten Oral Design Group, Dawson Center for Advanced Dental Study und Seattle Study
Club fort. Er gibt zudem noch Kurse fiir Fortgeschrittene in praktischer Asthetik und
Keramikschichtung im Trainingszentrum seines Labors sowie iiberall in den USA.




Digitale Perfektion

Planmeca setzt MafSstdbe: Mit einem integrierten
Intraoralscanner — direkt an der Behandlungseinheit und
mit offener Schnittstelle zu verschiedenen CAD/CAM-Systemen.

Erleben Sie die neue Dimension der Zahnmedizin. Sehen Sie einen digitalen intraoralen Scan, perfekt in einem
3D Bild kombiniert mit DVT- und 3D-Gesichtsaufnahmen. Erfassen Sie die gesamte Anatomie Ihres Patienten im
Detail — mit nur einem Blick. Offene Schnittstellen zu verschiedenen modernen CAD/CAM-Systemen ermogli-
chenlhnendie Nutzung lhrer Ergebnisse nach Ihren individuellen Bediirfnissen. Nutzen auch Sie schon heute rich-
tungsweisende Technologien in der Implantologie, Endodontologe, Parodontologie, Kieferorthopadie oder Kiefer-
und Gesichtschirurgie. Eine neue Ara der Zahnmedizin hat begonnen. Seien Sie dabei. Es ist Ihre Entscheidung.

a7y
ertriebs GmbH, Walther-Rathenau-Str. 59, Bielefeld 33602 W
Fax 0521-560665-22, verkauf@planmeca.de, www.planmeca.de p LA N M E CA
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Markteinfiihrung eines neuen Komposits

Die Anwendermeinung
ISt uNs sehr wichtig

Ob ein neues Filllungsmaterial zur eigenen Praxis passt, findet man erst heraus, wenn es sich im Alltag be-
wahren muss. Bei modernen Kompositen ist die Anwendermeinung in der Phase der Markteinfiihrung fiir
die herstellenden Unternehmen von besonderer Bedeutung. SHOFU gab interessierten Zahnarzten im Rah-
men eines Beta-Tests die Gelegenheit, das neue Komposit Beautifil Flow Plus kostenlos auszuprobieren und
mit ihrer Meinung die Optimierung des Materials voranzutreiben. Welche Riickmeldungen SHOFU erhalten
hat und was Beautifil Flow Plus ausmacht, verriet Martin Hesselmann von SHOFU im Gesprach mit Kristin

Jahn (Redaktion DENTALZEITUNG).

Warum hat SHOFU sein neues Fiil-
lungsmaterial Beautifil Flow Plus vor
der Markteinfiihrung von Anwendern
im Rahmen eines Beta-Testes erproben
lassen?

Wir wollten mit dem Beta-Test in Er-
fahrung bringen, wie grof die Akzeptanz
fiir dieses innovative Material auf dem
deutschen Markt ist. AuRBerdem verspra-
chen wir uns von diesem Test Anregun-
gen fiir zukiinftige Entwicklungen. Die
DiskussionmitdemAnwenderistdiesbe-
ziiglichimmervon Vorteil. Derklassische
Weg fiir den Kontakt mit dem Anwender
sind Messen, Kongresse oder das Ge-
sprach mit unserem AuRendienst in der
Praxis. Ergdnzend dazu bietet der Beta-
Test den Vorteil, dass wir in kurzer Zeit
eine Fiille relevanter Informationen ge-

f_.
~ Martin Hesselmann (SHOFU).

winnen konnen. Auch der Anwender
selbst profitiert davon, denn er kann in
seinereigenen Praxis am besten heraus-
finden, ob ein Material zu ihm passt und
leistet mit seiner Meinung einen wichti-
gen Beitrag zu immer besseren zahnme-
dizinischen Produkten.

Was ist neu an dem Fiillungsmaterial
Beautifil Flow Plus?

Beautifil Flow Plus erweitert den Indi-
kationsbereichfliefdfahiger Fiillungsma-
terialien.Nebendenklassischen Anwen-
dungen als Baseliner oder Fissurenver-
siegeler hat Beautifil Flow Plus die Frei-
gabe fiir alle Indikationen und ist damit
ebenso fiir Fiillungen der Klasse 1 bis 5
geeignet. Das Entwicklungskonzept von
Beautifil Flow Plus zielt auf moglichst
hohe mechanische Kennwerte unter Bei-
behaltungderfiir Flow-Materialien typi-
schen einfachen Handhabung. Beautifil
Flow Plus stehtnunineinerinjektionsfa-
higen, aberabsolut standfesten Variante
Foo, also zero flow, und einer moderat
flieRfahigen Variante Fo3, also low flow,
zur Verfligung. Die gegeniiber dem klas-
sischen Beautifil Flow um mehr als 50
Prozent erhéhte Dehngrenze schaffen
die physikalischen Grundlagen fiir diese
Indikationserweiterung.

Also die Innovation fiir den Zahnarzt?
Nun, zunachst wollen wir keine Revo-
lution einlduten und es wird immer ein

sowohl als auch geben. Doch bieten sich
dem Anwender bei Verwendung von
Beautifil Flow Plus unter Beibehaltung
der asthetischen Qualitat ein angeneh-
mes Handling und der praxiskonomi-
sche Einsatz. Die Verwendung von Flo-
wables ist in Deutschland noch nicht so
populdr wie beispielsweise in Japan,
doch erdffnet sich hier ein Potenzial.

Wie lief der Beta-Test ab?

Der Aufruf zum Test mit Beautifil Flow
Plus erfolgte liber einen elektronischen
Newsletter bei ZWP online und iiber ei-
nen Artikel in der ZWP Zahnarzt Wirt-
schaft Praxis. Die Zahnarzte, die an die-
sem Test teilnehmen wollten, nahmen
mit uns Kontakt auf und erhielten ein
kostenloses Testpaket. Darin enthalten
waren natiirlich das Fillungsmaterial
Beautifil Flow Plus, eine technische In-
formation, ein Anwenderbericht und der
Fragebogen fiir die standardisierte Er-
fassung und Auswertung der mit dem
Produkt gemachten Erfahrungen. Fiir
unswardas Entscheidende, dass wirden
Fragebogen nach dem Gebrauch des Pro-
duktes ausgefiillt wieder zuriickerhiel-
ten.

Welche Resonanz gab es auf den Beta-
Test?

Die Resonanz war deutlich besser als
erwartet. Bislang haben etwa 70 Tester
teilgenommen. Wie erwartet, war kein
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Tester unzufrieden mitdem Produkt. Ne-
ben dem Ausfiillen von vorgegebenen
Antwortmaglichkeiten in verschiedenen
Gewichtungen hatten die Tester auch die
Maoglichkeit, in einem freien Text zu for-
mulieren, welchen Eindruck sie von dem
Material hatten. Hier sind einige zusatz-
liche Aspekte zutage getreten, die von
uns noch nicht beriicksichtigt wurden.
Die konstruktive Kritik der Tester wird
in die Forschung und Entwicklung fiir
die Produktoptimierung einflieften und
auch in unserer Kommunikationsstrate-
gie berlicksichtigt werden. Insgesamt
warderTesthislang einsehrguter Erfolg.

Welche zusitzlichen Erkenntnisse
konnten Sie gewinnen und wie reagie-
ren Sie darauf?

Zum einen konnten wir eruieren, wel-
che Farben besonders haufig genutzt
werden und um welche Farben wir die
Auswahl erweitern miissen. Aus diesem
Grund werden wir beispielsweise zu-
kiinftig das standfeste Beautifil Flow
Plus Foo auchinden Farben A3,5 und A4
anbieten. Komplexer ist hingegen die
Kommunikation der optional nutzbaren
Cone-Schichttechnik, welche erst durch

Abb.3

Verfligbarkeit direkt injizierbarer und
absolut standfester Fiillungsmaterialien
entstandenist.

Was ist die Cone-Schichttechnik?

Bei der Cone-Schichttechnik werden
kegelformige Inkremente in die Zentral-
kavitat injiziert, so als wiirde man hocker
oderhdckerabhangunterstiitzende Struk-
turen vormodellieren. Diese Koni werden
dann—ohne bisdahin verlaufen zu sein—
in einem Arbeitsgang lichtpolymerisiert.

Durch dieses Vorgehen werden prak-
tisch alle wichtigen Strukturen der Res-
taurationineinem Schrittdirektappliziert
und polymerisiert, ohne die Bonding-
schicht kritischen Spannungen auszuset-
zen. Das Verhaltnis von gebundenen zu
freien Oberflichenund damitder C-Faktor
werden klein gehalten, da zwar ein be-
trachtliches Kompositvolumen einge-
bracht wird, aber durch die einzelnen,
sichnachokklusalkonischverjiingenden
Strukturen ergeben sich eben grofiten-
teils freie Oberfléchen.

Abschliefend wird die Restauration
mit dem moderat flieRenden Flow Plus
Fo3 komplettiert und optional kann vor-
hergehend ein klassisches Flow wie zum

Abb.4

~ Abb. 3: Fiillen der okklusalen Oberflache mit Beautifil Flow Plus FO3 A1. ~ Abb. 4: Finieren und Polieren.

~ Abb. 1: Applizieren des Baseliners mit Beautifil Flow F02 A2. ~ Abb. 2: Aufbau von Hocker und Wiilsten mit Beautifil Flow Plus FOO A0,5.

Beispiel Beautifil Flow F10 im Sinne ei-
nes Liners am Kavitdtenboden einge-
bracht werden.

Werden Sie auch in Zukunft Beta-
Tests fiir die Produktoptimierung nut-
zen?

Janatiirlich. Die Aktion hatgezeigt,dass
diese Tests von grofsem Wert fiir uns sind.
NebenderVerbesserungderProduktqua-
litat als Ergebnis des Tests kdnnen wir
iiber diesen Weg auch die Kommunika-
tion zu unseren Kunden pragnanter ge-
stalten und unsere Produktbeschreibun-
gen zielgerichtet formulieren. 44
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SHOFU Dental GmbH
Martin Hesselmann
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.: 021 02/86 64-40
E-Mail: info@shofu.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Anwenderinterview

Glasionomerzemente
als Amalgamersatz

Die gestiegenen asthetischen Anspriiche der Patienten und die immer wieder aufflammenden kontrover-
sen Diskussionen iiber Amalgam veranlassen immer mehr Menschen, sich fiir zahnfarbene Fiilllungsmate-
rialien zu entscheiden. Nicht alle Patienten, die eine dsthetische Versorgung bevorzugen, konnen oder
mdéchten sich aber eine Kompositfiillung leisten. Ob hochviskdse Glasionomerzemente wie das zweistufige
GIZ-Fiillungskonzept EQUIA von GC in einem solchen Fall eine gute und giinstige Alternative darstellen,
besprachen wir im Interview mit Dr. Steffen Eiben aus Wilhelmshaven.

Herr Dr. Eiben, geben Sie uns bitte ei-
nen kleinen Einblick in lhre Praxis. Was
ist lhnen bei lhrer Arbeit besonders
wichtig?

Wir sind eine allgemeinzahnarztliche
Praxis mit vier Behandlern und einem
entsprechend groflen Behandlungs-
spektrum — inklusive Kinderzahnheil-
kunde, Implantologie und Oralchirurgie
sowie Kieferorthopadie fiir jugendliche.
Von Fall zu Fall wird bei uns individuell
entschieden, ob eine Uberweisung zum
Spezialisten zu erfolgen hat. Unser
Credo, das wir jeden Tag versuchen um-
zusetzen, lautet: Wir méchten gute Zahn-
heilkunde bezahlbar halten.

Apropos,,bezahlbare Zahnheilkunde*:
Sie verwenden in der Fiillungstherapie
seit einiger Zeit das glasionomerba-
sierte EQUIA von GC. Seit wann setzen
Siedaszweistufige Fiillungskonzeptein
und warum haben Sie sich damals dafiir
entschieden?

~ Abb. 1: Die Ausgangssituation mit Matrize
undKeil. « Abb. 2: Unterfiillung mit Kalziumhy-
droxid.

Wirverwenden EQUIAseitseinerEin-
fiihrung zur IDS 2007, also seit vier Jah-
ren. Der Grund, dass wir uns damals fiir
das neue GlZ-Konzept von GC mit dem
Schutzlackentschieden haben, war, dass
wiraufderSuche nach einemaddquaten
Amalgamersatz waren — und zwar spe-
ziell fiir die Falle, wo Kunststofffiillun-
gen nichtindiziert oder aus finanziellen
Griinden nicht moglich sind.

Wie sind lhre klinischen Erfahrungen
mit EQUIA?

Dort, wo keine Kaukrafte isoliert auf-
treffen, funktioniertder Glasionomerze-
ment gut. Bei grofieren Klasse I1-Fiillun-
gen und dort, wo eine starke Belastung
einwirkt, kann es evtl.zu Frakturen kom-
men. Das heif’t: Es sollte immer eine
Zahnfiihrung gewahrleistet sein. Wir
haben zudem festgestellt, dass die Kon-
taktpunktgestaltung eine gute Separa-
tion erfordert.

Gibt es weitere Besonderheiten, die
bei der Anwendung von EQUIA zu be-
achten sind?

Zu viel Feuchtigkeit sollte wahrend
der Verarbeitung moglichst vermieden
werden, dennsie scheintdie Abbindere-
aktionunddie Endharte zu beeinflussen.
Kofferdam ist hier sicherlich gut, aber
nichtzwingend notwendig.

Haben Sie spezielle Anwendertipps?
Im Prinzip praparieren wir genauso
wie fiir eine Amalgamfiillung. Schrage

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Rander sollten dabei auf jeden Fallver-
mieden werden. Bei tiefen Defekten le-
gen wir zusatzlich ein Kalziumhydro-
xidpraparat. Wahrend der Abbinde-
phase kann der Kontaktpunkt durch die
Nutzung eines grofien Kugelinstru-
mentsverstarktwerden.Und zur Politur
haben sich in unserer Praxis Arkansas-
steinchen im blauen Winkelstiick be-
wahrt.

Welche Unterschiede sehenSiezuan-
deren Fiillungsmaterialien bzw. zu kon-
ventionellen Glasionomerzementen?

Im Vergleich zu konventionellen Glas-
ionomerzementen scheint EQUIA wirk-
lich harter und somit vielseitiger ein-
setzbar zu sein, wobei es die mechani-
schen Qualitaten von Amalgam sicher-
lich nichterreicht. Im Vergleich miteiner
Kunststofffiillung ist EQUIA nicht so
feuchtigkeitsempfindlich — das ist ein
grofer Vorteil. In der Oberflachenstruk-
turist es jedoch nicht ganz so homogen.
Obwohldernanogefiillte Schutzlack hier
schon einiges bewirkt—gerade im direk-
ten Vergleich mit den konventionellen
GIZ ohne Coating.

Welche Bedeutung hat die Versiege-
lung mit dem Coating fiir Sie?

Eine recht hohe, wie eben schon ge-
sagt. Denn das Coating homogenisiert
die doch eher raue Oberflache des Glas-
ionomerzements und reduziert somit
deutlich das Risiko von Farbstoffablage-
rungen und Plaqueansiedelungen. Auch



~ Abb. 3: Einschichtfiillung mit dem Glasiono-
mermaterial. - Abb. 4: Der Schutzlack versie-
gelt die Fiillung, schafft eine glatte Oberflache
und einen schonen Glanz.

die Asthetik gewinnt eindeutig durch
den Schutzlack, die Fiillungen erhalten
damiteinen schdnen Glanz.

Wie steht es um die Asthetik von
EQUIA? Sind Sie damit zufrieden?

Ja, der Glasionomerzement ist in acht
Standardfarben erhaltlich und &sthe-
tisch absolut zufriedenstellend, und das
dazu gehorige Coating ist sozusagen das
I-Tiipfelchen darauf.

Kommt EQUIA fiir Sie auch als Lang-
zeitfiillunginfrage bzw.istesfiirSieein
adaquater Amalgamersatz, wenn der
Patient sich keine Kompositfiillung
leisten kann oder méchte und dennoch
eine dasthetische Versorgung bevor-
zugt?

Oftmals ja, jedenfalls machen wir das
soinunsererPraxis.Im Molarenbereich,
wodie Fiillungenisoliert Kaudriicke ab-
zufangen haben, kann es jedoch zu
Frakturen kommen — gerade an den
Randleisten. Hier sind Kunststoffe oder
Amalgam nach wie vor besser geeignet.
Sind die Kavitaten jedoch sehrtief, sehe
ich klare Einschrankungen fiir Kunst-
stofffiillungen, hierist EQUIAsicherlich
besser einsetzbar. Liegt beides vor, also
ein tiefer und ausgedehnter Defekt im
stark belasteten Bereich,dannistAmal-
gam nach wie vor das Mittel der Wahl,
wenn kein Inlay gewiinscht wird. Und
mochte der Patient kein Amalgam, neh-
men wir auch hier EQUIA — mit einem
deutlichen Hinweis auf die oben ange-
sprochene Problematik. Kurzum: |e
nach Indikation stellt EQUIA fiir uns
eineechte Amalgamalternative dar,was
besonders unsere preisbewussten Pa-
tienten freut.

Herr Dr. Eiben, herzlichen Dank fiir
dieses Gesprach. «

KENNZIFFER 0531

ANZEIGE
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N E U E

K A M E R A

MIT AUTOFOKUS

LIEFERT GESTOCHEN
SCHARFE QUALITATSBILDER
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Patientenaufklarung einfacher denn je:
Mit der neuen KODAK 1500 Intraoralen Kamera

Unsere innovative Flissiglinsen-Technologie
fokussiert so schnell wie das menschliche Auge
und erfasst selbst allerfeinste Details.
Dank WiFi-Funktion ist die Kamera tberall
kabellos in der Praxis einsetzbar. Noch nie war
es einfacher, Ihren Therapievorschlagen den
richtigen Nachdruck zu verleihen.

Weitere Infos: www.carestreamdental.com
oder Tel.: +49 (0)711 20707306

IDS Stand T40
U41, Halle 10.2

Carestream Dental
Kodak ©Carestream Health, Inc. 2011.

| Das Markenzeichen und die Handelsaufmachung von
izenziertes Produkt .
Kodak werden unter Lizenz von Kodak genutzt.
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Erfahrungsbericht

Die Freuden des Alltags

Frei nach Simmels ,,Es muss nicht immer Kaviar sein“ soll das folgende Fallbeispiel aufzeigen, welche
Freude eine Alltagsarbeit wie die Versorgung mit einer Einzelzahnkrone dem behandelnden Zahnarzt be-
reiten kann, wenn dank digitalem Workflow alles auf Anhieb reibungslos klappt. Der gezeigte Patient wurde
in Regio 46 endodontisch behandelt und erhielt anschlieBend eine vollkeramische Restauration.

Dr. Helmut Kesler/Berlin

B Zu den tagtaglichen kleinen Heraus-
forderungen in der zahnarztlichen Praxis
gehort u. a. die exakte Abformung sehr tief
liegender Praparationsgrenzen. Zahn 46
des Patienten wies eine solche im disto-
palatinalen Bereich auf. Ob eine digitale
Abformungindiesem Fallgelingt,ist maR-
geblich von dem Aufnahmeverfahren des
eingesetzten Intraoralscanners abhangig.
Die Schwierigkeit bei sogenannten Foto-
scannern beispielsweise liegt in der be-
grenzten Fokustiefe des optischen Sys-
tems begriindet. Wird hingegen gefilmt,
kann die Préparationsgrenze prinzipiell
besser,auchvonderSeite aus, erfasstwer-
den. Voraussetzung ist wiederum ein fili-
graner Kamerakopf, der entsprechend fle-
xibel im Patientenmund bewegt werden
kann. Der Lava™ Chairside Oral Scanner
C.0.S.punktetindieserHinsichtaufganzer
Ebene.

Scannertechnologie

Das Handstiick des Lava™
C.0.S.istanderSpitze lediglich
13,2 mm breitund wiegt zudem
nur 400 g. Fiir die Moglichkeit
eine Videosequenz aufzuneh-
men und die erfassten Daten
in Echtzeit am zugehdrigen
Touchscreen wiedergeben zu
konnen, wurden spezielle
Algorithmen entwickelt. Da
der Scan aus der Bewegung
heraus erfolgt und eine drei-
dimensionale Wiedergabe

~ Abb. 2: Das optische System ermdglicht die
AufnahmevonVideosequenzenundwurdeinein
vergleichsweise schmales Handstiick inte-
griert.

Insbesondere bei tief liegenden Prépa-
rationsgrenzen wie in diesem Fall sollte
die Doppelfadentechnik angewandt wer-
den.Hierdurchwird nicht nureine verbes-
serte Darstellung der Préparationsgren-
zen erzielt, sondern zusatzlich die relative
Trockenlegung unterstiitzt. Auch die
leichte Puderbestdubung
fiihrt zu einer gewissen
Trocknung von mit Sul-
kusfliissigkeit benetzten
Arealen.

Digitalisiert wurde mit
dem Lava™ C.0S. zu-
nachst der praparierte
Unterkiefer, bevor an-
schliefend Gegenkiefer
und Schlussbiss gescannt
wurden. Esfolgte die Auf-
nahme des Gegenkiefers
sowie der Biss-Scan.
Durch die Echtzeitiiber-
tragung der Aufnahme-
daten auf den Monitor ist

bietet, wird die einzigartige
Technologie des Intraoral-
scanners als 3-D-in-Motion
bezeichnet.

~ Abb.1:Lava™ Chairside
Oral Scanner C.0.S. fiir
die digitale Prézisionsab-
formung.

dabei auf einen Blick
ersichtlich, ob alle erfor-
derlichen Oberflachen-
punkte erfasst wurden.

Nach erfolgreichem Abschluss der digi-
talen Abformungkann die Préparationam
Bildschirm in Ruhe kontrolliert und das
virtuelle Modell auch dem Patienten ge-
zeigt werden. Verschiedene Ansichtsmodi
stehen zur Auswahl—besonders faszinie-

~ Abb. 3: Zahn 46 weist eine sehr tief liegende
Praparationsgrenze auf. - Abb. 4: Die Aufnah-
men des Lava™ Chairside Oral Scanner C.0.S.
werden grundsatzlich in Echtzeit auf dem zuge-
horigen Touchscreen wiedergegeben.

rendistfiir Patienten zumeistdie 3-D-Dar-
stellung.

Fertigung der Krone

Die Scandaten wurden an das Fraszen-
trum ZIRKONZEPT tibermittelt, wo mitder
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~ Abb. 5: Virtuelles Modell in der Lava™ C.0.S. Laborsoftware. « Abb. 6: Festlegen der Sageschnitte in der Lava™ C.0.S. Laborsoftware.

~ Abb. 7: Definition der Praparationsgrenze in der Lava™ C.0.S. Laborsoftware.

Lava™ C.0.S. Laborsoftware u. a. die Pra-
parationsgrenzen sowie die Sdgeschnitte
am virtuellen Modell festgelegt wurden.
Esfolgte die virtuelle Konstruktion mitder
Lava™ Design Software und das Frasen
des Geriists aus Lava™ Zirkonoxid, wah-
rend zeitgleich bereits im Modellzentrum
das Kiefermodell stereolithografisch aus
Kunststoff gefertigt wurde.

Nach dem Dichtsintern wurde erfolg-
reich eine Kappcheneinprobe durchge-
fiihrt und anschliefiend in Schichttechnik
die individuelle Verblendung vorgenom-
men.

Die fertiggestellten Versorgungen

zeigten sowohl bei dem Aufpassen auf
dem Modellals auch bei der Einprobe im
Patientenmund mit Fit Checkereine sehr
gute Passung. So waren keinerlei Ein-
schleifmafinahmen — weder approximal
noch okklusal —erforderlich.

Schlusswort

Die digitale Abformung bietet ein

Héchstmafd an Genauigkeit und ist dabei
sowohlfiirden Patientenalsauchden be-
handelnden Zahnarzt sehr komfortabel.

~ Abb.8:Eingeférbtes Geriistaus Lava™Zirkonoxid auf Kunststoffmodell.  Abb.9:Verblendung
in Schichttechnik. - Abb. 10: Fertiggestellte Einzelzahnkrone. « Abb. 11: Gesamtansicht des

stereolithografisch gefertigten Modells mit Lava™ Krone. « Abb. 12: Einprobe mit Fit Checker.

~ Abb.13: Endergebnis.

Dadie Scandatenvongleichbleibend ho-
her Qualitat sind, wird Fall fiir Fall eine
ausgezeichnete Grundlage fiir die zahn-
technischen Arbeitsschritte geschaffen.
AbernichtnurderLava™ C.0.S.fiir die di-
gitale Abformung bietet eine solch hohe
Prazision, sondern auch die dbrigen
Komponenten des Lava™-Systems, die
im weiteren computergestiitzten Work-
flow zum Einsatz kommen. So werden
passgenaue Lava™ Kronen und Briicken
erzielt, die zuverldssig ohne jegliche
Nachbearbeitung eingegliedert werden

konnen. 44
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Interview

Das Zusammenspiel
aller Kompetenzen
fordert Innovationen

Herr Fischer, wieso setzen Produkte
aus dem Hause Sirona immer wieder
Maf3stdbe?

Um konstant Innovationen zu entwi-
ckeln, sind qualifizierte Mitarbeiter, In-
vestitionen in Forschung und Entwick-
lung und eine Umgebung, in der die Men-
schen optimale Arbeitsbedingungen vor-
finden, notig. Im Marz, zeitgleich zur IDS,
werden wir in Bensheim das Sirona Cen-
ter of Innovation einweihen. In diesem
modernen Gebdude finden die For-
schungs- und Entwicklungsabteilungen

Jost C. Fischer, Sirona Chairman & Chief Exe-
cutive Officer Anfang Januar 2011 am Sirona-
Standortin Salzburg.

aller Geschftshereiche Platz. Uber 220
Wissenschaftler und Ingenieure kénnen
hier in einer Atmosphédre arbeiten, die
Kreativitat fordert, die Kommunikation
innerhalb der Disziplinen erleichtert so-
wie neue Talente anziehen soll. Die Ent-
wicklung wegweisender Dentaltechnolo-
gienwird durch die Hightech-Ausstattung
des Innovationszentrums wesentlich vor-
angetrieben. )ahrlich investiert Sirona
rund 50 Millionen Dollar,alsofast37 Milli-
onen Euro, um unsere Produkte fiir Zahn-
arzte und Zahntechniker besser zu ma-
chen und neue Produkte auf den Markt zu
bringen. Vor jedem Entwicklungsprojekt,
das wirangehen, muss klar sein, dass wir
mit dem neuen Produkt auch eine Spit-
zenpositioneinnehmen. DasistunserAn-
spruch an uns selbst, und das ist das Mar-
kenzeichen von Sirona. Letztlich sind In-
novationen immer die Resultate harter,
systematischer Arbeit.

Wie muss man sich den Prozess der
Neuentwicklung eines Produktes vor-
stellen?

Sirona hort bei der Entwicklung neuer
Produkte stark auf die aktuellen Trends in
den Praxen und Laboren und steht im
standigen Dialog mit dem Fachhandel.
Die Riickmeldungen, die der Handel von
den Zahnarzten und Zahntechnikern be-
kommt, sind wertvolle Informationen fiir
uns. Es muss einfach diese grofe Dialog-
bereitschaft geben, um Produkte markt-
gerecht zu verbessern und neu zu entwi-
ckeln.

Um ein neues Produkt erfolgreich in
den Praxen und Laboren zu platzieren,
setzen wir bei Sirona auf eine starke Ver-
triebs- und Servicestruktur. Zu Beginn
des Entwicklungsprozesses werden die
Markttrends bewertet. Ein gutes Produkt
muss zudem fiir den Endkunden, den
Handel und fiir Sirona selbst wirtschaft-
lich attraktiv sein. Gerade in diesen letz-
ten beiden Punkten miissen Prioritdten
gesetzt werden. Die Kunst bei der Ent-
wicklunginnovativer Produkte ist das Zu-
sammenspiel der einzelnen Bereiche.

Bekommt Sirona bei der Entwicklung
neuer Produkte auch Impulse von aufer-
halb?

Ja,unteranderemwerdenvon Zahnarz-
ten, Zahntechnikern und Wissenschaft-
lernimmerwiederIdeen an uns herange-
tragen. Sehrviele Menschen kommen mit
Ideen zu Sirona, weil sie wissen, dass hier
etwas bewegt werden kann. Die Umset-
zung im Einzelfall ist aber schwierig, nur
in wenigen Fallen kommt aufgrund einer
solchen ldee am Ende tatséchlich ein
neues Produkt auf den Markt.

Ein aktuelles Thema bei Sirona ist die
Vernetzungder verschiedenen Technolo-
gienuntereinander. Welche Gerédte inter-
agieren und welcher Nutzen ergibt sich
dadurch?

Mit der CEREC-GALILEQS-Integration
istimplantatplanungfiirdenallgemeinen
Zahnarzt auf einem neuen Niveau mog-
lich. Indem die neue Software GALILEOS
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~ Das neue Innovationszentrum von Sirona in Bensheim wird im Mérz 2011 er6ffnet.

Implant die 3-D-Daten des DVT-Systems
GALILEOS mit dem prothetischen Vor-
schlagdes CAD/CAM-Systems CEREC ver-
bindet, kénnen Implantate ganzheitlich
geplant werden. Der Behandler sieht
den prothetischen Designvorschlag von
CEREC im 3-D-Rontgenvolumen und
kannsichnachanatomischen, funktionel-
len und asthetischen Gesichtspunkten
eine Bohrschablone erstellen lassen. Er-
reichtwird mitdiesem Systemeinhochas-
thetisches, funktionales Ergebnis in nur
zwei Sitzungen.

Gerade jiingere Zahnarzte stellen sich
darauf ein, dass mehr Implantate gesetzt
werden.60bis70 Prozentaller Implantate

I i
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Sirona bietet in der Implantologie alles
an,auflerdemImplantatselbst. Damitde-
cken wir auch diesen Bereich der Zahn-
medizin mit unserem Angebot ab. Das
Beispiel macht deutlich, wie Mehrwert
entsteht, wenn ein Unternehmen in ver-
schiedenen Produktsegmenten Innova-
tionsfiihrer ist und es auch schafft, diese
Bereiche zu verbinden und marktgerecht
zusammenzufiihren.

Die Sirona-Gruppe konnte im Ge-
schiftsjahr 2010 weltweit einen Um-
satzzuwachs von z.T. iiber acht Prozent
gegeniiber dem Vorjahr verzeichnen.
Wie erklaren Sie das?

sind  Einzelzahnimplantate,
die der allgemeine Zahnarzt — =
unterstiitzt durch die inte-
grierte Implantatplanung —
selbst machen kann, anstatt
den Patienten an den Spezia-
listen zu iiberweisen.
Die CEREC-GALILEOS-Inte-
gration isteine Innovation, die
in dieser Form kein anderer
Hersteller bietet. Die Nach-
frage danachistgroR, dies !
ist auch ein Grund fiir '
die positiven Ge-
schaftszahlen 2010.

P e

t Das 4. Quartal 2010 war fiir die

weltweiten Sirona-Gesellschaften
insgesamt besser als alle Quartale vor-
her. Diese Zahlen haben wirin unserem
ersten Quartal noch einmal iibertroffen
und mit einer Steigerung von 15,8 Pro-
zent gegeniiber dem Vorjahr einen
neuen Rekordwert erzielen kénnen. Da-
mithabenwirinden letzten)ahrendeut-
liche Marktanteile gewinnen kdnnen.
Im Schnitt entscheidet sich ein
Zahnarzt nur alle
zehn bis zwolf
Jahre fiir eine
neue Behand-

lungseinheit. Dem Verkdufer eines sol-
chen Produktes wird eine hohe Bera-
tungskompetenz abverlangt. Die Zu-
sammenarbeit mit den Handelspartnern
istausdiesem GrundfiirSironasehrwich-
tig. Die hochwertigen Ausstellungsraume
derFachhandlerunddie Kompetenzenih-
resAufiendienstessind besondersfiirden
Vertrieb wertiger Artikel von Bedeutung.
Der erfolgreiche Vertrieb von Investi-
tionsgiitern baut auf einen starken Han-
del, der in der Lage ist, in erkldrungsbe-
dirftige Produkte zu investieren, sei es
durch Schulungen des Aufendienstes
oder mit einem dichten Vertriebs- und
Servicenetzwerk.

Dass die Sirona-Gruppe auch im ver-
gangenen Geschéftsjahr international
wieder so erfolgreich war, liegt neben der

~ Die simultane Planung der chirurgischen und
prothetischen Rahmenbedingungen eines Im-
plantats mit der CEREC-GALILEOS-Integration.

QualitatderProdukte, die selbstverstand-
lich sein sollte, an der hohen Vertriebs-
und Servicekompetenz des Unterneh-
mens und an den Innovationen, die wir
hervorbringen.

Welche Meilensteine sehen Sie fiir
Sirona?

Die konsequente Weiterentwicklung
des CAD/CAM-Systems CEREC. Mit der
CEREC Bluecam ist die digitale Abfor-
mung des Kiefers einfach, da die Kamera
von selbst auslost. Dariiber hinaus er-
moglicht die neue CEREC-Software eine
individuelle biogenerische Gestaltung
der Kauflache. Der Patient bekommt also
keinen konfektionierten Zahn aus einer
Datenbank, sondern einen individuellen,
so wie von der Natur vorgesehenen Vor-
schlagfiir die Restauration des Zahnes.

In der Implantologie ist die CEREC-
GALILEOS-Integration ein Meilenstein.
Dieses VerfahrenderintegriertenImplan-
tatplanung ist {brigens nicht nur mit
GALILEOS mdglich, sondern auch mit un-

057



Jost C. Fischer im Gespréch mit Lutz V. Hiller (Vorstand OEMUS MEDIAAG).

serer neuesten Innovation, dem Ortho-
phos XG 3D. Dieses Hybrid-Rontgengerat
kombiniert zwei- und dreidimensionale
Rontgentechnologie und bildet den Lii-
ckenschluss zwischen 2-D und 3-D in un-
sererdigitalen Produktpalette. Der Ortho-
phos XG 3D hatein Field of View von 8 x 8
cmund kann mit nur einer Aufnahme den
gesamten Kiefereines Patienten erfassen.
Mit dem Orthophos XG 3D sollte der
Durchbruch der dreidimensionalen Kie-
feranalyse in der allgemeinen Zahnarzt-
praxis gelingen.

Wo sehen Sie den néchsten Megatrend
in der Zahnmedizin?

Daran, dass die Zahnerhaltung das
oberste Zieleinerzahnmedizinischen Be-
handlung bleiben wird, besteht kein
Zweifel. Die Implantatlosung wird bevor-
zugt, wenn der natiirliche Zahn nicht er-
halten werden kann. In Landern miteiner
schlechteren Zahngesundheit als in
Deutschland, wo die langfristige Zahn-
erhaltung schwerer zu realisieren ist,
werdensich Implantateschnellerverbrei-
ten. In den USA, Deutschland, Nordeu-
ropa und z.B. Japan ist der Anteil an Im-
plantaten im Vergleich dazu niedriger.
Natiirlich sprechen auch asthetische As-
pekte fiir das Implantat.

Sironarichtetsichaufdie Trendsbeider
Prothetik und der Implantologie ein, be-
dient aber auch die Endodontie mitihren
vielfaltigen Herausforderungen. Eine be-
deutende Rolle innerhalb der Zahnmedi-
zinwird immer eine exakte Diagnostik als
Basis fiir eine hochwertige Therapie ein-
nehmen. Innovationen fiir diagnostische
Verfahren werden aus diesem Grund bei

Sirona immer einen besonderen Stellen-
werteinnehmen.

In einem Interview fiir die ZWP Zahn-
arzt Wirtschaft Praxis vor gut zwei Jah-
ren sagten Sie, dass Sirona im Wachs-
tumsmarkt China gut aufgestellt sei und
das dortige Potenzial aufgearbeitet
werde. Was hat sich seither auf dem chi-
nesischen Markt getan?

Die Premiumprodukte von Sirona sind
in China sehr erfolgreich, viele Praxen
in Schwellen- und Entwicklungslandern
kénnen sich diese noch nicht leisten. Hier
haben wir mit unserer Zweitmarke Fona
attraktive Angebote. Fona ist eine Marke
von Sirona im Economy/Value Segment,
die in sich entwickelnden Markten stark
nachgefragt wird. Unser chinesisches
Fona-Werk gehort zu den drei groiten
chinesischen Dentalherstellern und ist
die Nummer 1 im Export. Es werden
Markte in Afrika, Asien, Russland, Siid-
amerika und Siidosteuropa abgedeckt.
Fona ist eine Marke fiir das untere Preis-
niveau mit einer marktgerechten Betreu-
ung. Unsere Investitionen in die Infra-
strukturund den Vertriebvon Fonazahlen
sichaus.Obwohlder Wetthewerb aufdem
Fona-Preisniveau sehr grof ist, sind wir
mitder Entwicklungzufrieden. Dabeinut-
zen wir auch die Tatsache, dass die Be-
diirfnisse inden Schwellen- und Entwick-
lungslédndern wachsen und bauen unsere
Vertriebs- und Servicestruktur in diesen
Regionen weiter aus.

Durchdie Globalisierungsind gute Pro-
dukte schnellweltweitverfiighar,auch die
Behandlungsmethoden gleichen sich an.
Dennoch bestehen in bestimmten Regio-

nen natiirlich Unterschiede. Fiir Sirona
stelltdieserinternationale Kundenstamm
kein Problem dar. Ob ein Behandlerim 4-
Hand- oder 2-Hand-System behandelt
oder lieber mit dem Peitschen-System an
der Behandlungseinheit arbeitet — diese
Anspriiche konnen wir standardmafig
abdecken.

WirdSironaaufderIDS2011 miteinem
neuen Produkt ein dhnlicher Coup ge-
lingen kénnen wie 2009 mit der CEREC
Bluecam?

Wirhaben hohe Erwartungenan unser
Hybrid-Réntgengerat Orthophos XG 3D,
das seit Dezember 2010 ausgeliefert wird
und einen wirtschaftlichen Einstiegin die
DVT-Technologie bietet. Die Handler wer-
denfiirdieses Produktgeschult,die Show-
rooms ausgestattet, Anwenderberichte
werden verfasst. Auch im CAD/CAM-Be-
reich werden wir iberzeugende Innova-
tionen vorstellen. Der wirkliche Fort-
schrittin diesem Bereich vollzieht sich zu
einem grofien Teil im Bereich der Soft-
ware. Auch bei den Behandlungseinhei-
ten werden wir in puncto Design, Ease of
Use und integrierte Bedienfunktionen
wieder MafSstébe setzen. Aufierdem stel-
len wir unsere neue Powerturbine SIRO-
Boost vor, und einen Facescanner fiir un-
ser3D-Rontgengerat GALILEQS, mit dem
esmoglichist,eindreidimensionales Por-
tratdes Patienten iberdas DVT-Bild zu le-
gen.

DadielDSeinImpulsgeberderBranche
ist, sind wir sehr gespannt, wie die Stim-
mungseinwird. Wirnehmenan, dass sich
die Konjunkturin Europa und Asien posi-
tiventwickeln wird, der Marktin den USA
ist noch verhalten. Deutschland hat sich
hervorragend entwickelt, ich gehe davon
aus, dass 2011 ein gutes Jahr fiir Ausriis-
tungshersteller sein wird.

Herr Fischer, vielen Dank fiir das
Gesprach!

>> KONTAKT

Sirona Dental Systems GmbH
FabrikstraBe 31

64625 Bensheim
Tel.:06251/16-0

E-Mail: contact@sirona.de
www.sirona.de
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Interview

Die Zahntechnik

IMm Land der Mitte

Ekkehard Krowerath ist Laborleiter des Zahntechnischen Labors am Zentrum fiir Zahn-, Mund- und Kiefer-
heilkunde des Universitatsklinikums Tiibingen, Abteilung Poliklinik fiir Zahnérztliche Prothetik mit Propa-
deutik und Sektion ,Medizinische Werkstoffkunde und Technologie“. Im vergangenen Jahr erhielt er ein
halbes Jahr Einblick in die zahntechnische Abteilung der Uniklinik in Peking und sprach mit uns iiber die
Eindriicke, die dieser Aufenthalt hinterlassen hat.

Herr Krowerath, warum waren Sie
beruflichin China?

DerArztliche Direktor der Poliklinik fiir
Zahnarztliche Prothetik mit Propadeutik
und Sektion ,Medizinische Werkstoff-
kunde und Technologie®, Prof. Dr. Heiner
Weber, hat seit vielen Jahren sehr gute
Kontakte zu Prof. Dr. Lin Ye. Beide kamen
schon vor langerer Zeit iiberein, dass sie
nach dem Neubau der chinesischen
Staatsklinik Gastbesuche von Mitarbei-
tern herbeifiihren mdochten,um unterein-
anderklinisches undtechnisches Wissen
und auch wissenschaftliche Potenziale
auszutauschen. Im Rahmen eines sol-
chen Austauschs war die Leitende Ober-
arztin Frau Dr. Hu bereits mehrfach fiir ei-
nige TageinTiibingen.Eine weitere Ober-
arztin, Frau Dr. Di, war fiir ein Jahr Gastin

unserer Abteilung. Als Ort mit vernetzter
Spitzenforschung gehort das Teilen von
Wissenzum Leitbild des Uniklinikums Tii-
bingen. Meine Entsendung erfolgte zur
Erweiterung der Kenntnisse und Kompe-
tenzenbeiderPlanungund Durchfiihrung
von komplexen implantologischen Ver-
sorgungen unter besonderer Beriicksich-
tigung des zahntechnischen Arbeitsan-
teils. Im Herbst dieses Jahres wird ein As-
sistenzarzt von uns, Herr Dr. Hittig, fir
mindestens sechs Monate in der Abtei-
lung von Prof. Lin fiir uns neue Opera-
tionstechniken erlernen.

Wann waren Sie dort, und wo waren
Sie genau?

Ich war vom 1. Mai 2010 bis zum 31. Ok-
tober 2010 an der Universitatszahnklinik

e Regisirntio and sel up
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in Peking. Diese moderne Zahnklinik
wurde im Oktober 2008 in Anwesenheit
des chinesischen Gesundheitsministers
eroffnet. Dort arbeitete ich in der Abtei-
lung fiir Zahnarztliche Implantologie un-
ter der Leitung von Prof. Dr. Lin Ye, einem
international auf hdochstem Niveau ge-
schatzten Spezialisten, der unter ande-
rem seine mund-kiefer-gesichtschirurgi-
sche Aushildung Anfang bis Mitte der
Neunzigerjahre in Deutschland erhielt
und somitflieffend Deutsch spricht.

Wie sah lhre Arbeit vor Ort aus?

Als technischer Berater hielt ich eine
Reihevon Vortrégen und war verantwort-
lich fiir die Technikerausbildung. Das
Hauptziel war das Erarbeiten einer struk-
turierten Vorgehensweise, speziell bei

~ Abb. 1: Die Universitatszahnklinik in Peking. - Abb. 2: Herr Krowerath wahrend eines Vortrags in Peking.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




komplexen Implantatversorgungen, um
eine gute Basis fiir eine lang anhaltende
wissenschaftliche Zusammenarbeit zu
schaffen.

Konnen Sie die zahntechnischen La-
bore, die Sie kennengelernt haben, kurz
beschreiben?

Im zahntechnischen Labor der Abtei-
lung fiir Zahnarztliche Implantologie ar-
beiten neun Zahntechnikerinnen und
Zahntechniker. Dort werden nur Implan-
tatversorgungen fiir diese Abteilung
angefertigt. Ein weiteres Labor in der Pe-
kingerZahnklinikmitiiber3o Mitarbeiter-
innen und Mitarbeitern erstellt die pro-
thetischen Arbeiten fiir die Universitats-
zahnklinik. Auftrdge von externen Praxen
konnen nichtangenommen werden.

In der Abteilung fiir Zahnarztliche Im-
plantologie werden etwa 150 Implantate
pro Monat gesetzt und nach der Einhei-
lungszeit auch versorgt. Allein diese
MengeineinerzumutharenArbeitszeitim
zahntechnischen Labor und speziell bei
komplexen Versorgungen zu bewaltigen,
istschon eine echte Herausforderung.

Wourde dort auch Zahnersatz fiir aus-
landische Patienten gefertigt?

Auslandische Patienten gehenin China
inder Regel in spezielle Kliniken fiir Aus-
lénder. Dortkonnensie bei kiirzeren War-
tezeiten versorgt werden und genieflen
weitere Privilegien, die schon allein aus
Kapazitatsgriinden nicht allen Chinesen
zuganglich sein konnen.

Wie gestaltete sich die Zusammenar-
beit mit den chinesischen Kollegen?

Die tagliche Zusammenarbeit war fiir
mich sehr komfortabel. Ich hatte eine her-
vorragende Ubersetzerin, eine junge
Zahnarztin, mit dem nétigen Fachwissen
der Vorgange und der Fachtermini. Das
Hauptproblemin Chinaistdie Sprachbar-
riere. Die richtige Ubersetzung ist nicht
einfach. Viele Zeichen und Laute haben
mehrere, ganz unterschiedliche Bedeu-
tungen und sind erklarungsbediirftigund
auslegungsfahig. Unmissverstandliche
Aussagen sind nur schwer zu treffen.
Ohne professionelle Ubersetzung ist die
Verstandigung schwierig, und ich habe
mich oft gefragt, ob wirklich alles verstan-
denwurde.

Erschwerend kommt hinzu, dass China
keine Streitkulturhat. Die Harmonie muss
immer erhalten werden. Fehler und Miss-
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stande werden ignoriert und weggela-
chelt. Lieber wird der gleiche Fehler stan-
dig wiederholt als konstruktiv kritisiert
und angegangen. In diesem Zusammen-
hang ist es auch von Bedeutung, wer zu
wem was sagen darf, denn es miissen be-
stimmte Hierarchien und Respektbhekun-
dungen eingehalten werden. Fiir westlich
strukturiert und zielorientiert denkende
Menschen sind diese Abldufe manchmal
schwer nachvollziehbar.

Welche Ausbildung geniefen chinesi-
sche Zahntechniker, auf welchem fach-
lichen Niveau befinden sie sich?

Ein einheitliches Aushildungssystem
war fiir mich nicht erkennbar. Es gibt of-
fensichtlich sehrviele Varianten. Von gar
keiner Ausbildungbis zu unterschiedlich-
sten Kombinationen von Betrieb und
Schule.Fachliche und werkstoffkundliche
Grundkenntnisse sind oft nur sparlich
vorhanden. Man muss beachten, in wel-

cheratemberaubenden Schnelligkeit sich
China so weit entwickelt hat. In Deutsch-
land hatte man einige Jahrzehnte mehr
Zeit, ein breites Basiswissen durch eine
fundierte, geregelte Aushildung im Dua-
len System aufzubauen.

Internationale Forthildungsveranstal-
tungen sind fiir chinesische Zahntech-
nikerinnen und Zahntechniker noch
schwerzuganglich.Das Hauptproblemist,
wie schon erwdhnt, die Sprachbarriere.
Kaum jemand, auch von jungen Leuten
nicht, spricht ausreichend Englisch oder
Deutsch, um von internationalen Fortbil-
dungsangeboten zu profitieren. Und wer
in China gut Englisch kann, kannin ande-
ren Berufen leichter sein Geld verdienen.

Auf welchem Niveau ist die Zahntech-
nikin China insgesamt?

Mit steigendem Wohlstand wachst bei
der Bevolkerung der Wunsch nach hoch-
wertigem Zahnersatz. Dadurch entsteht
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~ Abb. 3: Eine chinesische Zahntechnikerin an der Universitatszahnklinik in Peking bei der Arbeit.

ein Markt fiir hochwertigen Zahnersatz.
Die zahntechnischen Labore geben sehr
viel Geld fiir Hightech-Systeme aus. So-
lange sie automatisch ablaufen, liefern
diese Anwendungen und Systeme in der
Prazisionszahntechnik in China auch
gute Ergebnisse. Bestehtdie Notwendig-
keit, korrigierend einzugreifen, fehlt oft
die Datenbasis und das Fachwissen dar-
tiber, mit welchen Einstellungen sinn-
volle Korrekturen mdglich sind. Bei dem
hohen Grad der Arbeitsteilung fehlt
auRerdem das Verstandnis fiir den Ge-
samtablaufundfiirdas Endergebnis. An-
dererseits miissen oft aufgrund von Ma-
terialengpdssen und langen Lieferzeiten
Materialketten verlassen werden und
unterschiedliche Anwendungen oder
giinstiger verfiighare Materialien mit-
einander kombiniert werden. Das er-
zeugt Probleme, die dann kaum noch in
den Griff zu kriegen sind. Trotz aller
Schwierigkeiten kommen oft sehr gute

ANZEIGE

bis gute, meistganz ordentliche Arbeiten
dabei heraus. Die chinesische Eigen-
schaft, Abldufe schnell zu erfassen und
zu kopieren istauch bei den Zahntechni-
kern sehr gut ausgepragt, und die Lern-
kurve ist steil.

Was denken Sie: Sind die chinesischen
Zahntechniklabore eine Gefahr fiir die
deutsche Zahntechnik?

Deutsche Labore konnen nur durch
Qualitat bestehen. Im Rennen um niedri-
gere Qualitat zu giinstigerem Preis kon-
nen deutsche Labore nurverlieren. Hohe
Qualitét erreicht man nur mit gut ausge-
bildeten Mitarbeitern mit hoher Motiva-
tion. Diesen Spagat zu bewaltigen, moti-
vierte Mitarbeiter zu finden und zu hal-
ten, genug zu erwirtschaften, um sie an-
gemessen zu bezahlen und neue
Fachkréfte gut auszubilden, das sind die
groRen Herausforderungen fiir die ge-
werblichen Labore in Deutschland. Die
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grofleren Gefahren sind hier hausge-
macht und haben mit China direkt nichts
zutun.

Solange das Billigere des Guten Feind
ist, haben die chinesischen Labore den
léngeren Atem. Wenn das Bessere des
Guten Feind ist, ist die deutsche Zahn-
technik international meiner Ansicht
nach sehrgut positioniert.

Wie kdnnte im zahntechnischen Be-
reich eine Zusammenarbeit zwischen
China und Deutschland aussehen, von
derbeide Seiten profitieren?

Ich sehe unterschiedliche Maglichkei-
ten zur Zusammenarbeit. Der Bedarf
nach sehr hochwertigem Zahnersatz in
Chinaist riesig. Viel hoher als der Bedarf
nach billigem Zahnersatzin Deutschland.
Esgibtsehrvielereiche Chinesen,diesich
jetzt hochwertigen Zahnersatz leisten
kénnen und wollen. Das kann von den
meisten chinesischen Laboren noch nicht
bedient werden. Ich kann mirgutvorstel-
len,dassdas Konzepteines Einsammella-
bors in China mit Fertigung der Arbeiten
in Deutschland funktioniert. Ein Patien-
tentourismus von China nach Deutsch-
land —warum nicht?

Die Schwierigkeiten bei der Anferti-
gung von hochwertigem Zahnersatz un-
ter hohem Zeitdruck und reduzierten Be-
handlungsterminen kann ein gut einge-
spieltes Praxis-Labor-Team — gerade in
Deutschland —8sen und bewéltigen. Bei
den Problemen mitder Aus- und Einreise
sowie dem notwendigen Geldtransfer
gibt es zukiinftig sicher Losungsmaoglich-
keiten.

Eine Produktion in China, auch von
sehr hochwertigem Zahnersatz, wére
moglich. Mit gewissenhaften Qualitats-
kontrollen an den richtigen Stellen, und
klar organisierten Verantwortlichkeiten
im betrieblichen Ablauf, kann das funk-
tionieren. Dabei wiirde allerdings der
Wissensvorsprung um Ablaufe und Ver-
fahren schnell abgesaugt, und wie sich
dann die Spielregeln @ndern, ist schwer
vorherzusagen.

China hat im Bereich der Aus- und
Weiterbildung noch jede Menge Bedarf.
Wenn man das Ubersetzungs- und Kom-
munikationsproblem lésen kann, gibt es
hier ein weites Feld mit allen méglichen
denkbaren Versionen und Varianten.

Herr Krowerath, vielen Dank fiir das
Gesprach! «

KENNZIFFER 0631 )
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Patienten mit Mundtrockenheit kompetent helfen

Xerostomie erkennen
und betreuen

Die Diagnosestellung und kausale Therapie der Mundtrockenheit fordern dem Zahnarzt zusétzlich zu seinem
zahnmedizinischen Fachwissen auch medizinische Kenntnisse ab. Das Ziel des Artikels ist es, den Blick fiir die
Diagnose Xerostomie zu schulen, Zusammenhénge zu allgemeinen Erkrankungen und deren Medikation darzu-
stellen und dem Zahnarzt Therapiemdglichkeiten aufzuzeigen.

Dr. Sabine Jaschinski/Giitersloh, Maria Hoffmann/Borken, Prof. Dr. Peter Cichon/Borken

H Die Xerostomie ist definiert als eine
starke Reduktion des Ruhespeichelflus-
ses unter 0,1 ml/min und der Gesamtspei-
chelfliefirate von weniger als 0,5 ml/min.
Betroffene Patienten stehen unter einem
starken Leidensdruck und fiihlen sich in
ihrer Lebensqualitat erheblich beein-
trachtigt.

Das Symptom der Mundtrockenheitwird
von Arzten und Zahnirzten hiufig ver-
nachldssigt oder bagatellisiert. Eine friih-
zeitige Diagnose durch den Zahnarzt ist
wichtig und kann nicht nur die verheeren-
den Schadigungen an der Zahnhartsubs-
tanz, sondernauch die Progredienzan gin-
givalen,resp.parodontalen Entziindungen
und Schleimhautinfektionen aufhalten.

Mundtrockenheit kann bei Menschen
jeden Alters auftreten, die Haufigkeit
der Erkrankung nimmt jedoch mit zuneh-

mender Lebenszeit zu. Daher ist die Ten-
denz aufgrund der sich wandelnden Al-
tersstrukturder Bevolkerungsteigend. Bei
20-)ahrigen betragt der Anteil der Patien-
ten mit Xerostomie in etwa 13 %, bei den
40-)ahrigen sind ca. 23 % betroffen und
beiden 60-Jahrigen leiden ungefahr40 %
an Mundtrockenheit.

Physiologische Speichelsekretion

Die groRen paarigen Kopfspeicheldrii-
sen produzieren zusammen mit den vie-
len kleinen Speicheldriisen in der Lip-
pen-, Wangen-und Gaumenschleimhaut
taglich 0,7—1,5Speichel.

Die Aktivitat der Speicheldriisen wird
ausschlieilich Giber das vegetative Ner-
vensystem gesteuert. Im entspannten
Zustand ist die Speichelproduktion ho-

her als unter gesteigerter Sympathikus-
aktivitat (Stress, Angst). Uber Chemo-
und Mechanorezeptoren kann der Spei-
chelfluss bei der Nahrungsaufnahme,
beim Kauen und Schlucken, zusatzlich
stimuliert werden. Wahrend des Schla-
fens ist die Speichelproduktion dagegen
deutlich reduziert.

Symptome der Xerostomie

Xerostomie-Patienten beklagen hau-
fig trockene Lippen, Rhagarden, Ge-
schmacksstorungen, ein verstarktes
Durstgefiihl, Schleimhaut- und Zungen-
brennen.Die Konsistenzdes Speichelsist
zéhfliissig. Die Schleimh&ute tragen be-
dingtdurchdietrockene Oberflache nicht
mehr den iiblichen Glanz. Zudem stellt
man Strukturverdnderungen an den

~ Abb. 1: Bei Xerostomie-Patienten findet man meist zahlreiche Beldge aus Nahrungsriickstdnden und Plaque an den Schleimhaut- und Zahn-
oberflachen sowie am Zahnersatz. = Abb. 2: Die Remineralisationsfahigkeit lasst bei Mundtrockenheit und gleichzeitig steigenden Plaque-
ansammlungen nach, sodass Demineralisationen an sonst kariesresistenten Glattflichen entstehen konnen.



Schleimhautoberflachen in Form von
Risshildungen an der Epitheldecke fest.
Diese kdnnensichausweitenzuerosiven
Verletzungen der Mukosa. Schmerzhafte
lokale Erkrankungen an der Mund-
schleimhautundandenZahnenfiihrenzu
einer Verminderung der Kautatigkeit.
Auflerdem findet man meist zahlreiche
Beldge aus Nahrungsriickstdanden und
Plaque an den Schleimhaut- und Zahn-
oberflachensowieamZahnersatz (Abb.1).

Aus der fehlenden protektiven Wir-
kung des Speichels resultieren Stérun-
gen des 6kologischen Gleichgewichts in
der Mundhéhle. Sekundar entwickeln
sich oft bakterielle, virale und mykoti-
sche Schleimhautinfektionen. Die Prava-
lenz fiir Gingivitiden und Parodontitiden
steigt. Manbeobachtetdes Weitereneine
progrediente Zunahme karioser Lasio-
nen. Die rasche Progredienzistdurch die
fehlende Pufferkapazitat des Speichels
zuerklaren. Die Remineralisationsfahig-
keitlasstnachbeigleichzeitigsteigenden
Plaqueansammlungen.Eskonnen Demi-
neralisationen an sonst kariesresisten-
ten Glattflachen entstehen (Abb.2).

0ft entwickelt sich ein starker Foetor
ex ore. Bei Prothesentragern haftet der
Zahnersatz aufgrund des fehlenden
Speichelfilms nicht mehr richtigam Pro-
thesenlager. Daraus entwickeln sich ne-
ben zunehmender Unzufriedenheit des
Patienten Druckstellen und Prothesen-
unvertraglichkeiten. Dies fiihrt zu Be-
schwerden beim Kauen, Sprechen,
Schlucken und Essen.

Da diese Beschwerden fiir viele Pa-
tienten Tabuthemen sind und sie diese
nicht von sich aus thematisieren, sollten
Arzte und Zahnirzte ihren Blick umso
mehrschulen.

Ursachen der Xerostomie

Die Ursachen der Mundtrockenheit
sind vielfaltig. So konnen eine unter-
schiedlich bedingte Speicheldriisen-
unterfunktion, aber auch allgemeine Er-
krankungen die Griinde fiir Xerostomie
sein. Die bei Weitem haufigste Ursache
sind jedoch die unerwiinschten Neben-
wirkungen von Arzneimitteln. Es zeigt
sich eine Korrelation zu den systemi-
schen Erkrankungen und den eingenom-
menen Medikamenten. Dies erklart, wa-
rum gehauft altere Patienten betroffen
sind. Der Einfluss der altershedingten
Funktionseinschrankung der Speichel-

driisen hat dagegen keine klinische
Relevanz.

1. Direkte Ursachen

a) Speicheldriisenunterfunktion in-
folge einer vorausgegangenen Schadi-
gungderSpeicheldriisen, z. B.nach Spei-
cheldriisenerkrankungen wie der Siala-
denitis, nach Speicheldriisenoperatio-
nen (Tumoroperationen), nach Radiatio
oder durch Speichelsteine;

b) Allgemeinerkrankungen (Sjogren-
Syndrom, welches eine Autoimmunkrank-
heit ist und dem rheumatischen Formen-
kreis angehort, Sialadenose, akute fieber-
hafte Allgemeinerkrankungen)

2.Indirekte Ursachen
Einige Erkrankungen beeinflussen die
Speichelsekretion indirekt (sekundare
Xerostomie) aufgrundvon Storungen des
Wasserhaushaltes:
Diabetes mellitus (Stérung des Was-
serhaushalts durch osmotische Diu-
rese wegen Glukosurie)
Nierenerkrankungen (Polyurie durch
Salz- und Wasserriickresorptionssto-
rungen)
Neurologische Erkrankungen, wie
Depressionen und Psychosen, bei de-
nen es zu zentralnervosen Stérungen
der Driiseninnervation kommen kann
Herz-Kreislauf-Erkrankungen
Grofere Fliissigkeitsverluste (Blut-
verluste, chronische Diarrhoe, Dehy-
drierungdurch Hitzeexposition)
Stress (,,mir bleibt die Spucke weg®)
kann iiber eine zentralnervose Steue-
rung ebenso die Mundtrockenheit be-
glinstigen

opt— on 2.7 TTL
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3.Medikamente

Bei tiber 400 Medikamenten kann als
unerwiinschte Nebenwirkung Mundtro-
ckenheit auftreten. Nach Absetzen des
Praparatesistsie reversibel. Die medika-
mentds induzierte Xerostomie ist in den
Industrienationen in den alteren Bevol-
kerungsschichten die haufigste Form der
Mundtrockenheit.

Diagnostik

Diagnostiziert der Zahnarzt neben
den trockenen Schleimhauten und dem
zahfliissigen Speichel auf einmal uner-
klarliche kariése Lasionen oder gingi-
vale, resp. parodontale Entziindungen
oder entziindliche therapieresistente
Schleimhautverdnderungen unter dem
Zahnersatz, die eigentlich untypisch
sind fiir den Patienten, kann die Ver-
dachtsdiagnose Xerostomie gedufert
werden.

Der Patient wird daraufhin gezielt
intra- und extraoralinspiziert:Intra-und
extraoral sollten neben dem zahnarzt-
lichen Befund die Glandula parotis,
Glandula submandibularis und Glan-
dula sublingualis untersucht werden.
Durch eine gleichzeitige extra- und
intraorale Palpation und im Seitenver-
gleich lassen sich Druckdolenzen, Ver-
hartungen und Schwellungen ertasten.
Bei einem positiven Befund oder bei ei-
nem Verdacht auf einen Speichelstein
sollte der Patient zu einer Sonografie-
Untersuchung liberwiesen werden.

Die extraorale Untersuchung umfasst
u.a. auch die Inspektion der Hornhaut
und Bindehaut am Auge: stellt man tro-
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ckene Augen fest, kann die Verdachtsdiag-
nose Sjogren-Syndrom gestellt werden.

Die extraorale Inspektion schliefit
auflerdem eine Lymphknotenpalpation
der Weichteilregionen am Hals ein zum
Ausschluss von Tumoren und entziind-
lichen Schwellungen.

Therapie

Das Behandlungszielistim Allgemei-
nen die Verbesserung der einge-
schrankten Lebensqualitat eines Xeros-
tomie-Patienten. Beimjiingeren Patien-
ten geht es aus zahnmedizinischer Sicht
in der Regel um den Schutz der Zahn-
hartsubstanz und darum, die entstan-
dene Gingivitis moglichst dann zu be-
handeln, bevor sich daraus unter Um-
standen eine Parodontitis entwickeln
kann.Beimalteren Patientengehtesna-
tiirlich um den Schutz der Zahnhartge-
webe der Restbezahnung, aberauchum
die Ausheilung und besser noch um die
Pravention von Schleimhautinfektio-
nen, die aufgrund des veranderten Mi-
lieus gehauft auftreten. Eine kausale
Therapie der medikamentds bedingten
Xerostomie kann — natiirlich nur nach
Riicksprache mit dem verordnenden
Arzt — ein Austausch des verursachen-
denMedikamentssein.Hilfreichkannes
auch sein, xerogene Medikamente mor-

MaBnahme

gens statt abends zu verabreichen, da-
mit die nachts in der Regel ausgeprag-
tere Speichelknappheit nicht unnoétig
verstarkt wird.

Bei all diesen engagierten Therapie-
tiberlegungensollte jedoch bedachtwer-
den, dass bei manchen Patienten an der
optimalen medikamentosen Einstellung
schon jahrelanggefeilt wurde, sodass si-
cherlich kein Patient und kein Arzt bereit
und in der Lage sein wird, die medika-
mentdse Therapie ,nur“ wegen einer
Mundtrockenheit wieder umzustellen.

In einigen Fallen ist daher nur eine
symptomatische Therapie, also das Ein-
leiten von Mafinahmen, die die Folgen
der Mundtrockenheit mildern, durch-
fiihrbar.

Zahnmedizinische Betreuung
der Xerostomie-Patienten

Generelles Ziel der zahnarztlichen Be-
treuungistdieengmaschige Durchfiihrung
und Uberwachung von karies- und paro-
dontalprophylaktischen Maftnahmen.

Die hauslichen Mundhygienemaf-
nahmen sind fiir Xerostomie-Patienten
haufig mit Schmerzen verbunden
(Schleimhautverletzungen,  Gingiviti-
den, resp. Parodontitiden). Daher wer-
den sie meist arg vernachlassigt. Diese
Patienten sollten mithilfe einer profes-

MaBnahmen in der zahnérztlichen Praxis

sionellen Zahnreinigung (ggf. unter Lo-
kalanasthesie) unterstiitzt werden.

Im Rahmen der professionellen Zahn-
reinigung erfolgt immer auch eine Bera-
tung des Patienten durch das zahnmedi-
zinische Personal iiber die schonende,
aber griindliche hausliche Zahnpflege,
die Erndhrung, die Trinkmenge, Speichel
stimulierende Mafdnahmen, allgemeine
zusatzliche Maftnahmen und ggf. tiber
Speichelersatzmittel.

1. Schonende, aber griindliche hausli-
che Mundhygienemafinahmen

Wenig traumatisierend fiir das emp-
findliche Gewebe sind extra weiche
Zahnbiirsten. Eine sehr wichtige MaR-
nahme zur Kariesprophylaxe ist die lo-
kale Bioverfiigbarkeit von Fluorid (De-
tails s. Tab.1).

2.Erndhrung

Empfehlenswert ist feste, moglichst
faserreiche Nahrung, die zum Kauen
zwingt, sodass der Kauvorgang ein Sti-
mulans fiir die Speichelproduktion ist.
Viele Patienten kdnnen dieser Empfeh-
lungjedoch kaum nachkommen. Erleich-
terung verschafft es, wenn der Patient
kleine Bissenzusichnimmtundzujedem
Bissengleichzeitigeinen Schluck Wasser
trinkt oder vor der Nahrungsaufnahme
einige Tropfen Speisedl (Oliven-, Son-
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Fillungsaustausch)

Professionelle Zahnreinigung: supra- ggf. Alle 3 Monate
subgingivale Belagskontrolle
Entfernung von Plaqueretentionsnischen Nach Bedarf

(Entfernung Gberhdngender Restaurationsrander/

MaBnahmen im Rahmen der hduslichen Mundhygiene

Fluoridhaltige, alkoholfreie Mundspiilungen

Téglich; zwischen den Mahlzeiten

Hochfluoridhaltige Zahnpasta (Duraphat 5.000 ppm)

Bei erhohtem Kariesrisiko nach
den Mahizeiten (3 x taglich)

Fluoridhaltige Zahnpasta (Elmex sensitive 1.450 ppm)

Nach den Mahlzeiten (3 x taglich)

Extra weiche Zahnbiirste 2.B. Meridol sensitive
Mundsptilungen mit Salbei Nach Bedarf
Benetzen der Mundhéhle mit neutralen Olen Nach Bedarf

Pflege des herausnehmbaren Zahnersatzes

ein- bis zweimal taglich mit einem
desinfizierenden Prothesenreiniger

Lippenpflege

Nach Bedarf mit Panthenol-Creme
oder fetthaltiger Lippenpomade

Tabelle 1: Zahnmedizinische Betreuung von Xerostomie-Patienten.
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nenblumen- oder Kiirbiskerndl) in der
Mundhahle verteilt. Gut akzeptiert wird
feuchte und kiihle Nahrung, wie Joghurt
beispielsweise. Obst und Gemiise kon-
nen gutim Mixer zerkleinert, bzw. weich
gekocht werden. Gewarnt werden sollte
der Patient vor zuckerhaltigen Nah-
rungsmitteln bzw. Lebensmitteln mitsog.
versteckten Zuckern aufgrund seines er-
hohten Kariesrisikos. Der betroffene Pa-
tient sollte auflerdem sowohl heifRe als
auch scharfe Nahrungsmittel meiden,
um potenzielle Irritationen der Gingiva
zuverhindern.

3. Ausreichende Fliissigkeitszufuhr

Wichtig ist taglich eine ausreichende
Fliissigkeitszufuhr von 1,5-2 Liter. Ge-
tranke mit kariesprophylaktischer Wir-
kungsind Milch, ungesiifte Krauter- und
Friichtetees undfluoridhaltiges Mineral-
wasser. Xerostomie-Patienten sollten
unbedingtauf Getranke, die Alkohol ent-
halten oder die einen scharfen Ge-
schmack haben, verzichten, um Irritatio-
nen an der diinnen empfindlichen Mu-
kosa zu vermeiden. Vorsicht geboten ist
sowohlbeixerogenen (Kaffee,schwarzer
Tee) als auch bei saurehaltigen Getran-
ken (Cola, sodahaltige Getranke).

4.Speichel stimulierende

Maf3nahmen

Xerostomie-Patienten kdnnen die ei-
gene Speichelproduktion durch regel-
mafiges Kauen positiv beeinflussen.
Zur Stimulierung des Speichelflusses
werdenempfohlendas Lutschenvonzu-
ckerfreien Bonbons und Eiswiirfeln
oder das Kauen zahnfreundlicher Kau-
gummis. Viele Patienten bevorzugen di-
verse Siifdigkeiten, saure Getranke und
Bonbons. Dies konnen zwar effektive
Speichelstimulantien sein, sollten aber
beim bezahnten Patienten auf keinen
Fall empfohlen werden, da sie zu Demi-
neralisationen und Erosionen beitra-
gen (Abb. 3). Auch der unbezahnte Pa-
tient sollte beim Verzehr dieser Stimu-
lantien vorsichtig sein, da die sauren
Nahrungsmittel Schmerzen an der
durch den verringerten Speichelfluss
sehr empfindlichen Mundschleimhaut
hervorrufen.

5.Allgemeine zusitzliche

Maf3nahmen

Der Patient sollte darauf achten, dass
die Wohn- und Schlafrdume eine ausrei-

~ Abb. 3: SiiBigkeiten, saure Getranke und Bonbons konnen zu Demineralisationen und Erosio-
nen beitragen.

chende Luftfeuchtigkeit aufweisen; er
sollte trockene Heizungsluft meiden. Die
relative Luftfeuchtigkeit sollte bei 60 %
liegen. Auerdem kann er die Austrock-
nung der Mundhéhle minimieren, wenn
erkonsequent durch die Nase atmet und
Mundatmungmeidet.Schnarchersollten
idealerweise in einem Schlaflabor auf
die Indikation einer Schnarcherschiene
oder einer Maskenbeatmung mit ange-
feuchteter Luft untersucht werden.

Das Rauchen sollte ganz eingestellt
werden.

Da die Speichelsekretion durch die
Kaustimulation geférdert wird, sollte
schlussendlich eine hochwertige prothe-
tische Versorgungangestrebtwerden, da-
mit ein hoher Kaukomfort garantiert ist.

6. Speichelersatzmittel

Liegt keine Restaktivitdt der Speichel-
driisenmehrvor, bestehtalso keine Mog-
lichkeit mehr, die Aktivitat der Speichel-
driise zustimulieren,muss man auf Spei-
chelersatzmittel zuriickgreifen.

Das ideale Speichelersatzmittel be-
feuchtet lang andauernd den Mund- und
Rachenraum und hat einen reminerali-
sierenden Einfluss auf die Zahnhart-
substanzen. Viele auf dem Markt erhalt-
liche Speichelersatzmittel weisen aller-
dings ein hohes Demineralisationspo-
tenzial auf.

Bewahrt haben sich Praparate, die ei-
nen neutralen pH-Wert aufweisen und
zur Kariesprophylaxe zusatzlich Fluorid
enthalten. Sinnvoll ist es, den Patienten
verschiedene Speichelersatzmittel tes-
tenzulassen,damitersichschliefilichfir

dasfiirihn subjektivangenehmste Mittel
entscheiden kann.

Zusammenfassung

Allein schon im Zuge der demografi-
schen Entwicklung der Bevdlkerung
handelt es sich um eine Erkrankung, die
~auf dem Vormarsch“ ist. Bisher hat sie
allerdings wenig Beachtung gefunden.

Xerostomie geht miteinererheblichen
Beeintrachtigung der Lebensqualitét
einherund kann auRerdem verheerende
Schéadigungen an der Zahnhartsubstanz,
am Zahnhalteapparat und Schleimhau-
ten nach sich ziehen.

Wiinschenswert ist eine moglichst
friihzeitige Diagnose durch den Zahn-
arzt. Moglicherweise ist sogar eine kau-
sale Therapie moglich. Dies muss nach
Riicksprache mit den anderen behan-
delnden Arzten des Patienten und ge-
meinsamen sorgfaltigem Abwagen der
einzelnen Risiken erfolgen.

Theoretisch kdnnte beispielsweise
eine Medikamentenumstellung viel-
leicht oft einfach sein, praktisch ist dies
jedoch bei etlichen Patienten aufgrund
einer haufigen Polymorbiditat und einer
komplizierten  Polypharmakotherapie
schwierig bis unmoglich.

Symptomatische TherapiemafRnahmen,
das Einleiten und konsequente Aufrech-
terhalten karies- und parodontalprophy-
laktischer Mafinahmen zahlen daher ne-
ben dem Erkennen der Erkrankung zu
den wichtigen Aufgaben bei der zahn-
arztlichen Betreuung von Xerostomie-
Patienten.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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QM-Serie 2011 -Teil 2

Grundlagen des

Qualitatsmanagements

Durch die Richtlinie zum Qualitatsmanagement des Gemeinsamen Bundesausschusses (G-BA) vom
Dezember 2006 wurden auch bereits bekannte Bereiche, wie die Hygiene und das Medizinproduktegesetz,
neu beleuchtet und im QM verankert.

Mathias Lange/Miinster

M Der Hygieneplan ist die Basis des Hy-
gienemanagements in der zahnarztlichen
Praxis. In diesem werden alle Produkte
(z.B. Desinfektionsmittel) und Verfahren
zur Umsetzung der Hygiene aufgefiihrt.
Als Vorlage dient hierfiir meist der Rah-
menhygieneplan der BZAKund des DAHZ,
der kostenlos im Internet zur Verfiigung
steht. Die Praxis muss diesen nur auf die
eigenen Produkte und Verfahren anpas-
sen.

Der Hygieneplan allein geniigt aller-
dings nicht fiir ein liickenloses Hygiene-
management. Speziell bei Praxisbege-
hungen nach dem Medizinproduktegesetz
(MPG) wird sehr viel Wert auf Arbeitsan-
weisungen zur Aufbereitungvon Medizin-
produkten gelegt.Besondersfiirschwierig
aufzubereitende Instrumente wie z.B.
endodontische und Ubertragungsinstru-
mente sollten genaue Arbeitsanweisun-
genvorhandensein.Aus diesen sollen ne-
ben den zu verwendenden Produkten
auchdasgenaue Vorgehen (z.B.als Check-
liste) zur Aufbereitung hervorgehen. Bei
der Erstellung dieser Arbeitsanweisun-

—

-
i
—

gen sind immer die Herstellerangaben zu
beachten. Jeder Herstellervon wiederauf-
zubereitenden Medizinprodukten ist ver-
pflichtet (EN 17664), eine Anleitung zur
AufbereitungzurVerfliigungzustellen.Die
meisten Hersteller verdffentlichen diese
iiberihre Internetseiten.

Sinnvollist auch die Erstellung von Ar-
beitsanweisungen zu allgemeinen Hygie-
nevorgdangen wie z.B. der Schnelldesin-
fektion des Zimmers nach dem Patienten.
Hier miissen haufig Tatigkeiten von ver-
schiedenen Mitarbeitern ausgefiihrt wer-
den, sollen aber immer gleich ablaufen.
Gerade bei der Flachendesinfektion wer-
den Tatigkeiten haufigzwischen Mitarbei-
tern iibergeben. Hier hilft eine einheitli-
che Arbeitsreihenfolge Doppelarbeit und
somit iiberfliissige Kosten zu vermeiden.

Einen weiteren Eckpfeiler des QM stellt
die Verteilung von Verantwortlichkeiten
dar. Ohne eine konkret benannte Verant-
wortung (z.B.fiir die Hygiene) wird sichin
den meisten Fallen kaum eine Mitarbeite-
rin ungefragt mit der Aktualisierung des
Hygieneplans oder der Arbeitsanweisun-
gen bei einem Produktwechsel kiimmern.
Hier kann durch die Verteilung der Aufga-
ben in der Praxis der Aufwand fiir die ein-
zelnen {iberschaubar gehalten werden
und trotzdem ein aktuelles Qualitatsma-
nagementgarantiert werden.

Erneuert wurde im Dezember des letz-
ten Jahres die Gefahrstoffverordnung, so-
dass eine globale Harmonisierung er-
reichtwurde. In der Hauptsacheistdiesan
den neuen Gefahrstoffzeichen zu erken-
nen. Diese sind nun nicht mehr orange,

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

sondern zeigen ein weifles auf die Spitze
gestelltes Quadrat mit rotem Rahmen.
Wenn in der Praxis also Produkte verwen-
det werden, die nach der neuen Richtlinie
(GHS) gekennzeichnet sind, muss das Ge-
fahrstoffverzeichnis auf die neuen Gege-
benheiten angepasst werden. Das Sicher-
heitsdatenblatt sollte neu angefordert
und die Gefahrdungsbeurteilung evtl. ak-
tualisiert werden.

Da die globale Gefahrstoffnorm eine
Ubergangsfrist zur Kennzeichnung bis
zum Sommer 2015 enthalt, werden die
Herstellervon Gefahrstoffgemischen (z.B.
Desinfektionsmitteln) sich nach und nach
auf die GHS-Kennzeichnung einlassen.
Das bedeutet fiir die Praxen, dass sich das
Gefahrstoffverzeichnis bis zum1.Juni 2015
haufiger andern wird bzw. aktualisiert
werden muss.

Alleangesprochenen Punktestellennur
eine Qualitatssicherungdar, sind aber un-
verzichtbar fiir die Umsetzung der Richt-
linie zum ,,Qualitdtsmanagement in der
Zahnarztpraxis“ und den reibungslosen
Ablaufin der Praxis. 44

>> KONTAKT

Mathias Lange

Leiter Hygienemanagement
NWD-Gruppe

SchuckertstraBe 21

48153 Miinster

E-Mail: mathias.lange@nwdent.de

KENNZIFFER 0691



EMS-SWISSQUALITY.COM

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS

DAS NEUE PIEZON

PIEZON MASTER 700 - DIE ORIGINAL METHODE
PIEZON MIT DEM VORSPRUNG INTELLIGENTER
I.PIEZON TECHNOLOGIE

KEINE SCHMERZEN fiir den

Patienten —mit diesem Ziel machte
sich der Erfinder der Original
Methode Piezon an die Entwicklung
des neuen Piezon Master 700.

Das Resultat ist eine Behandlung,
die weder Zihne noch Zahnfleisch
irritiert — die einmalig glatte Zahn-
oberflichen bet maximaler Schonung
des oralen Epitheliums bewirkt.

FIEIDN MASTER 700
ﬁ Cimmsary E

Es ist die Symbiose von intelligenter
Technologie und unvergleichlicher
Prazision. Die Original Piezon LED-
Handstiicke und das 1.Piezon Modul
fir eindeutyg linear verlaufende
Instrumentenbewegungen und EMS
Swiss Instruments aus biokompa-
tiblem Chirurgiestahl mit feinsten
Oberflichen — alles ist flireinander
gemacht, harmonisch aufeinander

abgestimmt.

PIEZON

PAIN

> Neue Broschire —
alles zur Original
Mecthode Piczon und
iber den neuen
Piczon Master 700

\

Undmit modernem Touch Panel setzt

derneue Piezon Master 700 neue Stan-
dards in Bedienbarkeit und Hygiene.
Alle profitieren, alle
fiihlen sich wohl —
Patient, Behandler,
die ganze Praxis.

Peysinlich willkommen >
welcome(d ems-ch.com
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Interview

Die IDS ist Informations-
und Verkaufsplattform

Die Dental-Manufaktur ULTRADENT besteht seit 1924 als inhabergefiihrtes mittelstdndiges Familien-
unternehmen. Unter der Leitung des heutigen Eigentiimers, Ludwig Ostner, ist ULTRADENT in den letzten
12 Jahren zu einer der bekanntesten Marken fiir moderne Behandlungseinheiten in allen Bereichen der
Zahnheilkunde herangewachsen. Martin Slavik, Vertriebsleiter von ULTRADENT, sprach mit uns iiber den

IDS-Auftritt von ULTRADENT und die Verdnderungen im Unternehmen.

~ Martin Slavik, Vertriebsleiter von ULTRADENT
Dental-Medizinische Geréte.

Herr Slavik, seit einem guten Jahr ist
ULTRADENT in Brunnthal ansassig. Wel-
che Vorteile ergaben sich durch den Um-
zug fiir ULTRADENT und seine Kunden?

IS o ey

~ Der neue ULTRADENT-Firmensitz in Brunnthal.

Da sind zunachst einmal logistische
Vorteile. Die direkte Anbindung an die A8
und den Autobahnring Miinchen ermog-
lich eine verbesserte An- und Ablieferung
der Einrichtungen bzw. der Werkstoffe.
Wir haben am neuen Firmensitz mehr La-
gerkapazitatenzur Verfiigungund konnen
die ULTRADENT-Einheiten unter verbes-
serten Bedingungen produzieren. Von ei-
ner eigenen Lackiererei {iber den Show-
room und Entwicklungsabteilung bis hin
zu Lager- und Verwaltungsbereich wurde
alles neu konzipiert und gestaltet. Es ent-
standen lichtdurchflutete, zukunftsorien-
tierte Arbeitsplatze in der Produktion und
fiirdie Verwaltung.

Welche Anspriiche haben Zahnarzte,
Helferinnen und Patienten heute an eine
Behandlungseinheit und wie werden Sie
diesen mit lhren Produkten gerecht?

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Die Zuverlassigkeit spielt immer noch
die wichtigste Rolle, und gerade hierauf
hat ULTRADENT schon in der Vergangen-
heit groften Wert gelegt. Eine einfache
Bedingung, gerade bei immer mehr Ein-
stell- und Programmiermaglichkeiten, be-
deuten fiir den Zahnarzt und sein Team
Entlastung bei der taglichen Arbeit. Eine
Einheit muss auch schnell und einfach zu
pflegensein und eine unkomplizierte Um-
setzung der RKI-Richtlinien ermaglichen.
Auferdem sollten sich moderne Behand-
lungseinheiten In das Konzept der digita-
len Praxis einbinden lassen. Da unsere
Produkte eine hohe Lebenserwartung ha-
ben, ist es umso wichtiger, dass sich auch
Zusatzgerate einfach integrieren lassen
und die Behandlungseinheiten damit
auch auf zukiinftige Technologien ausge-
richtet sind.

Natiirlich ist auch hier der Preis ein
wichtiger Entscheidungsfaktor. Die den-
talmedizinischen Gerdte von ULTRADENT
zeichnen sich durch ein hervorragendes
Preis-Leistungs-Verhaltnis aus. Durch die
Umsetzung der Manufakturidee mit ho-
her Fertigungstiefe und groRem Anteil an
Handarbeit ergeben sich neben dem Qua-
litdtsvorteil zusatzlich eine sehr hohe Zu-
verldssigkeit und Langlebigkeit. Gleich-
zeitig erdffnen sich damit Moglichkeiten
fiir die Umsetzung individueller Ausstat-
tungsdetails.

Was wird auf der IDS von ULTRADENT
zu erwarten sein?

Wir wollen ja noch nicht alles verraten,
aberz.B.derneue ULTRADENT Mikromo-
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~ Bei ULTRADENT werden die Behandlungs-
einheiten zum GroBteil in Handarbeit im Stil
einer Manufaktur hergestellt.

tor mit dem starken Motor ist mit seinem
geringen Gewicht30% kleinerund leich-
ter als der Vorganger und ist einer der
ganz interessanten Produkte fiir die Pra-
xis. Aufierdem stellt der Kompaktplatz
fiir Rechts- und Linkshander eine ganz
neue Losung einer variablen Behand-
lungseinheit dar. Das Produktdesign,
also Form- und Farbgestaltung der Ein-
heiten, ist bei ULTRADENT schon lange
ein zentraler Punkt bei Neuentwicklun-
gen.Indiesem BereichwirdesaufderIDS
neue ldeen zu sehen geben.

Auch unser Flaggschiff, die Premium-
Einheit U 1500, wird mit neuen Optionen
an den Start gehen. Die LED-Technologie
wird nochfiirweitere Anwendungenindie
Behandlungseinheiten Einzug halten.
Und natiirlich bietet ULTRADENT am IDS-
Stand personlichen Service, ausfiihrliche
Beratung und die bei uns fast schon tradi-
tionellen bayerischen Spezialitaten.

Was erwarten Sie selbst von der IDS?

Fiir ULTRADENT hat sich die IDS von
der reinen Informationsschau zu einer
der wichtigsten Verkaufsplattformen
entwickelt. Wirschatzen essehr,dass die
IDSin K6ln den Mittelpunkt derdentalen
Welt auf Deutschland fokussiert. Dieser
Marktplatz ist fiir unser Unternehmen
ein zentraler Ausgangspunkt, da wir
auch einen internationalen Vergleich
nicht zu scheuen brauchen und wir hier
sowohl unsere Fachhandelspartner als
auch Zahnarzte und Zahnarztinnen tref-
fen und uns mitihnen austauschen kon-
nen. Dabei werden auch immer mehr
internationale Markte auf uns und un-
sere Produkte aufmerksam.

Wir freuen uns daher auf die IDS-Wo-
che, die zwar einen grofien Aufwand be-
deutet, aber auch immer wieder viele
interessante Gesprache, l[deen und Kon-
takte bietet. Daherfindenunsere Kunden
auf unserem Stand nicht nur Vertriebs-
kontakte, in Kéln stehen auch die Inha-

berfamilie, die Entwicklungstechniker
und Produktionsfachleute, die Vertriebs-
verantwortlichen, Service-Techniker, un-
serPressesprecherundnichtzuletztauch
Gastronomie-Mitarbeiter, die die bayeri-
schen Spezialitdten anbieten, fiir die
Messebesucher zur Verfiigung. Wir
freuen uns auf den Besuch von Zahnarz-
tinnen und Zahnarzten, Praxismitarbei-
tern, Dental-Fachhandlern und Fach-
journalisten!

ULTRADENT ist ein typisches Famili-
enunternehmen. Bleibtdiese Strukturin
Zukunft erhalten?

Auch in diesem Punkt hat man bei
ULTRADENT schon vorgesorgt. Mit Lud-
wig-Johann Ostner steht bereits die
nachste Generation bereit und hatschon
Verantwortung ibernommen. Vater und
Sohn leiten gemeinsam das Familien-
unternehmen und sorgen so fiir Kontinu-

itdtund standige Weiterentwicklung. Der
Schritt in die ndchste Technologiestufe
istschonvorbereitet. Damitkann ULTRA-
DENT seinen Kunden langfristig Qua-
litat, Service und Zuverlassigkeit bieten.

Herr Slavik, vielen Dank fiir das Ge-
sprach! 4«

>> KONTAKT

ULTRADENT
Dental-Medizinische Geréte
GmbH & Co.KG
Eugen-Sénger-Ring 10
85649 Brunnthal

Tel.:089/42 09 92-70

Fax: 0 89/42 09 92-50

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de

ANZEIGE

Weinmann GmbH
FrankenstralRe 6
63776 MOmbris

Tel: 06029 / 99 303-0
Fax: 06029 / 99 303-29

KENNZIFFER 0711 ~

VARIO EUROLINE & SLIMLINE - Grenzenlos flexibel

Einrichten wie Sie wollen, individuell anpassbar.
Entdecken Sie Ihren VARIO - Schrank

INFRATRONIC
SOLUTIONS

we think globally

GenielRen Sie die neue Freiheit:

in lhrem Depot oder unter
www.infratronic-solutions.com
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Nationale Vertriebstagung von Henry Schein

Dentalindustrie und
Fachhandel im
INtensiven Austausch

Johanna Lohr/Hamburg

Henry Schein Dental Depot, fiihren-
der Fachhandler fiir Zahnarztpraxen und
-labore, hat mit seiner ersten Nationalen
Vertriebstagung ein neues Format im
deutschen Dentalmarkt etabliert.

Hunderte Fachberater, Spezialistenund
Servicetechniker sowie nationale und
internationale Fiihrungskrafte des Unter-
nehmens kamen vom 1. bis 3. Februar 2011

man von Henry Schein, halt die Eroffnungsrede

der Nationalen Vertriebstagung. - Abb.2: Zum
ersten Mal trafen sich alle Fachberater und Spe-
zialisten von Henry Schein Dental Depot auf ei-
ner gemeinsamen Tagung

in Frankfurt am Main zusammen, um ge-
meinsam zu lernen und sich mit Mitarbei-
tern bedeutender Produzenten und
Dienstleisteraus der Dentalindustrie aus-
zutauschen. Insgesamt 25 der strategi-
schen Hauptlieferanten von Henry Schein
nahmen als Partner teil und informierten
iiberaktuelle Produkte und Dienstleistun-
gen.

Unter dem Motto ,Team Deutschland
2011 bot die Tagung eine rege genutzte
Plattform zur Vernetzung von Henry
Schein Mitarbeitern aus unterschied-
lichen Regionen und Fachbereichen. Mit
einergrofien Spendenaktionund Tombola
zugunsten der Elisabeth-StraRenambu-
lanz wurde aber auch iiber den Tellerrand
des eigenen Unternehmens geschaut und
mehrals 5.000 EUR fiir die zahnmedizini-
sche Versorgung wohnungsloser Men-
schenin Frankfurt gesammelt.

Stanley M.Bergman, CEQO und Chairman
von Henry Schein, eroffnete die deutsche
Debiitveranstaltung in einer dynami-
schen Ansprache. Zentrales Element der
dreitdgigen Tagung waren Intensivschu-
lungen, in denen fiihrende Hersteller aus
der Dentalindustrie die Mitarbeiter von
Henry Schein gezielt {iber ihre neuesten
Produkte und Dienstleistungeninformier-
ten—unddasnochvorderIDSinKoln. Wei-
tere Hohepunkte waren thematische Tref-
fen der Spezialisten und Fachberater von
Henry Schein, bei denen besonders wich-
tige Themen noch eindrucksvoller vertieft

wurden. Auch neue Herausforderungen
und Chancen, wie der demografische
Wandel, Fortschrittein derdigitalen Zahn-
medizin sowie Strategien zur Steigerung
der Wirtschaftlichkeit und der Kosteneffi-
zienzbeiden Kundenwurdenthematisiert
—alles mitdem Ziel, die Kunden aus Praxis
und Labor auf dem Weg zum Erfolg noch
besser unterstiitzen zu kdnnen.

~Dieses neue Konzept einer jahrlichen
Vertriebstagung ist eine wunderbare Ge-
legenheit fiir unsere Mitarbeiter, von un-
seren Zulieferpartnern aus der Dentalin-
dustrie zu lernen®, fasst Bernd-Thomas
Hohmann, Geschéftsfiihrer Henry Schein
Dental Deutschland, die Idee der Veran-
staltung zusammen. ,,Die unterschied-
lichen Perspektiven und Erfahrungen der
fast 650 Teilnehmer stellen einen beson-
deren Mehrwert fiir diese Veranstaltung
dar — ein Mehrwert, der sich vor allem in
unserer Arbeit fiir unsere Kunden nieder-
schlagen wird.”

>> KONTAKT

Henry Schein Dental Depot GmbH
Monzastr. 2a

63225 Langen

Tel.:061 03/7 57 50-00

E-Mail: info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de
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Endo-Intensivkurs

Neue Endodontie-
Methoden

Seit in den 90er-Jahren die ersten rotierenden Nickel-Titan-Systeme eingefiihrt wurden, hat ein bis heute
unvermindert andauernder Innovationsschub aus der ehemals manuellen Wurzelkanalbehandlung eine ge-
rateintensive Therapie gemacht. Die Indikation behandelbarer Félle kann mit den aktuellen Methoden auch
in Allgemeinpraxen deutlich erweitert werden. Signifikant bessere Erfolgsraten, deutliche Arbeitserleich-
terung und Zeitersparnis sind kein Widerspruch, sondern das Resultat ausgereifter Behandlungssysteme.

Harald Schlepper/Miinchen

B Ein modernes System mit aufeinander
abgestimmten Arbeitsschritten von der
Eingangserweiterung, Reinigung und
Formung (Aufbereitung), iiber Spiilung,
Trocknung bis hin zur Fiillungund posten-
dodontischen Versorgung gibt dem Be-
handler die ndtige Sicherheit und ermog-
licht langfristig erfolgreiche Behand-
lungsergebnisse. Maschinelle Technik
macht die Behandlung komfortabler und
schneller. Davon profitieren Patient und
Behandler gleichermafen. Rotierende
Nickel-Titan-Systeme ermoglichen es,
auch schwierige Wurzelkanalevorhersag-
bar und sicher aufzubereiten. Eine ganz
neue Entwicklung stellt die Reziproktech-
nik dar: die Aufbereitungsphase wird mit
nur noch einem Instrument durchgefiihrt.
Elektrische Langenmessung, Sehhilfen
sowie effizientere Spiilkonzepte und ther-
moplastische Obturationstechniken erho-
hen die Erfolgsprognosen zusatzlich.

Der Umstieg von der traditionellen
Waurzelkanalbehandlung zu einem mo-
dernen Praxiskonzept erfordert Schu-
lung, denn neue Techniken wollen richtig
vermittelt sein. Es ist empfehlenswert,
sichvorder Anwendungneuer Techniken
am Patienten mit den Grundlagen ver-
traut zu machen und diese in praktischen
Ubungen an Kunststoffblocks und an ex-
trahierten Zdhnen zu erlernen.

Die vom Endospezialisten VDW ange-
botene Fortbildungsreihe ,Endo intensiv
—ein Update“richtetsichanZahnarzte, die
ihr Wissen {iber moderne Behandlungs-
konzepte in der Endodontie auf den neu-
esten Stand bringen mochten. DerKurs lie-
fert hierzu die theoretischen Grundlagen
vonderDiagnostik Giberdie Behandlungs-
planung, Zugangsprdparation, Bestim-
mungder Arbeitslange, rotierende Aufbe-
reitung und Reziproktechnik bis zu Spiil-
management und thermoplastischer Ob-

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

turation. Im praktischen Teil des ganztagi-
gen Kurses werden unterschiedliche Be-
handlungskonzepte mit Mtwo und dem
neuen RECIPROC-System geiibt. An-
schlieRend werden die aufbereiteten Ka-
nale mit einem Masterpoint und warmer
Guttapercha gefiillt.

Die Kursgebiihrist € 345,—zzgl. MwSt.,
darinsind alle Kurs-Materialien (z.B. RE-
CIPROC® Instrumente, Mtwo-NiTi-Instru-
mente, Mtwo SystemBox, C-Pilot Feilen,
Messlehre, Spiilkaniile, Ubungsblocks,
Guttapercha-Stifte, Sealer etc.) fiir die
praktischen Ubungen enthalten. Es ste-
hen die modernsten Endomotoren fiir
klassisch rotierende und reziproke Ar-
beitsweisen sowie das Obturationsgerat
BeeFill 2in1 fiir die praktischen Ubungen
zur Verfiigung. Die Teilnehmer erhalten
10 Fortbildungspunkte gemaf BZAK und
DGZMK.

Termine und Veranstaltungsorte: 16.
Mérz 2011 Oldenburg (Priv.-Doz. Dr. Tho-
mas Schwarze), 1. April 2011 K61n (Prof. Dr.
Michael Baumann), 1. April 2011 Dresden
(Dr. Christoph Zirkel), 2. April 2011 Niirn-
berg (Dr.Ralf Schlichting), 8. April2011 Er-
furt (Priv.-Doz. Dr. David Sonntag), 9. April
2011Kassel (Priv.-Doz. Dr. David Sonntag),
13. April 2011 Hamburg (Priv.-Doz. Dr. Da-
vid Sonntag), 15. April 2011 Berlin (Priv.-
Doz. Dr.Thomas Schwarze).

Anmeldung bei Christine Radlbeck,
Fax 0 89/6 27 34-1 95, Tel. 0 89/6 27 34-
152, E-Mail: christine.radlbeck@vdw-
dental.com ««

KENNZIFFER 0751
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Backward Planning? USV? Network Access Storage?

Wissen Sie, was morgen
wichtig sein wird?

Wir beraten Sie umfassend zu allen Zukunftsthemen:
Pluradent hat erfahrene Spezialisten fiir die Bereiche Digitale
Praxis, Dentale Volumentomographie, Laser, CAD/CAM,
Intraorale Scanner, Soft- und Hardware, Mikroskopie. Nutzen
Sie die Chancen der technologischen Innovationen fiir Thre
Praxis.

www.pluradent.de

Machen Sie sich heute fit fiir
Ihre erfolgreiche Zukunft. Sprechen

Sie mit uns.

engagiert
wegweisend
partnerschaftlich
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Leistungsspektrum des Dentalfachhandels

>> PARTNER FACHHANDEL

Spezifische Anspruche
Mit Spezialisten
umsetzen

Die dentale Weltist heute komplexer denn je. Die wirtschaftlichen und juristischen Rahmenbedingungen werden
zusehends schwieriger. Der medizintechnische Fortschritt erdffnet einerseits immer neue Behandlungsmag-
lichkeiten, erfordert aber gleichzeitig neben der stetigen fachlichen Weiterbildung auch die fortwahrende und
zeitintensive Beschéftigung mit den technischen Voraussetzungen. Dazu kommen die betriebswirtschaftlichen
Anforderungen an selbststindige Zahnérzte und Zahntechniker als Unternehmer, die bis heute in der fachlichen
Ausbildung keine nennenswerte Rolle spielen.

Thomas Simonis/Miinster

 Fiir jede dieser Anforderungen bieten
unzahlige Anbieter ihre Dienste an. Zu
keiner Zeit konnten Praxen und Labors
unter mehr Handlern, IT-Systemh&usern,
Beratungsunternehmen, Schulungsan-
bietern oder Planungsbiiros auswaéhlen.
Das erfordert vom Zahnarzt die aufwen-
dige Priifungjedes Einzelfalles und damit
jedes einzelnen Anbieters hinsichtlich
dessen Qualifikation und Leistungsfahig-
keit. Der Koordinationsaufwand ist hoch,

die Bewaltigung der komplexen Schnitt-
stellenfragen innerhalb des Unterneh-
mens liegt letztlich einzig beim dentalen
Unternehmen.

Dentalspezifische Erfahrung wird
hoch spezialisierten
Anforderungen gerecht

Der moderne Dentalfachhandel bietet
hier umfassende Losungsansatze. Die

jahrelange dentalspezifische Erfahrung
der Unternehmen und die Koordination
der unternehmenseigenen Spezialisten
durch einen zentralen Ansprechpartner
im Aufiendienst ermoglichen es dem
Dentalfachhandel, Praxen und Laboren
mafigeschneiderte dentalspezifische L6-
sungen anzubieten, die auch den hoch
spezialisierten Anforderungen dentaler
Unternehmen gerecht werden.

Fachkundige Hygieneberatung
schiitzt vor Sanktionen

Sostelltdie Hygieneberatung des Den-
talfachhandels nicht nur mogliche Defi-
zite fest, sondern liefert dazu passende
Vorschlage zur Problemldsunggleich mit.
Die Berater kennen die einschlagigen
Verordnungen und Gesetze genauestens
und haben langjahrige Erfahrung, wenn
es darum geht, diese Losungsvorschlage
zurealisieren.

Bei der Praxisplanung dentaltech-
nische Notwendigkeiten beachten

Auch Planungen zur Umgestaltungvon
Praxis-oderLaborrdaumenerfolgeninZu-
sammenarbeit mit dem Dentalfachhan-
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delschonim Vorfeldimmerunter Beriick-
sichtigung der dentaltechnischen Not-
wendigkeiten. Das hilft, nachtragliche
Probleme von Anfang an zu vermeiden.
Asthetischen Anspruch und funktionalen
Nutzen praxistauglich zusammenzubrin-
gen erfordert ein tiefgehendes Verstand-
nisfiirdie medizinischen Arbeitsablaufe,
liber das freie Architekturbiiros haufig
noch nicht verfiigen. Das bedeutet auch
hier:Praxisinhabermiissen Fachfremden
dieses Verstandnis erst vermitteln —was
letztlich sehr zeitintensiv oder in kurzer
Zeit oft nahezu unmaglich ist. Ein Praxis-
planerdes Dentalfachhandels bringt die-
ses Wissen von Hause aus mit.

Medizinische Befundung stellt
besondere Anspriiche an Praxis-IT

Die zahnarztlichen Anforderungen an
die Praxis IT unterscheiden sich ebenso
grundlegend von der Vernetzung eines
Biiros. Bei der Verarbeitung und Befun-
dung digitaler Bilddaten, speziell bei der
Berechnung dreidimensionaler Volu-
men, werden besondere Anforderungen
an die Hard- und Software des medizini-
schen Netzwerks gestellt. Hier stof3en I T-
Dienstleister aus dem kaufmannischen
Umfeld oftan Grenzen.

Einzelne Dienstleistungen
lassen sich nicht aus
dem dentalen Kontext isolieren

Wenn es letztlich darum geht, iiber die
Grenzen der einzelnen Problemstellung
hinaus zu denken und individuelle L6-
sungen fiir die gesamte Praxis zu entwi-
ckeln, ist der Dentalfachhandel als Part-
ner schlicht nicht zu ersetzen.

Investitionskonzepte statt Investi-
tionsgiiter sind die dentale Zukunft. So
kann etwa die Investition in einen neuen
Behandlungsplatz oder eine digitale
Rontgeneinheit durch fachliche Schu-
lungen fiir Behandler und Mitarbeiter-
teambegleitetwerden.Spezielle Abrech-
nungskurse fiir mogliche neue Leistun-
gen, eine entsprechende Beratung im
Hygiene- oder Qualitdtsmanagement
oder die Einbindungin die praxiseigene
IT-Infrastruktur runden in diesem Bei-
spiel das Leistungsangebot des Dental-
fachhandels zu einer sinnvollen Einheit
ab. Bei der Auswahl des Leistungsange-
botes und -umfangs stehen dem denta-
len Unternehmerdie Aufiendienstmitar-

beiter des Dentalfachhandels beratend
zur Seite, unterstiitzt durch die dentalen
Fachspezialisten.

Versteckte Potenziale durch
BWL-Beratung mit dentalem
Know-how entdecken

Ergdnzend bieten heute viele Dental-
fachhandler ihren Kunden Consulting-
leistungen an, die in speziellen betrieb-
lichenSituationengefragtsind.Betriebs-
wirtschaftliche Beratung mit dentalem
Know-how deckt versteckte Potenziale
auf. Umfassende Konzepte zu Praxis-
libergabe und -iibernahme beginnen oft
friihzeitig mit gezielten Wertsteige-
rungsvorschlagen und der Suche nach
geeigneten Assistenten oder Nachfol-
gern, und schon eine Praxiswertermitt-
lungwird nicht nurim Falle einer Praxis-
abgabe, -iibernahme oder -beteiligung
bendtigt, sondern auch in allen Fragen
der Fremdfinanzierung.

Technischer Service ist mehr als
Wartung und Instandhaltung

Auch beim technischen Kundendienst
profitieren die Kunden des Dentalfach-
handels vom umfassenden Leistungsan-
gebot. Moderne Services wie ein regel-
mafSiger Recallfiir technische Wartungs-
intervalle oder umfassende Entsor-
gungskonzepte fiir den Praxisabfall
erganzen heute die klassischen Repara-
tur- und Instandhaltungsarbeiten. Auch
das bedeutet fiir den Zahnarzt eine um-
fassende Unterstiitzung in der taglichen
Arbeit, die durch Angebote eines Einzel-

dienstleistersodereineseinzelnen Mate-
riallieferanten kaum aufzuwiegen sind.

Fachhéndler gestalten
die dentale Zukunft aktiv mit

Dergrofien Herausforderungeinerste-
tigen Weiterentwicklung der fachlichen,
beratenden und betriebswirtschaftlichen
KompetenzenfiirZahnarzte, Praxisteams
unddereigenen Mitarbeiterstelltsichder
Dentalfachhandel langst. Hunderte Fort-
bildungsveranstaltungen jahrlich,undin
Kooperation mit einer Fachhochschule
sogar ein eigener Fachstudiengang zum
Dentalbetriebswirt oder Dentalfachwirt,
wurden von den ersten Depots ins Leben
gerufen, um die dentale Zukunft aktiv zu
gestalten.

Der moderne Dentalfachhandel bietet
seinen Kunden heute alle relevanten
Handels- und Dienstleistungen fiir Pra-
xen und Labore aus einer Hand und die
Aussicht auf eine langfristige, vertrau-
ensvolle Zusammenarbeit mit einem ge-
meinsamen Ziel: Langfristiger Erfolg fiir
beide Partner. 4«

>> KONTAKT

Thomas Simonis

Leitung Marketing NWD Gruppe
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
Schuckertstr. 21

48153 Miinster

Tel.:0251/76 07-0

E-Mail: thomas.simonis@nwdent.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Witze

Die Sprechstundenhilfe kommtins iiberfiillte Warte-
zimmer: ,Wo ist denn der Herr, der einen Verband
wollte?“—,,Der ist wieder gegangen, die Wunde war
inzwischen verheilt!*

,»50, Sie gewinnen bei jeder Ziehung?! Spielen Sie
Lotto?“—,,Nein, ich bin Zahnarzt!“

Der Zahnarzt zum Patienten: ,,0h, verzeihen Sie, ich
habe beim Bohren aus Versehen lhren Sehnerv ge-

troffen.“—,,Ach das machtdoch nichts®,entgegnetder
Patient, ,aber deshalb brauchen Sie nicht gleich das
Lichtauszumachen....

.Wie stehen meine Chancen, Herr Doktor?“~— , Ach
wissen Sie, ich ziehe diesen Zahn heute schon zum
zweihundertachtundzwanzigsten Mal ...“ — ,Na,
dann bin ich ja beruhigt.” —,,Eben. Einmal muss mir
doch diese Behandlung gelingen!*

Autorennen beim
Zahnarzttermin

Im Internetist ein Video aufgetaucht, das einen Mann bei ei-
ner Weisheitszahn-OP zeigt. Dieser hat das Narkosemittel
anscheinend nichtvertragen, denn anstatt regungslosim Be-
handlungsstuhl zu liegen, féhrt er ein imaginares Autoren-
nen.

Er gibt nicht nur Gas, sondern kuppelt auch wahrend des
Schaltens und macht dazu selbst kreierte Soundeffekte. An
dieser Perfektion lasst sich erkennen, dass der Patient kein
imagindres Videospiel spielt,denn Gangschaltung, Kupplung
und Gaspedal sind in herkommlichen Simulationen von
Autorennen fiir den Hausgebrauch nicht enthalten.

Wenn das Video nicht gefélscht ist, dann kann es sich hier
wohl nur um einen echten Rennfahrer handeln oder einen,
deres noch werden will.

www.spieleradar.de, www.shortnews.de

Promigebisse -
mal liickenhaft, mal
Zahnstein

Fuballer Franck Ribery kdmpft mit Zahnstein und Schauspieler
Jirgen Vogel hat deutliche Liicken: Zahnérzte aus ganz Deutschland
haben Prominenten auf die Zahne geschaut — nur im Bild. lhre
Diagnose bei der Herbsttagung der Westfélischen Gesellschaft fiir
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde: Nur wenige Promis haben ein
perfektes Gebiss vorzuweisen.
DerStellenwertschonerZahne habessichindenvergangenen 50 ah-
ren stark veréndert, analysierte der Heidelberger Professor Hans-
Jorg Stahle zum Abschluss der Tagung an der Uniklinik Miinster.
»Nikita Chruschtschow konnte noch mit mehreren Zahnliicken die
Sowjetunion regieren®, sagte der Fachmann. Das sei heute nur
schwer vorstellbar.

Bei einzelnen Promis beobachteten die Zahnérzte sogar Verénde-
rungen. Angela Merkel (CDU) habe ihr Lacheln auf dem Weg ins
Kanzleramt stark abgewandelt. Auf frithen Fotos habe sie beim La-
chen ihre ganzen Schneidezéhne gezeigt, erklarte Stihle. Heute
seien die Zahne der Kanzlerin dagegen fast gar nicht mehrzu sehen.
Der Heidelberger Zahnarzt sieht die Z&hne von Prominenten als ei-
nen Spiegel der Gesellschaft im Wandel der Zeit. Heute zeige sich in
allen Schichten das gleiche Bild: ,Die einen lassen ihre Z&hne ver-
kommen, die anderen libertreiben es mafilos®, sagte Stéhle.

Und nicht fiir jeden seien weifle, gerade Zahne eine gute Idee. Der
Schauspieler )iirgen Vogel habe seine schiefen Zéhne zu einem er-
folgreichen Markenzeichen gemacht. Dessen Gebiss miissten Zahn-
arzte daheraufjeden Fallin Ruhe lassen.

Quelle: www.zwp-online.info

KENNZIFFER 0791



Planmeca
ProMax 3D

Alle VolumengroBen

Sonderpreis zzgl. MwSt.

+09.000 EUro « rona:os

Perfekte FeldgroBe fur alle Anwendungen

Planmeca Planmeca Planmeca
ProMax 3Ds ProMax 3D ProMax 3D Mid
@ 50 x 80 mm ? 80 x 80 mm ? 160 x 160 mm
inklusiv 2D inklusiv 2D inklusiv 2D
Panoramafunktion Panoramafunktion Panoramafunktion

Planmeca Planmeca ProMax
ProMax 3D Max 3D ProFace

0 230 x 260 mm Die einzigartige
Kombination aus
DVT Bild- und 3D-
Gesichtsfoto

NWD Gruppe = Schuckertstr. 21 » 48153 Miinster "”3
Tel: 02 51 / 77 75 555 » Freefax: 0800 / 78 01 517 - N m

www.nwd.de GRUPPE




>> BLICKPUNKT DENTALHYGIENE

| herstellerinformationen*

E EMS FREUT SICH UBER POSITIVE ERGEBNISSE

KENNZIFFER 0801

EMS lud 2010 iiber 1.000 Zahnarztpra-
xen aus Deutschland, Osterreich und der
Schweiz dazu ein, an einer Online-Aktion
teilzunehmen und rund 20 Fragen rund um
Prophylaxe zu beantworten.

Beinahe 60 ProzentderTeilnehmer ant-
worteten korrekt, dass ein einziges EMS
Swiss Instrument PS fiir 2.000 bis 3.000
Zahnsteinentfernungen benutzt werden
kann. Diese lange Lebensdauer stehe nicht
nur fiir die Schweizer Qualitat von EMS,
sondern senke auch die Kosten pro Be-
handlung. 93 Prozent der Teilnehmer glau-

EMS

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS
GMBH

Schatzbogen 86

81829 Miinchen

Tel.:089/427161-0

Fax: 089/427161-60

E-Mail: info@ems-dent.de
www.ems-dent.de

ben, dass sie kein Geld spa-
ren, wenn sie preiswertere
No-Name-Instrumente ver-
wenden, da diese eine kiir-
zere Lebensdauer haben. 79
Prozent sind der Meinung,
dass die Behandlungsergeb-
nisse mit dem Original PS
besser sind.

Mit 56 Prozent positiven
Antwortenistindenbefragten
Praxen das Instrument PS
das meistbenutzte Instru-
ment von EMS. Aber nicht
jedem Behandler ist bekannt,
dass das Swiss Instrument

Schmerzen sind in
der Praxis ein wichtiges
Thema

Beinahe die Hélfte aller
Zahnérzte haben Patien-
ten, die regelmaBig Be-
handlungen aufschieben
oder gar nicht erst kom-
men, weil sie sich vor einer
schmerzhaften  Behand-
lung flirchten. 88 Prozent
der Teilnehmer sind davon
liberzeugt, dass Zahnstein-
entfernung keine Schmer-
zen verursacht, wenn man
die Original Piezon Me-

PSin beinahe 90 Prozent aller
Zahnsteinfalle verwendet werden kann. Da-
her wird EMS auch weiterhin die iiberra-
gende Vielseitigkeit dieses ,Alleskonners”
kommunizieren. Die 1.000 ausgegebenen
Instrumente werden die Anwender in der
praktischen Anwendung iiberzeugen.

thoderichtig anwendet. Die
Zufriedenheit und Treue der Patienten kdnne
durch schmerzfreie Behandlungsmethoden
erheblich verbessert werden (735 Teilneh-
mer).
EMS finden Sie auf der IDS in Halle 10.2,
Stand LO10, M019.

B IDS 2011: PHILIPS SONICARE PRASENTIERT WELTNEUHEIT

KENNZIFFER 0802

Philips Sonicare ladtdie BesucherderIDS
ein, eine Weltneuheit kennenzulernen. ,,So-
viel darf ich heute schon sagen: Es ist keine
Zahnbiirste, aber hat unmittelbar mit unse-
rem Kompetenzbereich Zahnpflege, Gesund-
erhaltung und Plaque-Biofilmmanagement
zu tun. Seien Sie gespannt und sehen Sie als
einer der Ersten diese Weltneuheit! Die Welt-
neuheit kann am Messestand direkt auspro-
biertwerden*, erklart KristinaWeddig, Mana-
gerin Marketing Oral Healthcare CO DACH,
Philips GmbH Unternehmensbereich Consu-
mer Lifestyle, in einem Interview. Das neue
Philips Sonicare Produktprogramm deckt das
Spekirum Mundhygiene, Interdentalraumrei-
nigung und Patientencompliance kompetent
ab.

Auf die Frage, warum die IDS-Besucher
aufden Philips-Messestand kommen sollten,
antwortete Frau Weddig: ,,Weil wir unter dem

PHILIPS GMBH
Liibeckertordamm 5

20099 Hamburg

Tel.: 040/28 99-0

Fax: 0 40/28 99 28 29
www.philips.de/sonicare

Motto ,Experience the difference — erleben
Sie den Unterschied’ eine Weltneuheit und
wegweisende Entwicklungen prasentieren.
Unseren Gésten bieten wir die Moglich-
keit, uns beim Wort zu nehmen und diesen
Unterschied bei der Zahnpflege zu erleben.
AuBerdem trifft man an unserem Stand Wis-
senschaftler, die Medien und die Ansprech-
partner aus dem AuBendienst, die fiir ein per-
sonliches Gespréch zur Verfligung stehen.*

Praktische Tipps am IDS-Messestand

Die neuen Philips Sonicare Produkte
konnen direktauf dem IDS-Messestand aus-
probiert werden. ,Vor zwei Jahren haben
liber5.000 Besucher unseres Messestandes
die Gelegenheit genutzt und die Philips Soni-
care Schallzahnbiirsten getestet. SchlieBlich
ist Philips Sonicare die weltweit von Zahn-
arzten meistempfohlene Schallzahnbiirs-
tenmarke. Am Stand werden Dentalhygie-
nikerinnenund ZMFs unseren Gastenauchin
diesem Jahr wieder wichtige Informationen
und praktische Tipps geben — diese kdnnen
dannnachderIDSim Patientenberatungsge-
sprach perfekt genutzt werden®, erzihlte
Frau Weddig.

Erleben Sie eine Philips Sonicare

Weltneuheit!

Der eigene Eindruck zahlt und zeigt
denindividuellen Nutzen auf. Die Géste von
Philips Sonicare sind dariiber hinaus einge-
laden, auf dem IDS-Stand an einer Erhe-
bung zur Compliance ihrer Patienten beider
Interdentalpflege teilzunehmen — die Er-
gebnisse werden nach der IDS verdffent-
licht. Besuchen Sie den Ausstellungsstand
von Philips Sonicare aufderIDS und erleben
SiedieWeltneuheit:Halle 11.3,Stand H010,
J019,G010,H019.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E INSTRUMENTE REINIGEN, DESINFIZIEREN UND PFLEGEN

KENNZIFFER 0811

iCare+ ist DIE Losung fiir die Reinigung,
Desinfektion und Pflege von dentalen Uber-
tragungsinstrumenten. Im iCare+ durch-
laufen dentale Ubertragungsinstrumente
unterschiedliche Zyklen zur Reinigung und
Desinfektion. Vier Instrumente werden in
weniger als zehn Minuten gereinigt, desin-
fiziert und gepflegt.

Die Kombination aus iCare+ sowie den
Losungen N-Clean und N-Cid gewahrleistet
eine Elimination von Viren und Bakterien mit
einer Effektivitat von 99,999 %. Im iCare+
kommen zur Anwendung: N-Clean fiir den
Reinigungsprozess,N-Cid fiirden Desinfek-
tionszyklus und N-Qil fiir die Schmierung/
Pflege Ihrer Instrumente.

Nachgewiesene Effizienz
In umfangreichen Tests, die gemaB ISO
15883 in verschiedenen européischen La-

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Str. 8

65760 Eschborn

Tel.: 061 96/7 76 06-0
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

bors wie z.B. dem Institut
Dr. Brill in Deutschland
und Microsept in Frank-
reich durchgefiihrt wur-
den, wurde die Effekti-
vitit des iCare+ in Ver-
bindung mit N-Clean und
N-Cid  evaluiert und
nachgewiesen.

ren Schublade gesammelt und kon-
nen ohne Risiko entsorgt werden.

Enormer Zeitgewinn

Die Reinigungs- und Desinfek-
tionsprodukte werden nacheinan-
der unter Druck in die Instrumente
injiziert. Dadurch ist gewéhrleistet,
dass die Mittel sémtliche Teile des

Das Reinigungsmit-
tel N-Clean hat einen reinigenden bakterio-
statischen und fungistatischen Effekt. Das
Desinfektionsmittel N-Cid hat einen bakte-
riziden (inkl. TB, MRSA),fungiziden (Candida
albicans) und viruziden Effekt gegen be-
hiillte Viren (inkl. HBV,HCV, HIV), Herpes sim-
plex, Influenza (inkl. HIN1 und H5N1) und
den unbehiillten Adeno-Virus. Das System
verfligt tiber drei Programme: 1. komplett:
Reinigung, Desinfektion, Pflege; 2. Reini-
gung und Pflege und 3. ausschlieBlich
Pflege.

Die Verfligharkeit der Reinigungs- und
Desinfektionsmittel wird (iber den Einsatz
von Einwegflaschen gewahrleistet. Die ver-
brauchten Desinfektions- und Reinigungs-
produkte werden in einer herausnehmba-

Instruments zuverldssig erreichen
und eine optimale Reinigungs- und Desin-
fektionseffizienzerzieltwird.Ebensowirken
die Reinigungs- und Desinfektionsmittel
zuverldssig nachautomatischerApplikation
auf den duBeren Oberflachen der dentalen
Ubertragungsinstrumente.

Benutzerfreundlich

Das iCare+ ist einfach zu bedienen und
informiert den Benutzer mit optischen An-
zeigen auf den ersten Blick (ber den
Zyklusverlauf und (ber das Wartungssta-
dium, in dem sich das Instrument befindet.
Die einzelnen Instrumente lassen sich per
Knopfdruck anwahlen und der Benutzer
kann eine individuelle Zykluswahl durch-
flihren.

B W&H STERILISATOREN - WIE FUR SIE GESCHAFFEN!

KENNZIFFER 0812

et |-
=

Lisa 500 ,,vollautomatisch*

Lisawurdefiir dieintensive Nutzung ent-
wickelt und arbeitet daher mit den neuen
Klasse-B-Zyklen, die den gesamten Sterili-
sationszyklus nach der Art und Anzahl der
zu sterilisierenden Instrumente automatisch
verkiirzen bzw. optimieren. Das patentierte
ECO-Trockensystem verkiirzt zudem die
Trockenzeit. Somit wird Lisa zu einem erst-

W&H DEUTSCHLAND GMBH
RaiffeisenstraBe 4

83410 Laufen

Tel.: 086 82/8967-0

E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

klassigen Sterilisator fiir mittlere Beladun-
gen, da die Notwendigkeit entfallt, eine volle
Beladung abzuwarten. Das Ergebnis sind
Zeitersparnisse von 15 bis 25 Minuten fiir
diese weniger umfangreichen Beladungen
und eine erhdhte Lebensdauer lhrer wertvol-
len Instrumente aufgrund der verminderten
Hitzebelastung.

Der integrierte Rechner von Lisa tiber-
wacht den gesamten Riickverfolgbarkeits-
prozess, und alle Abldufe kénnen (iber den
interaktiven Touchscreen von Lisa gesteuert
werden, ohne hierfiir eine spezielle Software
oder einen zusatzlichen Computer zu benoti-
gen. Nach dem Offnen der Tiir am Ende des
Zyklus kann sich der Benutzer identifizieren
und durch Eingabe seines individuellen
Passwortes unmittelbar am Tochscreen das
Sterilgut freigeben. Darliber hinaus macht
das neue ,Paket zur Riickverfolgbarkeit*,
bestehend aus LisaSafe Etikettendrucker
und USB-Strichcode-Lesegerét, es ganzein-
fach, die Verbindung von den Instrumenten

und dem zugehérigen Sterilisationszyklus
zur Patientenakte herzustellen und somit
eine liickenlose Befolgung der Hygienevor-
schriften sicherzustellen. Sowohl die Steril-
gutfreigabe als auch der Ausdruck von Eti-
ketten sind nur bei erfolgreich abgeschlos-
senem Zyklus mdglich.

Durch all dies ist maximale rechtliche
Absicherung garantiert.

Lina: Einfach aber erweiterbar

Der Lina Sterilisator bleibt dem W&H
Konzepttreu:ErbietetausschlieBlich Klasse-
B-Zyklenund einenkurzen ECO-B-Zyklus fiir
kleine Beladungen sowie eine einfache Be-
dienung durch seine praktische Tastatur.
Dariiber hinaus lasst er sich auch entspre-
chend den Bediirfnissen lhrer Praxis erwei-
tern. Bei Bedarf ist also der optionale Multi-
port nachriistbar, der das Speichern von Zy-
klen in einem USB-Stick und das Drucken
von Strichcode-Etiketten (iber den LisaSafe
Etikettendrucker ermdglicht.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E MULTIDEM - REINSTES WASSER FUR ALLE SYSTEME

KENNZIFFER 0821

Einfachste Bedienung und
Handhabung, Kompatibilitat mit
den Geraten und Systemen ver-
schiedenster Anbieter — nutzen
Sie jetzt die Vorteile, die eine In-
stallation Ihres neuen Multidem
Wasser-Aufbereitungssystems
von W&H bietet.

Das Wasser-Aufbereitungs-
system Multidem liefert qualita-
tiv hochwertiges deminerali-
siertes Wasser flir die Dampf-
erzeugung im Autoklaven und
gewahrleistet dadurch eine
gleichmaBige, optimale Leis-
tung und verlangert so die Le-

das Gerat mit einer Spriihpis-
tole ausgestattet und eignet
sich ideal zum Spiilen von In-
strumenten vor der Sterilisa-
tion.

Benutzerfreundlich: Einfach,
unkompliziert, zeitsparend
Mit einigen wenigen Hand-
griffen wird das Aufbereitungs-
system installiert und an das
gewiinschte Geratangeschlos-
sen.DerKartuschenwechselist
schnell und ohne Werkzeug
durchfiihrbar und spart so Zeit
und Kosten. Dank seiner ergo-

bensdauer lhres Sterilisators

oder Aufbereitungsgerates. Zudem sorgt
das demineralisierte Wasser aus dem Mul-
tidem fiir beste Voraussetzungen fiir fle-
ckenloses Instrumentarium. Zusétzlich ist

W&H DEUTSCHLAND GMBH
RaiffeisenstraBe 4

83410 Laufen

Tel.: 086 82/89 67-0

E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

nomischen Formistdie Platzie-
rung der Kartusche platzsparend und ohne
zusétzliche Fixierung méglich.

Kompatibel: Flexibel, praktisch

Das Wasser-Aufbereitungssystem ist
auch fiir viele herkommliche Autoklaven
undAufbereitungsgeréte einsetzbar.Imtag-
lichen Praxisgebrauch kann Multidem in
Verbindung mit seiner Spriihpistole zum
Beispiel fiir die Instrumentenreinigung fle-
xibel genutzt werden.

Sparsam: Effizient, kostensparend,
umweltschonend

MitMultidem wird Reinwasser fiir die In-
strumentenaufbereitung kostengiinstig in
kiirzester Zeit selber hergestellt. Destillier-
tes Wasser muss somit nicht mehr extra zu-
gekauft werden. Multidem schont die Um-
welt: Die Filterkartusche ist recyclebar, ein
Stromanschluss ist nicht erforderlich und
senkt als Ersatz fiir Destilliergerate den
Stromverbrauch. Je nach Leitungswasser-
qualitat tberzeugt das Wasser-Aufberei-
tungssystem durch hohe Wirtschaftlichkeit
im Verbrauch.

Sicher: Qualitativ, wertsichernd

Das Reinwasser entspricht den ein-
schlagigen Empfehlungen und Vorgaben fiir
den Betrieb von Dampfsterilisatoren und zur
Aufbereitung von Instrumenten. Durch die
konstant gute Wasserqualitét iiber die ge-
samte Filterlebensdauer entstehen keine
Kalkablagerungen, Flecken oder Schlieren
andenlInstrumenten.Auchbeilagerung gibt
es keinen Qualitatsverlust. Multidem schont
Instrumentarium und Sterilisator, das be-
deutet eine langere Lebensdauer und Wert-
sicherung auf Jahre.

E 3-FACHE SICHERHEIT FUR OPTIMALE HYGIENE

KENNZIFFER 0822

Mit der vollig aldehydfreien Druckspiil-
reinigungs- und Desinfektionsserie WL-
clean, WL-cid und WL-dry/WL-Blow bietet
ALPRO MEDICAL Zahnarztpraxen ein siche-
res, gepriiftes und empfohlenes (u.a. BZAK/
DAHZ) Team zur Reinigung und Desinfektion
der Spraywasser- und Sprayluftkanale und
kontaminationsgeféhrdeten Innenflachen
von Turbinen sowie Hand- und Winkelstii-
cken mit Freigaben namhafter Hersteller.

Nach nur wenigen Minuten Aufberei-
tungszeit mitWL-clean und WL-cid (zzgl. der
notwendigen Pflege) kénnen die Ubertra-
gungsinstrumente bereits wieder verwen-
det oder (gem. Risikobewertung nach RKI)

ALPRO MEDICAL GMBH
Mooswiesenstr. 9

78112 St. Georgen

Tel.: 077 25/93 92-0

E-Mail: info@alpro-medical.de
www.alpro-medical.de

weiter aufbereitet wer-
den.

Die nicht korrosiven
Ldsungen reinigen nach-
weislich (nach DIN ISO
15883) Spraywasser- und
Sprayluftkandle  sowie
weitere kontaminations-
gefahrdete Innenflachen
von Blut, Speichel und an-
deren organischen und

WL-Serie

WL-cid ist ebenfalls eine
gepriifte nicht korrosive hoch-
wirksame aldehydfreie alko-
holische Losung zur Desinfek-
tion kontaminationsgeféahrde-
ter Innenflachen von Ubertra-
gungsinstrumenten nach der
intensiven Vorreinigung mit
WL-clean.

Vor der Pflege werden die
behandelten Innenflachen mit

anorganischen Riickstén-
den.

WL-clean st eine aldehyd- und alkohol-
freie universelle Spil- und Reinigungslo-
sung und dient zur nicht proteinfixierenden
Innenreinigung und Dekontamination aller
Ubertragungsinstrumente. Durch die hohe
Reinigungsleistung ist die Anwendung von
WL-clean die perfekte Vorbereitung fiir die
folgende Desinfektion bzw. Sterilisation und
Pflege.

WL-dry/WL-Blow ausgebla-
senund getrocknet. Dies unterstiitzt und op-
timiertden zuvor erzielten Reinigungseffekt.
Fiir die korrekte Anwendung stehen fiir fast
jeden Hersteller individuelle und freigege-
bene Edelstahl- bzw. Kunststoffadapter zur
Verfiilgung und machen die WL-Serie zuride-
alen Hygienelosung zur Aufbereitung von
Ubertragungsinstrumenten fiir jede Praxis.
Weitere Informationen erhalten Sie (ber lhr
Depot oder bei ALPRO MEDICAL.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E ULTRA-MINI-TURBINE S-MAX PICO VON NSK

KENNZIFFER 0831

Auf der IDS 2011 stellt
NSK erstmals in Europa die
neue Turbine S-Max pico vor.
Die S-Max pico zeichnet sich
durch einen sensationell klei-
nen Ultra-Mini-Kopf mit ei-
nem Durchmesser von nur
8,6 mm bei einer gleichzeiti-
gen Kopfhohe vonnur 9,0 mm
aus. Sie ist damit die weltweit
kleinste Dentalturbine.

Die S-Max pico wurde
speziell entwickelt, um mini-

optik, welche zuverlassig Licht
an den Ort des Geschehens
lbertragt.

Mit ihrem Edelstahlkorper
und den Keramikkugellagern in
Verbindung mitdem NSK Clean-
Head-System steht die S-Max
pico fiir hochste Qualitat und
Prézision sowie Lebensdauer
und Hygiene. Besonders inter-
essant: der Turbinenrotor der S-
Max pico lasst sich ganz einfach
inder Praxis wechseln—diesre-

malinvasive Behandlungen zu
erleichtern und bei Arbeiten mit dem Mikro-
skop oder der Lupenbrille einen moglichst

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Str. 8

65760 Eschborn

Tel.: 061 96/7 76 06-0

Fax: 061 96/7 76 06-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

freien Blick auf die Praparationsstelle zu
gewahren. Daherwurde neben einer signi-
fikanten Verringerung der KopfgroBe auch
besondererWertdarauf gelegt,den Durch-
messer des Griffbereichs zu verschlanken
und auf ein Minimum zu reduzieren (Re-
duktion des Durchmessers um durch-
schnittlich 1,5mm). Einen entscheiden-
den Beitrag zu den perfekten Sichtverhalt-
nissen leistet die bewéhrte NSK-Zellglas-

duziertAusfallzeiten und verrin-
gert die Servicekosten.

Fiir die Verwendung in Kombination mit
der S-Max pico bietet NSK speziell entwi-
ckelte Miniaturbohrer fiir minimale Prapara-
tionen an.

Die Ultra-Mini-Turbine S-Max pico ist
erhaltlich fiir die Anschluss-Systeme aller
flihrenden Instrumentenhersteller. Sie ist
damit die ideale Erganzung fiir die minimal-
invasiven Konzepte einer jeden Praxis.

E NEU: IMPLANTLINK® SEMI FORTE

KENNZIFFER 0832
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abnehmbarkeit méchte man
aber dennoch nicht verzichten.
Gehtes Ihnenauch so, dass Sie
sich gerne diese Option offen
halten mochten? Mit implant-
link® semi haben Sie die Mdg-
lichkeit, die kaustabil zemen-
tierte Implantatprothetik in den
ersten Monaten bei Bedarf
wieder beschadigungsfrei ab-
nehmen zu konnen. Die ideal
eingestellten Hafteigenschaf-
ten garantieren die sichere Re-
tention der Suprakonstruktion
und gleichzeitig ein problem-

e
34

Die meisten Implantologen zementieren
heute die Suprakonstruktionen anstatt sie
zuverschrauben.Auf dieVorteile derWieder-

DETAX GMBH & CO. KG
Carl-Zeiss-Str. 4

76275 Ettlingen

Tel.:07243/51 0201

E-Mail: post@detax.de
www.detax.de

loses, beschadigungsfreies
Entfernen der Restauration, selbst nach lan-
gerer Tragezeit. Die hochvernetzte, nicht
sprode Kunststoffstruktur sorgt fiir hochste
Randspaltdichte und verschlieBt den Spalt-
raumzwischenAbutmentund Suprastruktur
zuverlassig, die Frakturanfalligkeit wird re-
duziert. Dabei haftet das Material nicht am
Weichgewebe und Riicksténde lassen sich
miihelos entfernen. implantlink® semi ist
kompatibel mit Materialkombinationen und

implantiink®semi im Einsatz
alles Wesentliche in 2,5 Minuten

~ Neu: Produktvideo ,,alles Wesentliche in 2,5 Min.“
unter www.detax.de/implantlink/clip

weist durch die geringe Filmdicke von nur
8 um im Gegensatz zu herkommlichen Ze-
menten einen deutlich geringeren Verdran-
gungswiderstand auf.

Neu implantlink® semi Forte, mit ver-
starkter Haftung und Druckfestigkeit, spe-
ziell fiir die semipermanente Befestigung
auf individualisierten, in der Haftungsfla-
che reduzierten oder besonders kleine
Aufbauten.

Mit diesen charakteristischen Produkt-
eigenschaften erfiillen implantlink® semi
Classic & Forte die gestiegenen Anforde-
rungenan einensemipermanentenimplan-
tatzement in idealster Weise.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E G-/ENIAL FLO/UNIVERSAL FLO FLIESSEN IN ALLE KAVITATEN

KENNZIFFER 0841

Das hochviskdse G-enial
Universal Flo kombinierterstmals
die Stabilitdt eines Universal-
komposits mit der unkomplizier-
ten Applizierbarkeit eines Flowa-
bles. Die neuen Fiillstoffe mit
ultrafeinem Strontiumglas er-
moglichen bei einer Partikel-
groBe von nur 200 nm eine hohe
Festigkeit (ca. 160 MPa!) und Vis-
kositatund einen niedrigen Licht-
brechungsindex — fiir dauerhaft
stabile und transluzente Restau-

Vergleich mit einem handelsiib-
lichen Flowable noch bessere FlieB-
fahigkeit, Asthetik und Stabilitat
ohne Fiillerverlust. So ermdglicht
das Komposit eine sehr gute Flui-
ditat und Benetzbarkeit der Kavita-
ten — ob beim Lining und Ausblo-
cken von Unterschnitten, bei Tun-
nelpréparationen, Fissurenversie-
gelungen oder zur Restauration
kleinerer Defekte. G-nial Flo lasst
sichangenehmverarbeiten,ohne zu
tropfen.

rationen in allen Kavititen und in
15 Farbtonen!

Dank seiner leichtflieBenden, nichtkleb-
rigen Konsistenz verteilt sich G-anial Uni-
versal Flo schnell und glatt iiber die ge-
samte Dentin- und Schmelzoberflache und
passtsich denKavitdtenwéandenauchohne
Zuhilfenahme von Verarbeitungsinstru-

GC GERMANY GMBH
SeifgrundstraBe 2

61348 Bad Homburg

Tel.: 061 72/9 95 96-0
E-Mail: info@gceurope.com
www.gceurope.com

menten exaktan.Aufgrund seiner Thixotro-
pie sackt es nicht in sich zusammen und
lasstsichleichtmodellieren bzw. zielgenau
applizieren.G-anial Universal Flolasstsich
sehr einfach und schnell auf Hochglanz po-
lieren.

Maximaler Workflow: Flowable
mit Mikrofeinhybrid-Struktur

Auch das rontgenopake G-enial Flo
verfiigt iiber die neu entwickelte Mikrofiil-
lertechnologie von GC. Sie garantiert eine
groBere Fiillstoffmenge und eine homoge-
nere Verteilung der Partikel — fiir eine im

Verbessertes Spritzendesign:
mehr Inhalt, mehr Komfort!

Der Applikator verfiigt (iber eine ge-
wolbte Handauflage, eine ,End-of-use“-
Anzeige sowie ein angeschragtes und an-
gerautes Spitzenende, an dem nichts mehr
kleben bleibt — fiir ein prazises Einbringen
des Komposits direkt in die Kavitit. G-anial
Universal Flo ist in 15 Standardfarben und
drei Opazitatsstufen erhéltlich (Spritzen-
inhalt 2 ml, 3,4 g). G-&nial Flo wird in acht
Farbtonen mit zwei Inside-Farben und zwei
Opazitaten angeboten (Spritzeninhalt 2 ml,
3,80).

E OKONOMISCHE PROVISORIEN IN FLUORESZIERENDER ASTHETIK

KENNZIFFER 0842

Mit dem neuen fluoreszieren-
den Compositematerial Plura-
temp C+B des Fachhandels-
unternehmens pluradent lassen
sich einfach und schnell dstheti-
sche provisorische Kronen und
Briicken sowie Inlays und Onlays
in der Tiefziehfolie herstellen.

Die Basis- und Katalysator-
paste des Zwei-Komponenten-
Systems Pluratemp C+B werden
mit einer handelsiiblichen Dop-

Ideal auf das temporére Kronen-
und Briickenmaterial ist der neue
dualhértende, eugenolfreie Befesti-
gungszement Pluratemp C abge-
stimmt. Durch die mitgelieferte
Quickmix-Spritze erfolgt der Auftrag
des Zements einfach, prazise und
sparsam. Enthaltenes Kalziumhy-
droxid fordert — in pulpennaher An-
wendung — die Bildung von Tertidr-
dentin.Wegen des hohen pH-Wertes
wirkt es bakteriostatisch, ohne ne-

pelmischpistole gebrauchsfertig

und materialsparend ange-
PLURADENT AG & CO KG
KaiserleistraBe 3

63067 Offenbach

Tel.: 069/82 98 3-0

Fax: 069/8298 3-2 71
E-Mail: info@pluradent.de
www.pluradent.de

mischt. Im Patientenmund hértet das Com-
posite selbsttitig innerhalb einer Minute
aus, danachistes einfach zufinierenund zu
polieren. Aus Pluratemp C+B gefertigte
Provisorien sind form- sowie farbstabil und
langlebig. Das zahnahnlich fluoreszierende
Material steht in den Farben A2 und A3 zur
Verfligung.

gativen Einfluss auf das spétere de-
finitive Zementieren der Restaura-
tion. Durch Verschluss der Dentintubuli
beugt Pluratemp C Hypersensibilitat vor.
Nach der Aushartung verfiigt der Zement
iiber gute Hafteigenschaften. Uberreste
lassen sich riickstandlos entfernen.

Diese Losung fiir temporare Restaura-
tionen ist auch auf der IDS am Stand C050,
D059 und D060 in Halle 10.1 zu sehen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.

KENNZIFFER 0851




OMNIDENT ... gibt’s bei meinem
Dental-Union Depot

Die OMNIDENT Generation.
Wann gehoren Sie dazu?

Perfektes Produktportfolio. Kiirzeste Lieferzeiten. Herausragende Qualitdt. Giinstige Preise.
Fiir Ihre Praxis. Fiir Ihr Labor.

pentatunion bepor.  ANIh.  @IVINI
0’ DENT

www.omnident.de www.dental-union.de We care.You smile.
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E BEAUTIFIL FLOW PLUS

KENNZIFFER 0861

Das Entwicklungskonzept von Beautifil
Flow Plus basiert auf der Erzielung mog-
lichsthoher mechanischer Kennwerte unter
Beibehaltung der fiir Flow-Materialien typi-
schen einfachen Handhabung. Beautifil
Flow Plus steht in einer injektionsfahigen,
aber absolut standfesten Variante ,F00“
(Zero Flow) und einer moderat flieBfahigen
Variante ,FO3“ (Low Flow) zur Verfiigung.
Beide kénnen in den bekannten Flow-Indi-
kationen,aberauchfiir die Fiillungstherapie
im Front- und Seitenzahnbereich eingesetzt
werden.

Indikationserweiterung

Als wesentliche Innovation ist die Frei-
gabe dieser Flow-Materialien fiir okklu-
sionstragende Klasse I- und IlI-Restaura-
tionen anzusehen. Die physikalische Basis
fiir diese Indikationserweiterung sind die
gegeniiber dem klassischen Beautifil Flow

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.:02102/8 66 40

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

injiziert, als wiirde man
Hocker oder hdckerab-
hangunterstiitzende Struk-
turen vormodellieren wol-
len. Diese Koni werden
dann — ohne bis dahin ver-
laufenzu sein—ineinemAr-
beitsgang  lichtpolymeri-
siert.

Dadurch werden prak-

e sesssssssessssy  tisch alle wichtigen Struk-

um mehr als 50 Prozent erhohte Dehn-
grenze (FOO: 121 MPa, F03: 115 MPa) und
um fast 30 Prozent erhohte Biegefestigkeit
sowie ein Elastizitdtsmodul von 8,5 (FO0)
bzw. 8,4 GPa (F03).

Beide Viskositatsstufen sind in den Far-
benA0,5/A1/A2/A3/A3,5/A4,dem opakeren
A20 sowie der Schmelzfarbe ,Incisal” (Inc)
und einem ,Bleaching White* (BW) erhalt-
lich. Zusatzlich gibtesin FOO die Opakfarben
A0,50undA10undinFO3 die opakeA30,ein
»Milky“ (MI) und ,,Cervical“ (CV).

,»Gone Technique*
Bei dieser Schichttechnik werden ke-
gelformige Inkremente in die Zentralkavitat

turen der Restauration in
einem Schritt direkt appliziert und polyme-
risiert, ohne die Bondingschicht kritischen
Spannungen auszusetzen. Das Verhéltnis
vongebundenen zu freien Oberfldchenund
damit der C-Faktor werden erstrebenswert
Klein gehalten, da zwar ein betréachtliches
Kompositvolumen eingebracht wird, aber
durch die einzelnen, sich nach okklusal ko-
nisch verjiingenden Strukturen ergeben
sich eben groBtenteils freie Oberflachen.
AbschlieBend wird die Restauration, ggf. in
Teilschritten, mit einem weniger standfes-
ten Flowmaterial komplettiert. Optional
kann vorhergehend ein klassisches Flow
im Sinne eines Liners am Kavitdtenboden
eingebracht werden.

E DEMI™ PLUS - DIE BESTE IST JETZT NOCH BESSER

KENNZIFFER 0862

Demi™ Plus, mit der leistungsstarken
Demetron™Technologie, istdie neue Genera-
tion unserer Premium-Polymerisationslam-
pen. Sie verbindet ausgefeilte Technik mitin-
novativem Design und bietet so eine noch ho-
here Leistung und eine stets verldssliche
Polymerisation — damit Sie sich auf das We-
sentliche konzentrieren konnen: lhre Praxis!

Demi Plus arbeitet mit der PLS-Techno-
logie (Periodic Level Shifting), d.h. die Licht-
leistung wird wéahrend des Polymerisations-
zyklus mehrfach von 1.100 mW/cm? auf
1.330 mW/cm? gesteigert. Die Wellenlange
betragt 450 bis 470 nm. PLS liefert ein kiih-
les Licht mit durchgehend hoher Leistung,
fiir eine echte 5-Sekunden-Polymerisation

KERR GMBH

Murgstr. 1/14

76437 Rastatt
Tel.:07222/96 8970
www.kerrdental.de

ohne Uberhitzungsgefahr. Ein fliisterleiser
Liifter und ein einzigartiges Temperaturkon-
trollsystem kiihlen das Gerat — fiir einen
unterbrechungsfreien Betrieb und eine lan-
gere Lebensdauer. Der um 28 % verlangerte

8 mm Turbo-Lichtleiter erleichtert den Zu-
gang zu Seitenzahnrestaurationen. Ein
passgenau geformter Akku-Anschluss ge-
wahrleistet eng anliegende Kontakte von
Handstiick und Ladestation, und eine voll-
standige Beschichtung der Kontakte verhin-
dertihre Korrosionim Laufe der Zeit—sodass
der Akku bei jeder Anwendung korrekt auf-
geladen ist. Das Gehduse der Demi Plus be-
steht aus Valox, einem hochleistungsfahigen
thermoplastischen Polyester, der sich im All-
tagsgebrauch bewahrt hat und zahlreiche
Vorteile bietet. Das ebenso leichte wie solide
Material ist chemikalienbesténdig, stoBfest
und unempfindlich gegen Temperaturex-
treme.Dasausgefeilte Design desValox-Ge-
hauses sorgt fiir uniibertroffenen Schutz,
sodass Sie sich fiir viele Jahre auf lhre Poly-
merisationslampe verlassen konnen.

Drei Jahre Garantie stellen sicher, dass
sich Ihre Premium-Investition wirklich aus-
zahlt.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E FULLUNGSMATERIALIEN FUR HOCHSTE ANSPRUCHE

KENNZIFFER 0871

Olaf Sauerbier, Geschaftsfilhrer der
VOCO GmbH, Cuxhaven: ,,Wir vonVOCO ge-
hen wie gewohnt sehr erwartungsfroh in
das IDS-Jahr. Bereits in den vergangenen
Jahren konnten wir auf der IDS stets meh-
rere innovative Neuprodukte prasentieren,
die sich schnell im Markt durchsetzten.
VOCO wird nun auf der IDS 2011 unter an-
derem das Neuprodukt Grandio®SO Flow
vorstellen. Damit wird die erst kiirzlich auf
den Markt gebrachte Grandio®S0-Produkt-
linie um ein weiteres modernes Composite

VOCO GMBH
Anton-Flettner-Str.1-3
27457 Cuxhaven
Tel.:04721/719-0
E-Mail: info@voco.de
www.voco.de

erganzt. Mit Grandio®S0, dem hochviskosen
Grandio®S0 Heavy Flow und Grandio®S0
Flow bieten wir Zahnarzten Fiillungsmateri-
alien an, die (iber herausragende Material-
und Handlingseigenschaften verfligen und
hochsten Anspriichen gerecht werden. Es

sindvor allem die physikalischen Parameter
und deren Zusammenspiel, die Grandio®S0
zum derzeit zahnahnlichsten Fiillungsma-
terial machen. Weitere Produktneuheiten
sind Cimara Zircon, ein Reparaturmaterial
flir zirkonoxidbasierte Keramiken sowie
Quick Up, ein selbsthartendes Befesti-
gungsmaterial fiir Attachments und Sekun-
dérteile in Prothesen. VOCO wird auch auf
dieserIDS mitzwei Messestanden vertreten
sein und dort tber sein umfassendes Pro-
duktprogramm fiir die praventive, restaura-
tive und prothetische Zahnheilkunde infor-
mieren. Darliber hinaus wird es die Verlo-
sung zweier hochwertiger Trekking-Fahrra-
der geben, denn die IDS 2011 ist fiir uns
auch derAuftakt zu einem ganz besonderen
Jahr: 2011 feiern wir das dreiBigjahrige
BestehenvonVOCO am Standort Cuxhaven.

E INTRALIGAMENTARE ANASTHESIE MIT CERVIJECT

KENNZIFFER 0872

Mit Cervidect hat das Unternehmen Carl
Martin eine weitere Spritze im Bereich der
intraligamentaren Andsthesie in ihr Pro-
gramm aufgenommen.

Das aktuelle Produkt basiert auf dem
neuesten technologischen Stand der

CARL MARTIN GMBH
Neuenkamper StraBe 80-86
42657 Solingen
Tel.:0212/81 0044

E-Mail: info@carlmartin.de
www.carlmartin.de

nillenzylinder sowohl fiir die
Anwendung im Ober- als
auch Unterkiefer zu positio-

“ ) | nieren. Die ultraleichte SOFT-

PUSH Technik des Dosierhe-

CAD/CAM-Verarbeitung und erhoht somit
den Anwendungskomfort bei der Applika-
tion des Anisthetikums in erheblichem
MaBe. Eine wesentliche Neuerung stellt die
TWO in ONE Technik dar. Durch die techni-
sche Realisierung eines doppelseitigen Ba-
jonettverschlusses ist es mdoglich, den Ka-

bels sorgt fiir angenehmen

Bedienungskomfort bei der Applikation.

Das Produkt ist aus rostfreiem Edelstahl
und kann sowohl thermodesinfiziert als
autoklaviert (bis 134 °C) werden.

Eine umfangreiche Gebrauchsanlei-
tung, welche derzeit in 13 Sprachen exis-
tiert, ist dem Produkt beigefligt.

E ZAHNERHALTUNG MIT IDS-NEUHEITEN

KENNZIFFER 0873

bei Heraeus auf der IDS der

Erhalt natiirlicher Zahnstrukturen im Fokus.
Im Bereich Dental Pharma bietet Heraeus
seit 2010 Arzneimittel fiir die effiziente, mi-
nimalinvasive Versorgung. So unterstiitzt

HERAEUS KULZER GMBH
Griiner Weg 11

63450 Hanau

Tel.:06181/3530 15

E-Mail: dental@heraeus.com
www.heraeus-kulzer.de

In der Zahnmedizin steht Heraeus das Lokalantibiotikum Ligosan

Slow Release die Therapie chro-
nischer und aggressiver Parodontitis. Zu-
nachst fliissig dringt es tief in die Parodon-
taltaschen vor, wo es den Wirkstoff Doxycy-
clin tiber 12 Tage kontinuierlich freisetzt.
Unter der Marke SOPIRA steht Zahnérzten
mit dem Anésthetikum SOPIRA Citocartin
und einem bewahrten Spritzensortiment
eine umfassende, verlassliche Losung fiir
die Lokalanasthesie zur Verfligung. Im res-
taurativen Bereich stellt Heraeus einen ein-
fachen und zeitsparenden Weg zur direkten

Seitenzahnrestauration vor: Das flieBfahige
Komposit Venus Bulk Fill erméglicht zuver-
lassiges Flllen in bis zu vier Millimeter di-
cken Schichten.

,ES lohnt sich, den Heraeus-Stand als
feste Anlaufstelle Ihres IDS-Besuches ein-
zuplanen. Neben vielen Neuheiten gibt
es spannende Aktivititen und attraktive
Messe-Aktionen. Wir freuen uns auf Sie!“,
stimmt Dr. Martin Haase, Geschéftsfiihrer
von Heraeus Kulzer, auf die IDS ein. Der
Stand der Heraeus Kulzer GmbH befindet
sichin Halle 10.1, Stand A0O10-C019.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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>> BLICKPUNKT ENDODONTIE

| herstellerinformationen*

E UBUNGSZAHN

KENNZIFFER 0881

Mit der Erfahrung aus vielen Fortbil-
dungskursen hat VDW einen speziellen
Endo-Ubungszahn entwickelt, der einen
oberen ersten Molaren originalgetreu
nachbildet. Durch die dentindhnliche Harte

VDW GMBH

Postfach 83 09 54

81709 Miinchen

Tel.: 089/6 27 34-0

E-Mail: info@vdw-dental.com
www.vdw-dental.com

des Materials kann das
Arbeiten im natiirlichen
Zahn deutlich besser si-
muliert werden als in
den gebrauchlichen Plas-
tikblocken. Der OK 6er
wurde mit gutem Grund

Kanal sind trepaniert und ein-
gefarbt. Der zweite mesio-
bukkale Kanal ist nicht einge-
farbt, der Kanaleingang nicht
eroffnet. Nur von auBen zeigt
sich der Kanalverlauf als feine
Silhouette. So kann das Auf-

ausgewahlt, weil er hau-

figeinenverborgenliegendenzweiten me-
siobukkalen Kanal und einen gebogenen
palatinalen Kanal aufweist. Der palatinale,
distobukkale und der erste mesiobukkale

suchen des versteckt liegen-
den Kanaleingangs wie am echten Zahn
gelibt werden. Durch seine komplexe, na-
turgetreue Kanalanatomie unterstiitzt der
Endo-Ubungszahn praxisnahes Lernen.

E EINE ERFOLGREICHE ALTERNATIVE IN DER ENDODONTIE

KENNZIFFER 0882

Die Depotphorese® mit Cupral® — nach
Prof. Knappwost — ist eine seit Jahren be-
kannte und praxiserprobte Alternative zur
konventionellen Endodontie. Da sie auf un-
kompliziertem Wege ohne optische Vergro-
Berungshilfe oder weiteren groBeren appara-
tiven Aufwand hochste Erfolgsquoten bietet,

HUMANCHEMIE GMBH
Hinter dem Kruge 5

31061 Alfeld

Tel.:05181/246 33
Fax:05181/81226

E-Mail: info@humanchemie.de
www.humanchemie.de

findet sie insbesondere in
zahlreichen allgemeinmedi-
zinischen Praxen Anwen-
dung. Der Erfolg dieser Me-
thode beruht auf der Wirkung

pierbaren Zahnen Erfolgsquo-
tenin der Praxis von iiber 90 %
erreicht. Die Foramina werden
dank Ossifikation systema-
tisch durch Osteozement ver-

des Cuprals®, das aus einem
kleinen Depot im Wurzelka-
naleingang mittels eines elektrischen Feldes
durch alle Arme des apikalen Deltas trans-
portiert wird und dort zu einer anhaltenden
Sterilitdt fiihrt. Die keimtotende Wirkung von
Cupral® ist aufgrund eines speziellen Rege-
nerationsprozesses und verschiedener Re-
aktionswege polyvalent und permanent. So
werden selbst bei konventionell nicht thera-

schlossen. Zudem kann zahn-
hartsubstanzschonend gear-
beitet werden, da selbst bei stark gangrano-
sen Zahnen nur zwei Drittel der Kanallinge
aufbereitet werden miissen. Das Depotpho-
rese®-Starter-Set, bestehend aus dem De-
potphorese®-Gerat Komfort Il sowie einem
Satz Zubehdr und den fiir die Behandlung er-
forderlichen Praparaten, wird auf der IDS zum
Preis von 795,00 € netto angeboten.

>> BLICKPUNKT DIGITALE PRAXIS

| herstellerinformationen™

E SPITZENTECHNOLOGIE FUR DIE ERKENNUNG VON KARIES

KENNZIFFER 0883

CarieScan PRO™ ist das erste dentale
Diagnosegerét, das auf AC-Impedanzspek-
troskopie (ACIST) zurlickgreift, um Karies
mittels Messung von Verdnderungen der
Zahndichte festzustellen. Zahlreiche Stu-
dien bestétigen eine Messgenauigkeit von
92,5 %. Damit ist der Einsatz von CarieScan

ORANGEDENTAL GMBH & CO. KG
AspachstraBe 11, 88400 Biberach/RiB
Tel.:07351/47499-0

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

PRO™ préziser als optische, radiografi-
sche oder sonstige Methoden mit Laser-
Fluoreszenz.

Mit der Bildung von Karies geht ein
Demineralisationsprozess und somitdie
Erhohung der elektrischen Leitfahigkeit
des Zahns einher. Mittels AC-Impedanz-
spektroskopie misst CarieScan PRO™

C)iE =

ter Karies. Die Messergebnisse werden
nicht durch Ablagerungen auf den Z&h-
nen oder durch visuelle Mangel beein-
flusst.

CarieScan PRO™ ist ein kompak-
tes, leichtes und batteriebetriebenes
Gerét, das automatisch kalibriert wird.
Es ist Bluetooth-fahig und sehr anwen-

prazise die Veranderungen der Zahn-
dichte. In der Karies-Friiherkennung ist
mit der ACIST-Technologie eine direkte Mes-
sung der Kariesauspragung moglich, auch
bei kleinen kariosen Lasionen und versteck-

derfreundlich. In Deutschland, Oster-
reich und der Schweiz wird CarieScan
PRO™ exklusiv (iber orangedental, Bibe-
rach/RiB vertrieben. Auf der IDS finden Sie
CarieScan PRO™in Halle 10.1, Stand K030.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.




>> BLICKPUNKT DIGITALE PRAXIS

herstellerinformationen* |

E SURGICAM ZUR BEHANDLUNGSDOKUMENTATION

KENNZIFFER 0891

Surgitel, Hersteller hochwertiger Lu-
pensysteme, hat die erste digitale Miniatur-
kamera entwickelt, die die Behandlung
exakt aus der Perspektive des Behandlers
wiedergibt. Die sehr leichte Minikamera ist
mit einem fokussierten, leistungsstarken
LED-Lichtgekoppeltund wird mittels eines
Adapters an der Lupe oder an einem Kopf-
rahmen befestigt. So wird genau das Bild
tibertragen, das der Zahnarzt von seiner
Sitzposition aus sieht. SurgiCam wird
mittels eines einfachen USB-Anschlusses
direkt an den Computer oder Laptop im
Behandlungszimmer angeschlossen. Im
Gegensatz zuintraoralen Kamerasystemen
wird jeder Behandlungsschritt identisch

LOSER & CO GMBH
Benzstr. 1c

51381 Leverkusen
Tel.:02171/7066 70
Fax:02171/70 66 66
E-Mail: info@Ioser.de
www.loser.de

'3

zur Behandlerperspektive im Bildschirm
wiedergegeben. Die patentierte Technolo-
gie bietet dem Zahnarzt erstmals die Mog-
lichkeit, jede Behandlung Uber ,Plug &
Play“ in DVD-Qualitét live zu Ubertragen
und komplett oder teilweise zu archivieren.

Besonders hilfreich ist das System fiir
Fachreferenten oder fiir in der studenti-
schen Ausbildung tatige Zahnérzte. Das
haufige Unterbrechen der Behandlung, das
oft miihsame Einstellen der Kamera zum

Fotografieren oder Filmen eines Zwischen-
schrittes und die zeitaufwendige Ubertra-
gung der Bilderin den PC entfallen vollkom-
men. Die Sitzung kann ggf. von Anfang bis
Ende komplett aufgezeichnet, vernetzt und
flir Prasentations- oder Lehrzwecke belie-
big oft visualisiert werden. Das Publikum
wird dabei direkt ins Geschehen gebracht.

Auch als Dokumentationshilfe bei Fra-
gen zur Haftung und Gewéhrleistung einer
Behandlung kann SurgiCam eine wertvolle
Unterstiitzung sein.

SurgiCam ist individuell und leistungs-
stark. Die VergroBerung wird tiber optische
Prazisionslinsen und Sensoren erzeugt. Die
Kamera bietet eine sehr hohe Tiefen-
schéarfe. Adapter fiir verschiedene Lupen-
systeme sind verfiighar. Die Software ist
duBerst bedienfreundlich und selbsterkla-
rend. Das System kann leicht in den Be-
handlungsablauf integriert werden.

LOSER & CO prasentiert das Produkt
auf der IDS in Kdln (Halle 10.1, Stand J/K
050-056). SurgiCam ist ab sofort lieferbar.

E FUR JEDE ANFORDERUNG DAS RICHTIGE 3-D-RONTGENGERAT

KENNZIFFER 0892

PaX-Flex3D

— DVT - Multi FOV [8x5 u. 5x5],
13
Das modulare DVT
fiir maximale Flexibilitat.

OPG, Scan-CEPH - modular
TITE =
impn

=

&

v

Seit der IDS 2007 ist orangedental fiih-
rend im Bereich 3-D-Rontgen. Mit den
DVT/OPG-Kombigeraten Duo3D, Uni3D,
Reve3D und Zenith3D sowie dem OPG

ORANGEDENTAL GMBH & CO. KG
AspachstraBe 11

88400 Biberach/RiB

Tel.:07351/47499-0
Fax:07351/47499-44

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

Primobietetorangedental heute das umfas-
sendste digitale Rontgenportfolio. Im Rah-
men der IDS 2011 wird das Duo3D (FOV 8,5
x8,5) und das Flex3D vorgestellt.

Das beliebteste 3-D-Réntgengerat
Duo3D (FOV 8,5 x 8,9) ist jetzt auch mit ei-
nem Field of View von 8,5 x 8,5 cm erhélt-
lich. Einzigartig ist die Moglichkeit auf FOV
12 x 8,5 aufzuriisten. Die bewahrten Multi-
FOV Optionen und die hohe Auflésung im
kleinen Volumen (5 x 5 cm) sowie das inte-
grierte OPG sind selbstverstandlich inklu-

sive. Duo3D ist der Standard in der Implan-
tologie.

DasFlex3Distein modulares 3-D-Ront-
gengerat, das als aufriistbares Panorama-
gerat sowie als DVT (FOV 8 x 5 cm) mitinte-
griertem OPG sowie optional mit CEPH an-
geboten wird. Das DVT ist hochauflésend
und ermdglicht durch das Multi-FOV (8 x 5
und 5 x 5) strahlungsoptimierte 3-D-Auf-
nahmen. Damitlassen sich die liberwiegen-
den Indikationen in den Bereichen Implan-
tologie, Endo und Paro bestens diagnosti-
zieren und planen.

orangedental: fiir jede Disziplin und An-
forderung dasrichtige 3-D-Rdontgengerat

Im Bereich Software und Spezialgeréte
glanzt orangedental auf der IDS mit Innova-
tionen. Mit dem Parometer ,pa-on“, das
vollstandig in die bewahrte Bildberatungs-
Software byzz integriert ist, wird erstmalig
ein Parometer zur voll automatisierten
Befundung des Parodontalstatus vorge-
stellt. Derinnovative CarieScan bietet exzel-
lente Mdglichkeiten zur Kariesdiagnostik.
IDS Kdln Halle 11.2, Stand N 049, 051.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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>> BLICKPUNKT EINRICHTUNG

| herstellerinformationen*

E KAVO ESTETICA E50: DIE BESTE - GANZ EINFACH!

KENNZIFFER 0901

Mit der neuen ESTETICA E50
hat KaVo eine Behandlungseinheit
entwickelt, die durch mehr Komfort
den Praxisalltag erleichtert. Viele
intelligente Details, wie die intuitive
Bedienoberflache von Arzt- und
Assistenzelement mit Direktwahl-
tasten, machen die volle Konzen-
tration auf den Patienten erst
mdglich. Die frei wahlbare Instru-
mentierung desArztelementes mit
flinf oder wahlweise sechs Instru-
mentenablagen sichert auch in
der Zukunft maximale Flexibilitat.
Die ergonomisch durchdachten
Schwingen- und Tischversionen
der ESTETICA E50 sorgen flir opti-
male Greifwege und hochste Effi-
zienz bei jedem Handgriff.

Durch den groBen Schwenk-

wender mit der Dauer- und Intensiv-
entkeimung mit KaVo OXYGENAL in je-
dem Fall auf Nummer sicher.

Die integrierte Motorsteuerung
KaVo SMARTdrive INFORM TECHNO-
LOGY bietet bereits im niedrigen Dreh-
zahlbereich von 100/min. die volle
Durchzugskraft und ein besonders vi-
brationsfreies Anlaufverhalten. Fiir die
Endodontie kann die Einheit problem-
los mitdem KaVo KL 702 Motor mit op-
tionaler Drehmomentsteuerung und
einem Drehzahlbereich von 100 bis
40.000/min. aufgeriistet werden. Der
neue Ultraschall-Scaler PiezoLED mit
innovativer CARE Technology, intelli-
genter Feedback-Kontrolle, einzigarti-
ger harmonischer Leistungsabgabe
und optimaler linearer Instrumenten-

bereich und die Hohenverstellung

ist das Assistenzelement jederzeit optimal
erreichbar und unterstiitzt eine ergono-
misch gesunde Arbeitshaltung.

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach/RiB
Tel.:07351/56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.com

Dank des glatten Designs und minima-
ler Offnungen sind samtliche Oberflachen
kinderleichtzu reinigen. Wichtige Teile kon-
nen zum Desinfizieren miihelos abgenom-
men werden. Mit der automatischen
HYDROclean Funktion wird die Funktions-
fahigkeit der Einheit ganz einfach sicherge-
stellt. Das anwendungsfertig gemischte
DEKASEPTOL Gel ist direkt und zeitsparend
einsatzbereit. Dariiber hinaus gehen An-

bewegung, stellt eine zeitsparende,
prazise und effektive Zahnreinigung
sicher. Uber das Multimedia System
ERGOcom light wird die E50 mit den Pra-
xissystemen verbunden. Damit ist direkt
am Behandlungsplatz der Zugriff auf die
Befunddaten des Patienten, einschlieBlich
Rontgen-, Mikroskop- und Kameraaufnah-
men moglich. Mithilfe derintegriertenIntra-
oralkamera ERGOcam wird den Patienten
die Behandlungsnotwendigkeit und die
zahnarztliche Leistung greifbar nahe.

E VERANET DER 2. GENERATION

KENNZIFFER 0902

Als Hersteller von hoch qualitativen
Stahimébeln fiir die Ausstattung von Den-
talpraxen und Dentallaboren bringt die
Entwicklungs- und Konstruktionsabteilung
von Le-iS Stahimobel standig neue Pro-
dukte auf den Markt. Auch auf individuelle
Kundenwiinsche kann schnell reagiert
werden. Das neueste Produkt sind die Vera-
net-Schranke der 2. Generation. Diese op-
timierte und modernisierte Mobellinie be-
eindrucktweiterhin durch die schlichte Ele-

LE-IS STAHLMOBEL GMBH
Friedrich-Ebert-StraBe 28a

99830 Treffurt

Tel.: 0369 23/8 08 84

Fax: 036923/513 04

E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de

den. Neu bei den Vera-
net-Schranken der 2.
Generation sind die Voll-
ausziige mitdem belieb-
ten Dampfungssystem —
flir mehr Ruhe, Konzen-
tration und material-
schonendes  Arbeiten.
Verbaut sind unter-
schiedliche Materialien
flir Langlebigkeit und

~ Die 2. Generation der Veranet-Schranklinie vereint Qualitat, Ergonomie und
Design.

ganz und das atmosphdarische Design der
modernen, geraden Blendenform Arzte,
Helferinnen und natiirlich auch die Patien-
ten. Bei dem Korpus und den U-Griffen kann
ganz nach personlichem Geschmack ohne
Aufpreis aus 180 RAL-Farben gewéahlt wer-

optimale Funktion. Seien
Sie gespannt, wie sich
Qualitat und Preis optimal vereinbaren.

Die 2. Generation der Veranet-
Schrénke ist serienmaBig mit einer Resopal
Schichtstoffarbeitsplatte ausgestattet. Zur
Auswahl stehen auBerdem SileStone oder
HiMacs Arbeitsplatten.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.




>> BLICKPUNKT EINRICHTUNG

herstellerinformationen* |

E WELTPREMIERE AUF DER IDS 2011

KENNZIFFER 0911

Das japanische Traditionsunternehmen
Morita setzt auf der Internationalen Dental-
Schau (IDS) vom 22.—26. Marz 2011 in Kdln
neue MaBstabe im PremiumsegmentderBe-
handlungseinheiten: Auf der groBten Dental-
fachmesse der Welt prasentiert das Unter-
nehmen seine neue Einheit zum ersten Mal.
Diese erganzt das Produktportfolio von Mo-
rita um ein weiteres Qualitatsprodukt und
vereintviele innovative Funktionen.Daneben
wird das qualitatsorientierte Familienunter-
nehmen dem internationalen Fachpublikum
eine ganze Reihe neuer Produkte und Kon-
zepte prasentieren. Auf dem Stand in Halle
10.2, Stand R040, S049, S042 findet der
Messebesucher Losungen fiir hochste An-
spriiche.

J. MORITA EUROPE GMBH
Justus-von-Liebig-StraBe 27a
63128 Dietzenbach

Tel.: 060 74/8 36-0

E-Mail: info@morita.de
www.morita.com/europe

Die neue Behandlungseinheit ist in Zu-
sammenarbeit mit der Design-Agentur f/p
design aus Miinchen entwickelt worden. Bei
der Umsetzung standen vor allem die Be-
dirfnisse der Anwender im Fokus. So verbin-
den sich technische Raffinessen, Individua-
litdtund Design auf besondere Artund Weise.

Wahrend der gesamten Messe konnen
die Zahnérzte am Messestand die Vorziige
der Behandlungseinheit erleben und ver-
schiedene Varianten testen, um genau den
richtigenArbeitsplatz fiir die eigene Praxis zu
finden.Auch die weiteren Produkte und Mes-
seneuheitendes japanischen Familienunter-

nehmens versprechen einen kurzweiligen
Aufenthaltam Stand.

Am Mittwoch (23. Mérz 2011, ab 16.00
Uhr im Kristallsaal) veranstaltet der Leis-
tungsfiihrer in der Endodontie ein Event, das
sich an alle Zahnmediziner richtet, die Wur-
zelkanalbehandlungen durchfiihren. Fiir die
Fachleute besonders spannend diirfte dabei
der 40-miniitige Vortrag des international
anerkannten Experten, Prof. Emanuele Ambu
aus ltalien, sein. Prof. Ambu wird anhand
einiger Fallstudien Einblicke in seine prak-
tische Arbeit geben und dabei auch einige
spannende Anwendungsmadglichkeiten des
Endo-Sortiments von Morita prasentieren.
Das Event steht den interessierten IDS-
Besuchern offen.

Mit dieser Veranstaltung und dem Be-
such auf dem Messestand von Morita ist der
IDS-Rundgang zwar noch nicht beendet.
Aber dank des umfangreichen Leistungsan-
gebots hat der Zahnarzt bereits hier einen
GroBteil des aktuellen Innovationsspekirums
der Zahnheilkunde erlebt.

>> BLICKPUNKT ZAHNTECHNIK

herstellerinformationen* |

E SEMI-ANATOMISCHE ZAHNLINIE GARNITURHALTERUNG

KENNZIFFER 0912

Die semi-anatomische
Zahnlinie Veracia SA ist aus
der Vorlage der vollanatomi-
schen Veracia Zahne ent-
standen und beriicksichtigt
die Abnutzung verbleibender
nattirlicher Zahne. Die funk-

Veracia Zahne wurden be-
lassen und an exakt vorbestimmten Sekto-
ren mit Abrasionsbereichen versehen.

Das Ergebnis sind eine deutlich bessere
Kauleistung, ein angenehmer Tragekomfort
der stabilisierten Prothese und wesentlich

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.:02102/8 66 40

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

tionellen Charakteristika der |l

stellung miihelos, unabhén-
gig vom eingesetzten Artiku-
latorsystem. Die Aufstellzeit
von acht Veracia SA Seiten-
zéhnen wird auf wenige Mi-
nuten begrenzt; zeitintensive
Vorbereitungen oder auf-
wendiges Equipment sind

weniger Stress fiir das Kiefergelenk. Mit
Veracia SA sind Sie an kein Okklusionskon-
zeptgebunden.Durchdenklaren okklusalen
Aufbau, die effektive zentrale Okklusion und
die gezielteingearbeiteten Freirdume lassen
sich die Seitenzéhne gegenseitig leicht und
eindeutig aufstellen.Das physiologische De-
signderVeraciaSASeitenzahne ermoglichte
die Entwicklung einer wachsfreien Garnitur-
halterung mit integrierter Aufstellhilfe — Q3-
Pack. Mit Q3-Pack gelingt eine funktionelle
und qualitativ hochwertige Seitenzahnauf-

nicht erforderlich.

03-Packist prazise und sichert korrekte
Kontaktbeziehungen der Veracia SA Seiten-
zéhne, wobei Funktions- und Schleifkorrek-
turen auf ein MindestmaB reduziert werden.
Auch ungeiibte Zahntechniker erreichen
nach der Positionierung der Frontzihne pro-
blemlos diese Ergebnisse.

Interessierte Zahntechniker haben auf
der IDS die Gelegenheit, aktuelle Anwender-
informationen zur neuen Veracia SA Zahnli-
nie und der patentierten Aufstellhilfe Q3-
Pack zu erhalten.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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rung genigt die rechtzeitige Absendung des Widerrufs (Datum des Poststempels). Das Abonnement verlangert sich zu den
jeweils giiltigen Bestimmungen um ein Jahr, wenn es nicht 6 Wochen vor Ende des Bezugszeitraumes gekiindigt wurde.

Verlags- und Urheberrecht:

Die Zeitschrift und die enthaltenen Beitrage und Abbildungen sind urheberrechtlich geschiitzt. Jede Verwertung ist ohne
Zustimmung des Verlegers und Herausgebers unzuldssig und strafbar. Dies gilt besonders filr Vervielfaltigungen, Uber-
setzungen, Mikroverfilmungen und die Einspeicherung und Bearbeitung in elektronischen Systemen. Nachdruck, auch
auszugsweise, nur mit Genehmigung des Verlages. Bei Einsendungen an die Redaktion wird das Einverstandnis zur vol-
len oder auszugsweisen Verdffentlichung vorausgesetzt, sofern nichts anderes vermerkt ist. Mit Einsendung des Manus-
kriptes gehen das Recht zur Verdffentlichung als auch die Rechte zur Ubersetzung, zur Vergabe von Nachdruckrechten in
deutscher oder fremder Sprache, zur elektronischen Speicherung in Datenbanken, zur Herstellung von Sonderdrucken
und Fotokopien an den Verlag (iber. Fir unverlangt eingesandte Biicher und Manuskripte kann keine Gewéahr iibernom-
men werden. Mitanderen als den redaktionseigenen Signa oder mit Verfassernamen gekennzeichnete Beitrége geben die
Auffassung der Verfasser wieder, die der Meinung der Redaktion nicht zu entsprechen braucht. Der Verfasser dieses Bei-
trages trdgt die Verantwortung. Gekennzeichnete Sonderteile und Anzeigen befinden sich auBerhalb der Verantwortung
der Redaktion. Fiir Verbands-, Unternehmens- und Marktinformationen kann keine Gewahr ibernommen werden. Eine
Haftung fiir Folgen aus unrichtigen oder fehlerhaften Darstellungen wird in jedem Falle ausgeschlossen. Die Wiedergabe
von Gebrauchsnamen, Handelsnamen, Firmennamen, Warenbezeichnungen und dergleichen in dieser Zeitschrift berech-
tigt auch ohne besondere Kennzeichnung nicht zu der Annahme, dass solche Namen und Bezeichnungen im Sinne der Wa-
renzeichen- und Warenschutzgesetzgebung als frei zu betrachten seien und daher von jedermann benutzt werden diirfen.
Gerichtsstand ist Leipzig.

INSERENTENVERZEICHNIS
Anzeigen
3M ESPE S.7
A-dec S.21
ALPRO MEDICAL S.29
BVD S.93
Carestream Dental S.53
CarieScan Limited S.13
Dental Union S.85
DETAX S.39
EMS S.11,5.69
enretec S.47
Henry Schein 3.US
HUMANCHEMIE S.42
Karl Baisch S.45
KaVo S.15
Le-iS Stahimabel S.17
LOSER &CO S.41
medentex S.61
Mdiller-Omicron S.59
NSK S.9,5.63
NWD Gruppe S.79
OEMUS MEDIA SH7.3
orangedental 2.US,S.20,S.40,
S.62,S.65,4.US
Planmeca S.49
Pluradent S.75
SHOFU Dental S.43
VDW S.19
VITA S.27
W&H S.25
Weinmann GmbH S. 71
Beilagen/Postkarten
OEMUS MEDIA Postkarten

SHOFU Dental Postkarte

W&H Beilage
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Vorteile vom Feinsten:

e hohe Qualitat auf neuestem Stand

e ungestorter Praxisablauf durch
hohe Betriebssicherheit
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Ident.-Nr.: 490000
gilltig bis: 12/2010

————

Max Mustermann

*B ¥ _E -zertifiziert (siehe Ruckseite)

Ausweislich
Qualitat
garantiert!

Fur Ihre Sicherheit!
Achten Sie auf den
BVD-Technikerausweis!
Die Qualitatsgarantie
fiir geschulte Techniker.

B 'V \D

Bundesverhand Dentalhandel e M

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
info@bvdental.de

www.bvdental.de
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Anton Gerl GmbH
Niederlassung Dresden
01067 Dresden

Tel. 0351/3197 80

Fax 0351/31978 16
E-Mail: dresden@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dresden
01097 Dresden

Tel. 0351/79 52 66-0
Fax 0351/79 52 66-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351/49 28 60

Fax 0351/4928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351/85370-0

Fax 0351/85370-22

E-Mail: nwd.dresden @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581/40 54 54
Fax 03581/4094 36
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571/4259-0

Fax 03571/4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Cottbus
03050 Cottbus

Tel. 0355/3 83 3624
Fax 0355/3 833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355/5361 80

Fax 0355/79 0124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 0341/70214-0

Fax 0341/702 14-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341/215990

Fax 0341/2 159920

E-Mail: info.leipzig @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental 2000

Full-Service-Center GmbH & CO KG
04129 Leipzig

Tel. 0341/904 06 61

Fax 0341/90406 19

E-Mail: adler.m @dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

dental bauer GmbH & Co. KG
04720 Dobeln

Tel. 03431/71310

Fax 03431/713120
E-Mail: doebeln @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Halle
06108 Halle (Saale)

Tel. 0345/29841-3
Fax 0345/298 41-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dental Depot C. Kloss Dental Halle
GmbH & Co. Betriebs KG

06112 Halle (Saale)

Tel. 0345/52222 44

Fax: 0345/6 859188

Internet: www.kloess-dental.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473/911818

Fax 03473/911817

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 034 45/7049 00

Fax 034 45/7500 88

dental 2000

Full-Service-Center GmbH & Co. KG
07743 Jena

Tel. 03641/45840

Fax 03641/45845

E-Mail: info.j@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -Service
07745 Jena

Tel. 03641/237787-0

Fax 03641/2377 87-29
E-Mail: info@bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
07745 Jena

Tel. 03641/29 42-0

Fax 03641/294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Vogtland
08523 Plauen

Tel. 03741/131497

Fax 03741/1301 14
E-Mail: vogtland @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741/525503

Fax 03741/524952

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 037 41/52 0555

Fax 037 41/52 06 66
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co.KG

09111 Chemnitz

Tel. 0371/56 36-1 66

Fax 0371/56 36-177

E-Mail: chemnitz @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

MeDent GmbH Sachsen
Dentalfachhandel

09113 Chemnitz

Tel. 0371/3503 86

Fax 0371/350388

E-Mail: info.medent@sachsen.de
Internet: www.medent-sachsen.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 0371/51 06-66

Fax 0371/5106 71

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Chemnitz
09247 Chemnitz

Tel. 03722/5174-0

Fax 03722/5174-10
E-Mail: chemnitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.
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Dental-Depot Wolf + Hansen
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

10119 Berlin

Tel. 030/44 04 03-0

Fax 030/44 04 03-55

E-Mail: vertrieb @wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/34677-0

Fax 030/34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Berlin
10783 Berlin

Tel. 030/23 63 65-0
Fax 030/236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 030/2829297
Fax 030/2829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030/217341-0

Fax 030/217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
12529 Berlin-Schonefeld

Tel. 030/643499778

Fax 0341/90406 19

E-Mail: info.b @ dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

GOTTSCHALK DENTAL -

DENTAL DEPOT

13156 Berlin

Tel. 030/47 75 24-0

Fax 030/47 75 24 26

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Berlin

13507 Berlin

Tel. 030/4 30 94 46-0
Fax 030/4 30 94 46-25
E-Mail: berlin@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt/Oder

Tel. 0335/6 06 71-0

Fax 0335/6 06 71-22

E-Mail: nwd.frankfurt@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Waren-Miiritz
17192 Waren-Miiritz

Tel. 03991/64380

Fax 03991/64 3825
E-Mail: waren @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834/7989 00

Fax 03834/798903
E-Mail: greifswald @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834/8557 34

Fax 03834/8557 36

E-Mail: info.greifswald @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 0381/49 11-40
Fax 0381/4911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 04 41/9 55 95-0
Fax 04 41/5087 47

Henry Schein Dental Depot GmbH
19055 Schwerin

Tel. 03855/92303

Fax 00 38 55/92 30 99

E-Mail: info.schwerin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 0385/66 20 22 od. 23
Fax 0385/66 20 25
Internet: www.multident.de
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NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040/853331-0

Fax 040/85 333144

E-Mail: thiel.hamburg @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhéndler)

22041 Hamburg

Tel. 040/65 66 87 00

Fax 040/65 66 87 50

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

DENTAL 2000 GMBH & CO. KG
22049 Hamburg

Tel. 040/68 94 84-0

Fax 040/6894 8474
E-Mail: info.hh @ dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hamburg
22083 Hamburg

Tel. 040/32 90 80-0

Fax 040/329080-10
E-Mail: hamburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
22113 Oststeinbek

Tel. 040/51 40 04-0
Fax 040/5184 36
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040/61 18 40-0

Fax 040/61 18 40-47

E-Mail: info.hamburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
22761 Hamburg

Tel. 040/8 5504 78-0

Fax 040/8550478-19
E-Mail: hamburg @ dentalbauer.de
Inernet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Liibeck
23556 Lubeck

Tel. 04 51/87 99 50

Fax 04 51/87 99-5 40
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 04 31/3 39 30-0
Fax 0431/33930-16
E-Mail: kiel@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de



dental bauer GmbH & Co. KG
24103 Kiel

Tel. 0431/51777

Fax 0431/51779
E-Mail: kiel@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
24118 Kiel

Tel. 04 31/7996 70

Fax 04 31/79967 27

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 0461/90 33 40

Fax 0461/903 34 40
E-Mail: flensburg @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHS KG
DENTAL DEPOT

26122 Oldenburg

Tel. 04 41/95 59 50

Fax 04 41/50 87 47
E-Mail: info @garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 04 41/9 33 98-0

Fax 04 41/9 33 98-33

E-Mail: nwd.oldenburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

WOLF+HANSEN DENTAL DEPOT
26123 Oldenburg

Tel. 0441/9808120

Fax 0441/9808 1255

E-Mail: vertrieb @ wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 0441/9 3080

Fax 0441/9308199
E-Mail: oldenburg @multident.de
Internet: www.multident.de

dental bauer GmbH & Co. KG
26135 Oldenburg

Tel. 04 41/2 04 90-0

Fax 04 41/2 04 90-99

E-Mail: oldenburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Leer
26789 Leer

Tel. 0491/92 99 80
Fax 0491/92 99-8 50
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervorde

Tel. 04761/50 61

Fax 04761/5062
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 04221/13437
Fax 04221/801990

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bremen
28199 Bremen

Tel. 0421/3 86 33-0

Fax 0421/386 33-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421/612095

Fax 0421/6 16 3447

E-Mail: leichtHB @aol.com

Henry Schein Dental Depot GmbH
28359 Bremen

Tel. 0421/2011010

Fax 0421/20110 11

E-Mail: info.oremen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MSL-Dental-Handels GmbH
29356 Brockel bei Celle

Tel. 051 44/49 04 00

Fax 05144/4904 11

E-Mail: team @ msl-dental-union.de
Internet: www.dental-union.de

dental bauer GmbH & Co. KG
29410 Salzwedel

Tel. 03901/308 44-0

Fax 03901/3 08 44-30
E-Mail: salzwedel @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de
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DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 05 11/9 59 97-0

Fax 0511/5997-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhéndler)

30559 Hannover

Tel. 0511/353240-78

Fax 05 11/35 32 40-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 05 11/35 324060

Fax 05 11/35 324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

MULTIDENT Dental GmbH
30625 Hannover

Tel. 0511/53005-0
Fax 0511/53005 69
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hannover
30625 Hannover

Tel. 0511/544 44-6

Fax 05 11/5 44 44-7 00
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511/615210

Fax 0511/61521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
30853 Langenhagen/Hannover
Tel. 0511/53 89 98-0

Fax 0511/53 89 98-22
E-Mail: hannover@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

van der Ven-Dental & Co. KG
32107 Bad Salzuflen

Tel. 05221/7 63 66-60
Fax 05221/7 63 66-69
E-Mail: owl@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251/16 32-0

Fax 05251/65043

E-Mail: paderborn @ multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 05241/97000

Fax 05241/970017

E-Mail: info.guetersloh@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521/96 78 11-0

Fax 0521/96 78 11-22
E-Mail: nwd.bielefeld @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bielefeld
33699 Bielefeld

Tel. 0521/92298-0

Fax 0521/922 9822
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
34117 Kassel

Tel. 0561/7 09 33-0

Fax 0561/7 09 33-99
E-Mail: kassel@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561/8104 60

Fax 0561/8 1046 22

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 0561/58 97-0

Fax 0561/5897-1 11
E-Mail: kassel @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 06421/61006

Fax 0642 1/6 69 08
E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
35394 GieBen

Tel. 0641/48011-0

Fax 0641/48011-11

E-Mail: info.giessen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Fulda

36037 Fulda

Tel. 0661/44048

Fax 0661/4 55 47
E-Mail: fulda@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
36037 Fulda

Tel. 0661/38081-0

Fax 0661/38081-11

E-Mail: info.fulda @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
37075 Gottingen

Tel. 0551/307 97 94

Fax 0551/307 97 95

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 0551/6 93 36 30

Fax 0551/6 84 96

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Braunschweig
38100 Braunschweig

Tel. 0531/24 23 80

Fax 0531/4 66 02

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG

38114 Braunschweig

Tel. 0531/58085 95

Fax 0531/58085 96

E-Mail: braunschweig @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Nordost

38114 Braunschweig

Tel. 0531/58 04 96-0

Fax: 0531/58 04 96-22

E-Mail: nwd.braunschweig @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Magdeburg
39112 Magdeburg

Tel. 0391/7 311235 0d. 36
Fax 0391/7311239
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391/6 62 53-0

Fax 0391/6 62 53-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931/217181

Fax 03931/7964 82
E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384/27291

Fax 039384/27510
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Diisseldorf
40472 Dusseldorf

Tel. 02 11/22 97 52-0

Fax 02 11/22 97 52-29
E-Mail: duesseldorf@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 0211/52810

Fax 02 11/52 81 25-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Hasenbeck Multident Dental GmbH
40885 Ratingen

Tel. 02102/56598-0

Fax 02102/5 65 98-30

E-Mail: ratingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 02161/57317-0
Fax 02161/5731722
E-Mail:

alpha.moenchengladbach @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 02 02/2 66 73-0

Fax 02 02/2 66 73-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dortmund
44263 Dortmund

Tel. 0231/9410470

Fax 0231/433922

E-Mail: dortmund @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
44269 Dortmund

Tel. 02 31/56 76 40-0

Fax 0231/56 76 40-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201/82192-0

Fax 0201/82192-22

E-Mail: alpha.essen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de



Henry Schein Dental Depot GmbH
45128 Essen

Tel. 0201/2474 60

Fax 0201/2223 38

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Essen

45136 Essen

Tel. 0201/89 64 00

Fax 0201/8964 064
E-Mail: essen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 020 54/95 28-0

Fax 02054/827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

van der Ven-Dental & Co. KG
47269 Duisburg

Tel. 02 03/76 80 80

Fax 0203/76808 11
E-Mail: info@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

dental bauer GmbH & Co. KG
47805 Krefeld

Tel. 02151/93573-0
Fax 02151/93573-40
E-Mail: krefeld @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251/826 54

Fax 0251/827 48

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251/76 07-0

Fax 0251/7807517

E-Mail: nwd.muenster@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

KOHLSCHEIN DENTAL-TEAM
MUNSTERLAND (KDM)

48341 Altenberge

Tel. 02505/9 3250

Fax 025 05/93 25 55
E-Mail: info@kdm-online.de
Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541/35052-0

Fax 0541/35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541/9 57 40-0

Fax 0541/9 57 40-80

E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
50354 Hurth b. KéIn

Tel. 02233/40399-0

Fax 022 33/40399-20

E-Mail: info.koeln @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 022 34/95 89-0

Fax 022 34/95 89-2 39
E-Mail: mps.koeln @ nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

Anton Gerl GmbH

50996 KoIn

Tel. 0221/5469 10
Fax 0221/5469115
E-Mail: koeln@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Aachen

52062 Aachen

Tel. 0241/94 30 08-55
Fax 0241/94 30 08-28
E-Mail: aachen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241/96047-0

Fax 0241/96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Bonn

53111 Bonn

Tel. 0228/96 1627 10
Fax 0228/96 1627 19
E-Mail: bonn @gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228/7263 50
Fax 0228/7263-5 55
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT

54292 Trier

Tel. 06 51/4 56 66

Fax 0651/7 63 62

E-Mail: dental @hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 06131/62020
Fax 06131/6202 41
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
56068 Koblenz

Tel. 0261/914977-0

Fax 0261/914977-11

E-Mail: info.koblenz @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Bruns + Klein
Dentalfachhandel GmbH
56072 Koblenz

Tel. 0261/9275 00
Fax 0261/927 50 40
E-Mail: info@bk-dental.de
Internet: www.bk-dental.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271/8 90 64-0

Fax 0271/890 64-33

E-Mail: nwd.siegen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Hagen
58093 Hagen

Tel. 02331/85063

Fax 02331/8801 14
E-Mail: hagen @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
59067 Hamm

Tel. 02381/7997-0

Fax 02381/7997 99
E-Mail: hamm @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301/2987-0

Fax 02301/29 87-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de
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dental bauer GmbH & Co. KG
60388 Frankfurt am Main

Tel. 06109/50 88-0

Fax 06109/508877
E-Mail: frankfurt @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069/94 20 73-0

Fax 069/942073-18
E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069/26 0170

Fax 069/260171 11

E-Mail: info.frankfurt @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

C. Kléss Dental GmbH & Co. Betriebs-KG
61118 Bad Vilbel-Dortelweil

Tel. 06101/7001

Fax 06101/6 46 46

E-Mail: c.kloess @kloess-dental.de

Internet: www.kloess-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Offenbach
63067 Offenbach

Tel. 069/8298 30

Fax 069/82983271
E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103/7 575000

Fax 08000-4000 44

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH

Niederlassung Aschaffenburg
63739 Aschaffenburg

Tel. 06021/23835

Fax 06021/25397

E-Mail: aschaffenburg @kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 0611/36170

Fax 06 11/36 17 46

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Frankfurt GmbH
65929 Frankfurt am Main
Tel. 069/34 00 15-0
Fax 069/340015-15
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 06 81/6 8502 24
Fax 0681/68501 42
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Depot GmbH

66115 Saarbriicken

Tel. 0681/7095 50

Fax 0681/70955 11

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Saar Dental GmbH

66130 Saarbriicken

Tel. 0681/98831-0
Fax 06 81/98831-9 36
E-Mail: info@saar-dental.de
Internet: www.saar-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
66386 St. Ingbert

Tel. 06894/9 98 35-0

Fax 068 94/9 98 35-99
E-Mail: st.ingbert @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841/6 70-51

Fax 06841/6 70-53
E-Mail: homburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HalbGEWACHS

Dental GmbH & CO. KG

67434 Neustadta.d.W.

Tel. 06321/3940-0

Fax 06321/39 40-92

E-Mail: halbgewachs.neustadt@nwdent.de
Internet: www.dentaldepot-halbgewachs.de

dental bauer GmbH & Co. KG
68165 Mannheim

Tel. 0621/438501-0

Fax 0621/438501-13
E-Mail: mannheim @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621/87923-0

Fax 0621/87923-29
E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

funck-Dental-Medizin GmbH
Heidelberg

69121 Heidelberg

Tel. 062 21/47 92-0

Fax 06221/47 92 60
E-Mail: info@funckdental.de
Internet: www.funckdental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221/3000 96

Fax 06221/3000 98

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69469 Weinheim

Tel. 062 01/94 63-0

Fax 06201/161-18

E-Mail: info.weinheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 07 11/98977-0

Fax 07 11/98977-222
E-Mail: swd.stuttgart @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

70563 Stuttgart

Tel. 07 11/6155 37-3

Fax 07 11/61 55 37-4 29
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Stuttgart

70563 Stuttgart

Tel. 0711/76 7245

Fax 0711/76 72 46-0
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 07 11/71 50 90

Fax 07 11/7 1509 50

E-Mail: info.stuttgart@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Stuttgart
70567 Stuttgart

Tel. 0711/252556-0
Fax 0711/25 25 56-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de



Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

71554 Weissach im Tal

Tel. 07191/49539 30

Fax 07191/4953959
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
72072 Tlbingen

Tel. 07071/97 77-0

Fax 07071/97 77 50
E-Mail: info@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
73037 Goppingen

Tel. 07161/67 17-132/148

Fax 07161/67 17-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 07 21/86 05-0

Fax 0721/86 52 63
E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531/992-0

Fax 07531/992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 07531/9811-0

Fax 07531/98 11-33
E-Mail: konstanz @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
78467 Konstanz

Tel. 07531/94236-0

Fax 07531/94236-2
E-Mail: konstanz @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

dental EGGERT

78628 Rottweil

Tel. 0741/17400-0

Fax 07 41/1 74 00-5 00
E-Mail: info@dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Freiburg
79106 Freiburg

Tel. 07 61/4 00 09-0

Fax 0761/4 00 09-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761/15252-0

Fax 07 61/1 52 52-52

E-Mail: info.freiburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
79111 Freiburg

Tel. 07 61/4 52 65-0

Fax 07 61/4 52 65-65
E-Mail: freiburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de
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Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -service

80336 Miinchen

Tel. 089/76 70 83-0

Fax 089/76 70 83-26

E-Mail: INFO @bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089/68 08 42-0

Fax 089/68 08 42-66

E-Mail: nwd.bayern@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089/97 89 90

Fax 089/97 899120

E-Mail: info.muenchen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089/742801 10

Fax 089/742801 30

E-Mail: muenchen @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089/46 26 96-0

Fax 089/46 26 96-19
E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
83026 Rosenheim

Tel. 08031/90160-0

Fax 08031/90160-11

E-Mail: info.rosenheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031/7228-0

Fax 08031/7228-100
E-Mail: rosenheim @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Depot GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871/4 30 22-20

Fax 0871/43022-30

E-Mail: info.landshut@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -Service

86150 Augsburg

Tel. 0821/50 90 30

Fax 0821/5090 31

E-Mail: augsburg @bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821/3 44 94-0

Fax 0821/34494 25

E-Mail: info.augsburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
86154 Augsburg

Tel. 0821/42 09 40-0

Fax 0821/42 09 40-19
E-Mail: augsburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 0821/4 449990

Fax 0821/44499 99
E-Mail: augsburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 08 31/5 23 55-0

Fax 0831/52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
88214 Ravensburg

Tel. 0751/3621 00

Fax 0751/3621010

E-Mail: info.ravensburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Weingarten
88250 Weingarten

Tel. 0751/56183-0

Fax 0751/56183-22
E-Mail: weingarten @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
89073 UIm

Tel. 07 31/9202 00

Fax 07 31/92020 20

E-Mail: info.ulm @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
89075 Ulm

Tel. 07 31/159287-0
Fax 07 31/159287-29
E-Mail: um@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Uim
89077 Ulm

Tel. 0731/97413-0
Fax 0731/9741380
E-Mail: uim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
90411 Nurnberg

Tel. 09 11/52143-0

Fax 09 11/521 43-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Niirnberg
90482 Nirnberg

Tel. 09 11/95 47 50

Fax 0911/9547523
E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

90482 Nurnberg

Tel. 09 11/598 33-0

Fax 0911/59833-222
E-Mail: nuernberg @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Sico-Dentaldepot GmbH
91056 Erlangen

Tel. 09131/99 1066
Fax 09131/990917
E-Mail: info@sico-dental.de

dental EGGERT

Niederlassung Ansbach

91522 Ansbach

Tel. 0981/2036 7302

Fax 0981/2036 7303
E-Mail: ansbach @dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
93051 Regensburg

Tel. 0941/9 455308

Fax 0941/9455338

E-Mail: info.regensburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

93055 Regensburg

Tel. 0941/7853 33

Fax 0941/78 53 35-5

E-Mail: regensburg @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/959 72-0

Fax 0851/9597219

E-Mail: info.passau @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/88668 70

Fax 0851/894 11

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
95028 Hof

Tel. 09281/17 31

Fax 09281/16599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951/98013-0

Fax 0951/20 33 40

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951/9 80 64-0

Fax 0951/226 18

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
97070 Wiirzburg

Tel. 0931/359010

Fax 0931/35901 11

E-Mail: info.wuerzburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Wiirzburg

97076 Wiirzburg

Tel. 0931/35501-0

Fax 0931/35501-13
E-Mail: wuerzburg @gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Kern GmbH
Dental-Med. GroBhandel
97080 Wiirzburg

Tel. 09 31/90 88-0

Fax 09 31/9088 57
E-Mail: info @kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Suhl

98527 Suhl

Tel. 03681/309061
Fax 03681/3090 64
E-Mail: suhl@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Thiiringen

98547 Viernau

Tel. 036847/40516

Fax 036847/41041

E-Mail: thueringen @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
99084 Erfurt

Tel. 0361/60 13 09-0

Fax 0361/60 1309-10

E-Mail: info-nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 0361/42104 43
Fax 0361/55087 71
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Erfurt
99198 Erfurt

Tel. 0362 03/6 17-0
Fax 036203/617-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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DerStandortvon proDente auf der IDS istan gewohnter Stelle : RN i
Hausliche Zahnpflege

—dasAngebotist neu.,,proDente entdecken* heifltdas Motto,

unter dem die Initiative eine Reihe neuer Angebote auf der

IDS 2011 vorstellt. Im Verbindungsgang zwischen den Hallen

10 und 11 erwarten die Messebesucher Online-Werkzeuge, ole Toemen im Oberich

Filme und erstmals eine Applikation fiir mobile Gerite. Nischen, Licken und Taschen

ZahntechnikerzurVerfliigungstehen.Siekonnendie Beitrage
auf Veranstaltungen vorfiihren oder auf ihre Internetseiten
einbinden. Dazu werden weitere Angebote fiir Webseiten
aufgefrischt und komplett fiir den Einsatz auf lokalen Seiten
vorbereitet. Auf dem Messestand bietet proDente eine Appli-
kation fiir das iPad. Mithilfe des Erinnerungsspiels ,Memory“
(Abb.1) werden die Messebesucheriiber proDente informiert.
Auch im Bereich der mobilen Anwendungen ist proDente ak-
tiv. Mit einem speziell fiir das iPhone entwickelten Zahnlexi-
kon (Abb. 2 und 3) kénnen sich die Nutzer iiber Zahnmedizin
und Zahntechnikvon Awie Abdruck bisZwie Zungenbrennen
informieren.

Messeprogramm mit Auszeichnung
Hohepunkte in der Messewoche stellen wie schoninden letz-

ten Jahren die Verleihung des proDente Journalistenpreises

Das proDente Memory-Spiel auf dem iPad. 5011 und des Kommunika-

tionspreises 2011 dar. Mit
dem Journalistenpreis wer-
denauchindiesemJahrwie-
der herausragende Beitrage
aus Print, Online, TV und
Horfunk ausgezeichnet, die
die Themen Zahnmedizin und
Zahntechnik einer breiten Of-
fentlichkeit allgemeinverstand-
lich zuganglich gemacht haben.
Das speziell von proDente fiirdasiPhoneent-  Der Kommunikationspreis soll be-
wickelte Zahnlexikon bietet mobile Informa- ~ sonders herausragende PR-Aktivita-
tionzuallenrelevanten StichwortenderZahn-  teneinzelner Zahnarzte und Zahntech-
medizin. nikersowie regionaler und lokaler Initi-

ativen in den Blickpunkt riicken. Das
Schon seit einigen Wochen werden Jour-  proDente-Team freut sich dar-
nalisten von proDente auf Youtube Filme  auf, die Messebesu-
iiber zahnmedizinische oder zahntechni-  cheramStand zu be-
scheThemenangeboten (http://wwwyou-  griiffen und steht fiir
tube.com/user/prodenteTV). Zur IDSwird  Fragen und Gespra- Der proDente Journalistenpreis Abdruck
dieses Angebot auch fiir Zahnarzte und  chezurVerfiigung.  wird auf der IDS verliehen.




PRAXISVERNETZUN

Dentale Innovationen in lhre Praxis zu integrieren erfordert eine konsequente,
bedarfsgerechte und unabhangige Beratung. Die Produktspezialisten von
Henry Schein unterstiitzen Sie kompetent und partnerschaftlich bei der Reali-
sierung lhrer Projekte. Dabei stehen Sie im Mittelpunkt unseres Handelns:

unabhingige Beratung sowie Geridte-/Softwaredemonstration
umfassende Betreuung in allen relevanten Entscheidungsphasen

optimale Integration in lhre Praxis
Schulung fir Sie und |hr Praxisteam
kompetenter After-Sales-Service von Spezialisten in Ihrer Nahe

Weitere Informationen und Kontaktmoglichkeiten finden Sie unter
www.henryschein-dental.de

Erfolg verbindet.

HENRY SCHEIN®
DENTAL DEPOT
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pa—on

— Parostatus: schneller, standardisiert
und vollstandig SW-integriert

—

\\J

IDS Highlight!

Das erste Parometer
zur voll automatisierten

Befundung des
Parodontalstatus.

/

1\

>>Die hygienische Einmalspitze ermdglicht eine
schmerzarme und kalibrierte Messung mit
genau 20g Druckausiibung. Parostatus par
excellence.

>>pa-on unterstiitzt die Messung optisch und
akustisch. Die Daten werden automatisch
an lhre Software lbertragen und visualisiert
[byzz oder allen géngigen Abrechnungspro-
gramme]. Die Stuhlassistenz ist wahrend der
Messung nicht mehr notwendig.

D> Innovative Spezialgerite fiir Diagnostik, Therapie und Prophylaxe!

kCARIESCAN
)A(EXCEED EXPECTATIONS

- effektives
Kariesmanagement
=

—

Spitzentechnologie fiir die genaue und
zuverldssige Erkennung von Karies.

PADPLUS

1D o 1) i 0

Die photoaktivierte Oraldesinfektion,
die 99,9% aller oralen Bakterien sekun-

denschnell abtotet.

- effiziente Desinfektion oraler

Bakterien ,-.L
L=

(L]

endo—safe

- packt die j§ Keime an der Wurzel

Das minimal invasive Endodontiegerat
zur Entkeimung des Wurzelkanals.

opt—on 2.7 TTL

- scharf bis zum Rand

';-“‘-m,__\

-

Die Lupe mit
der groBten Tiefen- und Randscharfe
und dem hdchsten Tragekomfort.

www.orangedental.de / info.+49(0)7351.474 990

orangedental @

premium innovations




