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5 PERIOSAVE Implantat mit Kragen aus Zirkon. 5 PERIOSAVE implant with an anti-bacterial zirconia collar. (Photo courtesy of TBR, France)

Perfekt vereint: 
   Innovation und Sicherheit.

The perfect union between 
innovation and safety
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einen schnellen Luftstoß, der Wasser-
tröpfchen in den Approximalraum
schießt und dort den Plaquebiofilm
beseitigt. Das Produkt eröffne  damit
eine komplett neue Produkt-Katego-
rie zur oralen Gesundheit, ist Dr. Ian
Peace von der University of Sheffield
überzeugt.

„Ich habe die Erfahrung ge-
macht, dass Sonicare AirFloss einen
nennenswert positiven Effekt auf 
die Patientencompliance hat“, so 
Peace weiter. „Häufig empfinden Pa-

tienten die Anwendung von Zahn-
seide als zeit raubend, kompliziert
und schmerzhaft. Sonicare AirFloss
hingegen bietet das Gegenteil, er ist
schnell und wohltuend.“

Erste   Akzeptanz-Studien   mit 
Patienten hätten ergeben, dass die
Mehrzahl der Teilnehmer die Anwen-
dung als deutlich einfacher im Ver-
gleich zur traditionellen Zahnseide
empfindet. Sonicare AirFloss besitzt
zudem einen ergonomisch geformten
Griff und eine abgewinkelte Düse
mit leicht zu platzierender Spitze. 
Mit nur einem Knopfdruck erfolgt

die tiefe Reinigung zwischen den
Zähnen.

„Wir wissen wie viel Mühe es
zahnärztlichen Teams täglich bereitet,
Patienten voller Überzeugung die Rei-
nigung des Zahnzwischenraums na-
hezulegen. Sonicare AirFloss wurde
deshalb mit dem Ziel entwickelt, den
Patienten ein einfach anzuwendendes
Gerät empfehlen zu können, das die
orale Gesundheit weiter verbessert
und dessen Anwendung die Patienten
lieben werden“, so Erik Hollander,
 Senior Marketing Director, Philips
Consumer Lifestyle zu today IDS. 7

versity of Sheffield. “It works by using
a rapid burst of air and water droplets
to thoroughly fill up the interproximal
area and force biofilm out.” Dr Peace
added that Sonicare AirFloss also has 
a noticeably positive effect on patient
compliance as it both quick and pain-
less and makes a real difference to 
the standard of patient’s overall oral
health.

At IDS 2011, dental practitioners
will now be able to get hands-on the
Sonicare AirFloss themselves. Despite
its microburst technology, the product
has an ergonomic handle and a slim
 angled nozzle designed for easy access
to all areas of the mouth even hard-to-
reach back teeth. The point and one-but-
ton operation cleans the entire mouth
in less than a minute, while using less
than one teaspoon of water for two full
cleaning sessions, the company said. 

“We understand the struggle
that many dental practitioners have
to experience daily in getting pa-
tients to regularly clean the spaces
between their teeth. Sonicare Air-
Floss was developed to improve oral
health with an easy-to-use device
that dentists and their patients will
love to use on a daily basis,” Erik
 Hollander, Senior Marketing Direc-
tor of Philips Consumer Lifestyle told
today IDS. 7
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Implantate, die die Entwicklung einer
Periimplantitis wirkungsvoll verhin-
dern sollen. 

Neusten Studien zufolge zeigen 
48 Prozent aller Implantate Anzeichen
von Mucositis. Nach einer 2006er-Stu-
die von Roos-Jansåcker wurde in 16 Pro-
zent dieser Fälle eine periimplantäre
Entzündung nach einem Zeitraum von
9 bis 14 Jahren festgestellt. Laut einer
Studie von Fransson et al. (2005) konnte
nach fünf Jahren ein fortschreiten-
der Knochenverlust in 28 Prozent von
Implantaten nachgewiesen werden. 

PERIOSAVE Implantate sind in
drei Produktlinien erhältlich für alle

Anwendungsbereiche der Implanto -
logie. PERIOSAVE Z1 sind One-Stage
Implantate mit einem Kragen aus Zir-
kon (Yttria stabilized Polycrystalline
Tetragonal Zirconia technology). Auf-
grund seiner glatten und dichten
Oberfläche funktioniert der trans -
gingivale Kragen aus Zirkon wie ein
antibakterieller Abwehrschild, so die
Firma. Zusätzlich wird dieses Material
als beste Lösung für das ästhetische
Management von Weichgewebe aner-
kannt.

PERIOSAVE Switching Platform
sind Two-Stage Implantate in Ver -
bindung mit anatomisch geform-
ten Zirkon- oder Titan-Abutments 
für eine optimale biologische Umge-
bung. Ein Schutzmechanismus wie

bei der Zirkontechnologie sowie die
neue biologische Umgebung erlau-
ben nach Angaben des Herstellers
den Aufbau einer ringförmigen
 Zahnfleischschürze als Schutzschild
gegen den Angriff parodontaler Bak -
terien.

PERIOSAVE Baby sind Two-Stage
Kurzimplantate (6 mm), die wenig
 Knochenaufbautherapie   benötigen
und dadurch das Parodont schützen.

Derzeit sind die PERIOSAVE Sys-
teme in über 57 Ländern erhältlich. 
Sie verfügen über CE-Zertifizierung
und eine Zulassung durch die ameri-
kanische Behörde für Lebensmittel-
überwachung und Medizinzulassung
(FDA).7

clinical indications. PERIOSAVE Z1 is 
a one-stage surgical stage implant with
an anti-bacterial zirconia collar (yttria
stabilized polycrystalline tetragonal
zirconia technology). Due to its surface
properties, it is extremely smooth and
dense, which improves cell adhesion
and proliferation of fibroblasts com-
pared to titanium. The creation of 
a creeping attachment of the gingiva
and a reconstruction of the papillae

have been systematically observed
around zirconia emergences. Hence
the transgingival zirconia collar pro-
vides full aesthetic support of the soft
tissues.

PERIOSAVE Switching Platform is
a two-stage implant specially designed
for the optimization of the biological
 environment. Combined with zirconia
or titanium anatomical abutments,
they allow the construction of an an -
nular gum sleeve around the implant

for preventing the attack of periodontal
bacteria. 

PERIOSAVE Baby is a two-stage
short implant (6 mm) that reduces 
the need for bone augmentation tech-
niques such as bone grafts, sinus lifts
or the use of biomaterials. 

According to TRB, the implants are
CE marked and approved by the U.S.
Food and Drug Administration. They are
available in more than 57 countries. 7
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3Shape A/S
Holmens Kanal 7
1060 Copenhagen, Denmark
P: +45 7027 2620   
www.3shapedental.com

3Shape TRIOS® 

Intraoral digital impression solution launced at IDS

• Spray-free for optimal accuracy, patient comfort and efficiency

• Ultrafast Optical Sectioning Technology™ for true geometries

• Optimized for a wide range of dental indications

• Autoclaveable scan tip

• Open scans to ensure maximum flexibility when choosing your lab partners

The TRIOS® solution will be revealed through 
actual scan demonstrations and presentations 
covering its full range of features and specifi-

cations. During IDS, visitors to 3Shape’s booth 
will be allowed to try TRIOS® for themselves 
first-hand.  

Meet us in
Hall 4,2 N090

Technology designed the way you work 
- solutions for Dental Laboratories and Dental Clinics.



n Der erste polychromatische Roh-
ling für die Press-Technologie wurde
gestern von Ivoclar Vivadent im
Rahmen der Internationalen Dental-
Schau (IDS) präsentiert. Mit dem 
IPS e.max Press Multi soll es mög-
lich sein, in nur einem Pressvorgang
und ohne zeitaufwendiges Schich-
ten hochästhetische Restauratio-
nen herzustellen, die einen na -
türlichen Farbverlauf aufweisen. 
Er wird ab Sommer 2011 erhältlich
sein und eignet sich nach Angaben
der Liechtensteiner Firma zur Her-
stellung von monolithischen Front-
und Seitenzahnkronen als auch
 Veneers. 

Ivoclar baut damit sein Angebot
in der Vollkeramik weiter aus.  An-
getrieben von diesem Produktbe-
reich konnte das Unternehmen im
letzten Jahr ein weltweites Umsatz-
wachstum von mehr als 10 Prozent
in lokaler Währung erzielen. Deut -
liche Zuwächse seien vor allem in
Nordamerika und Asien zu ver-
zeichnen, gab CEO Robert Ganley
auf einer Pressekonferenz am Mon-
tag bekannt.

„Unser Umsatz bei den Haupt-
Produktkategorien ist unserer stra-
tegischen Zielsetzung entsprechend
gewachsen“, sagte Ganley. „Wir fol-
gen einer einfachen Maxime, die be-
sagt, dass man den Kunden zuhört
und Innovationen bietet, die neue
Möglichkeiten schaffen.“ 

In den nächsten Monaten werde
man deshalb eine Reihe neuer inno-
vativer Produkte nicht in nur der
Voll keramik, sondern auch in den
Bereichen Füllungsmaterialien und

Implantprothetik auf den Markt
bringen. Viele davon seien jedoch
bereits während der IDS auf dem
Stand A015 in Halle 11.3 zu sehen
und auszuprobieren.

Neben dem IPS e.max Press
Multi Rohling hat das Unternehmen
angekündigt, eine Erweiterung für
die bestehenden IPS e.max CAD-
 Blöcke sowie die neuen Pressöfen
EP 3000 oder EP 5000 vorzustellen.
Präsentiert werden unter ande-

rem auch Ivoclean, eine universelle
Paste zur Reinigung der Klebe -
flächen prothetischer Restauratio-
nen nach der Einprobe, der dual -
härtende Composite-Zement Telio
CS Cem Implant sowie die  lichthär-
tenden, hochästhetischen Nanohy-
brid-Composite  IPS Empress Direct
Color und IPS Empress Direct
 Opaque. 7

n Ivoclar Vivadent introduced the
first poloychromatic ingot for press

technology yesterday during the
 International Dental Show (IDS).  Ac-
cording to the company, IPS e.max
Press Multi will allow dental lab -
oratories to create highly aesthetic
restorations that show a lifelike
shade transition in just one press cy-
cle and without time-consuming lay-
ering. The ingot, which will be avail-
able this summer, is suitable for the
fabrication of highly aesthetic mono-
lithic anterior and posterior crowns
as well as veneers.

Ivoclar Vivadent CEO Robert
Ganley explained during a press con-
ference on Monday that all-ceramics
were the most important growth sec-
tor for the company in 2010. Driven
by this segment, worldwide sales
 increased by more than 10 per cent 
in local currencies last year, par -
ticularly in markets such as North
America and Asia.

“Our key product category sales
have been growing in accordance
with our strategic goals,” he said.
“We follow a simple formula, which 
is to listen to our customers and try 
to deliver innovations that create
 opportunities.”

Ganley added that in the upcom-
ing months, many new products will
be launched, not only for all-ceramics
restorations but also in other areas
such as filling materials and implant
prosthetics. However, many of these
products will already be on display
during the IDS at the Ivoclar Vivadent
booth in Hall 11.3, booth No. A015.

In addition to IPS e.max Press
Multi, the company announced the in-
troduction of an extension for the cur-
rent generation of CAD/CAM blocks,
as well as the new press and ceramic
furnaces Programat EP 5000 and 
EP 3000. Other new products include
Ivoclean, a universal cleaning paste
that effectively cleans the bonding
surfaces of prosthetic restorations
 after intraoral try-in, the Telio CS Cem
Implant dual-curing resin cement as
well as light-curing, highly aesthetic
nano-hybrid composites IPS Empress
Direct Color and IPS Empress Direct
Opaque. 7

5 Der Geschäftsleiter Vertrieb von Ivoclar Vivadent, Josef Richter (Mitte), folgt den Ausführungen von CEO Robert Ganley (rechts). 
5 Ivoclar CSO Josef Richter (middle) listening to remarks of CEO Robert Ganley (right). (Photo Claudia Salwiczek, DTI).
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Ivoclar Vivadent eröffnet IDS-Woche mit weiterem
 Durchbruch in der Presstechnologie Ivoclar Vivadent starts
off IDS with another breakthrough in press technology
Firma baut Angebot im Bereich Vollkeramik aus – Neue Produkte in Köln vorgestellt Company extends its offering in all-ceramics—New products on display in Cologne
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1+1=3
DER NEuE aiR-Flow mastER PiEZoN –
aiR-PolisHiNG suB- uND suPRaGiNGiVal
Plus scaliNG VoN DER PRoPHYlaXE No 1

Mehr Prophylaxe > 
www.ems-swissquality.com

Air-Polishing sub- und supra- 
gingival wie mit dem Air-Flow 
Master, Scaling wie mit dem Piezon 
Ma ster  700 – macht  d re i 
Anwendungen mit dem neuen Air-
Flow Master Piezon, der jüngsten 
Entwicklung des Erf inders der 
Original Methoden.

PiEZoN No PaiN
Praktisch keine Schmerzen für den 
Patienten und maximale Schonung 
des oralen Epitheliums – grösster
Pa t i en t en kom for t  i s t  d a s 
überzeugende Plus der Original 
Methode Piezon, neuester Stand. 
Zudem punktet sie mit einzigartig 
glatten Zahnoberf lächen. Alles 
zusammen ist das Ergebnis von 
l inearen, para l lel zum Zahn 
verlaufenden Schwingungen der 
Original EMS Swiss Instruments in 
harmonischer Abstimmung mit 
dem neuen Orig ina l Piezon 
Handstück LED. Sprichwörtliche 

XE N

Original EMS Swiss Instruments in 
harmonischer Abstimmung mit 
dem neuen Orig ina l Piezon 
Handstück LED. Sprichwörtliche 

>	 Original	Piezon	Handstück	LED
mit	EMS	Swiss	Instrument	PS

>	 Original	Handstücke	
Air-Flow	und	Perio-Flow

Schwe i z e r  P r ä z i s ion  u nd 
intelligente i.Piezon Technologie 
bringt’s !

aiR-Flow kills BioFilm
Weg mit dem bösen Biof ilm bis 
zum Taschenboden – mit diesem 
Argument punktet die Original 
Methode  A i r -F low Per io. 
Subgingivales Reduzieren von 
Bakter ien wirkt Zahnausfa l l 
(Parodontitis!) oder dem Verlust des 
Implantat s (Per i implant it i s!) 
en t g eg en .  G le i ch m ä s s i g e s 
Verwirbeln des Pulver-Luft-
Gemischs und des Wasser s 
vermeidet Emphyseme – auch beim 
Überschreiten alter Grenzen in der 
Prophylaxe. Die Perio-Flow Düse 
kann’s!

Und wenn es um das klassische 
supragingivale Air-Polishing geht, 

zählt nach wie vor die unschlagbare  
Effektivität der Original Methode 
Air-Flow: Erfolgreiches und dabei 
schnel les, zuverlässiges sowie 
st ressf reies Behandeln ohne 
Verletzung des Bindegewebes, 
keine Kratzer am Zahn. Sanftes 
Applizieren biokinetischer Energie 
macht’s!

Mit dem Air-Flow Master Piezon
geht die Rechnung auf – von der
Diagnose über die Initialbehandlung 
bis zum Recal l. 
Prophylaxepro-
f is überzeugen 
sich am besten 
selbst.
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n Die orofaziale Ästhetik rückt paral-
lel mit den wachsenden Anforderun-
gen an die moderne Zahnmedizin bei
Patienten immer stärker in den Fokus.
Dr. med. dent. Jens Voss und sein Team
stellen sich mit dem White Lounge®

Concept, bei dem ausgewählte Zahn-
arztpraxen oder -kliniken Partner wer-
den können, dieser neuen Dimension.
Die Redaktion der today IDS sprach
mit Dr. Voss, dem zahnärztlichen Lei-
ter und Gründer der White Lounge®.

Herr Dr. Voss, was ist die
Grundidee des White Lounge
Concepts?

Durch eine entspannte Atmo-
sphäre, ein klares und helles Design
und das speziell geschulte Service-
personal sollen Patienten das gleiche
Gefühl wie in einer Wellness Spa be-
kommen und die Angst vor dem
Zahnarzt verlieren. Die verschiede-
nen White Lounge-Standorte besit-
zen die gleiche Ausstrahlung und
hohe Qualität bei der zahnmedizini-
schen Versorgung, was zu einem ho-
hen Wiedererkennungswert bei den
Patienten führen soll. Entscheidend
ist auch, dass jede White Lounge
stets unter zahnärztlicher Leitung
steht.

Worin liegen die Vorteile für
Ihre Patienten?

In der White Lounge erfolgt die
ästhe tische Versorgung minimalin-
vasiv, was ei ne geringe Belastung für
den Patienten bedeutet. Wichtig ist
die Kombination aus erstklassiger
zahnmedizinischer Versorgung, per-
sönlichem Service und dem hochwer-
tigen Design der White Lounge. Das
schicke Einrichtungskonzept unter-
streicht unseren Anspruch, den Pa-
tientenwünschen nach gesunden
und schönen Zähnen gerecht zu wer-
den. 

Welche besonderen Thera-
pieansätze bieten Sie Ihren Pa-
tienten?

Bleaching ist eines der häufigsten
gewünschten Verfahren. Mit dem
Brite Smile-System zum Beispiel bie-
ten wir eine besonders schonende
Form des Bleachings an. Dank der LED
Kaltlichttechnologie der BriteSmile-
Speziallampe in optimaler Abstim-

mung mit dem niedrig dosierten Blea-
ching-Gel werden, ohne dass dabei die
Zahnsubstanz beschädigt wird, her-
vorragende Ergebnisse einer Aufhel-
lung von bis zu neun Farbstufen er-
zielt. Zudem verzeichnen wir eine
wachsende Nachfrage nach Non-Prep
Veneersystemen, wie z.B. BriteVe-
neers, mit denen die Zahnform und
Zahnstellung optimiert und eine per-
manente Aufhellung erreicht werden
kann, ohne dass die Zahnsubstanz an-
gegriffen wird.

Wie funktioniert das BriteVe-
neers-System?

Durch die Dünne der Veneers von
ca. 0,1 mm bis 0,3 mm ist ein Beschlei-
fen der Zähne i.d.R. nicht mehr erfor-
derlich. Das System ist in zwei ver-
schiedenen Materialien und Qualitäts-
stufen erhältlich, beginnend mit dem
BriteVeneers Ceramic bis hin zu dem
höchst individuellen Brite Veneers
handcrafted. Durch die Einsatzhilfe
„Positioning Tray“ können bis zu zehn
Veneers in nur einer Stunde appliziert
werden. In diesem Bereich können wir
hervorragende ästhetische Ergeb-
nisse erzielen.

Seit wann gibt es das White
Lounge Concept? 

Die erste White Lounge wurde
von mir 2005 in Leipzig eröffnet.
Heute gibt es weitere White Lounge
Spa’s in München, Stuttgart, Düssel-
dorf, Berlin und Hamburg, in verschie-
denen anderen deutschen Großstäd-
ten sind weitere Spa’s geplant. Kolle-
gen, die das Konzept interessiert, kön-
nen sich gerne mit uns in Verbindung
setzen. 

Wie finden Sie Ihre Partner
und was sind die Auswahlkrite-
rien?

Ich lerne viele Kollegen und Pra-
xen durch meine Vortrags- und Se-
minartätigkeit, insbesondere bei Ve-
neer-Zertifizierungskursen, kennen.
Oft entstehen so ers te Kontakte, die
dann in Partnerschaften münden.
Andererseits treten Kollegen, die von
dem Konzept gehört haben, auch ein-
fach an mich heran. Auswahlkrite-
rien sind hohe zahnärztliche Qua-
lität, die Standorte müssen in guter
Lage sein, der Schwerpunkt ist die
zahnmedizinische Ästhetik. Eine
emotionale und professionelle Identi-
fizierung mit dem gesamten White
Lounge Concept sollte vorhanden
sein.

Welche Synergieeffekte erge-
ben sich für die White Lounge-
Partner?

Die White Lounge als Dachmarke 
hat überregionale Bekanntheit. Durch
gemeinsame Werbung, wie z.B. in Ma-
gazinen wie der Gala und den neuen

Medien wie Google oder Facebook,
werden Marketing und Werbekräfte
zur Gewinnung neuer Patienten ge-
bündelt. Es gibt natürlich auch Syner-
gievorteile beim Bezug von Produkten
im Bleaching- und Veneerbereich.

Welche Schritte sind für die
Zukunft geplant?

Geplant ist, die Bekanntheit der
White Lounge-Marke im Patienten-
markt weiter zu stärken und den ört-
lichen Ausbau von White Lounges an
Standorten in Großstädten wie Köln,
Frankfurt am Main, Bremen oder Han-
nover voranzutreiben. Hierzu können
interessierte Praxen gern auf mich zu-
kommen.

Vielen Dank für das Inter-
view. 

Dr. Jens Voss wird am Freitag, 
25. März (11.30 Uhr) und Samstag, 
26. März (10.30 Uhr) auf der IDS
 Speaker’s Corner in Halle 3.1 einen
Vortrag zum Thema Smile Design prä-
sentieren. Dieser wird in Zusammen-
arbeit mit dem Dental Tribune Study
Club veranstaltet und ist online unter
www.dtstudyclub.de abrufbar. 7

nOrofacial aesthetics as well as higher
demands for modern dentistry are in-
creasingly becoming important for den-
tal patients. Developed in Germany, the
White Lounge concept tries to take up
the challenge. today IDS spoke with
founder and clinical director Dr Voss

from Leipzig in Germany about the new
concept and its benefits for patients
and dental practices. 

Dr Voss, what was the basic
idea behind the White Lounge con-
cept?

With the White Lounge concept, pa-
tients are suppost to overcome their
fear of the dentist by feeling like they
visit a wellness spa. This is achieved by
a relaxing atmosphere, a clean and
bright design as well as specially
trained service personal. The different
White Lounge spas in Germany exhibit
the same appearance and offer the
same high quality dental care to in-
crease brand recognition among pa-
tients. It is also important to know that
every White Lounge is led by dental pro-
fessionals. 

How do dental patients bene-
fit from the White Lounge con-
cept?

Aesthetic treatment in a White
Lounge is minimally-invasive which re-
duces stress for the patients. However,
the success of the concept lies in the

Eine neue Dimension: Das White Lounge Concept 
A new dimension—The White Lounge
Ein Interview mit dem Gründer und zahnärztlichen Leiter Dr. Jens Voss An interview with founder and clinical director Dr Jens Voss

5Dr. Jens Voss
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Charly auf der IDS 2011, 22. bis 26. März in Köln
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5White Lounge Leipzig, www.white-lounge.com 
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n Die deutsche Dentalindustrie ist
wieder auf Wachstumskurs. Nach
 Angaben von Dr. Markus Heibach,
 Geschäftsführer des Verbandes der
Deutschen Dental-Industrie (VDDI),
erwirtschafteten die rund 200 Mit-
gliedsunternehmen im vergangenen
Jahr einen Gesamtumsatz von insge-
samt 4,02 Milliarden Euro. Die Bran-
che verzeichnete damit gegenüber
dem Jahr 2009 einen Zuwachs von 
6,8 Prozent.

Der Umsatz in Deutschland stieg
um 3,3 Prozent auf 1,672 Milliarden
Euro, der Umsatz im Ausland kletterte
im Vorjahresvergleich um 9,6 Prozent
auf 2,341 Milliarden Euro. Für das
 laufende Jahr rechnet die Mehrzahl
der Mitgliedsunternehmen des Ver-
bandes mit weiteren Zuwächsen im
Inland und im Exportgeschäft, so
 Heibach weiter.

Der VDDI-Geschäftsführer plä-
dierte im Vorfeld der vom 22. bis 
26. März laufenden Fachmesse IDS
dafür, dass Patienten in Deutschland
auch zukünftig eine zahnmedizini-
sche und zahntechnische Versorgung
auf der Höhe des medizinischen und
technischen Fortschritts erhalten.
Deshalb müsse es ausreichend Raum
für Investitionen in Innovationen ge-
ben. In dem Zusammenhang sprach
sich Heibach dafür aus, dass die den-
tale Versorgung einen „vernünftigen
Interessenausgleich von Patienten,
seien es nun Beitragszahler oder
selbstzahlende Patienten und Zahn-

ärzten, Zahntechnikern und Dental-
Industrie gewährleisten muss.“

Der Vizepräsident der Bundes-
zahnärztekammer Dr. Dietmar Oes-
terreich erklärte am Mittwoch vor 
der Presse in Köln, die deutsche Zahn -
ärzteschaft kann stolz auf ein solches
„Heimspiel“ sein, das in diesem Jahr
auf der imposanten Fläche von mehr
als 20 Fußballfeldern ausgetragen
wird. Gleichzeitig muss die zahn -

ärztliche Profession hierzulande aber
weiter darauf drängen, dass die Poli-
tik verlässliche Rahmenbedingungen
schafft, unter denen der mögliche
zahnmedizinische Fortschritt auch in
den Praxen ankommen kann. Die ge-
sundheitspolitischen und fachlichen
Voraussetzungen für fortschrittliche
Zahnmedizin müssen zunächst ge-
schaffen werden. 7

n The German dental industry is back
on a course of expansion. According to
Dr Markus Heibach, managing direc-
tor of the Association of the German
Dental Industry (VDDI), the approxi-
mately 200 member companies of the
organisation generated sales of over 
4 million euros. Compared with 2009,
this means the industry recorded a
growth rate of 6.8 per cent.

Sales in Germany increased by 3.3
per cent to 1.672 million euros, while
sales abroad climbed by 9.6 per cent
when compared with the previous year
and reached a total of 2.341 million

 euros. For the current year, the major-
ity of the member companies of the
 association are expecting additional
increases both in the domestic market
and in export trade, Heibach said.

In the run-up to the specialised
trade fair International Dental Show,
which takes place March 22–26, Hei -
bach spoke in favour of patients in
 Germany receiving dental treatment
and dental laboratory services corre-

sponding to the latest medical and
technical advances. For this reason it
is essential that there is sufficient
scope for investments in innovations.
In this context, Heibach argued that
dental care “must guarantee a reason-
able reconciliation of the interests 
of patients—be they social insurance
 contributors or self-paying patients—
dentists, dental technicians and the
dental industry.”

Dr Dietmar Oesterreich, vice pres-
ident of the Federal Dentists’ Associa-
tion (Bundeszahnärztekammer), said
that German dentists could feel proud
the IDS in their own backyard, an event
that is taking place in an area that is
greater than more than 20 football
fields. At the same time, the dental pro-
fession in Germany must continue to
urge its politicians to create a reliable
framework for conditions in which
progress can find its way into dental
practices. The health policy and techni-
cal prerequisites for progressive den-
tal care must first of all be created. 7

Dentalindustrie erholt sich
German dental industry 
making a recovery
Deutsche Hersteller rechnen mit weiteren Zuwächsen im Jahr 2011
German manufacturers are expecting increased growth in 2011

combination of first-class dental care,
service and high-quality design. The
fancy interior of the White Lounge is
supposed to underline our goal to sat-
isfy the wish of our patients for healthy
and aesthetic teeth. 

What special therapies do you
offer your patients?

The majority of patients asks for
teeth bleaching. With the BriteSmile
system we offer a very gentle method
that not only provides best results with
bleaching up to nine shades but also
does not harm tooth substance thanks
to the perfect combination of LED light
and a low dose bleaching gel. Further-
more, we have been noticing a rising de-
mand for non-prep veneer systems
such as BriteVeneers that are able to op-
timize tooth form and position as well
achieve permanent brightening with-
out harming tooth substance.

How does the BriteVeneers
system work exactly?

Due to very thin veneers that only
measure between 0.1 mm and 0.3 mm,
preparation of the teeth is no longer
necessary in most cases. The system
comprises two different materials and
qualities ranging from BriteVeneers
Ceramic to the highly individualised
BriteVeneers. With the “Positioning
Tray” up to 10 veneers can be applied
within an hour. In this segment we are
able to achieve outstanding aesthetic
results.

When did the White Lounge
concept come into being?

The first White Lounge spa was
opened by me in Leipzig in 2005. By
now there are White Lounge spa’s in
Munich, Stuttgart, Dusseldorf, Berlin
and Hamburg and more are planned to
be opened in other large German cities.
I encourage all colleagues who are in-
terested in the concept to contact us and
ask for more information.

What are the main criteria for
becoming a White Lounge spa?
How do you find your partners?

I meet a lot of colleagues and den-
tal practice representatives through
my lecturing, especially in my veneer
certification courses. Often times these
first contacts result in the practice of
becoming a White Lounge partner. 
On the other hand, I am also directly
contacted by colleagues that have
heard about the concept. Main select-
ing criteria are a focus on aesthetic
 dentistry, a good location as well as the
ability of the practice to provide high
quality dental care. Moreover, they
should have an emotional and pro -
fessional commitment to the White
Lounge concept.

What are the synergy effects
for White Lounge partners?

The White Lounge brand has na-
tionwide recognition. Patients are re-
cruited through joint ad campaigns in
magazines like Gala and new media
such as Google or Facebook. There are
certainly synergy effects for purchas-
ing bleaching and veneer products as
well. 

What are your plans for the
 future?

We aim to strengthen recognition
of the White Lounge brand in the pa-
tient market and to promote local ex-
pansion of White Lounges in larger
cities such as Cologne, Frankfurt/
Main, Bremen or Hanover. 

Thank you for this interview. 

Dr Jens Voss will be presenting 
a lec ture on Smile-Design at the IDS
Speaker’s Corner in hall 3.1 on Friday,
25 March (11.30 a.m.) and Saturday, 
26 March (10.30 a.m.). The lecture 
is supported by the Dental Tribune
Study Club and available online at
www.dtstudyclub.com. 7
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n Welche Produkte umfasst das
 Carrière System und wird es dem-
nächst weitere Neuerungen geben? 

Dr. Luis Carrière: Zurzeit haben wir
den Carrière Distalizer und das selbstli -
gierende Bracketsystem Carrière Passive
Self-Ligating Bracket im Angebot. Im Mo-
ment arbeiten wir an dem Carrière Esthe-
tic Distalizer, der im Laufe dieses Jahres
herauskommen wird. Bei allen Carrière
Produkten sind wir äußerst darum be-
müht, das Design auf das Wesentliche zu
beschränken, um ein minimalistisches In-
strument zu schaffen, welche das Gewebe
des Patienten in jeder Behandlungsphase
so wenig wie möglich beeinträchtigt. Ich
würde das Carrière System so erklären,
dass es mit minimalistischen Instrumen-
ten durch sehr vorsichtige und sanfte
Krafteinwirkung maximale Behandlungs -
effizienz in kürzester Zeit erreicht. 

Was liefert Ihnen den stärksten
Antrieb bei der Entwicklung für dieses
Instrument, aber auch für Ihren eige-
nen Behandlungsansatz? 

Meiner Überzeugung nach wünscht
sich der Patient von heute eine minimalis-
tische und sanfte Behandlung und ein
 angenehmes Tragegefühl, die gleichzeitig

innerhalb angemessenenen Zeiträumen
eine Wirkung erzielt. Daher konzentrie-
ren sich unsere Designs auf diese Ten-
denz. Wir bemühen uns, Instrumente ein-
zusetzen, die einerseits sanft, elegant und
angenehm zu tragen, andererseits jedoch
äußerst wirksam sind. Diese Wirksam-
keit kann man erreichen, indem man ver-
sucht, das Kräfteniveau durch die An-
wendung von Physiologie  anzugehen.  

Wir müssen bedenken, dass jede
 kieferorthopädische Zahnbewegung mit
Zellen im Zusammenhang steht – den
Osteoklasten und den Osteoblasten –, die
für Knochenabbau und -neubildung zu-
ständig sind. Diese Zellen werden akti-
viert, wenn wir Kräfte auf die Zähne und
die Wurzelhaut wirken lassen. Sie müs-
sen mit Sauerstoff und Nährstoffen ver-
sorgt werden, um Knochen abzubauen
und neu zu bilden. Wir haben deshalb dar-
auf geachtet, dass wir die Gefäße nicht
 abdrücken, die für die Versorgung derje-
nigen Zellen für die kieferorthopädische
Zahnbewegung verantwortlich sind. Um
ein Abdrücken dieser Zellen, damit meine
ich eine Ischämie, zu vermeiden, müssen
wir die Krafteinwirkung begrenzen. Stu-
dien zufolge liegt der Blutdruck in den
 Gefäßen, welche die Wurzelhaut versor-
gen, bei 20 bis 26 g/cm2.  

Wenn wir also die Krafteinwirkung
auf die kieferorthopädische Zahnbewe-
gung soweit wie möglich einschränken,
erzielen wir eine viel bessere Wirkung.
Daher ist die passive Selbstligation, 
d. h. die „selbstklemmende Klammer“, so
wirksam. Weil wir verstehen müssen,
dass die kieferorthopädische Zahnbewe-
gung nicht nur etwas mit Spannung zu
tun hat. Es gibt zahlreiche Studien zum
Thema Spannung, wir müssen aber ver-
stehen, dass bei der kieferorthopädi-
schen Behandlung der Aspekt der Span-
nung und auch das Drahtelement eine
Rolle spielen. Deshalb müssen wir in
 dieser Gleichung also die Summe mehre-
rer Kräfteniveaus berücksichtigen. Eines
 davon ist die Spannung, und eines davon

die Verdrahtung. Diese Kräfte müssen
wir nun sehr sanft und so langsam einwir-
ken lassen, dass sie die Gefäße, die für die
Versorgung der an der kieferorthopädi-
schen Zahnbewegung beteiligten Zellen
verantwortlich sind, nicht abklemmen.  

Hat das Carrière System schon 
den Sprung in die digitale Zahnmedi-
zin  geschafft?

Wir haben eine Anwendung entwi-
ckelt, die auf jedem Computer unabhän-
gig vom Betriebssystem sowie jedem
 mobilen Gerät verwendet werden kann,
wie auf dem iPad oder iPhone. Diese An-
wendung visualisiert Behandlungen mit
dem Carrière System in einer dreidimen-
sional virtuellen Umgebung, die vollkom-
men interaktiv ist. Sie können sehen, was
in  jedem Behandlungsstadium geschieht
und so dem Patienten besser erklären.
 Einige Aspekte dieser Anwendung prä-
sentieren wir demnächst auch auf der
Ausstellung der American Association 
of Orthodontists (AAO) im Mai.

Wir bedanken uns für dieses
 Gespräch!  7

n What is currently available in the
 Carriere System and are there any new
additions on the way?

Dr Luis Carrière: Currently we have
the Carriere Distalizer and the Carriere
Passive Self-Ligating Bracket. At the mo-
ment, we are working on the Carriere Es-
thetic Distalizer, which will come out some-
time this year. In all the Carriere products,
we are extremely interested in diminishing
the design to its most basic form to create 
a minimalistic appliance that respects the
patient’s tissue during every phase of treat-
ment. I would explain the Carriere System
as one that offers minimalistic appliances
for very gentle and smooth forces in order
to obtain maximum efficiency of treatment
in the minimum amount of time.

What drives you the most in your
 efforts to create appliances but also in
your own treatment approach?

Our designs have been focused on di-
minishing the design to its most basic form
in order to achieve very simplistic and
minimalistic appliances. I strongly believe
that today’s patient is one that demands 
a type of treatment that is minimalistic,
smooth and comfortable on his or her tis-
sues and at the same time, has to be effec-
tive within a reasonable treatment time.
Thus, our designs are focused in this di -
rection. We look to use appliances to use
appliances that are smooth, elegant and
comfortable, but they have to be very ef -
fective. The way to achieve effectiveness 
is to try to approach the level of forces by
applying physiology. 

We have to take into consideration
that orthodontic movement is one that 
is related to cells—to osteoclasts and
 osteoblasts—which are cells that remove
bone and cells that create new bone. These
cells are put into effect because we are
 applying forces to the teeth and on the
 periodontal ligament. Those cells need irri-
gation with oxygen and nutrients in order
to make sure they can remove bone and
create it. Therefore, what we have to take
into consideration is that we do not want to
squeeze the vessels that are responsible
for irrigating the cells that are responsi-
ble for orthodontic movement. To avoid
squeezing these cells, and by that I mean to
avoid ischemia, we have to diminish the
level of our force because studies indicate
that the blood pressure of the vessels that

irrigate the periodontal ligament is around
20 to 26 grams per square centimeter. 

So if we diminish the level of force that
we apply to the orthodontic movement, we
will be much more effective. This is why
passive self-ligation is so effective. It’s be-
cause we have to understand that ortho-
dontic movement is not only related to fric-
tion. There are many studies about friction,
but we have to understand that during
 orthodontic treatment there is the aspect
of friction and also the binding of wire.
Thus, this is an equation in which we have
to add several levels of force. One of them
is the friction and one of them is the bind-
ing. The addition of these forces has to be
very smooth and as slow as we are able 
so that we do not squeeze the vessels that
are responsible for irrigating the cells
 responsible for orthodontic movement.

If we create an ischemia, we will have
necrosis, and if that happens, the body will
have to completely restructure the area
that is responsible for creating new bone
because the osteoclasts and osteoblasts
will disappear. This is the reason that self-
ligation has arrived and will remain in
 orthodontics because it is going to be the
future just as it is the present, because 
it’s dramatically diminishing the amount
of force that orthodontics is applying on
the periodontal tissues.

Has the Carriere System moved into
the digital world yet?

We have created an application that
can be used on any computer, no matter the
platform, as well as any mobile device, such
as an iPad, iPhone. This application visual-
izes the treatments using the Carriere Sys-
tem in a three-D virtual reality that is com-
pletely interactive. You can see what is oc-
curring at every stage of treatment so that
you are better equipped to explain it to pa-
tients. Some aspects of the application will
be shown during the AAO [American Asso-
ciation of Orthodontists] meeting in May.

Thank you for this interview. 7

„Ein wichtiger Faktor in der Behandlungsgleichung“
“An important part of the treatment equation”
Ein Interview mit KFO Spezialist Dr. Luis Carrière auf der IDS 2011 in Köln An interview with Dr Luis Carrière during the IDS 2011 in Cologne
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n Das erfolgreichste Nachrichten- und
Informationsportal der Dentalbranche
präsentiert sich pünktlich zur IDS
 komplett überarbeitet sowie komplex
erweitert und baut damit seine Spit -
zenposition aus. Im Fokus der Wei -
terentwicklung standen Schnelligkeit,
 Informationstiefe und Vernetzung. In 
30 Millisekunden ist man jetzt am Ziel. 

Seit mehr als zwei Jahren agiert das
Nachrichtenportal www.zwp-online.info
erfolgreich am Markt. In seiner Be deu -
tung von dem ein oder anderen anfangs
vielleicht etwas unterschätzt, bean-
spruchte das Portal von Beginn an die
Marktführerschaft in diesem Segment.
Inzwischen hat sich www.zwp-online.info
erfolgreich im deutschsprachigen Raum
etabliert. Durch mehr als zwei Millionen
Seitenzugriffe und über 450.000 Besu-
cher allein im Jahr 2010 wurde dieser
Anspruch mehr als bestätigt. ZWP
 online verfügt über eine Mobileversion
für Smartphones und ist auch auf allen
gängigen Tablet-Computern uneinge-
schränkt inkl. E-Paper-Funktion für alle
OEMUS MEDIA-Publikationen nutzbar.
Mehr als 30.000 Empfänger erhalten
jede Woche per Newsletter die aktuells -
ten Informationen aus Zahnmedizin,
 Berufspolitik und Wirtschaft. Auch in
der Schweiz und Österreich erfreut sich
das Portal seit September 2010 wach-
sender Beliebtheit. 

Schon heute ist ZWP online der
Maßstab moderner Medientechnologie

in der Dentalbranche. Dabei wird konse-
quent auf die Verknüpfung von Online-
und Offline-Medien gesetzt. Blätterte
man vor einigen Jahren noch in Zeitun-
gen und Magazinen, wird heute gescrollt
und geklickt. Webinare, iPad und Co.
 haben längst in Deutschlands Zahnarzt-
praxen und Laboren Einzug gehalten. 

ZWP online stellt sich den neuen
digi talen Herausforderungen und er-
weiterte jüngst dahingehend das Ange-
bot. Mit der eigenen Verlags-App kön-
nen alle Publikationen noch bequemer
als E-Paper auf dem iPad gelesen wer-
den. Außerdem stehen seit Neuestem
eBooks zu den verschiedensten Spezial-
gebieten der Zahnheilkunde sowie zu
den Bereichen Wirtschaft und Recht 
zur Verfügung. Die themenspezifischen
eBooks können ganz einfach online und
interaktiv mit dem gewohnten Lese-
komfort kostenfrei genutzt oder gegen
Aufpreis als hochwertiger Ausdruck
 bestellt werden.

Pünktlich zur IDS 2011 wurde 
ZWP online nun runderneuert. Nicht
nur das Gesamterscheinungsbild der
Seite ist frischer, sondern auch das inte-
grierte Mediacenter wurde überarbei-
tet. Gleichzeitig wurde darauf geachtet,
den Wiedererkennungswert des Nach-
richtenportals beizubehalten. Die In -
formationsarchitektur der neuen Seite
wurde optimiert, um die Inhalte für die
User noch übersichtlicher zu gestalten.
Die Navigation schafft durch Drop-

Down-Menüs einen schnelleren Zugriff
auf die gewünschten Inhalte.

Einzigartig für die digitale Dental-
welt ist u. a. die strukturierte Aufberei-
tung von Firmen- und Produktinforma-

tionen. Hier finden die Nutzer alle wich-
tigen Informationen über die Dentalin-
dustrie, ihre Partner und die Produkte.
Mit dem Portal-Relaunch wurden auch
diese Bereiche noch einmal überarbeitet
und mit zahlreichen neuen Funktionen
versehen. Zentrales Moment der Erneue-
rung sind hier die unternehmensbezoge-
nen Mediacenter, worin Bildergalerien
und Videos platziert werden können.

Neben der neuen Rubrik „ZWP
Thema“, die jeden Monat ein anderes
zahnmedizinisches Spezialgebiet in
den Fokus rückt, komplettiert ab sofort
ein weiterer Bereich das Menü des
Nachrichtenportals – die sogenannten

„Autorenköpfe“. Im umfangreichen
Autorenlexikon werden alle Autoren
und Referenten mit eigenen Profil -
seiten gelistet, die für ZWP online und
die  OEMUS MEDIA AG aktiv sind oder
 waren. Diese Autoren- bzw.  Referenten-
Profilseiten enthalten Foto, Adresse,
Vita und eine Auflistung der veröf -
fentlichten Beiträge und gehal tenen
Vorträge mit entsprechenden Links.

Damit ist es jetzt möglich, beim Lesen
von  Publikationen oder Programmhef-
ten in der E-Paper-Funktion sofort die
wichtigsten Informationen zum Autor
bzw. Referenten abzurufen. 

Auch    die    Suchfunktion    auf
www.zwp-online.info wurde überarbei-
tet und kann nun locker mit den gro-
ßen Suchmaschinen wie Google & Co.
konkurrieren. Mit rekordverdächtigen 
30 Millisekunden ist die Suche auf 
dem Portal jetzt noch leistungsfähiger
und schneller als je zuvor. Die User
 landen so mit ein paar Klicks sofort bei
den  gewünschten News, Produktneu-
heiten oder im Mediacenter – getreu
dem Motto des Portals „Finden statt
 Suchen!“

Während der IDS werden alle 
ZWP online Newsletter-Empfänger mit
einem täglichen Newsletter über die
aktuells ten Messehighlights und Neu-
igkeiten auf dem Laufenden gehalten.
Die ZWP online-Redakteure sammeln
vor Ort die wichtigsten Fakten und
 Informationen rund um das Messe -
geschehen und bereiten einen digitalen
und leicht verfügbaren Überblick der
Veranstaltung auf. Außerdem können
die Leser schon am Vorabend der
 Erscheinung der Print-IDS-Sonderaus-
gabe der today diese als beigefügtes 
E-Paper lesen. So kann man am Abend
bequem am PC, iPhone oder iPad die
wichtigsten IDS-News des Tages noch
einmal Revue passieren lassen. 7

ZWP online stellt dritte Generation zur IDS vor



n Der VDZI ist sich sicher, dass die 
IDS zu einem vollen Erfolg werden
wird. Wie an keinem Ort der Welt 
bietet sich hier die Möglichkeit, in die
Zukunft der Dentalwelt zu schauen.
Wir sind zuversichtlich, dass in die-
ser Zukunft alle ihren wichtigen Platz

einnehmen werden. Keine qualitäts-
gesicherte neue Technologie der 
Industrie ohne das breite Fach- und
Erfahrungswissen des Zahntechni -
kermeisters in der alltäglichen An-
wendung. Keine neue Behandlungs-
methode für den Zahnarzt, wenn In-
dustrie und Handel nicht mit hohem
Aufwand deren medizinische Unbe-
denklichkeit optimal sichern. Unser
Plädoyer gilt daher an alle in der Den-

talfamilie. Jeder soll in seiner Profes-
sion seine spezifischen Kernkompe-
tenzen durch Forschung und Entwick-
lung schärfen und ständig verbes-
sern. Durch gemeinsame Bündelung
dieser Kompetenzen in Richtung des
Patienten werden wir auch weiterhin
wirtschaftlich erfolgreich sein. Der
Kampf um Wertschöpfungsanteile zu-

lasten der anderen, wie es in ver-
schiedenen Zukunftsszenarien prog -
nostiziert wird, ist dagegen eher ein
Signal der Hilflosigkeit und Perspek-
tivlosigkeit einiger. Wir teilen diese
Befürchtungen nicht. Deshalb wird
das Zahntechniker-Handwerk gestärkt
in seiner Kompetenz und Verantwor-
tung nicht nur aus der IDS herausge-
hen, sondern auch aus dem stattfin-
denden Strukturwandel in Deutsch-
land.  7

n Für das zahntechnische Fach-
gebiet der Kieferorthopädie bietet 
der Verband Deutscher Zahntechni-
ker-Innungen (VDZI) das Nachschla-
gewerk BEB Zahntechnik® für KFO
an. Das Handbuch bildet zwei Schwer-
punkte: Es enthält auf mehr als 70 
Seiten eine ausführliche Darstellung 
der relevanten zahntechnischen 
Leistungspositionen aus der BEB
Zahntechnik® und darüber hinaus 
31 typische Aufträge, zum Beispiel
„Herstellen eines Bionators“, auf die
die BEB Zahntechnik® angewendet
wird. Zusätzlich vereinfacht eine al-
phabetische Liste der KFO-Einzel-
positionen die schnelle Zuordnung 
zu den BEB-Nummern.

Informationen zur BEB Zahntech-
nik® für KFO, aber auch zum Gesamt-
verzeichnis der BEB Zahntechnik® er-
halten Interessierte täglich von 9 bis 

18 Uhr am VDZI-Messestand in Halle
11.2, Stand S010–S012. Infos im Netz
unter: www.bebzahntechnik.de 7

UNIQUE
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Die IDS ist der zentrale 
Meeting Point für die Fachwelt

Handbuch BEB Zahn-
technik® für KFO erhältlich 

n Der zweigeteilte VDZI-Stand –
Halle 11.2, Stand S010–S012 – steht 
in diesem Jahr schwerpunktmäßig 
im Zeichen der BEB Zahntechnik®

und der Dachmarke Q_AMZ mit dem
Qualitätssicherungskonzept QS-Den-
tal. Die Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter der VDZI-Geschäftsstelle ge-
ben am Stand gerne Informationen 
zur BEB Zahntechnik®, zur Qualitäts -
sicherung im Zahntechniker-Hand-

werk und zur berufspolitischen Ar-
beit des Fachverbandes. 

Von Dienstag bis Donnerstag um
10.30 Uhr erfährt der Standbesucher 
in einem Kurzvortrag Wichtiges zur
„Qualitätssicherung im Labor mit QS-
Dental“, um 16.30 Uhr steht an die-
sen Tagen das Managementthema
„Mit Kennzahlen das Unternehmen
steuern“ auf dem Programm.  7

Der VDZI-Messestand

n Zahnärzte und Patienten in
Deutschland können darauf ver-
trauen, dass die Meisterlabore der 
Innungen die ganze Vielfalt der zahn-
technischen Lösungen mit hohem 
Erfahrungswissen bereitstellen.
Das Merkmal „Zahnersatz aus
der Region“ ist dabei eine
entscheidende Qualitäts-
aussage. 60.000 qualifi-
zierte Fachkräfte ga-
rantieren der Bevöl -
kerung wohnortnah die
schnelle und umfas-
sende Umsetzung des tech-
nischen Fortschritts auf einem
unvergleichbar hohen Niveau in 
der Qualität, der Sicherheit und der
technischen Vielfalt. Im Zeichen der
gemeinsamen Dachmarke „Q_AMZ“
schärfen die Meisterbetriebe der In-
nungen ihr Profil als qualitätsorien-
tierter Leistungspartner für den Zahn-

arzt. Die Botschaft lautet: „Für Exper-
ten. Von Experten. Das Meisterlabor.“
Zur Dokumentation der Qualitätssi-
cherung im Dentallabor haben die
Zahntech niker-Innungen und der Ver-

band Deutscher Zahntechniker-In-
nungen (VDZI) das branchen-

spezifische Qualitätssiche-
rungskonzept QS-Dental
entwickelt. Mit einer 
er folgreichen Prüfung
nach QS-Dental belegt
der Meisterbetrieb sei-

nen Qualitätsanspruch.
Die stringente Zwischen-

und Endkontrolle sowie die 
Arbeit nach fachlich fundierten 

Qualitätskriterien und -zielen sichern
dabei ein optimales Endergebnis. Da-
mit ist QS-Dental ein fachgerechtes 
Instrument für das Meisterlabor, das
noch mehr Sicherheit für Zahnärzte
und Patienten bietet.  7

Qualitätssicherungs-
konzept QS-Dental für
noch mehr Sicherheit des
Zahnersatzes

„Deshalb wird das 
Zahntechniker-Hand-

werk gestärkt in seiner
Kompetenz und 

Verantwortung nicht
nur aus der IDS heraus-
gehen, sondern auch

aus dem stattfindenden
Strukturwandel 
in Deutschland.“
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international news IDS 2011 – 22. März  22 March

n The president of the powerful 
Brazilian Dental Association (ABO) 
described the partnership agreement
with Dental Tribune International
Group (DTI) to provide internet-based
continuing education courses as “a rev -
olution” for dental professionals in
Brazil.

ABO is the largest dental association in
Brazil and has offices and advanced
training schools in all the states of this
country, where there are over 200,000
practicing dentists. Brazil accounts for
20 per cent of all practicing dentists in
the world. A telling sign of the interest
in this huge market is that companies
such as Sirona and Ultradent have
opened manufacturing plants this year
in Brazil.

DTI, which publishes over 100 dental
publications around the world, also
signed important cooperation agree-
ments in Latin America with some of
the most important expos and dental 
associations in the region in Spanish-
speaking countries such as Argentina,
Mexico, Chile, Ecuador, Peru, Paraguay,
Dominican Republic, as well as in Spain.

Online education
DTI president Torsten Oemus said the
partnership with ABO will provide 
dental professionals in Brazil with the
advanced Dental Tribune Study Club
(DTSC) educational platform (www.dt-
studyclub.com) in Portuguese. Oemus
added that it is a historic agreement
that will allow both organizations to 
extend their reach by offering high-
quality training courses online.

The DTSC platform is a global online 
e-learning platform and community
that provides certified continuing edu-
cation credits of the American Dental
Association (ADA CERP). It allows reg -
istered participants to access live, as
well as recorded online lectures, which
can be viewed at the dentists’ conven-
ience 24/7. 

The DTSC brings local events to global
audiences through live, interactive and
archived webinars. A growing data-
base of peer-reviewed case studies and
papers is available on the web-page, as
well as focused discussion forums and
regular product reviews to keep practi-
tioners up-todate.

ABO president Dr. Newton Carvalho
said that long-distance education is a
necessity, especially in countries as
large as Brazil.

“That’s the reason the Brazilian gov-
ernment is promoting long-distance ed-
ucation courses,” said Carvalho. “ABO,

which offers numerous lectures and
courses, will now use the DTSC recog-
nized educational platform to help
Brazilian dentists. It’s a real revolu-
tion in education.”

The online courses will begin in Brazil-
ian cities where there’s already a de-
mand, after which they will expand to
other areas, Carvalho said. All the ABO
network in Brazil, known as REDE ABO,
will offer customize courses according 
to the needs in each region.

REDE ABO has a total of 320 units: 27
sections and 293 regional associations
which make it “the largest educational
network in the world,” according to
what former FDI World Dental Federa-
tion President H.R. Yoon said during his
visit to Brazil in 2004.

Carvalho said the ABO-DTI
partnership will help both
dentists and patients, which
will have highly trained pro-
fessionals as a result. 

“That’s the real revolution
ABO wants to achieve: that
a professional who prac-
tices in the Amazon region 
is as qualified as one who
practices in São Paulo or
Belo Horizonte,” he added,
referring to cities where
there is a large offer of train-
ing courses.

DTI in Rio de Janeiro
DTI also signed an agreement with
ABO-Rio de Janeiro (ABO-RJ) to publish
Today issues of its daily expo paper at
the International Rio de Janeiro Den-
tal Congress (CIORJ), considered the
largest scientific meeting in Brazil. 

The publishing group will also provide 
at CIORJ its live lecture series Dental
Tribune Study Club Symposia, which 
after the event become part of the
archived DTSC courses offered online. 

The CIORJ congress, which celebrates
in July 2011 its 20th anniversary, will
provide for the first time this year
courses in Spanish sponsored by the
Latin American Dental Federation

(FOLA) and Dental Tribune. This simul-
taneous Spanish-language congress in
Rio is called the Latin American Dental
Meeting (LADM), and is part of a strat-
egy to attract Spanish-speaking atten-
dees to one of the most beautiful cities
in Latin America.

Paulo Murilo Jr, from ABO-RJ, said the
partnership with DTI will bring to Rio
the most renowned speakers in the re-
gion, leaders of Latin American dental
associations, and will help to enhance
the international recognition of the
meeting.

Dental Tribune has similar agree-
ments with the largest expos in the 
region, such as AMIC Dental in Mex-
ico, Salón Dental Chile or Expodent
Cordoba in Argentina. In addition,
Dental Tribune Latin America is the 
official publication of FOLA.

More information about ABO, CIORJ
and Dental Tribune Study Club are
available online at www.abo.org.br
www.ciorj.org.br and www.dtstudy-
club.com.  7

DTI advances in Latin America
Study Clubs and new publications to be launched all over the region

n Die Tsunami-Katastrophe hat an-
scheinend keinen Einfluss auf die
 Teilnahme japanischer Firmen bei 
der IDS. Auf Anfrage der today gab der
Veranstalter Koelnmesse am Montag
bekannt, dass keiner der 32 japani-
schen Aussteller ihre Teilnahme an
der weltgrößten Dentalmesse in Köln
abgesagt hätte. 

Ein Erbeben der Stärke 9 und der
darauf folgende Tsunami hatten am
11. März verheerende Schäden im
nördlichen Teil Japans angerichtet.
Nach offiziellen Schätzungen kamen
dabei bisher mehr als 17.000 Men-
schen ums Leben.

Japanischen Herstellern zufolge
hat die Katastrophe bisher nur ge-
ringe Auswirkungen auf die Pro -
duktion gehabt. Lediglich NSK und
DENTSPLY gaben vorübergehende
Produktionsstopps bekannt. In einem
Rundschreiben an alle Filialen sprach
SHOFU Präsident Noriyuki Negoro
 jedoch von Engpässen beim Transport
und Stromversorgung.

Spenden für die Opfer der Tsu -
namikatastrophe können derzeit an
jede größere Hilfsorganisation, wie

z.B. das Internationale Rote Kreuz
 gerichtet werden. 7

n The earthquake and tsunami disas-
ter in Japan does not seem to have had
a major impact on Japanese manufac-
turers. A representative from the Inter-
national Dental Show organiser Koeln-
messe told ‘today’ on Monday that none
of the 32 Japanese exhibitors have can-
celled their participation at the show. 

On March 11, an earthquake with 
a magnitude of 9 and the subsequent
tsunami devastated large coastal areas
in northern Japan. Officials estimate
that more than 17,000 people were killed
due to these tragic natural disasters.

According to major dental compa-
nies, the earthquake did not largely  af -
fect production in Japan. Partial stops in
production were reported by DENTSPLY
and NSK. However, in a letter to all
SHOFU subsidiaries, President Nori -
yuki Negoro confirmed that the situa-
tion remains tense due to shortages in
transportation and electrical supplies.

Donations are currently being ac-
cepted by major relief organisation
such as the International Red Cross. 7

Keine Absagen japanischer
Hersteller No cancellations
by Japanese manufacturers

5 Marco Aurélio Vasques Blaz, ABO secretary general, Torsten Oemus, DTI president, Newton Carvalho,
ABO president, and FDI president Roberto Vianna sigining the partnership agreement to provide online
education courses.

5 Javier M. de Pison, Dental Tribune Latin America editor, and
Paulo Murilo Jr., from ABO-Rio de Janeiro, where DTI will pub-
lish its expo paper Today.

dental concepts

Besuchen Sie uns auf der IDS
in Halle 10.2 Stand O|P, 048 | 049

Live-Behandlung am Patienten
präsentiert von Prof. Dr. Rainer Hahn 
am Cumdente Stand

10:00 Uhr   Moderne PA- und Periimplantitistherapie.
Photoaktivierte Chemotherapie (PACT)
präsentiert von Prof. Dr. Rainer Hahn

11:00 Uhr  Prothesenfi xierung mit Cumdente Implants. 
Gaumenfreie OK-Prothesen. Teleskop-Prothesen.

12:00 Uhr  Live Implantation und Prothesenbefestigung.
13:00 Uhr Live-Endo.
14:00 Uhr   Live Implantation und Prothesenbefestigung.
15:00 Uhr  Live PA- und Periimplantitistherapie, Prophylaxe,

Photoaktivierte Chemotherapie (PACT).
16:00 Uhr  Minimalinvasives Implantieren live, Prothesen-

fi xation, Sofortimplantation.
17:00 Uhr Photoaktivierte Chemotherapie (PACT).

Programm am 22.03.2011
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STAT�� Highspeeds STATMATIC PLUS

HALL 10.2  
BOOTH T20 U29

• The automatic STATMATIC Plus handpiece repro-
cessing system from SciCan cleans and lubricates
up to 3 instruments in less than 10 minutes.

• Thanks to an especially effective cleaning solution,
SciCan has validated a cleaning process that re-
moves more than 99% of all bacteria and germs
from dental handpieces. 

• Integrated reservoirs for lubrication oil and 
cleaning solution are refillable and therefore 
eliminate environment-damaging propellants. 

• Instrument system designed 
without compromise. 

• Excellent light illumination. 
• Optimal cooling.
• Low vibration operation.
• Ergonomic design.
• Made in Germany. 
• Extremely small head size provides

optimal visibility and accessibility. 

www.scican.com

NEW
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KaVo Behandlungseinheiten.

Die beliebtesten
Behandlungseinheiten 
Deutschlands. M

ad
e in Germany

Made by KaVoVoV

KaVo Qualität mit

langer Lebensdauer!

Der preiswerte Einstieg 

in die KaVo Welt:

ab 21.398,- €*

Das bietet nur KaVo:

LED-Ausstattung für alle 

Instrumente und Antriebe 

als Gratis-Option!

LED-Ausstattung für alle 

Instrumente und Antriebe 
Instrumente und Antriebe *Unverbindlicher Preisvorteil bzw. unverbindlicher Aktionspreis. Alle Preise zzgl. der gesetzlichen MwSt.

KaVo Primus® 1058
 

Zuverlässigkeit, die begeistert.

•  Hervorragendes Preis-Leistungsverhältnis

•  Qualität 25.000-fach bewiesen

KaVo ESTETICA® E50 
 

Die besten Dinge im Leben sind einfach.

• Arztelement mit intuitiver Bedienung

• Bewährter Behandlungsstuhl

•  Kompakte Behandlungseinheit in attraktiven Farben

•  Inklusive SMARTdrive-Motorsteuerung für volle 
Durchzugskraft bereits ab 100 Upm

KaVo ESTETICA® E70 
 

Erleben Sie ein völlig neues Komfortgefühl.

• Schwebestuhlkonzept

•  Automatisierte Hygienefunktionen

• Premium-Materialauswahl

•  Inklusive SMARTdrive-Motorsteuerung für 
volle Durchzugskraft bereits ab 100 Upm

KaVo ESTETICA® E80 
 

Überragende Ergonomie in ihrer
schönsten Form.

•  Schwebestuhl mit motorischer
Horizontalverschiebung

• Motorische Sitzbankanhebung

•  Automatisierte Hygienefunktionen

• Premium-Materialauswahl

•  Maximum an Integrationsmöglichkeiten

•  Inklusive SMARTdrive-Motorsteuerung für 
volle Durchzugskraft bereits ab 100 Upm

 KaVo Dental GmbH · D-88400 Biberach/Riß · Telefon +49 7351 56-0 · Fax +49 7351 56-1103 · www.kavo.com
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www.my-ray.com

MyRay systems are designed to make
dental imaging a new experience.
MyRay, closer to your professional needs.

panoramic views
cross-sections
measure distance and angles
2D and 3D views
Dicom 3.0 compatible

3D designed for dentists

Visit us at IDS 2011
Cologne, 22-26 March 2011

MyRay: Hall 11.2 • Booth R-030 S-031

3D panoramic imager

Cone-Beam Computed Tomography
low dosage, high technology

SkyView is a ground-breaking panoramic imager
created to increase diagnostic capabilities towards
the third dimension.

A simple guided acquisition process results in 3D
images whose quality and detail were simply
inconceivable in the past. Trim and compact,
SkyView exploits an X-ray tube with an output of
90kV, making installation in dental surgeries a
straightforward procedure.

Different by choice
Fundamental prerequisite for good extra-oral radiography and 3D imaging, optimum

immobility is achieved in a relaxed supine position.
The new reclining patient chair allows for easy access before regaining

a fully horizontal position ready for image acquisition.
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