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Industry News 25

M+W Dental Swiss AG expandiert

Am neuen Standort in grosseren Biiro- und Lagergebauden noch leistungsfahiger.

Das Erfolgsrezept der M+W Dental
Swiss AG sind tiber 24’000 ab Lager lie-
ferbare Artikel fiir Zahnirzte und Den-
tallaborezu,,tiefen“Preisen. Aufgrund

Geschiiftsfiihrer Peter Binder prisentiert den aktuellen Versand-

katalog.

derstetigwachsenden Auftragslage sah
sich Geschiftsfiihrer Peter Binder dazu
veranlasst, das schnell wachsende
Unternehmen in ein grosseres Biiro-
und Lagergebidude zu verlegen.
Dieverwinkelten Biirosund Lager

in Weisslingen wurden zu eng und wa-
ren fiir eine rationelle Bewirtschaf-
tung nicht mehr geeignet. Am neuen
Standort in Illnau-Effretikon bieten
helle und grossziigige
Riume nun genii-
gend Lagermoglich-
keiten und den Mit-
arbeitern ein freund-
liches Arbeitsumfeld.

Stolz fiihrt Peter
Binder seine Besu-
cher durch die neuen
Riume. Nach einer
langenKarriereinder
Pharmaindustrie
und im Dentalge-
schiift entschloss er
sich 2005, das aus
Deutschland stam-
mende Dental-Ver-
sandhandelsunter-
nehmenals Aktienge-
sellschaft auf dem Schweizer Markt
aufzubauen und zu etablieren. Kurz
darauferschien der erste Katalog. Die-
ser enthielt neben dem Stammsorti-
mentauch tiber 1’200 Artikel, die spe-
zifisch fir die Schweiz ausgewdahlt

»

Das Team vom Kundenservice betriit im neuen Biiro in Illnau in den drei Landessprachen.

wurden. Der Erfolg war sprichwort-
lich ,,durchschlagend.“ Dass es so
rasant aufwirts gehen wiirde, hitte
er sich damals nie triumen lassen.
Peter Binder konnte sich auf seine
Kenntnisse des Schweizer Mark-
tes und die Erfahrung von M+W

in Deutschland verlassen.

Mit iiber 40°000 Kunden
gehort das Unternehmen Miil-
ler & Weygandt zu den Grossen
der Branche in Deutschland und
zu den Pionieren des Versandhandels
von Verbrauchsmaterialien und
Kleingeriten fiir Praxis und Labor.
1947 in Frankfurt am Main gegriin-
det, verlegte man spiter den Sitz
ausserhalb der Mainmetropole. Die
Lage in der Innenstadt war fiir eine
Expansion nicht geeignet, und als die
Logistikimmer wichtiger wurde, ging
man in das Stddtchen Biidingen. Ne-
ben Deutschland und der Schweiz ar-
beitet das Unternehmen erfolgreich
in Osterreich und in Ungarn. Ausser-
dem sind Schwesterfirmen in Tsche-
chien, der Slowakei, Slowenien und
Kroatien aktiv.

Die Sortimentsbreite und -tiefe,
eine ausgekliigelte Logistik sowie
stindige Lieferbereitschaft sind ne-
ben dem Preis die Erfolgsfaktoren im
Versandhandel. Egal, ob die Bestel-
lung mittels Katalog oder online er-
folgt, die tiber 1’200 Kunden in der
Schweiz erwarten vor allem eine ra-
sche und komplette Lieferung.

Blittert man den Praxis- sowie
Labor-Katalog von M+W Dental mit
iiber 25’000 Positionen durch, findet
man neue und bewihrte Produkte der
grossen Hersteller zu Tiefpreisen®,
wie Peter Binder betont. Immer stér-
ker nachgefragt werden unsere
M+W-Hausmarkenprodukte, wie
hauptsichlich Handschuhe, Desin-
fektionsmittel und andere Ver-
brauchsartikel, die iiberwiegend in
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Europa hergestellt werden. In diesem
Sortiment stehen den Kunden mehr
als 1’000 Artikel zur Auswahl. Sie
zeichnen sich aus durch ein gutes
Preis-Leistungs-Verhiltnis, bei dem

dass nicht im Kata-
log aufgefiihrte Produkte beschafft
werden. Insgesamt kiimmern sich
204 Mitarbeiterinnen und Mitarbei-

Das neue M+W-Betriebsgebiude in Illnau-Effretikon.

man bis zu 50 % gegeniiber vergleich-
baren Markenprodukten einspart.
Das Firmenlogo M+W steht hier
fir ,Marke & Wirtschaftlichkeit®
und eine iiber 30-jahrige Erfahrung
in der Entwicklung und Produktion
von Hausmarken. Ein Rabatt- und
Bonussystem fiir treue Kunden bietet
zusitzlich attraktive Anreize.

Der Preis ist aber nicht alles. Ein
Kundenservice in den drei Landes-
sprachen berit die Kunden zu den
Produkten. Zum Service gehortauch,

ter,davon fiinf in der Schweiz, um die
Bestellannahme, Beratung, Versand
und die Wiinsche der Zahnarztpra-
xen und Dentallabore.

M+W Dental Swiss AG
Langgstrasse 15

8308 Illnau-Effretikon
Tel.: 0800 002 300

Fax: 0800 002 006
kontakt@mwdental.ch
www.mwdental.ch
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*inkl. MwSt. und Versand
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Oder bestellen Sie per Mail bei:
s.eschmann@eschmann-medien.ch




