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Für die Basler war die IDS das Ereig-
nis des Jahres. Dabei spielte nicht die
Grösse der Messe und die Anzahl der
Besucher am Stand die Hauptrolle,
sondern der persönliche Kontakt und
der Austausch mit Kunden und Part-
nern, mit denen Camlog zusammen-
arbeitet und einen partnerschaft-
lichen Dialog pflegt.

Darüber hinaus war die IDS für
Camlog auch aufgrund der Marktein-
führung des Conelog®-Implantatsys-
tems ein ganz besonderes Ereignis.
„Camlog und Conelog sind gleichwer-
tige Implantatsysteme“, so Michael
Ludwig, Geschäftsführer der Camlog
Vertriebs GmbH in Deutschland, an
der Pressekonferenz. Sie ergänzen und
komplettieren das Angebot und lassen

dem Zahnarzt die Wahl, je nachdem,
welches System er bevorzugt. Diese
Botschaft – für die sinnbildlich das
Motiv der Zwillinge steht – stand im
Mittelpunkt der ge samten Kommuni-
kation. Sie war auch an dem offenen,
freundlichen und übersichtlichen
Messestand durchgängig präsent.

Die Stimmung am Stand war her-
vorragend. Die Besucher fühlten sich
sichtlich wohl und haben eine „Cam-
log Atmosphäre“ geschaffen, in der
die Mitarbeiter viel Freude hatten,
das neue Conelog®- und das be-
währte Camlog®-Implantatsystem
zu präsentieren. Camlog bedankt

sich bei allen Gästen des Messestan-
des sehr herzlich für ihren Besuch!

Camlog bleibt sich treu
„Bis zu nächsten IDS in 2013 wird

das Unternehmen die Zeit nutzen, das
Produkt- und Serviceangebot weiter
auszubauen“, kündigte Volker Hogg,

Entwicklungsleiter an. Camlog wird
sich treu bleiben und stellt weiterhin
den persönlichen Kontakt in den
Mittelpunkt der Geschäftsbeziehung. 

Die Auswertung einer Kunden -
zufriedenheitsstudie, die in Deutsch-
land zusammen mit der Hochschule
Pforzheim durchgeführt worden ist,

bestätigt die Unternehmensphiloso-
phie: Demnach würden 93% der be-
fragten Zahnärzte Camlog weiteremp-
fehlen. Dieses Ergebnis macht uns
stolz, so Michael Ludwig, „verpflichtet
uns aber auch, bei aller Freude über die
positiven Bewertungen, die wenigen
Handlungsempfehlungen ernst zu

nehmen, um unser Leistungsniveau
weiter zu verbessern.“
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Der Klassiker unter den Frontzähnen – aus Ansprüchen geformt.neu

Anforderungen wachsen, Bedürfnisse ändern sich. Darauf gilt 

es, zu antworten. Dies haben wir getan: VITAPAN PLUS ist die 

weiterentwickelte Ergänzung von VITAPAN und mit seiner mo-

dernisierten Anatomie die perfekte Symbiose aus Ästhetik 

und Funktion. Hierzu zählen unter anderem verbesserte

Winkelmerkmale für eine harmonischere Frontaufstellung, 

verbreiterte Zahnhälse zur altersgerechten Zahnfleischgestal-

tung und eine optimierte Schichtung für mehr Lebendigkeit.

Das ist Ihr Plus an Multifunktionalität, Ästhetik und Sicher-

heit. Das ist Ihr VITAPAN PLUS./ www.vita-zahnfabrik.com
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VITAPAN PLUS®

Innen vollkommen. Außen vollendet.

ANZEIGE

Der persönliche Kontakt zählt und führt zum Erfolg
Eine hervorragende IDS für CAMLOG – Neueinführung von CONELOG stand im Mittelpunkt

Michael Ludwig, Geschäftsführer 
CAMLOG Vertriebs GmbH, Deutschland

Volker Hogg, Entwicklungsleiter, 
CAMLOG AG

ZahnWerk®-Wettbewerb findet 2013
zur nächsten IDS in Köln statt. Inter-
essenten können sich jetzt schon an-
melden.

Candulor AG
8602 Wangen/ZH
Tel.: 044 805 90 00
candulor@candulor.ch
www.candulor.ch
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Weitere Informationen
auf www.zwp-online.ch


