
A
uch in diesem Jahr bietet 
Mediwert seinen interessier-
ten Kunden ein spannendes,

rasantes und exklusives Erlebniswo-
chenende in Leipzig. Porsche Leipzig
wird größer und mit dem „Cajun“ wird 
ein weiteres Modell der Marke am
wachsenden Standort Leipzig gefer-
tigt werden. Derzeit kommen bereits 
70 Prozent aller pro Jahr verkauften 
Porsche aus der Messestadt. 

Auch Mediwert setzt als Vermarkter 
exklusiver Immobilien mit seinen Pro-
dukten auf die Dynamik und Attrak-
tivität dieser traditionsreichen, welt-
offenen und wohnwerten Stadt. Das
Sommer-Event von Mediwert beginnt

in diesem Jahr mit Testfahrten auf der
FIA-Rennstrecke des Leipziger Porsche-
werkes. Hier setzen sich die Teilnehmer
selbst ans Steuer von 911er, Cayman
oder Panamera und erleben Fahrspaß
pur. Im Anschluss geht es hinauf in 
das höchste Restaurant Mitteldeutsch-
lands, von wo aus man einen herrlichen
Panoramablick über die Dächer der
Stadt genießen kann. Danach begeben
sich die Teilnehmer in das Treiben im

abendlichen Leipzig, sie sehen die
„Wasser-Stadt“ bei einer Bootsfahrt in
einer ihrer schönsten Perspektiven und
werden erleben, was Leipzig so einmalig
und erfolgreich macht und entdecken
dabei vielleicht ihr ganz persönliches

Stück Leipzig! Die Qualität der exklusi-
ven Referenzobjekte sowie deren Lage
und Vision sind überzeugend.
Das Mediwert-Team freut sich auf ein
Wochenende mit Action und Adrena-
lin, kulturellen und kulinarischen Ge-
nüssen, Architektur und Kunst, ein 
Wochenende der Lebenslust in einer 
der lebendigsten und lebenswertesten
Städte Deutschlands! 
Sie interessieren sich für den Invest-
mentstandort Leipzig, stehen aber
noch nicht auf der Teilnehmerliste? 
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Porsche für Zahnärzte – 
live in Leipzig
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| Holger Otto

Zu einem spannenden Wochenende mit Action und Adrenalin sowie kulturellen und kulinarischen
Genüssen lädt der Vermarkter für Exklusiv-Immobilien Mediwert Zahnärzte und Laborinhaber
am Wochenende 18. und 19. Juni 2011 nach Leipzig ein.

kontakt.
Mediwert GmbH 
Holger Otto
Vertriebsleiter Mediwert GmbH
Kolbestr. 3, 04229 Leipzig
Tel.: 03 41/2 47 09 77
Fax: 03 41/2 47 09 78
E-Mail: kontakt@mediwert.de
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Einen Ablaufplan der Veranstaltung 
finden Sie in der E-Paper-Ausgabe
der ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis
und unter www.mediwert.de
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Unsere Ratgeber sind speziell für die Beratung in der Praxis konzipiert. Ihre Patienten bekommen sie von Ihnen im 
Gespräch überreicht, als überraschende Zugabe und vertrauensbildende Maßnahme. Das funktioniert dann am 
besten wenn das jeweilige Buch auch Angaben zu Ihrer Praxis, Ihren Angeboten und Spezialisierungen enthält.

Als Herausgeber erhalten Sie eine eigene Au� age mit freier Wahl der Inhalte, zusätzlichen Praxisinformationen,
eigener Umschlaggestaltung und Ihrem Namen unter dem Titel. So kommunizieren Sie Ihre Leistungen
wirkungsvoll und dauerhaft und pro� tieren langfristig von vielfältigen Vorteilen:

 • Ihre Patienten erhalten ausführliche Informationen hochwertig aufbereitet zum Nachlesen
 • Sie halten etwas in Händen was sie immer mit Ihrer Praxis in Verbindung bringen werden
 • Sie werden Ihre Publikation als Empfehlung an Familie, Freunde und Bekannte weiterreichen
 • Das Vertrauen in Ihre Praxis wird nachhaltig gestärkt

Überzeugen Sie sich jetzt selbst von den Qualitäten unserer Publikationen.
Weitere Informationen unter www.nexilis-verlag.com sowie 030 . 39 20 24 50

Erfolg hat, wer Vertrauen scha� t.

„Herzlichen Dank für die hervorragende Zusammenarbeit beim Erarbeiten
des Patientenratgebers. Das Ergebnis ist Spitzenklasse! Danke!“

(Prof. Dr. G. Dhom, Ludwigshafen, Praxisratgeber Implantologie)

„Mein Ratgeber für Implantatpatienten hat mittlerweile Kultstatus erreicht.“

(Dr. Dr. S. Hohl, Buxtehude-Hamburg-Rostock, Praxisratgeber Implantologie)

„Neben der reinen Aufklärungsunterlage erhält der schon interessierte Patient dann ein
Praxisbuch, welches die hochwertigste Visitenkarte der Praxis nach außen symbolisiert.“

(Prof. Dr. M. Jörgens, Düsseldorf, Moderne Zahnmedizin. Schöne Zähne.)

Ihr Buch für Ihre Patienten

„Das Feedback der Patienten ist derartig gut, dass sich die zeitnahe
Entscheidungs� ndung zu einer Behandlung auf weit über 90% erhöht hat.“

(Dr. F. Kornmann, Oppenheim, Praxisratgeber Implantologie)

Praxisratgeber Implantologie

Standardversion: € 10,00
Premiumversion auf Anfrage

Moderne Zahnmedizin. Schöne Zähne.

Standardversion: € 10,00
Premiumversion auf Anfrage
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