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IDS 2011 Ubertrifft sich erneut selbst

Kristin Urban, Eva Kretzschmann/Leipzig
Autor

Beeindruckende Fachmesse

Dr. Christoph Zirkel | Generalsekretar der DGEndo

Welchen Eindruck hatten Sie von der diesjahrigen IDS
im Vergleich zu 2009?

Die diesjahrige IDS mit ihren noch grofReren, noch
schoneren Standkonzepten war wieder einmal sehr
beeindruckend. Ganz eindeutig konnte man den Ein-
zug der CAD/CAM-Technologie beobachten und ich
bin gespannt,wie sich diese bis zur IDS 2013 entwickelt
haben wird. Insgesamt war eine sehr gute Stimmung
zu erkennen.

Was denken Sie, wo die Endodontie zur IDS 2013 steht?
Im Moment ist ja die Reziproktechnik auf dem Vor-
marsch.Ich denke,dass sich diese in den Praxen durch-
setzen wird — verspricht sie doch Zeit- und Kostener-
sparnis sowie sichere Behandlungsergebnisse.

Ich wiinsche mir auch, dass
sich die PAD, also die Photo-
aktivierte Desinfektion, bis
dahin weiterentwickelt.

Welche Ziele verfolgt die
DGEndo im Jahr 2011 noch?
Die Deutsche Gesellschaft flir Endodontie und die Deut-
sche Gesellschaft fiir Zahnerhaltung (DGZ) haben sich
zur DGET — Deutsche Gesellschaft fiir Endodontologie
und zahnarztliche Traumatologie eV. — zusammenge-
schlossen. Wir sind gespannt, welche Friichte dies tra-
gen wird. Auch im Namen meiner Vorstandskollegen
mochte ich die Gelegenheit nutzen und sagen, dass wir
unssehraufdie Zusammenarbeit freuen.

,2Auswahl der Feilen wird immer besser*

(&

[-DE
LIGENTES DENTERSS Resiimee zur
IDS 20m?
Am Stand von
i-dent haben
wiraufderIDS
2011 ein gesteigertes Interesse an guter Fachberatung
und eine hohe Kaufbereitschaft festgestellt. Damit
kénnen wirvon i-Dent mehr als zufrieden sein.

Was wurde Neues prasentiert?

Unsere Neuheiten im Bereich Endodontie waren neue
NiTi-Nadeln zum Einbringen von MTA-Zement flir un-
ser MAP System (MTA Gun-System) und unser schnur-

Alexander Haid | Geschaftsfiihrer i-dent GbR

loses Abfull- und Kondensiersystem flir Guttapercha
und Composite (Real Seal).Im Bereich Prothetik haben
wireine neue DarreichungsformvonRetraktionsfaden
durch das Short Cut System und das verbesserte Teil-
matrizensystem mit NiTi Ringen (V3 System) prdsen-
tiert. AuBerdem stellten wir unsere neuen Prophylaxe-
Kurse ,Fit furdie Prophylaxe” mit Annette Schmidt vor.

Wohin geht derTrend in der Endodontie?
Ichdenke,derTrendin der Endodontie gehtinRichtung
einerverbesserten und reduzierten Auswahlder Feilen
flir die maschinelle Aufbereitung, um den Behandlern
die Arbeit zu erleichtern. Thermische Abftill- und Kon-
densiersysteme werden sich weiter verbreiten.
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»Reziproktechnik wird deutliche Impulse geben*

Harald Schlepper | Communication Manager VOW GmbH

Was war das Messehighlight bei VDW?

Die wichtigste Produktvorstellung war fiir uns ganzklar
RECIPROC®. Dieses neue Konzept stellt die wohl bedeu-
tendste Neuentwicklung seit der ersten Nutzung von
Nickel-Titan-Instrumenten zur Aufbereitung von Wur-
zelkanalen dar. Anders als bei rotierenden NiTi-Syste-
men mit aufwendigen Instrumentensequenzen kann
man mit RECIPROC® die vollstandige Aufbereitung und
Formung des Wurzelkanals mit einem einzigen Instru-
ment durchflihren:One File Endo. Diese starke Vereinfa-
chungwirddurchdie neuereziproke Bewegungunddas
spezielle Instrumentendesign ermoglicht.

Wie war die Besucherresonanz?

Wir hatten eine sehr gute Akzeptanz des neuen Konzep-
tes erwartet und sind deshalb mit einem stark erweiter-
ten Team auf der IDS angetreten. Das Echo der Besucher
war exzellent. Besonders die Reduktion auf ein Instru-
ment pro Zahn und damit der Wegfall jeglicher Instru-
mentenwechsel wurde als grof3er Vorteil anerkannt. Bei
Zahnarzten,die wenig oder keine Erfahrung mit rotieren-

den NiTi-Systemen hatten,
war beim Ausprobieren die
Uberraschung, wie einfach
eine Aufbereitung sein
kann, besonders grof. Nie
zuvor haben wir auf einer
Messe so viele Fachbera-
tungen durchgefiihrt und
soviele Systeme verkauft.

Welchen Trend sehen Sie fiir die Endodontie und was
erwarten Sie fiir die Branche?
DieReziproktechnikisteine echte Innovation.Sie wird der
Endodontie deutliche Impulse geben und den schon lan-
geranhaltenden Trend zur gerateunterstitzten Behand-
lung noch verstarken.Das gestiegene Patienteninteresse
ander ErhaltungihrereigenenZahneist auch Motivation
flr die Zahnarzte, eine moderne Behandlungsmethode
anzubieten. Die positiven Signale von der IDS lassen ein
gutesJahrerwarten,nicht nurfiirVDW und die Endodon-
tie,sondern flr die Dentalbranche insgesamt.

,2unser Kernthema war Einfachheit*

Was wurde Neues
prasentiert auf
derIDS?

Wir haben aufder
IDS 2011 mit dem
Hochleistungs-

SR

Smart De_tin Replacement

Glasionomer-Ful-
lungsmaterial ChemFil™Rock eine neue Ara in der
Glasionomertechnologie eingelautet. ChemFil™Rock er-
moglicht eine bis zu 25 % hohere Festigkeit, ist fraktur-
resistent und abrasionsbestandig fur zuverlassige Sei-
tenzahnfillungen. Mit dem NiTi-Feilensystem Wave-
OnebeginntimBereichderrotierenden Instrumentefir
dieEndodontie eine neue Epoche.WaveOne arbeitet mit
einer reziproken Bewegung. Dies ermoglicht die Aufbe-
reitung des Wurzelkanals mit nur einer Feile und redu-
ziertdas Risiko des Einschraubens und Feilenbruchs. Als
anderen wesentlichen Schwerpunkt prasentierten wir
aufderIDSdieWeiterentwicklungvon SDR™ Smart Den-
tin Replacement. SDR™ ist das erste Kompositmaterial
flr den Seitenzahnbereich, das in der Bulk-Fulltechnik
gelegt werden kann.
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Mathias Kraus | Direktor Vertrieb Europa DENTSPLY DeTrey GmbH

Wie waren die Reaktionen auf diese neuen Produkte?
Die Reaktionen darauf waren phanomenal. Auf der IDS
habenwirbesonders mit SDR™ und WaveOne bereitsan
den ersten beiden Messetagen sehr viele Neukunden
gewinnen kénnen. Das Kernthema bei den Produkten
von DENTSPLY DeTrey auf der IDS ist Einfachheit. Wir ha-
benesmit SDR™ geschafft,die restaurative Therapie auf
ein komplett neues Niveau zu heben und sie zu simplifi-
zieren. Dasselbe findet jetzt in der Endodontie statt. Da
Zahnarzte mit WaveOne mit nur einer Feile den kom-
pletten Wurzelkanal aufbereiten kdnnen, gehen nun
viele den Schritt in die Endodontie, die sich vorher ge-
scheut haben.

Welchen Gesamteindruck haben Sie mitgenommen?

An der IDS 2011 ist mir aufgefallen, dass die internatio-
nalen Besucher mehr geworden sind. Die meisten kom-
men sicher schwerpunktmaRig wegen Investitionsgu-
tern auf die Messe, aber auch bei einem Materialanbie-
ter,wie wir es sind, war der Zulauf sehr gut. Einzelne su-
chen uns gezielt, um uns ein positives Feedback tber
unsere Produkte zu geben, das ist etwas Einzigartiges.
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Erfolgreiche und vielseitige Prasentation

Wie lief die IDS fiir Morita?
Die IDS war ein groRer Erfolg
flr Morita. Wir haben unsere
Innovationskraft nahezu in
allen Produktkategorien be-
statigt: Vom neuen Endomo-
tor TriAuto mini, dem neuen
Mikromotor Torx SS/SSR — mit der neuen Familie der
Hand- und Winkelstuicke TorqTech — liber die faszinie-
renden Ultraminiturbinen Ultra M und Ultra E und
dem Intraoralrontgensystem Veraview iX bis hin zur
Premium-Behandlungseinheit Soaric haben wir ge-
punktet. Dass sich unsere Mitbewerber bei uns am
Stand die Klinke in die Hand gegeben haben, ist wohl
das beste Kompliment,das man erhalten kann.

Gab es bei einem Produkt besonders groRes Interesse?
Am besten kam die neue Behandlungseinheit Soaric
bei unseren Standbesuchern an. Soaric wurde als Pre-
mium-Behandlungseinheit mit Fokus auf qualitats-
orientierte Zahnheilkunde entwickelt und bietet wert-
volle Unterstitzung nicht nur bei Ergonomie und Hy-
giene. Insbesondere bei komplexen Behandlungspro-

Jurgen-Richard Fleer | General Manager J. Morita Europe GmbH

zessen,wiederEndodontie,istdie Behandlungseinheit
durch Erweiterungsmoglichkeiten und Schnittstellen
flr Operationsmikroskope der Firmen Carl Zeiss oder
Leica eine echte Arbeitserleichterung. Der integrier-
bare Apex-Lokator bietet zudem zahlreiche Sicher-
heitsfunktionen und unterstitztvisuell iberdassoge-
nannte ,Relaxed View Interface”. Damit hat der Zahn-
arzt alle Instrumentenparameter entspannt im Blick.
Mit dem EndoWave Hybrid-Konzept haben wir daru-
ber hinaus Feilen geschaffen, die den Ablauf nicht nur
sicherergestalten,sondernihnauchschnellermachen,
indem der Anwender nur drei Feilen zur Wurzelkanal-
aufbereitung benctigt.

Welche Vorteile hat der Kunde mit der neuen
Behandlungseinheit?

Ineinerdurchschnittlichen Einzelpraxisdominierendie
Personalkosten mitetwa 25 Prozent der Gesamtkosten.
Flr den Inhaber heilt das, dass er entweder das Perso-
nal intensiver in den Wertschopfungsprozess einbin-
den oder Kosten durch sinnvolle Investitionen reduzie-
ren muss.Die Ausstattung,die wir herstellen,muss also
das Personal unterstlitzen und deren Effizienz steigern.

Zahnelangfristig erhalten

Marc Fehlmann | Chief Executive Officer Proauits Dentaires SA

Sind Sie zufrieden mit dem Verlauf der IDS?

Die IDS 2011 war fiir Produits Dentaires (PD) ein durch-
schlagender Erfolg. Nicht nur was die Frequentierung
unseres Standes anbelangt, sondern besonders auch
weil wir uns mit einem neuen Design erstmals einem
internationalen Publikum vorstellen konnten. Fir das
LAll-in-one” Build up-Kit flir einen einfachen und siche-
ren Stumpfaufbau, welches wir als Neuheit an der IDS
prasentierten, haben wir sowohl von Zahnarzten als
auch von unseren Vertriebspartnern sehr positives
Feedback erhalten.

Welche Rolle spielte die 34. IDS fiir Produits Dentaires?
Die diesjahrige IDS war auch die geeignete Plattform,
um unsere Zusammenarbeit mit DENTSPLY Maillefer
flr unser MAP System (Micro Apical Placement Sys-
tem)zukommunizieren.Dieses System bieteteineein-
facheundsichere Losung flirdenaktuellenTrendinder
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Endodontie, Zahne
langfristig zu erhal-
ten, selbst bei hoff-
nungslosen Fallen.
Durch die Entwick-
lung solcher Systeme und die kontinuierliche Weiter-
bildungderFachzahnarzte werdenwirauchinZukunft
einenpositivenTrendinderZahnerhaltungsehen.Dies
wird maRgeblich unsere zukiinftige Forschung und
Entwicklung beeinflussen.

Einen unserer Grundsteine fur zuklnftige Entwicklun-
gen konnten wir dank interessanter Diskussionen auf
hochstemfachlichen Niveau mitinternationalen Exper-
tenaufderIDSlegen.Wirfreuen uns bereits jetzt darauf,
die Neuheiten, die aus diesen Diskussionen hervorge-
hen werden, auf der IDS 2013 einem breiten Fachpubli-
kum vorzustellen.Ein herzliches Dankeschon an alle,die
diese erfolgreiche IDS 2011 ermoglicht haben.
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,Die IDS 2011ist ein Grund zu feiern“

Welche Neuheiten

wurden am Messe-
stand prasentiert?

Wir haben auf der
IDS schwerpunkt-
makRig vier Neupro-
dukte vorgestellt. GrandioSO bzw. GrandioSO Flow wur-
den mit dem Ziel entwickelt, einen Kunststoff zu schaf-
fen,der der Zahnsubstanz moglichst nahe kommt. Es ist
uns gelungen, verschiedene physikalische Eigenschaf-
tendesZahnesin GrandioSOabzubildenund gleichzeitig
die Modellierbarkeit optimal zu gestalten und die Verar-
beitungszeit zu verkirzen. Das auf der IDS vorgestellte
mittelviskose Composite GrandioSO Flow wurde mit sei-
nen zwolf verschiedenen Farben speziell an GrandioSO
angepasst. Im Besonderen mochte ich die Farbe WeiR-
Opak erwahnen. Dabei handelt es sich um das Material
mit der hochsten Rontgenopazitat,das man zurzeit kau-
fen kann. Das zweite Neuprodukt ist Quick Up, welches
flr einen starken Halt von Attachments bzw. Sekundar-
teilen in der Prothesenbasis sorgt und hohe Festigkeits-
werte aufweist.Ein weiteres Produkt,das wirvorstellten,
ist Cimara Zircon, ein Reparatursystem flr Keramikres-

»Wir freuen uns schon auf die IDS 2013“

Olaf Sauerbier | Geschaftsftihrer VOCO GmbH

taurationen auf Zirkongertsten. Weiterhin haben wir
mit Curvy XL eine neue GrofRe unserer anatomisch ge-
formtenInterdentalkeilezurVersorgungdesinterdental-
bereiches prasentiert. Mit Rebilda Form bieten wir kleine
Formbhilfen fir den adhasiven Stumpfaufbau an.

Wie war die Resonanz?

Die Neuprodukte wurden alle sehrgutangenommen,da
wir Losungen in Bereichen bieten, die als problematisch
wahrgenommen werden. Die Besucher konnten bei uns
am Stand alle Produkte ausprobieren und wurden spe-
ziell informiert. Jeder Schwerpunkt war bei der IDS 201
erstmalig auf einer eigenen Produktinsel zu finden. Die-
ses Konzept wurde sehr gut angenommen, wir werden
dasinZukunft soweiterfiihren.Besonders amvorletzten
Messetag war sehr viel los, wir waren voll ausgelastet.

Welches Resiimee lasst sich ziehen?

Der Gesamteindruck der IDS 2011 war sehr gut. Sowohl
dieZahnarztealsauchdieHandlerausdem Ausland,die
wir hieraufder Messe trafen,waren alle sehr positiv ge-
stimmt.WirhabenerheblichmehrVerkaufealswahrend
der IDS 2009 feststellen konnen.

Dr. Brigitte Bartelt | Geschaftsfiihrerin lege artis Pharma GmbH + Co KG

Wie zufrieden sind Sie mit der IDS 2011?

Die IDS 2011 ist flr uns aulRerordentlich gut verlaufen.
Das bedeutet jedoch nicht, dass dies von uns aus-
schlieBlich an der Besucherzahl gemessen wird. Die
Qualitat der Gesprache mit den duRerst interessierten
Fachbesuchern war ausgezeichnet. Das lag sicher auch
andenneuen Produktenund Informationen,die wirvor-
gestellt haben —keine Produkte fiirjedermann,sondern
flir Spezialisten. Dazu gehdren REMOT implant fur die
Prophylaxespezialistinnenund-spezialisten und ORBAT
forte flir die Fachleute, die sich mehr als nur ein Retrak-
tionsmittel wiinschen.

Was fand besonders hohen Anklang?

Sehr viel Interesse fanden unsere Endo-Informationen,
die wir in Form eines Spulprotokolls zur Verfligung stel-
len. In diesem Protokoll werden zu drei Hauptsituatio-
nen (Pulpitis, Nekrose und Revision), bei denen eine Auf-
bereitung des Wurzelkanals erforderlich ist, mogliche
Vorgehensweisen schrittweise dargestellt. Zu jedem
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Schrittfinden Sie passende
Endo-Produkte von wuns
wie zum Beispiel HISTO-
LITH NaOCl oder CALCI-
NASE EDTA-Losung.

Was erwarten Sie fiir
den Bereich Endodontie
zukiinftig?

Im Bereich Endodontieist noch lange kein Stillstand ein-
getreten. Wir erwarten in Zukunft eine weitere Verbes-
serung der Ausbildung, Techniken, Instrumente und
Materialien.Wir hatten Gelegenheit, dies und mehr mit
vielen unserer Kundenaus dem In-und Ausland in anre-
genden personlichen Gesprachen zu diskutieren, neue
Geschaftsbeziehungen vorzubereiten und bestehende
zu pflegen. Die IDS ist und bleibt eine hervorragende
Plattform, um einem internationalen Publikum seine
Produktneuheiten zu prasentieren. Wir freuen uns
schon aufdie 35.Internationale Dental-Schau 2013.
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Die IDS 2011 hatte Schliisselcharakter

Was bedeutete die IDS
2011fiir dental brains?
Die IDS 2011 bot fur den-
talbrainsdieideale Platt-
form, sich erstmals offi-
ziell dem internationa-
len dentalen Fachpubli-
kum zu prasentieren. Den Rahmen hierfir bildete das
neue healOzone X4 Ozongerat, fir dessen Marketing,
Vertrieb, Produktmanagement und Business Develop-
ment dental brains seit Sommer 2010 verantwortlich
zeichnet. Eine sehr spannende Aufgabe flir das noch
junge Unternehmen.

Welche Resonanz haben Sie am Stand erfahren?

Die Resonanz am Messestand lag weit Gber unseren Er-
wartungenunddental brains konnte wertvolle neue na-
tionaleundinternationaleKontakteknlpfen.Nachzehn
Jahren in der Dentalbranche hatte diese IDS fur mich
personlich einen Schlusselcharakter und mich darin be-
statigt, mit dental brains auf dem richtigen Weg zu sein.

Ralph Minzer | Inhaber dental brains e.K.

Was wurde auf der IDS 2011 prasentiert?
dentalbrainshataufderIDS2011dasneue healOzone X4
Ozongerat flr die sichere Desinfektion im Rahmen der
zahnarztlichen Therapie prasentiert, welches gegen-
uber seinem Vorgangermodell einen riesigen Entwick-
lungsschrittvollzogen hat.In einem extrem kurzen Zeit-
fenster haben wir es geschafft, das Produkt komplett
neu zu entwickeln und den Anwendern eine benutzer-
freundliche,effiziente und praxisgerechte Losung anzu-
bieten. Das Produkt ist beim dentalen Fachpublikum —
Zahnarzten wie Fachhandlern—sehr gutangekommen.
Sowohl bestehende Anwender des Vorgangermodells
als auch neue Interessenten haben uns bestatigt, dass
wir uns mit der sechsfach hoheren Ozonkonzentration,
dem neuen Design und dem deutlich reduzierten Lis-
tenpreis auf dem richtigen Weg befinden. Das sind na-
tirlich erfreuliche Riickmeldungen nach der kurzen,
sehr intensiven Entwicklungszeit. In Kombination mit
den zahlreichen auf der IDS 2011 vorgestellten minimal-
invasiven Diagnose- und Therapiemaoglichkeiten bietet
das healOzone X4 eine neue Qualitat der Behandlung.

Behandlungsvideos als Zuschauermagnet

Wie verlief die Messe fiir MICRO-MEGA?

AufderIDS 2011 konnte sich MICRO-MEGA innerhalb
der neuen Firmengruppe Sanavis Group auf einem
grofSen, attraktiven Messestand prasentieren. Das
Interesse der Besucher war grof3, vor allem zogen die
permanent laufenden Behandlungsvideos wie ein
Magnet Zuschauer an den Stand. Die Kunden wur-
den an unserem Stand von Zahnarzten beraten, was
von unserer Klientel ganz besonders positiv aufge-
nommen wurde. Die Beratungsgesprache konnten
damitaufAugenhohe gefiihrt werden.Allesin allem
wardie IDS 2011 ein weiterer Schritt nach vorn.

Was wurde wahrend der IDS vorgestellt?

MICRO-MEGA konnte erstmals in Deutschland eine
neue Familie von Endomotoren prasentieren, die den
aktuellen Stand der Endodontie reprasentieren. Es
handelt sich um Motoren mit bzw. ohne integrierte
Langenmessung (Apex-Locator). AuBerdem sind wir
stolz, an unserem Motor EndoAce Torque den zurzeit

Dr. Stephan Gruner | Vertriebsleiter Deutschland, Osterreich MICRO-MEGA

kleinsten Mikro-
motor der Welt
zu betreiben. Die-
ser Motor ist eine
wahre Arbeitser-
leichterung, da
er nur 60 Gramm
wiegt. Zudem konnten wir die Endofeilen-Familie
Revo-S durch ein weiteres interessantes Mitglied ver-
vollstandigen: Revo-Condensor ist der einizge NiTi-
Condensor zur thermomechanischen Obturation auf
dem Markt. Revo-S Guttapercha-Tips und Papierspit-
zen komplettieren das Gesamtsystem Aufbereitung
logisch und stellen die Grundlage fiir eine optimale,
nachhaltige Aufbereitung dar.

Da wir im Anschluss an die IDS eine Anzeigenkam-
pagne zu den Motoren schalten, kann man die Rick-
meldungen — vor allem vor dem Hintergrund eines
nicht ganz einfachen Wettbewerbes —als liberaus zu-
friedenstellend bezeichnen.

44

ENDODONTIE JOURNAL 2/20m



