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Marketingseminar: ,,Mehr Erfolg in der asthetischen Praxis*

Der Wunsch auch im Alter noch jung und attraktiv auszusehen ist allgegenwartig. Statistiken belegen diesen Trend. Die Nachfrage nach asthetischen,
minimalinvasiven Behandlungen nahm in den letzten Jahren signifikant zu, allerdings auch die Zahl derer, die nun solche Leistungen anbieten.

n Auf dem Markt der
Asthetik zu bestehen,
heiBt heute den Pa-
tienten als ,Gast”
Zu sehen, der in-
zwischen nicht N
nur von Quali-
tat,sondern auch *
von Service iiber-
zeugt werden moch-
te. Der Arzt wird zu-
nehmend zum Mana-
ger, der seine Praxis als
Unternehmen, seine Mitarbei-
ter als Team, seine Leistungen als
Qualitatsprodukt und den Patienten
als Multiplikator betrachten muss.
Das eintdgige Marketingsemi-
nar ,MehrErfolg in der &sthetischen
Praxis“, welches diesen Herbst

hier Lésungen fir den Pra-
xisalltag finden.

Die hochkaratigen
Referenten beleuch-
ten sehr praxis-

nah alle Facetten

der klassischen

Patientenbindung

sowie die Moglich-
keiten, neue Medien
einzusetzen. Im ers-
ten Teil des Seminars
- werden dem Arzt mit

R
”ﬂ

seinem Team gemeinsam die
verschiedenen Konzepte des
Marketings dargestellt und Einbli-
cke tuber MaBnahmen gegeben,

diese ziel- und praxisorientiert
direkt umzusetzen. Im zweiten
Teil der Veranstaltung erfolgt

in Minchen startet, die aufgabenbe-
wurde bewusst zogene Indivi-
so konzipiert, dualisierung

dass der Arzt im Programm,

und seine engs- > sodass der
ten Mitarbeiter g ,Behandler” und

ANZEIGE

Referenten:

: Johann
A.W.Kees
Facharzt fir All-
gemeinmedizin,
Mannschaftsarzt
beim VB Fried-
richshafen, Mit-
begriinder der
ISIS Gesundheit, Schonheit und Well-
ness GmbH, Mitglied der IGAM, DGBT,
Netzwerk Lipolyse

Iris
Wilter-Bergob
. freie Referentin
und Autorin, Be-
auftragte  QMB-
TUV, Inhaberin der
IWB Consulting
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X operative Entfernung /Extraktion von: Steuern

Diagnaostik:

Ihr Einkommen 2011:
daraus Steuerlast :

150.000,00 Euro
48.222,00 Euro

Behandlung: .
Kaufpreis Immobilie 113m™

daraus Steuerlast 2012:
Steuerersparnis Uber 12 Jahre:

265.000,00 Euro
38.240,00 Euro
122.000,00 Euro

Effektiver Kaufpreis: 143.000,00 Euro

Steuern sparen
Werte schaffen
Vermaogen sichern

Bitte senden Sie uns diesen Abschnitt per Post/Fax zu

Adresse /Firmenstempel

{ I Bitte um Kontaktaufnahme |
| Bitte um personliches Berechnungsheispiel
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Mediwert GmbH

Kalbestrale
04229 Leipzig

Tel.: 0341-2368973 -8
Fax: 0341-26827678
E-mail: kontakt@mediwert.de

www. mediwert.de

sein ,Team®“ am Nachmittag separat
geschult werden.

Ziel der Veranstaltung ist es,
den Teilnehmern alltagstaugliche Vor-
schldge darzustellen, um durch ein
modernes Praxismanagement sowie
einenstrukturierten Praxisablaufden
wirtschaftlichen Erfolg zu sichern. «

TEOXANE GmbH ==
Am Lohmiihlbach 17 d
85356 Freising

Tel..08161 14805-0, Fax:08161 14805-15
info@teoxane.de, www.teoxane.de
www. teoxane-cosmetic. de

Hygiene und Funktionalitat
fur Praxis und Labor

Die Produkte der Le-iS Stahimébel GmbH (iberzeugen im Design.
Alle Linien haben eine individuelle und veranderbare Ausstattung.

n Die neuste doppelwandige Mobel-
linie Ansoma (Abb. 1) besticht durch
eine hygienische Front mit innen
liegenden geraden Blen-

den ohne Grif-
fe.Die Offnung
der Schubla-
den erfolgt durch
mechanische
Tip-on Aus-
zlige an den
Schubladen.
Durch eine um-
laufende Dich-
tung an allen
Blenden sind
auch Ansoma
Schranke von
innen gegen Staub
geschiitzt. Die Voll-
ausziige an den

Schubladen garantieren

eine optimale Platzausnutzung. Die
Linie Ansoma ist sowohl wandh&n-
gend als auch bis zum Boden mit
zurlickgesetztem Sockel-
bereich vorn und hin-
ten erhaltlich. Natur-
lich kann auch bei al-
len Ansoma Schrén-
ken zwischen 180 RAL
Farben und verschie-
denen Arbeitsplatten
wie HPL (Schicht-
stoff), Hi-
Macs (Mi-
neralwerk-
stoff), Sile
Stone (Quarz-
werkstoff)
oder Glas-
Arbeitsplat-
ten gewahlt
werden.

Hygieneschranke 2010:
Flach und hoch

Die neuen Hygieneschranke 2010
(Abb. 2) tiberzeugen durch eine indi-
viduelle und jederzeit verdnderbare
Ausstattung.

Die Front besteht aus einem Alu-
rahmen mit satiniertem Glas und

lasst sich - Dank der Hochschwenk-
tir mit stufenlosem Stopp und den
Blumotion Aufsdtzen - sanft und
leise schlieBen.

Im Hygieneschrank befindet sich
eine Schiene zum Einh&ngen der
berithrungslosen Desinfektionsmittel-
und Seifenspender sowie des Becher-
spenders und Rollenhalters. Weiterhin
konnen herausnehmbare Ein-
sétze fur Papierhand-
tlcher,

Einmalhandschuhe und Mund-
schutz oder ein Einlegeboden inte-
griert werden. «

Le-iS Stahimébel GmbH
Friedrich-Ebert-Strae 28a

99830 Treffurt

Tel.: 036923 80884, Fax: 036923 51304
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