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Datum Ort Veranstaltung Info

26.08.2011 Hamburg model-tray – das System zwischen Abdruck und Zirkon model-tray GmbH
Referentin: ZTM Birgit Haker-Hamid Tel.: 0 40/38 14 15

E-Mail: mts@model-tray.de

03.09.2011 Ratingen 4. Zirkonzahn Heldentag Zirkonzahn GmbH
Referent: N.N. Tel.: + 39 04 74/06 66 60 

E-Mail: info@zirkonzahn.com

08.09.2011 Bremen BEGO CAD/CAM- Führerschein    BEGO
Referent: N.N. Tel.: 04 21/2 02 83 72

E-Mail: gloystein@bego.de

13.09.2011 Dresden CAD/CAM-1 Einsteigerkurs   Heraeus Kulzer GmbH
Referent: Technischer Fachberater Heraeus Tel.: 0 61 81/35-39 24

E-Mail: silvia.budecker@heraeus.com

14.09.2011 Garbsen Modellherstellungskurs: „Das Modell – Die Visitenkarte des Labors“ picodent GmbH
Referenten: ZTM C. Füssenich, U. Rudnick Tel.: 0 22 67/65 80-0 

E-Mail: picodent@picodent.de

15./16.09.2011 Ispringen Modellgusskurs I Grundkurs  dentaurum
Referent: ZT der Dentaurum-Gruppe Tel.: 0 72 31/ 80 3-4 70

E-Mail: kurse@dentaurum.de

21.09.2011 Hamburg CAD/CAM Starter-Workshop: Die digitale Welt im Dentallabor MICHAEL FLUSSFISCH GmbH
Referentin: ZT Simone Ketelaar Tel.: 0 40/86 07 66 

E-Mail: info@flussfisch-dental.de

Veranstaltungen August/September 2011 Kleinanzeigen

Zahnärzte stellen hohe Ansprü-
che an ein Labor, die über die
Fertigung hochwertigen Zahn-
ersatzes und einen kunden-
freundlichen Service hinaus-
gehen. Sie unterstreichen die
Kompetenz Ihres Labors, wenn
Sie gezielt auf die Anforderun-
gen von Zahnarztpraxen ein-
gehen und Ihre Kunden dort
unterstützen, wo sie wirklich
Bedarf haben. Mit einem gut
strukturierten Veranstaltungs-
programm für Ihre Kunden geht
das ganz einfach. Das Unter-
nehmen für Dentalmarketing
dieberatungsakademie unter-
stützt seit vielen Jahren Labore
und Praxen in Sachen Kunden-
gewinnung und Marketing. Er-
fahrene Spezialisten kennen
Praxisabläufe und -bedürfnisse
genau und verfügen über wich-
tige Kontakte z. B. auch aus
der Dentalindustrie. Vor diesem
Hintergrund entwickelt diebe-
ratungsakademie durchdachte
Veranstaltungsprogramme, mit
denen Dentallabore bei ihren
Kunden punkten können und
die genau zum jeweiligen Labor

und dessen Kunden passen. Mit
regelmäßigen Veranstaltungen
Ihres Labors zeigen Sie Inter-
esse für Ihre Kunden, halten
Kontakt auch außerhalb der
täglichen Laborarbeit und stel-
len Ihre umfassende Kompe-
tenz unter Beweis. Das sorgt für
eine starke Kundenbindung
und bringt Ihr Labor auch bei
potenziellen Neukunden ins Ge-
spräch. Von Abrechnungskur-
sen für Helferinnen über Kom-
munikations-, Rhetorik- und
Verkaufsseminare bis hin zu
Schulungen zum Thema Exis-
tenzgründung oder auch Pa-
tienteninformationsveranstal-
tungen organisiert diebera-
tungsakademie Events, die in
bester Erinnerung bleiben. Da-
bei kümmert sich das Team von
dieberatungsakademie auch
um die Nacharbeit jeder Ver-
anstaltung, die im Laboralltag
sonst oft zu kurz kommt. So er-
halten Labore stets ein aktuelles
Feedback als Grundlage für die
weitere Eventplanung. Nutzen
Sie unser Know-how für Ihren
Erfolg! 

Kompetenz unterstreichen
Mit einem durchdachten Veranstaltungsprogramm

haben Sie die Nase vorn.

dieberatungsakademie
Walramstraße 5
35683 Dillenburg
Tel.: 0 27 71/2 64 83-00
Fax: 0 27 71/2 64 83-29
E-Mail: 
info@dieberatungsakademie.de
www.dieberatungsakademie.de

Adresse

Errol Akin: Inhaber von dieberatungsakademie.

Einfach, schnell und sicher Einkaufen

www.wollner-dental.de

ANZEIGE

Altenburger Str. 83
08396 Waldenburg

Tel. 037608 279370
info@dental-design-schneider.de
www.dental-design-schneider.de

Sie arbeiten gern in einem jungen und freundlichen Team? 

Sie besitzen Führungs eigenschaften oder haben schon Erfahrungen auf diesem 

Gebiet gesammelt? Sie sind belastbar, fl exibel und fachlich ausgezeichnet 

qualifi ziert? Dann freuen wir uns auf Ihre  aussagekräftige Bewerbung! 

Weitere Informationen fi nden Sie unter www.dental-design-schneider.de

Zahntechnikermeister (m/w) 
ab sofort gesucht

ANZEIGE

Ja, ich möchte das Probeabo beziehen. Bitte  liefern Sie mir die nächste
Ausgabe frei Haus. Soweit Sie bis 14 Tage nach Erhalt der kostenfreien Ausgabe
keine schriftliche Abbestellung von mir erhalten, möchte ich die ZWL im Jahres -
abon nement zum Preis von 36 EUR/Jahr inkl. MwSt. und Versandkosten bezie-
hen. Das Abonnement verlängert sich automatisch um ein weiteres Jahr, wenn es
nicht sechs Wochen vor Ablauf des Bezugs zeitraumes schriftlich gekündigt wird
(Poststempel genügt).

Name, Vorname

Firma

Straße

PLZ/Ort

E-Mail Unterschrift 

Unterschrift 
OEMUS MEDIA AG
Holbeinstraße 29, 04229 Leipzig
Tel.: 03 41/4 84 74-0, Fax: 03 41/4 84 74-2 90
E-Mail: grasse@oemus-media.de

Antwort per Fax 03 41/4 84 74-2 90 an 
OEMUS MEDIA AG oder per E-Mail an grasse@oemus-media.de

Widerrufsbelehrung: Den Auftrag kann ich ohne Begründung innerhalb von 14 Tagen
ab  Bestellung bei der OEMUS MEDIA AG,  Holbeinstr. 29, 04229 Leipzig, schriftlich
widerrufen. Rechtzeitige Absendung genügt.

� Jetzt ausfüllen!
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Die erfolgreiche Schwesterzeitschrift der
ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis ist seit
über 13 Jahren die bevorzugte Informati-
onsquelle des zahntechnischen Laborinha-
bers und Ratgeber für Praxislabore zu allen
fachlichen und wirtschaftlichen Aspekten
der modernen Laborführung. In Leser -
umfragen steht ZWL Zahntechnik Wirt-
schaft Labor durch seine praxis nahen Fall-
berichte und zeitgemäßen Laborkonzepte
vor zahlreichen „Schöngeistern“ der Bran-
che, die den goldenen Zeiten nachtrauern.
Nicht jammern, sondern handeln ist die

Devise, und so greift die Redaktion nüchterne Unternehmerthemen auf und bietet prak-
tikable Lösungen. Von Kollege zu Kollege. Was vor Jahren als Supplement begann, hat
sich heute mit sechs Ausgaben jährlich zu einer starken Marke in der zahntechnischen
Medienlandschaft entwickelt. 

Bestellung auch online möglich unter: www.oemus.com/aboZAHNTECHNIK
WIRTSCHAFT·LABORZWL

Probeabo –
Testen Sie jetzt!

ANZEIGE



Die ZukunftDie Zukunftbraucht Visionen und Sicherheit.

LVG bedeutet für Ihr Dentallabor und 
Ihre Familie: Zuverlässigkeit durch Sicherheit 
vor Forderungsausfällen. Stellen Sie sich 
den täglichen Herausforderungen.

Factoring ist das verbindende Element 

zwischen Leistung und Liquidität. Zahnärzte 

wissen Ihre Zusammenarbeit mit LVG zu 

schätzen, denn sie können Zahlungsziele in An-

spruch nehmen, ohne Ihre Finanzen einzuengen. 

Die LVG, älteste Institution ihrer Art für Dental-

labore, bietet seit 1984 finanzielle Sicherheit in 

diesem sensiblen Markt.

Wir machen Ihren Kopf frei.

Unsere Leistung – Ihr Vorteil:

� Finanzierung der laufenden Forderungen 

und Außenstände

� kontinuierliche Liquidität 

� Sicherheit bei Forderungsausfällen

� Stärkung des Vertrauensverhältnisses

Zahnarzt und Labor

� Abbau von Bankverbindlichkeiten

� Schaffung finanzieller Freiräume

für Ihr Labor

Lernen Sie uns und unsere Leistungen
einfach kennen. Jetzt ganz praktisch mit 
den LVG Factoring-Test-Wochen.

Antwort-Coupon
Bitte senden Sie mir Informationen über

Leistungen Factoring-Test-Wochen
an folgende Adresse:
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ZT

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH
Hauptstr. 20 (Schwabengalerie)
70563 Stuttgart

✆ 0711/666 710 · Fax 0711/617762
info@lvg.de · www.lvg.de
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