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DGZI-Vorstand unterstutzt Kollegen
beim internationalen Austausch

Auslandskooperationen — ein Plus fiir die Praxis in USA, Arabien und Deutschland

Globalisierte Welt - Risiko und Chance zugleich! Fir ihre sinnvolle Gestaltung stehen nicht
zuletzt Vereinigungen, die in ihrem Tatigkeitsbereich die internationale Zusammenarbeit
vorantreiben und ihre méglichen Vorteile fir alle Beteiligten nutzbar machen. Wie die DGZI
hier vorgeht und welchen konkreten Nutzen dies fir ihre Mitglieder und fur viele Kollegen
in zahlreichen Landern mit sich bringt, erlautert in unserem Interview Dr. Rolf Vollmer,

Vizeprasident und Schatzmeister der DGZI.

Dr. Christian Ehrensberger/Frankfurt am Main

n Herr Dr. Vollmer, Sie haben nach der Internationalen
Dental-Schau (IDS) Ende Mdirz 2011 gediufSert, es sei schon
erstaunlich gewesen, wie viele Vertreter internationaler
zahndirztlicher Verbdinde und Universitdten durch ihren
Besuch am DGZI-Stand konkretes Interesse an einer Zu-
sammenarbeit signalisiert hitten. Wenn Sie einmal das
eine oder andere Beispiel herausgreifen sollten: Welche
Gesprdche auf der IDS waren aus lhrer Sicht besonders
interessant?
Siehabenvollkommenrecht,HerrEhrensberger.Die Glo-
balisierung macht natirlich auch vor der DGZI nicht
halt. So ist speziell die IDS die Gelegenheit, mit Vertre-
ternvon Partnergesellschaften aus aller Welt,aberauch
mit einzelnen Kollegen Kontakt aufzunehmen und Ge-
sprachezufiihren.Waresvor2ooder2sJahrenvielleicht
noch ein Wissenstransfer von den USA nach Europa, so
kann man heute sicherlich nicht mehrvon einem Trans-
fer sprechen. Esist ein Erfahrungsaustausch und selbst
Gesprache mit Vertretern der Schwellenlander wie zum
Beispiel Indien zeigen, dass hier nach deutschen bezie-
hungsweise europdischen Normen und Standards ge-
arbeitet wird. Leider waren die Kollegen aus Japan nicht
sostarkvertreten—aufgrund der katastrophalen Folgen
des unmittelbar vorausgegangenen Erdbebens.

Sie befinden sich miteinem eherkleinen DGZI-Stand doch
in einer schwierigen Konkurrenz gegeniiber den viel be-
lagerten bekannten grofien Firmen. Wie haben Sie es
trotzdem geschalfft, interessante Gespréichspartner an-
zulocken?

Es war sogar eher so, dass die Firmen mit den viel bela-
gerten Standen mit groBem Interesse auf die DGZI zu-
gekommen sind! Zu diesem Thema konnten sicherlich
unser neuer Prasident Prof.Dr.Dr.Frank Palm und diean-
deren Vorstandsmitglieder noch mehr berichten, da die
vielen Kontaktgesprache und Termine auf der IDS un-
moglich von einem Einzigen allein bewaltigt werden
konnten. Tatsache ist aber, dass auch von der Seite der
Firmen grofRes Interesse an einer intensiveren Zu-
sammenarbeit mit der DGZI besteht —wobei man sich
offensichtlich eine Blindelung des Potenzials der wis-
senschaftlichen Gesellschaften wiinscht. Das konnte

60

sich zum Beispiel in einem sogenannten ,Deutschen
Implantologentag” manifestieren. Wir haben besonde-
renWert daraufgelegt,aufalle Firmen zuzugehen,obes
sich nun um Marktfihrer oder um kleinere Unterneh-
men handelt.

Dr.RolfVollmer

Als weitere Schwierigkeit kam fiir alle IDS-Aussteller die
Lage in der Welt hinzu. Haben Sie eigentlich etwas davon
gespiirt, dass die Japaner wegen des Erdbebens und der
Atomkatastrophein Fukushimaoderdie Besucheraus dem
Maghreb und aus Arabien wegen der uniibersichtlichen
politischen Lage weniger zahlreich erschienen wiren?
AusJapan waren,wieich ja schon zu Anfang andeutete,
erheblich weniger Besucher zu sehen. Eine kleine Epi-
sode am Rande: Gegenuiber unserem Stand befand sich
derStand einerjapanischen Firma.Die Aussteller waren
etwas traurig, dass er nicht die notwendige Aufmerk-
samkeit der Besucher fand. So fragten sie an unserem
DGZI-Stand, ob man in Deutschland eventuell besorgt
sei,dassvondenlJapanernStrahlungausgehe.Nachdem
unsere Standbesetzung dann glaubhaft versicherte,
dassdiesnichtderFallwar,entspanntensichdieJapaner
zusehends.

Was die Besucher aus dem Maghreb und aus Arabien
bzw.Afrikaanging,sowarfastkaumeinRlckganggegen-
uber den Vorjahren fiir uns zu erkennen. Im Gegenteil!
Zum Beispiel nutzten die Kollegen aus dem Sudan den
DGZI-Stand quasi als Heimatstation, nahmen bei uns
Getranke zu sich und berichteten vom Tagesgeschehen.
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Allesinallemeineentspannte Atmosphare,diesichdann
jedoch anschlieBend in Libyen und Syrien doch noch er-
heblich zugespitzt hat. Wir hoffen fiir alle unsere Kolle-
gen,dass sich in allen betroffenen Landern die Situation
entspannt und man wieder zu einer friedlichen Tages-
ordnung Ubergehen kann.

Welches konkrete Interesse stach aufseiten Ihrer Ge-
sprdachspartner hervor?

Bei den Gesprachen mit der DGZI wurden selbstver-
standlich auch neue wissenschaftliche Kooperationen
wie zum Beispiel mit Indien und anderen Landern disku-
tiert.Maninteressiert sichdort unteranderemdaftir,wie
diedeutschenQualifikationenerworbenwerdenkonnen
und wie die Ausbildung dazu aussieht. Ein wichtiger
Punkt dabeiist sicherlich das Curriculum Implantologie,
das sich,nachdem es in den vergangenen Jahren , upge-
dated” und um zahlreiche neue Wahlmodule erganzt
wurde, nachhaltiger Nachfrage erfreut. Weiterfiihrende
Ausbildungen, wie zum Beispiel die Moglichkeit eines
Masterstudiums, trafen ebenfalls auf reges Interesse.

NachiibergoJahrenerfolgreicherArbeit verfiigt die DGZI
unter den implantologischen Gesellschaften Europas
iiber die grofSte Erfahrung damit: Welche Schwierigkei-
ten stellen sich bei der internationalen Zusammenarbeit
und wie l6st man sie?

Sicherlichistes so,dass die DGZI als alteste Gesellschaft
in Deutschland und Europa grofe Erfahrung in der Zu-
sammenarbeit mit dem Ausland hat.Waren es vor circa
20 Jahren Kooperationen, die fiir einen Wissenstransfer
von USAnach Deutschlandsorgten,sokonnenwirheute
von einem echten Erfahrungsaustausch sprechen. Da-
beiist die DGZI mit den groRen amerikanischen Gesell-
schaften wie der AAID oder der AO eingebunden — ein
Angebot an alle Mitglieder, sich vor Ort einen eigenen
Eindruckzuverschaffen,umherauszufinden,wasfurdie
eigene Praxisvon Vorteil sein kdnnte.

Das Gleiche gilt natirlich auch fiirJapan mit seinem sehr
hohen Qualitatsstandard. Er lasst sich auch immer wie-
derinden heilbegehrten unddannerfolgreich absolvier-
ten Prufungen zum Tatigkeitsschwerpunkt beziehungs-
weise zum Spezialisten der Implantologie ablesen.

Man muss jedoch auch bedenken,
dassesinternationalunterschiedliche
gesetzliche Vorschriften und natio-
naleStandardsgibt.SoistzumBeispiel
in den USA das Spezialistentum ex-
trem ausgebildet, sodass der Patient
flreineRundumsanierung unter Um-
standen mehrere Experten aufsuchen
muss. Mittlerweile hat man jedoch
auch hier gemerkt, dass es notwendig
ist, die entsprechenden Behandlun-
gen zu koordinieren. Im Gefolge sind
nun sogenannte Treatment-Manager
gefragt, die all die unterschiedlichen
Spezialisten quasi unter einen Hut
bringen, sodass eine optimale Be-
handlung gewahrleistetist.
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In puncto Farbasthetik und Zahnformen gleicht man
sich in den USA—im Gegensatz zu frither — starker den
europaischen Vorstellungen an.Wenn Sie sich an dltere
amerikanische Filme erinnern, so sehen Sie die Schau-
spieler mit schneeweillen riesigen Zahnen. Hier ist nun
erheblich mehr Naturnahein unserem Sinne gefragt.
Amerika als Land der unbegrenzten Moglichkeiten bie-
tet sicherlich in der implantologischen wie in der pro-
thetischen Versorgung alle Optionen, die auch in
Deutschland beziehungsweise in Europa und Japan be-
stehen.SiehtmanjedochdieSituationindenarabischen
Landern und in Nordafrika, so ist diese abgesehen von
den reichen Landern, wie etwa den Vereinigten Arabi-
schen Emiraten oder Saudi-Arabien, eine vollig andere.
Zum Beispiel besteht Zahntechnikin Agypten, Syrien, Li-
byen oder dem Sudan aus einer einfachen effektiven
Versorgung. Grundprinzip in der Implantologie ist es,
dass der Implantatpatient auch einen festsitzenden
Zahnersatzmochte. Dies bedeutet,dass Cover-Denture-
bzw.aufIlmplantatenteleskopverankerte,herausnehm-
bare Prothesen/Briickendie Ausnahmebilden.Dement-
sprechend wird sehr viel Zahnersatz der Misch-Katego-
rie FP3 (Fixprosthesis 3) gefertigt. Das heil3t: bei den Kro-
nen und Briicken wird mit sehr viel Zahnfleischersatz-
masse wie rosa Kunststoff oder Porzellan gearbeitet.
Dass diese Konstruktionen von der Hygiene nicht opti-
malsind,versteht sich von selbst.

Beizahnlosen Patienten wird in diesen Landern in speziali-
sierten Praxen mit herausnehmbaren Konstruktionen ge-
arbeitet, zum Beispiel mit teleskopierenden Bruicken und
Kugelattachments. Von Vorteil sind hier prafabrizierte
Komponenten, die es quasi dem Zahnarzt selbst ermog-
lichen, eine Cover-Denture-Prothese herzustellen. Den-
nochkannich persénlichnichtsagen,dassichinarabischen
oder afrikanischen Landern eine Art Entwicklungshilfe be-
treibe. Die dortigen Losungen mit einer einfachen Technik
konnen einen manchmal zum Umdenken bringen! So
solltemansichinsomanchemkonkreten Fall die Frage stel-
len, ob einem Patienten nicht mit einer festsitzenden Brui-
cke mehr geholfen ist als mit einer herausnehmbaren, auf
,German crowns®, sprich: auf Teleskopkronen verankerte
Konstruktion. Man sieht hier einmal mehr:Esist ein Erfah-
rungsaustausch,derauch fuir uns von Vorteil sein kann.

ANZEIGE

von den Vorteilen des Systems.
Im Rahmen unseres Testangebotes konnen Sie
Instrumentarium leihweise anfragen.

Einzigartige bioaktive
Implantatoberflache

@lasak.cz, www.lasak.cz
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Praxisnahe Fortbildung
in der m&k akademie
Live-Operation am 16. September 2011:
Behandlung von Periimplantitis unter Be-

riicksichtigung des Weichgewebemanage-
ments Referent: Prof. Dr. Dr. Kai-Olaf Henkel

Hands-on-Kurs am 16. September 2011:
Unterschiedliche Techniken des Weichge-
webemanagements am Schweinekiefer de-
monstriert Referent: Prof. Dr. Dr. Kai-Olaf Henkel
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Fon: 036424 1811-0
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Wie spiirt der niedergelassene Kollege in seinem implantologischen Alltag die
Vorteile der internationalen Kooperationen der DGZI?

Neben nationalen Kooperationen sind die internationalen Kooperationen si-
cheraus den vorab geschilderten Griinden sehr wichtig. Generell dienen die
Aktivitatender DGZIim Ausland dazu auch,das hohe Ansehen Deutschlands
und das Markenzeichen ,made in Germany* zu starken. Leider ist innerhalb
Europas noch nach wie vor eine gewisse Abschottung festzustellen. In be-
sonderem MafRe betrifft das die Britischen Inseln. Ob dies an der geografi-
schen Lage liegt, vermag ich nicht zu sagen. Jedenfalls ist bisher trotz inten-
sivster Bemuhungen kein verstarkter Kontakt entstanden.

Vonwenigen weilien Flecken abgesehen steht jedoch Kollegen, die Partner-
lander der DGZI bereisen und eventuell mit dortigen Kollegen Kontakt auf-
nehmen mochten, die Moglichkeit offen, iber den DGZI-Vorstand schonim
Voraus interessante Kontakte zu kntipfen. Ausdriicklich mochte ich auf den
Deutsch-Arabischen Implantologie-Kongress vom 21. bis zum 24. Septem-
ber2011in Beirut hinweisen.Wir haben diesen Auslandskongress vor vielen
Jahren in Dubai begonnen. Aufgrund der Nachfragen von Kollegen der um-
liegenden Lander haben wirunsdannspaterentschlossen,diesen Deutsch-
Arabischen Kongressin Zusammenarbeit entweder miteinerimplantologi-
schen Gesellschaft vor Ort oder der Zahnarztekammer durchzuflhren. Fir
diesesJahrin Beirut werden circa 1.500 Teilnehmer erwartet. Ich hoffe sehr,
dasssich die politische Situation nicht zuspitzt und wir einen interessanten
Erfahrungsaustausch im Libanon haben.Im Ubrigen ist esso,dass der Liba-
non lbersehrqualifizierte MKG- und Plastische Chirurgen sowie Implanto-
logen verfligt und diesbezlglich sicherlich eine Spitzenposition in Middle
Easteinnimmt.

Wohin mochten Sie die Deutsche Gesellschaft fiir Zahndrztliche Implantologie
in einer enger zusammenwachsenden, globalisierten Welt in den ndichsten
Jahren weiterentwickeln?

Zudensatzungsgemafen Aufgaben gehort es,dass die DGZI sowohl die Bevol-
kerungalsauchdenimplantierenden Zahnarzt tiber die neuesten Entwicklun-
geninformiert.Dazu gehort natiirlich auch das Ausbildungsangebot der DGZ
in Form der Curricula, der Priifungen zum Tatigkeitsschwerpunkt und Spezia-
listenimplantologiederDGZI.Ichdenke,dassdie DGZlindenletztenJahreneine
sehrguteSymbiosevonden Fortbildungsaktivitaten biszuwissenschaftlich ge-
pragten Aktivitaten gefunden hat.

Als Beispiel ist hier der DGZI Implant Dentistry Award zu nennen. Dr.Roland
Hille hatihnalsVorsitzenderdesWissenschaftlichen Beiratesder DGZlins Le-
ben gerufen,ebensowiedenimvergangenen Jahrerstmaligausgeschriebe-
nen DGZI Dissertationspreis.Augenblicklich plant derWissenschaftliche Bei-
rat ein neues Projekt, das kurz vor dem Abschluss steht. Die DGZI wird als er-
ste wissenschaftliche Fachgesellschaft flir orale Implantologie ein DGZI Pro-
motionsstipendium ausschreiben. Wir sind sehr stolz darauf, dies zur
Forderung des wissenschaftlichen Nachwuchses und unseres Fachgebietes
in die Tat umsetzen zu kdnnen. Weitere Projekte stehen kurz vor dem Ab-
schluss.DieDGZlistimnationalenundinternationalen Hochschulwesenfest
verankert, um wissenschaftliche Erkenntnisse auf kurzem Wege in die Pra-
xistatigkeit einflieBen zu lassen.

Ganzobenstehtnamlichfirdie DGZI,denPraktikerzu unterstitzen,dennwir
sollten nicht vergessen,dass die Implantologie aus der Praxis gekommeniist.
DerVorstand hatteund hatinseinerjetzigen KonstellationanersterStelleein
offenes Ohr fur den Kollegen vor Ort. Dies bedeutet auch, dass wir eine indi-
viduelle Hilfe bei speziellen Problemen anbieten — bei grolen Herausforde-
rungen ebenso wie bei den vermeintlich kleinen Problemen des implantolo-
gischen Alltags. Qualitat statt Quantitat ist hier das Motto. AbschlieRend ist
zu sagen, dass der Erfahrungsaustausch mit allen Landern der Erde auch in
Zukunft fir die DGZI eine grofBe Rolle spielen wird. Wir miissen lber den Tel-
lerrand schauen, und dies wird im Sinne unserer Satzung den Patienten in
Deutschland wie auch im Ausland zugute kommen.n
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Innovative
Fortbildungs-
konzepte aus
einer Hand...

. ANATOMIEKURS (Hands-on)

_16./17. September 2011 in Dresden

DGZI-Fortbildung — Ihre Chance zu mehr Erfolg!

Neugierig geworden? Rufen Sie uns an und erfahren Sie mehr Gber unser erfolgreiches Fortbildungskonzept!

DGZI - Deutsche Gesellschaft fiir Zahnarztliche Implantologie e.V.
Fortbildungsreferat, Tel.: 02 11/1 69 70-77, Fax: 02 11/1 69 70-66, www.dgzi.de
oder kostenfrei aus dem deutschen Festnetz: 0800-DGZITEL, 0800-DGZIFAX




Kursanmeldung DG Z|

Deutsche Gesellschaft fur
zum Kurswochenende Anatomie 2011

Zahndarztliche Implantologie e.V.

Verbindliche Anmeldung fir den DGZI Kurs Anatomie

Bitte senden an Fax: 0211/1 697066 oder per Post an: DGZI e V., FeldstraBe 80, 40479 DUsseldorf

Titel, Name:

Vorname:

StraBe:

PLZ, Ort:

Tel. (Praxis):

Tel. (priv.):

Fax (Praxis):

E-Mail:

Hiermit melde ich mich zu folgendem Kurs verbindlich an:

O  Anatomie in Dresden am 16./17. September 2011

Leistungen und Kursgebihren:

Sie erhalten nach verbindlicher Anmeldung eine Bestatigung der Teilnahme. Die Pl&tze sind limitiert
und werden nach Anmeldeeingang vergeben. Grundlage hierfUr ist die verbindliche Anmeldung bei
der DGII.

Die KursgebUhr betré&gt 700 Euro, die KursgebUhr ist sofort fallig. Bei RUcktritt ab zwei Wochen vor dem
Kurs ist die gesamte KursgebUhr fallig. Sie kbnnen einen Ersatzteilnehmer stellen.

O  Zahlung per Rechnung

O Bar

Ort, Datum Unterschrift und Stempel



