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Lutz Miiller
Président des BVD

Liebe Leserinnen und Leser,

jetzt kommen die entscheidenden vier Monate, in denen Sie Ihre letzten Investitionsentscheidungen fiir dieses
Jahr treffen miissen.

Die berufspolitischen Kémpfe um die seit Jahren nicht erhdhten Honorare sind zwar nicht zu aller Zufrieden-
heitabgeschlossen, eine Offnungsklausel ist aber abgewehrt. Da kann sich der Berufsstand doch wieder auf das
Wesentliche konzentrieren: Die Behandlung der Patienten mit einer so hohen Qualitat und einem so breiten
Spektrum, dass uns die ganze Welt beneidet. Nirgends gibt es eine bessere Zahnheilkunde, wenn auch mit
begrenzten Ressourcen. Viele Landerin Europawiirden lieber unsere Bedingungen eintauschen, wobei wir sel-
ber mitunseren Rahmenbedingungen ja nicht richtig zufrieden sind.

Das Jahresende stellt auch fiir uns Handler immer eine Herausforderung dar. In vielen Fallen fallen leider
viel zu spat die Entscheidungen zur Praxismodernisierung, zur Modernisierung des Labors, zum Kauf einzelner
Komponenten oder gar zur Digitalisierung der Praxis/des Labors. Gerade die komplexen Investitionen miissen
sehr griindlich geplant werden. Hier sind die erfahrenen Berater der Depots gefordert, mit unseren Kunden
gemeinsam ein Konzept fiir z.B. die nachsten fiinf Jahre zu entwerfen und in gemeinsamen Diskussionen einen
Investitionsfahrplan zu gestalten, der die Praxis nicht iiberfordert, dem Wettbewerb aber standhalt.

Was erwartet eigentlich der Patientneben einerguten Versorgungvon seinem Zahnarzt? Der Aha-Effekt beim
Betreten der Praxis ist nicht zu unterschatzen, sorgt er doch fiir Gespréache, die der Patientenbindung dienen. Der
Wetthewerb innerhalb der Zahnarzteschaft ist sehr grof geworden. Viele versuchen mit der Ausweitung des
Angebots, also mit neuen Behandlungsangeboten, die Patienten noch fester an die Praxis zu binden. Dabei hilft
auch neue Technik, Technik, die begeistert, und zwar nicht nur den Behandler und Techniker, sondern auch den
Patienten.

Eine Chance, die bei dem in den letzten Jahren entstandenen Investitionsstau wahrscheinlich schon lange
iiberfalligist. Jetzt ist derrichtige Zeitpunkt, die Planungen zu beginnen, noch istgenug Zeit bis zum Jahresende.
Auch die Neuigkeiten der IDS vom Mérz dieses Jahres sollten in die Uberlegungen einbezogen werden. Wir
beraten und unterstiitzen Sie dabei gerne!

ZLQ%

Lutz Miiller
Prasidentdes BVD
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E BVD-PRASIDENT LUTZ MULLER TRIFFT EUROPAABGEORDNETE

DieVereinbarung einer zukiinftig
engeren Zusammenarbeit zwischen
den Europaabgeordneten und der
Dentalbranche ist das Ergebnis des
Treffens von Lutz Miiller, Prasident
des Bundesverbandes Dentalhandel
e.V. (BVD), mit dem deutschen Euro-
paabgeordneten Dr. Thomas Ulmer
am 8. Juni in StraBburg. Ausschlag-
gebend fiir die Begegnung war der
Wunsch der Parlamentarier, kleine
und mittlere Unternehmen stérker als
bisher in den europaischen Kommu-
nikations- und Abstimmungsprozess ein-
zubinden.Immerhinsind in der Dentalbran-
che 1,2 Mio. Menschen beschaftigt.

An dem Treffen im Européischen Parla-
ment, das auf Einladung von Dr. Ulmer zu-

V.Ln.r.: Lutz Miiller, Dominique Deschietere, Dr. Jiirgen Eberlein und
Dr. Thomas Ulmer MdEP

stande kam, nahmenAbgeordnete aus dem
Gesundheitsausschuss sowie als Verireter
des europdischen Dentalhandels der Prasi-
dent der ADDE (Association of Dental Dea-
lers in Europe) Dominique Deschietere und

das kooptierte Vorstandsmitglied
Lutz Miiller teil. Dr. Jiirgen Eber-
lein, Préasident der FIDE, vertrat
die europdische Dentalindustrie.
Fachlich standen die Strahlen-
schutzvorschriften, Regelungen
flir 3-D-Rontgen sowie die Aus-
wirkungen der verscharften Hy-
gienevorschriften im Mittelpunkt.

Fir die Abgeordneten be-
griiBte Dr. Uimer das erneute Tref-
fen und schlug vor, den Austausch
in Zukunft zu intensivieren. Insge-
samt wollen die Abgeordneten mehr lber
die Anliegen der kleinen und mittleren
Unternehmen wissen. Dazu seien regelma-
Bige Treffen mit deren europaischen Dach-
verbanden wichtig.

E HENRY SCHEIN UNTERSTUTZT LEADERSHIP-KONFERENZ

Professor Dr. med. dent. Raman Bedi

Henry Schein, filhrendes Handels-
unternehmen fiir Produkte und Dienstleis-
tungen fiir niedergelassene Zahnérzte, Hu-
manmediziner und Veterinare, unterstiitzte
die Teilnahme von (iber zehn Vertretern aus
Entwicklungslandern am ,Senior Dental
Leaders-Programm* an der zahnmedizini-
schen Fakultdt der Universitat Harvard in
Boston, Massachusetts.

Das ,Senior Dental Leaders-Pro-
gramm* bringt Dentalspezialisten aus aller

Welt zusammen, um ein weltweites Netz-
werk zu griinden, das sich auf lokaler, regio-
naler und staatlicher Ebene fiir Programme
zur Verbesserung der Mundgesundheit von
Kindern einsetzt. Das intensive sechstégige
Leadership-Programmwurde von wichtigen
politischen Entscheidungstrdgern, Leitern
von NGOs und fiihrenden Wissenschaftlern
besucht.Zum Programm gehérte die Vernet-
zung der Teilnehmer, die Bildung effizienter
Partnerschaften, der Ausbau von Fiihrungs-
kompetenz und eine Bewertung der bisheri-
gen Strategienim Bereich Mundgesundheit.

InseinerAnsprachevordenTeilnehmern
betonte Stanley M. Bergman, CEO und Chair-
man von Henry Schein, Inc., vor allem die
Bedeutung der offentlich-privaten Partner-
schaften, die notwendig seien,umkomplexe
globale Gesundheitsthemen effektiv ange-
hen zu konnen. AuBerdem sprach er iber
den Erfolg des ,Bridges to Peace-Pro-
gramms*, einer Zusammenarbeit zwischen
der Fakultdt fur Zahnmedizin der Hebréi-
schenUniversitdtHadassah und der Fakultit
flir Zahnmedizin der Al Quds Universitét. Das
Programm schafft Mdglichkeiten zur Zu-
sammenarbeit fiir Gesundheitsfachkrafte
und nutzt den Einfluss des Gesundheitssek-
tors, um politische oder religiose Schranken
zu tiberwinden.

Das urspriinglich 2007 von Professor
Raman Bedi, DDS, am King’s College ent-

HARVARD CLUB
OF BOSTON

Stanley M. Bergman

worfene ,Senior Dental Leaders-Pro-
gramm*“wurde 2011 vom Global Child Den-
tal Fund, der Global Child Dental Health
Taskforce des King's College in London und
von der Fakultat fiir Zahnmedizin der Uni-
versitdt Harvard organisiert. Henry Schein
Cares, das globale Programm des Unter-
nehmens fiir unternehmerische soziale
Verantwortung, und Colgate-Palmolive
unterstiitzen das ,Senior Dental Leaders-
Programm*“ seit finf Jahren.




E 10 JAHRE PLURADENT

Alles begann vor 10
Jahren, als sich mehrere
erfolgreiche Dentaldepots
zu Pluradent zusammen-
schlossen und zu einem
der groBten Dentalfach-
handelsunternehmen fu-
sionierten. Heute steht
Pluradent flir wegwei-
sende Konzepte, indivi-
duelle Losungen und kom-
petente Beratung.

Getreu dem Motto
~engagiert — wegweisend — partner-
schaftlich” entwickelt Pluradent fiir seine
Kunden individuelle und ganzheitliche
Konzepte. Mit dem Ziel der Qualitéts- und
Innovationsfiihrerschaft weil das Dental-
fachhandelsunternehmen, was auf dem
Marktzukunftsfahigistund spiegeltdasin

seinem breiten Leistungs-
spektrum wider. Daran ar-
beiten Tag fiir Tag mehr als
1.000 Mitarbeiter in tiber 40
Niederlassungen. Zu dieser
Starke tragen Spezialisten
in den Bereichen IT und
Netzwerke, Digitales Ront-
gen und DVT, CAD/CAM, La-
ser, Praxishorse und Pla-
nung und Innenarchitektur
wesentlich bei. Das Plura-
dent Team antizipiert friih-
zeitig die Trends, die sich aus der Dynamik
des Marktes und den Herausforderungen
flir Zahnarzt und Zahntechniker ergeben
und setzt diese in richtungsweisende
Konzepte um. Dabei liegt der Fokus auf
dem zukunftsfahigen und nachhaltigen
Erfolg von Praxis und Labor.

E TAG DER ZAHNGESUNDHEIT 2011

Ohne die Mitarbeit der Zahn-
arztpraxenistder 25. September Q}‘\'
kein Tag der Zahngesundheit — A
soviel steht fest. Zuihrer Unter- =
stlitzung kann auch dieses Jahr
wieder ein umfangreiches Info-

Paket fiir die Patientenaufklarung

angefordert werden. Es wurde vom Ak-
tionskreis Tag der Zahngesundheit zu-
sammengestellt und beinhaltet u. a. Pos-
ter, Merkbléatter, Broschiiren, Produktpro-
ben rund um das Thema ,Mundhygiene

und Prophylaxe®. Das Info-Paket ist beim
Verein fiir Zahnhygiene e.V. in Darmstadt
gegen einen Beitrag von 7,50 Euro seit
Anfang Juli erhaltlich.

In der Zahnarztpraxis ist jeder Tag ein
Tag der Zahngesundheit — die Medien
konzentrieren sich auf den 25. Septem-
ber. Bundesweit und regional gibt es in

S,
\/ 2

ganz Deutschland Hunderte von
Events, Wettbewerben und Vor-

(-4 . . .
g tragen. Es ist also auch ein Tag
= derKreativitdt,an dem gesunde
gesntr ™ und schone Zahne im Mittel-
befﬂv"d' punkt stehen. Das Motto 2011 ist
»Gesund beginnt im Mund — je frii-

her, desto besser!”

Die beste Aufklarung bekommt man
allerdingsinder Zahnarztpraxis.Auch hier
konnen die Patienten den 25. September
als einen Aktionstag erleben. Dafiir bietet
das Info-Paket des Aktionskreises Tag der
Zahngesundheit einiges: Es enthalt Pla-
kate, Flyer, Aufklarungsbroschiiren, Pro-
ben und manches mehr.

Damit gesunde Zahne bei mdglichst
vielen Bundesbiirgern weiterhin an Be-
deutung gewinnen, engagiert sich der Ak-
tionskreis Tag der Zahngesundheit fiir
eine starke Verbreitung des Info-Pakets.
Es kann ab sofort angefordert werden.
Weitere Informationen erhalten Sie auf
der Homepage www.tag-der-zahnge-
sundheit.de

Kontakt:

Verein fiir Zahnhygiene e.V.
LiebigstraBe 25

64293 Darmstadt
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FACH
DENTAL

LEIPZIG 2011

NATUORLICH
GUT BERATEN

Die Nr. 1 in Ost- und
Mitteldeutschland

Die Fachdental Leipzig ist und bleibt
der wichtigste Branchentreff der Den-
talindustrie fir Zahnarzte und Zahn-
techniker in Ost- und Mitteldeutsch-
land. Freuen Sie sich auf die Highlights
der IDS 2011 und ein attraktives
Rahmenprogramm.

Eintrittskarten-Gutscheine erhalten
Sie bei lhrem Dental-Depot!

Neu: Dental Tribune Study Club,
Symposien auf der Fachdental.
Sichern Sie sich 10 Fortbildungspunkte!

16.—17.09.2011
Leipziger Messe

www.fachdental-leipzig.de

Veranstalter: Die Dental-Depots in der Region Sachsen,
Sachsen-Anhalt Sud, Thiiringen Ost
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Per Sensor
zielgenau ...

Die sichere und wirtschaftliche Handehygiene

Der Hygocare Plus dosiert zuverldssig immer die optimale Préparatemenge -
dank der neuen zielgenauen Stopp-Funktion im Infrarot-Sensor.

m Berijhrungsfreie Héndehygiene

= Modernes Design, passend fir jede Praxis

m Als Tisch-, Wand- oder mobiler Spender erhdltlich

Mehr unter www.duerr.de

/DURR
DENTAL

E 25 JAHRE SYSTEM-HYGIENE

Seit 70 Jahren konnen sich Praxisteams auf Diirr Dental
als ihren Partner verlassen. 1966 setzte das Unternehmen
mit Orotol den Standard in der Sauganlagendesinfektion, und
seit nunmehr 25 Jahren steht die Premium-Marke Diirr
System-Hygienefiir Reinigung, Desinfektion und Pflege inal-
len Bereichen der Praxis. Das Produktprogramm belegt nach
aktuellen Zahlen der renommierten Gesellschaft fiir Kon-
sumforschung (GfK) in Deutschland Platz 1. Weltweit zahlt
Diirr Dental ebenfalls zu den fiihrenden Herstellern dentaler
Hygieneprodukte.

Zum Erfolg der Diirr System-Hygiene hat wesentlich das
Vier-Farb-Konzept beigetragen: Rosa fiir Haut und Hande,
Griin fiir Flachen, Blau fiir Instrumente, Gelb fiir Spezial-
bereiche wie z.B. Sauganlagen — diese Systematik hat

Diirr Dental 1986 in der Zahnmedizin eingefiihrt. In den Pra-
xen hat sich dieses System fest etabliert und wurde bereits
von vielen Mitbewerbern tibernommen.

Zum 25-jahrigen Jubilaum hat der Hygiene-Experte nun
neue ergonomische 2,5-Liter-Flaschenim modernen Design
entwickelt. Durch die optimierte Griffflihrung wird das Do-
sieren erleichtert, der neue Originalitatsverschluss sorgt fiir
maximale Sicherheit von der Abfiillung tiber den Versand bis
indie Praxis. Ein separat erhaltliches neues Dosiersystem er-
laubt zudem besonders wirtschaftliches Arbeiten.

Zudem bietet Diirr Dental fiinf Top-Produkte im wirt-
schaftlichen 10-Liter-GroBgebinde an. Hierbei handelt es
sich um die Flachen-Schnelldesinfektionspréparate FD 322,
FD 333 sowie FD 366 sensitive, die Handedesinfektion
HD 410 und die Abdruckdesinfektion MD 520 — ein Angebot
mit erheblichem Preisvorteil.

Die Produkte ,made in Germany“ unterliegen strengen
Produktionsstandards sowie Qualitatskontrollen und werden
regelmaBig von unabhéngigen, renommierten Priifstellen kon-
trolliert und zertifiziert. Dies alles macht die Diirr System-
Hygiene seit 25 Jahren zu einem logischen und einfachen Sys-
temsinnvoll aufeinander abgestimmter Produkte und Service-
leistungen.

KENNZIFFER 0081
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..und einfach
E HANDEL SETZT AUF EUROPA d eS| r]](|Z| eren

Jahrelang war der
Dentalhandel auf euro-
paischer Ebene eher
schwach vertreten. Nun
wird das Engagement
starker.Das giltnichtnur
flir den europdischen
Dachverband des Den-
talhandels ADDE. Nein,

a V.lnr.: Edward Attenborough, Prési-  ausgerechnet die Briten
dent BDTA; Fred Picavet, Prasident Comi- i i di

d g zeigten En ni di
dent; Lutz Miiller, Prasident BVD. elgte de Juni-die

europdische Flagge.

Der britische Dentalhandelsverband BDTA hat zum ersten
Mal seine Jahrestagung auBerhalb GroBbritanniens veranstal-
tet, ndmlich in Paris. Trotz dieses auBergewohnlichen Ta-
gungsorteswar dieVeranstaltung sehr gutbesuchtund die Teil-
nehmer begeistert. Und fast der gesamte Vorstand des ADDE
gab sich die Ehre. Der BVD war mit seinem Présidenten Lutz
Miiller vertreten. Der Bundesverband Dentalhandel ist Mitglied
in der ADDE und stellt mit Lutz Miiller das kooptierte Vor-
standsmitglied. Er setzt sich dort fiir eine schlagkréaftigere und
effektivere Organisation ein.

Befragt nach seinen Eindriicken dieser ersten britischen
Veranstaltung in Frankreich, zeigte sich Lutz Miiller beein-
druckt: ,,Das ist schon toll, was der britische Verband hier in
Paris auf die Beine gestellt hat. Und die Mitglieder zeigten sich
sehrzufrieden.” Gleichzeitig fandin Paris die Jahrestagung des
franzosischen Dentalhandelsverbandes COMIDENT statt. Als
Prasident wurde Fred Picavet als Nachfolger von Jean Martin-
Dondoz gewahlt.

Flachen-Desinfektion so einfach wie nie

E MESSETERMINE 2011

Hygowipe Plus: Der sensorgesteuerte Papiertuchspender mit integriertem

Flachen-Desinfektionsmittel - nur von Diirr Dental.
Im Herbst 2011 finden deutschlandweit in sieben ver-

schiedenen Stidten Dentalfachmessen statt. Ca. 200 Aus-
steller prasentieren auf jeder Veranstaltung ihre Messeneu-

u Feuchtigkeitsgrad der Desinfektionstiicher in zwei Stufen wéhlbar

m Berilhrungsfrei, sicher und wirtschaftlich

heiten und bieten umfassende Beratung und Angebotspreise = Tuchldinge individuell einstellbar
an. Die Messen richten sich an Zahnarzte und ihre Teams,
Zahnmedizinstudenten und Zahntechniker. Mehr unter www.duerr.de

Die Fachdental-Veranstaltungen in Leipzig und Stuttgart
werden von ortlichen Dentaldepots, die id-Deutschland-Ver-
anstaltungen in Hamburg, Diisseldorf, Miinchen, Berlin und '
Frankfurtvon den Fachhédndlern Henry Schein, Pluradentund ' '

NWD organisiert. An folgenden Terminen finden die Messen
statt: : D 366 —

D 322 e e
—_—

S
(o5
Lt
]
!

— oo

Fachdental Leipzig:16./17.September, Leipziger Messe g Fria

id nord: 23./24. September, Hamburg Messe und Congress J

id west: 1. Oktober, Messe Diisseldorf ‘
id siid: 8. Oktober, Messe Miinchen \ !
Fachdental Siidwest: 14./15. Oktober, Messe Stuttgart | = P
id ost: 5. November, Messe Berlin = A

id mitte: 11./12. November, Messe Frankfurt i

|

"-W

//DURR
DENTAL
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Neugriindung KFO-Praxis

>> PRAXISEINRICHTUNG

Offennheit und Warme
schaffen Vertrauen

Im Frithjahr 2010 eréffnete Dr. Jiirgen Buken seine neu gegriindete kieferorthopéadische Praxis in Gehrden
bei Hannover. Nach 18 Jahren in einer erfolgreichen KF0-Gemeinschaftspraxis in Hannover wollte er ein
neues Projektrealisieren, in das er seine Erfahrungen einflieBen lassen kdnnte. ,,Bei meinem Praxiskonzept
verbinde ich hochwertige Kieferorthopédie mit einem ganzheitlichen Behandlungsansatz und 18-jahriger
Erfahrung als Kieferorthopdde“, so Dr. Buken.

Kristin Jahn/Leipzig, Dr. Jiirgen Buken/Gehrden

n ,Wirhattendieerfreuliche Ausgangs-
situation in einem Geb&ude, das voll-
standigentkerntwurde, eine Praxis iiber
zwei Etagen vollig frei gestalten zu kdn-
nen®, erinnertsich Dr. Buken an den Um-
bau der Praxis (Abb. 1). Entstanden ist
eine 280 m2 groRe kieferorthopadische
Praxis auf zwei Ebenen. ,Die Kieferor-
thopadie der Zukunft bezieht ganzkor-
perliche Aspekte wie zum Beispiel Osteo-
pathie definitiv mit ein. Das Gleiche gilt
fiir die sogenannten weichen Faktoren
wie Empathie, Herzenswarme und Ver-
trauen. Dazu sollten die Raumlichkeiten
einladen®, beschreibt Dr. Buken die Idee
der Innenarchitektur. Es bestand der
Wunsch nach einem sympathischen und
offenen Empfang der Patienten und ei-
nem offenen und kommunikativen Ver-
haltnis zwischen den Patienten und den
Praxismitarbeitern. Hochwertiges Mo-
beldesign, eine durchdachte Farbab-
stimmung und Wandbilder sollen ihren

Teil dazu beitragen, dass sich die Patien-
ten bei Dr. Buken wohlfiihlen.

Im weitrdumigen Empfangsbereich
werden die Patienten an einem groRziigi-
genTresenmitgeniigend Ablageflache be-
griiRt (Abb. 2 und 5). Beim Empfang sollte
freundliche Offenheit und Leichtigkeit
zwischen den Mitarbeitern und den Pa-
tienten hergestellt werden. Dr. Buken er-
klért: ,Es ist eine sehr warme Praxis. Be-
sonders gefreut hatuns die Riickmeldung,
dasssichunsere Artmitden Patienten um-
zugehen in der Einrichtung der Praxis
widerspiegelt.”

Die Schwerpunkte der Praxis sind klas-
sische Kieferorthopadie und Orthodontie
(Diplomate des GBO) mit Anbindung an
das KFO Weiterbildungsprogramm (Net-
work of Erasmus Based European Ortho-
dontic Program) der Medizinischen Hoch-
schule Hannover, ganzheitliche Kieferor-
thopadie, also Einbindung der Korpersta-
tik in die erreichte Kieferposition und

~ Abb. 1: Die Praxis wurde in einem vollstindig entkernten Gebéude (iber zwei Etagen vollig neu

gestaltet. ~ Abb. 2: Der offene Empfangsbereich soll als Kommunikationsinsel zwischen Patienten

und Mitarbeiter funktionieren.

Okklusion mithilfe von Osteopathie, kra-
niosakralerTherapie und Applied Kinesio-
logy und unsichtbare Kieferorthopadie,
inshesondere Lingualtechnik bei Jugend-
lichenund Erwachsenen (M.Sc.in Lingual-
technik).

Da 80 Prozent der Patienten Kinder und
Jugendliche sind, wurden kindgerechte,
aber auch beruhigende Farben und Ein-
richtungsdetails gewahlt. In einem Erker
kénnendie begleitenden Eltern lesen und
sich zuriickziehen, ihre Kinder aber trotz-
dem im Auge behalten®, beschreibt Dr.
Buken den Aufbau der Praxis.

Riume

Der freundliche und robuste kindge-
rechte Wartebereich ist gut von den
Rezeptionstelefonaten abgeschirmt. Das
Patienten-WC mit stabilen Sanitédrarma-
turen ist grofiziigig, behindertengerecht
und wurde mit bunten Fliesen gestaltet.
Ein weitrdumiger Abrechnungsbereich
(Praxis-EDV: Computer konkret, voll digi-
talisiert, Mehrplatzsystem) bietet neben
zwei Arbeitsplatzen geniigend Raum und
Riickzugsmaglichkeiten fiir bis zu fiinf
Mitarbeiter.

Der Abdruckraum ist gleichzeitig ein
professionelles Fotostudio mit Blitzan-
lage, zwei digitalen Spiegelreflexkameras
und hochwertigen Spiegelsystemen fiir
extra- und intraorale Fotoerstellung. Hier
stehen auch ein grofRer Kiihlschrank fiir

KENNZIFFER 0111
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~ Abb. 3: Der zentrale Prophylaxebereich ist von allen fiinf Behandlungsstiihlen sehr gut zugénglich. « Abb. 4: Die Einheiten sind reduziert und auf

einen hohen Patientendurchlauf ausgerichtet. Im Hintergrund die Sitzecke im Erker fiir die begleitenden Eltern.

temperatursensible  Klebematerialien
und eine eingebaute Anriihrmaschine fiir
Alginatabdriicke.

An allen Behandlungsplétzen wurden
lichtschrankengesteuerte Sanitararmatu-
reninstalliert. Derzentrale Prophylaxebe-
reich ist von allen fiinf Behandlungsstiih-
len sehr gut zuganglich (Abb. 3). Dies ist
besonderswichtig,daauf Speibeckenvoll-
standig verzichtet wurde. Die hochwerti-
genund langlebigen, fastspartanischaus-
gestatteten Behandlungseinheiten (DKL)
werden den gréfieren Patientenfrequen-
zen einer kieferorthopédischen Praxis ge-
recht (Abb. ). Sie sind bestiickt mit sehr
guten Behandlungslampen und fest in-
stallierten Patientenspiegeln.

Fiirdie, sprechende Medizin“wurdeein
freundliches, grofziigiges Beratungszim-
mer mit reduzierter Behandlungseinheit
eingerichtet. Die Instrumentenaufberei-
tung mit Thermodesinfektor (Miele) und
Autoklav (Mocom) befindet sich im Ober-
geschoss. Ein seperater Arztraum mit be-

~ Abb. 5: Der Eingangsbereich.

quemer Behandlungsliege ermdglicht die
Untersuchung von Wirbelséule, Kopfge-
lenken, Beckenfehlstellungen, Gangbil-
dern etc. In einem Rontgenraum mit Digi-
taltechnik (Sirona) werden Panorama-
und FRS-Aufnahmen angefertigt. Der
schonste Raum der Praxis ist nach Ein-
schatzung von Dr. Buken der freundlich
eingerichtete Sozialraum mit Balkon und
Einbaukiiche, der zum Wobhlfiihlen ein-
ladt.

Im zahntechnischen Labor (Mdbel:
Freuding; Trimmer, Poliermaschine, Vaku-
umgerate: Wassermann) gibtesgeniigend
Trennung zwischen Gips und Kunststoff-
bereich. In diesem hellen und mit Klima-
anlage ausgestattenden Raum finden
zweiZahntechniker Platz. Der Serverraum
istebenfalls mit Klimaanlage ausgestattet
und abschlieftbar. In einem peripheren
Praxisraum befindet sich das Kiefermo-
dellarchiv. Da samtliche Behandlungsse-
quenzen fotografisch dokumentiert sind,
brauchen die Mitarbeiter die Kiefermo-
delle nur fiir Planungsarbeiten ins Chef-
zimmer nebenan zu bringen.

Die Behandlungen werden in dem klei-
nen und bequem eingerichteten Chefbiiro
geplant, derauch als Riickzugsmoglichkeit
dient.

Digitale Technologien

»Hightech im Sinne von karteiloser Pra-
xis, modernsten Klebesystemen, Hygiene
und QM auf neuestem Stand istunabding-
bar“,beantwortet Dr.Buken die Frage nach
dem Stellenwert neuer Technologien. Am
wichtigsten ist ihm, dass innovative Tech-
nik funktioniert und langlebig ist. ,Ich
habe 18 Jahre sowohlmitkonventionellem
als auch digitalem Rdntgen gearbeitet.
Weiterhin mit manuellen Karteikarten

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

und Papierkalender.Auch nacheinersolch
langen Gewdhnungsphase ist eine voll-
standige Umstellung zur Digitalisierung
von Rontgen und Praxisorganisation un-
bedingtempfehlenswert®,so Dr. Buken. Er
betont, dass strengste Absicherungsmafi-
nahmen der Behandlungsdaten extrem
wichtig sind. Die essenziellen Behand-
lungsdokumente (HKP’s, Einverstandnis-
erklarungen, Behandlungsprotokolle) lie-
gen auch auf Papier vor.

»Das Highlight an meiner Praxis ist fiir
mich auf der technischen Seite, dass ich
aus jedem Raum der Praxis per EDV alle
Patientendaten, Fotos und Rontgenauf-
nahmen ansehen und die Besetzung des
Wartezimmers einsehen kann. Persénlich
ist fiir mich besonders wertvoll, dass ich
den Mut hatte, nach 18 Jahren nochmal
einsolchschones Projektaufdie Beinezu
stellen und dafiir belohnt wurde®, fasst
Dr. Buken die Bedeutung seiner neuen
Praxis fiirihn zusammen.

BeiderEinrichtungund Ausstattungar-
beitete Dr. Buken mit der deppe dental
GmbH in Hannover (Inhaber: Lutz Miiller)
eng zusammen. Die Inneneinrichtung be-
treute das Architekturbiiro Pape & Kost in
Hemmingen bei Hannover. 4

>> KONTAKT

Dr. Jiirgen Buken
Kieferorthopadie
Hornstr. 4

30989 Gehrden
Tel.:
05108/6447870

E-Mail: info@dr-buken.de
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Organisches Praxisdesign
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Ohne Ecken
und Kanten

Seit einem knappen Jahr gibt es die Zahnarztpraxis von Dr. Tobias Schon und Dr. Monika Schon in Grafing
bei Miinchen. Ein spezielles Design mit vielen rundlich gestalteten Elementen sorgt dort fiir auBergewdhn-
liche Wohlfiihlatmosphére auf 209 m?,

Kristin Jahn/Leipzig

n Die voll digitalisierte Praxis von Dres.
Schon verbindet ein organisches, aufse-
henerregendes Design mit hoher Funk-
tionalitat. Die meisten baulichen Ele-
mente sind geschwungen oder rund aus-
gefiihrt und vermitteln Harmonie und
Leichtigkeit. Der Patient wird von den
flieRenden Formen auf seinem Weg
durch die Praxis begleitet und geleitet.
Die partiellen Doppelgestaltungen der
Wénde muten futuristisch an und sind
von stimmungsvollem indirekten Licht
beleuchtet. Lichtakzente oberhalb des
FuRBbodens sorgen zusatzlich fiir Atmo-
sphare. Rundlich gestaltete Nischen-
und Glasausschnitte lockern das Ge-
samthild auf; letztere sorgen gleichzeitig
fiir eine Weiterleitung von Tageslicht in
den Gangbereich.

Besonderer Wertwurde beiderInnen-
architektur auf die Ganzheitlichkeit ge-
legt: Die Formgebung der Nischen- und
Glasausschnitte findet sich auch im De-

~ Abb. 1und 2: Empfangsbereich: Durch die wechselnden Farben der Deckenlampe entsteht immer wieder ein neuer Raumeindruck.

signdes Empfangsdeskssowie der Mobel
der Behandlungszimmer wieder, die
weitgehend ohne Ecken und Kanten ge-
staltet wurden. Schokoladenbraun und
Cremeweif} bilden natiirliche Basisténe
im Farbkonzept, wahrend kraftige, apfel-
griine Dekoelemente fiir Auffrischung
sorgen. Letztlich wurde auch ein stimmi-
ges Corporate Design mit entsprechen-
dem Praxislogo kreiert, das mit der Ge-
samtplanung harmoniert.

Die durch diese Auswahl an Formen,
Farben und baulichen Elementen ent-
standene Wohlfiihlatmosphéare wird
durch eine entspannt wirkende Musik-
einspielung im Hintergrund, einem sai-
sonalen Dufterlebnis sowie durch eine
anregende Lichtplanung verstarkt. Die
Leuchte iberdem Stehempfang wechselt
ruhigundinflieRenden Ubergéngenihre
Farbe und tragt dazu bei, dass der Patient
vom tatsdchlichen Anlass seines Praxis-
besuchs abgelenkt wird. Er soll sich

gerne in der Praxis aufhalten und sich
leicht und entspannt auf seine indivi-
duelle Behandlung in professionellen
Handen einstimmen.

Ausstattung

Die Grafinger Praxis verfligt iiber vier
Behandlungszimmer, zwei Zahnarztbii-
ros, ein Abrechnungsbiiro, einen Sterili-
sationsraum, einen Rontgenraum (digi-
tales OPG), einen Sozialraum mit Kiiche,
einLabor,einenTechnikraum,ein Patien-
ten-, ein Personal- und ein Behinderten-
WC. Empfang, Wartebereich, Kinderecke
und Gange sind ein grofier offener
Raumbereich ohne Trennwande. Auch
die Mdbel in den Behandlungszimmern
(MANN GmbH) weisen Rundungen auf
undintegrierensichdadurchins Gesamt-
konzept.

Klassische Karteikarten findet man
hiernicht, die Daten werden komplett di-
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~ Abb. 3: Der Wartebereich wurde bewusst
offen gehalten.

gital bearbeitet. In jedem Behandlungs-
zimmer, in den Zahnarztbiiros, im Abrech-
nungsbiiro, im Rontgenraum, in der Steri-
lisation sowie am Empfang befindet sich
ein Computer. Alle Rechnersind per Netz-
werk miteinander verbunden. Rontgen-
Zahnfilme werden in den Behandlungs-
zimmern mittels Speicherfolien aufge-
nommen und mit einem Speicherfolien-
scanner (VistaScan Mini Plus, Dirr
Dental) ausgelesen, das OPG im Rontgen-
raum arbeitet mit einem digitalen Sensor.
Zur weiteren Gerateausstattung der
Praxis Dres. Schon gehdren u.a. ein
Er:YAG-Laser (KaVo KEY), ein Endomotor
(VDW Silver), ein Endometrie-Messgerat
(Raypex 5, VDW), ein chirurgischer Motor
sowie eine Intraoralkamera (VistaCam,
Diirr Dental).
BeiderAbsaugunghatmansichfiirden
Power Tower von Diirr Dental entschie-
den.Gearbeitetwirdanden Behandlungs-
einheiten Primus 1058 von KaVo. Als Pro-
gramm fiir die Behandlungsdokumenta-
tion, Terminplanung, Praxisorganisation
und Abrechnungverwendet die Zahnarzt-
praxis Dr.Schon Charly XL (solutio GmbH).

Patientenfeedback

Die Praxis wurde barrierefrei geplant,
was von vielen Patienten anerkennend

wahrgenommen wird. Das Wohlfiihlam-
biente in Verbindung mit der entspan-
nenden Musik und angenehmen Diiften
honorieren die Patienten ebenso wie die
patientenfreundlichen Sprechzeitenund
das freundliche Personal. Auch die zen-
trale Lageinnerhalb Grafings wird haufig
gelobt,so Dr.Schon.,Wirhdrensehrhau-
fig, dass aufgrund der Raumatmosphare
dieurspriingliche Angstvoreinem Zahn-
arztbesuch deutlich reduziert werden
konnte. Wirhaben bereits einige ehema-
lige Angstpatienten, die mittlerweile fast
schon gerne in die Praxis kommen. Man-
che Patienten vergleichen das Praxisde-
sign mit einem Raumschiff oder einer
Wellness-Lounge, andere befragen uns,
obwirdie Praxis nach Feng-Shui-Grund-
sitzen o. A. geplant hitten. Sehr haufig
wurden wir nach dem Ideengeber, Desi-
gneroderArchitekten derPraxis gefragt®,
fasst Dr. Tobias Schon die Reaktionen auf
seine Praxis zusammen.

LUnseren Mitarbeiterinnen gefallt vor
allem, dass die komplette Ausstattung
auf dem neuesten Stand der Technik ist
und alle Gerate perfekt funktionieren.
Das moderne Design motiviertsie, jeder-
zeit eine freundliche Atmosphare in der
Praxis zu schaffen. Das ist eine wichtige
Grundlage dafiir, dass sich unsere Pa-
tientenimmer rundum wohlund bestens
aufgehoben fiihlen® stellt Dr. Monika
Schon den Zusammenhang zwischen
Praxisdesign/-ausstattung und Mitar-
beiter-/Patientenzufriedenheit her.

Fiir sie selbst ist der Empfangsbereich
eines der absoluten Highlights der Pra-
xis. Er besteht fast ausschliefilich aus
runden Formen, die vom Empfangsdesk
widergespiegelt werden. Durch die
wechselnde Farbe der Deckenlampe zwi-
schen rosa, griin, blau, weifd und lila ent-

ql— St@l‘i!jsa?'_

steht immer wieder ein neuer Raumein-
druck.

Die Praxis von Dr. Schon entstand in
Zusammenarbeit mit dem Fachhandler
Pluradent, mit der der Praxisinhaber
sehr zufrieden ist: ,Unser Pluradent-
Dentalfachberater Herr Werner Weber
hat uns das Mietobjekt vorgestellt und
warbeiden Gesprachen mitdem Vermie-
ter, aber auch mit den Bankberatern da-
bei, um uns mit seiner langjahrigen Er-
fahrung und grofien Routine zu unter-
stiitzen. Herr Weber und Pluradent-
Innenarchitektin Sandra Horn erstellten
zusammen mituns das Raumkonzeptder
Praxis.Invielenlangen Planungsgespra-
chen reifte der Plan von einer urspriing-
licheherklassischorientierten Praxis mit
langen Gangenund Eckenzuderjetzigen
Form mit den Rundungen und fliefen-
den Ubergédngen.” Die Pluradent-Bera-
tung beziiglich der Anschaffung von M6-
beln,Geraten und Instrumentenunddie
Installation dieser Gerdte beschreibt
Dr. Schon als ,,reibungslos und zuver-
lassig”. ««

Bilder: Gandalf Hammerbacher
(www.gandalfhammerbacher.com)

>s  KONTAKT

Zahnarztpraxis

Dr. Monika Schon und

Dr. Tobias Schon

Marktplatz 4b

85567 Grafing bei Miinchen
Tel.:08092/23 24 27-0

Fax: 08092/23 24 27-1

E-Mail: smile@zahnaerzte-schoen.de

~ Abb. 4: Selbst in den Behandlungszimmern gibt es keine eckigen Mdbel. - Abb. 5: Eine hochwertige Ausstattung sorgt fiir Zuverlassigkeit und

motiviert das Personal.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Hightech und Dienstleistung
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Neubau einer Zahnklinik

Die Zahnklinik Ost der Briider Jiirgen und Carsten Oztan im Berliner Bezirk Adlershof konnte am 1. April
dieses Jahres ihr einjihriges Bestehen feiern. Die besonders patientenfreundlichen Offnungszeiten wo-
chentags von morgens 7.00 Uhr bis 2.00 Uhr nachts und am Samstag und Sonntag von 10.00 Uhr bis 2.00 Uhr
sprechen besonders engagierte Berufstatige in Vollzeit an, die schnell und ohne lange Wartezeit auch nach
18.00 Uhr behandelt werden wollen und dabei besonders hohe Anspriiche an ihre zahnmedizinische Ver-

sorgung haben.

Kristin Jahn/Leipzig

n Abgedeckt wird in den vollklimati-
sierten Raumlichkeiten derstaatlichan-
erkannten Zahnklinik mit sieben Be-
handlungszimmern und einem OFP-
Raum folgerichtig die komplette Band-
breite modernster Zahnmedizin — unter
einem Dach.

Angebot von Kons bis Bleaching

Von der konservierenden Zahnmedi-
zin, liber eine umfassende Parodontolo-
gie, Mund-, Kiefer-, Gesichtschirurgie in-
klusive Implantologie, bis zur asthetisch-
kosmetischen Zahnmedizin von Botox bis
zur Zahnbleichung und eigenen Sonder-
sprechstunden fiir Kiefergelenk- und
Angstpatienten umfasst die Zahnklinik-
Ost ein Leistungsspektrum inklusive all
jener Sonderleistungen, die bereits heute
vonimmer mehranspruchsvollen Patien-
ten nachgefragt werden. So ist sogar die

stationdre Behandlung mit Einzelzim-
mer moglich.

Modernste Ausstattung

Bei der Auswahl der Ausstattung leg-
ten die Geschéftsfiihrer |iirgen und Cars-
ten Oztan dementsprechend hdchste
Mafistdabean.Als Behandlungseinheiten
werden KaVo1058 Arbeitsplatze genutzt,
die Mgbel der Arbeitsrdume stammen
von der Firma BKN. Die Rezeption und
der Wartebereich sind mit KAPPLER
MED+0RG Médbeln ausgestattet worden.
Selbstverstandlich sind die Klinikraume
behindertengerecht gestaltet.

Ein besonderer Stellenwert kommt der
Digitalisierungder Klinik zu. Alle Arbeits-
bereiche sind voll digitalisiert und ver-
netzt. Die Rontgenausstattung stammt
ausdem Hause Planmecaundalseineder
ersten zahnmedizinischen Versorgungs-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

einrichtungen verfiigtdie Zahnklinik-Ost
bereitsheuteiberein ProMax3DmitDVT
aus dem Hause Planmeca.

Der Einsatz modernster Lasertechno-
logie vor allem in der Wurzelkanal- und
Parodontalbehandlung, aber auch in
derHerpesbehandlung, unterstreichtdie
Bedeutung, die Jiirgenund Carsten Oztan
der dentalen Hightech-Ausstattung fiir
den Erfolgihrer Klinik beimessen.

Erfolgreiche Umsetzung
einer anspruchsvollen Idee

Derkompromisslose Anspruch des Kli-
nikbetreibers, den modernsten Stand in
Technik und Funktionauch in einer posi-
tivgestalteten Atmospharefiir Patienten,
Arzte und Mitarbeiter fortzufiihren, lei-
tete dementsprechend den gesamten
Planungsprozess der Klinik. Neben der
dentalen Fachplanung wurde auch die
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~ Abb. 3 bis 5: Die Zahnklinik Ost verfiigt iiber sieben Behandlungszimmer und einen OP-Raum.
~ Abb. 6: Der groBziigige, voll ausgestatte Sterilisationsraum.

Entwicklung eines gestalterischen Ge- orientierter Dienstleistungsphilosophie
samtkonzepts an die Fachplanungsab-  funktioniert, da sind sich Jiirgen und 5 Ltr. BIB forte e
teilung der NWD Gruppe iibergeben, die  Carsten Oztan sicher. 44 2 Des\nfekt'\onSWan
nach der erfolgreichen Vorstellung ihres for 4 L.

Konzeptes dann auch die gesamte Aus- 1 L. A\proSO\

stattung vornahm und die Realisation A\prOSO\Vent
des Projektes leitete. >> KONTAKT

DerErfolgbestatigt)iirgenund Carsten
Oztan mit ihrem Konzept. Dem Standort | Zahnklinik Ost
Adlershof folgte zwischenzeitlich ein | StandortAdlershof
zweiter Klinikstandort in Berlin-Mar- Geschaftsftihrer:
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auf das umfassende und besonders pa- DorpfeldstraBe 46 #lle Preise sind U
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taler Hightech-Medizin und patienten-
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~ Abb.7:Bei der Ausstattung wurden ausschlieBlich modernste Technologien gewahlit.

~ Abb. 8: Auch die stationare Behandlung in Einzelzimmern istin der Zahnklinik Ost méglich. Sicher.Sauber.ALPRO.
ALPRO MEDICAL GMBH
Mooswiesenstr. 9 » D-78112 St. Georgen
B +49 7725 9392-0 & +49 7725 9392-91

@ www.alpro-medical.com
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Interview
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Gut geplant
ZUr Traumpraxis

Dr.Robert Sohlich und Dr. Klaus-Detlef Behrens planten zwei Jahre, bis sie ihre Gemeinschaftspraxis in Kiel
erdéffneten. Grundriss und Aufteilung des Gebdudes konnten nach eigenen Vorstellungen entworfen wer-
den, dafiir die Praxis ein Neubau entstand. Im Interview mit der DENTALZEITUNG sprach Dr. Sohlich iiber die
Einrichtung und Ausstattung seiner Praxis.

~ Abb. 1: Empfang.

Herr Dr. Sohlich, bitte beschreiben Sie
lhre Praxis.

Die Praxis ist ca. 500 m? grof3. Derzeit
arbeitenhierdreiBehandler. Weiterean-
gestellte Zahnarzte sind geplant. Ange-
gliedertist ein zahntechnisches Meister-
labor mitvier Mitarbeitern.

Wir haben derzeit sieben Behand-
lungsraume eingerichtet, davon ein Ein-
griffsraum (OP). Insgesamt besteht die
OptionaufelfRaume.InderPraxisgibtes
unter anderem einen Rontgenraum, den
grofRen Steri-Bereich und im Eingangs-
bereich einen kleinen Praxis-Shop. Ne-
bendem Empfangund Wartebereich gibt
es noch ein Besprechungszimmer. In al-
len Behandlungszimmern wurde eben-
falls eine Besprechungsecke eingerich-

tet, damit der Patient fiir Beratung und
Aufklérung nicht auf dem Behandlungs-
stuhl sitzen muss. Im Obergeschoss ha-
ben wir neben unserer Kinderzahnarzt-
praxis einen Schulungsraum fiir praxis-
interne und externe Schulungen einge-
richtet. Im Untergeschoss befindet sich
ein grofiziigiger Sozialraum, die Mitar-
beiterumkleide, die Biiros, ein Wasche-
und Hygieneraum,der Serverraum sowie
die Haus- und Praxistechnik.

Worauf haben Sie bei der Innenarchi-
tektur lhrer Praxis besonderen Wert
gelegt?

Die Patienten sollen sich wohlfiihlen,
entspannenundeinenBesuchinunserer

» Abb. 2:Flur. ~ Abb. 3: Der Wartebereich im
Erdgeschoss. Foto: Katja Grote

Praxis mit etwas Positiven assoziieren.
Dafiir steht das offene und transparente
Design der gesamten Praxis mit viel Glas
und hellen Farben. Das Wartezimmer ist
gestalterisch in zwei Bereiche aufgeteilt
und vom Empfangsbereich mit einem
Aquarium abgeteilt. Das Feedback unse-
rer Patienten bestatigt, dass uns diese
Wohlfiihlatmosphére gut gelungen ist.
Ich habe iiber viele Jahre hinweg syste-
matisch Ideen fiir die Praxisgestaltung
und -einrichtung gesammelt und hatte
genaue Vorstellungen davon, wie die
Raumgestaltung die Arbeitsablaufe
unterstiitzen soll und den Praxisalltag
angenehm macht. Als Ergebnis wurde
die Praxis auch fiir den Tag der Architek-
tur in Schleswig-Holstein ausgewahlt,
sodass wir im Juni nicht nur Patienten,
sondern auch Architekturinteressierte
durchdie Raumlichkeiten gefiihrthaben.

Was war lhnen bei der Ausstattung
besonders wichtig?

Ganzwichtigwar uns zum Beispiel ein
sehrgutausgestatteter Steri-Bereich mit
ausreichend Platz. Inunseren bisherigen
Praxen hatten Dr.Behrensund ich die Er-
fahrung gemacht, dass man in einem zu
kleinen Steri-Bereich nicht gut arbeiten
kann—unddie Hygieneistfiirjede Praxis
extrem wichtig. Aus diesem Grund be-
schaftigen wir z.B. auch eine eigene Ste-
rilgut-Assistentin.

Nach welchen Kriterien haben Sie In-
vestitionsgiiter ausgewahlt?

Ich habe einen hohen Anspruch an die
Qualitat der Gerdte. Neben meiner eige-
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EMS-SWISSQUALITY.COM ELECTRO MEDICAL SYSTEMS

EINE KLASSE FUR SICH

EMS SWISS V-INSTRUMENTS UND V-HANDSTUCKE SETZEN
NEUEN STANDARD IN DER ZAHNSTEINENTFERNUNG

c

V wie Victory — in der Tat verhilft
EMS seinen Kunden, Zahnarztpraxen
weltweit, wieder mal zu blitzsaube-
ren Siegen in der Konigsdisziplin
Prophylaxe.

Optimale Ubertragung der Power des
piezokeramischen Antriebs, schnelle
Handhabung, reduzierte Abnutzung;:
Damit punktet die neue Piezon
V-CLASS — Extrapunkte dank
geschiitztem konischem Design der
Instrumentengewinde sowie der
Sonotrode. Innovativ, einzigartig.

Die ohnehin unvergleichliche Klasse
der Original Methode Piezon ist die

Basis. NO PAIN-TECHNOLOGY > e zur konischen Form

- praktisch schmerzfreie Behandlung. www.ems-swissquality.com
Unschlagbar glatte Zahnoberflichen.

Und das EMS Swiss Instrument PS, Der Wettbewerb um Prophylaxe-
jetzt auch als V-PS — fiir praktisch patienten und optimalen Recall-
90 Prozent aller Anwendungen in der erfolg hat ein neues, kaum schlag-
Zahnsteinentfernung. bares Argument — V siegt!

V-CLASS FUR ALLE

Die Piezon V-CLASS ist Standard bei
der neuen Generation Air-Flow
Master Piezon, Piezon Master 700
und miniMaster LED — und fiir alle
vorhandenen Einheiten bietet EMS ein
Piezon V-CLASS Upgrade. Komplett,

einfach. Mehr Prophylaxe>
www.ems-swissquality.com




~ Abb. 4: Der Wartebereich fiir die Kinder. Foto:
Katja Grote ~ Abb. 5: Der OP. Foto: Katja Grote

nen Erfahrung habe ich viel Wert auf in-
tensiven Austausch mit Kollegen gelegt.
Auf Forthildungen habe ich wichtige
Empfehlungen von Referenten, Zahn-
arzten und fiihrenden Spezialisten be-
kommen.

Messebesuche und Termine in ande-
ren Praxen mit den Beratern von Henry
Schein waren ebenfalls wichtig. Dann
habe ich natiirlich entsprechend meiner
Behandlungsschwerpunkte investiert.
Mein Anspruch war, dass jedes Zimmer
fiir alles genutzt werden kann, zugleich
sollte jedes Zimmer eine Spezialisierung

~ Abb. 6: Eines der neun Behandlungszimmer.

>> PRAXISEINRICHTUNG

abdecken. So ist Zimmer 1 fiir Operatio-
nen ausgestattet, fiir die Implantologie
habe ich hier u.a. eine hochwertige LED-
Operationsleuchte angeschafft. Zimmer
5 ist fiir endodontische Eingriffe einge-
richtet. Ich vertraue auf Markenprodukte
und denke, dass man mit No-Name-Pro-
dukten an der falschen Stelle spart. An
denStiihlen zum Beispiel werdeich viele
Jahre jeden Tag von morgens bis abends
arbeiten.Ichhabejahrelangsehrgute Er-
fahrungen mitSironagemacht,also habe
ich fiir die Hauptbehandlungsplatze die
Teneo von Sirona und in den Neben-
behandlungsplatzen die M1installieren
lassen.

Welche Anschaffungen planen Sie
noch?

Die Erweiterung und Komplettierung
der Praxis istein Projekt fiir die ndachsten
zehn Jahre. Konkret geplant ist die An-
schaffung eines digitalen Rontgengera-
tes (OPG) mitDVTund damitdievollstan-
dige Umstellung auf digitales Rontgen.
Aber auch die Umstellung auf digitale
Abdrucknahme und ein Mikroskop fiir
endodontische Eingriffe sind geplant.

Wie stark ist Ihre Praxis digitalisiert?

Abgesehen vom OPG ist die Praxis be-
reits komplett vernetzt, auch das Bestell-
system lauft vollstandig digital.

Haben Sie bei der Einrichtung die
besonderen Anspriiche von Kindern,
Senioren oder behinderten Patienten
beriicksichtigt?

Kinderzahnheilkunde ist ein Schwer-
punktder Praxis,dasspiegeltsichauchin
der Einrichtung und Ausstattung wider.
Die Kinderzahnarztpraxis befindet sich
im ersten Stock. Durch die rdumliche
Trennung und die gute Isolierung stort
die Gerduschkulisse aus den Spielzim-
mern die anderen Patienten und das
Team nicht. Die speziellen Kinderbe-
handlungsstiihle Fridolin von ULTRA-
DENTkommensehrgutanundwirarbei-
ten gerne damit. Ein buntes Ballebad,
eine Sitzecke, in der ohne Schuhe auch
getobt werden darf, kindgerechte Toilet-
ten und Monitore {iber den Liegen waren
uns wichtig, um den Anspriichen von
Kindern gerecht zu werden, ebenso wie
die Gestaltung des Kinderempfangs, wo
auch die Kleinen dank einer Stufe iber
denTresengucken kénnen.ImEingangs-
bereich der normalen Praxis befinden

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

sich ebenfalls eine Kinder-Toilette und
ein Wickelplatz. Wir sprechen aber auch
und gerade altere und mobilitatseinge-
schrankte Patienten an und haben dies
in der Planung beriicksichtigt. Neben
einem barrierefreien Zugang haben wir
einen Aufzug und bieten besondere
Services wie einen Abholdienst an. Mit
unserer Spezialisierung auf Zahnersatz
und Implantate istunser Angebotgerade
fiiraltere Patientenrelevant.Zu unserem
Service gehort auch ein schneller Reini-
gungs-und ReparaturservicefiirZahner-
satzdurchdasangegliederte Laborinun-
serem Haus. Ein gemischtes Patienten-
spektrum aller Altersgruppen war schon
bei der Auswahl der Lage entscheidend.
Kiel-Suchsdorf hat sowohl ein Neubau-
viertel mit sehr vielen jungen Familien
und Kindern als auch gewachsene Orts-
teile mit gemischter Bevodlkerung und
vielen dlteren Bewohnern.

Welches Dentaldepot hat Sie bei Pla-
nung und Ausfiihrung unterstiitzt?

Die Zusammenarbeit mit Henry
Schein war sehreng. Unser Berater vom
Henry Schein Depotin Kielwurde bereits
lange vor der Er6ffnung mit einbezogen,
denn ohne Beratung und Mitwirkung
durch ein Depot kann man eine solche
Planung nicht machen. Zusatzlich haben
wir mit dem freien Architekten Harald
Kurz zusammengearbeitet. Fiir ihn war
es die erste Zahnarztpraxis, sodass er
viele frische und ungewdhnliche Ideen
eingebracht hat. Die erfahrenen Berater
und Planer des Depots haben eine ganz
wichtige Rolle bei der Planung der tech-
nischen Ausstattung gespielt, ebenso bei
der Einrichtung der Behandlungsraume
undder Platzierungvon Mdbeln oder Ge-
raten. Aberauchin der heien Phase des
Baus war unser Berater und die Planerin
von Henry Schein immer prasent. 44
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Dr. Klaus-Detlef Behrens

Dr. Robert Sohlich

Steinberg 116

24107 Kiel

Tel.:0431/26 041919

Fax: 04 31/26 04 19 20

E-Mail: info@zahnaerzte-an-der-au.de
www.zahnaerzte-an-der-au.de
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Praxisklinik in Oberbayern

>> PRAXISEINRICHTUNG

Alpenpanoramaim
Behandlungszimmer

Die im Januar 2011 neu erdffnete Praxisklinik Pfaffenwinkel im oberbayrischen Peiting liegt mitten im Ortskern
der ca.12.000 Einwohner groBen Marktgemeinde. Piinktlich zum 20-jahrigen Praxisjubildum der Zahnarztpraxis
von Dr. Olaf Reichenbach trat Tochter Nancy Reichenbach, M.Sc. in die Praxis ein. Mit ihrem Eintritt fand ein

Umzug in neue Raumlichkeiten statt.

Nancy Reichenbach, M.Sc./Peiting, Kristin Jahn/Leipzig

n Grundidee von Nancy Reichenbach
war es, Tradition und Innovation sowohl
im Behandlungskonzept als auch archi-
tektonisch in der neuen Gemeinschafts-
praxis stimmig zu verbinden. Passend
zum ganzheitlichen Behandlungsan-
satz, der ein Puzzle aus vielen Teilen ist,
das sich zu einem Gesamtbild zu-
sammenfligt, sollte in der Praxisklinik
ein dazu passendes, schliissiges Wohl-
fiihlambiente bei gleichzeitig hoher Er-
gonomie entstehen.

Rundgang
Im 340 m? grofien Dachgeschoss mit

Bergblick wurde der gesamte Eingangs-
bereich mit den Douglasiebalken bis in

Abb.1

den Dachgiebel ge6ffnet (Abb. 1). Das so
entstandene Atrium wird sowohl als
Empfangsbereich als auch fiir Vortrége
und Fortbildungen genutzt.

Fiirdie Reichenbachswarvorallemdie
Frage der Arbeitsabldufe und der Ergo-
nomie zentraler Punkt bei der Raum-
aufteilung. Hinter der Rezeption aus
einem schwebenden dunklen Holztisch
in einem weiRen Hochglanzquader im
Atrium befindet sich ein zentraler Raum-
kérper mit Sterilisations- und Lagerbe-
reich und einem Backoffice. Um diesen
Korper ordnen sich die sechs Behand-
lungsraume (davon fiinfkomplettausge-
stattet), der OP, das DVT und die Neben-
raume (Schleuse, Sterilisationraum, Kii-
che, Lager, Labor, Biiro) an. Diese Auftei-

== —— == =

~ Abb. 1: Der gesamte Eingangsbereich wird auch fiir Vortrage und Fortbildungen genutzt.

lung ermdglicht kurze kreuzungsfreie
Laufwege.

Aus allen Rédumen der Siidseite der
Praxis haben Patienten und Behandler
freien Blick iiber die Dacher von Peiting
vorbei am Kirchturm auf das Alpenpano-
ramamitderZugspitze. Dieverwendeten
Farben sind aufeinander abgestimmte
und harmonierende Erdtone. Sie erzeu-
gen eine warme heimatverbundene
Atmosphére. Im Kontrastdazu stehen die
vielen weifien Flachen der grifflosen Be-
handlungszeilen und Schrénke, die ei-
nen hygienisch sauberen Eindruck ver-
mitteln, ohne steril zu wirken.

Glastiiren und Glasflachen, die aus Dis-
kretionsgriinden in Rauchglasoptik ge-
halten sind, sorgen fiir ausreichend Licht-
durchflutung. Bei denverbauten Materia-
lien wurden gezielt in Teilbereichen ein-
heimische Holzer eingesetzt. Gepaart mit
den teils direkten und teils indirekten
Lichtelementen wird die Vision von einer
Atmosphare, in der sich der Mensch als
Gastund nichtals Patient fiihlt, Realitat.

Die Praxis wurden barrierefrei gebaut.
Es gibt zwei Aufziige, die Tiiren und das
Rontgengerat wurden so gewdhlt, dass
Patienten mit Rollstuhl oder Rollator
alles problemlos erreichen konnen.

Standort und Objekt

Die neue Praxis befindet sich gegen-
iiber den ehemaligen Praxisrdumen von
Dr. Olaf Reichenbach im Dachgeschoss
des Alpenhotels Pfaffenwinkel, sodass
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~ Abb. 2: In diesem Wartezimmer konnen sich Patienten wohlfiihlen. ~ Abb. 3 und 4: Die Praxis verfligt insgesamt tiber fiinf komplett ausgestattete

Behandlungszimmer.

die Patienten keine neuen Wege gehen
miissen. Das Alpenhotel Pfaffenwinkel
wurde aufgestockt und bietet ein ange-
nehmesAmbientefiirdie neue Praxis,die
das komplette neue Dachgeschoss ein-
nimmt. Im gleichen Gebdude befindet
sich die Allgemeinarztpraxis der Mutter
von Frau Reichenbach (Gemeinschafts-
praxis Dr. Steffi Reichenbach und Dr.univ.
Silke Kosian) und eine Apotheke, sodass
hier beziiglich des Patientenstamms
Synergien bestehen bleiben und neu
wachsen konnen.

Ausstattung

Gerade durch die Spezialisierung auf
Implantologie, Parodontologie mit kon-
sequentem Prophylaxekonzept und der
digitalen Zahnmedizin mit CEREC, DVT
und digitalem Rontgen waren fiir die
Ausstattung der Praxis von Nancy und
Olaf Reichenbach umfangreiche Investi-
tionen notig.

Funktionell, asthetisch, haltbar und
belasthar miissen die Investitionsgiiter
sein, die sich beide Zahnarzte fiir ihre
Praxis aussuchten. Die Praxis ist mit ei-

~ Abb. 5: Der OP der Praxisklinik Pfaffenwinkel.

nem Rontgen-Foliensystem, digitalen
Karteikarten, Kameras, CEREC und DVT
(Abb. 6) komplettdigitalisiert. Die Digita-
lisierung bedeutet fiir die junge und
gleichzeitig alteingesessene Zahnarzt-
praxis die Vereinfachung vieler Arbeits-
abldufe wie der Dokumentation und des
QM-Systems. Zu bedenken ist aber auch
die Abhangigkeit von der Technik, die
Einarbeitungszeit und das Anlernen der
Helferinnen.

Ergebnis

Die Praxis der Reichenbachs legt auf
Dinge wie Service, Design, Marketing
und Corporate Identity trotz der landlich
gepragten Gegend von Peiting sehr viel
Wert. Man fiihlt sich eher wie in einer
Stadtpraxis. ,Die Bewohner nehmen die
Praxis mit Begeisterung an. Viele den-
ken, sie sind in dem Hotel gelandet, das
sich untenim Haus befindet, und nichtin
einer Zahnarztpraxis®, beschreibt Nancy
Reichenbach die Akzeptanz ihrer neuen
Praxis. Die Mitarbeiter schédtzen be-
sonders die Atmosphare und die durch-
dachten, sich nicht kreuzenden Lauf-

I
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wege. Das personliche Highlight fiir Frau
Reichenbach in ihrer Praxis ist der Ein-
gangsbereich. ,Ich freue mich jeden
Morgen, wenn ich selbst in die Praxis
komme®, so die Praxisinhaberin.

Bei der Planung und Ausfiihrung wur-
den Nancyund Olaf Reichenbach von Plu-
radent Miinchen und Innenarchitekt Sven
Spitthoff unterstiitzt. Nancy Reichenbach
lobt die Zusammenarbeit als ,toll, pro-
fessionell und kollegial, da alle auf das
gleiche Ziel hingearbeitet haben®, 44

s>  KONTAKT

Praxisklinik Pfaffenwinkel

Dr. Olaf und Nancy Reichenbach,
M.Sc.

Hauptplatz 10b

86971 Peiting

Tel.: 088 61/60 24

Fax:08861/68 01 94

E-Mail:
info@praxisklinik-pfaffenwinkel.de
www.praxisklinik-pfaffenwinkel.de

~ Abb. 6: Das DVT lasst sich auch mit dem Rollstuhl oder Rollator befahren.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Ergonomisch arbeiten in der Zahnarztpraxis

Ruckenschmerzen
vermeiden

Zahnérzte legen groBen Wert darauf, dass ihre Patienten wahrend der Behandlung stabil und bequem sit-
zen. Die eigene Haltung steht oft weniger im Fokus. Dabei ist eine verniinftige Arbeitsposition fiir jedes ein-
zelne Teammitglied der Praxis mindestens ebenso wichtig. SchlieBlich arbeitet man hier iiber viele Jahre
mehrere Stunden am Tag. Grund genug, bei einer Investitionsentscheidung in einen neuen Arbeitsplatzauch
ergonomische Erwégungen mit zu beriicksichtigen. Insbesondere moderne Behandlungseinheiten kénnen
durch intelligente Konzepte bei der langfristigen Gesunderhaltung helfen.

Marcel Meurer/Bad Homburg

n Nach einem langen Tag am Behand-
lungsstuhl schmerzt der Riicken: Fast je-
der Zahnarzt hat diese Erfahrung ma-
chen miissen. Ungiinstige Arbeitsposi-
tionenund Bewegungsablaufe fithrenzu
Riickenbeschwerden. Von zentraler Be-
deutung fiir Schmerzen im Riicken-,
Schulter- und Nackenbereich sind dabei
Fehlhaltungen und einseitige Belastun-
genam Arbeitsplatz.

Bei einer Befragung gaben 64 Prozent
der Zahnarzte an, an Erkrankungen im
Bereich der Wirbelsaule zu leiden, 42
Prozent klagten {iber haltungsbedingte
Kopfschmerzen.

Haufig gewohnt sich der Behandler
eine ungiinstige Haltung und einen fal-
schen Bewegungsablauf friih im Berufs-
leben oder bereits an der Universitét an.
Fehlende Beinfreiheit bei vielen her-
kommlichen Behandlungseinheiten kann
dazu fiihren, dass sich Assistenz und Be-
handler ins Gehege kommen und da-
durch beide in unnatiirlichen Positionen
arbeiten.Beidenmeistenzahnarztlichen
Arbeitsplatzen ist es auRerdem nicht
mdglich,ineineranderen Positionalsder
9-Uhr-Position zu behandeln. Obwohlin
zahlreichen Studien dazu geraten wird,
nicht iibermaRig lange in einer Arbeits-

haltung zu verbleiben. In der Arbeits-
medizin wird daher beispielsweise fiir
Biiroarbeit explizitempfohlen, zwischen
sitzender und stehender Tatigkeit abzu-
wechseln. Die Bundesanstaltfiir Arbeits-
schutz und Arbeitsmedizin rat in ihren
Publikationen zu einer ausgewogenen
,Steh-Sitz-Dynamik®. Fiir den Biiroalltag
sollten die Beschaftigungen ,zu 50 %
sitzend und zu jeweils 25 % stehend bzw.
in Bewegung verbracht werden®.

Fiir einen Biiroarbeitsplatz kénnen
die Voraussetzungen fiir ergonomisches
Arbeiten durch den Kauf eines entspre-
chenden Biirostuhls und eines hohen-
verstellbaren Arbeitstisches vergleichs-
weise einfach geschaffen werden. In der
Zahnarztpraxis héngen diese zu einem
grofien Teil von der Behandlungseinheit
ab,diebiszu20]ahrelangtaglich genutzt
wird — und zwar vom Zahnarzt und von
der Assistenz gleichermafien. Um so
wichtiger ist es, dass bei der Entschei-
dung iiber eine so langfristige Investi-
tion, wie die in einen zahnérztlichen Ar-
beitsplatz, auch ergonomische Aspekte
fiiralle Beteiligten beiden Auswahlkrite-
rien beriicksichtigt werden. Ein Behand-
lungsstuhl, an dem sowohl die Assistenz
als auch der Zahnarzt riickenschonend
arbeitenkonnen, hatdamiteine wichtige
Funktion zur Vorbeugung von langfristi-
gen gesundheitlichen Beeintrachtigun-
gen.

KENNZIFFER 0251
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KaVo ESTETICAE70 / E80
KaVo PHYSIO 5007

Gepriift &

empfohlen

Bundesverband
der deutschen
Riickenschulen

Unabhéngiges Giitesiegel
als Entscheidungshilfe

Schwierigalso, bei der groen Zahl der
Angebote die passende Behandlungsein-
heit zu finden. Eine Hilfestellung beim
Kaufentscheidungsprozess kdnnen viel-
fach unabhéngige Prif- und Giitesiegel
geben. Bekannt sind hier vor allem das
TUV-Siegel fiir technische Sicherheit und
die BeurteilungenderStiftung Warentest.
Fiir riickengerechte Arbeitsgerate gibt es
seit 1995 auch das Siegel der Aktion
Gesunder Riicken eV. (AGR). Der Verein
wurde gegriindet, um ein Bewusstsein fiir
die Bedeutung von Riickenschmerzen zu
schaffen und dariiber aufzuklédren, wie
sich diese im Alltag reduzieren oder ganz
verhindern lassen. Das Pradikat ,Gepriift
& empfohlen” erhalten dabei nur Pro-
dukte, die den strengen Kriterien einer
unabhangigen, multidisziplindren Exper-
tenkommission aus Medizinern und The-
rapeuten gerecht werden.

Gesundheitsfreundliches
Arbeitsumfeld

Das Traditionsunternehmen KaVo setzt
schonseitLangemauf Ergonomie: Bereits
1965 wurde mit dem Gerdt 1025 ein zahn-
arztlicher Arbeitsplatz vorgestellt, der
erstmals die Behandlung am liegenden
Patienten ermdglichte. Mit den Behand-
lungseinheiten KaVo ESTETICA E70 und
E8owurdeinBiberachanderRiReinneu-
artiges, riickengerechtes Arbeitskonzept
entwickelt, das die Bediirfnisse der Be-
handler beriicksichtigt: Durch das Schwe-
bestuhlkonzeptder Einheiten KaVo ESTE-
TICA E70 und E80 steht die langfristige
Gesunderhaltungvon Zahnarztund Team
im Vordergrund.

Der Zahnarzt kann in einer ergonomi-
schen Behandlungspositionarbeiten. Be-
handler und Assistenz haben eine we-
sentlich grofere Beinfreiheitals bei klas-

sischen bodenmontierten Einheiten. Ein
wichtiger Aspekt und die Grundvoraus-
setzungfiireine stehende Arbeitshaltung
ist ein einfach zu bedienender Fuftanlas-
ser. Der MultifunktionsfuRanlasser bei
den KaVo-Behandlungseinheiten ESTE-
TICA E70 und E80 zeichnet sich durch ein
Schwenkpedal mit einfacher Rechts-
Links-Bewegung aus und ist optional
auch in einer kabellosen Variante erhalt-
lich. Im Gegensatz zu den Pedalsystemen
der meisten anderen Hersteller sind hier
keine anstrengenden Auf-Ab-Bewegun-
genndtig. Der Zahnarztkann miteinerna-
tiirlichen FuB- und Beinstellungarbeiten.
Das leichte Antippen des FuRanlassers
geniigt somit, um samtliche Instrumen-
ten- und Stuhlfunktionen zu steuern,
ohne die Muskeln und Sehnen zu belas-
ten. Dies ermoglicht die Bedienung so-
wohl stehend als auch sitzend und unter-
stiitzt damit eine aktive riickenfreundli-
che Arbeitsweise.

Ein Alleinstellungsmerkmal der KaVo
ESTETICA E80 ist die motorische Sitz-
bankanhebung, die es ermaglicht, den Pa-
tienten entspannt zu lagern und bei lan-
geren Behandlungen einfach umzuposi-
tionieren. Die Horizontalverschiebung
erlaubt dem Behandler den Patienten so
zu positionieren, dass er in riickenscho-
nender Haltung behandeln kann; dies er-
gibt eine maximale Beinfreiheit fiir Be-
handler und Assistenz, und der Kopf des
Patienten kann aus der gleichen Position
behandeltwerden—ob beider Ober- oder
Unterkieferbehandlung. So kdnnen so-
wohl extrem kleine als auch sehr groRe
Patienten bequemin einefiir beide Seiten
angenehme Behandlungsstellung ge-
bracht werden.

Fiir eine ergonomische Arbeitsumge-
bung sorgt der ebenfalls AGR-pramierte
Behandlerstuhl KaVo Physio 5007. Die
Sitzgelegenheit fiir Zahnarzt und Assis-
tenzist hierbei eine ideale Erganzung fiir
einen rundum riickenfreundlichen Ar-
beitsplatz.
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KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der RiB
Tel.:07351/560

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.com

Das sagen Zahnérztinnen und Zahn-
arzte zu den pramierten Behand-
lungseinheiten:

Dr. Ulrike Hiiftlein, Ansbach: ,Die
Beinfreiheit der KaVo ESTETICA E70 ist
eine Wohltat. Ich bin fiir eine Frau relativ
groB und habe jetzt entdeckt, dass ich
diese Beinfreiheit alle Jahre vermisst
habe, ohne es zu wissen. Jetztkommtes
meiner Korperhaltung und meinem Rii-
cken zugute, dass die Sitzposition weit-
aus mehr variiert werden kann. Zurzeit
arbeitet ein Assistent mit nahezu zwei
MeterKorpergroBe in unserer Praxis, der
jede Gelegenheit nutzt, um an der neuen
Einheitzu behandeln,und schwéarmtvon
dem Komfort, den die Einheit bietet.
Apropos Komfort: Die Patienten fiihlen
sich durch die vielféltigen Einstellmog-
lichkeiten ebenfalls sehr wohl.*

Dr. Silke Spiller, Ulm: ,Der Funk-FuBan-
lasser ist als zeitgeméBe Weiterentwick-
lung zu sehen und hat sich in der Praxis
bestens bewahrt. Er funktioniert ein-
wandfrei und analog zu meinen anderen
KaVo-Einheiten; eine Eingewohnungs-
phase entfallt. Die Ladevorgdnge sind
auBerst selten (circa alle drei Monate)
durchzufiihren. Dader FuBanlasser stén-
dig der Behandlungsposition angepasst
werden muss, ist die neue Kabelfreiheit
als groBer Komfort zu sehen. Dadurch
kann er problemlos an jede Stelle ver-
setzt werden, nie ist das Kabel zu kurz
oder der Assistenz im Weg.*

Dr. Michael Weiss, Ulm: ,,Die Ergono-
mie der ESTETICA E80 ist sehr ausge-
reift. Das Schwebestuhlkonzept bietet
deutlich mehr Bein- und Bewegungs-
freineit sowie mehr Freiheiten in der
Kombination von Behandler und Assis-
tenz. Ein weiterer Vorteil zeigt sich im
besseren Handling von Kabeln und
Schlauchen.

Die Horizontalverschiebung ist eine
wichtige Erweiterung der bisherigen Pa-
tientenlagerung,imBereich der direkten
Zusammenarbeit mit der Assistenz.
Aberauchim Hinblick auf Freirdume bei
der Behandlung aus der 12-Uhr-Posi-
tion oder dem Zugang zu Schubladen
bringt dies Erleichterung. Der FuBan-
lasser der ESTETICA E80 Iasst sich ein-
fach und bequem bedienen.
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>> PRAXISEINRICHTUNG

,Eine gute Ausstattung
kann keine Geld-
verschwendung sein®

Auch ein Jahr nach Griindung ihrer eigenen Praxis in Bad Salzuflen gerdt Zahnéarztin Claudia Sager (47)
regelrecht ins Schwirmen, wenn sie iiber ihre beiden Behandlungseinheiten spricht: ,AuBere Schonheit
und innere Werte sind hier hervorragend vereint.“ Sie hat sich nach sorgfaltiger Priifung fiir die Planmeca

Sovereign entschieden.

Markus Brakel/Diisseldorf

n Zahndrztin Séager lobt die Drehfunk-
tion, mitdersichdie Einheitin jede Rich-
tung schwenken ldsst, das einfache
Umstellen von Rechts- auf Links-Be-
handlung, das preisgekronte Design, die
Hygienetechnik und die Update-Mdog-
lichkeiten, die ihre Gerate zukunftsfahig
machen. Und auch bei den Patienten
komme die Sovereign gut an:,,Das ist ja
absolute Hightech®, hatten die ersten Be-
sucher gesagt, als sie sich in das visko-
elastische Polstersinken liefden. Sehrgut
gefalle vor allem alteren Patienten die
Moglichkeit, aus einer normalen Sitzpo-
sition in die Liegeposition zu gelangen
und umgekehrt. ,Kinder dagegen schat-
zen es aufierordentlich, auf der Behand-

lungseinheit Karussell zu fahren®,
schmunzelt Claudia Sager, die regelma-
Rig Grundschulklassen und Kindergar-
teninihrerPraxis betreut,inderauchein
eigenes Kinderwartezimmer mit ent-
sprechenden Utensilien eingerichtet ist.

Schwerpunkte ihrer Praxis, die heute
inihrem friiheren Elternhaus steht, sind
neben der Zahnerhaltungauch Angstpa-
tienten, die Kinderzahnheilkunde mit
zweimal wochentlichen Kindersprech-
stunden, die dsthetische Zahnheilkunde
sowie individuelle Prophylaxe. Claudia
Sager hat zunéchst als Zahnarzthelferin
gearbeitet, dann das Abitur nachgeholt
und anschlieBend Zahnmedizin studiert.
Nach neun Jahren in einer Gemein-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

schaftspraxis bot sich dann die Chance,
sich selbststandig zu machen. ,Andere
geben ihr Geld fiir teure Autos oder De-
signmdbel aus, ich stecke alles in die
Technik meiner Praxis®, lautetihr Grund-
satz, denn: ,Eine gute Arbeitsausstat-
tung kann keine Geldverschwendung
sein. Bei diesen Einheiten erhalten Sie
nur durchdachte Sachen®, lobt Claudia
Sager die Planmeca Technik. ,Ohne die
Drehfunktion méchte ich heute nicht
mehrsein®, so Frau Sdger. Damitkanndie
Einheit in Achsrichtung in verschiedene
Behandlungszimmerbereiche gesenkt
werden, etwa um einen empfindlichen
Patienten aus der Zugluft der Beliif-
tungsanlage zu drehen. Aber auch die

1S
L

~ Abb. 1: Hochwertige Aufnahmequalitét: der Planmeca ProOne. « Abb. 2: Freundlich und engagiert: Das Team von Zahnérztin Claudia Sager (3.v.1.).



~ Abb. 3: Fir Zahnérztin Sager das Nonplus-
ultra: Die Planmeca Sovereign Behandlungs-
einheit.

normale Sitzfunktion, bei der das Fuf3teil
der Einheit nach unten geklappt wird, sei
wertvoll. Patientengesprache kdnnen so
auf Augenhdhe gefiihrt werden, was ein
psychologisch wichtiger Faktor sei. Clau-
diaSagerkamesbeiderAusstattungdar-
aufan,einetechnischgute Ausriistungzu
erhalten. In diesem Gefiihl sieht sie sich
bestarkt.

Dariiber hinaus ist sich die Zahnérztin
sicher,fiirdie Zukunftbestensgeriistetzu
sein. ,,Bei entsprechender Wartung der
Einheiten kann ich spater durch einfa-
ches Aufspielen von Software neue
Funktionen integrieren oder ein Zusatz-
gerdt erganzen.“ Das Touchpad ohne
Knopfe sei sehr bedienungsfreundlich.
Auch der tagliche Arbeitsablauf in Rich-
tung Qualitdts- und Hygienemanage-
ment wird mit der Sovereign denkbar
einfach. Die Hygieneprotokolle kdnnen
abgelegt und dokumentiert werden, sie
werdeninderSoftwaregespeichert. Dar-
iber hinaus iiberzeugt das im Gerat
steckende Hygienesystem, das fiir eine
Wasserbespiilung wahrend einer Ab-
saugung sorgt. AuRerdem werde das
Wasser in den Schlauchen regelmaRig
gewechselt.,Alle zwei Stunden wird das
Wasser komplett mit Frischwasser aus-
getauscht, ehe sich Keime ansetzen kdn-
nen. Dafiir brauche ich keine Chemika-
lien.”

In zwei Behandlungsraumen steht je
eine Planmeca Sovereign. In einem zum
Jahresende vorgesehenen weiteren Be-
handlungszimmer ist eine Compact i ge-
plant, die sich aufgrund ihrer Robustheit

fiir die Kinderbehandlung und fiir die
Kinder- und Erwachsenenprophylaxe
sehr gut eigne. Auch in Sachen Réntgen
hatsich Claudia SagervonderPlanmeca-
Technik iiberzeugen lassen. Sie verwen-
deteinen ProOne, setzt also auf digitales
Rontgen.,,Die Aufnahmequalitatist sehr
hochwertigund die Gerate sind ganzein-
fach zu bedienen®, fasst sie ihre Erfah-
rungen zusammen. Die Romexis Ront-
gensoftware biete zudem sehrviele Mog-
lichkeiten, die Bilder zu verschicken oder
in andere Systeme zu exportieren. Bei
Planmecaseidas grofie Rontgengeratan
derWand montiertund biete dem Patien-
ten Freiraum, er werde nicht in eine Ni-
sche gezwangt. Die elegante Form iiber-
zeugt Frau Sager zusatzlich.

Mit Service und Wartung ihrer Gerate
durch Planmeca hat sie keine Probleme.
Ganz in der Nahe, in Bielefeld, befinde
sich ja die Deutschland-Niederlassung
von Planmeca. ,Wenn ich dort anrufe,
sind die innerhalb von ein paar Stunden
hier. Wenn es brennt, kommen sie so-
fort.” Die technischen Mitarbeiter aus
Bielefeld seiensehrversiertund konnten
eventuelle Fehlerrasch beheben.

Viele Praxisgriinder laufen Gefahr,
sich bei der technischen Ausstattung zu
iberdimensionieren. ,,Bei meinen Plan-
mecaGeraten sehe ich die Gefahr des
Oversizing nicht®, stellt Sager fest.
Wenn,dann istes ein Oversizingin eine
angenehme Richtung, man kann eigent-
lich wenig Fehler machen.“ Auch mit
dem Preis-Leistungs-Verhaltnis ist sie
sehrzufrieden.

,VYon meinen beiden Planmeca Sover-
eign Behandlungseinheiten binich nach
wie vor sehr angetan.” Dariiber hinaus
scheinen sie ebenfalls bei den Patienten
gutanzukommen, denn auch wirtschaft-
lich zieht Claudia Sager nach einem Jahr
eine positive Bilanz: ,,Es lauft sehr gut”,
fasst sie die 6konomischen Fakten ihrer
Praxis zusammen. <4
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Atmosphare schaffen mit funktionalen Mdbeln

Hoher Wonltuhlfaktor

Mitten in der Wiesbadener Innenstadt, in einem Altbau, liegt die Gemeinschaftspraxis der Zahnérzte Dr. Sabine
Ramm und Dr. Ulrike Jaskulski-Klein. Die Praxis vertritt einen ganzheitlichen zahnmedizinischen Ansatz und hat
sich auf Angstpatienten spezialisiert. Das Wohlbefinden von Patienten und Mitarbeitern und eine darauf abge-
stimmte Atmosphére stehen im Vordergrund.

Gabi Oeftger/Mombris

W Passend zum Konzept der schon vor-
handenen Einrichtung wurde fiir den
neuen Behandlungsraum eine moderne
Schrankzeile ausgesucht. Hiersitzt jeder
Handgriff. Verschiedene Schubladen-
einsatze sorgen fiir Ordnung. Kréftige
Farben setzen Kontraste. Stauraum und
Individualitat bieten zusatzlich zwei
Oberschrénke. Sie halten Verbrauchs-
materialien wie Becher, Papier, Hand-

schuhe und Mundschutzals auch Hygie-
nespender fiir Desinfektion und Seife
parat. Klare Linien in Kombination mit
farbigem Glas und geschwungene For-
men von Armaturen und Waschbecken
sorgen fiir ein harmonisches Design.

Hygiene von Anfang an

Die individuelle Anordnung der Aus-
stattungselemente — wie z.B. die Appli-
kationshilfe fir Handschuhe, die gleich-
zeitig mehrere unterschiedliche Grofen
bereithalt oder der Spender fiir Mund-
spiilbecher — ermaglicht die bedarfsge-
rechte Einrichtung von Wasch- und Ar-
beitsbereichen. Beriihrungslose Spen-
derund Armaturensind einfachund pra-
zise in der Handhabung und bieten eine
wichtige Grundlage fiir hygienische Ar-
beitsverhaltnisse. GemaR RKI sind alle
Spenderapplikationen so konzipiert, dass
die Arbeitsabldufe von Arzt und Team
untestiitzt werden und ein reibungslo-
ser Ablauf im Praxisalltag gewahrleistet
ist.

Die innovative Technik der Infratronic
Solutions Hygienespender IT 1000 AW
EURO und die herstellerunabhéngige
Verwendung von EURO-Flaschen von
bis zu 1.000 ml ermdglicht einen vielsei-
tigen Einsatz unterschiedlicher Mittel
iiber Desinfektion und Seife bis hin zu
Creme oder Mundspiillésungen.

Ergonomisches Design und glatte
Oberfldchen sorgen zudem fiir eine ein-
fache Anwendungund Reinigung. Durch
die Verwendung der Schlauchdosier-
pumpe im Hygienespender entfallt die
bei anderen Gerdten notwendige Reini-
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gung und Desinfektion des Inneren des
Ausgabegerates. Verbrauchsmittel kon-
nen sich nicht im Gerat absetzen, wert-
volle Reinigungszeit wird gespart. So
wird die Praxiseinrichtung von Anfang
an der Umsetzung der RKI Empfehlun-
gen zur Infektionsprévention in der
Zahnheilkunde und den Rahmenbedin-
gungen des Gesetzgebers fiir Zahnarzt-
praxen gerecht. 44
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Mehr als hell3e Luft

Auf der 34. IDS in K6In war im Marz 2011 der Trend nach behandler- und patientenfreundlichen Einheiten
deutlich erkennbar. Der amerikanische Hersteller A-dec, bekannt fiir seine luftbetriebenen Behandlungs-
einheiten, prasentierte sich auf der Messe auf iiber 240 m2 mit seinen neuen Produkten. Der Messeauftritt
hatte sich schnell herumgesprochen, denn die meisten Besucher kamen auf Empfehlung.

Ralph Dankers/Neuss

n Bereitsseitiiber 40 Jahrensind die Ein-
heitenvonA-deciiberden Dentalfachhan-
del erhaltlich. Wer sich damals eine luft-
betriebene Behandlungseinheit in die
Praxis stellte, wurde haufig von den Kol-
legen beldchelt. Die Langlebigkeit der
A-dec-Einheiten hielt jedoch jeder Kritik
stand. Dass A-dec nichtauf dem Stand von
vor iiber 40 Jahren stehengeblieben ist,
war beim Besuch des Messestandes iiber-
deutlich zu sehen. Die lufthetriebenen
Einheiten von A-dec kdnnen auch mit Pie-
zon Scalern oder elektrischen Mikromoto-
ren ausgestattet werden. Diese Gerdte
verfiigen zum Beispiel iiber Endofunktio-
nen, eine Begrenzung des Drehmoments
und automatischen Motor-Stopp und wer-
den damit so der modernen Zahnmedizin
gerecht. Und auch mitden luftgesteuerten
Instrumenten wie einem Air-Motor oder
einem Air-Scaler halten A-dec-Einheiten
modernen Anforderungen stand.

Niitzliche Ausstattung
an bewéhrten Stiihlen

Natiirlich waren auch
am A-dec-Stand auf der
IDS in Kdln Neuheiten zu
bestaunen. Das Arztele-
ment der 2009 vorstellten
A-dec 300, die es zukiinftig
auch als Radius-Einheit geben
wird,kannals Upgradeinnerhalbvon
Sekunden bequem vom Rechts- auf
einen Linkshdnderarbeitsplatz ge-
schwenktwerden—ohne einen Tech-
niker rufen zu miissen. Das vielen be-
reits von der A-dec 500 bekannte
~Kuschelpolster* wurde nun auch
fiirdie A-dec300konzipiertundvor-

gestellt. ,Angenehm, bequem — das tut
gut“, war das durchgangige Besucher-
feedback. Andere Anwender berichteten,
dassihren Patienten die Entspannung auf
diesem Stuhl auffallig leicht fiel. Von den
verschiedenen Varianten der A-dec 500
erfreute sich besonders der Farbton Weif}
grofRer Beliebtheit. Viele Messebesucher
fiihlten sich in die Zeit ihres Studiums zu-
riickversetzt, als sie bei einem ausgestell-
ten Simulator die frither vermisste ,dritte
Hand“ entdeckten, die bei der Absaugung
assistiert.

Weltpremiere einer neuen Einheit

Das absolute Highlight von A-dec auf
der IDS war die Prasentation einer Welt-
premiere — der neuen A-dec 200. Diese
Einheit, eine Kombination aus neuen und
bewahrten A-dec-Komponenten, ist fiir
den internationalen Markt entwickelt
worden. Die Entwickler haben einen kom-
promisslos hohen Qualitdtsanspruch mit

~ Beim Design der A-dec 300 stand das Wohlergehen
des Behandlers im Vordergrund.
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einer optimalen Ausstattung als Behand-
lungseinheit fiir Arzt,ZMF oder Dentalhy-
gienikerin verbunden —und das zu einem
sehrinteressanten Preis.

A-dec200istalsreine Lufteinheitkonzi-
piert, aber auch als elektrische Variante
erhaltlich. An dieser kann z.B. mit einem
Piezon Scaler, einem kollektorlosen Mo-
tor, einer Lichtturbine und der bewéhrten
A-dec Drei-Wege-Spritze behandelt wer-
den. Ein freier Kécher am Arztelement mit
dem grof} dimensionierten Ablagetisch
bietet zusatzlichen Platz fiir eine Polyme-
risationslampe oder eine Intraoralka-
mera. Die Assistentenseite lasst sich op-
tional mit einem Touchpad zur Steuerung
von Stuhl, Lampe und Speifonténe aus-
statten und verfiigt iiber einen groflen und
einen kleinen Sauger. Die grofie Speifon-
tane bietet geniigend Platz zum Einbau
vom Amalgamabscheider oder Becken-
ventil.

Heimliches Highlight

Ganz im Verborgenen wurde auf
dem Messestand ein Erlkdnig ge-
zeigt. Trotz Verhiillung stief} diese
neue Geratekonstellation auf gro-

- fes Interesse. Es handelt sich hier-
beiumden Zusammenschlusseiner

. bewadhrten Stuhl- und Speifontane
mit einem kleineren Arztelement.

Auf den Herbstmessen des Fach-
handelswird eszum Verkaufbereitste-

hen. Ein Besuch lohntsich also!

GroBes Interesse von Hochschulen

Auch Universitatskliniken aus der gan-
zen Welt besuchten den A-dec-Stand auf



der weltweit wichtigsten Dentalmesse.
A-decpunkete hiermitseinerQualitdtund
Langlebigkeit, denn nach der Garantiezeit
sollten Einheiten besonders fiir Univer-
sitdten so wenig Zusatzkosten wie mog-
lich verursachen. ,Die Folgekosten fiir
A-dec-Einheiten sind konkurrenzlos nied-
rig. Das hilft, den Uni-Haushalt zu entlas-
ten”, bestatigen die Anwender aus den
Universitaten. Die Universitat Amsterdam
arbeitetmitiiber250 Behandlungsplatzen
von A-dec. In Frankreich besitzt A-dec be-
reits einen hohen Marktanteil, in England,
wo sich der Sitz der A-dec Europa Division
befindet, ist das Unternehmen eine feste
GroRe. Auch in Deutschland wéchst A-dec
stetig.

Alles aus einer Hand

A-dec, ein Produkt vom Behandler fiir
Behandler, dafiir stehen Ken Austin und
seine Frau, die Griinder der A-dec Inc. In
diesem Sinne werden fast 20.000 Einhei-
ten produziert und weltweit vertrieben.
Fast 90 Prozent der fiir eine A-dec-Einheit
benotigten Teile stammen aus eigener
Produktion. Mit ausgereiften Qualitéts-
kontrollen und hochwertigen Materialien
produziertA-decvom Stuhlzylinderbiszur
antimikrobakteriellen Luft- und Wasser-
leitung, vom Wasserventil bis zum Instru-
mentenschlauch, die bendtigten Produkte
selbst.

A-dec stellt auf der Fachdental

Leipzig (16./17. September), der id siid
(8. Oktober, Miinchen), der Fachdental
Stuttgart (14./15. Oktober) und auf der
id mitte (Frankfurtam Main 11./12.
November) seine Neuprodukte aus.
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fur die Zukuntt

Die Digitalisierung der dentalen Radiologie und die 3-D-Volumentomografie (DVT) haben in den letzten
Jahren verstéarkt Einzug in die Praxislandschaft genommen. Die Frage nach der klinischen Indikation
dieser Gerate stellt sich kaum noch. Stattdessen tritt die Frage nach der wirtschaftlichen Implementierung
dieser Technik in den alltéglichen Praxisablauf in den Vordergrund.

Jorg Mudrak/Gelnhausen

n Auch nach Etablierung des dreidimen-
sionalen Rontgens bilden routinemafRig
durchgefiihrte, klinisch indizierte 2-D-Pa-
noramaschichtaufnahmen und kephalo-
metrische Aufnahmen weiterhin die
Grundlage einer verantwortungsvollen
Therapieplanung. DVT-Aufnahmen er-
weitern allerdings das diagnostische und
therapeutische Spektrum bis zum Rand
des individuellen Wissenshorizontes des
Behandlers. Ein Ende dieser Entwicklung
ist bei Weitem noch nicht abzusehen.

T

™

!
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~ Abb. 1: CRANEX 3D® von SOREDEX.

Herstellerkonzept bei der
Auswahl eines digitalen Rontgen-
geréates beachten

Bei der Anschaffung eines solchen
Hightech-Geratesistdem Konzept, das die
einzelnen Hersteller mit ihren Geréten
verfolgen, besondere Aufmerksamkeit zu
schenken. Ein fiir mich gut nachvollzieh-
bares und auf iiber 30-jahriger Erfahrung
basierendes Konzept bietet die Firma
SOREDEX mit dem CRANEX 3D® Kombi-
nationsgerat.

Entsprechend der individuellen
Erfahrungdes Anwenders kannbeim
2-D-Konzept aus sechs verschiede-
nen Panoramaaufnahmevariationen
(Erwachsener, Kind, KG lat, KG pa,
Bissfliigel, Sinus, Sektionen), beim
2-D-/kephalometrischen Konzept aus
vier Aufnahmevariationen (lateral
reduziert/voll), PA/AP, Carpus), oder
beim 3-D-Konzept zwischen einem
oder optional zwei Scanvolumen gewahlt
werden. Damitpasstsich CRANEX3D®der
eigenen Praxisentwicklung an. Einfache,
unkomplizierte und delegierbare Arbeits-
abldufe sind die Bedingungen, diean die-
sen eminent wichtigen therapeutischen
Baustein gestellt werden sollten und vom
CRANEX3D® erfiillt werden (Abb.1).

Die CMOS-Technologie fiir 2-D-, kepha-
lometrische und DVT-Aufnahmen, die
Auswahl des Bildgebungsprogramms an-
hand des CLEAR TOUCH™ Kontrollpa-
neels (Abb. 2), die sichere Positionierung
des Patienten mithilfe dreier Lichtvisiere,

DV T-Konzept
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Abb.2

« Abb. 2: Mit dem CLEAR TOUCH™ Kontroll-
paneel Isst sich das Bildgebungsprogramm
auswahlen.

des schwenkbaren Spiegels, der stabilen
5-Punkt-Positionierungshilfe und die
AES-Funktion (Automatische Expositions
Einstellung) fiihren zur den bestmog-
lichen Expositionsparametern fiir den je-
weiligen Patienten.

Die CM0OS-Sensortechnologie zeichnet
sich durch einen grofien dynamischen
Bereich,einenbesseren Kontrastund kei-
nerlei Bildverzerrungen in den Kklini-
schen Aufnahmen aus. Das vermindert
unnotige Wiederholungsaufnahmen.

3-D-Aufnahmen sind meiner Meinung
nach aus der modernen, zukunftsorien-
tierten Praxis nicht mehr wegzudenken:
Siehabensich etabliert. Strahlendosisre-
duzierende Techniken, wie z.B. gepulste
Strahlung, voreinstellbare Scanvolumen
und entsprechende Rekonstruktionsalgo-
rithmen werden den wachsenden Anfor-
derungen gerecht. Diese Technologie des
CRANEX3D® reduziertauch die eventuel-
len Konsequenzen von kleineren Patien-
tenbewegungen. Das ist ein, bei einem
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~ Abb. 3: Das XS Scanvolumen (6 x 4 cm). « Abb. 4: Das Midi Scanvolumen (6 x 8 cm).

Standgerat, nicht zu vernachlassigender
Faktor beziiglich der Bildqualitat. Stan-
dards wie zum Beispieladaptierbare mA-
Werte seien nur am Rande erwahnt. Mit
dem CRANEX 3D® Konzept konnen auch
Grenzindikationen wie Kiefergelenkauf-
nahmen entsprechend dem indizierten
Aufnahmeverfahren gewahlt werden.

Auswahl des Scanvolumens

Hinsichtlich des Scanvolumens schwir-
rendieunterschiedlichsten Abmessungen
eines Mindestmafes durch die Literatur.
Als Empfehlungen genannte Scanvolu-
mina sind 8x8cm, 10x10cm, 6x8cm
oder4 x 8 cm (H x B). Allgemeine Empfeh-
lungen beachten nicht, dass das Scanvolu-
men durch Industrienormen festgelegt
wird und die Gesamtgrofe des Sensors
auch dessen Preis bestimmt.

Der CRANEX 3D® verfligt iiber ein
festes (6x4cm) und ein optionales
(6 x 8 cm) Scanvolumen, mit einer hohen
(max. 0,133 mm) und einer Standardauf-
[6sung (min.0,2 mm). Die Aussage ,,hohe
Auflosung” ist hier wortlich zu nehmen.
Die Aufnahmequalitat wird nicht durch
Rauschen beeintrachtigt. Die exzellente
Bildqualitdt des CRANEX 3D® ist be-
sonders wichtig fiir die Endodontie oder
Parodontologie. Mit dem XS Scanvolu-
men (6 x4cm) kann die Positionierung
einzelner, lokaler Implantate mit Beriick-
sichtigung des Gegenkieferparts genau
geplant und virtuell simuliert werden
(Abb. 3), ebenso wie die strukturelle oder
morphologische Diagnostik des einzel-
nen Kiefergelenkes—also die gesamte lo-
kale oder regionale Pathologie.

Mit dem Midi Scanvolumens (6 x 8 cm)
kann der gesamte dento-alveoldre Be-
reichdes UKund OK—ohneKiefergelenke
— abgebildet werden (Abb. 4). Dies wird
durch die patentierte Patientenpositio-

nierungskorrektur EasyScout™ (Abb. 5)
ermoglicht. Bei Scanvolumina dieser
GroReistdie Anfertigungeiner Scoutauf-
nahme (mit minimaler Dosis) unabding-
bar.Notwendige Korrekturen mussten bis
datodurch eine manuelle Neupositionie-
rung entweder des Patienten oder des
Aufnahmebereiches vorgenommen wer-
den.Beidem CRANEX3D®hingegen wird
die Korrektur {iber die Verstellung der
Scoutaufnahme erreicht, welche eine la-
terale und eine frontale Aufnahme dar-
stellt. Zweitaufnahmen werden dadurch
auf ein Minimum reduziert, was dem
ALARA Prinzip und allen nationalen und
internationalen Richtlinien entspricht.

Bearbeitung der Datenséatze

Zunéchst werden alle 2-D- und auch
3-D-Aufnahmen iiber die SCANORA 5.x
Software akquiriertund dortgespeichert.
Die Bearbeitung der 2-D-Aufnahmen
kannebenfallsmitder SCANORA5.x Soft-
ware durchgefiihrt werden. Das Prinzip
und die Funktionalitat dieses Bildbear-
beitungsprogramms sind bekannt und
habensichseitvielen|ahrenim Praxisall-
tag bewahrt.

Bei der 3-D-Bildbearbeitung wurde
das Konzept der offenen Softwarearchi-
tektur des ,,groflen Bruders® SCANORA
3D® ibernommen. Die im DICOM Format
vorliegenden 3-D-Datensatze konnen also
mitjedemdicomfahigenundzugelassene
3-D-Bildbearbeitungsprogramm geoffnet,
bearbeitet und gespeichert werden. Bei
Datensatzen des Midi Scanvolumens ist
das auch mit jedem ,Drillguide System",
wiez.B.SIMPLANT, ExpertEase™,NOBEL
GUIDE, etc., moglich.

Im Lieferumfang von CRANEX 3D® in-
begriffen ist eines der — meiner Meinung
nach — besten 3-D-Bildbearbeitungspro-
gramme enthalten: OnDemand Dental™

(CYBERMED, Korea). Der YouTube-Kanal
des Herstellers unterstreicht eindrucks-
volldie Moglichkeiten dieses Programms.
Die klassischen Module wie das MPR
Modul bzw. 3-D-Modul (Multi Planar Re-
format) mit der axialen, sagittalen, koro-
nalen und gerenderten Ansicht oder das
DVR-Modul (Dental Volume Reformat)
dienen einer exakteren Diagnostik und
einer erfolgreicheren Therapie ebenso
wie das TM)-Modul (Kiefergelenk) oder
das optionale FUSION-Modul, mit dem
sich pra- und postoperative Aufnahmen
iiberlagern lassen, wodurch Langzeitdo-
kumentationen méglich werden.

Schlussfolgerung
Das variable Konzept des CRANEX

3D®, ein logischer und effizienter Ar-
beitsablauf mit intuitiver Patientenposi-
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Abb.5

~ Abb. 5: Intuitive Patientenpositionierungs-
korrektur mit dem EasyScout™ Verfahren.

tionierung, einer patentierten beriih-
rungslosen Patientenpositionierungs-
korrektur im 3-D-Modus und einer tole-
ranten, offenen Softwarearchitektur,
scheintdas Konzeptder Zukunftzu sein—
es spiegelt den Wunsch, frei iiber Thera-
piealternativen entscheiden zu konnen
und mit dieser Entscheidung sich selbst
unabhangig fachlich weiterentwickeln
zukonnen, wider. ¢4

>> KONTAKT

Jorg Mudrak, Oralchirurg
Am Stetenrain 11

36251 Ludwigsau

Tel.: 066 21/7 95 09 46
Fax: 066 21/7 9509 47
Praxis: SeestraBe 15
63571 Gelnhausen

Info: www.soredex.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Beispielrechnung

>> PRAXISEINRICHTUNG

INnvestitionsentschel-

dung

Prophylaxeeinhelt

Die Zahngesundheit der deutschen Bevdlkerung in allen Altersgruppen hat sich in den vergangenen
Jahren nachweislich verbessert.! Eng verbunden mit dieser Entwicklung ist ein breites Angebot an Vor-
sorgemaBnahmen durch das Praxisteam: Zahnarzt,Zahnmedizinische Prophylaxeassistentin (ZMP) und
Dentalhygienikerin (DH). Doch wie etabliert man ein tragfahiges Vorsorgekonzept, wenn die raumlichen

Maglichkeiten begrenzt sind?

Horst Willeweit/Bielefeld

n Mittlerweile haben sich die profes-
sionelle Zahnreinigung (PZR) und die
Individualprophylaxe (IP) in der zahn-
arztlichen Praxis als feste Bestandteile
etabliert. Diese Bereiche machen mitt-
lerweile einen nicht unerheblichen Teil
des Umsatzvolumens mancher Zahn-
arztpraxis aus. Und auch als Marketing-

~ Abb. 1:1deal fiir die Behandlung in der 12-Uhr-Position.

instrumenthilftdasAngebotdieser Leis-
tungen, da sie durch die Patienten zu-
nehmend nachgefragt werden. Ins-
besondere in kleineren
Praxenoderbeistark be-

,Die Anschaffung

den friihen Abendstunden bevorzugt
werden, wodurch ein separater Prophy-
laxeplatz unweigerlich zu ,Leerstand”
oder Leerlauf wahrend
der ,normalen” Praxis-

grenztem Platzangebot ; _ zeit fiihren wiirde. So-
ist es allerdings nur elnefPfOphy/aXB fern die verantwortli-
schwer mPtigli;h,l einen gjnheit kann he/fen, Ic:heh ZahnTelﬂizi;]zis,;,c'E)e
eigenen Prophylaxear- achangestellte ,
beitsplatz einzurichten. den UmSc’ifZZU DHoderZMPkeinense-
In solchen Fallen hilft I paraten Prophylaxebe-
ein besonderes Praxis- 0,0[7/77/6[6'/7 Und reich vorfindet und am
konzept. d/@AUS/HSfUﬂgZU Behandlungsplatz ar-

Die  Maglichkeiten
sindvielfaltig: Vom,,nor-
malen* Behandlungs-

platz, an dem zu bestimmten Zeiten
oderjenachBedarfdie IP/PZR
durchgefiihrt wird, bis hin
zum separaten Prophyla-
xezimmer oder sogar -be-
reich wird je nach Ausrich-
tung und vorhandenem
Raumgearbeitet.0b grofie
Praxis miteigener Prophy-
laxeabteilung und eige-
nem Fachpersonal, oder
ob kleine Praxis: Haufig
gilt, dass fiir die vorsorge-
willige  Patientenschaft
der Platz nicht ausreicht.
Hinzu kommt, dass gerade
fiir eine professionelle
Zahnreinigung Termine
fiir die Mittagszeit oder in

verbessern.

beitet, lassen sich die
Gerdte zur Zahnstein-
entfernung (ZEG), das
Airpolishing sowie Handinstrumente
und Hilfsmaterialien einfach mit einem
fahrbaren ,Untersatz* — einem Cart —
zum jeweiligen Zahnarztstuhl bewegen.

Robust und preisgiinstig

DieAnschaffungeinerProphylaxeein-
heit (z.B. Basisversion der ACTUS 101,
Morita) kann helfen,den Umsatz zu opti-
mieren und die Auslastung zu verbes-
sern. In der Basisversion der ACTUS 101
sind bereits samtliche Instrumente fiir
die Durchfiithrung von Prophylaxeleis-
tungen enthalten: Auf der Behandler-
seite eine Multifunktionsspritze, ein
DIN Midwest 4-Loch-Anschluss fiir die
Schnellkupplungen zur Versorgung von
Airflow-Handy, Airscaler, Turbine, Kro-



nenabzieher und zwei freie Instrumen-
tenkocher sowie ein integrierter Ultra-
schallscaler. Erweiterbar ist die Einheit
beispielsweise durch ein oder zwei leis-
tungsstarke Elektro-Mikromotoren bzw.
luftgetriebene Motoren. Die genannte
Einheitist erweiterbarund lasst sich da-
mit auch als zahnarztlicher Arbeitsplatz
nutzen. Von der routinemafigen Zahn-
behandlung bis zur IP lassen sich damit
dann, je nachdem, ob gerade eine Fiil-
lung versorgt oder Zahne professionell
gereinigtwerden sollen, alle Leistungen
durchfihren.

Die Kombination aus Schwebearm-
gerat und groRem Tray-Tisch erlaubt die
Behandlung sowohl mit assistierender
Helferin in der Vier-Hand-Behandlung
als auch alleine in der Zwei-Hand-
Behandlungausderergonomischenund
rickenschonenden 12-Uhr-Position. Die
Anordnung der Schwenkarme mit dem
Saugschlauchtrager auf der linken Pa-
tientenstuhlseite sowie des mobil be-
weglichen Schwenkarms des Arztele-
mentes auf der anderen Seite ermog-
lichen diese Doppelnutzung. Das Mund-
spiilbecken lasst sich zum Reinigen
leicht herausnehmen und kann im Ther-
modesinfektor behandelt werden.

Ein Arbeitsplatz, der
sich wirtschaftlich rechnet

Eine kleine Beispielrechnung veran-
schaulicht, wie eine solche Einheit be-
triebswirtschaftlich betrachtet werden
kann: Bei angenommenen 200 Arbeits-
tagen,andenen jeweilsachtPatientenin
derIndividualprophylaxe (Selbstzahler-
leistung, mit einem Preis von 55 Euro)
behandeltwerden,ergibtsichein)ahres-
umsatz von 88.000 Euro. Dem Umsatz-
erlés werden die Kosten des ,,Profitcenter
Individualprophylaxe® entgegengestellt.
Hierbei entstehen bei der kreditfinan-
zierten Anschaffung des Behandlungs-
platzes sowie den sonstigen anfallenden
Positionen (wie Mobel, Kleingerate und
Verbrauchsmaterialien) Kreditkosten von
monatlich rund 800 Euro. Zdhlt man die
tiblichen Personalkosten fiir eine ZMF
sowie die anteiligen Gemeinkosten (wie

' Vgl. Institut der Deutschen Zahnérzte (IDZ)
(2006), Vierte Deutsche Mundgesundheitsstu-
die (DMS V), http://www.kzbv.de/service/
DMS_%20IV_Kurzf.pdf, Abruf 09.05.2011.

Abb. 2: Multifunktional: Der ACTUS-Behandlungsplatz.

Raumkosten, Wartungskosten und Ver-
brauchsmaterialien) zusammen, stehen
einem moglichen Umsatzerlds von
88.000 Euro entsprechende Kosten von
64.000 Euro gegeniiber. Ergebnis: Ein
Vorsteuergewinn von rund 24.000 Euro.
Das entspricht einer Umsatzrendite von
rund 27 Prozent. Ein angenehmer
Nebeneffekt in der langfristigen Be-
trachtung: Bereits nach dem sechsten
Jahr ist die Einheit abbezahlt und die
Zahlung der Kreditrate entfallt. Bei
gleichbleibenden Umsatzerldsen wer-
den nun 37.000 Euro erwirtschaftet. Das
entspricht einer Umsatzrendite von 43
Prozent! Hierflirmuss natiirlichgewahr-
leistet sein, dass eine ausreichende Zahl
an Patienten vorhanden ist oder neu ge-
wonnen werden kann. Ausgehend von
den voranstehenden Daten liegt der so-
genannte Break-even-Point — also der
Punkt, an dem die Investition sich sozu-
sagen selbst tragt — bei 1.090 IP-Sitzun-
genjahrlich.

Damit eine Zahnarztpraxis in dieser
Disziplin die Umsatzrendite von 43 Pro-
zent erreichen kann, hier nun eine wei-
tere Rechnung: Um den Break-even-
Point zu erreichen, miissen bei 436 Pa-
tienten durchschnittlich 2,5 Prophylaxe-
behandlungen pro Jahr durchgefiihrt
werden. Soll nun die projektierte Um-
satzrenditeerreichtwerden, miissen 640
IP-Patienten gewonnen werden. Das ist
ein Wertvon rund 40 Prozentder Patien-
ten einer durchschnittlichen Einzelpra-
xis. Dieser lasst sich — bei geeignetem
Praxismarketing — innerhalb von rund
zwei Jahreninden meisten Praxen errei-
chen.

Info

Ein wichtiger Aspekt fiir eine solche
Investitionsentscheidung ist die Mog-
lichkeit, ergonomisch zu arbeiten. ). Mo-
rita organisiert unter dem Titel,,Ergono-
mie und Workflow"einen Workshop, bei
demdiegesunde Haltungim Mittelpunkt
steht. Bei lediglich vier Teilnehmern fin-
den die Kurse in Praxen der Anwender
statt. Hier analysiert kompetentes Fach-
personal in einem 1,5-tagigen Kurs zu-
nachst die Motorik und Arbeitsposition
der Teilnehmer, um anschlieRend ge-
meinsam Verbesserungspotenziale zu
erschlieRRen.

Kurstermine und Veranstaltungsorte
konnen bei Morita (Kontakt: Frau Anne
Altmann telefonisch unter der Rufnum-
mer 0 6074/836-0 oder per E-Mail: aalt-
mann@morita.de) angefragt und ge-
bucht werden. Schauen Sie sich auch die
Animation zum Thema Ergonomie auf
der Website www.morita.com/europe
an. Sie finden diese im Produktbereich
unter Spaceline EMCIA SMT.

>> KONTAKT

J. Morita Europe GmbH

Petra Kunkel
Justus-von-Liebig-StraBe 27a
63128 Dietzenbach

Tel.: 060 74/8 36-0

Fax: 060 74/8 36-2 99

E-Mail: pkunkel@morita.de
www.morita.com/europe
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CarieScan PRO™ -

Spitzentechnologie fiir die
genaue und zuverlassige
Erkennung von Karies

- Prazise und reproduzierbare Ergebnisse

+ AC-Impedanzspektroskopie (ACIST)

- Einfache und bequeme Anwendung
- Wissenschaftlich bewiesene Technologie

- Ein echter Gewinn fiir das moderne,
individuelle Karies-Management

- Wissenschaftlich bestatigte Technologie

%
CarieScan PRO™
hat eine Sensitivitat
und eine Spezifitat
(Minimierung falsch-
positiver Ergebnisse)

von liber 92%

Der Trend zu préaventiven und individuellen, patientenbezogenen Methoden des
Kariesmanagements wird von maBgebenden Gesellschaften, wie ICDAS, CAMBRA
und ADA befiirwortet. Diese Behandlungsweisen stellen eine breitere Basis an
Informationen zur Entscheidungsfindung, Prognose und zum Management von Karies
zur Verfiigung. ICDAS bietet ein System, welches speziell auf die Umsetzung eines
umfassenden individuellen Kariesmanagements, fiir verbesserte Langzeitergebnisse,
ausgerichtet ist.

Performance Index

| | | | | | [ | |
CarieScan PRO™ ' 92.5%
| | | | | |
Bissfliigel-R6ntgen- 62.5%
Aufnahme ? | | | | |
Laserfluoreszenz ® 58.8%
| | | |
Klinisch visuell 2 47.7%
| | | |

Kombination fiir die Zuverldssigkeit bei der Erkennung von Sensitivitét (D3) und
Spezifitat (D1). Literaturquellen: 1. Pitts u. a.: Caries Research 2008, vol 42(3) S. 211.
2. Bader u.a.: Journal of Dental Education 2001, Vol 65, Nr. 10 S. 960

3. Bader u.a.: Journal of Am Dent. 2004, 135, S. 1413 - 1426

Zur Umsetzung eines effektiven Kariesmanagements, bendtigt der Anwender
geeignete Behandlungsprotokolle und -mittel, um Primarkaries préazise erkennen zu
konnen. Forschungsergebnisse zeigen, dass durch rein visuelle Kontrollen lediglich
40% der initialen Ldsionen erkannt werden. Mittels Rontgenuntersuchungen ist es
nicht moglich, primare Lasionen im Anfangsstadium zu erkennen. Messungen mit
Laserfluoreszenz-Systemen konnen zu falsch-positiven Ergebnissen fiihren, welche
unter Umstanden unnétige chirurgische Eingriffe an gesunden Zdhnen bedingen und
zu Unsicherheit bei den Anwendern fiihren kdnnen.

Nun aber steht eine optimierte Technologie zur Verfiigung: Innerhalb des modernen
Kariesmanagements wird nicht mehr solange abgewartet, bis Kavitaten deutlich
sichtbar sind. Vielmehr liegt der Fokus darauf, Karies friihzeitig zu erkennen und
ohne operative Eingriffe zu behandeln. Fiir den Patienten birgt die friihzeitige
Diagnose den Vorteil, dass Karies gestoppt oder Lasionen remineralisiert
werden konnen. Gleichzeitig sind hohe Kosten fiir Restaurationen vermeidbar.
Optimalerweise werden heutzutage Behandlungsmethoden eingesetzt, die
individuell auf den Patienten abgestimmt sind.



Bessere Ergebnisse durch herausragende
Technologie

CarieScan PRO™ ist das erste dentale Diagnosegerat, das auf
AC-Impedanzspektroskopie (ACIST) zuriickgreift, um Karies mittels
Messung von Veranderungen der Zahndichte festzustellen. Diese
direkten Messungen werden mit einem Klassifzierungssystem
normaler Dichten verglichen, dessen Daten das Ergebnis
sechsjahriger Forschung der Universitaten Dundee und St. Andrews
sind.

Die Grundidee ein elektrisches Signal fiir die Karieserkennung zu
nutzen, stammt aus den 50er Jahren. 1996 berichtete das Magazin
Nature Medicine (Februarausgabe 1996, vol 2,2 s. 235-237) liber
den erstmaligen Einsatz von elektrischen Mehrfachfrequenzen,
mit der sogenannte ACIST-Technologie. Die Verwendung von
Mehrfachfrequenzen war ein groBer Schritt dahin, den Status der
Zahnhartsubstanz genauer charakterisieren und eine bessere
Unterscheidung zwischen gesunden und kariosen Zahnen treffen
zu kdnnen.

Im Rahmen der ACIST-Technologie wird Wechselstrom (niedrige
Amplitude) vom Zahnschmelz bis zur Pulpa geleitet, um die
Zahndichte zu messen. Nicht nur die Zahnoberflache wird gescannt,
vielmehr dringt das Wechselstromsignal durch den ganzen
Zahn. CarieScan PRO™ ermittelt in vier Sekunden Werte, die die
Wahrscheinlichkeit eines kariosen Befalls von 0 bis 100 angeben.
Die Ergebnisse werden sowohl numerisch als auch farbig auf dem
LED-Display angezeigt. Der Anwender wahlt dementsprechend
geeignete BehandlungsmaBnahmen, individuell pro Patient.

Die Varianz der Impedanz in den verschiedenen Stadien ist
signifikant. Die Impedanz eines gesunden Zahnes ist wesentlich
hoher, als die eines demineralisierten Zahnes mit kariosen
Lasionen. Die Impedanz eines demineralisierten Zahnes mit
kariosen Lasionen jedoch ist immer noch hoher, als die eines
Zahnes mit ausgeprégter Dentinkaries. Aus diesem Grund ist die
Diagnose von Sensitivitat (gesunde Zdhnen und Spezifitét (kariose
Zahne) in den verschiedenen Stadien mit ACIST weitaus einfacher
und genauer, als mit anderen gangigen Diagnosemethoden.

Deutlich weniger falsch-positive Diagnosen

Andere Techniken basieren auf optischen oder radiographischen
Verfahren. Die Ergebnisse optischer Verfahren werden haufig durch
Ablagerungen oder Verfarbungen beeinflusst. Radiographische
Methoden setzen Patienten und Praxisteam unnétigen, potenziell
gefahrlichen, ionisierenden Strahlungen aus. Fluoreszenzbasierte
Systeme diagnostizieren ausgepréagte Lasionen und Karies besser,
als konventionelle visuelle oder radiographische Methoden.
Allerdings unterliegen Laserfluoreszenz-Systeme einem Risiko
falsch-positiver Messungen von bis zu 40% (geringe Spezifitat) -
speziell im Fall von Verfarbungen. Dies kann zu unnétigen, invasiven
Eingriffen innerhalb gesunder Zahnsubstanz fiihren.

Keine Schmerzen — viele Vorteile

Keine Schmerzen, kein unangenehmes Gefiihl, keine ionisier-
ende Strahlung; einfach den Sensor auf dem trockenen Zahn des
Patienten platzieren. Die Messergebnisse sind auch fiir die Patienten
klar und einfach ablesbar. So kdnnen die Behandlungsschritte

leichter erklart werden. CarieScan PRO™
ist Spitzentechnologie fiir die Praxis, mit
der Patienten erfolgreicher behandelt

und zusatzliche Gewinne realisiert
werden konnen.

CarieScan PRO™
Karies
zuverlassig
erkennen.

Einflihrungspreis
Euro 2.990,- *

*22g. Mwst. Giiltig bis 31.12.2011

Zahngesundheit langfristig kontrollieren und
uberwachen

CarieScan PRO™ liefert konsistente, reproduzierbare und
zuverlédssige Daten, die es dem Anwender erlauben, die Mess-
wertaufzeichnungen  der  verschiedenen Patientenbesuche
miteinander zu vergleichen. Der Vergleich dieser Daten ermdglicht
die Uberwachung des Krankheits- und Behandlungsverlauf. Prizise
Daten und geringe Kosten pro Patient stellen das Plus fiir den
Anwender dar.

+49(0)7351.4749944
info@orangedental.de

>> Fax
>> Email

Praxis
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...............................................

D Ich wiinsche weitere Informationen.

D Ich wiinsche einen Demotermin.

orangedental @

premium innovations = |

orangedental GmbH & Co. KG
Aspachstr.11 . 88400 Biberach . Tel. 07351.474990

Wie viele Vorgange in lhrer Praxis, hat auch die Karieserkennung einen langen Weg hinter sich. Rontgenbilder
stellen die Situation oft nicht komplett dar, Laserfluoreszenz resultiert in einem hohen Risiko falsch-positiver
Ergebnisse. CarieScan PRO™ nutzt die klinisch gepriifte ACIST-Technologie (AC-Impedanz Spektroskopie),
um gesunde und kariose Zéhne mit einer Genauigkeit von 92,5 % zu diagnostizieren.

CarieScan PRO™ ist ein kompaktes, leichtes, batteriebetricbenes Gerat, das einfach zu bedienen ist
und automatisch kalibriert wird. Zudem ist CarieScan PRO™ Bluetooth-fahig. CarieScan PRO™ dient zur

friihestmoglichen Erkennung von Karies. Dieses einzigartige Gerat liefert prazise und reproduzierbare
Daten zur langfristigen Uberwachung.von Karies und zur Erstellung individueller Behandlungsplane.



Laborneugriindung

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

IN einem Monat
von Null auf hundert

Seit einem knappen Jahr wird im Labor Zischow Dental in Hamburg Zahnersatz gefertigt. Gegriindet wurde
das Labor von Susanne Zischow. Innerhalb nur eines Monats wurden alle Planungen, mit denen ein halbes
Jahr vorher begonnen wurde, umgesetzt. Im Interview mit Laborleiter Kay Zischow erfahren wir, wie die

Neugriindung ablief.

Herr Zischow, warum haben sich Ihre
Frau und Sie fiir eine Neugriindung ent-
schieden?

Eine Neugriindung ist in meinen Au-
genvorteilhafterals eine Ubernahme, da
wir einen freien Gestaltungsspielraum
hatten und wederalte Geréte noch beste-
hende Vertrage mit Mitarbeitern oder
anderen Firmen {ibernehmen mussten.
Begonnen haben wir mit12 Mitarbeitern,
inzwischen haben wir auf insgesamt 18
Mitarbeiter aufgestockt.

Welche Rdume gibt esim Labor?

Unser Labor hat einen groRziigigen
Eingangsbereich mit Wartezone und
Empfang. Fiir das Scannen und die digi-

tale Bearbeitung der Modelle haben wir
einen eigenen CAD/CAM-Raum einge-
richtet. Ein Behandlungs- und Farbnah-
meraumfiirdie Patientenistderzeitnoch
mit einem fast schon historischen Stuhl
ausgestattet. Hier ist mittelfristig ge-
plant, eine neue Behandlungseinheit
aufzustellen, um vor Ort Live-OPs durch-
zufiihren, die dann in den Schulungs-
raum iibertragen werden. In weiteren
Raumen entlang eines Ganges sind die
Arbeitsvorbereitung, die Technische Lei-
tung, die Keramik, der Gussraum und die
Edelmetallabteilung untergebracht. Ein
Technikraum verbirgt die Zentralabsau-
gung. Einen Aufenthaltsraumfiirdie Mit-
arbeiter gibt es natiirlich auch. Im noch

~ Abb. 1: Der Eingangsbereich. - Abb. 2: Vor dem Raum fiir die Arbeitsvorbereitung.
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nicht fertiggestellten hinteren Teil des
Objekts ist ein grofer, teilbarer Schu-
lungsraum in Planung, in dem Prasenta-
tionen und Schulungen fiir Kunden statt-
finden werden. Auch die Dachterrasse,
die momentan noch renoviert wird, soll
spater fiir Kundenevents genutzt wer-
den.

Wiirden Sie die Designidee lhres
Labors kurz beschreiben?

Unser Ziel war es, ein angenehmes
Ambiente zu schaffen, damit sich die Pa-
tienten und die Mitarbeiter bei uns gut
aufgehoben fiihlen. Dentallabore sind
haufig nur in Weif} gehalten und haben
einehertechnisches Ambiente. Wirwoll-
ten Farbakzente setzen und entdeckten
den Magentaton RAL 4006 fiir uns. Die
Farbe erzeugt Lebendigkeit in den Rau-
men. Als Nebeneffekt profitieren wirvon
dem Wiedererkennungseffekt beim
Kunden, denn zusammen mit unserem
Logo taucht es auch in unseren Ge-
schéftspapieren auf.

Worauf haben Sie bei der Innenarchi-
tektur lhres Labors besonderen Wert
gelegt?

BeiderPlanunghaben wirsehrdarauf
geachtet, dass die Aufteilung der Rdume
unsere Arbeitsabldaufe unterstiitzt und
keine langen Laufwege ergibt. Aus die-
sem Grund haben wir vor einigen Rau-
men, etwa vor der Tiir der Arbeitsvorbe-
reitung, noch Arbeitszonen eingerichtet.
Ganzwichtigwar natiirlich das Licht, hier
habenwirrichtiginvestiertund spezielle
Leuchten installiert. Das Licht kommt



dem Tageslicht sehr nahe, ist aber nicht
grell und ermiidet die Augen nicht. Auf
Vermittlung von Henry Schein hatte ich
vorher schon Kontakt zu einem Laborin-
haber in Hannover, der diese Leuchten
ebenfalls hat und mit dem wir uns aus-
tauschten. Die Beratung und Installation
erfolgte mit einem spezialisierten Elek-
triker.

Ergonomie muss man bei der Planung
eines Labors immer im Hinterkopf ha-
ben, nichtnurbeiderInstallation der Ge-
rate, sondern auch bei den Stiihlen. Un-
ser Berater hat uns fiir die Bestuhlung
ganzneue Modelle empfohlen,dieeiner-
seits sehr flexibel und individuell ein-
stellbar sind, die zugleich aber auch gut
zu reinigen sind. Meine Erfahrungist es,
dass bei allen Anschaffungen — von den
Stiithlenbiszur Absaugung—die Funktio-
nalitdt und die Gesundheit der Mitarbei-
terim Vordergrund stehen muss, die Op-
tik ist zweitrangig.

Welche Investitionsgiiter und Gerate
gehdren lhrer Meinung nach zur Grund-
ausstattung?

Ein digitaler Modell- und Abdruck-
scannerist heute neben der iiblichen La-
borausstattung (Gussschleuder, Brenn-
ofen, ergonomische Arbeitsplatze etc.)
unverzichtbar, nicht nur weil die Kunden
diesen Stand der Technik heute erwar-
ten. Fiir CAD/CAM spricht auch die Wirt-
schaftlichkeit der Gerate, die heutzutage
zudemeine sehrhohe Qualitatliefern. Es
istsehrschwierigbzw.zuteuer, Mitarbei-
ter einzustellen, die die gleiche Qualitat
wie ein Fraszentrum liefern. CAD/CAM-
Systeme sind ja schon seit gut 15 Jahren
auf dem Markt, aber erst in den letzten
zwei bis drei Jahren hat sich gezeigt, was
moglichist. Dieneuen Geratehabenmich
richtig iberzeugt.

Wichtig bei der Auswahl von Geraten
ist mir vor allem ein qualifizierter und
schneller technischer Support vor Ort.
Fiir die Scanner habe ich bei Henry
Schein einen Spezialisten als Ansprech-
partner, der sehr kompetent ist. Und als
unser Labor-Laser nicht rund lief, konnte
mir das Depot innerhalb kiirzester Zeit
einen Techniker des Herstellers vermit-
teln, der das Problem per Fernwartung
am Telefon behoben hat. Auch die Galva-
notechnik gehdrt heute zum Standard,
ebensowie Geratefiirdie Zirkonbearbei-
tung.GanzwichtigwarenmirbeiderAus-
stattungdes Laborsdie QualitatderKera-

GERATE

Abb. 3: Die Rdume fiir die Edelmetall- und Keramikbearbeitung sind durch ein Fenster verbun-
den. « Abb. 4: Scanner gehdren fiir Kay Zischow zur Grundausstattung eines Labors.

mikofen —die Asthetik wird immer wich-
tiger, und fiir asthetisch gute Ergebnisse
spielten nicht nur das Material, sondern
auch die Ofen eine groRRe Rolle.

Was denken Sie, wie wichtig ist High-
tech fiir den Erfolg eines Labors allge-
mein?

Einige der aktuellen technischen Ge-
raite wie CAD/CAM-Scanner oder das
Equipment fiir die Galvanotechnik wer-
den, wie gesagt, von Laborkunden ganz
selbstverstandlich als Standard erwar-
tet. Als Alleinstellungsmerkmal reicht
Hightech aber nicht aus. Ich glaube, dass
man sich heute durch Kundenorientie-
rung und Service auszeichnen muss, und
dasistauchderbesondere Fokus unseres
Labors.

Welches Dentaldepot hat Sie bei Pla-
nung und Ausfiihrung unterstiitzt?

Wir arbeiten seit dem Beginn der Pla-
nung dieser Raumlichkeiten eng mit
Henry Schein zusammen. Die Ausfiih-
rung lief sehr gut, trotz eines sehr engen

pa—on

Zeitplans: Die Gerate konnten erst ab
dem 25. November geliefert, eingebaut
und installiert werden. Fiinf Tage spater
warEroffnungund die Mitarbeiterhatten
schon 48 Arbeiten auf dem Tisch. Es ist
ganzklar,dassdie Auswahlder Laborein-
richtung ohne erfahrene Fachleute wie
die Fachhandelsherater nicht geht. Die
Depots haben im Vergleich zu mir einen
viel besseren Uberblick dariiber, welche
Alternativeneszueinembestimmten Ge-
rat gibt und welches Teil aus den dicken
Katalogen fiir ein bestimmtes Einrich-
tungsdetail in unserem Labor am besten
passt.

Zischow Dental Hamburg GmbH
Winterhuder Weg 76a

22085 Hamburg

Tel.:040/2 38 80 98-0

ANZEIGE

Das erste Parometer ‘
zur voll automatisierten
Befundung des Parodontalstatus.
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Laborumzug in Mainz

InNovationen fur

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

die Seele

Zahntechnikermeister Jiirgen Wolf aus Mainz hat ,,Freude an schénen Dingen*, wie er iiber sich selbst sagt.
Diese Lebenseinstellung hat er in sein neu eingerichtetes Dentallabor in Mainz transferiert.

Kristin Jahn/Leipzig

n Nachdem Jiirgen Wolf vor 32 Jahren
sein erstes zahntechnisches Labor in
Mainz gegriindet hatte, wollte es der 57-
Jahrige noch einmal wissen und plante
sein neues Traumlabor. Die offizielle Ein-
weihungderneuen Radumewirdam2.Sep-
tember gefeiert, gearbeitet wird hier
schon seit Mitte Mai 2011. Jiirgen Wolfs
Interesseanden VeranderungenderTech-
nologien, mit denen zahntechnische Pro-
dukte hergestellt werden, motivierten ihn
zudem Umzugmitkompletter Neueinrich-
tung. In seinen alten Rdumen waren fiir
die neuen Techniken nicht ausreichend
Kapazitaten vorhanden.

Gemeinsam mit seinem Geschaftspart-
ner Hussein Beydoun und der zum Fiih-
rungsteam gehdrenden Zahntechniker-
meisterin Beatrix Ritter baute er die
komplett entkernten Rdume im 2. Ober-
geschoss eines Gebaudes im Mainzer Ge-
werbegebiet nach seinen Vorstellungen

um. Lediglich zwei Wande derehemaligen
Biiroraumlichkeiten seien stehengeblie-
ben. Die Raumaufteilung wurde zunéchst
von Frau Ritter auf Skizzen erarbeitet. Die
Feinplanungund Umsetzungfand dannin
Teamarbeit mit dem Dentalfachhédndler
Altschul Dental (Mainz) und dem Labor-
mobelhersteller Freuding (Stetten/All-
gdu) statt.

Raumplanung

Der Standort hatte sich aufgrund seiner
guten Autobahnanbindung ins Rhein-
Main-Gebiet und dem kurzen Anfahrts-
weg ins Mainzer Stadtzentrum bereits be-
wahrt. Auf 230 m2 Flache hat sich Jiirgen
Wolfseinen Traumvommodernen Dental-
labor verwirklicht. Vom grofiziigigen und
einladend gestalteten Eingangsbereich
gehen das Patientenzimmer und das Biiro
des Geschaftsfiihrers ab. Bevor es in den

eigentlichen Arbeitsbereich geht, kommt
man am CAD/CAM-Raum und einem
Raum, in dem Auftragseingang und Auf-
tragsausgang bearbeitet und archiviert
werden, vorbei. Durch eine beschriftete
Glastiirgehtesindenoffen gestalteten Ar-
beitshereich. Zwei Technikrdume, Guss-
raum und Arbeitsvorbereitungsraum sind
lediglich durch Zwischenwande vonein-
ander abgetrennt — Tliren sucht man hier
vergebens. In der Mitte der Fertigung be-
findensichfiiralle Mitarbeitergutzugang-
liche Gerate (Sandstrahlgerate, Dampf-
strahl- und Ultraschallgerat, Poliereinheit
etc.). Eine Durchreiche vom Arbeitsbe-
reich zum Versandraum erspart unnotige
Wege.

Grofiziigigkeit, technisch moderne und
harmonische Ausstrahlung waren ein be-
sonderesAnliegen beiderPlanung.,Jeder,
der das Labor betritt, soll automatisch das
Gefiihl erfahren, richtig zu sein. Im alten

- Abb. 1: DerEingangsbereich des Dentallabors Wolf wirktangenehmauf Patientenund Kunden. - Abb. 2: Die Granitarbeitsplatte isteine Sonder-
anfertigung, ebenso wie ...

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Labor kam der Patient herein und stand
sofort im Fertigungsbereich. Viele Pa-
tientenfiihlten sich davon gestort, dasses
keinen separaten Bereich gab“, so Wolf.

Gestaltung

Mit Produkten von der Stange waren
einige Bereiche des Labors nicht zu ver-
wirklichen. Besonders bei den Mgbeln
findensichzahlreiche Sonderanfertigun-
gen im Dentallabor Wolf. Die Edelstahl-
fronten, die an fast allen Arbeitsplatzen
im Labor verbaut wurden, kommen aus
dem Praxisbereich. Auch die Granitar-
beitsflachen an den Technikarbeitsplat-
zen sind Sonderanfertigungen. Um die
Sandstrahlgerate in eine ergonomische
Arbeitshohe zu bringen, wurde eine
Sonderanfertigung fiir das Labor gebaut.
Jlirgen Wolf und seine Mitarbeiter arbei-
tensotdglichmitMobeln,diegenauihren
Vorstellungen entsprechen und ganz
nebenbei noch einzigartig sind. Bei der
Farbgestaltung wurde neben den Edel-
stahlfronten der Schrénkte auf violette
Elemente,die Warmeindie Raumlichkei-
ten bringen, gesetzt. Details wie raffi-
nierte Uhren und ausgewahlte Bilder
runden die Innengestaltung ab.

Mit dem neuen Labor konnte sich |iir-
gen Wolf einen weiteren langgehegten
Wunsch erfiillen: Arbeiten bei gleichma-
Rigem Nordlicht. Die Arbeitsplatze, an
denen asthetisch besonders hochwertige
prothetische Arbeiten hergestellt wer-
den, profitieren von der Ausrichtung des
Technikraums nach Norden.

Digital ist Grundausstattung

Bei der Ausstattung vom Dentallabor
Wolf wurden alle digitalen Maoglichkei-
ten,diesichmodernen Laborsbieten, ein-
gesetzt.Vonderdigitalen Farbnahme, die
wahlweiseim LaboroderinderZahnarzt-
praxis durchgefiihrt wird, bis zur CNC-
Frasmaschine ist alles vorhanden. Uber
ein Netzwerk sind in jedem Raum Daten
wie Patientenbilder oder Kalenderein-
trage am Computer einsehbar.

CAD/CAM-gefertigte Arbeiten bietet
das Labor seit etwas mehrals fiinf Jahren
an.Die Erfahrungen,dieindieser Zeit ge-
sammelt wurden, haben die Entschei-
dung fiir die Anschaffung einer eigenen
Frasmaschine bestarkt. Eine richtige Ent-
scheidung, wie Herr Wolf jetzt feststellt.
Jlch bin neugierig auf die weitere Ent-
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Abb. 3: Die kurzen Laufwege sind der offenen Gestaltung der Fertigung zu verdanken.
Rechts: Die Schrankhohe wurde auf die Arbeitshohe an den Sandstrahlgerdten abgestimmt.
Abb. 4: Laborinhaber Jiirgen Wolf gemeinsam mit seinem Geschaftspartner Hussein Beydoun
im Dentallabor Wolf.

wicklung der digitalen Technik in der
Zahntechnik. Das Neue muss man pfle-
gen®, fiihrteraus. ,In fiinf Jahren sind die
heutigen Anschaffungen nicht mehr in-
novativ. Auf dem aktuellen Stand zu sein,
ist ein sich standig verandernder Pro-
zess.”

Selbstverwirklichung
als Anspruch

»Ein Dentallabor sollte nicht aussehen
wie eine Werkstatt, schliefilich werden
hier Medizinprodukte gefertigt®, betont
Jiirgen Wolf.

Die Riickmeldungenvon Patienten und
Zahnérzten, die das Labor aufsuchen,
seien durchweg positiv. ,Viele unserer
Gaste sagen, dass sie sich sofort wohlfiih-
len und sie die Einrichtung gleichzeitig
als auergewdhnlich wahrnehmen. Uns
war es wichtig, dass bei der Innenarchi-
tektur Schlichtheit und klare Linien ver-
wendetwerdenunddie Raumegleichzei-
tig zum Wohlfiihlen einladen. Das haben

opt— on 2.7 TTL

T

wir erreicht®, gibt der Zahntechniker-
meister zufrieden zu Protokoll. ,Ich bin
ein visueller Mensch. Wenn ich schone
Dinge sehe, dann geht’s mir gut.

Die Innovationen, die wir hier inte-
griert haben, dienen auch der person-
lichen Weiterentwicklung, der Zufrie-
denheitund dertaglichen Arbeitsmotiva-
tion*®, fasst der Geschaftsfiihrer, der noch
lange nicht an den Ruhestand denkt, die
fiir ihn wichtigsten Punkte an seinem
neugestalteten Labor zusammen.

>> KONTAKT

WOLF Dentallabor GmbH

In der Dalheimer Wiese 1

55120 Mainz

Tel.:06131/68 1074

E-Mail: kontakt@wolf-dentallabor.de
www.wolf-dentallabor.de

ANZEIGE
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Die Lupe mit der groBten Tiefen- und Randscharfe
und dem héchsten Tragekomfort.
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IHRE NEUE BEHANDLUNGSEINHEIT: EINZIG UND ALLEIN

Fragen Sie jetzt
den teilnehmenden
Fachhandel nach
unseren attraktiven
Herbstangeboten.




ULTRADENT

DENTAL UNITS. MADE IN GERMANY.

VON IHREN PERSONLICHEN WUNSCHEN INSPIRIERT.

Die Premium-Klasse von Ultradent bietet lhnen Behandlungsplatze, die Sie so
individuell konfigurieren konnen wie Ihr Traumauto. Wir sind eine moderne
Dentalmanufaktur, die flexibel nach Ihren Wiinschen fertigt. In Deutschland.
In (iberragender Qualitat. In hochwertiger Vollendung. Wir sind der erfahrene
Partner fiir den rundum zufriedenen Zahnarzt. Durch hochste Zuverlassigkeit
und intuitive Bedienbarkeit. Mit neuesten Technologien & Multimedia. Lassen

Sie sich vom universellen Ultradent Premium-Anspruch faszinieren.

www.ultradent.de

Als Familienbetrieb mit traditionellen Werten und héchster
Kompetenz fiir permanente Innovation.

Die Modelle U 1500
und U 5000 sind die ideale Basis fiir Ihr personliches Behandlungskonzept.

Ihr kompetenter Ansprechpartner im Dental-Fachhandel berédt Sie gerne.
Wir freuen uns tber lhr Interesse!

Jaeger&Talente, Miinchen



Laborumzug in Marl
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Modernitat als

Basis fur

Prazision

Bereits vor 15 Jahren griindete Wolfgang Engel sein Dentallabor in Marl. Den aus Platzgriinden nétig
gewordenen Umzug nutzte der Zahntechnikermeister zur kompletten Neugestaltung des Labors. Das
Ergebnis liberzeugt durch die Kombination aus Funktionalitat, GroBziigigkeit und Wohlfiihlelementen.

Kristin Jahn/Leipzig

n Seit September 2010 ist das Dentalla-
bor Engelin der Mainstrafie in einem Ge-
werbegebiet in Marl ansassig. Auf einer
Grundflache von 260 m? wurden vorhan-
dene Biirordume komplett neugestaltet.
Trennwdnde eingebaut, Wasser-, Gas-
und Druckluftversorgung installiert und
eine neue Klimaanlage integriert. Ent-
standensind achtTechnikrdume, ein Sozi-
alraum, zwei Biiros, zwei Toiletten, eine
kleine Kiiche und ein Empfangsraum mit
Wartebereich sowie ein separates Patien-
tenzimmer. Insgesamt stehen 16 voll aus-
geriistete Arbeitsplatze und zwei Funk-
tionsplatzeim Gipsbereich zur Verfiigung.
Das voll ausgestattete Patientenzimmer
ist mit einem Zahnarztstuhl ausgeriistet.
Fiir Vortrage und Fortbilungsveranstal-

tungen steht ein weiterer Raum mit Kon-
ferenztisch und kompletter Multimedia-
Ausstattung zur Verfiigung. Ein eigener
CAD/CAM-Raum ist den Schwerpunkten
des Labors geschuldet: Vollkeramik,
CAD/CAM und Implantatversorgungen
gehdren genauso zum Portfoliovon Herrn
Engel wie die Fras- und Geschiebetech-
nik, Inlays, Veneers und alle géngigen
Techniken.

Bei der Gestaltung des Labors war fiir
Herrn Engel besonders die hochwertige
Ausstattung der Arbeitsplatze wichtig.
Das Labor ist mit modernsten Geréten
ausgestattet, die Basis fiir Prazision und
Kreativitatbilden sollen. Fiirdie Mitarbei-
terstehtim Sozialraum eine Einbaukiiche
mit Kaffeevollautomat zur Verfiigung.

Diesen nutzen auch gern die Patienten,
die zur farblichen Anpassung ihrer kera-
mischen Arbeiten im Wartebereich Platz
nehmen. Mittels der digitalen Farbnahme
und einem integrierten Patientenbera-
tungssystem wird die Kommunikation er-
leichtert und das Versténdnis fiir die ent-
sprechende Versorung beim Patienten
optimiert. Darauf aufbauend werden mit
dem CAD/CAM-System und dem Scanner
dievollkeramischen Kronen, Briicken, Ve-
neers und individuelle Implantataufbau-
tenam PCerstellt.

Die Anschaffung weiterer neuer Tech-
nologien, wie ein eigener Frascomputer
und ein Messsystem zur Kiefergelenkre-
gistrierung, sindin Kiirze geplant. Auf die
Frage, was die Highlights seines Labors

~ Abb. 1:In diesem Gebaude in Marl ist das Dentallabor Engel ansdssig. - Abb. 2: Die Arbeitspldtze sind hochwertig ausgestattet und funktional
gestaltet. - Abb. 3:Im groBziigigen Patientenbereich liegen Zeitschriften und Magazine aus.

KENNZIFFER 0451
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Abb.4 |

~ Abb. 4: Fir die Patienten steht sogar ein Behandlungsstuhl zur Verfiigung. ~ Abb. 5: Ein Konferenzraum ermdglicht Fortbildungen im Labor.

~ Abb. 6: Wolfgang Engel und sein Team.

seien,antwortet Wolfgang Engel:,,Meine
Mitarbeiter schatzen vor allem die Ar-
beitsatmosphére mit den sehr gut aus-
gestatteten Arbeitspldtzen. Die techni-
schen Highlights sind selbstverstandlich
der digitale Scanner und das CAD/CAM-
System. Viel Lob bekommenwirauchvon
den Patienten, die zu uns kommen. Sie
sind von unserem individuellen Farban-
passungsservice begeistert und fiihlen
sich im voll ausgestattenden Patienten-
zimmer und bequemen Patientenstuhl
sehrwohl.”

Sich wohlfiihlen gilt natiirlich auch fiir
die Mitarbeiter. Der helle und grofiziigige
Arbeitsbereich bietet den Mitarbeitern

geniigend Licht und Freiraum, um best-
mogliche Arbeitenzufertigen.Zwischen-
wénde trennen unterschiedliche Berei-
che voneinander ab. Um das Licht nicht
auszusperren, sind sie zum Teil glasern.
Die Farben Grau und Weif} dominieren
das Labor und verdeutlichen den hohen
asthetischen und qualitativen Anspruch
an den hier gefertigten Zahnersatz. Die
Schlichtheit der Gestaltung verweist auf
den funktionalen Charakter eines Den-
tallabors. Behaglichkeit wurde mit deko-
rativem Wandschmuck, dem wohnlichen
Parkettboden im Eingangs- und Patien-
tenbereich und groRziigigen Griinpflan-
zen geschaffen. Das Dentallabor Engel

wurdevonder NWD-Gruppegeplantund
zusammen mitden Firmen Freuding und
Zublereingerichtet. 4

>> KONTAKT

Dental-Labor Engel GmbH
Wolfgang Engel

Mainstr. 16

45768 Marl

Tel.:02365/51 10-0

Fax: 023 65/5110-12

E-Mail: info@engel-zahntechnik.de
www.engel-zahntechnik.de

ANZEIGE

Kombinierte Nass- und Trockensauganlage:

TURBO-SMART

mit Amalgamabscheider

CATTANI

DEUTSCHLAND

OSTERREICH * SCHWEIZ

BESUCHEN SIE
UNS AUF DER ...

FACRZ
DENTAL

LEIPZIG 2011

Schnelle Installation durch
den Techniker

Voll elektronisch geregelt

Leipziger Messe
16.—17.09.2011

Halle 5
Stand 5F65

Leistungssteuerung nach Bedarf

Ohne Geriatewechsel auf bis zu
4 Behandlungsplatze gleichzeitig
erweiterbar

Amalgamabscheider ohne
Zentrifuge und dhnliche
bewegliche Bauteile

DIBT-ZULASSUNG: Z-64.1-23

Empf. VK-Preis (zzgl. MwSt.):

- 2 Behandler gleichzeitig nur 4.760,- €

kompakt - 4 Behandler gleichzeitig nur 5.620,- €

leistungsstark

CATTANI CATTANI Deutschland GmbH & Co. KG
DEeuTscHLAND Scharnstedter Weg 20 - 27637 Nordholz - Tel.: +49 4741 - 18 19 80 - Fax: +49 4741-18 19 810
Osterreicn » Sciweiz — info@cattani.de - www.cattani.de

kostengiinstig
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Traditionshersteller fiir Praxis- und Laboreinrichtung

INndividualitat in Serie

Ob Labor oder Praxis: Eine qualitativ hochwertige Einrichtung erleichtert nicht nur die Arbeit, sondern sorgt
auch fiir Freude am Arbeitsplatz. Gut geplant ist hierbei schon fast eingerichtet.

Peter Freuding, Stetten (Allgau)/Marc Brandner, Leutkirch im Allgdu

Abb.1

~ Abb. 1: Die Einrichtung wird auf die individuellen Bediirfnisse abgestimmt.

n Ohne CAD/CAM ist die Zahntechnik fiir
viele nicht mehr vorstellbar. Und ohne
CAD/CAM ist auch die Planung und Her-
stellung von Laboreinrichtungen nicht
vorstellbar — zumindest beim Einrich-
tungsspezialisten Freudingaus Stettenim
Allgau: Sind der komplette Grundriss von
Labor oder Praxis mit Fenstern und Tiiren
in den Computer eingegeben, gehen die
Einrichtungsfachleute von Freuding ans
Werk. Hier gibt es zwei wesentliche Aus-
gangspunkte, die beriicksichtigt werden.
Zumeinensind esdie Arbeitsabldufe, zum
Zweiten natiirlich die Finanzen. Nun wird
miteinem CAD-Systemdie Einrichtungge-
plant. Dieses ermaglicht im ersten Schritt
das schnelle Durchspielen von verschie-
denenEinrichtungsvarianten.ObTechnik-
tische als Einzelarbeitsplatz oder die Auf-
stellung in 2er-, 3er-, 4er- oder gar 10er-
Gruppen — der Phantasie sind hier kaum
Grenzen gesetzt (Abb. 1 und 2). Meist be-
schranken eher die raumlichen Gegeben-
heiten die Vorstellungen. Und — natiirlich
ganz wichtig—die logistischen Arbeitsab-

ldufe missen beriicksichtigt und das
Ganze in ein ergonomisches Arbeitsplatz-
konzept eingebettet werden. Fiir die
Einrichtungsspezialisten von Freuding ist
dasdietdgliche Arbeit. Das Wissen um die

- Abb. 2: Techniktisch F40: Hochwertige Materialien, sorgféltige Verarbeitung und zahlreiche De-
tails (iberzeugen. ~ Abb. 3: Aus einem Guss: Gips- und Gussarbeitsplatz miissen nicht grau sein.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Arbeitin Laborund Praxis ist bei Freuding
in den letzten 50 Jahren stetig gewachsen
und wird als Selbstverstandlichkeit bei
der Planung mitgebracht.

Zahlreiche Einrichtungs-
moglichkeiten bieten immer die
richtige Losung

Was fiir den technischen oder kerami-
schen Arbeitsplatz gilt, das hat auch in
Grofdteilen fiir die Bereiche Gipsen und
Gieflen seine Giiltigkeit. Wo sollte die
Gussschleuder stehen? Wohin mit der
Muffelablage? Bei der Gestaltung eines
modernen Labors treten noch andere Fra-
gen auf (Abb. 3). Welche Anforderungen
muss die Einrichtung fiir den CAD/CAM-
Raumerfiillen? Wohinund in welcher Rei-
henfolge mit den vielen Geraten? Kann
derLaserarbeitsplatzin dasgestalterische
Konzeptintegriert werden?

Bei Freuding weiff man Antworten auf
diese Fragen. Ein flexibles, individuell




» Abb. 4 und 5: Durchdachte Details: Schwenkbarer Ansaugtrichter der Absauganlage oder die
Bohrerschublade mit herausnehmbarem Einsatz sind nur einige Beispiele hierfiir.

planbares System aus Schranken und Ab-
lageflachen lasst hier eine Vielzahl an
Einrichtungsmdoglichkeiten zu. Die opti-
male Anpassungan die Raumsituation ist
auf diese Art ebenso gewédhrleistet wie
eineideale Adaption an die Laborabldufe
und die jeweilige Personalsituation.

Und schlielich lassensich die Varian-
ten in der CAD-Planung in einer drei-
dimensionalen Projektion darstellen.
Unterschiedliche Ansichten oder Farbva-
rianten sind auf diese Art schnell und an-
schaulich visualisiert. Denn die Mgbel
sind nur ein —wenn auch wesentlicher —
Teil des Ganzen. Schliefilich ist das ge-
samte Raumambiente wichtig. Und so
spielen Farben und Materialien eine ent-
scheidende Rolle. Nur die harmonische
Kombination von FuBboden, Wand und
Einrichtung schafft das gewiinschte
Wohlfiihlklima®.

Die Summe der Details

Labor- und Praxiseinrichtungen von
Freuding zeichnen eine Vielzahl an
durchdachten Details aus, die in dieser
Form ihresgleichen suchen. Mit einem
Griff lasst sich beispielsweise der An-
saugtrichter der integrierten Absaugung
wegklappen (Abb.4).Sokannam Technik-
tisch ohne Stérungen gearbeitet werden.
Haufig benutzte Bohrer kdnnen in einem
herausnehmbaren Teil eines speziellen
Einsatzes fiir Schubladen platziert wer-
den (Abb. 5). Dieser wird bei Bedarf kur-
zerhand auf den Techniktisch gestellt.
Das stindige Offnen und SchlieRen der
Schublade entfélltdamitebenso wie ein-
zelne auf dem Tisch liegende Schleifkor-
per.

Man kénnte diese Liste hier noch weiter
fortfiihren; erwéhnt seien aber noch
scheinbare Kleinigkeiten wie eine Muffel-
ablage direkt unter der Gussschleuder
oder ein Abfallring aus Edelstahl mitinte-
grierter Abstreifkante.

Von der Planung zur Produktion

Sind die Fragen der Einrichtung geklart,
kommen die wirklichen Vorteile der CAD-
Planung zum Tragen. Anschliisse fiir Luft,
Elektround Gasandenjeweiligen Arbeits-
platzen lassen sich ebenso einplanen wie
die dezente Verlegung der zugehdrigen
Leitungen. Und diese CAD-Planung dient
dann bei der Herstellung der Einrichtung
als Vorlage. So greifen die vollautomati-
schen Bearbeitungszentren direkt auf die
Daten zuriick. Aber auch die Handarbeit
der Facharbeiter, die bei Freuding noch ei-
nen nicht zu vernachléssigbaren Stellen-
wert hat, richtet sich selbstverstandlich
nach diesen Planen.

Freudingist seitiiber 50 Jahren auf Ein-
richtungen fiir Labor und Praxis speziali-
siert. Im Schauraum im Werk in Stetten
imAllgdu stehtder personliche Kontaktim
Vordergrund — trotz oder gerade wegen
aller CAD/CAM-Technik. 44

s>  KONTAKT

Freuding Labors GmbH
Labor- und Praxiseinrichtungen
Am Schleifwegacker 2

87778 Stetten (Allgau)
Tel.:08261/76 76-0

Fax: 082 61/76 76-50
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Asthetische Verblendungen

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

Die korrekte
Zahnfarbbestimmung

Farbe ist eine physiologische, rezeptorabhéngige Sinneswahrnehmung mit stark physikalischer Beein-
flussung. Zahnfarbe ist ein komplexes Geschehen aus Wahrnehmung und Reproduktion und zudem ein
wesentlicher Faktor bei der Herstellung von dsthetischem und akzeptiertem Zahnersatz.

ZA Jens-Christian Katzschner/Hamburg

n Diesichere Reproduktion einer Zahn-
farbe erfordert zahntechnische und
zahnarztliche Meisterschaft. Sie beruht
auf exakter Einhaltung der Prozesskette
aus Wahrnehmung, Kommunikation,
Reproduktion, Uberpriifung und erneu-
ter Wahrnehmung. Viele
Zahnersatzarbeiten miissen wiederholt
werden, weil es zu Farbabweichungen
kommt und der Patient diese nicht ak-
zeptiert. Oft liegt es daran, dass in der
Praxis einem entscheidenden Schritt
dieser Prozesskette z.B. aus Zeit- oder
Kostengriinden nicht die notige Auf-
merksamkeitgeschenktwird.Isteshnen
noch nie passiert, dass nach Praparation,
Abformung und provisorischer Versor-
gung das Labor anruft, um eine detail-
lierte Zahnfarbe zu erfragen? Sie rekon-
struieren aus vorliegenden Karteiein-
tragen A3 und Transpa, was aber eher
eine ,Verlegenheitsantwort® mit vager

Abb.1

Reproduktionswahrscheinlichkeit ist?
Einefehlerhafte Zahnfarbeistein Haupt-
grund fiir die wiederholte Herstellung
von Zahnersatz. Das bedeutetfiirdie Pra-
xis mit dem entstehenden Mehraufwand
(vom Mehraufwand des Labors ganz
zu schweigen) auch einen immensen
Imageverlust. Das grofie Interesse von
Patienten an farbkorrekten Zahnersatz
spricht z.B. in Blogs wie www.gute-
frage.net eine deutliche Sprache.

In der Wahrnehmung der Patienten
bedeutet die Zahnfarbbestimmung, dass
ein Zahnfarbmuster vergleichend neben
einenZahngehaltenwird. Die Reproduk-
tion kann dann zu einem Gliicksspiel mit
ungewissem Ausgang werden. Ist aber
nicht gerade die Voraussagbarkeit des
Ergebnisses eine besondere qualitative
Eigenschaft eines vom Standard abwei-
chenden und eventuell teuren Produk-
tes?

Phinomen Farbe

Farbwahrnehmung ist in erster Linie
eine komplizierte, physiologische Sin-
nesleistung der im Auge lokalisierten
Farb-,Hell-und Dunkelrezeptoren.Diese
reagieren empfindlich auf bestimmte
elektromagnetische Lichtwellenlédngen.
Die daraus resultierenden elektrischen
Potenziale lassen im zentralen Nerven-
system den Eindruck von Farbe, Farbhel-
ligkeit und Grauwert entstehen.

Diese Sinneswahrnehmung héangt im
entscheidenden Mafie von beeinflussba-
ren, physikalischen Faktoren ab, u.a.vom
Umgebungslicht. Eine an der Dentalein-
heit befindliche Operationsleuchte, die
mit 22.000 Lux Lichtspektrum vom Tages-
lichtspektrum abweicht, kann mitfalscher
Lichttemperatur und gebiindeltem wei-
en Licht das Ergebnis der Sinneswahr-
nehmung empfindlich beeinflussen und

~ Abb. 1: Farbwahrnehmung ist in erster Linie eine komplizierte, physiologische Sinnesleistung der Augen. - Abh. 2: Eine fehlerhafte Zahnfarbe ist
ein Hauptgrund fiir die wiederholte Herstellung von Zahnersatz.
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KaVoLUX® 540 LED

Wir verandern lhre
Sichtwelse.

Die neue KaVoLUX® 540 LED -
das 5-Sterne-Licht fiir Ihre Praxis:

M. Natiirliches Licht in hochster Qualitit
dank vier verschiedenfarbigen LED's und
einzigartigem optischem System

o GleichméBiges Lichtfeld exakt begrenzt
und schattenfrei mit individuell einstell-
barer Lichtfarbe

. COMPOsave Modus fiir problemlose
Verarbeitung des Fiillmaterials ohne
vorzeitiges Ausharten

l Komfortabel und praktisch in der
Handhabung dank arretierbarem 3D-
Gelenk und beriihrungsloser Bedienung

M. Lange Lebensdauer und geringer
Energieverbrauch durch modernste LED-
Technologie mit ventilatorfreier Kiihlung

il

Mehr
Informationen

KaVo. Dental Excellence.

KaVo Dental GmbH - D 88400 Biberach/RiB - Telefon +49 7351 56-0 - Fax +49 7351 56-1103
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~ Abb. 3: In der Wahrnehmung der Patienten bedeutet die Zahnfarbbestimmung, dass ein Zahnfarbmuster vergleichend neben einen Zahn gehalten

wird. - Abb.4:Rite*lite erzeugteingleichbleibendes Licht mitneutralem Beleuchtungsumfeld. - Abb.5: MitRite*lite ist die Standardisierung der Licht-
verhaltnisse sowohl in der Praxis als auch im Labor mdglich.

fehlerhafte Resultate hervorrufen. Ursa-
che sind auftretende Metamerie-Effekte
(durch Umgebungslichtverursachte Farb-
veranderung) und falsche Farbwahrneh-
mung eines so komplexen Korpers wie
dem menschlichen Zahn aufgrund fehler-
hafter Reflektion eines parallelen, gebiin-
delten Lichtstrahles, der aus allen Grund-
farben besteht.

Das ist nurein Beispielfiir die Beein-
flussung. In der Gesamtheit gibt es noch
viel mehr zu beantwortende Fragen wie
z.B.:

Kennen Sie Farbtemperatur, Lichtspek-

trum und Leuchtdauer Ihrer Tageslicht-

umgebungsleuchten?

Nehmen Sie die Zahnfarbe in einem

roten, griinen oder gelben Behand-

lungszimmer?

Wann haben Sie das letzte Mal einen

Farbsehtest und ein Farbtraining fiir

die Praxis durchgefiihrt?

Gibt es einen idealen Zeitpunkt fiir die

Farbnahme?

BenutzenSieinderPraxisundim Labor

eineklarabgestimmte undeinheitliche

Terminologie? (Versuche wie ,,A3 mit

weniger Rot und grauen Transpaantei-

len“sind dabei oft wenig niitzlich.)

Farbe im Praxisalltag

Gerade fiir die exakte Kommunikation
gibt es inzwischen physikalisch klar defi-
nierte Adressiermdoglichkeiten der Zahn-
farbe, z. B. mittels VITA 3D Master unter
Verwendung klarer, physikalischer Para-
meter wie Farbton (hue), Sattigung (satu-
ration) und Hellwert (value). Die strikte
Erarbeitung und Einhaltung aller einzel-
nen praxisrelevanten Faktoren fiihrt zu
einem individuellen Praxis-Labor-Farb-

konzept und erfordert Willen und Diszi-
plin. Aber schon geringe und einfach um-
zusetzende Veranderungen haben einen
entscheidenden und ergebnisverbes-
sernden Einfluss.

Betrachten wirnocheinmaldie Bedeu-
tung des Umgebungslichtes. Durch die
Verwendung einer standardisierten, dem
Tageslichtspektrum und der Tageslicht-
temperatur entsprechenden diffusen
Lichtquelle, lassen sich lichtabhangige
Fehler deutlich verringern.

Wir verwenden in der Praxis dafiir das
~Rite*lite” von der Firma Sigma Dental.
Hierbei handelt es sich um ein kabelloses
Ringlicht. In den Ring sind sechs weifie,
diffus streuende LEDs eingelassen. Im
Griff befinden sich zwei austauschbare,
handelsiibliche AA-Batterien. Die Leucht-
dauer der LEDs von 30.000 bis 40.000
Stundenentsprechen mehralseinem Pra-
xisleben.

Rite*lite erzeugt ein gleichbleibendes
Licht mit neutralem Beleuchtungsumfeld.
Mit diesem Licht kann der Fehler der pa-
rallelen Lichtstrahlung der OP-Leuchte
ausgeglichen werden. Mit nur einem
Rite*lite ist die Standardisierung der
Lichtverhaltnisse (Spektrum und Licht-
temperatur) sowohlin der Praxis als auch
im Labor méglich. Lichtbedingte Metame-
rie-Effekte konnen ausgeschlossen wer-
den und die Anwendung am Patienten ist
sehreinfach:

Ohne Decken- und OP-Leuchte wird am
aufrechtsitzenden Patientenvonfarbseh-
tiichtigen Personen mithilfe des Rite*lite
und Sicht durch den Ring die Farbabmus-
terung mittels Zahnfarbmustern ziigig
durchgefiihrt. Der Zahn sollte zuvor gerei-
nigt und nicht ausgetrocknet sein. Des-
halbistes notwendig,die Farbeimmervor

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

der Praparation zu bestimmen. Patientin-
nen sollten wegen derstarken Kontrastie-
rung keinen Lippenstift benutzen.

Eine graue, neutralisierende Abde-
ckung der Patientenkleidung und die Ver-
meidung farbiger Praxisbekleidung sind
ebenfalls sehr hilfreich. Durch den Ring
des,,Rite*lite“kénnen auch blitzlichtfreie
vergleichende Fotos mit und ohne Farb-
muster aufgenommen und an das Part-
nerlabor als zusétzliche Hilfestellung
ibermittelt werden.

Fazit

Die Entwicklung eines eigenen indivi-
duellen Praxis-Labor-Farbkonzeptes ist
fiir die Akzeptanz der zahnfarbenen Ar-
beiten von immenser Wichtigkeit.

Kleine Verdnderungen und die Nut-
zung technischer Hilfsmittel wie z.B.
~Rite*lite” konnen Ergebnisse schon
deutlich positiv beeinflussen.

Informationen iiber das ,Rite*lite” er-
halten Sie unter www.sigmadental.de.
Wenn Sie Fragenzum Farbkonzept haben,
finden Sie Details unter www.dental-dia-
log-konzept.com (,Ein Weg zum funktio-
nellen Zahnersatz"). «

>> KONTAKT

Zahnarztpraxis
Jens-Christian Katzschner
Halbenkamp 10

22305 Hamburg

Tel.: 0 40/61 30 38

E-Mail:
praxis@zahnarzt-katzschner.de
www.zahnarzt-katzschner.de
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PEOPLE HAVE PRIORITY

Hinter jedem erfolgreichen
Implantologen steht ein Implantmed

Mit dem neuen Implantmed flihren Sie implantologische
Eingriffe mit hdchster Prazision durch. Die Antriebseinheit ist
einfach zu bedienen und garantiert ein langeres Arbeiten ohne
Ermidungserscheinungen — dank des leichten, jedoch leistungsstarken
Motors und des ergonomisch geformten Winkelstlcks. Und bei besonders hartem

Knochen unterstitzt Sie die integrierte Gewindeschneide-Funktion. I m p LO ﬂ[ m e d

WE&H Deutschland, t 08682/8967-0 wh.com
Besuchen Sie uns am Messestand in Leipzig, Hamburg, Diisseldorf, Miinchen, Stuttgart,
Berlin und Frankfurt 2011



CAD/CAM-System feiert Jubildum

Mit CAD/CAMIN

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

die Zukunft investieren

Ein flexibler CAD/CAM-Partner fiir das zahntechnische Labor — diesen Anspruch erfiillt das inLab-System
von Sirona seit zehn Jahren. 2001 kam die erste inLab-Maschine auf den Markt und trug seitdem maBgeb-
lich zum wachsenden Markt der computergestiitzten Restaurationsfertigung bei. Heute konnen Zahntech-
niker damit ein breites Spektrum an Indikationen realisieren.

Antje Buchholz/Bensheim

n Seit vor zehn Jahren das erste inLab-
System auf den Markt kam, hat sich viel
getan: Das System ist aus den Kinder-
schuhen geschliipft und erwachsen ge-
worden.Abereinesistesdabeiimmerge-
blieben: Ein System, das Zahntechniker
in ihrer Arbeit unterstiitzt und mit dem
sieihrhandwerkliches Kdnnen noch effi-
zienter umsetzen kénnen.

Dafiir sorgen unter anderem die
auferordentlich hohe Materialvielfalt
und damit verbunden das breite Indika-
tionsspektrum, dasinzwischen mitinLab
versorgt werden kann. So stehen Feld-
spat- und Glaskeramiken sowie Lithium-
Disilikat fiir Vollkronen, Inlays, Onlays
und Veneers zur Verfiigung, Aluminium-
und Zirkonoxid fiir Kronenkappchen,
Briickengeriiste und Abutments. Fiir

BE -
- Mit der inLab MC XL Schleifeinheit kdnnen

u.a. auch Modelle auf Basis digitaler Abfor-
mungsdaten (CEREC Connect) gefréast werden.

temporare Versorgungen und fiir das
Guss- und Pressverfahren kann aus
verschiedenen Kunststoffen ausgewahlt
werden. Sirona arbeitet seit vielen Jah-
renmitden erfahrenen Materialpartnern
VITA-Zahnfabrik, Ivoclar Vivadent und
Merz Dental zusammen. Uber die zen-
trale Fertigung infiniDent Services kon-
nen Metalllegierungen bezogen werden.
Ab Herbstdieses |ahres bietet Sirona das
neuetransluzente Zirkonoxid inCoris TZI
an —fiir die Herstellung von unverblen-
deten,vollanatomischen Keramikrestau-
rationen.

Mehr Flexibilitat durch
stetige Weiterentwicklung

Die standige Weiterentwicklung des
inLab-Systems spielt bei Sirona eine
grofie Rolle. 2009 wurde CEREC Connect
integriert:der Empfangdigitaler Abform-
daten von der Zahnarztpraxis und die
Weiterverarbeitung direkt im Labor mit
dem inhouse Schleifmaschinensystem
inLab. Dies bietet Praxis und Labor
enorme Vorteile hinsichtlich Patienten-
komfort, Prazision und Arbeitsprozesse.
Zeitintensive und fehleranfallige ma-
nuelle Arbeitsschritte entfallen. Mo-
derne Modellfertigungsverfahren bieten
Alternativen zum Gipsmodell. Die im
Stereolithografieverfahren hergestell-
ten Arbeitsmodelle werden zentral bei
Sirona gefertigt. Bei z.B. kurzfristigen
Auftragen kann auch die weiterentwi-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

ckelte inLab MC XL Schleifeinheit Mo-
delle auf Basis digitaler Abformdaten
ausfrasen. Zudem bietet das inLab-Sys-
tem offene Schnittstellen-Optionen fiir
die flexible Fertigung mit anderen CAD/
CAM-Systemen.

Trotz der vielseitigen Einsatzmaglich-
keitenbleibtdas inLab-System benutzer-
freundlich. Der Anwender muss kein
Computerfachmann sein, denn die Soft-
ware fiihrt ihn einfach und sicher durch
den Konstruktionsprozess — unabhéngig
von der Indikation.

Einsteigen — am Ball bleiben — den
Anschluss nicht verpassen: CAD/CAM
wurde vor zehn Jahren noch beldchelt.
Das inLab-System bietet dem zahntech-
nischen Labor wirtschaftliche Unabhén-
gigkeit, hohes Wertschopfungspotenzial
und flexible Anwendungsmaglichkeiten
—heute und in Zukunft. 4

s>  KONTAKT

Sirona Dental Systems GmbH
Antje Buchholz

Marketing Manager inLab
FabrikstraBe 31

64625 Bensheim
Tel.:06251/16-0

E-Mail: contact@sirona.de
WWW.Sirona.com
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fiir Entsorgungslosungen im Dentalbereich
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Fur weitere Informationen rufen Sie uns an

oder informieren Sie sich auf unserer Homepage
www.enretec.de Uber unsere Entsorgungslésungen!



Interview

Detalls schnel
und flexibel fix

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

leren

Kompositexperte Jiirgen Freitag verleiht seinen Verblendungen mit Fliissigmassen Individualitat und ein
natiirliches Lichtspiel. Damit kein Detail verloren geht, hirtet er die Modellation mit der Angelierlampe an. Wie
er dabei schnell zu dsthetischen Ergebnissen kommt, verrat Freitag im Interview mit der DENTALZEITUNG.

Herr Freitag, Sie verblenden in lhrem
Labor viel mit Kompositen. Worauf
kommt es Ihnen dabei an?

Verblendungen, ob Keramik oder Kom-
posit, miissen fiir mich die Asthetik und
Lichtdynamik des natiirlichen Zahns
wiedergeben. Deshalb arbeite ich mit
Kompositen in unterschiedlichen Konsis-
tenzen — pastose Massen fiir den Zahn-
korper, flieRfahige fiir die Details, die den
Unterschied machen. Gerade bei Kombi-
arbeiten muss ich die lichtoptischen Ei-
genschaften mit Riicksicht auf die Geriist-
konstruktion gezielt steuern. Ich kombi-
niere nach Bedarfdiefliissigen und pasto-
sen Massen des Signum Verblendsystems
von Heraeus. So entstehen individuelle
Meisterwerke. Spaft macht das aber erst
mit dem richtigen Werkzeug.

Wie muss dasrichtige Werkzeugfiir Sie
aussehen?

Ichwill bei derArbeitflexibel sein, mich
im Labor frei bewegen —mit meiner Ange-
lierlampe genauso wie mit Pinsel und Mo-
dellierinstrument. Viele Angelierlampen
im Markt sind gro und nehmen viel Platz

~ Starkes Team fiir die Kompositpolymerisa-
tion: das Universalpolymerisationsgerat HiLite
power (links) und die Angelierlampe HilLite pre
von Heraeus.

im Labor weg. Ich habe mich fiir die HiLite
pre von Heraeus entschieden: Sie istklein
und handlich und flexibel in der Anwen-
dung.

Flexibel — was heiflt das bei einer
Angelierlampe?

Ich nutze die Hilite pre einfach neben
Modellierinstrument und Pinsel an mei-
nem Arbeitsplatz oder als feste Station im
Dauerbetrieh. Dabei kann ich das Belich-
tungsintervall frei wahlen. Das Tolle an
dem Stick ist, dass ich ihn an andere Ar-
beitspldtze mitnehmen kann, ohne mir
iibereine Steckdose Gedankenzumachen.
Die Lampe verbraucht wenig Strom und
hat einen starken Akku.

In welchen Situationen setzen Sie die
Angelierlampe ein?

Fiirdas Finishingverwende ich die fliis-
sigen Signum matrix Massen. Damit kein
Detailverlorengeht,fixiere (angeliere) ich
siezwischendurch. Ich nutze die HiLite pre
zum Beispiel, um mal schnell eine Model-
lation im grazilen Fissurenbereich oderin
derinzisalen Front,einzufrieren“oderum
einen spitz modellierten Mamelonfinger
zu fixieren. Solche zierlichen Modellatio-
nenkonnte ich gar nichtanders zwischen-
héarten: Schon durch AnstofRen oder Be-
wegen des Modells wiirde sich diefliissige
Modellation in ihrer Form veréndern. Das
ist argerlich und kostet Zeit fiir Korrektu-
ren. Dies erspare ich mirvon vornherein.

Was sind dabei fiir Sie die Vorteile der
HiLite pre?

Mit der kraftigen LED-Lampe der Hilite
preist die Modellation in wenigen Sekun-
denfixiert. Ich fiihre das Handstiick dabei

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

in jedem erforderlichen Winkel frei iiber
das Modell. Falls notig kann ich direkt im
Artikulator angelieren. Die Lichtfrequenz
macht den Effekt der Valuemassen gut
sichtbar—besserals beijederanderen An-
gelierlampe. So kann ich die Farbwirkung
gezielt steuern. Insgesamt komme ich mit
der HiLite pre rascher zu hochwertigen Er-
gebnissen. Auch fiir die neuen fliissigen
Signum Dentine, die Heraeus im Herbst
auf den Markt bringt, kann ich die Ange-
lierlampe nutzen.

Womit polymerisierenSiedie Modella-
tion aus?

Hier setze ich auf den Universalisten:
Die Hilite power von Heraeus ist bei uns
aufgrund ihres breiten Indikationsspek-
trums im Dauerbetrieb fiir sémtliche
lichthartenden Werkstoffe, ob Komposite,
Loffel- oder Ausblockmaterial. Der Belich-
tungsraum ist relativ grof, sodass ich die
Arbeit mitsamtModellhineinstellen kann.
Um effizientzu hochwertigenErgebnissen
zukommen, braucheichbeides:die mobile
Lampe fiir die schnelle Zwischenfixierung
und das starke Polymerisationsgerat fiir
die sichere Aushartung.

Herr Freitag, vielen Dank fiir das Ge-
sprach! «

>> KONTAKT

ZTM Jiirgen Freitag

JF-Dental GmbH

Hessenring 63, 61348 Bad Homburg
Tel.:06172/227 24

E-Mail: contact@jf-dental.de
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Anwenderbericht Glasionomere

Asthetische und
zuverlassige

—U

lungen

fur jeden Geldbeutel

Inunserer Gemeinschaftspraxis versuchen wir,jedem Patienten in seiner personlichen Situation gerecht zu
werden. Daher lauft bei uns eine Behandlung selten genau gleich ab. Es ist das Wichtigste, abzuschétzen,
was fiir den Patienten das Beste ist. Wir versuchen téglich, der personlichen Situation der Patienten flexi-
bel zu begegnen, besonders in der konservierenden Zahnheilkunde. Die Patientenspanne in unserer Praxis
reicht vom eher anspruchslosen Arbeiter bis hin zum gehobenen Manager, sodass wir jeden Tag zwischen
verschiedenen physikalischen und dsthetischen Anspriichen und den finanziellen Moglichkeiten der
Patienten agieren. Wir sind froh dariiber, dass wir mit den modernen Glasionomeren gute und klinisch
erprobte Fiillungsmaterialien fiir viele unserer Patienten gefunden haben.

ZA Kay Kischko/Wolgast

n In unserer Praxis in Wolgast liegt der
Prozentanteil an Fiillungen mit Amal-
gam,GIZ und Kompositheica.40:45:15.
Wir haben also einen recht hohen Anteil
an Komposit- und Glasionomer-Fiillun-
gen und einen geringen Anteil an Amal-
gamversorgungen, der sich aktuell noch
weiter zum Komposit hin verschiebt.
Wenn Amalgamtatsachlichals Fiillungs-
material abgeschafft werden sollte und
unsere Patienten keine Mehrkosten zah-
len kénnen oder wollen, gibt es fiir mich
bislang nur eine Alternative: das zwei-
stufige Fiillungskonzept EQUIA von GC,
bestehend aus dem modernen Glasiono-

mer EQUIA Fil und dem lichthartenden
Komposit-Schutzlack EQUIA Coat.

Ich bin schon seit vielen Jahren ein
Fan von Glasionomermaterialien. Wa-
rum? Der Aufbau von Z&hnen vor einer
ZE-Versorgung erfolgte frither haufig
mit Zink-Phosphatzementen. Die Uber-
kronungen mussten dann bald erfolgen,
dadieHaltbarkeitdieser Aufbautensehr
begrenzt war. Mit den Glasionomeren
konnte das Intervall bis zur endgiiltigen
Versorgung ganz wesentlich verlangert
werden. In dieser Hinsicht haben die
Glasionomermaterialien von Anfangan
iberzeugt.
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Mit groRer Haufigkeit verwende ich
Glasionomere seit ca. 1998. Ich habe da-
mals sehr gute Erfahrungen mitdemvon
Hand anzumischenden Fuji IXGPvon GC
gemacht. Die Handanmischvariante kam
uns sehr gelegen, denn fiir sehr grofie
Fiillungen konnten wir die bendtigte
Menge direkt anmischen und mussten
nicht mehrere Kapseln nehmen. Zudem
bot uns die Handanmischvariante die
Moglichkeit, das Material fester anzumi-
schen. So lieR es sich besser stopfen.
Ahnlich wie beim Amalgam lieRen sich
durch die festere Konsistenz etwas straf-
fere Kontaktpunkte schaffen.

Verbesserter Glasionomer plus
Komposit-Schutzlack

Als dann vor ca. viereinhalb Jahren
EQUIA eingefiihrt wurde, haben wir so-
fort gewechselt. Mit EQUIA Fil und dem
dazu gehdrigen Coating verwenden wir
nun ein kostengiinstiges und effizientes
Glasionomermaterial, das noch langer
als sein Vorganger halt und gleichzeitig
sehrasthetischist.



Wirhaben das EQUIA-System also seit
seiner Markteinfiihrung in regelmafi-
gem Gebrauch. Mehrals 1.000 Fiillungen
werden es bestimmt sein, die wir damit
bisher gelegt haben. Wirverwenden das
System fiir alle Arten von Aufbaufiillun-
gen, wenn klar ist, dass die Zahne in
absehbarerZeitmitKronenversorgtwer-
den sollen. Mehrere Jahre konnen so
iberbriickt werden. Dies nimmt viel
Druck aus den ZE-Planungsgesprachen,
was sich auf die langfristige Zahnarzt/
Patienten-Beziehung sehr positiv aus-
wirkt. Auch bei allen Patienten, die kein
Amalgam mehrim Mund haben mochten
und die eine kostenglinstige, gute Alter-
native wiinschen, verwenden wir das
glasionomerbasierte System mit dem
Schutzlack sehr gerne. Aufgrund seiner
Biokompatibilitdit kommt es selbstver-
standlich auch bei Kindern und Schwan-
geren, wo man Amalgam nicht verwen-
dendarf,zum Einsatz.

Ich habe den Umstieg auf das zweistu-
fige Konzeptdamalsalssehrerleichternd
empfunden. Und ich habe mich gefragt,
warumwirdas System nichtschonfriiher
verwendet haben. Die materialtechni-
sche Besonderheit von EQUIA liegt fiir
mich vor allem darin, dass das Glasiono-
mereine Phase hat,inderesnoch malge-
stopft werden kann—ohne Faden zu zie-
hen und zu kleben! Seine hohe Ver-
schleif¥festigkeit und die gute chemische
Adhésion an die Zahnstruktur haben
mich ebenfalls iiberzeugt.

Das dazugehorige Coating ist zudem
eineverldssliche Sache. Derlichthartende
Lack schiitzt die Fiillung in der Nachhar-
tungsphase sehrzuverldssig und wesent-
lichbesseralsdiefriiheren6sungsmittel-
basierten Lacke. So werden beispiels-
weise die feinen Mikroblaschen, die ge-
rade bei den Kapselprodukten immer
wieder vorkommen, an der Oberflache
durch den Lack geschlossen. Und der Pa-
tient merkt nach Auftrag und Aushartung
sofort, dass die Fiillung sehrglattist. Die-
ses Gefiihl hat er in diesem Mafe bei
Glasionomermaterialien sonst nicht. Nach
dem Einschleifen sind GIZ-Fiillungen
bekanntermafen recht stumpf, und dieses
Problem |6st der Lack hervorragend.

Unkomplizierter und effizienter
als Amalgam und Komposit

Die Asthetik stimmt ebenfalls, denn
die Fiillung wirkt nach dem Auftrag des

ANZEIGE

amalsed®
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Lacks noch etwas transparenter und na-
tiirlicher. Dem Patientenanspruch an As-
thetik im Seitzahnbereich entspricht das
Material durch seine Farbe und seine
GlZ-untypische, geringe Transparenz
weitestgehend. Auch die Haltbarkeit und

die Kantenfestigkeit sind gut. Spezielle
Tricks, um das Ergebnis noch zu optimie-
ren, braucht es bei EQUIA nicht. Das Ma-
terialist sehrunkompliziert, einfach und
schnell im Handling— mehr als das, was
inderGebrauchsanweisungsteht, braucht

Abb.2

Abb. 1:Zahn 25 nach Entfernen der alten Fiillung und der Karies mit sehr stark reduzierter

Restsubstanz.

Abb. 2: Vorbereiten der Aufbaufiillung mit Spreader und Matrize.
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es nicht,um zu einem optimalen Ergebnis
zu kommen.

Eine Spezialitat, die wir haufig in der
Praxis machen: Wir fiihren Wurzelbe-
handlungen selten in nur einer Sitzung
durch und arbeiten dabei sehr haufig mit
medikament6sen Einlagen, insheson-
dereumapikale AufhellungenzurAbhei-
lung zu bringen, persistierende Blutun-
gen aus Wurzelkanalen zu stillen oder
weite offene, jugendliche Wurzelspitzen
durch Sekundardentinbildung zu ver-
schliefien.

Zum Schutz vor Frakturen stark ge-
schadigter Zahne fithren wir mit EQUIA
Fil haufig Aufbaufiillungen durch. Dazu
stecken wir Spreader in die Kanale und
fiillen den gesamten Innenraum zwi-
schen den Wandfragmenten mit EQUIA
Filauf. Wenn wir die Spreader dann her-
ausziehen,habenwiraufdenKaufldchen

7

Abb. 6

Finish mit EQUIA Coat.

[ ‘,
Abb. 3: Befiillen der Kavitat mit EQUIA Fil und Stopfen des Materials mesial.
Erweiterung des koronalen Zugangs und Befiillen des Kanals mit Kalziumhydroxid-Dispersion.

Abb. 6 und 7: Langzeitprovisorium: Glasionomer-Aufbaufiillung nach okklusaler Anpassung und

sehr gute Zugédnge zu den Wurzelkana-
len. Diese lassen sich mit Feilen in der
Tiefe und einem Diamanten auf der Kau-
flache noch auf ca. 1,5 bis 2 mm Durch-
messer erweitern. Dadurch ldsst sich der
Zahn sehr gut beschicken und die Zdhne
werden ganz erheblich stabilisiert. Die
befiillten Wurzelkanale werden mit zwei
bis drei Millimeter dicken Verschliissen
aus Fuji Lining LC (einem weiteren her-
vorragenden lichthartenden Glasiono-
mermaterial von GC zur Unterfiillung)
verschlossen. Sie kdnnen die Zugange
problemlos iiber mehrere Monate sicher
schiitzen. Durch dieses Vorgehen ist die
AnzahlanfrakturiertenZdhnenwahrend
der medikamentdsen Einlagen bei uns
drastisch zuriickgegangen.

Es erlaubt auch die Stabilisierung von
Briickenpfeilern, die durch Sekundarka-
ries haufig besonders stark zerstort sind.

x

Abb.7

Abb. 4: Nach Entfernen des Spreader, dem ersten Ausarbeiten,
Abb. 5: VerschlieBen des Zugangs mit Fuji Lining LC.

Nach zufriedenstellendem Abschluss
der Wurzelbehandlung kénnen spater
gesetzte Wurzelstifte Neuanfertigungen
jahrelang aufschieben. Die Dankbarkeit
der Patienten fiir die Rettung solcher auf
den ersten Blick aussichtslos erschei-
nender Falle istdem Zahnarzt gewiss!

Fazit: Kombiprodukt als
Langzeitversorgung geeignet

Aufgrund unserergutenklinischen Er-
fahrungen kommtdas Kombinationspro-
dukt aus verbessertem Glasionomer und
schiitzendem Komposit fiir mich als
Langzeitversorgung infrage. Und wenn
ich mir anschaue, wie sich die Standzei-
ten von Glasionomermaterialien entwi-
ckelthaben, seheich EQUIAganzklarals
einen weiteren grofien Schritt in Rich-
tung Amalgamalternative an. Die Ergeb-
nisse eineraktuellen retrospektiven Stu-
die iiber zwei Jahre sprechen dafiir, dass
EQUIA als dauerhaftes Fiillungsmaterial
fiirKlasse1-undfiirkleinere Klasse 2-Ka-
vitdten verwendet werden kann, wenn
auch die extremen Standzeiten von
Amalgam noch nichterreicht werden.

>> KONTAKT

ZA Kay Kischko
HufelandstraBe 1
17438 Wolgast
www.kischkohor-
zahnaerzte.de
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Anwenderinterview

Piezo-Gerat

schneidet senhr gut ab!”

Seit Zahnarzt Sven Pentzek aus Landsberg am Lech sich auf oralchirurgische Eingriffe spezialisiert hat, haben
konventionelle Behandlungsformen fiir ihn den Reiz verloren. Ob 8-er-Entfernung, Sinusbodenelevation
oder eine komplizierte Kieferkammspaltung: Er mochte seinen Patienten vor allem wieder zu mehr Lebens-
freude und Kaukraft verhelfen. Seitdem er mit dem Piezotome 2 von Satelec arbeitet, ist Knochenchirurgie
fiir ihn jedenfalls keine Knochenarbeit mehr, sondern ein prézises und komfortables ,,Schneide-Vergniigen®,
wie er im Interview mit der DENTALZEITUNG berichtet.

Herr Pentzek, was halten Sie von der
Aussage: ,,Die moderne Zahnheilkunde
kommt heute nicht mehr an der Ultra-
schallchirurgie vorbei.*?

So wiirde ich es nicht formulieren. Die
Zahnheilkunde kdme sicherlich ohne die
Ultraschallchirurgie aus,aberdieses Ver-
fahren ist eine deutliche Erleichterung
und vor allem eine viel sichere Art, oral-
chirurgisch zu arbeiten. Beim piezoelek-
trischen Ultraschallverfahren muss ich
mirvielweniger Sorgen machen, dass be-
nachbarte Strukturen grob zerstort wer-
den.Ich kann mitden Instrumenten nicht
abrutschen und schadige generell kein
Weichgewebe! Die Handhabung ist zu-
demsehreinfachunddie Instrumente er-
moglichen mir ein prazises, genaues
Schneiden. Ich denke schon, dass in na-
herZukunftein Wechselhin zur Piezochi-
rurgie stattfinden wird.

~ Zahnarzt Sven Pentzek benotet das
Piezotome 2 von Satelec.

Seit wann arbeiten Sie piezochirur-
gisch?

Noch nicht sehr lange, erst seit eini-
gen Monaten. Wir wollten uns in unse-
rer Praxis am Anfang erst einmal richtig
auf die konservierende, prothetische
Zahnheilkunde einstellen. Seit dreiein-
halb Jahren implantieren wir jetzt auch
— mit relativ hohen Stiickzahlen. Seit-
dem ich mich auf chirurgische MaRnah-
men spezialisiert habe und mir meine
Kollegen gut zuarbeiten, stellte sich die
Frage nach einem modernen Ultra-
schallgenerator fiir die Piezochirurgie.

Wahrend eines Symposiumsin Buda-
pest im vergangenen Jahr habe ich mir
dann mehrere Geréte angeschaut und
sieauch ausprobieren kénnen. Ich hatte
das Gliick,dass wiran Frischleichenpra-
paraten iiben konnten. Das war eine der
tollsten Forthildungsmaglichkeiten, die
mir sehr viel gebracht hat. Eine realis-
tischere Ubungssituation hatte ich in
einem Workshop noch nie. Seitdem
wendeich das Piezochirurgie-Verfahren
an—mitimmer mehr Begeisterung.

Und fiir welchen Ultraschallgenera-
torhabenSiesichin Budapestentschie-
den?

Fiir das Piezotome 2 von Satelec. Das
duale Ultraschallgerét fiir die Parodon-
tal- und Piezochirurgie hat miram meis-
ten zugesagt — u.a. wegen der simplen
Programmfiihrung,dereinfachen Hand-
habungund der hohen Leistungsstarke.
Im Vergleich mitanderen Ultraschallge-

raten hat mir beim Piezotome 2 auch die
groRRe Auswahl an spezifischen Anséat-
zen und Instrumentenkits gefallen.

Wie waren lhre ersten Erfahrungen
mitdem Geréat?

Die Umstellung von den rotierenden
auf die Ultraschall-Instrumente war fiir
mich nichtsehrgrof. Die Piezotome-An-
satze sind sehr fein und lassen sich ge-
nerell auch sehr fein fiihren. Ich habe
damit ein viel besseres taktiles Gefiihl.
Der piezoelektrische Ultraschallgene-
rator nimmt mir die Handarbeit also
nicht ab, er erleichtert sie mir vielmehr
und macht mich sicherer. Ein bisschen
feinmotorische Ubung sollte man je-
doch schon mitbringen.

Wo liegen fiir Sie mogliche Fehler-
quellen in der Piezochirurgie?

Fehlerquellenseheich hiereigentlich
garnicht, das Verfahren ist so einfach in
der Anwendung, zudem so sicher und
prazise im Schnitt, dass damit kaum et-
was schief gehen kann. Mit rotierenden
Instrumenten ist die Gefahr von Gewe-
beschdden jedenfalls deutlich grofier.
Das ist auch der Grund, weswegen ich
die herkdmmlichen Handinstrumente
nicht mehrverwende.

Fiir welche Indikationen verwenden
Sie den Ultraschallgenerator?

Fiir alle Bereiche in der Knochenchi-
rurgie, ob zur Osteotomie, Osteoplastik,
Sinusbodenelevation oder auch zur

KENNZIFFER 0631
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sensiblen Knochenkammspaltung. Ge-
rade bei einem Sinuslift bekomme ich
die Fensterung viel exakter hin, ohne
dass das umgebende Gewebe gescha-
digt wird und die Schneider'sche Mem-
branselten perforiert. Ich nutze das Ver-
fahrenauchgernefiirgrofiere Extraktio-
nen, um den Alveolarkamm maglichst
minimalinvasiv bearbeiten zu kdnnen.

Wie reagieren lhre Patienten auf die
Piezochirurgie?

Durchweg positiv. Moderne, innova-
tive Therapieformen stehen bei den Pa-
tienten doch meistens hoch im Kurs. Vor
der Behandlung erklare ich ihnen, dass
ich mit dem Piezo-Gerat praziser und
gewebeschonender arbeiten kann und
dass es eine fast schmerzfreie Angele-
genheitist. Das iiberzeugt jeden.

Auf einer Skala von 1 bis 6 — wobei 1
fiir ,,sehr gut* und 6 fiir ,,schlecht*
steht: Welche Noten wiirden Sie dem
Piezotome 2 fiir folgende Eigenschaf-
ten geben?

Leistungsstarke/Ultraschallleis-
tung:

Daichandere Ultraschallgeneratoren
ausprobiertund so gute Vergleichsmog-
lichkeiten habe, kann ich hierfiir guten
Gewissens die Note 1 geben. Das heifdt:
Die Leistungsstarke bzw. die Ultraschall-
leistungist fiir mich perfekt.

Chirurgische Prazision und Schnitt-
breite:

Der mikrometrische Schnitt ist schon
rechtgut,konntefiirmichjedoch manch-
malnoch einklein wenigfeinersein, so-
dassich hierdie Note,,gut“ gebe.

Zuverlassigkeit:

Hierfiirgibtes wiederdie Note 1,denn
bislang hatte ich keine Probleme mit
dem Gerat. Immerhin gibt es den Piezo-
tome-Ultraschallgenerator seit fast fiinf
Jahren auf dem Markt, auch das spricht
fiir seine Zuverldssigkeit und seine
lange Lebensdauer.

Schonung des Weichgewebes:

Wenn man das Ultraschallgerat rich-
tiganwendet, gibt es keine Komplikatio-
nen und das umliegende Weichgewebe
wird durch die selektive Schnittfiihrung
optimal geschont; also auch hierfiir die
Schulnote 1.

~ Der Ultraschallgenerator schneidet durchweg gut ab.

Beleuchtungsstarke/Ausleuchtung:

Absolut perfekt! Das heifdt wieder:
Note 1. Durch das autoklavierbare Licht-
Handstiick, das mit sechs LEDs ausge-
stattet ist, und die Kavitationswirkung
habe ich eine optimale intraoperative
Sicht.

Benutzerfreundlichkeit:

Das Piezo-Gerat hat alles, was ich
brauche und genau so, wie ich es brau-
che. Meinen Anforderungen an eine
gute Bedienbarkeit erfiillt es also tadel-
los; schon wiedereine 1. Die Programme
sind sehr einfach schaltbar und selbst-
erklarend auf dem Display gekenn-
zeichnet. Auch der Stufen-Fuschalter
mit dem integrierten ,,PiezoTouch® lasst
sich bequem bedienen.

Vielseitigkeit:

Piezotome 2 verfiigt iiber zwei Ultra-
schallhandstiicke und zwei Betriebs-
modi. Im ,Chirurgie-Modus® schneidet
das Gerat prazise im Hartgewebe, und
im ,,Newtron-Modus* kann es fiir kon-
ventionelle PAR-, Endo- und Retrochi-
rurgie-Behandlungen eingesetzt wer-
den. Mehr geht ja eigentlich gar nicht,
und mehr brauche ich auch nicht. Also:
Note 1 fiir ein sehr breites Indikations-
spektrum.

Und wie lautet Ihr Gesamturteil?

Ich bin sehr zufrieden. Und wenn Sie
es ganz genau wissen wollen: Gesamt-
note 1,2. Ich habe den Kauf jedenfalls
nicht bereut. Ich habe aber auch das
Gliick, dass ich Kollegen habe, die mir

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Patienten fiir oralchirurgische Eingriffe
iiberweisen. In einer Praxis, in der nur
manchmal operiert wird, ist das High-
techgeratsicherlich iiberdimensioniert.

Hat sich die Anschaffung des Piezo-
tome-Gerits fiir Sie in der Praxis amor-
tisiert?

Ich habe das Gerét ja erst seit kurzer
Zeit; amortisiert hat es sich daher si-
cherlichnochnicht.Ichseheesvorallem
als Service fiir den Patienten und fiir
mich als sicheres und zuverlassiges In-
strumentfiirdie Oralchirurgie, die damit
jetzt auch noch mehr Spaf? macht. Der
grofte wirtschaftliche Vorteil fiir die
Praxis ist sicherlich, dass ich weniger
Folgeschaden und -behandlungen zu
verzeichnen habeals mitden herkomm-
lichen Methoden.

Herr Pentzek, vielen Dank fiir lhre
personliche Einschdtzung und lhre
Notenvergabe.

>> KONTAKT

Acteon Germany GmbH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann
Tel.:02104/956510
Fax:02104/9565 11
Kundenservice: 0800/728 35 32
E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com
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Sicherheit

Investieren Sie in Zuverlassigkeit. Konzentrieren
Sie sich auf den Patienten. Bringen Sie lhren
Stil zum Ausdruck. Das A-dec 200™-System von
dem weltweit verlasslichsten Unternehmen flr
Zahnarztgerate bietet Ihnen ein komplettes
System fur eine erfolgreiche Zukunft.

Entdecken Sie, wie Sie mit A-dec 200 Sicherheit
gewinnen.

Wenden Sie sich noch heute an lhren
autorisierten A-dec-Handler.

T

ardec

reliablecreative

Weitere Informationen erhalten Sie von Ihrem 6rtlichen A-dec-Vertragshandler oder nehmen Sie mit uns Kontakt auf:
Eurotec Dental GmbH, Tel.: 02131 - 133 34 05, Fax: 02131 - 133 35 80, email: info@eurotec-dental.info



Anwenderbericht

Innovatives
Kariesmanagement

Dr.Volker Scholz/Lindau

Der behandelnde Zahnarzt muss sich
fragen, ob die Methode individuelle Pa-
tientenanspriiche erfiillt, ob zusatzliche
Befunde auch zu anderen Therapieent-
scheidungen fiihren und wie unter-
schiedliche diagnostische Befunde zu-
einander in Beziehung gesetzt werden
kénnen. Weiterhin sollte eruiertwerden,
ob sich aus den Befunden ein Behand-
lungskonzept entwickeln ldsst, das dem
Patienten Vorteile bringt, welchen Ein-
fluss die Qualitat der Diagnose auf das
Therapieergebnis hat und letztendlich,
wie das Therapieergebnis im Sinne des
Qualitdtsmanagements gesichert und
kontinuierlich verbessert werden kann.

Es macht daher keinen Sinn, ein ein-
zelnes Diagnoseverfahren losgeldst von
anderen zu betrachten, wenn es darum
geht, erfolgreiches Kariesmanagement
mit hohem Patientennutzen zu betrei-
ben. Die aktuelle Kariesaktivitat des Pa-
tienten muss generalisiert, zahnbezo-

gen und risikoflachenbezogen erkannt
werden. Der Zahnarzt muss die Risiko-
faktoren fiir den Patienten transparent
machen, ein Problembewusstsein schaf-
fen, Qualitatszusagen fiir den Patienten
geben konnen (,Value for Money*) und
den Patienten in Relation zu seiner Be-
reitschaft zur Mitarbeit zum Teammit-
glied machen.

Verfahren zur Kariesaktivitatsdiag-
nostik stehen zahlreich zur Verfiigung.
Manche sind neu und technologielastig,
und entsprechen oberflachlich betrach-
tet dadurch am ehesten dem Hightech-
Anspruch. Manche werden als neu be-
zeichnet, wurden jedoch nur wieder
~ausgegraben®. Die meisten Veroffentli-
chungen, besonders wissenschaftliche
Studien, betrachten immer nur eine Me-
thode oder Produkt. Dies liegt in der Na-
tur der Dinge, da eine Studie, die die Kri-
terien der Wissenschaftlichkeit erfiillen
soll, meist nur miteinemvariablen Para-

Performance Index

CarieScan PRO™ '

Bissflligel-Réntgen-
Aufnahme 2

Laserfluoreszenz ¢

Klinisch visuell 2

92.5%
62.5%
58.8%

47.7%
L |

Kombination flir die Zuverlassigkeit bei der Erkennung von Sensitivitét (D3) und
Spezifitét (D1). Literaturquellen:

1. Pitts u. a.: Caries Research 2008, vol 42(3) S. 211.

2. Bader u.a.: Journal of Dental Education 2001, Vol 65, Nr. 10 S. 960

3. Bader u.a.: Journal of Am Dent. 2004, 135, S. 1413 - 1426

Abb. 1: Performance-Index.

meter in einer klinischen Verlaufskon-
trolle durchfiihrbar ist.

Mit dem CarieScan PRO™-Gerat von
orangedental lassen sich die oben ge-
nannten Forderungen derzeit optimal
erfiillen. Die klinisch epidemiologische
Notwendigkeit fiir ein diagnosegestiitz-
tes Kariesmanagement maoglichst schon
inderreversiblen, noch nicht kavitierten
Phase der Karies, lasst sich aus dem kli-
nisch nicht erklarbaren Kariesriickgang
inder Mundgesundheitsstudie IV ablei-
ten. Wegen des allgemeinen Fluoridge-
brauchs, schreitet Karies heute langsa-
mer voran und beginnt unter intakten
Oberfléchen. Eswird somitKaries als so-
genannte,hidden caries” iibersehen. Je-
der von uns Praktikern kennt die er-
schreckende Situation, wenn zu spat
eine kleine verdachtig erscheinende
Stelle am Zahn er6ffnet wird und darun-
ter bereits Dentinkaries bis zur Pulpa zu
erkennen ist.

Diagnosegerat
zur Kariesmessung

CarieScan PRO™ ist das erste dentale
Diagnosegerat, das auf Impedanzmes-
sung (ACIST) zuriickgreift, um Karies
mittels Messungvon Veranderungender
Zahndichte festzustellen. Kleinste kari-
Ose Lasionen und nicht sichtbare ver-
steckte Karies kdnnen schnell ermittelt
werden. Die Ergebnisse sind prazise und
erlauben ein einfaches Monitoring der
Situation {ber die verschiedenen Be-
handlungsphasen hinweg. Zahlreiche
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Abb.2a

Studien bestatigen eine Messgenauigkeit
von 92,5 Prozent. Das Risiko von falsch-
positiven und falsch-negativen Diagno-
sen wird deutlich gesenkt. Damit ist der
Einsatz von CarieScan PRO™ praziser als
optische, radiografische oder sonstige
Methoden mit Laser-Fluoreszenz.

CarieScan PRO™istbluetoothfahigund
kann iiberdie neue RemoteView Software
ganz einfach mit dem Computer verbun-
den werden. Mit der RemoteView Soft-
warewerdenalle Messergebnisseund Pa-
tientendateninvielféaltiger Weise grafisch
und iibersichtlich aufbereitet.

Zusammenspiel
der Diagnosemethoden

Essollnichtversdumtwerden zu erldu-
tern, wie verschiedene Diagnosemetho-
den sinnvoll miteinander in Beziehung
gesetzt werden konnen, um das Ziel ,,In-
novatives Kariesmanagement“inder Pra-
xis zu verfolgen.

Die Methoden, die hier betrachtet wer-
den, sind alle an anderer Stelle bereits

umfassend wissenschaftlich dokumen-
tiert worden und kénnen zumindest fiir
den hier beschriebenen Einsatz als wis-
senschaftlich gesichert angesehen wer-
den. Deshalb wird darauf verzichtet,
Funktionsweise bzw. Verlasslichkeit etc.
hier zu besprechen, sondern das Augen-
merk liegt darauf,welchewannamange-
brachtesten ist. Zur Auswahl stehen Pla-
querelevator (Spiegel und Sonde), intra-
orale Kamera, Réntgen (wird nichtbespro-
chen, da hier nicht relevant), bakterieller
Kariesaktivitatstest und Impedanzspek-
troskopiemessung mit CarieScan PRO™.
Zur Diagnose der subklinischen bzw.
verschiedenen klinischen Erscheinungs-
formen der Karies muss auch geklart
werden, wie man es dem Patienten am
bestenvermittelt. In der Kariesaktivitats-
diagnostik verletzen viele Praktiker das
Erfolgsprinzip ,Der Koder muss dem
Fisch schmecken und nicht dem Angler.”
Dem Patienten werden oftmals vergeb-
lich ,Kariestests” angeboten, die dieser
privatbezahlensoll. Woran liegtdas? Zu-
nachst sollte jedes Team sich bewusst

machen, dass der Informationsstand un-
serer Patienten leider immer noch mei-
lenweit von unserem eigenen entfernt
ist. Die Lebenserfahrungder meisten Pa-
tienten im Zusammenhang mit Karies ist
schlichtweg die: ,Jedes Mal, wenn ich
zum Zahnarzt komme, sagter hierist Ka-
ries, da muss eine kleine Fiillung ge-
macht werden.”

Es gibt also vermeintlich keine Hei-
lung. Warumssollalso ein Patient, derdas
glaubt zu wissen, fiir eine Diagnoseme-
thode, die nichts weiter bestatigt, als das
ihm bereits Bekannte, privat bezahlen
wollen? Der ,Kéder” fiir den Patienten
kann also nicht die Diagnose, sondern
folgende auf die Diagnose gestiitzte The-
rapieergebnisse sein:

Rechtzeitige MaRnahme vor irrever-

siblerkarioser Lasion

Optimaler Schutz gesunder Zahn-

substanz

Hohere Lebenserwartung des natir-

lichen Zahns

Bessere asthetische Ergebnisse bei

einer Restauration

~ Abb. 2a-d: Klinisch diagnostische Beispiele mit CarieScan PRO™: Verschiedene CarieScan PRO™ Diagnosestufen.
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Befund

Klinische Konsequenz

gesunde Zahnoberflache

keine, individuelles Préventionsprogramm
(IPP) weiterfiihren

magliche initiale Karies unter der
Schmelzoberflache (1 —gelb)

keine, IPP um Diét- und Fluoridberatung
erganzen

magliche initiale Karies unter der
Schmelzoberflache (2 — gelb)

keine, IPP um Di&t- und Fluoridberatung
erganzen

mogliche weitergehende initiale Karies
unter der Schmelzoberflache

keine, IPP plus Intensivfluoridierung
mit Lacken

magliche etablierte Karies unter
der Schmelzoberfléche

keine, IPP plus Intensivfluoridierung mit
Lacken, ggf. Fissurenversiegelung

maogliche etablierte Karies
unter der Schmelzoberflache

selektive, minimalinvasive Er6ffnung der gefahrdeten
Stellen,erweiterte Fissurenversiegelung,
IPP-Intervall verkiirzen und intensivieren

etablierte Karies unter der
Schmelzoberflache

minimalinvasive Er6ffnung der gefahrdeten Stellen,
Fiillung plus erweiterte Fissurenversiegelung, IPP-Intervall
verkiirzen und intensivieren

Abb. 3: Schematische Ubersicht der CarieScan PRO™ -Ergebnisse und mégliche préventive und

klinische Konsequenzen.

Das alles muss in eine versténdliche
und attraktive Sprache gepackt werden,
die dem Image der Praxis und dem Ni-
veau der jeweiligen Klientel entspricht.

Im Folgenden sollen daher besprochen
werden, wie die wichtigsten heute zur
Verfiigung stehenden diagnostischen
Methoden fiir ein ,Innovatives Kariesma-
nagement” eingesetzt werden konnen.
Zur Veranschaulichung sei ein Ablauf
konstruiert, wie diesersichaneinemfikti-
venneuen Patienten (oderfiirbestehende
Patienten ,neu eingefiihrt“) abspielen
konnte.

Der Patient hat keinen klinisch fest-
stellbaren, akuten kariologisch begriin-
deten Behandlungshedarf. Er ist be-
schwerdefrei.

Es wird keine Riicksicht auf den Versi-
cherungsstatusdes Patientengenommen,
dadieseralleinin der Verantwortung des
Patienten liegt und nicht zwischen dem
Angebot der Praxis und der Wahlfreiheit
des Patienten stehen sollte!

Termin (Zahnarzt + ZMP)

Es wird eine normale Befundung er-
weitert durchgefiihrt:
Bestimmung der Mutans Streptokok-
ken mit Dentocult SM screening und
gleichzeitig im gleichen Testrohrchen
Dentocult SM site strip. Hierdurch er-
halt man einen Uberblick iiber die au-
genblickliche Belastung kariogener
Keime generell, aber auch aus bis zu
vier Plaqueabstrichen aus Bereichen

derZahnreihen,diedem Behandlerge-
fahrdeterscheinen (Fissuren, Approxi-
malrdume).

Messung mit CarieScan PRO™ der
klinisch gefahrdeten oder bereits
auffalligen Stellen

PSI—Parodontaler Screening Index

Termin (ZMP)

Anfarben der Zdhne mit Plaquereleva-
tor,,2-farbig",umalte Plaque hervorzu-
heben und den CarieScan PRO™-Wert
hiermitin Beziehung zu setzen. Natiir-
lich sind dabei Bilder, die mit einer
intraoralen Kamera auf einen Bild-
schirm im Blickfeld des Patienten und
Behandlers gebracht werden kénnen,
sehrvielinstruktiver,dasichdie Details
besser wiedergeben lassen.
Zahneputzen des Patienten unter An-
leitung. AnschlieRend Entfernung der
supragingivalen Restheldge durch
maschinelle professionelle Zahnrei-
nigung und Demonstration ,Vorher/
Nachher” mit der Kamera bzw. ,,Zun-
gengefiihl“ durch den Patienten.
Besprechung der Befund Ergebnisse
unter Einsatz der CARIOGRAM-Soft-
ware. Mitdieser Software lasst sich mit
dem Patienten auf Basis der indivi-
duellen Befunde der interaktiondre
Zusammenhangderverschiedenendie
Kariesaktivitdt beeinflussenden Fak-
toren sowie eine individuelle Betreu-
ungsstrategie gemaRl den Wiinschen
des Patienten entwickeln.

Gegebenenfalls 3. Termin
(Zahnarzt)

Prospektives ,Ausblasen kritischer
Stellen am Zahn mit einem Gerat zur
kinetischen Kavitatenpréaparation (z.B.
KCP), die entweder hohe Werte beider
Messung mit dem CarieScan PRO™
und/oder klinisch den Verdacht auf
eine Dentinkaries unter der Schmelz-
abdeckung oder am Fiillungsrand auf-
weisen. Sodann fakultativ:
Dentinkaries vorgefunden: Selektive
Entfernung vorhandener Dentinkaries
mit Carisolv (chemo-mechanisch) und
somit hoher diagnostischer Sicherheit
irreversibel geschadigtes Gewebe un-
ter optimaler Schonung der Pulpa und
Schutz gesunder Zahnsubstanz ent-
fernt zu haben. Adhasive Versorgung
des Defekts.
Keine Dentinkaries: Versiegelung.
Unschwer zu erkennen ist, dass eine
derartig durchgefiihrte Betreuung nichts
mit ,,Kassenzahnmedizin® zu tun hat und
daher auch schlecht mit den iiblichen
~Kassenknecht PC-Losungen” der denta-
len Softwareanbieter organisierbar ist.
Im Sinne kontinuierlicher Verbesserung
durch Orientierung an den Besten kann
~Dental Excellence” fiir an die Praxis ge-
bundene Patienten mit hochstmaoglicher
Qualitdt in der Gesunderhaltung der
Zéhne einhergehen und dies auch bewie-
sen werden. Dazu sind objektive Mess-
werte notwendig, die iber hochstmaglich
reproduzierbare Diagnosemethoden wie
etwa CarieScan PRO™entstehen, um die-
ses ,benchmarking”“iiberhaupterstzu er-
moglichen. Die Zahnarztpraxis kann so-
mit ein Vorreiter in der Medizin hin zum
Gesundheitsdienstleister mit Total Qua-
lity Management werden. Dieser ,,Koder*
schmeckt dem ,,Fisch®, denn jetzt versteht
der Patientden Nutzen fiirihn.

>> KONTAKT

Dr.Volker Scholz

Praxis fiir Sanfte Zahnheilkunde
Europaplatz 1,88131 Lindau
Tel.:083 82/94 24 90

Fax: 083 82/94 24 89

E-Mail:
vscholz@sanfte-zahnheilkunde.de
www.sanfte-zahnheilkunde.de




EMS-SWISSQUALITY.COM

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS

1+1=3

DER NEUE AIR-FLOW MASTER PIEZON -
AIR-POLISHING SUB- UND SUPRAGINGIVAL
PLUS SCALING VON DER PROPHYLAXE NO81

Air-Polishing sub- und supra-
gingival wie mit dem Air-Flow
Master, Scaling wie mit dem Piezon
Master 700 — macht drei Anwen-
dungen mit dem neuen Air-Flow
Master Piezon, der jingsten Ent-
wicklung des Erfinders der Original
Methoden.

PIEZON NO PAIN

Praktisch keine Schmerzen fiir den
Patienten und maximale Schonung
des oralen Epitheliums — grosster
Patientenkomfort ist das tiberzeu-
gende Plus der Original Methode
Piezon, neuester Stand. Zudem
punktet sie mit einzigartig glatten
Zahnoberflichen. Alles zusammen
ist das Ergebnis von linearen, par-
allel zum Zahn verlaufenden
Schwingungen der Original EMS
Swiss Instruments in harmonischer
Abstimmung mit dem neuen
Original Piezon Handstiick LED.

> Original Piezon Handstiick LED
mit EMS Swiss Instrument PS

Sprichwortliche Schweizer Prizi-
sion und intelligente i.Piezon Tech-
nologie bringt’s!

AIR-FLOW KILLS BIOFILM

Weg mit dem bosen Biofilm bis zum
Taschenboden — mit diesem Argu-

- F—r . T— ~>

ment punktet die Original Methode
Air-Flow Perio. Subgingivales Re-
duzieren von Bakterien wirkt Zahn-
ausfall (Parodontitis!) oder dem Ver-
lust des Implantats (Periimplantitis!)
entgegen. Gleichmissiges Verwir-
beln des Pulver-Luft-Gemischs und
des Wassers vermeidet Emphyseme
— auch beim Uberschreiten alter
Grenzen in der Prophylaxe. Die
Perio-Flow Diise kann’s!

Und wenn es um das klassische su-
pragingivale Air-Polishing geht,

> Original Handstiicke
Air-Flow und Perio-Flow

zihlt nach wie vor die unschlagbare
Effektivitit der Original Methode
Air-Flow: Erfolgreiches und dabei
schnelles, zuverlissiges sowie stress-
freies Behandeln ohne Verletzung
des Bindegewebes, keine Kratzer
am Zahn. Sanftes Applizieren bio-
kinetischer Energie macht’s!

Mit dem Air-Flow Master Piezon
geht die Rechnung auf — von der
Diagnose tiber die Initialbehandlung
bis zum Recall.
Prophylaxepro-
fis tiberzeugen
sich am besten
selbst.

Mehr Prophylaxe >
wiww.ems-swissquality.com

-
S ————————
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Erfahrungsbericht

Zwei Composite

fur alle Falle

Auf dem Dentalmarkt wird eine groBe Anzahl von Composite-Materialien angeboten, die sich fiir unter-
schiedlichste Indikationen innerhalb der Fiillungstherapie eignen. Die einen werden aufgrund ihrer positiven
physikalischen Eigenschaften vornehmlich im Seitenzahnbereich eingesetzt, andere finden vor allem im
Frontzahnbereich Anwendung, weil sich mitihnen besonders dsthetische Resultate erzielen lassen. Die er-
hédltlichen Materialien unterscheiden sich hinsichtlich ihrer Handhabung und Verarbeitungseigenschaften,
dem Preis sowie dem Farbangebot deutlich, sodass es fiir den Zahnarzt schwierig ist, eine geeignete und
wirtschaftlich sinnvolle Auswahl an Produkten fiir seine Praxis zu waéhlen.

Dr. Udo Burbach/Willich-Neersen

n Dass es maglich ist, mit nur zwei Mate-
rialien eine adaquate Losungfiirjeden er-
denklichen Patientenfall zu erhalten, hat
sich in meiner Praxis in Willich-Neersen
gezeigt.Indieserwerden lediglich Filtek™
Supreme XTE und Filtek™ Z500 Universal
Composite eingesetzt (Abb.1und 2).

Seit fast zehn Jahren verwende ich Fiil-
lungsmaterialien der Filtek™ Supreme-
Produktfamilie, da diese gut applizierbar
sowie leicht stopfbar sind und nicht zu
stark am Instrument kleben. Auflerdem
liberzeugen mich die Materialien, die auf
Basis von Nanotechnologie entwickelt
wurden, hinsichtlich ihrer Farbstabilitat
und Polierbarkeit — Eigenschaften, die im
Rahmen zweier Weiterentwicklungen des
Produktes noch optimiert wurden.

S , ‘,!" , o

S R

o= N >
&= >

~ Abb. 1: Filtek™ Supreme XTE Universal
Composite.

Material fiir die Mehrschicht-
und Mehrfarbtechnik

Mit dem neuesten Mitglied der Pro-
duktfamilie, Filtek Supreme XTE, lassen
sich heute hoch asthetische und lang-
lebige Restaurationenim Front- und Sei-
tenzahnbereich herstellen. Insgesamt
sind 36 verschiedene Farben in vier Opa-
zitdtsstufen erhaltlich, deren Transluzenz
und Fluoreszenz optimiert wurde. Ich
halte eingrofes Sortimentan Body-, Den-
tin- und Enamel- sowie einigen Einlege-
farben vor, um die naturgetreue Nachbil-
dung der Zahne bei jedem Patienten zu
ermoglichen. Mit Filtek Supreme XTE er-
folgt dies in meiner Praxis stets in Mehr-
schicht- und Mehrfarbtechnik. Die Her-
stellung dieser Art von Restaurationen —
die héufig im asthetischen Frontzahn-
bereich, aber auch bei Seitenzahnen ge-
wiinscht sind —ist sehr arbeitsaufwendig
(Abb.3bis5).Ichverwende das Composite
vornehmlich fiir besonders anspruchs-
volle Falle.

Material fiir Alltagssituationen

AufderSuchenacheinerAlternativefiir
Routinebehandlungen, die mir dennoch
die positiven Verarbeitungseigenschaf-
ten bietet, mitdenenich seitJahren durch
Filtek Supreme vertraut bin, stie ich auf

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Filtek Z500 Universal Composite. Das Ma-
terial,dasebenfallsfiirRestaurationenim
Front- und Seitenzahnbereich entwickelt
wurde und ein vergleichbar einfaches
Handling bietet wie Filtek Supreme XTE,
ist in acht Universalfarben und einer
Opak-Farbe verfiighar. Diese lassen sich
einfach und schnell auswéhlen, wodurch
das Material einen besonders effizienten
Behandlungsablauf sicherstellt. Es wird
in meiner Praxis fiir alltagliche Versor-
gungen in Einschichttechnik verwendet.
Die Verfligharkeit der drei Standardfar-
ben A2, A3 und A3,5 ist fiir diesen Zweck
vollkommen ausreichend, sodass das La-
ger iibersichtlich bleibt. Nach meiner Er-
fahrunglassen sich mit Filtek Z500 asthe-
tisch zufriedenstellende Restaurationen
fertigen. Das Material wird zudem regel-

~ Abb. 2: Filtek™ Z500 Universal Composite.

KENNZIFFER 0711



Abb.3

Abb. 3: Die provisorische Fiillung an Zahn 26 wurde exkaviert und der Zahn in Form geschliffen. - Abb. 4: Auf dem Kavitdtenboden wurde eine
Schicht Filtek™ Supreme XTE in A4D aufgetragen, der Aufbau der Approximalflachen erfolgte mit Filtek™ Supreme XTE in der Farbe A3E.

Abb. 5: Fertige Versorgung nach Kernaufbau mit Filtek™ Supreme XTE, Farbe A3B, und Legen einer diinnen Deckschicht in A3E. Der jetzt noch
sichtbare Farbunterschied okklusal ist durch die Trockenlegung bedingt, nach kurzer Zeit im feuchten Mundmilieu jedoch nicht mehr erkennbar.

mafig fiir Aufbaufiillungen im Rahmen
einer indirekten Versorgung verwendet
und hatsich auch hier bereits bewéhrt.

Fazit

Mit Filtek Supreme XTE und Filtek Z500
Universal Composite bietet 3M ESPE
Anwendern zwei Fiillungsmaterialien,
mit denen sich jeder Patient und jede In-
dikation innerhalb der Fiillungstherapie
zufriedenstellend behandeln l&sst. Egal,
ob die Anspriiche besonders hoch sind
oder die Behandlung moglichst kosten-

giinstig erfolgen soll, ob ein Eckenaufbau
an einem Frontzahn oder eine Fiillung
im Seitenzahnbereich erforderlich ist —
eines der beiden Materialien wird die
Wiinsche des Zahnarztes und des Patien-
tenganzsichererfiillen. Und diese Erfah-
runghabeichnichtnurin meinerPraxisin
Willich-Neersen gemacht: Seit dem Zu-
sammenschluss mit zwei Partnerpraxen
inKrefeldund Ménchengladbachzueiner
liberortlichen Berufsausiibungsgemein-
schaft werden auch von meinen Kollegen
dort keine weiteren Composite mehr ver-
wendet.

5> AUTOR

Dr. Udo Burbach promovierte 1992
zum Doktor der Zahnmedizin an der
Universitat Bonn. Nach seiner Assis-
tenzzeit lieB er sich im Jahr 1996 in
einer Einzelpraxis in Willich-Neersen
nieder, bis er sich 2010 mit zwei
Einzelpraxen in Krefeld und Monchen-
gladbach zur (iberdrtlichen Berufs-
ausilibungsgemeinschaft dentmedis
zusammenschloss.

ANZEIGE

MedizinA Praxis
Le-iS Stahimobel GmbH
Dental Labor
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Mit voller Fahrt voraus

Hightech-Produkten
auf den Zahn getfuhit

Die IDS 2011 hat erneut deutlich gemacht, dass Produkte angefasst und ausprobiert werden miissen, um sie
beurteilen zu kénnen. Neben den iiber 100.000 Besuchern waren auch iiber 900 Journalisten auf der IDS
2011 vor Ort, um kompetent iiber die Branche berichten zu konnen. Da man nie gut genug informiert sein
kann, bot Carestream Health 13 Fachjournalisten an Bord der Color Magic auf der Fahrt von Kiel nach Oslo
im Juli noch einmal exklusiv die Mdglichkeit, den Kodak-Produkten mit kritischen Fragen und Anwen-
dungstests auf den Zahn zu fiihlen — die DENTALZEITUNG war dabei.

Kristin Jahn/Leipzig

n Mit einer Sammlung produkt- und
unternehmenshezogener  Marketing-
aussagen und einer Prasentation der
wichtigsten Rontgentechnologien be-
griiBte Frank Bartsch — Trade Marketing
Manager bei Carestream Health, zu de-
nen Carestream Dental als exklusiver
HerstellerderKodak Dental Systems Pro-
dukte gehort — die Workshop-Teilneh-
mer., Letztlich ist es wichtig, ob der Prak-
tiker unsere Aussagen (iber die Kodak-
Produkte beim Einsatz bestatigen kann—
und ob sie fiir ihn iberhaupt von Rele-
vanzsind®, so Bartsch.

Carestream beschaftigt als einziger
Anbieter im Dentalbereich, der seine
Produkte ausschliefilich iiber den Han-
del vertreibt, spezialisierte Berater, die

sichvorOrtumdieindividuellen Belange
inderZahnarztpraxis kimmern.Eineda-
von ist Ingrid Koller, unter deren Leitung
die Produktaussagen in mehreren
Workshops validiert wurden. Koller
unternahm zundchst einen kleinen
Streifzug durch die Welt der digitalen
Dentaldiagnostik — von der nach den
Standards der Wi-Fi Alliance entwickel-
ten intraoralen Kamera Kodak 1500 bis
zur Bedeutung des fokussierten Volu-
mens beiderdiagnostischen Nutzungei-
ner DVT-Aufnahme. Bei der eigenen Be-
dienung des intraoralen Equipments
konnten sich die Teilnehmer selbst vom
einfachen und intuitiven Aufbau der Pro-
dukte und Softwaremodule liberzeugen.

Der niedergelassene Zahnarzt Dr. Sig-
mar Kopp aus Glistrow teilte seine Prak-
tikererfahrungen mit den Journalisten.
Ihm gelang es, den Gasten anhand prak-
tischer Fallbeispiele auch fiir Panorama-
und DVT-Aufnahmen aufzuzeigen, wel-
chendiagnostischen Vorteil eine digitale
Rontgenldsung wie das Kodak 9000 3D
bietet. Dr. Kopp beantwortete auch kriti-
sche Fragen aufschlussreich.

»Das Kodak 9000 3D ist fiir mich bis
heute bei den taglichen Standardanfor-
derungen und damit in etwa 90 Prozent
aller Falle die perfekte Antwort. Fiir die
restlichen 10 Prozent — wie Spezialisten
mitsehrkomplexen Fragestellungen, die
unterschiedlich groRe Volumen erfor-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

dern,oder Gemeinschaftspraxen—bietet
Carestream Dental mitdem CS 9300 eine
optimal am Diagnosebedarf ausgerich-
tete All-in-One-Losung. Es waére wiin-
schenswert, dass auch die gesetzlichen
Krankenkassen erkennen, dass die Auf-
nahme der 3-D-Technologie in den Ge-
biihrenkatalog hinsichtlich Behand-
lungserfolg und moglicher Folgekosten
nur Vorteile bietet®, fasst Kopp seine Er-
fahrungen mit Kodak-Produkten zusam-
men.

Abgerundet wurde die zweitdgige
JTourde Dental2011“ miteinergemeinsa-
men Stadtrundfahrt durch die norwegi-
sche Hauptstadt. Alsesam 10. Juli wieder
inKielvon Bordging,nahmendie Journa-
listen die Erkenntnis mit in ihre Redak-
tionen, dass die beste gedruckte Produkt-
information Ausprobieren und Anfassen
nichtersetzen kann. 4

s>  KONTAKT

Carestream Health
Deutschland GmbH

Dental Systems Group
Hedelfinger StraBe 60
70327 Stuttgart
Tel.:0711/20 7073 06
www.carestreamdental.com
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Besichtigung eines privaten Dentalmuseums

AN der

—Ntwicklung

zelgt sich der Fortschritt

Imidyllischen Adelheidsdorf bei Hannover befinden sich wahre Schéitze aus der Geschichte der Zahnmedi-
zin. Wolfgang Upmeier, Direktor und Prokurist bei Henry Schein Dental und Beiratsmitglied der DENTAL-
ZEITUNG, sammelt hier seit iiber 40 Jahren dentale Fundstiicke, die die Zeit iiberdauert haben und die
Geschichte der Zahnmedizin lebendig halten. Die Redaktion der DENTALZEITUNG folgte der Einladung zu

einer exklusiven Besichtigung.

Katrin Kreuzmann, Kristin Jahn/Leipzig

n Das Dentalmuseum von Wolfgang
Upmeier und seiner Frau Jutta entspringt
der gemeinsamen Sammelleidenschaft
und ist nicht 6ffentlich zuganglich. Seit 40
Jahrensammeln die Upmeiers historische
oder kuriose zahnmedizinische Expo-
nate. Gesammelt wird auf Reisen um die
ganze Welt, iiber Auktionshauser und be-
rufliche und private Kontakte. Aus einem
neu errichteten Gartenhaus wurde so auf
dem Grundstiick der Familie Upmeier ein
kleines privates Dentalmuseum, in dem
die Ausstellungsstiicke systematisch sor-
tiert wurden.

Anhand alter Kataloge wie einem Sorti-
mentsbuch aus den 1940er-/1950er-Jah-
renvon Emil Huber bestimmen Wolfgang
und Jutta Upmeier aufs Jahr genau die
Markteinfiihrung ihrer Exponate und

kénnen somit die Entwicklung der Tech-
nologien fiir die Zahnarzte und Zahntech-
niker nachvollziehen.

Fundorte

Einige Dinge hatHerr Upmeier bei Auk-
tionen erworben, zum Beispiel einen Arz-
neimittelschrank, den er in Bremen bei
der Aufldsung einer alten Arztpraxis er-
steigert hat. Viele Dinge entstammen al-
ten Zahnarztpraxen oder Dentaldepots
und waren iiber Internetauktionen zu be-
kommen.Auchalte Ordnerund Zertifikate
werden aufbewahrt. Von Ivoclar Vivadent
hat Herr Upmeier vor einigen Wochen ei-
nen alten Behandlungsstuhl geschenkt
bekommen, der sonst einfach entsorgt
worden wére. An der AuRenwand des

Dentalmuseums sind zwei alte Praxis-
schilder befestigt. Sie stammen von Frau
UpmeiersVater,deralsZahnarzttatigwar.
Das altere der beiden Schilder wurde in
der Zeit von 1946 bis 1960 verwendet und
veranschaulichtdie damaligen Offnungs-
zeiten —damals wurde auch am Wochen-
ende gearbeitet.

Entdeckungsreise

,Es ist manchmal schwierig, den Uber-
blick iberalldie Objekte zu behalten®, ge-
ben beide zu, denn die Sammlung ist im
Laufe der Zeit auf viele Exponate ange-
wachsen. Die grofe Anzahl der Ausstel-
lungsstiicke geht jedoch nicht zulasten
der Ordnung. Mit wenigen Handgriffen
findet Wolfgang Upmeier immer sofort

~ Abb. 1: Wolfgang Upmeier: ,Ich bin sehr technikverliebt.“ ~ Abb. 2: Eine alte, eindrucksvolle Behandlungseinheit. = Abb. 3: Das dlteste Stiick des
Museums: ein Behandlungsstuhl aus der Zeit um 1880.



den Gegenstand, iiber den er gerade eine
Geschichte erzéhlt hat.

Im Gartenhaus von Familie Upmeier
kann neben dieser eindrucksvollen tech-
nischen Entwicklung der dentalmedizini-
schen Gerdte auch die Entwicklung der
Verpackungen undgenutzten Materialien
verfolgt werden. Zu den Sammelobjekten
gehdren Goldstiftzahne von Biodent, In-
terims-Kronen, Wangenhalter oder eine
Bleischachtel fiir Rontgenaufnahmen. Im
Vergleich zu heute war es friiher {iblich,
denJahreshedarfan Materialund Produk-
ten immer in der Praxis aufzubewahren.
Diese Vorratspackungen finden sich in
dem beschaulichen Museum wieder. Zu
den Museumsstiicken zéhlen auch Zahn-
pasta und -pulver in Dosen sowie hand-
gedrehte Tupfer. Auch alte Spritzen und
Mischgerate finden Platz. Weiterhin be-
finden sich in der Sammlung Zahnpasta-
gefdfle aus der Zeit um die Jahrhundert-
wende, die Familie Upmeier aus aller
Welt mitgebracht hat, z.B. aus Australien.
Auch ein sehr alter Behalter von Odol ist
unter der Sammlung. Zu den Ausstel-
lungsstiicken des Museums gehdrenauch
eine kleine Zahnarztpraxis von Playmo-
bil, Playmobil-Zahnarzte und -praxis-
stiihle.

Zu Kriegszeiten mussten Zahnarzte
mobilsein,woran einaufwendiggestalte-
ter Zahnmediziner-Koffer mit Einsatzen
und verschiedenen Fachern fiir unter-
schiedliche Instrumente und Materialien
erinnert. Neben dieser transportablen
Zahnarztpraxis bewahren Wolfgang und
Jutta Upmeier weitere zahnarztliche Be-
handlungskoffer im besten Zustand auf.
In einer kleinen Holzkiste befindet sich
zum Beispiel eine klappbare Hausapo-
theke, die kleine, geruchsintensive Por-
zellangeféfie enthalt. Die Geriiche waren
aucheinerderGriinde, weswegen Familie
Upmeier ihre Exponate aus dem Wohn-
haus ins neu gebaute Gartenhaus verla-
gert hat.

Klein und kompakt sind auch eine alte
Sterilisierbox und ein Zahntechnik-Kof-
fer, der Kriegsware wie Klebwachs in
StangenoderZangenenthalt. Ein Modell-
technik-Koffervon Siemens, Baujahr1967,
mit kleinen Modellen fiir Stiihle und Ge-
rateinden Farben Orange-Schwarz befin-
det sich ebenfalls im Besitz von Familie
Upmeier. Solch ein Koffer diente Aufien-
dienstlerndazu, mitZahnérztenanschau-
lich im Puppenstubenformat ihre Praxis-
einrichtung zu planen und zu gestalten.

A

Abb. 4: Jutta Upmeier mit Erinnerungsstiicken, die in einigen Landern, die sie und ihr Mann

besucht haben, zur Mundpflege genutzt werden.
Baujahr 1967.

Alterspraxis im Bestzustand

Die Technikverliebtheit von Wolfgang
Upmeier spiegelt sich in dem aufieror-
dentlichguten Zustandaller Exponate wi-
der.Allesistfunktionstiichtig.,,Esistinter-
essant, die Technik in den unterschied-
lichen Zeiten zu vergleichen. Ohne
Weiterentwicklung hatte es keinen Fort-
schritt gegeben®, erklarte er. Den High-
tech-Turbinen, die heute mitimmer hohe-
ren Wattzahlen das Bohren so angenehm
wie moglich machen, gingen langsam
schleifende Fufitrittmaschinen voraus. In
Adelheidsdorf kann eine solche histori-
sche Einheit von Kaltenbach & Voigt be-
staunt werden.

Eindrucksvoll ist auch die alte OP-
Leuchte, die Wolfgang und Jutta Upmeier
extra reparieren liefen. Die vier Birnen
derLeuchtelassensicheinzeln zu-und ab-
schalten, was auch heute noch demons-
triert werden kann. Auch eine Chirurgie-
einrichtung mit integrierter Absaugein-
heit gehort zu dem Bestand. Mit einigem
Befremden betrachtet man heute die
Tretbohrmaschine, die zuletzt im Zweiten
Weltkrieg benutzt wurde. ,Solche Tret-
bohrmaschinen werden heute sogar noch
in einigen Landern genutzt, beispiels-
weise in Indien, erzahlte Wolfgang Up-
meier. Fiirdie meisten unvorstellbar, denn
die Erschiitterungen bei der Bedienung
des Gerates verursachen eine schmerz-
volle Behandlung.

Eine Rontgenkugel von Siemens aus
dem Jahre 1959, die sich dreidimensional
bewegen lasst, stellt sich als erstaunlich
durchdacht heraus. Zum Rdntgen waren
damals noch langere Belichtungszeiten
notwendig, weswegen der Kopf des Pa-
tienten mit einem am Stuhl befestigten
Riemen fixiert wurde. Herr Upmeier kom-
mentierte dieses Detail zu Recht damit,

Abb. 5: Ein Modelltechnik-Koffer von Siemens,

dass das Gerat aussehe wie ein ,Folter-
instrument®,

Aus einer Zeit vor den
RKI-Richtlinien

Ein regelrechter Blickfang des kleinen
Museums ist ein reich verzierter Behand-
lungsstuhl mit einer Speischale aus Kris-
tall. Erwurde etwa 1880 gebaut und ist so-
mit das &lteste Stiick des Museums. Seine
FiReinder Formvon Léwentatzen und die
Armauflage fiir den Zahnarzt lassen die
grofRe Detailverliebtheit des Herstellers
erkennen. Wolfgang Upmeier demons-
trierte, wie der Zahnarzt den Patienten in
eine Schocklage bringen konnte. Nach wie
vor lasst sich dieser Stuhl hoch- und run-
terfahren. Die wunderschon geschmie-
dete Riicklehne ist nicht nur ein Fest fir
das Auge, sondern auch eines fiir Bakte-
rien und Krankheitserreger—aus hygieni-
scherSichtistdieses Schmuckstiick als Be-
handlungsstuhl nach heutigen Erkennt-
nissen also vollig ungeeignet. Instrumen-
tengriffe und Zahnbiirsten aus Holz
wiirden heutzutage jeder Zahnarztpraxis
bei einer Begehung zum Verhangnis wer-
den.

Mitnehmen kann der Besucher des Mu-
seums die Bestatigung, dass sich die mo-
derne Zahnmedizin technisch auf hochs-
tem Niveau befindet. Die Entwicklungs-
wege von Einrichtung, Instrumentarium
und Materialien, die die Zahnmedizin in
denim privaten Museum dokumentierten
mehr als 130 Jahren gegangen ist, zeigen
eindrucksvoll, wie durchdacht die aktuelle
Arbeitsumgebung von Zahnarzten ist —
und wie wenig Anlass es im Vergleich zu
friiher fiir eine ausgewachsene Zahnarzt-
angst gibt. Vor 100 Jahren konnten die
Patienten von einer heutigen Behandlung
nurtrdumen...

PPl 0z
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Prozesse und Verbesserungsmanagement

QM a

s Chance

Auf den ersten Blick erscheint das Qualititsmanagement einer Zahnarztpraxis vor allem als enormer
formaler Aufwand. Der konkrete Nutzen ist angesichts der komplexen rechtlichen Vorgaben zunédchst
unklar. Praxisinhaber und QM-Beauftragte sollten sich von den formalen Regelungen aber nicht vorschnell
abschrecken lassen. Denn richtig eingesetzt ist das Qualititsmanagement ein vielseitiges und effizientes
Management-Tool, mit dem sich alle wichtigen Strukturen und Prozesse in einer Praxis verbessern und

vereinfachen lassen.

Johanna Lohr/Hamburg, Dirk Loser/Diisseldorf

n EinQM-Systemkannals hilfreiches In-
strument zum Hinterfragen von Arbeits-
routinen und zur Optimierung der Ab-
ldufe in einer Praxis verstanden werden.
Mit dieser Grundeinstellung ist etwa die
Dokumentation von internen Praxisab-
ldufen keine biirokratische Pflicht, son-
dern Teil eines stetigen Verbesserungs-
prozesses, der Arbeitsablaufe verein-
fachtund vereinheitlicht. Die Flexibilitat
wird erhéht—und die Ubergabe an neue
Mitarbeiter oder Vertretungen ist plotz-
lich ganz einfach. Die Einhaltung der
unterschiedlichen Vorgaben ergibt sich
dabei automatisch. Und mit verschiede-
nen Tools, wie etwa einer umfassenden
Qualitdts- und Hygienemanagement-
Software, lassen sich viele Dokumenta-
tionspflichten vereinfachen und auto-
matisieren. So wird beispielsweise das
Thema Geratemanagement zur Routine-

aufgabe. Dieser Teilbereich des Qua-
litatsmanagements, der derzeit noch von
vielen Praxen unterschatzt wird, riickt
gerade bei Praxisbegehungen immer
mehrinden Fokus. Ein funktionierendes
QM-System fiihrt somit auch dazu, dass
einer Praxisbegehung viel entspannter
entgegengesehen werden kann.

Gewohnte Prozesse
erschweren Verdnderungen

Anfangs liegt der Arbeitsaufwand fast
immer hdher als zuvor, und der oben be-
schriebene Nutzen wird nicht allen Be-
teiligten sofort deutlich. Gerade bei ,alt-
eingesessenen”Praxen,indenenaufden
ersten Blick alles sehr gut zu funktionie-
ren scheint, ist das Potenzial zur Verbes-
serung der bestehenden Handlungsab-
ldufe nicht offensichtlich, und die Wider-
stande gegen Veranderungen sind typi-
scherweise hoch. Hilfreich kann hier der
Einsatz eines guten externen Beraters
sein, dernicht nurdie Anfangshiirde und
viele Hemmungen im Team einfacher
iiberwindet, sondern auch den Blick von
aufen mitbringt und unvoreingenom-
men auch Kritik duRern kann. Nach der
vollstandigen Einfiihrung sind die Er-
gebnisse des Qualitdtsmanagements fiir
das gesamte Team deutlich spiirbar. Ver-
besserung im Termin- und Zeitmanage-
ment bedeuten fiir alle weniger Stress,
ein reibungsloser Ablauf im Team und
Arbeitserleichterungen sind die Folge
von klaren und schlanken Prozessen. Bei
den Patienten fiihrt nicht nur das opti-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

mierte Ablaufmanagementund einever-
besserte Terminplanung zu angenehm
kurzen Wartezeiten, auch die negative
Wirkung von Hektik und unzufriedenen
Gesichtern beim Personal sollte nicht
unterschatzt werden. Ein eher unge-
wdéhnliches, aber in vielen Fallen sehr
nitzliches Instrument ist hier eine Pa-
tientenbefragung, die wichtige — und
manches Mal iiberraschende— Erkennt-
nisse liber die AuRenwirkung und die
Qualitat der Arbeit bringt und Verbesse-
rungspozentiale deutlich macht.

Fazit: Qualititsmanagement als
Chance zur Verbesserung

Wenn man die neuen rechtlichen Vor-
gaben als AnstoR versteht und QM als
nachhaltiges Management-Instrument
zur Veranderung und kontinuierlichen
Verbesserung der Leistung einer Praxis
nutzt, birgt es vielfaltige Moglichkeiten
und Chancen, die Praxisorganisation ef-
fizienter und fiir Patienten wie Mitarbei-
terangenehmer zu gestalten. <

>> KONTAKT

Dirk Loser

Spezialist Hygiene, QM & DOCma
Henry Schein Dental

Deutschland GmbH
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Planung und Innenarchitektur

>> PARTNER FACHHANDEL

Praxisubernanme:
Darauf kommt es an!

Eine Praxisiibernahme bringt fiir Existenzgriinder ganz besondere Herausforderungen mit sich. Denn im
Gegensatz zu einer Neugriindung iibernimmt der Praxis-Abnehmer nicht nur die Praxisrdume, sondern
meistens auch die Patienten seines Vorgangers. Und die sind an die bisherige Praxis und ihren Service
gewdhnt. Wie aber schafft man den Spagat zwischen bestehendem und eigenem Praxiskonzept? Und wie
spiegelt sich das in der Praxisgestaltung wider?

Fernanda Dias/Offenbach, Heide C. Miihimeister-Krause/Hannover

n Bei einer Praxisiibernahme ist es wich-

tig, dass sich sowohl Praxis-Abgeber als
auch -Ubernehmerim Konzept wiederfin-
den,dennderbisherige Inhaberfiihrte bis
dahin die Praxis erfolgreich und hat der

Zahnarztpraxis seine individuelle und
personliche Note gegeben. Der Uberneh-
meristin den meisten Féllen deutlich jiin-
ger—erkommtauseineranderen Genera-
tion mit anderen Werten und Ansprii-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

chen, die er in sein Praxiskonzept mit
einflieBen lassen méchte. Der Patient
hingegen verbindet mit der Praxis ein
bestimmtes Bild und auch eine be-
stimmte Behandlungsqualitat, die er
nicht missen méchte.

Praxiskonzept als
Weiterentwicklung

Diese Anforderungen kann ein Praxis-
Ubernehmer mit seiner Planung gezielt
beriicksichtigen. Das neue Konzept setzt
dabei auf Bestehendes und entwickelt
dies konsequent weiter. Es ist demnach
keine komplette Wendung, denn das
konnte die Stammpatienten verschre-
cken.

Die Entwicklung des Praxiskonzeptes
sollte sich zudem auch in der Gestaltung
wiederfinden. Optimal ist es, wenn so-
wohl die treuen, langjahrigen Patienten
der Praxis angesprochen sowie ausge-
wdéhlte neue Zielgruppen neugierig
gemacht und begeistert werden. Doch
worauf genau muss bei der Planung
und Innenarchitektur einer Praxisiiber-
nahme geachtet werden? Aus unserer
Sicht ist es wichtig, dass bewdhrte Ele-
mente in das neue Praxiskonzept inte-
griertwerden.

Durch die Neugestaltung der Praxis,
lasst sich der Generationswechsel
gegeniiber dem Patienten besonders gut
darstellen. Dabei gilt es, Bewahrtes fort-
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zufiihren, gewachsenes Vertrauen zu be-
statigen und trotzdem moderne, zeitge-
méfie Elemente einzubringen. Ein An-
strich der Wande reicht da meist nicht
aus. Arbeitsablaufe in der Praxis und die
Stilelemente der Architektur haben sich
in den vergangenen Jahren gravierend
verandert. Diese miissen in die Planung
der Praxis einflieRen. Durch eine Um-
strukturierung des Empfangsbereiches,
Anderung der Atmosphére im Wartebe-
reich, frische Farben und optimales Licht
kommen neue Eindriicke in die Raume,
die den alten und den neuen Patienten
gleichermafien ansprechen.

Neues kommt — Bewéihrtes bleibt

Ein schones Beispiel ist eine Praxis-
ibernahme, bei der der Sohn die Praxis
der Mutter iibernimmt. Dabei wird die
Praxis nun als Zwei-Generationen-Pra-
xis gefiihrt. Mit dem weiterentwickelten
Konzeptbiete die Praxis nun dem Patien-
ten in der gewohnten Lage das vertraute
Praxisteam sowie langjéhrig bewahrte
und neue Technologien der Zahnheil-
kunde an. So wurde digitales Rontgen
mit reduzierter Strahlenbelastung fiir
den Patienten, CEREC CAD/CAM-System
und verlingerte Offnungszeiten fiir Be-
rufspendler eingefiihrt. Zudem wurde
ein neues Farbkonzept entwickelt und
die Nutzung der Rdume teilweise gedn-
dert. Bei dieser Praxis war es besonders
wichtig, die liebevolle Gestaltung der
Praxis durch die Mutter womaoglich zu er-
halten, aber auch den Ideen des Sohnes

ausreichend Spielraum zu lassen. Der
Behandlungsschwerpunkt Parodontolo-
gie des Juniors spricht auflerdem eine
neue Zielgruppe an.

Authentizitat

Auch ist grofer Wert darauf zu legen,
dass der Praxisinhaberund die Praxisge-
staltung authentisch sind und sich vom
Mitbewerber unterscheiden. Pauschale
Tipps wie ,.ein Boden in Holzoptik bringt
eine angenehme Atmosphdre und ist
daher ideal” sind eher kritisch — weil zu
allgemein — zu betrachten. Eine Be-
standsaufnahme der Praxis und eine in-
dividuelle Bedarfsanalyse sind daherdie
besten Voraussetzungen fiir eine erfolg-
reiche Praxisplanung. Die passenden
Farben und Materialien entwickeln sich

erst aus dem individuellen Konzept und
in personlichen Gesprachen.

Fiir all diese erfolgskritischen Aspekte
einer gekonnten Praxisiibernahme fin-
den Sie im Fachhandel den richtigen
Partner. Wir freuen uns auf lhre person-
lichen Herausforderungen. <«
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KaiserleistraBe 3
63067 Offenbach
Tel.:069/8 29 83-0
www.pluradent.de

ANZEIGE

VARIO - Schranksysteme

Besuchen Sie uns:
Halle 4
Stand 4C94

FACHS?
DENTAL

SUDWEST 201

Innovativ, individuell und immer variabel

INFRATRONIC
SOLUTIONS

we think globally

Tel: 06029 / 99 303-0
Fax: 06029 / 99 303-29

Weinmann GmbH
Frankenstral3e 6
63776 Mombris

KENNZIFFER 0791
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>> HUMOR

Als der erste Zahn durch war

Viktoria! Viktoria!
Derkleine weifie Zahn ist da!
Du Mutter! komm, und grofd und klein
im Hause! Kommt und guckt hinein
und sehtden hellen weiften Schein!

Der Zahn soll Alexander heif3en.
Du liebes Kind! Gott haltihn dirgesund
und geb dir Zdhne mehrin deinem kleinen Mund
und immer was dafiir zu beiRen!

Matthias Claudius

Zahnpasta war
begehrtes Diebesgut

Zwei Manner hatten in einem Lebensmittelmarkt
versucht, einen ganzen Karton mit Zahnpasta zu
stehlen.

Ein Ladendetektiv beobachtete vor einigen Wochen zwei Manner,
die in einem Lebensmitteldiscounter im brandenburgischen Neu-
ruppin einen Karton mit Zahnpasta in einen Rucksack steckten. Als
erdie Personendaraufhinansprach,fliichtete derjiingere Mannaus
dem Geschaft. Den anderen Mann (65) hielt der Detektiv fest und
iibergab ihn anschliefend der Polizei. Die Polizisten nahmen den
Ladendieb in Gewahrsam. Die Fahndungsmafinahmen nach dem
zweiten Mann blieben bisher ohne Erfolg. Das Diebesgut im Wert
von etwa 40 Euro wurde an den Markt zuriickgegeben.

www.maerkischeallgemeine.de

»Ach du meine Giite, haben Sie in den Backenzahnen aber
grofie Locher, Locher, Locher...!“—, Wieso wiederholen Sie
dassooft,Herr Doktor?“—,|ch habedochgarnichts wieder-
holt, das war nur das Echo.”

»Bis auf zwei Zahne haben Sie mir nun alle gezogen®, em-
portsich die Patientin. ,Beruhigen Sie sich, weit weg kann
der kranke Zahn nun nicht mehrsein!*

Sprechstunde.

Der Arzt ist erstaunt. ,,Sie sind ja dicker denn je!®, ruft er.
»Haben Sie meine Vorschriften befolgt? Haben Sie genau
das gegessen, was ich lhnen empfohlen habe?* — ,Genau

das!“—,,Und sonst nichts?“ — ,Sonst nur meine gewohn-
lichen Mahlzeiten."

Besuch von alten Bekannten bei Meiers. Herr Meier macht
mit seinen Gasten eine Stadtfiihrung:

»--und hier", erklart er, ,seht ihr die Statte des Jammers.
Die Mauern hallen wider vom Gestohne der gequélten
Menschen...“—,Aber h6r mal, du warstimmer schon ein
Ubertreiber,aberdas nehmeichdirnichtab. Dasistkeinal-
tes Gemauer wie im Mittelalter, sondern ein hochmoder-
nes Gebaude. Wasistdas dennfiirein Gebdude?“—,Dasist
die neue Zahnklinik!*

,Wenn Sie noch eine Zeit lang leben wollen, miissen Sie
aufhoren zu rauchen!“—, Dazu istes jetzt zu spat!“—,,Zum
Aufhdren ist es nie zu spat!“—,Na, dann hat's ja noch
Zeit!"

240-Kilo-Eishar
beim Zahnarzt -

Ein rund 240 Kilogramm
schwerer Eishar musste By

in den schottischen -~
Highlands auf den  (
Zahnarztstuhl®. Ein "‘\ .
abgebrochener Zahn,
der sich entziindet hatte,

sollte gezogen werden.

Allein zehn M&nner waren nétig,
um Eisbar Walkeraufden OP-Tischaus TR
Heu-Ballen zu hieven, sagt ein Sprecher
desTierparksinKingussie,wo Walkerzu Hause ist.
Vier Tierdrzte —darunter ein Tier-Zahnarzt — operierten das
Pelztier vier Stunden lang. Schon kurz nach der OP habe Wal-
ker wieder gefressen, hiel es.

Der Polarbar war erstim November von Holland nach Schott-
land gezogen. Dort lebt er mit der Eisbarin Mercedes zusam-
men. Nach einem angespannten Start wiirden sich die beiden
inzwischen ganz gut verstehen, hiefd es.

www.news.de

KENNZIFFER 0811 »
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bekommt man
geschenkt!

Der neue
OMNIDENT Katalog 2012 ist da. QMNI

Jetzt kostenlos per Fax anfordern: 06106-874265

www.omnident.de www.dental-union.de We care.You smile.
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E EMS LASST DIE ,,SPITZEN TANZEN*

KENNZIFFER 0821

In der Zentrale am Genfer See treibt
man Qualitat mit Begeisterung auf die
Spitze. Denn: Kleinster Bestandteil der
meisten EMS-Geréte ist in vielen An-
wendungen das ,legendére” Original
Swiss Instrument.

Facettenreichstes Mitglied der Fa-
milienbande ist zurzeit das Instrument
PS Perio Slim. Es soll fiir beinahe 90 Pro-
zent aller Zahnsteinentfernungen zu
nutzen sein. Mit diesen Moglichkeiten

tiberraschte es laut einer 2010 von EMS

EMS

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS
GMBH

Schatzbogen 86

81829 Miinchen

Tel.:089/427161-0

Fax: 089/427161-60

E-Mail: info@ems-ch.de
www.ems-dent.de

~ Original Swiss Instruments: Nur die Echten sind die Besten.

durchgefiihrten Umfrage einige Zahnérzte.
Nicht allen war bewusst, dass die schlan-
kere Form des Instruments dieses Leis-
tungspotenzial besitzt. 70 Prozent diinner
und fast um die Halfte langer als ein typi-
schesP-Instrumenterleichtere esdeninter-
dentalen und subgingivalen Zugang. So
schont der Zahnarzt das Weichgewebe und
minimiert das Schmerzgefiihl bei seinen

Patienten. Ein effizienteres und ergono-
misch besseres Arbeiten sei fiir den Be-
handler gewahrleistet.

NebenseinerVielseitigkeitragtauch die
Ausdauer des Instruments PS heraus. Die
Spitze soll 2.000 bis 3.000 Zahnsteinentfer-
nungen standhalten. 93 Prozent der 1.000
befragten Zahnarzte bestatigen, dass dank
der langen Lebensdauer des Instruments
die Kosten pro Behandlung gesenkt werden
konnten. Damit sehe man in preiswerten
,No-Name-Produkten“ keine Alternative.

Die Kopien konnen in Qualitdt und
Langlebigkeit nicht mit den Original Swiss
Instruments mithalten. Denn: Hochwertiger
biokompatibler Chirurgiestahl wird im auf-
wendigen, prazisen und kontrollierten Her-
stellungsprozess geformt, gehértet und
speziell poliert. Ergebnis ist eine feine,
duBerst glatte Materialoberflache, die die
Instrumente deutlich stabiler, sicherer und
langlebiger macht.

>> BLICKPUNKT PRAXISHYGIENE
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SICHERER SCHUTZ VOR INFEKTIONEN MIT ALPRO MEDICAL

KENNZIFFER 0822

~ ALPRO MEDICAL in St. Georgen im Schwarzwald.

Die ALPRO MEDICAL GMBH entwickelt,
produziert und vertreibt hochwertige, zuver-
lassige, umweltfreundliche und last but not
least kreative Losungen fiir den Bereich In-
fektionsschutz. Das in St. Georgen anséssige
Unternehmen ist weltweit als einer der flih-
renden Spezialisten fiir Reinigung, Pflege,

ALPRO MEDICAL GMBH
Mooswiesenstr. 9

78112 St. Georgen

Tel.: 077 25/93 92-0

E-Mail: info@alpro-medical.de
www.alpro-medical.de

Desinfektion und Wasserentkeimung nicht
nur im zahnéarztlichen Bereich anerkannt.

Fiir die Oberflachenschnelldesinfektion
werden z.B. der MinutenSpray-classic und
die Feuchtwischtiicher MinutenWipes ange-
boten. Beide Produkte sind vollig aldehydfrei
und haben sich jahrelang in der Praxis be-
wahrt. Gleiches giltfiir PlastiSept/PlastiSept-
Wipes, die speziell fiir die schonende alko-
holfreie Desinfektion von Sitzpolstern und
anderen Kunststoffoberflachen entwickelt
wurden.

Fiir die Instrumentendesinfektion emp-
fiehlt sich u. a. das universell einsetzbare In-
strumenten-und Bohrerbad BIB forte. Einbe-
sonderes Highlight sind die von verschiede-
nen Instrumentenherstellern getesteten und
freigegebenen Reinigungs- und Desinfek-
tionslésungen der WL-Linie zur Innenreini-
gung und Desinfektion von zahnéarztlichen
Ubertragungsinstrumenten.

Die Komponenten der AlproJet-Linie
sorgen seit 20 Jahren flir optimale, material-

~ MinutenSpray-classic und die Feuchtwischtiicher
MinutenWipes fiir die Schnelldesinfektion.

schonende Reinigung und Desinfektion von
Absaug- und Abscheidesystemen aller Den-
talgeratehersteller.

Fiir die Betriebswasserentkeimung wer-
den drei verschiedene Systeme, z.B. das
Weekend-System, zum Anschluss an die
zahnarztliche Behandlungseinheit bereitge-
stellt.In Kombination mitdem Biofilm-Remo-
ving-Set (BRS), Alpron und Bilpron wird zu-
verldssig Trinkwasserqualitdt des Behand-
lungswassers in zahndrztlichen Behand-
lungsgeréten erzielt.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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INTELLIGENTE SENSORSPENDER VON DURR DENTAL

KENNZIFFER 0831
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Eine einwandfreie Praxishygiene ist
heutzutage leichter erreichbar denn je.
Durch sensorgesteuerte Praparatespender
und deren beriihrungslose Bedienbarkeit
wird Kontakt mit Krankheitskeimen auf ein
Minimum reduziert. Dies bestatigt auch
das renommierte Robert Koch-Institut. Der
Markifiihrer Diirr Dental in Sachen Praxis-
hygiene prasentierte auf der diesjahrigen
IDS gleich zwei neue sensorgesteuerte
Spendersysteme. Zum einen den innovati-

DURR DENTAL AG
Bettina Balzer

Hopfigheimer StraBe 17
74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.:07142/705-525

Fax: 07142/705-4 41
www.duerr.de

ven Feuchttuchspender Hygowipe Plus fiir
die Flachendesinfektion sowie den Hygo-
care Plus fiir die Handehygiene. Auf den
Herbstmessen sind diese effizienten und
wirtschaftlichen Sensorspender zwei von
vielen weiteren Produkt-Highlights des
Unternehmens.

trockene Tiicher direkt mit einem Schnell-
desinfektions-Praparat benetzt. Aus dem
Programm der Diirr System-Hygiene bietet
hier der Hersteller seine Produkte FD 322,
FD 333 und FD 366 sensitive an. Fiir die je-
weils eingestellte Tuchlange wird automa-

tisch die exakte Menge dosiert.

Innovative Technik, exakte
Mengenabgabe sowie indivi-
duelleinstellbare Dosierung sind
Hauptkomponenten fiir ein effi-
zientes und wirtschaftliches Hy-
gienemanagement in der Praxis.
Das beriihrungsfreie Arbeiten
mit Sensorspendern in Verbin-
dung mit Premium-Desinfek-
tionspréparaten tun ihr Ubriges
fiir eine maximale hygienische
Sicherheit. GemaB RKI bieten
Sensorspender Infektionsschutz

{

Dabeiverteilenfeine Dilsendas
Schnelldesinfektionsmittel op-
timal iiber die gesamte Flache
der okologischen Zellstofftii-
cher.

Hygocare Plus sorgt beim
gesamten Team fiir eine si-
chere Héndehygiene. Intuitiv
bedienbaristdas Systemdurch
die intelligente Stopp-Funk-
tion. Wird weniger als die emp-
fohlene Menge bendtigt, stoppt

auf héchstem Niveau. Die hoch
ergiebigen Produkte der Diirr System-Hy-
giene erganzen die Technik und runden das
Ganze zu einem effizienten System ab.
Zwischen den Behandlungen sorgt der
Sensorspender Hygowipe Plus fiir schnelle
und sichere Abldufe bei der Fldchendesin-
fektion. BeiAktivierung des Sensors werden

Hygocare Plus die Ausgabe
beim Entfernen der Hand aus
dem Sensor-Aktivierungsfenster. Durch die
integrierte Steuerung wird lastiges Nach-
tropfen vermieden. Mit den Handedesinfek-
tionspraparaten HD 410 und HD 412 essen-
tial sowie den Waschlotionen HD 425 und
HD 435 wird auch dieses Sensorgerét zu
einem ganzheitlichen System.

E STERILISATOREN WIE FUR SIE GESCHAFFEN!

KENNZIFFER 0832

Lisa ,,vollautomatisch*

Lisa wurde fiir die intensive Nutzung ent-
wickelt und arbeitet daher mit den neuen
Klasse B-Zyklen, die den gesamten Sterilisa-
tionszyklus nach der Artund Anzahl der zu ste-
rilisierenden Instrumente automatisch verkiir-
zen bzw. optimieren. Das patentierte ECO-Tro-
ckensystem verkiirzt zudem die Trockenzeit.
Somit wird Lisa zu einem erstklassigen Sterili-
sator fiir mittlere Beladungen, da keine volle
Beladung mehrabgewartetwerden muss. Das
Ergebnissind Zeitersparnissevon 15 bis 25 Mi-
nuten bei mittlerer Beladung und eine hohere
Lebensdauer Ihrer wertvollen Instrumente
aufgrund der verminderten Hitzebelastung.

W&H DEUTSCHLAND GMBH
RaiffeisenstraBe 4

83410 Laufen

Tel.: 086 82/8967-0

E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

Der integrierte Rechner von Lisa iiber-
wacht den gesamten Riickverfolgbarkeits-
prozess. Alle Abldufe kénnen (iber den inter-
aktivenTouchscreenvon Lisa gesteuert wer-
den. Dafiir sind weder eine spezielle Soft-
ware noch ein zusétzlicher Computer nétig.
Nach dem Offnen der Tiiram Ende des Zyklus
kann sich der Benutzer identifizieren und
durchEingabe seinesindividuellen Passwor-
tes unmittelbar am Touchscreen das Steril-
gutfreigeben. Das neue ,Paket zur Riickver-
folgbarkeit” besteht aus dem LisaSafe Eti-
kettendrucker und einem USB-Strichcode-
Lesegerdt und macht es ganz einfach, die
Verbindung zwischen den Instrumenten und

dem zugehdrigen Sterilisationszyklus zur
Patientenakte herzustellen und somit eine
liickenlose Befolgung der Hygienevorschrif-
ten sicherzustellen. Sowohl die Sterilgutfrei-
gabe als auch der Ausdruck von Etiketten
sind nur bei erfolgreich abgeschlossenem
Zyklus moglich. Durch all dies ist maximale
rechtliche Absicherung garantiert.

Lina: Einfach, aber erweiterbar

Der Lina Sterilisator bleibt dem W&H
Konzept treu: Er bietet ausschlieBlich Klasse
B-Zyklen und einen kurzen ECO B-Zyklus fiir
kleine Beladungen sowie eine einfache Be-
dienung durch seine praktische Tastatur.
Dariiber hinaus lasst er sich auch entspre-
chend den Bediirfnissen lhrer Praxis erwei-
tern. Bei Bedarf ist also der optionale Multi-
port nachriistbar, der das Speichern von Zy-
klen in einem USB-Stick und das Drucken
von Strichcode-Etiketten (iber den LisaSafe
Etikettendrucker ermdglicht.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E WEGWEISEND: KOMONOMERFREIES RESTAURATIONSSYSTEM

KENNZIFFER 0841

trix eluiert (herausgewaschen)
wurden. Das ist einmalig, ver-
glichen mit allen mitgemesse-
nen Produkten.

Ein System
ohne Kompromisse

Die Produkte des komono-
merfreien Systems erfiillen kom-
promisslos die Anforderungen,
die dblicherweise an Restaura-
tionsmaterialien gestellt werden.
DievonSaremco entwickelte ko-
monomerfreie Technologie hat
noch wesentliche weitere Vor-
teile: Die bei der Komposit-Fiil-
lungstherapie gefiirchtete Poly-

Die Schweizer Komposit-Herstellerin
Saremco Dental AG prasentiert das erste
komplette  Restaurationssystem ohne
TEGDMA und HEMA. Das revolutionare Sys-
tem mit insgesamt sechs Produkten ist
durchgéngig frei von kurzkettigen Mono-
meren und o6ffnet damit neue Wege in der
restaurativen Zahnheilkunde.

Steigende Tendenz auf
Methacrylat-Unvertraglichkeit
Gegenwartig weisen in Deutschland
2,5 % der Bevolkerung und 4 % der Zahn-
arzte Methacrylat-Unvertréglichkeiten auf,
Tendenz steigend. Seit bekannt geworden
ist, dass Komposit-Fiillungsmaterialien,
Adhasive und sogar Fissurenversiegler to-
xikologisch und allergologisch problemati-
sche Komonomere freisetzen konnen, liegt
ein Schatten der Ungewissheit auf den bis-
her als unbedenklich geltenden Kunststoff-
Filllungen. Die Menge der freigesetzten
Substanzen ist zwar so gering, dass diese
toxikologisch nichtrelevant sein diirfte. Be-
zliglich ihrer allergieauslésenden Wirkung
sieht die Sache aber anders aus. Allergiker
reagieren auf allergieauslosende Stoffe

SAREMCO DENTAL AG
ADALBERT SCHMID, CEO
Tel.:+41-71/775 80 90

Kontakt bei Fragen zum Fachartikel:
E-Mail: gschwend@saremco.ch
Generelle Informationen:

E-Mail: info@saremco.ch
Wissenschaftlicher Dienst:

E-Mail: science@saremco.ch

mengenunabhangig. Gerade die aus Kom-
positfiilllungen frei werdenden Komono-
mere (TEGDMA, HEMA) sind stark sensibili-
sierend. Epidemiologisch kann der Zu-
sammenhang bereits festgestellt werden:
Personen, die haufiger Kontakt mit Komo-
nomeren haben (Zahnarzte, zahnarztliches
Personal, Personen mit Kunststofffiillun-
gen)tragen ein erhohtes Risiko, gegeniiber
Komonomeren allergisch zu reagieren oder
zuwerden.

Allergierisiko ausgeschlossen
mit komonomerfreiem System

Das erste und einzige Komposit-Zahn-
restaurationssystem, welches frei ist von
Komonomeren, wurde von dem Schweizer
Unternehmen Saremco Dental AG in Reb-
stein entwickelt. Es besteht aus einem Ad-
hasivsystem (cmfadhesive sytem®) und ei-
nem Komposit-Fiillungsmaterial (els extra
low shrinkage®). Neu ergénzt ein Fissuren-
versiegler (els seal) und ein Komposit-Ze-
ment (els duo cem) die komonomerfreie
Produktlinie. Eine potenzielle Allergiege-
fahr ist praktisch ausgeschlossen. Die Pro-
dukte von Saremco sind die einzigen Kom-
posite, die fiir die Anwendung an Patienten
empfohlen werden diirfen, bei denen eine
Allergie gegen HEMA oder gegen TEGDMA
festgestellt wurde. In Studien der Univer-
sitat Miinchen konnte in keinem der Pro-
dukte des gesamten Systems Restmono-
mere nach dem Ausharten eluiert oder
nachgewiesen werden, wahrend bei den
untersuchten Mitbewerberprodukten bis
zu 40 Substanzen aus der geharteten Ma-

merisationsschrumpfung und die
damit verbundenen Spannungen im Gefiige
zwischen Zahn und Restauration konnten
ganz entscheidend reduziert werden. Alle
Produkte sind klinisch getestet und iiberzeu-
genin puncto Sicherheit, Verarbeitung, Dau-
erhaftigkeit der Fiillungen und Asthetik.
Diese und zahlreiche weitere Parameter zur
Wirksamkeit und zur Dauerhaftigkeit der
Materialien wurden ohne Ausnahme in Uni-
versitatsstudien mit der Unterschrift der
besten Referenzen belegt.

Bislang unerreicht tiefe Schrumpf-
spannung mit els extra low shrinkage®

Aufgebautwird die Restauration mitdem
bewéahrten Komposit els extra low shrin-
kage®, das ebenfalls keine kurzkettigen
Monomere wie TEGDMA oder HEMA enthalt.
Der Verzicht auf niedermolekulare Mono-
mere fiihrt zu einem zusatzlichen bedeuten-
den Vorteil: els extra low shrinkage® weist
bei der Polymerisation eine bisher unerreicht
tiefe Schrumpfspannung auf.

Fortschritt im Dienst der Gesundheit
Saremco Dental geht seit 1991 konse-
quent den Weg, dem Zahnarzt sichere und
maximal vertragliche Produkte zur Verfii-
gung zu stellen. Das Schweizer Unterneh-
men forscht intensiv und in enger Zu-
sammenarbeit mit internationalen Univer-
sitaten. So werden einzigartige und inno-
vative Produkte von hochster Qualitit ge-
schaffen, die den Fortschritt im Dienst der
Gesundheit ermdglichen. Mittlerweile sind
die Produkte von Saremco Dental in tiber 40
Landern auf der ganzen Welt im Einsatz.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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ORAXISVERNETZUNG
HILSONDYIGSNOINND

Sie im Mittelpunkt unseres Handelns:

B unabhangige Beratung sowie Gerate-/Softwaredemonstration
B umfassende Betreuung in allen relevanten Entscheidungsphasen
B optimale Integration in lhre Praxis
T %HENRYSCHEIN B Schulung fur Sie und lhr Praxisteam
B kompetenter After-Sales-Service von Spezialisten in Ihrer Nahe

Weitere Informationen und Kontaktmdglichkeiten finden Sie unter
www.henryschein-dental.de

YAHENRY SCHEIN®

Erfolg verbindet. DENTAL
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E EIN QUANTENSPRUNG IN QUALITAT UND LEISTUNG
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Die Einfiihrung
der Ti-Max Z Serie —
der langlebigsten und

leistungsstarksten In-
strumentenreihe aller
Zeiten—istdas Ergeb-
nis eines Forschungs-

Langlebigkeit, Anwenderfreundlichkeit
und komfortable Handhabung sind geméaB
einer reprasentativen Befragung unter
Anwendern die entscheidenden und wich-
tigsten Merkmale eines Winkelstiickpro-
gramms. Mit der neuen Winkelstiickserie
Ti-Max Z folgt NSK den Vorgaben der Praki-
ker und setzt neue Standards in Bezug auf
Qualitat und Leistung.

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-StraBe 8
65760 Eschborn

Tel.: 061 96/7 76 06-0

Fax: 061 96/7 76 06-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

und Entwicklungsauf-
trags, bei dem keine Kompromisse in Bezug
auf Produktion und Kosten eingegangen
wurden.

In der Praxis arbeitet die Ti-Max Z Serie
von NSK mit einem bemerkenswert niedri-
gen Gerduschpegel und praktisch ohne Vi-
brationen. So wird die Aufmerksamkeit des
Praktikers zu keiner Zeit abgelenkt und der
Patientenkomfort weiter verbessert. Darti-
berhinaus verfiigtdie Ti-Max Z Serie liber die
kleinsten Kopf- und die schmalsten Halsdi-
mensionen weltweit in dieser Klasse, wo-
durch auch die Sicht auf die Préparations-
stelle bisher ungeahnte Dimensionen an-
nimmt. Alle Titanwinkelstiicke der Ti-Max Z
Serie sind mit einem Mikrofilter ausgestat-
tet, der verhindert, dass Partikel ins Spray-

system gelangen. Dadurch ist jederzeit eine
optimale Kiihlung gewahrleistet.

NSK unterstreicht die herausragenden
EigenschafteninBezugauf die Lebensdauer
der Instrumente mit einer dreijahrigen Ga-
rantie fiir die roten Winkelstiicke Z95L und
Z85L. Denn Tests von NSK machen deutlich,
dass z.B.das 1:5Winkelstlick Z95L mehrals
doppelt so langlebig wie jedes andere ver-
gleichbare Winkelstiick auf dem globalen
Markt ist. Das Getriebe des Z95L wurde un-
ter Verwendung von aufwendigster 3-D-Si-
mulationssoftware entwickelt, um in Bezug
auf Langlebigkeit und Minimierung des Ge-
rauschpegels optimale Ergebnisse zu erzie-
len. Dartiber hinaus wird auf den Getriebe-
teilen eine spezielle DLC-Beschichtung
(,Diamond-Like Carbon*) angebracht, wel-
che die Haltbarkeit drastisch erhoht.

Ti-Max Z setzt in jeder Hinsicht neue
Standards — ein Instrument, das minimal
ermudet, optimale Balance und konkur-
renzlose Langlebigkeit bietet. Und: seinen
Gebrauch zu einem wahren Vergniigen
macht.

E ESSENZIELL FUR IHRE ORALCHIRURGIE!
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Der neue leistungsstarke Ultraschallge-
nerator Piezotome Solo von Satelec (Acteon
Group) ist der ideale Solopartner fiir alle
Zahnérzte und Implantologen, die bei groBt-
maglicher Leistung und geringstmdglichem
Risiko zuverldssig und mikrometergenau im
Hartgewebe schneiden méchten.Ausgestat-
tet mit der neuesten Ultraschall-Technolo-
gie, einem einfach zu bedienenden Touch-
screen und einem ,Essential Kit“ mit sechs
Spitzen erhalten Einsteiger wie Fortgeschrit-
tene ein piezoelektrisches Hightech-Gerat
der2.Generation, das speziell fiir prdimplan-
tologische chirurgische Anwendungen kon-
zipiert wurde —zum besten Preis-Leistungs-
Verhaltnis!

Durch seine hohe Leistungskraft, das
modulierte Piezo-Signal und die Spezialsoft-

ACTEON GERMANY GMBH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann

Kundenservice: 0800/7 28 35 32
E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com

ware ermdglicht Piezotome Solo eine prézise
und kontrollierte Schnittfiihrung ohne post-
operative Komplikationen. So kann sich das
Gewebe durch den Wechsel zwischen hoher
und niedriger Signalintensitat erholen und
die Zellen kénnen sich schnell wieder rege-
nerieren. Fir chirurgische Standardindika-
tionen ist im Lieferumfang des neuen Ulira-

schallgenerators bereits ein spezielles In-
strumentensortiment enthalten: Das ,Es-
sential Kit“ besteht aus einer sechsteiligen
Auswahl der bewéahrtesten Satelec-Spitzen
flr die Piezochirurgie: BS-1S (Osteotomie),
BS-4 (Osteoplastik) und LC-2 (Extraktion) so-
wie die Ansétze SL-1 bis SL-3 flir den exter-
nen Sinuslift.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E SELBSTATZENDES ADHASIV OPTIBOND™ XTR

KENNZIFFER 0871

OptiBond XTR ist ein neues selbstat-
zendes Zwei-Komponenten-Adhésiv, das
sich flir den universellen Einsatz bei allen
direkten und indirekten Restaurationen
bzw. fiir alle Kompositzemente und den-
talen Substrate eignet. Dieses selbstat-
zende, lichthdrtende Universal-Adhasiv
ist das einzige Adhéasivsystem, das die
Leistungsfahigkeit und Langlebigkeit ei-
nes Total-Etch-Adhasivs und die Einfach-
heit der Self-Etch-Technik in sich vereint.
Die universelle Kompatibilitat ermdglicht
die Anwendung fiir jegliche Art von Res-
tauration, direkt oder indirekt.

In unabhéngigen Studien wurde die
gleichbleibend hohe Verbundfestigkeit
auf Dentin und Schmelz nachgewiesen,
die mit den Standards sowohl fiir Total-

KERR GMBH

Murgstr. 1/14

76437 Rastatt
Tel.:07222/96 8970
www.kerrdental.de

Schmelzatzung, maximiert die Pe-
netration des Bondings und bildet
somit die Basis fiir exzellente Haft-
festigkeit. Das Adhéasiv ermdglicht
eine effiziente Polymerisation, eine
perfekt ausbalancierte Chemie und
erhoht die Hydrophobie. Diese Ei-
genschaften fiihren zur Erhohung
der mechanischen Festigkeit und
der Kompatibilitdt mit allen Kom-
positen, Kompositzementen oder
Stumpfaufbaumaterialien. Primer
und Adhésiv bilden zusammen ei-
nen starken, dauerhaften Verbund,

Etch- als auch fiir Self-Etch-Adhésive
vergleichbar ist.

Die einzigartige Chemie des OptiBond
XTR Self-Etch-Primers und Adhasivs in
diesem Zwei-Flaschen-System sorgt fiir
unerreichte Verbundfestigkeit auf unpra-
pariertem Schmelz und Dentin. Die Kom-
bination der GPDM Monomere von Kerr
und des proprietédren terndren Losungs-
mittelsystems im Primer fordert die

der die Randdichtigkeit bei hervor-
ragender Versiegelung des Dentins ver-
bessert. Auf diese Weise wird die post-
operative Uberempfindlichkeit vermin-
dert und der Komfort fiir den Patienten
gewahrleistet.

OptiBond XTR st in zwei unterschied-
lichen Darreichungen erhdltlich: In den
herkommlichen Flaschen und in der an-
wenderfreundlichen, praktischen Uni-
dose™.

>> BLICKPUNKT DIGITALE PRAXIS

herstellerinformationen* |

E DIE DIGITALE ZUKUNFT DER PRAXIS

KENNZIFFER 0872

,Das Internet war erst der Anfang” —
lautet der vielversprechende Titel des 2. Fo-
rums Netzwerk Praxiserfolg,dasam 10./11.
Februar 2012 in Disseldorf stattfinden
wird. Konkret wird es bei der Veranstaltung
um ,,PAR und Prophylaxe im digitalen Pra-
xiskonzept“ gehen — im Sinne der prakti-
schenAnwendung, der wirtschaftlichen Be-
deutung sowie der juristischen Sicherheit
wird dieses Thema in allen Winkeln ausge-
leuchtet. ,Wir freuen uns besonders, mit
dem IT-Experten Tim Cole und dem Erfolgs-
autorFrank Schétzing zwei exzellente Fach-

NWD.C DENTAL CONSULT GMBH
Postfach 57 09

48031 Miinster

Tel.:0251/76 07-0

E-Mail: consult@nwdent.de
www.netzwerk-praxiserfolg.de

leute fiir diese Veranstaltung gewonnen zu
haben“, erklart Willi Woll vom Netzwerk
Praxiserfolg.

Wahrend Frank Schatzing spatestens
seit seinem futuristischen Erfolgsroman
,Der Schwarm*“ und seinen Fernsehmode-
rationen groBe Popularitat erlangt hat, be-
sitzt der Deutschamerikaner Tim Cole eher
in Fachkreisen einen guten Namen. Er
zahlt zu den ersten IT-Fachjournalisten in
Deutschland und war u.a. Anfang der 90er-
Jahre Griinder und Chefredakteur des ers-
ten deutschsprachigen Branchendienstes
Internet Report (IWT-Verlag) und schrieb
fiir zahlreiche Wirtschafts- und PC-Maga-
zine. Cole lebt und arbeitet heute in Miin-
chen als Wirtschafts- und Internet-Publi-
zist, Moderator und Trainer. Seine Themen-
schwerpunkte sind Online-Wirtschaft,
Kundenmanagement und Technologieein-

satz in Unternehmen. Als Kolumnist des
Mittelstandsmagazins Pro Firma kommen-
tiert er regelméBig aktuelle Entwicklungen
in der Online-Szene sowie in der modernen
Unternehmenspraxis. Cole wird in seinem
Er6ffnungsvortrag, der den Titel der Veran-
staltung tragt, konkrete Tipps dazu geben,
welche Vorgaben in der neuen IT-Welt be-
sonders zu beachten sind und dabei kon-
krete Praxiskonzepte fiir den Mittelstand
vermitteln.

Endenwird dieVeranstaltungam Sams-
tag miteinem ,Blickin die Zukunft“,denAu-
tor und Moderator Frank Schétzing gemein-
sam mitdemAuditorium tun wird. Zwischen
diesen beiden Vortragen liegt eine geballte
Menge an Informationen von erstklassigen
Referenten, die konkret fiir die eigene Pra-
Xis umsetzbar sein sollen. Moderiert wird
die Veranstaltung von Dr. Marion Marschall.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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>> BLICKPUNKT EINRICHTUNG
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E CP ONE PLUS DENKT AN ALLES

KENNZIFFER 0881

Der neue Behandlungsplatz CP
One Plusvon BelmontTakaradenktan
alles — besonders an die Patienten-
kommunikation, den Patienten- und
den Behandlerkomfort.

Das Konzept der aus allen Per-
spektiven durchdachten Einheit CP
One Plus erlaubt Kommunikation in
jeder Position. Patient und Behandler
sitzen in einem Winkel von 90° zuein-
ander. Dadurch wird eine natiirliche,
stressfreie Atmosphére fiir Aufklé-
rungsgesprache und Patientenfragen

TG
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2-Uhr-Position bringen und ist mit
zwei verschiedenen Haltern fiir die
Handstiicke erhaltlich, die autokla-
vierbar, horizontal und vertikal ver-
stellbar sind. Die Instrumentenhalter
am Assistenztisch sind ebenfalls
autoklavierbar und verstellbar. Das
Bedienfeld am Arzttisch bietet vielfal-
tige Funktionen mit einem intuitiven
Eingabefeld und einem organischen
EL-Display. Fiir die Turbine stehen
vier verschiedene Geschwindigkei-
ten zur Auswabhl. Fiir den Mikromotor

geschaffen.

Der Knickstuhl erhoht den Patienten-
komfort signifikant. Kindern, Senioren und
Menschen mit eingeschrankter Mobilitét
fallt bei einer Sitzhéhe von nur 40 cm der
Einstieg besonders leicht. Der Patient kann
sowohlvonvornalsauchvonder Seite Platz
nehmen. Eine Heizung fiir das FuBteil ist
optional erhéltlich.

BELMONT TAKARA COMPANY
EUROPE GMBH

Berner StraBe 18

60437 Frankfurt am Main

Tel.: 069/50 68 78-0

E-Mail: dental@takara-belmont.de
www.takara-belmont.de

Dierotierende Speischale drehtsichbei
Bedarf zum Patienten und wird sehr gut er-
reicht, ohne dass der Patient eine groBe
Seitwartsbewegung machen muss. Der
Sensor zur Befiillung des Wasserglases
reagiert auf alle Becher-Materialien. Auch
die hydraulische Kopfstiitze tragt erheblich
zum Patientenkomfort bei. Sie wurde auf
der Basis ergonomischer Analysen der Be-
wegungen des Kopfes entwickelt und lasst
sich iiber das Bedienfeld oder einen Joy-
stick justieren.

Der Zahnarzt profitiert bei der Behand-
lung mit der CP One Plus von der groBen
Bandbreite der mdglichen Einstellungen.
DerArzttischlasstsichindie 8-Uhr- oder die

und den Ultraschallscaler lassen sich
je nach Therapie die jeweils passende Ge-
schwindigkeit und Leistung einstellen. Das
erweiterte Helferinnenelement der CP One
Plus lasst dem Zahnarzt die Wahl zwischen
dem Zwei-Hand, Vier-Hand oder Sechs-
Hand-System. Der neue FuBschalter wird
tiber Driicken und Drehen einer Scheibe be-
dient und ermoglicht damit eine prazise
Steuerung des Handstiicks.
Die neuen, innovativen Details der
CP One Plus werden mit dem optimierten
hydraulischen, verschleiBfreienAntriebvon
Belmont kombiniert, der dem Patienten
durch eine sanfte ruckfreie Lagerung noch
mehrKomfortbietet. Die CP OnePlusistein-
fach durchdacht — aus allen Perspektiven.

E MOBILE ABSAUGUNG MIT CATTANI

KENNZIFFER 0882

Fast jede Zahnarztpraxis hat es schon
einmal erlebt: den Ausfall der eigenen
Absauganlage. Folge: Ausfallzeiten, wirt-
schaftlicher Verlust und unzufriedene
Patienten.

Um diesem negativen Phanomen ent-
gegenzuwirken, hat CATTANI die Aspi-Jet
Serie 6 bis 9 entwickelt. Sie springt ein,
wenn die Praxisabsauganlage streikt und
sorgt damit fiir einen reibungslosen Ersatz
bei der Patientenbehandlung. Durch ihre
kompakte und fahrbare Form ist sie bspw.

CATTANI DEUTSCHLAND
Scharnstedter Weg 20

27637 Nordholz
Tel.:04741/18198-0
Fax:04741/18198-10

E-Mail: info@cattani.de
www.cattani.de

~ Die voll mobile Absauganlage Aspi-Jet 6.

auch fiirden mobilen Einsatz bei Patienten-
behandlungendirektvor OrtvonVorteil (z.B.
in Altenheimen oder sogar zu Hause beim
Patienten). Als unproblematisch gestaltet
sich ebenfalls der Stromanschluss der ge-

samten Aspi-Jet Serie, da hierfiir nur ein
herkdmmlicher Steckdosenanschluss not-
wendig ist. Die voll mobile Absauganlage
Aspi-Jet 6 verfiigt iber einen Separierbe-
halter und einen groBen sowie zwei kleine
Saugschlduche mit regulierbaren Hand-
stiicken fiir die optimale Absaugstérke. Das
Fassungsvermogen des Sekretbehalters
umfasst4 Liter; seine Entleerung erfolgt ma-
nuell. Im Vergleich hierzu ist die Aspi-Jet 9
bedingt mobil einsetzbar. Sie verfligtjedoch
tiber einen Becherfiiller und eine zusétzli-
che Speischale mit Spiilung. Mittels der in-
tegrierten Drainagepumpe wird das abge-
sogene Sekret automatisch in den Abfluss
gespiilt.

Die komplette Aspi-Jet Serie ist schnell
montiert, sorgt gleichzeitig fiir einen flexi-
blen Einsatz und zeichnet sich durch eine
besonders einfache Wartung aus.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Partnerschaftlich entwickeln wir mit [hnen wegweisende Raumkonzepte. Bringen
Sie Ergonomie und Gestaltung Ihrer Praxis in Einklang und verwirklichen Sie
Ihre individuellen Ideen.

Sprechen Sie mit uns.

engagiert
wegweisend
www.pluradent.de partnerschaftlich
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E PREMIUM-KLASSE MIT HIGHLIGHTS

KENNZIFFER 0901

ULTRADENT eine Gerate-
klasse geschaffen, die Tech-
nik und Komfortauf hochstem
Niveau anbietet. Die spezielle
ULTRADENT-Modulbauweise
macht dabei eine individuelle

u1500

Mit der konsequenten ENT
Weiterentwicklung der Pre- m—
mium-Behandlungseinheiten —
hat die Dental-Manufaktur E- s ] - £

e

Premium-Klasse 2011

stiickt werden. Die einfache,
symbolgesteuerte Programmie-
rung umfasst alle Instrumente
und die Stuhlpositionen, die fiir
. jeweils vier Behandler gespei-

— chert werden konnen. Natiirlich
ist auch dieser Arbeitsplatz
mit dem Multimedia-System
ULTRADENT-VISION auszustat-
ten oder vorzurtisten.

Ausstattung nach den Wiin-
schen und Vorgaben des Zahnarztes mog-
lich. Hochste MaBstéabe werden auch durch
Design, Konstruktion und Verarbeitungs-
qualitdt gesetzt.

Die Modelle 2011 verfiigen tber inter-
essante Neuheiten. Besonders auffllig
sind die groBen 19 Zoll Flachbildschirme

ULTRADENT DENTAL-MEDIZINI-
SCHE GERATE GMBH & CO. KG
Eugen-Sénger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.: 089/42 09 92-70

Fax: 0 89/42 09 92-50

E-Mail: vertrieb@ultradent.de
www.ultradent.de

und neue Helferinnenelemente. Das Be-
dienelementauf der Assistenzseite ist dank
der gednderten Aufhdngung noch ergono-
mischer geworden.

InSachen Positionierung, Programmie-
rung und Information lasst das Zahnarztge-
ratkeine Wiinsche offen und unterstiitzt die
Behandlung mit vielen exklusiven Instru-
menten und allen Optionen. Vom ZEG (iber
autoklavierbare Mikromotoren mit Dreh-
momentsteuerung und groBem Drehzahl-
band, (ber Intraoralkamera bis hin zum
Elektro-Chirurgie-Geréat und eine im Gera-
tekorper integrierte Kochsalzpumpe kann
alles liber die Zentraleinheit gesteuert wer-
den. Sechs Kécher kdénnen individuell be-

Viele Details, wie das Touch-
screen-Display, der optionale Funk-FuBan-
lasser, austauschbare Steuerventile und
ein tropffreies Filtersystem erleichtern die
Behandlung und unterstiitzen die Praxis-
hygiene. Das Supersoft-Polster in zwolf
Farben und ein individuelles Kopfstiitzen-
system mit magnetischen Auflagen sorgt
flirKomfort,die beweglichenArmlehnener-
leichtern den Einstieg. Die exklusiven Kom-
fortpolster mit Klimaeffekt oder Massage-
funktion sind eine ULTRADENT-Entwick-
lung.

Gerne werden Sie auf den Dental-Mes-
sen 2011 von ULTRADENT und vom Fach-
handel ausfiihrlich informiert. Fragen Sie
nach Messeangeboten!

E DURCHDACHTE PRAXISMOBEL

KENNZIFFER 0902

Die neue doppelwandige Mobellinie
Ansoma von Le-iS Stahimdbel besticht
durch ihre hygienische Front mit innen lie-

LE-IS STAHLMOBEL GMBH
Friedrich-Ebert-StraBe 28a

99830 Treffurt

Tel.: 0369 23/8 08 84

Fax: 036923/51304

E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de

genden geraden Blenden ohne Griffe. Die
(Offnung der Schubladen erfolgt durch me-
chanische Tipp-onAusziige anden Schubla-
den. Durch eine umlaufende Dichtung an al-
len Blenden sind alle Ansoma-Schrénke von
innen gegen Staub geschiitzt. Die Vollaus-
zlige an allen Schubladen garantieren eine
optimale Platzausnutzung. Die LinieAnsoma
ist sowohl wandhéngend als auch bis zum
Boden mit zurlickgesetztem Sockelbereich
vorn und hinten erhltlich. Nattirlich kdnnen
Sie auch bei allen Ansoma-Schrénken wie-
der zwischen 180 RAL Farben und verschie-
denen Arbeitsplatten wie HPL (Schichtstoff),
HiMacs (Mineralwerkstoff), Sile Stone
(Quarzwerkstoff) oder Glas-Arbeitsplatten
wahlen.

Hygieneschrénke 2010

Die neuen Le-iS Hygieneschranke 2010
iiberzeugen durch ihre individuelle und je-
derzeit veranderbare Ausstattung. Die Front
besteht aus einem Alurahmen mit satinier-

tem Glas und lasst sich, dank der Hoch-
schwenktiir mit stufenlosem Stopp und den
Blumotion-Aufséatzen, sanftund leise schlie-
Ben. Im Hygieneschrank befindet sich eine
Schiene zum Einhangen der beriihrungslo-
sen Desinfektionsmittel- und Seifenspender
sowie des Becherspenders und Rollenhal-
ters. Weiterhin koénnen herausnehmbare
Einséatze fiir Papierhandtiicher, Einmalhand-
schuhe und Mundschutz oder ein Einlege-
boden integriert werden.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.

_090 R NDZI TP




herstellerinformationen* |

ZAHNTECHNIK

E BLEACHED SHADES JETZT AUCH FUR VITA CLASSICAL

VITA classical

UU““I"I"I‘T'I"ITTT\'*I‘

VITA Bleached Shades classical A1-D4.

Immer mehr Menschen entscheiden
sich fiir eine Zahnaufhellung. Aber nichtim-
mer bekommen sie das Ergebnis, welches
sie sich gewiinscht haben. Die Bleached
Shades von VITA geben dem Zahnarzt ein
praktisches Instrument an die Hand, jetzt
auch im Rahmen der VITA classical Farb-
skala, Bleachfarben zuverldssig zu bestim-
men.

VITA ZAHNFABRIK

H. RAUTER GMBH & CO. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Sackingen
Tel.:07761/562-0

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.de
www.vita-zahnfabrik.de

VITA Bleachedguide 3D-MASTER®.

Zahnarzt und Patient konnen das ge-
wiinschte Ergebnis anhand der Farbmuster
diskutieren und die erzielte Aufhellung spa-
tergenau tiberpriifen. Die Bleached Shades
bieten dem menschlichen Auge dafiir
gleichmaBige und gut zu unterscheidende
Farbabstinde.

Auch die prothetische Versorgung kann
mithilfe der Bleached Shadesandie Farbtone
gebleachter Zahne angepasst werden. Mit
den VITA Bleached Shades wird der Einsatz
des VITA classical Systems auch in diesem
Segment maglich.

Das ist ein entscheidender Vorteil, denn
die VITA classical A1-D4 Farbskala ist das
anerkannte ,,Original“ in der Farbnahme: Sie
definiert seit mehr als 50 Jahren den Stan-

dardinderZahnfarbbestimmungund hatsich
als Farbreferenzsystem fiir die gesamte Den-
talbranche weltweit durchgesetzt. Mit den
zusatzlichenVITABleached Shades sindauch
die Zahnfarben gebleachter Zahne innerhalb
dieser Originalfarbskala abgebildet.

Die VITA Bleached Shades bestehen aus
den Bleachfarben OM1, OM2 und OM3. Sie
sind dem VITA SYSTEM 3D-MASTER ent-
nommen und sind auch zum Nachriisten fiir
die VITA classical A1-D4 Farbskala sowie fiir
VITAPAN classical verfiigbar.

Eine detaillierte, genauere Planung und
Kontrolle von Zahnaufhellungen kann mit
dem eigens dafiir geschaffenen VITA
Bleachedguide 3D-MASTER durchgefiihrt
werden.

B POLYMERISATION VON LICHTHARTENDEN VERBLENDKOMPOSITEN

Die neu entwickelten Lichtpolymerisa-
tionsgeréte Solidilite V und Sublite V (iber-
zeugen durch moderne Technik, eine kom-
pakte Bauweise und ihr ansprechendes
Design. Perfekt abgestimmt auf keramisch
gefiillte Mikro-Hybrid-Komposite steigern
sie, gemeinsam oder einzeln eingesetzt, die
Effizienz der Arbeitsprozesse.

Das Solidilite V gewahrleistet mit einer
auBergewohnlich hohen Lichtleistung von
600 W und einem wirkungsvollen Warme-
leitsystem eine schonende und materialge-
rechte Zwischen- und Endpolymerisation
bei kurzer Belichtungszeit. Die einfache Be-

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.: 021 02/86 64-0

Fax: 021 02/86 64-65

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

dienung wird durch drei Belichtungspro-
gramme (1 Min./3 Min./5 Min.) sowie indivi-
duell einstellbare Polymerisationszeiten
unterstiitzt. Durch den hohenverstellbaren

Drehteller konnen die Restaura-
tionen optimal zu den Leucht-
mitteln ausgerichtet und schat-
tenfrei belichtet werden.

Das leistungsstarke Sublite V
zur zeitsparenden und profes-
sionellen Vorpolymerisation ist
die effiziente Ergdnzung zum
Solidilite V Lichthartegerat.

Selbstverstandlich kann es
auch in kombinierter Anwen-
dung mitanderen Lichthartege-
raten genutzt werden. Die
enorme Leistung des 150 W-
Halogenstrahlers ermdoglicht in
nur fiinf Sekunden pro Zahn die
Vorpolymerisation einer aufge-
brachten Kompositschicht. Die
komfortable Einhandbedienung und die
groBziigige Offnung innerhalb des Sicht-
schutzes erlauben auch die Vorpolymerisa-
tion auf dem Arbeitsmodell.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Anton Gerl GmbH
Niederlassung Dresden
01067 Dresden

Tel. 0351/3197 80

Fax 0351/31978 16
E-Mail: dresden @gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dresden
01097 Dresden

Tel. 0351/79 52 66-0
Fax 0351/79 52 66-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351/49 28 60

Fax 0351/4928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351/85370-0

Fax 0351/85370-22

E-Mail: nwd.dresden @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581/40 54 54
Fax 03581/40 94 36
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571/4259-0

Fax 03571/4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Cottbus
03050 Cottbus

Tel. 0355/3833624
Fax 0355/3 833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355/5361 80

Fax 0355/79 0124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04108 Leipzig

Tel. 0341/70214-0

Fax 0341/702 14-22

E-Mail: nwd.leipzig @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341/215990

Fax 0341/21599 20

E-Mail: info.leipzig @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental 2000

Full-Service-Center GmbH & CO. KG
04129 Leipzig

Tel. 0341/904 06 61

Fax 0341/904 0619

E-Mail: adler.m @dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

dental bauer GmbH & Co. KG
04720 Dobeln

Tel. 03431/71310

Fax 03431/713120
E-Mail: doebeln @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Halle
06108 Halle (Saale)

Tel. 0345/29841-3
Fax 0345/298 41-40
E-Mail: halle@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

C. Klgss Dental Halle GmbH & Co.
Betriebs KG

06112 Halle (Saale)

Tel. 0345/52222 44

Fax: 0345/6 859188

Internet: www.kloess-dental.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473/911818

Fax 03473/911817

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 034 45/7049 00

Fax 034 45/7500 88

dental 2000

Full-Service-Center GmbH & Co. KG
07743 Jena

Tel. 03641/45840

Fax 03641/45845

E-Mail: info.j@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -Service
07745 Jena

Tel. 03641/237787-0

Fax 03641/2377 87-29
E-Mail: info@bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
07745 Jena

Tel. 03641/2942-0

Fax 03641/294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Vogtland
08523 Plauen

Tel. 03741/131497

Fax 03741/1301 14
E-Mail: vogtland @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741/525503

Fax 037 41/52 4952

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 037 41/52 0555

Fax 03741/52 06 66
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

09111 Chemnitz

Tel. 0371/56 36-1 66

Fax 0371/56 36-177

E-Mail: chemnitz @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

MeDent GmbH Sachsen
Dentalfachhandel

09113 Chemnitz

Tel. 0371/3503 86

Fax 0371/3503 88

E-Mail: info.medent@sachsen.de
Internet: www.medent-sachsen.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 0371/51 06-66

Fax 0371/5106 71

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co.KG
Niederlassung Chemnitz
09247 Chemnitz

Tel. 037 22/51 74-0

Fax 03722/5174-10
E-Mail: chemnitz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.
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Dental-Depot Wolf + Hansen
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

10119 Berlin

Tel. 030/44 04 03-0

Fax 030/44 04 03-55

E-Mail: vertrieb @ wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/34677-0

Fax 030/34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Berlin
10783 Berlin

Tel. 030/23 63 65-0
Fax 030/2363 65-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 030/2829297
Fax 030/2829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030/217341-0

Fax 030/217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
12529 Berlin-Schonefeld

Tel. 030/643499778

Fax 0341/90406 19

E-Mail: info.b @dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Gottschalk Dental GmbH

13156 Berlin

Tel. 030/47 75 24-0

Fax 030/47 7524 26

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Berlin

13507 Berlin

Tel. 030/4 30 94 46-0
Fax 030/4 30 94 46-25
E-Mail: berlin@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt (Oder)

Tel. 0335/6 06 71-0

Fax 0335/6 06 71-22

E-Mail: nwd.frankfurt@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Waren-Miiritz
17192 Waren-Miiritz

Tel. 03991/6 4380

Fax 03991/64 38 25
E-Mail: waren @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834/7989 00

Fax 03834/7989 03
E-Mail: greifswald @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
17489 Greifswald

Tel. 038 34/8557 34

Fax 038 34/8557 36

E-Mail: info.greifswald @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 0381/49 11-40
Fax 0381/4911-4 30
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 04 41/9 55 95-0
Fax 04 41/50 87 47

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
19055 Schwerin

Tel. 03855/92303

Fax 003855/923099

E-Mail: info.schwerin @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 0385/66 20 22 od. 23
Fax 0385/66 20 25
Internet: www.multident.de
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NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040/853331-0

Fax 040/85 333144

E-Mail: nwd.hamburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhéndler)

22041 Hamburg

Tel. 040/65 66 87 00

Fax 040/65 66 87 50

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

DENTAL 2000 GMBH & CO. KG
22049 Hamburg

Tel. 040/68 94 84-0

Fax 040/6894 84 74
E-Mail: info.hh @ dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hamburg
22083 Hamburg

Tel. 040/32 90 80-0

Fax 040/329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
22113 Oststeinbek

Tel. 040/51 40 04-0
Fax 040/5184 36
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040/61 18 40-0

Fax 040/61 18 40-47

E-Mail: info.hamburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de



dental bauer GmbH & Co. KG
22761 Hamburg

Tel. 040/8 5504 78-0

Fax 040/8550478-19
E-Mail: hamburg @dentalbauer.de
Inernet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Liibeck
23556 Lubeck

Tel. 04 51/87 99 50

Fax 04 51/87 99-5 40
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 04 31/33930-0
Fax 04 31/33930-16
E-Mail: kiel@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
24103 Kiel

Tel. 0431/51777

Fax 0431/51779
E-Mail: kiel@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
24118 Kiel

Tel. 0431/7996 70

Fax 0431/79967 27

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 04 61/90 3340

Fax 0461/903 34 40
E-Mail: flensburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHS KG
DENTAL DEPOT

26122 Oldenburg

Tel. 04 41/9559 50

Fax 04 41/50 87 47
E-Mail: info@garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 04 41/9 33 98-0

Fax 04 41/93398-33

E-Mail: nwd.oldenburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

WOLF+HANSEN DENTAL DEPOT
26123 Oldenburg

Tel. 04 41/9808120

Fax 04 41/98 08 1255

E-Mail: vertrieb @ wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 04 41/930 80

Fax 0441/9308199
E-Mail: oldenburg @ multident.de
Internet: www.multident.de

dental bauer GmbH & Co. KG
26135 Oldenburg

Tel. 04 41/2 04 90-0

Fax 04 41/2 04 90-99

E-Mail: oldenburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Leer
26789 Leer

Tel. 0491/92 99 80
Fax 0491/92 99-8 50
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervorde

Tel. 04761/50 61

Fax 04761/50 62
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 04221/13437
Fax 04221/80 1990

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bremen
28199 Bremen

Tel. 0421/386 33-0

Fax 04 21/3 86 33-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421/612095

Fax 0421/616 34 47

E-Mail: leichtHB @aol.com

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
28359 Bremen

Tel. 0421/2011010

Fax 0421/20110 11

E-Mail: info.bremen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MSL-Dental-Handels GmbH
29356 Brockel bei Celle

Tel. 05144/49 04 00

Fax 05144/4904 11

E-Mail: team @msl-dental-union.de
Internet: www.dental-union.de

dental bauer GmbH & Co. KG
29410 Salzwedel

Tel. 03901/308 44-0

Fax 03901/3 08 44-30
E-Mail: salzwedel @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de
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DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511/95997-0

Fax 0511/59 97-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

30559 Hannover

Tel. 05 11/353240-78

Fax 05 11/35 32 40-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511/35 324060

Fax 0511/35 324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

MULTIDENT Dental GmbH
30625 Hannover

Tel. 0511/53005-0
Fax 0511/53005 69
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hannover
30625 Hannover

Tel. 0511/544 44-6

Fax 05 11/5 44 44-7 00
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511/615210

Fax 0511/61521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
30853 Langenhagen/Hannover
Tel. 0511/53 89 98-0

Fax 0511/53 89 98-22
E-Mail: hannover@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251/16 32-0

Fax 05251/65043

E-Mail: paderborn @ multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 05241/97000

Fax 05241/970017

E-Mail: info.guetersloh @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521/9678 11-0

Fax 0521/96 78 11-22
E-Mail: nwd.bielefeld @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bielefeld
33699 Bielefeld

Tel. 0521/9 22 98-0

Fax 0521/92298 22
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
34117 Kassel

Tel. 0561/7 09 33-0

Fax 0561/7 09 33-99
E-Mail: kassel @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561/8104 60

Fax 0561/8 104622

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 0561/58 97-0

Fax 0561/5897-1 11
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 06421/61006

Fax 06 42 1/6 69 08
E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Fulda

36037 Fulda

Tel. 0661/4 4048

Fax 06 61/4 5547
E-Mail: fulda@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
36037 Fulda

Tel. 0661/38081-0

Fax 0661/38081-11

E-Mail: info.fulda@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 0551/307 97 94

Fax 0551/307 97 95

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 0551/6 93 36 30

Fax 0551/6 84 96

E-Mail: goettingen @multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Braunschweig
38100 Braunschweig

Tel. 0531/2423 80

Fax 0531/466 02

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG

38114 Braunschweig

Tel. 0531/58085 95

Fax 0531/58085 96

E-Mail: braunschweig @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Nordost

38114 Braunschweig

Tel. 05 31/58 04 96-0

Fax: 0531/58 04 96-22

E-Mail: nwd.braunschweig @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Magdeburg
39112 Magdeburg

Tel. 0391/7 311235 0d. 36
Fax 0391/7311239
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391/6 62 53-0

Fax 0391/6 62 53-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931/217181

Fax 03931/7964 82
E-Mail: info.sdl @ deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384/27291

Fax 039384/27510
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Diisseldorf
40472 Dusseldorf

Tel. 02 11/22 97 52-0

Fax 02 11/22 97 52-29
E-Mail: duesseldorf@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 0211/52810

Fax 0211/52 81 25-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Hasenbeck Multident Dental GmbH
40885 Ratingen

Tel. 02102/5 65 98-0

Fax 02102/5 65 98-30

E-Mail: ratingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 02161/57317-0
Fax 02161/57317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 02 02/2 66 73-0

Fax 0202/2 66 73-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dortmund
44263 Dortmund

Tel. 0231/9410470

Fax 0231/433922

E-Mail: dortmund @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 02 31/56 76 40-0

Fax 02 31/56 76 40-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201/82192-0

Fax 0201/82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
45128 Essen

Tel. 0201/2474 60

Fax 0201/2223 38

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Essen

45136 Essen

Tel. 0201/89 64 00

Fax 0201/8964 064
E-Mail: essen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 020 54/95 28-0

Fax 02054/827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
47805 Krefeld

Tel. 02151/93573-0
Fax 02151/93573-40
E-Mail: krefeld @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251/826 54

Fax 0251/827 48

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251/76 07-0

Fax 0251/7801517

E-Mail: consult@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505/9 32 50

Fax 02505/93 25 55

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541/35052-0

Fax 0541/35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541/9 57 40-0

Fax 0541/9 57 40-80

E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 022 34/95 89-0

Fax 022 34/9589-2 03
E-Mail: mps.koeln @ nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

Anton Gerl GmbH

50996 Koln

Tel. 0221/546910
Fax 0221/546 9115
E-Mail: koeln@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Aachen

52062 Aachen

Tel. 0241/94 30 08-55
Fax 0241/94 30 08-28
E-Mail: aachen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

MPS Dental GmbH

52074 Aachen

Tel. 0241/8865-137

Fax 0241/8865-138
E-Mail: mps.aachen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241/96047-0

Fax 0241/9 60 47-22

E-Mail: alpha.aachen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Bonn

53111 Bonn

Tel. 0228/96 1627 10
Fax 0228/96 1627 19
E-Mail: bonn@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228/7263 50
Fax 0228/7263-555
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT

54292 Trier

Tel. 0651/4 56 66

Fax 0651/7 63 62

E-Mail: dental @ hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 06131/62020
Fax 06131/6202 41
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271/89064-0

Fax 0271/890 64-33

E-Mail: nwd.siegen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Hagen
58093 Hagen

Tel. 02331/85063

Fax 02331/8801 14
E-Mail: hagen @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
59067 Hamm

Tel. 02381/7997-0

Fax 02381/7997 99
E-Mail: hamm @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301/2987-0

Fax 02301/2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de
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dental bauer GmbH & Co. KG
60388 Frankfurt am Main

Tel. 06109/50 88-0

Fax 06109/508877
E-Mail: frankfurt @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069/942073-0

Fax 069/942073-18
E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069/26 0170

Fax 069/260171 11

E-Mail: info.frankfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

C. Kléss Dental GmbH & Co. Betriebs-KG
61118 Bad Vilbel

Tel. 06101/7001

Fax 06101/6 46 46

E-Mail: c.kloess @kloess-dental.de

Internet: www.kloess-dental.de

Dension Dental GmbH & Co. KG
63065 Offenbach am Main

Tel. 069/45 00 99-0

Fax 069/45 00 99-499
E-Mail: kontakt @ dension-dental.de
Internet: www.dension-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Offenbach
63067 Offenbach

Tel. 069/82 98 30

Fax 069/82983271
E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103/757 5000

Fax 08000-4000 44

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH

Niederlassung Aschaffenburg
63739 Aschaffenburg

Tel. 06021/23835

Fax 06021/25397

E-Mail: aschaffenburg @ kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 0611/36170

Fax 0611/36 17 46

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Frankfurt GmbH
65929 Frankfurt am Main
Tel. 069/3400 15-0
Fax 069/3400 15-15
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 0681/6 8502 24
Fax 0681/6 8501 42
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbriicken

Tel. 0681/7095 50

Fax 0681/70955 11

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Saar Dental Depot GmbH
66130 Saarbriicken

Tel. 0681/98831-0
Fax 0681/98831-9 36
E-Mail: info@saar-dental.de
Internet: www.saar-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
66386 St. Ingbert

Tel. 068 94/9 98 35-0

Fax 068 94/9 98 35-99
E-Mail: st.ingbert@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841/6 70-51

Fax 06841/6 70-53
E-Mail: homburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HalbGEWACHS

Dental GmbH & CO. KG

67434 Neustadta.d.W.

Tel. 06321/3940-0

Fax 06321/39 40-92

E-Mail: halbgewachs.neustadt@nwdent.de
Internet: www.dentaldepot-halbgewachs.de

dental bauer GmbH & Co. KG
68165 Mannheim

Tel. 0621/438501-0

Fax 0621/438501-13
E-Mail: mannheim @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621/879 23-0

Fax 0621/87923-29
E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

funck-Dental-Medizin GmbH
Heidelberg

69121 Heidelberg

Tel. 062 21/47 92-0

Fax 062 21/47 92 60
E-Mail: info@funckdental.de
Internet: www.funckdental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221/3000 96

Fax 06221/300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 0711/98977-0

Fax 07 11/98977-222
E-Mail: swd.stuttgart@ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

70563 Stuttgart

Tel. 07 11/615537-3

Fax 07 11/61 55 37-4 29
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Stuttgart

70563 Stuttgart

Tel. 0711/767245

Fax 0711/76 72 46-0
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 07 11/71 50 90

Fax 0711/7 1509 50

E-Mail: info.stuttgart@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de



Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Stuttgart
70567 Stuttgart

Tel. 0711/252556-0
Fax 0711/252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

71554 Weissach im Tal

Tel. 07191/49539 30

Fax 07191/4953959
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
72072 Tubingen

Tel. 07071/9777-0

Fax 07071/97 77 50
E-Mail: info@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 07161/67 17-132/148

Fax 07161/67 17-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 07 21/86 05-0

Fax 0721/86 52 63
E-Mail: karlsruhe @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531/992-0

Fax 07531/992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 07531/9811-0

Fax 07531/9811-33
E-Mail: konstanz @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
78467 Konstanz

Tel. 07531/9 42 36-0

Fax 07531/94236-2
E-Mail: konstanz @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

dental EGGERT

78628 Rottweil

Tel. 07 41/1 74 00-0

Fax 07 41/1 74 00-5 00
E-Mail: info@dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Freiburg
79106 Freiburg

Tel. 07 61/4 00 09-0

Fax 07 61/4 00 09-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761/15252-0

Fax 0761/1 52 52-52

E-Mail: info.freiburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
79111 Freiburg

Tel. 07 61/4 52 65-0

Fax 07 61/4 52 65-65
E-Mail: freiburg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de
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Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -service

80336 Miinchen

Tel. 089/76 70 83-0

Fax 089/76 70 83-26

E-Mail: INFO @bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089/68 08 42-0

Fax 089/68 08 42-66

E-Mail: nwd.bayern@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089/97 89 90

Fax 089/97 899120

E-Mail: info.muenchen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089/742801-10

Fax 089/742801-30
E-Mail: muenchen @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089/46 26 96-0

Fax 089/46 26 96-19
E-Mail: muenchen@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
83026 Rosenheim

Tel. 08031/90160-0

Fax 08031/90160-11

E-Mail: info.rosenheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031/7228-0

Fax 08031/7228-100
E-Mail: rosenheim @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871/4 30 22-20

Fax 0871/4 30 22-30

E-Mail: info.landshut@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Bauer & Reif Dental GmbH
Dentalhandel und -Service

86150 Augsburg

Tel. 0821/5090 30

Fax 0821/5090 31

E-Mail: augsburg @bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821/3 44 94-0

Fax 0821/34494 25

E-Mail: info.augsburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
86154 Augsburg

Tel. 0821/42 09 40-0

Fax 0821/42 09 40-19
E-Mail: augsburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 0821/4 4499 90

Fax 0821/4 449999
E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 08 31/5 23 55-0

Fax 08 31/52355-49
E-Mail: kempten @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Weingarten
88250 Weingarten

Tel. 0751/56183-0

Fax 0751/56183-22
E-Mail: weingarten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731/9202 00

Fax 0731/9202020

E-Mail: info.ulm @henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
89075 UIm

Tel. 07 31/159287-0
Fax 07 31/159287-29
E-Mail: um@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Ulm
89077 Ulm

Tel. 0731/97413-0
Fax 0731/9741380
E-Mail: um@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 0911/52143-0

Fax 0911/52143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Niirnberg
90482 Nurnberg

Tel. 09 11/95 47 50

Fax 0911/9547523
E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

90482 Nurnberg

Tel. 09 11/5 98 33-0

Fax 0911/59833-222
E-Mail: nuernberg @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Sico-Dentaldepot GmbH
91056 Erlangen

Tel. 09131/99 1066
Fax 09131/990917
E-Mail: info@sico-dental.de

dental EGGERT

Niederlassung Ansbach

91522 Ansbach

Tel. 0981/2036 7302

Fax 0981/20367303
E-Mail: ansbach @dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

dental bauer - vormals Wagner -
GmbH & Co. KG

93055 Regensburg

Tel. 0941/785333

Fax 0941/78 53 35-5

E-Mail: regensburg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/95972-0

Fax 0851/9597219

E-Mail: info.passau @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/886 68 70

Fax 0851/894 11

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 09281/17 31

Fax 09281/16599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951/98013-0

Fax 0951/20 3340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951/9 80 64-0

Fax 0951/226 18

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Wiirzburg

97076 Wiirzburg

Tel. 0931/35501-0

Fax 0931/35501-13
E-Mail: wuerzburg @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Kern GmbH
Dental-Med. GroBhandel
97080 Wiirzburg

Tel. 0931/90 88-0

Fax 09 31/9088 57
E-Mail: info@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Suhl

98527 Suhl

Tel. 03681/309061
Fax 03681/3090 64
E-Mail: suhl@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Anton Gerl GmbH
Niederlassung Thiiringen

98547 Viernau

Tel. 036847/40516

Fax 036847/41041

E-Mail: thueringen @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99084 Erfurt

Tel. 0361/60 13 09-0

Fax 0361/60 13 09-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 0361/42104 43
Fax 0361/55087 71
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Erfurt
99198 Erfurt

Tel. 0362 03/6 17-0
Fax 036203/617-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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>> PRODENTE

Tipps zum Tag der
Zahngesundheit

In wenigen Tagen startet einer der erfolgreichsten Aktions-
tage in Deutschland: der ,Tag der Zahngesundheit“. Auch
kurzfristigkonnen Sie den 25.September2011in Ihrer Praxis
oderin Ilhrem Labor noch zu einem besonderen Ereignis fiir
Ihre Patienten machen. Die Initiative proDente unterstiitzt
Sie bei Ihrem Schrittin die Offentlichkeit. Starten Sie mit un-
serer Hilfe Aktionen, von denen man spricht.

ZeigenSie lhren Patienten,was die Zahnmedizin heute alles
moglich macht und das auf moglichst unterhaltsame Weise.
In einer mehrstufigen Mailingaktion gibt Ihnen proDente
Tippsund Anregungen zu Marketing- und PR-Aktionen rund
um den Aktionstag. Hierfiir hat die Initiative eine Ideenliste
erstellt, welche mogliche Programmpunkte fiir den Tag der
Zahngesundheit vorschlagt. Darunter finden Sie Aktionen
aller Couleur und fiir alle Altersklassen. Am wirkungsvolls-
ten sind dabei Veranstaltungen, welche im Zusammen-
schluss von mehreren Zahnarzten oder von Zahnarzt und
Zahntechniker gemeinsam durchgefiihrt werden. Bei ihrer
Planung und Durchfiihrung miissen die in der Berufsord-
nungder jeweiligen Landeszahnarztekammer niedergeleg-
ten Grundsatze beachtet werden.

Sorgfiltige Planung muss sein

Auflerdem zeigt eine ausfiihrliche ,Event-Checkliste” auf,
was, wann organisiert werden muss, damit die Veranstal-
tung reibungslos ablauft und bei den Besuchern nachhalti-
gen Eindruck hinterlasst.

Einwichtiger Partin der Eventplanung kommtder Presse zu.
Sehen Sie die Presse als wichtigen Partner zur Verbreitung
Ihrer Botschaften an. Das proDente Mailing bietet lhnen
eine Vorlage fiir eine Presseeinladung und ein magliches
Riickantwortfax im Word-Format an. Zudem enthélt es eine
Merkliste, welche die Grundregeln auffiihrt,welcheineinem
Interview miteinem Journalisten beachtet werden sollten.
Alle InformationenkdonnenSieauch unterwww.prodente.de
im Fachbesucherbereich (Kategorien: Veranstaltungen,
Pressearbeit) einsehen. Fiirden ZugangmiissenSiesichein-
malig kostenfrei registrieren.

Zahnlexikon-App
kostenlos im
iITunes-App Store

»Das iPhone ist nicht langer zahnlos®,
kommentiert Dirk Kropp, Geschaftsfiih-
rer von proDente, den Start der ersten
Zahnlexikon-App flir Smartphones.
Besitzer eines iPhones, eines iPod
TouchoderauchiPads kdnnenab sofort
Begriffe wie ,Mukosa“ oder ,,Pulpa®
nachschlagen. Das zahnmedizinische

Lexikon von proDente— seit 2003 schon im Internet verfiig-
bar—bietetin der App iiber 550 Begriffe aus dem zahntech-
nischen und zahnmedizinischen Alltag.

Dieerste Appvon proDente und zugleich die erste App iiber-
haupt, welche zahnmedizinische und zahntechnische Be-
griffe erklart, richtet sich an Patienten und Fachleute. Wer
Fachbegriffe schnell nachschlagen will, kann sich mit der
neuenAppvonproDenteHilfeholen.Die Erlduterungensind
allgemeinverstandlich und einfach gehalten, ein Grofiteil
der Erklarungen wird zusatzlich in Bildern oder Grafiken
dargestellt. Einige Begriffe wie z.B. Parodontitis werden zu-
dem mit Filmen erganzt.

Technische Voraussetzung

Die Zahnlexikon-Applikation wurde fiir das iPhone entwi-
ckelt und kann iiber iTunes installiert werden. Die Anwen-
dungkann auch auf demiPad genutzt werden. Die Appistim
App Store unter den Suchwartern ,prodente” oder ,,Zahnle-
xikon® zu finden. Eine Applikation fiir das Betriebssystem
Android soll der ndchste Schritt sein.

Uberdurchschnittliche Bewertungen

»Die ersten Reaktionen der Nutzer sind tiberdurchschnitt-
lich gut®, kommentiert Kropp das bisherige Feedback der
Kunden.,Wirwerden nun ziigig versuchen, die Zahl der Be-
griffe zu erh6hen®, fiihrt Kropp weiter aus.
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So nehmen Sie
jede Hurde:

Ihr Depot kiimmert sich um Ihre
Anliegen! Und zwar durch...

Einkaufshelfer
+ Lieferung von Material und Einrichtung
+ Ausstellungsrdume

Technischen Service
* Technische Planung
+ Installation
* Reparaturen
* Gerdtewartung
- Anwenderschulung
« Technische Priifungen
- Leihgerdteservice

Einrichtungsplanung
* Innenarchitektur
* Raumaufteilung, Organisation
+ Detailplanung Elektrik, Sanitdrinstallation, IT

Beratung
- Existenzgriindung
- Standortsuche
* Umzug
* Modernisierung
* Finanzierung
+ Coaching

Medizinprodukte-Berater
- sichern optimierte Produktkenntnisse
- Beschaffung und Weitergabe Produktinformationen

Individuelle Fachberatung vor Ort
Praxisschatzung
Kenntnisse behordlicher Verordnungen und Normen

Digitale Systeme (Hardware, Software,
Netzwerktechnik)

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
B v D info @bvdental.de

Bundesverband Dentalhandel e\ www.bvdental.de
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PaX-Duo3D8°

DVT - Multi FOV [8.5x8.5 - 5x5], OPG 2-in-1

°
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FOV 8.5 x 8.5cm deckt die liberwiegenden Indikationen
der allgemeinen Zahnheilkunde ab.

Einzigartig

>> Multi FOV o>
>> Hochauflésend i n ' aufriistbar

>> Aufriistbar auf FOV 12 x 8.5 auf 12x8.5!

>> 100-fach bewshrte Qualitit @

: Multi FOV: 3 Aufnahmevolumen [8.5x8.5, 8.5x5, 5x5¢m]
Das Spltzen DVT/OPG fur optimale Strahlenhygiene, hochauflosend.

fur die innovative Praxis. Aufriistbar auf FOV 12 x 8.5 cm. Dann wird mit Sicherheit
der gesamte Kiefer gescannt.

fir jede Disziplin und Anforderung das richtige 3D Rontgen Gerat...

PaX-Flex3D PaX-Uni3D PaX-Reve3D PaX-Zenith3D
DVT - Multi FOV [8x5 u. 5x5], 3D [8x5], OPG, DVT - Free FOV [15x15-5x5], DVT - Free FOV [24x19-5x5],
OPG, Scan-CEPH - modular CEPH one-shot - modular OPG 2-in-1, CEPH one-shot OPG 2-in-1
' optional —
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