- 2011/2012.

1. KURS

Live-Demo + praktische Ubungen*

2. KURS

KOLN/ 30.09.2011 - 10.00 - 17.00 Uhr

DUSSELDORF!
MUNCHEN/LINDAU? 04.05.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr

HAMBURG 05.10.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr

BERLIN 12.10.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr
vernetzte und unvernetzte Botulinumtoxin-A
Hyaluronsaure Sponsor:
Sponsoren: Pharm. Allergan

Pharm. Allergan, TEOXANE

IGAM - Internationale Gesellschaft fiir Asthetische Medizin e.V.
Prasident: Prof. Dr. Dr. habil. Werner L. Mang

/

Kursreihe: 2011/2012

,2Unterspritzungstechniken zur Faltenbehandlung im Gesicht*
Anti-Aging mit Injektionen

Live-Demo + praktische Ubungen*

01.10.2011 - 10.00 - 17.00 Uhr

05.05.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr
06.10.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr
13.10.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr

Programm ,,Unterspritzungstechniken zur Faltenbehandlung im Gesicht“ - Kursleiter: Dr. med. Andreas Britz

3. KURS

Milchs&ure (Sculptra) und

Volumenfiller (Hyalurons&ure)

Live-Demo + praktische Ubungen*

4. KURS
Priifung

128.10.2011 - 10.00 - 17.00 Uhr  129.10.2011 - 10.00 - 12.00 Uhr

215.06.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr  216.06.2012 - 10.00 - 12.00 Uhr
30.11.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr  01.12.2012 - 10.00 - 12.00 Uhr
16.11.2012 - 10.00 - 17.00 Uhr  17.11.2012 - 10.00 — 12.00 Uhr

Abschlusspriifung (multiple choice)
und Ubergabe des Zertifikats

Sponsoren: Sanofi-Aventis, TEOXANE

Prifungsvorbereitung

*Jeder Teilnehmer hat die Méglichkeit fiir die praktischen Ubungen einen Probanden mitzubringen. Hierfiir werden interessierten Teilnehmern lediglich die Materialkosten in Rechnung gestellt.

Organisatorisches

Kursgebiihren je Kurs (1.-3. Kurs)
IGAM-Mitglied 295,00 € zzgl. MwSt.
Nichtmitglied 355,00 € zzgl. MwSt.

Tagungspauschale
pro Teilnehmer 45,00 € zzgl. MwSt.
(umfasst Pausenversorgung und Tagungsgetranke, fur jeden Teilnehmer verbindlich)

Abschlusspriifung (inkl. Zertifikat)
IGAM-Mitglied 290,00 € zzgl. MwSt
Nichtmitglied 320,00 € zzgl. MwSt.

Die Ubergabe des Zertifikates erfolgt nach erfolgreichem Abschluss der Kursreihe.

Veranstalter/

Organisation

OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29

04229 Leipzig

Tel.: +49-3 41/4 84 74-3 08
Fax: +49-3 41/4 84 74-3 90
E-Mail: event@oemus-media.de
WWW.0emus.com

Bitte beachten Sie, dass die Kurse nur im Paket gebucht werden kénnen. Wenn Sie einen der Kurse als Nachholtermin besuchen méchten, ist die

Buchung auch einzeln méglich.

Hinweis: Die Auslibung von Faltenbehandlungen setzt die medizinische Qualifikation entsprechend dem Heilkundegesetz voraus. Aufgrund unterschiedlicher
rechtlicher Auffassungen kann es zu verschiedenen Statements z.B. im Hinblick auf die Behandlung mit Fillern im Lippenbereich durch Zahnarzte kommen. Klaren
Sie bitte eigenverantwortlich das Therapiespektrum mit den zusténdigen Stellen ab bzw. informieren Sie sich Uber weiterfihrende Ausbildungen, z.B. zum

Heilpraktiker.

Nahere Informationen zu Terminen, Programm, den Allgemeinen Geschaftsbedingungen und Veranstaltungsorten finden Sie unter

www.oemus.com

In Kooperation mit/
Wissenschaftliche Leitung
IGAM - Internationale Gesellschaft
fur Asthetische Medizin e.V.
FeldstraBe 80

40479 Dusseldorf

Tel.: +49-2 11/1 69 70-79

Fax: +49-2 11/1 69 70-66

E-Mail: sekretariat@igaem.de

SCAN MICH

<

Anmeldeformular per Fax an
+49-3 41/4 84 74-3 90

oder per Post an

Fur den Kurs ,Unterspritzungstechniken zur Faltenbehandlung im Gesicht“ am

1 04.05.2012 in Mdnchen 1 05.10.2012 in Hamburg
1 05.05.2012 in Mdnchen 1 06.10.2012 in Hamburg
Q0 15.06.2012 in Lindau 0 30.11.2012 in Hamburg
Q0 16.06.2012 in Lindau 0 01.12.2012 in Hamburg

1 30.09.2011 in KoIn
0 01.10.2011 in KoIn
1 28.10.2011 in Dusseldorf
1 29.10.2011 in Dusseldorf

melde ich folgende Person verbindlich an: (Zutreffendes bitte ausflllen bzw. ankreuzen)

1 12.10.2012 in Berlin
1 13.10.2012 in Berlin
1 16.11.2012 in Berlin
0 17.11.2012 in Berlin

OEMUS MEDIA AG

Q Mitglied IGAM 0 Nichtmitglied IGAM

Name/Vorname/Titel

Holbeinstr. 29
04229 Leipzig

ZWP 9/11

Praxisstempel

Die Allgemeinen Geschéftsbedingungen der OEMUS MEDIA AG
erkenne ich an.

Datum/Unterschrift

E-Mail




Dentalwelt |

130 zwp 9/2011

Fokus

Eine Fortbildungsreise der besonderen Art mit Zhermack:

Wissen & Dolce Vita

- R
Die Té_l’!_r}.éhmer des 6. Prothe

+Warum passt mein Zahnersatz?", hiel3
es bereits zum 6. Mal beim Prothetik
Symposium der Zhermack Deutschland
GmbH in Siena/ltalien. Im Mittelpunkt
standen zum einen die sinnvoll auf-
einander abgestimmte Kontrolle und
Kommunikation innerhalb der Prozess-
kette zwischen Zahnarztpraxis und La-
bor und zum anderen die computerun-
terstiitzte vollkeramische Rekonstruk-
tion. Der seit 1982 in Wolfsburg nie-
dergelassene danische Zahnarzt Soren
Hansen, ein Pionier und Experte der
CAD/CAM-Technik, spannte einen Bo-
gen von den ungewissen Anfangen bis
zu modernen Hochleistungskeramiken
der Neuzeit. Ein weiterer Schwerpunkt
seines Vortrages waren Hybridabut-
mentsysteme in ihrer Praxistauglich-
keit und das Prozedere bei der tagli-
chen Anwendung.

ik Symposiums von Zherma

Der Hamburger Laborleiter ZTM M. Un-
ger (Dentalstudio LebenDich) und der
niedergelassene Zahnarzt J.-C. Katz-
schner zeigten in einem praxisnahen
interagierenden Vortrag die gelebte
Umsetzung von der Aufklarung der Pa-
tienten bis zum Zementieren von Ver-
sorgungen. Mit Recht verdient diese
mitreiBende Veranstaltung den Titel
«praxisnah”. Denn gerade so altbe-
kannte alltagliche Fragen bzw. Arbeits-
schritte wie zum Beispiel die einfache
und praktikable Funktionsrisikobe-
stimmung, effiziente und schnelle Pa-
tientenaufklarung, Abformung, Pra-
paration, Bissschichtung, Zahnfarbe,
Zementieren, Gesichtsbogen und Arti-
kulatoren fanden entsprechenden Wi-
derhall.

Und wieder einmal mehr bestatigt sich,
dass gerade an diesen grundlegenden

HYGITECH - lhr Implantologie Hard-Discounter:

Hochwertige Produkte im Angebot

Als Anbieter eines umfassenden Sorti-
ments hochwertiger Produkte fiir die
dentale Chirurgie beliefern wir einen
beachtlichen Anteil der deutschen
Zahnarzte und Implantologen. Taglich
sind wir dabei, unseren Kundenstamm
zu erweitern.

Durch die Produktion und den Vertrieb
in vergleichsweise groBen Mengen ist
es uns mdglich, unsere Produkte im
Schnitt 50 bis 70 Prozent giinstiger an-
zubieten als andere Anbieter.

Durch den Versand von Gratisproben
ermdglichen wir [hnen jederzeit, sich

Themen, die Herr Katzschner in Zu-
sammenarbeit mit www.dental-dia-
log-konzept.com unter dem Kurstitel
.(M)ein Weg zum funktionellen Zahn-
ersatz" (WZFZE) zusammengefasst hat
und Laboratorien anbietet, ein groBes
Interesse besteht und der Nutzwert
fir jeden Einzelnen in der tdglichen
zahnarztlichen Arbeit und in der Zu-
sammenarbeit mit dem Labor spiirbar
wird.

Die einzelnen Vortrdge fanden in dem
ehemaligen Kloster, der Certosa di Pon-
tignano, statt. Inmitten eines archaolo-
gischen Parks mit Wein- und Olivengar-
ten hatten die Teilnehmer die Mdglich-
keit, zwischen den einzelnen Semi-
narabschnitten die Schonheit und die
einzigartige Natur Italiens kennenzu-
lernen. Nach den Schulungen gab es
tiefe Einblicke in das italienische Dolce
Vita. Ein Highlight der Reise war eine
Weingutbesichtigung eines auf Higeln
gelegenen international renommierten
Weingutes erster Giite. Eine Kombina-
tion aus Wissen und Dolce Vita machten
das 6. Prothetik Symposium der Firma
Zhermack zu einem besonderen Erleb-
nis.

Auch im nidchsten Jahr mochte
Zhermack seinen Kunden wieder eine
einzigartige Fortbildungsreise bieten.
Vom 16. bis 20. Mai 2012 geht es nach
Sirmione an den Gardasee. Interesse?
Weitere Informationen erhalten Sie te-
lefonisch unter 0 54 43/20 33-216.
Zhermack GmbH Deutschland

Tel.: 054 43/20 33-0

von der Qualitdt unserer Produkte zu
liberzeugen. Besonderer Beliebtheit er-
freuen sich die sterilen Implantologie-
Sets, die in enger Zusammenarbeit mit
einem Team aus Implantologen und As-
sistenten zusammengestellt und ent-
wickelt wurden. Unsere chirurgischen
Systeme zur Kiihlung und Absaugung
fiir alle gdngigen Systeme und Moto-
ren sind in gleicher Weise gefragt.
Uberzeugen Sie sich selbst!
HYGITECH

Tel.:0221/92 04 2472
www.hygitech.de



BAUSTEINE FUR IHREN ERFOLG.

ME AT AN CURER N TS FRONE S e

LS Ist nie zu spat

...far ein durchdachtes Marketingkonzept. Mit kontakt findet in den meisten Fallen Uber andere
,Bausteine fur lhren Erfolg” mochten wir hnen Kanale statt: das Internet, die Anzeige, den Flyer
Anregungen, I[deen und Wege zur Realisierung oder die Patienteninformationsbroschire die
an die Hand geben — gleich ob Sie Praxisneuling weitergereicht wird.

oder erfahrener Inhaber sind.
Gut, wenn dieser Ersteindruck professionell,

Sie, Ihr Team und |hre Praxis sind entscheidend authentisch und passend ist.
flr die Wahl die der Patient hat. Doch der Erst-

Lassen Sie sich inspirieren und bestellen Sie Ihr Programmheft noch heute — kostenlos und unverbindlich —
unter 030. 39 20 24 50 oder unter www.nexilis-verlag.com

nexilis

verlag. berlin



