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n Das erfolgreiche Meisterlabor mit ei -
genen Produktionsstätten in Asien und 
in Deutschland hat seit vielen Jahren sein
innovatives Fräszentrum in Essen konti-
nuierlich ausgebaut und sich einen Namen
als Spezialist für CAD/CAM-gefertigten
Zahnersatz gemacht.

Günstige Preiskalkulation 
Die Hightech-Fertigung, große Stück-

zahlen, hohe Auslastung sowie ein ausge-
feiltes bundesweites Logistikkonzept er-
möglichen Imex eine besonders günstige
Preiskalkulation – auch bei der Fertigung
in Deutschland – die selbst im internatio-
nalen Vergleich konkurrenzfähig ist. Und
das in Top-Qualität. Ein gutes Beispiel hier-
für ist die beliebte iKrone – eine verblend-
freie, anatomische Vollzirkon-Lösung „aus
einem Stück“. Aufgrund der großen Nach-
frage und einer stetigen Optimierung 
des Fertigungsprozesses bietet Imex die
iKrone auch weiterhin zum anfänglichen
Aktionspreis von 99,– €, inklusive aller
Leistungen, Mehrwertsteuer und Versand.

Echte Alternative 
Die iKrone stellt aufgrund der hervor-

ragenden Materialeigenschaften und der
wirtschaftlichen Herstellungsweise eine
echte Alternative zu metallischen Voll-
gussversorgungen dar. Nicht nur preis-
lich. Sie bietet eine exzellente Festigkeit
ohne jegliches Chipping-Risiko und über-
zeugt zugleich ästhetisch.

Das Fräszentrum der Imex Dental
und Technik GmbH besteht aus mehreren
fortschrittlichen Systemen, die auftrags-
abhängig und indikationsoptimal zum
Einsatz kommen. Jüngst wurde das CAD/
CAM-Spektrum um ein zusätzliches Sys-
tem aus dem Hause Wieland erweitert,
das alle Indikationen abdeckt. 

„Apropos Blanks ...“
Imex setzt nicht nur bei der Verarbei-

tungstechnologie auf bewährte Marken-
qualität, sondern auch bei der Material-
wahl. Zum Einsatz kommen ausschließ-
lich hochwertige original Wieland-Blanks.
Zudem gewährleistet Imex so wohl bei
klassischem Zirkon-Zahnersatz als auch

bei der iKrone eine ver-
längerte   Garantie   von
fünf Jahren. 7

Imex Dental und
Technik GmbH
Bonsiepen 6–8, 45136 Essen
Tel.: 0201 74999-0, Fax: 0201 74999-21

info@imexdental.de, www.imexdental.de

n Wie viel Potenzial in der Praxis noch
steckt und wie dies optimal genutzt
 werden kann, erfährt man im Seminar
„Praxispotenzial Privatleistungen“, das
vom PerioChip-Team der Dexcel Pharma
GmbH ins Leben gerufen wurde. In der
Fortbildung wird unter anderem gezeigt,
welche Leistungsbereiche sich sofort und
nachhaltig ausbauen lassen, wie groß die
Zuzahlungsbereitschaft der Patienten tat-
sächlich ist und welche Erwartungen die
Patienten heutzutage an Aufklärung und
Beratung haben.

Frank Frenzel demonstriert, wie ein-
fach man Patienten von der Notwendig-
keit einer Selbstzahlerleistung überzeugen
und den Gewinn maximieren kann. Au -
ßerdem erhalten Sie von Prof. Eli Machtei
neueste Erkenntnisse zum Thema „nicht-
chirurgische Parodontalbehandlung“ und
einen exklusiven Einblick in seine jüngst
ver öffentlichte Studie zu signifikanten
Un terschieden bei häufiger Anwendung
von PerioChip®.

Das Seminar findet am 19.10.2011 in
Karlsruhe ab 17 Uhr statt. 7

Dexcel Pharma GmbH
Carl-Zeiss-Str. 2, 63755 Alzenau
Lorena Raub, Junior Sales Manager Dental
Tel.: 06023  9480-0, Fax: 06023 9480-29
service@dexcel-pharma.de

Praxispotenzial

Privatleistungen
Seminar für das ganze Praxisteam.

Die „neue Ästhetik“ in 100% Vollzirkon  
Mit iKrone und erweiterter CAD/CAM-Technik: Zusätzliche Möglichkeiten in der ästhetischen Zirkonversorgung.

Organisatorisches
Kursgebühr: 470,– € zzgl. MwSt. 
(In der Gebühr sind Materialien und Modelle enthalten.)
Mitglieder der DGKZ erhalten 45,– € Rabatt auf die Kursgebühr.
Tagungspauschale: 45,– € zzgl. MwSt. (Verpflegung und Tagungsgetränke)

Veranstalter
OEMUS MEDIA AG, Holbeinstraße 29, 04229 Leipzig
Tel.: 0341 48474-308, Fax: 0341 48474-390 
E-Mail: event@oemus-media.de, www.oemus.com

Demonstration aller Schritte von A bis Z am Beispiel eines 
Patientenfalles (Fotos)
A Erstberatung, Modelle, Fotos (AACD Views)
B Social Media Marketing
C Smile Design Prinzipien
D Fallplanung (KFO-Vorbehandlung, No Prep oder konventionell)
E korrekte Materialwahl (geschichtete Keramik versus Presskeramik)
F rechtssichere Aufklärung, korrekte Abrechnung sowie

Mehrwertsteuerproblematik
G Wax-up, Präparationswall, Mock-up-Schablone
H unterschiedliche Präparationstechniken
I Laser Contouring der Gingiva
J Evaluierung der Präparation
K Abdrucknahme, Provisorium
L Try In, Zementieren
M Endergebnisse
N No Prep Veneers und Lumineers als minimalinvasive Alternative
O No Prep Onlay Veneers zur Bisshebung

Praktischer Workshop, jeder Teilnehmer vollzieht am Modell 
den in Teil 1 vorgestellten Patientenfall nach
A Herstellung des geplanten Zahnbogens
B Mock-up für die Präparation zur Sicherstellung einer absolut 

minimalinvasiven Präparation
C Präparation von bis zu 10 Veneers (15 bis 25) am Modell

Ein praktischer Demonstrations- und Arbeitskurs an Modellen

Kursbeschreibung

Anmeldeformular per Fax an

034148474-390
oder per Post an

OEMUS MEDIA AG
Holbeinstr. 29
04229 Leipzig

Für den Kurs veneers – konventionell bis no prep am
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Die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der OEMUS MEDIA AG erkenne ich
an.
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Praxisstempel

1.Teil 

2.Teil 

Termin 2011

Immer mehr Patienten wünschen sich perfekte Zähne, sind aber
nicht bereit, sich die Zähne beschleifen zu lassen. Dieser kom-
binierte Theorie- und Arbeitskurs zeigt Ihnen, wie Sie mit der richti-
gen Vorbehandlung bei mehr als 90 % der Patienten ganz oder teil-

weise ohne Präparation arbeiten können und wird Sie in die Lage ver-
setzen, den Wünschen Ihrer Patienten nach einem strahlenden Lächeln

besser entsprechen und auch komplexe zahnmedizinische Fälle wie Bisshebungen
minimalinvasiv oder sogar ohne jede Präparation mit Onlay-Veneers lösen zu 
können. Lernen Sie alle notwendigen Schritte von der Beratung und Fotografie über
Marketing (inklusive Social Media Marketing) und Abrechnung bis zum kompletten
technischen Ablauf. Auch die Mehrwertsteuerproblematik bei der Abrechnung rein
kosmetischer Fälle wird erläutert. Jeder Kursteilnehmer erhält alle Sicherheits-
datenblätter, Gebrauchsanweisungen und Formulare für sein QM-System sowie
ein Kursskript.

Nikos Apostolopoulos, Deisenhofen „… ich möchte mich nochmal für den Kurs
bedanken. Sie haben es geschafft, meine sowieso schon große Voll keramik -
liebe noch weiter zu entfachen.“

Dr. Tim Nolting, MSc., Bocholt „… Vielen Dank nochmals für die exzellente
Veranstaltung. Sie war seit Langem die beste, die ich besuchen durfte.“

Leena Korvola-Cramm, Finnland „… die ganze Veranstaltung ansich, ... wir
waren beeindruckt!“

Dr. Günther Gottfried, Österreich „… Ihr Perfect Smile Vortrag in München 
war überaus informativ und praxisbezogen. Sozusagen aus der Praxis –
für die Praxis!“

Aktualisierter

Kursinhalt
2011

Datum/Unterschrift

E-Mail

28. Oktober 2011 Düsseldorf 13.00 – 19.00 Uhr
Hotel Hilton Düsseldorf

Hinweis: Nähere Informationen zum Programm, den Allgemeinen Geschäfts bedingungen und

Veranstaltungsorten finden Sie unter www.oemus.com

Seminar mit Dr. Jürgen Wahlmann/Edewecht

Artikel Bilder

ANZEIGE
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