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KaVo EXPERTtorque - KaVo EXPERTmatic

Richtungsweisend flur angehende Zahnmediziner
Die neue EXPERT Series.

“ KaVo EXPERTtorque
NEU aVo EXPERTmatic

DieI neue KaVo Expert Series - der neue MaBstab in

Effizienz und Langlebigkeit zum besten Preis.

Taglich niitzlich - dauerhaft verlasslich:

* 18 Monate Garantie

® Hochste Preis-Langlebigkeitseffizienz durch Edelstahlkopfe

® Maximale Arbeitseffizienz durch Spray-Microfilter und
kleine Kdpfe

® Hygienische Oberflache

KaVo E;i/f_fi;‘r_ # Senies

Echte Experten kennen ihre Starken.

KaVo EXPERTtorque 680 L L

KaVo EXPERTmatic E25 L
(1:5 Ubersetzung)

\ KaVo EXPERTmatic E20 L

\ (1:1 Ubertragung) Menrabatt a; uf
aVo Instrumente.

Fragen Sie bei Ihrem Fachhéndler

\ KaVo EXPERTmatic E15 L nach den attraktiven KaVo Studentenpreisen
N\ (5,4 : 1 Untersetzung)

KaVo"EXPERTmatic E10C
(1:1 Ubertragung)

KaVo. Dental Excellence.

KaVo Dental GmbH - D-88400 Biberach/RiB - Telefon +49 7351 56-0 - Fax +49 7351 56-1103 - www.kavo.com



EDITORIAL

Arthur Heinitz

Liebe Leserinnen, liebe Leser,

der Sommer ist nach geflihlt Gberlangem Friihling
vorbei. Vielleicht fragt ihr euch jetzt: Welcher Som-
mer?Ichmichallerdingsauch!DiepaarschonenTage,
auf die das neudeutsch Summerfeeling beschrankt
war, durften sicher so einige tber den Blichern ver-
bringen.DankNVP,ZVPoder STEX. EinTrost,dass man
vielerorts nichtviel verpasst hat, rein meteorologisch
betrachtet. Fiir die anderen bleibt zu hoffen, dass sie
die vorlesungsfreie Zeit auf angenehmste Weise ver-
bracht haben, bevor es wieder losgeht. Fir viele war
esauchdaserste Semesterin unserem Studiengang:
Herzlich willkommen und viel Erfolg im Studium!

Nun ist Herbst, die dritte der vier Jahreszeiten. Wer
vorausschauend denkt, weil3, der Winter folgt. In den
Supermarkten steht der Lebkuchen schon bereit,
der Federweif3er Iasst jedoch noch ein wenig aufsich
warten. Auch dieses Jahr erwartet uns mehr als nur
ein hoffentlich erfolgreiches Wintersemester, eine
neue Winterkollektion auf dem Modemarkt, Glih-
wein und die Weihnachtsfeiertage: Studententag in
Frankfurt am Main und BuFaTa in Ulm. Beides gute
Grunde,sich zu freuen.lhrseid herzlichst eingeladen,
teilzunehmen! Wir wirden uns freuen, moglichst
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viele von euch in Hessen begriiRen zu diirfen, wo in
Zusammenarbeit mit der DGZMK und BZAK ein in-
teressantes Programm auf euch wartet. Mehr dazu
lestihrin der dentalfresh.Danksagungen gehen hier
nicht nur an die beiden Berufsverbande, sondern
auch an diejenigen aus Frankfurt, die uns, vor allem
Maja, so tatkraftig bei der Planung des Studenten-
tages unterstitzt haben!

Ebenso gespannt darf nach Baden-Wirttemberg
geblickt werden. Dazu schon jetzt im Voraus vielen
Dank an die Fachschaft nach Ulm fir die kurzfristige
Ausrichtung der Bundesfachschaftstagung. Es ware
zuschade gewesen,einJahrohne Winter-BuFaTa ver-
streichen zu lassen. Nun warten wir ab, wie es wird
und was noch auf uns zukommt im Wintersemester
2011/12.

Indiesem Sinne halte ich mich kurz,

viel Spaf beim Lesen und beste Griil3e

Arthur
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M-366-00-V1-10

Maximale Vorteile
von Anfang an!

Diese einmalige Chance sollten Sie sich auf gar keinen  durchstarten. Als Existenzgriinder profitieren Sie exklusiv
Fall entgehen lassen! Mit dem einzigartigen Sirona- von einem modularen und auBerst flexiblen Konzept,
Vorteilspaket ,Existenzaufbau” kénnen Sie bei der das lhnen in den ersten 2 Jahren maximale Vorteile sichert.
Einrichtung lhrer neuen Praxis von Anfang an richtig Es wird ein guter Tag. Mit Sirona.

Weitere Informationen erhalten Sie direkt bei Ihrem Sirona-Fachhandler oder unter www.sirona.de.

* Alle Preisangaben zzgl. gesetzlicher MwSt.

The Dental Company




(dentalfresh/Destatis) Im Jahr 2009 gaben die deut-
schen offentlichen und privaten Hochschulen 38,9
Milliarden Euro flr Lehre, Forschung und Kranken-
behandlung aus (2008: 36,3 Milliarden Euro). Nach
Mitteilung des Statistischen Bundesamtes (Destatis)
waren das 6,9 % mehralsimJahr2008. Dabei gab es
deutliche Unterschiede zwischen den Bundeslan-
dern: Wahrend die Hochschulausgaben in Hamburg
aufgrund umfangreicher Modernisierungsmaf@nah-
men im Universitatsklinikum gegenliber 2008 um
26,4 % zunahmen, gingen sie in Hessen um 2,2% zu-
riick. Hier waren im Jahr 2008 umfangreiche Inves-
titionen getatigt worden.
Mit 21,6 Milliarden Euro waren die Personalaufwen-
dungen —wie in den Jahren zuvor — der grofte Aus-
gabeposten der deutschen Hochschulen (2008: 20,0
Milliarden Euro). Sie machten 55,5% der gesamten
Hochschulausgabenaus.Derlaufende Sachaufwand
betrug 13,2 Milliarden Euro (2008: 12,6 Milliarden
Euro).
Ein Teil der Mehrausgaben ist durch Mietzahlungen
entstanden, die durch die Ausgliederung der Hoch-
schulbautenin Rheinland-Pfalz
» in ein Sondervermogen seit
2009 regelmaRig anfal-
len. 4,1 Milliarden Euro
wurden fir Investitio-
nen ausgegeben und
damit rund 0,4 Milli-
arden Euro mehr als
imVorjahr.Diese Stei-
gerung ist unter an-
deremaufdie An-

HOCHSCHULEN GABEN IM JAHR 2009
KNAPP 39 MILLIARDEN EURO AUS

schaffung von Grof3geraten sowie auf die Moderni-
sierung und Erweiterung der Gerateausstattung an
mehreren Hochschulen und Hochschulkliniken zu-
riickzufiihren.

Auf die Universitaten (ohne medizinische Einrich-
tungen/Gesundheitswissenschaften der Universi-
taten) entfiel 2009 ein Ausgabevolumen von 16,0
Milliarden Euro, das waren 6,6 % mehr als 2008. Die
medizinischen Einrichtungen/Gesundheitswissen-
schaften der Universitaten wendeten fir Lehre, For-
schungund Krankenbehandlung 18,0 Milliarden Euro
(+ 5,7%) auf. Die Fachhochschulen (einschlieRlich
Verwaltungsfachhochschulen) steigerten 2009 ihre
Ausgaben gegentiber dem Vorjahr um 14,8 % auf 4,2
Milliarden Euro.

Die Ausgabensteigerungen konnten die Hochschu-
len zu einem betrachtlichen Teil Uber hohere eigene
Einnahmen finanzieren. Die Einnahmen aus wirt-
schaftlicherTatigkeit undVermogen,die zu libergo %
von medizinischen Einrichtungen als Entgelte fiir die
Krankenbehandlung erwirtschaftet wurden, erhoh-
ten sich um 7,2% auf 12,7 Milliarden Euro. AulRerdem
warben die Hochschulen im Jahr 2009 Drittmittel in
Hohe von 5,3 Milliarden Euro (+10,2%) ein. Die Dritt-
mitteleinnahmen sind in erster Linie fiir Forschung
und Entwicklung bestimmt. Wichtigste Drittmittel-
geber der Hochschulen waren dabei die Deutsche
Forschungsgemeinschaft (1,9 Milliarden Euro), die
gewerbliche Wirtschaft (1,2 Milliarden Euro) sowie
der Bund (1,1 Milliarden Euro).

Die Einnahmen der Hochschulen aus Beitragen der
Studierenden blieben 2009 gegenliber dem Vorjahr
konstant bei rund 1,2 Milliarden Euro.

|
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ANZEIGE

STU D I EN KOSTEN Ihr gesamtes Instrumentarium aus einer Hand.

Denn von NSK bekommen Sie:

SI N D D 0 c H « Top-Qualitat A

e die groBtmdgliche Auswahl
¢ klasse Preise

WERBUNGSKOSTEN | .. i o sucerterpar -

e 2 Jahre Studenten-Garantie i

¢ 1 Dose PANA SPRAY Plus

e kostenloser, jahrlicher Service-Check
Ihrer Instrumente wéhrend des Studiu

(dentalfresh/BdSt) Der Bundesfinanzhof (BFH) hat ein Urteil
zur steuerlichen Behandlung des Erststudiums veroffent-
licht. Eine Medizinstudentin hat erstritten, dass die Kosten
flr das Studium als vorweggenommene Werbungskosten
behandelt werden. Die Entscheidung des BFH liegt ganz auf
der Linie des Bundes der Steuerzahler.

Die Richter haben anerkannt, dass in einer modern entwi-
ckelten Gesellschaft die erste Berufsausbildung typischer-
weise zu den Grundvoraussetzungen flirden spateren Beruf
gehort. Der BdSt fordert die Finanzverwaltung nun auf, die

se fur Zahnmedizinstudenten.

Entscheidung des BFH anzuerkennen und die Finanzamter Attrakti\/e Prei d
umgehend anzuweisen, die Kosten flr das Studium als - sk-europe. e
Werbungskosten zu beriicksichtigen. Bislang beriicksichtigt Mehr Infos unter |nf0@n06 -

die Finanzverwaltung Kosten fir ein Erststudium nur als Oder +49 (0) 61 96/77 6

Sonderausgaben.

Betroffenen Studenten rat der BdSt weiterhin, die Kosten fir
das Erststudium in der Steuererkldrung als (vorweggenom-
mene) Werbungskosten geltend zu machen. Mogliche Ver-
luste konnen dann wahrend des Studiums angesammelt
und beim spateren Berufsstart steuermindernd gegenge-
rechnet werden. Die Aufwendungen fiir das Studium kon-
nen in allen noch offenen Fallen nachgemeldet werden. Wer
noch keine Steuererklarung abgegeben hat, kann dies fir
mindestens vier Jahre nachholen.Bis zum 31. Dezember 2011
kann also noch die Erklarung fiir 2007 abgegeben werden.
Geltend gemacht werden kénnen beispielsweise Kosten
fur Fachliteratur, Studienfahrten, Schreibmaterial, aber auch
die Semestergebihren und die Fahrtkosten zur Uni.

NSK Europe GmbH

TEL: +49 (0) 61 96/77 606-0 FAX: +49 (0) 61 96/77 606-29
dentalfresh #3 2011 E-MAIL: info@nsk-europe.de WEB: www.nsk-europe.de




BdZM

LIEBE STUDIERENDE, LIEBE
KOLLEGINNEN UND KOLLEGEN,
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zum Studententagim Rahmen des Deutschen Zahn-
arztetages 2011 mochte ich Sie am 12.11.2011 herzlich
nach Frankfurt am Main einladen.

Der Deutsche Zahnarztetag hat sich als herausra-
gendes Ereignis in der zahnarztlichen Kongressland-
schaft etabliert, aber auch der in seinem Rahmen
stattfindende Studententag zieht jedes Jahr viele
Studierende an.

Die Organisation und das Programm dieses Tages
sind besonders eng zwischen der Deutschen Gesell-
schaft fiir Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde eV.und
dem BdZM abgestimmt und die Veranstaltung wird
von DGZMK und BdZM gemeinsam mit der Bun-
deszahnarztekammer durchgefiihrt. Dabeiist es uns
als DGZMK besonders wichtig, dass Sie nicht nur
Gelegenheit bekommen, das wissenschaftliche Pro-
gramm zu besuchen, sondern dass lhnen gerade an
diesem Tag auch Inhalte geboten werden, die sich
speziell mit lhren Interessen als Studierende befas-
sen. Im Programm des Studententages finden Sie
deshalb Erfahrungsberichte von jungen Kolleginnen
und Kollegen Uber Studieren und Arbeiten im Aus-
land, Beitrage darlber, wie ,Lernen in der Zukunft”
aussehen konnte und welche Perspektiven sich fir
die selbststandige Arbeit nach dem Examen bieten.

Aber auch die Kinderzahnheilkunde ist prasent, sie
liefert Tipps, wie die Behandlung von Kindern Spafd
machen kann. AuBerdem werden alternativmedizi-
nische Behandlungsmethoden kritisch unter die Lu-
pe genommen.

Aber vielleicht mochten Sie ja auch die Gelegenheit
nutzen, das wissenschaftliche Programm des Zahn-
arztetages kostenfrei zu besuchen und als angehen-
de Zahnmediziner und Zahnmedizinerinnen lhren
Horizont schon jetzt weit iiber das tibliche Uniwissen
hinaus zu erweitern, denn ein so breit gefachertes
undspannendes Kongressprogramm bietet regema-
Big nur der Wissenschaftliche Kongress zum Deut-
schen Zahnarztetag.

Mit Reisekostenzuschiissen flir 150 Studierende pro
Jahrmochte die DGZMK gemeinsam mitder Bundes-
zahnarztekammerzeigen,wie wichtigunslhrBesuch
beiderzentralenVeranstaltungder Zahnmedizin des
Jahres ist. Auch die Zusammenarbeit mit dem BdZM
liegt der DGZMK sehr am Herzen. Wir kiimmern uns
zusatzlich mit unserer Initiative young dentists> um
denstudentischen Nachwuchs und um Berufsanfan-
ger.AuchdariberkonnenSiesichaufdem Deutschen
Zahnarztetag naherinformieren.

Ich wiirde mich also sehr freuen, wenn ich Sie zur
Er6ffnung des Studententages am Deutschen Zahn-
arztetag, am Samstag, dem 12. November, ab 10 Uhr,
begriiBen diirfte und wenn Sie uns durch das eigens
flrSiegemeinsam mitdem BdZMzusammengestell-
te Programm hindurch Gesellschaft leisten wiirden.
Nicht zu vergessen natirlich zum entspannten Ab-
schluss des Studententages die Party zum Studen-
tentag der Fachschaft Zahnmedizin Frankfurt, die ab
22 Uhrbeginnen wird.

Es gibt also viele gute Griinde, um in diesem Jahr zum
DeutschenZahnarztetagnach Frankfurtzukommen.
Seien Sie dabeil

Mit herzlichen GriiRen
Ihr

Prof.Dr.Dr.Henning Schliephake
Prasident der Deutschen Gesellschaft fur Zahn-,
Mund- und Kieferheilkunde e.V.
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Nun ist es wieder soweit, der Deutsche Zahnarztetag
201 findet am 11. und 12. November 2011 in Frankfurt
am Main statt! Und wie in jedem Jahr wird am Sams-
tag, dem 12. November 2011 dank der guten Zusam-
menarbeit von DGZMK und BdZM wieder der Stu-
dententag stattfinden.Es erwarten euch Beitrage von
DGZMK, BZAK, ZAD und weiteren Referenten!
Dankder DGZMK wird es die Moglichkeit flir 60 Zahn-
medizinstudenten aus ganz Deutschland geben, kos-
tenfreivom.11.bis13.11.inderJugendherberge zu tiber-
nachten und einen Fahrtkostenzuschuss von 5o Euro
zuerhalten.DieAnmeldungistabSemesterstartunter
www.zahniportal.de moglich. Meldet euch schnellan,
bevoreszu spatist!

Am Vormittag des 12.11. ist unter anderem ein BdZM-
Arbeitstreffen vorgesehen, um mit euch gemeinsam
dieVerbandsarbeit und BdZM-Projekte zu diskutieren.

Der Eintritt zum DZAT ist fir alle Studenten fur bei-
de Tage kostenfrei (kostenlose Mitgliedschaft in der
DGZMK ist Voraussetzung). Anmelden kénnt ihr euch
unterwww.dtzt.de/anmeldung oder auch vor Ort.
Fir die Teilnahme eines jeden interessierten Stu-
denten am Deutschen Zahnarztetag sollte es laut ei-
nemKonsensderVereinigung der Hochschullehrer fiir
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde (VHZMK) eine Be-
freiung von der Anwesenheitspflicht geben — fragt
einfach mal bei euch nach!

Wie im letzten Jahr wird am Samstag wieder die
Zahniparty der Fachschaft Frankfurt im Monza statt-
finden! Der Eintritt ist fur die Teilnehmer des Arbeits-
treffensinklusive!

Wirfreuen unsaufeuchin Frankfurt!
Maja Nickoll

ANZEIGE

VOCO - Partner der Hochschulen

VOCO z&hlt zu den international
fihrenden Herstellern von Dental-
materialien. Dem mittelstandi-
schen, konzernunabhangigen
Unternehmen gelingt es mit inten-
siver Forschungs- und Entwick-
lungsarbeit immer wieder, neue
MaBstabe fiir die Entwicklung
innovativer Produkte zu setzen.
Hierflr stehen die VOCO-Forscher
in regem Austausch mit weltweit
Uber 150 Universitaten und
renommierten Forschungseinrich-
tungen wie etwa der Fraunhofer
Gesellschaft. Die Kompetenz der
Wissenschaftler aus dem Hause
VOCO wird hoch geschatzt. So war
VOCO bereits an mehreren BMBF-
Forschungsprojekten zu dental-
spezifischen Themen federfiihrend
beteiligt.

Qualitit ,,Made in Germany*
VOCO bietet dank intensiver

Forschungs- und Entwicklungs-
arbeit sowie eines zertifizierten
Qualitatssicherungssystems (ber
100 hochwertige Produkte an,

die in Uber 120 Lander exportiert
werden. Das vielseitige VOCO-
Komplettprogramm umfasst
Qualitatspraparate fir Prophylaxe,
Zahnerhaltung und Prothetik.

Die Entwicklungsanstrengungen
seitens VOCO zielen sowohl auf
bestmégliche Materialeigenschaf-
ten der Produkte als auch auf
deren praxisgerechte Handhabung
und Wirtschaftlichkeit ab. Die
Hightech-Produkte von VOCO sind
in Qualitat und Handling intensiv
getestet und weltweit klinisch
erfolgreich.

Forderung des wissenschaftlichen
Nachwuchses

Auch die Férderung des wissen-
schaftlichen Nachwuchses hat

sich VOCO auf die Fahnen
geschrieben. Einmal im Jahr
veranstaltet das Unternehmen in
Cuxhaven die
VOCO Dental
Challenge. Dieser
Forschungs-
wettbewerb zur
Férderung und
Motivation des
wissenschaftlichen
Nachwuchses
ermoglicht jungen
Akademikern mit
dentalspezifischer
Ausrichtung, ihre
Forschungs- und
Studienergebnisse in professio-
nellem Rahmen und vor fachkun-
digem Publikum zu prasentieren.
Eine optimale Vorbereitung auf
klinftige Vortrage, etwa im Rah-
men wissenschaftlicher Tagungen
und Kongresse.

Anzeigen-Sonderversffentlichung

Mit der VOCO Dental Challenge
und den dort ausgelobten Preisen
sollen Nachwuchswissenschaftler

VOCO pfilegt eine intensive Forschungszusammenarbeit
mit weltweit iber 150 Universitédten und Instituten.

in ihrer Arbeit ausdricklich
ermutigt und damit ein weiterer
Beitrag zur Unterstiitzung der
hiesigen Forschungslandschaft
geleistet werden.

. VO C O

VOCO GmbH - Postfach 767 - 27457 Cuxhaven - Germany - www.voco.com

DIE DENTALISTEN
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10.00-10.15

10.15-10.45

10.45-11.30

11.30-12.00

12.00-12.30

12.30-14.00

14.00-14.45

14.45-15.30

15.30-16.00

16.00-16.30

16.30-17.10
16.30-16.50

16.50-17.10

17.10-17.15

BegriiBung
BdZM —Arthur Heinitz

DGZMK — Prof. Schliephake
yd2—Dr. Grosse

Einfiihrung in die Thematik ,,Lernen in der Zukunft*
DGZMK (Herr Dr. Hirsch)/BdZM

Offenes Arbeitstreffen des BdZM zu den Themen:
—Neue Approbationsordnung (Arthur Heinitz)
—Patientenmangel (Andrea Haack)
—zahniportal/zahnigroups (Paul Schuh)
—dentalfresh (Maja Nickoll)

Vorstellung der Ergebnisse und Diskussion

Lernen und Arbeiten in der Schweiz
Herr Zaruba, Ziirich

Mittagspause/Ausstellung

Kinderbehandlung - so kann sie SpaBl machen!
T. Roloff, Hamburg

Alternativmedizinische Behandlungsmethoden in der
Zahnheilkunde - kritische Wertung
Prof. H.-J. Staehle, Heidelberg

Kaffeepause

Studium, Assistenzzeit — und was dann?
Formen der zahnéarztlichen Berufsausiibung
Dr. Dietmar Oesterreich, Vizeprésident der Bundeszahnérztekammer

Arbeiten im Ausland - Erfahrungsberichte

Zahnmedizin zwischen Salsa und Safari —
Famulaturberichte von Kenia und Ecuador
H.Thrun, A. Sokolovski, ZAD

Famulatur in Norwegen
R. Meyer

Verabschiedung
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whdentalcampus goes international.

Do you want to network and share experiences with dental
students all over the world?

Register today at whdentalcampus.com



DER ZAHNTECHNIKER -
EIN BERUF IM WANDEL

Uwe Seebacher

,Das Handwerk - Deutsch-
lands vielfaltigster Wirt-
schaftsbereich.” Dem einen
oder anderen wird diese
Werbekampagne des Hand-
werks im Gedéchtnis ge-
blieben sein.

Einer dieser vielfaltigen
Zweige ist die Zahntechnik.
Doch schauen wir kurz auf
die Anfinge.

12

>>> DerStellenwert schonerZahne besitzteinelange
Geschichte.Bereits vor 4.500 Jahren wurden Versu-
che unternommen, fehlende Zahne zu ersetzen.
DieseBemuhungenwarenjedochvonreinasthe-
tischer Natur, denn durch die fehlende oder in-
stabile Verankerung im Mund war an einen
festen Biss nicht zu denken. So nutzten die
Etrusker um 400 v. Chr. Zahne aus Elfenbein,
Holz, Tierzahne oder die der Verstorbenen als
Ersatz. Diese wurden dann mit einem Goldband
an verbliebene Frontzahne gebunden. Diese
Konstruktionenwaren,wie bereitserwahnt,nurvon
kosmetischer und auRerst kurzlebiger Natur.

Die Geschichte der modernen Zahntechnik mit fest-
sitzenden Gebissen geht mit der Entwicklung der
Zahnheilkunde, deren seriéser Beginn sich auf das
18.Jahrhundert datieren lasst, einher.

Neben ersten zahnmedizinischen Fachbilichern und
der Entwicklung entsprechender Behandlungstech-
nikenwerdenauchWachsabdriicke und Gipsmodelle
angefertigt. Die Entwicklung von Porzellanzahnen in
mehreren Farben sowie die Verbesserung der Stift-
verankerung folgen in der ersten Halfte des 19.Jahr-

hunderts.Weitere grundlegende Fortschritte sind die
Richmondkrone,der Hohlguss sowie die Vollkeramik-
krone.

Einhergehend mit der Entwicklung von Materialien
undTechniken bildet sich die Berufsgruppe des Zahn-
technikers, der zu diesem Zeitpunkt allerdings noch

dentalfresh #3 2011



Aufgrund der vielfaltigen Produktionsablaufe
und der Anwendung der genannten Techno-
logienist neben den handwerklichen Aspek-
ten ein hohes Maf3 an technischem Ver-
standnis notwendig.
Und nicht nur das. Im direkten Umgang
mit dem Patienten sind Einflihlvermo-
gen und soziale Kompetenz von grof3er
Bedeutung, denn gerade die Individua-
litdt des Patienten fordert einen sensi-
blen Umgang sowie die Verpflichtung
seinen speziellen Bedurfnissen und Er-
wartungen gerecht zu werden. Die indivi-
duelle Beratung und Betreuung des Patien-
ten bildet den Unterschied in den Ablaufen
dertaglichen Arbeit.
Die tagliche Arbeit ist auRerdem durch ein starkes
Kooperationsverhaltnis zum behandelnden Zahnarzt
gepragt.Daher besteht eine elementare Notwendig-
keitinderFindungeiner gemeinsamen Sprachebene
als Zahnkiinstler oder auch Dentist bezeichnet wird. ANZEIGE
Im Zuge dieser Entwicklungen entstehen an der
Schwelle zum 20.Jahrhundert nun auch zahntechni-
sche Laboratorien, welche sich bis 1910 mehr und
mehr herausbilden.
Und so findet die Bezeichnung Zahntechniker erst-
mals in der Reichsversicherungsordnung von 1911 Er-
wahnung.Im Jahri193o bekommt, auf Beschluss des
Deutschen Handwerks- und Gewerbekammertages
unddesReichsverbandes des Deutschen Handwerks,
,das Gewerbe der Zahntechniker, die sich nicht mit
Heilbehandlung befassen ..“ seine Anerkennung als
selbststandiges Handwerk.
Die Zahntechnik nutzt diverseste Materialien fiir die
Anfertigung von Zahnersatzprodukten und ist somit
dasHandwerk,welchesdie meistenunterschiedlichen
Materialien verwendet. Hierzu zahlen neben alther-
gebrachten Grundstoffen wie Metallen, Kautschuk,
Gipsen, Wachse und Porzellan auch diverse Kunst-
stoffe,Vinyl,Keramik,Legierungen,Spezial-Klebstoffe
sowie Platin, Zirkoniumdioxid, Titan, Nichtedelme-
talle uv.m.
Der rasanten Entwicklung im Materialbereich steht
dieVerfahrens-undTechnologieentwicklunginnichts
nach. Und so stehen traditionelle, aber nach wie vor
aktuelle, Techniken modernsten computergestitz-
ten Fertigungsverfahren gegentiber.
Unsere Labore sind ausgestattet mit Allergiekunst-

abletten

UGSt en schient®

m Reinigen ¥o©

persullal

stoff-Presssystem, e.max-Keramiksystem, Lasertech- N gpghalt: Kafummen®?
nik, Titanguss- und Rontgengerat, Vollkeramik-Press-
system fir vollkeramische Restaurationen (z.B. Ve-
neers),vollautomatisch elektronischem GieRsystem,
Galvanotechnik, Cadiax-Vermessungssystem,vollke-
ramische Primarteile fir Kombinationsversorgung, - ™
Schnarchtherapie-Gerate nach Dr.Hinz und Silensor, M aXI F res h

KaVo ARCUS DIGMA I, autorisiertes IPR Partnerlabor, :

implantologische Suprakonstruktionen und CAD/
CAM-3Shape.

www.maxifresh.info
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zwischen den Akteuren,denn nur aufder Grundlage
einer reibungslosen kommunikativen Basis ist es
moglich, eine Teamarbeit zu entwickeln, welche die
Wiinsche des Patienten erkennen und optimal erful-
lenkann.

Lorenz Dental ist ein Uberregionaler Verbund enga-
gierterZahntechnikerund Mitarbeiter,dievonder Zu-
kunft von Qualitats-Zahntechnik aus Deutschland
Uberzeugt sind. Als regionaler Sys-
tempartnerentwickelnwirge-
meinsam mit modernen

Zahnarzt-undKieferchi-
rurgiepraxen individu-
elleTherapiekonzepte
flirden prothetischzu
versorgenden Patient.
Durch die gezielte
Ausbildung kommuni-
kativer Fahigkeiten kon-
nenwirden Beratungspro-
zess bei der Entscheidung fiir
eine optimale Zahnersatzlosung
aktiv unterstitzen. Ziel ist es, die Nr. 1 in Beratung,
Service und Qualitat zu sein. Wir verstehen uns als
personliche Partner erfolgreicher Zahnarzte, deren
Beziehung getragen wird von Vertrauen und einem
gemeinsamen Selbstverstandnis,stetszumWohldes
Patienten zu arbeiten. Fiir unsere Kunden erbringen
wir Leistungen in allen Sparten moderner Zahntech-
nik, insbesondere auf den Gebie-

ten des asthetischen, funktio-
nellen und biokompatiblen
Zahnersatzes. Wir streben
nach exzellenter Quali-
tat, um flr unsere Kun-
den der kompetenteste
Anbieter mit einem Plus
anflexiblen,fachkundigen
und innovativen Problem-
[6sungen zu sein. Um auch in
Zukunft erfolgreich zu sein, inves-
tieren wir in zusatzliche Dienstleistungen,
diedenErfolgunsererKundenunterstiitzen.Dazu ge-
horen beispielsweise personliche Beratungsgespra-
che, Seminare und die Gestaltung einer Webseite.
Seminarthemen sind unter anderem neue Metho-
dender Implantologie oder Abrechnungvon Zahner-
satzleistungen.
An deutschlandweit 12 Standorten arbeiten 330 Mit-
arbeiter daran, die Umsetzung des Unternehmens-
leitbildes Tag fiir Tag mit Leben zu erfillen.

Zur Kontaktaufnahme und fiir weitere Informatio-

nenzum Unternehmen empfehlenwirlhnenden Be-
such unsererWebseite unterwww.lorenzdental.de
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ERFOLGREICH ZU IHRER EIGENEN PRAXIS!

NWD
STELLENBORSE

~ NWD
A | PRAXISBEWERTUNG !

Basis fiir die Praxisiibernahme, ob
Verkauf oder Finanzierung; Grundlagen-
instrument zur Praxisoptimierung
und -umstrukturierung

NWD
BUCHHANDEL

NWD
PRAXISBORSE

Von der passenden Sozietét bis
zur richtigen Praxis — wir bringen
Sie in Kontakt!

“ | NWD u
i ‘- EXISTENZGRUNDUNG

Endlich auf eigenen FiiBen in der ersten
eigenen Praxis stehen?
Wir helfen Ihnen, lhren Traum zu verwirklichen.
Sprechen Sie uns an oder bestellen Sie unseren
kostenlosen Existenzgriinder-Newsletter.

' Kontakt:
Weitere Unternehmen der NWD Gruppe: Nadine Landes
Tel: +49(0)251 / 7607-370

é MPS NWD praxisstart@nwdent.de

DENTAL OSTERREICH

NWD
AKADEMIE

Seminare und Veranstaltungen fiir
Existenzgriinder/-innen von Praxis-
wirtschaft bis Marketing, vom
Vortrag bis zum Workshop

HALBGEWACHS @ SAAR

DENTAL DENTAL
/d? 48153 Miinster
m Schuckertstr. 21
GRUPPE

Meier Dental Fachhandel GmbH www.nwd-praxisstart.de



STUDIERENIN

Kerstin Kohn, Geraldine Beier und Karina Obreja

Die ersten drei Semester der
Vorklinik verbringt man in
Frankfurt zusammen mit
den Humanmedizinern.
Man féngt mit Grundlagen
an wie Chemie, Physik,
Biologie und Anatomie,
spater dann noch Bioche-
mie und Physiologie. Nach
dem zweiten Semester steht
dann bei den Zahnmedizi-
nern das Vorphysikum auf
dem Plan. Drei miindliche
Priifungen in Physik,
Biologie und Chemie.

16

Wer alle Kurse besteht und ,scheinfrei” ist, darf

ab dem vierten Semester ins Carolinum, die Zahn-
klinik. Von da an ist man nur noch von Zahnmedizi-
nern umgeben und hat zum ersten Mal richtig das
Gefluihl, Zahnmedizin zu studieren, denn vorher hat-
te man noch nicht wirklich was mit Zahnen zu tun
gehabt. Die Vorklinik wurde vor einigen Jahren mit
einem hochmodernen Phantomraum ausgestattet,
an der jede Einheit einen eigenen Bildschirm hat,
um Live-Demos direkt am Phantomkopf umsetzen
zu kdnnen. Der erste Kurs im Carolinum ist der Tech-
nische Propadeutik-Kurs. In diesem Kurs wird man
langsam an die Zahnmedizin herangefihrt. Zahne
werden fleilig geknetet, um sich mit der Morpholo-
gie eines Zahnes vertraut zu machen und die ersten
Praparationsversuche werden auf speziellen Lern-a-
prep-Scheibenangegangen,imLabordieersten Gips-
modelle hergestellt und der Umgang mit Wachs
erlerntundanPhantomképfendieersten Kunststoff-
zahne prapariert. Am Anfang jedes zahnmedizini-
schen Kurses erhalt man ein Testatheft, das vorgibt,
was genau im Kurs zu tun ist. Tutoren, Studenten aus

hoheren Semestern,unterstiitzen einen und kontrol-
liert wird alles zum Schluss durch Assistenten.

Die darauffolgenden Kurse sind Phantom 1 und 2.
Imersten Phantomkurs lernt man neben zahlreichen

Zahnpraparationen wie VMK, Vollguss, Veneer und
Teilkrone noch, wie eine Vollgusskrone von Anfang
bis Ende entsteht. Zuerst wird der zu tiberkronende
Zahn im Phantomkopf prapariert, ein Modell herge-
stellt,im Labor muss mandanneine KroneausWachs
modellieren,diese auch aus Phantomgold gieRenund
fertig ausarbeiten, um sie dann spater im zweiten
Teil des Kurses einzuzementieren. Das Techniklabor
mit einem externen Guss- und Kunststoffraum wird
von Vorklinikern und Klinikern benutzt, wodurch es
manchmal auch zu Platzmangel in der Gipskiiche
kommenkann.Umdieses Problemzuumgehen,wur-
den die Vorkliniker in Gruppen eingeteilt, die zu ver-
schiedenen Zeiten das Labor nutzen kénnen.

Im letzten Kurs der Vorklinik, dem Phantom 2 Kurs,
lernt man dann Briicken zu praparieren und den
ganzen AblaufeinerTotalprothese. Dafiirerhdlt man
spezielle zahnlose Kiefer fiir die Phantomkopfe und
macht alle Schritte durch bis zum Einsetzen der fer-
tigen Prothese.

Nach jedem Kurs gibt es natirlich eine praktische
und theoretische Prifung. Um sich besser auf diese
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Prifungen vorbereiten zu kdnnen oder umsichinder

semesterfreien Zeit auf die kommenden Kurse vorzu-
bereiten, nutzen viele die Gelegenheit, im Lernlabor,
ein Raum mit sechs Phantomkdépfen und Computer-
einheiten, der von der Fachgruppe Zahnmedizin ini-
tiiert wurde, zu Glben und nehmen an von Studenten
organisierten Aufwachskursen und Tutoriaten teil.
Nachdem die handwerklichen Fahigkeiten im TPK,
Phantom1und 2 Kurs erlangt wurden, steht das Phy-
sikum an, das einen von der Klinik und dem weiRen
Namensschild (Kennzeichen der ,Kliniker®) trennt.
Das Physikum besteht aus einer praktischen und
mundlichen Priifung im Fach Zahnersatzkunde und
drei weiteren miindlichen Prifungen in Anatomie,
Biochemie und Physiologie.

Deranstrengendste und schwierigste Teil ist eindeu-
tig der in der Zahnklinik, wo man von morgens 8 Uhr
bis abends 17 Uhr die ganze Woche verbringt. Doch
wenn mandasvierte und fiinfte Semester hintersich
gebracht hat, zurlickblickt und feststellt, was man al-
lesin relativ kurzer Zeit gelernt hat,ist man sehr stolz
aufsich.

In der Klinik angekommen, muss man ein Semester
warten, bevor man selbst Patienten behandeln darf.
Das bedeutet aber nicht, dass man erst im 7. Semes-
ter in Kontakt mit Patienten kommt. In der Vorklinik
muss man Hospitationen bei Studenten der klini-
schen Prothetikkurse absolvieren und Berichte liber
die Behandlungschreiben.Im 6.Semesterassistieren
die Studenten dem Kurs der Zahnerhaltungskunde
(9.Semester). Diese sind sehr dankbar tber die Hilfe
ihrer Mitstudenten, da sie sonst alleine behandeln
mussten.

Ist man im 7. Semester, geht auf einmal alles ganz
schnell.Die praktischen Behandlungskurse wechseln
in den Semestern zwischen Konservierender Zahn-
heilkunde (7./9. Semester) und Prothetik (8./10. Se-
mester), bis schlieRlich das Examen ansteht.
Natirlich gibt es im klinischen Teil nicht nur zwei Fa-
cher,sondern man bekommt Vorlesungen und Prak-
tikainParodontologie,Kieferorthopadie,Kinderzahn-
heilkunde, Mund-, Kiefer-, Gesichts- und Oralchirur-
gie.

Das gesamte Spektrum der Zahnheilkunde wird ei-
nem nahergebracht und man erhalt viele Einblicke in
die einzelnen Teilgebiete. Es gibt verschiedene Prak-
tikas in dervorlesungsfreien Zeit, die man absolviert,

dentalfresh #3 2011

man lernt in der KFO Zahnspangen herzustellen, in
derParodontologie assistiert man den Arzten bei ver-
schiedenen Behandlungen und Operationen, in der
Prothetik nimmt man an der Prothetiksprechstunde
teil und lernt dort, wie man verschiedene Falle plant
und vorbereitet,und in der Oralchirurgie hat man die
Moglichkeit,in den OPs zu assistieren.
NatirlichdarfdasFeiernundPartyleben nichtfehlen.
Wir Frankfurter wiirden uns sehr freuen, euch auch
dieses Jahr auf der ,Dentist-Party 11, der Party zum
Deutschen Zahnarztetag 2011 im Monza Club, in
Frankfurt begriiBen zu diirfen. <<<

Ndhere Infos zur Party gibt es ab dem 1.11.2011 unter
www.stud-dents.de

O
\

Die Deutsche Arzte Finanz ist dein Partner in
allen Fragen der Absicherung und Vorsorge.
Wir begleiten dich vom Studienbeginn an
wahrend deiner gesamten beruflichen Lauf-
bahn — mit fachgerechter Beratung und in-
teressanten Seminaren vor Ort. Dabei er-
fahrst du, was heute wichtig ist, was Zeit fiir
spéter hat. AuBerdem gibt es bei uns tolles
Material — zum Beispiel umfangreiche Lé&n-
derinformationen flr deinen Auslandsauf-
enthalt.

Vielleicht hast du folgende Fragen:
Wie finanziere ich mein Zahnmedizin-
studium?

Wie kann ich mich absichern flir den Fall,
einen Patienten falsch zu behandeln?
Wie kann ich meine Auslandsfamulatur
optimal angehen?

Ab wann ist eine Berufsunfahigkeitsab-
sicherung wichtig?

Wie kann ich mich auf ein Vorstellungs-
gespréch vorbereiten?

Ruf mein Team oder mich direkt an oder
komm einfach bei uns vorbei.
Wir freuen uns auf dich!

71 KONTAKT

Tobias Demuth

Ludolfusstr. 2—4

60487 Frankfurt am Main
Tel.:069/90 55 69-19

Mobil: 0173/393 75 89
tobias.demuth@aerzte-finanz.de
www.aerzte-finanz.de
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ASTHETISCHE DIREKTE
SEITENZAHNREKONSTRUKTION
MIT KOMPOSIT

Eine innovative Technik zeigt im Fallbericht die
Losung fur hohe asthetische und funktionelle
Kompositrestaurationen in kurzer Zeit

Ein klinischer Fallbericht von Paul Leonhard Schuh, Student an der Universitdt
Witten/Herdecke

>>> Die Natur bietet uns das beste Beispiel fiir eine  aberauch prothetischen Rekonstruktionvonimmen-
Rekonstruktion verlorener Zahnhartsubstanz in be-  ser Bedeutung. Ein Ideal furr eine Rekonstruktion ist
stehender Funktion und Asthetik. Daheristdie Nach-  eine Kopie des oder der unbeschidigten Zéhne in ih-
ahmung dieser in allen Bereichen der plastischen,  rer urspriinglichen Form, falls diese keine Parafunk-
tionen aufgewiesen haben. Im Folgenden wird ein
Fallbeispiel fiir eine Rekonstruktion einer okklusalen
Kavitat an Zahn 46 dargestellt. Die Innovation der
Fillungstechnik ist eine Abformung des Zahnes mit
durchsichtigem Silikon vor der Praparation der Kavi-
tatundderExkavation derKaries.Somitspartsich der
Behandler die Zeit des, Ausmodellierens” der anato-
mischen Form des Zahnes und das Einschleifen nach
dem Abnehmen des Kofferdams. Das Ergebnis wird
vorhersehbar.

Ausgangssituation

Der Patient hatte nach eigenen Angaben aufgrund
einer ,Zahnarztphobie® seit einiger Zeit keine Praxis
oder Zahnklinik mehr aufgesucht und fand sich mit
einer akuten Pulpitis im Notdienst wieder. Darauf-
hin wurde ihm die Weiterbehandlung im integrier-
ten Studentenkurs angeraten. Es erfolgte eine um-
fassende konservierende Behandlung,die noch nicht
vollstandig abgeschlossen ist. Im Zuge dessen wur-
de auch diese Versorgung durchgefiihrt. Die Aus-
gangssituation zeigt sich wie folgt: Eine relativintak-
te Schmelzoberflache des Zahnes 46 mit einer sicht-

Abb. 1: Die Ausgangssituation unter Kofferdam zeigt am Zahn 44, 45 eine CIC, am Zahn 46 eine karidse Ldsion und
am Zahn 47 eine insuffiziente Kompositfiillung. — Abb. 2: Das lichtdurchldssige und durchsichtige Silikon wird auf
die Zahnreihe aufgebracht. baren karidsen Lasion (Abb.1).

18 dentalfresh #3 2011



Therapieziel

Das Ziel soll eine Rekonstruktion des Zahnesin seiner
urspriinglichen Form, Farbe und Funktion sein.Dabei
ist wichtig, dass die Funktion in all ihren nattrlichen
Parametern bestehenbleibt.Fissuren,Nebenfissuren
und Hocker sollen identisch dem naturlichen Vorbild
sein,um eine ideale Okklusion bieten zu kdnnen und
keine parafunktionellen Stérungen herbeizuftihren.
Weiterhin spielt die Asthetik eine groRe Rolle. Da der
Patient eine ,weife” Losung haben mdchte, muss
sich die Rekonstruktion den umgebenden Struktu-
ren farblich anpassen. Komposit wurde als Restaura-
tionsmaterial gewahlt, da unter anderem das Abra-
sionsverhalten dem des natlrlichen Zahnes sehr na-
hekommt.

Vorbereitung

Nach der Durchfliihrung der Vitalitatsprifung, der
FarbwahlundderAnasthesieerfolgtdas Anlegen des
Kofferdams. Hierzu wurden fir die Ubersicht alle
Seitenzahne isoliert. Daraufthin wurde die Schmelz-
oberflache kurz poliert, um diese von Plaquean-
sammlungen zu befreien.Nun erfolgt der Schritt der
Abformung miteinemdurchsichtigenSilikondervor-
handenen Situation (Abb. 2). Somit ist die Ausgangs-
situation im Silikonschlissel festgehalten, welcher
spater fur die Schichtung benétigt wird. Dieser wird
bereits zugeschnitten, damit er moglichst diinn ist
und eine sichere Abstiitzung an den Hockerabhan-
gen hat. Die Schichtstarke ist wichtig fir die spatere
Lichtpolymerisation (Abb. 3). Nun wird die Kavitat

Abb. 3: Der Silikonschliissel in zu-

rechtgeschnittener Form.

Abb. 4: Die Kavitdten der Zdhne 46

und4y.

Abb. 5: Nach der Schichtung muss mit dem Silikonschliissel kontrolliert werden, ob dieser in die exakte Position gebracht werden kann.—Abb. 6: Der Silikonschliissel wird mit einem Kugelstopfer
aufdem Zahn sicher fixiert und dann erfolgt die Lichtpolymerisation.— Abb. 7: Die fertigen Fiillungen direkt nach der Polymerisation, kleine Pressfahnen sind zu erkennen.
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Abb. 8: Die Fiillungen nach der Hochglanzpolitur zeigen eine echte anatomische Form auf.—Abb. 9: Die Fiillung am
Zahn 46 nach einer Kontrolle (sechs Wochen post).

Venus
3 Diamond |

prapariert, wobei darauf geachtet wird, dass dies
minimalinvasiv durchgeflihrt wird. Sehr gut eignen
sich hier Fissurotomy Schleifer, vor allem um betrof-
fene Parafissuren mit einzubeziehen. Im Anschluss
wird die Karies exkaviert und die Kavitat gereinigt
(Abb. 4). Die gelésten Schmelzprismen konnen mit
einem Brownie entfernt werden, um einen besseren
Randschluss von Zahn zu Komposit zu erreichen. Es
folgt mit Phosphorsaure in der Total-Etch-Technik
eine Konditionierung der Zahnoberflache, worauf
nach dem Primen und Bonden alle Vorbereitungen
flrdie Fullung getroffen sind.
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Abb.10: Nano-Hybrid Komposit Venus Diamond von Heraeus.

Schichtung und Finish

Die erste Schicht erfolgt mit Venus Diamond Flow A
3,5,diese wird aber noch nicht ausgehartet, sondern
vorerst mit Venus Diamond Opaque Dentin in der
Kavitdt adaptiert und anschlieBend lichtgehartet.
Nun erfolgt eine mehrschichtige Rekonstruktion mit
Venus Diamond Dentin A 3,5 immer unter der Kon-
trolle des Silikonschlissels,um die Hohe zu gewahr-
leisten (Abb. 5). Die letzte Schicht erfolgt mit Venus
T3 und dem Silikonschlissel. Dieser wird sehr diinn
mit Bonding bestrichen und auf die Kavitat ge-
driickt. Es muss darauf geachtet werden, dass der
Schlussel exakt positioniert wird und die Komposit-
reste entfernt werden. Nun wird durch den Silikon-
schlissel lichtgehartet (Abb. 6). Im Anschluss kann
dieser abgenommen werden und es erfolgt ein er-
neutes Lichtharten ohne den Schliissel, um eine gu-
te Polymerisation gewahrleisten zu kdnnen. Nun
werden die Rander anfiniert und kleine Pressfahnen
entfernt (Abb. 7). Der Kofferdam kann abgenommen
und die statische und dynamische Okklusion tber-
prift werden. Hierbei sind fast keine Korrekturen no-
tig. Nach der Politur erfolgt das Finish mit einem
harten Polierblrstchen und einer Diamantpolierpas-
te, um die Fillung auf Hochglanz zu bringen (Abb. 8
und o).

Fazit

Die Anspriiche der Patienten sind gestiegen, und es
wird immer mehr Wert auf dsthetische Versorgun-
gen auch im Seitenzahngebiet gelegt. Nicht selten
kommteinPatientinsBehandlungszimmerundzeigt
einem am Spiegel mit weit aufgerissenem Mund
eine nicht zahnfarbene Fillung oder Verfarbung,
die ihn stéren wiirde. Die Technik der vorherigen Ab-
formung mit einem lichtdurchlassigen Silikon oder
Kunststoff ist einfach und spart dem Behandler
enorm viel Zeit und Miihe, um ein hoch asthetisches
und voraussehbares Ergebnis zu erzielen. Voraus-
setzung fir eine rein zahnarztliche Behandlung ist
die intakte Zahnoberflache. Das Material Venus
Diamond ist ein Nano-Hybrid Komposit,welches nie-
drige Schrumpfung und hohe Festigkeit aufweist,
daher ist es fur die Vorgehensweise ideal geeignet
(Abb.10).<<<

77 KONTAKT

Paul Leonhard Schuh

ZBZ Zahnmedizinisch-
Biowissenschaftliches Forschungs-
und Entwicklungszentrum
Alfred-Herrhausen-Str. 45

58455 Witten

E-Mail: paul.schuh@uni-wh.de
www.paulschuh.com
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Wenn man neu anféngt, hat man die Chance,
von Anfang an alles richtig zu machen.

Fangen Sie damit am besten schon an.

Und vertrauen Sie der Kraft einer persénlichen
Beziehung:
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Mit kompetenter Beratung, umfassendem Service
und einem kompletten Lieferprogramm mit
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Text: Bea PaeBler

Fotos: 2aid.org/Falco Peters
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Seit 2010 studiert Anna Vikky Zahnmedizin an
der Uni Heidelberg, arbeitet als studentische Aus-
hilfskraft,umihrStudiumzufinanzieren,und pendelt
regelmafigzwischen Heidelberg und ihrem Heimat-
ort Dusseldorf. Soweit eine ganz normale, junge
Studentin. Nicht ganz, denn sie ist die Initiatorin von
2aid.org — der ersten deutschen Social Media Non-
Profit-Organisation.

Inspiriertvon den neuen Moglichkeiten des Internets
und mitdem Ziel,ihren Teilzum Kampf gegen die glo-
bale Armut beizutragen, griindet die damals 21-Jah-
rige im Juli 2009 gemeinsam mit zwei Mitstreitern
einen Verein. Das Besondere: Von Anfang an bildet
das Internet, vor allem soziale Medien wie Facebook,
Twitter und YouTube, die Basis der gesamten Orga-
nisation. Anna Vikky ist begeistert:,Das Internet hat
uns Moglichkeiten er6ffnet, die keine Generation vor
uns hatte. Wir konnen tber Grenzen hinweg, unab-
hangig von Ort und Zeit, miteinander kommunizie-
ren und die Welt gemeinsam Stiick fur Stiick ein
wenig besser machen.”

Bereits Uber den Arbeitsschwerpunkt der Organisa-
tion wird mithilfe des Mikroblogging-Dienstes Twit-
ter abgestimmt. Und so sind es die 2aid.org-,Fol-
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lower®, die noch wahrend der Griindungsphase ent-
scheiden, dass sich die junge Organisation in den
kommenden Jahren dem Thema Wasserarmut wid-
men wird. Gesagt, getan — Anna Vikky und ihr Team,
das sich ebenfalls Gber das Internet kennenlernte,
bauen eine Website, finden einen Projektpartner in
Uganda, starten Spendenaufrufe und freuen sich im
Marz 2010 Uber den ersten fertiggestellten Trink-
wasserbrunnen in Uganda.

Seitdem hat sich viel getan. Das rein ehrenamtlich
arbeitende Team, das inzwischen aus 13 jungen Mit-
gliedern besteht, kann auf den Bau von 15 Brunnen-
projekten zurtickblicken. ,Gemeinsam mit unseren
Unterstiitzern haben wir bislang 47.933 Menschenin
Uganda Zugang zu sauberem Trinkwasser ermog-
licht, weitere Projekte stehen kurz vor ihrem ersten
Spatenstich®, sagt Anna Vikky nicht ohne Stolz.

Und der Bedarf ist grof8: Weltweit haben fast eine
Milliarde Menschen keinen Zugang zu sauberem
Trinkwasser. Unsauberes Wasser, fehlende sanitare
Anlagen und mangelnde Hygiene verursachen mehr
als 80% aller Krankheiten und téten jahrlich mehr
Menschen als jede Form von Gewalt, Kriege einge-
schlossen. Anna Vikky weif3: ,Der einfache Zugang
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zu sauberem Trinkwasser rettet nicht nur Leben, er
kannein ganzes Leben verandern.Es kann keine wirt-
schaftliche Entwicklung, keinen Wohlstand, keine
Gesundheit und keine Bildung ohne gesundes Was-
sergeben.”

Ihr Fundraising betreibt die junge Organisation fast
ausschlieBlich tber das Internet. Auf der Website
(www.2aid.org) und auch der Facebook-Seite (www.
facebook.com/2aidorg) von 2aid.org kann direkt on-
line gespendet werden, regelmafige Facebook-Ak-
tionen und Spendenaufrufe sorgen flir Abwechslung
und Aktualitat.

Viele Menschen, die sich fiir eine Spende an 2aid.org
entscheiden, liberzeugt die virtuelle Nahe zu den
Projekten vor Ort. Unter dem Motto ,Erlebe deine
Hilfe* dokumentiert das Team regelmalf3ig und zeit-
nah den Fortschritt der aktuellen Projekte, Fotos und
Videos der Brunnenbaustellen werden auf Facebook,
Blog und Website veroffentlicht. Dies gibt den Spen-
dern Sicherheit tiber die korrekte Verwendung ihres
Geldes und sorgt fur Vertrauen in Seriositat und Ar-
beit der Organisation. ,Unsere Unterstiitzer sollen
miterleben, was mit ihren Spenden geschieht®, er-
klart Anna Vikky das unkonventionelle Konzept.
Auch die interne Kommunikation wickelt das Team,
das komplett ehrenamtlich arbeitet, liberwiegend
Uber Skype, E-Mail und Online-Collaboration-Tools
ab. ,Dadurch haben wir gegentber vielen anderen
Non-Profit-Organisationen den Vorteil, dass Infra-
strukturkosten wie Miete und Buroeinrichtung weg-

fallen, und kdnnen sicherstellen, dass 100 % der pro-
jektbezogenen Spendendirektin unsere Projekte flie-
Ben freut sich die Initiatorin.

Doch trotz aller modernen Kommunikationsmog-
lichkeiten findet zweimal im Jahr ein 2aid.org-Team-
treffen statt, denn personliche Gesprache und ein
gemutliches Zusammensitzen von Zeit zu Zeit starkt
den Teamgeist und pragt ein Zusammengehdrig-
keitsgefiihl, das reine Videochats nur schwer erset-
zenkonnen.

2aid.org mochte Menschen, die nichtin Armut leben,
ermutigen, informieren und inspirieren, gegen die
globale Armut und vermeidbare Krankheiten zu
kampfen. Das Team setzt auf das Engagement jedes
Einzelnen und versucht jedem, der im Kampf gegen
die Armut helfen mochte, die Moglichkeit zu geben,
sich voll und ganz einzubringen. Deshalb ist bei
2aid.org jeder willkommen, in einem ihm maoglichen
Rahmen mitzumachen.Das kann in Form einer Geld-
spende sein oder auch ein einmaliges oder regelma-
Riges Engagement bedeuten.

Bei den Unterstiitzern besonders beliebt sind die
sogenannten myaid-Aktionen. Hier kann jeder seine
eigene,individuelle 2aid.org-Spendenaktion starten.
Zu einem bestimmten Anlass oder einfach nur so,
weilsieihren Enthusiasmusundihr Netzwerk nutzen
mochten, um Menschen Zugang zu sauberem Trink-

wasser zu ermoglichen, rufen Menschen ihre Fami-
lie, Freunde, Kollegen, Mitschiiler oder Fremde zum
Spenden auf.

Eine ganz besondere myaid-Aktion, die gleichzeitig
beweist, dass 2aid.org nicht nur junge, internetaffi-
ne Unterstutzer hat, ist der aktuelle Spendenaufruf
eines dlteren Herrn, der sich zu seiner Goldenen
Hochzeit anstatt Geschenke Spenden fiir 2aid.org
wiinscht.

Anna Vikkys Charity-2.0-Organisation ist immer auf
der Suche nach Menschen, die andere mit ihrem
Ethusiasmus anstecken und eigene Ideen gemein-
sammitihnenverwirklichenméchten.Wenndichder
Tatendrang gepackt hat und du deine eigene myaid-
Aktion starten mochtest, weitere Ideen oder Fragen
hast, schreibe eine E-Mail an:info@2aid.org.

Wasser ist Leben.
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n Jetzt auch auf Facebook unter:
www.facehook.com/netdental

Ab zu NETdental -
Informationen und
coole Angebote abgreifen.

NETdental —

www.netdental.de So einfach ist das.



BdZM

BUNDESVERBAND DER ZAHNMEDIZIN-
STUDENTEN IN DEUTSCHLAND e.V.

Der Verein vertritt die Interessen aller Zahnmedizinstudenten in Deutschland und ist der
Dachverband der Fachschaften fiir Zahnmedizin.

Vorstand

1. Vorsitzender: stud. med.dent. Arthur Heinitz (Uni Gottingen)
2. Vorsitzende: cand. med. dent. Maja Nickoll (Uni Gottingen)
Kassenwart: ZA Andrea Haack (UniKiel)

Schriftfiihrer: cand. med.dent. Paul Leonhard Schuh (UniWitten)

Ziele

Aufbau und Forderung demokratischer Grundstrukturen an deutschen Universitaten
Austausch fachspezifischer Informationen
Verbesserung und Angleichung der Studiensituation an den einzelnen Universitaten
Entwicklung und Qualifizierung der studentischen Fachschaftsarbeit
Forderung bundeseinheitlicher Studentenbetreuung durch Beratung und Weiterbildung
der Studentenvertreter (Workshops etc.)
Mitwirkung an der Neugestaltung der Zahnarztlichen Approbationsordnung
Forderung der Zusammenarbeit mit standespolitischen Organisationen
Mitwirkung in gesundheitspolitischen Belangen
Starkung der offentlichen Prasenz und Wirksamkeit

2 KONTAKT Aufbau von Kommunikationsstrukturen

Zusammenarbeit mit Reprasentanten aus Industrie und Handel

Bundesverband der

Zahnmedizinstudenten in

Deutschland (BdZM) e.V. Presse

Geschiftsstelle Berlin

Chausseestrafie 14 Susann Lochthofen-Tel.:030/22 32 09 89 - E-Mail:s.lochthofen@dentamedica.com
10115 Berlin

Tel.: 030/22 32 08 90

mail@bdzm.de

www.bdzm.de

Spenden-Konto
Kto.-Nr.: 0210955
DerVerein ist eingetragenim Vereinsregister

Deutsche Bank Miinster
BLZ: 400 700 80 beim Amtsgericht Hamburg VR 15133. Bundesverband der Zahnmedizinstudenten in Deutschland e.V.
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Den ausgefiillten Mitgliedsantrag im Fensterumschlag an:

BdZM e.V.
Chausseestral3e 14

10115 Berlin

MITGLIEDSANTRAG

BdZM

Bundesverband der Zahnmedizinstudenten in Deutschland e.V.

Bundesverband der
Zahnmedizinstudenten in
Deutschland e.V.

1. Vorsitzender
Arthur Heinitz

Geschaftsstelle
Chausseestrale 14
10115 Berlin

Tel.: 0 30/22 32 08 90
Fax: 0 30/22 32 08 91
mail@bdzm.de
www.bdzm.de

Hiermit beantrage ich die Mitgliedschaft im BdZM (Bundesverband der Zahnmedizinstudenten in Deutschland e.V.).

PERSONLICHE DATEN

Name

Vorname

StraBe

PLZ, Ort

Telefon

Telefax

Mobil

E-Mail

Geburtsdatum

Fachsemester (fir Studenten)

Unistandort (fiir Studenten und Assistenten)

Kammer/KZV-Bereich (fiir Zahnirzte)

Hiermit erkldre ich mein Einverstindnis zur Speicherung meiner

personlichen Daten.

Datum und Unterschrift

EINZUGSERMACHTIGUNG

Mitgliedschaft fiir Zahnmedizinstudenten
>> kostenlos

Mitgliedschaft fiir Assistenten
>> Jahresbeitrag 50,00 €

Mitgliedschaft fiir Zahnarzte
>> Jahresbeitrag 100,00 €

Mitgliedschaft fiir sonstige fordernde Mitglieder
>> Jahresbeitrag ab 200,00 €

Ich bin Zahnmedizinstudent oder méchte es werden - meine
Mitgliedschaft ist kostenlos

Der Jahresbeitrag wird per nachstehender Einzugsermachtigung
beglichen.

Den Jahresbeitrag habe ich lberwiesen auf das Spendenkonto des BdZM
(Deutsche Bank Miinster, Kto.-Nr. 0 210 955, BLZ 400 700 80).

Den Jahresbeitrag habe ich als Scheck beigeftigt.

Hiermit erméchtige ich den Bundesverband der Zahnmedizinstudenten in Deutschland e.V. widerruflich, die von mir zu entrichtenden Jahresbeitrdge bei
Falligkeit zulasten meines Kontos durch Lastschrift einzuziehen. Wenn mein Konto die erforderliche Deckung nicht aufweist, besteht seitens des kontoftihren-
den Kreditinstitutes keine Verpflichtung zur Einldsung.

Kreditinstitut Kontoinhaber
(wenn nicht wie oben angegeben)

VAR N O I Bz

Datum und Unterschrift Stempel
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Freiberuflichkeit und Praxiswert sichern —

NACHFOLGER DRINGEND GESUCHT

Leif Timmermeister

BdZA und DentalSnoop.de
bringen Praxisabgeber und
junge Zahnmediziner zu-

>>> Wie Uberall gilt auch auf dem Markt der Zahn-
arztpraxen in Deutschland die Regel, dass der Preis
durch Angebot und Nachfrage bestimmt wird. Wer
aktuell eine Praxis Ubernehmen mochte, hat wirk-
lich gute Aussichten auf ein Schnappchen - laut IDZ
Analysen sind die durchschnittlichen Verkaufspreise
von Zahnarztpraxen zwischen 2001und 2006 bereits
um 19 Prozent gefallen — vor allem der sogenannte

DentalSnoop =

sammen.
8o
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Goodwill-Anteil, also der ideelle Wert der Praxis und
des Patientenstamms, ist gesunken. Durchschnittlich
werden flir Substanzwert und Goodwill insgesamt
nur noch ca.120.000€ bezahlt. Damit ist die Uber-
nahme einer Zahnarztpraxis so glinstig wie nie.

Das Vertragsarztrechtsinderungsgesetz (VAndG),
welches am o1. Januar 2007 in Kraft getreten ist,
sorgt daflr, dass junge Zahnmediziner inzwischen
oftmals lieber als angestellte Zahnarztinnen oder
Zahnarzte arbeiten undimmerweniger interessierte
Ubernehmer einem groRen Angebot an Praxen ent-
gegenstehen. Diese Entwicklung sorgt zwar fur sin-
kende Praxispreise, gefahrdet aber auch die politi-
sche Wahrnehmung der Profession des Zahnarztes
und der Freiberuflichkeit.

Der Bundesverband der zahnmedizinischen Alumni
in Deutschland (BdZA) ist mit diesem Problem seit
seiner Griindung regelmaRig konfrontiert und arbei-
tet im Dialog mit Dentaldepots und Finanzdienst-

leistern an systematischen Losungen - die erste
vollstandig vernetzte Praxisborse dentalsnoop.de
unter der Schirmherrschaft des BdZA bietet hier nun
Losungen, indem hochwertige Praxen, die einen
entsprechenden Qualitatscheck durchlaufen haben,
Uberdas Online-Portal in den neuen Medien der jun-
gen Zielgruppe vorgestellt werden. AuRerdem wer-
den umfangreiche Praxis-Check-ups flir Abgeber an-
geboten, attraktive Exposés erstellt und Qualitats-
zertifikate vergeben.

Wenn ein Praxisabgeber allen Empfehlungen der Ex-
perten gefolgt ist — also sein Praxisteam stetig fort-
gebildet hat, Modernisierungsinvestitionen getatigt
wurdenundauch Praxisumsatzund Patientenzahlen
so hoch wie nur moglich gehalten wurden — steht
dennoch haufig eine Praxis mit drei bis vier Behand-
lungszimmern zum Verkauf, die heute nicht immer
ein einzelner Zahnmediziner bernehmen mochte,
sondern die ein Team von zwei bis drei Behandlern
anspricht.

So ist zwischen 2001 und 2007 der Anteil der Exis-
tenzgriindungen in Berufsausiibungsgemeinschaf-
tenindenaltenBundeslandern und Berlinvon 20 auf
38 Prozent gestiegen, in den neuen Bundeslandern
sogar von 9 auf 42 Prozent. Der Trend geht also klar
hin zu Teamwork und Zusammenarbeit von unter-
schiedlich spezialisierten Zahnmedizinern.

Diese Behandlerteams miussen sich naturlich erst
einmal zusammenfinden — auch hier bieten dental-
snoop.de und der BdZA durch die Vernetzung mit
der Fachcommunity ALUMNIGROUPS entsprechend
intelligente Losungen — der Strukturwandel der
Zahnmedizinspiegeltsichalsoinder Funktionsweise
des Systems wider und bietet durch die zusatzliche
Vernetzung der Praxisborse DentalSnoop mit sozia-
len Netzwerken wie Facebook und Twitter die mo-
derne Form der Kommunikation an.

Eines ist jedoch trotz aller technischen Moglichkei-
ten deutlich festzuhalten: Die junge Zahnmedizin in
Deutschland ist weiterhin dringend auf die Unter-
stitzung der Standespolitik in Kammern und KZVen
angewiesen, um auch langfristig die geschaffenen
Praxiswerte erhalten zu kénnen, diese erfolgreich an
junge Kolleginnen und Kollegen zu libertragen und
so die freiberufliche Berufsauslibung in der zahn-
medizinischen Niederlassung zu sichern. <<<
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Neben dem klassischen Angebot manueller Feilen
stehen AlphaKite, das variable Feilensystem fir die
Crown-down-Technik, und EasyShape, das einfache
Single-length-System, fir die maschinelle Aufbe-
reitung im Mittelpunkt. Weil maschinelle NiTi-Fei-
len grundsatzlich drehmomentbegrenzt eingesetzt
werden, bietet Komet zwei Optionen an: das Win-
kelstlick E-Drive und den EndoPilot. Bleibt also nur
noch die Frage, welches System am besten zu den
individuellen BedUrfnissen der Praxis passt:
—E-Drive wird einfach auf die Kupplung des vorhan-
denen Mikromotors der Behandlungseinheit ge-
steckt. Es erlaubt mittels Vorwahlring die Einstel-
lung flinf verschiedener Drehmomentstufen, op-
tional auch Zwischenstufen. Uber einen Apex Clip
kann ein Apex Locator direkt angeschlossen werden.
—Der modular aufgebaute Endo-Motor vereint drei
Funktionen: Motor, Apex Locator und Obturations-
system. Die Kennwerte von AlphaKite, EasyShape
undvonallengangigen Feilensystemensind hinter-
legt.

Innerhalb der SonicLine bietet Komet ein Schallspit-
zen-QuintettfirdieEndodontiean:SF66 bis SF70.Die
flnfSchallspitzen ermoglichen eine orthograde Pra-
paration des Pulpakavums und die Aufbereitung des
zervikalen Drittels des Wurzelkanals. Ideale Ergan-
zungistdieschallaktivierte Spitze SFé5 fiirdie griind-
liche Spulung des Wurzelkanals. Sie initiiert Mikro-
strome und -bewegungen, die die Wirksamkeit der
Spullésung erhohen.Zur Sonicline zahlen auRerdem
das luftbetriebene Schallhandstiick SFILM sowie ein
Spuladapter,der Bestandteil einesvalidiertenVerfah-
rensim Miele RDG ist.

AlphaKite und EasyShape sowie weitere Endo-Ins-
trumentekonnenin Ubersichtlichen,antibakteriellen
Inserttrays als Behandlungsstander archiviert wer-
den.EineWaschbox st fiir die maschinelle Reinigung
und Desinfektion im Thermodesinfektor bestimmt.
Zur Sterilisation der Instrumente im Inserttray dient
ein Sterilcontainer mit Langzeitfilter, der das Ein-
schweillen wahrend der Dampfsterilisation im Au-
toklav erspart. Die Einsatzhaufigkeit der Feilen kann
mit sog. Haufigkeitsclips fir die Inserttrays kontrol-
liert werden.
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FUR DIE ENDODONTIE

DerEndoPilotist Motor, Apex Lokator und Obturationssystemineinem.

Das DentinPost & Core Kit von Komet enthalt alles,
was flr die postendodontische Versorgung benotigt
wird: Angefangen vom Waurzelstift DentinPost Coa-
ted samt passendem Instrumentarium fir die Stift-
bettpraparation lber das selbstatzende Bonding
DentinBond Evo bis hin zum Stiftbefestigungs- und
Stumpfaufbaucomposite DentinBuild Evo inkl. hilf-
reicher Formkappen fir den Stumpfaufbau.

Wer sich lber das Endo-Vollsortiment naher infor-
mieren mochte, fordert am besten die aktuellen
Broschiirenan:

—In der druckfrischen Broschiire 405311 wird auf
64 Seiten das Endodontie-Komplettangebot tiber-
sichtlich dargestellt—von A wie AlphaKite bis Z wie
Zubehor.

—Einen Uberblick Giber die gesamte SonicLine bietet
die Broschiire 405215.

-Die Moglichkeitenflreinesichere postendontische
Versorgung mit Komet fasst die Composite-Bro-
schiire (405497) zusammen.

In allen Druckunterlagen werden die Produktoptio-
nen klar und transparent gemacht, sodass der Be-
handler die groRRe Flexibilitat innerhalb des Komet
Angebots geniellen und Bestellungen auf seine
speziellen Praxisanforderungen perfekt abstimmen
kann.

Die IDS 2011 zeigte ein-
driicklich, wie umfassend
sich Komet als fiihrender
Hersteller rotierender Ins-
trumente fiir die endodon-
tische Behandlung aufge-
stellt hat. Fiir den Zahnarzt
und die Assistenz bedeutet
dies, beim renommierten
Hersteller aus dem Vollsor-
timent wihlen zu kénnen.

KONTAKT

Komet

Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25

32657 Lemgo

Tel.:05261/7 01-7 00
Fax:05261/701-289
E-Mail: info@brasseler.de
www.kometdental.de
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Vom 29. Juni bis zum 2. Juli 2011 versammelten
sich zum Dental Summer Event am Timmendorfer
Strand zahlreiche Examenssemester und Assisten-
ten der Zahnmedizin, um an dem Fortbildungsho-
hepunkt des diesjahrigen Sommers teilzunehmen.
Nachdem bereits im letzten Jahr die Besucherzahlen
alle Rekorde gebrochen hatten, konnte sich der
Veranstalter, die Internationale Fortbildungsgesell-
schaft (IFG), Gber ein nochmal gestiegenes Interesse
an seiner Veranstaltung an der Ostsee freuen. Die
Teilnehmerdesdiesjahrigen Dental Summersddurfen
sich schon jetzt auf den nachsten Dental Summer
Event vom 27.bis 30.Juni2012 freuen.

Event 2011 brach alle Rekorde

Nicht nur die wunderschone Lage des Timmendor-
fer Strandes lockte die jungen Kollegen zum Dental
Summer. Die IFG hatte in Kooperation mit dem Bun-
desverband der zahnmedizinischen Alumni (BdZA)
Uber das Portal www.dents.de 250 interessierten
Studenten/-innen und Assistenzzahnarzten/-zahn-
arztinnendie Moglichkeit gegeben, Freikartenzuden
Fortbildungsveranstaltungen zu bekommen. Zwei
Tage der Veranstaltung konnten kostenfrei besucht,
weitere Tage zu einem Sonderpreis hinzugebucht
werden.

In der traumhaften Kulisse des Timmendorfer Stran-
des fanden sich zahlreiche namhafte Referenten ein,
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um allen interessierten Examenssemes-
ter und Assistenten der Zahnmedizin eine
Fortbildung der Extraklasse zu bieten. Das
Kongressprogramm war explizit auf die Be-
dirfnisse und Interessen junger Zahnme-
diziner abgestimmt und beinhaltete Vor-
trage von Topreferenten wie Prof. Alexan-
der Gutowski, der zum Thema ,Funktion &
Okklusion—AbgesangoderAuferstehung?“
referierte, oder Prof. Bernd Klaiber, der
alles zu asthetischen Kompositrestauratio-
nenim Seitenzahnbereich vermittelte.Wei-
tere Highlights waren der 2-Tages-Kurs von
Prof. Dr. Hans Eberspacher zum , Top-Team
Coaching fur lhre Zahnarztpraxis®, ein
Workshop, der auch flr Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter geeignet war. Zusatzliches
Highlight war eine Einfiihrung in die Kunst
der Shaolin von Gerhard Conzelmann und
dem Monch ShiYan Yan.

Die Pausen zwischen den einzelnen Fort-
bildungsveranstaltungen konnten die Be-
sucherganzrelaxtimStrandkorbmiteinem
kithlen Getrank verbringen und besonders
in den ersten Tagen den strahlenden Son-
nenschein geniefen. Abgerundet wurden
dieeinzelnen,hochkaratig besetztenVeran-
staltungstage des Dental Summer Events
201 mit spannenden After Work Partys,
die in taglich wechselnden Top-Locations
des MARITIM Hotels Timmendorfer Strand
stattfanden. Ob direkt am Strand oder im
Garten des Hotels —die Stimmung war im-
mer entspannt und forderte den Interes-
sensaustausch zwischen den teilnehmen-
den Zahnmedizinern. Héhepunkt war na-
tirlich die Dental Summer Partynacht am
1.Juli, die mit Live-Musik und Freigetranken
zum Tanzen bis in den Morgengrauen ein-
lud und mit einer brandheif3en Info seine
Besucher Uberraschte — im kommenden

Jahrwirdeserstmalseinen Dental Winterin
Ischgl geben!

Neben dem hochklassigen Fortbildungs-
programm sorgte ein dreitagiges Beach-
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volleyball-Turnieram Timmendorfer Strand
als Rahmenprogramm fiir die perfekte Ab-
wechslung zwischen Wissenserwerb und
sommerlicher Entspannung.Die Veranstal-
terhatten sich dabeivom weltweit bekann-
ten Ruf des Timmendorfer Strandes als
deutsches Beachvolleyball-Mekka inspirie-
renlassen.Inzusammengelosten 4er-Teams
lernten sich die Teilnehmer untereinander
besserkennenundspieltengemeinsamum
den Sieg beim Turnier. Viel wichtiger dabei
waren jedoch derTeamgeist und die gegen-
seitigen Anfeuerungen, die das Turnier zu
einemtollen Gemeinschaftserlebnismach-
ten und an dem alle Spieler eine Menge
Spal} hatten. Obwohl sich das Wetter von
seiner wechselhaften Seite zeigte und so-
wohlSonnenscheinalsauch Regenin petto
hatte,lieBenessichdieTeilnehmerdes dies-
jahrigen Dental Summers nicht nehmen,
ihre frei Zeit am wunderschonen Ostsee-
strand zu verbringen.

Die Veranstaltung wurde, wie im vergange-
nen Jahr,vom Bundesverband der zahnme-
dizinischen Alumni in Deutschland (BdZA)
sowie vom Bundesverband der Zahnme-
dizinstudenten in Deutschland (BdZM) un-
terstiitzt.BereitsimVorfeld des Dental Sum-
mer hatte der Bundesverband der zahn-
medizinischen Alumniin Deutschland sein
2. Arbeitstreffen seit der Neuwahl des Vor-
standes im Rahmen der letzten IDS abge-
halten. Der Dental Summer Event bot mit
seinen zahlreichen Teilnehmern die per-
fekte UmgebungflirdenBdZA,umdiePlane
und Ziele des Verbandes im direkten Aus-
tauschmitderjungenZahnmedizin weiter-
zuentwickeln. Die rege Teilnahme von tiber
250 Studierendenim Examenssemesterund
Ausbildungsassistenten an der diesjahri-
genVeranstaltung unterstricheinmalmehr,
welcher Verdienst dem IFG um die Fort-
und Weiterbildung des zahnmedizinischen
Nachwuchsesin Deutschland zukommt.Auf
der Agenda des Arbeitstreffens des BdZA
stand neben den Arbeitsgruppenberichten
zu den Themen ,Arbeiten im Ausland“ und
JAssistentengehdlter“ebenfallsdasThema
,Zielgruppengerechte Fortbildung flr an-
gehende Zahnis“ - ein Bestreben, das der
Dental Summer 2011 bereits optimal um-
gesetzt hat.BdZA und BdZM bedanken sich
andieser Stelle noch einmal herzlich fir die
gelungene Veranstaltung!

Alle Infos zum ndchsten Dental Summer be-
kommt ihr auf www.dental-summer.de und
rechtzeitig auch auf www.dents.de.

ANZEIGE

FUR DEN
NACHWUCHS
NUR VOM
BESTEN!

Seit 40 Jahren unterstitzt SAM®
Studierende mit Prazisionsinstrumenten.

Naturlich bieten wir allen
Auszubildenden auch
Informationsmaterial und
Schulungen auf dem
Gebiet der Funktionslehre.

Interesse?

students@sam-dental.de

SAM 5E

Angebot fiir Studenten

199,- €
= PAGINVIE

www.sam-dental.de

*inkl.Kunststoffkofferzzgl. MwSt.beiVorlageeinesgultigen
Studentenausweises oder Bestellung durch die Fachschaft.



Wir,die Fachschaft Zahnmedizin Ulm,freuenuns,
vom 2. bis 4. Dezember Zahnmedizinstudenten aus
ganz Deutschland in der Stadt mit dem hochsten
Kirchturm der Welt begriiRen zu dirfen.

Nach zehnJahren kénnt ihrin Ulm wieder Erfahrun-
gen austauschen, Losungen finden und Spaf8 haben.
Untergebracht werdet ihr in den zwei zentralsten
letztere erst im Juli dieses Jahres er6ffnet hat. Nach
der Ankunftkonntihreuchinlockerer Atmosphareim
Brauhaus ,Barflisser” im bayerischen Neu-UIm star-
ken. Danach geht es zurtick nach Baden-Wirttem-
berg, um ausgelassen im Club Eden mit Mash-Up DJ
Beatstyle die BuFaTa zu feiern.

Am Samstagmorgen starten wir in das eigentliche
Programm der Tagung. Der genaue zeitliche Ablauf
steht noch nicht fest, aber es stehen viele wichtige
Programmpunkte an.

Nach einem leckeren Friihstiick im Hotel beginnt der
Tag im Klinikhérsaal unserer Uni mit der BegriiRung.
Wie Ublich werden verschiedene Workshops von

s RS
23 . =
- p—T

Bildquelle: Giinther Nusser, Universitédt Ulm

namhaften Dentalfirmen angeboten, wo man auch
selber mal Hand anlegen kann. Die Fachschaftsan-
sprache ist aber natlrlich der wichtigste Punkt un-
seres Programmes. Wir machen uns schon viele Ge-
danken dariber und hoffen, dass wir sie sehr effek-
tiv gestalten kdnnen. Wir sind schon gespannt, die
7.Prapolympiade auszurichten zu dirfen.
entspannten Abendprogramm weiter, worauf ihr
euch schon freuen kénnt. Viel dartiber verraten wol-
len wir noch nicht, nur packt was Schickes zum
Anziehen ein.

Am Sonntagmorgen treffen wir uns zur Verabschie-
dung noch mal in der Universitat. Spater steht ein
Besuch des Weihnachtsmarkts auf dem Mdinster-
platz an und ihr kénnt freiwillig an einer Stadtfiih-
rung durch Ulm teilnehmen.

Anmelden kénnt ihr euch voraussichtlich ab Mitte/
Ende Oktober auf unserer Website bufata-ulm.de.
Wir freuen uns aufeuch!
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STUDIEREN MIT KIND —
GEHT DAS UBERHAUPT?!?

Lisa Faesser, Universitit Gottingen

Lisa Faesser ist eine der
Ersten, die dem Aufruf des
zahniportals ,Redakteur ge-
sucht” gefolgt ist und ihre
Erfahrungen zum Zahn-
medizinstudium mit Kind
weitergibt. Um einen kleinen
Uberblick zu schaffen, hat
Lisa die wichtigsten Punkte
zusammengefasst. Speziell
kann sie ein wenig Auskunft
iiber die Gegebenheiten an
der Georg-August-Univer-
sitdat Gottingen geben, die
fiir Studenten mit Kindern
gut ausgestattet ist und viele
Vorteile bietet, die allerdings
leider nicht immer von uns
Zahnis oder Humanis ge-
nutzt werden konnen.
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>>> Verantwortung tragen — fir sich selbst meist
schon schwierig genug, mit Kind noch viel schwieri-
ger.ManmusswiebeieinerBriickedie beiden Pfeiler—
Kind und Studium — mithilfe von Briickenanker und
Briickenzwischenglied in einer Konstruktion verbin-
den,sodass ein funktionierendes System entsteht.
Wie bekommt man nun Studium und Kind unter ei-
nen Hut, findet nebenbei vielleicht auch noch die
wertvolle Zeit, dem Lernstress nachzukommen? Ein
Rezept gibt es dafiir nicht. Jeder muss seinen eige-
nen Rhythmus finden. Hat man ihn jedoch gefun-
den,funktioniert es meistens! Wie kann man sich ein
Zahnmedizinstudium mit Kind tberhaupt leisten!?!
Kinderbetreuung ist in vielen Orten extrem kosten-
intensiv und erschwert die gesamte finanzielle Be-
lastung enorm, da ein Zahnmedizinstudium - wie
jederweill—nicht gerade ein Schnappcheniist!

Es werden sicherlich nicht alle Fragen beantwortet,
aberimmerhin kannichein paarEinblicke und meine
personlichen Eindriicke vermitteln, damit es andere
vielleicht ein wenig einfacher haben. Bewusst sollte
sich jedem sein:Vor dem Studium ist einiges zu erle-
digen.Die Unbeschwertheit,die manalsEinzelnerge-
nielt, gibt es nicht mehr. Da ist weit mehr zu organi-
sieren als man denkt,am Endeist es aber gar nicht so
viel,wie esam Anfang scheint!

Antrage —Kurz und knapp
Antrage sind logischerweise immer rechtzeitig zu
stellen.

Wohnung

Das Studentenwerk Gottingen bietet fiir Studieren-
de mit Kind (hier muss nur ein Elternteil immatriku-
liert sein,das andere kann bereits erwerbstétig sein)
sehr glinstige und sehr zentrale 3-Zimmer-Wohnun-
genan.DiesesAngebotsolltemanunbedingt nutzen,
damaneiniges an Geld sparen kann!

Nachteil: Man muss sich auf eine Warteliste setzen
lassen,die Wartezeit liegt bei ca.drei Monaten! Infor-
mationen und Antrage unter www.studentenwerk-
goettingen.de/studieren-mit-kind.html

Kinderkrippe/Kindergarten

Die Platze sind sehr begehrt und knapp.

Vorteil: Das Studentenwerk bietet selbst einige Be-
treuungsunterkiinfte an! Natirlich gibt es noch an-
dere Moglichkeiten.

Nachteil: Hier muss man allerdings auch mit lange-
ren Wartezeiten rechnen, einen sofortigen Antrag
nach Erhalt der Zulassung rate ich jedem. Man be-
kommt nureinen Platz,wenn man in Gottingen bzw.
im besagten Ort mit Hauptwohnsitz gemeldet ist!
Tipp: Um Problemen aus dem Weg zu gehen, sollte
man sich bereits ein paar Monate vor Zusage von
hochschulstart.de auf die Warteliste fiir die Woh-
nungen setzen lassen (kostet 5 Euro Bearbeitungs-
gebiihr).Dann haben die Mitarbeiter des Studenten-
werks meist Verstandnis fiir die Situation (wenn eine
Wohnung absehbar ist); die Wohnungsannahme ist
nicht verbindlich.
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Tagesmutter

Vorteil: Die Tagesmutterpflegeborse bietet in Got-
tingen hervorragende Maoglichkeiten, sich seine pas-
sende Tagesmutter zu suchen! Die Zeiten sind flexib-
ler wahlbar als im Kindergarten. Das Jugendamt
Géttingen unterstitzt euch mit 40 Stunden wo-
chentlich, ist der Partner allerdings erwerbslos nur
mit 15 Stunden.

Dabei gibt das Jugendamt Géttingen 4 Euro zum
Stundenlohn der Tagesmutter dazu (nach Antrag;
zzgl.monatlichem Betrag,der an das Jugendamt ge-
zahlt werden muss und sich nach Anzahl der Wo-
chenstunden richtet).

Nachteil: Differenzbetrag des Stundenlohns misst
ihrselber zahlen (zwischen1bis 2 Euro pro Stunde).
Tipp: Sollte euer Partner kein Student der Universi-
tatsmedizin Gottingen sein, sondern etwas anderes
studieren, unterstiitzt das Studentenwerk Gottin-
gen zurzeit die Eltern mit 2 Euro die Stunde fiir eine
Tagesmutter (bzw. Notfalltagesmutter), sodass ihr
am Ende nichts fur eure Tagesmutter zahlen misst.
Informationen und Antrage gibt es immer beim El-
terntreff, jeden ersten Montag im Monat um 15 Uhr
im Wirtschaftswissenschaftengebaude und bei der
Gleichstellungsbeauftragten. Diese Hilfe gilt aller-
dings nicht fur Zahnis oder Humanis (warum auch
immer...),was ich sehrargerlich finde!

Informationen unter www.tagesmutter-goe.de

Ehrenamtliche Betreuung in der Universitatsklinik
Gottingen

Vorteil: Kostenlose Betreuung vor Ort durch ehren-
amtliche Mitarbeiter des Krankenhauses und Eigen-
initiative der Gottinger Medizinstudenten!

Nachteil: Die Betreuungszeiten kollidieren mit den
Laborzeiten, Labor ist Pflichtprogramm. Hat man je-
doch einen Partner mit Zeit, kann auch dieser wun-
derbare Service in Anspruch genommen werden!

BAf6G, Finanzielle Jugendhilfe, Essensgeld
und Wohngeld

Nach Erhalt der Zusage fur euren Krippenplatz wer-
detihrin Stufen eingeordnet.Sind beide Partner Stu-
denten bzw. einer erwerbslos, musst ihr natirlich
weniger im Monat zahlen. Trotzdem ist das ganze
nicht wirklich billig! Addiert man die 50 Euro Essens-
geld hinzu, belaufen sich die Kosten im Monat auf
200 bis300 Euro.

Finanzielle Jugendhilfe, Antrag auf Essensgeld

Das Studentenwerk in Gottingen betreut euch sehr
gut bzgl. Beratung und Freundlichkeit. Wenn ihr den
Vertrag abgebt, bekommt ihr meistens die Antrage
fir finanzielle Jugendhilfe und den Antrag auf Es-
sensgelderstattungdazu.Diesesind auszufillenund
bei der zustandigen Behorde abzugeben (steht
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drauf). Mit etwas Glick wird euch dann ein wenig
eurer finanziellen Lastabgenommen.

Informationen unter www.jugendaemter.com/index.
php/jugendamt-goettingen

BAf6G und Wohngeld

Solltet ihr BAf6G erhalten, gibt es neben dem Kinder-
geld auch noch vom BAf6G-Amt einen kleinen Zu-
schuss fir eure Kinder (113 Euro im Monat). Dieses
Geld misst ihr am Ende nicht zurtickzahlen! Wohn-
geld kann jeder bei seiner Stadt beantragen und gilt
nur fireuerKind!

Studiengebiihrenbefreiung

Dieser Antrag ist bei eurer Immatrikulation abzuge-
ben und muss jedes Semester neu gestellt werden.
Der Antragistaufder Seite der Universitat Gottingen
unter der Kategorie Studium zu finden. Aber am bes-
ten, ihr informiert euch direkt bei dem Studenten-
sekretariat! Ich finde die Internetseite ein wenig un-
Ubersichtlich! Am besten druckt ihr euch den Antrag
flr eure Unterlagen aus, damit ihr ihn einfach nur
noch kopieren musst!

Informationen findet ihr unter uni-goettingen.de.
Die Kosten belaufen sich dann fir euch auf ca. 220
Euro pro Semester, Zugfahren ist in Niedersachsen
kostenlos. Ich finde es allerdings ein wenig schade,
dass der Bus nicht frei ist und man das aus eigener
Tasche zahlen muss.

Materialkosten

In der ersten Semesterwoche misst ihr eure Aus-
stattung kaufen! Neu kostet der Spal3 insgesamt ca.
1.500 Euro,es lohnt sich,gebrauchte Sachen zu erwer-
ben! Meistensfindetdafiiram Anfangdes Semesters
ein kleiner Basar statt, bei dem Studenten ihre alten
Laborsachen und Buicher verkaufen. Hier kann man
glinstig an viele Schatze kommen, deren Wert man
teilweise erst im Laufe des Kurses herausfindet. (Ich
habeimmerwiedersehrnitzliche Sachenin meinem
Koffer gefunden, die beim Neukauf nicht dabei ge-
wesenwaren.) AberVorsicht! Schauteuch die Sachen
vorher genau an und fragt ggf. eure Dozenten, damit
ihr am Ende nicht zu viel Geld ausgebt oder un-
brauchbares Zeug kauft!

Erfahrungen

Einen Erfahrungsbericht unserer
Autorin findet ihr unter ,Das erste
Semester—Es kann nur schlimmer
werden!” auf zahniportal.de. (OR-
Code)

Solltet ihr auch Interesse am Projekt ,Redakteur ge-
sucht“haben,someldet euch bei:christian.rubbert@
zahniportal.de <<<
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PRAPARIEREN MIT
TAGHELLEM LED-LICHT

Erfahrungen mit den neuen ALEGRA-Winkelsticken von W&H

Dr. Daniel Bdumer

36

Ausgangssituation

Bisherwurden marktiibliche Winkelstiicke mit Halo-
genlampe verwendet. Die Lichtversorgung erfolgte
hier iberwiegend lberdieexterneLichtquelleander
Behandlungseinheit.Ziel der Anwendungdes neuen
Produktes war die Bewertung der Leuchtkraft und
Schaffungeines Gesamteindrucks hinsichtlich Ergo-
nomie und Prazision.

Produktinformation

Die neuen ALEGRA-Winkelstlicke des Osterreichi-
schen Dentalherstellers W&H sind mit besonders
leuchtstarken LEDs ausgestattet. Die Versorgung
dieser LEDs erfolgt im Unterschied zu anderen Win-
kelstlicken nicht lber eine externe Lichtquelle am
Kabel. Fiir Behandlungseinheiten ohne Lichtversor-
gung ist das ALEGRA-Winkelstiick besonders prak-
tisch, da es durch einen eingebauten Dynamo die
Energie flirdas LED-Licht selbst erzeugt.

Die eingebauten LEDs verfligen auBerdem Uber ei-
nen im Vergleich zu herkémmlichen LEDs hoheren
Farbwiedergabeindex. Dadurch ist eine besonders
kontrastreiche Farbwiedergabe gegeben. Die Kopf-
groRe und -hohe beschranken sich trotz der hoch-
wertigen LED auf die liblichen Dimensionen. Mehr
Leistung bedeutet hier also nicht mehr Platzbedarf.
Durchdas3-Dlsen-Systemisteine pulpafreundliche
Wasserkiihlung zur Schonung des vitalen Zahnes
gewahrleistet.

Anwendung und Ergebnisse

Das Winkelstiick wurde sowohl bei einfachen Ein-
griffen wie der Kavitatenpraparation als auch bei
aufwendigen Kronen- und Briicken-Praparationen
angewendet. Durch sein geringes Gewicht und die
ergonomische Formgebunglagdasinstrumentstets
gut in der Hand und Ermudungserscheinungen in
Handgelenk und Fingern blieben aus. Das intraorale
ArbeitenauchinschwerzuganglichenRegionenwar
durch die hohe Leuchtkraft und die ergonomische
Gestaltung erleichtert. Es konnte ein grof3es Sicht-
feld mit bemerkenswert hoherer Lichtstarke ausge-
leuchtet werden. Auch in Randbereichen lie8 die Be-
leuchtung nicht nach. Die Lichttemperatur dhnelte
dabei der von Tageslicht und gab intraorale Struk-
turen naturgetreu wieder.Besonders Rottone,die im
Mund eine groRRe Rolle spielen (Pulpa, Gingiva), wer-

densonaturgetreu wiedergegeben.
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kelstiicken eininnovatives Produkt firdenzahnarzt-
lichen Alltag an, welches durch neuartige Licht-
technologiedie Sichtdes Behandlers wesentlich ver-
bessert. Die neue Generatortechnologie zeigt dabei
innovativen Einfallsreichtum im zunehmend tech-
nologisierten Dentalmarkt. Es lohnt sich jedenfalls,
dasrote,blaueodergriine Winkelstiickzutestenund
sich ein eigenes Bild zu verschaffen. <<<

7 AUTOR

Dr. Daniel Biumer
Studium in Heidelberg und Minnesota, USA.
Wissenschaftlicher Mitarbeiter an der Poli-

klinik fiir zahnéarztliche Prothetik, Universi-

Im Vergleich zu herkémmlichen Winkelstlicken mit

Halogenlicht bewirkte die autark angetriebene LED tétsklinikum Miinchen, und Assistenzzahn-

eine merkbar bessere Sicht, besonders Details wie arzt in zahnérztlicher Praxis in Miinchen

die Praparationsgrenze konnten praziser und siche-

rer beurteilt werden. KONTAKT:
Universitatsklinikum Miinchen
Schlussbemerkung Poliklinik fiir zahnérztliche Prothetik
GoethestrafBe 70

Insgesamt erwies sich das neue Winkelstiickalssehr 80336 Miinchen
nutzlich. W&H bietet mit den neuen ALEGRA-Win- E-Mail: Daniel.Baeumer@med.uni-muenchen.de
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Sie méchten eine eigene Praxis
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Im Wert von 300,00 € (geméaB
Listenverkaufspreis) bekommen
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VOCO GmbH - Anton-Flettner-StraBe 1-3 - 27472 Cuxhaven - Deutschland - www.voco.com DIE DENTALISTEN
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[] Ich bin Studienabganger, beginne meine Assistenzzeit und méchte
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RISIKO RUCKEN

Intelligente Komponenten,

wie Schwebestuhl,

Horizontalverschiebung und

FunkfuBanlasser férdern

riickenfreundliches und

entspanntes Arbeiten,

Von Anfang an richtig sitzen

Kristin Jahn

Kavo ESTETICA E70/ EBD
Kavio PHYSIO 5007

»~Zahnmedizin und Riicken-
schmerzen gehoren zusam-
men wie Bergbau und Staub-
lunge*, schreibt der User ,,Sir
Kent“ in dem Internetforum
Medi-Learn. ,Roxi“ berich-
tet, dass ihm vom Zahn-
medizinstudium abgeraten
worden sei, da man sich hier
den Riicken kaputt mache.
Diese Erfahrungen junger
und angehender Zahnérzte
verdeutlichen, dass sich die
Auseinandersetzung mit ei-
ner riickenfreundlichen Kor-
perhaltung besonders fiir
Zahnmediziner bereits zu Be-
ginn des Berufslebens lohnt.
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Rickenschmerzen sind mit einem hohen Lei-
densdruck verbunden und beeinflussen den Alltag
der Betroffenen stark. Uber zwei Drittel der Zahn-
arzte in Deutschland klagen lber Erkrankungen im
Bereich der Wirbelsdule, fast die Halfte leidet unter
haltungsbedingten Kopfschmerzen, so die Ergebnis-
se einer Befragung. Von zentraler Bedeutung fir die
Schmerzen im Riicken-,Schulter- und Nackenbereich
sind dabei Fehlhaltungen und einseitige Belastun-
gen am Arbeitsplatz, die sich angehende Zahnarzte

zum Wohle des Behandlers

und des Patienten.

haufig bereits wahrend ihres Studiums angewdh-
nen. Diese Haltungsfehler gefahrden die Gesund-
heit und fiihren nachweislich zu chronischen Krank-
heiten, bis hin zur Arbeitsunfahigkeit. 2009 entfie-
len mehr als ein Drittel der Arbeitsunfahigkeitstage
auf Muskel- und Skeletterkrankungen.

Rickenbeschwerden sind bereits bei jungen Zahn-
medizinern und angehenden Studenten ein vieldis-
kutiertes Thema., Das Problem an unserer Arbeit ist
die Tatsache, dass du quasi freischwebend iber dem
Patient hangst. [..] Weiterhin musst du dich ordent-
lich krumm machen, um alle Flachen eines Zahnes
einsehen zu kénnen [..]. All dies ist Gift fur die
Bandscheiben und die umgebende Rickenmusku-
latur”, schreibt der User ,TheDentist1+2“ im Medi-
Learn-Forum.

Die World Dental Federation (FDI) hat mehrere
Grundsatze zur richtigen Arbeitshaltung wahrend
der Behandlung formuliert. Der Zahnarzt sollte auf-
recht und nicht verdreht sitzen. Das oft gesehene
Verwinden des Behandlers Uber dem Patienten ver-
zeiht kein Ricken auf Dauer. Die Oberarme
solltendichtamKorper gehalten werden,wo-
beidie abgewinkelten Unterarme am besten
abgestitzt sind. Die Fille stehen flach auf
dem Boden,der Kopfwird nur leicht gebeugt,
wobei der Zahnarzt die Schultern nicht an-
hebt. Die FDI weist ausdrlcklich darauf hin,
dass der Behandler genligend Beinfreiheit
haben muss, sodass er mit den Fuf3en kom-
plett unter den Patientenstuhl kommt.
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Ergonomische Produkte integrieren

Das aktive Befolgen der Ergonomieempfehlun-
gen des FDI schitzt langfristig die Riickengesund-
heit. Auch eine riickenfreundliche Praxisausstattung
kommt der ergonomischen Arbeitshaltung zugute.
Der Forderung des FDI nach Beinfreiheit fur den
Zahnarzt und nach einer Positionierung der Fiil3e
unter dem Behandlungsstuhl kommen zum Beispiel
Zahnarzte nach, die mit den Einheiten ESTETICA
E70 und ESTETICA E80 des schwabischen Einheiten-
und Instrumentenherstellers KaVo arbeiten, deren
Schwebestuhlkonzept absolute Beinfreiheit unter
dem Patienten bietet.

Dieser Stuhl wurde auf Basis von Befragungen zum
Thema Ergonomie entwickelt. Die interviewten Zahn-
arzte wiinschten, dass ein neu entwickelter Behand-
lungsstuhl ein aktives sitzendes und stehendes Ar-
beiten moglich machen soll. Sie forderten eine ver-
besserte Tiefstposition und mehr Beinfreiheit fir
Behandler und Assistenz. Als Abschluss dieser Erhe-
bungen prasentierte KaVo die ESTETICA E8o, die —
eher untypisch fiir ergonomische Produkte — auch
aufgrund ihrer Optik schnell groBe Verbreitung in
europdischen Zahnarztpraxen fand.

Fachverbdnde fiir die Riickengesundheit
bieten Orientierung

Mit Ausgleichssport kdnnen Zahnarzte als Risiko-
gruppe fur Rickenerkrankungen ebenfalls praventiv
gegen gesundheitliche Spatfolgen vorgehen. Eine
Anlaufstelle fur Fragen rund um die Riickengesund-
heit ist die Aktion Gesunder Riicken eV. (AGR). Die
AGR hat ein ganzheitliches Konzept entwickelt, um
Rickenbeschwerden vorzubeugen. Es umfasst die
Kraftigung und Dehnung der Muskulatur, die Ver-
meidung von Fehlbelastungen und die Reduzierung
von Stress und psychischen Belastungen.

Zudem vergibt die AGR ein Gutesiegel. Das Pradikat
,Geprift & empfohlen” erhalten Produkte, die den
Prifkriterien einer unabhangigen, multidisziplinaren
Expertenkommission aus Medizinern und Therapeu-
ten gentigen. Das Gutesiegel wurde in Zusammen-
arbeit mit den beiden gréfiten deutschen Riicken-
schulverbanden,dem Bundesverband der deutschen
Rickenschulene.V.unddem Forum GesunderRucken
- besser leben e. V., entwickelt. Um das Siegel zu be-
kommen, muss ein Hersteller im ersten Schritt sein
ProduktzurPrifunganmelden undanschliefend be-
griinden, warum es besonders riickenschonend sei.

ANZEIGE
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,Von 100 Produktanmeldungen bleiben nach dieser
zweiten Stufe maximal flinf Gbrig”, so Detlef Detjen,
Pressesprecher und stellvertretender Geschaftsfiih-
rer der AGR. Anschlieend prift die unabhangige
Kommission das jeweilige Produkt und entscheidet
Uberdas Siegel.

ImJunidiesesJahres hat die Aktion Gesunder Riicken
e.V. den Behandlungseinheiten KaVo ESTETICA E7o,
E8o und dem Behandlerstuhl KaVo Physio 5007
das Gltesiegel ,Geprift & empfohlen” fiir eine ri-
ckengerechte Arbeitsumgebung verliehen. Erstma-
lig wurde die Auszeichnung damit an zahnarztliche
Arbeitsplatze vergeben.

Das Schwebestuhlkonzept der Behandlungseinhei-
ten E70 und E8o schafft viel Bewegungs- und Bein-
freiheit. Details wie der einfach zu bewegende Arzt-
tisch oder die schmale Riickenlehne, dank der sich
der Zahnarzt nah am Patienten befindet, anstatt sich
mit einer groBen Bewegung tber ihn zu beugen, er-
moglichen ergonomisches und riickengesundes Ar-
beiten. Auch eine stehende Behandlung, die die am
haufigsten beanspruchten Riickenmuskeln entlas-
tet, ist aufgrund der Hochstposition von goo Milli-
meter und des im Sitzen und Stehen bedienbaren
FuBanlassers moglich.

Eine Investition in ergonomische Produkte lohnt sich
besonders am Anfang des Berufslebens, um chro-
nische Erkrankungen gar nicht erst entstehen zu
lassen. Allein in Deutschland verursachen Ricken-
schmerzen unter anderem durch Fehltage jahrliche
Kosten von fast 5o Milliarden Euro. Mehrkosten fir
eine ergonomische Praxisausstattung machen sich
schnell bezahlt,wenn dadurch krankheits-
bedingte Ausfallzeiten oder ein reduzier-
e tes Arbeitstempo Uber viele Jahre verhin-
dert werden kdnnen.
Die erstmalige Vergabe des Gutesiegels ,Ge-
prift&empfohlen“fiirzahnarztliche Arbeits-
platze |asst hoffen,dass mehr und mehr Her-
steller einen Beitrag zur Gesunderhaltung
der Zahnarzte leisten werden. Kein Abiturient
sollte aus Furcht vor Riickenbeschwerden auf
das Studium der Zahnmedizin verzichten miis-
sen.
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Lassen Sie sich von den besten und innovativsten Lupenbrillen auf dem
Dentalmarkt inspirieren und begeistern. Ihr Anspruch ist es uns wert!
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Modisch sportliche Eleganz
Hochauflosende Optiken von Zeiss
2,7 bis 6,0-facher VergroRerung
Sta r H D 3,5 TTL Galileisch Be‘sterTragekomfor't '
Leichteste Lupenbrille mit 28g
Produkt des Jahres 2010 der Referenten
Adaptierbar mit star nano

Empfohlen von den Referenten:
Prof. Dr. Alexander Gutowski
Prof. Dr. Marc Huirzeler

Dr. Otto Zuhr

star

Informieren Sie sich auf unserer Internetseite: www.starmed-technik.de

Jahnstr. 8 | 85567 Grafing | Telefon 080 92 - 85 04 47




SPANNENDES FINALE DER

Experten-Jury vergab Preise fur vielversprechende
Studien junger Zahnmediziner

Die Gewinner der VOCO Dental Challenge 2011 mit VOCO-Geschdftsfiihrer Manfred Thomas Plaumann (rechts).
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Mit einer Kombination aus Fachwissen, Innova-
tionsgeist und praziser Forschungsarbeit gingen die
Teilnehmer der neunten VOCO Dental Challenge am
23.September in Cuxhaven an den Start. Es galt, die
unabhdngige Expertenjury und das kritische Fach-
publikum mit Forschungsergebnissen zu einem den-
talspezifischen Thema zu uberzeugen. Neun junge
Wissenschaftler prasentierten ihre Ergebnisse bei
dem renommierten Wettbewerb. Fiir drei von ihnen
gab es Preisgelder in Hohe von 6.000, 4.000 und
2.000 Euro sowie Publikationsférderungen.

In einem jeweils 20-minUtigen Vortrag stellten die
Teilnehmer ihre Studienergebnisse im VOCO Dental
Challenge-Finale vor. Eine hochkaratig besetzte, un-
abhangige Fachjury bewertete die einzelnen Vortra-
ge und kirteim Anschluss die drei Sieger. Die Jury bil-
deten dieses Jahr Professor Dr. med. dent. Christian
Hannig (Direktor der Poliklinik flir Zahnerhaltung

am Universitatsklinikum der TU Dresden), Professor
Dr. med. dent. Matthias Kern (Direktor der Klinik ftir
Zahnarztliche Prothetik, Propadeutik und Werkstoff-
kunde am Universitatsklinikum an der Christian-
Albrechts-Universitat Kiel) sowie Professor Dr. med.
dent. James Deschner (Professor flir Experimentel-
le Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde an der Rheini-
schen Friedrich-Wilhelms-Universitdt Bonn). Ihnen
oblag die schwierige Aufgabe, aus den Prasentatio-
nendiedrei besten zu wahlen.

Dr. rer. nat. Mareike Warkentin (30, Universitat Ros-
tock) trat als erste Vortragende mit einer Arbeit zum
Thema,Ultraschall —ein Mikrostrukturwerkzeug fir
die Kompositentwicklung” vor die dreikopfige Fach-
jury. Christine Schmidt (25, Universitat Miinchen)
stellte ihre Untersuchung zum Thema , Die mecha-
nische Festigkeit und das Lagerungsverhalten von
Nano-Hybrid-Kompositen mit neuartiger Matrix-Zu-
sammenstellung”vor.Den, Einfluss des Lampentyps
auf Fotopolymerisation und Nachhartung von Den-
talkompositen” untersuchte Michael Meurer (24,
Hochschule Bonn-Rhein-Sieg). Nikolaos Kachrimanis
(27, Charité Berlin) ging mit der Arbeit , A post-cure
nano-scale shrinkage study of dry and wet compo-
site” ins Rennen. Ergebnisse zu den ,Fluoreszenz-
eigenschaften handelstblicher Komposite” prasen-
tierte Thomas Connert (30, Universitat Tubingen).
Aufdie,Biofilmbildungaufzahnarztlichen Werkstof-
fen" ging Bettina Lill (29, Universitatsklinikum Re-
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gensburg) ein. Eine ,In-vitro-Bewertung eines ex-
perimentellen ,All-in-one‘-Adhasivs, Variationen der
Applikation nahm Frank Vogel (33, Universitatsklini-
kum Leipzig) vor. Christin Glaser (29, Charité Berlin)
untersuchte die ,Adhdsive Befestigung von faser-
verstarkten Wurzelkanalstiften mit Stumpfaufbau-
materialien”. Als letzte Vortragende sprach Anja
Rother (26, Martin-Luther-Universitat Halle-Witten-

—— ¥

voco

THE DENTALISTS

Zweiter Platz der VOCO Dental Chailé1
Halle-Wittenberg.

berg) Uber den ,Einfluss verschiedener Desensitizer
auf die De- und Remineralisation humanen Dentins
invitro®.

Mit der Prasentation ihrer jlingsten Studien gewahr-
ten die jungen Zahnmediziner und Naturwissen-
schaftler einen spannenden Einblick in aktuelle For-
schungsthemen.Die habilitierten Jurymitglieder be-
urteilten die wissenschaftliche Aussagekraft der Ar-
beit,deren medizinischen Nutzen unddie Gestaltung
der Prasentation. Jeder Vortrag wurde intensiv dis-
kutiert, sodass sich die Jury einen umfassenden Ein-
druck liber Methodik und Praxisrelevanz der Studien
machen konnte. Die Wettbewerbsteilnehmer zeig-
ten eindrucksvoll, wie intensiv sie sich mit ihrem
Thema beschaftigt haben.

Nach einer spannenden Vortragsrunde zog sich die
Jury zur Entscheidungsfindung zurtick, wahrend die
jungen Wissenschaftler bei einem Firmenrundgang
Gelegenheit bekamen, die Entwicklung und Herstel-
lung der VOCO-Produkte kennenzulernen.

Die Aufregung war den Teilnehmern deutlich anzu-
merken,als die Platzierungen bekannt gegeben wur-
den. Der dritte Platz ging an Frank Vogel aus Leipzig,
Uiberden zweiten Platzfreute sich Anja Rother (Halle-
Wittenberg) und zum ersten Platz konnte Christin
Glaser (Berlin) gratuliert werden.
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Platz drei der VOCO Dental-Ch
Leipzig.

1 L el

Die Entscheidung, welche wissenschaftlichen Ar-
beiten pramiert wurden, fiel der Jury nicht leicht.
Dr. Martin Danebrock, Leiter des Wissenschaftlichen
Service des Cuxhavener Dental-Unternehmens, fasst
zusammen: ,,Wir hatten ein hoch qualifiziertes Teil-
nehmerfeld, das ebenso anspruchsvolle wie vielsei-
tigeThemenbereicheabdeckt.“Nichtzuletzt deshalb
ist fur ihn das VOCO Dental Challenge-Finale in Cux-
haven ein besonderes Erlebnis: Es war ein spannen-
der Wettbewerb flr alle Beteiligten. Wir bieten den
Teilnehmern ein Forum, um ihre Arbeiten vorzustel-
len, und die Teilnehmer prasentierten uns hochinte-
ressante Studienergebnisse,vondenenwiralle profi-
tieren konnen.Wir freuen uns tber die wissenschaft-
liche Klasse, die sich auch in diesem Jahr wieder
in den Arbeiten der Teilnehmer widerspiegelte, so
Dr.Danebrock.

KONTAKT

VOCO GmbH
Anton-Flettner-Strafie 1-3
27472 Cuxhaven

Tel.: 047 21/7 19-0
Fax:04721/7 19-1 69
www.voco.de

(11]
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BUDAPEST
ALTER UND NEUER GLANZ

Text und Fotos: Hanna Freitag
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Werindengoer-Jahrenzum letzten Mal Budapest
besucht hat, wird die einzig wahre Donaumetropole
(denn Wien liegt nicht unmittelbar an der Donau)
kaum wiedererkennen — gepragt vom Griinderzeit-
stil, erstrahlt die Stadt in neuem Glanz. Nur hier und
da blattert noch der Staub der sozialistischen Ver-
gangenheit von den prachtvollen Bauten ab und wer
die ungarische Hauptstadt nur mal im Vorbeigehen

“at erkunden wollte, wird schnell erkennen — die Stadt
: ¥ bietet mehrals genugfireinen langeren Aufenthalt.
f,_-_ “ Beeindruckend sind die zahlreichen historischen

o1 Tt | Bauten ebenso wie die allzeit prisente Zweiteilung

der Stadt durch die Donau. Eine Trennung in die Teile
Buda und Pest, die die gesamte Stadt durch ihre Ge-
gensatze zeichnet. Es steht Alt gegen Neu, Geschich-
te gegen Moderne, Fortschritt gegen Tradition.

Ungarns Hauptstadt hat bis zum heutigen Tag eine
bewegte Geschichte hinter sich, die sich im Stadtbild
seinen Besuchern offenbart. Einige Stationen sind
deshalb ein Muss flr jeden Budapest-Reisenden, der
die Stadt besser kennenlernen will. Da ware zum ei-
nen das Budaer Burgviertel mit seinen historischen
Gemauern,der geschichtstrachtigen Matthiaskirche
und der marchenhaften Fischerbastei und zahlrei-
chen Museen — eine Anlaufstelle fir nahezu jeden
Tourist in Budapest. Das Parlamentsgebaude am ge-
genuberliegenden Ufer der Donau ist nicht zu Uber-
sehen,abereigentlichistdie Donauselbst die eigent-
liche Attraktion der Stadt, da sie die beiden Stadtsei-
ten trennt und von neun Briicken lberspannt wird.
Die bedeutendste, weil alteste und zugleich Wahr-
zeichen der Stadt, ist die Kettenbrlicke.
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Anhanger der ungarischen Kiiche sollten unbedingt
die Markthalle besuchen — eine der schonsten zen-
tralen Einkaufsplatze der Stadt und eine architek-
tonische Meisterleistung, um einen echten Langos
zu probieren. Gewarnt sein sollte jedoch jede mittel-
europaische Zunge vor den ungarischen Paprika, die
man in jedem ungarischen Essen findet — das un-
auffallige Gemusesieht zwaraufdenersten Blickaus
wie die normale Gemiisepaprikain unseren Breiten—
doch nur der kleinste Biss treibt ungetibten Essern
mit viel Scharfe die Tranen in die Augen. Auf die vor-
sichtige Frage an den Kellner, wie scharf er das ge-
wiinschte Gericht einschatzt, wird man in der Regel
nureinentspanntes Abwinkenerhalten—die Ungarn
maogen es eben einfach um einiges scharfer als wir.

Nebendenschierunendlichenweiteren historischen
Bauten existiert das neue, moderne Budapest. In di-
rekter Nachbarschaft zu alten Gebauden glitzern
Glasfassaden riesiger Einkaufshauser, auf Jugend-
stil-und Bauhaus-Gebauden thronen tiberdimensio-
nale Werbebanner bekannter Fastfood-Ketten. Die-
ser manchmal sehr starke Gegensatz zwischen His-
torie und Moderne macht einen grof3en Teil des Rei-
zes der Stadtaus.

Die berlihmteste der Stadtinseln, die Margareten-
insel, 1adt inmitten der Donau zu pure Entspannung
ein. Die wunderschone Parkanlage wird vor allem im
Sommer zur Anlaufstelle fiir Sonnenhungrige, die
sich auf den Wiesen oder im modernen Freibad mit
Wildwasserkanal und Thermalbad tummeln.
Besonders bekannt dirfte jedoch inzwischen die
nordlichste der drei Stadtinseln fiir das grof3te Fes-
tival Europas —,Sziget” — sein, das jedes Jahr im Au-
gust fiir eine knappe Woche lang mehr als 400.000
Besucher anlockt und Budapest internationale An-
erkennung bei allen Festival- und Musikliebhabern
verschafft hat. In der einzigartigen Location — nam-
lich auf einer tiber ein Kilometer langen Insel in der
Donau - erflillen mehrals 1.000 Einzelveranstaltun-
gen auf mehrals 60 Biihnen inzwischen jeden Mu-
sikgeschmack.
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Wasserball. Ein Badbesuch lohnt sich in Budapest
also allemal —egal ob in den sehr warmen Sommern
oder in einem Hallenbad zu den kiihleren Jahreszei-
ten. Besonders schon ist dabei die Kombination mo-
dernster Schwimmbadtechnik mit historischen Ge-
mauern.

Wer den Romern und ihren Hinterlassenschaften
noch mehr auf die Spur kommen mdochte, sollte ei-
nen Besuch des am nordlichen Stadtrand gelegenen
LAquincum® mit einplanen. Hier hat man die Uber-
reste einer ehemaligen romischen Siedlung freige-
legt und zwar in einem Umfang, wie
man ihn sonst nur aus der ewigen
Stadt Rom kennt.

An Restaurants, Cafés und Kneipen
fehlt es in Budapest wahrlich nicht,
an allen Ecken laden stilvoll einge-
richtete Raume zum Verweilen ein.
Das wohl bekannteste Kaffeehaus
durfte das New York Café sein, das
bereits1984 die ersten Gaste bewir-

tete — jedoch heute nur noch als
Touristenhighlight einen Namen
hat. Wer sich schon immer mal ge-

wiinscht hat,wieein Dichterumdie
Jahrhundertwendeineinem prach-
tigen Café zu entspannen, bei klas-

BereitsinderAntikewarBudapestdie StadtderBader
und Thermen — schon die Romer sollen die vielen
Quellen der Stadt genutzt haben, um sich prachtige
Badeanstalten zu errichten.

So verwundern die zahlreichen Bader an nahezu je-
der Ecke Budapests nicht und zeugen von einer mehr
als ausgepragten Liebe der Ungarn zum Wasser.
Nicht ohne Grund sind die sportlich doch sonst eher
unauffalligen Ungarn in den Wassersportdisziplinen
Weltspitze und zum Beispiel Rekordolympiasiegerim

sischer Musik kostlichen Kaffee zu

geniefRen und seinen Blicke an me-
terhohen und kunstvoll verzierten Decken entlang-
gleiten zu lassen, der wird in Budapest vergleichs-
weise schnell flindig werden.Budapest bietet jedoch
auch die perfekte Mischung fiirjunge Besucher—ein
angenehmes Ambiente verbunden mit einer mehr
als ausreichenden Kneipenszene — hier ist fiir jeden
Geschmack etwas dabei.
Fiir die Genusse gilt ebenso wie flr die ganze Stadt —
internationales Flair vermischt mit der wirklich ein-
zigartigen Kultur und Sprache der Ungarn — eine
Stadt also, in der man sich wohlfiihlen, aber parallel
auch entdecken kann.
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5-Sterne-LED-Leuchte: Verandert Ihre Sichtweise

Mit der neuen KaVoLUX 540 LED-Leuchte als optima-
le Erganzung der KaVo-Behandlungseinheit bietet
KaVo jetzt mit modernster LED-Technologie perfek-
tes Licht flr héchste Anspriiche. Die Leuchte mit ih-
rem einzigartigen optischen System

und vier verschiedenfarbigen LEDs
liefert mit bis zu 40.000 Lux an jeder

Stelledes Beleuchtungsfeldes natiir-
liches weiles Licht in hochster Qua-
litat. Durch den tberragenden Farbwie-
dergabewert und das tageslichtahnliche Vollspek-
trum der KaVoLUX 540 LED ist es direkt an der Be-
handlungseinheit moglich, einen exakten Abgleich
von Zahn-und Kompositfarbe vorzunehmen.

Der innovative COMPOsave Modus filtert samtliche
Blauanteiledes Lichts heraus undverlangsamtdamit

das Ausharten von Kompositen. Ohne zu dimmen,

' konnen so lichthartende Materialien ent-

E spannt bearbeitet werden. Die KaVolLUX

540 LED-Leuchteliefert dasideale Lichtfeld

fir ein perfekt ausgeleuchtetes Behand-

lungsgebiet: homogen, exakt begrenzt

und mit reduzierter Schattenbildung.

Selbstweithintenliegende Mundbereiche

werden dank der Tiefenprojektion deutlich

ausgeleuchtet.

Optimal aufeinander abgestimmt, bietet die

KaVoLUX 540 LED in Kombination mit einer

KaVo-Behandlungseinheit maximalen Behand-

lungskomfort, hochste KaVo-Qualitat, lange Lebens-
dauer und eine perfekte Hygiene.

Ein Quantensprung in Qualitit und Leistung

Langlebigkeit, Anwenderfreundlichkeit und komfor-
tableHandhabungsindgemaleinerreprasentativen
Befragung unter Anwendern die entscheidenden
und wichtigsten Merkmale eines Winkelstlickpro-
gramms. Mit der neuen Winkelstlckserie Ti-Max Z
folgt NSK den Vorgaben der Praktiker und setzt neue
Standards in Bezug auf Qualitat und Leistung.
DieEinflhrungderTi-MaxZ Serie—derlanglebigsten
und leistungsstarksten Instrumentenreihe aller Zei-
ten—istdasErgebniseines Forschungs-undEntwick-
lungsauftrags, bei dem keine Kompromisse in Bezug
aufProduktion und Kosten eingegangen wurden.
InderPraxisarbeitetdieTi-MaxZ Serievon NSKmit ei-
nem bemerkenswert niedrigen Gerauschpegel und
praktisch ohne Vibrationen. So wird die Aufmerk-
samkeitdes PraktikerszukeinerZeitabgelenkt und
der Patientenkomfort weiter verbessert. Dariiber
hinaus verfligt die Ti-Max Z Serie Uber die kleins-
ten Kopf- und die schmalsten Halsdimensionen
weltweitin dieser Klasse,wodurch auch die Sicht
auf die Praparationsstelle bisher ungeahnte Di-
mensionenannimmt.AlleTitanwinkelstiicke der
Ti-Max Z Serie sind mit einem Mikrofilter ausge-
stattet, der verhindert, dass Partikel ins Spray-

systemgelangen.Dadurchistjederzeiteineoptimale
Kihlung gewahrleistet.

NSK unterstreicht die herausragenden Eigenschaf-
teninBezugaufdielebensdauerderinstrumente mit
einer dreijahrigen Garantie fur die roten Winkel-
stiicke ZgsL und Z8sL. Denn Tests von NSK machen
deutlich, dass z.B. das 1:5 Winkelsttick ZgsL mehr als
doppelt so langlebig wie jedes andere vergleichbare
Winkelsttick auf dem globalen Markt ist. Das Ge-
triebe des ZgsL wurde unter Verwendung
von aufwendigster 3-D-Simulationssoft-
wareentwickelt,uminBezugauflanglebig-
keitund Minimierungdes Gerauschpegelsop-
timale Ergebnisse zu erzielen. Darliber hinaus
wird auf den Getriebeteilen eine spezielle DLC-
Beschichtung (,Diamond-Like Carbon®) ange-
bracht,welche die Haltbarkeit drastisch erhoht.
Ti-MaxZsetztinjederHinsicht neue Standards—
ein Instrument, das minimal ermidet, optimale
Balance und konkurrenzlose Langlebigkeit bie-
tet. Und seinen Gebrauch zu einem wahren
Vergnigen macht.
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Neue Antriebseinheit: Fiir den tiglichen Einsatz

Einfach schon und leistungsstark, so prasentiert _,\.

sich Implantmed von W&H. Die Antriebseinheit &
zeichnet sich vor allem durch die einfache Bedie- (==
nung,einemleistungsstarken Motorund b

eine automatische Gewindeschneide-

Funktion aus. Oralchirurgische Eingrif-

fe aus den Bereichen Implantologie, ._—J/)
aber auch Mikro- und Kleinknochenchi- 2
rurgie, konnen sosicher und mit hochster
Prazisiondurchgefiihrt werden.Implant-
med besitzt ein logisch durchdachtes Be-
dienkonzept. Alle Programme konnen ganz ein-
fachinnureinerBedienebeneeingestelltwerden.Die
angezeigten Werte konnen durch Driicken der +/-
Tasten angepasst werden. Die Einstellungen werden
aufdem grofRen Display klarund tibersichtlich darge-
stellt. Der Implantologe kann sich auf das Wesent-
lichekonzentrieren—seinen Patienten.Selbst schwie-
rige Eingriffe konnen mit Implantmed ohne groRen

a0 @
Cedny

Kraftaufwand durchgefiihrt werden. Ein Motor-
drehmoment von 5,5 Ncm und ein Motordrehzahl-
bereichvon300bis40.000 rpmmachenesmoglich
und beweisen die Leistungsstarke von Implant-
4 med.Furdiendtige Sicherheitsorgtdabeidieau-
tomatische Drehmomentkontrolle am rotieren-
den Instrument, die sich in einer Bandbreite von
. 5—70Ncm individuell einstellen lasst.

Der leichte Motor und die ergonomisch geform-
ten W&H Winkelstlicke sorgen flir eine perfekte
BalanceinderHand des Anwenders.DerVor-
teil flir den Implantologen: Er kann langere
~ Zeit ohne Ermudungserscheinungen oder
Verkrampfungen in der Hand arbeiten. Die inte-
grierte maschinelle Gewindeschneide-Funktion un-
terstlitzt den Implantologen beim Setzen von Im-
plantaten in hartem Knochen.

www.wh.com

EMS lasst die ,,Spitzen tanzen*

Inder Zentrale am Genfer See treibt man Qualitat mit
Begeisterungaufdie Spitze. Denn:kleinster Bestand-
teil der meisten EMS-Gerate ist in vielen Anwendun-
gendas,legendare” Original Swiss Instrument.
Facettenreichstes Mitglied der Familien-

bande ist zurzeit das Instrument

PS Perio Slim. Es soll fir bei-
nahe 9o Prozent aller Zahn-
steinentfernungen zu nutzen sein.
Mit diesen Moglichkeiten lberraschte
es laut einer 2010 von EMS durchgefiihr-
ten Umfrage einige Zahnarzte. Nicht al-
len war bewusst, dass die schlankere i
Form des Instruments dieses Leistungs-
potenzial besitzt.70 Prozent diinner und
fastumdie Halftelangeralsein typisches
P-Instrument erleichtere es den interdentalen und
subgingivalen Zugang. So schont der Zahnarzt das
Weichgewebe und minimiert das Schmerzgefiihl bei
seinen Patienten. Ein effizienteres und ergonomisch
besseres Arbeiten sei fiir den Behandler gewahrleis-
tet.
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Neben seiner Vielseitigkeit ragt auch die Ausdauer
des Instruments PS heraus. Die Spitze soll 2.000 bis
3.000 Zahnsteinentfernungen standhalten. 93 Pro-
zent der1.000 befragten Zahnarzte bestatigen, dass
dank der langen Lebensdauer
des Instruments die Kosten pro
Behandlung gesenkt wer-
den kénnten. Damit sehe
man in preiswerten ,No-Name-
Produkten®keine Alternative.
Die Kopien kénnen in Qualitat und
Langlebigkeit nicht mit den Original
Swiss Instruments mithalten. Denn:
| Hochwertiger biokompatibler Chirur-
1 giestahl wird im aufwendigen, prazi-
~ sen und kontrollierten Herstellungs-
prozess geformt, gehartet und speziell poliert. Er-
gebnis ist eine feine, dullerst glatte Materialober-
flache, die die Instrumente deutlich stabiler, sicherer
undlanglebiger macht.

www.ems-dent.de
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infotag dental-fachhandel ost
5. November 2011
in Berlin

Deutscher Zahnarztetag 2011
11.-13.November 2011
in Frankfurt am Main

Studententag zum Deutschen
Zahnarztetag 2011

12. November 2011

in Frankfurt am Main

infotage dental-fachhandel mitte
11.und 12. November 2011
in Frankfurt am Main

BuFaTaUlm
Wintersemester 2011/2012
2.bis 4. Dezember 2011
inUlm

Weitere Informationen zu den Veranstaltungen
findet ihr im Internet unter www.oemus.com
oderfragt bei derRedaktion der dentalfresh nach.
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Implantologie
1st meine Zukuntt ...

Nun auch fiir Studenten der Zahnmedizin —
Das Curriculum Implantologie der DGZI:
Das DGZI Curriculum Implantologie kann auf
mehr als 1.000 erfolgreiche Absolventen zurlick-
blicken. Erstmals bietet die alteste implantologi-
sche Fachgesellschaft ihr erfolgreiches Curri-
culum nun auch fiir Studenten an. Fiir 3.950 Euro
(anstatt 5.950 Euro) kann diese praxisnahe
Veranstaltung nun schon wahrend des Studiums
- absolviert werden. Mit deg Neukonzipierung im
gy Jahre 2008 haben Teilnelmw nun die Méglich-
"_':.'.kéi't in 3 individuellen Wahlmodulen erstmals
'Ez_au_ch"- nnerhalb der curriculare Ausbildtjng be-
reits Sehwerpunkte der zukijnft"igeln Arbeit. zu |
wahlen. Ras Angebot der Wahlmc'\du_le ist.ino-
vativ und'\yielfaltig. Fir die Qualitdt ‘sorge
erfahrene Referenten aus Praxis und Hochs '

LY

MIN | A\
Kurs 151 » 1./122. Okt 20
y v

DGZI STUDENTEN-CURRICULUM IMPLANTOLOGIE

Neugierig geworden? Rufen Sie uns an und erfahren Sie mehr tiber unser erfolgreiches Fortbildungskonzept!

DGZI — Deutsche Gesellschaft fiir Zahnarztliche Implantologie e.V. 7
Fortbildungsreferat, Tel.: 02 11/1 69 70-77, Fax: 02 11/1 69 70-66, www.dgzi.de / —
oder kostenfrei aus dem deutschen Festnetz: 0800-DGZITEL, 0800~DGZIFAX / B = ot for

Zahnarztliche Implantologie e.V.



YAHENRY SCHEIN®

DENTAL

UniShops

Wir unterstitzen

Sie von Anfang bis
Ende lhres Studiums
und daruber hinaus...

Von der...

e Erstausstattung an Materialien und
Instrumenten zu Sonderpreisen

¢ Tipps und Empfehlungen Uber zu
verwendende Verbrauchsmaterialien

o Kiretten und Scaler fir den
klinischen Bereich

e Hand- und Winkelstlcke aller
fihrenden Hersteller

Uber...

® Informationsveranstaltungen zu der
zukUlnftigen Assistentenzeit und
spateren Niederlassungsmdglichkeiten

e Assistentenstellen-Vermittlung

Bis hin zur...
e Individuellen Niederlassungsberatung

www.henryschein-dental.de

Erfolg verbindet.

Da ist er wieder - der 40 Euro Henry GutSchein!

Unser Extrabonus flr Neukunden der apoBank.

BERLIN
Tel.: 030 - 82197 41
unishop.berlin@henryschein.de

BONN
Betreuung tber UniShop Disseldorf
unishop.bonn@henryschein.de

DUSSELDORF
Tel.: 02 11 - 38 54 95 11
unishop.duesseldorf@henryschein.de

ERLANGEN
Tel.: 091 31-97 49 60
unishop.erlangen@henryschein.de

FRANKFURT
Tel.: 069 - 26 01 72 23
unishop.frankfurt@henryschein.de

FREIBURG
Tel.: 07 61-1525212
unishop.freiburg@henryschein.de

GOTTINGEN
Tel.: 0551 -3 07 97 94
unishop.goettingen@henryschein.de

GREIFSWALD
Tel.: 038 34 - 8557 34
unishop.greifswald@henryschein.de

HAMBURG
Tel.: 040 - 61 18 40 28
unishop.hamburg@henryschein.de

HEIDELBERG
Tel.: 062 21 - 30 00 96
unishop.heidelberg@henryschein.de

JENA
Tel.: 036 41 - 29 42 46
unishop.jena@henryschein.de

Der Einkauf im Henry Schein
UniShop ist fir Neukunden der
apoBank ab sofort wieder doppelt
attraktiv. Mit der Erdffnung eines
aktiv genutzten Girokontos in einer
der apoBank Filialen, erhalten Sie
vom 1.10.2011 bis zum 15.2.2012
einen 40 Euro-Gutschein fir lhren
Einkauf in einem unserer bundes-
weiten Henry Schein UniShops™.
Und als apoBank-Kunde erhalten
Sie in allen Henry Schein-UniShops
zusatzlich 5% Rabatt*. Henry
Schein wiinscht Ihnen viel Erfolg bei
Ihrem Studium!

* Angebot gilt nur fur Studenten der
Zahnmedizin. Preisnachlass auf alle
medizinischen Artikel im Zeitraum
1.10.2011-15.2.2012. Eine Barauszahlung
ist nicht moglich. Die Aktion “40 Euro-Henry

GutSchein” ist nicht mit anderen Aktionen
kombinierbar.

KIEL
Tel.: 04 31 -7 99 67 24
unishop.kiel@henryschein.de

LEIPZIG
Tel.: 03 41 -2 1599 68
unishop.leipzig@henryschein.de

MAINZ
Tel.: 061 31 -3 04 67 30
unishop.mainz@henryschein.de

MUNCHEN
Tel.: 089 - 97 89 91 57
unishop.muenchen@henryschein.de

MUNSTER
Tel.: 02 51 - 826 55
unishop.muenster@henryschein.de

REGENSBURG
Tel.: 09 41 - 992 59 72
unishop.regensburg@henryschein.de

ROSTOCK
Betreuung durch UniShop Hamburg
unishop.rostock@henryschein.de

ULM
Tel.: 07 31 -92020 12
unishop.ulm@henryschein.de

WITTEN
Tel.: 02302 -9 1513 52
unishop.witten@henryschein.de

WURZBURG
Tel.: 09 31 - 3590 10
unishop.wuerzburg@henryschein.de

YAHENRY SCHEIN®

DENTAL



