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Was als Trend begann, ist mittlerweile quer durch alle Alters- und Bevölkerungsschichten selbstverständlich: „Dental Wellness“.
Auch in Deutschland investieren immer mehr Menschen in strahlend weiße Zähne und steigern so ihr Wohlbefinden und
ihre Attrakt ivität. Viele Zahnärzte nutzen die neuen Möglichkeiten und erweitern ihr Angebot um den Bereich professionelle
Zahnaufhellung – zur Freu de der Patienten, die Wert auf Gesundheit und ein attraktives Äußeres legen. Mit VISALYS® Whitening
setzen diese Zahnärzte auf ein be sonders leistungsstarkes System auf Wasserstoffperoxidbasis, das in drei Konzentrationen
verfügbar ist und somit die unterschiedlichsten Anforderungen erfüllt.

VISALYS® 30 CHAIRSIDE
● Kontrollierte Anwendung in der Zahnarztpraxis mit

schnellem Ergebnis in einer Sitzung

VISALYS® 13,5 PROFESSIONAL
● Das vielseitig einsetzbare Material ist besonders geeignet als

Initialtherapie in der Zahnarztpraxis zur Vorbereitung  für
die anschließende Home-Anwendung

VISALYS® 7,5 PATIENT KIT
● Die schonende wasser- und kaliumnitrathaltige Rezeptur

wirkt besonders sanft auf die Zähne und wird zwei Mal am
Tag für 30 Minuten mit einer Tiefziehschiene zu Hause
angewendet

Alle drei Varianten werden in modernen Zweikammer-
Spritzen-Systemen  angeboten. Die beiden Komponenten
werden erst unmittelbar vor der Anwendung  vermischt. Das
erhöht die Wirkung des Wasserstoffperoxids und garantiert
eine  längere Verwendbarkeit des Produkts.

Ihre Patienten haben Wünsche. 
Und Sie alle Möglichkeiten.

Jetzt

NEU

S C H O N E N D  S C H Ö N E R
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Kettenbach GmbH & Co. KG, Postfach 11 61, 35709 Eschenburg, Germany, Tel.: +49 (0) 27 74 7 05 99, Fax: +49 (0) 27 74 7 05 33, www.visalys.com, E-Mail: info@visalys.com


