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>> EDITORIAL

Bernd Neubauer

Verehrte Leserinnen und Leser,

dierasantendigitalen EntwicklungeninderDentalbranchezeigen,dasssichheute nicht mehrdie Frage nachdem
Sinn der digitalen Zahnarztpraxis oder des digitalen Labors stellt, sondern die Frage, wie digitale Technologien
sinnvollineiner Praxis und einem Laborintegriert werden konnen. Denn digitale Technologien sind heute fester
Bestandteil der Zahnmedizin.

Die fortschreitende Digitalisierung verandert den Praxis- und Laboralltag tiefgreifend. Die Vorteile liegen
dabei auf der Hand: Mitihnen lassen sich beachtliche Prézisions-, Qualitéts- und Therapieerweiterungen reali-
sieren. Das sorgt nicht nurfiir eine optimale Zahnmedizin, sondern auch fiir eine hohere Wirtschaftlichkeit und
Wertschopfung durch optimierte Arbeitsablaufe, die zeit- und kostensparend fiir Praxis und Labor sind.

Erfolgreich gezeigt hat das beispielsweise der dentale Volumentomograf (DVT), der sich heute in den Praxen
fest etabliert und die Diagnostik — durch die dreidimensionale Darstellung — revolutioniert hat. Das Besondere
am DVTsind nicht nurdie erweiterten Moglichkeiten in der Diagnostik, sondern der Briickenschlag zur Therapie.
Wie im Bereich Implantatplanung und in der Produktion individueller Abutments bilden die gewonnenen DVT-
Daten zukiinftig die Basis fiir weitere Bereiche, wie Chirurgie, Kieferorthopadie, Funktionsdiagnostik oder die
digitale Prothetik. Gerade auf dem Gebiet der Implantologie fiihrt der dentale Volumentomograf zu einer neuen
Ergebnisqualitat.

Auch in Dentallaboren haben digitale Technologien mittlerweile ihren festen Platz, wie CAD/CAM bei der
Herstellungvon Zahnersatz deutlich zeigt. Dariiber hinaus ermdglicht die Digitalisierung —durch den digita-
len Datenaustausch — das Verkniipfen von Prozessen zu einer digitalen Prozesskette. Dies erdffnet eine
ungeheure Vielfaltvon Entwicklungsmoglichkeiten. Nicht zuletzt durch die Verbreitungder Intraoralscanner
in den Praxen stehen Labore vor der Herausforderung, digitale Patientendaten zu verarbeiten. Diese lassen
sich auch mit dentalen Volumentomografen, Modellscannern sowie digitalen Kiefervermessungs-Systemen
erstellen. Ein deutliches Zeichen dafiir, dass die Digitalisierung eine engere Zusammenarbeit zwischen
Laboren und Praxen ermaglicht.

Im Mittelpunkt des digitalen Wandels steht hdufig die Frage, welche digitalen Prozesse fiir das eigene
Praxis- bzw. Laborkonzept am sinnvollsten sind und welche Finanzierungsmaoglichkeiten es gibt. Hinzu
kommt noch die richtige und individuelle Produktauswahl. Der Dentalfachhandel begleitet und unterstiitzt
als kompetenter Partner bei der Umsetzung und Realisierung samtlicher Konzepte zuverldssig, umfassend
und mit einem exzellenten Marktwissen.

RO

Ihr
Bernd Neubauer
Vizeprasident des Bundesverbandes Dentalhandel eV.
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W&H bietet Kunden neue und kostenfreie News App
Doppelsieg fiir Takara Belmont Corporation

ZWP Designpreis 2012

,Dental-Qualitdt — made in Germany“ — Sicherheit fiir Ihre
Praxis

Soaric erhilt den renommierten iF gold award
Ultradent Products jetzt auch bei Facebook
4. DVT Fortbildungstage von orangedental in Biberach

90 Jahre Hammacher

DIE DIGITALE PRAXIS

Digitale Techniken fiir eine
effektive Bohrschablonenherstellung iberblicksartikel

Neue Werkstoffklasse fiir Chairside-CAD/CAM Anwenderbericht

Faszinierend fluoreszierend
und zuverldssig in der Pravention interview SoproLIFE

, Wir kdnnen als Marke selbsthewusst auftreten*

Interview

Instrumentenkreislauf digital dokumentieren

Software

,Meine Patienten sollen verstehen, was ich mache*

Anwenderbericht VistaCam iX
»oervice ist der Schliissel zum Erfolg* interview

Die Kunst, mit digitalen Netzen den Erfolg zu fangen
Digitale Verfahrenskette

,Patienten erwarten heute eine digitale Praxis
und digitales Rontgen raiivericht

Liickenlose Riickverfolgbarkeit dank
digitaler Dokumentation Aufbereitungvon medizinischen Produkten

DAS DIGITALE LABOR
Mehr Lebensqualitét durch digitale Zahntechnik

Digital oder analog?
CAD/CAM-gefertlgte Geriiste Im-Lab(or) oder Out-Lab(or)?

Ein CAD/CAM-System erfiillt
alle Erwartungen eines Dentallabors Falibericht ARCTICA CAD/CAM

Ein Bild des neuen Zahnersatzes sagt mehr
als tausend Worte software zur zahnersatzplanung
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E W&H BIETET KUNDEN NEUE UND KOSTENFREIE NEWS APP

Nachrichten undVideos aus dem Hause
W&H konnen ab sofort in einer vollig neuen
mobilen Dimension erlebt werden. Entwi-
ckelt fiir alle Kunden, Partner und Freunde,
bietet die News App aktuellste Informatio-
nen direkt und kostenlos fiir iPhone, iPad,
Android oder iPod Touch. W&H hat dadurch
eine Plattform geschaffen, die Interessierte
wéahrend dertéaglichenArbeitsowieim Den-
talleben unterstiitzt und begleitet. Uber den
App Store stehtdie neue NewsAppvonW&H
Zahnarzten, Studenten und allen an Zahn-
medizinthemen Interessierten kostenlos
zurVerfiigung.

Up-to-date und immerauf dem Laufen-
den zu sein war noch nie so einfach und
unterhaltsam. Denn mit nur einemKlick er-
halt man Zugang zu News, Berichten und
Studien und kann in die Dentalvideos von

im App Store und im Android Market zum
kostenlosen Download bereit.

Die Highlights der App auf einen Blick:

¢ Top aktuell:

Mit ein paar Fingertips wird auf die aktuells-
ten Informationen und News tiber W&H und
dessen Produkte zugegriffen — und das 24
Stunden amTag, 7 Tage je Woche.

¢ Top informiert:

Aktuelle Berichte und Studien zu W&H Pro-
dukten sowie allgemeine zahnmedizini-
sche Themen sind standig abrufbereit und
ermoglichen es, zu jeder Zeit aus dem
groBtmaglichen Erfahrungsschatz interna-
tionaler Experten zu profitieren.

e Sehenswert:

Interviews, Anwenderfilme, Anleitungen zu
Instrumenten, Unternehmensprésentation
und vieles mehr sind in ansprechenden
Videos bereitgestellt.

e Schnell und einfach:

In Echtzeit werden die Inhalte (iber WLAN
oder 3G in wenigen Sekunden auf dem Ge-
rat geladen.

¢ [mmer up-to-date:

Um allen Wiinschen und Notwendigkeiten
gerechtzuwerden, wird die App kontinuier-

Piezo Scaler Technology ﬂ
from W&H

D =y /

and T

Download W&H desktop /’
wallpaper —

Daylight-quality working
conditions /,i’

Wé&H China is online!

e Facebook:

Durch die Verbindung zu Facebook besteht
die Mdglichkeit, sich schnell mit dem W&H
Dentalwerk zu verkniipfen.

e Personlich:

Die News App ist in Deutsch, Englisch und
Spanischverfiigbar— automatisch wirdim-
mer jene Sprachversion erhalten, die auf
dem Geréat im Menipunkt Spracheinstel-

W&H eintauchen. Die neue W&H App steht  lich erweitert. lungen gewahlt wurde.
E DOPPELSIEG FUR TAKARA BELMONT CORPORATION
Ende letzten Jahres fand die Verleihung Als zentrale Stelle in Deutsch- o
land errichtete die BelmontTakara | i Belmont (© 600D DESIGN

des Good Design Award (Japan) statt — das
japanische Traditionsunternehmen Takara
Belmont Corporation durfte sich gleich liber
zwei Auszeichnungen freuen. Pramiert wur-
den die Behandlungseinheit Carna sowie die
OP-Leuchte Stellalight — in Europa bekannt
unter den Produktnamen CP ONE Plus und
LED-OP-Leuchte der Serie 900.

Mit dieser Ehrung beweist das 1921 in
Japans Wirtschaftsmetropole Osaka ge-
griindete Dentalunternehmen einmal mehr
das richtige Gespdir fiir Trends, Entwicklun-
gen und Innovationen und bestatigt den Er-
folg der mehr als 90-jahrigen Firmenge-
schichte. Beide Gewinner-Produkte verdeut-
lichen, dass auch im medizinischen Bereich
nicht auf ein ansprechendes Design verzich-
tet werden muss und eine gute Optik gleich-
zeitig allen funktionalen Anforderungen ent-
sprechen kann.

Company Europe GmbH ihren Fir-
mensitz 1969 in Frankfurt am
Main und betreut von diesem

Standort aus die deutschen Fach- e g

handler. Neben einer umfassen-
den Gerate-Ausstellung wird von
hier auch der gesamte Support
abgewickelt.

Uber den Award

Der Good Design Award (Japan) ist die
Fortsetzung des Good Design Selection Sys-
tems, mit dem das japanische Ministerium
fiir Internationalen Handel und Industrie seit
1957 innovative Designprodukte pramierte.
Seit der Privatisierung im Jahr 1998 wird der
Award von der Japan Industrial Design Pro-
motion Organisation (JDP) vergeben. Als Ja-
pans einziger internationaler Designpreis

bietet der Good Design Award Unternehmen
und Designern eine optimale Plattform, um
inre Produkte von einer qualifizierten Fach-
jury bewerten zu lassen.

Die Auszeichnung findet einmal im Jahr
statt. Die circa 3.000 Einsendungen werden
von einem rund 60-kopfigen Jurorenteam —
bestehend aus Grafikern, Designern, Kiinst-
lern, Architekten, Wirtschafts- und Kommu-
nikationsexperten — selektiert und bewertet.




3M Deutschland GmbH - Standort Seefeld - 3M ESPE - ESPE Platz - 82229 Seefeld

Q

O

Freecall: 0800-2753773 - info3mespe@mmm.com - www.3MESPE.de - 3M, ESPE
und Scotchbond sind Marken von 3M Company oder 3M Deutschland GmbH.

©2012, 3M. Alle Rechte vorbehalten.

O

AD jetzt gent alles:

Qualitae
die be, .
%@/&ter‘t.

Selbstatzend und Etch & Rinse

Vielseitigkeit, die begeistert.
Scotchbond™ Universal Adhasiv.

Etch & Rinse, selektive Schmelzitzung oder selbstatzend: Ganz gleich, welche
Technik Sie bevorzugen — als Adhésiv brauchen Sie nur noch Scotchbond
Universal. Es kommt mit einer einzigen, einfachen Anwendungstechnik fiir
direkte und indirekte Indikationen aus und haftet ohne zusétzlichen Primer
an allen Oberflachen: Schmelz, Dentin, direkten und indirekten Restaurations-
materialien.

3M ESPE. Qualitat, die begeistert.

©

www.3MESPE.de/Scotchbond

Scotchbond™
Universal

Adhasiv
\

3M ESPE




008

E ZWP DESIGNPREIS 2012

Form, Funktionalitdt und Wohlfiinlam-
biente — so lauten auch in diesem Jahr die
Kriterien bei der Verleihung des Titels
,Deutschlands schonste Zahnarztpraxis®.
Bereits seit 2002 vergibt die ZWP Zahnarzt
Wirtschaft Praxis jahrlich diesen besonde-
ren Preis. Damit will sie dem zunehmenden
Trend gerecht werden, eine Zahnarztpraxis
nicht nur funktionell und technisch auf den
neuesten Stand zu bringen, sondern sichim
taglichenWettbhewerbauchdurchbesondere
Raum- und Designlosungen abzuheben.

Indenvergangenen zehn Jahren haben
sich Hunderte Praxisinhaber und Architek-
ten aus Deutschland und mehreren
deutschsprachigen Landern am Wetthe-
werb um den inzwischen etablierten ZWP
Designpreis beworben.

Spezielle Materialien, Formen, Farben
und Lichteffekte sowie ein stimmiges Pra-
xiserscheinungsbild — es gibt unzéhlige

Maglichkeiten, individuelle deen
und Konzepte zu entwickeln und
umzusetzen. Die Jury,bestehend
aus der ZWP Redaktion und den
Architekten der pmhLE, ist auch
in diesem Jahr wieder auf die
hoffentlich zahlreichen Wettbe-
werbsbeitrdge gespannt.

Wenn auch Sie Ihre Praxis
von der besten Seite prasentie-
ren wollen, nutzen Sie die Chance und be-
werben Sie sich um den ZWP Designpreis
2012!

Bitte senden Sie lhre aussagekréftigen
Bewerbungsunterlagen bis zum 1. Juli 2012
an die

OEMUS MEDIAAG

ZWP Redaktion:

Stichwort Designpreis 2012
HolbeinstraBe 29

04229 Leipzig

In Inren Bewerbungsunterlagen sollten
die Eckdaten der Praxis, Angaben zum
Architekten, zur Praxisphilosophie, ein
Grundriss der Praxis sowie die freigegebe-
nen Bilder als Ausdruck und in digitaler
Form enthalten sein.

NebendemTitel ,Deutschlands schons-
te Zahnarztpraxis“ kann sich der Gewinner

Designpreis

2012 auch (ber eine exklusiv
flr den ZWP Designpreis
kreierte Steinskulptur freuen —
natiirlichinFormeines Zahnes!

Wenn Sie sich bewerben
mdchten, schauen Sie am bes-
ten auf die Website www.de-
signpreis.org. Dort finden Sie
alle Informationen, Teilnahme-
bedingungen und die auszufil-
lenden Bewerbungsunterlagen.

Tipp: Damit Ihre moderne, ideenreiche
oder auBergewohnliche Praxis optimal zur
Geltung kommt, empfehlen sich professio-
nelle Aufnahmen vom Fotografen.

Viel Erfolg!

Kontakt:

Tel.: 0341 48474-120

E-Mail: zwp-redaktion@oemus-media.de
www.designpreis.org

] QR-Code:

Bilder zum Designpreis 2011
QR-Code einfach mit

dem Smartphone scannen
(z.B. mithilfe des

Readers i-nigma).

Eine umfassende Bildergalerie aller Teil-
nehmer finden Sie auf:
www.zwp-online.info

E »DENTAL-QUALITAT - MADE IN GERMANY* - SICHERHEIT FUR IHRE PRAXIS

Mit dem Gemeinschaftsprojekt ,, Dental-
Qualitat—made in Germany*“ wollen die Den-
talhersteller Diirr Dental, Sirona, KaVo und
ULTRADENT, Mitglieder im VDDI, auf die si-
cherheitsrelevanten Aspekie beim Einsatz
von Nicht-Original-Ersatzteilen in der zahn-
arztlichen Praxis hinweisen.

Reparatur oder Neuanschaffung? Diese
Frage kommt friiher oder spéter auf jeden
Zahnarzt zu. Bei hochwertigen Produkten bie-
tetdie Reparatur haufig eine sinnvolleAlterna-
tive.Aber auch hier ist auf hdchste Qualitat zu
achten,umsicherzustellen, dass alle vom Ge-
setzgeber vorgeschriebenen Anforderungen
erfiillt sind und ein sicherer Einsatz der repa-
rierten Produkte fiir Patienten, Behandler und
Helferinnen gewahrleistet ist.

Sicherheit und Qualitét bieten die ge-
nannten Hersteller erstens beim Kauf und

zweitens auch bei der
Reparatur mit Original-
Ersatzteilen an. Fiir die-
sen hohen Qualitats-
standard investieren die
Dentalunternehmen er- N
heblich in die Ersatzteil- c
produktionund das Qua-
litatsmanagement. Ori-

Original Ersatzteile -

Sicherheit fir Ihre Praxis.

beim Patienten oder
Zahnarzt fiihren. Die
Verwendung der Ori-
ginal-Ersatzteile bie-
tet hochste Sicher-
heit in der Qualitat,
der Anwendung, der
Funktionalitait  und
der Gebrauchstaug-

<

ginal-Ersatzteile unter-

liegen strengsten Qualitdtskontrollen und
sind exaktauf die Produkte der Hersteller ab-
gestimmt.

Durch die exakte Passgenauigkeit der
Teile wird die Lebensdauer der Produkte er-
hoht und Schaden an Geraten oder Instru-
menten vermieden. Diese konnen sonst zu
einem hohen Sicherheitsrisiko und im
schlimmsten Fall zu korperlichen Schaden

lichkeit.

Eine Reparatur unter Verwendung von
Nicht-Original-Ersatzteilen stellt eine Pro-
duktmodifikation dar und kann dazu fiihren,
dass ein Produkt trotz urspriinglicher CE-
Kennzeichnung nicht mehr die gesetzlichen
Sicherheitsanforderungen erflillt. Gleichzei-
tigerloschen dadurch sdmtliche Gewdahrleis-
tungs- und Haftungsanspriiche gegeniiber
den Herstellern.




E SOARIC ERHALT DEN RENOMMIERTEN IF GOLD AWARD

Eine besondere Ehre wurde dem japa-
nischen Unternehmen Morita am 10. Fe-
bruar 2012 zuteil. Fiir seine Behandlungs-
einheit Soaric erhielt das Familienunter-
nehmen drei Auszeichnungen des iF Inter-
national Design Forum (iF) — davon einen
Gold-Award!

Die gemeinsam mit der Miinchner De-
sign-Agentur f/p design GmbH gestaltete
Soaric erhielt fiir das Produktdesign die
hochste Auszeichnung bei der iF design
award night 2012, den iF gold award. Zu-
dem wurde die japanisch-deutsche Ge-
meinschaftsarbeit in der Kategorie com-
munication design fiir die Bedienoberfla-
che sowieflir die Gestaltung von Broschiire
und Werbeanzeige mit weiteren zwei iF
awards geehrt. Die durch Frauke Ludowig
prominent moderierte Preisverleihung
fandin der BMW-Welt auf dem Gelénde des

Miinchner Olympiazentrums statt.
Bereits seit 1953 zeichnet das iF
herausragende Design-Leistun-
gen aus und gilt als eine der wich-
tigsten und begehrtesten Aus-
zeichnungen flir innovative Pro-
duktgestaltung.

Erstmals zieht Morita nach der
Verleihung in das iF-Design-ran-
king—die ,,Hall of Fame“ desinter-
nationalen Designs — ein. Stolz und zufrie-
den préasentierten die beiden japanischen
Présidenten die Trophéden nach der Preis-
libergabe. Haruo Morita, Inhaber der Den-
talmanufaktur, nahm den elfstiindigen
Flug von Japan auf sich, um den Preis per-
sonlich zu empfangen: ,Wirsind sehr stolz,
dass wir uns mit der Auszeichnung in einer
Reihe mit so namhaften Unternehmen wie
Apple, Sony, Daimler und anderen Welt-
konzernen prasentieren konnen. Fiir
meine Kollegen und mich ist die Auszeich-
nung eine besondere Ehre. Die Anerken-
nung zeigt, dass wir unser Firmenmotto
,»Thinking ahead. Focused on life.“ ernst
nehmen und mit Leben fiillen. Die Wert-
schatzung unserer Anwender steht bei uns
an erster Stelle. Der iF gold award beweist
uns, dass Soaric Gestaltung und Funktio-
nalitat verbindet.”

E ULTRADENT PRODUCTS JETZT AUCH BEI FACEBOOK

facebook
e =

%8 uhtradent Products Deutschland |« s =e

L e——
-

Vertantung ru Livten wnd nhake it e o tien.

Meldungen verlinkt, Tipps
und Tricks weitergegeben.

Ob es um Zahnaufhellung,
adhéasive Zahnheilkunde,
Blutstillung und Retraktion
oder Endodontie geht —
Ultradent-Produkte machen
das  Zahnarztleben
leichter. Diese Verbin-
dung sollte man kniip-

D echest angeben, dasvs
g alit, oder

Pfiffige Produkte und Ideen
— das ist typisch fiir Ultra-
dent Products und seinen Griinder, Dr. Dan
Fischer. Dariiber finden sich viele Hinweise
in den Medien. Damit man keine Info ver-
passt, gibtesnunauch eine deutsche Face-
book-Seite von Ultradent und ein Besuch
lohnt sich: Dort werden stets aktuell Fach-
beitrage, Videos und andere informative

£ Gefillt mir

fen und nutzen. Sehen
Sie selbst: www.face-
book.com/updental

QR-Code:
E Ultradent Products
Facebook-Seite

QR-Code einfach mit
dem Smartphone scannen

E‘ (z.B. mithilfe des
Readers i-nigma).
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und verstehen

Fragen Sie uns oder lhr Dental Depot!

/ALPRO

ALPRO MEDICAL

Sicher.Sauber.ALPRO.
ALPRO MEDICAL GMBH
Mooswiesenstr. 9 « D-78112 St. Georgen
@ +49 7725 9392-0 & +49 7725 9392-91
(® www.alpro-medical.de
[=7 info@alpro-medical.de



E 4. DVT FORTBILDUNGSTAGE VON ORANGEDENTAL IN BIBERACH

4. DVT Fortbildungstage

am 6./7. Juli 2012 in Biberach/RiB

in einem professionellen Umfeld,
mit dem umfangreichsten 3-D-
Produktportfolio in der Zahnme-
dizin.

Nach den bisherigen groBen
Erfolgen der Biberacher DVT Fort-
bildungstage ist das Unterneh-
men sicher, dass auch die dies-
jahrige Veranstaltung ein voller
Erfolg werden wird. Nicht nur die
hochkarétigen Referenten garan-
tieren einen einmaligen Event,
sondernauch der fachliche kolle-
giale Gedankenaustausch unter
den Teilnehmern. Das Abendpro-
gramm am Freitag bietet dazu die
beste Gelegenheit.

Ein gesellschaftlicher Hohe-
punkt, den man nicht versdumen

Die 4. DVT Fortbildungstage von orange-
dental in Biberach finden am 6. und 7. Juli
2012 statt. Der wachsende Zuspruch an die-
ser Fortbildungsveranstaltung zeigt, dass
diese FortbildungsmaBnahme zu den eta-
blierten Veranstaltungen in Deutschland ge-
hort.

Auch in diesem Jahr geben namhafte
Referenten Einblicke nicht nur in die bildge-
bende 3-D-Diagnostik, sondernauchin Mar-

ketingmaBnahmen fiir die Praxis fiir den
Patienten. Dadurch ergeben sich fiir den
Zahnarzt immer bessere Moglichkeiten,
dem Patienten maBgeschneiderte Thera-
pien zu vermitteln.

In dem anschlieBenden interaktiven
Workshop werden ausgewahlte Patienten-
félle im Vergleich zur 3-D- versus 2-D-Ront-
gendiagnostik diskutiert. Die Teilnehmer er-
leben die DVT-Kompetenz von orangedental

sollte, ist das anschlieBende
orangedental Sommerfest am Samstag-
abend.Alle Teilnehmer der DVT Fortbildungs-
tage sind herzlich eingeladen.

Aufgrund der groBen Nachfrage ist es zu
empfehlen, sich moglichst friihzeitig anzu-
melden.

Das Programm mit detaillierten Informa-
tionen zu den Referenten und dem zeitlichen
Ablauf finden Sie unter www.orangeden-
tal.de

E 90 JAHRE HAMMACHER

Qualitat setzt sich durch! Die Karl Ham-
macher GmbH feiert ihr 90-jahriges Jubi-
laum. Was einst am 22. Januar 1922 in
kleinsten Anfangen begann, wurde zur Er-

Aus Kleinsten Anféngen zur anerkannten Marke — 90 Jahre Hammacher, ein Traditionsunternehmen feiert
Geburtstag.

folgsgeschichte eines Familienunterneh-
mens, welches heutzutage bereits in vierter
Generation agiert. Damals wie heute steht
derName Hammacherfiir Solinger Qualitét.

Mut und Erfahrung, Dynamik und Tradition
sowie die fachliche Kompetenz engagierter
Mitarbeiter pragen das noch immer von
der Familie des Firmengriinders gefiihrte
Unternehmen.

Heute zahlt die Karl Hammacher GmbH
zu den bedeutendsten Herstellern zahn-
arztlicher, kieferorthopadischer, chirurgi-
scher sowie labortechnischer Prazisions-
instrumente.

90 Jahre Hammacher — aus Tradition
dem Fortschritt dienen.

Karl Hammacher GmbH
Steinendorfer StraBe 27
42699 Solingen

Tel.: 0212 26250-0
Fax:021267135

E-Mail: post@hammacher.de
www.hammacher.de
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>> DIE DIGITALE PRAXIS

Digitale Techniken fur
eine effektive Bohr-
schablonenherstellung

Die moderne Implantattherapie erfihrt durch die Anwendung von Bohrschablonen, die auf der Basis von
dreidimensionalen Riéntgendaten hergestellt werden, einen vorhersagbareren Therapieverlauf. Die Pro-
zesskette variiert je nach angewendetem Planungsprogramm und der Hardware zur Umsetzung der Pla-
nungsdaten in einer zahntechnisch oder industriell hergestellten Schablone. Dieser sehr arbeitsintensive
Behandlungsablauf kann durch die Nutzung der digitalen Techniken sowohl vom zahntechnischen als auch
logistischen Aufwand deutlich reduziert werden.

Dr. Jorg Neugebauer'?, Dr. Frank Kistler', Dr. Steffen Kistler', Dr. Lutz Ritter?, Dr. Timo Dreiseidler?, Prof. Dr. Dr. Joachim E. Zoller?

M Die Nutzung digitaler Technologien in
der Zahnheilkunde fand vor allem zu-
nachst auf dem Gebiet der radiologischen
Diagnostik statt, da durch die Moglichkei-
ten, Rontgenaufnahmen digital zu erzeu-
gen, der sehr aufwendige Arbeitsablauf
der Réntgenfilmentwicklung und -archi-
vierung vereinfacht werden konnte.” Es
warjedochaucheinrelativlanger Wegvon
derersten Vorstellungder digitalen Zahn-
filme und zur Erstellung von digitalen Pa-
noramaiibersichtsaufnahmen bis hin zur
heutevieldiskutiertendigitalen Volumen-
tomografie.® Besonders bei der digitalen
Volumentomografie war zunachst die
Verfligbarkeit der 3-D-Bildgebungin der
Zahnarztpraxis ein Vorteil. Diese Techno-

logieistabernichtnurausstrahlenhygie-
nischen Griinden, sondern auch auf-
grund der Darstellung miteiner hdheren
Detailtreue im Kopf-Hals-Bereich der
Computertomografie {iberlegen.® Nach
der Vorstellung der ersten DVT-Gerate
mit unterschiedlichen technischen Para-
metern liefern die heute verfiigharen
Geréte eine vergleichbare Bildqualitat,
sodass sich die Gerate im Wesentlichen
durch die Handhabbarkeit durch die je-
weils spezifische Bildbearbeitungssoft-
ware unterscheiden.

Eine weitere schwierige und fehlerbe-
haftete ProzessketteinderZahnheilkunde
stellt die Abdrucknahme dar, da es hier, je
nach angewendetem Material und Vorbe-

~ Abb.1:Vorbereitung einer DVT-Aufnahme mit der Fixierung einer Referenzplatte mittels Biss-
registrierungsmaterial. - Abb. 2: DVT-Scan mit (iberlagertem Oberflichenscan und digitalem
Wax-up sowie der Implantatplanung (SICAT Implant, Bonn).

reitung im Sinne von individuellen Lof-
feln, zu mehr oder minder groRen Abwei-
chungen bei der Darstellung des jeweils
bearbeiteten Objektes kommen kann.?
Auch hier zeigt sich eine relativ lange Ent-
wicklungsphase von den ersten optischen
Abdriicken, die zur Herstellung von Inlays
verwendetwurden, biszuder Moglichkeit,
dass heute ganze Kiefer und die Antago-
nisten mittels einer Intraoralkamera ab-
geformt werden konnen.® Inzwischen
werden verschiedene Systeme angebo-
ten, die sich aber in der Maglichkeit der
zahntechnischen und besonders der
Weiterverarbeitungam Behandlungsstuhl
derdigitalen Aufnahme unterscheiden.
BeiderImplantatplanungstehen schon
seit vielen Jahren Programme zur Verfi-
gung,dieesermdoglichen,3-D-Rontgenda-
ten fiir eine prothetisch orientierte Pla-
nung zu nutzen.” Diese Programme wur-
denaberauchschonvorca.15bis20]ahren
konzipiert, sodass zum damaligen Zeit-
punkt auf die einzelnen, oftmals wenige
Schichten der Computertomografie zu-
riickgegriffen wurde, die mit einem relativ
grofen Schichtabstand von 1-2mm er-
stellt wurden.*%*% Ferner zeigen diese
Planungsprogramme den Nachteil, dass
einrelativhoherzahntechnischerArbeits-
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aufwand zur Herstellung der protheti-
schen Simulation und der Verankerung
von Referenzplatten notwendig wird.>
Nach der computerunterstiitzten Planung
werden diese Daten dann wiederum vom
Zahntechniker weiterverarbeitet, sodass
zwar eine computerunterstiitzte Implan-
tatplanung stattfindet, diese aber jedoch
einen hohen manuellen Arbeitsanteil
zeigt. Uberall dort, wo computerunter-
stlitzte Daten fiir die Weiterverarbeitung
manuell bzw. per Datensatz in ein analo-
ges System iibertragen werden miissen,
liegt eine relativ hohe Fehlerquote vor.®
Bei der Herstellung von Bohrschablonen

~ Abb. 3: Digitale Konstruktion der Bohrscha-
blonenauflage mit Positionierung der Hiilsen.

liber stereolithografische Verfahren oder
dem 3-D-Drucken ist die Genauigkeit der
Auflage der Schablonen auf den Pfeiler-
zahnen durch die Auflosung der Oberfla-
chendarstellung der Rontgenaufnahme
bestimmt, sodass eine Nacharbeitung
mit einem konventionellen Modell oft-
mals notwendigwird.

Bei der Nutzungvon DVT-Daten im Ver-
gleich zu CT-Daten zeigt sich eine schlech-
tere Darstellung des oralen Weichgewe-
bes,dadurch die geringere Strahlenbelas-
tungein geringerer Kontrast der Weichge-
websstrukturdarstellung vorliegt. Daher
wird bei der konventionellen Bohrscha-
blonenherstellung eine indirekte Darstel-
lung des Weichgewebes durch die Aufla-
gerung der BaSO,-Aufstellung erreicht.
Dies bedeuteteine zahntechnische Vorbe-

reitung fiir die Anfertigung der Rontgen-

Abb.4 N

» Abb. 4: Geflihrte Pilotbohrung mit CAD/CAM-Schablone

>> DIE DIGITALE PRAXIS

aufnahme, sodass nach der Indikations-
stellung fiir die 3-D-Rontgen-Aufnahme
zusétzliche Vorbereitungen fiirden weite-
ren Termin notwendig werden.
Daherwareine Neuentwicklung quasi
nicht zu vermeiden, die sich zum einen
der direkten Weiterverarbeitung der
DVT-Daten widmet und auf der anderen
Seite es ermaglicht, dass der konventio-
nelle zahntechnische Behandlungsab-
lauf soweit wie moglich reduziert wird,
indem die Daten eines digitalen Abdru-
ckes fiir die Herstellung einer Bohrscha-
blone verwendet werden kdnnen.*

Digitale Implantatplanung

Entsprechend des bekannten zahntech-
nischen Behandlungsablaufes wird bei
der digitalen Implantatplanung zunachst
ein DVT erzeugt. Dabei ist zu beachten,
dass die Implantatplanung aufgrund der
Ubertragbarkeit der Daten lediglich an ei-
nem soweit reduzierten Restzahnsystem
erfolgen kann, dass zumindest drei Pfei-
lerzéhne fiir die Abstiitzung einer Bohr-
schablone zur Verfiigung stehen. Diese
Pfeilerzahne und das Weichgewebe in
dem Areal der geplanten Implantate wer-
den zundachst mit einem optischen Ab-
druck eingescannt. Dazu ist es notwen-
dig, dass die Oberflache diinn mit einem
Puder bestdubt wird, damit eine genaue
intraorale Ubertragung stattfinden kann
(CEREC Bluecam, Sirona, Bensheim).2
Die Abdrucknahme der jeweiligen Anta-
gonistenistfiirdie Konstruktion desange-
strebten prothetischen Ergebnisses not-
wendig, sodass auch der Gegenkiefer
optisch abgeformt wird. Nachdem diese
Daten im Konstruktionsprogramm einge-
lesen und als 3-D-Modell zur Verfiigung
stehen, kann die Konstruktion derimplan-
tatprothetischen Suprakonstruktion si-
muliert werden. Dazu werden auf dem
Kieferkamm idealtypische Praparationsli-
nien positioniert, sodass dann verblockte

stoffaufhauten. ~ Abb. 6: Weichgewebsausformung bei Implantatinsertion in Oberkieferfront.

Kronen dargestellt werden kdnnen. Diese
werden dann in einem speziellen Datei-
format exportiert, sodass diese fiir die
Uberlagerung mit dem Implantatpla-
nungsprogramm zur Verfligung stehen. In
der Planungssoftware (SICAT, Bonn) kdn-
nen somit die Daten eines DVT-Scans ge-
nutzt werden, da hier eine Uberlagerung
mitdem optischen Abdruck erfolgen kann.
Damit steht fiir die weitere Implantatpla-
nungdas angestrebte prothetische Ergeb-
nis digital zur Verfliigung, sodass dieses
dann fiir die Ausrichtung der Implantate
genutzt werden kann. Zum Abschluss der
PlanungundvorBestellungder Bohrscha-
blone wird die jeweilige Hiilse entspre-
chenddesverwendeten Bohrsystemsaus-
gewahlt. Dieskann lediglich eine Pilotfiih-
rungshiilse fiir den jeweiligen Vorbohrer
seinodereine Masterhiilse,dieesdanner-
laubt, dass eine voll gefiihrte Implantat-
aufbereitung und Insertion méglich wird.
Da die voll gefiihrten Systeme teilweise
ein etwas komplexeres Handling zeigen
undsichdie Anwendungder Pilothiilse fiir
diemeisten Féllegeradedann,wennkeine
Suprakonstruktion als Sofortversorgung
vorbereitet wird, bewdhrt hat, reicht diese
Pilothiilse in der Regel fiir eine genaue
Positionierungaus.

Herstellung Bohrschablonen

Nach der digitalen Planung muss die
Entscheidung getroffen werden, ob die
Herstellung der Bohrschablone auf Basis
der bei der Rontgenaufnahme mit Bissre-
gistierungsmaterial eingebrachten Refe-
renzplatte oder auf Basis des optischen
Abdrucks erfolgen soll. Bei dem Vorhan-
densein von metallischen oder rontgen-
dichten prothetischen Konstruktionen auf
den Nachbarzihnen kann die Uberlage-
rung des optischen Abdrucks auf den
Rontgendaten aufgrund der Metallarte-
fakte nichtideal erfolgen. Auch bei grofe-
ren Liicken, besonders dann, wenn keine

(OPTIGUIDE, SICAT, Bonn). - Abb. 5: Provisorische Versorgung der Implantate mit Kunst-
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~ Abb. 7: Digitale Konstruktion des angestreb-
ten prothetischen Ergebnisses (CEREC 3.85,
Sirona, Bensheim). ~ Abb. 8: Uberlagerung des
Oberflachenscans bei vollstandiger protheti-
scher Versorgung der Restbezahnung fiir Im-
plantatplanung im augmentierten Areal.

eindeutige Lagestabilitdt zu erwarten ist,
sollte auf die Option der digitalen Daten-
libertragung verzichten werden und es
werden die Bestelldaten mit der Refe-
renzplatte postalisch an das Fertigungs-
zentrum Ubermittelt. Bei einer idealen
Uberlagerungistdie Fertigung der Bohr-
schabloneallein Giberdie digitalen Daten
moglich, die direkt iiber ein Dateniiber-
tragungsprogramm an das Herstellungs-
zentrum iibertragen werden kénnen. So-
mit fallt ein weiterer Arbeitsschritt weg
und die Logistikkette verkiirzt sich. Nach-
dem die Daten in der zentralen Fertigung
eingelesen sind, wird die Bohrschablone
aus einem Block gefrast, um dann mit der
jeweiligen Hiilse versorgt zu werden. Der
Behandler erhalt vom Herstellungszen-
trum eine Bohrschablone zugesandt, die
fiir die Implantatinsertion und gegebe-
nenfalls auch fiir die Vorbereitung eines
Provisoriums durch einen Zahntechniker
genutzt werden kann.

Diskussion

Im klassischen zahntechnischen Be-
handlungsablauf folgt normalerweise
nach derAbdrucknahme die weitere Bear-
beitung beim Zahntechniker, der die Auf-
stellung erbringt, die je nach Komplexitat
der Versorgung auch am Patienten verifi-
ziert werden muss. Als weiterer Behand-
lungsschritterfolgtdann die Fixierung der
Referenzplatte, um letztendlich den DVT-
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v Einfache und endgiiltige Beseitigung des Infektionsrisikos
v Einfache Anwendbarkeit

v Hervorragenden Zugang dank abgewinkeltem Design
v Beste Funktionalitét

v Optimale Luft-/Wassertrennung durch 2-Kanal-System

v Sicheren Halt auf dem Adapter dank Bajonettverschluss

v Kosten- und Zeitersparnis, da die aufwendige Aufberei-
tung entfallt

Wir fGhren Ihnen Pro-Tip Turbo gerne in der Praxis vor.
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~ Abb.9: Implantatbettaufbereitung mit Pilotbohrer (Fixierung der Referenzplatte erfolgte mit Bissregistrierungsmaterial) (direkte ClassicGuide, SICAT,
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Bonn). ~ Abb. 10: Osseointegrationskontrolle nach Freilegungsoperation. - Abb. 11: Prothetische Versorgung mit Einzelkronen.

Scan erzeugen zu konnen. Nach der Im-
plantatplanung und dem Rdntgenscan
wird diese Bariumsulfat-Schablone mit
der Referenzplatte erneut zum Zahntech-
niker gesandt, damit dann die Bohrungen
durchgefiihrt werden konnen. Bei dem
digitalen Vorgehen kdnnen bereits bei
der Aufnahmeuntersuchung die Abdruck-
nahme und der DVT-Scan erfolgen, sodass
hier lediglich eine Sitzung notwendig wird.

Die Méglichkeit der Uberlagerung von
optischen Daten mit Rontgendaten er-
laubt bei Herstellung von Bohrschablo-
nendie Simulation von prothetischen Pla-
nungsdaten.> Der direkte File-Transfer
bei der Bohrschablonenbestellung er-
moglicht eine Optimierung des Arbeitsab-
laufes, da der finanzielle und zeitliche lo-
gistische Aufwand zur Ubersendung der
Planungsunterlagen an die zentrale Ferti-
gung wegfallt. Die Uberpriifung der Prazi-
sion erfolgte durch Verwenden von Mess-

implantaten oder Bohrern, die in den
Hilsensystemen mit einem Spiel von ca.
0,0 mm angewendet werden.™* Da sich
bei der Pilotstudie in allen Fallen eine
drucklose Einsetzbarkeit der Messstifte
zeigte, ist von einer Abweichung der Ge-
nauigkeit zwischen der konventionellen
Bohrschablone und der direkt gefrasten
Bohrschablone von untero,15 mmauszu-
gehen." Diese Abweichung zeigt sich im
normalen Toleranzbereich der Prozess-
kette, wie dies schon bei In-vitro-Studien
gezeigt werden konnte. Die direkte Her-
stellung von Bohrschablonen iiber die
Verwendung von Oberfldchenscans ist
somit eine konsequente Weiterentwick-
lung der bisherigen Nutzung dieses Ver-
fahrens, indem das prothetische Wax-up
nicht mehr durch den Zahntechniker er-
folgte, sondern digital mithilfe einer
CAD/CAM-Software zur Verfiigung ge-
stellt werden kann.> Dies ist somit ein
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~ Abb.12: Entscheidungsmatrix fiir verschiedene Herstellungsverfahren einer Bohrschablone.

weitererSchrittinder Nutzungderdigita-
len Technologien zur Optimierung des
Behandlungsablaufes.

Einem Kritikpunkt bei der Anwendung
von dreidimensional gefiihrten Bohr-
schablonen mit dem erhéhten finanziel-
len Aufwand zur zahntechnischen Vorbe-
reitung und auch der Logistikkosten kann
damit widersprochen werden.”> Die Nut-
zung dieser Technologie zeigt weniger
Anfalligkeiten fir produktionsbedingte
metrische Abweichungen® und erhéht
somit die Reliabilitdit der modernen
CAD/CAM-gestiitzten Verfahren in der
chirurgisch orientierten Behandlung von
Patienten zur Eingliederung von Zahner-
satz,derdannaufgrund dervorliegenden
Daten auch durch CAD/CAM-Verfahren
rationell hergestellt werden kann.™® <«

Die Literaturliste zu diesem Beitrag fin-
den Sie unter www. dentalzeitung.info
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1Zahnérztliche Gemeinschaftspraxis
Dres. Bayer, Kistler, Elbertzhagen
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2Interdisziplinare Poliklinik fiir Orale
Chirurgie und Implantologie
Klinik und Poliklinik fiir Mund-, Kiefer-
und Plastische Gesichtschirurgie
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Direktor:
Univ.-Professor Dr. Dr. J. E. Zéller
Kerpener Str.32
50931 KoIn

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Anwenderbericht

Neue Werkstofftklasse

fUr Chairside-CA

D/CAM

Praparation — Konstruktion — Restauration: Mit diesen drei Arbeitsschritten konnen Patienten chairside in
nur einer Sitzung mit einer hochwertigen Vollkrone der nichsten Generation versorgt werden. Mit dem
neuen RNK-Block Lava Ultimate stellt 3M ESPE ein innovatives, schleifbares CAD/CAM-Zahnersatzmaterial

vor, das auf Resin Nano Keramik-Technologie basiert.

Dr. Christian Clauss/Miinchen

B Mit dem nanokeramisch ver-
starkten Kunstharz Lava Ultimate
wird eine neue Werkstoffklasse
fiir die definitive Restauration
etabliert, die speziell fiir die
CAD/CAM-Technik in Form ma-
schinell schleifbarer Blocke an-

3N ESFE
Lava™ Ultimate
A1-HT/14L
M ESFE
Lava™ Ultimate
A2-HT/14L
O ESPE
Lava™ Ultimate
A3-HT/14L

e
=

M esee
Lava™ Ultimate
B1-HT/14L

Dieoberflachenbehandelten nano-
keramischen Fiiller machen ca. 80
Gewichtsprozent des Materials
aus, der Rest bestehtaus der poly-
meren Compositematrix. Die ge-
brannten und aufbereiteten na-
nokeramischen Bestandteile des

geboten wird (Abb. 1). Bei der . app.1:LavaUltimate CAD/CAM-Material fiir CEREC/inLab. Materialblocks sind dabei fest in

Resin Nano Keramik ist die hoch-

vernetzte Polymermatrix durch

keramische Fiillkorper verstarkt. Diese  keln, 4 bis 11nm grofien nicht agglome-
bestehen aus einer Kombination von riertenundaggregierten Zirkoniumoxid-
nicht agglomerierten und nicht aggre- partikeln sowie aggregierten Zirkonium-
gierten 20 nm grofRen Siliziumoxidparti-  oxid-Siliziumoxid-Clusterfiillern.

~ Abb. 2: Ausgangssituation — erneuerungsbediirftige Goldrestauration an Zahn 16. Neben-
befund: keilformige Defekte vestibuldr. - Abb. 3: CAD-Korrelationsbild der Ausgangssituation.
« Abb. 4: Praparation. « Abb.5: CAD-Bild des Bissregistrats.

die hochvernetzte Polymermatrix
eingebunden.

Klinischer Fall

Die Patientin war in Regio 16 mit einer
Goldrestauration versorgt, die seit etwa
20 Jahreninsituwar (Abb.2). Im Rahmen
derregelmafigeingehaltenen Prophyla-
xetermine wurde im mesioapproximalen
Bereich der Versorgung eine Randkaries
festgestellt. Die Patientin hatte keinerlei
Beschwerden; der Zahn war voll belast-
bar und schmerzfrei. Auffallig waren je-
doch neben der partiellen Sekundarka-
ries im mesialen Teilkronenbereich die
keilformigen Defekte am Zahnhals. Die
Versorgung sollte durch eine Vollkrone
aus Lava Ultimate ersetzt werden.

Daeinefunktionell bestensintegrierte
Kauflédche vorhanden war, wurde diese
mittels CEREC-Korrelationsverfahren in
die Konstruktion iibernommen (Abb. 3).
DieseVorgehensweise hatdenunschatz-
baren Vorteil, dass bestehende, durch
langjahrigen Gebrauch eingeschliffene
undadaptierte Funktionsflachen nahezu
1:1kopiertwerden konnen. Anschliefiend
wurden die Goldrestauration und die Se-
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~ Abb. 6: Gepuderte Situation vor dem Scannen. ~ Abb. 7: Virtuelles 3-D-Modell nach Einzeichnen der Préparationsgrenze. - Abb. 8: Fertig-
gestellte CAD-Konstruktion von okklusal. - Abb. 9: Fertiggestellte CAD-Konstruktion von vestibuldr.

kundarkaries entfernt, um im nachsten
Schritteine adhésive Aufbaufiillung vor-
zunehmen und zu praparieren (Abb. 4).
Unter zusétzlicher Beriicksichtigung des
Antagonisten iiber ein Registrat in habi-
tueller Kontaktposition und den entspre-
chenden Intraoralscan (Abb. 5) ent-
sprach die Kauflache der neu angefertig-
ten Krone in ihrer okklusalen Gestaltung
spater weitestgehend dem Original. Der
Kronenrand wurde auf Gingivaniveau
verlegt, um die vestibuldren Substanz-
verluste in Form der keilférmigen De-
fekte zu kompensieren. Die Abbildung 6
zeigt die miteinem Scanspray gepuderte
Situation intraoral, Abbildung 7 das ent-
sprechende 3-D-Modell nach Einzeich-
nender Praparationsgrenze.

Aufeine Praparationimgingivanahen,
vestibuldren Bereich konnte weitestge-
hend verzichtet werden, da RNK-Kronen
auch bei tangential angelegten Prépara-
tionsgrenzen sehr prazise ausgeschlif-
fen werden. Voraussetzung ist lediglich,
dass beim CAD-Konstruktionsprozess
(Abb. 8 und 9) insbesondere in den tan-
gential praparierten Randbereichen fiir
eine Randverstarkung gesorgt wird.

Diese lasst sich mit wenigen Mausklicks
realisieren und wirkt Materialausbrii-
chen im marginalen Bereich beim
Schleifvorgang effektiv entgegen. Abbil-
dung 10 zeigt die Krone direkt nach dem
Schleifprozess. Der Kronenrand ist diinn
und gleichméafig ausgeschliffen.

Der verstéarkte Rand kann im Rahmen
der Einprobe oder nach der definitiven

Befestigung direkt im Patientenmund
angepasst werden. Nach Ausschleifen
undintraoralem Einpassen bei hervorra-
gender primarer Passung (Abb. 11und 12)
beschrankten sich erforderliche Korrek-
turenaufein Minimumundnachdemde-
finitiven Einsetzen der extraoral bereits
polierten Krone (Abb. 13) war lediglich
die Versauberungder Randbereiche und
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~ Abb. 10: Krone mit perfektem Kronenrand direkt nach dem Ausschleifen. - Abb. 11:Vestibuldransicht bei Priméreinprobe der Lava Ultimate-

Restauration. « Abb. 12: Okklusalansicht bei Priméreinprobe der Lava Ultimate-Restauration. - Abb. 13: Ergebnis nach extraoraler Politur.
~ Abb. 14: Okklusalansicht nach der definitiven Eingliederung. - Abb. 15: Okklusalansicht der Lava Ultimate-Restauration eine Woche nach

dem Einsetzen.

eine abschlieRende intraorale Hoch-
glanzpolitur erforderlich.

Mit dem Nachlassen der Andsthesie
konntedie Patientin die Schlussbissstel-
lung bereits selbst beurteilen und &u-
Rerte sich zufrieden mit dem Endergeb-
nis (Abb. 14). Eine Uberpriifung der
Funktion konnte in der gleichen Sitzung
nurbedingtdurchgefiihrtwerden,dadie
Beanspruchung fiir die Patientin durch
den gesamten Behandlungsprozess
nicht zu unterschiatzen war. Dennoch
durfte die Behandlungin dieser Sitzung
als abgeschlossen betrachtet werden.
Funktionelle Bewegungenwurdennach
ca. einer Woche im Rahmen einer kur-

zen Kontrolluntersuchung (berpriift.
Korrekturen an der Kauflache waren er-
wartungsgemaR nichterforderlich (Abb.
15und16). Die Patientingab an, die neue
Krone habe sich vom ersten Tag an wie
ein eigener Zahn angefiihlt.

Schlusswort

Zusammenfassend kann festgestellt
werden, dass sich Lava Ultimate her-
vorragend fiir die CAD/CAM-gestiitzte
Chairside-Behandlung eignet. Damitist
die Liicke in der rationellen Vollkronen-
herstellung geschlossen, fiir die bisher
weit aufwendigere Verfahren notwen-

~ Abb. 16: Vestibularansicht der Lava Ultimate-Restauration eine Woche nach dem Einsetzen.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

dig waren. Der Zeitaufwand fiir die dar-
gestellte Behandlung wurde in meiner
Praxis mit zwei Stunden kalkuliert. Ein
groRRziigig bemessener Zeitrahmen bie-
tet Gewahr fiir stressfreies Arbeiten, ein
offenes Zeitfenster auch fiir eventuell
auftretende, nichtimmervorhersehbare
Uberraschungen und am Ende der Be-
handlung die Sicherheit, ein fiir Pa-
tient und behandelnden Zahnarzt zu-
friedenstellendes Ergebnis zu erzie-
len. Aufgrund der Belastbarkeit des
Materials vergibt der Hersteller fiir
Restaurationen aus der Resin Nano
Keramik Lava Ultimate eine zehnjah-
rige Garantiezeit. 44
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Interview SoproLIFE

Faszinierend fluoreszie-
rend und zuverlassig in

der

Abb. 1: Die Intraoralkamera SoproLIFE.

Herr Korner, erganzen Sie bitte den
nachfolgenden Satzanfang: Die grofite
Sicherheit bei der Kariesfriihdiagnostik
bringt...

Kdrner: ... eine Kombination von vielen
unterschiedlichen Mafnahmen — ange-
fangen bei der Patientenaufklarung, der
Feststellung der Kariesrisikofaktoren,
vom Spiegel zum Bakterien- und Spei-
cheltest bis zur modernen Laserfluores-
zenz und Bissfliigelaufnahme. Ein ,,zu
friih“gibtesin derKariesdiagnostik nicht!
Es ist doch so, dass der Patient, wenn er
nach sechs Monaten zum Recall kommt,
nicht horen maochte, dass er jetzt an eini-
gen Zahnen Karies hat. Dann fragt er sich
verstandlicherweise: Wieso hat der Arzt
das vor sechs Monaten noch nicht gese-
hen, als die Erkrankung noch im Anfangs-
stadium war? Hier kommt fiir mich die
neue Fluoreszenztechnologie ins Spiel.

Mit der speziellen Intraoralkamera
SoproLIFE hatte der Zahnarztdie,,Karies-
vorwarnungen“ sicherlich friihzeitig ent-
deckt und dann auch direkt behandeln

Pravention

kénnen. Es gilt doch: Wer richtigdiagnos-
tiziert, behandelt auch richtig.

Herr Loeffen, die Firma Sopro ist seit
mebhr als 15 Jahren bekannt fiir ihre mo-

Abb. 2: Das Prinzip von SoproLIFE.

dernen Intraoralkameras. Viele Zahn-
arztessind den Geraten gegeniiberimmer
noch erstaunlich kritisch eingestellt.
Warum?

Loeffen: Weilviele Zahnarzteihreers-
ten Erfahrungen mit Intraoralkameras
vor zehn Jahren gemacht haben! Die ak-
tuellen Geréte sind jedoch liberhaupt
nichtmehrmitdenaltenvergleichbar.So
entspricht die Bildqualitat heute einem
ganz anderen Standard. Friiher hatte
man einevielschlechtere Auflosungund

Photonen emittiert
durch Fluoreszenz




die Farbwiedergabe war zum Teil falsch.
Es gab Verzerrungen durch alte Linsen-
systeme und die damaligen Dioden ha-
ben den Mundraum noch nicht gut aus-
leuchten kdnnen. Heute sind die Bilder
wesentlich scharfer und die Mundhdhle
gut und ohne Schattenbildung ausge-
leuchtet. Das war ein regelrechter Quan-
tensprungin der Entwicklung.

Sie haben zur IDS 2009 die SoproLIFE
auf den Markt gebracht, eine Intraoral-
kamera mit einer damals neuartigen
Fluoreszenztechnologie. lhrSlogan lau-
tete: ,,Die blaue Revolution: das Un-
sichtbare sichtbar machen.” Erkldren
Sie bitte kurz, wie sie funktioniert.

Loeffen: Die SoproLIFE ist eine fluo-
reszenzbasierte LED-Intraoralkamera,
die mit hochspezifischen CCD-Sensoren
ausgestattet ist. Mit ihr lassen sich nicht
nur aussagekraftige Aufnahmen, son-
dern gleichzeitig auch Karies sichthar
machen und ganzgezieltbehandeln. Der
Hintergrund: Die Kamera ist imstande,
Bakterienfluoreszenz in einer anderen
Farbe als die Eigenfluoreszenz des
Zahns darzustellen — die Formel lautet
hierbei:,Griin =gesund, rot = Karies.”

Herr Korner, Sie haben die Kamera
seit zwei Jahren im Praxiseinsatz. Was
begeistert Sie als Zahnarzt daran?

Korner: Eigentlich ist die Kamera ein
»3-in-1“-Gerat, denn ich habe einen Ta-
geslichtmodus fiir intra- und extraorale
Makroaufnahmen sowie einen fluores-
zierenden Diagnose-undeinen Behand-
lungsmodus. Uber einen kleinen Schal-
ter am Handstiick kann ich vom norma-
len Licht auf zwei verschiedene Stufen
von fluoreszierendem Licht umschalten.
So kann ich mit der Kamera nicht nur die
Diagnose durchfiihren, sondern wah-
rend des Behandelns jederzeit kontrol-
lieren, obich die Karies bereits komplett
entfernt habe. Dieses Umschalten geht
in Sekundenschnelle. Auf einem Ront-
genbild kann ich Initialkaries haufig
nicht erkennen, mit der SoproLIFE
schon. Auch Fiillungsmaterialien, die
auf dem Rontgenbild wie eine Karies
aussehen, irritieren mich nicht mehr,
denn die Kamera stellt nur die histopa-
thologischen Gewebe dar.

Und was mich wirklich begeistert? Je-
dersprichtvonZahnerhaltungund Subs-
tanzschonung! Um sicherzugehen, dass
man bei der Karieshehandlung alle infi-

zierten Stellen vollstandig und riick-
standslos entfernt hat, wird oft mehr
Zahnsubstanz weggenommen als wirk-
licherkranktwar.MitderSoproLIFEkann
ich genau sehen, wo noch karidse Lasio-
nen sind und wo der gesunde Zahn an-
fangt.)eprazisericharbeitenkann,desto
mehr gesunde Zahnsubstanz bleibt er-
halten. Das ist minimalinvasives Arbei-
tenim Sinne der Zahnerhaltung!

Die Kamera heifdt SoproLIFE. Was
macht denn den, Live-Charakter* aus?

Loeffen: ,LIFE“ bezeichnet die neu-
artige Fluoreszenz-Technologie in der
SoproLIFE und ist eigentlich die Abkiir-
zung fiir ,Light Induced Fluorescence
Evaluator”. Hinter dieser Abkiirzung
folgt noch ,,D.T.“ — also ,,Diagnostic and
Treatment”. Dieses sechsstufige Opera-
tionsprotokoll erméglicht dem Zahnarzt
einen klaren Behandlungsablauf in
sechs Stufen nach einem vorher festge-
legten Protokoll.

Korner: Das stimmt, ,LIFE-D.T. er-
leichtert mir die Arbeit enorm, ich gehe
einfach immer eine Stufe weiter. Ich
finde den anderen Gedanken aber auch
nicht schlecht, denn ich bin mit der
SoproLIFE wirklich ,live* dabei. Bei der
Kamera von Sopro kann ich jederzeit
noch den natiirlichen Zahn erkennen, es
wirdalso nichts digitalumgerechnetund
eingefarbt. Fiir mich macht das schon
einen gewissen ,Live“-Charakter aus.
Immerhin gibt die Kamera mir nichtsvor,
sondern ermoglicht mir, selbst zu ent-
scheiden, ob und was fiir eine Auffallig-
keit vorliegt.

Apropos andere Kameras: Herr Loef-
fen, der Einsatz der Fluoreszenztechno-
logie zur Kariesdiagnostik ist ja nicht
unbedingt etwas Neues ... Was macht
die Kamera dennoch zu etwas Besonde-
rem?

Loeffen: Unser System ist in jeder
Fremdsoftware verwendbar! Der Zahn-
arzt ist also nicht abhangig von irgend-
welchenToolsoderAlgorithmen,erkann
direkt mit seiner vorhandenen Software
weiterarbeiten oder unsere Sopro-Ima-
ging-Software verwenden ...

Korner:... ja, das stimmt. Ich habe am
Anfang meine alte Software weiterver-
wendet. Als ich aber mitbekommen
hatte, dass ich mit der systemeigenen
Software der SoproLIFE sogar Video-
clips mit einem durchgehend scharfen

KENNZIFFER 0231

ANZEIGE

com|co|tec’

Messtechnik GmbH

Einfach ausgezeichnet:
die Qualitdt des Originals.

Der Marktfiihrer in der
Dokumentation der
Instrumentenaufbereitung

Das Original - viele Vorteile:

* Einfach, sicher, effizient - Qualitat
Uberzeugt

* Anerkannte Sicherheit fir den Schutz
Ihrer Hygienedokumentation

* Herstellerunabhangig, einfache
Anbindung an liber 200 verschiedene
Medizingerate

e Erfillt die Richtlinien des Robert
Koch-Instituts >

Wir sind auf Dentalfachmessen vertreten —
Termine dazu finden Sie unter
www.segosoft.info

-~

» &

:“'\

SEGO | SOFT

Process Documentation

Interesse? +49 89 3270 889-0
www.segosoft.info
info@segosoft.info



PRAXIS

Abb. 3: Martin Loeffen, Produktmanager fiir
Imagingsysteme bei Acteon.

Bild drehen kann, da habe ich sofort ge-
wechselt.

Gibt es weitere Vorteile?

Loeffen: Die Kamera ist extrem einfach,
sicher und schnellanzuwenden, denn der
Zahnarzt muss bei ihr nichts austauschen
oder wechseln — wie zum Beispiel die
Linse oder das vordere Teil vom Hand-
stlick. Er legt nur den Schalter am Hand-
stlickum, miteinem Fingerklick, das istal-
les, nichts wird zusétzlich kontaminiert.
Gleichzeitig hat er dadurch auch weniger
Fehlerquellen und weniger Verschleif.
Kurz: Erkann mitunserem Geratin Sekun-
denschnelle den kompletten Mund nach
Karies absuchen.

Korner: Und es gibt noch eine weitere
Besonderheit: Das Fluoreszenzlicht der
SoproLIFE dringt zwischen 2 und 4 mm in
die gesunde Zahnsubstanz ein. Diese Ein-
dringtiefe ist bislang einzigartig. Der Chip
scheint wesentlich empfindlicher zu sein
und die Fluoreszenz-LEDs sind wirklich
ultrahell. Ich habe dadurch eine hohere
Lichtleistung und somit natiirlich auch
eine hohere Aufklarungsquote.

Und wie hat sich die Kamera fiir Sie
klinisch bewahrt?

Korner: Ohne die Kamera konnte ich
vielen Patienten nichtdie Zahndetails zei-
gen, die ich mit meiner Lupenbrille erken-
nen kann. Bei der Entscheidungsfindung
Fiillung, Inlay oder ,.kein Behandlungs-
bedarf” ist das gestochen scharfe Bild
der Kamera wichtig! Spatestens aber bei
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Abb. 4: ZA Olaf Korner verwendet die Intra-
oralkamera seit zwei Jahren.

der Fluoreszenzdiagnostik: ,Griin = ge-
sund,rot=Karies.“Hierverstehtauch der
vorsichtigste Patient, dass akuter Be-
handlungsbedarf besteht. Die Ampelfar-
ben sprechen eine deutliche Sprache.

Klinisch hatsie sich also bewahrt. Aber
wie steht es mit der Wirtschaftlichkeit?
Das Gerit kostet Geld in der Anschaffung
und Zeit in der Anwendung. Rentiert sich
die Kamera dennoch fiir Sie?

Korner: Zunéchst einmal: Die Sopro-
LIFE ist nicht zeitaufwendig in der Hand-
habung. Das Handling ist super einfach.
Ich kann fast durchgehend alles mit einer
Hand bedienen und muss keine Kabelum-
stecken oder Kameras justieren. Dank des
empfindlichen Ausldsers mussich nurmi-
nimal Druck ausiiben und schon ist das
hochauflosende Bild auf dem Monitor.
Und zur Amortisierung des Gerats: Die
Kamera hat sich fiir mich langst rentiert;
allein schon wegen des sonst fehlenden
visuellen Faktors bei der Aufklarung und
natiirlich wegen der Patientenbindung.
Wennder Patientgesehen hat,dassan sei-
nem Zahn etwas rot geleuchtet hat, kommt
er garantiert wieder, denn er hat immer
noch in seinem Hinterkopf:,,Da war etwas
rotan meinem weiflen Zahn!“Sofreueich
mich ber eine hohe Recall-Quote und
mein Patient iber eine patientengerechte
visuelle Aufklarung.

Herr Loeffen, wie viele SoproLIFE-An-
wender gibt es derzeit in Deutschland?
Loeffen: Bis jetzt haben wir mehr als

600 Stiick verkauft — das ist fiir uns eine
gute Bestatigung, dass die Kamera im
Trend liegt und es sich herumgesprochen
hat, wie wirksam und zuverldssig sie in
der Praxisist. Und die Nachfrage ist nach
wie vor grof3; das merken wir gerade auf
den Messen.

Wie waren denn die Reaktionen der
IDS-Besucher letztes Jahr?

Loeffen: Die Fluoreszenztechnologie
zur Kariesdiagnostik war ein zentrales
Thema auf der IDS 2011, obwohl wir die-
sen Bereich gar nicht im Fokus unserer
Messeaktivitdten hatten. Aber das Inter-
esse der Zahnarzte war sehr grof. Viele
kamen bereits mit Vorwissen und fragten
dezidiert nach —zum Beispiel, ob die Ka-
mera jetzt auch iiber das Betriebssystem
von Apple lauft. |a, das tut sie! Wir sind
derzeitdieeinzigenAnbieter,dieeine Ka-
mera mit Software fiirden Macanbieten.

Wird die Bedeutung der Fluoreszenz-
technologie in den néchsten Jahren wei-
ter zunehmen?

Loeffen:|a, bestimmt.Der Forschungs-
bereich der Fluoreszenz ist noch lange
nicht abgeschlossen. So werden derzeit
viele weitere Indikationen neben der Ka-
riesdiagnostik getestet—wie zum Bespiel
die Darstellung von Krebszellen. Die
Firma Sopro ist hier sehr aktiv und so
wird es demnéchst eine neue Fluores-
zenzkamera geben, mit der sich neben
Karies auch Plaque und Zahnstein dar-
stellen lassen.

Wann wird diese neue Fluoreszenz-
kamera auf den Markt kommen?

Loeffen: Bald. Mehr méchte ich dazu
noch nichtverraten,aufer: Dererste Pro-
totypist bereits im Praxistest.

Meine Herren, vielen Dank fiir dieses
umfassende Gesprach.
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Interview

SWir konn
Marke se
auftreten!

Kodak Dental Systems heifdt jetzt
Carestream Dental. Wie bekannt ist die
Marke Carestream Dental in der Zahn-
medizin?

Bartsch: Carestream Dental ist als
Marke bei den Zahnarzten natiirlich noch
nicht so bekannt wie Kodak, die es ja
schon hundert Jahre gibt. Das ist ein dy-
namischer Prozess, an dem wir bereits
seit einigen Jahren intensiv arbeiten und
der weiterhin Zeit in Anspruch nehmen
wird. Zahnmediziner, die sich fiir Kodak
Dental Systems interessieren, finden
diese seit 2007 an den Messestanden
von Carestream Health und seit 2010
bei Carestream Dental. Der Name Care-
stream steht damit fiir hochqualitative
Spezialprodukte. Alle Broschiiren und
Anzeigen, in denen wir iiber Kodak Den-
tal Systems informierten, waren im De-
sign von Carestream gehalten. Im Inter-

Frank Bartsch, Trade Marketing Manager
Carestream Dental

en als

11

< Carestream

DENTAL

netfinden Kunden Informationen zu den
Kodak Dental Systems auf der Website
von Carestream Dental. Jeder, der sich in
den letzten Jahren mit Kodak Dental
Systems auseinandergesetzt hat, ist also
auch Carestream Dental begegnet.

Gizzi: Daraufaufbauend tragen unsere
Neuprodukte seitder IDS 2011 nicht mehr
das Label Kodak Dental Systems, sondern
(S als Abkiirzung fiir Carestream. Unter
anderem haben wir so das DVT CS 9300
oder den Intraoralscanner CS 7600 im
Jahr 2011 in den Markt eingefiihrt. Ledig-
lich die Rontgenfilme sind weiter unter
dem Label Kodak Dental Systems erhalt-
lich. Produzent und Inhaber der Patente
istaber Carestream Dental.

Wie ist die Markteinfiihrung der CS-
Produkte verlaufen?

Gizzi: Der Name allein hat die Nach-
frage nicht bestimmt, sondern die Fea-
turesder Produkte. Wirhaben aufderIDS
undauchaufdenregionalen Fachmessen
2011 verschiedene Innovationen vorge-
stellt und uns klar als Imaging Spezialist
positioniert. Unser neues DVT CS 9300
bietet durch sein ,Flexi-Field-of-View"
von 5x5 bis 17x13,5cm alle fiir die
Zahnarztpraxis notwendigen Volumen-
gréfien, sodass durch Auswahl des opti-

bstbewusst

malen Volumens die Strahlendosis so
gering wie moglich gehalten werden
kann. Mit dieser und weiteren Funktio-
nen hatdas C59300im Markt eine hohe
Akzeptanz erreicht.

Bartsch: Wir sind mittlerweile als eta-
blierte Premiummarke bekannt. Sehr
viele Zahnmediziner und ihre Teams be-
suchten auf Messen den Stand von Care-
stream Dentalund probierten die CS-Pro-
dukte aus. Die genaue Produkthezeich-
nung war da in den meisten Fallen eher
Nebensache. Auch bei unserem neuen
Intraoralscanner CS 7600 interessierten
sich die Messebesucher starker fiir die
Auflosung auf dem Vorschaudisplay als
fiirdie Typenbezeichnung.

Die Kunden wollen Qualitat, dafiir
stand Carestream Dental bereits als ex-
klusiver Produzent der Kodak Dental Sys-
tems Produkte. Die Modellbezeichnung
CS ist ein Siegel fiir ausgereifte High-
tech-Technologie.

Warumverwenden Sie den Markenna-
men Kodak Dental Systems nicht weiter?

Bartsch: Die Kaufer unserer Produkte
sollenaufdenersten Blick sehen, was sie
kaufen. Carestream Dental ist eine welt-
weite Marke, deren Name zwar nicht so
einfach wie Kodak, aber sehrlogisch aus-
gerichtetist. CS stehtfiirden Marktfiihrer
in der dentalen Bildgebung, der als Ima-
gingspezialist die besten bildgebenden
Systeme fiir Zahnmediziner auf der Welt
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~ Nicola Gizzi, Vertriebsleiter Carestream
Dental

entwickelt und produziert. Damit kon-
nen wir als Marke selbsthewusst auf-
treten. Wir wollen die konsequente
Produktbezeichnung Carestream Dental
starken und gleichzeitig gegeniiber un-
serenKundeneineindeutiges Statement
abgeben. Der Carestream Faktor zeich-
net den Zahnmedizinern ein deutliches
Bild von der Marke.

Was verstehen Sie unter dem Care-
stream Faktor?

Bartsch: Der Carestream Faktor baut
auf drei Eckpunkten auf: Wir entwickeln
erstens Technik fiir Menschen, diese
Technik hat zweitens die beste Bildqua-
litdt und erleichtert drittens den Work-
flow in der Praxis spiirbar. Das Logo von
Carestream Dentalin Formeines Dreiecks
versinnbildlicht diese Eckpunkte. Uber
den Switch zwischen Kodak Dental Sys-
tems und Carestream Dental informieren
wir in einer Werbekampagne. Auf die
Frage ,Who cares?“ antworten wir dabei
ganz einfach mit ,Carestream Dental
Cares!”.Damitkannjederetwasanfangen.

Schon bei der Entwicklung von Ideen
flirneue Produkteachtenwirstark darauf,
unsere Technologien fiir Zahnmediziner
undihre Patienten soeinfachwie méglich
zu gestalten. Als Ergebnis erlauben un-
sere Imaging Systeme auch fiir den Pa-
tienten gut nachvollziehbare Behand-
lungsstrategien und damit eine jederzeit
offene Kommunikation. Das ist der
Schliissel zum Vertrauen der Patienten
und damit auch zu einer bestmdglichen
Behandlung. Die Details, die mit unseren
Systemen sichtbar werden, lassen noch
schnellereundnochgenauere Diagnosen
zu.Zahnmediziner sollen Probleme nicht
nurerkennen,sondernauchsofortsehen,
wie behandelt werden kann—und das er-
moglichendieausgereiften Technologien

von Carestream Dental auf hochstem
Niveau.

Was bedeutet der Marken-Switch fiir
den technischen Service?

Gizzi: Die Gerédte mit dem Label Kodak
Dental Systems stammen aus der Ent-
wicklung von Carestream. Sie wurden in
dem gleichen Werk nahe Paris produ-
ziert, in dem auch die Carestream Dental
Produkte hergestellt werden. Bei der
Ersatzteilbeschaffung und dem techni-
schenServicewirdesalsokeine Verdnde-
rungen geben, da sich weder die Produk-
tions- noch die Unternehmensstruktur
verandern.

Bartsch: Es wechselt ja lediglich der
Name, die Technologie wird bei Care-
stream Dental von den gleichen Spezia-
listen entwickelt und mit der gleichen
Professionalitat produziert, wie dies bei
Kodak Dental Systems der Fall war.

Istso eine Umstellung nicht sehrteuer
und aufwendig?

Bartsch: So paradox es klingt, finan-
ziellgewinntdas Unternehmen durch die
alleinige Verwendung des Markenna-

KENNZIFFER 0271 ~

mens Carestream Dental,dakeine Lizenz-
gebiihren fiir den Markennamen Kodak
Dental Systems mehranfallen. Mittelfris-
tigkonnenwirdadurchnochstarkerindie
Weiter- und Neuentwicklung unsererin-
novativen Produkte investieren —unsere
Kunden profitieren also doppelt: Zum
einen sprechen wir nur noch mit einer
Stimme und sind dadurch besser ver-
standlich, zum anderen werden mehr
Ressourcen in der Entwicklung frei.

Herr Bartsch, Herr Gizzi — vielen
Dank! ««
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Software

>> DIE DIGITALE PRAXIS

INstrumentenkreislauf
digital dokumentieren

Es ist unvorstellbar, heutzutage den Tagesablauf einer Zahnarztpraxis ohne Automatisierung zu bewélti-
gen.Schon der Einsatz von Praxismanagement- und Patientenverwaltungssystemen ermaglicht dem Zahn-
arzt und seinem Praxisteam ein einfacheres und effizienteres Arbeiten. Schwierig wird es nur, wenn in
einem Arbeitsbereich verschiedene Tatigkeiten anfallen, die mit einem System abgedeckt werden sollen.

Manfred Korn/UnterschleiBheim

B Haufig kommen hier nur Lsungen von
verschiedenen Herstellern mit den dazu-
gehorigen Schwierigkeiten der Kompati-
bilitat mit den schon vorhandenen Syste-
men infrage. In der Instrumentenaufbe-
reitung haben SegoSoft-Anwender den
Vorteil, den gesamten Instrumentenkreis-
lauf digital dokumentieren zu kénnen,
verbundenmiteinerperfekten Integration
in das bereits vorhandene Praxismanage-
mentsystem.

SegoSoft ist eine Dokumentationssoft-
ware, die dafiirentwickeltwurde, Prozess-
daten von Aufbereitungsgeraten (Ther-
modesinfektor, Sterilisator und Siegel-
gerat) rechtssicher zu dokumentieren, zu

verwalten und zu archivieren. Bei der Ein-
richtung der Software werden einmalig
RKI-konforme Checklisten ausgearbeitet,
die speziell auf die Bediirfnisse des An-
wenders abgestimmt sind. Bei jeder In-
strumentenfreigabe wird der freigeben-
den Person automatisch nach dem Ende
eines Aufbereitungsprozesses ein ent-
sprechender Dialog angezeigt. In diesem
iibersichtlichen Dialog werden alle fiir
die RKI-konforme Freigabe relevanten
Punkte in kurzerund knapper Form besta-
tigt, sodass sowohl die Rechtssicherheit
vollstandig gewahrleistet ist als auch der
Freigabeprozess sehr straff und effizient
durchgefiihrt werden kann.
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~ Digitale Dokumentation des gesamten Kreislaufes der Instrumentenaufbereitung mit SegoSoft.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Automatische Dokumentation

SegoSoft registriert selbsttatig den Be-
ginneines Aufbereitungsprogrammes, so-
bald der Sterilisator und oder Thermodes-
infektor gestartet wird. Die chargenbezo-
genen Prozess- und Geratedaten werden
so automatisch von Beginn an manipula-
tionsgeschiitzt aufgezeichnet. Wird das
Programmende erreicht, fordert die Soft-
ware den Benutzer {iber ein Dialogfenster
auf, die Instrumentenfreigabe fiir die ab-
geschlossene Aufbereitung zu bearbeiten.

Nach der Freigabeentscheidung wer-
den die Hygienedokumente mit der fort-
geschrittenen digitalen Signatur der bear-
beitenden Person versehen, automatisch
in das fiir die Langzeitarchivierung geeig-
nete PDF/A 1-Format umgewandelt und
digital archiviert, ohne dass dazu ein Be-
nutzereingriff notwendig ware.

Mit der digitalen Signatur wird durch
den Gesetzgeberdas Ziel verfolgt, eine 6f-
fentlich tiberpriifbare und sichere Signie-
rungsmethode zu schaffen, mit der eine
Person befugt ist, auf elektronischem
Wege Daten zu unterzeichnen. Damit ist
sowohl die Echtheit der Prozessdaten als
auch die Identitat der freigebenden Per-
son nach offentlichen Standards vor Ge-
richt einwandfrei Giberpriifbar.

Automatische Kennzeichnung
Mit dem Zusatz Segolabel kdnnen di-

rekt nach der Instrumentenfreigabe aus
dem SegoSoft Freigabedialog Barcode-



Etiketten ausgedruckt werden. Samtliche
wichtige Daten, wie der Gerdtename, die
Seriennummer, das Aufbereitungsdatum,
das Haltbarkeitsdatum, die Chargennum-
mer und die freigebende Person, werden
automatisch auf ein Aufklebeetikett tiber-
tragen. Der Benutzeristsoinder Lage, die
geforderte Kennzeichnung der freigege-
benen und verpackten Instrumente mitin
beliebiger Anzahl gedruckter Etiketten
durchzufiihren.

Automatische Chargenzuordnung
zur digitalen Patientenakte

SegoSoft-Anwender haben die Mog-
lichkeit, mit der neuen Erweiterung Sego-
Assign die rechtssicheren Hygienedoku-
mente einer Aufbereitungscharge direkt
dem Patienten zuzuordnen. SegoAssign
integriert sich iiber die standardisierte
VDDS-Media-Schnittstelle des in der Pra-
xisverwendeten Praxismanagement- und
Patientenverwaltungssystemes. Die Zu-
weisungzum Patientenerfolgtschnellund
einfachvonjedem beliebigen Arbeitsplatz
aus.

Allein iiber das Offnen der SegoAssign-
Eingabemaske in der Behandlungsakte
werden die Patienten- und Behandlungs-
daten automatisch ibernommen. Mittels
eines Scanners werden dann die Informa-
tionen der Charge von den Barcode-Eti-
ketten erfasst und dem zu behandelnden
Patienten zugewiesen.

Durch die direkte Verfiigharkeit von
SegoAssign innerhalb der digitalen Pa-
tienten- und Behandlungsakte ist der Be-
nutzer jederzeit imstande, die am betref-
fenden Patienten eingesetzten Sterilisa-
tionschargen nachzuvollziehen. Gerade
im Fall einer Praxishegehung oder einer
haftungsrechtlichen Auseinandersetzung
kann so der patientenbezogene Nachweis
der Instrumentenaufbereitung gefiihrt
werden.
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AnwenderberichtVistaCam iX

>> DIE DIGITALE PRAXIS

Meine Patienten
sollen verstehen, was
iIch mache”

Die VistaCam iX von DURR DENTAL gehirt zu den wenigen medizinischen Geriten, die in puncto Patienten-
kommunikation, Dokumentation und Kariesbestimmung in sich mehrere Funktionen vereint. Intraorale
Aufnahmen gehdren ebenso in ihr Repertoire wie fluoreszenzbasierte Karieshestimmungen. Zahnéarztin
MUDr. Heda Dengel aus Remseck am Neckar arbeitet seit Kurzem mit der Kamera in ihrer Praxis. Welche
Erfahrungen sie bisher gemacht hat, was ihre Patienten sagen und warum sie mit nur einer Kamera fiir ihre
Behandlungsraume auskommt, hat sie uns exklusiv berichtet.

MUDr. Heda Dengel/Remseck am Neckar

M Das Interesse am Zahn und seiner Ge-
sundheitistwieinvielenanderen medizi-
nischen Bereichen stark angestiegen. So
wollen meine Patienten Behandlungs-
schritte klar nachvollziehen, besser er-
kennen und verstehen kdnnen. Dank
modernster Technologien und digitaler
Fortschritte stehen uns neue Méglichkei-
ten unter anderem fiir die Patientenauf-
klarung und Diagnostik zur Verfiigung.
Diese Chance wollte ich im Friihjahr 2010
nutzen und habe mich mitmeinereigenen
Praxis niedergelassen. Der VistaCam iX
begegnete ich auf der IDS 2011zum ersten

Abb.1

Mal. Die Diagnose von Fissurenkaries
durch Fluoreszenztechnik schien mirsehr
aussagekraftig, was sich kurze Zeit spater
auch in meiner Praxis bestatigte.

Mehr Sicherheit
in der Kariesdiagnostik

Das neue Geratvon DURR DENTAL hat
mich schnell Gberzeugt. Fiir mich waren
eine einfache Handhabung und sichere
aussagekraftige Ergebnisse wichtig. Vi-
suelle Ergebnisse, die ich auch meinen
Patienten gut vermitteln kann. Die Cam-
und Proof-Funktion in einem Gerat macht
vieles einfacher. Zwar bleiben Handspie-
gelund Sonden bei der Vorsorgeuntersu-
chung immer noch die Mittel der Wahl,
aber die VistaCam iX mdchte ich nicht
mehr missen. Insbesondere in den frag-
lichen Fallen hilft sie als Absicherung fiir
den Behandler und schafft eine klarere

~ Abb. 1: Im Rahmen ihrer Praxisdigitalisierung hat sich MUDr. Dengel fiir die DBSWIN Software

entschieden, mit der auch die VistaCam iX arbeitet.

Kommunikation zwischen Zahnarzt und
Patient. Nunweiftichsicher,dasseine Fis-
surenveranderung keine Karies profunda
wird. So kann ich mich erfahrungsgemaf
darauf verlassen, dass die Kamera eine
vorhandene Karies auf Glattflachen und
Fissuren dank der Fluoreszenztechnolo-
gie detektiert. Das violette Licht der LEDs
regt die Stoffwechselprodukte der Bakte-
rien so an, dass diese rot leuchten. Auf
diese Weise lokalisiert der Proof-Wech-
selkopfkaridse Lasionen und zeigt die Ka-
riesaktivitat. Das Ergebniskannichmirim
Anschluss als numerischen Wert zur
Langzeitbeobachtung ablegen, aber vor
allem in Form einer Falschfarbendarstel-
lung von Griin bis Gelb darstellen lassen.
Das erleichtert inshesondere die Patien-
tenberatungin der Kariesprophylaxe. Zu-
erst mache ich gewdhnlich eine Auf-
nahme vom Zahn mit dem Cam-Aufsatz
und danach mit dem Proof-Wechselkopf.
Die beiden Funktionen sind in meiner
Praxis als eine Leistung ,Kariesdiagnos-
tik" deklariert. So werden alle Zéhne
untersucht. Im direkten Vergleich sieht
der Patient, wie stark der Zahn von Karies
befallenist. Bei Griinistder Zahnschmelz
gesund, Blau visualisiert eine begin-
nende Schmelzkaries, Rot markiert eine
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tiefe Schmelzkaries, Orange Dentinkaries
und Gelb eine tiefe Dentinkaries.

Ein vielseitiges Einsatzgebiet

Die Voraussetzung fiir eine erfolgrei-
cheDiagnostikmitderVistaCamiXistder
richtige Ansatzam Zahn. Uberalldort, wo
man mit dem Proof-Wechselkopf direkt
die betroffene Stelle erfassen kann, l&sst
sich ein aussagekraftiges Ergebnis er-
mitteln. Die DBSWIN-Software kann so
am Rechner mittels der generierten Da-
ten den Kariesbefund klar und deutlich
wiedergeben. So nutze ich die Kamera
hauptsachlich bei Fissurenkaries, Wur-
zelkaries,zur Auffindungvonversteckten
Wurzelkanélen, Bestimmung von Rest-
kariesin der Kavitatund bei Dokumenta-
tion von Spalt im Zahninneren. Die Dia-
gnose approximaler Karies bleibt daher
weiterhin der Rontgenaufnahme iiber-
lassen. Inshesondere profitieren unsere
kleinen Patienten von der ungefahr-
lichen und einfachen Technik der Vista-
CamiX.Abersie darfauch beider profes-
sionellen Zahnreinigung bei uns nicht
fehlen. Die Kariesdarstellung muss fiir
mich nachdergriindlichen Reinigungge-
macht werden, sonst fiihrt das zu einem
fehlerhaften Ergebnis. In diesem Zu-
sammenhanghilftdie Kamerazudem bei
derVisualisierungvon Plaque und Zahn-
stein.

Funktionale Intelligenz

Mit einem einfachen Klickverschluss
lasst sich schnell zwischen den Funktio-
nen wechseln. Den Cam-Wechselkopf
setze ich in der Regel immer zuerst ein.
Vor-und Nachher-Bildergehéren bei uns
schon lange zu den Klassikern. Die Vor-
teile der intraoralen Aufnahmen nutzen
wir mit der VistaCam iX dariiber hinaus
zur Dokumentation von tiefen Zahnfrak-
turen, Wurzelkanaleingangen, tiefer Ka-
riesundvielem mehr.Die Kamerahatsehr
gute optische Eigenschaften und be-
leuchtet das Zahninnere ausgesprochen
gut. Deshalb verwende ich die VistaCam
iX auch als Sichthilfe in lateralen Berei-
chenoder bei der Wurzelbehandlung.

Zufriedene Patienten
sind das beste Kompliment

Die Kamera istwirklich ein Gewinn fiir
die Praxis. Meine Patienten schatzen die

2l A @‘.‘ -
~ Abb. 2: Die VistaCam iX Technik. - Abb. 3: Makro-Aufnahme mit der Intraoralkamera
VistaCam iX.

Abb.2

digitale Visualisierung des Mundraums.
Sie erkennen die Probleme des Zahnes
und verstehen, warum wie zu handeln
ist.Ich spiire das Vertrauen und die neue
Offenheit gegeniiber Therapievorschla-
gen. Unsere Patienten méchten mehr
sehen und verstehen als Patienten
vor 20 Jahren. Auch unser Praxisteam
kommtmitderVistaCamiXund dem Soft-
wareprogramm DBSWIN spielend leicht
zurecht. Die Handhabungistsehreinfach
und der Wechsel zwischen den Kopfen
hygienisch sicher. Die Kamera wird mit
feuchten Hygienetiichern vor und nach
dem Gebrauch abgewischt. Der Gummi-
ring ist voll sterilisierbar und bei chirur-
gischen Behandlungen benutzen wir
die speziellen Folien zum Uberziehen.
Meine Helferinnen sind von der hygieni-
schen, einfachen und schnellen Hand-
habung positiv Giberrascht. Obwohl wir
zwei Behandlungsraume haben und nur
eine Kamera, ist sie schnell aus- und
am anderen Ort wieder eingesteckt. Die
VistaCam iX lasst sich direkt am Hand-
stlick entkoppeln. In beiden Zimmern be-
findet sicham PCein Anschluss und auch
eine Wandhalterung. Bei Nichthenutzung
schaltet sie nach zwei Minuten ab.

Mein Praxisteam
ist fit in der Technik

Im Rahmen unserer Praxisdigitalisie-
rung habenwirunsfiirdie DBSWIN Soft-
ware entschieden, die sich im Praxisall-
tag funktional und einfach nutzen lasst.
So war es auferst praktisch, dass auch
die VistaCam iX mit dieser Software ar-
beitet. Das Programm lasst sich unkom-
pliziert starten und benutzen. Die Ka-
mera hateinenzusatzlichen Button,,Pla-
que/Karies-Diagnostik” auf derLeiste im

Programm. So gelingt ein schnelles
Wechseln zwischen den Funktionen. Fiir
uns war es keine groRe Umstellung. Die
VistaCamiX hatschnellihren Platzin der
Patientenberatung und Prophylaxe ge-
funden. «
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Interview
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Service istder

Schlussel zum

=rfolg"

Digitale Technologien werden zunehmend integraler Bestandteil der Zahnarztpraxis. Sie ermdglichen es, Be-
handlungen noch effizienter und qualitativ hochwertiger durchzufiihren und sind zu essenziellen Komponenten
moderner Praxisablaufe geworden. Im Interview mit Stefan Thieme (DENTALZEITUNG) sprachen Stefan Kalten-
bach (Geschaftsfiihrer), Holger Essig (Marketingleiter) und Marc Fieber (Technischer Leiter) liber die Kompetenz
von orangedental als innovativer Partner des Zahnarztes sowie den Weg zur digitalen Praxis.

Herr Essig, das Bild einer komplett
digitalen Zahnarztpraxis muss doch lhre
Idealvorstellung fiir orangedental, die
Zukunftsvision schlechthin sein, oder?

Klare Antwort, ja!

Die Digitalisierung hat fiir die Praxis,
den Behandler und natiirlich den Patien-
ten viele Vorteile, denn die Prozesse wer-
den vereinfacht. So kann die Visualisie-
rung durch intraorale Aufnahmen bei-
spielsweise sehrgutbeiderPatientenauf-
kldrung und -beratung eingesetzt werden
und ermoglicht es, dass die Bilddaten so-
fortam Stuhlverfiigbar sind. Nicht zuletzt
spielen auch Umweltgesichtspunkte eine
Rolle—keine Chemie mehrinderPraxisist
ein grofRes Argument fiir die Nutzung
digitaler Technologien.

Auf dem Weg zur Digitalisierung der
Zahnarztpraxis ist orangedental ein Vor-
reiter. Bereits 1998 haben wir begonnen,

Abb.1 L 4

~ Abb. 1: Technischer Leiter Marc Fieber.

mit der Software byzz eine systemiiber-
greifende Plattform fiir alle Bilddaten zur
Verfiigungzu stellen. Als saubere Schnitt-
stelle zur Abrechnungssoftware konnen
mitbyzz alle gdngigen digitalen Praxisge-
rate gesteuert werden, aufierdem bietet
die Software viele Tools fiir Patientenbe-
ratung und Patientenmarketing. orange-
dental setzt sich fiir offene Standards und
das Prinzip der Offenheit ein, d.h. der
Zahnarzt entscheidet selbst, welche Ge-
rate erin seiner Praxis nutzt. Ein weiterer
Punkt ist das Engagement des Unterneh-
mens in den maf3geblichen Gremien, wie
dem DIN Ausschuss Réntgen der Deut-
schen Gesellschaft fiir Zahn-, Mund- und
Kieferheilkunde (DGZMK).

Herr Fieber, kdnnen Sie uns aus lhrer
Sicht, zumindestfiir den Bereich der digi-
talen Volumentomografie, eine Ein-

~ Abb. 2: Geschéftsfiihrer Stefan Kaltenbach.

schatzung des heutigen Ausriistungs-
standes der Zahnarztpraxen in Deutsch-
land geben? Kann man sagen, dass es in
diesem Zusammenhang Bereiche der
Zahnmedizin gibt, die ohne DVT heute
gar nicht mehr denkbarwéren? Wie wird
sich dies lhrer Ansicht nach kurzfristig
weiterentwickeln?

Das ist eine schwierige Frage, die nicht
pauschal beantwortet werden kann. Wir
schatzen,dasscirca 60 Prozentder Praxen
in Deutschland heute noch analog ront-
gen. Aber — und das ist auch ein klarer
Trend —immer mehr Praxen beschaftigen
sich mit dem Gedanken, in das digitale
Réntgen und die Vernetzung ihrer Praxis
einzusteigen.

Hier spielen neben den erweiterten
Nutzungsmoglichkeiten und den zahlrei-
chen Vorteilen der Digitalisierung auch
ein zeitgemaRes Image eine grofRe Rolle.

~ Abb. 3: Marketingleiter Holger Essig.
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Wir gehen davon aus, dass heute bereits
2.000 DVT-Gerate in den Praxen und Kli-
niken stehen und 2012 wiederum mindes-
tens 500 Gerate neu installiert werden.

Die fiihrenden MKG- und Implantolo-
giepraxen habenzum Grofdteilalle bereits
indiese Technikinvestiertund wirbemer-
ken jetzt verstarkt das Interesse innovati-
ver Allgemeinpraxen, vor allem jener, die
auch implantologisch tatig sind. Dazu
trégt sicherlich auch bei, dass in den
neuen DVT-Richtlinien der DGZMK ein-
deutigdefiniertist, bei welchen Indikatio-
nen eine DVT-Aufnahme angesagt und
aus haftungsrechtlichen Griinden sogar
unumganglich ist. Dies bietet Sicherheit
und die klare Positionierung der Fachge-
sellschaften hat zu der neuen positiven
Entwicklung beigetragen.

Zudem kdnnen die Gerdte mit einem
mittleren 3-D-Volumen von 8 x 8 cm, das
fir die allermeisten Anwendungen in der
Allgemeinpraxis vollkommen ausrei-
chend ist, mit einer attraktiven Preisstel-
lung aufwarten. Somit sind die Mehrin-
vestitionen, verglichen mit der Anschaf-
fung eines digitalen OPGs, nicht mehr so
grof, aber stellen einen groRen Wert- und
Imagezuwachs dar. Gleichzeitig erhdht
sichdieQualitatderAufnahmenstetig, so-
dass DVT-Aufnahmen auch fiir Parodon-
tologen und Endodontologen sinnvoll
nutzbar werden.

Zusammenfassend kann gesagt wer-
den, dass DVT-Aufnahmen heute im Be-
reich der MKG-Chirurgen und reinen Im-
plantologen bereits Pflicht sind, wahrend
der Anteil der Allgemeinpraxen, gerade

der mit Spezialisierungsrichtung Implan-
tologie und teilweise auch Parodontolo-
gie und Endodontie, stetig anwéchst. In
dennéchstenfiinfbis zehn Jahren werden
alle zukunftsorientierten Praxen mit DVT
arbeiten, da binich sicher!

Mit einer breiten Produktpalette und
geballter Servicekompetenz im Bereich
der digitalen Ausriistung sowie indivi-
duell zugeschnittenen Angeboten fiir
alle Bereiche der Zahnmedizin hat sich
orangedental in den letzten Jahren zu ei-
nem der fiihrenden Anbieter im Bereich
der digitalen Praxis entwickelt. Herr
Fieber, konnen Sie kurz fiir unsere Leser
noch einmal die wichtigsten Meilen-
steine und Innovationen aus dem Hause
orangedental zusammenfassen?

Auch hier gibt es eine klare Antwort
vonuns,Serviceistundbleibtder Schliis-
selzum Erfolg! Wirhabenindenvergan-
genen Jahren mit sieben Technikern das
grofite 3-D-Spezialistenteam in Deutsch-
land aufgebaut. Gemeinsam mit den
Fachberatern des Dentalfachhandels
kénnenwirsomitalle Praxenin Deutsch-
land zuverlassig und kompetent beraten
und betreuen. Auf dem Weg zum Kom-
plettanbieter fiir die digitale Praxis gibt
esbeiorangedentaleine stetige Entwick-
lung, bei derfolgende Schritte besonders
hervorzuheben sind:

ImJahr1998 haben wirmitder Entwick-
lung und Einfiihrung der Software byzz
begonnen. Es folgte die Einfiihrung der
Intraoralkameras der c-on Familie. 2007
begann die Zusammenarbeit mit Vatech
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~ Abb. 4a-d: Innovation trifft auf Kreativitdt — die AuBendarstellung von orangedental ist plakativ und hebt sich deutlich von der Masse ab.

undeskamzum3-D-Markteintrittmitdem
Picasso Trio, 2008 folgte das Uni-3D. Die
3-D-Palette wurde dann zur IDS 2009 mit
den GeratenderZenith3D-,REVE3D-und
Duo 3D-Reihen erweitert. Damit stellt
orangedental die breiteste Palette an Ge-
raten zur Verfiigung, die es dem Kunden
erlaubt, ein optimal fiirden individuellen
Einsatzrahmen geeignetes 3-D-Rontgen-
gerdtauszuwahlen.

2011erfolgte als ndchster wesentlicher
Schritt die Einfiihrung der voll digital in-
tegrierten Parosonde, gemeinsam mit
weiteren innovativen Spezialgeraten fiir
die Bereiche Paro, Karies und Endo auf
der IDS in Koln. Auf diese Weise be-
schreitet orangedental, neben der Soft-
wareentwicklung und Distribution von
3-D-Rontgengeréten im deutschsprachi-
genRaum, erstmalsauch den Wegderei-
genen Herstellung dentaler Produkte. In
Biberach werden von orangedental ne-
ben der Parosonde auch das Dentalo-
scop, die neuen Lupenbrillen sowie ab
Herbst 2012 auch das Endosafe ,,made in
Germany* produziert.

Herr Essig, ganz spontan, was denken
Sie, wie sieht eine (digitale) Praxis in
zwanzig Jahren, also 2032, aus?

Ich denke, dass sich die Diagnostik ex-
trem weiterentwickeln und verbessern
wird, vor allem was die Aufldsung und die
Darstellung angeht. Dies gilt ebenso fiir
die Softwareunterstiitzung, sowohl bei
der diagnostischen Beurteilung als auch
bei der Behandlungsplanung und viel-
leicht sogar der gefiihrten Behandlung.
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Allerdings — und das ist mir persénlich
der wichtigste Punkt — bei allem techni-
schen Fortschritt sollen Zahnarzt und Pa-
tient nach wie vor im Mittelpunkt stehen.
Die Technik soll den Behandler weiter
unterstiitzen und ihm helfen; die Aufnah-
men werden effektiver und exakter und
nicht zuletzt wird die Strahlenbelastung
weiter zuriickgehen.

Herr Kaltenbach, wenn man lhr Unter-
nehmen kennt, wenn man orangedental
aufeiner Messe besucht oderan einer Ih-
rer Veranstaltungen teilgenommen hat,
weifd man, orangedentalistanders! Aber
was macht das Besondere an orange-
dental aus?

Ja, diese Frage lasst sich leicht beant-
worten, das sind die personlichen Bezie-
hungen zu unseren Kunden, Interessen-
ten und Partnern aus Handel und Indus-

>> DIE DIGITALE PRAXIS

trie. orangedental hat sich zu einem der
fiilhrenden Unternehmen im Bereich des
3-D-Réntgens in Deutschland, Osterreich
und der Schweiz entwickelt, aber wirsind
deshalb kein Riesenkonzern geworden,
sondern nach wie vor ein schwabisches
inhabergefiihrtes Unternehmen, dasstets
den direkten Kontakt zum Kunden und
Partner sucht. Und wir haben Spa an
unserer Arbeit und ein tolles Team. Ich
glaube, genau das merkt manauch anun-
seren Auftritten auf Messen und Veran-
staltungen.

Herr Essig, unter dem Motto ,,Fiir An-
wender und die, die es werden wollen*
laden Sie auch in diesem Jahr interes-
sierte Allgemeinzahnarzte und Spezia-
listen am 6. und 7. Juli 2012 zum mittler-
weile 4. DVT-Symposium ins schwabi-
sche Biberach ein. Geben Sie unseren

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Lesern vorab einen kleinen Uberblick,
welche Uberraschungen und Hohe-
punkte die Teilnehmer in diesem Jahr
erwarten kdnnen?

Auch in diesem Jahr steht unser DVT-
Symposium unter dem Zeichen des inter-
aktiven Austausches der Teilnehmer. Wir
wollen mit einem groRen Themenfeuer-
werk wiederum Experten aus Praxis und
Wissenschaft zu Wort kommen lassen,
um unseren Anwendern eine noch effek-
tivere und erfolgreichere Arbeit mitihrem
3-D-Gerat zu ermdglichen. Allen Interes-
sierten wollen wir einen Einblick und die
Moglichkeit des Kennenlernens geben.
Zusétzlich wird es in diesem Jahr die Pa-
rallelveranstaltung ,Innovative Spezial-
gerate” geben, die sich hauptsachlich mit
den Themen Paro, Karies und Endo be-
schaftigen wird. Und traditionell wartet
im Anschluss an die Fortbildung das ge-
meinsame orangedental Sommerfest.

Ichmdchte die Gelegenheitnutzen, Sie
alle recht herzlich zum 4. DVT-Sympo-
sium nach Biberach einzuladen! Kom-
men Sie vorbei und lassen Sie sich auf
den umfangreichen Diskussions- und
Fortbildungsplattformen von den Maog-
lichkeiten der 3-D-Volumentomografie
inspirieren. Ziel der Veranstaltung ist es,
Anwendern und Neueinsteigern ein
weitgreifendes Know-how im Bereich
DVT zu vermitteln. So kdnnen die Teil-
nehmerineinem professionellen Umfeld
die DVT Kompetenz von orangedental
und das wohl umfangreichste 3-D-Pro-
duktportfolio in der Zahnmedizin erle-
ben. «

QR-Code: Video zu den orangedental

DVT Fortbildungstagen 2011.

QR-Code einfach mit dem Smartphone scannen
(z.B. mithilfe des Readers i-nigma).

>> KONTAKT

orangedental GmbH & Co.KG
AspachstraBe 11

88400 Biberach an der RiB
Tel.: 07351 47499-0

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de
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SENSITIVE UND WIRKSAM

Die neuen Produkte der Sensitive-Linie bieten eine schnelle, umfassend begutachtete Wirksamkeit und
eine optimale Pflege- und Schutzfunktion fir die Haut. Alle Produkte sind frei von allergenen Inhalts-
stoffen und eignen sich nicht nur fiir Allergiker und Personen mit sehr empfindlicher Haut,
sondern fir alle im dentalmedizinischen Bereich tétigen Personen.
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Dermavea_

Pflegecreme mit Schutzfunktion strapazierter
Hande. Die besonders hochwertigen und
reichhaltigen Inhaltsstoffe Vitamin E,
Allantoin, Panthenol und Glycerin férdern
die Regeneration beanspruchter Haut.

14 95¢
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Digitale Verfahrenskette

>> DIE DIGITALE PRAXIS

Die Kunst,
Mit digitalen Netzen den
Erfolg zu fangen

Digitale Konzepte fiir Praxis und Labor sind Investitionen in die Zukunft. In der Tat wéchst die Durchdrin-
gung der IT in der dentalen Welt enorm schnell. Dazu gehort die viel gepriesene digitale Verfahrenskette
ebenso wie die digitale Abrechnung oder die Materialverwaltung — und nicht zuletzt riicken die Leistungen
von Praxen und Labors auf unterschiedlichen Ebenen noch ndher zusammen. Dazu gewinnen moderne
Lernformen wie das E-Learning oder die Kommunikation per Internet in sozialen Netzwerken und die erst
kiirzlich viel diskutierten Bewertungsforen fiir Zahnarzte nahezu taglich an Bedeutung.

Thomas Simonis/Miinster

W Die Moglichkeiten, sich in diesem Netz
zuverzetteln oderiibereinenderunzéhli-
gentechnischen oderrechtlichen Fallstri-
cke zu stolpern, scheinen unendlich. Zu-
malzujedem Themaunzahlige Unterneh-
men ihre Dienste anbieten und selbstver-
standlich jeweils die perfekte Losung fiir
das spezielle Problem anbieten. Das Pro-
blem fiir die einzelne Praxis oder das ein-
zelne Labor entsteht dann haufig in der
isolierten Betrachtung der jeweiligen An-
liegen. Die Losung liegt einmal mehr im
vernetzten Denken. Das gilt in der digita-
len Weltnochvielmehr,alsesschoninder

analogen dentalen Welt richtig war. Nur
waren die Konsequenzen einereinzelnen
Losung dort noch nicht so weitreichend
wie heute.

Vernetzte Lisungen
wachsen Schritt fiir Schritt

Nun ist es wenig hilfreich, sich bei der
Beschaftigung mit der digitalen Zukunft
gleich am ldealzustand zu orientieren.
Das ist vor allem finanziell kaum tragbar
und eine vollig digitale Ausstattung ist
letztlichauch nurbeieinemvollstandigen

Neustart, also einer Neugriindung, tech-
nisch zu realisieren, wenn man nicht ei-
nen harten Schnitt setzen und sich ganz
neu ausrichten will—was, wenn auch sel-
ten, durchaus vorkommt.

Viel spannender ist die Frage nach der
zielgerichteten Modernisierung. Hier sind
erste Erfolge schnell zu erzielen. Mit der
entsprechenden Beratung, etwa durch die
dentalen IT-Spezialisten des NWD Sys-
temhauses, die eng mit den Fachleuten
fiir Rontgen, Behandlungseinheiten, Hy-
giene oder Funktionsdiagnostik zusam-
menarbeiten, bleibt auch bei kleineren

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Modernisierungsprojekten der Blick fiir
das Ganze der digitalen Dentalwelt ge-
wahrt. So kdnnen existierende Labors
und Praxen Schritt fiir Schritt in die digi-
tale Zukunft aufbrechen, ohne den An-
schluss oder den Uberblick zu verlieren.

Es geht nicht immer in erster Linie um
die Hightech-Gerate,diesichinderdigita-
len Verfahrenskette aneinanderreihen,
wie digitale Funktionsdiagnostik, digita-
les Rontgen oder das CAD/CAM-Ferti-
gungsverfahren. Bereits Programme und
Systeme, die samtliche Praxisablaufe di-
rekt erfassen, miteinander verkniipfen
und entsprechend einfach verarbeiten
kénnen, sind ein erster Schritt, dem dann
Stiick fiir Stiick der Aufbau eines vollstan-
digen digitalen Workflows von der Dia-
gnostik bis Fertigungfolgenkann. Wichtig
istdabei,sichan offenen Systemlésungen
zu orientieren und spétere Erweiterun-
gen als Maglichkeiten im Blick zu behal-
ten. Die NWD Gruppe bietet die ndtige
Softwarefiirdie Digitalisierungder Praxis
oder des Labors und verfiigt auch iiber
speziell geschulte Mitarbeiter, die den
Zahnarzt oder das Labor auf dem Weg in
die digitale Welt begleiten kdnnen.

Vernetzung beginnt mit
der Software

»Die fachmannisch optimale Vernet-
zung der Praxis unter Verwendung der
richtigen Hard- und Software ist etwas,
das jeder Zahnarzt anstreben sollte, um
heute und zukiinftig auf der Héhe der Zeit
arbeiten zu kénnen®, ist NWD Geschéfts-
fiihrer Volker Landes iiberzeugt. Bei der
entsprechenden Auswahl stehen die Ex-
perten vom NWD Systemhaus beratend
zur Seite. Mitdem Praxisprofiler MPG bie-
tet NWD neben der Praxisprofiler Abrech-
nungssoftware ein Programm, das sich
um die digitale Sterilgutverwaltung, das
Gerdtemanagement und die Personal-
verwaltung kiimmert. ,Da wir mochten,
dass sich der Zahnarzt moglichst intensiv
dem Aufbau der Zahnarzt-Patienten-Bin-
dung widmen kann, anstatt in der Be-
waéltigung biirokratischer Erfordernisse
unterzugehen®, so Landes, ,stellen wir
unseren Kunden zusatzlich auch eine
Bestellsoftware zur Verfiigung, die das
wahrscheinlich modernste Warenwirt-
schaftssystem der Branche integriert.”
Als einzigerdentaler Anbieter setzt NWD
schon heute den DataMatrix-Code erfolg-
reich auf allen Lieferscheinen ein. Durch

diesen konnen per Scan in Sekunden-
bruchteilen samtliche hinterlegten Infor-
mationen, wie etwa Verfallsdaten und
Chargennummern, mit einem Tasten-
druck in das Warenwirtschaftssystem
eingelesen und so liickenlos dokumen-
tiert werden. ,,Der Zeitgewinn fiir unsere
Kunden ist enorm und wir schlieRen
durch die elektronische Dateniiber-
nahme mogliche Tippfehlerbeider Erfas-
sung durch die Praxismitarbeiter aus®,
freutsich Volker Landes.

Uber die zeitlichen Vorteile hinaus re-
volutioniert der DataMatrix-Code vor al-
lem den Dokumentationsprozess in Pra-
xis und Labor. Den umfangreichen Doku-
mentationspflichtenim Rahmenvon QM-
und Hygienevorschriften kann ohne nen-
nenswerten Aufwand Geniige getan wer-
den. Anhand der automatischen Uber-
nahme von Chargennummer und Ver-
fallsdatum lassen sich nun Produkte Lii-
ckenlos vom Hersteller bis zum Patienten
dokumentieren. Die Erfiillung der ent-
sprechenden Dokumentationsforderung
der Medizinprodukte-Sicherheitsverord-
nungwar zu keinem Zeitpunkt einfacher.

Fazit

DerEinstiegindiedigitale Weltbeginnt
im Kleinen. Mit der richtigen Begleitung
durch die Hard- und Software-Spezialis-
ten der NWD Gruppe entsteht schnell ein
tragfahiges Netz, an das technologische
Innovationen immer wieder angekniipft
werden konnen. Wichtig ist dabei der
Uberblick iiber die Erfordernisse in Praxis
und Labor und die Maglichkeiten des

pa—on
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Marktes, den letztlich wohl nur Spezialis-
ten aus der dentalen Welt haben kdnnen.
Mit der richtigen Beratung von Anfangan
steht dann dem erfolgreichen Einsatz der
neuen digitalen Technologien nichts im
Wege.

>> KONTAKT

Thomas Simonis

Leitung Marketing NWD Gruppe
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
SchuckertstraBe 21

48153 Miinster

Tel.: 0251 7607-0

E-Mail: thomas.simonis@nwdent.de
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Das erste Parometer ‘
zur voll automatisierten
Befundung des Parodontalstatus.
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>> DIE DIGITALE PRAXIS

Patienten erwarten
eute eine digitale
und digitales

Praxis

Rontgen”

Die beiden Leiter der Zahnklinik Ost in Berlin, Jiirgen und Carsten Oztan, erzihlen iiber die Erwartungen ih-
rer Patienten an digitale Rontgentechnologie, warum sich Réntgengeréte einem erweiterten Praxisangebot
anpassen lassen sollten und wieso Planmeca sie mit dem ,,I do it my way“-Ansatz iiberzeugte.

Jiirgen und Carsten Oztan/Berlin

M |hre ersten beruflichen Schritte
machten die Zahnarzte Carsten und Jir-
genOztanineinergroRen Berlinerzahn-
medizinischen Einrichtung.Sie sammel-
ten Erfahrungen und stellten fiir sich
fest, dass ein umfassendes zahnarztli-
ches Leistungsangebot mit einem gro-
fen Behandlerteam viele Vorteile be-
sitzt.
Nachzwei)ahrenbeschlossensie,die-
ses Konzeptauchin einereigenen Klinik
zu realisieren — allerdings mit dem An-
spruch absoluter Top-Qualitat, einer ho-
hen Mitarbeiterzufriedenheit und in
Kombination mit maximaler Effizienz.
Zahnklinik Ost ist der Name ihrer Klini-

ANZEIGE

kenim Ostteil Berlins. Das Konzept funk-
tioniert und nach nur zehn Monaten
eroffneten beide die zweite Klinik —in
wenigen Wochen steht fiir beide die
nachste Klinikeroéffnungan.

Das KonzeptderdreiKlinikenistiden-
tisch, erldutert Carsten Oztan. ,In einem
Team von ca. 20 Behandlern sind wir in
der Lage, mit Spezialisten die gesamte
Zahnmedizin, von Pravention bis hin zu
MKG und Implantologie anzubieten.
Dazu haben wir einen Rund-um-die-
Uhr-Notdienst, Behandlungszeiten an
Randzeiten, morgens und am spaten
Abend, auRBerdem behandeln wir auch
samstags und sonntags.”

Flexibilitat

Aktion im April

Sie erreichen uns telefonisch unter:

036923/83970

7% Rabatt auf alle schranke der Linie ,Voluma Straight”
(ausgenommen sind hierbei die Arbeitsplatten sowie das Zubehaor)

izinp Praxis
Le-i5 Stahim&bel GmbH

Dental Labor

E-Mail: service@le-is.de
Web: www.le-is.de

KENNZIFFER 0381

Abb. 1 it
~ Abb. 1: Zahnarzt Carsten Oztan.

Auchwenndas Leistungsspektrumgrod
ist,in der Zahnklinik Ost sind grofite Sorg-
falt, hdchste Qualitat und vernetztes Den-
ken oberstes Gebot. ,Wir kommunizieren
diese Merkmale genauso an unsere Pa-
tienten, wie die Tatsache, dass bei uns di-
gital gerontgt wird. Geringstmogliche
Strahlung ist allerdings kein Luxus mehr,
heute erwarten dies Patienten von ihrer
Zahnarztpraxis®, erlautert Carsten Oztan.

,Flr die Praxispldane von Jiirgen und
Carsten Oztan war unter anderem ein
leistungsstarkes EDV-Konzept von Be-
deutung, das mit der sich dynamisch ent-
wickelnden Klinik mithalt. Sowohl die
Vernetzung mit den beiden bestehenden
Zahnkliniken als auch die Datensiche-



Wir wollten von Anfang an
die moderne und
innovative 3-D- Technolo-
gie in der Zahnklinik

Ost haben, und durch die
Fllle unserer Fachdiszi-
plinen war dies auch
gerechtfertigt.

rung, das QM-System, das Warenbestell-
system, die Abrechnungssoftware und
die Einbindung der verschiedenen bild-
gebenden Systemewarenzurealisieren®,
so Jlirgen Sternitzky, Projektbetreuer der
Standorte Zahnklinik Ost und Fachbera-
ter fiir Existenzgriindung und Praxisab-
gabe von NWD Berlin & Ost.

Jiirgen und Carsten Oztan entschieden
sich Anfang 2010 im Rontgenbereich fiir
die Romexissoftware von Planmeca und
ein ,kleines" 3-D-Gerat, ein 5 x 8 Field of
View (FOV). ,Wir wollten von Anfang an
die moderne und innovative 3-D-Techno-
logie in der Zahnklinik Ost haben, und
durch die Fiille unserer Fachdisziplinen
war dies auch gerechtfertigt. Dann be-
gann der Praxisbetrieb, das Behandler-
team arbeitete immer intensiver mitein-
ander und so wurden immer haufiger
grofle Komplettversorgungen geplant®,
erldutert Carsten Oztan. Aber High-End-
Zahnmedizinbrauchtauchaktuelle High-
End-Rdntgentechnologie, und so riistete
man die zweite Niederlassung der Zahn-
klinik Ost gleich mit einem Promax 3D
(8 x 8 FOV) aus.

Fiir den ersten Standort istinzwischen
geplant, den 5x8 Sensor gegen einen

ANZEIGE

amalsed®

amalsed® — das praxiserprobte
Amalgam-Abscheidesystem auf
Sedimentationsbasis

e Patentiertes, natiirliches
Verfahren ohne Energie-
verbrauch

e Wartungs- und
storungsfrei

e Fiir jede Praxisgrofie
das passende Produkt

e Einbau erfolgt
Uiber autorisierte
Dentaldepots

sed® on Tour

18.4.2012
6.6.2012

10.10.2012

amal
Miinchen
Berlin
Koln

N&here Informationen unter:

8x8 Sensor auszutauschen. Dazu wird
nur der Sensor getauscht und ein Soft-
ware Update installiert. Dass diese Auf-
riistoption von Zahnérzten als ein we-
sentliches kaufentscheidendes Argument
bewertet wird, kann Jiirgen Sternitzky so
bestatigen. ,Viele Zahnarzte fragen mich

www.amalsed.de

=

im Beratungsgesprach nach der Zu-
kunftssicherheit der Gerdte — in Bezug
auf die Nachriistfahigkeit bei techni-
schen Weiterentwicklungen®, erlautert
Jiirgen Sternitzky.

Das Unternehmen Planmeca ist durch
technische Innovationen erfolgreich ge-

[

~ Abb. 2 und 3: Der wohnliche Eingangsbereich hat wenig mit einer ungemiditlichen Klinikatmosphére gemein.

KENNZIFFER 0391
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Abb.4

~ Abb. 4:Das ProMax 3D Réntgengerat von
Planmeca.

Planmeca ProMax 3D Rontgen
gewinnt Produkt Design Award

Dentales Vorbild fiir zeitgeméBes
Produktversténdnis, Design und
Kommunikation

Innovationsgrad, Funktionalitét, Selbst-
erklarungsqualitat oder dkologische Ver:
tréglichkeit sind die Eigenschaften, die
ein red dot design award-Gewinner bie-
ten muss. ProMax 3D (iberzeugte die
internationale Fachjury. 4.515 Produkte
aus 19 verschiedenen Kategorien wur-
den beurteilt — von Bliroklammern oder
Horgeréten iiber Mobel bis hin zu Autos
und Gebaude-Projekten.

»Die begehrte Auszeichnung untermau-
ert den Planmeca-Anspruch®, so Dieter
Hochmuth, Geschéftsfiihrer Planmeca
Vertriebs GmbH. ,Rontgengerate wer-
den nach wie vor iiber die technischen
Details positioniert. Planmeca ist dage-
gen das dentale Vorbild fiir zeitgemaBes
Produktverstandnis, Design und zeitge-
maBe Kommunikation.“ Durch die Ent-
wicklung technischer Meilensteine ist

>> DIE DIGITALE PRAXIS

~ Abb. 5 und 6: Die Zahnklinik Ost verfligt (iber sieben Behandlungszimmer und einen OP-Raum.
~ Abb. 7: Bei der Ausstattung wurden ausschlieBlich modernste Technologien gewéhlt.

worden. Allerdings sei, so Jiirgen Ster-
nitzky weiter, ,die Technologie nur Mittel
zum Zweck. Sie dient dazu, einem An-
wender oder Praxisbetreiber seine ganz
individuellen Anspriiche an ein DVT-Ge-
rat zu ermoglichen.” Er erlebt perma-
nent, dass sich zwei Praxisbetreiber mit
unterschiedlichen Vorstellungen und

Planmeca heute eines der weltweit fiih-
renden Unternehmen im Rontgenbe-
reich.

Innovative Technologie ist Mittel zum
Zweck. Sie ermaglicht es Anwendern,
mit Planmeca-Produkten ihren Wunsch
nach | do it my way*“ zu realisieren.
Zahndrzte/-innen haben sehr indivi-
duelle Vorstellungen von der Ausstattung
und dem Leistungsvermdgen ihrer
Réntgengerate. Der modulartige Aufbau
der Planmeca-Geréte wird diesen Er-
wartungen gerecht.

Der red dot design award

Der red dot design award, dessen Ur-
spriinge bis in die 1950er-Jahre zuriick-
reichen, wird in drei Disziplinen ausge-
tragen: dem ,red dot award: product
design®, dem ,red dot award: communi-
cation design“ sowie dem ,,red dot
award: design concept“. Allein im Jahr
2011 wurden mehr als 14.000 Anmel-
dungen aus iiber 70 Landern registriert.
Die Auszeichnung — der red dot— hat
sich international als eines der begehr-

testen Qualitdtssiegel fiir hervorragende

von Behandlungseinheiten iiber Pano-

der Muttergesellschaft der finnischen
der US-Marktfiihrer im Bereich der denta-

flihrenden Hersteller fiir Dentaltechnik

drittgroBte Hersteller von Dentalgeraten

Praxisschwerpunkten, die sich haufigan
unterschiedlichen Abschnitten des Pra-
xislebenszyklus befinden, fiir das gleiche
Planmeca-Rontgengeratentscheidenund
esdannindividualisieren.

SchlieRlich kannsicheine Praxis heute
einPlanmeca-Geratkaufenundes,durch
den modulartigen Aufbau, im Laufe der

Gestaltungen etabliert.

Planmeca Oy

Planmeca Qy, gegriindet 1971, entwickelt
und fertigt das gesamte Spektrum der
Spitzentechnologie im Dentalbereich —

rama- und intraorale Rontgengerate bis
hin zu digitalen Bildgebungssystemen.
Forschung und Entwicklung genieBen
hochsten Stellenwert bei Planmeca Oy,

Planmeca Gruppe. Das Unternehmen ist
len Bildgebung und einer der weltweit

Planmeca Qy ist der weltweit groBte
Dentalhersteller in Privatbesitz und der

in Europa. Derzeit werden 98 Prozent der
Produkte von Planmeca in tiber 100
Léander exportiert. Der geschatzte
Gesamtumsatz der Gruppe fiir 2012
betragt rund 750 Millionen Euro. Die
Gruppe hat 2.400 Mitarbeiter.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

KENNZIFFER 0411



Abb. 8: Rontgenaufnahme mit ProMax 3D. - Abb.9: Der groBziigige, voll ausgestatte

Sterilisationsraum.

Zeit erganzen oder aushauen. Das Gerat
folgt den Anspriichen des Anwenders.
Diese ,| do it my way“-Philosophie von

Planmeca passte zu den Anforderungen
derOztans.,Wirhabendie Maglichkeiten
der Geréte teilweise auch erst im Laufe

PRAXIS

einfachergénzen®,erzihltCarsten Oztan.
Planmeca ProMax 3D Mid erfiille das
volle Spektrum diagnostischer Anforde-
rungen—von Implantologie, Endodontie,
Parodontologie und Kieferorthopadie
iiber dentale und maxillofaziale Chirur-
gie bis hin zur Kiefergelenkanalyse.

>> KONTAKT

Zahnklinik Ost Verwaltung UG
Jiirgen Oztan

Carsten Oztan

DorpfeldstraBe 46

12489 Berlin

Tel.: 030 565905030
E-Mail: kontaki@zahnklinik-ost.de
www.zahnklinik-ost.de

der Zeitschatzen gelernt. Beispielsweise
kénnen wir mit dem Promax 3D Gerét,
durch die mogliche Verkleinerung des
Volumens des zu rontgenden Bereiches,

Auch wenn das Leis-
tungsspektrum groB3 ist,

, L. ) Wurzelkanéle in einer unfassbharen Ge- Planmeca Vertriebs GmbH
in der Zahnklinik Ost sind nauigkeit darstellen — dreidimensional | Walther-Rathenau-StraBe 59
und bei geringster Dosis. ,Unsere Anfor- 33602 Bielefeld

groBte Sorgfalt, hdchste
Qualitat und vernetztes
Denken oberstes Gebot.

Tel.: 0521 560665-0
E-Mail: info@planmeca.de
www.planmeca.com

derungen konnten wir mit dem Kauf ei-
nes Planmeca DVTs erfiillen. Das Gerat
passt zu unserem Praxiskonzept und
lasst sich bei weiteren Anforderungen

ANZEIGE
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Made in Germany

Kommt lhr Wasser auch einfach nur aus der Leitung...?

Medizinprodukte vom Qualtitatsfiihrer zur Wasseraufbereitung sichern
die Qualitat lhres Wassers, schaffen Vertrauen und halten Ihr Wasser nachhaltig rein!
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Sie haben Fragen zu Wir beraten Sie gerne und mit hochster Qualitat, denn

e der Novellierung der Trinkwasserverordnung? o
e dem Infektionsschutzgesetz? o
e den RKI-Empfehlungen?

e dem Thema ,Trinkwasser in der dentalen Praxis”?

wir sind Medizinproduktehersteller

in der Zertifizierung nach DIN EN 1SO 9001:2008 und 13485:2011

e verfiigen Gber mehr als 20 Jahre Erfahrung in der dentalen
Wasseraufbereitung

o kombinieren bewahrte Entkeimungsverfahren fiir absolute Sicherheit und

e praxisindividuelle Losungen

O

Rufen Sie uns kostenlos an oder vereinbaren Sie ein
Beratungsgesprach!

-
A
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Die doctorwater-Lésung.
Sicherheit. Vertrauen. Reinheit.

doctorwater GmbH | D - 12277 Berlin | Tel: +49 (0) 800 2000 260 |

www.doc-water.com

Rigistrasse 8 |
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Aufbereitung von medizinischen Produkten

Luckenlose Ruckver-
folgbarkelt dank digitaler
Dokumentation

Jede zahnirztliche Behandlung birgt Infektionsrisiken - fiir den Patienten sowie das gesamte Behand-
lungsteam. Die gesetzlichen Anforderungen und Empfehlungen fordern deshalb eine liickenlose Doku-
mentation. Diese Verfahren sind nicht nur sehr kostenintensiv, sondern beanspruchen auch einen hohen
Zeitfaktor. Eine praxistaugliche Losung fiir die professionelle Dokumentation bietet W&H mit LisaSafe.
Der Etikettendrucker ist die optimale Ergdnzung zum Lisa Sterilisator und ermdglicht die digitale Ver-

kniipfung mit der Patientenakte.

Christin Bunn/Leipzig

M Ein sicherer und liickenlos dokumen-
tierter Hygienekreislauf bleibt in der
Zahnarztpraxis das Mittel zur vollstandi-
gen Infektionspravention. Mehrnochwird
die Hygiene einer Praxis zunehmend auch
zum Markenzeichen dieser und steht fiir
Modernitdt sowie eine zeitgemafie Ar-
beitsweise. Die beste Aufbereitung medi-
zinischer Produkte niitzt jedoch nichts,

~ Abb 1: LisaSafe Etikettendrucker und
Barcodescanner.

wenn sich Fehler in der Dokumentation
einschleichen. Deshalb ist eine nachvoll-
ziehbare Beweisfiihrung des Desinfek-
tions- und Sterilisationsprozesses not-
wendiges Instrument der Qualitatssiche-
rung. Kommt es beispielsweise zum Re-
gressanspruch oder zur Praxishegehung,
muss jeder einzelne Arbeitsschritt iber-
prifbar und dokumentiert sein. Dies for-
dert einen hohen Arbeitsaufwand, starke
Konzentration und sollte zur Sicherheital-
ler moglichst haufig durch den Zahnarzt
kontrolliert sowie auf Aktualitat gepriift
werden.

Nach den Empfehlungen des Robert
Koch-Instituts (RKI) soll eine Dokumenta-
tion fiir kritische Medizinprodukte unbe-
dingt erfolgen. Es geniigt nicht mehr, nur
zu sterilisieren, sondern das erfolgreiche
Ergebnis des Sterilisationsverfahrens —
vom korrekten Zyklusverlauf bis zur Char-
genfreigabe — muss auch nachgewiesen
werden. Der Dentalproduktehersteller
W&H hat ein neues Konzept der Doku-
mentation und Riickverfolgharkeit mit
dem Ziel entwickelt, eine automatische
undeinfache Losunganzubieten,dieallen
gesetzlichen Anforderungen und Richtli-
nien sowie den gangigen Normen gerecht

wird. Mit dem Sterilisator Lisa wird dem
Zahnarzt ein integriertes vollautomati-
sches Dokumentations- und Riickverfolg-
barkeitskonzept geboten, welches vom
internen Bordcomputer des Sterilisators
gesteuertund iiberwachtwird. Das bedeu-
tet,dassalle OptionenzurRiickverfolghar-
keit iber das Lisa Touchscreen zugénglich
sind.

Durch diese volle Integration in den
Sterilisator bietet das Produkt absolute
Sicherheit. Derautomatische Ablauf mini-
miertdas Fehlerrisikound unnétige Hand-
griffewerdenvermieden. Eine weitere Be-
sonderheit: Vor der Benutzung muss der
jeweilige Name des Ausfiihrenden einge-
geben werden, sodass zu jeder Zeit nach-
vollziehbar ist, wer den Zyklus gestartet
und wer ihn freigegeben hat.

Sollte die Abfolge nicht erfolgreich ge-
wesen sein, gibtesauch dafiireinesichere
Losung. So wird die Beladung nicht frei-
gegeben und auch das Ausdrucken der
Etiketten ist nicht moglich.

Transparenz und Sicherheit

Der gesamte Riickverfolgharkeitspro-
zess wird vom Bordrechner gesteuert, so-

KENNZIFFER 0431



Die
Basisversorgung
aus Glasionomer
und Komposit!

EQUIA von GC.

Y
“ ";’ ® Kaudruckbelastbar
« " @ Bulk-Filing

_.‘ " @ Anerkannt

3 und erprobt

@® Interessiert an exklusiven
EQUIA-Angeboten? EE

www.equia.info T
£

Kauf ohne Risiko -
bei Nichtgefallen
Geld zuriick!

Inhalt:
25 Kapseln EQUIA Fil (A2 oder A3);
1 EQUIA Coat (4 ml); Zubehor

Fiir weitere Informationen:
GC Germany GmbH

Tel. 0 61 72/9 95 96-0
y 4 r y 7 Fax 0 61 72/9 95 96-66
info@gcgermany.de
' ' ' www.gcgermany.de



dass kein extra Computer und auch keine
spezielle Software bendtigt werden. Dies
sorgt fiir mehr Wirtschaftlichkeit im Pra-
xisablauf, denn zeitaufwendiges Hin- und
Herlaufen zwischen Sterilisator und PC
entfallt. Bei erfolgreichem Abschluss der
Sterilisation ist LisaSafe autorisiert, Eti-
ketten je nach Bedarf entweder automa-
tisch oder manuell auszudrucken. Die Eti-
ketten enthalten alle wichtigen Informa-
tionen, wie die Seriennummer des Sterili-
sators, den durchgefiihrten Zyklus, das
Sterilisationsdatum und das Ablaufdatum
der Medizinprodukte, was in einem
Barcode und einem unverwechselbaren
Riickverfolgungscode zusammengefasst
wird. Die Etiketten werden auf der Verpa-
ckung des sterilen Gegenstands ange-
bracht und wenn diese wéhrend der Be-
handlung geoffnet wird, wird das Etikett
abgenommen und in die Patientenauf-
zeichnungen iibertragen. Alternativ kén-
nen die Informationen mit einem Stan-
dard-Barcodeleser vom Barcode des Eti-
ketts abgelesen werden.

Dies erfiillt vollstandig alle gelten-
den Normen und Richtlinien und sorgt
fiir eine komplette Integration in das
Hygieneprotokoll der Praxis.

CLEH>

~ Abb 1: Lisa 500 fully automatic — Wasser-
dampf-Sterilisator Klasse B

In wenigen Arbeitsschritten
zum Erfolg

Durch die Kombination des Lisa Steri-
lisators mit dem Etikettendrucker Lisa-
Safe lasst sich die geforderte Chargen-
dokumentation innerhalb von nur vier
Schritten erlangen. Durch zwei weitere
optionale Arbeitsschritte kann die Ver-
bindung zur Patientenakte hergestellt
werden. 44

>> DIE DIGITALE PRAXIS

Die sechs Schritte im Uberblick:

1. Risikofreie Zyklenauswahl

Der erste Schritt der Riickverfolgbarkeit
beginntdamit, dassdie zurAnwendung kom-
menden Zyklusprogramme auch fiir spezifi-
sche Beladungen, wie z.B. Hohlkérper, Im-
plantologiekassetten usw., geeignet sind.
Dies istbei Lisaimmer der Fall, da—wie auch
in Krankenh&usern — nur ,,Klasse B“-Zyklen
zum Einsatz kommen.

2. Absolut sichere Zyklen

Das Prozessbeurteilungssystem nach EN
13060 iiberwacht alle Zyklusparameter in
Echtzeit und gewahrleistet somit ein erfolg-
reiches Sterilisationsergebnis.

3. Kontrolle und Freigabe der Beladung
Am Ende des Zyklus, nachdem die Tiir geoff-
netwurde, istes notwendig, die Beladung auf
Trockenheit und Unversehrtheit, den Um-
schlag des Indikators und die Kennzeich-
nung zu tiberprtifen.

Danach kann jeder autorisierte Benutzer die
Beladung freigeben. Dies geschieht mittels
Identifikation und benutzerspezifischen PIN-
Code direkt am Touchscreen des Sterilisa-
tors. Der Name des Benutzers wird im Zy-
klusbericht, der auf der Speicherkarte gesi-
chert wird, festgehalten. Eine Freigabe kann
nur erfolgen, wenn der Zyklus erfolgreich
war.

4. Einfache Etikettierung (optional)

Nach der Beladungsfreigabe werden die Bar-
code-Etiketten ausgedruckt und auf die Ver-
packungen geklebt, in denen sich die sterili-
sierten Instrumente zur weiteren Lagerung
befinden.

5.Lagerung der sterilisierten Instrumente
Sind dieVerpackungen,indenensich die ste-
rilen Instrumente befinden, eingelagert, wer-
den sie nach dem First-in-First-out-Prinzip
verwendet. Die verpackten Instrumente miis-
sen vor dem Ablaufdatum, welches sich auf
den Etiketten befindet, aufgebraucht werden.

6. Ubertragung der Daten in

die Patientendatei oder -kartei (optional)
Die Etiketten der Sterilgutverpackungen, in
denen sich die Instrumente befanden, die bei
der Behandlung verwendet wurden, werden
mittels Barcodescanner in die Patientendatei
eingelesen. Die Etiketten konnen aber auch
einfach von den gedffneten Sterilgutverpa-
ckungen abgeldst und in die Patientenkartei-
karte geklebt werden.

Kontakt

W&H Deutschland GmbH
RaiffeisenstraBe 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 08682 8967-0
E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

KENNZIFFER 0451




Flexibilitat

o
7 A) auf alle Schranke der Linie ,Voluma Straight”

(ausgenommen sind hierbei die Arbeitsplatten sowie das Zubehdr)

Design&Funktion

e seitlich gekantete oder runde (facetten)
Blendenform
¢ umlaufende Dichtung an allen Blenden
e Oval- oder U-Griffe nach Wahl
e \/ollauszuge fir optimale Platzausnutzung
® Damfungssystem an allen Schubladen fur
ein lautloses SchlieBen und somit mehr
Ruhe und Konzentration
e erhaltlich mit: HPL (Schichtstoff)
HiMacs (Mineralwerkstoff)
Sile Stone (Quarzwerkstoff)
Glas Arbeitsplatten

Farbenvielfalt

Schaffen Sie sich |hr eigenes Ambiente.
Wahlen Sie aus 180 RAL Farben lhre Lieblingsfarben
aus, und das nur bei uns ganz ohne Aufpreis.

Telefonisch erreichen Sie uns unter:

036923/83970

Le-iS Stahlmobel GmbH | Friedrich-Ebert-Str. 28a | D-99830 Treffurt
Tel: 036923/83970 | Fax: 036923/8397 11 | E-Mail: service@le-is.de | Web: www.le-is.de



LABOR

Digital oder analog?

Mehr Lelbensqgualitat
durch digitale
Zahntechnik

ZTM Christian Wagner/Chemnitz

Schauen wir am Anfang auf die Bedeu-
tung der Begriffe: Analog —aus dem Grie-
chischen iibersetzt — bedeutet ,der Ver-
nunft entsprechend®, digital — aus dem
Lateinischen iibersetzt—,mitdem Finger®.
In unserem Beruf bendtigen wir beides.
Eines kénnen wir also festhalten — die
Nomenklatur hilft uns nicht wirklich bei
dieser Betrachtung. Im allgemeinen
Sprachgebrauch werden analoge Dinge
alsaltangesehenundehermitHandarbeit
verbunden. Digitale Technologien besit-
zen den Hauch der Moderne. Anhand

eines einfachen Beispiels lasst sich dies
wunderbar belegen. Denn das analoge
Fernsehen wird in diesem Jahr durch digi-
tales ersetzt. Altes wird durch Neues und
Modernes abgelost.

Blicken wircirca30 Jahre zuriick, stellen
wir fest, dass alle zahntechnischen Arbei-
ten noch héndisch, analog angefertigt
wurden. Wer kannte denn vor 30 Jahren
ein Galvanosystem, wer glaubte vor 20
Jahren an den Durchbruch von CAD/CAM?
Werplantevorisjahrenschondreidimen-
sional Implantate? Wenn es iiberhaupt

Abb. 1: Das Team der Wagner Zahntechnik GmbH.

maglich war, nutzten es wenige Pioniere.
Und heute, gerade einmal 15 Jahre spater,
sind all diese digitalen Leistungenin aller
Munde. Das sogarim wirklichen Sinne des
Wortes.

Als Faktkannalso festgehalten werden,
dasssichunserBerufinden letzten 20 )ah-
ren von analogen zu digitalen Prozessen
rasantschnellveranderthatund diesauch
weitertun wird. Die Frage lautet somit, ist
diese Veranderung ein Risiko oder eine
Chance?

Erinnert man sich an die Anfénge der
Neunzigerjahre des letzten Jahrhunderts,
also 20 Jahre zuriick, fallt folgendes auf:
Es gab noch keine Handys, der Laborbote
fuhr seine tagliche Tour, ein Paket von A
nach B zu senden dauerte etwa drei Tage.
Undheute? Der Laborbote st soforttelefo-
nisch erreichbar, der Logistikpartner kann
binnen 90 Minuten nach Auftragsertei-
lung irgendwo in Deutschland ein Paket
beim Kunden abholen und bereits am
nachsten Morgen liegt es im Labor vor.
Sehen Sie daRisiken oder doch eher Mog-
lichkeiten?

Anspriichen gerecht werden

Wenn wir uns unsere Berufshezeich-
nung anschauen, besteht diese aus den
Worten Zahn und Technik. Dies bedeutet,
wir fertigen Zahne mittels Technik. Unser
Beruf verdndert sich dahin, was unsere
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QD sndesiasens CARES?

Berufsbezeichnung schon lange ver-

spricht. S
Als Laborleiter oder Laborinhaber gilt ey S\

esalsodie Chancenund Risikenderneuen
Technologien abzuschatzenund Entschei-
dungen zu treffen. Dabei muss zwischen
den voreiligen Versprechen der Industrie
und den realen Moglichkeiten immer ge-
nau differenziert werden. Nicht alle Inno-
vationen vergangener IDS-Messen sind
dann wirklich in unseren Laboren ange-
kommen oder haben sich auf dem Markt
durchgesetzt.

Auch wenn keine Entscheidung fiir
neue digitale Technologien im Labor ge-
troffen wird, so wurde sich doch fiir eines
entschieden: Die Entscheidung zum Sta-
tus quo —Alles bleibt wie es ist. Dann darf
sich jedoch nicht gewundert werden,
wenn Wetthewerber mit besseren Ange-
boten am Markt punkten.

Wie bereits eingangs festgestellt, ver-
andert sich nicht nur die zahntechnische
Welt, sondern auch die reale. Die Ansprii-
che unserer Kunden, Zahnarzte und Pa-
tienten verandern sich ebenfalls. Immer
komplexere Falle erfordern komplexere
Losungen. Wo vor 20 Jahren eine Implan-
tation nicht moglich war, ist sie heute
mittels 3-D-Technologie und Bohrscha-
blone umsetzbar. Die Synergiegewinne
ausderVerschmelzungdereinzelnendigi-
talen Prozesse sind dabei von besonderer
Bedeutung. Eine 3-D-Implantatplanung ;
ist nur moglich durch die 3-D-Diagnostik |~ r-" .
mittels DVT oder CT, die Anfertigung einer A S

Bohrschablone nur durch den Einsatz ei- Patientenraum und Keramikabteilung.

EEETEioz [ 047
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Centric Guide

Centric | Messung (Schritt 3: Unterkiefer ausrichten)
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ner CAD/CAM-Maschine. Daseine bedingt
das andere. Umgekehrt ist das eine ohne
das andere nutzlos. Dabei sei hier gesagt:
Die Technik hilft Risiken zu minimieren
oder besser abschatzen zu konnen. Sie er-
setztabernichtdie menschliche und medi-
zinische Kompetenz.

Durch diese Komplexitat verandert sich
auch die Zusammenarbeit von Zahnarzt-
praxis und Dentallabor. Blicken wir wie-
der 20 Jahre zuriick. Bei einer Liickenver-
sorgungwar die Briicke als Standard defi-
niert. Bei den Materialien war die Frage

meist Silber oder Gold? Auftrag fertigen,
liefern, Briicke passt, Kunde zufrieden.
Heute kdnnen Zahnarzt und Patient aus
einervielgrofieren Vielfaltan Moglichkei-
tenauswahlen.Implantatversorgungoder
Briicke, Abutments aus Zirkonoxid oder
Titan, Briicke aus Metall oder metallfrei
usw.

Aufgrund dieser Tatsache haben wirals
Zahntechnikerdie Moglichkeit,umfassen-
der Servicepartner und Problemldser fiir
unsere Kunden zu sein. Daraus resultiert
wiederum eine Veranderung der Zu-

sammenarbeitzwischen Praxis und Labor.
Wir kénnen nur miteinander erfolgreich
sein. Medizinisches Wissen und Kénnen
der Praxis in Verbindung mit der techni-
schen Kompetenzdes Labors—Teamarbeit
von beiden Seiten.

Dabei ist es wichtig, Entscheidungen
beziiglich der Laborausrichtung zu treffen
und diese dann mit Herz und Verstand in
die Tat umzusetzen. Die Liste der mog-
lichentechnischen Investitionenistlang—
CAD/CAM-Fertigung, 3-D-Implantatpla-
nung, technischer Support fiir Funktions-
diagnostik, digitale Fotografie uv.a.

Erleichterung im Alltag

WirhabenseitderGriindungdes Labors
Wagner Zahntechnik GmbH im Jahr 2005
stetig in neue Technologien investiert.
Heute sind wir fiithrender Anwender in ei-
nem breiten Spektrum von CAD/CAM-Fer-
tigungen, 3-D-Diagnostik und Planung
sowie derinstrumentellen Funktionsana-
lyse. Bei aller Begeisterung fiir die digita-
len Technologien darf man nicht verges-
sen, dass die Systeme fiir Menschen ge-
macht und von Menschen bedient und
angewendet werden. So ist eines sicher:
Neben der Investition in die Maschine
stehtauch immerdie Investitionin unsere
Mitarbeiter. Dabei geht es nicht darum,
dass wir als Zahntechniker zum Zahnme-
diziner werden. Aber die Kaufentschei-
dung fiir ein 3-D-Implantatplanungssys-
temoderein Systemfiirdieinstrumentelle
Funktionsdiagnostik bedeutet auch, dass
man sich iiber die anatomischen und me-
dizinischen Sachverhalte klar werden
muss. Ohne dieses Wissen wird diese In-
vestition sicher nicht sinnvoll und erfolg-
reich sein.

In puncto Zusammenarbeit kdnnen wir
zu allen technischen Dingen informieren
und unsere Kunden beraten. Wir miissen

LR

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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1 Carestream

CARESTREAM DENTAL CARES

Unser Schwerpunkt als einziger Komplettanbieter liegt nach wie vor auf dem Bereich Bildgebungsverfahren fir die
Dentalmedizin. Gestitzt auf 100 Jahre Erfahrung, Marktfiihrerschaft und standige Weiterentwicklung bieten wir
Zahnmedizinern in aller Welt die besten digitalen Réntgen- und Diagnosesysteme zur Optimierung ihrer Arbeits-

ablaufe in der Praxis und zur Verbesserung der Patientenversorgung.

Bis heute: Kodak Dental Systems. In Zukunft: Carestream Dental, weltweit die Nummer 1 fiir dentale Bildgebung.

carestreamdental.com

|

Fertigung mit moderner digitaler Technlogie: Centric Guide Hardware und Centric Guide Software, 3Shape DentalDesigner,
Implantatplanungssoftware, Sirona inLab Software, Frasmaschine MCXL.

uns aber bewusst sein — bei aller Team-
arbeit — die medizinische Entscheidung
liegt immer bei unserem Kunden, dem
Zahnarzt.Nach einergemeinsamen Fall-
besprechung von Zahntechnikermeister,
Zahnarzt und Patient kann nur der Zahn-
arztgemeinsammitseinem Patientendie
Wahl fiir die eine oder andere Versor-
gungsart treffen. Die finanzielle Ent-
scheidung trifftam Ende der Patient.

Auch bei der Patienteninformation
werden die digitalen Technologien erneut
relevant. Jedes Bild einer Digitalkamera,
ein Patienteninformationssystemoderdie
Laborhomepage — alles funktioniert digi-
tal. Ist dies eine Chance oder ein Risiko?
Das Auge isst bekanntlich mit. Also kann
doch eine gelungene Fotodokumentation
einer hochwertigen Zahnversorgung nur
eine Chance sein, oder?

Schon jetzt beherrschen digitale Pro-
zesse unseren Laboralltag. Oftmalssind es

viele kleine Helfer, die uns den Alltag
erleichtern. Dank des Abrechnungspro-
gramms kénnen schnell und einfach Kos-
tenvoranschlage und Rechnungen erstellt
sowie Materialien verwaltet werden. Der
elektronische Terminmanager im Labor
lasst sich mitdem Smartphone synchroni-
sieren und sorgt dafiir, dass kein Geburts-
tag und kein Kundentermin vergessen
wird.

WiralsLaborteamsehendie Digitalisie-
rung als Chance fiir uns und unsere Kun-
den. Es ist ein Weg hin zur perfekten
Arbeit. Natiirlich gibt es auch Risiken und
die Frage danach kommt auf, ob man auch
indierichtige Technologie und dasrichtige
Produkt investiert und ob sich die Investi-
tion lohnen wird. Bei der Suche nach Ant-
worten sollteimmerbedacht werden, dass
Dinge, die vor Jahrentechnisch nicht még-
lichwaren, heute zum Standard geworden
sind. So beispielsweise eine Kieferfehl-

stellung durch eine instrumentelle Funk-
tionsdiagnostik zu beheben. Einer Pro-
these durch eine 3-D geplante Implantat-
versorgung wieder festen Halt zu geben.
Eineneuetduschend echtaussehende Zir-
konbriicke. Analoges Denken und digita-
les Handeln schaffen neue Lebensqualitat
fiir das Zahnlabor, die Mitarbeiter, die
Kunden und die Patienten.

>> KONTAKT

Wagner Zahn-
technik GmbH
NeefestraBe 40
09119 Chemnitz
Tel.:
037126791210
E-Mail: info@wag-
ner-zahntechnik.de

220 2



Im-Lab(or) oder Out-Lab(or)?

>> DAS DIGITALE LABOR

CAD/CAM-
gefertigte GerUste

Die zahntechnische Herstellung von Verblendgeriisten fiir Kronen und Briicken sowie die Geriistherstellung
von Implantatsuprakonstruktionen hat sich mit der Einsetzbarkeit neuer Materialien, wie Zirkondioxid und
Titan und deren Bearbeitung mittels CAD/CAM-Techniken, grundséatzlich verandert. Diese Materialien sind
frasbar, aber nur schwer oder gar nicht zu gieBen. Die vermehrte maschinelle Erzeugung dieser Geriiste
verdrédngt die traditionelle Gusstechnik in den zahntechnischen Laboratorien zusehends. Es wird mit diesen
neuen Technologien eine sehr hohe reproduzierbare Prazision erzielt, die selbst fiir in individueller Gusstechnik
erfahrenste Zahntechniker/-innen nur mit viel Erfahrung und oftmals einer Portion Gliick erreichbar ist.

ZTM Harald Oberweger, ZTM Martin Oberweger, Univ.-Prof. Dr. Dr. Ingrid Grunert/Innsbruck (Osterreich)

I Bei digitalen Verfahren werden die
Modelle mittels Scannern eingelesen
und diegewonnenen Datenvon speziel-
len Computerprogrammen in einem
dreidimensionalen virtuellen Modell
dargestellt. Dieses ist die Basis fiir eine
Planung der Konstruktion am PC. Die
Konstruktionsdaten konnen einerseits
Im-Lab(or) und andererseits in einem
Fraszentrum mit entsprechenden Ma-
schinen umgesetzt werden (Out-Labor).

Viele unterschiedliche Fertigungs-
zentren bieten die Herstellung der Ge-
riiste auf Zahnstiimpfen, Implantatauf-
bauten sowie auf Implantatniveau mit

Abb.5

transokklusaler  Verschraubung an.
Nicht nur spanende Fertigungen, wie
Frasungaus einem Block, sondern auch
spanlose additive Verfahren, wie z.B die
Laserschmelzmethode werden angebo-
ten. Unterschiedliche Materialien wie
Titan, NEM, Zirkoniumdioxid, Industrie-
Kunststoffe und glasfaserverstarkte
Kunststoffe erweitern die Produktpa-
lette.

Maglichkeiten der Fertigung

Bei der Im-Lab oder Out-Lab Ferti-
gunggibtes mehrere Moglichkeiten. Die

« Abb. 1 und 2: Meistermodell mit Provisoriumabutments als Klebebasis. - Abb. 3: Gefrdstes NEM-Geriist. ~ Abb. 4: NEM-Geriist (iber den Klebe-

Modelle kdnnen im Labor auf einem ei-
genen Scanner digitalisiert und das Ge-
riistam PCim Laborkonstruiert werden.
Diese Daten kdonnen iiber das Internet
an ein Fraszentrum gesendet werden,
wo das Geriist dann angefertigt wird. Es
gibt auch die Méglichkeit, nur die ge-
scannten Modelldaten an ein Zentrum
zu senden, welches die Konstruktion
und die Fertigung des Geriistes iiber-
nimmt.

Es kann auch sein, dass die Fraszen-
tren die Originalmodelle selbst scan-
nen. Das heifdt, dass die Meistermodelle
(z.B.fiir Implantatsteg-Konstruktionen)

([ ®
Abb.8 f

abutments. « Abb. 5: Rontgenkontrolle des Langzeitprovisoriums. « Abb. 6 bis 8: NEM-Geriist iber den Klebeabutments.
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~ Abb. 9: Patientenansicht mit dem Provisorium. « Abb. 10: Meistermodell fiir die definitive Versorgung. - Abb.11 und 12: Verblockte Fensterpfos-
ten zur Kontrolle der Implantatposition. ~ Abb. 13: Palatinale Visierbalken zur Kontrolle der transversalen Implantatabformung. - Abb. 14: Kontrolle

der Abformung im Mund. - Abb. 15: Ansicht der Implantatanschliisse.  Abb. 16: Préazisionssitz des Geriistes am Modell.

mit den Zahnaufstellungen an das Fras-
zentrum geschickt werden miissen. Die-
ses scannt das Modell mit der Implantat-
position und den aufgestellten Zahnen
ein und konstruiert die Geriiste nach den
schriftlich ibermittelten Wiinschen. Zur
Kontrolle bekommt der Auftraggeber per
E-Maileinen Vorschlag der Konstruktion,
welcher am Bildschirm mittels ,Viewer"
begutachtet werden kann. Diverse An-
derungswiinsche werden {iber Telefon
oder E-Mail besprochen. Nach Freigabe
des Konstruktionsvorschlages wird die-
ser aus dem gewiinschten Material ge-
frastund an den Auftraggeber versendet.

Einige spezialisierte zahntechnische
Laboratorien verfiigen iiber eine kom-
plette CAD/CAM-Anlage, mit welcher
das Scannen, Planen und Frasen von
Geriisten ,,im Haus“ maglich ist.

Diese ,Im-Labor“-Fertigung bietet
eine flexible Arbeitsweise, da die Pla-
nung individuell und schnell am eige-
nen PC erfolgt und nicht iiber diverse,
Viewer", Telefonate oder E-Mails mit
der planenden Person im Fraszentrum
kommuniziert werden muss. Dies kann
durch Sprachbarrieren und unter-
schiedliche Ausbildungsstandards er-
schwertsein.Meisthatmanbeidenklei-
neren Laboranlagen aber nur eine ein-
geschrankte Materialauswahl und die
Grofie der Gerliste ist oftmals begrenzt.

Fallbeispiel

Anhand eines Praxisfalles mdchten
wirdieeinzelnen Schritte einer,Out-La-
bor* Fertigung aufzeigen. Die Patientin
wiinschte sich eine festsitzende Versor-
gung. Es wurden nach Augmentation

achtStraumannTissue Level Implantate
im unbezahnten Oberkiefer inseriert.
Die Implantate sollten nach der Einhei-
lung im Sinne eines ,progressiven Loa-
ding“zunachstmiteinem Kunststoffpro-
visorium belastet werden.

Vorfabrizierte Provisoriumabutments
wurden als Klebebasis vorbereitet (Abb.1
und2).Diese Abutmentswurdenim Etkon
Scanner digitalisiert und ein Sekundar-
gerlist Im-Labor am PC konstruiert. Die-
ser Datensatzgingan das Etkon-Fraszen-
trum, wo ein NEM-Geriist gefrast wurde
(Abb. 3 und 4). Dieses Geriist wurde im
Mund mit den eingeschraubten Proviso-
riumabutments verklebt (Abb. 5 und 6)
undanschliefenderfolgte die Kunststoff-
verblendung (Abb.7,8 und 9).

Nachdem die Patientin diese ver-
schraubte Implantatbriicke ca. zwolf

PADPLL

Die photoaktivierte

Oraldesinfektion,

7’ -
PHOTO ACTIVATED DISINFECTION

Monate getragen und sich an die neue
Situation, wie Bisslage, Asthetik und
Funktion, gewdhnt hatte, konnte die de-
finitive Versorgung in Angriff genom-
men werden.

Fiirden Behandlungserfolgistentschei-
dend, dass eine exakte Abformung ausge-
fiihrt und die Modellgenauigkeit vor dem
Anfertigen des Gerlistes mit einem ,,Posi-
tionskontrollschliissel”liberpriiftwird. Auf
dem Meistermodell (Abb. 10) werden
dazu mittels ,Fensterpfosten” (Abb. 11
und12) Kontrollschliisselfiirdie Implan-
tatabformung angefertigt. Die modifi-
zierten Abdruckpfosten werden mit licht-
hartendem Kunststoffmaterial verblockt
und im Gaumenbereich mit Visierbalken
ausgestattet (Abb. 13). Die ,,Fensterpfos-
ten“erlaubeneinevisuelle Kontrolledes
Sitzesaufdeneinzelnen Implantatschul-

ANZEIGE

"
o

J

die 99,9% aller Bakterien
sekundenschnell abtotet.
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~ Abb.17: Titanger(ist im Rohzustand nach dem reduzierten Wax-up gefrést. ~ Abb. 18: Titangeriistprobe mit angewachsten Gipszahnen als asthe-

tische Rohprobe. « Abb. 19: Titangeriist leicht nachbearbeitet. - Abb. 20: Kontrolle des Freiraumes fiir die Verblendung. - Abh. 21: Wachsaufstel-
lung. ~ Abb. 22: Aufstellung mit Phonares-Zahnen. ~ Abh. 23: Asthetikprobe. ~ Abb. 24: Geriist mit GC Gradia Opaquer.

tern, bzw. kann der spannungsfreie Sitz
des Kontrollblockes eines jeden Qua-
dranten kontrolliert werden (Abb. 14).
Die Abformungskontrolle des gesamten
Kiefers wird durch die,Visierblocke“am
Gaumen ermaglicht. Durch die langen
Kunststoffzapfenerkenntmanschondie
kleinste Abweichung zwischen der
Mundsituation und dem Meistermodell.

Uber einen Silikonschliissel vom Dau-
erprovisorium wurde die Konfiguration
des Provisoriums auf das Meistermodell
ibertragen. Als Verschraubungsbasis
wurden Provisoriumabutments (Abb. 15)
in das ,Wax-up“ aus Pattern Resin ein-
gearbeitet. Dieses Wax-up wurde um
die Starke des Verblendmaterials redu-
ziert und diente dem Frészentrum von
BIOMET 3ials Grundlagefiirdas,,Copy-
milling* (Abb. 16 und 17).

Bei dieser Fertigungsart wird das zu
frasende Geriist nichtam PC-Bildschirm
entworfen und geplant, sondern die
AufRenkontur des Kunststoffgeriistes
eingescanntundin Relation zur Implan-
tatposition iibernommen. Nach diesen
Konturenwird nundas Geriist mittels ei-
ner Fradsmaschine aus einem Titanblock
gefrast. Die Passungam Modellist iber-
zeugend und bestatigt sich bei der Ge-
riistprobe am Patienten. Bei dieser

Probe wurde auch, mit auf dem Geriist
angewachsten Gipszahnen, gleichzeitig
eine grobe Asthetikprobe durchgefiihrt
(Abb. 18).

Nach der Probe des Titangeriistes
wurde dieses leicht nachbearbeitet und
der Freiraum fiir die Verblendung kon-
trolliert (Abb. 19 und 20). Es wurden
die neuen ,,Phonares-NFC* Zahne der
Firma Ivoclar Vivadent aufgestellt (Abb.
21und22).Diese Zahne haben nach Her-
stellerangaben ein besseres Abrasions-
verhalten als herkommliche PMMA Pro-
thesenzdhne. Nach der Asthetikprobe
(Abb.23) konntedie Briicke fertiggestellt
werden.

Die Zahne wurden nach der entspre-
chenden Konditionierung der Titan-
oberflache mittels Rocatec und Metall-
primer auf dem opakisierten Titange-
riist (Abb. 24) mit,,combo.lign“ (bredent)
befestigt. Das Formfinish der Restaura-
tion wurde mit ,Gradia“ Compositmate-
rial von GC durchgefiihrt (Abb. 25). Bei
diesem Material stehen alle,VITA" Den-
tinfarben sowie fiir die Zahnfleischge-
staltung diverse Gingivamassen in ver-
schiedenen Farben zur Verfiigung.

Die fertige Restauration wurde trans-
okklusal verschraubt und die Schrau-
benkandle mit farblich abgestimmtem

~ Abb. 25: Fertige Kunststoffverblendung. - Abb. 26: Mundsituation nach der Eingliederung.
~ Abb. 27: Rontgenkontrolle mit exakt passendem Geriist.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Composit verschlossen (Abb. 26). Die
rontgenologische Endkontrolle bestatigt
die spannungsfreie Passung (Abb.27) des
Geriistes auf den Implantaten. Damit
sind auch keine Schraubenlockerungen
der definitiven Versorgung zu erwarten.

Schlussfolgerung

Fiirdieimtaglichen Laboralltaganfal-
lenden maschinell hergestellten Kro-
nen-Briickengeriiste stellt sich heute
die Frage der hauseigenen oder ausge-
lagerten Fertigung. Erstere ist mitfinan-
ziellem Aufwand, Einarbeitung auf die
einzelnen Konstruktionsprogramme so-
wie dem Risiko von Ausfillen, wie z.B
Scanproblemen und Programmfehlern
sowie laufenden, meist kostenpflichti-
gen Updates, verbunden.

Dies tritt bei einer Auslagerung der
Geriistherstellung nicht auf, aber es
konnen sich logistische Probleme erge-
ben. Der Herstellungszeitraum fiir ein
Geriist kann sich um einen unkalkulier-
baren Zeitraum verlangern. Obwohl die
meisten Fraszentren eine Fertigung
zwischen zwei und vier Werktagen fiir
ein Titangeriist anbieten, kann der Ver-
sandweg unvorhersehbare Schwierig-
keiten, wie Fehllieferungen, Zusteller-
launen, Vulkanausbriiche, Fluglotsen-
streiks etc., mit sich bringen.

Dietechnischen Moglichkeiten, welche
ein Fertigungszentrum mit seinen pro-
fessionellen Industriemaschinen bietet,
konnen im gewerblichen zahntechni-
schen Labor nurmitgroRem Investitions-
kapital erreicht werden. Auflerdem er-
fordert die Bedienung solcher Maschi-
nen speziell ausgebildete Fachkréfte.



Wohl aber sollte die virtuelle Konstruk-
tion der zu frasenden Geriiste am Bild-
schirmvon einer zahntechnischversier-
ten Person durchgefiihrtwerden, die die
zahntechnische Fachsprache versteht
und auch umsetzen kann. Weiter ist
auch zu bedenken, dass eine Auslage-
rung von Arbeitsleistungen sich als Ma-
terialaufwand zu Buche schlagt. Wenn
damit nicht Personalkosten eingespart
werden, mindert man die Wertschop-
fungdes eigenen Betriebes.

Die Entwicklungen gehenin enormer
Geschwindigkeit weiter und in baldiger
Zukunft werden wir mit dem digitalen
Mundabdruck als,,State of the Art* kon-
frontiert sein. Somit ist jeder zahntech-
nische Unternehmer, der den techni-
schen Fortschritt der maschinellen Ge-
riistherstellung mitmachen mochte, ge-
fordert, seinen Herstellungsmodus zu
finden. 4
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Fallbericht ARCTICA CAD/CAM

>> DAS DIGITALE LABOR

Ein CAD/CAM-System

erfullt alle
eines Der

—rwartungen
tallalbors

Das Zahntechniklabor Briistl in Biberach an der RiB arbeitet seit sechs Monaten mit dem neuen ARCTICA
CAD/CAM-System von KaVo. Es besteht aus drei Komponenten und den ARCTICA Elements: allen gdngigen
Materialien — von Titan iiber Zirkonoxid und Glaskeramik bis hin zu Kunststoffen und Wachs. Das System
punktet mit hoher Investitionssicherheit und einem Leistungsspektrum, das optimal auf die téglichen
Anforderungen im Labor abgestimmt ist. Im Fallbericht wird Zahntechnikermeister Gerd Briistl bei der
Bearbeitung einer OK/UK-Komplettversorgung mithilfe dieses Systems iiber die Schulter geschaut.

ZTM Gerd Briistl/Biberach an der RiB

I Seit Mitte letzten Jahres arbeiten wir
mit dem KaVo ARCTICA CAD/CAM-Sys-
tem. Als eines der Pilotlabore, die das
ARCTICA System vor der Markteinfiih-
rung im téglichen Einsatz auf Herz und
Nieren testen durften, gingen wir ans
Werk. Wir begannen mit kleineren
Arbeiten, sammelten Erfahrungen, er-
weiterten das Einsatzspektrum, die Ar-
beiten wurden komplexer und die Zeit-
phasen fiir die Anwendungsschritte
kiirzer. Die Aufforderung aus dem Pro-

duktkonzept lautet: ,Erwarteten Sie
mehrvon Ihrer CAD/CAM-Losung.“ Nach
sechs Monaten kann ich sagen: Erwar-
tung mehrals erfiillt.

Derfolgende Fallberichtbeschreibtdie
Eindriicke und Arbeitsschritte im kom-
plexestenallerFalle—einer OK/UK-Kom-
plettversorgungmitdem neuen ARCTICA
CAD/CAM-System.

Der Fallbegannganzklassisch.Die Ar-
beitsmodelle wurden in den KaVo PROTAR
Artikulator einartikuliert (Abb. 1) und die

Stumpfmodelle (Abb. 2) im Everest Scan
pro gescannt. Dazu wird das Objekt plat-
ziert (Abb. 3) und der Scanvorgang per
Knopfdruck gestartet. Dann erfasst der
Scanner das Gipsmodell und wandelt
diese in 3-D-Daten um (Abb. 4). Als Er-
gebnis erhélt man auf dem Bildschirm
das virtuelle/elektronische Stumpfmo-
dell (Abb. 5).

Die Oberflache der KaVo multiCAD
Software fiihrt durch die einzelnen Ar-
beitsschritte: vom Anlegen des Auftrags
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(Abb. 6) iiber Scannen und Konstruieren Ab jetzt fiihrt der sogenannte ,Schritt- Inunserem Fallsollenim UKund OKje
bishinzumVersandderDatenandieFras-  fiir-Schritt-Assistent“durch die einzelnen 12 Einzelkronen erstellt werden. Die Daten
maschine. Die multiCAD Bedienoberfla-  Arbeitsschritte. DabeikannderAnwender  derprapariertenZéhne und dasSituations-
che ist logisch aufgebaut. Durch gut die EmpfehlungenderSoftwareakzeptie- modell werden hochgeladen (Abb.7 bis 9).
durchdachte Arbeitsschritte kommt man  ren oder, wenn gewiinscht, auch indivi-  Mit einem Klick wird die Praparationslinie
schnell an sein Konstruktionsziel. duelle Veranderungen umsetzen lassen.  von der Software erzeugt (Abb. 10). Jeder
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Stumpf kann einzeln kontrolliert werden
(Abb. 11 und 12). Nachdem diese vom An-
wender bestatigt wurde, geht es zum
Schritt Kdppchengestaltung. Die vom Sys-
tem kalkulierte Képpchengestaltung zeigt
die Einschubrichtung, den Zementspalt
und weitere Passungsparameter (Abb. 13).
Dieser Vorschlag der Software kann bei
Bedarf nachtraglich jederzeit individuali-
siertbzw. justiert werden.

Esfolgtdie Erstellungder Zahnformen
(Abb. 14). Die KaVo multiCAD Software
berechnet nun die Kronen, fiigt die ein-
zelnen Daten zusammen und erstellt ab-
schlieRend die Frasdaten fiir die Kapp-
chen. Ab jetzt kann jederzeit der Auftrag
zum FertigenderKronenkdppchenandie
KaVo ARCTICA Engine geschickt werden.

Im ndchsten Schritt erfolgt das soge-
nannte Nesting, die Platzierung der Kro-

%5
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nenkdppchenimvirtuellen Zirkonoxid soft
(2S) Block (Abb.15). Nach dem Frasprozess
(Abb. 16) und anschlieffendem Sintern er-
folgendie Aufpassungaufdem Gipsmodell
(Abb.17und18) und anschlieflend die erste
Einprobe am Patienten (Abb.19).

Nach erfolgter Einprobe werden die
Kappchen herkdmmlich mit Keramik-
masse geschichtet und anschlieRend ge-
brannt. Abbildung 20 zeigt die Kronen im
Rohbrand auf dem Meistermodell. Die
letzte Anprobe der fertigen Unter- und
Oberkiefer-Arbeit (Abb. 21) zeigt vor der
Zementierung die hohe Prazision und die
funktionelle sowie asthetische Rehabili-
tation des Patienten.

>> KONTAKT
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Software zur Zahnersatzplanung

Ein
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Sild des neuen

Zahnersatzes sagt mehr
als tausend Worte

Die VITA Zahnfabrik hat eine vielseitige Software zur Unterstiitzung der Kommunikation zwischen Zahnarzt,
Zahntechniker und Patient entwickelt: Der VITA ToothConfigurator (ein Tool des VITA Assists) ermaglicht es,
den Patienten aktiv in die Planung seines Zahnersatzes mit einzubeziehen und das Ergebnis am Monitor zu
visualisieren und anzupassen. Das Praxislabor von Dr. Dr. Michael Lambertin in Ziilpich arbeitet seit einigen
Wochen mit dem neuen Produkt. Das nachfolgende Fallbeispiel erldutert den Einsatz des Programms
im Rahmen einer Prothesenplanung und verdeutlicht die Vorteile und Moglichkeiten dieser Software. Der
ausgewdihlte Patient ist Anfang 70 und seit 1996 Prothesentriger. Er wiinscht sich eine dsthetisch auf-
gewertete Mundpartie und gleichzeitig einen funktional hochwertigen Zahnersatz.

ZT Boris Freikowski/Ziilpich

B Am Anfang der Prozesskette fiir die
Entstehung hochwertigen Zahnersatzes
stehtimmerderTerminfiirdie verschiede-
nen Abformungen. Bereits zu diesem frii-
hen Zeitpunkt versuche ich den Patienten
indie Farb-und Formwahlmiteinzubezie-
hen. Bisher war es jedoch oft schwierig,
ihm verbal zu verdeutlichen, wie sein Er-
scheinungshild mit dem neuen Zahner-
satz aussehen wiirde. Bei der Wahl der
Zahnfarbe féllt die Entscheidung in der
Regel noch leicht, vor allem aber bei der
Auswahl der Zahnformen fehlt meist das
notwendige Vorstellungsvermégen. Die
Patientenfiihlen sichmanchmaleinwenig
ibergangen und haben deshalb auch
Zweifel und Vorbehalte gegeniiber dem
neuem Zahnersatz. Wird die Prothese pas-
sen? Stimmt die Farbe? Wie sieht mein
Gesicht aus, wenn ich lache? Was sagen
Familie, Freunde oderNachbarn,wennich
das neue Gebiss zum ersten Mal trage?
HierkannauchderZahntechnikerdem Pa-
tienten Angste nehmen und vermitteln,
dass er mit den ,neuen Dritten” nicht nur
Funktionalitdt, sondern auch ein Stiick
Lebensqualitdt zuriickbekommt. Mit der

Software VITA ToothConfigurator verbin-
denwirnun die Hoffnung und Erwartung,
die Kommunikation mit dem Patienten im
Vorfeld der Zahnersatzfertigung zu er-
leichtern und die Patientenzufriedenheit
zu steigern. Konkret bedeu-

tete dies: die Farbe und Form

Anwendung

In der Praxis erfolgt die Anwendung
des VITA ToothConfigurators stets nach
der Abformung fiir die Funktionsloffel —

so auch im Fall unseres
Patienten. Ich komme bei

einer  Versorgungslosung Dle KOmmun/‘ diesem Termin einfach
nicht nur zu verb..al|5|e'rgn, kal‘l'On ZW/SChen dalzu und erstel!e ein Por-
sondern auch zu visualisie- tratfotovom Patienten,am
ren. Gleichzeitig verspre- Behand/e[; besten mit geschlossener
chen wir uns durch die com- , Zahnreihe. Wenn ein ex-
putergestiitzte Planung des Patlent Und ternes Labor beautragt
Zahnersatzes auch mehr H wird, sollte der Behandler
Flexibilitat bei der Gestal- ZahnZ'eChn/ker selbst dieses Foto erstel-
tung, denn mithilfe der Soft-  [jrd vereinfacht. len und dem Zahntechni-

ware lassen sich verschie-

dene Vorstellungen bei der

Form und Farbwahl einfach und schnell
am Monitor darstellen, beliebig oft verdn-
dern und individuell anpassen. Das er-
leichtert natiirlich auch die Kommunika-
tion zwischen Zahnarzt und Labor.

Dass der VITA ToothConfigurator un-
sere Erwartungen erfiillen kann, zeigte
sichindenvergangenen Wochenim Pra-
Xxistest.

ker zukommen lassen.

Die Software istbereits
auf dem Labor-PC installiert, ich kann
also unverziiglich mit der Visualisie-
rungder Arbeit beginnen,indemich das
Foto in das Programm hochlade. Auer-
dem lege ich die erforderlichen Patien-
tendaten an. Dank der selbsterklaren-
den Benutzerfiihrung féllt die Hand-
habung leicht — man muss also kein
Computerspezialist sein, um mit der



Software arbeiten zu kdnnen. Das Prin-
zip ist mit einem Grafikprogramm ver-
gleichbar. Es gibt verschiedene ,Aus-
wahlwerkzeuge®, Formen und Farben,
die man beliebigauswahlen und benut-
zen kann. Kernfunktion des Systems ist
eine virtuelle Zahnbibliothek mit den
VITA Front- und Seitenzahnlinien, diein
den VITA classical sowie 3D-MASTER
Farben und zwei BLEACHED COLORS
virtuell gestaltet werden kénnen.

Zu den iiblichen Patientendaten kén-
nen im Ubrigen auch individuelle An-
merkungen hinterlegt werden. Anhand
der Portrataufnahme suche ich mithilfe
der Software die individuell passende
Front- und Seitenzahngarnitur fiir den
Patienten aus und erstelle dann eine re-
alitatsgetreue Computersimulation der
Prothese am Monitor.

Dieses,,Bild“ kann ich dem Patienten
sofort zeigen oderauch ausdrucken und
mitgeben. Falls ihm mein erster Vor-
schlag nicht gefdllt — kein Problem, ich
korrigiere dann einfach die visualisierte
Darstellung seiner Versorgungslosung
mit einem zweiten Bild. Ein Foto, das ich

dem Patienten zeigen oder in die Hand
geben kann, erleichtert ihm die Ent-
scheidung fiir den neuen Ersatz und
nimmt ihm mogliche Angste. Auch
Familie, Freunde und Bekannte kdnnen
schon einmal einen Blick darauf werfen
und ihm sagen, ob sie die neue Optik
seiner Mundpartie ansprechend finden.
Im Zweifelsfall folgt erneut eine Anpas-
sungam PC.

Fazit

Fiir den prothetischen Bereich steht
jetzt mitdem VITA ToothConfigurator ein
Tool zur Verfiigung, das die Kommunika-
tion zwischen Behandler, Patient und
Zahntechnik vereinfacht und gleichzei-
tigmitwenigen Mausklicks eine virtuelle
und vor allem individuelle Prothesenge-
staltung maoglich macht. Ich verspreche
mir davon, den Patienten in Zukunft ge-
zielter von einem individuellen Erschei-
nungshild iiberzeugen zu kénnen—denn
ein Bild sagt bekanntlich mehr als tau-
send Worte. Gespannt bin ich auf die
ersten Updates, die mir noch mehr

Virtuelle Umsetzung mit dem VITA ToothConfigurator

LABOR

Maglichkeitengebenwerden,sodassich
meine visuelle ,Gestaltung” bis zum
Endergebnis 1:1 optisch und funktionell
perfekt umsetzen kann.
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wahl der Form und Farbe.

Abb. 1: Ist-Zustand des Patienten VOR Aus-

Abb. 2: Ist-Zustand NACH Auswahl der Form
und Farbe mithilfe der Auswahlwerkzeuge des
VITAToothConfigurators.
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Abb. 4: Mein erster Vorschlag fiir den neuen

Zahnersatz des Patienten.

Abb. 5: Der zweite Vorschlag nach Adaption.

Abb. 3: Ich schneide aus dem Foto den
Mundbereich aus und passe die Lange der
oberen Schneidezéhne manuell an die einge-
fligte Hilfslinie an. Hierbei kann ich die Z&hne
beliebig verschieben. Ebenso ist eine Kombi-
nation aus Verschieben des gesamten Ober-
kiefers und manueller Anpassung der einzel-

1 nen oberen Frontzahne maoglich. Dies ist ab-

hangig von der Lange des sichtbaren Bereichs
der Seitenzdhne. Besonders hilfreich ist auch
die Rotationsfunktion, die ein leichtes Drehen

1 sowie eine Verschachtelung ermdglicht. Dafiir

eignet sich am besten die Zoomfunktion.

Am Gesichtsausdruck des Patienten Iasst sich oft sofort erkennen, welche Variante ihm besser geféllt. So auch in diesem Fall. Die bevorzugte
Variante habe ich dann vormodelliert, sodass es bei der ersten Anprobe keine bosen Uberraschungen gab. Neben dem funktionellen war der Patient
auch mit dem &sthetischen Endergebnis sehr zufrieden.
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Interview

Kaufentscheidende
Kriterien fur einen Laser

Auch 50 Jahre nach der Erfindung des Lasers und diversen Studien, die die Wirksamkeit der unterschied-
lichen Wellenldngen auf das Weich- und Hartgewebe wissenschaftlich belegt haben, arbeiten nurca.10Pro-
zent der deutschen Zahnérzte mit Laserunterstiitzung. Dabei sind viele Patienten dem Hightech-Gerat
gegeniiber durchaus aufgeschlossen. Dr. Ralf Borchers verwendet bereits seit zwdlf Jahren einen Dioden-
laser und seit fiinf Jahren einen Er:YAG-Laser. Im Interview erzéhlt er von seinen Erfahrungen sowie dem
groBen Interesse seitens seiner Patienten.

Dr. Borchers, wann und wie haben Sie
angefangen, sich mit Dentallasern zu
beschéftigen?

Neue Techniken haben mich schonim-
mer fasziniert. Vor ca. zwolf Jahren war
ich auf einem Laserzahnmedizin Ein-
steiger Congress. Dort habe ich ,Lust auf
Lasern”bekommen und mir zunachst ei-
nenkleinen,klassischen Diodenlaserzu-
gelegt—auch aus wirtschaftlichen Griin-
den.Nachund nach habeichimmermehr
ausprobiert und mich an immer mehr
Indikationen im Weichgewebe herange-
wagt.

Wie waren lhre ersten klinischen Er-
fahrungen?

DasProblemwarfriithervorallem,dass
es keine verniinftige Ausbildung gab.

Abb. 1 b Y
~ Abb.1: Dr.Ralf Borchers, DDS, M.Sc. ,,Lasers
in Dentistry“

Nach den Workshops auf dem Laser-
zahnmedizin Einsteiger Congress war
ichmitdem Gerataufmichalleingestellt.
Die Parole lautete damals schlichtweg:
~Learning by doing.” In der Anfangszeit
habe ich daher bestimmt einiges ver-
kehrt gemacht — aber nicht aufgegeben
und immer wieder bei Kollegen und La-
serexperten nachgefragt.

Ist die Arbeitsweise mit dem Laser
dennsoanders?

Bei der Arbeit mit dem Diodenlaser
habe ich immerhin noch Kontakt zum
Weichgewebe und damit ein taktiles Ge-
fiihl, sowieich es von derzahnarztlichen
Behandlunggewohntbin. Hier sehe bzw.
spiireich also den chirurgischen Schnitt.
Beim Er:YAG-Laser ist das anders, hier
arbeite ich absolut beriihrungslos. Zu-
dem muss ich darauf achten, ihn in der
richtigen Brennweite und mit der richti-
gen Entfernung zum Hartgewebe zu ver-
wenden. Ohne Lasererfahrung und tech-
nische Kenntnisse kann ich den Er:YAG-
Laser nicht empfehlen. Man muss erst
einmal den Blick fiir die Wirkungsweise
dieses Festkorper-Lasersentwickelnund
anfanglichimmerwieder iiberpriifen, ob
die Mikroexplosionen in der Zahnhart-
substanz ihre Wirkung gezeigt haben
und beispielweise die Karies komplett
entfernt wurde. Wer vorzugsweise im
Hartgewebe arbeiten méchte, kann nach
einerSchulungdennochdirektmiteinem
Er:-YAG-Laser einsteigen — alles eine
Frage der Bediirfnisse und Indikationen.

Sie sind spater aber von der kleinen
auf die grofle Variante, auf den Er:YAG-
Laser umgestiegen?

Ja, als ich mit dem Diodenlaser sicher
umgehen konnte und die Patienten die
Behandlungauch gutangenommen hat-
ten, habe ich 2006 mit dem Masterstu-
dium ,Lasers in Dentistry“an der RWTH
in Aachen angefangen — iibrigens dem
einzig akkreditierten postgradualen Stu-
diengang. Wahrend des Kurses habe ich
alle Dentallaser ausprobiert und gese-
hen, welche vielseitigen Maglichkeiten
ein Er:YAG-Laser bietet. Ich wollte unbe-
dingt auf solch einen Laser umsteigen —
nur der Kaufpreis hat mich zunachst da-
von abgehalten.

Wovon haben Sie sich dann doch zum
Kauf eines Er:YAG-Lasers iiberzeugen
lassen?

Ich habe einen Fragebogen fiir meine
Patienten erarbeitet und diesen dann
tiberdrei Monate hinwegin meiner Praxis
ausfiillen lassen. Ich habe jeden Patien-
ten, der eine Fiillung von mir bekommen
hatte, gefragt, ob er fiir eine beriihrungs-
lose Laserbehandlung ohne Bohrer und
Spritze bereitgewesen ware, etwas zuzu-
zahlenundwennja,wieviel. Die Auswer-
tung ergab: 80 Prozent meiner Fiillungs-
patienten hatten fiir eine Laserbehand-
lungzugezahlt;realistisch habeich mit50
Prozentgerechnet—immerhin! Aufgrund
dieses positiven Feedbacks habe ich mir
und meinen Patienten dann einen
Er:YAG-Laser geleistet.

KENNZIFFER 0611
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Wie oft kommt der Laser bei lhnen zum
Einsatz?

Ich verwende den Er:YAG-Laser bei
mindestens fiinf bis acht Kavitatenprépa-
rationen taglich, und bei jeder zweiten
Wurzelbehandlung oder PAR-Behand-
lunggreifeichaufden Diodenlaserzuriick;
hinzu kommen weitere Einsatzgebiete in
der Oralchirurgie, beim Power-Bleaching
oder zur Low-Level-Laser-Therapie. Ich
wiirde den Laser am liebsten bei jeder
Behandlung einsetzen, aber nicht alle Pa-
tienten mochten oder kénnen hierfiir eine
Zuzahlungleisten.

Gibt es eine Laserindikation, die Sie
nach wie vor begeistert?

Ja, Lippenbandchen bei Kindern. Die
Kleinen haben am Anfang meist Angst,
weilichjaschneiden muss. Wenn siedann
nachderLaserbehandlungsagen,Toll,das
hat gar nicht weh getan!”, freue auch ich
mich immer wieder. Das Durchtrennen
vom Lippenbandchen geht ruckzuck, blu-
tet nichtund Faden mussich nachherauch
keine entfernen (Abb.2). Auch zur Herpes-
und Aphthenbehandlung ist der Laser
genial (Abb. 3). Mir ist aufgefallen, dass
die Schmerzsymptome bereits nach
der ersten Behandlung ganz oder fast
verschwunden sind. Solche von ihren
Schmerzen ,geheilten” Patienten geho-
ren zu den dankbarsten, die zudem auch
nicht mehrnach dem Preis fragen.

Welche Kriterien sind fiir Sie fiir einen
Diodenlaser kaufentscheidend? Auf was
sollte ein Einsteiger achten?

Aus heutiger Sicht wiirde ich immer ei-
nen Diodenlaser mit einer Wellenlange
von 810 nm nehmen, weil erim Gegensatz
zu den anderen Gerdten am schonends-
ten arbeitet, eine hervorragende Keim-
und Bakterienreduktion aufweist sowie

eine hervorragende Koagulation liefert.
Ganz wichtig ist fiir mich auch eine hohe
Leistung, weil ich ,kleine und grofie Chi-
rurgie” damit machen mochte. Zuviel Leis-
tung kann man bei Lasern nie haben.
Wenn man ab und zu oralchirurgisch ar-
beitet, sollte er mindestens 15 Watt haben.
Ich arbeite hauptsachlich mit einem 50-
Watt-Diodenlaser, damit kann ich ziigig
und zuverlassigarbeiten. Fiireinen Laser-
einsteiger ist diese Leistung jedoch zu
hoch; es kann zu Problemen fiihren, weil
man solche Laser anders handhaben
muss.

Das Design spielt auch eine Rolle. Ich
maochte mir ja keinen unhandlichen ,Kli-
makompressor® in die Praxis stellen, son-
dernmiteinemergonomischenund hygie-
nisch sicheren Gerat arbeiten. Ein Nega-
tivbeispiel: Beiallen Lasern, die eine End-
losfaser haben, muss die komplette Faser
nach der Behandlung autoklaviert wer-
den. Das ist jedoch nur machbar, wenn
man mehrere davon hat—also eher unre-
alistisch. Auch die Bruchgefahr ist sehr
grof}, wenn ich die Faser standig an- und
abschrauben muss. Auswechselbare Spit-
zen sind hier am besten. Diese Vorgabe
reduziert bereits die Zahl der infrage
kommenden Geréte.

Auch die Moglichkeit zur Langenregu-
lierungder Fasersollte gegeben sein—am
besten direktam Handstiick. Fiir die endo-
dontische Behandlungkannichsodiepas-
sende Faserldnge vorher einstellen. Die
Alternative, ein aufgesetzter Gummiring,
verrutscht schnell — das ist dann auch fiir
den Patienten kein Spaft mehr!

Ein weiteres, sehr wichtiges Kaufargu-
ment: die Pulsfrequenz. Eine Pulswieder-
holrate von bis zu20.000 Hertz mitausrei-
chend grofien Pulspausen zum Tempera-
turausgleich des Gewebes ist aus meiner
Sicht in der Oralchirurgie unabdingbar.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

~ Abb. 2: Rautenformige Inzision des Lippenbandchens mit dem Diodenlaser delos. « Abb. 3: Aphthenbehandlung ohne Kontakt und mit sofortiger
Schmerzreduktion.

Denn je kiirzer und damit auch héher die
Pulse sind, desto bessersind Schneidleis-
tung und Abtrag. Die beste Technik bietet
hieraus meinerSichtdie Firmaelexxion mit
ihrer patentierten ,digitalen Pulstechnik”.

Was bewirkt diese spezielle Pulstech-
nik konkret?

Diese variable Pulstechnik ermdglicht
sehr kurze Pulse mit einer sehr hohen
Spitzenleistung und dazwischen immer
eine Pulspause,indersich das Gewebeer-
holen kann. Nur durch die extrem kurzen,
aber intensiven Pulse kann ich erreichen,
dass ich nicht zu viel Hitze in das Gewebe
einleite. Denn je langer der Puls, desto
mehr Wérme und desto mehr thermische
Schadigungen.

Die Firma elexxion —iibrigens ein deut-
sches Unternehmen—hates mitdervaria-
blen Pulsung geschafft, dass ihre Gerate
ultrakurze Pulse von 16 ps haben, gleich-
zeitigaberauch eine sehrhohe Ausgangs-
leistung. Dadurch wird nahezu jegliche
Karbonisierung des Gewebes verhindert.
Gleichzeitig ist der elexxion-Laser bei
oralchirurgischen Indikationen sehr viel
schneller und praziser als jedes andere
Gerat auf dem Markt, das ich bislang ge-
testet habe.

Was hat Sie neben der Technik noch an
den elexxion-Geréten iiberzeugt?

Aufier, dass ich mit ihnen schnell, pra-
zise und schonend arbeiten kann, sind sie
absolutzuverlassig.Ichhabeinderganzen
Zeit, in der ich die Laser im Einsatz habe,
noch keine Ausfalle gehabt. Auch der Ser-
vice der Firmaistsehrgut—einganzwich-
tiger Aspekt, wenn es um neue Fasern, ein
neues Handstiick oder auch um die TUV-
Abnahme geht. Der Laser muss laufen. Ich
kann mir in meiner Praxis nicht erlauben,
dass erein paar Tage ausfallt.



Wie wichtig sind Forthildungen in der
Laserzahnheilkunde?

Sehr wichtig, ohne fundierte Ausbil-
dung sollte keiner mit einem Laser arbei-
ten. Es muss nicht gleich das Masterstu-
dium iiber zwei Jahre hinweg sein, aber es
sollte sichaufjeden Fallum Fortbildungen
mit ausgewiesenen Experten handeln,
alsoReferenten, die schon einige Jahre mit
dem Laser arbeiten und Praxiserfahrung
haben. Ein Wellenlangenkurs fiir Dioden-
laserist zum Beispiel kein grofier Zeitauf-
wand, aber sehr sinnvoll, wenn man sich
auf diesen Laser spezialisiert hat. Eine
gute Alternative istauch der von der AALZ
angebotene Mastership-Kurs. Und auch
der interkollegiale Erfahrungsaustausch
istsehrwichtig.

Wenn manssich einen Laser neu gekauft
hat, bekommt man von den Firmen meis-
tens einen kostenlosen Workshop dazu
angeboten. Diesen Termin sollte man un-
bedingtwahrnehmen,denndannhatman
schon maldie Grundlagen gelernt und das
Handlinggeiibt. Am besten istes,wenndie
Teilnehmerbeispeziellen Fragen und Pro-
blemen nach der Veranstaltung noch auf
die Referenten oder einen Firmenmitar-
beiterzuriickgreifen konnen. Kurz: Nurein
sich kontinuierlich fortbildender und er-
fahrener Laseranwender erzielt iiberzeu-
gende Ergebnisse.

Wie wiirden Sie die Vorteile des Lasers
in einem Satz beschrieben?

Lasern macht Spa und bringt prakti-
schen und medizinischen Nutzen — und
zwar nicht nur mir als Behandler, sondern
demgesamten Teamundvorallemden Pa-
tienten. Zudem lasst die Zukunft auf noch
effektivere und schonendere Therapien
mit dem Laser hoffen, denn viele innova-
tive Techniken werden immer mehrinein-
andergreifen.

Dr. Borchers, vielen Dank fiir dieses
Gesprach. «

>> KONTAKT

elexxion AG
SchiitzenstraBe 84

78315 Radolfzell

Tel.: 07732 8229-90
E-Mail: info@elexxion.com
www.elexxion.de
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Selbstnivellierendes Flow-Composite

Die sichere Basis fur die
Seitenzahnversorgung

In der Fiillungstherapie im Seitenzahnbereich sind heute ebenso sichere wie effiziente Methoden gefragt.
Dazu zihit die Bulkfiilltechnik. Speziell hierfiir prasentiert VOCO mit x-tra base ein neues, selbstnivellie-
rendes Flow-Composite, das in nur einem Arbeitsschritt und ohne aufwendiges Schichten das Legen von
bis zu 4 Millimeter starken Inkrementen ermdglicht. Diese lassen sich in besonders kurzer Zeit lichtharten.

Dr. Olaf Krems, Natascha Ahlff/Cuxhaven

¥ Fiir ein 4-Millimeter-Inkrement x-tra
base bendtigt man in der Farbe Universal
nur 10 Sekunden Lichthdrtung und damit
lediglich die Halfte der Zeit wie fiir andere
Composites dieser Klasse. Nach Einbrin-
gen und Polymerisation von x-tra base be-
darf die Fiillungshasis nur noch okklusal
einer2-Millimeter-Schichteines methacry-
lathasierten Universal- oder Seitenzahn-

composites. So gelingen schnell und ein-
fach stabile Versorgungen im Seitenzahn-
bereich. x-tra base eignet sich fiir Unterfiil-
lungen in Kavitaten der Klassen [ und Il so-
wie als erste Schicht beim Kavitatenlining
bei Kavitaten der Klassen [ und I1. Es ist mit
allen methacrylatbasierten Bondings und
Composites kombinierbar und weist mit
350 % Al eine hohe Rontgenopazitat auf.

Uberlegene Materialeigenschaften
fiir stabile Restaurationen

Unterfiillungsmaterialien miissen ho-
hen Anspriichen hinsichtlich ihrer Stabi-
litat gerecht werden. Hier punktet x-tra
base mitseinen sehrguten physikalischen
Eigenschaften. So etwa mit seiner hohen
Druckfestigkeit (357 MPa,gemaR 150 9917)

~ Abb. 1: Fertig préparierte Kavitat. - Abb. 2: Benetzen der Kavitdtenwénde mit Adhdsiv. - Abb. 3: Am tiefsten Punkt der Kavitét ansetzen ...
~ Abb.4: ... und 4 Millimeter mit x-tra base flillen.
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IHRE NEUE BEHANDLUNGSEINHEIT:
EINZIG UND ALLEIN VON IHREN
PERSONLICHEN WUNSCH EN INSPIRIERT Die Premium-Klasse von Ultradent bietet
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Abb.7

~ Abb.7: x-trabase ist sowohlin der nachlauffreien NDT®-Spritze als auch in Flow-Caps mit

biegsamer Metallkaniile erhltlich.

~ Abb. 8: x-tra base ermdglicht Inkrement-
starken von 4 Millimeter, welche sich in
10 Sekunden lichthérten lassen (Farbe Uni-
versal).

und Biegefestigkeit (141 MPa, nach Ther-
mocycling 3.000 Zyklen gemafd 1SO
4049). Durch einen fiir diese Material-
klasse besonders hohen Fiillstoffanteil
von 75 Gew.-% und eine spezielle Harz-
matrix zeigt x-tra base eine nur sehr nied-

rige Schrumpfung (2,54 Vol.-%) und eine
deutlich reduzierte Schrumpfspannung
(5,93 MPa). Das sorgt selbst bei einer
4-Millimeter-Schicht fir einen zuverlassi-
gen Adhasivverbund und minimiert das
Risiko von Randspaltbildung. Mit seiner
geringen Wasseraufnahme und -16slich-
keit gewahrleistet x-tra base zusatzlich
einen dauerhaften Erfolg der Fiillungs-
therapie.

Optimales Handling
fiir schnelle Versorgungen

Das neue Flow-Composite x-tra base
verfiigt iiber ein perfektes AnflieRverhal-
ten und adaptiert sehr gut an die Kavita-
tenwénde und den Kavi- \
tatenboden. x-tra base \
ist in der nachlauffreien

Yoco

Abb.9 [——

~ Abb. 9: Mit dem flieBfahigen x-tra base gelingen stabile Basisfiillungen in nur einem

Arbeitsschritt.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

nichttropfenden NDT®-Spritze und in
Flow-Caps mit biegsamer Metallkaniile
erhaltlich. Sowohl Spritzen als auch Caps
ermoglichen eine sichere und punktge-
naue Applikation gerade auch in schwer
zuganglichen, also tiefen und engen, Ka-
vitaten. Wird die mitx-trabase gelegte Fiil-
lungsbasis dann noch mit einem Univer-
salcomposite wie etwa Grandio®S0 tber-
schichtet,lassensichinnerhalbkurzerZeit
hochwertige und asthetische Seitenzahn-
restaurationen erstellen. x-tra base ist in
der Farbe Universal sowie A2 fiir Fiillun-
genim sichtbaren Bereich lieferbar.

Vorteile auf einen Blick

4-mm-Fiillungsbasis in einem einfa-
chen Schritt

Sicheres Aushérten in nur10 Sekunden
(Farbe Universal)

Geringe Schrumpfspannung fiir zuver-
lassigen Adhasivverbund

Perfektes AnflieRverhalten fiir ausge-
zeichnete Adaptation
Selbstnivellierend

Hohe Rontgenopazitat (350 % Al)

Mit allen methacrylatbasierten Bon-
dings und Composites kombinierbar
Die nachlauffreie NDT-Spritze oder die
komfortablen Flow-Caps mit biegsa-
mer Metallkaniile sorgen fiir eine
sichere, punktgenaue Applikation

In den Farben Universal und A2
erhaltlich. «

VOCO GmbH
Postfach 767
27457 Cuxhaven
WWW.VOCO0.de

KENNZIFFER 0671



Ti-max £

Unglaublich langlebig

Der neue Winkelstlick-Standard

HERAUSRAGENDE LANGLEBIGKEIT

Ti-Max Z setzt in jeglicher Hinsicht neue Standards.

Ein Instrument, das aufgrund seiner Leichtigkeit und
Balance beim Behandler minimalste Erschépfung
hervorruft und eine beeindruckende Langlebigkeit bietet.
Eine wahre Freude, damit zu arbeiten.

3 Jahre Garantie
(1:5-Winkelstlcke)

L A L

DEUTLICH KLEINER UND SCHLANKER

O5L verflgt Uber signifikant verringerte
d Halsdimensionen.

NSKZ95L  Wettbev

* Herausragende Langlebigkeit durch‘tim'ié?t
Getriebedesign und DLC-Beschichtung' o L

e Deutlich verringerte Abmessungen =~ =%
im Kopf- und Halsbereich

e Uberlegene Sicht und perfekter Zugang

¢ Erstaunlich laufruhig und leise

® Exzellente Ergonomie

* Mikrofilter (Spraywasserkanal) fur optimale Kihlung

K

NSK Europe GmbH Ein Quantensprung in Qualitadt und Leistung

TEL: +49 (0) 61 96/77 606-0
FAX: +49 (0) 61 96/77 606-29
E-MAIL: info@nsk-europe.de

B wscesone — der Beginn einer neuen Zeitrechn
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Firmenportrat

Qualitatsprodukte

und ein Star fur

Saku

Seit 85 Jahren steht das japanische Unternehmen Kuraray fiir Innovation und Kompetenz auf dem Gebiet
der Spezialchemie. Durch stetige Weiterentwicklung und Vielseitigkeit konnte aus dem Unternehmen ein
japanischer Marktfiihrer entstehen. Kuraray befindet sich nun auf einem vielversprechenden Weg, weltweit
an diese Erfolge ankniipfen zu kénnen.

Roseena Khan/Hattersheim am Main

¥ Der Unternehmer Magosaburo Ohara
griindete im Jahr1926 das Unternehmen
im siidjapanischen Kurashiki zur indus-
triellen Fertigung von Kunstfasern aus
Viskose. 1950 entwickelte Kuraray be-
reits die Faser Kuralon auf Polyvinyl-
Alkohol-Basis. Kuraray war die erste
Firma, die Vinylonfasern und -textilien
herstellte, und das Produkt entwickelte
sich so zu einer weltweit fiihrenden
Marke. Kuralon wird fiir unterschiedli-
che industrielle Anwendungen genutzt,
zum Beispiel als Zementverstarker an-
stelle des gesundheitsschadlichen As-

Abb. 1

~ Abb. 1: Die neue europdische Firmenzentrale in Hattersheim am Main.

bests. Weiterhin produziert Kuraray
TROSIFOL,eine Folie,die unteranderem
in Verbundsicherheitsglas fiir Fahr-
zeuge, Gebaude oder Solaranlagen ver-
wendetwird. Der PVB-Filmwurde in be-
riilhmte Bauwerke, wie die Kuppel des
Reichstages in Berlin, im Berliner
Hauptbahnhof, dem ,Dachstein Sky-
walk“, dem Grand Canyon Skywalk und
in die Gondeln des gréfiten Riesenrades
Europas, dem London Eye, eingearbei-
tet.

Ein weiteres wichtiges Produkt ist die
optisch genutzte Poval-Folie, die heute

eine essenzielle Komponente fiir LCD
Bildschirme in Flachbildfernsehern,
Monitoren, Computern und Mobiltelefo-
nen darstellt. In den 1960er-Jahren ent-
wickelte Kuraray das handgemachte
Kunstleder Clarino. Wahrend der Olym-
pischen Spiele 2008 in Peking spielten
die Volleyballmannschaften mit Ballen,
die mit Clarino gefertigt waren. Das
Kunstleder wird in Europa unter dem
Markennamen amaretta hauptsachlich
in Taschen, Schuhen und Oberbeklei-
dung eingesetzt. Zehn |Jahre spéter
brachte Kuraray die Weltneuheit Evalauf
den Markt. Eval wird durch seine hohe
Luftundurchlassigkeit fiir Lebensmittel-
verpackungen genutzt. Die Automobil-
brancheverarbeitet Evalin Benzintanks,
um eine Luftverunreinigung durch den
Austrittvon Benzingasen zuverhindern.

Einstieg in den Dentalmarkt

1973 stieg Kuraray in den Dentalmarkt
ein und brachte 1978 das weltweit erste
Total-Etch-Bondingsystem mit Phos-
phatmonomer auf den Markt, mit dem
dasZeitalterder Adhésive begann. Wah-
rend sich dieses Produktin Japan schnell
durchsetzte, wurde die Dentin-Phos-
phorsduredtzung auf internationaler
Ebene lange kontrovers diskutiert. Erst
Mitte der 1980er-Jahre setzte sie sich
weltweit durch und gehort seitdem zur
Standardprozedurder Mehrschrittadha-
sive. Die CLEARFIL™-Produktlinie, mit
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etwa 20 Einzelprodukten, umfasst Adha-
sive, Produkte zur antibakteriellen The-
rapie sowie Befestigungs- und Restau-
rationskomposite.

Die anwenderfreundlichen Produkte
weisen eine verbesserte Verldsslichkeit
aufund bestechen durch einfache Hand-
habung. PANAVIA™ F 2.0 ist ein univer-
selles Befestigungskomposit, das liber
aufierordentlich hohe Haftkréfte an
Schmelz, Dentin, Metallen und Keramik
verfligt. PANAVIA™ F 2.0 gilt haufig als
die erste Wahl fiir dauerhafte Adhasiv-
technik in den Bereichen der Vollkera-
mik-, Zirkonoxid- und Metallrestauratio-
nen. Es wird von fiihrenden Hochschu-
len und Unternehmen, zum Beispiel der
VITA™ Zahnfabrik, als Premiumprodukt
empfohlen.

Inden 30 Jahrenam Markt hat Kuraray
seine Produktpalette im Dentalbereich
stetig erweitert. Der Caries Detector,
die Teethmate-Fissurenversiegelung,
die Brackethefestigung Kurasper sowie
Hybridkeramiken und Coloringfiir Den-
tallabore sind nureinige derfortschritt-
lichen Dentalprodukte der Kuraray
Medical Co., Inc.

Das besondere Bestreben in diesem
Segmentistes,aufdie Anforderungenin
der Dentalbranche zielorientiert und
sorgféltigeinzugehen.Mitzuverlassigen
und qualitativ hochwertigen Produkten
und der stetigen Neuentwicklung ist
Kuraray bemiiht, die Lebensqualitdt der
Patienten nachhaltig zu verbessern. Der
Erfolg spiegelt sich in zahlreichen Aus-
zeichnungenwider. Unteranderem wer-
den die Produkte der CLEARFIL™-Serie
seit2002 jahrlich mit fiinf Sternen durch
die amerikanische Ratingorganisation
~Reality Publishing Co.”“ ausgezeichnet.

In den letzten Monaten gab es gleich
drei Produkteinfiihrungen, die das Sorti-
ment der Dentalsparte erweitern. Im
Oktober2011kamder Glasfaserstift PAN-
AVIA™ POST aus Methacrylat und epo-
xidfreien, kunstharzverstarkten Glasfa-
sern,dersichdurcheinebesonders hohe
Haltbarkeit und Belastbarkeit auszeich-
net, auf den Markt. Zusammen mit den
perfekt auf den Stift abgestimmten Be-
festigungskompositen PANAVIA™ und
CLEARFIL™ SA CEMENT bildet der neue
PANAVIA™ POST die ideale Kombina-
tion fiir langfristige Restaurationen. Im
Marz 2012 folgten gleich zwei weitere in-
novative Produkte, die ebenfalls mitdem
PANAVIA™ PQOST kombiniert werden

Abh.2

Abb.3

~ Abb. 2: Dr. Matthias Gutweiler, Geschéftsfiihrer Kuraray Europe. ~ Abb. 3: Masuo Oba,

Geschaftsfiihrer Kuraray Europe.

kénnen —das neue selbstatzende Adha-
siv CLEARFIL™ S3 BOND PLUS und das
leistungsstarke Stumpfaufbaumaterial
CLEARFIL™DC CORE PLUS.

Durch die vereinfachte Anwendung
und der optimalen Pastenhandhabung
ist CLEARFIL™ DC CORE PLUS bestens
fiir den stressfreien Stumpfaufbau ge-
eignet.

Mit CLEARFIL™ S3 BOND PLUS hat
Kuraray daswohlschnellste Bondingauf
den Markt gebracht. Das Schnell3-Bond
zeichnet sich durch seine kurze Einwirk-
zeit und duferst einfache Handhabung
aus — auftragen, lufttrocknen, lichthar-
ten —fertig in weniger als 30 Sekunden!
Eskombinierteinesehrhohe Fehlertole-
ranz mit hervorragender Haftkraft an
Schmelz und Dentin. Aufgrund seiner

~ Abb. 4: Forschung und Entwicklung stellt die wichtigste Aufgabe von Kuraray dar.

hervorragenden selbstatzenden Haft-
kraft ist CLEARFIL™ S3 BOND PLUS die
perfekte Erganzung zu CLEARFIL™ DC
CORE PLUS.Zusammen ermoglichen sie
exzellente klinische Langzeitergeb-
nisse.

Soziale und 6kologische
Verantwortung

Kuraray versteht sich als Teil der Ge-
sellschaft und fiir das Unternehmen ist
es auflerordentlich bedeutsam, einen
sozialen Beitrag zu leisten. So hat Kura-
ray vor fast 20 Jahren ein Chemieklas-
senprogramm fiir Jungen und Madchen
ins Leben gerufen. Das Programm ver-
folgt das Ziel, Grundschiilern die Maog-
lichkeit zu geben, durch eigene Experi-
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DENTAL BONDING AGENT

CLEARFIL S’ BOND PLU

[CLEARFIL TRI-S BOND PLUSI Set

mente Spaf an der Chemie zu entwi-
ckeln. Mitarbeiter von Kuraray leiten
ehrenamtlich die Klassen in speziell fiir
die Schiiler bereitgestellten Rédumen
in den japanischen Produktionsstatten.
In internationaler Kooperation sendet
Kuraray weiterhin jahrlich Schultaschen
zuhilfshediirftigen Grundschiilernin Af-
ghanistan und anderen Krisengebieten.
Bereits Magosaburo Ohara, der Griinder
Kurarays, war involviert in die Etablie-
rung zahlreicher medizinischer, sozialer
und kultureller Einrichtungen in Japan.
Diese Tradition der sozialen Verantwor-
tung ist fest in der Unternehmensphilo-
sophie verankert und wird in allen
Standorten gelebt.

Kuraray hat es sich zur Aufgabe ge-
macht, globale Gkologische Probleme
durch chemische Neuheiten und mo-

DENTAL FIBER POST

PANAVIA POST

derne Technologien zu losen.
Das Unternehmen verwendet
moglichst umweltvertragliche
Materialien und stellt Filter-
membranen fiirumweltfreundli-
che Wasseraufbereitungsanla-
gen her, die weniger Schlamm-
reste produzieren. Die Firma hat
in den vergangenen 60 Jahren
wiederholt  wissenschaftliche
Auszeichnungen erhalten. Die
Entwicklung und Erfor-
schung neuer
Technologien
und Herstel-
lungsverfahren
ist die wichtigste
Aufgabevon Kuraray. Da-
fiir gibt es einen weltweiten
Forschungsverbund mitForschungszen-
treninJapan und den USA.

Ein Star in den eigenen Reihen

Ein bisschen Glamour bringt ein jun-
ger Mann in die Kuraray-Welt. Roman
Lob, Mitarbeiter bei TROSIFOL, ersingt
sichbeiderCasting-Show ,Unser Starfiir
Baku“ den Sieg und wird als deutscher
Vertreter beim Eurovision Song Contest
2012 als Teilnehmer fiir Deutschland ins
Rennen gehen. Der Titel ,,Standing Still*
wirdessein,denerdortsingenwird. Wo-
chenlangdriickte die gesamte Firma Ro-
man Lobdie Daumenunddie Freude war
grof, als er sich im spannenden Finale
gegen seine Konkurrentin behaupten
konnte. Der Arbeitsplatz muss nun erst
mal warten. Mit Standing Ovations

feierte ihn das Final-Publikum in
der Show und auch die Jury hielt
nicht mit Lob zuriick: ,,Lob fiir Lob*
von Stefan Raab, Thomas D. und
Frida Gold-Sangerin Alina Siigge-
ler fiir alle drei Stiicke. Nun heif3t
es weiter Daumen driicken fiir den
jungen Musiker beim Eurovision
Song Contest in Aserbaidschan.

Introductory Kit
Globalisierung
Die Kuraray-Gruppe umfasst
weltweit mehrals 80 Tochtergesell-
schaften. Mit der globalen Expan-
KURARAY MEDICAL INC. sion begann das Unternehmen

BANAVIA POS |
No5 2 pieces
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Nod 2 pieces

1986. Die Kuraray-Gruppe
verfligt heutzutage liber etwa
7.000 Mitarbeiter, von denen
etwa700in Europa arbeiten.

sUnsere ausgepragte Kundenorientie-
rung ist fiir unser Geschaft ein wichtiger
Motor®, bringt es Dr. Matthias Gutweiler,
Geschaftsfiihrer der Kuraray Europe
GmbH, auf den Punkt. ,Wir kennen die
Bediirfnisse unserer Kunden und entwi-
ckeln gemeinsam innovative Anwen-
dungen. Hier liegt eindeutig eine unse-
rer Starken.”

Im April 2011 fusionierte Kuraray mit
dem traditionsreichen japanischen Ke-
ramikhersteller Noritake Dental Supply.
Noritake ist bekannt fiir exquisites Por-
zellan und stellt seit 1987 Keramik fiir
Dentalrestaurationen her. So ist es den
fusionierten Unternehmen maglich, im
Dentalbereich noch erfolgreicher zu
werden und durch die Kooperation ihre
Produktpalette zu erweitern. Am 16. Fe-
bruar2o11fand bereits ein Workshop mit
Teilnehmern von Noritake und Kuraray
statt, um sich auf die bevorstehende Fu-
sion vorzubereiten.

Umzug der Kuraray Europe GmbH
nach Hattersheim

Interne Kommunikation und Zu-
sammenarbeit sind nach der Kuraray
Philosophie mafgeblich fiir Entwick-
lung und Fortschritt verantwortlich. Aus
diesem Grund werden die Geschaftsfiih-
rung, die Verwaltung, das Marketingund
der Vertrieb am 26. Marz 2012 nach Hat-
tersheim in die Philipp-Reis-Strafle 4
umziehen.

Aufgrund der Gebaudestruktur im
Innovationspark in der Philipp-Reis-
StraReistes Kuraray moglich, dieinterne
Kommunikation auszubauen und die
Teamarbeit noch weiter zu verbessern.
Des Weiteren wird der Service- und Kun-
densupport noch effizienter gestalten
werden kdnnen.

>> KONTAKT

Kuraray Europe GmbH

BU Medical Products
Philipp-Reis-StraBe 4
65795 Hattersheim am Main
Tel.: 069 305-35835

Fax: 069 305-9835635
www.kuraray-dental.eu




Sicherheit

Investieren Sie in Zuverlassigkeit. Konzentrieren
Sie sich auf den Patienten. Bringen Sie lhren
Stil zum Ausdruck. Das A-dec 200™-System von
dem weltweit verlasslichsten Unternehmen flr
Zahnarztgerate bietet Ihnen ein komplettes
System flr eine erfolgreiche Zukunft.

Entdecken Sie, wie Sie mit A-dec 200 Sicherheit
gewinnen.

Wenden Sie sich noch heute an lhren
autorisierten A-dec-Handler.
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Weitere Informationen erhalten Sie von Ihrem értlichen A-dec-Vertragshandler oder nehmen Sie mit uns Kontakt auf:
Eurotec Dental GmbH, Tel.: 02131 - 133 34 05, Fax: 02131 - 133 35 80, email: info@eurotec-dental.info
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Nachbericht

Anspruchsvolle
Weilterbildung in
Urlaubsatmosphare

Im Herbst 2011 erlebten knapp 250 Kongressteilnehmer — darunter Zahnéarzte, Assistenzzahnérzte und
Zahnmedizinische Fachangestellte — zwischen Venedig und Istanbul eine ausgewogene Mischung aus an-
spruchsvoller Weiterbildung und Entspannung auf hoher See. EIf Referenten aus Wissenschaft, Klinik und
Praxis sowie zehn Spezialisten von Henry Schein deckten mit ihnrem Angebot alle Bereiche der modernen

Zahnheilkunde ab.

Ricarda Giirne/Hamburg

M Fortbildung auf einem Kreuzfahrt-
schiff —wer von diesem Weiterbildungs-
programm fiir Zahnarzte hort, erwartet
wohl, dass angesichts der vielfaltigen
Entspannungs- und Unterhaltungsmog-
lichkeitenanBord die Seminarrdumenur
sparlich besucht werden. Doch die Kon-
gress-Schiffsreise 2011 zeigte: Selbst in
den Abendstunden und nach den ab-
wechslungsreichen Landgdngen waren
die Stuhlreihen gut gefiillt. Einige Kurse

o ot LR

wurden so stark nachgefragt, dass die
Kongressleitung kurzfristig zusatzliche
Termine organisierte. Etwa fiir den Kurs
~ErgonomiefiirZahnarzte“. Physiothera-
peut Peter Fischer liberzeugte die Teil-
nehmer mit verbliiffend einfachen
Riickeniibungen und einfach umzuset-
zenden Ratschldgen fiirden Praxisalltag.
Begeisterte Riickmeldungen kamen
auch von den Teilnehmern der Abrech-
nungskurse. Die Referentin Helen

~ Die Costa Favolosa bildete die Plattform der Kongress-Schiffsreise im Herbst 2011.

Mohrke prasentierte das sonst eher tro-
ckene Thema so anschaulich und kurz-
weilig, dass es sich schnell als ,Geheim-
tipp* unter den Teilnehmern herum-
sprach und die Kurse in gréfiere Raume
verlegt werden mussten. Prof. Dr. Dr. An-
dreas Schlegel zeigte unter dem Motto
,»30 Jahre Implantologie — Was bleibt?
Was kommt?“denaktuellen Forschungs-
stand und wichtige Trends inder Implan-
tologie auf.

Ein Spezialistenteam an Bord

Fiir die Teilnehmer erwies sich die An-
wesenheit der Spezialisten von Henry
Scheinals besonderer Mehrwertder Fort-
bildungsreise. Beispiel CAD/CAM: Kaum
jemand verfiigt iiber so viel aktuelles
Fachwissen, technische Detailkenntnisse
und breite Erfahrungen aus unterschied-
lichen Praxen wie die mitreisenden
CAD/CAM-Experten von Henry Schein. In
Ergdnzung zu den Fachvortrdgen aus
Wissenschaft und Praxis boten sie den
Kongressteilnehmern an Bord in Work-
shops praktische Einfiihrungen an den
neuesten Gerdten und individuelle Bera-
tung. Weitere Spezialisten deckten die
Bereiche Digitale Systeme, Laser und Op-
tische Systeme sowie Implantologie ab.
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~ |Impressionen an Bord sowie der Kurse.

Auch jenseits des offiziellen Programms
konnte man die Berater haufigan Deck in
GesprachenmitTeilnehmernbeobachten.
Sprechstunden — etwa von Prof. Dr. Bi-
schoff zu Steuerfragen — wurden eben-
falls sehrgutangenommen und boten ein
individuelles und unkompliziertes For-
mat fiir persénliche Beratung.

Die Kombination aus Erholung, fach-
licher Weiterbildung und Austausch un-
ter Kollegen iiberzeugte die Teilnehmer:

»Alle Forthildungen sind von einheit-
lichhohem Niveau, die Referenteniiber-
zeugen fachlich wie didaktisch. Und die
Kombination aus Urlaub und Forthil-
dung stimmt einfach. Ich habe mich su-
per erholt und trotzdem viel gelernt.”

»,Meine Familie und ich haben die
interessanten Landgdnge und die ent-
spannte Atmosphare an Bord sehr ge-
nossen. Mich personlich hat aber vor
allem die Praxisrelevanz des Fortbil-
dungsprogramms iiberzeugt. Zum Bei-
spielwaren die Fallbeispiele, die ich ge-
sehen habe, sehr hilfreich. Vieles kann
in der eigenen Praxis sofort umgesetzt
werden.”

Vom 8. bis 15. Oktober 2012 bilden die
Kiisten von ltalien, Griechenland und
Kroatiendieatemberaubende Kulisse fiir
die néachste dentale Kongress-Schiffs-
reise.AnBordderCosta Fascinosa,einem
der neuesten Kreuzfahrtschiffe auf dem

Mittelmeer, bietet das Gesundheitszen-
trum Fortbildungsinstitut Bernau GmbH
in Kooperation mit Henry Schein bereits
zum siebten Mal in Folge ein anspruchs-
volles Fortbildungsprogramm fiir Zahn-
arzte. «
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DerVeranstalter hat in diesem Jahr
eine geschichtlich besonders interes-
sante Reiseroute ausgewahlt, die die
Teilnehmer im dstlichen Mittelmeer
von Venedig nach Bari und Katakolon
(Olympia), auf die griechischen Inseln
Santorin und Rhodos sowie in die
beeindruckende kroatische Hafenstadt
Dubrovnik fiihrt.

Das Kongressprogramm ist so gelegt,
dass alle Landgénge wahrgenommen
werden konnen.

Die Fortbildungen werden gemaB
BZAK/DGZMK mit bis zu 30 Punkten
zertifiziert.

Weitere Informationen und Buchung
liber:

GFB GmbH

Frau Kathleen Schmidt
JahnstraBe 53

16321 Bernau

Tel.: 03338752716

Fax: 03338 752729

E- Mail:
info@kongress-schiffsreise.de
www.kongress-schiffsreise.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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CATTANI Deutschland zieht in Neubau

Verwaltungstrakt
und Lagerhalle —alles

unter einem

Dach

An der Nordseekiiste liegtim nordwestlichen Niedersachsen der Kiistenbadeort Nordholz. Als Touristenziel
ist der beschauliche Ort mit seiner Nidhe nach Guxhaven, aber auch Bremerhaven sehr beliebt. GroBter
Arbeitgeber im Ort ist die Bundeswehr mit ihrem Militarflughafen der Marine. Eine Reihe kleinerer und mittlerer
Unternehmen runden das Bild ab. Nordholz hat viele Gesichter — eines davon zeigt sich in dem gelungenen
Neubau der CATTANI Deutschland GmbH & Go. KG. Die DENTALZEITUNG war exklusiv vor Ort, um die neuen

Raumlichkeiten zu begehen.

Christin Bunn/Leipzig

¥ Rund 100 Meter entfernt vom bisheri-
gen angemieteten Gebaudekomplex er-
streckt sich der Neubau auf einem circa
7.000 Quadratmeter groRen Grundstiick.
Fahrt man durch Nordholz, fallt der pu-
ristische Korpus sofort ins Auge. Dabei
wirktdasneue Firmengebaude nichtauf-
dringlich, sondern fiigt sich durch die ge-
radlinige Architektur sowie die dezente

Farbgebung unaufdringlich in das Ge-
samtbildderUmgebungein.,,Die ldeefiir
einen Neubau hatte meine Familie und
ich schon vor mehr als zwei Jahren®, so
Johst-M. Helmes, Geschéftsfiihrer der
CATTANI Deutschland GmbH & Co. KG.
Wenn Helmesvon seiner Familie spricht,
meinterdamitseine Frau und Kinder, die
alle in fiihrenden Positionen innerhalb

~ Abb.1: Besuch der Redaktion DENTALZEITUNG in Nordholz: (v.l.n.r.) Dipl.-Kffr. Friederike
Helmes, Henning Helmes, Johst-M. Helmes und Stefan Reichardt (OEMUS MEDIAAG).

der Firmengruppe Helmes tatig sind.
Ehefrau Eveline ist fiir den Bereich
HELMES-Innovations zustandig, in wel-
chem zahnarztliche Instrumente und
Kleingerate der Marke LM-Instruments
aus Finnland importiert und vertrieben
werden. Sohn Henning zeichnet verant-
wortlich als Vertriebsleiter und Prokurist
von CATTANI Deutschland. Tochter Frie-
derike ist fiir Marketing und Controlling
der Firmen zustandig, und Tochter Julia
Wagner ist Geschaftsfiihrerin bei der
BEVISTON GmbH, einem zertifizierten
Hersteller fiir Desinfektions- und Hygie-
neprodukte. Ein Familienunternehmen
mit mehr als zehnjahriger Tradition,
denn als Werksvertretung der CATTANI
S.p.A,, Parma/ltalien, ist die CATTANI
Deutschland GmbH & Co. KG bereits seit
1999 zustdndig fiir die Markte Deutsch-
land und seit 2008 auch Osterreich und
die Schweiz.

Neubau mit Raffinessen

Im Jahr 2010 kam es zum Kauf des
Grundstiicks, und die Planung fiir den
Bau einer Lagerhalle mit integriertem
zweigeschossigen Verwaltungstrakt be-
gann. Ende 2011 konnte der Neubau kurz

KENNZIFFER 0751



Planmeca

ProMax 3D

Sonderpreis zzgl. MwSt.

ab 62 0 900 Eu rO fur Promax 3Ds

Perfekte FeldgroBe fiir alle Anwendungen

Planmeca Planmeca Planmeca Planmeca Planmeca ProMax
ProMax 3Ds ProMax 3D ProMax 3D Mid ProMax 3D Max 3D ProFace
@50 x 80 mm @80 x 80 mm @160 x 160 mm @230 x 260 mm Die einzigartige

Kombination aus
inklusiv 2D inklusiv 2D inklusiv 2D DVT Bild- und 3D-
Panoramafunktion Panoramafunktion Panoramafunktion Gesichtsfoto

2 NWD

GRUPPE

NWD Gruppe
Schuckertstr. 21, 48153 Minster
Telefon: 0251 / 7775555

weitere Unternehmen der NWD Gruppe Freefax: 0800/ 7801517
® ESD
: NWD AMPS _—mdf
Q OSTERREICH = DENTAL Meicr Dental Fachhandel GmbH & =2 www.nwd.de
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~ Abb. 2a und b: Impressionen der Bauphase.

vor Weihnachten bezogen werden und
findet seitdem sowohl bei den Mitarbei-
tern als auch bei den Kunden grofen Zu-
spruch. Kein Wunder, denn das neue Fir-
menareal bietet bedeutend mehr Platz
als die bisherigen Raumlichkeiten. Auf
iber 600 Quadratmetern Grundfléche
verteilen sich 14 Biiros und Meeting-
raume und eine mit Hochlagerregalen
ausgestattete Lagerflache. Das moderne
Konzeptermoglichtes, dass die Hohe des
Gebaudes sowohl in der zweigeschossi-
gen Verwaltungsebene als auch im La-
gerbereich voll genutzt werden kann. So
konnten auch die Hochlagerregale dank
einerFirsthéhevonrund 8,50 Metern op-
timalbelegt werden. Dies warauch zwin-
gend notwendig geschaffener Platz fiir
die Uber 1.200 Artikel, die standig auf
Lager vorgehalten werden miissen. Die
Lieferbandbreite reicht vom kleinsten
Ersatzteil bis zur gesamten Palette der
CATTANI Kompressoren und Saugma-
schinen. Daraus ergibt sich eine Liefer-
bereitschaftvon circa 96 Prozent.

Die Zukunft im Blick und langfristig
orientiertgeplant, wurde der Firmenneu-
bau mit modernsten Raffinessen verse-
hen. Darunter beispielweise Dreifachver-
glasung an allen Fenstern und Tiiren

sowie eine iiberdurchschnittlich gute Iso-
lation des Gesamtgebaudekomplexes.
Herzstiick des Betriebes sind jedoch
die Schulungsraume mit voll ausgestat-
teter Kommunikationstechnik sowie die
technisch durchorganisierte und ausge-
stattete Werkstatt. Auf qualitativ hoch-
wertige Weiterbildung und Schulung
legt CATTANI besonderen Wert: Wirvon
CATTANI Deutschland haben uns einen
guten Namen dadurch geschaffen, dass
wir einen wirklich hochqualifizierten
Kundendienst bieten. In dem professio-
nellen Technikerteam finden sich enga-
gierte Menschen, die sich der Technik
verschrieben haben und standig an ih-
rem Fachwissen arbeiten. RegelmaRige
Weiterbildungsreisen nach Italien zum
Stammwerk sind ein Muss. Die Weiter-
gabe dieses Wissens an den qualifizier-
ten Kundendienst des Fachhandels ist
eine weitere Notwendigkeit. Wir haben
ganz besonders darauf geachtet, diese
Leistungsstarke im Servicebereich im-
mer wieder auszubauen und haben ge-
rade hier besonders viel und haufig
investiert. Letztendlich aber stehen die
Menschen, die dort beschaftigt sind, als
dietragende Saule des Betriebes.”

Rundgang durch
das Firmengebéude

Beim Betreten des Firmengebaudes
falltsoforteinesauf:Hierwurdeannichts
gespart! Neben allen Sicherheitsvor-
kehrungen legte der Bauherr auch auf
die harmonische Gestaltung der Verwal-
tungsraume sowie des Eingangsbereichs
grofien Wert. Ein hochwertiger dunkler

SteinfuBboden mit Edelstahlkanten so-
wie die Wandgestaltung durch attraktive
Bilderempfangenden Besucherundver-
mitteln ein positives Gefiihl. Diese posi-
tive Stimmung spiegelt sich auch in den
Gesichtern der Mitarbeiter wider — das
Team ist gut gelaunt, motiviert und
strahlt Zufriedenheit aus. Die Biiro-
raume wirken hell, freundlich und einla-
dend und auch hier zeigt sich die Raffi-
nesse im Detail: hohenverstellbare
Schreibtische und eine ergonomische
Bestuhlung sind nicht nur optischer
Blickfang, sondern bieten vor allem dem
Team maximalen Komfort bei der Arbeit.
Bemerkenswert ist auflerdem, dass
selbst das gesamte Lager ausschlielich
mit LED-Technik beleuchtet wird.

Auf direktem Wege geht es von der
oberen Verwaltungsetage in die licht-
durchflutete Lagerhalle. In den durch-
gangig iiber 5,50 Meter hohen Regalen
lagern eine Vielzahl von Kompressoren
und Absauggeraten sowie Kleinteile und
Zubehor. Alles hat seinen Platz und steht
abrufbereit auf Lager. Eigens fiir das Re-
galsystem wurde ein moderner neuer
spezieller Gabelstapler angeschafft, so-
dass jeder Zentimeter Platz optimal ge-
nutzt werden kann. Auch die technisch
deutlich aufgeriistete Werkstatt mit ver-
schiedensten Priifméglichkeiten findet
ihren groRziigig hemessenen Bereich im
Lagertrakt des neuen Gebaudes.

Erh6hter Bedarf an Gerdten

Eine Bestatigung fiir den Neubau er-
fuhr CATTANI Deutschland — einer der
fithrenden Anbieter von Kompressoren
und Absauganlagen auf dem deutschen
Dentalmarkt — unter anderem auch auf
der letzten IDS. ,Die Marktsituation im
Bereich dentaler Absaugung und Kom-
pressionsanlagen wiirde ich als durch-
aus gut bezeichnen, denn wir haben in
den letzten fiinf Jahren immer wieder ei-
nen erhohten Bedarf festgestellt, der mit
entsprechenden Umsatzausweitungen
einherging", so Johst-M. Helmes. Weiter
erganzter:,Mitden Ergebnissendes |ah-
res 2011 sind wir mehr als zufrieden. Die
Nachfrage und der Absatz haben sich
gleichermafien gesteigert. CATTANI bie-
tet selbstversténdlich fiir unterschied-
lich grofie Praxen unterschiedlich ab-
gestimmte zentrale Absaugsysteme
an — eben ganz individuell nach Kun-
denbedarf.”
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Lagerhalle mit Werkstatt.

Die erfolgreichsten Produkte der Firma
CATTANIsind die hochmodernen Absaug-
anlagen Turbo-Smart und Turbo-HP. Bei
beiden Absauganlagenhandeltessichum
Geréte, die trocken, nass und in Kombina-
tion,d.h.trockenund nass gleichzeitig, ab-
saugen kénnen. Die Geréte verfiigen ak-
tuell iber den wohl flussleistungsstérks-
ten Amalgamabscheiderin der Branche -
den Hydrozyklon 1SO 18 mit einer Fluss-
leistungvon18Litern proMinute,derkom-
plett ohne bewegliche Teile arbeitet, vol-
lig storunanfallig gegeniiber Schaum ist
und die Amalgamabscheidung durch das
Prinzip eines Hydrozyklons erzeugt. Die-
sesPrinzipistim Bereichder Amalgamab-
scheidungetwasganzbesonderesundein
Alleinstellungsmerkmal aus dem Hause
CATTANI. Der Turbo-Smart ergénzt dieses
Alleinstellungsmerkmal durch seine be-
darfsgesteuerte Saugleistung und arbei-
tet dadurch besonders stromsparend.
2010 und 2011 hat sich auch die ZMK der
Universitét Freiburg im Breisgau fiir die
CATTANI-Absaugungentschieden.

Abgerundetwirddas Produktprogramm
durch die sich mehr und mehr im Dental-
markt etablierenden dlfreien Kompresso-
renmodelle, welche durch eine hohe Lauf-
kultur, Druckluftleistung und einen be-
sonders guten Preis iiberzeugen.

Familie Helmes blickt optimistisch in
die Zukunft und gibt einen Ausblick fir
die kommenden Monate und Jahre: ,,Die
Tendenz bei der Entscheidung fiir eine
Absauganlage geht mehr und mehr in
Richtung zentraler Nassabsauganlage.
Zahnarztpraxen wollen auf die aufwen-
dige und kostenintensive Amalgamab-

~ Abb. 3: Der Neubau umfasst einen zweistéckigen Verwaltungstrakt sowie eine groBziigige
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scheiderinstallation verzichten und ent-
scheiden sich nach dem Prinzip: Eine
Zahnarztpraxis, eine Saugmaschine, ein
Amalgamabscheider.”

Sollte die neue Halle wider Erwarten
doch zu klein werden und sich der Bedarf
an Geraten aus dem Hause CATTANI wei-
ter erhdhen, wurde bereits im Vorfeld an
allesgedacht: Die Halle selbstistso konzi-
piert,dass sie im Bedarfsfall an der West-
seite durch weitere Hallen erganzt wer-
den kann. Und deshalb kann sich der
Scharnstedter Weg in den nachsten Jah-
ren sicherlich tiber weitere neue Gesich-
ter freuen — nicht nur in Form von neuen
Gebaudekomplexen, sondern auch iiber
neue CATTANI-Mitarbeiter, denn die er-
folgreiche Firmengruppe Helmes sieht
eine kontinuierliche Erweiterung des
Teams vor.

Uber CATTANI Deutschland

Das inhabergefiihrte Unternehmen
wurde 1999 etabliert. Neben einem voll-
sortierten CATTANI-Lager aller gangigen
Kompressoren und Absaugsysteme sind
weit mehr als 1.200 Artikel einschliefilich
Ersatzteile prompt verfiighar. Aushange-
schild des Unternehmens ist der leis-
tungsstarke Kundendienst mit seinem
hoch qualifizierten Technikerteam.

Dieses Team steht unterstiitzend dem
technischen Dienst des Fachhandels in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz
zur Verfiigung.

Das Leistungsspektrum reicht von der
Beratung, Angebotskalkulation, Vertrieb,
technischem Support, Planungen, Neu-

~ Abb. 4:Dermoderne Eingangsbereichwurde
hell und freundlich gestaltet.

aufstellung von Gerétschaften, bis hin zu
Reparaturen in den eigenen Werkstatten
oder auch vor Ort, Gutachtenerstellung,
Garantieverldngerungen und qualifizier-
ten Schulungen. Auf Wunsch werden
auch Technikerveranstaltungen in gréfie-
rem Rahmen bei den Kunden vor Ort
durchgefiihrt.

s>  KONTAKT

CATTANI Deutschland
GmbH & Co.KG
Scharnstedter Weg 34-36
27637 Nordholz

Tel.: 04741181980
E-Mail: info@cattani.de
www.cattani.de

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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DURR DENTAL unterstiitzt Mercy Ships

Zahnmedizinische
Hilfe fur Afrika

Katrin Kreuzmann/Leipzig

Das Unternehmen DURR DENTAL ver-
anstaltete am 9. Februar 2012 in Bietig-
heim-Bissingen einen Informations-
abendingemiitlicher Atmosphare,zudem
etwa 30 Zahnarzte aus der Region kamen.
Martin Diirrstein, Vorstandsvorsitzender
DURR DENTAL, eréffnete die Veranstal-
tungin,Schillers Eiskeller”. AnschlieRend
hatten die Gaste die Moglichkeit, Mercy
Ships Deutschland eV. kennenzulernen
und zu erfahren, wie sie sich selbst beteili-
gen konnen. Dr. Dag Tvedt, Zahnarzt aus
Norwegen und ehemaliger Mercy Ships

Udo Kronester, Geschaftsflihrer Mercy Ships Deutschland e.V., Dr. Dag Tvedt, ehemaliger Mercy

Chief Dental Officer, berichtete den anwe-
senden Zahnarzten sehr anschaulich und
mitreifend vom Arbeiten und Leben —
gemeinsam mit seiner Familie — auf der
Africa Mercy. Anhand eines spannenden
Videos und eines beeindruckenden Vor-
tragsgabereinenEinblickindieArbeitder
Organisation Mercy Shipsin Sierra Leone.

Millionen von Menschen auf der gan-
zen Welt leben in Angst und Verzweif-
lung. Sie haben kein sauberes Wasser,
nicht genug zu essen und keinen oder
nur begrenzten Zugang zu medizini-

' mehr als 30 Ja
stet Mercy Ships
Litweit medizinis

Ships Chief Dental Officer, und Martin Diirrstein, Vorstandsvorsitzender DURR DENTAL (v.l.n.r.).

scher Hilfe. In vielen Entwicklungslan-
dern konnen Patienten sich keinen
Zahnarztbesuch leisten—wenneine Pra-
xis liberhauptinerreichbarer Ndhe liegt.
In weiten Teilen Westafrikas gibt es
keine zahnarztliche Hilfe. Dort kommen
aufeinen Zahnarzt rund 100.000 Patien-
ten. Viele Menschen in den Entwick-
lungslandern hatten daher nie die
Chance, einen Zahnarzt aufzusuchen.

Ein Schiff bringt Hilfe

Mercy Ships existiert,um diesen Men-
schen zu helfen, weil jeder Einzelne
zahlt. Seit Gber dreifdig Jahren kreuzen
die mit mehreren OP-Sélen ausgestatte-
ten Schiffe von Mercy Ships zwischen
den drmsten Hafenstdadten der Welt. Die
Mercy Ships-Flotte hat bis heute insge-
samtiiber70 Hafengebiete weltweittan-
giert. Ublicherweise werden dann iiber
einen Zeitraum von rund zehn Monaten
bis zu achtzig Patienten taglich behan-
delt. Seitder Grundung von Mercy Ships
1978 wurden an iiber 98.000 Patienten
mehr als 240.000 Zahnbehandlungen
durchgefiihrt. Das Schiff Africa Mercy
geht dort vor Anker, wo Hilfe dringend
bendtigt wird, und ist mit iber 400 Eh-
renamtlichen aus der ganzen Welt ein-
satzbereit. Die Besatzung des Schiffes
besteht aus Zahnarzten, Chirurgen,
Krankenschwestern, Wasserbauingeni-
euren, Bauleuten, Landwirtschaftsex-



perten, Kochen und vielen weiteren Hel-
fern.

Aufgrund des Mangels an ausgebilde-
ten Zahnarzten in westafrikanischen
Landernhaben die Menschen,dieindie-
sen Regionen leben, in der Regel keine
Kenntnisse der Zahnhygiene. Fiir das
zahnarztliche Team der Mercy Ships be-
steht der zahnarztliche Alltag aus
Extraktionen — der letzte Ausweg nach
Jahren mangelhafter Zahnhygiene und
fehlenden Routineuntersuchungen. , Ist
der entziindete Zahn entfernt, fallen die
Patienten unseren Mitarbeitern oft vor
Freude und Dankbarkeit um den Hals",
fiilhrte Udo Kronester, Geschaftsfiihrer
von Mercy Ships, aus. ,Wo immer mog-
lich, versuchen unsere Arzte die Zahne
zuerhalten,ob mitFiillungenoderande-
ren Methoden, damit die Menschen wie-
der lacheln kénnen und keine Zdhne
mehr gezogen werden miissen.“ Die
Zahnteams bemiihen sich, mit Kursen
iber Zahnhygiene und der Schulung
Einheimischer einen Beitrag zur Zahn-
gesundheitin den Entwicklungslandern
zu leisten, um zukiinftig einen Riickgang
der Zahnprobleme zu erreichen.

Mangelnde Mundhygiene und un-
behandelte Entziindungen kdnnen zu
weit schlimmeren Krankheiten, wie z.B.
Noma, fiihren. Nicht bei allen Patienten
konnen die Arzte in Westafrika mit medi-
zinischer Hilfe etwas tun. Manche Félle
sind aussichtslos. Bei anderen kommt
die Krankheit hochstwahrscheinlich
wieder. Die Arzte kénnen den Menschen
in jedem Fall Trost und Aufmerksamkeit
spenden. Gedankt wird esihnenimmer.

Neben den Tausenden von kostenlo-
sen, oft komplizierten Operationen an
Bord fiihrt die Organisation in Zu-
sammenarbeit mit einheimischen Part-
nern in den Dérfern der Umgebung Ent-
wicklungsprojekte durch. Die nachhaltig
ausgelegten Programme betreffen die
Bereiche Gesundheit, Aushildung, Was-
ser und Landwirtschaft. Mercy Ships
leistet medizinische Hilfe, liefert Hilfs-
giiter, betreibt Entwicklungshilfe und
fordert damit eine langfristige, nachhal-
tige Veranderung in den betroffenen
Landern.

Unterstiitzung fiir das Projekt
DURR DENTAL méchte mit Abenden

wie dem im Februar 2012 helfen, Zahn-
arzte zu motivieren, sich an dem Projekt

zu beteiligen oder sogar aktiv auf der
Africa Mercy mitzuwirken. Als sehr posi-
tiv hob Udo Kronester hierbei das Enga-
gement der Zahnarzteschaft im Allge-
meinen hervor. Viele Spenden sowie ein
hohes Mafl an freiwilliger Mitarbeit
konnte bei dieser Berufsgruppe bereits
verzeichnet werden. Er betonte jedoch
auch, dass die Hilfsbereitschaft immer
aushaufahigsei.

Es gibt zahlreiche Maglichkeiten, die
Arbeit von Mercy Ships zu unterstiitzen:
durch eigene Spenden, die Gewinnung
von Spendern, freiwillige Mitarbeit oder
die Weitergabe von Informationen im
Bekanntenkreis.

Wer mehr tun méchte, kann natiirlich
direktvor Ort dabei sein. Die Mitarbeiter
werden kurzzeitig (von 2 Wochen bis
2 Jahre) oder langfristig (2 Jahre und
mehr) eingesetzt. Mehr als 1.000 Perso-
nen nutzen jedes Jahr ihren Urlaub, die
Sommer- oder Weihnachtsferien, unbe-
zahlten Urlaub oder den Ruhestand, um
durch Mercy Ships Hoffnungund Hilfe in
notleidende Lander zu bringen.

Um die Arbeit auf der Africa Mercy
weiterhinsicherzustellen,sindvorallem
der Fachhandel, Hersteller und Ver-
bande dazu aufgerufen, sozial aktiv zu
werden. Sach- und Geldspenden sind
dabei gleichermaen willkommen. En-
gagement ist immer wichtig, Hilfe kann
es nie genug geben. Besonders in einem
so wichtigen Bereich wie der Medizin
sollten alle Unternehmen, die die Mog-
lichkeithaben, Mittelund Gelderzur Ver-
fligung zu stellen, nicht zégern und aktiv
werden. Eine Vorbildfunktion nehmen
hierz.B.Projekte wie Henry Schein Cares
ein. Das Programm verfolgt das Ziel,
durchdie Unterstiitzungvon Non-Profit-
Organisationen gefdhrdeten und be-
nachteiligten Menschen weltweit einen
besseren Zugang zu medizinischer Ver-
sorgungzuermoglichenundistbeispiel-
haft,wennesum die Ubernahme von so-
zialer Verantwortung geht.

,»Ein neues Lachen fiir Afrika“

Seit Jahrzehnten steht der Name
DURR DENTAL fiir Fortschritt und Inno-
vation in der Medizintechnik. Zunachst
denkt man dabei natiirlich an die Pro-
dukte des Unternehmens, es trifft aber
auch auf sein soziales Engagement zu.
Bereits seit vielen Jahren unterstiitzt
DURR DENTAL die Arbeit von Mercy

Die Africa Mercy.

Ships in Afrika. Die Verflechtung von
Mercy Ships und DURR DENTAL geht
weiter, als viele denken. So hat der Vor-
standsvorsitzende der DURR DENTAL
AG, Martin Diirrstein, selbst einige Zeit
auf der Africa Mercy verbracht und
konnte sich von der Arbeit vor Ort iiber-
zeugen.

Mit der Aktion ,,Ein neues Lachen fiir
Afrika“ konnte DURR DENTAL bereits
2010 eine Spende in Hohe von 20.000
Euro an Mercy Ships iiberreichen. Damit
wurden {iber 1.000 Zahnbehandlungen
von den ehrenamtlichen Helfern durch-
gefiihrt. Wie im Vorjahr spendete das
Unternehmen fiir jede Druckluft- und
Absauganlage, die von September bis
Ende 2011 verkauft wurde, eine Zahnbe-
handlung. Im Rahmen dieser Aktion ka-
men so erneut 20.000 Euro zusammen.
Die Scheckiibergabe an Mercy Ships
fand am 17. Januar 2012 statt.

Als fiihrender Hersteller zahnmedizi-
nischer Systeme und Praxishygiene hat
das Unternehmen neben Geld aufier-
dem mehrfach technische Ausriistung
und Desinfektionsmittel an Mercy Ships
gespendet. Mit DURR DENTAL kann
Mercy Ships auch weiterhin rechnen.

>> KONTAKT

Mercy Ships Deutschland e.V.
HiittenstraBe 22

87600 Kaufbeuren

Tel.: 08341 9661990

Fax: 08341 96619929

E-Mail: mail@mercyships.de
www.mercyships.de
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Vorstellung Versandhandel

>> PARTNER FACHHANDEL

Gemeinsam mit den
Kunden agieren

Neben den klassischen Dentaldepots, die an ihren Standorten mit ihren Fachberatern sowie in den depoteigenen
Ausstellungsflachen das gesamte Sortiment dentaler Geréte und Materialien fiir die Zahnarztpraxis und das Den-
tallabor anbieten, gibt es parallel seit vielen Jahren auch eine Gruppe spezialisierter Versandhéndler, die iiber die
Aussendung von Katalogen und iiber ihre Internetportale die Zahnérzte und Labore in Deutschland beliefern.

Lars Pastoor/Hannover

M Die Mitarbeiter des autorisierten Ver-
sandhandels nehmen aber nicht nur Be-
stellungen entgegen, sondern beraten die
Praxen und Labore in den wesentlichen
Fragen zu Medizinprodukten und den ak-
tuellen gesetzlichen Verordnungen. Sie
orientieren sich dabei an den sich standig
verdndernden Mérkten, und stellen sich
auch denwachsenden Anforderungen der
Kunden und dem gewonnenen Wissen
iiber die Bedirfnisse des Arbeitsalltages.
Die Grenzen zwischen dem klassischen-
regionalen Fachhandler vor Ort und dem
iiberregional agierenden Versandhandler
verschwimmen zunehmend. Alle Ver-
triebskandle nahern sich in ihrem Leis-
tungsportfolio dem inzwischen gewohn-
ten Standard aus dem Bereich der Kon-

sumgiiter an. Hier eine klare und zeitge-
mafe Positionierung und auch Profilie-
rung zu erreichen, ist fiir den Dentalfach-
handeleinegrofie Herausforderunginden
nachsten Jahren.

Durchdieim Internetiiberallund jeder-
zeit fiir den Kunden verfiigbaren Informa-
tionensinddie Anforderungenandie Han-
delspartnerstarkgestiegen. Hinzu kommt,
dassdiestrengerengesetzlichenAuflagen
in den Praxen auch unter Mithilfe der
Fachhandler erfiillt werden miissen. So-
mit ergibt sich ein verdndertes Anforde-
rungsprofil an den Partner Fachhandel,
dem auch und gerade der Versandhandel
gerecht werden muss.

Diese verdnderten Bedingungen haben
die Mitglieder aus dem Bereich Versand-

handel erkannt und bilden ihre Mitarbei-
ter konsequent zu Medizinproduktebera-
tern aus. Zusammen mit den Mitgliedern
desstationdren Fachhandelsfinden regel-
mafigvom Bundesverband Dentalhandel
eV. organisierte Weiterbildungsmafinah-
men statt. Gemeinsam die Schulbank zu
driicken, bedeutet fiir alle Mitarbeiter ei-
nen durchgangig iiberwachten hohen
Qualitatsstandard. Dies féngt schon in der
Ausbildung im jeweiligen Versandhan-
delsunternehmen an: Im Anschluss an die
Ausbildung zum,,Kaufmann im Gro- und
Aufenhandel” besteht die Méglichkeit, in
Zusammenarbeit mit dem Bundesver-
band Dentalhandel eV. und der IHK, die
Zusatzqualifikation  ,Dental-Fachbera-
ter/-in IHK" zu absolvieren. Mit dieser
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Ausbildung sind alle Anforderungen an
daswirtschaftliche und gesetzliche Know-
how erfiillt. Umgleichzeitigauch das fach-
liche und praktische Wissen zu erlangen,
werden bereits von Beginn der Ausbil-
dung an Schulungen gemeinsam mit und
zum Teil auch vor Ort bei den Herstellern
absolviert. Diese Schulungen vermitteln
sowohl Basis- als auch Spezialwissen
tiber die wichtigsten Produkte, Techniken
und Anwendungsmaglichkeiten.

Gerade hier entwickelt sich der Ver-
sandhandel zur optimalen Schnittstelle
zwischen Kunde und Hersteller. So wer-
den zum Beispiel den Kunden speziell auf
die Bediirfnisse der Praxis ausgerichtete
Live-Demonstrationen vor Ort durch den
Hersteller-Auendienst vermittelt, die
problemlose Bestellung mit Nennungvon
Verfiigbarkeit und bendtigten Zusatzpro-
dukten gewdhrleistet sowie die kunden-
orientierte Handhabung von Reklamatio-
nen sichergestellt.

Die qualifizierte Aushildung und stan-
dige Schulung der Medizinproduktebera-
ter sowie die permanente Verfiigharkeit
aller relevanten Informationen tiber den
Kunden wahrend des Bestellvorgangs am
Telefon, per Fax oder online ermoglicht es
dem Versandhandel, eine hervorragende
Beratung und Betreuung durchzufiihren.
UnterderBetrachtungallergetatigten Be-
stellungen kénnen so im Vorfeld Abwei-
chungen vom normalen Bestellverhalten
erkanntundangesprochenwerden. Lieber
einmal mehr nachfragen, als dem Kunden
am Ende das falsche Produkt in die Praxis
zu liefern.

Der vollstandige Praxiskatalog wird
auchweiterhinseine Berechtigunghaben,

erganzt durch qualifizierte und informa-
tive Online-Angebote. Es ist einfach ein
enormer Vorteil,immeronlineaufdemak-
tuellsten Stand zu sein und nicht Gefahrzu
laufen, veraltete Informationen zu ver-
wenden. Inshesondere wenn es darum
geht, zur Produktauswahl ergdnzende
Produkte empfohlen zu bekommen. Na-
tiirlich spielt in diesem Zusammenhang
auch die Preisaktualitat eine groRe Rolle.

Kiinftig miissen sich Versandhandel
und stationdrer Fachhandelaberauch ei-
ner neuen Herausforderung gemeinsam
mit ihren Kunden stellen. Das Internet
bietet heute eine Menge von Shops rund
umden Dentalbereich an. Hiergeht es fiir
alle Beteiligten darum, der gesetzlichen
Verantwortung beim Einsatz von Medi-
zinprodukten zu entsprechen. Die Zahn-
arztpraxis hat die Verantwortung, nur
Produkte zu verwenden, die den Anfor-
derungen des Medizinproduktegesetzes
entsprechen, und auf der anderen Seite
haben die Handelspartner die Aufgabe,
alle relevanten gesetzlichen Auflagen
des Medizinproduktegesetzes und der
Grofthandelserlaubnis zum Handel mit
Arzneimitteln zu erfiillen.

Kommen alle Anbieter im Internet der
Uberpriifungdieser Anforderungennach?
TagfiirTagwerden neue Angebote fiir Pro-
dukte platziert, beidenen die Herkunftder
Artikel unklar ist und diese nicht immer
den gesetzlichen Forderungen entspre-
chen. Wenn der Name eines Produktes
identisch ist oder klingt, bedeutet dies
nicht automatisch, dass ein CE-Kennzei-
chen oder eine Benutzungsanleitung in
deutscher Sprache vorhanden ist. Kleine
Zeichen und Hinweise, die der Besteller

stets beachten sollte, denn der Behandler
am Patienten tragt fiir die Unbedenklich-
keit der verwendeten Produkte die volle
Verantwortung. Inshesondere gilt dies fiir
Klasse B-Produkte, d.h. Medizinprodukte,
die die Haut oder Schleimhaut durchdrin-
genunddabeiinKontaktmit Blut,innerem
Gewebe oder Organen kommen.

Gehen Sie deshalb ganz auf Nummer si-
cher und orientieren Sie sich nicht nur am
Preis, sondern vor allem an der Zuverlas-
sigkeit, Gesetzeskonformitat und Leis-
tungsfahigkeit Ihres bewahrten (Versand-)
Handelspartners. Durch vielfaltige Maf3-
nahmen, gemeinsam mit dem Bundes-
verband Dentalhandel eV, den entspre-
chenden Forthildungsaktivitaten im Be-
reich E-Learningsowie der Zusatzausbil-
dung der IHK, starkt der autorisierte
Dentalversandhandel auch in Zukunft
mit seinen Angeboten insgesamt die
Leistungsfahigkeit des Dentalfachhan-
delsin Deutschland.

Trotz raumlicher Distanz sind wir ganz
nah bei lhnen, unseren Kunden. 4«

>> KONTAKT

Lars Pastoor
Geschaftsflihrer
NETdental GmbH
OwiedenfeldstraBe 6
30559 Hannover

Tel.: 0511 353240-0

Fax: 0511 353240-40
E-Mail: info@netdental.de
www.netdental.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Telefonim Zahn

Britische Erfinder haben nach einem Bericht des Wissens-
magazins PM.ein Lautsprecher-Implantat fiir Zahne ent-
wickelt. Damitkonnten Sportlerund Schauspielerschnell
und unkompliziert die Anweisungen ihrer Trainer und
Regisseure empfangen und auch HiFi-Kopfhorer und
Handy-Freisprecheinrichtungen konnten iberfliissig
werden. Das von James Auger und |immy Loizeau ent-
wickelte System besteht aus zwei miniaturisierten
Komponenten, einem Empfanger und einem Vibrator,
die in einen aufgebohrten Backenzahn implantiert wer-
den. Der Empfanger nimmtdie Signale von einem Radiosenderoder
Mobiltelefon aufund leitetsieanden Vibrator weiter. Dieser arbeitet
dhnlich wie ein Lautsprecher, nur dass zur Schalliibertragung nicht
die Luft, sondern der Kieferknochen genutzt wird: Ein winziger
Elektromagnet im Vibrator versetzt den Knochen in rhythmische
Schwingungen, die direktins Innenohr gelangen. Hier werden sie in
Tone umgewandelt.

Stromfluss inden Zahnen

Eine 47-jahrige Sekretdrin aus Bonn, die nach einer Behandlung
untereinem messharen StromflussindenZahnen leidet, hatihren
Zahnarzt auf 18.000 Euro Schadensersatz verklagt. Nach der auf-
wendigen Behandlung ihrer Zahne, bei der verschiedene Metalle
verwendet worden seien, kdnne sie nicht mehr schmerzfrei in die
Né&he eines Computers oder anderer elektrischer Gerate kommen,
sagtedieKldgerin zum Auftaktdes Zivilprozesses
vordem LandgerichtBonn.Einunabhén- :
giger Gutachter hatte im Mundraum der v

Fraueinen Stromfluss gemessen,derdie -
zuldssige Norm um das 40-Fache iiber- s
schreitet. Der Zahnarzt rdumte vor Gericht N
ein, der Patientin eine fehlerhafte Prothese einge- -
setzt zu haben. Um die Folgeschaden wie Ubelkeit und Kopf-
schmerz zu beseitigen, habe sie 80 zusatzliche Arzttermine wahr-
nehmen miissen, so die Klégerin. Die Richter der 9. Zivilkammer
schlugen einen Vergleich vor, den beide Seiten jedoch ablehnten.

http://blog.nightemotions.at

Kaugummi schuld an Depression?

Eine Frauaus Edmonton in Kanadagingvor Gericht,umeine Schaden-
ersatzklage von 100.000 US-Dollar zu starten, weil sie 10 Minuten lang
Depressionen bekam, als ihr Kaugummissich inihren falschen Zéhnen
verklebte. Die Frau verklagt die Kraft Canada Inc. bzw. die dort ange-
schlossene Cadbury Adams als Hersteller des Kaugummis. Sie
kaufte mindestens fiinf Packungen dieser Sorte. Das
Kaugummisollinkleine Stiickchen zerfallen sein, die
sichinden Zahnprothesen verfingen. Sie musste
danndie Stiickeformlich ,ausgraben®, wasfiir
siesehrunangenehm gewesen sei. Ein Vertei-
digungsschreiben wurde noch nicht eingereicht.

http://cnews.canoe.ca

Schiefe Zahne im Trend

Japanische Frauen lassen sich von ihrem Zahnarzt immer &fter ihre
Zéhne kiinstlich schief anordnen oder mit Plastik bekleben, um fiir
Ménner attraktiver zu sein. Eine Frau mit schiefen Zahne gelte als
~reizend,verrateine Schonheits-Bloggerin: Die schiefen Zdhne las-
sen Schwaéchen erkennen und machtensie anziehen-

derals eine Frau mit perfekten Zahnen.

Der Trend nennt sich Yaeba, was japanisch
fiir Doppelzahn steht. Zahlreiche Blogs
befassen sich mit dem Thema, Stars las-
sen sich mit ihren schiefen Zdhnen ab-
lichten.

sEsistnichtsowieinden USA,wo per-
fekte, gerade Zahne im Gartenzaun-
Look als schon betrachtet werden”, |
sagt eine Bloggerin mit /7
vietnamesischen Wurzeln.
In Japan gelten schiefe |\
Zéhne als reizend und zei-
gen, dass Frauen nicht per-
fekt sind. Und den Man-
nern gefalltes.

www.shortnews.de

Witze

Aufgeregt erzahlt Herr Miiller seinem Arzt: ,Herr Doktor,
immer habe ich Kopfschmerzen, Reifien in den Armen,
Bruststiche, Magenschmerzen, Hexenschuss im Riicken,
meine Knie und Fii%e tun mir weh, dazu dieses Ohrensau-
sen und Augenflimmern. Kdnnen Sie mir sagen, was mir
fehlt?“ — ,Was soll lhnen denn schon fehlen®, meint der
Arzt.,Sie haben doch schon alles!*

Prothese:, Beim Essenfalltdie Prothese nochimmerrun-
ter,Herr Doktor! Sprechen und Pfeifenkannichdamit,am
bestenabersingen—wassollich blofdtun, Herr Doktor?“—
»Singen Sie, liebe Frau..., singen Sie... !!!*

Jmmerwennich Sielachensehe, Fraulein Susi,mochteich
zu lhnen sagen: Bitte, kommen Sie doch malzu mir.“—,,Na,
na, Sie sind mir vielleicht ein Casanova!“—,Nein, ich bin
Zahnarzt.*

Zwei Polizisten laufen zusammen Streife. Beim Friihstiick

setzt sich der eine entgegen seiner Gewohnheit auf eine
Bank auf der gegeniiberliegenden StraRenseite. Fragt
ihnsein Kollege:,Warumsitztdudenn heute dadriiben?*
Antwortetderandere:,Mein Zahnarzt hatgesagt, ich soll
malauf der anderen Seite kauen.”

~Herr Doktor, ich habe schreckliche Zahnschmerzen.” —
»Haben Sie |hre Krankenkarte dabei?“—, Nein, die habe
ich leidervergessen.“—,,Nun,dann nehmeich den Hand-
bohrer!*

KENNZIFFER 0831 )



DENTALZEITUNG oo

o ' 0021007100910111

Kreuzen Sie die Kennziffern 013101510171 0191
der von Ihnen gew(inschten

Informationen an. 0211 0231 0251 0271

Senden Sie das Formularzurick 0297 0351 0371 0381

03910411 0431 0451

oder legen Sie es auf lhr Fax.

+49 341 48474-290
047104910511 0531

05710611 0631 0651
067107110751 0831
0841 0842 0851 0852
0861 0862 0871 0872

05(5 Einfach ankreuzen!

0881 0882 0883 0891
0892 0901 0902 0911
0912 0931 0971 0991
Riickseite

Praxisadresse

Mein Dental-Depot:

DENTALZEITUNG 03/2012
Erscheinungstermin: 8. Juni 2012
Parodontologie und Prophylaxe/

Metall- und Vollkeramik

Was Sie schon immer wissen wollten? Fragen Sie!

Danke fiir Ihre Information.

OEMUS MEDIA AG

DENTALZEITUNG
Oemus MepiA AG
Holbeinstr. 29

04229 Leipzig

Antwortadresse

Fax: 0341 48474-290
B -

ANZEIGE

DENTALZEITUNG

(B (V (D Fachhandelsorgan des Bundesverbandes Dentalhandel e.V.

DENTALZEITUNG

lolylo =

Bestellung auch onw 4.
www.oemus.com/ab e

Die digitale Praxis/Das digitale Labor

Fivie

statt 34,- Euro »

6 Ausgaben

—;‘O

O Ja, ich abonniere die DENTALZEITUNG fur 1 Jahr zum
Vorteilspreis von 25,- Euro inklusive gesetzl. MwSt. und
Versandkosten.

Das Abonnement verlangert sich automatisch um ein weiteres Jahr,

wenn es nicht 6 Wochen vor Ablauf des Bezugszeitraumes schriftlich

geklndigt wird (Poststempel genligt).

Labor/Praxis

Name

StraBe

PLZ/Ort

Telefon

Fax

E-Mail

Datum/Unterschrift

Widerrufsbelehrung: Den Auftrag kann ich ohne Begriindung
innerhalb von 14 Tagen ab Bestellung bei der OEMUS MEDIA AG,
HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig schriftlich widerrufen. Rechtzeitige
Absendung gendigt.

Datum/Unterschrift

OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29

04229 Leipzig

Tel.: 034148474-200

Fax: 034148474-290

E-Mail: grasse@oemus-media.de
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E SENSITIVE-PRODUKTLINIE - MILD UND WIRKSAM

KENNZIFFER 0841

Im medizinischen und dentalmedizini-
schen Bereich werden insbesondere die
Hénde starker Belastung ausgesetzt. Daher
ist es umso wichtiger, Produkte anzubieten,
die nicht nur wirksam sind, sondern auch
eine Pflege- und Schutzfunktion erfiillen, so
das Unternehmen. Die neue Sensitive-Pro-
duktlinie erfiillt diese Funktionen vollstandig.
Alle Produkte sind frei von Konservierungs-
stoffen, allergenen Bestandteilen und sind
dermatologisch getestet — daher fiir Allergi-
ker und Personen mit empfindlicher, stark
strapazierter Haut besonders zu empfehlen.

MULLER-OMICRON
GMBH & CO. KG
SchlosserstraBe 1

51789 Lindlar

Tel.: 02266 474221

Fax: 02266 3417

E-Mail: info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de

|
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Dentalrapis’ AF
=0

Zu der Sensitive-Linie zahlt das Dento-
derm® GEL Sensitive, ein Gel zur chirurgi-
schen und hygienischen Handedesinfek-
tion, das Riickfetter und die Hautpflege-
komponente Allantoin enthlt.

Weitere Produkte sind Dermapon Sen-
sitive, eine besonders milde Waschlotion
mit hochwertigen, hautpflegenden Sub-
stanzenfiirhdufiges Handewaschen, sowie
Dermavea Sensitive, eine lipidhaltige Lo-
tion (Wasser-in-Ol-Emulsion) zur intensi-

ven und nachhaltigen Pflege bei gleichzei-
tiger Schutzfunktion. Ein komplettes Sys-
tem rund um die Hande. Dartiber hinaus
wurde die Dentalrapid®-Produktfamilie um
Dentalrapid®AF Sensitive erweitert. Hierbei
handelt es sich um ein Schnelldesinfek-
tionsmittel fiir Medizinprodukte und Inven-
tar auf reiner Alkoholbasis ohne jegliche
Zusatze, das sichals Spriih- und Wischdes-
infektion eignet, z.B.in Kombination mitden
neuen DryWipes Soft-/Premium-Tiichern.

E BAKTERIEN UND VIREN EINS AUSWISCHEN

KENNZIFFER 0842

Desinfektionsmittel auf Alkoholbasis
haben sich erfolgreich bewahrt, da bei-
spielsweise Bakterien zuverlassig durch
Denaturierung der Zellwande abgetotet
werden. Das Problem der héufig hohen
Alkoholkonzentration besteht aber darin,
dass sensible Oberflachen darunter ver-
stérktleiden. Die perfekte Kombination stel-
len die alkoholfreien Feuchttiicher Plasti-
Sept-Wipes und die schonenden Minuten-
Wipes von ALPRO MEDICAL dar.

PlastiSept-Wipes stehen als ge-
brauchsfertige Wischdesinfektionstiicher
zur Verfligung und dienen speziell der Des-
infektion alkoholempfindlicher Oberflachen
von Medizinprodukten wie Behandlungs-
einheiten und Schwebetischen. Da Plasti-
Sept-Wipes frei von Aldehyden, Phenol und
auch Phosphaten sind, sind Verfarbungen
und Strukturverdnderungen an sensiblen
Oberflachen ausgeschlossen. PlastiSept-

ALPRO MEDICAL GMBH
MooswiesenstraBe 9

78112 St. Georgen

Tel.: 0772593920

E-Mail: info@alpro-medical.de
www.alpro-medical.com

~ PlastiSept-Wipes

Wipes eignen sich daher ideal fiir die Desin-
fektion von z. B. Sitzpolstern, Kopfstiitzen,
Folientastaturen, Kinnstiitzen am OPG oder
Plexiglasoberflachen — insbesondere bei
Anwendern, die sensibel auf alkoholische
Desinfektionsmittel reagieren. Das Wir-
kungsspektrum der Feuchttiicher ist bakte-
rizid, fungizid und virusinaktivierend geman
den Richtlinien des Robert Koch-Instituts
(RKI), gegen alle behiillten Viren wie bei-
spielsweise HBV, HCV, HIV und Influenza.
Selbstverstandlich wurde die Trankfllissig-
keit (PlastiSept) von Gerateherstellern ge-
testet und freigegeben.

Fiir die schnelle Desinfektion mit um-
fassender Wirksamkeit zwischendurch
empfehlen sich die aldehyd- und phenol-

~ MinutenWipes

freien Feuchttiicher MinutenWipes. Diese
zeichnen sich nun durch eine optimierte
Tuchqualitat mit erhohter ReiBfestigkeit
sowie verbesserter Reinigungswirkung aus
und sind dank fein ausgewogener Alkohol-
konzentration ebenfalls materialvertraglich
(von Gerateherstellern gepriift und freige-
geben) und anwenderfreundlich. Die bakte-
rizide (inkl. TBC), fungizide und viruzide
Wirkung, geméaB den Richtlinien des Robert
Koch-Instituts (RKI) gegen alle behiillten
Viren sowie Adenoviren, entfaltet sich in nur
30 Sekunden bis 2 Minuten. Mit den Minu-
tenWipeskonnendaher die Oberflachenvon
Medizinprodukten oder auch z.B. Mobeln,
Tiirgriffen oder Toiletten in Minutenschnelle
zuverlassig desinfiziert werden.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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ENDODONTIE

E HOCHBELASTBARER GLASFASERSTIFT

Seit vielen Jahren ist PANAVIA™ F 2.0
als Garant fiir dauerhafte Adhasivtechniken
bei hochwertigen und anspruchsvollen
Restaurationen bekannt.

Mit dem PANAVIA™ PQOST hat Kuraray
nun einen hochbelastbaren Glasfaserstift
entwickelt, der die hervorragenden Eigen-
schaften von PANAVIA™ F 2.0 aufgreift und
damiteineideale Losung fiirbesonderslang-
lebige, zuverlassige Restaurationen bietet.

Der neue PANAVIA™ POST ist ein Stift
aus Methacrylat und epoxidfreien, kunst-
harzverstarkten Glasfasern, der sich durch
eine besonders hohe Haltbarkeit und Be-
lastbarkeit auszeichnet. Sein Geheimnis
liegt in der einzigartigen Monomer- und
Oberflachenbehandlungstechnologie von
Kuraray. Zusammen mit dem bewéhrten
PANAVIA™ F 2.0 bildet der neue PANAVIA™

KURARAY EUROPE GMBH
BU MEDICAL PRODUCTS
65926 Frankfurt am Main

Tel.: 069 30535836

E-Mail: dental@kuraray.eu
www.kuraray-dental.eu

EI DENTAL FIBER POST
il

PANAVIA POST

X Introductory Kit

che von Zahnarzt und Pa-

KURAREY MEDCAL NG tient. . ) .

= Interessierte konnen die

-—-—-—-'-“""'"'""_;::m Shtassess hervorragenden Eigenschaf-
s ok g -l S ten des neuen PANAVIA™
2 pleces e e =% . . .
o . POST im Zusammenspiel mit

detem Unterschnitt an einem
Ende — sowie seine opti-
male dentindhnliche Elasti-
zitit minimieren ebenfalls
das Risiko einer Wurzelfrak-
tur sowie das Herausfallen
des Stiftes. Da der innovative
Post aus dem Hause Kuraray
metallfrei ist, erfiillt er durch
seine Transparenz auch
hdchste asthetische Ansprii-

PANAVIA™ F 2.0 selbst tes-

POST die ideale Kombination fiir perfekte
Restaurationen. Durch die extrem starke
Haftverbindung der einzelnen Komponenten
innerhalb und auBerhalb des Stiftes lassen
sichAblosung undWurzelbriiche vermeiden.
Das Design des PANAVIA™ PQST — in kom-
binierter zylindrokonischer Form mit gerun-

ten.

Sie erhalten PANAVIA™ POST zusam-
men mit dem bewéhrten PANAVIA™F 2.0 zu
einem unschlagbaren Preis von nur 219 €
und werden feststellen, dass es sich hierbei
um ein Dream-Team handelt, welches nicht
zu trennen ist und fiir perfekte Ergebnisse
sorgt.

E ENDO-MOTOR FUR KONTINUIERLICHE UND REZIPROKE ROTATION

Mitdem Endo-Motor X-Smart
Plus setzt DENTSPLY Maillefer
neue MaBstébe fiir die maschi-
nelle Aufbereitung des Wurzel-
kanals: Der benutzerfreundliche
X-Smart Plus macht die Endo-
dontie noch komfortabler. Der
vorprogrammierte Motor arbeitet
wahlweise mit einer kontinuier-
lichenoderreziprokenBewegung
und bietet das gewisse Plus bei
der Bedienung.

Mit seinem einfachen Be-

Zugang und exzellente
Sicht.

Mit einem attraktiven
Einfihrungsangebot  er-
leichtert DENTSPLY Maille-
fer nun den Einstieg in die
Endo mit X-Smart Plus und
WaveOne: Das X-Smart Plus
WaveOne Kit bietet einen
Preisvorteil von 20 Prozent.
Zur Erinnerung: Die innova-
tiven, vorsterilisierten NiTi-
Feilen des WaveOne Sys-

dienkonzept und der intuitiven

Benutzeroberflache erlaubter eine komfor-
table Navigation und Bedienung. Der Motor
istbesonders vielseitig einsetzbar: In seiner

DENTSPLY MAILLEFER
Chemin du Verger 3

1338 Ballaigues, Schweiz

Tel.: +4121 84392 92

E-Mail: info@dentsplymaillefer.com
www.dentsplymaillefer.com

ISO-farbcodierten Feilenbibliothek sind die
Daten der Feilensysteme WaveOne, Path-
File, ProTaper, RECIPROC und Gates bereits
hinterlegt. Dariiber hinaus stehen acht
Speicherplétze zur eigenen Programmie-
rung zur Verfligung.

Miteiner An/Aus-Taste direktam Hand-
stiick lasst sich ergonomisch und ohne
FuBpedal arbeiten. Der kleine Winkelstiick-
kopf des X-Smart Plus bietet einen leichten

tems ermdglichen die rezi-
proke Aufbereitung des Wurzelkanals in
den meisten Fallen mit nur einer Feile.

X-Smart Plus Verkaufsstart in Deutsch-
land war der 1. Marz 2012.

Weitere Informationen zu X-Smart Plus
und zum Einflihrungsangebot sind unter
der gebiihrenfreien DENTSPLY Service-
Line fiir Deutschland 08000 735000 sowie
im Internet unter www.dentsply.de abruf-
bar.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.



ERSTE HOCHAUFLOSENDE INTEGRIERTE FULL-HD-KAMERA

Carl Zeiss setzt einen neuen Standard
flir hochwertige Dokumentation in der
Zahnheilkunde: Fiir die Dentalmikroskope
OPMI® pico und OPMI® pico MORA bietet
das Unternehmen eine neue integrierte
Full-HD-Kamera an. Diese Kamera zeigt
hoch aufgeldste Live-Bilder mit einer Qua-
litdt von 1.920x1.080p und stellt damit
feinste Objektstrukturenin natiirlichen Far-
ben dar. Das Zusammenspiel zwischen der
brillanten Optik des Dentalmikroskops und
der hochauflésenden Kamera bietet die
Voraussetzung fiir kontrastreiche, scharfe
Videos und Standbilder —ideal fiir Mitbeob-
achtung, Patientenkommunikation und Do-
kumentation. Die besonders hohe Auflo-
sung der Kamera ermdglicht es, Details im

CARL ZEISS MEDITEC
VERTRIEBSGESELLSCHAFT MIBH
Carl-Zeiss-StraBe 22

73447 Oberkochen

E-Mail: vertrieb@meditec.zeiss.com
www.meditec.zeiss.de/dental
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Live-Videobild digital groBer darzustellen
oder nachtréglich Ausschnitte der aufge-
nommenen Bilder und Videos zu vergro-
Bern.

Fiir die Aufzeichnung der Videos oder
flir die Aufnahme von Standbildern bietet

CS 9300 - INNOVATION MIT ,,FLEXI-FIELD-OF-VIEW*

Mit dem CS 9300 haben die Imaging
Spezialisten von Carestream Dental ihre
erfolgreiche Geratefamilie rund um das
9000 3D —immerhin weltweiter Markifiih-
rer in der Klasse der fokussierten Ront-
gengerate—umeinen ,groBen Bruder* er-
weitert. Als optimale , All-in-One“-Losung
fiir alle Spezialisten oder Gemeinschafts-
praxen bietet diese Rontgeninnovation fiir
jeden zu befundenden Bereich die opti-
male VolumengroBe und bildet diese bei
minimaler Strahlendosis ab. Der CS 9300
kombiniert Panorama- und 3-D-Technolo-
gie und bietet mit seinen innovativen Fea-
tures wie z.B. frei wahlbarem Sichtbereich
von 5x5cm bis 17x13,5¢m — dem sog.
,Flexi-Field-of-View" — eine erstklassige

CARESTREAM HEALTH
DEUTSCHLAND GMBH
Hedelfinger StraBe 60

70327 Stuttgart

Tel.: 0711 20707306

Fax: 071120707331

E-Mail: europedental@carestream.com
www.carestreamdental.com

Auflosung und perfekte Detailwiedergabe.
Modellrechnungen zeigen, dass sich die
Investition bei durchschnittlicher Anwen-
dung in kiirzester Zeit amortisieren kann.
Bereits mit dem erfolgreichen 9000 3D
hatte Carestream 2007 die Standards im
DVT-Bereich neu definiert. Uber 4.000
Systeme dieses Typs konnten bis heute

| herstellerinformationen*

die Kamera analoge Ausgange und einen
HDMI-Ausgang, liber den die Bilddaten zur
weiteren Verarbeitung oder zur Archivie-
rung direktin den PC gelangen.

Die Full-HD-Kamera und ihre Kontroll-
einheit sind komplett in das fiir die Zahn-
medizin entwickelte OPMI pico oder OPMI
pico MORA integriert. Dies garantiert ein
schlankes Design des Dentalmikroskops
ohne storende Aufbauten und glatte Ober-
flachen fiir eine leichte Reinigung. Die Ka-
mera ist beim Einschalten des Mikroskops
sofort einsatzbereit. HD- und SD-Ausgéange
an der Kamerakontrolleinheit gewéhrleis-
tenflexibel die Bilddateniibertragung wahl-
weise auf HD- oder SD-Monitore und Auf-
zeichnungsgeréte.

Bereits vorhandene Dentalmikroskope
OPMIpicooder OPMIpicoMORAlassensich
mit der integrierten Full-HD-Kamera nach-
traglich ausstatten. Damit bietet Carl Zeiss
ein zukunftssicheres und flexibles Konzept
flir die Dokumentation in Full-HD-Qualitét
in der Dentalmikroskopie.

weltweit installiert werden — mit immer
noch steigender Tendenz. Wenig (iberra-
schend, wenn man weiB, dass dieser
Marktfiihrer iiber 90 % aller Diagnosean-
forderungen eines Allgemeinzahnarztes
abdeckt, eine in seiner Klasse einzigartige
Auflésung und Detailwiedergabe bei nied-
rigster Strahlenbelastung bietet und (iber
ein fokussiertes ,Field-of-View* verfiigt.
Die integrierte Stitching-Funktion ermdg-
licht zudem, bis zu drei Volumen mit
50 x 37 mm zu einem Gesamtvolumen von
75x37mm zu kombinieren. Mit dem seit
Kurzemintegrierten Evolution-Kitbietet die-
ses extraorale Rontgensystem Implantolo-
gen zudem u.a. auch die uneingeschrankte
Kompatibilitit mit den NobelGuide- und
Simplant-Systemen zur Erstellung von
Bohrschablonen. Mit seiner beeindrucken-
den Produktfamilie untermauert Care-
stream Dental eindrucksvoll, dass man als
weltweit einziger Komplettanbieter,dervom
Film bis zum 3-D-Rontgen die gesamte Pa-
lette abdeckt, auch in Zukunft fiir jede Ront-
gen-Anforderung die maBgeschneiderte
Antwort bietet.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E NEUE MOGLICHKEITEN UND FREIHEITEN MIT INLAB SW 4.0

KENNZIFFER 0871

~ Die neue inLab Software 4.0 mit modernen Bedien-
elementen und fotorealistischen Funktionssymbolen
fiihrt den Anwender Schritt fiir Schritt durch den Kon-
struktionsprozess.

DieneueinLab Software 4.0 bietetdem
zahntechnischen Labor ein erweitertes
Indikationsspektrum und eine vollstandig
Uberarbeitete Benutzeroberfliche mit
neuen Design-Funktionen fiir eine rundum
individuelle undflexible CAD/CAM-Anwen-
dung. Die auf Basis modernster Entwick-
lungsmethoden konzipierte Software legt
gleichzeitig den Grundstein fiir die kiinftige
Weiterentwicklung digitaler zahntechni-
scher Losungen.

Sirona startet ab sofort mit der Auslie-
ferung der neuen inLab Software 4.0. Erst-

SIRONA DENTAL SYSTEMS GMBH
FabrikstraBe 31

64625 Bensheim

Tel.: 06251 16-0

Fax: 06251 16-2591

E-Mail: contact@sirona.de
www.sirona.de
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~ Mit neuen Designwerkzeugen arbeitet der Anwen-
der direkt am Zahn - fiir schnelle und sofort sichtbare
Ergebnisse.

anwender und bestehende Nutzer profi-
tieren gleichermaBen von einer groBeren
Vielfalt an Maglichkeiten und verbesser-
ten Funktionen zur computergestiitzten
Herstellung dentaler Restaurationen. Das
gewohntdurchgangige Bedienkonzeptfiir
das Scannen, Konstruieren und Schleifen
wurde beibehalten, jedoch um eine mo-
derne und intuitive Benutzeroberflache
erweitert, die ihrem Nutzer Schritt fiir
Schritt Sicherheit im Fertigungsprozess
und die notige Flexiblitat im Anwenderall-
tag bietet.

Die bewahrt hohe Indikationsvielfalt
wird nun durch die zusatzlichen Indikatio-
nen Teleskope, Stege und Geschiebe er-
géanzt, fiir die bisher aufwendige Wax-up
Losungen notwendig waren. Das direkte
Arbeiten am Zahn in Kombination mit
neuen praktischen Design- und Anzeige-
funktionen minimiert Suchaufwand und

Mauswege am Bildschirm.Veranderungen
ander Restauration werden sofort sichtbar.
Eine weitere Neuheit ist das parallele Kon-
struieren und Bearbeiten von mehreren
Restaurationen gleichzeitig, im Ober- und
Unterkiefer, unabhéngig von Indikation und
Material. Das ermdglicht ein wirtschaftli-
ches Arbeiten ohne Zeitverluste und eine
asthetisch und funktionell sichere Versor-
gung.

Das Empfangen digitaler Abformungen
bleibt weiterhin fester Bestandteil der
inLab SW 4.0. Sirona Connect, der neue
Name fiir die digitale Abformung von
Sirona, bietet seinen Anwendern in Praxis
und Labor neue Moglichkeiten und mehr
Komfort. Fiir das Bearbeiten mehrerer
Restaurationen auf Ober- und Unterkiefer
muss nur noch ein SLA-Modell bestellt
werden. Wax-ups oder bereits bestehende
Kauflachen konnen bei Bedarf mit einge-
scannt und bei der Herstellung der finalen
Versorgung im Labor berticksichtigt wer-
den. Damit ist Sirona Connect die einzige
Losung am Markt, die begleitende Scans
fiir die Herstellung einer Restauration digi-
tal Gibertragen kann.

inLab SW 4.0 unterstiitzt den Zahn-
techniker optimal bei der kontinuierlichen
Digitalisierung seines Labors. Dabei hat
Sirona als CAD/CAM-Systemanbieter den
gesamten Fertigungsprozess im Blick.

B STUDIEN ZUM VOLLKERAMIKSYSTEM IPS E.MAX

KENNZIFFER 0872

Der Scientific Report von Ivoclar Viva-
dent vereint erstmals die wichtigsten Stu-
dien zum Vollkeramiksystem IPS e.max der
vergangenen zehn Jahre. In iibersichtlicher
Weise stellt der Report insgesamt mehr als
20 klinische In-vivo-Studien sowie weitere
In-vitro-Studien vor, die den Erfolg und die
Zuverlassigkeit von IPS e.max im Patien-
tenmund bestéatigen.

IPS e.max ist ein innovatives Vollkera-
miksystem, das Materialien aus Lithium-

IVOCLAR VIVADENT GMBH
Dr. Adolf-Schneider-StraBe 2

73479 Ellwangen, Jagst

Tel.: 07961 889-0

E-Mail: info@ivoclarvivadent.com
www.ivoclarvivadent.de

Disilikat-Glaskeramik und Zir-
koniumoxid fiir die Press- und
CAD/CAM-Technologie  um-
fasst. Das System wird durch
eine universell einsetzbare
Nano-Fluorapatit-Glaskera-
mik erganzt, mitderen Hilfe die
einzelnen Systemkomponen-
ten verblendet werden kon-

und Uberlebensraten finden
sichimneuen, ibersichtlichen
IPS e.max Scientific Report.
Der Report umfasst Daten
zumklinischenEinsatzvonIPS
e.max-Materialien (iber einen
langeren Zeitraum: von bis zu
o fiinf Jahren im Fall von Zirko-
= niumoxid und von bis zu zehn

nen.

DasIPS e.max-System wird seit Beginn
seiner Entwicklung vor (iber einem Jahr-
zehnt wissenschaftlich begleitet. Viele
nambhafte Experten haben mitihren Studien
bisher zu einer ausgezeichneten Daten-
basis beigetragen. Die wichtigsten Ergeb-
nisse aus diesen Studien sowie detaillierte
Informationen zu den Methoden, Erfolgen

Jahren fiir den Einsatz von
Lithium-Disilikat. Diese 20 Studien unter-
suchten insgesamt 1.071 Restaurationen.
Die berechnete Gesamtiiberlebensrate fiir
das IPS e.max-System im Patientenmund
betrégt 96,8 Prozent.

Der ,IPS e.max Scientific Report Vol.
01/2001-2011“ steht unter www.ivoclar-
vivadent.com zum Herunterladen bereit.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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>> BLICKPUNKT KONS/PROTHETIK

| herstellerinformationen*

E INTELLIGENTES BISSREGISTRAT STONEBITE

KENNZIFFER 0881

StoneBite wurde urspriinglich von
Dreve Dentamid als Spezial-Bissregistrat
entwickelt. Aufgrund des optimalen An-
wendungskomforts wird es nun von immer
mehr Zahnérzten universal genutzt. Zahn-
techniker schitzen die sehr gute Schneid-
und Frasbarkeit. Daflir wurde StoneBite mit
dem Four-Star-Award ausgezeichnet. L{i-

DREVE DENTAMID GMBH
Max-Planck-StraBe 31

59423 Unna

Tel.: 02303 8807-40

Fax: 02303 8807-55

E-Mail: info@dreve.de
www.dentamid.com

ckenlose, komfortable Dokumentation am
Patienten ermoglicht der HIBC-Code auf je-
der Kartusche.

Zudem definiert StoneBite ein neues
Preis-Leistungs-Niveau bei den Top-Biss-
registraten.

Sparen Sie z.B. mit dem neuen Stone-
Bite Ecopack 20 % der Materialkosten. Zwei
Gratis-Dispenser machen fiir Einsteiger das
StoneBite Promopack attrakiiv.

Technische Daten:

« Farbe: Orange

o Endhérte: 51 Shore D

« \erarbeitungszeit: 30 Sek.
* Mundverweildauer

w
[~3
o
3
o
=
-
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s

www.stonebite.de

(inkl. Verarbeitungszeit): 80 Sek.
« Konsistenz: mittel-Typ 2
« Verformung unter Druck: < 2 %
« Riickstellung nach Verformung: 99,9 %
« Lineare MaBanderung: < 0,1 %

E AIR-SCALER TI-MAX S970 BRINGT KRAFTVOLLE LEISTUNG

KENNZIFFER 0882

Air-Scaler erfreuen sich deswegen ei-
ner solch groBen Beliebtheit, weil sie ein
breites Anwendungsspektrum abdecken
und sich dank ihrer einfachen Verwendung
auf der Turbinenkupplung durch besondere
Flexibilititt und schnelle Einsatzbereit-
schaft auszeichnen. Einsatzgebiete der

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-StraBe 8
65760 Eschborn

E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

luftbetriebenen Zahnsteinentfernungsge-
rate (ZEGs) sind zum Beispiel die Zahn-
steinentfernung, die Parodontologie oder
die Endodontie. Sie sind damit eine interes-
sante Ergdnzung oder ggf. Alternative zu
Piezo-ZEGs.

Mit dem neuen Air-Scaler Ti-Max S970
—erhéltlich fiir den Anschluss an Turbinen-
kupplungen der Typen NSK PTL, KaVo®
MULTIflex® LUX und Sirona® Schnellkupp-
lung — gelingt es NSK, konstante, kraftvolle
Leistung an den Zahn zu bringen und somit
auch bei starkem Anpressdruck effiziente
Arbeitsergebnisse zu erzielen. Gleichzeitig
wurde die maximale Leistung des S970im
Vergleich zum Vorgangermodell um ca.
10 % gesteigert. So ist gewahrleistet, dass

injederderdrei per Power-Control-Ring re-
gulierbaren Leistungsstufen ein verlassli-
ches Oszillationslevel abgerufen werden
kann, ohne die sonst bei Air-Scalern (ibliche
Leistungsabnahme in Relation zu einem zu-
nehmenden Anpressdruck wahrzunehmen.

Die NSK Volltitan-Hiilse mit DURA-
COAT-Beschichtung steht fiir leichtes Ge-
wichtund lange Lebensdauer und der neue
Glasstab-Lichtleiter fiir perfekte Ausleuch-
tung des Behandlungsfelds. Selbstver-
sténdlich ist der S970 sterilisierbar und
thermodesinfizierbar. Im Lieferumfang des
NSK Air-Scalers S970 enthalten sind drei
Scaling-Ansétze (S1, S2, S3), ein Drehmo-
mentschliissel flir sicheres Anbringen der
Ansitze sowie ein Aufsatzschutz.

E 330 CM WOW-EFFEKT

KENNZIFFER 0883

EasyCord setzt neuen Standard unter
den nicht impréagnierten Retraktionsfaden.
Der integrierte Cutter mit Fadenfixierer sorgt

MULLER-OMICRON
GMBH & CO. KG
SchlosserstraBe 1

51789 Lindlar

Tel.: 02266 474215

Fax: 02266 3417

E-Mail: info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de

pe

/111N

Das spezielle Strickdesign
generiert eine 30% hohere
Fliissigkeitsaufnahme als
andere Markenprodukte
und das in Highspeed.
EasyCord ist ab sofort
mit 330 cm Inhalt (+ 30 %)

I

fiir ein einfaches Handling sowie hygieni-
schesund sparsames Dosieren. Jeder Zenti-
meter EasyCord bewirkt einen Wow-Effeki.

zum gleichen attraktiven
Preis erhéltlich.
Uberzeugen Sie sich selbstund erleben
Sie den Wow-Effekt auf unserer Website
www.mueller-omicron.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E PRODUKTLINIE BEAUTIFIL FLOW PLUS

KENNZIFFER 0891

Mit der Produktlinie Beautifil Flow Plus
stellt SHOFU Dental die Indikationserweite-
rung fir Flowables auf den okklusionstra-
genden Seitenzahnbereich vor.

Das Entwicklungskonzept von Beautifil
Flow Plus basiert auf der Erzielung mog-
lichst hoher mechanischer Kennwerte un-
ter Beibehaltung der fiir Flow-Materialien
typischen einfachen Handhabung. Beautifil
Flow Plus steht in einer injektionsfahigen,
aber absolut standfesten Variante ,FO0“
(Zero Flow) und einer moderat flieBfahigen
Variante ,,FO3“ (Low Flow) zur Verfiigung.
Beide konnen in den bekannten Flow-Indi-
kationen, aber auch fiir die Fiillungsthera-
pie im Front- und Seitenzahnbereich einge-
setzt werden.

Als wesentliche Innovation ist die Frei-
gabe dieser Flow-Materialien fiir okklu-

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.: 02102 8664-0

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

Elastizitatsmodul von 8,5 (FO0) bzw.
8,4 GPa (F03).

Beide Viskositatsstufensindinden
FarbenA0,5;A1;A2;A3;A3,5; A4, dem
opakerenA20 sowie der Schmelzfarbe
»incisal“ (Inc) und einem ,Bleaching
White* (BW) erhéltlich. Zusétzlich gibt
es in FOO die Opakfarben A0,50 und
A10 und in FO3 die opake A30, ein
L»Milky“ (MI) und ,,Cervical“ (CV).

Wie alle Beautifil Flows konnen
auch die Flow-Plus-Komposits aus
den Spritzen dank eines 360 Grad
drehbaren ,finger-grips“ und einer
auswechselbaren, feinen Kaniile un-
kompliziert direkt appliziert werden.

Mit der Erweiterung um die Flow
Plus-Produkte ist das Beautifil-Res-

sionstragende Klasse |- und Il-Restauratio-
nen anzusehen. Die physikalische Basis flir
diese Indikationserweiterung sind die
gegeniiber dem klassischen Beautifil Flow
um mehrals 50 Prozent erhohte Dehngrenze
(F00:121 MPa, F03:115MPa) und umfast 30
Prozent erhohte Biegefestigkeit sowie ein

taurationssystem um ein bislang ein-
zigartiges Plus firden Anwender bereichert
worden. Die Beautifil-typischen &stheti-
schen Qualititen kénnen mit angenehm-
sten Handling-Eigenschaften und praxis-
okonomischenArbeitsstrategien kombiniert
in allen Indikationsbereichen umgesetzt
werden.

B IMPLANTLINK® SEMI FORTE MIT VERSTARKTER HAFTUNG

KENNZIFFER 0892

implantlink® semi, der erste semiper-
manente Implantatzement auf Kunststoffba-
sis, dualhértend, zum Zementieren von im-
plantatgetragenen Restaurationen, jetzt in
zwei Varianten: Classic + Forte.

Die Classic Variante, mit regularer Haf-
tung zur kraftschliissigen Zementierung von
Standardaufbauten, wurde bereitsvom Den-
tal Advisor mit viereinhalb Sternen ausge-
zeichnet. implantlink® semi Forte, mit ver-
starkter Haftung und Druckfestigkeit, spe-
ziell entwickelt fiir die langzeitprovisorische
Befestigungaufindividualisierten,in der Haf-
tungsflache reduzierten oder besonders
kleinen Aufbauten.

implantlink® semi ermdglicht erstmals
die sichere Fixierung der Suprakonstruktion

DETAX GMBH & CO. KG
Carl-Zeiss-StraBe 4

76275 Ettlingen

Tel.: 07243 510201

E-Mail: post@detax.de
www.detax.de

I
B gratis

Scaler

in jeder

Standardpackung

und gewéhrleistet gleichzeitig ein problem-
loses, zerstorungsfreies Entfernen, selbst
nach langerer Tragezeit. Das Material I4sst
sich prézise direkt aus der minimix-Kartu-
sche applizieren. Die hochvernetzte, nicht
sprode Kunststoffstruktur garantiert hochste
Randspaltdichte und verschlieBt zuverléssig

den Spaltraum zwischen Abutment und
Suprastruktur, die Frakturanfalligkeit
wird reduziert. Schnelleres Einsetzen
der plastischen Phase zur Uberschuss-
entfernung durch duales Héartersys-
tem. Kein Anhaften am Weichgewebe,
Riicksténde lassen sich miihelos ent-
fernen.

implantlink® semi ist eugenolfrei,
antibakteriell, kompatibel mit allen
Materialkombinationen und weist,
durch seine extrem niedrige Filmdicke
von nur 7 pym, einen deutlich geringeren
Verdréngungswiderstand auf als her-
kommliche Zemente. In natural-opa-
quefiiroptimale Asthetik beigleichzei-
tig guter Sichtbarkeit beim Entfernen.
Jetzt in jeder Forte-Standardpackung:
Gratisimplantlink® Scaler, aus glasfaserver-
starktem Spezialkunststoff (keine Kratzer
auf Titan, Keramik) zur Entfernung von Ze-
mentliberschiissen nach der Eingliederung.

Video Clip und weitere Informationen
unter www.detax.de/implantlink

* Die Beitrége in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E RECHTSHAND ODER LINKSHAND BEI BEDARF

KENNZIFFER 0901

Eine ergonomische und funktionelle
Studie ist der Grundstein des aufgrund des
Modells Stern S220TR entwickelten neuen
Konzepts, einer Behandlungseinheit mit ei-
ner vom Behandlungsstuhl und seinen Be-
wegungen unabhéngigen, am Boden instal-
lierten Wassereinheit. S220TR HYBRID ist in
derVersion Continental verflighar undimple-
mentiert Designlésungen, die eine optimale
Funktionalitat sowie eine auBergewohnliche
Arbeitsflexibilitat begiinstigen.

S220TR HYBRID zeichnet sich durch
eine groBzligige Beweglichkeit des Instru-
mententragers und des Helferinnenele-
ments aus und bietet einzigartige ergonomi-
sche Positionen, sodass auch linkshandige
Zahnarzte die fiir ihre Anforderungen geeig-
nete Konfiguration finden. S220TR HYBRID
ist eine kompakte Behandlungseinheit, die
dank der groBziigigen Freirdume rund um
den Arbeitsbereich gleichzeitig viel Platz
bietet.

STERN WEBER
EisbachstraBe 2

53340 Meckenheim

Tel.: 02225 99964-0
www.sternweber.com

S220TR HYBRID ist mehr als nur eine
Behandlungseinheit fiir Links- und Rechts-
hander. Der Instrumententriager kann um
340 Grad geschwenkt werden, um samtli-
che Positionen rund um den Behandlungs-
bereich einzunehmen.

An S220TR HYBRID sind einige der
jingsten Neuheiten von Stern Weber verfiig-
bar, die auf der IDS 2011 vorgestellt wurden.
Die Option des drahtlosen FuBschalters ist
besonders niitzlich, da sie es dem Zahnarzt
ermoglicht, sich frei um den Behandlungs-
stuhl ohne Behinderung durch Anschluss-
drahte an der Behandlungseinheit zu be-

wegen. Die neue OP-Lampe mit
LED-Lichtist eine perfekte Ver-
bindung von exzellenten Leis-
tungen und Ergonomie. Zwei
ParabelnkonnenindreiAchsen
ausgerichtet werden, sodass
eine Beleuchtungsachse im-
mer parallel zur Sicht des Arz-
tes ist und eine gleichmaBige
Lichtverteilung gewdahrleistet
wird. VENUS PLUS-L LED ist mit
einem optionalen Infrarot-Sen-
sor fiir die Ein- und Ausschal-
tung ausgestattet.

Das einzigartige Design von S220TR
HYBRID beschrankt sich nicht allein auf die
Mdglichkeit zum Rechtshand- oder Links-
hand-Einsatz. Die Einfachheit des Konzepts
gestattet eine groBe Vielzahl von Arbeitskon-
figurationen dank der Beweglichkeit des
Instrumententragers und des Helferinnen-
elements sowie der umsteckbaren Bedien-
konsole am Instrumententrager. Unabhéngig
von der jeweils gewiinschten Behandlungs-
position ermoglicht die ergonomische Viel-
seitigkeit dem Zahnarzt eine auBergewohn-
liche Freiheit, um sich professionell optimal
ausleben zu konnen.

E DAS AMALGAMABSCHEIDER-WUNDER VON CATTANI

KENNZIFFER 0902

Mit dem Amalgamabscheider Hydro-
zyklon ISO 18 préasentiert CATTANI ein
Alleinstellungsmerkmal in der sicheren und
effizienten Amalgamseparation. Der Hydro-
zyklon ISO 18 ist ein nahezu storungsfrei
arbeitender Amalgamabscheider, der selbst
unter hochster Schaumbelastung, durch
z.B.Blut,schaumhaltige Reiniger oder Natri-
umbikarbonat aus Airflowsystemen, weiter
arbeitet. Dabei bedient sich der Hydrozyklon
IS0 18 einerTechnik, die Ereignissenaus der
Natur nachempfunden sind — den Zyklonen.
Um diesen Effekt zu erzielen wird Uber
ein davorgeschaltetes CATTANI-Saugsys-

CATTANI DEUTSCHLAND
GMBH & CO. KG
Scharnstedter Weg 34-36

27637 Nordholz

Tel.: 04741 18198-0

E-Mail: info@cattani.de
www.cattani.de

tem (wie z.B. Turbo-Smart
oder Turbo-HP) das mit
Amalgam behaftete Was-
ser-Sekret-Gemisch unter
Druck in den Amalgamab-
scheider Hydrozyklon 1SO
18 eingebracht. Bei Eintritt
des mit Amalgam behafte-
ten Wasser-Sekret-Gemi-
sches in den oberen Teil
des Amalgamabscheiders
wird dieses in eine sehr
schnelle und starke Rota-
tion versetzt, hnlich eines
Zyklons. Hierbei werden

stande in den Amalgamsammel-
behélter, wihrend das restliche
Wasser-Sekret-Gemisch in der
Mitte des Kegels wieder aufsteigt
und in den Abwasserbereich be-
fordert wird. Ein turnusmaBiger
(z.B. jahrlicher) Wechsel des
Amalgamabscheidesammelbe-
halters ist nicht notwendig. Die
Entsorgung des Sammelbehal-
ters erfolgt erst bei Erreichen
der bauartzugelassenen Maxi-
malfiillstandshohe. Die enorme
Leistungsfahigkeit des Amal-
gamabscheiders sowie seine

die feinen Amalgamriick-

stdnde an die AuBenwandungen des sich
verjlingenden Amalgamabscheiderkegels
geschleudert und in Richtung Abscheide-
diise befordert, welche sich direkt vor dem
Amalgamsammelbehélter befindet. Genau
an dieser Stelle ,fallen” die Amalgamriick-

einfache und unproblematische
Wartung machen ihn fiir die Zahnarztpraxis
zu einem Garanten fiir ein storungsfreies
Arbeiten. Der CATTANI-Hydrozyklon ISO 18
(Flussleistung 18 L/Min.) arbeitet zudem
komplett ohne elekironische Bau- sowie
VerschleiBteile.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E EUROTEC - ERGONOMIE IM VORDERGRUND

KENNZIFFER 0911

Die Konstruktion nach ergonomischen
Gesichtspunkten ist von groBer Bedeutung
fir die Gesundheit des Praxisteams.

12-Uhr-Position immer beliebter

A-dec hat diesen Aspekt nie aus den
Augen verloren und setzt das mit dem Drei-
Ebenen-Behandlungssysteminnovativ und
erfolgreich um. Entspannte Patienten und
Mitarbeiter in der Praxis sind das Ergebnis
dieser Arbeit. Schonen Sie sich und Ihre Mit-

Schnell einstellbar auf
Links- oder Rechtshédnder
Linkshander sind fiir
A-dec keine ,,Exoten”, son-
derneineimmergroBerwer-
dende Anzahl von Anwen-
dern. Diesen Anspriichen
wird A-dec mit seinen fiir
Rechts- und Linkshander
adaptierbaren Geréten, die
sogar montiert ,im Hand-
umdrehen® fiir den jeweili-

EUROTEC DENTAL GMBH
ForumstraBe 12

41468 Neuss

Tel.: 02131 1333405

Fax: 02131 1333580

E-Mail: info@eurotec-dental.info
www.eurotec-dental.info

arbeitervorden Folgenfalscher Bewegungs-
abldufe bei der Behandlung.A-dec bietet mit
seiner Hinter-Kopf-Anwendung in dieser
Hinsicht sowohl fiir Arzt und/oder Assistenz
eine Losung, die immer mehr Anhanger fin-
det.

gen Anwender einstellbar
sind, gerecht. Betriebssicherheit einer Be-
handlungseinheit ist gerade heute, ,,wo Zeit
Geld ist“, ein weiteres herausragendes
Merkmal von A-dec Produkten. A-dec ist
Innovation, die den Anwender nie aus dem
Auge verliert.

B JUBILAUM BEI ULTRADENT

KENNZIFFER 0912
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IN GERMANY.

Vor 88 Jahren wurde ULTRADENT in
Miinchen gegriindet. Mit vielen Ideen und
eigenen Konzepten hat die Dentalmanu-

ULTRADENT DENTAL-MEDIZINI-
SCHE GERATE GMBH & CO. KG
Eugen-Sénger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.: 089 420992-70

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de

faktur neue Standards gesetzt. Das Design
und innovative Technologien sind noch
heute Basis flir den Erfolg. Die Erfolgsge-
schichte begann 1924, als Hans Ostner
den Elektromedizinischen Apparatebau
griindete und bald mit der Produktion der
ersten Behandlungseinheitenbegann.Das
Familienunternehmen entwickelte sich
unter der Leitung des heutigen Eigentii-
mers Ludwig Ostner und seinem Sohn
Ludwig-Johann Ostner zu einem der be-

kanntesten Anbieter moderner, praxisge-
rechter Behandlungseinheiten.

Auf Zukunft programmiert

In Brunnthal werden dental-medizini-
sche Geréate im Stil einer Manufaktur ent-
wickelt und produziert, die nicht nur durch
exzellente Qualittauffallen,sondernauch
Ergonomie und Wirtschaftlichkeit fiir die
Praxis sicherstellen. Neben Kompaktein-
heiten gehoren auch Behandlungsplatze
fiir die Kieferorthopadie, Implantologie,
Endodontie, Chirurgie und flir die Kinder-
zahnheilkunde zum Produktprogramm.
DerBaueinerneuen Firmenzentrale wurde
2010 realisiert und so kann ULTRADENT
ganz offensiv in die Zukunft gehen.

Dentale Qualitat. Made in Germany.
Anwenderorientiertes Design, kun-
dendienstfreundliche Bauelemente und
ein striktes Qualitats-Management stellen
die Zufriedenheit unserer Kunden und
Partner sicher. Unzahlige innovative Pro-
duktideen, firmeneigene Patente und Ge-
brauchsmuster bedeuten technologi-
schenVorsprung, Exklusivitat, hdchste Zu-
verlassigkeit und sichern eine langfristige
Ersatzteilversorgung. Im Jubildumsjahr
prasentiert ULTRADENT eine komplett
liberarbeitete Produktpalette.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Partnerschaftlich entwickeln wir mit [hnen wegweisende Raumkonzepte. Bringen
Sie Ergonomie und Gestaltung Ihrer Praxis in Einklang und verwirklichen Sie
Ihre individuellen Ideen.

Sprechen Sie mit uns.

www.pluradent.de

engagiert
wegweisend
partnerschaftlich
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dresden
01097 Dresden

Tel. 0351 795266-0

Fax 0351 795266-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351 492860

Fax 03514928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351 85370-0

Fax 0351 85370-22

E-Mail: nwd.dresden @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581 405454

Fax 03581 409436
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571 4259-0

Fax 03571 4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Cottbus
03048 Cottbus

Tel. 0355 3833624

Fax 0355 3833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355536180

Fax 0355790124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 034170214-0

Fax 034170214-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341215990

Fax 03412159920

E-Mail: info.leipzig@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Halle
06108 Halle (Saale)

Tel. 034529841-3
Fax 0345 29841-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473911818

Fax 03473911817

E-Mail: sporreiter-dental @t-online.de

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 03445704900

Fax 03445750088
E-Mail: info@denteg.de

‘oz PP

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
07745 Jena

Tel. 03641 2942-0

Fax 03641294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741525503

Fax 03741524952

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 03741520555

Fax 03741520666
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 03715106-66

Fax 0371510671

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Chemnitz
09247 Chemnitz

Tel. 037225174-0

Fax 037225174-10
E-Mail: chemnitz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
10589 Berlin

Tel. 030 34677-0

Fax 030 34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Berlin
10783 Berlin

Tel. 030 236365-0
Fax 030236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 0302829297

Fax 0302829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030217341-0

Fax 030217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Gottschalk Dental GmbH

13156 Berlin

Tel. 030477524-0

Fax 03047752426

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt (Oder)

Tel. 033560671-0

Fax 033560671-22

E-Mail: nwd.frankfurt@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834 798900

Fax 03834 798903

E-Mail: greifswald @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834 855734

Fax 03834 855736

E-Mail: info.greifswald @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 03814911-40

Fax 03814911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 0441 95595-0
Fax 0441508747

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
19055 Schwerin

Tel. 0385592303

Fax 03855 923099

E-Mail: info.schwerin @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 0385 662022 od. 23
Fax 0385 662025
Internet: www.multident.de
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NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040 853331-0

Fax 04085333144

E-Mail: nwd.hamburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhéndler)

22041 Hamburg

Tel. 040 65668700

Fax 04065668750

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hamburg
22083 Hamburg

Tel. 040 329080-0

Fax 040329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
22113 Oststeinbek

Tel. 040514004-0
Fax 040518436
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040611840-0

Fax 040611840-47

E-Mail: info.hamburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co.KG
Niederlassung Liibeck
23556 Lubeck

Tel. 0451879950

Fax 0451 8799-540
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 0431 33930-0
Fax 043133930-16
E-Mail: kiel@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
24118 Kiel

Tel. 0431799670

Fax 04317996727

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 0461903340

Fax 046198165

E-Mail: flensburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHS KG
DENTAL DEPOT

26122 Oldenburg

Tel. 0441955950

Fax 0441508747

E-Mail: info@garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 0441 93398-0

Fax 0441 93398-33

E-Mail: nwd.oldenburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 044193080

Fax 04419308199

E-Mail: oldenburg@multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Leer
26789 Leer

Tel. 0491 929980
Fax 0491 9299-850
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervorde

Tel. 047615061

Fax 047615062
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 0422113437
Fax 04221801990

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bremen
28199 Bremen

Tel. 0421 38633-0

Fax 0421 38633-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421612095

Fax 0421 6163447

E-Mail: leichtHB @ aol.com

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
28359 Bremen

Tel. 04212011010

Fax 04212011011

E-Mail: info.oremen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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MULTIDENT Dental GmbH
30177 Hannover

Tel. 0511 53005-0
Fax 05115300569
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de



DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511 95997-0

Fax 0511 5997-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

30559 Hannover

Tel. 0511 353240-78

Fax 0511 353240-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511 35324060

Fax 0511 35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hannover
30625 Hannover

Tel. 051154444-6

Fax 0511 54444-700
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511615210

Fax 051161521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251 1632-0

Fax 0525165043

E-Mail: paderborn @ multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 0524197000

Fax 05241970017

E-Mail: info.guetersloh @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521967811-0

Fax 0521967811-22

E-Mail: nwd.bielefeld @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bielefeld
33699 Bielefeld

Tel. 0521 92298-0

Fax 0521 9229822
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561810460

Fax 0561 8104622

E-Mail: info.kassel @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 05615897-0

Fax 05615897-111
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 0642161006

Fax 0642166908

E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
36037 Fulda

Tel. 0661 38081-0

Fax 0661 38081-11

E-Mail: info.fulda@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 05513079794

Fax 05513079795

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 05516933630

Fax 055168496

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Nord

38114 Braunschweig

Tel. 0531 580496-0

Fax: 0531 580496-22

E-Mail: nwd.braunschweig @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Braunschweig
38122 Braunschweig

Tel. 0531242380

Fax 053146602

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Magdeburg
39106 Magdeburg

Tel. 0391 534286-0

Fax 0391 534286-29
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391 66253-0

Fax 0391 66253-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931217181

Fax 03931796482

E-Mail: info.sdl @ deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384 27291

Fax 039384 27510

E-Mail: info@frommhagen-dental.de
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Diisseldorf
40472 Dusseldorf

Tel. 0211 229752-0

Fax 0211229752-29

E-Mail: duesseldorf@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 021152810

Fax 0211 528125-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Hasenbeck Multident Dental GmbH
40885 Ratingen

Tel. 02102 56598-0

Fax 02102 56598-30

E-Mail: ratingen @multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 0216157317-0
Fax 0216157317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202 26673-0

Fax 0202 26673-22

E-Mail: nwd.wuppertal@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dortmund
44227 Dortmund

Tel. 02319410470

Fax 023194104760
E-Mail: dortmund @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231 567640-0

Fax 0231 567640-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201 82192-0

Fax 0201 82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
45128 Essen

Tel. 0201247460

Fax 0201222338

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054 9528-0

Fax 02054 827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251 82654

Fax 025182748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251 7607-0

Fax 02517801517

E-Mail: consult@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505 93250

Fax 02505 932555

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541 35052-0

Fax 0541 35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541 95740-0

Fax 0541 95740-80

E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 02234 9589-0

Fax 02234 9589-203
E-Mail: mps.koeln @ nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

MPS Dental GmbH

52074 Aachen

Tel. 0241 8865-137

Fax 0241 8865-138
E-Mail: mps.aachen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241 96047-0

Fax 0241 96047-22

E-Mail: alpha.aachen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228 726350

Fax 0228 7263-555
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT

54292 Trier

Tel. 0651 45666

Fax 0651 76362

E-Mail: dental @hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 0613162020
Fax 06131620241
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271 89064-0

Fax 0271 89064-33

E-Mail: nwd.siegen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301 2987-0

Fax 02301 2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

600

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069 942073-0

Fax 069 942073-18

E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069260170

Fax 06926017111

E-Mail: info.frankfurt@ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Offenbach
63067 Offenbach

Tel. 069 829830

Fax 069 82983271

E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de



Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103 7575000

Fax 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 061136170

Fax 0611361746

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Frankfurt GmbH
65929 Frankfurt am Main
Tel. 069 340015-0
Fax 069 340015-15
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbricken

Tel. 06816850224

Fax 06816850142
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbricken

Tel. 0681 709550

Fax 06817095511

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Saar-Pfalz GmbH
66130 Saarbricken

Tel. 0681 98831-0
Fax 0681 98831-936
E-Mail: iris.halbgewachs-
Rohjans @nwdent.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841 670-51

Fax 06841 670-53
E-Mail: homburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Saar-Pfalz GmbH
67434 Neustadta.d.W.
Tel. 06321 3940-0
Fax 06321 3940-92
E-Mail: iris.halbgewachs-
Rohjans @nwdent.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621 87923-0

Fax 0621 87923-29

E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221 300096

Fax 06221 300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

70000

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 071198977-0

Fax 0711 98977-222

E-Mail: swd.stuttgart@ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 0711 715090

Fax 0711 7150950

E-Mail: info.stuttgart @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Stuttgart
70567 Stuttgart

Tel. 0711 252556-0

Fax 0711 252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

71554 Weissach im Tal

Tel. 07191 4953930

Fax 07191 4953959

E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 071616717-132/148

Fax 071616717-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 0721 8605-0

Fax 0721865263

E-Mail: karlsruhe @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531 992-0

Fax 07531992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 075319811-0

Fax 075319811-33
E-Mail: konstanz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Freiburg
79106 Freiburg

Tel. 0761 40009-0

Fax 0761 40009-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761 15252-0

Fax 0761 15252-52

E-Mail: info.freiburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

80000

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089 680842-0

Fax 089 680842-66

E-Mail: nwd.bayern@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089 978990

Fax 089 97899120

E-Mail: info.muenchen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089 742801-10

Fax 089 742801-30

E-Mail: muenchen @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089 462696-0

Fax 089 462696-19

E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
83026 Rosenheim

Tel. 08031 90160-0

Fax 0803190160-11

E-Mail: info.rosenheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 080317228-0

Fax 08031 7228-100
E-Mail: rosenheim @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871 43022-20

Fax 0871 43022-30

E-Mail: info.landshut @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821 34494-0

Fax 0821 3449425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 08214449990

Fax 08214449999
E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 0831 52355-0

Fax 0831 52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731920200

Fax 07319202020

E-Mail: info.ulm@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Ulm
89081 Ulm-Jungingen
Tel. 073197413-0
Fax 07319741380
E-Mail: uim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.

90000

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 091152143-0

Fax 091152143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Niirnberg
90482 Nurnberg

Tel. 0911954750

Fax 09119547523

E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 95972-0

Fax 08519597219

E-Mail: info.passau @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 08518866870

Fax 085189411

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 092811731

Fax 09281 16599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 095198013-0

Fax 0951 203340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951 98064-0

Fax 095122618

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99084 Erfurt

Tel. 0361601309-0

Fax 0361601309-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Erfurt
99096 Erfurt

Tel. 0361601335-0
Fax 0361601335-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 03614210443
Fax 03615508771
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de



ConnectDental.

DIGITAL RESTORATIVE SOLUTIONS FOR PRACTICES & LABORATORIES

DIGITALE ABFORMUNG - DIGITALER DATENTRANSFER

Ein neuer technologischer Trend, der die dentale Welt nachhaltig verandern wird! Eine Entwicklung, die wohl noch weit-
reichender sein wird, als die Einfihrung der CAD/CAM-Systeme. Die Spezialisten von Henry Schein bieten lhnen eine
umfassende Betreuung in allen relevanten Entscheidungsphasen:

B Umfassende Produkt- und Systemdemonstrationen
Erarbeitung von Integrationslésungen
Einbindung individueller Losungen in Praxis und Labor
System-Schulungen
Kompetenter After-Sales-Service von Spezialisten in Ihrer Nahe

Weitere Informationen und Kontaktmdoglichkeiten finden Sie unter:

www.henryschein-dental.de E HENRY SCHEIN®

DENTAL
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Tanz der Hormone

Hormone wirken
sich auf die Zahne
aus

Hormone sind die Regisseure des Lebens. Hormonelle
Schwankungen wahrend der Pubertat, Schwangerschaft
oder in den Wechseljahren kdnnen sich unter anderem auf
die Zahn- und Mundgesundheit auswirken. Betroffene lei-
dendannunterdersogenannten hormonellen Gingivitis, ei-
ner Entziindung des Zahnfleisches.

Wechseljahre: Zahne brauchen besondere Aufmerksamkeit
Hitzewallungen, Schweilausbriiche, Schlafstorungen —
diese Symptome bringen die meisten Menschen in Zu-

sammenhang mit Beschwerden
wahrend der Wechseljahre. Die
wenigsten wissen, dass auch die 4/
Zahn- und Mundgesundheit unter
denhormonellen Schwankungen lei-
denkann.Siebendtigtdeshalberhohte
Aufmerksamkeitin dieser Lebensphase.
Hormonelle Schwankungen konnen in den
Wechseljahren zu Zahnfleischentziindungen fiih-

ren. Diese Sonderform nennt man hormonelle Gingivitis.
Typischerweise verandert sich zunachst das Zahnfleisch: Es
schwillt an und lasst schadigende Stoffwechselprodukte
von Bakterien leichter passieren. Folglich kommteshaufiger
zuZahnfleischbluten.Aus Angstvorweiterem Bluten putzen
viele der betroffenen Frauen die Zéhne seltener und weni-
gergriindlich als zuvor. Deshalb bilden sich vermehrt Zahn-
beldge, die wiederum Grundlagen fiir Karies und Zahn-
fleischerkrankungen sind. ,Griindliche Mundhygiene ist

also auch bei hormonell bedingten Zahnfleischerkrankun-
gen die Basis zur Vorbeugung und zur Behandlung®, erklart
Prof. Dr. Dietmar Oesterreich von der Initiative proDente. In
dieser Lebensphase sollte beim Zahnarzt vorbeugend eine
professionelle Zahnreinigung durchgefiihrt werden. Dabei
werden die harten und weichen Beldge entfernt und wich-
tige Hinweise fiir eine optimale Mundhygiene gegeben.
Nach dieser Behandlung klingt die Entziindung bei guter
Pflege in der Regel nach ein paar Wochen ab.

den Zusammen-
hang von Hormonen und Zahnen!

ke 8 - i ks

Hormon und Kalzium fiir den Kieferknochen

Mit den Wechseljahren kann sich der sinkende Hormonab-
fallauch auf die Knochen auswirken. Der Korper produziert
keine Ostrogene mehr, die den Knochen schiitzen. Die Folge:
Die Knochendichte verringert sich. Auch fiir den Kieferkno-
chenwird diesin derwissenschaftlichen Literatur diskutiert
und derzeit nach den moglichen Zusammenhangen ge-
forscht. Statistische Zusammenhange zwischen Zahnver-
lust und Osteoporose weisen auf die Schlussfolgerung hin,
dass Osteoporose ein Risikofaktor fiir Parodontitis sein
kann. Deshalb sollten Frauen in den Wechseljahren ihre
Zahne regelmafiig vom Zahnarzt liberpriifen lassen, am
besten zweimalim Jahr.

Zungenbrennen
)F\ Die Ursachen von Zungenbrennen sind viel-
faltig und oftmals psychisch bedingt. Auf-
_~ fallend haufig fallt das Auftreten der Be-
- | schwerden mit dem Beginn der Wechsel-
jahre zusammen, was auch aufeinen hor-
.p monellen Einfluss schlieRen lasst. Die
" Zunge der Betroffenen juckt, kribbelt und
brennt unaufhérlich. Patienten berichten,
dass die Missempfindungen beim Essen in
den Hintergrund treten und daher nicht stéren.
Um das Brennen und Kribbeln etwas zu lindern, ist
eine sorgfaltige Mundhygiene wichtig. Dazu gehort auch
eine gesunde, ausgewogene Ernahrung. Alkoholund Nikotin
sollten dagegen vermieden werden, da diese nicht nur lokal
zusatzlich reizen, sondern auch die Speichelproduktion ne-
gativ beeinflussen. Ebenso stark gewiirzte und saure Lebens-
mittel, welche die Mundschleimhaut reizen konnten. Lokal
angewendete Losungen, die die Mundschleimhaut betduben,
kénnen die Symptome teilweise lindern. Manchen Patienten
helfenauch Mundspiilungen mitkiihlem Salbeitee oder Salz-

wasser.

KENNZIFFER 0991
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i Qualitat

i garantiert!

; i Fiir Ihre Sicherheit!

v ; Achten Sie auf den

il BVD-Technikerausweis!

_ ? i Die Qualitdtsgarantie

g fiir geschulte Techniker.

4

Vorteile vom Feinsten:

® hohe Qualitat auf neuestem Stand

e ungestorter Praxisablauf durch
hohe Betriebssicherheit

e Original-Ersatzteile

BV \D

Bundesverband Dentalhandel e\

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Koln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
info@bvdental.de

www.bvdental.de
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Hotline / Support

>> premium service

Info

www.orangedental.de

>>+49 7351.474 990

Fortbildungstage

>> 6./7. Juli 2012

>> o-cademy

>> Biberach/RiB

orangedental @

premium innovations




