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Scanner-Verkaufsaktion

Die ZAHNWERK Frastechnik GmbH setzt nicht auf vertragliche Kundenbindung.

itte April 2012 startete
Mdie ZAHNWERK  Frastech-
nik GmbH aus Solingen

eine Sonderaktion fiir den Verkauf
von Scan-Systemen. Scanner sind in-
zwischen fiir fast alle Dentallabore
LPflicht”, wenn man den Anschluss an

die immer schneller fortschreitende
CAD/CAM-Technik nicht verlieren will.
Fir ZAHNWERK ist der Verkauf der
Scanner mehr oder weniger nur Mittel
zum Zweck. Teilhaberin und Prokuristin
Sabine Weck: ,Am Verkauf von Scan-
Systemen mdchten wir nicht viel ver-
dienen, uns interessieren vielmehr die
Folgegeschafte, also Datensatz-Auf-
trdge fiir Fraseinheiten in den ver-
schiedenen Materialien." ZAHNWERK
setzt beim Scanner-Verkauf nicht auf
vertragliche Kundenbindung, obwohl
die angebotenen Systeme ,offen” sind
(STL-Datenformat). Geschéaftsfiihrer
Horst Weck: ,Wir vertrauen darauf,
den Kunden mit unseren Frdsleistun-
gen bezlglich Qualitat, Zuverldssigkeit,
Schnelligkeit und Preis zufriedenzu-
stellen, dann bleiben die Kunden auch
ohne Vertragsbindung bei uns. Der bis-
herige Erfolg gibt uns da recht.”

ZAHNWERK beschéftigt im techni-
schen Bereich ausschlieBlich ausge-
bildete Zahntechniker, die die inzwi-
schen umfangreichen Techniken des
Frasens und Konstruierens beherr-
schen. Sabine Weck: ,AuBerdem bie-
ten wir einen guten Support per
Netviewer®. Das schatzen unsere Kun-
den." Angeboten werden hauptsach-
lich die gidngigen Scan-Systeme von
3Shape™, aber auch ein Scanner fiir
kleinere und mittlere Labore ist im
Angebot.

kontakt.

ZAHNWERK Frédstechnik GmbH
Lindgesfeld 29 a, 42653 Solingen
Tel.: 0212 2264143

E-Mail: info@zahnwerk.eu
www.zahnwerk.eu

Mitten 1im Geschehen

Zfx Dental prasentiert sich und seine Produkte auf der Roadshow 2012 quer durch Deutschland.

echnologien fiir einen kom-

I plett digitalen Workflow zur
Fertigung von zahn- und im-
plantatgetragenen Restaurationen ver-
schiedenster Art, Komponenten mit
offenen Schnittstellen, kompetente
Frasdienstleister und eine vielseitige
digitale Kommunikationsplattform -
all das hat das CAD/CAM-System von
Zfx zu bieten. Das Angebot wird lau-
fend erweitert. In Kiirze wird der Intra-
oralscanner Zfx IntraScan fiir die opti-

sche Abdrucknahme in der Zahnarzt-
praxis eingefiihrt. Wer sich einen Uber-
blick liber die vielseitigen Mdoglich-
keiten mit Zfx als CAD/CAM-Partner
verschaffen mochte, hat dazu in die-
sem Jahr ausreichend Gelegenheit. Das
Unternehmen présentiert sich und sein
Produktportfolio auf zahlreichen Ver-
anstaltungen im deutschsprachigen
Raum - von Dresden lber Speyer bis
Bozen und Wien. In Vortrdgen von
unterschiedlichen Referenten wird der

digitale Workflow inklusive Intraoral-
scan, Digitalisierung mit dem Labor-
scanner und computergestiitzter Kons-
truktion von Kronen, Briicken und
implantatgetragenem Zahnersatz vor-
gestellt.

Ein Schwerpunktthema ist zudem die
Datenverwaltung und Kommunikation
zwischen Praxis, Labor und Fraszen-
trum Uber die Online-Plattform Zfx
Dental-Net. Im Rahmen jeder Veran-
staltung besteht zudem die Moglich-
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ein OpenDay bei Zfx Innovation in
Bozen am 14. September 2012.

An diesem Ort, an dem die gesamte
Entwicklungsarbeit des Unternehmens
stattfindet, werden besondere Blicke
hinter die Kulissen gewahrt. Bei der
Veranstaltung CAD/CAM-Routen fiir
Praxis & Labor im Vergleich in Stutt-
gart berichten Priv.-Doz. Dr. Florian
Beuer und Dr. Jan-Frederik Giith von
der Universitdit Miinchen Uber das
Miinchner Implantatkonzept.

kontakt.

Zfx Dental
Wittelsbacher Str. 9
keit, die Produkte live zu erleben und  trums Zfx Miinchen am 29. Juni 2012 85250 Altomdinster
selbst zu testen. Zu den Highlights in Dachau, bei der unterschiedliche  Tel.:0813133244-0
der Zfx Dental Roadshow 2012 ge-  Neuprodukte, unter anderem ein La-  E-Mail: info@zfx-dental.com
horen die Neuerdffnung des Fraszen-  borscanner, vorgestellt werden, sowie  www.zfx-dental.com
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MEDICAL CERAMICS

| : Es sind nicht die 6,2 Mio. Einheiten, nicht die sichere,
‘ direkt vollanatomische Verarbeitung
- nicht die natiirlichsten Farben und Tranzluzenz,

- sondern einzig und allein
' il 3\ das asthetisch-perfekte, zufriedene Licheln unserer Kunden.

| y.

L A A A
N

Wie wir Labore, Zahnarzte und Patienten gleichermaBen iiberzeugen, erfahren Sie: www.doceram-medical.de

Gewinnen Sie nicht nur einen ersten Eindruck vom Natiirliche Ti |
Hersteller und Prozessketten-Spezialisten, sondern aturiiche franziuzenz

auch einen liberraschenden Vorgeschmack unter CAD/CAM-Rohlinge, Abutments, Implantate
www.doceram-medical.de Kolben, Férderschnecken, Individualbauteile



