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Prof. Dr. Johannes Georg Bischoff

Verehrte Leserinnen und Leser,

mittlerweile sind die meisten Zahnérzte mit den diagnostischen Moglichkeiten und Vorziigen der Digitalen
Volumentomografie (DVT) hinlanglich vertraut. Die Zahnarzteschaft bewertet die innovative Technologie
positivund schatztdie Qualitatder Aufnahmenfiir Diagnose und Behandlung,aberauchim Haftungsfall. Man
kenntverschiedene Finanzierungsmaglichkeiten sowie deren steuerliche Auswirkungen.

Trotzdem schieben viele Praxisinhaber eine Investitionsentscheidung immer wieder auf die lange Bank,
weilsie nichteinschatzen konnen, ob sich ein DVT fiir ihre Praxis wirklich rechnet.

Gehteslhnenauchso? Dasistschade,dennanhand einereinfachen Rechnunglasst sich fastschonim Kopf
ausrechnen, unter welchen Voraussetzungen eine Investition wirtschaftlich sinnvoll sein kann.

Hierzu zwei Beispiele:

1. Ein Zahnarzt benatigt ein neues OPG und iiberlegt, ob er gleich ein Kombigerat mit einem DVT anschaf-
fen soll. Die Leasingrate fiir das OPG betragt 500 Euro im Monat, die fiir das Kombigerat 1.300 Euro — also
monatlich 800 Euro mehr. Legt man nun ein durchschnittliches Honorar von 150 Euro pro DVT-Aufnahme
zugrunde, dann miisste der Zahnarzt auf Dauer mindestens 6 DVT-Aufnahmen pro Monat erstellen, um diese
zusatzlichen Kosten abzudecken. In der Feinkalkulation kdmen dazu noch Kosten fiir die Einarbeitung und
die Einbindungin den Behandlungsablauf hinzu.

2.Eine implantologische Praxis ist mit neuester OPG-Technik ausgestattet und priift die Anschaffung eines
hochwertigen DVT. Die Leasingrate soll 2.100 Euro pro Monat betragen. Hier sind monatlich mindestens
14 DVT-Aufnahmen pro 150 Euro notwendig, damit diese Kosten gedeckt sind.

Wenn Sie so rechnen, dann wird es lhnen leichtfallen zu iiberschlagen, ob in Ihrem Patientenstamm das
notwendige Potenzial hierfiirvorhanden ist bzw. aktiviert werden kann.

Kommen Sie zu einem positiven Ergebnis? Dann mochte ich Ihnen den redaktionellen Schwerpunkt dieses
Heftes, dersich mitden Leistungsmerkmalen verschiedener DVT-Modelle befasst, besonders ans Herz legen.

Ich wiinsche lhnen viel Freude beim Entdecken lhres Favoriten.

lhr
S
/( 5 "

Prof. Dr. Johannes Georg Bischoff
Steuerberater und vereid. Buchpriifer
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E INDIVIDUELL ANDERS: MIT KUNSTLICHEN ZAHNEN AUF DEN LAUFSTEG

Ein dunkler Hinter-
grund und eine fabelhaft
aussehende Frau, deren
schones Dekolleté von
einem ganz individuellen
Schmuckstiick geziert
wird: Jeder Leser von
dentalen Fachmedien ist
wohl schon mit den Au-
genan diesemAnzeigen-
motiv hdngen geblieben.

Entworfen wurde das
Ganze von Schmuckde-
signerin ZofieAngelic,die
fiirihren unkonventionel-
len, asthetischen Stil be-
kannt ist. Sie legt groBen
Wert auf das Material
ihrer handgefertigten Schmuckstiicke. Ihre
Kreationen stellt sie aus edlen Rohstoffen
wie Swarovski-Kristallen, echtem Leder
oder — wie bei ihrer neuesten Kollektion —
aus VITA-Zahnen her.

Auf der Berliner Fashion Week 2012
wurde der Schmuck der Offentlichkeit vor-
gestellt. Die VITA Zahnfabrik war als Spon-
sor vom ersten Moment an begeistert von
Zofie Angelics Arbeit und zeigt mit ihrer
Unterstiitzung, dass Kunststoffziahne trotz
CAD/CAM nicht derVergangenheit angeho-
ren. ,Are you excentric enough ...“ lautete

das Motto der Fashion Week. Die VITA-
Zahnschmucklinie ist exzentrisch genug,
um in einer von der digitalen Fertigung
dominierenden Dentalwelt auch konven-
tionellen Produkten Aufmerksamkeit zu
schenken. ,,Eine wunderbare Briicke zur
Dentalwelt“, so Melanie Perbey, Produki-
marketingmanagerin von VITA. , Tagtdglich
erschaffen Zahntechniker kleine Kunst-
werke, die eine hohe Wertigkeit aufzeigen
sollen. Mit unseren Zahnen ist dies gege-
ben, sie sind so hochwertig in allen Punk-
ten, dass man sie als eigenes Schmuck-

stiicktragenwill.“ Die neue
Zahnlinie VITAPAN PLUS
wird dabei hohen &stheti-
schen Anforderungen ge-
recht und (iberzeugt mit
einer naturgerechten Mor-
phologie und einer leben-
dig wirkenden Schichtung
als Schmuckstiick.

Mit der gelungenen fo-
tografischen Inszenierung
und der Umsetzung in eine
exklusive, doppelseitige
Bildstrecke machte VITA
zeigen, dass konfektio-
nierte Zahne beziehungs-
weise herausnehmbarer
Zahnersatz weiterhin in
zahnmedizinischen Therapiekonzepten er-
folgreich angewandt wird. Auch Fotograf
Lars Kroupa steht hinter der Idee: ,Unser
Zahnschmuck ist etwas provokant, aber
wir haben uns bewusst dafiir entschieden.
Es sind alles Motive, auf denen das Auge
gern verweilt. Wenn wir die Bilder langer
auf uns wirken lassen, erschlieBt sich die
Asthetik dieser hochwertigen kiinstlichen
Zéahne.Dasistgenau das, was wir miteiner
prothetischen Restauration erreichen wol-
len. Beinah unsichtbar, aber hochésthe-
tisch!®

E MIT UP TO DATE-FORTBILDUNGEN AUF NEUESTEM STAND

Im Fortbildungskalender zahlrei-
cher Praxen nehmen die beliebten
UPTO DATE-Seminare von Oral-B seit
Jahren einen festen Platz ein. Ab dem
19.10.2012 bietet sich fiir Teams in
ganz Deutschland, Osterreich und der
Schweiz wieder die Moglichkeit, ihr
Wissen zum Thema Prophylaxe auf den
Stand der aktuellsten Forschung zu brin-
gen. Dabei sorgen die wechselnden, alle-
samt renommierten Referenten fiir das
hohe Niveau, das die UP TO DATE-Forthil-
dungen so bekannt gemacht hat. Fiir ein
ganz besonderes Highlight sorgt die Semi-
narreihe Anfang nachsten Jahres mit einer
Premiere: Am 23.01.2013 findet in Heidel-
berg unter dem Namen UPTO DATE intensiv
erstmals eine Veranstaltung mit insgesamt
dreiVortragen statt.

Uber aktuelle Erkenntnisse und Lehr-
meinungen informiert sein, um auch in
Zukunft Prophylaxe nach hochstem Stan-
dard anbieten zu kdnnen — diesen Wunsch
erfillt Oral-B ab Herbst 2012 mit seinen
UPTO DATE-Forthildungen unter dem Motto
»Prophylaxe—Zukunftder modernen Zahn-
medizin!“. Bei insgesamt 13 der 14 Nach-
mittagsveranstaltungen kommen je zwei
namhafte Referenten zu einem ihrer
Spezialgebiete zu Wort. Einen speziellen
Glanzpunkt setzt zusatzlich das UPTO DATE

intensiv-Seminar in Heidelberg: Hier
stehen gleich drei Referenten auf
dem Programm.

Zu einer UP TO DATE-Fortbildung
gehoren neben hochkaratigen Red-
nern und interessanten Vortragen
aber auch exklusive Veranstaltungs-
orte. Ob das Haus der Technik in der
Kulturhauptstadt 2010 Essen oder das
Umspannwerk Ost in Berlin — die atmo-
spharischen Rdumlichkeiten sind tradi-
tionsgeméaB das i-Tiipfelchen eines infor-
mativen und unterhaltsamen Nachmittags
flirdas ganze Praxisteam.AuBerdem erhal-
ten alle Teilnehmer auBerdem drei Fortbil-
dungspunkte geméaB den Richtlinien der
BZAK/DGZMK.

Informationen, Termine und Anmeldung
unter http://www.uptodate-oral-b.com/de
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E DEUTSCHE VERTRAUEN IHREM ZAHNARZT

Kompetenz, Qualitdt und
Vertrauen — drei Begriffe, die
fiir das gute Zahnarzt-Patien-
ten-Verhaltnis stehen. Dies be-
statigt eine aktuelle Umfrage
der Siemens BK unter 1.060
Befragten.

,Wir freuen uns, dass jetzt
erneut eine Umfrage das gute
Zahnarzt-Patienten-Verhaltnis
bestatigt. Dies zeigt, auf welch
sicherem Fundament diese

Deutsche schéatzen ihren Zahnarzt
Von je 100 befragten Patienten ...

Saand 20‘11_
Cuefo; IDZMD

Beziehung steht", so die Vize-
prasidenten der Bundeszahn-
arztekammer, Prof. Dr. Dietmar Oesterreich
und Prof. Dr. Christoph Benz. Dass nahezu
100 Prozent der Patienten mit ihrem
Zahnarzt ,zufrieden” bzw. ,,sehrzufrieden”
sind, hatte das Institut fiir Demoskopie
Allensbach (IfD) in Zusammenarbeit mit
dem Institut der Deutschen Zahnérzte (IDZ)
schon im April des vergangenen Jahres er-
mittelt.Von den knapp 1.800 Befragten des
IfD haben 90 Prozent die Qualitit der zahn-
arztlichen Behandlung positiv bewertet.
Das macht deutlich, dass die Patienten die

Kompetenz ihres Zahnarztes schatzen und
der Mundgesundheit einen sehr hohen
Stellenwert einrdumen. ,,Offensichtlich ist
die Qualitat der Behandlung fiir die Patien-
ten das wichtigste Kriterium, nach dem sie
ihren Zahnarzt auswéhlen®, so BZAK-Vize
Christoph Benz.

Wiinsche und Erwartungshaltung des
Patienten, Mundgesundheitszustand, me-
dizinische Prognosen sowie geeignete Ma-
terialien und die damit zu erwartenden Kos-
ten bestimmen die verschiedenen Thera-

piealternativen beim Zahnarzt.
Diese miissen gemeinsam
besprochen werden, damit —
auch unter Berlicksichtigung
der Kosten — eine Behand-
lungsentscheidung getroffen
werden kann. ,Zahnarztliche
Therapieentscheidungen sind
hochst komplex. Sogenannte
Auktionsportale fiir Zahnersatz
reduzieren dieses Geschehen
alleinauf den Preis und sind da-
mit nicht geeignet, den Patien-
ten Hilfestellungen zu geben.
Meist stehen kommerzielle Interessen
der Betreiber im Vordergrund, sodass die
Ergebnisse entsprechend gesteuert sind”,
erganztVizeprasident Dietmar Oesterreich.
Daher empfiehlt die Bundeszahnérzte-
kammer allen Patienten: ,Fragen Sie Ihren
Zahnarzt und kein anonymes Portal.”
Davon unbertihrt bleibt das Recht des Pa-
tienten, sich bei einem weiteren Zahnarzt
eine echte zweite Meinung einzuholen.

Quelle: BZAK/KZBV

E RAUS INS GRUNE MIT DER PLURADENT GOLF CHALLENGE 2012

Sommer, SpaB und Golfen! Was kann
es Schoneres geben? Pluradent lud diesen
Sommer zur Golf Challenge in Bad
Bevensen, siidlich von Hamburg, ein. Zahl-
reiche Zahnarzte und Zahntechniker ka-
men, um bei bestem Wetter und guten
Platzverhiltnissen einen wunderschonen
Tag zu verbringen. Bereits zum neunten
Mal veranstaltete Pluradent das Turnier.
Die Stimmung war groBartig.

Die Golf Challenge startete traditionell
mit einem gemeinsamen Friihstiick, bevor
es dann um 11.00 Uhr mit einem
Kanonenstart losging. Umgeben von der
landlichen Idylle der Heidelandschaft bot
der Golfplatz eine Menge, was das Golf-
spielerherz hoherschlagen ldsst. Auf die
Teilnehmer wartete auch Anspruchsvol-
les, bei dem sie sich verausgaben konn-
ten, wie etwa gezielt platzierte Sand-
und Wasserhindernisse sowie in einem
Waldgebiet gelegene Fairways.

Neben sportlichem Spiel bietet die
Pluradent Golf Challenge auch die Gelegen-

= |

heit, den personlichen Kontakt zu
Kollegen aus Praxis und Labor zu ver-
tiefen und sich in lockerer Atmosphére
auszutauschen.

Parallel zum Golfturnier fand ein
Schnupperkurs fiir diejenigen statt, die
nicht Golfen, es aber lernen mdchten.
Unter fachkundiger Anleitung eines Golf-
lehrers iibten sie auf der Driving Range
den Abschlag und lochten auf dem Put-
ting-Green ein. ,Das Schwierigste fiir einen
Anfanger ist es, den Ball (berhaupt
zu treffen”, berichteten einige der Teil-
nehmer.

Hohepunkt der Golf Challenge war die
Preisverleihung. Beide Bruttogewinner er-
hielten je einen Reisegutschein. Dariiber
hinaus gab es noch weitere Gutscheine
und Spezialpreise, liber die sich die Net-
tosieger sehr freuten. Im Anschluss an die
Siegerehrung lieBen die Teilnehmer und
Veranstalter den Tag bei delikatem Essen
und gemiitlicher Atmosphére ausklingen.
Ein gelungener Golftag.

KENNZIFFER 0091
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E CAD/CAM-VORTRAGSREIHE ZIEHT BILANZ

.

Der Einzug digitaler Verfahren in Dia-
gnose, Therapie und Fertigung hat die Ar-
beit von Zahnmedizinern und -technikern
tiefgreifend verandert. In allen zahnmedizi-
nischen Teilbereichen greift man heute auf
digitale Technologien zur exakten Diagnos-
tik, Modellierung und Fertigung zurlick.

Vom Intraoralscanner zur dreidimen-
sionalen Erfassung des stomatognathen
Systems bis hin zur Anfertigung von Guss-
modellen aus CAD-Daten mithilfe von 3-D-
Druckern existiert heutzutage ein breites
Spekirum an Technologien, derer sich
Zahnmediziner und -techniker im Zu-
sammenspiel mit manuellen Arbeitsschrit-
ten bedienen.

Die ,,knochenharte” Arbeit hat durch die
Verwendung digitaler Technologien enorm
an Planungs- und Behandlungssicherheit
gewonnen. Die nunmégliche prézise Erfas-
sung der Lage von Nachbarzahnen, Zahn-

infotage deutschland

dental-fachhandel

wurzeln und Nerven und die
dreidimensionale Visualisie-
rung der Daten sorgt fiir eine
deutlich risikoreduzierte Im-
plantateinsetzung in den Kie-
ferknochen.

Die Digitalisierung hat dabei einen
grundlegenden Wandel in der Kommunika-
tion mit dem Patienten bewirkt. Zahntech-
niker und -mediziner sind daher nicht mehr
nurim klassischen Sinne als Behandler und
Handwerker gefragt. Mit CAD/CAM-Tech-
nologie und Intraoralkameras ist es bei-
spielsweise moglich, dem Patienten schon
in der Praxis transparente Losungen zur

Verbesserung der &sthetischen Situation
zu zeigen — der Patient kann somit besser
informiert in die Behandlung involviert
werden.

In vielerlei Hinsicht herrscht dennoch
nach wie vor Unsicherheit und so mancher
sieht in den digitalen Technologien eher
Risikenals Chancenfiirden eigenen Praxis-
und Laborerfolg. Daher geben erfahrene
Zahnmediziner und Spezialisten in puncto
DVT und CA-I/D/M-Technologie in der
LDental Arena“ im Verbund mit Steuer-
beratern und Bankvertretern, die sich den
steuerrechtlichen und finanziellen Fragen
zuwenden werden, dezidiert Auskunft.

idsiid: Fr.20.10.,12.00 Uhr,

GA-1/D/M - Die neue Abdruckfreiheit?
idsiid: Fr. 20.10.,11.00 Uhr,

3-D/DVT - Die spannende dritte Dimension

Dr. Christian Spath, Stand A60

idwest: Fr.26.10.,15.30Uhr; Sa.27.10., 11.30 Uhr, Dr. Christian Spath, Stand G44
id mitte: Fr. 9.11.,16.00 Uhr; Sa.10.11.,11.30 Uhr, Dr. Peter Lindner, Stand E22

Dr. Lutz Ritter, Stand A60
idwest: Fr.26.10.,16.30Uhr; Sa.27.10.,12.30 Uhr, Dr. Lutz Ritter, Stand G44
id mitte: Fr. 9.11.,15.00Uhr; Sa.10.11.,13.00 Uhr, Dr. Lutz Ritter, Stand E22

E MEHR ALS 20 JAHRE EINSATZ FUR DEN INFEKTIONSSCHUTZ IN ARZTPRAXEN

Seit 1989 befasstsich die
ALPRO MEDICAL GMBH mit
der Forschung und Entwick-
lung sowie der Produktion
von hochwertigen und zuver-
lassigen Losungen fiir den
Infektionsschutz. Bereits An-
fang der 1990er-Jahre entwickelte das
Unternehmen mit der ALPROJet-Produkt-
linie das erste 2-Phasen-System und
brachte es erfolgreich auf den Markt, mit
dem eine materialschonende Reinigung
und Desinfektion von zahnarztlichen Ab-
saug- und Abscheidesystemen aller Den-
talgeratehersteller moglich wurde. Heute
gehort der in St. Georgen im Schwarzwald
ansassige Betrieb zu den internationalen
Spezialistenfiir die Reinigung, Desinfektion
und Pflege von medizinischen Instrumen-
ten, Oberflachen und Absauganlagen. Das
Produktportfolio umfasst Reinigungs- und
Desinfektionsprodukte fiir die Zahnmedi-
zin, Allgemeinmedizin und fiir das Labor.

Auch Spezialpro-
dukte, z.B. zur Behand-
lung von Betriebswas-
ser in zahnérztlichen
Behandlungseinhei-
ten oder Produkte zur
manuellen Aufberei-
tung von Ubertragungsinstrumenten, um-
fasst die Produktpalette. Eine Besonderheit
stellt dabei die konsequente Anwender-
und Umweltfreundlichkeit dar, denn alle
ALPRO-Produkte sind seit jeher frei von
Aldehyden und Phenolen.

Weltweite Tatigkeit

ALPRO ist dariiber hinaus OEM-Produ-
zent und versteht sich als Partner der
Industrie. Bei der Entwicklung seiner Pro-
dukte ist der Betrieb mit seinen 52 Mit-
arbeitern stets in engem Kontakt mit
Normungsgremien und verschiedenen
Herstellern aus allen Bereichen der Dental-
industrie, so z.B. Firmen wie KaVo, Komet

und Sirona. Uber ein breites Netz von 200
Fachhandelspartnern in Deutschland wer-
den niedergelassene Zahnarzte wie auch
Universitaten mit ALPRO-Produkten ver-
sorgt. AuBerdem kooperiert das Unterneh-
men mit etwa 150 Handlern in 45 Landern
weltweit, wie z.B. Australien, Indien und
Saudi-Arabien, um nur einige Lander zu
nennen. Um ALPRO-Produkte kostengiins-
tig anbieten zu konnen, werden in weit ent-
fernte Lander auch Konzentrate geliefert,
um eine lokale Produktion zu ermdglichen.
Der Erweiterung der Geschaftsfelder tiber
den Dentalbereich hinaus trug das ur-
spriinglich als ALPRO Dental-Produkte
GmbH gefiihrte Unternehmen 2006 durch
eine Umbenennung in ALPRO MEDICAL
GMBH Rechnung. 2007 wurde auBerdem
ein Vertriebs- und Schulungszentrum am
Standort St. Georgen eroffnet, um dem
Unternehmenswachstum und den damit
gestiegenen Vertriebs- und Schulungsakti-
vitdten gerecht zu werden.
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>> PRAXISHYGIENE

Behdrdliche Kontrollen

Hygienelbegehung

IN der eigenen Praxis

Da behoérdliche Kontrollen in den Bereichen Praxishygiene, Instrumentenaufbereitung und Arbeitssicher-
heitstetig zunehmen, giltes, sich entsprechend vorzubereiten.lm Folgenden lesen Sie, wie Sie sich, lhr Team
und lhre Praxis am besten auf eine solche behordliche Begehung vorbereiten und Sicherheit gewinnen.

Dr. Tobias Feise, Nadja Alin Jung/Stuttgart

I Generell gilt es, lhre Mitarbeiter im
Bereich Hygiene regelméfig zu schulen.
Obwohl Sie als Praxisinhaber gewisse
Aufgaben an lhr Team delegieren kén-
nen, tragen Sie schlussendlich fiir den
gesamten Bereich die Verantwortung.

Bei der Begehung wird sich der jewei-
lige Priifer einzelne Prozessablaufe von
Ihren Mitarbeitern vorfiihren lassen. Vor
diesem Hintergrund, aber auch im Sinne
eines gelebten Qualitditsmanagements
sollten Handlungsablaufe und Prozesse
nicht nur gut dokumentiert in lhren Ar-
beitsanweisungen zu finden sein, son-
dern ebenso von jedem einzelnen Mitar-
beiter umgesetzt werden.

~ Abb. 1: Wichtig fiir den Umgang mit Gefahr-
stoffen wie etwa Entwicklerfliissigkeitenisteine
entsprechende PSA.

Die Begehung — was erwartet Sie?

Umeinengesamten Uberblickiiberden
Ablauf einer Begehung zu bekommen,
empfiehlt es sich, selbst durch die eigene
Praxis zu gehen und die nachfolgend auf-
gefiihrten Faktoren und Handlungsemp-
fehlungen zu iiberpriifen.

Das Wartezimmer

In Ihrem Wartezimmer sollten sich auf
keinen Fall Wasserspender befinden, da
diese eine Legionellenbildung begiinsti-
gen. Selbstverstandlich konnen Sie aber
Ihren Patienten Getrdnke liber Einwegbe-
cherund Flaschen mit Schraubverschluss
anbieten. Kinderspielzeug sollte grund-
satzlich desinfektionsfahig sein. Pflanzen
werden aufgrund der Sporenbildung in
der Erde generell ungern in einer Praxis
gesehen. Allerdings spricht nichts gegen
Pflanzenim Wartezimmerbereich oderan
der Anmeldung.

Der Rontgenraum

Bei allen patientenbezogenen Tatig-
keiten sind von lhren Mitarbeitern medi-
zinische Einmalhandschuhe zu verwen-
den und vor dem Verlassen des Raumes
auchindiesemzuentsorgen. Die Oberfla-
chen des Rontgenapparates, des Patien-
tensitzes ebenso wie die Rontgenschutz-
weste selbst sind nach jeder Nutzung
griindlich zu wischdesinfizieren. Ront-
genhaltersysteme sollten direkt nach der
Benutzung in eine verschliefbare Trans-
portbox abgelegt und in den Aufberei-
tungsraum abtransportiert werden.

Bei der Desinfektion von Flachen emp-
fehlen sich getrankte und aldehydfreie
Wischdesinfektionstiicher, die sich in al-
len Rdumen der Praxis befinden sollten.
Achten Sie auf die korrekte Kennzeich-
nung der wiederverwendbaren Boxen.
Die Angaben miissen immer dem Inhalt
entsprechen und umfassen den Produkt-
namen, die Chargennummer, den Namen
des Mitarbeiters, der die Losung ange-
setzt hat, das Ansetzdatum etc. Ebenso
sind Sie verpflichtet, lhren Mitarbeitern
fiir den Vorgang des Ansetzens eine ent-
sprechende personliche Schutzausriis-
tung (PSA) zur Verfligung zu stellen.

Sollten Sie mit konventionellen Ront-
gengeraten arbeiten, ist eine PSAfiir lhre
Mitarbeiter auch fir das Wechseln der
Entwicklerfliissigkeiten notwendig. Le-
gen Sie daher genau fest, welche Schutz-
ausriistungzutragenistund unterweisen
Sie lhr Team sorgsam iiber Gefahrdungen
durch mogliche Chemikalienspritzer. Die
PSA sollte bei dieser Tatigkeit aus einer
Schutzbrille mit Seitenschutz, einem
Mund-Nasen-Schutz, flissigkeitsdichten
und chemikalienbestandigen Handschu-
hen nach DIN EN 374 sowie Schutzklei-
dungbestehen.

Die Behandlungsraume

Fiir die Behandlungsraume gilt eine
Reihe von MaRnahmen, die Sie entspre-
chend dokumentierenundstandigwieder
tiberpriifen sollten.

So sollten alle Ablageflachen der Be-
handlungszeilen nach Moglichkeit frei-
gerdumtsein. Darauf befindliche Patien-
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tenumhange, Kleenextiicher etc. sollten
in Schubladen verschwinden, um eine
standige Kontamination zu vermeiden.
Lediglich PC-Monitor und das dazugehd-
rige Equipment sollten sich auf der Fla-
che befinden. Auf die Verwendung eines
Mauspads sollte dabei aus hygienischen
Griinden verzichtet werden. Achten Sie
bei PC-Tastaturund -Maus auf Reinighbar-
keitund Desinfektionshestandigkeit. Ein
Abwurfbehalter fiir das gebrauchte In-
strumentarium sollte ebenfalls auf der
Ablage stehen. Diese Transporthox muss
fest verschliefbar sein, damit der tro-
ckene Instrumenten-Abtransport in den
Aufbereitungsraum nach jedem Patien-
ten sicher erfolgen kann. Das Sammeln
von kontaminierten Instrumenten im
Zimmer ist zu vermeiden. Wichtig ist zu-
dem das Aufstellen eines speziellen Ab-
wurfbehaltnisses fiir spitze und scharfe
Gegenstande.

An den Behandlungseinheiten selbst
sollte auf das allmorgendliche zweimi-
niitige Durchspiilen samtlicher wasser-
filhrender Systeme geachtet werden.
Zwischen zwei Patienten empfiehlt es
sich ebenfalls, zumindest fiir zwanzig
Sekunden Luft- und Wassersprayer,
Hand- und Winkelstiicke sowie Mund-
glasfiiller durchlaufen zu lassen. Ebenso
verhalt es sich mit der Absauganlage,
auch hier ist es ratsam, diese zwischen
zwei Patienten mit einem Luft-/Wasser-
Gemischfiirzwanzig Sekunden durchzu-
saugen.AchtenSienachjederBenutzung
auf eine griindliche Reinigung und Des-
infektion der Behandlungseinheit.

Achten Sie darauf, dass lhre Assistenz
Instrumente aus der Schublade immer
mithilfe einer Instrumentenzange ent-
nimmtund die Schubladen mit aufberei-
teten Instrumenten wieder auf dem glei-
chen Weg bestiickt.

Mit im Behandlungszimmer genom-
menen Abformungen sollte ebenfalls
hygienisch verfahren werden. Die Abfor-
mungen sollten noch im Zimmer unter
flieRendem Wasser abgespiilt und an-
schiefiend in einer entsprechenden Ab-
formdesinfektionslosung im Tauchbad-
verfahren desinfiziert werden. Achten
Sie hierbei auf entsprechende Vorgaben
des Herstellers zu Einwirkzeiten der Lo-
sung.

Daessichumstandigwiederkehrende
Ablaufe handelt, miissen Sie Wertdarauf
legen, dass sich diese Routinenim Unter-
bewusstsein der Mitarbeiter festsetzen.

~ Abb. 2: Achten Sie beim EinschweiBen von Scheren und Zangen darauf, dass diese offen einge-
schweiBt werden, um eine sachgeméBe Sterilisation sicherzustellen. ~ Abb. 3: Chemikalien- und
fliissigkeitsdichte Handschuhe nach Gebrauchimmer so aufhéngen, dass sie richtig trocknen konnen.

Der Aufbereitungsraum

Der Aufbereitungsraum sollte gut
sichtbar in die Bereiche ,unrein®, ,rein®
und ggf.,,Lagerung” unterteilt werden. In
den Nassbereich ,unrein“fallen Wasch-
becken mit Abtropfflache, Abstellfléche
fiir die Instrumententransportboxen,

Reinigungs- und Desinfektionsgerate
wie Ultraschallbad, Thermodesinfektor
etc. sowie Medizinprodukte zur Reini-
gung und Pflege. Hier findet die Sicht-
kontrolle auf Riickstdnde sowie die
Funktionspriifung der Medizinprodukte
und die Abfallentsorgung statt. In den
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Trockenbereich ,,rein” gehort das Siegel-
gerat, hier sollte auch das Verpacken
und Einschweiflen der Medizinprodukte
stattfinden, ebenso wie der Autoklav. In
diesem Bereich erfolgen die Abschluss-
priifung der aufbereiteten Medizinpro-
dukte und deren Freigabe zur Lagerung
oder erneuten Anwendung.

Auch im Aufbereitungsraum ist, be-
sonderszum Schutz lhrer Mitarbeiter,auf
eine PSA zu achten. Diese empfiehlt sich
identisch zu der bereits oben im Bereich
Rontgen genannten. Lediglich den fliis-
sigkeitsdichten Kittel kdnnen Sie hier
durch wasserbestandige Einmalschiir-
zen ersetzen. Achten Sie besonders da-
rauf, dass jeder Mitarbeiter ein eigenes
Paar chemikalienbestdndige Hand-
schuhe hat, diese auch richtig gepflegt
und getrocknet werden. Zur Langlebig-
keit Ihrer Instrumente sollten Sie ein be-
sonderes Augenmerk aufdie zurmanuel-
len Aufbereitung verwendeten Hilfsmit-
tel legen. Biirsten sollten Nylonborsten
haben und regelméafiigerneuert werden.
Um Riickstande auf den Medizinproduk-
ten wahrend des Aufbereitungsprozes-
ses zu vermeiden, ist bei einem klaren
Abspiilen der Instrumente immer voll-
entsalztes Wasser anzuraten. Auch der
Thermodesinfektor sollte im letzten
Spiilgangmitdestilliertem Wasserarbei-
ten. Zudem sollten kontaminierte Medi-
zinprodukte und ungereinigte Instru-
mente niemals lange im Thermodesin-
fektor stehen. Sollte eine Trocknung von
Wasserriickstanden aufden Medizinpro-
dukten notwendig sein, ist diese immer
ausschlieflich mit Druckluft durchzu-
fiihren.

~ Abb. 4: Bei der Praxishygiene ist stets Teamarbeit angesagt.

I \_\\
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Halten Sie sich bei dem gesamten
Aufbereitungsprozess Ihrer Medizinpro-
dukte an die Angaben der entsprechen-
den Herstellerund verweisen Sie hierauf
in Ihrer Dokumentation zur Medizinpro-
duktaufbereitung und -freigabe. Richten
Sie sich auch unbedingt nach den Vorga-
bendesHerstellersin Bezugauf Wartung
und Pflege der Reinigungs-, Desinfek-
tions- und Sterilisationsgerate.

Wissenswertes fiir
Sie und lhre Mitarbeiter

Ihre Mitarbeiter sollten in ihren Spin-
denimmereine rdumliche Trennungvon
Strafden- und Arbeitskleidung einhalten
— hierfiir eignet sich ein Trennwandsys-
teminnerhalb des Schrankes selbst.

Es ist ratsam, kontaminierte Arbeits-
kleidung in einem verschlieBbaren Be-
halter zu sammeln. Die Reinigung sollte
entweder durch eine Spezial-Wascherei
oder durch die praxiseigene Waschma-
schine erfolgen. Fiir das Aufbereiten der
Wasche sollte ein speziell mikrobiozides
und VAH-gelistetes (Verbund fiir Ange-
wandte Hygiene) Waschmittel verwen-
det werden.

InBezugaufden Hautschutzsollte sich
das Héndewaschen wahrend des Be-
handlungstages auf ein Mindestmatf be-
grenzen, da durch haufiges Handewa-
schen die Haut stark ausgetrocknet wird.
Die Hénde sind jedoch unbedingt bei
sicht- oder spiirbaren Verschmutzungen
sowie vorArbeitsheginn und bei Arbeits-
ende zu waschen. Die regelmaRige haut-
schonendere Handedesinfektion sollte
mit einem VAH-gelisteten Desinfek-

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

tionsmittel erfolgen. Bei der Desinfek-
tion selbst ist auf die Einwirkzeit des
Praparats sowie das Feuchthalten der
Hande mit einem Desinfektionsmittel
wéhrend des gesamten Desinfektions-
vorgangs zu achten. Die Anbringung von
wandstandigen Spendern mit Fliissig-
seife (pH-Wert 5,5) und Desinfektions-
mittel ist hierfiir in den Behandlungs-
zimmern, im Aufbereitungs- und Labor-
raum sowie im Mitarbeiter-WC unbe-
dingterforderlich. Fiir den Rontgenraum
reicht ein Spender fiir Desinfektionsmit-
tel aus. Eine handfreie Bedienbarkeit ist
dabei bei allen Spendern ein Muss. Stel-
len Sie zudem lhren Mitarbeitern Haut-
schutz- sowie Hautpflegecremes zur Ver-
fiigung, um ihren Hautschutz sicherzu-
stellen.

Achten Sie bei allen als Gefahrstoff
gekennzeichneten Produkten auf eine
sachgerechte Lagerung und korrekte
Kennzeichnung.

Wichtig ist in jeglicher Hinsicht auch
die umfangliche und korrekte Dokumen-
tation in Bezug auf Richtlinien und Ge-
setzesvorgaben fiir Hygienemafinah-
men und Arbeitssicherheit.

Fazit

Eine externe Begehung sollten Sie als
Element der kontinuierlichen Verbesse-
rungund Weiterentwicklunglhrer Praxis
ansehen. Sie zeigt Ihnen und lhrem
Team, ob entscheidende Mafinahmen
zum Patienten- und Personalschutz, ins-
besondere im Sinne der Infektionspra-
vention, beachtet und richtig umgesetzt
werden. Sich daraus ergebende Verbes-
serungspotenziale zielen insbesondere
auf eine Steigerung von Hygienestan-
dards und Sicherheit in lhrer Praxis ab
und damit schlussendlich auf eine ver-
besserte Absicherunggegeniiber Patien-
tenanspriichen. 44
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Infektionsschutz

Personliche
SchutzausrUstung in der
zahnarztlichen Praxis

Zum Infektionsschutz des zahnéarztlichen Personals gehort in erster Linie die Anwendung der persdnlichen
Schutzausriistung. Diese ist immer dann einzusetzen, wenn Mitarbeiter einer Infektionsgefahr ausgesetzt
sind. Die Schutzausriistung muss vom Praxisbetreiber zur Verfiigung gestellt werden. Die Mitarbeiter/-innen
wiederum sind verpflichtet, die Schutzausriistung zu tragen.

Marina Norr-Miiller/Miinchen

B Anstelle der Privatkleidung wird in
derZahnarztpraxisfiirdie Tatigkeitenim
Behandlungszimmer eine Arbeitsklei-
dung bzw. Praxiskleidung getragen. In
erster Linie stellt diese Berufsbeklei-
dung keine spezielle Schutzmafinahme
dar. Wahrend Praxiskleidung in der
Vergangenheit in der Regel aus weien
Baumwollkitteln und Hosen bestand,
werden heute gerne farbige Kasacks,
Polohemden oder T-Shirts mit weifien
Hosenkombiniert. Umdenhygienischen
Anspriichen gerecht zu werden, ist es
wichtig, auf strapazierféhiges Material

Abb. 1 .

Keimiibertragung.

- Abb. 1: Schutzkleidung fiir die Tatigkeiten mit besonderer Infektionsgefahr. « Abb. 2:

zu achten und Oberteile mit kurzen Ar-
meln zuwahlen. Da es besonders bei Be-
handlungen mit erregerhaltigem Aero-
sol zu einer Kontamination der Praxis-
kleidung kommt, ist eine entsprechend
hygienische Aufbereitung erforderlich.
Diese kann entweder thermisch mit ei-
nem 95 °C-Waschprogramm oder mit ei-
nem chemothermischen Verfahren bei
60 °C und einem gelisteten, desinfizie-
rendem Waschmittel erfolgen. Auf-
schluss liber gelistete Waschmittel ge-
ben die Listen des VAH (Verbund fiir
Angewandte Hygiene) oder die Liste des

RKI.Dariiberhinausistzubeachten,dass
verschmutzte Praxiswasche fiir die je-
weiligen Waschgange vorsortiert wer-
den muss. Biigeln der Wésche zur Keim-
reduzierung, so wie es in den Praxen
manchmal angenommen wird, stellt
kein anerkanntes Aufbereitungsverfah-
ren dar. Private Kleidung und Praxisklei-
dung sind getrennt aufzubewahren. Das
kann durch eine Trennwand im Kleider-
spint oder durch rdumlich getrennte
Kleiderhaken erfolgen. Aus hygieni-
schen Griinden ist es nicht gestattet, mit
Praxiskleidung die Praxis zu verlassen.

Mund- und Nasenschutz schiitzt die Atemwege vor



Bei sichtbarer Kontamination oder Ver-
schmutzung muss die Arbeitskleidung
umgehend gewechselt werden.

Schutzkleidung

Bei besonderer Belastung der Praxis-
kleidung durch Keime oder Chemikalien
ist diese durch zusatzliche Schutzklei-
dung zu erganzen. Schutzkleidung wird
als Mehrweg- oder Einwegkleidung
zusatzlich zur Praxiskleidung getragen.
Besonderseignensichdafiirlangarmlige
Kittel, welche die Praxiskleidung kom-
plett bedecken. Abwaschbare und des-
infizierbare Gummischiirzen kénnen fiir
Tatigkeiten eingesetztwerden, beidenen
mit starker Durchfeuchtung bzw. starker
Verschmutzung zu rechnen ist. Vor Be-
treten der Sozialrdume und vor der Ein-
nahme von Mahlzeiten muss die Schutz-
kleidung abgelegt werden. Zur iiblichen
Schutzkleidung in der Zahnarztpraxis
gehorenu.a. Gummischiirzenfiirdie Vor-
reinigung von Medizinprodukten, sterile
OP-Mantel sowie Schutzkleidung fiir
die Behandlung potenziell infektioser
Patienten.

Denkorrekten UmgangmitSchutzklei-
dung beschreibt die BG-Regel ,Einsatz
von Schutzkleidung” (BGR 189).

Mund- und Nasenschutz

In vielen Bereichen der Medizin wird
der Mund-Nasen-Schutz eingesetzt. Da-
bei dient er nicht nur dem Patienten-
schutz, vielmehr sollen auch die Atem-
wege der Behandlungsteams vor infek-
tiosen Keimen des Patienten geschiitzt
werden. Daherkommterinderzahnarzt-
lichenPraxisbeiallen Behandlungen mit
Kontakt zu erregerhaltigem Aerosol und
fiir Tatigkeiten, bei denen Staube oder
andere feste Bestandteile in die Atem-
wege gelangen konnten (z.B. bei Labor-
arbeiten), zum Einsatz. Vermehrten
Schutz gerade bei Behandlungen mit
stark erregerhaltigem bzw. bluthaltigem
Aerosol bietet der Mund- und Nasen-
schutz, wenn er mit einem zusatzlichen
Filter versehen ist. Von der Berufsgenos-
senschaft wird der Filter Typ FFP2 emp-
fohlen.Besonderswichtigistauchderkor-
rekte Sitz des Mund- und Nasenschutzes.
ErsollMund und Nase komplett hedecken
und dabei am Gesicht dichtanliegen.

Bei operativen Eingriffen verhindert
der Mund- und Nasenschutz die Verbrei-
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tung von Keimen aus der Atemluft des
OP-Personals, obgleich Untersuchungen
aufzeigen konnten, dass der Schutzeffekt
verringertist, wenn laut und viel gespro-
chenwird.

Der Mund- und Nasenschutz ist bei
Durchfeuchtung und sichtbarer Ver-
schmutzung sowie nach jedem chirurgi-
schen Eingriff zu wechseln. Da in der
Zahnarztpraxis der Mund- und Nasen-
schutz haufig fiir mehrere Behandlun-
gen getragen wird, ist hier besonders auf
den hygienischen Umgang mit dem be-
reits kontaminierten Mund- und Nasen-
schutz zu achten. Er darf keinesfalls mit
bereits desinfizierten Handen oder sau-
berenHandschuhenberiihrtoderaufrei-
nen Flachen zwischengelagert werden,
biser wieder zum Einsatz kommt.

Schutzbrille

Die Schutzbrille soll Keimiibertragun-
geniiberdie Augenschleimhaute verhin-
dern. Sie muss daher bei Behandlungen

www.amalsed.de

mit Auftreten von erregerhaltigem
Spriihnebel oder Verspritzen infektidser
Fliissigkeiten getragen werden. Ebenso
schiitzt sie vor Chemikalien oder ande-
ren festen Bestandteilen, die bei Reini-
gungs- oder Labortatigkeiten mit den
Augen in Beriihrung kommen kdnnten.
Als Augenschutz geeignet sind:

Biigelbrille mit Seitenschutz, ggf.auch

mit geschliffenen Glasern

Uberbrille

Gesichtsschutzschild
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Abb. 4

~ Abb. 4: Hypoallergene Latexhandschuhe
sind besonders hautvertraglich.

» Mund- und Nasenschutz mit Visier

(Einweg)

Beachte: Die Brille als Sehhilfe ist
als Augenschutz nicht ausreichend und
muss entweder durch eine Uberbrille
oder ein Gesichtsschild erganzt werden.

Schutzhandschuhe

Schutzhandschuhe sind zum Schutz
vor ibertragbaren Krankheiten unerléss-
lich. Gerade in der Zahnmedizin werden
so haufig wie in keinem anderen medizi-
nischen Bereich Schutzhandschuhe ein-
gesetzt. Nach wie vor steht der Latex-
handschuhaufgrund seineshohenTrage-
komforts dabei an erster Stelle, auch
wenn er durch seinen Proteingehalt zu
den Auslésern von Unvertréglichkeiten
bzw. Allergien zahlt. Wer mit Latexhand-
schuhen arbeitet, muss darauf achten,
Jlatexarme® Handschuhe einzusetzen.
Diese Handschuhe sind einem speziellen
Waschverfahren unterzogen, welches
einen gewissen Anteil an Latexproteinen
sherauswascht.  Materialvertraglicher
hingegen sind latexfreie Handschuhe,
z.B.aus Nitril.

Schutzhandschuhe miissen immer
dann getragen werden, wenn es zu Kon-
takt mit Blut, Sekreten oder kontaminier-
ten Gegenstanden kommt. Grundsatzlich
sind Handschuhe zwischen Behandlun-
gen verschiedener Patienten zu wech-
seln.Istesbeider Behandlungjedoch nur
zuSpeichelkontaktgekommenundistder
Handschuh dabei unversehrt geblieben,
kénnen die Handschuhe, sofern sie
der Hersteller dafiir freigibt, nach einer
hygienischen Handedesinfektion weiter-
getragen werden. Bei chirurgischen Ein-
griffen mit einem nachfolgend speichel-
dichten Wundverschluss sind sterile
Handschuhe zu tragen. Doppelte Be-

handschuhung bei Behandlungen oder
Eingriffen an potenziell infektiosen Pa-
tienten senkt das Risiko des Blutkontak-
tes um den Faktor 10 (DGKH Mé&rz 2012).
Da Handschuhe kleine Kandle bzw.
Mikroperforationen aufweisen kdonnen,
die eine Virendurchldssigkeit ermdg-
lichen, ist nach dem Tragen der Hand-
schuheeine hygienische Handedesinfek-
tionerforderlich.Schutzhandschuhediir-
fennurmittrockenen Handenangezogen
werden. Reste von Desinfektionsmitteln,
die nichtverdunstetsind, konnen aufden
Handen verbrennungséhnliche Hauter-
scheinungen ausldsen. Bei der Verwen-
dung von Latexhandschuhen sollten
Handpflegeprodukte vor dem Anziehen
vermieden werden, da sie den Hand-
schuh schédigen konnen. Das Tragen ge-
puderter Handschuhe ist nach TRGS 401
nicht mehr gestattet.

Bei Reinigungs- und Desinfektions-
arbeiten miissen Handschuhe getragen
werden, die eine Bestdndigkeit gegen-
iiber der eingesetzten Chemikalien auf-
weisen. Latexhandschuhe sind fiir den
Umgang mit Chemikalien nicht geeignet.
Handschuhe fiir die Vorreinigung konta-
minierter Instrumente miissen durch-
stichfest sein.

Hautschutz

Die Hénde medizinischen Personals
sindgrofen Strapazen unterlegen. Haufi-
ger Kontakt mit Nasse und Desinfektions-
mitteln sowie standiges Handschuhtra-
gen konnen daher leicht zu Hauterkran-
kungen fiihren. Ziel des Hautschutzes
istes, sogenannte Abnutzungsekzeme zu
vermeiden und somit auch allergischen
Kontaktekzemen vorzubeugen.

Hautschutz sollte immer aus prépara-
tivenund reparativen MaRnahmen sowie
der Hautreinigung bestehen. Die Haut-
reinigung sollte mit moglichst milden
und hautschonenden Reinigungsmitteln
durchgefiihrt werden. Auch das Abtrock-
nen der Hande sollte moglichst schonend
sein. Zu den praparativen Mafinahmen
zahlen der Einsatz von Hautschutzmit-
teln vor Beginn der Arbeit sowie das Tra-
gen von Schutzhandschuhen. Hierdurch
soll der Kontakt zwischen Haut und
Schadstoffen vermieden werden. Die An-
wendung von Hautpflegemitteln (Hand-
creme), z.B. nach hautbelasteten Tatig-
keiten, zahlt zu den reparativen Mafdnah-
men. Somit gehdrt zum Hautschutz

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

sowohl die Hautschutzsalbe als auch
die Hautpflegecreme. Aus hygienischen
Griinden sollten diese Produkte in Spen-
dern oder in personenbezogenen Tuben
zur Verfligung stehen. Ein Hautschutz-
plan, der Aufschluss iiber die entspre-
chenden Mafinahmen und den dazuge-
horigen Produkten gibt, muss erstellt
werden und den Mitarbeitern zugangig
sein.

~ Abb. 5: Schonende Reinigungsprodukte ver-
mindern Reizungen des Hautschutzmantels.

Fazit

Die personliche Schutzausriistung ist
ein wesentlicher Bestandteil des Perso-
nalschutzes in der Zahnarztpraxis. Aller-
dings ist dieser Schutz nur bei korrektem
Einsatz gewéhrleistet. Die genauen Vor-
gehensweisenim Umgang damit miissen
daher detailliert im Hygieneplan der
Praxis verankert sein. 4
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Produktaufbereitung

Hygienische Standards
auf hochstem Niveau

Zahnarztliche Instrumente sind Prazisionsgerate, die einer regelmaBigen Reinigung und Pflege bediirfen.
Denn eine hygienisch einwandfreie Aufbereitung ist in jeder modernen Praxis absolut unerldsslich. Liegt
der Praxishygiene ein ganzheitliches und gut strukturiertes Konzept zugrunde, lassen sich Prozesse wie die
Sterilisation und Desinfektion von Instrumenten unkompliziert in den Praxisalltag integrieren.

Christin Bunn/Leipzig

I Der Prozess der Aufbereitung von
Medizinprodukten nach RKI-Richtlinien
stelltviele Praxen vor eine grofRe Heraus-
forderung: Kannichallen Anforderungen
gerecht werden? Wie viel muss ich in die
Gerdte investieren und welche zusatz-
lichen Personalkosten kommen auf mich
zu? Habeich iiberhaupt Platz fiirein kom-
plexes Sterilisationssystem? — All das
sind Fragen, wie sie unter der Zahnarzte-
schaft haufig vorkommen. Dabei sollte
dasThema,,Sterilisation“eigentlich nicht
hinterfragt werden, sondern von Beginn
an im Praxisablauf integriert sein. Denn
nur durch die Beachtung grundlegender
Regeln kénnen Patienten, Arzt und Per-
sonal wirkungsvoll vor Infektionen ge-
schiitzt werden.

Die Sterilisation ist ein Verfahren, bei
dem die Wirksamkeit nicht durch die di-

~ Abb. 1:Lisa vereinfacht und optimiert die Sterilisations-

prozesse in der Zahnarztpraxis.

rekte Kontrolle und Priifung am Produkt
vor dessen Anwendungam Patienten be-
statigtwerden kann.Umdie Wirkung sol-
cher Verfahren nachzuweisen, muss des-
halb eine Uberwachung des Sterilisa-
tionsvorganges erfolgen.

Der Autoklav Lisa 500 fully automatic
von W&H —ein Wasserdampf-Sterilisator
derKlasse B—istdie Ergdnzungzu einem
perfekt abgestimmten und sicheren Hy-
gieneprogramm. Lisa 500 wurde entwi-
ckelt, um eine bestmagliche Sterilisation
sowie ein einfaches, bequemes und si-
cheres Hygienemanagement zu gewahr-
leisten und verfiigt iiber mafigefertigte
automatische Zyklen der Klasse B. Da-
durch werden alle am Medizinprodukt
enthaltenen Mikroorganismen und de-
ren Sporen abgetdtet sowie Viren, Plas-
mide und andere DNA-Fragmente zer-
stort. In der technischen Ab-
grenzung zur Desinfektion
wird bei der Sterilisation um
eine hohere Gréfienordnung
abgetotet — man spricht hier
von einer Inaktivierung.

Beladen, sterilisieren,
fertig!

Abhéngig von Anzahl und
Typen der Instrumente kon-
nen Zeit, Wasser und Energie
gespart werden. Kombiniert
mit dem patentierten Eco-
Dry-System wird Lisa 500 zur
okonomischen Losung fiir

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

jede Praxis. Ist die Beladung geringer,
wird die Zykluszeit automatisch redu-
ziert, sodass die Instrumente durch die
geringere Hitzebelastung geschont wer-
den. Auch hinsichtlich der Geratevalidie-
rung wurde an alles gedacht: Der Sterili-
sator ermoglicht die Anwendung der so-
genannten alternativen Validierung und
entspricht damit den aktuellen Empfeh-
lungen fiir Kleinsterilisatoren.

Alle Zyklusprogramme sind dariiber
hinaus auch fiir gemischte Beladungen
moglich — bei nachweislich konstanter
maximaler Sterilisationsleistung.

Maximale Rechtssicherheit

Der Zyklus lasst sich einfach iiber den
iibersichtlichen Touchscreen auswahlen,
davon ist jeder ein Klasse-B-Zyklus. Die
Auswahlistdamitabgesichertundrisiko-
frei. Da alle Zyklusparameter permanent
iberwacht werden, ist ein erfolgreiches
und schnelles Ergebnis zu jeder Zeit ge-
wahrleistet. Nach der Sterilisation wer-
den die Instrumente entnommen und
tiberpriift, bei erfolgreich abgeschlosse-
nem Zyklus kann jeder autorisierte Be-
nutzer die Beladung freigeben. Dafiir
identifiziert er sich ganz unkompliziert
mit seinem Passwort iiber den Touch-
screen. Alle Informationen zu einem Vor-
gang werden dann in einem Zyklusbe-
richt zusammengefiihrt und auf einer
internen Speicherkarte gesichert. Das
Konzeptder Riickverfolgharkeit reicht bis
hinzum Ausdruckvon Barcode-Etiketten,



ACHTUNG:

Maximale Beladungsmenge
nicht Gberschreiten:
Kammervolumen 17 | = 4,5 kg
Kammervolumen 22 | = 6,0 kg

WICHTIG:

Bei der Beladung
darauf achten, dass
sich die Instrumente
nicht bertihren.

~ Abb. 2: Die Beladungsvarianten im Uberblick.

die nach der Beladungsfreigabe ausge-
druckt und auf die Verpackungen der ste-
rilisierten Instrumente geklebt werden
kénnen. Wird anschlieRend das Instru-
mentam Patienten benutzt, kann das Eti-
kett der Sterilgutverpackungen mittels
Barcodescanner elektronisch in die be-
stehende Patientendatei eingelesen oder
einfach in die Patientenkarteikarte ge-
klebt werden. Damit ist das Hygienepro-
tokoll komplettiert.

Lisa 500
visuell erleben

Wer auf den Geschmack gekommen ist
und sich einen noch besseren ersten Ein-
druck des Lisa-Sterilisators verschaffen
will, nutzt dazu einfach das neue im QR-
Code verlinkte Video. Insgesamt acht Ob-
jektive kamenwahrend derzwei Drehtage
im Mai 2012 zum Einsatz — mit dem Resul-
tat eines sehr gut verbildlichten Produkt-
videos von 3:52 Minuten Lange, welches
den gesamten Sterilisationsablauf eines
Zyklus bis hin zur digitalen Vernetzung
des Barcode-Etiketts in die Patientenakte

Tray € + © : 2.B. verpackte
Medizinprodukte kritisch A+B
wie chirurgische Instrumente,
chirurgische Ubertragungs-
instrumente.

Verpackte
Instrumente mit der
Papierseite nach oben
auf das Tray legen und
darauf achten,

dass mind. 1/3 nicht
abgedeckt ist.

ﬂ (m Z @

[ ]

=

Tray : 2.B. Medizinprodukte
semikritisch B wie I:Ibertlagungs-
instrumente, Luftmotoren.

2,
| oA N2
. ] ¥y U -
| ;-'* : f-' 1 1! il 2=
I f\ *i ‘ i i | Das Chargenkontrall-
i LA system [Helix) wenn
o 0 r'Py méglich in Tray
legen.

Tray &+ © :zB.
Medizinprodukte semikritisch A+B
wie Spiegel, Sonden, Pinzetten,
Scheren,

anschaulich und ver-
standlich erklart. Ge-
dreht wurde im Werk in
Biirmoos und auch der
E.’: W&H-Marketingleiter

zeigte vollen Einsatz
und musste spontan als Statist einsprin-
gen. Reinschauen lohnt sich! 4«

Lisa 522 09 - 0282 00.15.03.00.00
Freigegeben von: Fanny Lemoine

Zyklus: UNIVERSAL 134

Zyklen: 00175

Daturn: 01/02/2011 12:59:06

Ablaufdatum:
28/02/2011

C31128A00175
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Werterhaltung in der Praxis

Langeres Lelben dank
regelmaliiger Pflege

Ein blitzsauberes, ansprechendes Ambiente hebt die Stimmung und wirkt einladend auf den Patienten.
In einer freundlichen Umgebung geht die Arbeit gleich leichter von der Hand — solange alle Systeme
storungsfrei funktionieren! In die regelméaBige Reinigung und Pflege der Einrichtung sollte deshalb auch
stets die Technik im Hintergrund einbezogen werden.

Lars EichfuB/Bietigheim-Bissingen

) i
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y | ¥ | L —

~ Abb. 1: Orocup-System zum Durchsaugen der Orotol-Gebrauchsldsungen. « Abb. 2:Filter-

wechsel am Kompressor.

B Die Wahl des richtigen Reinigungs-
oder Desinfektionsmittels tragt wesent-
lich zum Erscheinungshild einer Praxis
bei, nicht nur wegen des Dufts: Wenn
empfindliche Oberflichen wie Kunst-
leder, Monitore und verschiedene Kunst-
stoffe keine angemessene Behandlung
erfahren, werden sie schnell stumpf und
unansehnlich. Ein materialschonendes
Spezialmittel mag im Einkauf etwas teu-
rer sein, aber auf Dauer spart es viel
Geld, weil teure Ersatzanschaffungen
erst Jahre spater fallig werden.

Ein unverdientes Schattendasein fiihrt
haufig die Sauganlage. Allerdings kann
sich fehlende Aufmerksamkeit bitter ra-
chen. Regelmafige Reinigung und Des-
infektion dagegen verhindert maogliche
Infektionen und stellt eine jederzeit aus-
reichende Saugleistung sicher. Als ideal
geeignet erweisen sich die aufeinander
abgestimmten Reinigungs- und Desinfek-

tionsmittel aus der Orotol-Produktreihe.
Sie zeichnen sich durch einfache und
sichere Anwendung aus und stehen fiir
einwandfreie Hygiene.

Einer der wichtigsten Punkte fiir die
Werterhaltung in der Praxis sind die Fil-
ter in Saug- und Druckluftanlagen. Des-
halb miissen sie an der Saugmaschine re-
gelmafiig gereinigt und an den Kompres-
soren jahrlich gewechselt werden. Mit
Originalersatzteilen, die optimal auf die
jeweilige Anlage ausgelegt sind, vermei-
det man Komplikationen wie etwa Pass-
ungenauigkeiten oder Leistungsbeein-
trachtigungen — und dadurch vorzeitigen
Verschleif.

Neben dem Ansaugfilter, der in den
Aggregaten der Diirr Dental-Kompres-
soren fiir reine Luft sorgt, ist auch jahr-
lich der Fein- und Sinterfilter an der
Membran-Trocknungsanlage zu wech-
seln. Nur so gewahrleistet das System

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

stets trockene und hygienische Luft im
Dauerbetrieb.

Den passenden Filter fiir Ihren Diirr
Dental Kompressor finden Sie ganz ein-
fach unter www.duerrde/filter

Fazit

Praxiseinrichtung und -technik konnen
mit minimalem Aufwand langer leben —
mit den richtigen Reinigungs- und Des-
infektionsmitteln und regelmaRiger War-
tung erhalt man den Wert des Inventars
und schafft beste Voraussetzungen fiir
die tagliche Freude an der Arbeit. 44

QR-Code: Video ,Filterwechsel Kompressoren®.
QR-Code einfach mit dem Smartphone scannen
(z.B. mithilfe des Readers Quick Scan).
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Unglaublich langlebig

Der neue Winkelstlick-Standard

HERAUSRAGENDE LANGLEBIGKEIT

Ti-Max Z setzt in jeglicher Hinsicht neue Standards.

Ein Instrument, das aufgrund seiner Leichtigkeit und
Balance beim Behandler minimalste Erschépfung
hervorruft und eine beeindruckende Langlebigkeit bietet.
Eine wahre Freude, damit zu arbeiten.

3 Jahre Garantie
(1:5-Winkelstlcke)

L A L

DEUTLICH KLEINER UND SCHLANKER
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im Kopf- und Halsbereich

e Uberlegene Sicht und perfekter Zugang

¢ Erstaunlich laufruhig und leise

® Exzellente Ergonomie

* Mikrofilter (Spraywasserkanal) fur optimale Kihlung

K

NSK Europe GmbH Ein Quantensprung in Qualitadt und Leistung

TEL: +49 (0) 61 96/77 606-0
FAX: +49 (0) 61 96/77 606-29
E-MAIL: info@nsk-europe.de
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Anwenderbericht

Kleines Gerat mit

maximaler

Power

Mit 3 Zahnarzten, 3 Behandlungszimmern und 12 Stunden taglicher Arbeitszeitim Schichtdienst werden bei
uns taglich ca. 30 Patienten behandelt. Zum bestmdglichen Service, den wir unseren Patienten bieten méchten,
gehort selbstverstandlich auch, dass alles hygienisch einwandfrei ist. Doch bei der groBen Menge an
Instrumentarium, das bei uns taglich im Umlauf ist, ist die richtige Aufbereitung wirklich eine Heraus-
forderung und muss ganz klar iiberlegt und organisiert sein.

Dr. Johannes Schinz/Bad Nenndorf

B Sowollten auchwirunsere herkdmm-
liche Arbeitsweise mit lediglich manuel-
ler Reinigung iiberdenken. ,Wie kdnnen
die Instrumente ordnungsgemaf aufbe-
reitet werden und das noch maglichst
kostengiinstig und zeitsparend?” Diese
Uberlegung hatte mich und die Kollegen
einige Zeit beschaftigt und fiihrte zu lan-
gen Diskussionen, einigen Recherchen
und Vergleichen. Letztendlich fiel unsere
Wahl auf das Reinigungs- und Pflege-
gerdt STATMATIC PLUS von SciCan. Der
erste Grund hierfiir war, dass wir bei

~ Dr. Johannes Schinz schitzt am Gerét vor
allem die enorme Reinigungsleistung.

unseren Ablaufen nicht viel umstellen
mussten,denn Innenreinigungund Pflege
iibernimmtdas STATMATIC PLUS, und fiir
die Desinfektion und Sterilisation kdn-
nen wir unsere vorhandenen Autoklaven
verwenden.Auchdergeringe Platzbedarf
des Produktes gefiel uns gut. Beziiglich
der angepriesenen guten Reinigungs-
leistung des Gerates waren wir zuerst
skeptisch, schlieBlich sieht man nicht in
das Instrumenteninnere. Allerdings hat
uns das Gerét selbst schnell iiberzeugt,
denn auf dem Vlies im Gerdteinneren
kann man sehr schdn sehen, wie viel
Dreck aus den Instrumenten ,herausge-
reinigt* wurde. Vor allem nach dem ers-
ten Gebrauch des STATMATIC PLUS war
dies sehr markant—als hatten wir unsere
Instrumente vorher nie gereinigt. Aufter-
dem hattenwir,im Vergleichzum Olen mit
den Spraydosen, nie mehr das Gefiihl,
dass zu viel OLin den Instrumenten war.
Wenn man dariiber nachdenkt macht das
auch Sinn, denn ein Gerat kann die Ol-
menge natiirlich viel exakter dosieren
wie die menschliche Hand bei Verwen-
dung einer Spraydose. Mit dem speziel-
len Testadapter haben wir auch die Mog-
lichkeit, den Durchfluss der korrekten
Menge an Reiniger und Ol zu testen und
zudokumentieren.Pro Instrumentdauert
ein Reinigungs- und Pflegevorgang mit
etwas iiber 3 Minuten relativ lang — es
miissen schlielich auch die Proteine gut
angeldst werden —, aber nachdem wir

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

unsere Ablaufe ein bisschen geandert
haben, ist das kein Problem mehr. Da das
STATMATIC PLUS mit nur einem Knopf-
druck gestartet werden kann und dann
ganz automatisch durchlduft, kdnnen
unsere Helferinnen diese Zeit anderwei-
tig sinnvoll nutzen. Obwohl wir einen
B-Klasse-Sterilisator besitzen, verwen-
den wir aus Zeitgriinden, als abschlie-
Renden Aufbereitungsschritt fiir unsere
Hand- und Winkelstiicke, fast aus-
schliefilich unseren Kassettenautoklav
STATIM. Mit STATMATIC PLUS und
STATIM haben wir somitzwei unabhén-
gige Gerate, die gleichzeitig in Betrieb
sein konnen und uns eine schnelle
Wiederverfiigharkeit unserer Instru-
mente ermoglichen.

Uber das Produkt

~Nur was wirklich sauber ist kann
anschlieRend auch sterilisiert werden* —
deshalb kiimmertsich das neue STATMA-
TICPLUS, als erstes Gerat auf dem Markt,
nicht nurum die Pflege, sondernauchum
die RKI-konforme Innenreinigungdenta-
ler Instrumente. STATMATIC PLUS wurde
entwickelt, um dem komplexen Aufbau
von Turbinen sowie Hand- und Winkel-
stlicken gerecht zu werden. Mit dem
speziellen Reiniger werden Spray-, An-
triebskandle und Instrumentenhohl-
raume effizient von Bakterien, Keimen
und Schmutz befreit. Dieses validierte



Das STATMATIC PLUS - ein Reinigungs- und
Pflegezyklus dauert gerade einmal 3,3 Minuten
pro Instrument.

Reinigungsverfahren wird durch ein
unabhangiges Labor mikrobiologisch be-
statigt. Auchfiirden Laiensind, oft bereits
nachdemersten Gebrauch, sichtbare Rei-
nigungsergebnisse erkennbar. Die an-
schliefende Pflege sorgtfiireinenlangen
Werterhalt der Instrumente. Pro auf-
gestecktem Instrument dauert der scho-
nende Reinigungs- und Pflegevorgang
lediglich 3,3 Minuten und ist benutzer-
freundlich einfach auf Knopfdruck zu
starten. STATMATIC PLUS ist die ideale
Erganzungfiirden Hygieneraum. Zusam-
men mit einer geeigneten Aufenreini-
gung und einer abschliefenden Dampf-
sterilisation ist eine komplette Wieder-
aufbereitung moglich. Reinigungsmittel
und Pflegedl werden exakt und sparsam
dosiert, wodurch Pflegefehler ausge-
schlossen und Kosten reduziert werden
konnen. Hohe Leistung und Benutzer-
freundlichkeit, zusammen mit kostenef-
fizientem Unterhalt, machen STATMATIC
PLUS unverzichtbarfiir jede Praxis.

Interessierte Praxen, die sich selbst
von deraufiergewdhnlichen Reinigungs-
leistung von STATMATIC PLUS iiberzeu-
gen mochten, kdnnen ab sofort ein kos-
tenfreies Testgerdt unter der E-Mail-
Adresse: marketing.eu@scican.com an-
fordern.
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ideal fur dentale Standarduntersuchungen. Es liefert mihelos die
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Selbstgetrankte Vliestiicher

Oberflachenhygiene
zur Vermeidung von
INnfektionen

Die gezielte Reinigung und Desinfektion von Oberflachen in Behandlungsraumen zéhlt zur Standardhygiene
in der zahnérztlichen Praxis. Neben der Handedesinfektion gehort die routineméBige Flachendesinfektion
zur Vermeidung von Infektionen im patientennahen Umfeld selbstverstandlich dazu. Da Flachen im patien-
tennahen Bereich Teil der Ubertragungskette von pathogenen Keimen sind, kann durch die richtige Ober-
flichenreinigung und Desinfektion die Verbreitung dieser Keime deutlich verringert werden. Hier kann der
Einsatz von z. B. selbstgetrédnkten Vliestiichern einen entscheidenden Beitrag leisten. Dazu werden die
Bereiche nach dem Infektionsrisiko unterteilt.

Alfred Hogeback/St. Georgen

W Beipatientennahen Flachen (wiez.B.
Behandlungseinheiten, Instrumenten-
trays, Hand- und Winkelstiicken, Turbi-
nen und Sanitdranlagen) ist die Gefahr
derKontaminationamgroften. Viele pa-
thogene Keime kdnnen sehr lange iiber-

leben, bleiben infektios und kénnen
durch Handekontakt lbertragen wer-
den. Eine routinemafRige Reinigung und
Desinfektion betroffener Flachen ist in
jedem Hygieneplan vorzusehen. Hier
bietetdie Kommission fiir Krankenhaus-

~ Abb. 1a—e: Die Arbeitsschritte im Uberblick: Fiillen (a), Tranken (b), Einfédeln (c), Box schlieBen
(d), Flache desinfizieren (e).

hygiene und Infektionsprévention beim
RKI (Robert Koch-Institut) Empfehlun-
gen fiir die richtige Planung und Durch-
fiihrung an. Auch von ALPRO werden in
Anlehnung an diese RKI-Empfehlung
kostenfrei vorgedruckte Hygienepldne
zur Verfiigung gestellt.

Wischdesinfektion
von kontaminierten Flachen

Aus hygienischer Sicht bringen ge-
trankte Einmaltiicher viele Vorteile bei
der Wischdesinfektion. Die Kontamina-
tion durch erneutes Eintauchen ge-
brauchter Wischtiicher in eine bereit-
gestellte Desinfektionsldsung wird ver-
hindert. Bei der ,klassischen” Wisch-
desinfektion ist hier die Gefahr einer
grofdflachigen Verbreitung von Mikro-
organismen gegeben. Fiir die Flachen-
desinfektion mit Einmaltiichern stehen
dem Anwender bei ALPRO nachfiillbare
Spendersysteme mithochwertigem FlieR-
stoff (z.B.Jumbo-Wipes oder MaxiWipes),
getrankt mit Minuten Spray-classic, zur
Verfiigung.

Das geschlossene System der moder-
nen Behdltnisse schiitzt vor Austrock-

KENNZIFFER 0271 )
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>> PRAXISHYGIENE

nung und mikrobiologischer Kontami-
nation.

Tuchqualitat

BeiderAuswahlderVliestiicheristauf
die Qualitat der Tiicher zu achten. Vlies-
tuchistnichtgleich Vliestuch,auchwenn
es auf den ersten Blick so scheint! Fiir
eine wirksame Flachendesinfektion ist
insbesondere das Materialvon entschei-
denderBedeutung, wieauch Studien be-
legen. Vliestiicher mit einem hohen Pro-
zentsatz an Viskose, kombiniert mit PP
(Polypropylen) oder Polyester, besitzen
ein optimales Aufnahme- und Abgabe-
verhalten, dadurch werden die aufge-
nommenen Wirkstoffe intensiv auf die
zudesinfizierenden Flachen abgegeben.
Eine zu geringe Wirkstoffabgabe wirkt
sichunmittelbaraufdie Reinigungs-und
Desinfektionseigenschaft aus. Ebenso
istneben der Abgabe auch die Schmutz-
aufnahme der zu reinigenden Oberfla-
chen ein wichtiges Kriterium. Daher ha-
ben ALPRO-Tiicher eine entsprechend

feine ,Mikroporenstruktur® und ermog-
lichen so neben einer optimalen Wirk-
stoffabgabe eine hohe Aufnahme von
Anschmutzungen.

MaxiWipes

Die MaxiWipes-Tiicher mit hohem
Viskoseanteil (zum Selbsttranken) sind
mit unterschiedlichen alkoholhaltigen
und alkoholfreien Desinfektionsmittel-
l6sungen (wie Minuten Spray-classic
oder PlastiSept) verwendbar. Somit
kénnen je nach Risikoeinstufung unter-
schiedliche Lésungen in einem klar defi-
nierten Wirkungsspektrum eingesetzt
werden.

Wann sollen welche Wirkstoff-
losungen fiir die Schnelldesinfek-
tion eingesetzt werden?

Die Desinfektionsmittelliste der VAH
enthéltvonder DGHMals wirksamattes-
tierte Desinfektionsmittel. Zur Vermei-
dung von Dosierungsungenauigkeiten

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

werden Flachendesinfektionsmittel in
den meisten Féllen als gebrauchsfertige
Losungen (z. B. Minuten Spray-classic
oder PlastiSept) angewendet.

Hierbei haben sich aufgrund der
schnellen Wirksamkeit und hoherer
Sicherheit alkoholische Praparate (wie
Minuten Spray-classic) zur Anwendung
empfohlen, da eine schnelle Desinfek-
tionswirkung wichtig ist fiir eine erfolg-
reiche Infektionspravention in der tag-
lichen Praxishygiene. Bei der Anwen-
dung von z.B. Minuten Spray-classic
sollte die Flache iiber die gesamte Ein-
wirkzeit mit Desinfektionsmittel feucht-
gehalten werden. Nach dem Abtrocknen
der alkoholischen Lésung verbleiben
auf der Oberfliche noch sogenannte
~Remanenzwirkstoffe”, die eine erneute
Kontamination verhindern. Um dieses
zu erreichen, muss auf eine ausrei-
chende Verteilungder Wirkstoffeaufder
Flache, durch leichten Druck bei der Ver-
wendungdes getrankten Tuchs, geachtet
werden. Das mechanische Wischen ver-
bessertdie mikrobizide Wirkung. Sobald
nach der routinemaRigen Desinfektion
die Lésung sichtbar abgetrocknet ist,
kann die Flache wieder genutzt werden.
Die gebrauchsfertigen Desinfektions-
mittel Minuten Spray-classic (alkohol-
basierend) und PlastiSept (alkoholfrei)
ausdem Hause ALPRO wirkeninnerhalb
von einer Minute umfassend mikrobizid
entsprechend den Vorgaben der DGHM/
VAH. 4
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Rechtssichere Dokumentation

Mehr Zelt fur Hygiene

Hygiene und Infektionsschutz spielen in der Zahnarztpraxis schon immer eine groBe Rolle. Diese bekamen
durch die Pflicht der Einfiihrung eines einrichtungsinternen Qualititsmanagements in jeder Praxis eine
noch groBere Rolle zugewiesen. Denn die Qualititsmanagement-Richtlinie vertragszahnarztliche Versor-
gung des Gemeinsamen Bundesausschusses weist in mehreren Punkten, inshesondere zu den Hygiene-
maBnahmen, Parallelen zu den Anforderungen der Richtlinie des Robert Koch-Instituts (RKI) auf.

Manfred Korn/UnterschleiBheim

B Das Qualitdtsmanagement ist somit
ein weiterer Grund, sich intensiv mit dem
Thema Hygiene zu beschaftigen und sein
Praxisteam dahingehend zu schulen und
zu unterstiitzen. Erfolgen kann dies zum
Beispiel durch die zeitli-

digital archiviert. Dadurch ist sicherge-
stellt, dass nur autorisiertes Personal den
Aufbereitungsprozess und die Beladung
freigeben kann. Mit der digitalen Signatur
wird durch den Gesetzgeber das Ziel ver-

folgt, eine offentlich Giberpriifhare

che Entlastungdes Perso-
nals mit dem Einsatz ei-
ner Dokumentationssoft-
ware im Bereich der Ins-
trumentenaufbereitung.

Die Software SegoSoft
unterstiitzt Ihr Praxis-
team, indem sie die Pro-
zessdaten vom Thermo-
desinfektor und Sterilisa-
tor automatisch sammelt, verwaltet
und archiviert. Sie registriert selbststan-
dig den Beginn eines gestarteten Aufbe-
reitungsprogrammes und zeichnet die
chargenbezogenen Prozess- und Gerate-
daten automatisch manipulationsge-
schiitzt auf. Ist das Programmende er-
reicht, fordert SegoSoft das verantwortli-
che Personal auf, die Instrumentenfrei-
gabefiirdie abgeschlossene Aufbereitung
zeitnah zu bearbeiten. Der am Bildschirm
erscheinende Dialog enthélt RKI-kon-
forme Checklisten, die einmalig beim Ein-
richten von SegoSoft ausgearbeitet wur-
den und innerhalb von Sekunden alle
notwendigen Parameter fiir eine erfolg-
reiche Freigabe bestatigen.

Nach der Freigabeentscheidung wer-
dendie Hygienedokumente mitderfortge-
schrittenen digitalen Signatur der bear-
beitenden Person versehen, automatisch
in das fiir die Langzeitarchivierung geeig-
nete PDF/A1-Format umgewandelt und

und sichere Signierungsmethode
zuschaffen, mitdereine Person be-
fugt ist, auf elektronischem Wege
Daten zu unterzeichnen. Damit ist
sowohldie Echtheit der Prozessda-
tenalsauchdieldentitatderfrei-
gebenden Person nach of-
fentlichen Standards vor
Gericht einwandfrei iiber-
priifbar. Mit der Umwand-
lung der Daten in das
PDF/A1-Formatwird die Wieder-
gabe der Hygienedokumentation nach
der gesetzlichen Aufbewahrungsfrist
problemlos ermdglicht, unabhangig von
derverwendeten Software-Version.

Barcode-Etiketten
zur Sterilgutkennzeichnung

Mit dem Zusatz Segolabel kdnnen di-
rekt nach der Instrumentenfreigabe aus
dem SegoSoft-Freigabedialog Barcode-
Etiketten ausgedruckt werden. Wichtige
Daten wie Gerdtename, Seriennummer,
Aufbereitungsdatum, Haltbarkeitsdatum,
Chargennummer und freigebende Person
werden automatisch auf ein Aufklebeeti-
kett libertragen. Der Benutzeristsoin der
Lage, die geforderte Kennzeichnung der
freigegebenen und verpackten Instru-
mente mitin beliebiger Anzahlgedruckten
Etiketten durchzufiihren.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Chargenzuordnung
zur digitalen Patientenakte

Die Erweiterung SegoAssign bietet
SegoSoft-Anwendern die Méglichkeit, die
rechtssicheren Hygienedokumente einer
Aufbereitungscharge direkt der digitalen
Patientenakte des in der Praxis verwende-
ten Patientenverwaltungssystemes zuzu-
ordnen.

Uberdas Offnender SegoAssign-Einga-
bemaske in der Behandlungsakte werden
die Patientendaten automatisch Uber-
nommen. Mittels eines Scanners werden
dann die Informationen der Charge von
den Barcode-Etiketten erfasstund dem zu
behandelnden Patienten zugewiesen.

Mit SegoAssign ist der Benutzer jeder-
zeit imstande, die eingesetzten Sterilisa-
tionschargen nachzuvollziehen. Gerade
im Fall einer Praxisbegehung oder einer
haftungsrechtlichen Auseinandersetzung
kann so der patientenbezogene Nachweis
der Instrumentenaufbereitung gefiihrt
werden. 44
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Hygiene

Gute Keime, bdse

Keime und das

Rohnr

Im Mund, im Biofilm, halten sie sich giinstigenfalls die Waage: die guten und die bésen Keime. Eine solche
Symbiose findet sich beim Menschen haufig. Und sie ist gut. Schlecht wird’s dann, wenn sich nur die fiir den
menschlichen Organismus ungiinstigsten finden.

Dr. med. dent. Hans H. Sellmann/Nortrup

B Denndannwird mankrank. Manchmal
finden sich die ungiinstigen, pathogenen
Keime aberauch da, wo wirsie eigentlich
gar nicht vermuten, sie aber trotzdem
krank machen kdnnen. Zum Beispiel in
unseren zahnarztlichen Behandlungs-
einheiten oder deren Anhéngseln. Be-
kanntist Ihnen ja seit Langem — Sie kon-
nen’ssicherbald nicht mehrhéren—, dass
die Ubertragungsinstrumente, also Win-
kelstiicke und Turbinen, Keimreservoire
bilden. Leider nur fiir die pathogenen
Keime. Deswegen sterilisieren wir sie
auch. Ein weiteres wichtiges Detail unse-
rer Behandlungseinheiten fristet jedoch
haufig noch ein Schattendasein — die
Mehrfunktionsspritze respektive deren
Ansatz. Wieso?

Wieso?
Gut wenn lhre Damen wissen, dass
man besagten Ansatz abschrauben kann

(und sollte!). Genauso wie bei den Uber-
tragungsinstrumenten findet namlich

s

| Abb

iiber den Riicksog eine Innenkontamina-
tion statt. Bereits Eve et al. haben es er-
kannt: Sobald das Luft-/Wasser-Ventil
der Mehrfunktionsspritze, egal welchen
Herstellers (!) ausgelost (und wieder los-
gelassen) wurde, entsteht, so wie bei
Ubertragungsinstrumenten, ein Riick-
saugeffekt. Die Spriihkaniile der Spritze
wird so logischerweise bakteriell verun-
reinigt, denn im Mundraum werden die
Keime aufgewirbelt, gelangen ins Aero-
solund damitauchin die Hohlraume der
MFS. Und leider losen sich die Keime im
Inneren des Ansatzes spater nichtauf.Im
Gegenteil: Bei Stillstand der Behand-
lungseinheit (zum Beispiel {ibers Wo-
chenende oder im Urlaub), wéachst in
ihren Hohlrdumen (und dazu zahlt auch
der Ansatz der MFS), ein Biofilm.

Kann man doch ...

... sterilisieren, werden Sie sagen. Die
Reinigungund Sterilisation des Ansatzes
ist jedoch teuer (Arbeitsaufwand sowie

Kosten der Sterilisation). Ein neuer, kon-
ventioneller Ansatz, der nach mehrfa-
chem Sterilisieren unschon und ,ver-
braucht® ist, kostet ebenfalls eine Menge
Geld. Der PRO-TIP hingegen rechnetsich.
UnddawarenwirschonbeimAuswegaus
der Misere , Aufbereitung des Ansatzes®.
Aber was ist der PRO-TIP? Und vor allem
wie ist seine Qualitdt? Ich habe es nun
schon iiber langere Zeit hinweg getestet.
War schon der ,alte*, der PRO-TIP, sein
Geldwert,sowurde mitdem neuen, noch-
mals verbessertem PRO-TIP turbo jetzt
auch noch ein verringerter Durchmesser
und ein besserer Zugang zum Behand-
lungsfeld sowie ein exakter, starker
Luft-/Wasserstrahl erzielt.

Passt fiir alle

Es ist ganz einfach: Der alte Spritzen-
ansatz wird abgenommen und der neue
Adapter fiir den PRO-TIP Ansatz aufge-
schraubt oder aufgesteckt. Die weifde Ka-
niile wird mit einem einfachen Dreh auf

~ Abb. 1: Eine Kultur mit ,bosen” Keimen aus unserer (alten) Mehrfunktionsspritze.  Abb. 2: DasVerborgene bleibt unsichtbar... - Abb. 3: ... aber
nur, weil die Pathogene nicht sichtbar sind (ochne Lupe sowieso und weil sie im Inneren liegen), bedeutet das keineswegs, dass wir sie einfach ignorie-
ren dirften.

KENNZIFFER 0331
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~ Abb. 4: Sie schrauben den alten Ansatz ab, den Adapter an und nun missen Sie nur noch den blitzsauberen PRO-TIP turbo-Ansatz aufsetzen.
~ Abb. 5: Solide Qualitit mit einem ausgereiften Innenleben. - Abb. 6: Damit vermeiden Sie ein solches , Altern“ (und damit Zerstorung) des teuren
konventionellen Ansatzes.

dem Bajonettverschluss des Ansatzes
verriegelt. Somit besteht auch keine Ge-
fahr, dass sie sich von selbst lost und im
Patientenmund oder auf dem Fuf3hoden
landet. Und: Fiir fast alle Typen von
Mehrfunktionsspritzen gibt es diese
Adapter.DerAuendienstvon LOSERaus
Leverkusen berat Sie gerne, zeigt lhnen
die PRO-TIP turbo-Ansatze und ist lhnen
beim Montieren der Adapter behilflich.

Warum es sich lohnt

Manchmal bin ich selbst auch Patient:
beim Zahnarzt oder beim Allgemeinme-
diziner. Die Gastroskopie, durchgefiihrt
mit einem komplizierten Instrument,
habe ich hinter mir. Auch die dumpfe un-
ausgesprochene Frage nach der Aufbe-
reitung dieses Instrumentes. Was, wenn
mein ,Vorganger” bei der Untersuchung
eine Tuberkulose gehabt hatte? — Ich
tibertreibe? Bitte denken Sie doch noch
einmal iiber den erwédhnten Riicksaug-
effekt und die Innenkontamination bei
unserer Funktionsspritze nach.

Der Kommissar

Auch die Praxishegehung haben wir
hinter uns. Als der Priifer die PRO-TIP-
Ansétze an unseren Einheiten sah, war,
pars pro toto, die Begehung beinahe
schon gelaufen, sah er doch, dass wir uns

beziiglich der Sicherheit fiir unsere Pa-
tienten (und auch fiir uns selbst!) sogar
bei vermeintlich kleinen Dingen grofie
Gedanken machten. Ubrigens: Bevor wir
den PRO-TIP routinemaRig einsetzten,
ergab eine Wasserprobe an unseren Be-
handlungseinheiten das Vorhandensein
von Legionellen in einem unzuldssigen
AusmatfS. Leider,undauchdaszeigten Eve
et al,, verschwinden der Biofilm und da-
mit die pathogenen Keime auch dann
nicht, wenn wir das Wasser langere Zeit
laufen lassen. Uber Legionellen, die an-
deren,bosen“Keimeundderen Relevanz
brauche ich sicher nichts Naheres mehr
zu sagen.

Sepsis

Gerade tickert die GSA (Global Sepsis
Alliance) anlasslich des Welt-Sepsis-Ta-
ges, dass vernachldssigte Hygiene eine
haufige Ursache fiir eine Sepsis ist und
im schlimmsten Fall fiir 60.000 Men-
schenjahrlich (unddasalleinin Deutsch-
land) den Tod bedeutet. Eine Sepsis ent-
steht oft auf der Basis einer Lungenent-
ziindung. Was kdnnte fiir die Entstehung
einer solchen ,besser” sein, als patho-
gene Keime aus dem Spriihnebel der
Mehrfunktionsspritze, direkt in den
Beginn des Respirationstraktes verab-
reicht? Halten Sie das Rohr (lhrer MFS)
sauber!

b.8 g
« Abh. 7: Das sieht nicht so gutaus ... = Abb. 8: ... besser ist’s so — gut wenn wir mit dem Ent-
sorgen des Einwegansatzes auch all unsere Keimprobleme ,.entsorgen“ knnen.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Der kleine Prinz

Man sieht nur mitdem Herzen gut. Das
lesen wir bei St. Exupérys Kleinem Prin-
zen. Und weiter: Das Wesentliche ist fiir
die Augen unsichtbar.Aberauch Unsicht-
bares kann bedrohen. Sie sollten es je-
doch kennen. Denn: Das, was Sie fiir sich
selbstverstandlich fordern — ein Opti-
mum an Hygiene und Vermeidung von
Kreuzkontaminationen, wenn Sie selbst
Patient sind —, das sollten Sie aus ethi-
schen (und rechtlichen Griinden, das
Patientenrechtegesetz steht vor der Tiir)
auch lhren Patienten zubilligen. Und
wenn Sie den PRO-TIP turbo noch nicht
haben, dann sollten Sie mal {iberlegen,
ob Sienichtendlich die alte Spriihkaniile
mit allihren Nachteilen und Verunreini-
gungen ,vergessen®“wollen.

[1] Eve D, Quinley MS., Nancy |, Williams
MS; ,The air/water Syringe-Contamina-
tion and Disinfection” Quintessenz Int.;
Vol.20,12/89

© Dr.med.dent. Hans H. Sellmann
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Ressource Praxismiill

Augen auf bel
der Abfallentsorgung

Aliseits bekannt ist die Redensart ,,Wo gehobelt wird, fallen Spine“. Ubertragen lisst sich dieses Sprichwort
auch auf die Zahnarztpraxis — denn keine Behandlung verlduft ohne daraus resultierende Abfélle. In der Theorie
weiB jeder Zahnarzt iiber die korrekte Entsorgung der Ressource Praxismiill Bescheid. Praktisch hingegen
gestaltet sich dieser Prozess in vielen Féllen normabweichend — mit schwerwiegenden finanziellen Folgen

fiir den Praxisinhaber.

Christin Bunn/Leipzig

M Jeder Zahnarzt ist gesetzlich zur ord-
nungsgemafien Entsorgung von medizi-
nischen Abféllen sowie deren Dokumen-
tation gemafd dem Kreislaufwirtschafts-
gesetz verpflichtet. Dazu ist der Abfallin
die Klassen ,gefahrlich oder ,nicht ge-
fahrlich“einzuordnen. Welche Abfélle in
die jeweiligen Gruppengehdren und wie
sich die einzelnen Abfallschliissel defi-
nieren, ist der Abfallverzeichnisverord-
nung zu entnehmen. Wer nicht lange su-
chenwill,kannauch die Vollzugshilfe zur
Entsorgungvon Abfallen aus Einrichtun-
gen des Gesundheitsdienstes der LAGA
zurate ziehen.

Gefahrlich vs. nicht gefahrlich

Die Entsorgungvongeféhrlichen Abfal-
len ist nachweispflichtig. Die Dokumente

Abb. 1.~

sind mindestens drei Jahre aufzubewah-
ren. Aufgrund verschiedener anderer
abweichender Priiffristen ist jedoch eine
Aufbewahrung von mindestens fiinf Jah-
ren zu empfehlen.

Als gefahrlich gelten Entwickler- und
Aktivatorenlésungen auf Wasserbasis,
Fixierbader, Alt6l, Chemikalien, die aus
gefahrlichen Stoffen bestehen oder sol-
che enthalten, und zahnmedizinische
Amalgamabfalle, also Amalgamschlamm
aus Amalgamauffangbehaltern, Amal-
gamkapseln, Amalgam-Knet- und Stopf-
reste, extrahierte Zahne mit Amalgam-
fiillungen und Filtersiebe aus Behand-
lungseinheiten. Hinsichtlich der Ent-
sorgungspflicht wird dabei nach dem
Grundsatz,Verwertung vor Beseitigung”
gehandelt,denn die Riickgewinnungvon
Rohstoffen stehtimmerim Vordergrund.

) k £

So miissen unter bestimmten Vorausset-
zungen auch als nicht gefahrlich einge-
stufte Abfalle in der Praxis gesammelt
und einer speziellen Entsorgung zuge-
fiihrt werden (z.B. Rontgenbilder und
Bleifolien). In vielen Regionen Deutsch-
lands sind auch die Spritzenabfalle von
der Entsorgung liber die Hausmillton-
nenausgeschlossen. Uberalldort, wo der
Hausmiill sortiert wird, muss der Sprit-
zenabfallseparatdurcheinenzugelasse-
nen Entsorgerabgeholtwerden.Gehtder
Hausmiill direkt in die Verbrennung, ist
die Entsorgung dieses Abfalls {iber die
graue Tonne unproblematisch. Jedoch ist
hierderSchutzvorunbefugtem Zugriffzu
gewahrleisten.

Was sich nach einem Mehraufwand
anhort,gestaltetsich—einmalinden Pra-
xisalltag integriert — als unkompliziert,

| oo ] -

~ Abb. 1-5:In der Zahnarztpraxis fallen unterschiedlichste Sorten von Miill an, darunter Abfalle von Amalgamkapseln, Bleifolien und Spritzenabfélle.

KENNZIFFER 0371
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>> PRAXISHYGIENE

f
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vorausgesetzt man entscheidet sich fiir
die Zusammenarbeit mit einem Spezia-
listen im medizinischen Entsorgungsbe-
reich. Denn neben der hauptberuflichen
Tatigkeit als Mediziner bleibt sicherlich
den wenigsten Zahnérzten Zeit, sich
selbst um die korrekte Sammlung und
Entsorgung sowie die damit verbundene
Dokumentations- und Nachweispflicht
zu kiimmern. Kommt es beispielsweise
zur Praxisbegehung, sind dem Gesund-
heitsamt die entsprechenden Entsor-
gungshelege offenzulegen. Gleiches gilt
fiir die Nachweispflicht des Amalgam-
schlammsaus Amalgamabscheidern, die
alle fiinf Jahre bei der zusténdigen ort-
lichen Wasserbehdrde zu erbringen ist.

Der Fachhandel
als kompetenter Partner

Der Abfallerzeuger ist immer der Pra-
xisinhaber. Und diesem obliegt die soge-
nannte Sorgfaltspflicht, d. h., er hat die
Zuverlassigkeit des gewdhlten Entsor-
gers zu priifen. Gut beraten ist der Zahn-
arzt, wenn er das Entsorgungskonzept
seines Depotsnutzt. Denniiberden Fach-
handel kénnen die Abfélle schnell, giins-
tig und ohne Vertragsbindung entsorgt

werden. Dazu erhalt die Praxis Entsor-
gungsbehélter von einem zertifizierten
Entsorgungsdienstleister. Sind die Be-
halter gefiillt, kann der Abholauftrag
ausgelost werden und innerhalb von 24
Stunden wird die Versandbox mit den
vollen Entsorgungsbehdltern gegeneine
neue ausgetauscht. Die Ausstattung der
Boxen variiert dabei je nach den Bediirf-
nissen der Praxen. Nach der Abholung
erhélt die Praxis den Nachweis Uber die
ordnungsgemafle  Entsorgung und
kommt damit ihrer Dokumentations-
pflicht nach.

Fiir die Abwicklung aller operativen
Tatigkeiten des Riicknahmesystems
durch den Fachhandel ist die enretec
GmbH zustandig: eine Expertin im medi-
zinischen Entsorgungsbereich, welche
seit mehr als 28 Jahren durch fachge-
rechte Entsorgung sowohl gegeniiber
der Gesellschaft als auch der Umwelt
Verantwortung iibernimmt.

Achtung vor unserifsen
Entsorgern

Schwarze Schafe gibt es iiberall, auch
im Entsorgungsbereich. So hateine Viel-
zahl universeller Entsorger die Méglich-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

keiten entdeckt, mit dentalen Abfallen
»schnelles Geld zu verdienen. Speku-
liert wird meist auf Zahngold. Sollte dies
nicht vorhanden sein, geben sich diese
Entsorger auch mit Amalgam zufrieden
und locken mit einer (auf den zweiten
Blick unattraktiven) Vergiitung.

Vor diesen Anbietern kann sich jede
Praxis durch die Beachtung einfacher
Verhaltensregeln schiitzen:

Werden die Entsorgungsbehalter per-
sonlich abgeholt, sollten Sie sich unbe-
dingt den Ausweis vorzeigen lassen,
dennseriose Entsorger weisen sich beim
Betretender Praxisaus.Skeptischsollten
Sie werden, wenn die Behalter aufier-
halb des iiblichen Zyklus ausgetauscht
werden sollen, Ihnen keine neuen Be-
halter zur Verfiigung gestellt werden, Sie
keine Entsorgungsbelege erhalten oder
die Behélter von einer Ihnen fremden
Firma abgeholt werden.

Lockt der Entsorger mit einer Vergii-
tung, sollten Sie dies ebenfalls kritisch
hinterfragen. Seridse Entsorger zahlen
Ihnen beispielsweise keine Betrage fiir
Amalgam. Denn wiirde Full-Service-Ent-
sorgern die Entsorgung von Amalgam
entzogen werden, miissten die Entsor-
gungsgebiihren fiir Sie erheblich stei-
gen, da sich diese Unternehmen nur
durch die Abholung aller Abfélle sowie
der daraus resultierenden Verwertung
einzelner Bestandteile finanzieren kon-
nen.

Auch die Aufforderung, Zahngold per
Post einzusenden, sollte Ihnen unserids
erscheinen — denn das Versenden von
Zahngold birgt das Risiko, dass die Sen-
dungverlorengeht. WaredasderFall, be-
steht kein Anspruch auf Schadensersatz.
InAnbetrachtder Tatsache, dass es heute
in fast jeder Stadt Annahmestellen fiir
Bruch- und Zahngold gibt, stellt sich
folglich die Frage, weshalb dieser Ver-
sandaufwand dann iiberhaupt betrieben
werden sollte.

Auf Nummer sicher gehen kann, wer
sich vor der ersten Zusammenarbeit
die entsprechenden Unterlagen zeigen
lésst. Denndie Entsorgungvon medizini-
schen Abfallen ist nicht gleichzusetzen
mit den Dienstleistungen eines her-
kémmlichen Zahngoldverwerters und
bedarf umfangreicher Genehmigungen
und Zertifikate. Dazu zdhlen der Entsor-
gungs- und Sammelentsorgungsnach-
weis,die Transportgenehmigungund die
Genehmigung zur Lagerung von geféhr-



lichen Abféllen. Die Priifung all dieser
Zertifikate ist in der Realitét nicht mach-
bar.Alternativ bietetdas Zertifikatgemaf
Entsorgungsfachbetriebeverordnung
eine schnelle und komfortable Losung.

Im Zweifelsfall
gegen den Zahnarzt

Kommt es zur behordlichen Uberprii-
fungundfehlendie erforderlichen Nach-
weise der Entsorgung gefdhrlicher Ab-
falle, wird immer der Praxisinhaber zur
Rechenschaft gezogen. Auch wenn die
Entsorgungstatigkeitan eine Mitarbeite-
rindelegiertwurde, haftetim Zweifelsfall
immer der Zahnarzt.

Diese Ordnungswidrigkeiten werden
mit Bufigeldern belegt, die sich auf rund
200—300 Euro belaufen. Handelt es sich
umeine Ordnungswidrigkeitim Umwelt-
bereich, kann dies ein BuRgeld von bis zu
10.000 Euro nach sich ziehen.

DerZahnarztwirdauchzur Verantwor-
tunggezogen,wennzwardie geforderten
Entsorgungsbelegevorliegen,dasbeauf-
tragte Unternehmenabernichtalleerfor-
derlichen Genehmigungen hat. Kommt
es beispielsweise zur Sicherstellung der
Abfélledurchdas Umweltamtwerdendie
Abfalle zuriickverfolgt und die Kosten fiir
die ordnungsgeméfie Entsorgung im
schlimmsten Fall auf die beteiligten Ab-
fallerzeuger umgelegt.

Natiirlich stellen die oben beschrie-
benen Szenarien immer Ausnahmefalle
darund ein bewusster und sachgeméfier
Umgang mit gefahrlichen Abfallen sollte
selbstverstandlich sein. Schliefilich er-
moglicht dies dem Zahnarzt absolute
Rechtssicherheit und einen verantwor-
tungsvollen Umgang mitden Ressourcen
unserer Umwelt. 4

Ein schneller, unkomplizierter und
kostengiinstiger Entsorger fiir Praxis-
abfélle ist z. B. die enretec GmbH

aus Velten. Inr Depot steht Ihnen bei
allen Fragen hinsichtlich eines
ganzheitlichen Entsorgungskonzeptes
unterstiitzend zur Seite.
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>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

Falldokumentation

Der welis(s)e

Weg in die Zukunft?

Die Herstellung von Zahnversorgungen hatsichindenletzten Jahren stark gewandelt. Wo vor Jahren Metall-
keramik der Standard war, ist es heute Vollkeramik. Materialien wie Zirkonoxid wurden in ihren Eigen-
schaften so verbessert, dass man mit ihnen heute perfekte dsthetische Ergebnisse erzielen kann.
Resultieren aus dieser Tatsache Vorteile fiir das Dentallabor? Wenn ja, welche sind es und wer profitiert

noch davon?

ZTM Christian Wagner/Chemnitz

- Abb. 1: Okklusale Ansicht Patientenfall 1. = Abb. 2: Okklusale Ansicht Patientenfall 2.

B Anhand von zwei Patientenfallen
mochten wir aufzeigen, wo die Chancen
von CAD/CAM liegen. Diese beiden Falle
eignen sich aus unserer Sichtbesonders
gut fiir eine Betrachtung zweier Sicht-
weisen, handgefertigt oder CAD/CAM.
Das Hauptaugenmerk liegt in diesem
Fall nicht in der genauen Darstellung
des Falls, sondern eher im Vergleich
(Abb.1und2).

Klare Vorstellungen

Die Patienten hattenklare Vorstellun-
gen, kurz gesagt: fest, zahnfarben und
nichtsoteuer! Daswaren doch gute Vor-
aussetzungen. Nicht so teuer bedeutet
nichtbillig! Nach eingehenderBeratung
durch die Zahnarztpraxis wurden also
die Kostenvoranschlage erstellt. Schon
hier ist der erste deutliche Unterschied
sichtbar. Vor Jahren war eine Zirkonver-
sorgung preisintensiver als eine aus
Metallkeramik bei der Verwendung von
Edelmetall. Heute ist es umgedreht.
Selbst eine mehrflachig verblendete
Versorgung aus NEM inklusive Kera-
mikschulteristpreislich nichtattraktiver
als eine Zirkonversorgung. Beide Pa-
tienten haben sich also fiir die vollkera-
mische Versorgungentschieden.

Die Wiinsche der Patienten kdnnten
technologisch auch herkémmlich mit
Metallkeramik geldst werden. Doch ist
dies noch sinnvoll und zeitgemaf? Be-

KENNZIFFER 0411
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~ Abb. 1: Okklusale Ansicht Patientenfall 1.

trachtet man den zeitlichen Aspekt der ef-
fektiven Technikerzeit, hat die CAD/CAM-
Versorgung eindeutig die Nase vorn.

Umsetzung

Die beiden Patientenfdlle wurden mit
transluzentem Zirkonoxid umgesetzt.

Da sind wir schon bei zwei weiteren
Vorteilen, der Gewebevertraglichkeit und

~ Abb. 3-5: Konstruktionsdaten Patientenfall 1.

>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

einfachen zahnfarbenen Gestaltung der
Versorgungen. Die Herstellung vollanato-
mischer Kronen ist ein klarer Vorteil der
CAD/CAM-Fertigung. Zusatzlich kénnen
die vollanatomischen Kronen auch in
verschiedenen , Ausstattungen® gefertigt
werden. Was bei einem Auto Status quo
ist, halt nun auch Einzugin die Zahntech-
nik. So haben Patient und Behandler end-
lichdie Méglichkeitzu wahlen. Bei Metall-

keramikistdie Wahlnur Metall oder Kera-
mik.Gleichzeitigsinddieseverschiedenen
Kronenarten auch aus finanzieller Sicht
fiir alle Beteiligten interessant. Als Den-
tallabor vor Ort hat man so die Maglich-
keit, preiswerte Alternativen zur Guss-
krone, vestibularen Krone und zu man-
chem Wetthewerber zu bieten (Abb.3-8).

Betrachtet man die Materialvielfalt, die
bei CAD/CAM zur Auswahlsteht,istdies si-
cher ein weiterer Vorteil, der fiir den Ein-
satzdieser Technologie spricht. Wir Zahn-
techniker haben die Moglichkeit, die Ma-
terialien entsprechend der Indikation
bestmdglich einzusetzen. Ob e.max, nor-
males Zirkon oder transluzentes Zirkon —
alle Materialienstehenfiirvollkeramische
Zahnversorgungen und haben ihre jewei-
lige Berechtigung. Diegleichbleibend gute
Passung und Prazision sind, unabhéngig
vom jeweiligen Geschick des Technikers,
fiir uns ein weiteres Argument, das ein-
deutig fiir CAD/CAM spricht (Abb. 9 und
10).

Die Entscheidung ...

... fiir In- oder Outhouse muss jeder si-
cher fiir sich treffen. Beides hat seine Be-
rechtigung und die damit verbundenen
Vor- und Nachteile. Wirhaben uns damals
fiir Inhouse entschieden und diesen
Schritt nie bereut. Dabei standen zwei
Aspekte im Mittelpunkt: 1. Die kurzen
Fertigungszeiten, die Zeitersparnis des
Versandweges und auch der damit ver-
bundene Umweltaspekt. 2. Die direkten
Gestaltungsmdglichkeiten und Kontrolle
aller Fertigungsprozesse sowie die eigen-
standige Wertschopfungim Labor.

Natiirlich muss man vor der Entschei-
dung fiir ein System die Investition genau
und mit einem spitzen Bleistift rechnen.
Wann und wie wird der Break-even er-
reicht? Dabei sollten auch die laufenden
Kosten fiir Fraser, Softwareupdates, War-
tung usw. mit einkalkuliert werden. Die
hohen Investitionskosten sind im Ver-
gleich zu anderen Geraten im Labor somit
sicherals ein Nachteil zu werten.

Heutzutage kommtdann noch die Frage
hinzu, welches System oder Konzept am
besten zum Labor passt. Man muss auch
bedenken, dass die Entscheidung fiir das
jeweilige System eine sehr langfristige ist.
Da stellen sich auch Fragen nach der
Verlasslichkeit oder Erweiterbarkeit und
Zukunftssicherheit des jeweiligen Sys-
tems. Die Entscheidung, welche Einbett-

KENNZIFFER 0431 )
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>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

~ Abb. 6-7: Detailansicht Patientenfall 2 mitvollanatomischen Kronenim Molarenbereich. - Abb. 8: DirekterVergleich NEundVollkeramik bei Briicke
24-26 von Patientenfall 2. ~ Abb.9 und 10: Zirkonkronen auf Titanabutments.

masse eingekauft wird, fallt da sicher
leichter und kann bei Bedarf auch schnel-
lerkorrigiert werden.

Fazit
Die Tatsache, dass Vollkeramik heutzu-

tage zum Standard erhoben wurde, zeigt,
dassandiesen Versorgungsmoglichkeiten

kein Weg mehr vorbeifiihrt. Aus unserer
Sicht hat bei diesen beiden Fillen die
CAD/CAM-Fertigungklardie Nase vorn.In
der generellen Betrachtung miissen die
zeitlichen Einsparungen den Investitions-
kosten gegeniibergestellt und genau und
realistisch betrachtet werden. Erst dann
ist eine Entscheidung fiir oder gegen ein
CAD/CAM-System sinnvoll.

CAD/CAM ermaglicht es uns als Labor
vor Ort, unseren Kunden mit innovativen,
asthetisch hochwertigen Produkten zur
Seite zu stehen. Patient und Zahnarzt pro-
fitieren so von den kurzen Wegen und der
schnellen Reaktionsmdglichkeit, einem
fairen Preis-Leistungs-Verhaltnis sowie
einem Ansprechpartner direkt vor Ort
(Abb.11-13).

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




» Abb. 11und12: Seitenansicht Patientenfall 1.

~ Abb. 13: Dorsale Ansicht Patientenfall 1.

In Zukunft werden uns immer neue
Moglichkeiten durch die Industrie ange-
boten. Modelle, Stege, Geschiebe, Modell-
gussprothesen sind schon jetzt Realitt,
Aufbissbehelfe und totale Prothesen wer-
den folgen. Sicher sind in diesen Berei-
chen noch gewisse Verfeinerungen not-
wendig,aberesistam Ende nureine Frage
der Zeit, bis diese Technologien marktreif
sind. Ausdiesem Grund kénnenwirsagen:
Fiir uns gilt die Uberschrift in doppelter
Bedeutung nurohne Fragezeichen.

An dieser Stelle ein herzliches Danke-
schénandie Zahnarztpraxis Sabine Pataki
in 09212 Limbach-Oberfrohna fiir die
zahnmedizinische Umsetzung der beiden
Patientenfalle und fiir die generelle ver-
trauensvolle Zusammenarbeit.

>> KONTAKT

ZTM Christian Wagner

Wagner Zahntechnik GmbH
Diagnosezentrum Chemnitz
NeefestraBe 40

09119 Chemnitz

Tel.: 037126791210

Fax: 037126791219

E-Mail: info@wagner-zahntechnik.de
www.wagner-zahntechnik.de
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Die Leichtigkeit des
Scannens

»GCEREG Omnicam Live“ war das Motto der Sirona Presseveranstaltung am 13. September 2012 in Salzburg.
Dabei prasentierte der globale Markt- und Technologiefiihrer in der Dentalindustrie das puderfreie Aufneh-
men mit der neuen CEREC Omnicam, einer Bewegtbildkamera fiir das dentale CAD/CAM-System CEREC aus
dem Hause Sirona. Zahnérzte kénnen sich ab sofort iiber intuitive Features freuen und mit der innovativen
Kamera eine neue Ara der Bildaufnahme entdecken.

Christin Bunn/Leipzig

I Dass sich das Zeitalter der konventio-
nellen Abdrucknahme bald dem Ende
neigt, wurde bereits nach der Begriifung
durch Dr. Wilhelm Schneider, Leiter Ver-
triebsmarketing, und Birgit Moller, Leite-
rin Produktmanagement CEREC, deut-
lich. Diese gaben zu Beginn der Presse-
veranstaltung einen beeindruckenden
Riickblick in die Geschichte des CEREC-
Systems.

Im Jahr 2003 vollzog sich einer der
wichtigsten Entwicklungsschritte hin-
sichtlich dieser Technologie bei der Um-
stellung von 2-D- auf 3-D-Software, ge-
folgt von der Produkteinfiihrung der
CEREC Bluecam im Jahr 2009. Ein weite-
rer Quantensprungist Sirona nun mitder
CEREC Omnicam gelungen, die seit Ende
Augusterhaltlichist. Dabeistehen CEREC
Omnicam und Bluecam in keiner Konkur-
renz zueinander, sondern erganzen sich.

[

~ Abb.1a und b:Susann Lehmann und Christian Schwarze demonstrierten bei der Live-

Soistdie Bluecam weiterhin die optimale
Wahl, wenn es um die prazise, effiziente
und bewahrte Versorgung einzelner Res-
taurationen geht. Wenn dagegen Auf-
nahmen ganzer Kiefer bendtigt werden,
das Delegierenandie Helferinim Vorder-
grund steht, das beschichtungsfreie Auf-
nehmen entscheidungsrelevant ist und
Farbe insbesondere auch fiir die profes-
sionelle Beratung der Patienten eine
wichtige Rolle spielt, empfiehlt sich die
CERECOmnicam.

Innovationen fiir
Anwender und Patient

Die Bediirfnisse und Wiinsche des An-
wenders stehen bei Neuentwicklungen
sowie Produktweiterentwicklungen im-
mer im Fokus. So war fiir die neu ein-
gefiihrte CEREC Omnicam nicht zuletzt

Anwendung, wie einfach das Scannen mit der CEREC Omnicam funktioniert.

die Berliner Jubildumsveranstaltung ,,20
Jahre CEREC" im Jahr 2006 Wegbereiter,
auf der Zahnarzte lautstark iiber Verbes-
serungen und Neuentwicklungen ab-
stimmen durften. Den grofiten Beifall er-
hielt damals die Moglichkeit der puder-
freien Abdrucknahme — heute, sechs
Jahre spater, ist diese Eigenschaft keine
Traumvorstellung mehr, sondern dank
des Sirona Produktentwicklungsteams
bereits Realitat.

Denn kurze Zeit nach dieser Initialziin-
dung konnte die Entwicklung beginnen —
zunéchst mit einer Studie, um abzuwa-
gen, ob und wie eine derartige Kamera
iberhauptumsetzbarist. Nach ersten po-
sitiven Ergebnissen wurde ein Konzept
erstellt, anschliefend ein Designmuster
kreiert, danach entstand ein Prototyp.
Vom Prototyp biszum Endproduktvergin-
gen rund zwei Jahre intensiver Entwick-
lung, sorgfaltigen Testens und umfang-
reicher Erprobung. Entstanden ist eine
einzigartige intraorale Messkamera, die
durch ein kontinuierliches 3-D-Messver-
fahren neue Méglichkeiten in der digita-
len Abdrucknahme offeriert und den Be-
handlungsablauf sowohl wirtschaftlich
als auch medizinisch revolutioniert.

Live-Demonstration und Hands-on
Nach diesem ersten theoretischen Teil

leitete Christian Schwarze, CEREC-Pro-
duktmanager, anhand einer Live-De-
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~ Abb. 2a-c: Nach der theoretischen Einfiihrung durch Dr. Wilhelm Schneider konnte die CEREC Omnicam in Hands-on-Sequenzen selbst getestet
werden. Der Abscannprozess gestaltete sich auch fiir ungetibte Anwender als iiberraschend einfach.

monstration in die Praxis {iber. Dazu
zeigte Susann Lehmann aus dem Mar-
ketingteam, wie unkompliziert, effizient
und schnell das puderfreie Scannen so-
garim eigenen Mund funktioniert. Dafiir
wurde der Kamerakopf der CEREC Omni-
cam in einer fliissigen Bewegung in ge-
ringem Abstand iiber die aufzunehmen-
den Zahne gefiihrt, wahrend sich simul-
tan dazu das 3-D-Modell in natiirlichen
Farben am Bildschirm aufbaute.

Dank des schlanken, runden Designs
kann die Kamera sehr einfach im Mund
bewegt und gedreht werden. Zeitgleich
entstand auf dem Bildschirm eine foto-
realistische Darstellung der klinischen
Situation in natiirlichen Farben und ei-
nem groflem Detailreichtum. Dieses di-
rekte und realistische Feedback erleich-
tert nicht nur die Orientierung im Mund
und das Handling der Kamera, es sorgt
auch fiir mehr Sicherheit und Vertrauen
beim Behandeln. Besonderes Highlight:
Auf die Beschichtung der Zahnoberfla-
chenim Mund kann mitder CEREC Omni-
cam komplett verzichtet werden. Dies
macht den Aufnahmeprozess so einfach
und schnell wie nie zuvor und generiert
Bilder mit hervorragender Prazision.

In Sekunden lésst sich vom einzelnen
Zahn bis hin zum gesamten Kiefer eine
komplette Aufnahmeerstellen—auchvon
einer Helferin z.B. vor einer Behandlung,
die dann den zu praparierenden Zahn
ausschneidet, sodass der Zahnarzt die
Aufnahme seiner Praparation automa-
tisch einpassen kann. Dariiber hinaus
kann die CEREC Omnicam wie eine zwei-
dimensionale Videokamera fiir die Pa-
tientenberatung eingesetzt werden.

Die Zukunftim Blick

Nach einer erfolgreich absolvierten
Hands-on-Sequenz der Pressevertreter
erklarte Dr. Schneider die Bedeutung der
Omnicam:,,Die Zahnarzteschaft wird sich
mit der Moglichkeit, ganze Kiefer leicht
und einfach direktim Mund dreidimensio-
nal zu vermessen, sehr viel schneller fiir
CEREC o6ffnen, denn die digitale Verfiig-
barkeit des gesamten Gebisses ist eine re-
levante und wegbereitende Information —
inshsondere auch fiir zukiinftige Appli-
kationen.” Diese Bedeutung der CEREC
Omnicam nimmt Schneider bereits heute
inden Fokus, da es bei Sirona nicht nurum
reine Produktentwicklungen gehe — viel
wichtiger sei die Workflowentwicklung.
»Dieineinem Workflow verwendeten Pro-
dukte miissen sich untereinander verste-
henund miteinandervernetzen—eine An-
forderung, die wir von immer mehr Zahn-
arzten horen®, so der Marketingleiter des
neuins Leben gerufenen Vertriebsmarke-
tingteams. Auflerdem erlduterte Schnei-
der zukiinftige Moglichkeiten fiir Zahn-
arzte, die ihnen die Kombination aus opti-
schem Abdruck und dreidimensionalem
Rontgenscanbietet. Sokénntendamitbei-
spielsweise komplexe Behandlungen wie
Wurzelspitzenresektionen oder Kieferge-
lenktherapien optimiertund neu definiert
werden.

Die Vorteile der )
CEREC Omnicam im Uberblick

Mit der CEREC Omnicam wird dem
Zahnarzt ein innovatives Produkt an die
Hand gegeben, das nicht nur den klini-

schen Nutzen, sondern auch die Effekti-
vitat und die Wirtschaftlichkeit im Praxis-
alltag stark erhdoht: Zum Beispiel zum ei-
nendurchdieZeitersparnis—denn Pudern
und inshesondere die Entfernung des Pu-
ders entfallen — und zum anderen durch
die Delegierbarkeit der optischen Abfor-
mung, die weitestgehend an die Helferin
libertragen werden kann.

Weitere Vorteile sind:

Uniibertroffene Handhabung
leicht und schmal, kleiner Kamerakopf
natiirliche Bewegung des Kamerakop-
fes iber die Oberflache
besonders unempfindlich gegen Ver-
wackeln und ausgepragte Tiefenscharfe
Puderfrei
weniger Arbeitsschritte
schnelle Lernkurve
andie Helferin delegierbar
In Farbe
einfache Patientenberatung
die natiirliche Farbgebung des virtuel-
len Modells ermdglicht es, verschie-
dene Oberflichen miihelos zu erken-
nenund Praparationsgrenzensicherzu
bestimmen. 44
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Spannender und
iINteressanter \\Wandel
IN der Zahntechnik”

Die Themen Digitalisierung und CAD/CAM sind aus jedem modernen sowie zeitgeméBen Dentallabor nicht
mehr wegzudenken und nehmen einen hohen Stellenwert ein. Im Interview mit der DENTALZEITUNG sprachen
Johannes Timmermann, Fachbereichsleiter Planung und Innenarchitektur, und Dirk Miiller, Fachbereichs-
leiter Labor, iiber das Dienstleistungsspektrumvon Pluradent hinsichtlich Laborplanung und -einrichtung und
gaben einen Ausblick auf zukiinftige Trends und Entwicklungen.

Herr Timmermann, Herr Miiller, wel-
che Dienstleistungen bietet Pluradent
hinsichtlich Laborplanung und -einrich-
tungan?

J. Timmermann: Pluradent bietet bei
der Laborplanung und -einrichtung ei-
nenumfassenden Serviceundeinbreites
Dienstleistungsspektrum. Angefangen
von der Objektsuche iiber Planung bis
hin zur Einrichtung des Labors. Uber 150
Fachberater sowie mehr als 30 Planer
und Innenarchitekten kiimmern sich bei
Pluradent um die Realisierung der Kun-
denwiinsche. Hierbei stehen indivi-
duelle und ganzheitliche Konzepte im
Vordergrund.

D. Miiller: Pluradent begleitet den Kun-
dendurch denkomplexen Prozess der Pla-
nungund Innenarchitekturbis hinzurFer-
tigstellung—der Kunde erhéltalles aus ei-
ner Hand. Es féangt mit der Standortsuche
und -analyse des zukiinftigen Labors an,
geht iiber den ersten Entwurf mit Farb-
und Konzeptberatung bis hin zur Einrich-
tungsplanung fiir die dentalspezifische
Montage. Dariiber hinaus hat Pluradent
Spezialisten fiir besondere Themen und
Konzepte, wie Digitalisierung oder

CAD/CAMsowie CAl Arbeitskurseinunse-
ren Schulungslaboren, sowie dezentrale
Laborveranstaltungen im bundesweiten
Seminarprogramm erganzen das.

abb.2 N . I

~ Abb. 1: Johannes Timmermann, Fachbereichsleiter Planung und Innenarchitektur bei Pluradent.
- Abb. 2: Dirk Miller, Fachbereichsleiter Labor bei Pluradent.

Warum sollte lhrer Meinung nach bei
Existenzgriindung, Umbau oder Moder-
nisierung auf die Leistungen des Fach-
handels zuriickgegriffen werden?

D.Miiller: Der Dentalfachhandelbietet
dank seinerlangjdhrigen Erfahrungeine
sach- und fachkundige sowie umfas-
sende Beratung an, die in dieser Form
niemand anderes leisten kann. Es be-
ginnt mit einem Uberblick dariiber, was
esaufdem Markt Relevantes gibt. Daraus
wird dann gemeinsam mit dem Kunden
die optimale Ldsung fiir den jeweiligen
Bedarfermittelt.Im Fokus stehen hierbei
immer wegweisende und ganzheitliche
Konzepte fiir die individuellen Wiinsche
des Kunden.

Wie sieht ein zeitgeméafles Dental-
labor gegenwartig aus?

D. Miiller: Das zeitgeméfie Labor ver-
andert sich vom dunklen verstaubten
Kammerchen zum modernen, hellen,
freundlichen, teilweise sehr stilvollen
Handwerksbetrieb. Dazu gehéren helle
Réume, freundliche Farben, ergonomi-
sche Arbeitsabldufe und moderne Mo-
bel, ein Kommunikationsbereich fiir Ge-
sprache mit Behandlern, Patienten, Ge-
schéftspartnern und Mitarbeitern. Des
Weiteren werden durch die neuen Tech-
nologien auch Akzente gesetzt und
Réumeandersgenutzt. Beider Neugriin-
dung oder beim Umbau ist es ebenso
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wichtig,neue gesetzliche Bestimmungen
und Anforderungen zu beriicksichtigen.

Generell erhalt auch die Digitalisie-
rung immer mehr Einzug in das Dental-
labor,das giltauch fiirden Informations-
austausch zwischen Praxis und Labor.
Zukiinftig werden die Herstellungspro-
zesse weiter zusammewachsen, um am
Ende einen medizinisch, &sthetisch und
handwerklich-technisch hervorragenden
Zahnersatz fiir den jeweiligen Patienten
zuerzielen.

Dentallabor und Design — passt das
zusammen?

). Timmermann: Ja, das passt gut zu-
sammen. Der Wandelin den Praxen fiihrt
unweigerlich zu Verdnderungen im
zahntechnischen Bereich. Labore hatten
vor vielen Jahren kaum eine Aufienwir-
kung. Und die, die sie hatten, hatten sie
nur auf der Visitenkarte, den Transport-
boxenundAuftragszettelnoderdem Auf-
kleber am Botenwagen. Heute gibt es in
vielen Bereichen deutliche Veranderun-
gen. Die Anspriiche der Behandler und
der Patienten sind gestiegen. Der erste
Eindruckzahltheute mehrdennje.Zahn-
technische Leistungen sind individuelle
und hochwertige Leistungen und das
sollte sich auch in der Gestaltung der
Laborraume widerspiegeln.

Welchen Stellenwert nimmt das
Thema Digitalisierung in der Zahntech-
nik ein?

D. Miiller: Digitalisierungnimmteinen
immer groferen Stellenwert im Labor
ein und verdndert Arbeitsablaufe und
-prozesse grundlegend. Die Digitalisie-
rung ersetzt und ergdnzt zunehmend

arbeitsintensive und qualitatsrelevante
handwerkliche Teilprozesse. Software-
[6sungen und maschinelle CAD/CAM-
und Rapid Prototyping-Prozesse ermog-
lichen hierbei zuverlassige und reprodu-
zierbare Ergebnisse. Verarbeitungspara-
meter sind reproduzierbar einsetzbar.
Das fiihrt zu zuverlassigen Ergebnissen
in der Herstellung und Behandlung der
unterschiedlichen  Materialien. Das
zahntechnische Fachwissen wird aber
auch dabei immer weiter nétig sein.

Die Digitalisierung fiihrt auch dazu,
dass sich Betriebsstrukturen verandern.
Labore sind schon beziehungsweise
werden zu digitalen Dienstleistern. Sie
erbringen zum Beispiel Frasleistungen
fiir Dritte. Bedingt durch diesen techni-
schen Einfluss verandern sich Arbeits-
zeiten und -abldufe im Labor. Dieses
bringt eine unausweichliche Verande-
rung im Berufshild und im Ausbildungs-
feld der Zahntechnik. Durch die digitale
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Verquickung der Daten (beispielsweise
bei einer DVT-Bohrschablone) werden
die diszipliniibergreifenden Arbeiten
und Techniken immer weiter zunehmen.

Welche aktuellen Trends und Ent-
wicklungen sind im Bereich CAD/CAM
zuverzeichnen?

D. Miiller: Durch weitere technische
Entwicklungen und der Verwendungvon
Technologien aus anderen Branchen én-
dern sich Arbeitsabldufe und die Ver-
wendung von Materialien. Angedacht
sind beispielsweise die Herstellung von
Modellen und Gussvorlagen. Dinge, die
man sonst manuell produziert, werden
zukiinftig starker automatisiert. Dazu
konnen Daten parallel verarbeitet wer-
den.

AuRerdem wird sich die Abdruck-
nahme in der Praxis zukiinftig andern.
Intraoralscanner ersetzen in vielen Fal-
len den Abdruckloffel. Der Trend ist be-
reits heute deutlich zu sehen. Manches
ist nur eine Frage der Zeit. Es ist gerade
jetzt absolut spannend und interessant,
sich mit dem Berufsbild Zahntechnik zu
befassen. 44
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Reinhardtswald

Das arztliche Spezialisten-Image hat Konjunktur. Auch der standig wachsende Therapie-Kanonin der Zahn-
heilkunde und die vielfaltigen Fortbildungsthemen fiir spezielle Behandlungsfelder bieten dem Praxisinhaber
die Mdglichkeit, Schwerpunkte in seiner AuBendarstellung zu setzen.

Dr. med. dent. Bernhild-Elke Stamnitz/Langen

M In stadtischen Gebieten mit héherer
Zahnarztdichte mag das der Praxisprofi-
lierung und Differenzierung der Behand-
lungskompetenz dienen. In suburban ge-
pragten Regionen kann die zahnarztliche
Spezialisierung zu Missverstandnissen
bei Patientenfiihren,die sich mitihrenun-
spezifischen Zahnproblemen eher dem
Generalisten anvertrauen mochten — zu-
mindest in der Phase der Primarversor-
gung. Im folgenden Fall hat der Zahnarzt,
Generalist mit Praxisschwerpunkt Prothe-
tik, bei seinen eherkonservativ gepragten,
im léndlichen Bereich lebenden Patienten
ein pragnantes Behandlungsimage ge-
schaffen,dasihninderRegionbekanntge-
macht hat. Er investierte in ein computer-
gestiitztes Restaurationsverfahren und
verkniipfte die Digitaltechnik mit der
Implantatprothetik.

Abb.1

Dr. Andreas Mattmiiller aus Oberweser
entschied sich nach der Ausbildung zum
Zahntechniker 1981 fiir ein Studium der
Humanmedizinin Saarbriicken und Mainz
und entschloss sich 1983 endgiiltig fiir die
Zahnheilkunde mit Aufenthalten an den
Universitaten Miinchen und Frankfurtam
Main. 1987 erfolgte die Approbation, 1989
die Promotion. Darauftraterin die vaterli-
che Zahnarztpraxis in Oberweser ein, am
Reinhardtswald zwischen Kassel und
Hoxter an der Weser gelegen, und setzte
sich mitder Situation einer jahrelangvom
Interimspachter vernachlassigten Praxis-
struktur auseinander. Patientengut und
Einzugsbereich konfrontierten den jun-
gen Zahnarzt mit der Herausforderung,
das konventionelle ,Generalistenkon-
zept“mitmodernen Behandlungsschwer-
punkten zu erganzen. Multiple Versor-

~ Abb. 1: Das Praxisteam: Dr. Andreas Mattmiiller und Zahnérztin Juliane Hildebrandt (2. von

rechts). Quelle: Mattmiiller

gungsmethoden aus einer Hand —das war
seine Vision. Dr. Mattmiiller investierte in
moderne Therapieverfahren, qualifizierte
berufshegleitend das Praxisteam auf
APW-Kursen und einschlagigen Curricula
in Endodontie, Funktionsdiagnostik, Kie-
fergelenktherapie,Implantologie, astheti-
scher Zahnheilkunde sowie in geriatri-
scher Prothetik und zertifizierte sich auf
Kammer-Fortbildungen. Fiir die juvenile
Zahnmedizin und Leitung des Praven-
tionsbereichs konnte der Praxisinhaber
die ZahnarztinJuliane Hildebrandtals So-
ziagewinnen. Erentwickelte ein Netzwerk
mitOrthopaden,Neurologensowie Osteo-
pathenzurBehandlungvon Funktionssto-
rungen und Craniomandibuldren Dys-
funktionen (CMD). Mit dieser Strukturver-
anderung konnte Dr. Mattmiiller, neben
der Einrichtung eines zahntechnischen
Praxislabors, ein differenziertes Behand-
lungsspektrum und, je nach Erfordernis,
Therapieldsungenin einem Konsiliuman-
bieten. Dafiir hatte ersich fir diefallweise
Zusammenarbeit mit Kieferorthopaden,
Radiologen und Oralchirurgen in der Re-
gionverbunden.

CEREC-,,Probelauf* begeistert den
Zahnmediziner

Der Patientenbehandlung geht stets
eineeingehende Befundungund Beratung
voraus. ,Wir sind keine gestylte Marmor-
praxis mit luxuriosem Ambiente®, so Dr.
Mattmiiller.,,Aber wir gehen auf die Wiin-
sche und Erwartungen unserer Patienten
feinfiihlig ein, halten eine ausfiihrliche
Beratung fiir auRerordentlich wichtig und
respektieren die individuelle Leistungs-
fahigkeit der Patienten fiir prospektive
Sanierungen.” Fiir vollkeramische Ver-
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~ Abb. 2-9: Klinischer Fall: dreigliedrige Verblendbriicke mit Zr0,-Ge

>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

riist, Regio 14 bis 16 — hergestellt mit CERECAC und inLab MC XL-Schleifeinheit.

Die Verblendung wurde CAD/CAM-gefertigt und aufgesintert. - Abb. 2: Nach der Prédparation der Pfeiler 14,16.Zahn 46 wird durch Implantat ersetzt.
~ Abb. 3: Scans im Bildkatalog und virtuelle Bissregistrierung.

sorgungen wurde anfangs das Empress-
System eingesetzt. Die Entwicklung der
Digitaltechnik bewog jedoch den Zahn-
arzt, sich neu zu orientieren und fiihrte
nachgriindlicher Priifunganlasslich eines
,Probelaufs” 1999 zum Entschluss fiir das
CEREC-Verfahren. ,Die optoelektronische
Abformungbeeindruckt die Patienten. Die
Angst vor konventionellen Abdriicken mit
Wiirgereizist doch sehrverbreitet®, so der
Praxishaber. ,Inlays, Onlays, Teilkronen,
Kronen und Veneers werden in einer Sit-
zung gefertigt. Dadurch entfallt das Provi-
sorium und eventuell ein erneuter Praxis-
besuch. Das haben besonders die berufs-
tatigen Patienten zu schétzen gelernt.

Lediglich bei subgingival sehr tiefliegen-
den Préparationsgrenzen fiir Kronen
ohne erfolgreiche Trockenlegung des
Sulkus hat der Elastomerabdruck noch
seine Berechtigung. Ansonsten ist die
Passgenauigkeit, der marginale Rand-
schluss der CEREC-Restaurationen sehr
gut. Die biogenerisch gestaltete Kronen-
kauflache braucht kaum intraorale Ein-
schleifarbeit.” Der Zahnarzt hatte auch
festgestellt, dass die Abformgenauigkeit
der CEREC-Scans zumindest jenen von
Hydrokolloidabdriicken entspricht. ,Ein
exaktes, aber aufwendiges Verfahren,
daswirvor CERECbenutzthatten, erklart
Dr. Mattmiiller.

Beider Werkstoffauswahlhatte sichder
Zahnarzt weitgehend auf Lithium-Disili-
kat (e.max CAD) festgelegt. Die Festigkeit,
das Asthetikkonzept und die sehr geringe
Sinterschrumpfung haben zur vollen Zu-
friedenheit des Praxisteams beigetragen.
Weitspannige Briicken aus Zirkonoxid-
keramik werden im Praxislabor auf der
MCXL-Schleifeinheit ausgearbeitet und
verblendet. Seine klinischen Standards,
von funktionsanalytischen Prinzipien ge-
pragt, legt der Praxisinhaber auch jeder-
zeit offen: Dafiir initiierte er einen regio-
nalen Qualitdtszirkel mit regelméfigen
TreffeninKasselund stelltseine Therapie-
ergebnisse zurkollegialen Diskussion.

~ Abb. 4: Computerberechnetes Modell fiir die zahntechnische Rekonstruktion. ~ Abb. 5: Priifung der Préparationsgrenzen und Positionierung
Zahn 15. ~ Abb. 6: Konstruktionsvorschlag fiir Briicke mit automatisch generierten Kauflachen.  Abb. 7: Anatomisch reduziertes Briickengeriist
mit Hockerunterstiitzung. Die Verblendung wird als separater Datensatz gerechnet.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Abb. 8: Ausgeschliffenes Zr0,-Geriist.

Patienten schitzen
die CAD/CAM-Behandlung

»Die Umstrukturierung dieser Landpra-
xiswarder Hartetest fiirmein Durchhalte-
vermogen®, sagt Dr. Mattmiiller heute.
+CERECwurde unser Aushéngeschild und
hatdie erforderlichen Mittelgeneriert,um
die Praxis und ihre Einrichtung auf ein
zukunftssicheres Niveau zu bringen.” Die
Patienten, die unter der vorherigen Lei-
tung nie etwas von zahnfarbiger Keramik,
Intraoralabformungund biologischer Ver-
traglichkeit erfahren hatten, legten nun
Wert auf die CEREC-Behandlung und
sorgten mit einer Mund-zu-Mund-Propa-
ganda fiir eine Zunahme der Praxishesu-
cher. Die Mitarbeiter, inzwischen alle
cerecversorgt, beraten dispositive Patien-
ten und wiesen schon so manchem unter
ihnen, dem seine genetisch missgliickte
Zahnfront das Selbstbewusstsein triibte,
denWegzumasthetischerprobten CEREC-
Veneer. ,Ich habe die Erfahrung gemacht,
dass Patienten mit Diastema, Verfarbun-
gen und unschénen Zahnformen nach der
Veneer-Versorgung wie ausgewechselt
waren und selbstbewusster wurden®, er-
klart Dr. Mattmiiller.

InzwischenwurdeinderPraxisdieneue
CEREC-Software 4.0 aufgespielt, die bis zu
sieben Bildkataloge bietet und somit das
Konstruierenund funktionelle Abgleichen
von mehreren Restaurationen ermdglicht.
Dadurch wurde auch die Stapelverarbei-
tung mitder Schleifeinheit ermoglicht, so-
dass der Fertigungsdurchsatz deutlich er-
hoht werden kann. ,,Es ist traumhaft, was
diese Software leistet”, erklért der Praxis-
inhaber.,,Die Erfassung der Scans, die Be-
rechnungdesvirtuellen Modells sowie das
Konstruieren wurden beschleunigt und
sind so einfach, dass sogar unsere Assis-
tentinnen ab und zu einen Fall bearbeiten
mdochten. Es macht einfach SpaR, mit der
4.0 zu arbeiten.”

Zahnarzt Dr. Mattmiiller hat inzwischen
auchbegonnen,implantatgetragene Lang-
zeitprovisorien, Abutments, Mesiostruktu-
ren und Kronen mit CEREC zu fertigen. In
Zusammenarbeit mit dem Oralchirurgen,
der die Enossalpfeiler inseriert, werden
funktionell gut passende, prothetische
Implantatversorgungen erzielt. ,Ich bin
sicher, dass wir in naher Zukunft auch die
chirurgische Bohrschablone mit dem
CAD/CAM-System fertigen und die Funk-
tion der Restauration schon priifen wer-
den,bevorwiretwasausschleifen.“Aufdie
Frage nach der Wirtschaftlichkeit von
CEREC gibt Dr. Mattmiiller zu Protokoll:
~CEREChatdieser Praxisgeholfen, hierim
Reinhardtswald zu iiberleben und wieder
Gewinnezuerzielen.Dadurch konntenwir
Anschaffungen realisieren, die uns zuver-
sichtlich in die Zukunft fiihren und Riick-
lagen bilden. Die Leistungsfahigkeit der
Praxis wurde in diesem Kontext erheblich
gesteigert.”

Dr. Andreas Mattmiiller ist iiberzeugt
davon, dass die tagtagliche Praxisarbeit
SpaR machen muss, um qualifizierte und
anspruchsvolle Ergebnisse zu erzielen.
Den Spafifaktor,den CEREC bietet, mdchte

T

Abb. 9: Ausgeschliffene Verblendung aus Lithium-Disilikat zum Aufsintern auf das Zr0,-Gerist.

der Praxisinhaber nicht mehr missen.
Dazu sagter:,,Das Arbeiten mit CEREC ist
vergleichbarmitdem SpaR,denicherlebe,
wenn ich auf dem Golfplatz eine Runde
spiele, in der alles klappt und ich ein Par
nach dem anderen spiele.”
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CAD/CAM-Materialien und Gerate

Vollendete CA

>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

Konstruktionen

Schon im Friihjahr hatte das Zahntechnik-Messejahr ein erstes Highlight zu bieten: Im Marz begeisterte die
Hausmesse TOTAL DENTAL in Hanau fast 900 Besucher. In ganz Deutschland findet diese Erfolgsgeschichte
seither ihre Fortsetzung. Seit dem 7. September 2012 bietet DENTSPLY, der Fachhandelsvertrieb von Degu-
Dent, auf den regionalen Messen spannende Einblicke. Sie riicken das CAD/CAM-Umfeld in den Fokus.

Dr. Christian Ehrensberger/Frankfurt am Main

n Begeisterte Besucher, iiberzeugende
Produkte: Mit dieser knappen Formel
kénnte man die Messeauftritte von
DeguDent zusammenfassen. Wie viel
mehr dahintersteckt, spiirt man vor Ort
unmittelbar.

Wer die vergangenen Veranstaltungen
in seiner Umgebung verpasst hat, der
kommt jetzt zum Beispiel bei den regio-
nalen Dentalfachmessen auf seine Kos-
ten. Einen Dauerbrenner stellen dabei,
wie seit Jahren, Neuheiten rund um die
CAD/CAM-Technologie dar. Sie hat maf-
geblich dazu beigetragen, den durch-
schnittlichen Material-Mix deutlich zu
verschieben —aktueller Stand: 60 Prozent
der hierzulande gefertigten Geriiste aus
Nichtedelmetall-, 20 Prozent aus Edel-
metall-Legierungen, 10 Prozent aus Zir-
konoxid und 10 Prozent aus Glaskeramik
bestehen. Damit verschieben sich auch
die Rahmenbedingungen fiir die astheti-
sche Vervollkommnung bzw. Fertigstel-
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lung zahntechnischer Restaurationen.
Gleich mehrere attraktive Losungen fiir
die gednderten Anforderungen préasen-
tiert bei den beliebten Herbstmessen
DENTSPLY, der Fachhandelsvertrieb von
DeguDent. Es ist die Verbindung der Fle-
xibilitdt in der Anwendung und der Breite
an asthetischen Gestaltungsmoglichkei-
ten, die ein modernes Labor braucht. Ein
solches Konzept findet man in der Keramik
Ceramco iC verwirklicht. Das Beste daran:
Rund 90 Prozent aller Restaurationen des
Laboralltags lassen sich mit Ceramco iC
vollenden. In asthetischer Hinsicht punk-
tet Ceramco iC mit der hohen Farbsétti-
gung von Pastenopakern und Dentinen.
Das Ergebnis sind lebensechte Farben
sogar bei Extremfdllen wie etwa bei
hauchdiinnen Veneers oder Kombiarbei-
ten. Die anderen 10 Prozent sind Zirkon-
oxidarbeiten, denn fiir ihre Verblendung
benétigt man aufgrund des anderen War-
meausdehnungskoeffizienten Spezialke-

Bildquelle: Joit

~ Abb. 1: Formverdnderungen bei einem wandlungsfahigen Zahn: zunachst mit schwarzem Filz-
stift simuliert, dann im Patientenmund anprobiert, schlieBlich mithilfe eines Silikonrads reduziert.
~ Abb.2: Im Detail lebhaft und interessant: die fertiggestellte Arbeit aus anderem Blickwinkel.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

D/CAM-

ramiken (z. B. Cercon ceram love, Cercon
ceram Kiss, DeguDent, Hanau).

Zudem erweist sich das Keramiksys-
tem als besonders wirtschaftlich, da
die raschen Brénde Arbeitszeit sparen.
Aufheizraten von 100 °C pro Minute bei
EM-Restaurationen machen Ceramco iC
kompromisslos schnell und minimieren
ebenfalls die Arbeitszeiten. Ein weiteres
Detail: Bei vielen Restaurationen reicht
es, den Pastenopaker in einer einzigen
Schicht aufzutragen. Fiir die Qualitat der
Restauration zeichnet nicht zuletzt der
verwendete Keramikofen verantwortlich.
Hier braucht das Labor ein Modell, das die
Vielfalt der aktuellen Werkstoffe meistert.
Empfehlenswert ist dabei eine klassische
~Hardware” inklusive Heizspiralen mit
homogenen Wicklungen, die dank spe-
zieller Kontaminationsschutzmafinah-
men eine optimale Temperaturverteilung
garantieren.

Uber den Material-Mix hinaus bringt
die innovative Technologie neue Thera-
piemoglichkeiten mit sich oder macht
bewdhrte prothetische Konzepte neuer-
lich attraktiv, wie zum Beispiel aktuell
Stegversorgungen. Wahrend Kronen und
Briicken durch Verblendung zu vollen-
den sind, lautet die Aufgabenstellung
hier: Fertigstellung unter Verwendung
von Prothesenzéhnen. In diesem Bereich
lohnt sich ein globaler Vergleich: Das
international untere Marktsegment, das
man mit dem Begriff ,Low-end — Low-
cost” bezeichnen konnte, gibt es hierzu-
lande praktisch nicht. Stattdessen haben



sich ein breites Hauptfeld von soliden
und dasthetisch ansprechenden Basis-
versorgungen und ein kleineres Segment
von High-End-Versorgungen etabliert. So
braucht jedes Labor eine Zahnlinie fiir
den ,Techniker-Alltag” (zB. Xena, DENT-
SPLY, Hanau) und eine weitere fiir beson-
dere Anlasse (z. B. Genios, DENTSPLY,
Hanau). Das Zauberwort lautet einmal
mehr ,Flexibilitat®. So schatzen Anwen-
der speziell bei Xena, dass es sich hier
um einen &sthetischen und dabei kosten-
giinstigen Zahn im mittleren Segment
handelt, der jedoch mehrere Méglich-
keiten offen lasst: preiswerte Arbeiten
ebenso wie die Umwandlung in einen
hoherwertigen Zahn durch Eigenleistung.
Ein wesentlicher Vorteil ist der relativ
weiche Farbiibergang. Zudem erschlief3t
sich damit eine grofie Breite an Indika-
tionen: In der provisorischen Phase, zum
Beispiel bei Implantatarbeiten, ist er auf-
grund seines Preises interessant. Im High-
End-Bereich wiederum miissen verschie-
dene Pluspunkte zusammenkommen. So
trégt der Genios-Zahn die Aufwachstech-
nik nach ZTM Michael H. Polz in sich, wo-
bei sich aus der Funktion quasi ganz na-
tiirlich die hervorragende Asthetik ergibt.
Hinzu tritt die Transluzenz inklusive
vorhandener Mamelonstrukturen und
Mehrfachschichtung. Das entspricht dem
Wunsch vieler Patienten nach eher hellen
Zahnen von deutlich gehobener Asthetik
(Abb.1u.2). Beide Produktlinien zeichnen
sich durch ein hochwertiges Material
mit interpenetriertem Polymer-Netzwerk
(INPEN) aus. Es besteht aus hochver-
netzten Copolymeren und ist frei von
anorganischen Fiillstoffen. Diese Materi-
albasis sorgt fiir eine ausgezeichnete
Abrasionsfestigkeit und damit eine lange
Lebensdauer. Dariiber hinaus ist sie auch
fur die duRerst geringe Plaqueaffinitat,
die exzellente Craqueléresistenz und die
hervorragende Farbbesténdigkeit verant-
wortlich. ¢
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>> CAD/CAM IN PRAXIS UND LABOR

Ein Stol3damipfer
fur endodontisch
behandelte Zahne

Aus dem nanokeramisch verstérkten Kunstharz Lava™ Ultimate CAD/CAM-Restaurationsmaterial — einem
Anfang 2012 von 3M ESPE eingefiihrten Produkt einer neuen Werkstoffklasse — lassen sich mit geeigneten
CAD/CAM-Systemen definitive Einzelzahnrestaurationen in nur einer Sitzung chairside herstellen.

Dr. Christian Clauss/Miinchen

M Lava Ultimate besteht aus kerami-
schen Nanopartikeln (Keramikanteil: 80
Prozent des Gewichtes) und einer hoch-
vernetzten Polymer-Matrix und verfiigt
liber einzigartige Produkteigenschaften:
Im Vergleich zu Keramik weisen die fer-
tiggestellten Restaurationen eine gerin-
gere Sprodigkeit und hohere Elastizitat
auf und sind ohne Brennvorgang ein-
setzbar. Um einen schmelzahnlichen
Glanz zu erzielen, ldsst sich das Material
mit geringem Aufwand in wenigen
Schritten polieren.

Bei Bedarf kann die ausgeschliffene
Restauration nach der Einprobe auch
durch handelsiibliche Composites erganzt
oderfarblich charakterisiert werden. Die
Befestigung kann wahlweise mit selbst-
adhasiven Befestigungsmaterialien, z.B.

RelyX™ Unicem 2 Selbstadhasiver Com-
posite-Befestigungszement (3M ESPE),
oderadhasiv erfolgen.

Die neue Materialklasse
Resin Nano Keramik

Bei Betrachtung der genannten Eigen-
schaften — Elastizitdt, einfache Politur,
kein Brennvorgang — liegt der Gedanke
nahe,dassessich beiLava Ultimateumein
Composite handelt. Jedoch bestehen im
Vergleich zu diesem Werkstoff deutliche
Unterschiede, die zum einen auf die
Verwendung von Nanotechnologie zu-
riickzufiihren sind: Der hohe Anteil an
keramischen Fiillkorpern setzt sich aus
zwei Typen von monodispersen, nicht
aggregierten und nicht agglomerierten

Nanopartikeln — Siliziumoxid-Nanome-
ren und Zirkoniumdioxid-Nanomeren —
sowie Nanocluster-Partikeln aus Zirkoni-
umdioxid-Siliziumoxid zusammen. Zum
anderenistdie mitdengenanntenkerami-
schen Partikeln verstérkte Matrix verant-
wortlich fiir die sich von Compositen
unterscheidenden Produkteigenschaf-
ten.Sieisterheblich abrasionsbestandi-
ger als herkémmlicher Kunststoff und
unterscheidetsichinihrer Zusammenset-
zung signifikant von der in z. B. lichthar-
tenden Composite-Fiillungsmaterialien.
Die Inhaltsstoffe und deren besondere
Verarbeitung ergeben ein Material, das
sich,verglichen mitbishergebrauchlichen
Compositen, durch eine hohere Festigkeit,
geringere VerschleifRanfalligkeit sowie
bessere Politurbestandigkeitauszeichnet.

) 4

~ Abb. 1: Ausschnitt der Kontroll-Rontgenaufnahme nach endodontischer Behandlung des Zahnes 46: Approximale Defekte an den Zahnen 46
und 47. ~ Abb. 2: Eine geringe Lésion der Gingiva in Regio 46, distal, ohne Beeintrachtigung der digitalen Erfassung der Préparationsgrenze.
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~ Abb. 3: Digitale Abformung der Praparation: 3-D-Modell am Bildschirm.  Abb. 4: Das Einzeichnen der Praparationsgrenze ist problemlos méglich.
~ Abb. 5: Unter Berlicksichtigung des Antagonisten (iber den Scan des zentrischen Registrats ... = Abb.6: ... wird ein Konstruktionsvorschlag

generiert.

Wie sich das Material im klinischen
Einsatzbewahrt, sollanhand des folgen-
den Fallbeispiels beschrieben werden.

Klinischer Fall

Bei der Patientin war Zahn 46 endo-
dontisch behandelt worden. Auf der zur
Kontrolle nach Abschluss der Behand-
lung angefertigten Rontgenaufnahme
sind approximal deutliche Defekte an
den Zdhnen 46 und 47 (Abb. 1) zu erken-
nen. Es wurde deshalb beschlossen, die
Zahne nach einer Wartezeit von circa
sechs Monaten zu restaurieren. Gleich-
zeitig sollte die Fiillung an Zahn 45 er-
neuert werden. Als Wiederherstellungs-
maRnahmen waren eine Teilkrone fiir
Zahn 47 und eine Vollkrone fiir den wur-
zelbehandelten Zahn 46 vorgesehen. Da
bei endodontisch behandelten Zahnen
die héhere Bruchanfalligkeit der Zahn-
krone durch die materialeigene Elasti-
zitat einer RNK-Restauration kompen-

siert werden kann, fiel die Entscheidung
hinsichtlich des zu verwendenden Mate-
rials auf Lava Ultimate, das eine hohe
Festigkeit bietet, jedoch im Vergleich zu
Keramik giinstigere Elastizitatswerte
aufweist. Deshalb wirkt es wie ein Stof-
dampfer und kann so hohe Belastungs-
spitzen beim Kauen verringern. Ein wei-
tererVorteil: Die Sanierungkonnte chair-
side erfolgen, da bei Vollkronen aus RNK
eine zeitaufwendige Nachbearbeitung
im Labor entfallt.

Préaparation und Abformung

Nach Entfernen der defekten Restau-
rationen wurden in einer Sitzung die
Zéhne 45, 46 und 47 prapariert, Zahn 47
mit einer adhasiv befestigten Teilkrone
und Zahn 45 mit einer Compositefiillung
neu versorgt. Da bei der Kronenprapara-
tionvon Zahn 46 eine Lasion der Gingiva
mit Blutung auftrat, wurde entschieden,
diedigitale Abformungfiir diese Restau-

ration erst nach Abheilung in einer Fol-
gesitzung vorzunehmen. Auf eine provi-
sorische Versorgungwurde bewusst ver-
zichtet,umkeine zusatzliche Reizungdes
Parodonts hervorzurufen.

Nach drei Tagen war die Gingiva voll-
standig abgeheilt und die digitale Abfor-
mung konnte mit der CEREC® Bluecam
(Sirona Dental Systems) erfolgen. Eine
distal 46 noch zu erkennende kleine
Restlasion beeintrachtigte die digitale
Erfassung der Praparationsgrenze nicht
(Abb.2). Aufgenommen wurden Regio 47
bis 45 mit Zahn 46 im Mittelpunkt sowie
ein Registrat des Antagonisten. Bei letz-
terem handelt es sich um ein zentrisches
Bissregistrat, das auf konventionelle
Weise gefertigt und anschlieflend in situ
(auf dem praparierten Zahn liegend) mit
der Kamera gescanntwird. Ohne weitere
RetraktionsmafRnahmen war die Prapa-
rationsgrenze nach der intraoralen digi-
talen Abformung am Bildschirm genau
zuerkennen und konnte auf dem virtuel-

057
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~ Abb. 7: Gleichmé&Bige Verteilung der Kontaktpunkte auf der Kaufliche. « Abb. 8: Kontrolle der okklusalen Kontaktpunkte in der Darstellung der
Antagonistenkaufldche. « Abb.9: Innenflichen der Restauration nach Abschluss der Konstruktion: Der Kronenrand ist gleichméBig dargestellt.
~ Abb. 10: Analog der prézise ausgeschliffene Rand der Krone.

len Modell fehlerfrei eingezeichnet wer-
den (Abb.3und 4).

Virtuelle Konstruktion und Fertigung

Unter Beriicksichtigung des Antago-
nisten iiber die Aufnahme des intra-

ANZEIGE

Parodontalstatus:

oralen zentrischen Registrats (Abb. 5)
ermittelte die Software CEREC® SW 3.8
(Sirona) einen Konstruktionsvorschlag
fiireine Krone mit biogenerisch ermittel-
ter Kauflache (Abb. 6), der nach geringen
Korrekturen sofort verwendbar war. Die
Uberpriifung der okklusalen Kontakt-
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punkte durch Einblenden des Bissregis-
tratszeigte eine gleichmaRige Verteilung
der zentrischen Kontaktpunkte, sodass
auch hierbei kaum Modifikationen erfol-
gen mussten (Abb. 7 und 8). Nach Uber-
priifung der approximalen Kontakt-
punkte am virtuellen Modell und einer
leichten Randverstarkung konnte die
Krone direkt in der Praxis mit der Schleif-
maschine CEREC® MC XL (Sirona) ausge-
schliffen werden.

Die Schleifvorschau zeigte einen exak-
ten Kronenrandverlauf, der dank der ge-
ringen Sprodigkeitvon Lava Ultimateauch
am ausgeschliffenen Objekt realisiert
wurde (Abb. 9 und 10). Selbst diinne aus-
laufende Rénder wurden sehr genau aus-
geschliffen, und es kam nicht zu Ausbrii-
chen, wie sie bei glaskeramischen Materi-
alien vorkommen kénnen. Der Schleifpro-
zess dauerte etwa zwolf Minuten, danach
konnte die Primarpassung der ausge-
schliffenen Krone am praparierten Zahn
tiberpriift werden (Abb. 11). Eine umfang-
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~ Abb.11: Einprobe der Krone. - Abb.12: Restauration nach extraoraler Politur unter Erhalt der Morphologie. « Abb. 13: Ausreichend lange

Lichthartung von allen Seiten.

reiche Nachbearbeitung war nicht not-
wendigund bei derextraoralen Politurder
Kronewarennurwenige Schritteerforder-
lich, um eine akzeptable Oberflachen-
beschaffenheit zu erzielen (Abb.12).

Eingliederung

Die Befestigung von Restaurationen
aus Lava Ultimate kann wahlweise mit
selbstadhasiven Befestigungscomposi-
ten oder unter Verwendung eines separa-
ten Adhdsivs vorgenommen werden. Im
beschriebenen Fall sollte die Krone rein
adhasiv befestigt werden, um eine schliis-
sige Verbindung zum Composite-Aufbau
und so eine zusétzliche Retention zu er-
halten. Nach dem Anlegen von Kofferdam
zurabsoluten Trockenlegungundsicheren
Kontrolle der adhésiven Eingliederung
wurde der praparierte Zahn mit Conditio-
ner, Primer und Adhasiv vorbehandelt.
Durch Sandstrahlen der Restaurationsin-
nenseite mit Aluminiumoxidpulver (Korn-
groRe unter 50 ym) bei 2 bar Druck und
anschlieRendem Silanauftrag wurde das
Materialden Angabendes Herstellersent-
sprechendfiirdie Eingliederungvorberei-
tet. So lassen sich signifikant verbesserte
Haftwerte an der Restauration erzielen.
Alternativ ist es moglich, eine Silikatisie-
rung mit dem Cojet™ System von 3M ESPE
durchzufiihren. Dies wird in Kombination
mit selbstadhdsiven und adhdsiven Be-

festigungssystemen empfohlen. Nach der
Vorbehandlungwurde die Krone mit Flow-
able Composite gefiillt, Bonding auf den
Stumpf aufgetragen und die Restauration
eingesetzt. Es folgte die Lichthartung von
allenSeiten (Abb.13) sowiedie Entfernung
der Uberschiisse. Sowohl am Kronenrand
als auch im approximalen Kontaktbereich
zeigte sich eine exakte Passung der Res-
tauration (Abb. 14). Aufer einer geringen
Reduktion einzelner okklusaler Kontakt-
punkte waren keine weiteren Korrekturen
erforderlich und die Patientin konnte mit
einem zufriedenstellenden Ergebnis ent-
lassen werden (Abb. 15).

Im Rahmen einer Kontrolluntersu-
chungwurdennacheiner Wocheabschlie-
Rend die Kontaktverhaltnisse bei funktio-
nellen Bewegungen {berpriift. Die Pa-
tientin zeigte sich sehr zufrieden. Insbe-
sondere war sie davon beeindruckt, dass
der gesamte Behandlungsprozess inner-
halb der Praxis realisiert werden konnte.

Schlusswort

Zusammenfassend kann festgestellt
werden, dass sich Lava Ultimate RNK sehr
gut fiir die CAD/CAM-gestiitzte Chairside-
Behandlungeignet. Dank der besonderen
Eigenschaften des Materials, das stabil
und elastisch zugleich ist, eignet es sich
inshesondere auch fiir die definitive Res-
tauration von endodontisch behandelten

~ Abb. 14: Intraorale Situation nach Uberschussentfernung. « Abb. 15: Das Ergebnis.

Zahnen. Das Material iibernimmt hierbei
die Funktion eines Stofddampfers, sodass
Kaukrafte absorbiert werden und die Be-
lastung auf den Zahnstumpf verringert
wird. Auch bei implantatgetragenen Res-
taurationen ist die Kombination der typi-
schen Eigenschaften von Composite und
Keramik von Vorteil. 4
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Fallbericht

Asthetisch
anspruchsvollste
Restaurationen

Obwohl direkte Restaurationen mit Kompositen in vielen Praxen zur taglichen Routine gehéren, zdhlen
unauffallige Restaurationen im Frontzahnbereich auch nach jahrelanger Erfahrung mit diesen Materialien
zu den anspruchsvolisten Aufgaben eines Zahnarztes.

Dr. med. dent. Michel Kujawski/Freiburg im Breisgau

B Trotz des geiibten Umgangs mit den
entsprechenden Werkstoffen gibt es, ge-
rade im fiir die Asthetik besonders wichti-
gen Frontzahnbereich, immer wieder
Félle, die den Behandler in besonderer
Weise fordern. Die unsichtbare direkte
Versorgung von Klasse-1V-Kavitdten zahlt
in dieser asthetischen ,High Risk Zone*
sicherlich zum hdchsten &sthetischen
Schwierigkeitsniveau. Neben der Forde-
rung nach einer hochdsthetischen und
gleichzeitig langlebigen Versorgung er-
hebt die moderne Zahnmedizin einen An-
spruch auf eine zahnsubstanzschonende
und minimalinvasive Behandlung.

Zwar kénnen mit modernen Asthetik-
kompositen optimale Ergebnisse auf die-
sem—vorallem in sthetischer Hinsicht—

anspruchsvollen Gebiet erreicht werden,
jedocherfordertderenEinsatzinderRegel

das Bereithalten einer umfangreichen Pa-
lette von unterschiedlichen Farben sowie
transparenten und opaken Massen.

Aber selbst bei derart materialintensi-
ven und aufwendigen Restaurationen
kann das Behandlungsergebnis gele-
gentlich vom eigentlich angestrebten
Ziel abweichen. Aufgrund der hohen
Viskositdt der Materialien konnen beim
Schichten und Stopfen Lufteinschliisse
und Blasenbildungen nicht immer ver-
mieden werden; diese treten dann nach
dem Ausarbeiten mit Silikonpolierern
als unschone Effekte oder kleine dunkle
Punkte unangenehm in Erscheinung.
Derartige Uberraschungen kénnten mit
einem niedrigviskésen und gleichzeitig
flieR}fahigen Komposit vermieden wer-
den, weshalb ich mich als konservierend
tatiger Zahnarzt lange Zeit auf der Suche

nacheinem Materialbefand,daszwardie
physikalischen und mechanischen Ei-
genschaften eines stopfbaren Komposi-
tes besitzt, im Handling aber so einfach
wie ein Flow-Material sein sollte und
durch seine niedrige Viskositét Luftein-
schliisse und Blasenbildungen quasi
ausschlieft. Ohne allzu technikintensiv
zu sein, miisste es zudem eine einfache
Farbauswahl erlauben und nicht zuletzt
asthetisch gute, reproduzierbare Be-
handlungsergebnisse liefern.
EinProdukt,dasdie beschriebenenAn-
forderungen erfiillt, liefert nun die Firma
GCmit G-anial Universal Flo. Die grund-
legenden Vorziige des neuartigen Mate-
rials sind herausragende Werkstoff-
eigenschaften bei einfachstem Handling.
Das Flow-Material weist die physikali-
schen Parameter von stopfbaren Kompo-

~ Abb.1: Zahn 21 vor der Behandlung von vestibulér. -~ Abb. 2: Ausgangssituation von palatinal: Sekundarkaries und ein freiliegender parapul-
parer Stift erfordern den Austausch der vorhandenen Restauration. - Abb. 3: Die Farbauswahl erfolgt sehr einfach mit dem gewohnten und

verbreiteten VITA-Farbring.
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~ Abb. 4: Nach geringer Langenkorrektur der Schneidekante mit einem Komposit wird von der optimierten Situation ein Schliissel aus einem
knetbaren Silikonmaterial hergestellt. ~ Abb. 5: Nach Fertigstellung der Primarpréparation werden die Kavitdtenrander zirkulér etwa 1,5 bis 2 mm
breit angeschrigt. ~ Abb. 6: Die Kavitat wird mit 37%iger Phosphorséure gedtzt und anschlieBend mit einem Dentinadhésiv der dritten
Generation konditioniert.

siten auf und ist vom Hersteller fiir alle
direkten Restaurationen von Klasse | bis
V freigegeben. Die ausgesprochen gute
FlieRfahigkeit von G-anial Universal Flo
macht sich gerade bei der Behandlung
von Klasse-ll-Kavitaten im Seitenzahn-
bereich positivbemerkbar, wo es zur Ver-
meidung von Unterschiissen oder Luft-
einschliissen beitragt. Nichtsdestotrotz
ermoglicht die Standfestigkeit des Mate-
rials ein Modellieren von Hockerabhén-
gen sowie Randleisten. Im Vergleich zu
stopfbaren Kompositen weist es zudem
eine hohere Flexibilitat auf, weshalb es
sich sogar fiir die Schienung gelockerter
Zahne eignet. Durch die sehr geringe
Schrumpfspannung werden auch Areale
mit diinner Restzahnsubstanz und frak-
turgeféhrdete Schmelzlamellen optimal
unterstiitzt und Spriinge oder Abrisse
vermieden. Durch die positiven Eigen-
schaftendieses Materialsistes zudem fiir
Zahnhalsfiillungen gut geeignet, wobei
Asthetik und Langlebigkeit dabei Hand
in Hand gehen.

Mit G-aenial Universal Flo ist also ein
Materialvorhanden, welches fiir ein ein-
faches Handling am Patienten sowie
bequeme Farbauswahl und Politur steht
— und dabei gleichzeitig mit einem aus-
gezeichneten und gut vorhersagharem
asthetischen Ergebnis iberzeugt. Der
Chamaleoneffekt des Materials ermog-
lichteine hervorragende farbliche Adap-
tion der natiirlichen Erscheinung der
Zahnsubstanz. Die folgenden Abschnitte
dokumentieren eine von mir durch-
gefiihrte Behandlung mit diesem neuen
Material.

Fallbeispiel

Anfang 2012 wurde meine Praxis von
einer 33-jahrigen Patientin aufgesucht,

welchedasAusseheneinerteilweisever-
farbtenundiiber1sJahrealtenKlasse-IV-
Restauration an Zahn 21 bemangelte —
bei gleichzeitig unauffalligem Befund
sowie einer allgemein guten Mundhy-
giene.

ImAltervon16 JahrenstieRsichdie Pa-
tientin an einer Tischkante; infolgedes-
senfrakturierte die mesiale Ecke. Die sei-
nerzeitige Restauration wurde alio loco
unter Einsatz von parapulparen Stiften
angefertigt. Eine Erneuerung der Res-
tauration empfahl sich nun zum einen
aufgrund der (mittlerweile) zu kurzen In-
zisalkante,zumanderenwegen der pala-
tinal beginnenden Sekundarkaries. Die
Patientin wiinschte ausdriicklich eine
moglichst zahnsubstanzschonende und
minimalinvasive Therapie, nachdem im
Vorfeld die Aufklarung liber alternative
Therapiemdglichkeiten erfolgt war (Ve-
neer).

Da G-znial Universal Flo in VITA-
Farben vorliegt, gestaltete sich die
Farbanpassung und -bestimmung sehr
einfach und erfolgte bei Tageslicht mit-
hilfe des VITA-Farbrings (A2). Im An-
schluss an die positive Reaktion auf die
Vitalitatsprobe wurde Zahn 21 lokal an-
asthesiert. Auf das Anlegen des Koffer-
dams erfolgte zunachst die Korrektur der
zu kurzen Inzisalkante mithilfe eines
flieRfahigen Materials. Ein aus knet-
barem Silikon undvon palatinalangefer-
tigter Schliissel fixierte diese optimierte
Situation. Der Schliissel fungierte als
»Schablone” und bot eine groRe Hilfe-
stellung beim Schichten und Modellie-
ren. Einerseits konnte das Komposit nun
einfach gegen die Wand des Schliissels
geschichtet werden, andererseits war
durch den Schliissel jederzeit die Uber-
prifungvon Zahnform, -achse und -lange
moglich.

Auf die Primarpraparation folgte die
Entfernung der parapulparen Stifte so-
wie die zirkuldre Anschragung und die
Konditionierung des Schmelzes (etwa
1,5 mm —2 mm). Nachdem ein Dentinad-
hasiv gemaR Herstellerangaben (Syntac
Classic) zum Einsatz kam, erfolgte mit
G-anial Universal Flo der schrittweise
Wiederaufbau des Zahnes (ausschliefR-
lichinder Farbe A2).

Im Anschluss an das Reponieren des
Silikonschliissels wurde mit G-anial
Universal Flodie erste Schichtder palati-
nalen Wand aufgebracht. Gerade hierbei
warwegendergutinderHand liegenden
Applikationsspritze mit der diinnen
Spitze eine sehrprazise und gezielte Ma-
terialapplikation moglich. Nun konnte
gegen diese stabile palatinale Wand aus
gut zuganglicher, vestibularer Richtung
ein schichtweise kontrollierter Aufbau
vorgenommen werden.

Im nachsten Schritt wurde die Matrize
adaptiert — durch einen Interdentalkeil
sowie mithilfe des lichthdrtenden tem-
pordren Verschlussmaterials (Fermit).
Bevor das Material aushartete, erfolgte
die Ausformung der Matrize entspre-
chend der gewiinschten Zahnform: kon-
vex in Richtung Approximalkontakt. In
Schichten von maximal 2mm Starke
wurde nun die Kavitat aufgebaut, wobei
sich durch die Tendenz des Materials zur
Bildung einer homogenen Flache auto-
matisch eine glatte Oberflachenstruktur
bildete. Daneben liefen selbst kleinste
Mengen nicht weg und ermdéglichten so
einesehrprazise undzielgerichtete Posi-
tionierung des Materials —was Material-
iberschiisse vermied und zudem das
punktuelle Auffiillen von Unterschiissen
ermoglichte. Dadurch wurde das ab-
schliefende Polieren enorm erleichtert,
was gleichzeitig deutlich weniger Zeit-
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~ Abb. 7: Durch Reponieren des Silikonschllissels kann beim Schichten die palatinale Wand gut zuganglich, zielgerichtet und kontrolliert gegen den
Schliissel aufgebautwerden. - Abb. 8: Nach dem Entfernen des Schilissels steht palatinal eine stabile Wand. Die weiteren Schichten kdnnen nun kom-
fortabel aufgebracht werden. Die palatinale Seite der Restauration ist - bis auf die abschlieBende Politur — bereits fertiggestellt. - Abb. 9: Nach dem
Anlegen einer transparenten Matrize wird unter Verwendung eines temporaren provisorischen Fiillungsmaterials und mittels eines Interdentalkeiles
der Approximalkontakt konvex ausgeformt. Die Restauration wird in Schichten von 1 mm bis 2 mm Materialstéarke bis zur Fertigstellung weiter

aufgebaut.

aufwand bedeutete als nach dem Auf-
baumitden konventionellen stopfbaren
Materialien.

Als einer der letzten Schritte erfolgte
nun die Einarbeitung der einzelnen
Strukturmerkmale des kontralateralen
unversehrten Zahnes in die vestibulare
Oberfliche der Restauration mithilfe
eines Feinkorn-Finierdiamanten.

Im abschliefienden Arbeitsschritt wurde
der Kofferdam entfernt und nach erfolg-
ter Okklusionskontrolle die endgiiltige
Hochglanzpolitur vorgenommen.

Nachdemdie Patientin die fertige Res-
tauration begutachtet hatte, gab sie ihr
Feedback: Sie war mit dem erzielten
asthetischen Ergebnisinhdchstem Mafe
zufrieden.

Zusammenfassung und Fazit

Wie der geschilderte Patientenfall
zeigt, kommen die zahlreichen positiven
Eigenschaften von G-anial Universal Flo
neben dem eindrucksvollen @sthetischen
ErgebnisauchinSachen minimalinvasive

Abb.10 A

Restauration zum Tragen. Dem Wunsch
der Patientin nach einer méglichst subs-
tanzschonenden Therapie wurde mitdem
Material zur vollsten Zufriedenheit ent-
sprochen, wéhrend gleichzeitig ein au-
Rerst zufriedenstellendes &sthetisches
Endergebnis erzielt wurde.

Ein grundlegender Aspekt ist nicht
zuletzt das einfache und unkomplizierte
Handling, welches durch die gut in der
Hand liegende, ergonomische Spritze
gegebenist. Mithilfe derdiinnen, biegsa-
men Kaniile kénnen Unterschnitte und
Uberhinge problemlos erreicht und
durch die ,flowige* Materialkonsistenz
nahezublasenfreiaufgefiilltwerden.Die
punktgenaue Applizier- und Dosierbar-
keit macht G-anial Universal Flo in der
Handhabung zudem &duferst 6kono-
misch. Hierzu trégtauch die Tatsache bei,
dassmeisteine Farbefiirdas gewiinschte
Ergebnis geniigt—womit ein kleiner Ma-
terialvorrat in verschiedenen Standard-
farben ausreicht.

In Sachen Asthetik erméglicht der
Chamaleoneffekt, sehr ziigig mit nur ei-

ner Farbe ein héchstzufriedenstellendes
und dariiber hinaus gut reproduzierba-
res Ergebnis zu erreichen. Der positive
Gesamteindruck wird durch die einfache
Polierbarkeit des Materials komplettiert.
G-anial Universal Flovereintaufeinzig-
artige Weise 6konomische Aspekte mit
den hochsten Anspriichen von Behand-
ler sowie Patient — in dsthetischer wie
funktioneller Hinsicht — und steht somit
inmehrerlei Hinsicht seinem Ruf als mo-
dernes Hochleistungskomposit in nichts
nach. 44
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Abb. 12

~ Abb. 10: Nach Entfernen von Keil und Matrize werden geringe approximale Uberschiisse mit einem Skalpell entfernt. « Abb.11: Das Material
bildet beim Schichten eine homogene Oberflache, wodurch fiir das Ausarbeiten und Polieren deutlich weniger Zeit ben6tigt wird. Mit einem
Feinkorn-Finierdiamanten erfolgt vor der endgiiltigen Politur die Einarbeitung der Strukturmerkmale des kontralateralen Schneidezahnes in die
Restauration. -~ Abb.12: Die Restauration wurde nur mit einer einzigen Farbe (A2) hergestellt. Durch einen materialspezifischen Chaméleon-
effekt passt sich die Restauration optimal an die umgebende Zahnhartsubstanz an.
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Sicherheit

Investieren Sie in Zuverlassigkeit. Konzentrieren
Sie sich auf den Patienten. Bringen Sie Ihren
Stil zum Ausdruck. Das A-dec 200™-System von
dem weltweit verlasslichsten Unternehmen fur
Zahnarztgerate bietet Ihnen ein komplettes
System fur eine erfolgreiche Zukunft.

Entdecken Sie, wie Sie mit A-dec 200 Sicherheit
gewinnen.

Wenden Sie sich noch heute an lhren
autorisierten A-dec-Handler.

N\ | n

T

diUeC
reliablecreative

Weitere Informationen erhalten Sie von Ihrem Ortlichen A-dec-Vertragshandler oder nehmen Sie mit uns Kontakt auf:
Eurotec Dental GmbH, Tel.: 02131 - 133 34 05, Fax: 02131 - 133 35 80, email: info@eurotec-dental.info
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88. Firmenjubildum

Wer stehen blelbt,
wird uberholt.”

Getreu diesem Motto steht die Miinchner Dentalmanufaktur ULTRADENT seit mehr als acht Jahrzehnten fiir
Pioniergeist, Innovationen und Neuentwicklungen auf dem Dentalmarkt. Das Familienunternehmen wird
dabei nicht nur wegen seiner ganzheitlichen Fertigung in Miinchen-Brunnthal, sondern auch aufgrund der
starken Kundenorientierung und -betreuung geschétzt. Zum Firmenjubildum sprach die Redaktion der
DENTALZEITUNG auf der Fachdental Leipzig mit Vertriebsleiter Martin Slavik.

Herr Slavik, ULTRADENT kann auf eine
lange Tradition zuriickblicken. Was mei-
nen Sie, ist das Erfolgsgeheimnis des
Unternehmens?

Vor 88 Jahren wurde ULTRADENT in
Miinchen gegriindet. Mitvielen Ideen und
eigenen Konzepten hat die Miinchner
Dentalmanufaktur neue Standards ge-
setztundgiltim Bereich derdentalmedizi-
nischen Gerate als beispielhaft. Das pra-
xisgerechte Design und der Einsatz inno-
vativer Technologiensindauch heutenoch
wesentliche Vorgaben fiir die Produktent-
wicklung.

Die ULTRADENT-Erfolgsgeschichte be-
ginntim Jahr1924. Dank der erfolgreichen
Produkte, visionaren Eigentiimer und en-
gagierten Mitarbeiter entwickelte sich das
Familienunternehmenvorallemunterder
Leitungdes heutigen Eigentiimers Ludwig
Ostner und seinem Sohn Ludwig-Johann
Ostnerimneuenahrtausend zueinemder

~ Firmenzentrale

bekanntesten Anbieter moder-
ner, praxisgerechter Behand- 4
lungseinheiten fiir alle '
Bereiche der Zahnheil-
kunde.

Die enge Partnerschaft
mit dem Dental-Fachhandel
sorgt dabeiflachendeckend fiir ei-
nen raschen und kompetenten Service.
FachhandelundZahnarztschatzendabei
besonders die kurzen Informationswege
zu ULTRADENT und die schnellen, un-
biirokratischen Entscheidungen eines
mittelstdndischen Unternehmens.

Vertrauen und Verldsslichkeit sind der
Miinchner Dentalmanufaktur bei der Be-
treuung der Kunden besonders wichtig.
WieerkennenSiealsBetriebsleiterderen
Bediirfnisse und Wiinsche?

Die Wiinsche und Bediirfnisse von
Zahnarzten, Kieferorthopaden, Chirurgen

U

1924 - 2012

ULTRADEN

'--g?ﬂl‘a!man .

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

_und ihren Patienten bilden die
B Grundlage unserer tiglichen
. Arbeit. Einfache Bedien-
barkeit,zuverlassigeund
kundendienstfreundli-
che Bauelemente sowie
ein striktes Qualitaitsmanage-
mentstellen die Zufriedenheitun-
serer Kunden und Partner auf Dauer si-
cher. Die enge Partnerschaft mit dem Den-
tal-Fachhandel garantiert dabei eine um-
fassende Beratung. Sogar individuelle
und auergewdhnliche Wiinsche kénnen
wir realisieren, da ULTRADENT im Stil ei-
ner Manufaktur mit hoher Fertigungstiefe
eigene Produkte entwickelt und produ-
ziert.

Unzdhlige innovative Produktideen, fir-
meneigene Patente und Gebrauchsmuster
sind bei uns so entstanden, sie bedeuten
technologischen Vorsprung sowie fiir un-
sere Produkte hochste Zuverldssigkeit
undeine langfristige Ersatzteilversorgung
—mindestens zehn Jahre Giber die Serien-
fertigung hinaus.

Fiirdie Kommunikation mitKundenund
Partnern haben wir zum Beispiel einen
neuen groen Showroom eingerichtet
und laden unsere Kunden hierher ein, um
mitihnen ausfiihrlich sprechen und ihnen
zuhéren zu kdnnen. Wir sind auf sehr vie-
len Messen und Kongressen vertreten, um
auch individuelle Wiinsche und Anforde-
rungen zu verstehen.

& 4

2010 fand die Einweihung der neuen
Firmenzentraleim MiinchnerSiiden statt,
ULTRADENTverstarktzudem das Engage-



>> UMSCHAU

NT

/
i

» Vertriebsleiter Martin Slavik

ment auf internationalen Markten. Wie
wichtig ist Ihrem Unternehmen das Qua-
litétssiegel ,,made in Germany*?

Wir sind ein deutsches Unternehmen
und seit 88 Jahren im Raum Miinchen an-
sdssig. Mit Recht konnen wir auf diesen
Punkt hinweisen und tun das auch mit
Stolz. Unsere Produkte haben in Deutsch-
land und auch verstarkt auf internationa-
len Markten einen sehrguten Ruf,den wir
halten und ausbhauen wollen. Im Bereich
Medizin und Medizintechnik genief3t das
Qualitatssiegel ,made in Germany” ein
hohes Ansehen. Als ein mittelstandisches
Familienunternehmen stellen wir an uns
selbst einen hohen Anspruch, um die Vor-
zlige des deutschen Markenartikels mit je-
dem Produkt neu unter Beweis zu stellen.

Im Jubildumsjahr 2012 bietet ULTRA-
DENT eine komplett iiberarbeitete Pro-
duktpalette an. Auf was diirfen sich lhre
Kunden freuen?

Fiir das Jubildumsjahr haben wir eine
enorme Investition in unser Portfolio ge-
tatigt. Nahezu alle Produkte erhalten ein
Update in Design und Technik. Dabei
wurde das Produktprogramm in eine Pre-
mium-Klasse und eine Kompaktklasse, zu
der auch die erfolgreichen KFO-Einheiten
gehdren, aufgeteilt. Fiir beide Klassen gel-
tenhdchste Qualitatsvorgaben, der Unter-
schied liegt in der Komfort-Ausstattung.

Noch nie zuvorin der Firmengeschichte
wurdensoviele Neuerungenineinem)ahr
prasentiert. Es sind grofere, aber auch
viele kleine Entwicklungsschritte dabei,
die eingutes Produkt eben noch ein Stiick-
chen besser machen.

Dies konnen unsere Kunden schnellam
gefalligen Produktauftritt sowie den har-
monischen Formen und Linien erkennen.
AufRerdem geht es uns darum, die Geréte
schonheutesozuentwickeln,dass weitere
Technologiespriinge realisiert werden
kénnen. Fiir Zahnarzte und den Dental-

Fachhandel profilieren wir uns auch mit
dieser vorausschauenden Produktpla-
nung als verlasslicher Partner, mit dem
man gemeinsam die Zukunft der Zahn-
arztpraxen gestalten kann.

Welche Ziele hat sich das Unterneh-
men fiir die ndhere und fernere Zukunft
gesteckt?

Die Anforderungen werden weiter stei-
gen und die Entwicklung in der Medizin
sowie bei den Behandlungskonzepten
erfordert auch entsprechende Behand-
lungseinheiten. 2010 wurde daher ein
neues, modernes Firmengebdude einge-
weiht, das alle Mdglichkeiten auf einen
langfristigen Erfolg sicherstellt. Auch das
Produktprogramm wurde in den letzten
Jahren auf ein zukunftsorientiertes Kon-
zeptausgerichtet. Dabei werden neue Ge-
rate- und Systemtechnologien so einge-
setzt, dass sie dem Behandler von echtem
Nutzen sind. Schon mit dem eigenen Mul-
timediasystem waren wir vor iiber zehn
Jahren der erste Anbieter einer integrier-
ten Losung fiir kompakte Behandlungs-
einheiten. ULTRADENT besitzt viele Pa-
tente und Gebrauchsmuster (z.B. Mas-

KENTZLER-KASCHNER BENTALGmbE-Mihlgraher 75 onfdags
Telefon: +49-7961 - 90 @NN&%;%W e
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sage- und Klima-Polster sowie Kinderbe-
handlungseinheiten) und wir werden
auch weiterhin unsere Kompetenz fiir
dentalmedizinische Gerate ausbauen.

SchonheutearbeitenwirmitHochdruck
an den ndchsten Entwicklungsschritten,
die wir bereits auf der IDS 2013 prasentie-
renwerden. Ich bitte um Verstandnis, dass
ich dazu noch keine genauen Angaben
machen kann, aber unsere Kunden diirfen
auf die Prasentation von ULTRADENT ge-
spanntsein.

Herr Slavik, vielen Dank fiir das Ge-
sprach und weiterhin viel Erfolg! <«
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ULTRADENT Dental-Medizinische
Geréate GmbH & Co. KG
Eugen-Sénger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.: 08942099270

Fax: 089 42099250

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de
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10.VOCO Dental Challenge

Das Finale bel
den Dentalisten

Natascha Ahlff/Cuxhaven

In ihren zehnminiitigen Vortragen
prasentierten sie die Ergebnisse ihrer
jlingsten Studien zu dentalspezifischen
Themen und stellten sich anschlieflend
den kritischen Fragen der unabhéngi-
gen, hochkaratig besetzten Jury. Diese
bestanderstmalsausdrei Wissenschaft-
lern, die selbst schon erfolgreich an der
Dental Challenge teilgenommen haben:
Priv.-Doz. Dr. Sebastian Hahnel (Ober-
arztder Poliklinik fiir Zahnarztliche Pro-
thetik am Universitétsklinikum Regens-
burg), der Sieger von 2009, sowie Dr.

Anne-Katrin Luhrs (Oberarztin der Kli-
nik fiir Zahnerhaltung, Parodontologie
und Praventive Zahnheilkunde an der
Medizinischen Hochschule Hannover)
und Dr. Arzu Tuna (Zahnarztinin eigener
Praxis in Attendorn), die beide 2006 zu
den Preistragern zahlten.

Drei Preistréger aus
einem starken Teilnehmerfeld

Es war ein breites Spektrum komple-
xer wissenschaftlicher Beitrage, das die

Abb. 1: Die Trophée der VOCO Dental Challenge 2012 bekam die Erstplatzierte Simone Dudda

(UniversitatMarburg).

Abb. 2: DiePreistrager derVOCO Dental Challenge 2012: die Drittplatzierte

Mona Seyfried, die Zweitplatzierte Sabine Kragt und die Erstplatzierte Simone Dudda (von links).
Sie erhielten von VOCO-Geschéftsfiihrer Manfred Thomas Plaumann (2.v.r) und Dr. Martin
Danebrock (Leiter Wissenschaftlicher Service, rechts) die Siegerurkunden sowie die Preisgelder.

elf Teilnehmer dem kritischen Fachpu-
blikum boten. Die Themen deckten ver-
schiedene Aspekte der zahnmedizini-
schen Forschung und Praxis ab. ,Wir
freuen uns lber die wissenschaftliche
Klasse, die sich auch dieses Jahr wieder
in den Arbeiten der Teilnehmer wider-
spiegelte®, so Dr. Martin Danebrock, Lei-
ter Wissenschaftlicher Service und Or-
ganisator der Veranstaltung. Zum wis-
senschaftlichen Achtungserfolg gesel-
len sich fiir die drei Preistrager und das
sie jeweils unterstiitzende Team Preis-
gelder in HGhe von 6.000, 4.000 bzw.
2.000 Euro sowie Publikationszu-
schiisse von jeweils 2.000 Euro zur
Unterstiitzung ihrer weiteren Arbeit
hinzu.

Férderung des wissenschaft-
lichen Nachwuchses

Die VOCO Dental Challenge besitztals
Forschungswetthewerb fiir junge Aka-
demiker mitdentalspezifischer Ausrich-
tung eine hohe Anziehungskraft und
hat sich langst als renommierter
Forschungswettbewerb zur Férderung
und Motivation des wissenschaftlichen
Nachwuchses etabliert. Hier haben sie
die Moglichkeit, ihre Forschungs- und
Studienergebnisse in professionellem
Rahmen und vor fachkundigem Publi-
kum zu prasentieren und sich so auf
kiinftige Vortrdge, etwa im Rahmen von



Abb. 3: Die Teilnehmer der VOCO Dental Challenge 2012 mit den Juroren Priv.-Doz. Dr. Sebastian Hahnel (6.v.1), Dr. Arzu Tuna (7.v.l.) und

Dr. Anne-Katrin Liihrs (Mitte).

einem Blick hinter die Kulissen des Cuxhavener Dentalmaterialherstellers.

wissenschaftlichen Tagungen und Kon-
gressen, vorzubereiten.

Aberauchinanderer Hinsicht erweist
sich die VOCO Dental Challenge als ein
attraktives Forum fiir Nachwuchswis-
senschaftler. So erlaubt sie einen Blick
auf den aktuellen Forschungsstand und
gibt Gelegenheit zum Gedankenaus-
tausch und Kniipfen wichtiger Kontakte
fiir die kiinftige Forschungsarbeit. Die
Forderung des wissenschaftlichen Nach-
wuchses entspricht der Unternehmens-
philosophie des mittelstandischen, kon-
zernunabhangigen Dentalmaterialher-
stellers, der eine intensive Forschungs-
und Entwicklungsarbeit in engem Kon-
takt mit tiber 150 Universitaten und wei-
teren angesehenen Forschungseinrich-
tungen im In- und Ausland betreibt.
VOCO-Geschéftsfiihrer Manfred Tho-
mas Plaumann: ,VOCO sieht sich als
Partner der Hochschulen. Mit dieser
Veranstaltungundden hierausgelobten
Preisen wollen wirjunge Wissenschaft-
ler ausdriicklich ermutigen und einen
Beitrag zur Unterstiitzung der For-
schungslandschaft leisten.“ Auch Dr.
Danebrock verwies ausdriicklich auf
den wechselseitigen Nutzen dieser
Veranstaltung: ,Die VOCO Dental Chal-
lenge ist ein spannender Wetthewerb
fiir alle Beteiligten. Wir bieten den Teil-
nehmern ein Forum, um ihre Arbeiten
vorzustellen, und die Teilnehmer bieten
uns hochinteressante Studienergeb-
nisse, von denen wir alle profitieren
konnen.*

Die Preistrager der VOCO Dental
Challenge 2012 und ihre Themen

Die auf der VOCO Dental Challenge
2012 prasentierten Vortrage zeichneten

sich insgesamt durch ein hohes wissen-
schaftliches Niveau sowie durch eine
fachlich iberzeugende undanschauliche
Darstellung aus. Dies lasst auf eine op-
timale Vorbereitung aller Kandidaten
schlieRRen, die es bis in die Endausschei-
dung in Cuxhaven geschafft hatten. Das
Gremium der Juroren gab nach einge-
henden Beratungen die drei Preistrager
bekannt, die sich in dem starken Teil-
nehmerfeld behaupteten. Den ersten
Platz belegte Simone Dudda (Universitat
Marburg) mit einem Vortrag zum Thema
LOptimierung der Kompositverarbeitung
zur Reduktion schrumpfungsbedingter
Spannungen“. Denzweiten Platzsicherte
sich Sabine Kragt (Universitat Witten/
Herdecke) mitihren Studienergebnissen
zur ,Remineralisation von humanem
Dentin nach Applikation von Cervitec®
und Bifluorid 10® — eine In-situ-Studie®,
Und Mona Seyfried (Fraunhofer Institut
fiir Silicatforschung, Dental- und Mikro-
medizin, Wiirzburg) errang Platz drei mit
ihrer Prasentation zum Thema ,Neuar-
tige selbstdtzende Adhasivsysteme auf
Basis von sulfonsdurefunktionalisierten
ORMOCER®en",
Die weiteren Finalisten und ihre The-
men:
Dinh Quoc-Viet Nguyen (Universitét
Witten/Herdecke): , Effektivitat eines
lichthartenden vs. eines chemisch
hartenden Komposits im Seitenzahn-
bereich der Kavitatenklasse Il nach
20 Monaten Funktionszeit — eine
klinisch-kontrollierte Studie*
Thomas Haenel (Hochschule Bonn-
Rhein-Sieg):,Einfluss der Intensitats-
verteilung von Aushartungslampen
aufdielokale Verteilung der mechani-
schen Eigenschaften von Dentalkom-
positen®

Abb. 4: Die Teilnehmer unternahmen natiirlich auch einen Firmenrundgang und hatten damit Gelegenheit zu

Dr.Tobias Taubock (UniversitatZiirich):
»Einfluss modifizierter Lichtpolymeri-
sationsprotokolle auf das Schrump-
fungsverhalten dentaler Kompositma-
terialien®

Theresa Ganz (Universitat Koln):
~Haltbarkeit von Klasse V Komposit-
Fiillungen in vitro*

Jeanette Hoffmann (Fraunhofer Insti-
tut fir Silicatforschung, Dental- und
Mikromedizin, Wiirzburg): ,Einfluss
verschiedener Fiillkombinationen und
Einarbeitungsverfahrenaufdie physi-
kalischen Eigenschaften monomer-
freier dentaler OROMOCER®-hasier-
ter Nano-Hybridkomposite®
Philipp-Cornelius Pott (Medizinische
Hochschule Hannover): ,,Einfluss ei-
nes experimentellen Zirkoniumdi-
oxid-Primers auf die Verbundfestig-
keit”

Susanne Datz (Universitat Erlangen-
Niirnberg): ,Lifetime estimation of
temporary crown and bridge materi-
als”

Svenja Memmert (Universitat Bonn):
~Koronale Dichtigkeit von Wurzel-
kanélen nach Eingliederungvon Glas-
faserstiften®.

>> KONTAKT

VOCO GmbH
Anton-Flettner-StraBe 1-3
27474 Cuxhaven

Tel.: 04721 719-0
Fax:04721719-109
WWW.voco.de
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Semipermanenter Befestigungszement

Implantatbefestigung

Die Verwendung von Implantaten ist heutzutage nichts Besonderes mehr. Durch Optimierung der Aufnahme
der Abutments am Implantat ist es fiir jeden Anwender méglich, technisch und optisch ansprechenden
Zahnersatz herzustellen. Am Ende steht jedoch immer die Frage, wie der Zahnersatz befestigt werden soll.

Christopher Tuxford/Linkenheim-Hochstetten

n Vondem ehemaligen Standard der ge-
schraubten Krone zu provisorisch befes-
tigten und mit Schraube gesicherten Kro-
nen entfernt man sich immer weiter. Im-
plantatkronen werden zurzeit meist defi-
nitiv verklebt. Durch Verwendung von
Drehmomentschliisseln ist die Gefahr,
dass sich die Abutments lockern, sehrge-
ring, aber nichtauszuschlieRen. Bei defi-
nitiv verklebten oder zementierten Im-
plantatkronen kann es dazu fiihren, dass
wegen einer lockeren Schraube des Ab-

utments oder eines Keramikabplatzers
eine neue Krone/Briicke hergestellt wer-
den muss.

Aus genau diesem Grund ist der Ge-
danke, den Zahnersatz provisorisch zu
befestigen, nicht uninteressant. Die
meisten Materialien, die zur provisori-
schen Zementierung verwendet werden,
neigen nach einiger Zeit zur Randspalt-
bildung. Die daraus resultierende Pro-
blematik der Bakterieneinlagerung ist
als mogliche Ursache bei Periimplantitis
und/oder Gingivitis nicht abzustreiten.
Um genau dieses Risiko zu minimieren,
tendieren viele Zahnarzte wiederum zur
definitiven Verklebung des Zahnersat-
zes.

Weitere Probleme bei provisorischen
Zementen/Klebern sind auch, dass die
Uberschiisse nicht gut zu entfernen sind,
oder die Tragedauer des
Zahnersatzes nicht zufrie-
denstellend ist, da dieser
sich l6st.

implantlink® semi Forte
der Firma DETAX schafft ge-
nau diesen Spagat. Das Pro-
dukt bietet gezielte Ab-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

nehmbarkeit einer provisorischen Be-
festigung mit einer Randdichtigkeit, die
der einer definitiven Verklebung ent-
spricht.

Auch die Haftung der Verklebung ist
sehrgut.Umdiesezuerhdhen,werdenin
meiner Praxis die Abutments wie ge-
wohnt am Rand hochglanzpoliert, aber
in der oberen Halfte angestrahlt.

Dieses fiihrt zu einer mechanischen
Erhohungder Haftwerte und somit zu ei-
ner langeren Tragedauer. Wichtig ist je-
doch, dass Kronen und Abutments mit
reinem Ethanol oder Propanol entfettet
werden und nichtmitanderen Kombipro-
dukten.Diese hinterlassen oftmalseinen
diinnen Film, der die Haftung deutlich
herabsetzt. Auch ist der Verschluss des
Abutments ein Thema. Manche lichthar-
tende Produkte neigen zum Quellen.
Nicht so bei tempofill®2 von DETAX.

Ein weiterer Pluspunkt von implant-
link® semi Forte istdie sehrgute Entfern-
barkeit der Uberschiisse. Das Produkt
flieRtsehrdiinn aus, was beim Entfernen
den Anwender positiv liber die festen,
diinnen Uberschiisse iiberrascht.

Mein Fazit: Der semipermanente Im-
plantatzementvon DETAX hatmichiiber-
zeugt! «

>> KONTAKT

DETAX GmbH & Co.KG
Carl-Zeiss-Str. 4

76275 Ettlingen
Tel.:07243 510-0
E-Mail: post@detax.de
www.detax.de
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Riickblick: Dental Cruise 2012

Schiff anoi—aufin
den sicheren Hafen

yJetzt hab ich 30 Jahre gearbeitet und morgen gebe ich einfach den Schliissel ab, dann geht’s auf in den
wohlverdienten Ruhestand“ — So einfach ist es leider schon lange nicht mehr. Frei nach dem Motto ,,Die
Zukunft beginnt jetzt“ widmete sich die diesjahrige Dental Cruise daher ausschlieBlich dem Thema
»Praxisabgabe langfristig und sicher planen*®.

Nadine Landes/Miinster

B Am 1.7.2012 hief es zum sechsten Mal
LSchiff ahoi” fiir die Dental Cruise, diein
diesem Jahr erstmalig mit der ,Mein
Schiff 2 in See stach. Circa 150 Reiseteil-
nehmer begaben sich unter dem Titel-
thema ,Praxisabgabe“ auf die Reise
durch Siid-Norwegen.

Ein Riickblick auf das hoch-
karatige Fortbildungsprogramm

Bereitsamersten Tag—einem Seetag—
wurden den Fortbildungsteilnehmern
ganztagig Vortrage durch namhafte Re-
ferenten geboten. Den Anfang machte
Dr. Gerhard Will, Zahnarzt und Oralchi-
rurg, mit einer kurzen aber pragnanten
Geschichteeiner Praxisiibergabe, die un-

ter die Kategorie ,,Pleiten, Pech und Pan-
nen” fiel. Mit viel Charme und dennoch
dem gebiihrenden Ernst wurden in der
ersten halben Stunde fast alle Fettnépf-
chen, die den Weg der Praxisabgabe
pflastern, angeschnitten. Aber das blofie
Wissen um deren Existenz ist eben nur
die halbe Miete. Was tun? Wie muss mit
all diesen Schwierigkeiten umgegangen
und wo kann vielleicht sogar vorgebeugt
werden? Auf diese und andere Fragen
sollten im Verlauf der Reise Antworten
gefunden und Anregungen geschaffen
werden.

Herr Professor Dr. Bicanski, Rechtsan-
walt und Steuerberater, startete mit dem
Thema ,.Den Generationswechsel friih-
zeitig planen®. Uber den gesamten Vor-

~ Abb. 1: Im Schiffskino lauschten die Teilnehmer den Vortrégen.

mittag prasentierte der Professor in ge-
wohnt lebhafter Weise die Fallstricke,
die sich im Zusammenhang mit der Pra-
xisabgabe steuerlich und auch rechtlich
ergeben konnen. Ein grofles Augenmerk
wurde hierbei auch auf die Frage nach
dem Testament — Vorhandensein und
Formulierungen —gesetzt.

Am Nachmittag iibernahm Theo San-
der, Rechtsanwalt, das Zepter und be-
richtete aus rechtlicher Sicht liber ver-
schiedene Kooperationsformen, die mit
Hinblick auf den bevorstehenden Be-
triebsiibergang moglich und sinnvoll
sind. Bereits hier fiel mehrfach das
Stichwort ,weifer Ordner®, denn das
Aund 0 bei der Aufnahme eines Partners
zur spateren Ubergabe oder auch bei der
direkten Betriebsiibergabe sind geord-
nete und vor allem vollstandige Unterla-
gen zur Praxis. ,So wie lhre Unterlagen
prasentiert und auch wahrgenommen
werden, so wird auch lhre Praxis wahr-
genommen®, so Sander. Fazit also: Wer
schon bei den Gesprachen mit professio-
nellen Unterlagen auftritt, dem wird
auch ein professioneller Praxisablauf
und -alltag unterstellt. Schon allein die-
ser erste Eindruck kann die Verhand-
lungsposition nachhaltig verbessern.

Nach einem — fiir die regenreichste
Stadt Europas — sehr regenarmen Tag in
Bergen, der zweitgrofiten Stadt Norwe-
gens, fiihrte Rolf Zannier, NWD.C dental
consult, den Teilnehmern die Schwierig-
keiten aber auch die Notwendigkeit
von professionellen Praxiswertgutach-
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Abb.2a

Norwegens.

ten und -analysen vor Augen. Denn wer
etwas verkaufen will, sollte wissen, was
es wert ist und vor allem warum. Aber
auch das Wissen darum, wie der Preis
moglichst optimiert werden kann, birgt
wesentliche Vorteile. Und das gerade
dann, wenn es sich bei dem Verkaufsob-
jekt um das Lebenswerk, die eigene Pra-
xis, handelt. In diesem Fall sollte man
nichts dem Zufall iiberlassen.

Die folgenden drei Tage konnten von
den Teilnehmern zum gegenseitigen
Erfahrungsaustausch, individuellen Ge-
sprachen mit den Referenten oder auch
einfach nur zum GeniefRen Norwegens
wunderschoner Fjorde genutzt werden.
Diedrei Landtage in Geiranger, Flam und
Stavanger wurden durchwegvon bestem
Sonnenwetter begleitet. Ob Wanderun-
gen, Radtouren auf eigene Faust oder
durch die TUI Cruises-Crew von ,,Mein

~ Abb. 2a—c: Auf der ,Mein Schiff 2“ erkundeten die Teilnehmer die schonsten Kiisten Siid-

Schiff 2“ organisiert oder einfach Ent-
spannung am Bordpool — fiir jeden Teil-
nehmer, ob Grof} oder Klein, war mit
Sicherheit etwas dabei.

Amsechsten Tag—dem zweiten Seetag
dieser Reise — ging es fiir die Forthil-
dungsteilnehmerin die 2. Runde der Se-
minarreihe rund um das Thema Praxis-
abgabe. Den Einstieg in diesen 2. Block
boten erneut Dr. Will und Professor Dr.
Rolf Hinz, Kieferorthopade. Beide refe-
rierten mit viel Enthusiasmus iber die
Moglichkeiten, die eigene Praxis nicht
nur betriebswirtschaftlich, sondernauch
fachlichaufden ZahnderZeitzubringen.
Herr Dr. Will legte dabei den Fokus auf
MarketingmafRnahmen, die in jeder Pra-
xis mit einfachen Mitteln anzuwenden
sind. Herr Professor Hinz konzentrierte
sich auf einen kurzen fachlichen Uber-
blick, bezogen auf Friiherkennung und

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Prophylaxe bei Kindern. Denn zufrie-
dene Kinder sind die Patienten von mor-
gen, und die Sicherung von Patienten-
potenzialen ist nicht zuletzt ein wesent-
licher Punkt fiir den Praxisverkauf und
damit verbunden die Wertigkeit der
Praxis.

Unter dem Titel ,.Steuerfall(e) Praxis-
abgabe“ brachte Herr Christoph Réger,
Steuerberater ADVIMED Koln, ein Part-
ner der ADVISION, fiir die Teilnehmer
noch einmal pragnant alle steuerlichen
Stolpersteine auf den Punkt.

Herr Theo Sander fiihrte nach der Mit-
tagspause unter dem Titel ,Rechtsfall
Praxisabgabe® alle im Zusammenhang
mit der Praxisiibergabe vorkommenden
Vertrdge auf und wies mit lebhaften
Anekdoten auf die Schwierigkeiten, die
sich an den unterschiedlichsten Stellen
ergeben konnen, hin. An den wesent-
lichen Stellen gab er zudem Formulie-
rungsbeispiele, mit denen diese Rechts-
fallen vermieden werden kénnen.

Abwechslungsreiches
Rahmenprogramm

Abgerundet wurde das Fortbildungs-
programm durch eine einstiindige Ex-
pertendiskussion, bei der alle Referen-
ten noch einmal zur Verfiigung standen.
DieTeilnehmernutztendiese Zeitinten-
siv, um Fragen, die schon bestanden
oder durch die Vortrage aufgeworfen
wurden, im Plenum diskutieren zu las-
sen.

Nach einem weiteren Landtag in Da-
nemarks Hauptstadt Kopenhagen und
einem anschlieflenden gemeinsamen
Abschiedsumtrunk aller Reiseteilneh-
mer legte die ,Mein Schiff 2“am 9.7.2012
wiederin Kielan. Die Teilnehmerwaren
einig dariiber, auf dieser Reise nicht
nur wunderschdne Eindriicke von Nor-
wegen und Danemark, sondern auch ei-
niges an Wissen fiir den bevorstehen-
den letzten Schritt des Berufslebens
gewonnen zu haben.

Wenn Engel reisen, dann lacht der
Himmel, und nichtnurdas. Wirerlebten
auf der Dental Cruise 2012 eine toll
organisierte Reise auf einem ,Mein
Schiff 2° mit auRergewdhnlich gutem
Service- und Speisenangebot, ein fiir
alle Teilnehmer interessantes Fortbil-
dungs- und Freizeitprogramm mit kurz-
weiligen, frohlichen, gegebenenfalls
auchernsteren Begegnungen unter Kol-
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legen und mit alten und immer wieder
neuen Bekannten. Einfach himmlisch
war’s“, so zog ein Teilnehmer, Zahnarzt
in Stdtirol, sein Fazit ber die Reise.
Abernicht nurdie Rahmenbedingungen
wurden von den Teilnehmern positiv
aufgenommen, sowohl Inhalt als auch
Referenten wurden ebenfalls positiv
hervorgehoben. So ergriff zum Ab-
schluss ein Teilnehmer, Zahnarzt aus

dem Saarland, mit folgendem Schluss-
satz das Wort: ,Im Namen aller Teilneh-
mer mochte ich mich beiden Organisato-
ren und allen Referenten bedanken.
Auch wenn ich schon viele Forthildun-
gen besucht habe, habe ich es noch nie
erlebt, dass alle Referenten so geduldig
und engagiert, auch neben den Semina-
ren, immer mit Rat und Tat zur Seite und
jeder Frage Rede und Antwort standen.

Ein auflergewdhnliches Merkmal dieser
Reise.”

Herr Sander schloss seine Vortrage mit
demeinen, haufigfir Praxisabgabeveran-
staltungen zutreffenden Zitat: ,Ich kam
verwirrtund geheverwirrt—allerdingsauf
hoherem Niveau!” Dies trifft wohl fiir die
Teilnehmerderdiesjahrigen Dental Cruise
nicht zu. Nicht nur wurden wahrend der
Vortrage durchweg Tipps zur Umsetzung
aufgezeigt, sondern auch ein Netzwerk-
werk von Partnern, Beratern, Wegbeglei-
tern aufgezeigt, die helfen kdnnen, diesen
Ubergang von Berufsleben in den wohl-
verdienten Ruhestand so reibungsfrei wie
moglich zu gestalten. Denn die Zukunft
beginnt jetzt!

>> KONTAKT

NWD Gruppe

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
SchuckertstraBe 21, 48153 Miinster
Tel.: 0251 7607-0, Fax: 0800 7801517
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Aus Tradition innovativ

Diagnostische
Spitzenleistungen

Olaf Tegtmeier/Hamburg

Mit der Markteinfiihrung des weltweit
ersten tragharen digitalen Rontgensys-
tems (IMAGER) bestatigte das Unter-
nehmen im Jahr1994 erneut seine Inno-
vationsfiihrerschaft in Sachen digitaler
Bildgebung. Parallel arbeiteten die
Imaging-Spezialisten permanent an der
Weiterentwicklung des RVG-Sensors.
Als Ergebniswar1999 mitdem RVGuider
weltweit erste intraorale digitale Sensor
erhaltlich. Eine weitere Optimierung er-
lebte das RVG-System mit der Marktein-
fiihrung des RVG 6100 vier Jahre spater.

JEr liefert mit einer Bildauflosung von
iiber 20 LP/mm die héchste Bildscharfe
der auf dem Markt erhéltlichen Radio-
grafiesysteme und steigerte damit ein
weiteres Mal die Innovationsgeschwin-
digkeit in der digitalen Rontgentechno-
logie®, berichtet Frank Bartsch, Trade
Marketing Manager. Im Jahr 2010 folgte
mit dem RVG 6500 der weltweit erste
intraorale Sensor, der nach den Stan-
dards der WiFi-Alliance entwickelt
wurde. Das von dieser Non-Profit-Orga-
nisation vergebene WiFi-Siegel gilt in

30 Jahre RVG-Sensoren:
Vergangenheit, Gegenwart und Zukunft der digitalen Bildgebung

N EN
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m N

Patentierung
des weltweit kommerzieller ~ ~mobiles
erstendigitalen  digitaler digitales
intraoralen intraoraler Rontgensystem  gleicher
Sensors (RVG) Sensor (IMAGER)
durch (RVG 25000) Leistung
Dr. Mouyen

Weltweit erster  “Weltweiterstes = Weltweit erster
intraoraler
Sensor mit
oder besserer

gegentiber

Einfihrungder  Erster RVG- Durch RVG-
SuperCMOS- Sensor mit Mobil-
Technologie Wi-Fi- anwendung
(RVG 6100) Kompatibilitdt ~ * Erfassung/
(RVG 6500) Anzeige

intraoraler
Bilder auf dem

Dentalfilmen iPad

(RVGui)

RVG-Timeline

(RVG 6500)

der digitalen Welt als TOV. ,Nach den
ersten Versuchen mit Bluetooth wurde
damit das Zeitalter des kabellosen intra-
oralen Rontgens eingeleitet”, schwarmt
Frank Bartsch.

Kompromisslos vielféltig

Die Bilder aller RVG-Sensoren lassen
sichmitder Bildsoftware von Carestream
Dental bearbeiten. Besonderheiten wie
die WiFi-Kompatibilitdt oder die Dar-
stellung des digitalen Rontgenbildes auf
dem iPad, die seit 2011 mit RVG Mobile
moglich geworden ist, machen die RVG-
Sensoren zu einerflexiblen und bewéhr-
ten intraoralen Bildgebungslosung fiir
jede Praxis.

Aberauch Behandler, die nach wie vor
mit konventionellen Réntgentechnolo-
gien arbeiten, kdnnen von den hochqua-
litativen Carestream-Produkten profitie-
ren, wie Frank Bartsch erklart: ,,Seit 2011
bieten wir fiir Zahnmediziner, die bei
intraoralen Rontgenaufnahmen lieber
mit Speicherfolien arbeiten, den Spei-
cherfolienscanner CS 7600 an.” Damit
kann der Zahnarztalle Vorteile der intel-
ligenten Speicherfolientechnologie nut-
zen, ohne die gewohnten Arbeitsablaufe
umstellen zu miissen.

Verbindung von Vergangenheit mit
Gegenwart und Zukunft

Die Geschichte von Carestream Dental
ist eng verkniipft mit den Traditions-



unternehmen Trophy und Kodak Dental
Systems. Der Carestream-Faktor ver-
schlankt die Prasenz von Trophy, Kodak
Dental Systems und Carestream Dental
seit Januar 2012 unter dem Motto ,,Care-
stream Cares” auf einen zentralen Mar-
kennamen. Der weltweit fiihrende Ent-
wickler fiir digitales Rontgen, Care-
stream Dental, tritt damit als eigen-
standige Marke des Unternehmens
Carestream Health auf, das auf iiber 100
Jahre Erfahrung bei der medizinischen
Bildgebung zuriickblicken kann. Bei der
Vorstellung seiner Neuprodukte im Jahr
2011 prasentierte sich Carestream Dental
bereits als eigenstandige Marke und als
Innovationsfiihrer im Bereich Imaging
Dental.,,Das Logovon Carestream Dental
in Form eines Dreiecks symbolisiert die
drei Eckpunkte des Carestream-Faktors:
FiirMenschen gemachte Technologie, die
beste Bildqualitatder Weltund eine opti-
male Integration in den Workflow®, fiihrt
Frank Bartsch aus.

Kein anderer Hersteller von dentalen
digitalen bildgebenden Systemen kann
auf eine solche Historie von Innovatio-
nen zuriickblicken, die mit intelligenten
Neuentwicklungen permanent in die
Zukunft gefiihrt wird. Die neuesten Ge-
niestreiche aus dem Hause Carestream
Dental werden zunéchst im Herbst auf
denregionalen Fachmessen sowie spater
dann auf der IDS 2013 in Kdln zu erleben
sein. Ein Besuch am Stand lohnt sich
besondersfiiralljeneZahnmediziner,die
im Bereich dentaler Bildgebung Premi-
umprodukte mit langer Tradition und
einem hervorragenden Preis-Leistungs-
Verhaltnis suchen. 4

5> KONTAKT

Carestream Health Deutschland
GmbH

Hedelfinger StraBe 60

70327 Stuttgart

Tel.:0711 20707306

Fax: 071120707333

E-Mail:
europedental@carestream.com
www.carestreamdental.com
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Dental Laser
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@PER/O GREEN®
6 6 Parodontitistherapie im grinen Bereich

Perio Green® zerstort auf Grundlage der photodynamischen
Therapie (PDT) effektiv Bakterien im Biofilm, in parodontalen
Taschen und auf Implantaten.

Mehr Informationen unter: www.periogreen.com
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CAD/CAM
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Unsere Spezialisten

fur lhre

Praxis

Zahnarztpraxen und Dentallabore setzen immer mehr digitale Technologien ein. Und das aus gutem Grund,
denn diese bieten mehr Flexibilitat, Effizienz und Wettbewerbsfahigkeit. Auch in puncto Qualitidtssicherung
bietet die Digitalisierung wesentliche Vorteile: Im Vergleich zu analogen Arbeitsmethoden kann im digitalen
Workflow die Qualitidt und Effizienz der Arbeitsprozesse wesentlich verbessert und Fehler durch weniger

Schnittstellen vermieden werden.

Fernanda Dias/Offenbach

M Eine wichtige Komponente bildet hier-
bei CAD/CAM. CAD/CAM ist ein Synonym
firdendigitalen Konstruktions- und Ferti-
gungsprozess von beispielsweise Zahn-
ersatz, Schienen und Gussvorlagen. CAD
(Computer Aided Design) steht fiir die vir-
tuelle Konstruktion des Zahnersatzes am
Computer, CAM (Computer Aided Manu-
facturing) bezeichnetden physischen Her-
stellungsprozess.

Computer Aided Impressioning
Im Zusammenhang mit CAD/CAM wird

auch das Thema CAl (Computer Aided Im-
pressioning) immer wichtiger. CAl be-

zeichnet den intraoralen Aufnahmepro-
zess im Mund mit einem Scanner, der den
Silikonabdruck ersetzt. Mitihrist ein um-
fassender digitaler Workflow maglich:
angefangen von der digitalen Abformung
iiber die digitale Bearbeitung des virtuel-
len Modells bis hin zum Geriistdesign.
Der Behandler erhélt durch den Intra-
oral Scanner einen dreidimensionalen
Datensatz, welcher der Computersoft-
ware als Grundlage fiir die virtuelle Kon-
struktion des Zahnersatzes dient. An die-
ser Schnittstelle zwischen CAl und CAD
wird nicht einfach nur ein physischer Ab-
druck gegen einen digitalen ersetzt, son-
dernesentfallenauchArbeitsschritte, wie

zum Beispiel die Auswahl des passenden
Abdruckloffels, das Anmischen des Ab-
druckmaterials und das Desinfizieren der
Abdriicke. Die gewonnenen Daten kén-
nen anschlieffend ganz einfach an das
Labor versendet werden. Das spart Zeit
und liefert prézise Ergebnisse, da weitere
Umformungsprozesse entfallen.

Digitale Arbeitsprozesse mit
CAD/CAM

Der digitale Arbeitsprozess beginnt
also optimaler Weise mit CAL Hier fiihrt
der Zahnarzt eine Kamera (Intraoraler
Scanner) tber die Zahne des Patienten
und nimmt je nach Technik Einzelbilder
oder Videosequenzen der einzelnen
Zahne auf. Auf dem Rechner werden die
Daten dann zu einem dreidimensionalen
Modellumgerechnet. Dannfolgtder CAD-
Prozess. Hier wird der Zahnersatz mit ei-
ner Software konstruiert. Hilfe leisten
Zahndatenbanken, die eine Vorauswahl
abgespeicherter Zahnstrukturen zulas-
sen oder biogenerische Datenbanken, die
aus der patientenindividuellen Resthe-
zahnung naturnahe Restaurationsvor-
schldge anbieten. Software-Zusatzmo-
dule bieten je nach System unterschiedli-
che Zusatzfunktionen fiir die Konstruk-
tion von individuellen Abutments oder
die Beriicksichtigung von diagnostischen
Wax-ups an.Anschliefend stellt eine Ma-
schine aus vorgefertigten Materialrohlin-
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gen den Zahnersatz oder das Geriist her.
Je nach restaurativer Arbeit konnen das
mehrere unterschiedliche Materialien
sein, die zu einem restaurativen Ender-
gebnis zusammengefiigt werden, oder
auch geriistlose Versorgungen. Um hoch-
asthetische Ergebnisse zu erzielen, ist
haufig noch eine Individualisierung auf
traditionellem zahntechnischen Wege er-
forderlich. Hier verschmilzt traditionelles
zahntechnisches Handwerk mit moder-
nen digitalen Lésungen zu einem indivi-
duellen bezahlbaren hochasthetischen
Zahnersatz.

Vorteile

CAD/CAM ist ein wichtiger Bestandteil
desdigitalen Workflows und bringtinshe-
sondere in Verbindung mit CAl wesentli-
che Vorteile:

) prézises Ergebnis, da manuelle Pro-
zesse entfallen

» man spart wesentlich an Zeit, da Ar-
beitsschritte wegfallen

» Backward Planning: Durch gemein-
same Schnittstellen konnen bereits vir-
tuelle Konstruktionen von Zahnersatz
mit diagnostischen Aufnahmen dreidi-
mensional verschmolzen werden. Das
ermdglicht zum Beispiel bei einer Im-
plantatplanung, dass vor dem Eingriff
der Zahnersatz virtuell eingesetzt wird.
Sokannmaneine optimale Positiondes
Implantatsfestgelegen. Erstdanach be-
ginnt die eigentliche Operation. Mit-
hilfe des Backward Plannings kann der
Zahnarzt bereits vor dem Eingriff pla-
nen, wie das Implantat am besten ein-
gesetzt wird. Dies gibt eine sehr grofie
Sicherheit, auch das gewiinschte Er-
gebnis zu erzielen.

Trends und Entwicklungen

Im Bereich der Digitalisierung gibt es
immer wieder Innovationen und techni-
sche Weiterentwicklungen. Auf welche
Trends und Entwicklungen darf man sich
im Bereich CAD/CAM freuen? Mit groRer

Spannung werden weitere Intraoral-
Scannererwartet. Hier sind auch Systeme
denkbar, welche die traditionelle optische
Aufnahmetechnikdurchandere Technolo-
gien ersetzen, um den Préparationsauf-
wand zu minimieren.

Im Sektor Material werden verstarkt
Composite-Materialien eingesetzt, die &s-
thetisch und einfach zu verarbeiten sind.
Bereits heute gibt es Mischwerkstoffe aus
nanokeramischen Partikeln, die in Poly-
merstruktureneingebettetsind.Diese Ma-
terialien vereinen Elastizitdt und Glanz
mit hervorragenden Fréseigenschaften.

Richtige Beratung

CAD/CAM ist ein umfangreiches
Thema, zu dem es auch viele Fragen
gibt. Welche digitalen Prozesse sind
fir das eigene Praxiskonzept am

sinnvollsten? Welches CAD/CAM-Sys-
tem passt am besten? Welche Finan-
zierungsmoglichkeiten gibt es? Hinzu
kommtnochdierichtigeundindividuelle
Produktauswahl. Hier unterstiitzt der
Dentalfachhandel als kompetenter Part-
ner beider Umsetzung und Realisierung
samtlicher Konzepte zuverldssig, umfas-
send und mit einem exzellenten Markt-
wissen. 44

>> KONTAKT

Pluradent AG & Co KG
Kaiserleistr. 3

63067 Offenbach

Tel.: 069 82983-0

E-Mail: offenbach@pluradent.de
www.pluradent.de

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Hausmittel Knollchen —

aus Hollywood malanders =~ y;l

Auch Stars und Sternchen haben ihre
Schonheitstipps, die mit Botox und Silikon
wenig gemein haben: So auch Hollywood-
Schauspielerin Julia
Roberts, die vor al-
lem durch ihr strah-
lendes LachelninFil-
men wie ,,Pretty Wo-
man“ oder ,Eat Pray
Love“beriihmtwurde.
Jetzt verriet sie, wie
ihre Zahne so schon
weiR bleiben. Von ih-
rem Grofdvater erbte
sie den Tipp, die
ZéhneregelmaRigmit Backnatron zureini-
gen. Er selbst hétte dadurch nur ein einzi-
ges Loch gehabt, bestétigte die Schauspie-
lerin. Und dass es zu wirken scheint, be-
weist schliefilich ihr strahlendes Lacheln.

Quelle: www.jamioo.com

Senf statt Zahnpasta

+Ein Atem wie ein Lowe" —diesen Hintergedan-
ken hatte anscheinend ein Amerikaner, der sich
mehrere Monate seine Zdhne, wenn auch un-
wissentlich, mit dem beliebten Léwen-Senf
putzte.

Eine Deutsche schickte ihrer Tochter und ihrem
Schwiegersohn, beide in Kalifornien lebend, re-
gelmaRig Pakete mit typisch deutschen Lebens-
mitteln, immer mit dabei: mehrere Tuben Senf.
Auch ein amerikanischer Verwandter des Paa-
res, ein ehemaliger NASA-Wissenschaftler, er-
hieltals Prasent eine solche Tube. Doch stattim
Kiihlschrank landete diese beiihmim Badezim-
mer und morgens und abends: auf der Zahn-
biirste!

Seinen Irrtum bemerkte der Wissenschaftler
erst spéter, als er den Produktnamen googelte.
Schaden haben seine Zdhne zum Gliick nicht
davongetragen.

Quelle: bild.de

© Africa Studio

Constabler John Reurink &

von der kanadischen Onta-

rio Provincial Police hat schon so eini- -
ges auf dem Highway erlebt: Fahrer, die
Make-up auflegen, Karten lesen oder telefo-
nieren.Nunmussteereinen LKW-Fahrerstop-

pen und diesem eine Verkehrsstrafe aufgrund ei-
ner,,zahnmedizinischen Behandlung” ausstellen.

<«

© I'mPerfect Lazybones

Der kanadische Brummifahrer war einem vorbeifahrenden Autofahrer wegen
seiner auflergewodhnlich schlechten Fahrweise aufgefallen. Als dieser dann
schlieBlich den Constabler informierte, lief? der den LKW-Fahrer anhalten. Der
Grund fiir die riskante Fahrweise wollte Reurink zunéchstgar nicht glauben: Der
Fahrer war so schlecht gefahren, weil er versucht hatte, sich wahrend der Fahrt
einenZahnzuziehen.Zudemtraterdem Polizistengegeniiberziemlich frech auf.
Nach Angaben der kanadischen Polizei hatte der Amateurzahnarzt einen Faden
um den schmerzenden Zahn gelegt, das andere Ende ans Dach der Kabine
gebunden und auf ein gutes Schlagloch gehofft. Als Beweis fiir diese ,dentalen
Bemiihungen® fand die Polizei schlieflich auch einen blutigen Zahn und ein
Stiick Faden vor. Nach Ansicht von Constabler Reurink hétte der Fahrer sich
besser auf dem Seitenstreifen als Zahnarzt versuchen sollen.

Quelle: http://cnews.canoe.ca

Witze

Woran erkenntman einen freundlichen Motorrad-
fahrer? An den Fliegen zwischen den Zéhnen.

Patient:,Sagen Sie mir die Wahrheit, Herr
Doktor: Ist meine Krankheit SEHR
schlimm?“— ,Was heifdt schlimm? Sagen
wir es mal so: Wenn ich Sie heile, werde
ich weltberithmt...*

Was macht ein Vampir, der keine Zéhne
mehr hat? Er steigt um auf Tomatensuppe.

Paulchen beim Zahnarzt: ,,Bohren brauchen
Sie nicht, Herr Doktor, das Loch ist namlich
schondrin!®

»Sie haben eine sehr seltene, sehr ansteckende
Krankheit. Wir miissen Sie auf die Isolier-
station verlegen und dort bekommen

Sie nur Kartoffelpuffer und Spie-

geleier zu essen.“—,Werd’ ich

davon denn wieder gesund?“

— ,Nein, aber das ist das Ein-

zige, was sich unter der Tiir

durchschieben ldsst.*

KENNZIFFER 0791 )




Zahnmedizinische Methodik, Fachkunde, Neues aus
der Gerdatemedizin, Praxis-/Labor- und Qualitats-
management, Marketing, Aus- und Weiterbildung, der
Austausch mit Kollegen und und und. Es gibt so vieles,
bei dem es sich lohnt, auf dem Laufenden zu bleiben.

Die Pluradent Akademie bietet Ihnen
Impulse fiir Thre Zukunft.

Mit jahrlich {iber 800 Veranstaltungen bundesweit
bietet die Pluradent Akademie Ihnen und Ihrem Team
wegweisendes Wissen auf hochstem Niveau.

www.pluradent.de

Nutzen Sie die vielseitigen Fortbildungsangebote fiir
Ihre berufliche Entwicklung. Mehr Informationen zu
aktuellen Veranstaltungen finden Sie im Internet unter
www.pluradent.de/veranstaltungen

Wir freuen uns auf Sie.

engagiert
wegweisend
partnerschaftlich
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B SPEZIALIST FUR MUND- UND ZAHNPFLEGE
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Mit Doppel-Schutz fit fiir die Zukunft
GABA bietet die im erfolgreichen Dop-
pel-Schutz aronal/elmex enthaltene aronal
Zahnpasta mit neuer Formulierung an.
aronal enthélt jetzt 1.450 ppm Fluorid aus
Natriumfluorid sowie Zink als neuen Wirk-

Der medizinische
Doppel-Schutz

FUR ZAHNFLEISCH & ZAHNE

morgens abends

d,
m

stoff. Zink, ein fiir den Korper wichtiges
Spurenelement, kommt seit vielen Jahren
in Hautpflegecremes und Salben, aber
auch Nahrungsergdnzungsmitteln zum
Einsatz. Der etablierte Wirkstoffistantibak-
teriell und entziindungshemmend; seine
Wirkung istdurch eine Vielzahl von Studien
wissenschatftlich belegt. ,,Damit haben wir
unser bewdhrtes, seit 1980 erfolgreiches
Duoaronal/elmexweiter optimiert”, erklért
Dr. Claudia Brose von der Abteilung ,Medi-
zinische Wissenschaften“ bei GABA. ,Die
,Partner‘-Zahnpasta elmex mitAminfluorid
bleibt unverandert.”

GABA GMBH

Berner Weg 7

79539 Lorrach

Postfach 25 20

79515 Lérrach

Tel.: 07621 907-0

Fax: 07621 907-499
E-Mail: info@gaba.com
www.gaba-dent.de

DGP und GABA verleihen
,,DGP meridol Preis 2012*

Im Rahmen ihrer Jahrestagung hat die
Deutsche Gesellschaft fiir Parodontologie
(DGP) zusammen mit GABA, dem Spezialis-
ten fiir orale Prévention, zum neunten Mal
den ,DGP meridol Preis“ verliehen. Die
Preisverleihung erfolgte im Rahmen des
DGP-GABA-Symposiums auf der Europerio7
inWien.

In der Kategorie ,,Grundlagenforschung,
Atiologie und Pathogenese von Parodontal-
erkrankungen® erhielt die Forschergruppe
um Sabine Groger, Eugen Domann, Jose R.
Gonzales, Trinad Chakraborty und Jorg
Meyle den ersten Preis fiir ihre Arbeit ,,B7-
H1 and B7-DC receptors of oral squamous
carcinoma cells are upregulated by Por-
phyromonas gingivales® (Immunobiology
216-2011-1302-1310). Den zweiten
Preis dieser Kategorie erhielten A. Kasaj,
J. Meister, K. Lehmann, S. . Stratul, M.
Schlee, J. M. Stein, B. Willershausen und
M. Schmidt fiir ihre Arbeit ,, The influence
of enamel matrix derivative on the angio-
genic activity of primary endothelial cells”
(J Periodont Res 2011doi: 10.1111/j.1600
0765.2011.01456.x).

In der Kategorie ,Klinische Studien,
Diagnose und Therapie von Parodontal-
erkrankungen® erfolgten ebenfalls zwei
Preisvergaben:

e 1. Preis: Amelie Béumer, Bernadette
Pretzl, Raluca Cosgarea, Ti-Sun Kim, Peter
Reitmeir, Peter Eickholz, Bettina Dannewitz:
»100th loss in aggressive periodontitis after
active periodontal therapy: patient-related
and tooth-related prognostic factors“ (J
Clean Periodontol 2011; 38: 644-651 doi:
10.111/j.1600-051X.2011.01733.x).

2. Preis: Jorg Meyle, Thomas Hoffmann,
Heinz Topoll, Bernd Heinz, Eli Al-Machot,
Pia-Merete Jervge-Storm, Christian MeiB,
Peter Eickholz, Seren Jepsen: ,,A multi-cen-
trerandomized controlled clinical trial onthe

treatmentofintra-bony defects with enamel
matrix derivates/synthetic bone graft or
enamel matrix derivates alone: results after
12 months® (J Clin Periodontol 2011; 38:
652-660 doi: 10.1111/j.1600-051X.2011.
01726.x).

nderausgabe Parodontologie

PROPHYLAXEdialog

Zeitschrift fir Oralprévention in der Praxis

e ek

1 Diabetes mellitus und Parodontitis
I Diabetes mellitus und Zahnimplantate
1 Diabetes und Mundschleimhautverénderungen

1 Diagnose von Mundgeruch

PROPHYLAXEdialog ,,Parodontologie*

Ab sofort ist die Sonderausgabe ,,Paro-
dontologie” des Fachmagazins PROPHYLA-
XEdialog kostenfrei bei der GABA erhaltlich.
Erschienen zur Europerio 7 in Wien, widmet
sich die Sonderausgabe verschiedenen As-
pekten aus der Parodontologie. Eine wich-
tige Rolle spieltdie Verbindung von Diabetes
und Parodontitis; ein anderer Artikel be-
schaftigt sich mit Parodontitis und Implan-
taten. Dariiber hinaus wird auch auf die Di-
agnose von Halitosis eingegangen. Bei den
Autoren der neuen Sonderausgabe handelt
es sich um international anerkannte Exper-
ten, darunter Prof. Sgren Jepsen und Prof.
Jorg Meyle aus Deutschland sowie Prof.
Marc Quirynen aus Belgien.

Als Spezialist fiir orale Pravention liegt
der GABA die Auseinandersetzung mit paro-
dontalen Erkrankungen besonders am Her-
zen. Mit zwei wissenschaftlichen Sympo-
sien und einem groBen Messestand hat sie
sich deshalb an der Europerio 7 beteiligt.

Zahnérzte und Praxisteams konnen die
Sonderausgabe ,Parodontologie“ kosten-
los per Mail oder Fax bestellen. Abonnenten
des PROPHYLAXEdialogs erhalten sie auto-
matisch per Post. Online ist das Magazin als
PDF unter www.gaba-dent.de/prophylaxe-
dialog verfiigbar.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Stark gegen Bakterien, sanft zu Zahnen und Zahn-
fleisch: Mit dem neuen fotodynamischen Wirkstoff
Perio Green bringt die elexxion AG Farbe in die laser-
unterstiitzte PA- und Periimplantitistherapie. So er-
maglicht das Medizinprodukt der Klasse lla, das auf
dem bewdhrten PDT-Farbstoff Indocyaningriin ba-
siert und speziell auf die Lichtfrequenz der elexxion-
Laser reagiert, eine hochwirksame und schmerzfreie
Parodontitis- und Periimplantitisbehandlung — ohne
Risiken, Verfarbungen und systemische Nebenwir-
kungen!

_—
i
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Der spezielle Fotosensitizer in Perio Green ist
ein ,echter” fotodynamischer Wirkstoff, der erst bei
Laserbestrahlung aktiv gegen parodontalpathogene
Keime vorgeht. Und da er sich nur selektiv an die
Zellwdnde von Bakterien ankoppelt, werden kérper-
eigene Zellen nicht beeintrachtigt. Wird der Wirkstoff
von einem Diodenlaser mit einer Wellenldnge von
810 nm bestrahlt, wird aktiver Sauerstoff freigesetzt.
Dieser Singulettsauerstoff verandert die Mikroorga-
nismen so, dass sie nicht mehr verstoffwechseln
konnen und absterben. Die Behandlung ist fiir den
Patienten nahezu schmerzfrei, denn es entsteht keine
thermische oder mechanische Wirkung; auf eine
Anasthesie kann meist verzichtet werden.

Da diese Art der laserunterstiitzten Therapie
noninvasiv ist, kann sie an eine fortgebildete Helferin
delegiert werden. So ermdglicht Perio Green nicht nur
eine nachhaltige adjuvante PA- und Periimplantitis-
behandlung (ergénzend zur Entfernung harter Beldge),
sondern hilft dem Behandler auch, seine Investition
,Laser" bestmoglich zu nutzen. Perio Green ist in einer
Zweierpackung mit je einer Wirkstofftablette sowie
u.a. sterilem Wasser, Einweg-Tips und -Spritze erhélt-
lich. Neue elexxion-Lasersysteme beinhalten bereits
die notwendige Software, altere Gerédte konnen ein-
fach und schnell im Werk umgeriistet werden.

ELEXXION AG

SchiitzenstraBe 84, 78315 Radolfzell

Tel.: 07732 82299-0

E-Mail: info@elexxion.com

www.elexxion.de, www.periogreen.com
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Ritter-

[ THE DENTAL EXPERTS ]

Zuverlassige,
deutsche TOP-Qualitat
zu Aktionspreisen!

DENTAL TRADITION

‘5 125

\% YEARS

\Q ANNIVERSARY

Rufen Sie uns an: wir nennen lhnen Ihren
zustandigen Dental-Fachhéndler,
der Sie gerne unverbindlich und kostenlos berat !

- EURD.
Jag) der 925

2 en MWSE-
‘::n. ahnlich

Wahlweise
System H/S/C/HC
(preisgleich)

ContactlLite
Comfort S/H/E

Auch als KFQ-Version
erhiltich !

Format C plus

Ritter Concept GmbH - Bahnhofstr. 65 - 08297 Zwonitz
Tel. 037754 / 13-290 - Fax 037754 / 13-280 - aktion@ritterconcept.com

Besuchen Sie uns im Internet: www.ritterconcept.com
Alle Rechte, Anderungen und Irrtum vorbehalten. © Ritter 2012

Made in Germany
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E NUR FUR KURZE ZEIT: SPAR-AKTION VON MIELE

Beim Kauf eines Miele-Thermo-
Desinfektors konnen Kunden jetzt
sparen: Er wird in einem Aktionspaket
mit einem Dosiermodul angeboten,
das einen Preisvorteil von 460 Euro
ausmacht. Die Aktion begann am
1. September 2012.

Sie giltfiir alle Thermo-Desinfek-
toren mit den Produktbezeichnungen
G7831,67881 und G 7891. Das Mo-
dul macht die Bedienung besonders
einfach, denn es tibernimmt die auto-
matische Zufilhrung von fliissigen
Reinigungs- und Desinfektionsmit-
teln und damit wird manuelles Ab-

PS1201B perfekt erganzt. Erist
mit einer 20-Liter-Kammer
ausgestattet und lasst sich
leicht auf einer Arbeitsplatte ab
50 cm Tiefe platzieren. Eine in-
tegrierte Reverse-0Osmose-An-
lage liefertdas notwendige voll-
entsalzte Wasser. Dem Anwen-
der stehen drei Anwendungs-
programme zur Sterilisation
{(bei 121°C, 134°C und ein
Prionen-Programm bei 134 °C)
sowie Testprogramme fiir den
Vakuum- und Helix-B&D-Test

messen (berfllissig. Zusatzlich wird
die Prozesssicherheit durch eine integrierte

MIELE & CIE. KG
Carl-Miele-StraBe 29

33332 Giitersloh

Postfach

33325 Giitersloh

Tel.: 01802303131

(0,06 EUR pro Min.,

Mobilfunk max. 0,42 EUR pro Min.)
E-Mail: info@miele.de
www.miele-professional.de

Uberwachungsfunktion erhdht. Die Thermo-
Desinfektoren, die als platzsparende, unter-
baufahige Standgerdte in verschiedenen
GroBen auf dem Markt sind, bieten auf zwei
Spiilebenen Platz fiir maximal 11 Hand- und
Winkelstiicke — und damit die hochste
Kapazitdat am Markt.

Fiir sicheres und effizientes Arheiten in
der Zahnarztpraxis bietet Miele mit ,Sys-
tem4Med”“ eine Rundum-Versorgung: Die
Thermo-Desinfektoren werden durch einen
B-Klasse-Sterilisator mit der Bezeichnung

zur Verfligung.

Zur Optimierung des Reini-
gungsergebnisses werden unter dem Na-
men ,ProCare Dent” auch die eigenen Pro-
zesschemikalien von Miele angeboten. Zur
Prozessdokumentation aus Thermo-Desin-
fektor und Klein-Sterilisator bietet Miele
eine eigene Software an: Die ,Segosoft
Miele Edition“ ermdglicht die manipula-
tionssichere Datenarchivierung in Form von
digital signierten PDF-Dateien mit papierlo-
ser Langzeitarchivierung. Fiir den Ausdruck
von Sterilgut-Etiketten steht die ,Segolabel
Miele Edition” zur Verfligung.

E GEWINNBRINGENDE MASSNAHME FUR DIE DENTALBRANCHE

Auchin der Dentalbranche ist die Com-
pliance in der Handehygiene nach wie vor
die MaBBnahme Nr. 1, wenn es um Vermei-
dung von Kontaminationen und optimalen
Infektionsschutz fiir Personal und Patienten
geht. Untersuchungen der WHO, des VAH
und des RKI belegen dies immer wieder
aufs Neue.

Zur Know-how-Vertiefung (ber die
Compliance und alle relevanten MaBnah-
men in der Handedesinfektion wurde 2008
die Aktion ,,Saubere Hande" ins Leben ge-
rufen:eine bundesweite Kampagne, die un-
ter anderem vom Bundesministerium fiir
Gesundheit und dem Nationalen Referenz-

SCHULKE & MAYR GMBH
Robert-Koch-StraBe 2

22851 Norderstedt

Tel.: 040 52100-274

Fax: 040 52100-132
www.schuelke.com

\N\R UNTERSTUTZEN,
\U!

ETION
IM‘*A‘:” Windl

zentrum fiir die Surveillance Nosokomialer
Infektionen (NRZ) unterstiitzt wird.
SchiilkesAnliegen als offizieller Partner
der ,AKTION Saubere Hande" ist es, ge-
meinsam mit dem Fachhandel die Dental-
praxen und -labore auf den neuesten Wis-
sensstand in puncto Compliance zu brin-
gen.Mitdem ,Trainthe Trainer”-Programm
soll die derzeit bestehende Liicke zwischen

den im Praxisalltag allgemein erfolgenden
und de facto erforderlichen Handedesin-
fektionsmaBnahmen geschlossen werden.
Nur so kann die Compliance in der Dental-
branche signifikant verbessert und die In-
fektionsrate gesenkt werden.

IhrHandler informiert Sie gern iber das
,Irain the Trainer”-Programm. Kontaktie-
ren Sie ihn auf der Messe, am Schiilke-
Informationsstand, via E-Mail oder Telefon.

Ein besonderes Aktionsangebot zum
, Train the Trainer“-Programm halt Schiilke
auch bereit. Beim Kauf von 10 Litern
Handedesinfektionsmittel erhalten Sie das
Schulungspaket, bestehend aus:

e giner UV-Lampe sowie
e ginem fluoreszierenden Handedesinfek-
tionsmittel.

Damit kann jedes Praxisteam die ei-
gene oder die von Kollegen ausgefiihrte
Handedesinfektion tberpriifen, iiben und
optimieren.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.




DIE CEREC ROADSHOW

GroBes

Hands-on

mit OMNICAM
und BLUECAM

Die CEREC Roadshow live in lhrer Ndhe:

Berlin ¢ 28.09.2012 Disseldorf ¢ 26.09.2012 Hannover ¢ 23.11.2012 Leipzig ® 10.10.2012 Stuttgart ¢ 07.11.2012
Berlin ® 31.10.2012 Dresden ¢ 12.10.2012 Kassel ® 02.11.2012 Munchen ¢ 12.10.2012
Bremene 17.10.2012 Hamburg ¢ 30.11.2012 Kiel e 07.11.2012 Nurnberg e 26.10.2012

Anmeldeschuss ist jeweils 5 Werktage vor der Veranstaltung. Kosten pro Teilnehmer 49,- € zzgl. MwSt.

Puderfreies Scannen, unlibertroffene Handhabung und prazise 3D Aufnahmen in natirlicher Farbe! Die neue CEREC
Omnicam ist die Sensation auf dem CAD/CAM-Kamera-Sektor und macht das Aufnehmen so leicht, intuitiv und
ergonomisch wie nie zuvor.

Henry Schein Dental bietet lhnen die M&glichkeit sich ein Bild Uber die Innovation des Jahres 2012 zu machen.
Vergleichen Sie die Omnicam mit der Bluecam und erleben Sie den Unterschied live.

Erstellen Sie gemeinsam mit unserem CEREC-Spezialisten lhre eigene individuelle Krone und Uberzeugen Sie sich
selbst von der Einfachheit und Prézision der CEREC 4.0 Software.

Termine und Anmeldung
cerec@henryschein.de
www.henryschein-dental.de

YAHENRY SCHEIN®

Erfolg verbindet. DENTAL



>> BLICKPUNKT PRAXISHYGIENE

| herstellerinformationen*

E AQUADENT COMPLETE ALS NEUE KOMPLETTLOSUNG

KENNZIFFER 0841

Mit Aquadent Complete bietet doctor-
water nun eine tiberarbeitete Losung fiir die
hygienische Aufbereitung des Praxiswas-
sers. Die Hersteller von Behandlungsein-
heiten verlangen fiir den einwandfreien
Betrieb meistens eine Wasserharte, die
zwischen 8,4 und 12 Grad deutscher Harte
liegt. In den meisten Gebieten der Bundes-
republik Deutschland ist das Wasser aller-
dings sehr viel harter. Diesem Problem
begegnet doctorwater mitdem inAquadent
Complete eingebauten Kalkschutzsystem
Aquadent-K! Das System ist umwelt-
freundlich, wartungsarm und arbeitet mit
einem speziell entwickelten Kondensat fiir
die Bindung der Kalkionen, die sich somit
nicht mehr im Leitungssystem oder den

DOCTORWATER GMBH
KanalstraBe 17

16727 Velten

Tel.: 0800 2000260

E-Mail: office-de@doc-water.com
www.doc-water.com

Behandlungseinheiten festsetzen kinnen.
Stellt ein unabhangiges und akkreditiertes
Labor fest, dass das Wasser in der Praxis
nicht die empfohlenen mikrobiologischen
Grenzwerte erfiillt, sollte gehandelt wer-
den! Die in Aquadent Complete verbaute
zentrale Entkeimungseinheit sorgt fiir eine
Keimreduzierung bis hin zur Keimfreiheit
im Wasser. Da oftmals die Probleme bereits
vor dem Eintritt des Wassers in die Behand-
lungseinheiten, also im Leitungssystem,
entstehen, sorgen die Aquadent-Systeme

der doctorwater GmbH dafiir, dass das Pra-
xiswasser bereits aufbereitet und entkeimt
wird, bevor es in die jeweiligen Behand-
lungseinheiten gelangt. Da unter denvielen
verschiedenen Keimarten auch resistente
Keime vorkommen, die mitunter auBerst
gesundheitsschadigend wirken Kkonnen,
kombiniert die doctorwater GmbH zwei
sehr hewahrte Verfahren zur Entkeimung
desWassersfiir das perfekte Ergebnis.Eine
Kombination aus elektrolytischer und phy-
sikalischer (Filtration) Entkeimung fiihrt
auBerst schnell und effektiv zum besten Er-
gebnis. Fiir einen reibungslosen Ablauf und
zur Qualitatssicherung liefert doctorwater
Aquadent Complete immer als fest vor-
montiertes System aus. Dieses wird er-
ganzt durch einen Montageblock, der, falls
noch nicht vorhanden, in das bestehende
Wassernetz der Praxis eingebaut wird.
Alles Weitere sind ein paar standardisierte
zusatzliche Handgriffe zur zentralen Ent-
keimung und zum Kalkschutz des Praxis-
Wassers.

E PERFEKTE SYMBIOSE AUS DESINFEKTION UND DUFT

KENNZIFFER 0842

Fast jeder kennt den typischen Zahn-
arztgeruch, der Patienten bereits im Ein-
gangsbereich einer Praxis entgegen-
schlagt. Bei den meisten Menschen weckt
er negative Assoziationen, beeintrachtigt

DURR DENTAL AG
Hopfigheimer StraBe 17
74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.:07142705-0

Fax: 07142 705-500

E-Mail: info@duerr.de
www.duerr.de

das Wohlbefinden und verstarkt zudem die
Angst vor der Behandlung. Praxisbetreiber
nahmen diesen unerfreulichen Zustand
bisher als notwendiges Ubel hin. Diirr Den-
tal wollte sich damit nicht zufriedengeben
und hat daher ein neues Konzept entwi-
ckelt. Ab sofort bringen die vier neuen
MyMix-Parfiiméle frischen Duft in die Pra-
xis. Gleichzeitig werden in Kombination mit
der Schnelldesinfektion FD 322 perfume
free kontaminierte Flachen zuverlassig
desinfiziert.

Warum sollen keimfreie Oberflachen
nichtauch einen angenehmen Duftverstro-
men und so zum Wohlbefinden der Patien-
ten und des Praxisteams beitragen? Diese
Frage stellten sich die Entwickler aus dem
Haus Dirr Dental. Viele Branchen setzen
bereits gezielt ein professionelles Duft-
Marketing ein. Bei bekannten Hotelketten
sorgen besondere Kompositionen fiir ein
angenehmes Wellness-Ambiente, in Ein-
kaufszentren verstarken angenehme Diifte
die Einkaufslust. Aus der Idee wurde ein
neues Konzept filr Praxen, das ab sofort er-
haltlich ist. MyMix besteht aus der Schnell-

desinfektion FD 322 perfume free sowie
vier Duftnoten, die als Parfiimkonzentrat
individuell beigemischt werden. Nach dem
Anmischen kann die Gebrauchslosung di-
rektverwendet werden.

Diirr Dental hat sich sehr genau mit der
Wirkung einzelner Diifte beschaftigt und
verschiedene Parflimdle kreiert. Der Grund:
Menschen nehmen Gerliche sehr unter-
schiedlich wahr. Rund 10.000 verschie-
dene Duftnoten kann die menschliche Nase
unterscheiden. Welche Bilder, Geflihle und
Erinnerungen diese bei jedem Einzelnen
auslosen, ist unterschiedlich. Diverse Duft-
nuancen wurden von iber 100 Praxen
getestet. Dabei haben sich vier Favoriten fiir
die MyMix-Collection herauskristallisiert:
erfrischendes LIME, sommerliches MELON,
elegantes SILK und exotisches TROPICAL.

Mit diesem Duftsortiment kénnen Pra-
xen nun ihre Raumlichkeiten gleichzeitig
erfrischen und sicher desinfizieren. MyMix
ist die ideale Erganzung fiir das Praxismar-
keting. Zur Produkteinflihrung bietet Dirr
Dental eine MyMix-Collection-Box mitallen
vier Diften zum Kennenlernen an.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E SENSITIVE-PRODUKTLINIE - MILD, ABER WIRKSAM

KENNZIFFER 0851

Im medizinischen und dentalmedizini-
schen Bereich werden insbesondere die
Hénde starker Belastung ausgesetzt. Daher
ist es umso wichtiger, Produkte anzubieten,
die nicht nur wirksam sind, sondern auch
eine Pflege- und Schutzfunktion erfiillen, so
das Unternehmen. Die neue Sensitive-Pro-
duktlinie erfiillt diese Funktionenvollstandig.
Alle Produkte sind frei von Konservierungs-
stoffen, allergenen Bestandteilen und sind
dermatologisch getestet — daher fiir Allergi-
ker und Personen mit empfindlicher, stark
strapazierter Haut besonders zu empfehlen.

MULLER-OMICRON
GMBH & CO. KG
SchlosserstraBe 1

51789 Lindlar

Tel.: 02266 474221

Fax: 02266 3417

E-Mail: info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de

Zu der Sensitive-Linie zahlt das Dento-
derm® GEL Sensitive, ein Gel zur chirurgi-
schen und hygienischen Handedesinfek-
tion, das Riickfetter und die Hautpflege-
komponente Allantoin enthalt.

Weitere Produkte sind Dermapon Sen-
sitive, eine besonders milde Waschlotion
mit hochwertigen, hautpflegenden Subs-
tanzen fiir haufiges Hindewaschen, sowie
Dermavea Sensitive, eine lipidhaltige Lo-
tion (Wasser-in-Ol-Emulsion) zur intensi-

ven und nachhaltigen Pflege bei gleichzei-
tiger Schutzfunktion. Ein komplettes Sys-
tem rund um die Hande. Dartiber hinaus
wurde die Dentalrapid®-Produktfamilie um
Dentalrapid®AF Sensitive erweitert. Hierbei
handelt es sich um ein Schnelldesinfek-
tionsmittel fiir Medizinprodukte und Inven-
tar auf reiner Alkoholbasis ohne jegliche
Zusatze, das sichals Spriih- und Wischdes-
infektion eignet,z.B.inKombination mitden
neuen DryWipes Soft-/Premium-Tiichern.

B RISKONTROL ART: NEUER DUFT ZUM PRODUKTJUBILAUM

KENNZIFFER 0852

Seit zehn Jahren im Hygieneein-
satz fiir kontrollierte Sicherheit: Zum
Produktjubilaum erweitert die Firma
Pierre Rolland (Acteon Group) ihr
Riskontrol Art-Sortiment um einen
neuen frischen Duft. So sind die Kli-
nisch bewdhrten Einwegansétze fiir
Multifunktionsspritzen nebenden Ge-
schmacksrichtungen Johannisbeere,
Anis, Mandarine und Lakritze ab so-
fort auch mit Mentholaroma erhalt-
lich. Dabei iiberzeugen die farbigen
Ansétze nicht nur durch ihren ange-
nehmen Geruch, sondern vor allem
durch ihr einzigartiges Design mit
zwei voneinander unabhangigen
Leitungen fiir Luft und Wasser.

einangenehmes Geruchserleb-
nisund geringe Kosten,sondern
auch durch maximalen Komfort
bei minimalem Zeitaufwand.
Ohne Beeintrachtigung der
Spray- und Luftdruckqualitat
und ohne Memoryeffekt lassen
sich die flexiblen Ansétze aus
hochwertigem Kunststoff be-
quem jeder klinischen Situation
individuell anpassen und er-
moglichensoauch dendirekten
Zugang schwer erreichbarer
Stellen.

Der Adapter aus eloxiertem
Aluminium iiberzeugt ebenfalls
durch hygienische Effizienz:

Wenn es um hundertprozentige
Praxishygiene bei der Verwendung von
Multifunktionsspritzen geht, fiihrt kein Weg
an Einwegansétzen vorbei. Seit nunmehr

ACTEON GERMANY GMBH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann

Tel.: 02104 956510

E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com

zehn Jahren garantieren die innovativen
Riskontrol-Aufsatze dem Patienten und
dem Behandler eine kontrollierte Sicher-
heit ohne mikrobielle Nebenwirkungen.
Fiir noch mehr Patientenkomfort sind die
farbigen Ansatze seit zwei Jahren auch
in vier fruchtigen Duftrichtungen und Far-
ben als Riskontrol Art erhiltlich. Im tig-
lichen Gebrauch iiberzeugen die fruchti-
gen Riskontrol Art-Ansétze nicht nur durch

Einmal aufgeschraubt kann das
Zwischenstiick dauerhaft auf der Multi-
funktionsspritze verbleiben — die Spritze
muss daflir nicht auseinandergenommen
werden. Die grazilen Einwegansitze kon-
nen zudem leicht aufgesteckt und schnell
wieder abgenommen werden. Fiir einen
universellen Einsatz an allen géngigen
Behandlungseinheiten sind circa 70 Adapter
fiir nahezu alle auf dem Markt befindlichen
Funktionsspritzen erhaltlich.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E ORANGEDENTAL - BEST PRACTICE

KENNZIFFER 0861

pa—on

- Parodontalstatus: -
schneller, stand- =
ardisiert und
vollstindig
SW-integriert

=

PADPLUS

PHOTO ACTIVATED DISINFECTION

- effiziente Desinfektion oraler Bakterien

£ADey
)
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/!

Mit dem Parometer ,,pa-on“ wird die Befun-
dung des Parodontalstatus automatisiert
und softwaregestiitzt durchgefiihrt. Eine
Stuhlassistenz zur Dokumentation der Mess-
ergebnisse wird nicht benétigt. Die hygieni-
sche Einmal-Messspitze ist so Kalibriert,

ORANGEDENTAL GMBH & CO. KG
AspachstraBe 11

88400 Biberach an der RiB

Tel.: 07351 474990

Fax: 07351 4749944

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

~ pa-on und PAD PLUS sind in Kombination ein starkes Duo.

dass die Messung der Taschentiefe genau
mit 20 g Druckausiibung erfolgt. Das sorgt
flir genaue und standardisierte Ergebnisse.
Dabei kann iiber die Software das Mess-
schema zur Erhebung des Parodontalstatus
eingestellt werden. Wenn Sie das kabellose
Parometer in die Docking-Station stellen,
werden alle gesammelten Daten automa-
tisch an die Abrechnungssoftware (momen-
tan direkte Schnittstelle zu Z1, Solution,
Dampsoft oder mit byzz Paro von orange-
dental) (bertragen und visualisiert. Die
Visualisierung des Parodontalstatus in der
Software eignet sich hervorragend zur Pa-

tientenaufklarung, macht den Paroverlauf
tiber die Zeit sichtbar und erspart das lastige
manuelle Eingeben der Daten. Mit dem An-
bieten des Parodontalstatus mit pa-on als
Standardleistung im Bereich Dentalhygiene
erschlieBen sich neue Indikationsbereiche
flir die Praxis.

Mithilfe der photoaktivierten Desinfektion
durch PAD PLUS werden in Sekunden-
schnelle 99,99 % aller oralen Bakterien ab-
getotet — dies ist wissenschaftlich belegt.
Ohne Nebenwirkungen wird dabei eine
schnelle, wirksame und einfache Desinfek-
tion in den Bereichen Prophylaxe, Parodon-
tologie,Implantologie, Endodontie undin der
restaurativen Zahnheilkunde (z.B. Karies)
erzielt. Das PAD PLUS-System setzt sich aus
einer Toloniumchlorid-Losung und einer
LED-Lichtquelle mit spezieller Wellenlange
zusammen. Die PAD PLUS-Losung wird auf
das zu behandelnde Gewebe aufgetragen,
zielt selektiv auf die Bakterien und erfasst
sie. Nach 60 Sekunden erfolgt die Aktivie-
rung der Losung durch die LED-Lichtquelle.
Hierbei werden ungebundene Sauerstoff-
atome freigesetzt, welche die Bakterien-
Zellwénde zerstoren und abtoten. Gesundes
Gewebe wird nichtangegriffen, Gingiva oder
Restaurationen werden nicht verférbt.

E EINSTUFIGER EINWEGPOLIERER ZUR AUSARBEITUNG UND POLITUR KENNZIFFER 0862

Mit nur einem Instrument und in einem
Arbeitsgang finieren und polieren Sie Kom-
positrestaurationen und Zahnoberflachen
durch einen druckgesteuerten Bearbei-
tungsprozess:

Ausarbeitung miteinemAndruck von ca.
1,0 N; Politur miteinemAndruck vonca.0,3 N.

Mit OneGloss PS werden folgende An-
wendungsbereiche abgedeckt:

e Finieren und Polieren von Kompositres-
taurationen

e Entfernen (berfllissiger Haftvermittler-
oder Zementreste ohne Schmelzbescha-
digung

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.: 02102 8664-0

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

e Beseitigung von Zementund
Politur des Zahnschmelzes
nach Entfernung von Zahn-
spangen und -bandern

e Politur von Zahnschmelz
nach Zahnsteinentfernung

e Entfernung von Verfarbun-
gen der Zahnoberfldche

Vorteile

e hygienische Verpackung ge-
wahrleistet einfache Lage-
rung und Anwendung

e (iberschaubare Prozessab-
laufe in der Praxis durch
Einmalverwendung

e Zeitersparnis, da der Instru-
mentenwechsel entfallt

e zur optimalen Politur aller
Zahnflichen in drei Formen
verflighar

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E FARBIGE FULLUNGEN FUR KLEINE PATIENTEN

KENNZIFFER 0871

Mit Twinky Star Flow bringt VOCO ein
einzigartiges, flieBfahiges und farbiges
Fiillungsmaterial mit Glitzereffekt speziell
flir Milchzahnrestaurationen auf den
Markt. Das hochwertige Compomer in der
neuen Flow-Variante besitzt alle Eigen-
schaften des bewéhrten stopfbaren Fiil-
lungsmaterials Twinky Star, ist dank seiner
FlieBfahigkeit aber besonders fiir die Be-
handlung von schwer zugéanglichen und
sehr kleinen Kavitaten geeignet, wie sie
haufig gerade bei Kleinkindern vorkom-
men.

Bei der Behandlung von Kindern spie-
len haufig Angst, Nervositat und Miss-
trauen der kleinen Patienten eine Rolle.
Hier ist neben Geduld und Einfiihlungsver-
mdgen eine kindgerechte Defektversor-

VOCO GMBH
Anton-Flettner-StraBe 1-3
27474 Cuxhaven

Tel.: 04721719-0

Fax: 04721 719-109
www.voco.de

Twinky Star Flow

gung einschlieBlich eines geeigneten Fiil-
lungswerkstoffes gefragt, der fiir eine gute
Compliance und dauerhafte Behandlungs-
erfolge sorgt. Mit dem stopfbaren Twinky
Star bietet VOCO ein bewahrtes Material
an,das seit Jahren eine hohe Akzeptanz bei
Zahnarzten erfahrt. Das Compomer weckt
durch die Farbwahl das Interesse und er-
hoht die Kooperationsbereitschaft der Kin-
der, die auf diese Weise in den Behand-
lungsablauf mit einbezogen werden.

Nun ist das beliebte Compomer auch
als Flowable erhltlich: Twinky Star Flow

ermaglicht eine sehr gute Benetzung des
Kavitdtenbodens und der Kavititenwénde
und gewdhrleistet so auch in schwierigen
klinischen Situationen eine gute Fiillungs-
qualitat. EinweitererVorteilist, dass Twinky
Star Flow bei kleinen Kavititen lediglich in
einer Schicht eingebracht wird und direkt
auspolymerisiert werden kann. Aus der
Spritze ausgebracht, ist es zunachst sehr
flieBfahig. Lasst der Druck nach, wird das
Material standfest. Das garantiert eine per-
fekte Randadaption, wahrend zugleich das
WegflieBen aus der Kavitat verhindert wird.

Besonders punktet Twinky Star Flow
zudem mit seiner Biokompatibilitdt und
seiner erganzenden Fluoridabgabe, die ak-
tiv zur Vorbeugung gegen Sekundarkaries
beitragt. Mit seiner Stabilitdt und Farbbe-
standigkeit halten die mit Twinky Star Flow
gelegten Flllungen sicher und dauerhaft
bis zur Exfoliation.

Twinky Star Flow wird in den Farben
Pink und Blau angeboten. Das Fiillungsma-
terial speziell fiir Kinder ist erhéltlich in der
praktischen nachlauffreien NDT®-Spritze.

E LABORTURBINE FUR OPTIMALE SICHTVERHALTNISSE

KENNZIFFER 0872

PRESTO AQUA LUX, die schmierungs-
freie Luftturbine mit Wasserkiihlung und
LED-Licht von NSK, bietet vielfaltige Vor-
teile, die sich in der taglichen Laborarbeit
auszahlen.

So offenbart die LED-Beleuchtung der
PRESTOAQUA LUX selbst kleinste Uneben-
heiten im Bereich der vollkeramischen
Geriisttechnik, die unter der normalen
Arbeitsbeleuchtung nicht zutage treten.
Dies alles erlaubt volle Konzentration auf

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-StraBe 8
65760 Eschborn

Tel.: 06196 77606-0

Fax: 06196 77606-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

die Arbeit und fiihrt zu einer optimierten
Randgestaltung und Oberflachenbearbei-
tung sowie einem noch exakteren Ausar-
beiten von Zirkonoxid, Presskeramik oder
Keramik. Auch beim Beschleifen im Fras-
geratverbessern sich die Lichtverhéltnisse
und erleichtern die Bearbeitung von Pri-
marteilen aus Zirkonoxid.

Die LED-Lichtquelle erzeugt Licht in
Tageslichtqualitat, die angenehm fiir das
Auge ist, echte Farben zeigt und kein Detail
verbirgt. Dabei kann die Beleuchtungs-
stérke individuell angepasst werden. Dies
tragt dazu bei, Reflektionen zu vermeiden
und ist vor allem dann von Vorteil, wenn
eine groBe Bandbreite an Materialien bear-
beitet wird. Fiir jede Arbeitssituation lasst
sich kinderleicht die richtige Lichtstarke
regeln.

Die bei einer Drehzahl von bis zu
320.000min"" unbedingt erforderliche
Wasserkiihlung verringert die Hitzeent-
wicklung an dem zu bearbeitenden Mate-
rial. Dies hilft Mikrospriinge zu vermeiden
undtragtdazu bei, die Streuung von Schleif-
staub signifikant zu reduzieren und Schleif-
abfélle beieinander zu halten. Sie bietet
durch eine stufenlose Regulierung von
Sprayluft und Spraywasser je nach Material
und Vorlieben die fiir jede Anwendung idea-
len Kiihl- und Arbeitsbedingungen. Wasser
fiir die Spraykiihlung kann entweder (ber
den integrierten Festwasseranschluss oder
liber den ganz einfach zu entnehmenden
Wassertank bezogen werden.

Der einzigartige Staubschutzmecha-
nismus des frei drehbaren, gerauscharmen
und vibrationsfrei laufenden Handstiicks
verhindert das Eindringen von Schleifstaub
in die Lager und tragt entscheidend zu einer
hohen Lebensdauer bei.

Wahlweise ist die wassergekiihlte
Laborturbine von NSK als PRESTO AQUA I
auch ohne Licht erhéltlich.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E INTELLIGENT. RAFFINIERT. NATURGETREU

Intelligente Beleuchtung beginnt mit ei-
ner Quelle, und die OP-Lampe A-dec LED
funktioniert wie keine andere, indem sie Ih-
nen hochentwickelte Beleuchtungsleistung
mit weniger Augenermiidung, Uberlegener
Ergonomie und niedrigen Betriebskosten
bietet.

Die OP-Lampe A-dec LED flutet die
Mundhohle mit Licht fiir auBergewdhnliche
Beleuchtung und verbesserte Sicht, ausge-
stattet mit drei Intensitédtsstufen von 15.000,
25.000 und 30.000 Lux — das von Spezialis-
tenfiir dentale Ergonomie empfohlene Maxi-
mum — ohne eine konsistente 5.000 K neu-
trale weiBe Farbtemperatur einzubiiBen.

OP-Lampen sollten das gesamte Farb-
spektrum prazise wiedergeben und mi-
schen, damit sie anhand der naturtreuen
Farbtone genaue Diagnosen stellen konnen.

EUROTEC DENTAL GMBH
ForumstraBe 12

41468 Neuss

Tel.: 02131 13334-05

E-Mail: info@eurotec-dental.info
www.eurotec-dental.info

Indem sie ein Licht pro-
duziert,das einen hohen
CRI hat, liefert die OP-
Lampe A-dec LED eine
Ansicht wahrer, natiir-
licher Farben. A-dec’s
polymerisationssiche-
rer Modus bietet brillan-
tes gelbes Licht von
25.000 Lux, was dem
Praxisteam ermdglicht,
zu beleuchten und wirk-

sam zu arbeiten, ohne dass es zur Polymeri-
sation von fotochemisch initiierten Harzen

die Riickenlehne des Be-
handlungsstuhls gesenkt
wird, und ausgeschaltet,
wenn der Stuhlin die Posi-
tion zum Hinsetzen/Auf-
stehen gebracht wird. Die
OP-Lampe A-dec LED
gleitet miihelos und kann
dank drei Drehachsenund
Rotation um 540° nach
Belieben verstellt werden.
Einfache, klare Linien er-

mdglichen eine leichte Reinigung.
Wenn Sie Betriebskosten bedenken,

kommt. denken Sie niedrig — und 6kologisch intelli-

Eine innovative VerbreitungvonLichter-  gent: Die OP-Lampe A-dec LED verbraucht
zeugt ein uniformes Muster mit einem ,Sta- 80 Prozent weniger Strom als Halogen-Lam-
dion“-Effekt mit minimalen Schatten, wah-  pen, hat eine Lebensdauer von 20 Jahren,
rend die stufenweise Absenkung des Be-  ohne dass man je eine Birne wechseln muss.
leuchtungsgrades ein weichrandiges Licht-  Und weil sie keine Hitze produziert und des-
muster erzeugt, das die Augenermiidung  halb keinen Ventilator zur Kiihlung braucht,
reduziert. ist sie komfortabel und leise. Fiir mehr

Fiir einmalige Ergonomie wird bei der  Informationen zu dem Gebrauch von
Verwendung der Systeme A-dec 300 oder ~ LED-Licht in OP-Lampen besuchen Sie
A-dec 500 beim automatischen Freinand- ~ www.a-dec.com/LED und laden Sie gratis
betrieb die OP-Lampe eingeschaltet, wenn  das Fachreferat herunter.

E INNOVATIVE HYGIENELOSUNGEN EINFACH UMGESETZT

KENNZIFFER 0882

Die Hygienemodule von
INFRATRONIC SOLUTIONS bieten
endlos viele Kombinationsmadg-
lichkeiten. Die in zwei Langen
und Tiefen erhaltlichen Ober-
schrénke lassen sich ganz indivi-
duell ausstatten. Neben beriih-

z.B. ein Material-
schrank. Die Ober-
schréanke sind ideal fir
jede  Zahnarztpraxis
als praktischer Helfer
flir Ordnung und einfa-

rungsfreien Spendern werden

Applikationsmodule fiir Falthandtiicher,
Handschuhe, Becher und Mundschutz sowie
unterschiedlich groBe Ablagen angeboten.
Ausgehend von zahlreichen Kundenwiin-
schen wurde jetzt auch eine Ablage fiir Trays
und eine Applikationshilfe fiir Stofftiicher
entwickelt. Die praktische Trayablage er-

WEINMANN GMBH
INFRATRONIC SOLUTIONS
FrankenstraBe 6

63776 Mombris

Tel.: 06029 99303-0

Fax: 06029 99303-29

E-Mail: info@infratronic-solutions.com
www.infratronic-solutions.com

che, hygienische Ma-
terialentnahme.

Das Schranksystem EUROLINE ist mit
einer Tiefe von 345 mm ein Platzwunder fiir
alle Zahnarztpraxen in Verbindung mit einer
Unterschrankzeilentiefe von 600 mm.

Der kleinere SLIMLINE mit einer Tiefe
von 215 mm fligt sich perfekt in bestehende
Schrankzeilen mit einer Tiefe von 500 mm
ein. Mit einer Breite von 1.500, 1.000 oder
500mm passen sich die Oberschrinke
optimal den MaBen und der Aufteilung von
gangigen Unterschranken an. Auch farblich
sind keine Grenzen gesetzt. Zur Wahl stehen
unterschiedliche Farben und hochwertige
Dekore. Die Fronten sind je nach Wunsch als
Spiegel, Satinatoglas oder in Lacobelfarben
erhaltlich.

moglicht eine hygienische Aufbewahrung
von Instrumententabletts im Hygiene-
schrank. Auch Stofftiicher konnen einfach
und leicht im Schrank verstaut werden. Bei
Bedarf werden die Tiicher nach unten her-
ausgezogen. So steht auch wahrend der Be-
handlung schnell sauberes Arbeitsmaterial
zur Verfligung.

Durch das neuentwickelte Befesti-
gungssystem sind alle Module frei platzier-
barundkonnenbeweglichintegriertundkin-
derleicht angepasst werden. Damit lassen
sich INFRATRONIC SOLUTIONS Hygiene-
schranke noch vielseitiger nutzen. Mit dem
passenden Zubehor wird so durch wenige
Handgriffe aus einem Hygieneschrank

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E ABRECHNUNGSEMPFEHLUNGEN ENDODONTIE

KENNZIFFER 0891

Die strikte Anwendung der Kons-Richt-
linie 9 hat dazu gefiihrt, dass Wurzelkanal-
behandlungen aufgrund der einschranken-
den Kriterien seltener als Kassenleistung
erbrachtwerdenkonnen.Werden die BEMA-
Richtlinien erfilllt, gibt es einige Maglichkei-
ten zur Vereinbarung von Zusatzleistungen
nach GOZ, die nicht unter das Zuzahlungs-
verbot fallen. Dazu gehdren z.B. die elektro-
nische Langenbestimmung oder der adha-
sive Stiftaufbau. Ist die endodontische Be-
handlung sinnvoll, also mit guter Prognose
flirdenErhaltdes Zahnes, entsprichtsie aber
nicht den strengen BEMA-Richtlinien, kann
auch beim GKV-Patienten nach GOZ 2012
abgerechnet werden. Die gesonderte Be-
rechnung von Materialkosten fiir nur einmal
verwendbare Nickel-Titan-Instrumente ist
nach GOZ ebenfalls moglich.

VDW GMBH

Postfach 83 09 54

81737 Miinchen

Tel.: 089 62734-0

Fax: 089 62734-304

E-Mail: info@vdw-dental.com
www.vdw-dental.com

InZusammenarbeit mitZAB Zahnmedi-
zinischerAbrechnungs- und Beratungsser-
vice hat VDW Miinchen die BEMA-Kriterien
und Abrechnungsmdglichkeiten nach
BEMA und GOZ 2012 mit einem Mustertext
flir die Vereinbarung einer Privatbehand-
lung beim GKV-Patienten sorgfaltig zu-
sammengestellt und présentiert diese
kompakt und (bersichtlich auf wenigen
Seiten. In tabellarischer Form werden die

Maglichkeiten der Abrechnung als reine
Kassenbehandlung, Kasse plus Zusatzleis-
tung und Privatliquidation nebeneinander
dargestellt.

Erganzend dazu gibtes die Patientenin-
formations-Broschire ,Meine Zahne —
mein Leben lang”.

Beide Broschiiren stehen als Download
zur Verfligung und konnen kostenfrei be-
stellt werden.

E INTRAOSSARE INJEKTION

KENNZIFFER 0892

Anesto, das neue Andsthesiesystem
von W&H, wurde speziell fiir die intraosséare
Injektion entwickelt. Das Anésthetikum
wird dabei direkt in den Knochen injiziert.
Dadurch wird eine zielgerichtete und pro-
funde Lokalandasthesie einzelner Zahne er-

W&H DEUTSCHLAND GMBH
RaiffeisenstraBe 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 08682 8967-0, Fax: 08682 8967-11
E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

reicht —ohne den Patienten mit langanhal-
tender Lippen- und Mundtaubheit zu belas-
ten.

Im Unterschied zu herkdmmlichen An-
asthesieverfahren erlaubt eine Lokalanas-
thesie direkt in die Spongiosa eine rasche
und schonende Anésthesie einzelner Zahne.
Durch die zielgerichtete Injektion wird auch
eine deutlich geringere Menge des Andsthe-
tikums benotigt. Langanhaltende Taubheit
ganzer Areale und die damit verbundenen
Unannehmlichkeiten fiir den Patienten ge-
horen damit der Vergangenheit an.

Zusatzlich kommt es durch diese
direkte Andsthesie zu einer schnelleren
Schmerzausschaltung. Das Andsthetikum
beginntinnerhalb einer Minute zu wirken.

Die Vorteile der intraossdren Anésthesie
auf einen Blick:

e profund, schonend und schnell

e verbessertes Zeitmanagement durch
schnelle Wirksamkeit (max. eine Minute)

e sofortige Schmerzausschaltung

e weniger Andsthetikum

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E NEUE CEREC® OMNICAM

KENNZIFFER 0901

Die revolutiondre Bauweise und spe-
zielle Optik der CEREC® Omnicam zeichnen
das komplett neu entwickelte ergonomi-
sche Handstlick aus und ermdglichen ei-
nen guten Zugang zu allen Bereichen des
Mundraumes. Das neue Aufnahmeverfah-
ren ist eine wirkliche Innovation in der
Dentalindustrie: Der Zahnarzt fiihrt den
Kamerakopfder CEREC® Omnicamin einer
fliissigen Bewegung in geringem Abstand
tiber die aufzunehmenden Zahne, wéhrend
sich simultan dazu das 3-D-Modell in
natiirlichen Farben am Bildschirm aufbaut.
Die neue CEREC® Omnicam zeichnet sich
durch einen sehr hohen Bedienkomfort
aus, da sie puderfrei arbeitet und den
hohen Anspruch von Sirona an die Prazi-
sion erfillt.

Dank des schlanken, runden Designs
kann die Kamera sehr einfach im Patien-

SIRONA - THE DENTAL COMPANY
FabrikstraBe 31

64625 Bensheim

Tel.: 06251 16-0

E-Mail: contact@sirona.de
www.sirona.de

-

haben wir das ehrgeizige Ziel er-
reicht, die Prazision der marktfiih-
renden Bluecam-Technologie mit
einer bislang unerreichten Benut-
zerfreundlichkeit zu kombinieren.”

Die CEREC® Omnicam vereint
alle Anforderungen an eine CAD/
CAM-Kamera fiir die Chairside-
Behandlung.

tenmund bewegt und gedreht werden.
Dabei entsteht auf dem Bildschirm eine
fotorealistische Darstellung in natiirlichen
Farben und groBem Detailreichtum. Dieses
direkte Feedback erleichtert dem Zahnarzt
nichtnur die Orientierungim Mund und das
Handling der Kamera, es sorgt auch fiir
mehr Sicherheit und Vertrauen beim Be-
handeln.

Dr. Joachim Pfeiffer, Vice President,
CAD/CAM und Chief Technology Officer bei
Sirona, erlautert die Entwicklung der neuen
Kamera: ,Die CEREC® Omnicam ist ein
technischer Durchbruch. Sie ist duBerst
einfachund bequeminderAnwendungund
liefert hochst préazise Restaurationsergeb-
nisse. Mit dieser technischen Innovation

Weitere Vorteile und Funktionen
sind auBerdem:

e Als erste Oralkamera auf dem Markt
nimmt sie klinische 2-D- und 3-D-Bilder
auf.

e Die Schnelligkeit der Aufnahme ist bran-
chenweit uniibertroffen.

e Sie ist besonders unempfindlich gegen
Verwackeln und eliminiert automatisch
alle unbrauchbaren Daten.

e Sie sorgt mit einem homogen ausge-
leuchteten Bildfeld fiir noch groBere
Prazision.

CEREC® Omnicam ist aufgrund von
laufenden Zulassungsverfahrenderzeitnoch
nichtin China, Japan, Stidkorea sowie ein-
zelnen Staaten der GUS und Siidamerikas
erhéltlich.

E PROMAX-FAMILIE VON PLANMECA BIETET PASSENDE MODULE

KENNZIFFER 0902

Dem digitalen Rontgen gehort die Zu-
kunft. Aber welcher Praxisinhaber kann
heute schon sagen, wie sich sein Leistungs-
angebot in der Zukunft entwickeln wird?

Mit den Geraten aus der ProMax-Serie
von Planmeca kann jede Praxis ihr indivi-
duelles Leistungspaket fiir digitales Rontgen
konfigurieren — spéterer technologischer
Ausbau jederzeit moglich. So sind u. a. die
ProMax 2-D-Geréate updatefahig — auf 3D s
oder 3-D-Standard.

Als einer der technologischen Welt-
markifiihrer bietet Planmeca damit die finni-
sche Art der Kundenorientierung — indivi-
duell, passend, erweiterbar und immer mit
besten Leistungsdaten.

PLANMECA VERTRIEBS GMBH
Walther-Rathenau-StraBe 59

33602 Bielefeld

Tel.: 0521 560665-0

E-Mail: info@planmeca.de
www.planmeca.com

ProMax 3D s deckt Anwendungen fiir
eineVolumengroBe von 50 mm x 80 mmab.
Das ProMax 3D ist fiir die mittlere Volumen-
gréBe von 80mmx80mm ausgelegt.
Und das Planmeca ProMax 3D Mid bildet
den gesamten Bildgebungsbereich ab. Mit
diesem Gerdt und seiner FeldgroBe von
90 mm x 160 mm lassen sich sowohl Klein-
aufnahmen eines einzelnen Zahns als auch
bestimmteKieferbereiche und Kopfaufnah-
men erstellen.

Kliniken oder Rontgenzentren entschei-
den sich dagegen fiir den Planmeca ProMax
3D Max.

Alle ProMax-Geréte lassen sich dariiber
hinaus um spezielle Module erganzen: Fiir
die 3-D-Gesichtsfotografie und um die klas-
sischen Kiefer- sowie Gesichtsrontgenbilder
in einem Scanvorgang aufzunehmen, ist das
Planmeca ProFace entwickelt worden.

~Planmeca hat auf den Herbstmessen
ein besonderes Angebot fiir seine 3-D-Ront-
gengeréte. Der Einstiegspreis in die Welt der

DVT beginnt bereits unter 50.000<€, das kos-
tete vor Kurzem noch ein gut ausgestattetes
2-D-Rontgengerat”, erklart der Geschfts-
flihrer von Planmeca Deutschland, Dieter
Hochmuth. Wer also an ein Umschwenken
auf das digitale Rontgen denkt, sollte sich
unbedingt in der ProMax-Familie umsehen.
Hier wird er garantiert fiindig.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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ZAHNTECHNIK

E HIGHSPEED-SINTERN

Die neue Brenneinheit der VITA New
Generation — VITA ZYRCOMAT 6000 MS —
wurde fiir alle Hochtemperatur-Sinter-
brande und dentalkeramische Gertistmate-
rialien entwickelt.

Die platzsparende Ldsung mit einer
Sinterkammer, in der bis zu 25 Einheiten
parallel gesintert werden konnen, wird
vollautomatisch gesteuert. Mit der
,0ne-Touch“-Bedienung der VITA vPads
New Generation ist die Brenneinheit sofort
startklar und kann einfach und schnell be-
dient werden. Neue MaBstdbe werden un-
teranderemim HighSpeed-Modus gesetzt,
so kann der VITA ZYRCOMAT 6000 MS Zir-
koniumdioxid oder Aluminiumoxid inner-
halb von nur 80 Minuten bei einer kontrol-
lierten Abkiihlphase auf 400°C material-
schonend bis neungliedrige Briickenge-
riiste bzw. vollanatomische Restaurationen
sintern: Somit bietet der neue HighSpeed

VITA ZAHNFABRIK H. RAUTER
Spitalgasse 3

79713 Bad Sackingen

Tel.: 07761 562-222

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.com
www.vita-new-generation.com

Ofen seinem Anwender die Moglichkeit des
»omile in one day“-Service.

Anwender schatzen die Vielzahl an
durchdachten Details der kompakten und
leisen Sintereinheit wie beispielsweise die
homogene Warmeverteilung in der Sinter-
kammer durch vier Heizelemente aus
Molybdéndisilizid (MoSi,) und die zwei aus-
ziehbaren Platten, die der sicheren Brenn-
gutablage dienen. Auch der LED-Leucht-
stab und die frei einstellbaren akustischen
Signale, die (ber eine groBere Entfernung
zuverldssig liber den Brennstatus informie-
ren, tiberzeugen Dentallabore und Praxis-
labore. Ebenso punktet das Abluftsystem:

Die aufsteigende Hitze wird gezielt an der
Elektronik vorbeigeleitet, sodass Heizele-
mente und Elektronik dauerhaft geschont
werden.

So individuell wie der Besitzer kann
auch der VITA ZYRCOMAT 6000 MS sein. So
istdie BrenneinheitinzweiAusfiihrungener-
haltlich: Edelstahl und Anthrazit-Optik. Drei
farbige Seitenblenden ermdglichen Akzente
und spezielle Effekte. Der Anwender kann
sich zudem fiir einen aus drei frei wahlbaren
Sinter-Modi entscheiden: HighSpeed, Kon-
ventionell und Benutzerdefiniert. Natiirlich
besteht — wie bei allen Brenneinheiten der
New Generation-Serie — sowohl die Option
zur modularen Systemerweiterung als auch
zur Mehrofensteuerung mit nur einem
VITAvPad-Bedienelement. Diesesistje nach
Anforderungen in drei Varianten erhéltlich:
das auBerst komfortable VITA vPad comfort,
das héchst exklusive VITA vPad excellence
sowie fiir Zahnarzte und Praxislabore das
VITA vPad clinical.

Mit dieser neuen HighSpeed-Brenn-
einheit VITA ZYRCOMAT 6000 MS ist dem-
nach eines vorprogrammiert: Schnelles,
wirtschaftliches und flexibles Sintern auf
kleinstem Raum.

E VERKAUF DER KAVO ARCTICA ENGINE GESTARTET

Fiir Praxisund Labor startetjetzt derVer-
kauf der ARCTICA Engine — einer sehr kom-
pakten 5-Achs-Maschine, die sowohl Nass-

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der RiB
Tel.: 07351 56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.de

fras- als auch Schleifprozesse er-
moglicht.

Dank einem Schwenkbereich
von bis zu 25 Grad konnen selbst
geometrisch anspruchsvolle Kon-
struktionen prézise bearbeitet
werden.

Die offene Schnittstelle ak-
zeptiert Daten von Intraoral- wie
Desktop-Scannern (z.B. ARCTICA
Scan).

die ARCTICA Elements mit ihrem umfas-
sendenWerkstoffspektrum—vonTitan iiber
Zirkonoxid und Glaskeramik bis hin zu
Kunststoffen und Wachs.

Weitere Informationen zu Ausstattung,
Preisen und Lieferzeiten der ARCTICA
Engine bieten exklusiv der dentale Fachhan-
del und KaVo Dental GmbH, Biberach. Der
Vertrieb {iber den dentalen Fachhandel si-
chertauch einen Rundum-Service.

ARCTICA Engine
bietet Investitionssicherheit
und Flexibilitat, ein breites An-
wendungs- und Indikations-
spektrum, Qualitat, Prézision
und einMaximum an Material-
vielfalt. Das ARCTICA CAD/
CAM-System ist modular um
die ARCTICA Engine aufge-
baut. Weitere Module sind die
KaVo multiCAD Software und

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dresden
01097 Dresden

Tel. 0351 795266-0

Fax 0351 795266-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351492860

Fax 03514928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351 85370-0

Fax 0351 85370-22

E-Mail: nwd.dresden @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581 405454

Fax 03581 409436
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571 4259-0

Fax 03571 4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Cottbus
03048 Cottbus

Tel. 0355 3833624

Fax 0355 3833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355536180

Fax 0355790124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 034170214-0

Fax 034170214-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341215990

Fax 03412159920

E-Mail: info.leipzig @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Halle
06108 Halle (Saale)

Tel. 034529841-3
Fax 0345 29841-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473911818

Fax 03473911817

E-Mail: sporreiter-dental @t-online.de

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 03445704900

Fax 03445 750088
E-Mail: info@denteg.de

‘oz EEPE

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
07745 Jena

Tel. 036412942-0

Fax 03641294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741525503

Fax 03741524952

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 03741520555

Fax 03741520666
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 03715106-66

Fax 0371510671

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Chemnitz
09247 Chemnitz

Tel. 03722 5174-0

Fax 037225174-10
E-Mail: chemnitz @pluradent.de
Internet: www.pluradent.
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
10589 Berlin

Tel. 030 34677-0

Fax 03034677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Berlin
10783 Berlin

Tel. 030 236365-0
Fax 030236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 0302829297

Fax 0302829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030217341-0

Fax 030217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Gottschalk Dental GmbH

13156 Berlin

Tel. 030477524-0

Fax 03047752426

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt (Oder)

Tel. 033560671-0

Fax 0335 60671-22

E-Mail: nwd.frankfurt@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834 798900

Fax 03834 798903

E-Mail: greifswald @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834 855734

Fax 03834 855736

E-Mail: info.greifswald @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 03814911-40

Fax 03814911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 0441 95595-0
Fax 0441508747

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
19055 Schwerin

Tel. 03855 92303

Fax 03855 923099

E-Mail: info.schwerin @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 0385 662022 od. 23
Fax 0385 662025
Internet: www.multident.de
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NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040 853331-0

Fax 04085333144

E-Mail: nwd.hamburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhandler)

22041 Hamburg

Tel. 040 65668700

Fax 040 65668750

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hamburg
22083 Hamburg

Tel. 040 329080-0

Fax 040 329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
22113 Oststeinbek

Tel. 040514004-0
Fax 040518436
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040611840-0

Fax 040611840-47

E-Mail: info.hamburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Liibeck
23556 Libeck

Tel. 0451 879950

Fax 0451 8799-540
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 0431 33930-0
Fax 0431 33930-16
E-Mail: kiel @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
24118 Kiel

Tel. 0431799670

Fax 04317996727

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 0461 903340

Fax 046198165

E-Mail: flensburg @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHS KG
DENTAL DEPOT

26122 Oldenburg

Tel. 0441 955950

Fax 0441508747

E-Mail: info @ garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 0441 93398-0

Fax 0441 93398-33

E-Mail: nwd.oldenburg @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 044193080

Fax 04419308199

E-Mail: oldenburg @ multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Leer
26789 Leer

Tel. 0491 929980
Fax 0491 9299-850
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervorde

Tel. 04761 5061

Fax 04761 5062
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 0422113437
Fax 04221801990

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bremen
28199 Bremen

Tel. 0421 38633-0

Fax 0421 38633-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421612095

Fax 04216163447

E-Mail: leichtHB@aol.com

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
28359 Bremen

Tel. 04212011010

Fax 04212011011

E-Mail: info.boremen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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MULTIDENT Dental GmbH
30177 Hannover

Tel. 0511 53005-0
Fax 05115300569
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511 95997-0

Fax 05115997-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de



Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

30559 Hannover

Tel. 0511 353240-78

Fax 0511 353240-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511 35324060

Fax 0511 35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Hannover
30625 Hannover

Tel. 051154444-6

Fax 0511 54444-700
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511615210

Fax 051161521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nord
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
30853 Hannover-Langenhagen

Tel. 0511519357-0
Fax: 0511519357-22
E-Mail:

nwd.hannover-langenhagen @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251 1632-0

Fax 0525165043

E-Mail: paderborn @ multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giltersloh

Tel. 0524197000

Fax 05241970017

E-Mail: info.guetersloh @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521967811-0

Fax 0521 967811-22

E-Mail: nwd.bielefeld@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bielefeld
33699 Bielefeld

Tel. 0521 92298-0

Fax 05219229822
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561810460

Fax 05618104622

E-Mail: info.kassel @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 05615897-0

Fax 05615897-111
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 0642161006

Fax 0642166908

E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
36037 Fulda

Tel. 0661 38081-0

Fax 0661 38081-11

E-Mail: info.fulda@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 05513079794

Fax 05513079795

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 05516933630

Fax 055168496

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
38114 Braunschweig

Tel. 0531 580496-0

Fax: 0531580496-22

E-Mail: nwd.braunschweig @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Braunschweig
38122 Braunschweig

Tel. 0531242380

Fax 053146602

E-Mail: braunschweig @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Magdeburg
39106 Magdeburg

Tel. 0391 534286-0

Fax 0391 534286-29
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391 66253-0

Fax 0391 66253-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931217181

Fax 03931796482

E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384 27291

Fax 039384 27510

E-Mail: info@frommhagen-dental.de
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Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Diisseldorf
40472 Dusseldorf

Tel. 0211 229752-0

Fax 0211229752-29

E-Mail: duesseldorf@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 021152810

Fax 0211528125-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Hasenbeck Multident Dental GmbH
40885 Ratingen

Tel. 02102 56598-0

Fax 02102 56598-30

E-Mail: ratingen @multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 0216157317-0
Fax 0216157317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202 26673-0

Fax 0202 26673-22

E-Mail: nwd.wuppertal@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Dortmund
44227 Dortmund

Tel. 02319410470

Fax 023194104760
E-Mail: dortmund @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231567640-0

Fax 0231567640-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201 82192-0

Fax 0201 82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
45128 Essen

Tel. 0201247460

Fax 0201222338

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054 9528-0

Fax 02054 827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251 82654

Fax 025182748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251 7607-0

Fax 02517801517

E-Mail: consult@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505 93250

Fax 02505 932555

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541 35052-0

Fax 0541 35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541 95740-0

Fax 0541 95740-80

E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 02234 9589-0

Fax 02234 9589-203
E-Mail: mps.koeln@nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241 96047-0

Fax 0241 96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228 726350

Fax 0228 7263-555
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

54292 Trier

Tel. 0651 45666

Fax 0651 76362

E-Mail: dental @hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 0613162020
Fax 06131 620241
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271 89064-0

Fax 0271 89064-33

E-Mail: nwd.siegen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301 2987-0

Fax 02301 2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de
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Girill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069 942073-0

Fax 069 942073-18

E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069260170

Fax 06926017111

E-Mail: info.frankfurt@ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Zentrale Offenbach

63067 Offenbach

Tel. 069 829830

Fax 069 82983271

E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103 7575000

Fax 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de



Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 061136170

Fax 0611361746

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Frankfurt GmbH
65929 Frankfurt am Main
Tel. 069 340015-0
Fax 069 340015-15
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 06816850224

Fax 06816850142
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbricken

Tel. 0681709550

Fax 06817095511

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Saar-Pfalz GmbH
66130 Saarbricken

Tel. 0681 98831-0
Fax 0681 98831-936
E-Mail: iris.halbgewachs-
Rohjans @nwdent.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841 670-51

Fax 06841 670-53
E-Mail: homburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Saar-Pfalz GmbH
67434 Neustadta.d.W.
Tel. 06321 3940-0
Fax 06321 3940-92
E-Mail: iris.halbgewachs-
Rohjans @nwdent.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621 87923-0

Fax 0621 87923-29

E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221300096

Fax 06221 300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 071198977-0

Fax 0711 98977-222

E-Mail: swd.stuttgart@ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 0711715090

Fax 07117150950

E-Mail: info.stuttgart@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Stuttgart
70567 Stuttgart

Tel. 0711 252556-0

Fax 0711 252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

71554 Weissach im Tal

Tel. 07191 4953930

Fax 07191 4953959

E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 071616717-132/148

Fax 071616717-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 0721 8605-0

Fax 0721865263

E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531 992-0

Fax 07531992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 075319811-0

Fax 075319811-33
E-Mail: konstanz @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Freiburg
79106 Freiburg

Tel. 0761 40009-0

Fax 0761 40009-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761 15252-0

Fax 0761 15252-52

E-Mail: info.freiburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

8000

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089 680842-0

Fax 089 680842-66

E-Mail: nwd.bayern@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089 978990

Fax 089 97899120

E-Mail: info.muenchen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089 742801-10

Fax 089 742801-30

E-Mail: muenchen @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089 462696-0

Fax 089 462696-19

E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
83026 Rosenheim

Tel. 0803190160-0

Fax 08031 90160-11

E-Mail: info.rosenheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031 7228-0

Fax 08031 7228-100
E-Mail: rosenheim @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871 43022-20

Fax 0871 43022-30

E-Mail: info.landshut @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821 34494-0

Fax 0821 3449425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 08214449990

Fax 08214449999
E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 0831 52355-0

Fax 0831 52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731920200

Fax 07319202020

E-Mail: info.ulm @henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
89081 UIm

Tel. 0731 140597-0

Fax 0731 140597-22

Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Ulm
89081 UlIm-Jungingen
Tel. 073197413-0
Fax 07319741380
E-Mail: uim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.d

900

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 091152143-0

Fax 091152143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co.KG
Niederlassung Niirnberg
90482 Niirnberg

Tel. 0911954750

Fax 09119547523

E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 95972-0

Fax 08519597219

E-Mail: info.passau @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 08518866870

Fax 085189411

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 092811731

Fax 09281 16599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951 98013-0

Fax 0951 203340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951 98064-0

Fax 095122618

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99084 Erfurt

Tel. 0361601309-0

Fax 0361601309-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
Niederlassung Erfurt
99096 Erfurt

Tel. 0361601335-0
Fax 0361601335-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 03614210443
Fax 03615508771
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de



hoppla

So nehmen Sie
jede Hurde:

Ihr Depot kiimmert sich um Ihre
Anliegen! Und zwar durch...

Einkaufshelfer
+ Lieferung von Material und Einrichtung
+ Ausstellungsrdume

Technischen Service
* Technische Planung
+ Installation
* Reparaturen
* Gerdtewartung
- Anwenderschulung
« Technische Priifungen
- Leihgerdteservice

Einrichtungsplanung
* Innenarchitektur
* Raumaufteilung, Organisation
+ Detailplanung Elektrik, Sanitdrinstallation, IT

Beratung
- Existenzgriindung
- Standortsuche
* Umzug
* Modernisierung
* Finanzierung
+ Coaching

Medizinprodukte-Berater
- sichern optimierte Produktkenntnisse
- Beschaffung und Weitergabe Produktinformationen

Individuelle Fachberatung vor Ort
Praxisschatzung
Kenntnisse behordlicher Verordnungen und Normen

Digitale Systeme (Hardware, Software,
Netzwerktechnik)

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
B v D info @bvdental.de

Bundesverband Dentalhandel e\ www.bvdental.de



>> PRODENTE

Y,

stimmen.

Jedes Gebiss ist anders

Professionelle
Zahnreinigung

Die professionelle Zahnreinigung, kurz PZR, ist grundsatz-
lich fiir jeden Erwachsenen sinnvoll. Sie ist fast schmerzfrei
und am Ende bleibt das gute Gefiihl, wenn man mitder Zunge
iiber die glatt polierten, sauberen Zédhne féhrt.

Nur Optik oder

auch medizinisch sinnvoll?

Bei einer PZR reinigt eine Pro-
phylaxe-Fachkraft in der Zahn-
arztpraxis die Zahne von allen
harten und weichen Belagen.
Auch Verfarbungen, die auf den
Zéhnen haften, wie Kaffee- und
Tee-Beldge, werden mit erfasst.
Nach der Politur, am Ende einer
PZR, erhalten die Zdhne wieder
ihre natiirliche, urspriingliche
Zahnfarbe. Was man mit blo-
fem Auge nicht sieht: Viele
schadliche Bakterien, die vor-
wiegend in den weichen Bela-
gen vorhanden sind, werden
ebenfalls griindlich entfernt. So

entsteht der eigentliche Vorsorgeeffekt: Karies und Parodon-
titis —beides von bestimmten Bakterien verursachte Erkran-
kungen—haben wenig Chancen. Natiirlich reichteine ein-
malige professionelle Zahnreinigung nicht aus. Wissen-
schaftliche Untersuchungen haben gezeigt, dass eine PZR,
abhangigvom individuellen Erkrankungsrisiko, regelmaRig
durchgefiihrt, eine ideale Erganzung zur hauslichen Mund-
hygiene ist. Je nach individueller Situation muss der Zahn-
arzt die notwendigen Zeitabstande mit dem Patienten ab-

Allgemeinerkrankungen und die Mundhdhle

Einige Erkrankungen stehen mit Beldgen in der Mundhdhle
inungiinstiger Wechselbeziehung.So haben Diabetiker bei-
spielsweise ein erhéhtes Risiko, dass aus von Beldgen ver-
ursachten Zahnfleischentziindungen eine Parodontitis ent-
steht—eine Zahnbetterkrankung,diein der Folge zu starkem
Knochenabbau und Zahnlockerung bis hin zum Zahnverlust
fiihrt. Doch auch umgekehrt beeinflusst eine bereits beste-
hende, unbehandelte Parodontitis die Einstellung des Zu-
ckerstoffwechsels beim Diabetiker sowie andere Erkran-

Blut von Rheumapatienten sinken. Bei einer Parodontitis
konnen Entziindungsbotenstoffe ebenso die BlutgefaRe im
Korper beeinflussen und so eine Arteriosklerose begiinsti-
gen.

Die PZR hilft, einer Parodontitis vorzubeugen. Sie hilft aber
auch, eine Parodontitis so zu behandeln, dass die Erkran-
kung nicht weiter fortschreitet.

Gesunde Zahne sparen bares Geld

FiirKinderund Jugendlichevon 6 biseinschliefilich17|ahren
werden in Zahnarztpraxen individuelle Prophylaxeleistun-
genangeboten, die von den gesetzlichen Krankenkassen er-
stattet werden. Erwachsene miissen fiireine PZR selbst auf-
kommen. Die Kosten sind abhangig vom Umfang und Zeit-
aufwand der PZR. Eine Investition, die sich im Interesse der
Lebensqualitat lohnt, und auf Dauer noch Geld spart. Denn:
Von Karies zerstorte Zahne miissen meist aufwendig durch
Fiillungen oder sogar Zahnersatz behandelt werden. Wer
gerade neuen Zahnersatz bekommen hat — vielleicht gar in
Form von Implantaten — hat moglicherweise bereits tief in
die Tasche greifen miissen. Wichtig ist jetzt, den Status quo
mit griindlicher Zahn- und Zahnersatzpflege moglichst
lange zu erhalten. Gerade die Pflege von Implantaten oder
die Reinigung zum Beispiel unter Briicken fallt vielen zu
Hause schwer. Die Prophylaxe-Fachkraft erklart bei der PZR
die Reinigung von schwer zuganglichen Stellen mit Zahn-
seide, Floss und Zahnzwischenraumbiirstchen. Sie hilft,
diese Stellen dauerhaft sauber zu halten. Eine Vorausset-
zung dafiir, dass der Zahnersatz lange Freude macht.

Aktion Exklusiv fiir DZ-Leser

ZAHNE ist das Magazin der Initiative proDente rund um
schone und gesunde Zahne. Auf 48 Seiten erfahrt der
Leser Wissenswertes zu Zahnpflege und Zahnersatz.
Exklusiv konnen DZ-Leser jetzt 100

Exemplare des ZAHNE-Magazins A
versandkostenfrei bestellen. Solange
der Vorrat reicht. Zur Bestellung |
geniigt eine E-Mail mit dem Betreff
,100 Zahne* an ,.info@prodente.de”.
Das Magazin istideal fiir das Warte-
zimmeroderals Give-away auf Mes-
sen. Die Rubriken ,Vorsorgen® und
Verschonern® beleuchten Themen
wie Bleaching, Veneers, Keramik,
Parodontitis, Mundgeruch und
hausliche Zahnpflege. In zwei wei- '
teren Rubriken ,Wohlfiihlen® und

»Behandeln® werden die Leser iiber

kungen negativ. Wissenschaftliche Studien geben deutliche
Hinweise, dass der Verlauf von Parodontitis-Erkrankungen
mit der Dauer und Schwere von Rheumaerkrankungen zu-
sammenhangt. So konnte eine Studie zeigen, dass durch die
Behandlung einer Parodontitis die Entziindungswerte im

schmerzfreie Methoden, den Umgang mit der Angst und
iiber die neuesten Moglichkeiten im Bereich Zahnersatz
informiert. Hierbei wird besonders auf die moderne
Implantologie und das Handwerk der Zahntechnikerein-
gegangen.
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Planmeca

ProMax 3D

L=

Sonderpreis zzgl. MwSt.

ab 49 0 900 Eu rO fur Promax 3Ds

Perfekte FeldgroBe fiir alle Anwendungen

Planmeca Planmeca Planmeca Planmeca Planmeca ProMax
ProMax 3Ds ProMax 3D ProMax 3D Mid ProMax 3D Max 3D ProFace
@50 x 80 mm @80 x 80 mm @160 x 160 mm @230 x 260 mm Die einzigartige

Kombination aus
inklusiv 2D inklusiv 2D inklusiv 2D DVT Bild- und 3D-
Panoramafunktion Panoramafunktion Panoramafunktion Gesichtsfoto

2 NWD

GRUPPE

NWD Gruppe
Schuckertstr. 21, 48153 Munster
Telefon: 0251 / 7775555

weitere Unternehmen der NWD Gruppe Freefax: 0800/ 7801517
® £5T
: NWD ~AMPS _—mdf
Q OSTERREICH = DENTAL Meicr Dental Fachhandel GmbH & =2 www.nwd.de



>> Das gab’s noch nie!!!

Jetzt in Top 2D HD Pano-Qualitat investieren,
innerhalb von 3 Jahren ohne Verlust auf 3D
umsteigen!

100%
Buyback

Garantie ®
fur 3 Jahre

*Pax.i

- genial digital

Bestellen Sie bis zum 31.12.2012
ein PaX-i [OPG], dann garantieren
wir fiir 3 Jahre einen Riickkaufswert
von 100% des Kaufpreises [exkl.
Mwst] beim Kauf eines PaX 3D Ront-
gengerates [FOV 8x8 oder groBer].
Bei allen teilnehmenden Depots.

>> nur bis 31.12.2012!

TOP TOP TOP HD Bildqualitat
fur prazisere und zuverlassigere
Diagnosen.

> fur jede Disziplin und Anforderung das richtige Gerat...

®PaX-Duo3D

DVT - Multi FOV [12x8.5-5x5],
OPG 2-in-1

—

|
A4

%

Jetzt NEU!
mit

FOV8x8 e

*PaX-unizD
DVT - Multi FOV [12x8.5-5x5]
oder [8x8-5x5], OPG, CEPH
One-Shot - modular

Jetzt NEU!
mit FOV 8x8
und 12x8.5 @

..- g

e
PaX-Reve3D
DVT - Multi FOV [15x15-5x5],
OPG 2-in-1, CEPH One-Shot

optional R

e \
I )

&

e .
PaX-Zenith3D
DVT - Multi FOV [24x19-5x5],
OPG 2-in-1

I
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www.orangedental.de / info.+49(0)7351.474 990

Besuchen Sie uns auf den Dentalmessen!

orangedental @

premium innovations




