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Hallenplan und infotage mitte-Tipps als Einleger in der Mitte des Heftes!
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Eine aktuelle Studie der Universitét Ziirich belegt: Wenn der Charakier ~ Forum Zahn- und Mundgesundheit Deutschland unter Beteiligung von

Wissenschaft, Fachverbanden, Politik u. Wirtschaft gegriindet.
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Erstmalig steht den Zahnérzten aus Hessen ein exklusiver Treffpunkt auf
dem Deutschen Zahnérztetag zur Verfiigung.

infotage dental-fachhandel mitte
Freitag, 9. November 2012
Samstag, 10. November 2012

Veranstaltungsort
Messe Frankfurt | Hallen 5.0/5.1

Offnungszeiten
Freitag 12.30 bis 19.00 Uhr
Samstag 9.00 bis 16.00 Unhr

Veranstalter: Veranstalter der id mitte ist
die LDF GmbH, Leistungsschau Dental-
fachhandel GmbH.

Kontakt: Die Organisation der id mitte liegt
in den Handen der CCC Gesellschaft fiir
Marketing & Werbung mbH, Abt. Eventmar-
keting

Kartauserwall 28e

50678 KdIn

Tel.: 0221 931813-60, -42
Fax: 0221 931813-90

Weitere Informationen erhalten Sie im
Internet unter:
www.iddeutschland.de/mitte

mehr auf Seite » 08

mehr auf Seite » 10

Gebiindelte
Dentalkompetenz

Am 9. und 10. November 2012 informiert und berat Deutschlands
Dentalbranche in den Hallen 5.0 und 5.1 der Messe Frankfurt.

n (CCC/DZ today) - Durch die Koope-
ration mit dem Deutschen Zahnarzte-
tag stehen dem Zahnmediziner und
Zahntechniker eine kompakte Leis-
tungsschau sowie ein breites Angebot
an Fachvortrdgen zur Auswahl. Pra-
xis-und sachorientierte Infotainment-
Plattformen namens Dental Arena
und Service Highway ergdnzen dies-
mal die regional optimierte Leistungs-
schaudes Dentalfachhandels. Der Ein-
tritt ist wie immer frei. Neu ist die Be-
sucherregistrierung, die vorab per

Internet oder vor Ort am Eingang zur
id mitte vorgenommen werden kann.

»Mehr Kooperation

und Kompetenz*“

Dank der Zusammenarbeit der id
mitte mit dem Deutschen Zahnarzte-
tag kann das Fachpublikum an zwei
Tagen sein Wissen zu aktuellen denta-
len Themen enorm erweitern. Auf
dem Zahnarztetag kann der Fachbesu-
cher beispielsweise im Bereich der
restaurativen Zahnmedizin Vortréage

Zahnpasta in aller Munde

Top Fiinf; Uber diese Zahnpasta-Marken wird im Social Web am meisten diskutiert.

n (ots) - Grundlage der Mundhygiene
ist und bleibt das regelméBige Zdhne-
putzen. Zuwelcher Zahnpasta man da-
bei greift, ist hdufig im wahrsten
Sinne des Wortes eine Ge-
schmacksfrage. Doch nicht nur

im eigenen Bad, sondern auch in

den sozialen Netzwerken sind die
verschiedenen Zahnpasta-Marken
ein Thema. Am haufigsten wird dabei
aufFacebook, Twitterund Co. iiber Col-
gate und Elmex berichtet. Dies ist das
Ergebnis des Online-Tools Web-Analy-
zer.com, das Suchbegriffe nicht nur
auszahlt, sondern auch nach Tonalitat
untersucht.
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Gleich 453 Erwdhnungen zwischen
Ende August und Mitte September in
den deutschsprachigen sozialen Me-
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Wir freuen uns auf Sie!
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dien bescheren Colgate den Spitzen-
rang. Zum Vergleich: Die ebenfalls
vom USKonzern Colgate-Palmolive
produzierte Dentagard kam im glei-
chen Zeitraum auf elf Kommentare im
Social Web. Da ist es wohl nur ein
schwacher Trost, dass unter den weni-
gen Eintrdgen wenigstens kein einzi-
gernegativerzu finden war. Aberauch
Colgate kann mit einem Positiv-Nega-
tiv-Verhaltnis von 7:1 sehr zufrieden
sein.

Noch besser schneidet Elmex ab. Bei
der Schweizer Zahnpasta - deren Her-
steller GABA seit 2004 ebenfalls zum
Colgate-Palmolive-Konzern gehért -
kommen auf einen negativen Kom-
mentar gleich 15 positive. Insgesamt
landet Elmex mit 289 Erwahnungen
auf Facebook, Twitter und Co. auf dem
zweiten Platz im Social-Media-Ran-
king.

Dem Doppelsieg der Colgate-Palm-
olive-Marken folgt auf Platz drei mit
Blend-amed das erste Produkt aus
dem Hause Procter & Gamble.

» Fortsetzung auf Seite 7

mehr auf Seite » 22
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Erfolg verbindet.

uber aktuelle Entwicklungen wahr-
nehmen, auf der id mitte werden ihm
hierzu alle relevanten Diagnose- und
Therapiekonzepte und die entspre-
chenden Produkte vorgestellt. Nach
Angaben des Veranstalters LDF
GmbH (Leistungsschau Dentalfach-

handel GmbH) war die im letzten Jahr
vorgestellte id mitte in Zusammenar-
beit mit dem Deutschen Zahnérztetag
flir Besucher und Aussteller ein ,vol-
ler Erfolg*.

» Fortsetzung auf Seite 6
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Ideale Handhabung und
Viskositét

Applikation in vier
einfachen Schritten,
Gesamtdauer 30 Sekunden

Hoher Verbund auch ohne
Phosphorsauredtzung

Dentindhnliche
Rontgenopazitat: 0,92 mm Al

Einzigartige kariostatische
Wirkung der S-PRG-Fiiller

BeautiSealant

Selbstétzender Fissurenversiegler
mit Fluoridfreigabe

Schonend zum Schmelz!

m
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Verzicht auf
Etch & Rinse-
Technik durch
selbstitzenden
Primer
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Herzlich willkommen!

Die id mitte findet am 9. und 10. November 2012 in den Hallen 5.0 und 5.1 der Messe Frankfurt statt.

Willi Woll, Geschaftsfuhrer der Leistungsschau Dentalfachhandel GmbH (LDF), Peter Feldmann,
Oberburgermeister der Stadt Frankfurt am Main, Dr. Michael Frank, Président der Landeszahn-
arztekammer Hessen, und Stephan Allroggen, Vorsitzender des Vorstandes der Kassenzahnérztlichen
Vereinigung Hessen, begrifen Sie in der DENTALZEITUNG f{oday zur id mitte 2012!

sinformatives Veranstaltungskonzept:

Willi W6ll - Geschaftsfiihrer der Leistungsschau
Dentalfachhandel GmbH

Liebe Besucherinnen,
liebe Besucher,

warum in die Ferne schweifen, wenn
das Gute liegt so nah? - Frei nach Goe-
the will der infotag dental-fachhandel
(id) Sie in einem neuen Veranstaltungs-
konzept erleben lassen, wie sehres sich
lohnt, sich auf IThrer regionalen Fach-
messe zu informieren.

Sie kénnen sich beim Besuch des id da-
von Uberzeugen, dass die Veranstalter
in Zusammenarbeit mit den Industrie-
partnern eine kompakte Informations-
plattform geschaffen haben, auf der Sie
alles finden, was in der dentalen Welt
derzeit aktuell ist.

Dafir haben wir zwei neue Prasenta-
tionsforen fiir Sie geschaffen, die so-
wohl die Bereiche Zahnmedizin und
Zahntechnik als auch das Assistenzper-
sonal abdecken. In der ,Dentalarena“
finden Zahnérztinnen und Zahnérzte
praxisnahe Informationen zu aktuellen
Themen der Zahnmedizin. Hier warten
namhafte Referenten mitinteressanten
Vortrdgen auf Sie.

Spezielle Themenbereiche decken in
der ,Dentalarena“ aktuelle Herausfor-
derungen der Zahnmedizin ab: DVT -
,Die dritte Dimension“, CAD/CAM -
,Dieneue Abdruckfreiheit”, dazu High-
tech auf dem neuesten Stand und auch
dasThemaGOZ - ,Latest News" -alldas
unter dem Fokus: Aus der Praxis fiirdie
Praxis.

Im Zusammenhang mit den techni-
schen Themen wird dabei auch be-
leuchtet, wie eine sinnvolle Finanzie-
rung unter Berticksichtigung betriebs-
wirtschaftlicher  Belange erfolgen
kann. Insgesamt halten wir hier ein
Leistungsportfolio vor, das die klassi-
schen Handelsleistungen sinnvoll er-
ganzt. Weitere interessante Themen
wie Selbst- und Mitarbeitermotivation
runden das Programm ab. Nutzen Sie
die Gelegenheit, sich hier in aller Ruhe
und grindlich beraten zu lassen. Neu

ist auBerdem der ,Service Highway*,
aufdem ZFA fiirdie Praxis Erfahrungen
sammeln kénnen, die sie auf die Uber-
holspur bringen. So zeigen geschulte
Techniker unter dem Motto ,Schnelle
Hilfe zur Selbsthilfe?, wie kleinere
Reparaturen und Wartungsarbeiten
selbststandig durchgefithrt werden
konnen. Dabei handelt es sich umrasch
umsetzbare praktische Tipps, die auf
Dauerzur Kostenersparnis fiir jede Pra-
xis beitragen konnen.

Auch fir Zahntechniker haben wir ei-
nen eigenen Bereich eingerichtet, in
dem die Industrie aktuelle Entwicklun-
genund Innovationenin konzentrierter
Form vorstellt.

Handel und Industrie hoffen, dass ITh-
nen dieser neue Aufbau und das Kon-
zept des id gefallen. Weil sich auch Gu-
tes aber immer noch verbessern lasst,
haben wir eine Online-Registrierung
eingerichtet, die helfen wird, das Kon-
zept der id zukunftig noch zielgruppen-
gerechter auszurichten. Heute aber
wunschen wir Ihnen viele Anregungen
und interessante Erfahrungen aufIhrer
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sMessen als wichtiges Kommunikationsmittel«

Peter Feldmann - Oberbiirgermeister der Stadt
Frankfurt am Main

Sehr geehrte Messegéste,

viele deutsche Industriezweige be-
haupten sich schon lange an der inter-
nationalen Spitze. Dazu gehéren ins-
besondere Elektrotechnik und Fein-
mechanik: Immer wenn es darum
geht, Prézisionstechnik fur komplexe
Aufgaben zu entwickeln und mit der
unabdingbaren Spitzenqualitat zu fer-
tigen, genieBen deutsche medizini-
sche Produkte, Pharmazeutika, Me-
dizintechnik und Krankenhausdienst-

leistungen weltweite Anerkennung.
Dementsprechend hat sich die Ge-
sundheitswirtschaft selbst in wirt-
schaftlichen Krisenzeiten behaupten
konnen und zahlt traditionell zu den
Konjunkturlokomotiven.

Nicht zuletzt wegen dieser Leistungs-
breite benodtigen Entwicklungs- und
Fertigungsbetriebe einen leistungsfé-
higen Handel alskompetenten Mittler
zwischen Produzenten und Nutzer.
Alle drei brauchen aber gerade im
Zeitalter elektronischer Kommunika-
tionsmittel auch Plattformen wie Mes-
sen zum unmittelbaren Austausch.

Dann werden nicht nur aktuelle Ge-
schéfte getatigt, es werden Informa-
tionen ausgetauscht, Trends identifi-
ziert, Méglichkeiten ausgelotet, Kon-
takte gekniipft, Entwicklungen in
Gang gebracht: kurz, es werden die
Fundamente fir die Geschéfte von
morgen und Ubermorgen gelegt.
Frankfurt bietet als einer derweltweit
bedeutendsten Messeplédtze ideale
Voraussetzungen. Denn auf der Suche
nach der Mitte Europas landet man di-

rekt in Frankfurt am Main. Die her-
vorragende Verkehrsinfrastruktur,
die StraBe, Schiene, Luft und Wasser
vernetzt, garantiert den schnellen Zu-
gang zu allen wichtigen Schliissel-
markten Europas. Der Frankfurter
Flughafen ist dartiber hinaus das Tor
zur Welt.

Tragfahige Kontakte und erfolgreiche
Gespréche benotigen indes mehr als
eine effiziente Messe- und Verkehrs-
infrastruktur. Ein reichhaltiges Kul-
turangebot und eine internationale
Gastronomie bieten ein angenehmes
Ambiente fiirdas ,Apres®, die Interna-
tionalitat der Stadtgesellschaft ver-
mittelt auch Gésten aus entfernteren
Weltgegenden schnell das Gefiihl,
hier ein Stuck weit ,daheim* zu sein.

Veranstaltern und Besuchern der id
Mitte 2012 wiinsche ich erfolgreiche
Messetage und einen angenehmen
Aufenthalt in der Mainmetropole.

Gt Tellee
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Stephan Allroggen - Vorsitzender des Vorstandes
der Kassenzahnérztlichen Vereinigung Hessen

Unsere Patienten sind immer besser
informiert. Das verdanken sie nicht
nurder Uberfiillean Informationenim
Internet, sondern insbesondere auch
der Aufklarungsarbeit der zahnarzt-
lichen Berufsorganisationen mit Pu-
blikationen und eigenen Websites.
Umso wichtigerist es deshalb auch fiir
den Zahnarzt, nicht nur fachlich, son-
dern ebenso hinsichtlich des tech-
nisch Moglichen auf der Héhe der Zeit
Zu sein.

Diesen aktuellen Uberblick erlaubt
auchindiesem Jahrwiedereindrucks-
vollein Rundgang iiberdieid mitte am
9.und 10. November. Dabei ist gewiss
mit einem duBerst lebendigen Gesche-
hen in den Ausstellungsgdngen zu
rechnen, denn bereits zum dritten Mal
hintereinander findet auch der Deut-
sche Zahnérztetag in Frankfurt statt.

Die infotage dental-fachhandel mitte
sind zuallererst eine Leistungsschau,
die der Praxis wie dem Labor Anre-
gungen und neue Impulse vermitteln
kann. Dariiber hinaus sind sie ein Be-
leg dafiir, dass Zahnmedizin und Den-
talindustrie zusammengehéren und
gemeinsam daran arbeiten, das hohe
Niveau der zahnmedizinischen Ver-
sorgung in Deutschland zu erhalten
und weiter zu verbessern.

Dabei geht es nicht um schnelllebige
Innovationen, sondern um Investitio-

nen, die einer modernen Zahnarztpra-

ANZEIGE

xis und ihren Patienten Perspektiven
erdffnenkénnen. Zum fachlichen Fort-
schritt fr den Patienten gehort aller-
dings auch der Wirtschaftlichkeits-
aspekt fiirden Praxisinhaberund sein
Team.

Richtet sich der Preis fiir Investitionen
in die Praxis nach den Gesetzen des
Marktes, so sollten die Bedingungen
fir die Amortisierung nicht nach poli-
tischen Kriterien festgelegt werden.
Genau dies ist aber in weiten Berei-
chen der Fall. Wie wir bei der Novellie-
rung der GOZ feststellen mussten, ha-
ben betriebswirtschaftliche Notwen-
digkeiten zuriickzustehen, wenn poli-
tische Akzeptanz gefragt ist.

Und doch haben viele unserer Patien-
ten schon lange eingesehen, dass
Zahngesundheit nur mit Eigenverant-
wortung und eigenem Engagement zu
erzielen ist, auch finanziell. Es bleibt
zu hoffen, dass ihnen solche Miindig-
keit von der Politik nicht schon bald
wieder entzogen wird, indem man sie
gleichmacherischen Versicherungs-
modellen unterwirft.

Fir Thren Besuch der infotage dental-
fachhandel mitte winsche ich Thnen
jedenfalls einen interessanten und in-
spirierenden Rundgang. Nutzen Sie
das Gesprach mit den Ausstellern, las-
sen Sie sich beraten und informieren.

Und weil dies nicht nur ein wichtiger
Branchentreff, sondern auch ein Ort
der Begegnung ist, treffen Sie sicher-
lich auch auf Kommilitonen oder Kol-
legen, mitdenen Sie Erinnerungenwie
auch den Blick in die Zukunft teilen
konnen. Allen Beteiligten also eine er-
folgreiche Zeit in unserer Metropole
am Main!

‘4

www.dentalzeitung.com




gruBworte/aktuelles

wloday

» TOPp-Event mit vielen Highlights«¢

Dr. Michael Frank - Prasident der Landes-
zahnérztekammer Hessen

Liebe Messebesucherinnen und Mes-
sebesucher, ich begriie Sie ganz herz-
lich zu den infotagen dental-fachhan-
del mitte auf dem Deutschen Zahnérz-
tetag am 9. und 10. November 2012 in
Frankfurt am Main!

Es scheint zunehmend schwerer in
Deutschland, Zahnmedizin auf einem
dem Patienten gerechten Niveau zu
betreiben. Dies hat zuletzt das unsin-
nige Positionspapier des GKV-Spitzen-
verbandes bewiesen. Eskannnichtan-
gehen, dass den Zahnérzten auf der
privaten Abrechnungsebene das Was-
ser abgegraben (GOZ) und dann auf
der GKV-Ebene Position gegen einen
ganzen Berufsstand bezogen wird! Die
gesetzlichen Krankenkassen, die sich
hier plotzlich auf ,die Rolle der Bezah-
ler“reduziert sehen, haben wohl eines

nicht erkannt: Dass ndmlich das aner-
kannt hohe Niveau der Zahnheil-
kunde in Deutschland einfach nicht
zum Nulltarif zu haben ist.

Die Kostentréger, die sich Anfang des
Jahres - ziemlich scheinheilig - auf
ihre Verantwortung zur besseren Be-
ratung der Patienten besonnen haben
wollen, hatten vielleicht vorher ihre
eigenen Hausaufgaben besser geldst.
Zum Beispiel im Bereich einer uber-
bordenden Burokratie, die eine Ver-
waltung erfordert, deren Kosten nicht
zuletzt die Patienten tragen sollen.
Oder hinsichtlich eines Berufsstan-
des, dem in entsprechenden Umfra-
genallerdingsregelmaBig eine extrem
hohe Zuverléssigkeit bei der Beratung
seiner Patienten bescheinigt wird.

Mit einer Messe wie der id mitte zeigt
sich der technische Machbarkeits-
stand eines modernen medizinischen
Faches, wie es sich nicht nur wir Zahn-
mediziner, sondern vor allem auch un-
sere Patienten wiinschen. Die Investi-
tionsbereitschaft eines ganzen Berufs-
standes hangt nattirlich auch von sei-
nen Moglichkeiten ab, in einer durch
die Politik immer kleiner gesparten
Gesundheitslandschaft eine adaquat
honorierte Leistung erzielen zu kon-
nen.

Insofern méchte ich Sie alle ermun-
tern, sich nicht von solchen tendenzi-

o6sen Taktiken verunsichern zulassen,
wie sie der GKV-Spitzenverband gelie-
fert hat. Das kann und darf unseren
Berufsstand nicht irritieren, wie es
auch die Patienten nicht in ihrer Mei-
nung verunsichern wird, dass sie bei
Lhrem®Zahnarzt gut beraten und ver-
sorgt sind.

Auf der id mitte in Frankfurt im Rah-
men des Deutschen Zahnérztetages
préasentiert sich die Zahnmedizin und
die Medizintechnik auf hochstem Ni-
veau. Ich lade Sie alle ein, sich vor Ort
vonden Fortschritten und den Moglich-
keiten moderner Zahnheilkunde und
den Innovationen in den Bereichen
Werkstoffe, Praxiseinrichtungen und
medizinische Gerate zu iberzeugen.

Der Deutsche Zahnérztetag in Frank-
furt am Main als gemeinsame Veran-
staltung von BZAK, DGZMK und KZBV
und damit Top-Event der Zahnmedizin
in Deutschland halt viele Highlights
bereit. Er bietet zusammen mit der id
mitte sehrviele gute Griinde fir einen
Besuch in Frankfurt am Main - einer
Stadt, die ohnehin immer eine Reise
wert ist. Ich wiinsche dem Deutschen
Zahndrztetag und derid mitte auch in
diesem Jahr ein gutes Gelingen!

ANZEIGE

DGQ-Weiterbildungs-Barometer 2012

Im Gesundheits- und Sozialwesen sind die Weiterbildungs-Investitionen am geringsten.

n (ots) - In 98 Prozent der Unterneh-
men gehoéren Fortbildungen zum
Pflichtprogramm. Die Investition in
die Weiterbildung der Mitarbeiter
unterscheidet sich allerdings sehr
nach UnternehmensgréBe. Wahrend
kleinere Betriebe durchschnittlich
518 Euro pro Mitarbeiter und Jahr in-
vestieren, ist es bei groBen Unterneh-
men gerade mal noch rund die Hélfte
(259 Euro). Das zeigt das aktuelle
Weiterbildungs-Barometer 2012 der
Deutschen Gesellschaft fiir Qualitét
(DGQ), eine reprasentative Studie zur
Relevanz von Weiterbildung, Qua-
litdtsmanagement und Personenzerti-
fizierung in Deutschlands Unterneh-
men.

Danach schwankt das bereitgestellte
jéhrliche Gesamtbudget fiir Mitarbei-
terschulungen nach Branche und
UnternehmensgréBe erheblich. Im
Durchschnittliegt es beirund 180.000
Euro fir den Betrieb und bei knapp
400 Euro pro Mitarbeiter. , Aufféllig
ist, dass mit zunehmender Betriebs-
grofe das Budget pro Mitarbeiter |
sinkt”, sagt Claudia Wel-
ker, Geschéftsfiih-
rerin der DGQ
Weiterbildung.
Wahrend Ange-

stellten kleinerer Unternehmen zwi-
schen 150 und 249 Mitarbeitern im
Durchschnitt 518 Euro fiir Weiterbil-
dungsangebote zur Verfiigung stehen,
sind es in grofen Unternehmen mit
mehr als 500 Mitarbeitern im Schnitt
nur noch 259 Euro.

Am meisten investieren Finanz- und
Versicherungsdienstleister in die
Weiterbildung ihrer Mitarbeiter. Sie
nehmen mit einem durchschnitt-
lichen Gesamtbudget von rund
310.000 Euro die Spitzenposition ein.
Es folgen die offentliche Verwaltung
mit etwa 245.000 Euro sowie die IT-/
Kommunikationsbranche mit knapp
230.000 Euro. Schlusslicht ist das Ge-
sundheits-und Sozialwesen mit einem
vergleichsweise geringen Schulungs-
budget von jahrlich rund 120.000
Euro.

Interessenten finden weitere Informa-
tionen und eine Zusammenfassung
des Weiterbildungs-Barometers 2012
unter http://www.dgq.de/hrstudie.

Eckdaten zum DGO-
Weiterbildungs-Barometer 2012
Im Rahmen der reprasentativen Stu-
die - initiiert von der Deutschen Ge-
sellschaft fir Qualitét e.V. (DGQ) und
durchgefithrt durch die forsa Gesell-
schaft fur Sozialforschung und statis-
tische Analyse mbH - wurden zwi-
schen dem 18. Juni und dem 13. Juli
2012 500 Personalverantwortliche te-
lefonisch befragt (CATI). Dabei wurde
die Stichprobe nach drei Unterneh-
mensgrofen (je zu einem Drittel
Unternehmen mit 150 bis 249 festan-
gestellten Mitarbeitern, 250 bis 499
Mitarbeitern, 500 und mehr Mitarbei-
tern) und nach neun Branchen ge-
schichtet (Branchen: Verarbeitendes
Gewerbe I = Nahrungsmittel, Texti-
lien, Papier, Mobel u. a.; Verarbeiten-
des Gewerbe I1=0], Glas, Metall, el. Er-
zeugnisse u. a,; Verarbeitendes Ge-
werbe III = Maschinen- und Fahrzeug-
bau; Handel; Logistik (Verkehr und
Lagerei); IT und Kommunikation; Fi-
nanz- und Versicherungsdienstleis-
tungen; Offentliche Verwaltung; Ge-
sundheits-und Sozialwesen). 44

Der Stand der
unendlichen
Moglichkeiten.

In diesem Jahr ist es uns ein besonderes Vergniigen, Sie auf
unserem Stand begriiBen zu dirfen. Denn es gibt wieder
viele Neuigkeiten aus dem Hause Komet, die zeigen, dass
man alles Gute immer wieder ein bisschen besser machen
kann. Und die unseren Anspruch der Innovationsfihrer-
schaft abermals liberzeugend unterstreichen. AuBerdem
prasentieren wir uns dort mit einem neuen Markenlook. Sie
dirfen also gespannt sein, auch auf unsere Messeangebote.
Wir freuen uns auf lhren Besuch.

Halle 5.0, Stand B73

(i -] infotage D

dental-fachhandel

T
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.kometdental.de
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n (Messe Frankfurt) - Die Messe Frank- BILDER
furt ist mit 467,5 Millionen Euro Umsatz
eines der weltgroBten Messeunterneh-
men. Der Konzern besitzt ein weltweit
umspannendes Netz aus 28 Tochterge-
sellschaften, und rund 50 internationa-
len Vertriebspartnern. Damit ist die
Messe Frankfurtinmehrals 150 Ldndern
fiir ihre Kunden prasent. An iiber 30
Standorten in der Welt finden Veranstal-
tungen ,made by Messe Frankfurt* statt.
Im Jahr 2011 organisierte die Messe
Frankfurt 100 Messen und Ausstellun-

n (ZWPonline) - Gerade fiir Spezialis-
ten ist es unausweichlich, im eigenen
Tatigkeitsschwerpunkt immer auf
dem allerneuesten Stand zu sein.

Die Informationsbeschaffung hinge-
gen stellt sich im normalen Praxisall-

Anmeldung

Messegelande mit Tradition

Heute wie damals ist die Frankfurter Messe aufgrund der geografischen Lage als herausragender Handelsplatz weit (iber die Landesgrenzen hinaus bekannt.

E FRANKFURT]

gen, davon 63 im Ausland. Traditionelles
Herzstick des Unternehmens ist und
bleibt der Heimatstandort Frankfurt mit
rund 35.700 Ausstellern und mehr als
2,22 Millionen Besuchern im Jahr 2011.
AlsMesseplatzist Frankfurt seitmehrals
800 Jahren bekannt. Damals trafen sich
Héndler und Geschéftsleute am Romer,
spater auf dem neuen Geldnde an der
Festhalle. Das Frankfurter Messege-
lande hat eine Grundfléche von 578.000
Quadratmetern mit zehn Hallen und ei-
nem angeschlossenen Kongresszen-
trum. Mit 355.678 Quadratmetern Hal-
lenfléche st es das zweitgroBte Messege-
lande weltweit.

DasUnternehmen befindet sich in 6ffent-
licher Hand, Anteilseigner sind die Stadt
Frankfurt mit 60 Prozent und das Land
Hessen mit 40 Prozent. Weltweit beschaf-
tigt die Messe Frankfurt 1.725 aktive Mit-
arbeiter. Weit tiber 400 Messen, Kon-
gresse, Events und Veranstaltungen fin-
den jahrlich in Frankfurt statt, darunter
internationale Branchen-Leitmessen: fiir
die Konsumgtuterindustrie z.B. die Am-
biente, Christmasworld, Paperworld, fiir
die Textilbranche die Heimtextil, die
Techtextil, die Texcare International, fir

Spezialisten-Newsletter ab 2013

Monatliches Update zum Tétigkeitsschwerpunkt.

tagneben der Praxisorganisation und
Patientenmangement als schwierig

/ *

Hier sollen ab 2013 die neuen Spezia-
listen Newsletter der OEMUS MEDIA
AG Abhilfe schaffen. Bereits in der
zweiten Januarwoche kommenden
Jahres wird es zusétzlich zu dem be-
stehenden Newsletter-Portfolio auch
fiir Spezialisten einen eigenen News-
letter  geben, damit aktuelle
Trends/News aus Wissenschaft und

[BILD: ©GUNNAR PIPPEL]

dar. Praxis aus den einzelnen Teildiszipli-
Info
Mit dem Auto Fahrzeuge mit einer entsprechenden Schadstoffgruppe und der ~ Vom Hauptbahnhof aus kommen Sie wie folgt zur Messe:

Sollten Sie in lhrem Fahrzeug ein Navigationsgerat besitzen, fin-
den Sie die Messe Frankfurt je nach Navigationssystem entweder
in der Kategorie ,,Ausstellungsgelénde*, ,Messezentrum* oder

unterdem Schlagwort ,Messe*“. Alternativkonnen Sie die Adresse
»Katharinen-Kreisel“ eingeben. Ob mit oder ohne Satellitensteu-
erung—vonauBerhalb erfolgt die Anreise mitdem Auto zur Messe
Frankfurt iiber die Autobahn A5 und das Westkreuz Frankfurt. Von
dort folgen Sie der Beschilderung ,Messe“. Nehmen Sie in dem
néchsten Kreisverkehr ,,Katharinen-Kreisel“ die zweite Ausfahrt.
Sie befinden sich dann auf der Theodor-Heuss-Allee und gelan-
gen durch die Haupteinfahrt ,, Tor Nord“ auf das Messegelande.

Einschrankungen fiir Autofahrer durch Einfiihrung der
Umweltzone in Frankfurt am Main

In der Stadt Frankfurt ist seit dem 1. Oktober 2008 eine Umwelt-
zone eingerichtet. Diese darf nurnochvon Fahrzeugen der Schad-
stoffgruppen 2 bis 4 befahren werden, die mit Umweltplaketten
(Feinstaubplaketten) ausgeriistet sind. Fahrzeuge aus dem In-
und Ausland, die den entsprechenden Schadstoffgruppen ange-
horen, erhalten die erforderliche Umweltplakette beim TOV-Siid.

Messeverkehr: Die Umweltzone der Stadt Frankfurtbefindetsich
innerhalb des , Autobahnrings*, der durch die BAB A5 im Westen,
die A3 im Siiden und die A661 im Osten geschlossen wird. Fiir

dazugehorigen Umweltplakette istdie Zufahrt zur Messe jederzeit
moglich. Das Befahren der Umweltzone ohne Plakette ist eine
Ordnungswidrigkeit und kann mit einem BuBgeld belegt werden,
aberauch Fahrzeuge ohne Plakette konnen das Messegeldnde er-
reichen. Die Zufahrtzum Messgeldnde istfiir Fahrzeuge ohne Um-
weltplakette tiber Tor West und Tor Nord mdglich. Diese konnen
von der A5 kommend liber die A648, Abfahrt Rebstock bzw. tiber
denKatharinenkreisel erreichtwerden. Auchdas Messe Parkhaus
Rebstock kann iiber die AbfahrtRebstock erreichtwerden. Details
entnehmen Sie bitte dem Orientierungsplan Umweltzone.

Mitdem Zug

Wenn Sie mit einem ICE-, IC- oder EC-Zug anreisen, kommen Sie
am Hauptbahnhof in Frankfurt an. Details (iber bestehende Zug-
verbindungen erfahren Sie bei der Reiseauskunft der Deutschen

Bahn. Der Hauptbahnhofistin Frankfurt nicht sehr weit vom Mes-
segeldnde entfernt. Sie konnen es sogar zu FuB erreichen. Dazu
machen Sie einen kleinen Spaziergang auf der Diisseldorfer
StraBe (iber den Platz der Republik und die Friedrich-Ebert-Anlage
bis zum Messegeldnde, Eingang City.

Mit dem GPNV
Garantiert staufrei erreichen Sie das Messegelénde mit offent-
lichen Nahverkehrsmitteln.
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o it der S-Bahn von Gleis 104 sind es nur zwei Stationen bis zur
Messe Frankfurt, die eine eigene S-Bahn-Station hat. Sie kon-
nen die Linien S3 (Bad Soden), S4 (Kronberg), S5 (Bad Hom-
burg/Friedrichsdorf) oder S6 (Friedberg) nehmen.

o it der U-Bahn Linie U4 Richtung Bockenheimer Warte fahren
Sie bis zur Station ,,Festhalle/Messe*.

o Mitden StraBenbahnlinien 16 und 17 kénnen Sie vom Bahnhofs-
vorplatz zur Haltestelle , Festhalle/Messe* fahren.

o Mit den Buslinien 32 und 50 konnen Sie das Messegelande
ebenfalls erreichen.

die Automobiltechnik die Automecha-
nika sowie fiir andere technische Bran-
chendieLight+Building,dieIFFA,die Mu-
sikmesse und die Prolight+Sound. Alle
diese Messen bilden die globalen Mérkte
der jeweiligen Branchen ab. Neben eige-
nen Veranstaltungen ist Frankfurt unter
anderem auch Standort weltweit be-
kannter Gastveranstaltungen. Dazu ge-
héren die Internationale Automobil-Aus-
stellung IAA Pkw, die Buchmesse und die
Achema.

Zahlen, Daten, Fakten:
Konzernumsatz: 467,5 Millionen Euro
Mitarbeiter: 1.725

Grundflache: 578.000 m?

Hallenflache: 355.678 m?

inzehn Hallen

Freiflache: 96.078 m?

Insgesamt: 100 Messen

Aussteller: 68.800

Besucher: rund 3,4 Millionen

Beste Verkehrsanbindung per Luft,
Schiene und StraBe

Rund 110.000 Betten in Frankfurt und im
Rhein-Main-Gebiet. 44

Weitere Informationen:
www.messefrankfurt.com

nen nicht mehr verpasst werden. Sie
mochten zuklnftig ein monatliches
Update aus Implantologie, Parodonto-
logie, Oralchirurgie, Endodontie, La-
serzahnmedizin sowie Cosmetic Den-
tistry erhalten?

Dann melden Sie sich jetzt fiir den kos-
tenfreien Newsletter unter www.zwp-
online.info/de/newsletter an. 4
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DENTALZEITUNG today erscheint mit einer Ausgabe zur
Messe 2012 am 9. und 10. November in einer Auflage von
8.000 Exemplaren. Die Messezeitung ist kostenlos. Sie wird
vorab an die Zahnérzte der Region versandt und ist wahrend
der Messe erhéltlich. Fiir die Richtigkeit und Vollstandigkeit
von Verbands-, Unternehmens-, Markt- und Produktinforma-
tionen kann keine Gewahr oder Haftung iibernommen wer-
den. Produkt-undAnbieterinformationen beruhenauf denAn-
gaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung
der Redaktion wider. Es gelten die AGB der OEMUS MEDIAAG.
DENTALZEITUNG fodayist das Fachhandelsorgan von:
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Gebundelte Dentalkompetenz in der Messe Frankfurt

Am 9.und 10. November 2012 informiert und berét Deutschlands Dentalbranche in den Hallen 5.0 und 5.1 der Messe Frankfurt zu aktuellen
Entwicklungen, Produkten und Dienstleistungen.

» Fortsetzung von Seite 1

8.178 Besucher nahmen auf einer Fla-
chevonrund 4.608 Quadratemtern Pro-
duktneuheiten und Leistungen der 250
Ausstellerin Augenschein.Inden sechs
Ausstellungsbereichen  Einrichtung/
Einheiten, Diagnostik/Analytik, Res-
tauration/Zahntechnik, Hygiene/Um-
weltschutz, Prophylaxe/Parodontolo-
gle und Management/Kommunikation
stellten die Aussteller ihre Produkte
und Dienstleistungen vor.

Der besondere Fokus der Messe in der
Wirtschaftsmetropole Frankfurt am
Main liegt in der Moglichkeit, im per-
sénlichen Gesprach mit den Experten
aus Industrie und Handel Rickfragen
zu erdrtern und sich intensiv zu allen
dentalen Neuentwicklungen beraten
zu lassen.

Neue Infotainment-Plattformen
Unter dem Motto ,Mehr als Sie erwar-
ten” halten in der Dental Arena (Halle
5.1, Stand G16) ausgesuchte Experten
Kurzvortrdge zu folgenden Fachthe-
men:

- DVT - Die spannende dritte Dimen-
sion (Dr. Peter Lindner, Fr.09.11.,16.00
Uhr, Sa. 10.11,,11.30 Uhr),

- CAI/D/M-Systeme - Die neue Ab-
druckfreiheit? Méglichkeiten und
Grenzen des digitalen Abdrucks
(Dr. Lutz Ritter, Fr. 09.11., 15.00 Uhr,
Sa.10.11.,13.00 Uhr)

Gerade in Zeiten beschleunigten 6ko-
nomischen Wandels spielen fiir den
Praxis- und Laborinhaber finanzielle
und steuerliche Aspekte eine tragende
Rolle. Daher wird der inhaltliche Vor-
trag zu den jeweiligen digitalen The-

men auch von einem Steuerpriiferund

einem Bankvertreter flankiert.

- GOZ - LatestNews (Dr. Hans Kramer, Fr.
09.11.,14.00 Uhr, Sa. 10.11,, 14.30 Uhr),

- Selbst-und Mitarbeitermotivation - Re-
geln, Klippen, Strategien (Dr. Lea Hofel,
Sa. 10.11.,,10.00 Uhr)

Service Highway

Wie Zahnarztpraxen kleinere Gerét-
schaften wie Saugmaschinen, Kompres-
soren und Pulverstrahlgeréte selbststén-
dig reparieren und warten kénnen, zei-
gen die Service-Experten des Fachhan-
dels am Stand G12 in Halle 5.1 anhand
mehrerer Live-Demos. Das Informations-
angebotrichtetsichspeziellan Praxismit-
arbeiterinnen und -mitarbeiter, die an
sechs Arbeitsstationen ihr Wissen zum
Umgang mit Klein- und Kleinstgerédten
spielerisch iberpriifen und erweitern
kénnen.

Zu weiteren Aktionen und Angeboten

der id mitte (z.B. BEC-Contest, Produkt-
neuheiten, Messe-App)informiertder
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Veranstalter auf der Internetseite
(www.iddeutschland.de/mitte.html) und

im idmagazin. Auf der Internetseite fin-

den sich zudem detaillierte Informatio-
nen zur Anfahrt, der Lage der Hallen so-
wie zu kulturellen Veranstaltungen und
Ausgehtipps in Frankfurt. Uber Face-
book, Twitter und Google+ werden dart-
ber hinauslaufend Hinweise und Ankiin-
digungen zu den Angeboten verdffent-
licht. Hier konnen Besucherund Ausstel-
ler im Dialog mit den Machern der id
mitte treten und ihre Erwartungen, Mei-
nungen und Wiinsche duBern.

Neue
Online-Besucherregistrierung

Der Veranstalter LDF GmbH (Leistungs-
schau Dentalfachhandel GmbH) emp-
fiehlt allen Besuchern, sich vorab iiber
die Internetseite online zu registrieren.
Wer dies versdumt, kann sich auch wah-
rend der Veranstaltung am Messeein-
gang registrieren. Allen Interessierten
helfen nach Angaben des Veranstalters
auch die AuBendienstmitarbeiter der De-
pots weiter. Jeder registrierte Besucher
nimmtautomatischan einer Tombolateil,
bei der aktuelle Elektronik-Highlights
verlost werden.

Mit der DZ today informiert

Wie auch in den letzten Jahren, konnen
sich die Besucher mit der DENTAL-
ZEITUNG today schnell einen optimalen
Uberblick tiber die id mitte verschaf-
fen. Die Zeitung enthalt komprimierte
Informationen iiber aktuelle Nachrich-

kostenlose

idd app

fiir Iphone fiir Android

ten und Produktneuheiten und wird
von freundlichen Hostessen im Ein-
gangsbereich verteilt. Der der Messe-
zeitung beiliegende Aussteller-und Hal-
lenplan erleichtert zudem die Orientie-
rung in der Messehalle. Die DENTAL-
ZEITUNG  today bietet aktuelle
Nachrichten aus der Dentalbranche,
neueste Erkenntnisse aus Wissen-
schaft und Forschung sowie niitzliche
Veranstaltungshinweise. Kurzum: sie
bietet perfekte Unterhaltung fir eine
kleine Pause vonden Ausstellerstdnden.

Messestand der DENTALZEITUNG
Wirladen Sie herzlich ein, unseren Stand
M14 auf der id mitte zu besuchen und
sich Thr personliches Exemplar der ak-
tuellen DENTALZEITUNG mit den The-
menschwerpunkten Praxishygiene so-
wie CAD/CAM in Praxis und Labor zu si-
chern. AuBerdem kénnen Sie hier die wo-
chentlichen Newsletter von ZWP online
abonnieren und dabei gleichzeitig mit et
was Gliick ein iPad von Apple gewinnen.
Wir freuen uns auf Sie! 44

Sich direkt registrieren unter:
www.iddeutschland.de/mitte/besucher-
west/besucherregistrierung.html

[Fan werden auf Facebook:
http;//www.facebook.com/iddeutschland

Sonicare-Engagement kann helfen, die Zahngesundheit zu verbessern

,Mein Zahnarzt hat mir die Philips Sonicare Schallzahnbiirste empfohlen und ist jetzt auch ein bisschen stolz.”

Sehr geehrte Frau van der Vaart
Philips Sonicare verfolgt seit jeher das
Ziel, die Zahngesundheit zu verbes-
sern. Dazu wurden u. a. wegweisende
Technologien entwickelt und die Emp-
fehlung durch das Praxisteam unter-
stiitzt. Jetzt hat das Unternehmen Sie
als Produkt- und Markenbotschafterin
gewinnen konnen. Wird Ihr Engage-
ment in der Offentlichkeit das Bewusst-
sein fir gepflegte Zihne stdrken und
damit die Zahngesund-

heit verbessern helfen?

Frau van der Vaart:

Also, mich wirde es

sehr freuen, wenn ich

die Menschen anste-

cken konnte, mehr auf

ihre Zahngesundheitzu

achten. Esistsoeinfach,

sichvom Zahnarzt bera-

ten zu lassen. Und ge- == -
pflegte Zdhnesind auch i

ein Stiick Selbstbe- -
wusstsein. Ich denke

schon, dass ich helfen

kann.

Welchen Stellenwert ge-
nieft Gesundheit - genieen gesunde
Zdhne - in Ihrem Leben?
Frau van der Vaart: Sieht man das
nicht? (lacht) Gesundheit hat fiir mich
einen hohen Stellenwert. Und das hat

sich in den letzten drei Jahren noch
verstarkt. An meinen Zéhnen kann
man das glaube ich auch ganz gut se-
hen.Ich meine, kein Mensch ist perfekt
- aber warum sollte man nicht eine
elektrische Zahnblirste nutzen, um
sich zu pflegen und wohler zu fithlen.

Wie war das bei Ihnen, wie haben Sie
sich tiber die Mdglichkeiten hdauslicher
Zahnpflege informiert?

R

Frau van der Vaart: Mein Zahnarzt
hat mir vor einigen Jahren eine Schall-
zahnbiirste empfohlen - wohl auch,
weil ich vermutlich eher zu den Putz-
muffeln gehdre und nicht engagiert

PHILIPS

|

und in Ruhe jeden ein-
zelnen Zahn putze.
Aber, er hat mir auch
immer wieder gesagt:
~Sylvie, die beste Zahn-
blrste ersetzt nicht die
Reinigung
den Zéhnen.“ Und weil
ich mit Zahnseide nicht
so gut klarkomme, hat er
mich Ende letzten Jahres den Sonicare
AirFloss ausprobieren lassen. Halle-
luja - es geht so einfach. Gut, mein
Sohn fragt seitdem immer, ob ich wie-
dermitderelektrischen Wasserpistole

F‘ - zwischen
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by g g A
l Georg Isbaner (links) und Stefan Thieme (rechts), beide OEMUS MEDIA AG, sprachen
mit Sylvie van der Vaart tiber ihre Zahngesundheit.

l

e /‘A

die Kariestiere abschieBe. Selbstver-
standlich putzt erseine Zéhne auch mit
einer Kinder-Schallzahnbiirste.

Und Ihr Zahnarzt ist mit Ihrer Zahn-
pflege zufrieden?

Frau van der Vaart: Klar. Ich habe
aber auch zusammen mit meinem
Sohn eine richtige Einweisung be-
kommen, wie wir die neue Zahn-
biirste und ich den Airfloss benutzen
sollen. Und den Tipp, immer wieder
den Biirstenkopf zu wechseln. Dazu
gehe ich regelmaRig zur professionel-
len Zahnreinigung und alles ist gut.

Als mein Zahnarzt erfuhr, dass ich
mich jetzt fiir Sonicare einsetze, sen-
dete er mir eine SMS und schrieb,
dass er jetzt auch ein bisschen stolz
ist.

Sylvie, Sie sind ein Mensch, der gerne
lacht und dem man das Lachen von
Herzen génnt. Wie lautet Ihre Erfolgs-
formel?

Frau van der Vaart: Ich bin davon
uberzeugt, dass mir mein Lachen in
der Vergangenheit viel Kraft und
Selbstbewusstsein gegeben hat.

Und dass es auch einer der Griinde
ist, warum ich so gut ankomme. Da-
flr, dass essobleibt, tueich etwas.Ich
lasse meine Zéhne in der Praxis pro-
fessionell reinigen und auch aufhel-
len.

Jetzt startet die TV-Kampagne mit Ih-
nen und den Sonicare-Produkten. Was
hétten Sie dem Betrachter des Spots
gern noch berichtet?

Frau van der Vaart: Ganz ehrlich? Ich
fand schon beim Dreh das Reiseetui
der Sonicare DiamondClean super.Ich
mag praktische Gegenstande, die
auch noch schick aussehen...

Sehr geehrte Frau van der Vaart, herz-
lichen Dank fiir dieses Gespréch! 4
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Zahnarztliche Pravention bei Kleinkindern aushauen

Um die Karies bei Kleinkindern weiter einzuddmmen, fordert die Kassenzahnéarztliche Vereinigung (KZV) Rheinland-Pfalz eine gesetzlich verankerte
Fritherkennungsuntersuchung bereits mit Durchbrechen des ersten Milchzahns.

n (KZV Rheinland-Pfalz) - ,Sinnvoll ist
eine erste Kontrolluntersuchung durch
den Zahnarzt im Alter von zehn bis
zwolf Monaten. Sie sollte im Rahmen
der U6, der Einjahres-Untersuchung,
stattfinden und fest in das offizielle Kin-
deruntersuchungsheft aufgenommen
werden®, konkretisiert San.-Rat Dr. Hel-
mut Stein, Vorstandsvorsitzender der
KZV Rheinland-Pfalz, im dentTV-Maga-
zin, dem Internet-Fernsehen der KZV.

Pravention greift zu spat

Untersuchungen belegen: Kaum ein an-
deres medizinisches Feld kann solche
ErfolgeinderPréventionaufweisen wie
die Zahnheilkunde. Rund 70 Prozent
der Zwolfjahrigen weisen heute dank
der Individual- und Gruppenprophy-
laxe ein naturgesundes, kariesfreies

[BILD: ©DMITRIY SH\RONO_S‘O\#

Gebissauf. Auch bei Erwachsenen zeigt
sich der deutliche Trend zum Zahner-
halt; immer langer behalten sie ihre ei-

genen Zahne. Doch es gibt weiteren
Handlungsbedarf. ,Der Anteil der Ka-
ries im Milchgebiss ist immer noch zu
hoch. Fast die Halfte der kariésen Scha-
den, die wir bei Schulanfédngern fest-
stellen, ist in deren ersten drei Lebens-
jahrenentstanden®, beobachtet Helmut
Stein. ,Die vorhandenen Praventions-
leistungen greifen offensichtlich zu
spat. Hiermussen wir handeln, denn je-
des Kind soll die Chance auf dauerhaft
naturgesunde Zahne haben.”

Die Karies ist bei Kleinkindern die hau-
figste chronische Erkrankung. Ihre Ur-
sache liegt zumeist in falschen Trink-
und Ernahrungsgewohnheiten in den
ersten Lebensjahren - daher auch der
Name ,Nuckelflaschenkaries”. Denn
heute dienen die Babyflaschen aus

Herzlichen Gliickwunsch

n (ULTRADENT) - Eine Uberra-
schung erlebten die Mitarbeiter
einer Zahnarztpraxis bei ihrem
Besuch auf der Fachdental 2012
in Stuttgart. Dabei zeigt es sich
wieder einmal, dass ein Besuch
dieser Fachmesse immer ein Ge-
winn ist, in diesem Fall sogar in
doppelter Hinsicht. ULTRA-
DENT, die Dental-Manufaktur
aus Brunnthal bei Minchen, bie-
tet auf dieser Messe seit Jahren
interessante Informationen zum
Thema Behandlungseinheiten
und auch ein Gewinnspiel an. In
diesem Jahrwartete der Gewinn,
der ergonomische und komfor-
table Arbeitstuhl Pluto, auf die
Praxis Dr. Burger.

,Herzlichen Gliickwunsch” sa-
gen Herr Slavik, Vertriebsleiter
bei ULTRADENT, und Herr Krajncic
von Henry Schein zu Frau Dr. Burger,
die die Gewinnkarte ausgeftllt hatte,
und zu ihrer Kollegin Frau DeFalco.

Ergonomie ist einer der wichtigsten
Schliisselfaktoren fiir die Gesundheit

Mit ULTRADENT sitzen Sie richtig!

S LWIRAENY

des Zahnarztes. Pluto, der spezielle
Arbeitsstuhl von ULTRADENT, bietet
Prophylaxe fiirden Zahnarzt, das Sat-
teldesign entlastet gezielt die Wirbel-
séule und sorgt so fur Bequemlich-
keit und fiir kdrpergerechte Sitzhal-
tung.

Mit einem der Handform ange-
passten Griff kénnen drei Stuhl-
bewegungen exakt auf die indi-
viduellen Wiinsche eingestellt
werden. Die spezielle Pluto-Sitz-
geometrie ermoglicht die Justie-
rung der Sitzhohe, der Riicken-
lehnenneigung und der Sitzfl&-
cheneigung.

Die geteilte Ruckenlehne ist in
der Hohe verstellbar, was zur
Entspannung des Oberkdrpers
und zur Stltzung der Lenden-
wirbel beitragt. Durch eine stu-
fenlose Gasdruckddmpfung ist
dieses moderne Sitzgerat exakt
auf jede KérpergréBe und jedes
Korpergewicht  anzupassen.
Spezielle Sitzauflagen verteilen
das Korpergewicht noch besser
und leiten im Kontaktbereich
die Wérme ab. Gebremste Spezialrol-
len gehdren bei diesem hochwertigen
Stuhl zur Standardausstattung. 44

Mehr Informationen beim Dental-Fach-
handel oder unter www.ultradent.de

Zahnpasta in aller Munde

Top Fiinf: Uber diese Zahnpasta-Marken wird im Social Web am meisten diskutiert.

» Fortsetzung von Seite 1

Mit 263 Social-Media-Treffern wird die
von GlaxoSmithKline produzierte
Sensodyne (145 Treffer) deutlich auf
denvierten Rang verwiesen, bevordie
Top Five mit der GABA-Zahnpasta
Meridol (116 Treffer) - also einem wei-
teren Colgate-Palmolive-Produkt - be-
schlossen wird.

Insgesamt wird vorallem in Foren und
Blogs Uber Zahnpasta geredet, wéh-
rend Twitter - mit der Ausnahme Col-

Uy

-
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gate - nur eine sehr geringe bis gar
keine Rolle in der Web-2.0-Kommuni-
kation spielt.

Auch tber Biorepair (Dr. Wolff-
Gruppe) herrschte auf Twitter in den
vergangenen Wochen Funkstille. Da-
fiir sorgten die Kommentare in Foren
und Blogs daftir, dass Biorepair unter
den zehn meist zitierten Zahnpasta-
Marken im Social Web die einzige ist,
die in den vergangenen Wochen mehr
eindeutig negative als klar positive Er-
wéhnungen verzeichnete. 44

Kunststoff nicht mehr nur der Ernédh-
rung, sondern vielfach der Beruhigung
derKinder. Gefiillt mit zucker- oder séu-
rehaltigen Getrdnken, wie Fruchtséfte
oder Tee, nuckeln die Kleinen tags wie
nachts daran. Die Zadhne werden stén-
dig umspiilt - mit fatalen Folgen. Die
Fruchtsduren rauen die Zahne auf und
die Karies auslésenden Bakterien kén-
nen problemlos an den Zahnen anhaf-
ten. Problematisch ist auch: Eltern er-
kennen die Frihstadien der Karies -
raue, weiBliche oder braunliche Verfar-
bungen - meist nicht und verpassen
den richtigen und notwendigen Zeit-
punkt fiir den ersten Zahnarztbesuch.

Eltern starker sensibilisieren
,Wirsehendie Kinderzuspatin der Pra-
xis, um die ersten Anzeichen einer Ka-

ries frihzeitig zu entdecken und pré-
ventionstherapeutische MaBnahmen
einzuleiten”, weil auch Dr. Michael
Reinhard, stellvertretender KZV-Vorsit-
zender. Wichtig ist es, die Eltern fiir Ur-
sachen und Folgen der frithkindlichen
Karies noch stéarker zu sensibilisieren,
denn sie spielen in der zahnmedizini-
schen Pravention ihrer Kinder die ent-
scheidende Rolle.

»ochmerzen, teure Zahnsanierungen,
héufigunter Narkose, oder gar Schdden
an den bleibenden Zédhnen der Kinder
und  Sprachentwicklungsstérungen
mussen nicht sein. Mit einer verbind-
lichen zahnérztlichen Untersuchung
bis zum Ende des ersten Lebensjahres
des Kindes kénnen wir Eltern rechtzei-
tig aufkldren®, so Michael Reinhard. ¢«

Multident E-Shop
in frischem Outfit

Neues Corporate Design im Look der Muttergesellschaft ARSEUS
und jede Menge neue Features.

I;gl‘-‘."h | JI-:-II

n Ebenso aktuell wie das einladend fri-
sche Design des Multident E-Shops sind
multimediale Produktvideos, die auf den
Detailseiten der Artikel zu finden sind.
Der Online-Katalog umfasst iiber 23.000
Artikel, die den dentalen Praxis-und La-
borbedarf abdecken, darunter viele Top-
marken. Alle Preise sind tagesaktuell.
Hinzu kommen regelméBig attraktive
Angebote und interessante Aktionen.
Zum Testen lassensich jederzeit Produkt-
muster gratis mitbestellen. Auf die erste
Onlinebestellung gibt es 15 % Rabatt.

Mit dem neuen Ampelsystem wird die
Warenverfligbarkeit jedes einzelnen Ar-
tikels im Shop angezeigt, man weif so-
fort, ob der Artikel verfligbar ist, nachge-
liefert wird oder ausverkauft ist. Neu ist
auch die AfterSearch-Navigation von
FactFinder. Das System bietet eine feh-
lertolerante Produktsuche und mehrere
Filteroptionen, umschnellund garantiert
zum Wunschprodukt zu gelangen. Seit
Januar 2012 ist der Onlineshop Trusted
Shops-zertifiziert. Das Giitesiegel steht
fiir hohere Standards hinsichtlich Serio-

sitat, Datenschutz und Liefersicherheit.
AuBerdem signalisiert der integrierte
Kéuferschutz eine tiber die gesetzlichen
Bestimmungen hinausgehende Geldzu-
riick-Garantie.

Auch der Service wird im Multident-On-
lineshop groBgeschrieben. Zum einen
iiber das Newsletter-Abo mit Aktionshin-
weisen und Gutscheinen, zum anderen
per Merk-und Bestelllistenarchiv fiirden
Schnelleinkauf. AuBerdem bietet das
Multident Service-Center unter einer
FreeCall-Nummer tagstiber eine person-
liche Beratung.

Reinschauen lohnt sich also - www.mul-
tident.de. «

Multident Dental GmbH
Pelikanplatz 25, 30177 Hannover

Tel.: 0800 7008890 (FreeCall)

E-Mail: info@multident.de
www.multident.de

Stand: F19
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Das Zahnarztinnen Netzwerk

Neue Plattform fiir unternehmerische Zahnérztinnen — Kompetenz und Diskussionsforum fiir innovativen

Austausch von Frauen fiir Frauen.

DPos Netzwerk..

Zahnirztinnen

—Netzwerk—

Bz der Krowledsebose

Christa Maurer

Bt dent \eraestaldtungsh alender

MNetrwerk Kick-off Niestetal

n (Nicola Stahl) - Die Zahl der mé&nn-
lichen niedergelassenen Zahnéarzte
sinkt um 30 Prozent, wahrend sie bei
den weiblichen Kollegen um mehrals
60Prozent steigen wird. Diese Zahlen,
gepaart mit der Hochschulstatistik,
dass 63 Prozent der Zahnmedizin-
studenten schon heute weiblich sind,
haben die Grundsteinlegung des
ZAHNARZTINNEN NETZWERK ent-
scheidend beeinflusst.

Claudia Huhn, die Griinderin des
Netzwerks, hat in vielen Jahren als
Unternehmenstrainerin in der Den-
talbranche erlebt, dass viele Zahn-

ANZEIGE

arztinnen Meisterinnen ihrer hand-
werklichen Féhigkeiten sind. Die
wenigsten, so weif sie zu berichten,
wussten jedoch schon zu Beginn ih-
rer beruflichen Laufbahn, dass sie
spatestens mit dem Eintritt in die
Praxis mit Fragen wie diesen kon-
frontiert sein wiirden: Wie steuere
ichdie Ausgaben meiner Praxis? Wie
rentabel sind einzelne Behandlungs-
formen? Wie positioniere ich meine
Praxis nachhaltig?

Mit dem Eintritt in die Praxis wird oft
deutlich, dassneben hoher zahnmedi-
zinischer Fachkompetenz vor allem

auch unternehmerisches Denken
und Handeln uber den personlichen
und praxisspezifischen Erfolg ent-

scheiden.

Auf diese und viele andere Fragen fin-
den Zahnérztinnen im Rahmen des
am 15. August 2012 offiziell gestarte-
ten Zahnérztinnen Netzwerks profes-
sionelle Antworten; online auf der
Internetplattform oder in regionalen
Workshops vor Ort.

Das Motto: Unternehmerische Kom-
petenzen stdrken durch den Zugriff
auf exklusive Fortbildungen von
Frauen fiir Frauen sowie gezieltes Ex-
pertinnen-Wissen und den innovati-
ven Austausch von Unternehmerin-
nen unter sich.

Durch die bundesweit agierenden Re-
gionalpartner bietet das Zahnéarztin-
nen Netzwerk niedergelassenen und
angestellten Zahnarztinnen sowie
Zahnmedizinstudentinnen die Mog-
lichkeit, ihren wirtschaftlichen Erfolg
noch gezielter zu gestalten.

Es bietet Raum fiir alle interessierten
Zahnarztinnen, die sich kennenler-
nen, austauschen und vernetzen wol-
len, und ist zudem eine Plattform fir
all diejenigen, die ein offenes, kompe-
tentes und unternehmerisch geprag-
tes, weibliches Diskussionsforum su-
chen. «

www.zahnaerztinnen-netzwerk .de
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Studie liefert,,Gluicks-
rezept“ fur den Job

Wenn der Charakter passt, macht die Arbeit mehr SpaB.

n (ETH Zirich) - Wer seine person-
lichen Charakterstarken im Beruf ein-
setzen kann, erlebt mehr SpaB, Flow
und Sinn bei der Arbeit. Diese Perso-
nensind auch zufriedener mit dem Be-
rufund nehmen ihn eherals Berufung
wahr. Dies ist das Ergebnis zweier
breit angelegter Studien eines Psycho-
logenteams der Universitdt Zurich.
Die Studien liefern wichtige Hinweise
fir die Personalauswahl und Perso-
nalentwicklung.

Charakterstarken definieren sich als
moralisch positiv bewertete Eigen-
schaften, wie Selbstkontrolle, Team-
work oder Freundlichkeit. Charakter-
starken, die einer Person besonders ei-
gensind und die diese gern und haufig
einsetzt, bezeichnet man als Signatur-
starken. Davon besitzt jede Person ty-
pischerweise drei bis sieben. Dass ein
Beruf vor allem dann geschatzt wird,
wenn er zu den eigenen Signaturstar-
ken passt, weisen nun Claudia Harzer
und Prof. Willibald Ruch vom Lehr-
stuhl fir Persénlichkeitspsychologie
und Diagnostik der Universitéat Zurich
erstmalsinzwei Studien nach: Der Ein-
satz von Signaturstirken im Beruf
geht tatséchlich mit mehr positivem
Erleben bei der Arbeit einher, also mit
SpaB, Flow, Sinnerleben oder Zufrie-
denheit und Berufung.

Hohe Zufriedenheit bei

vier oder mehr eingesetzten
Signaturstdrken

Harzer und Ruch befragen in der ers-
ten Studie mehrals 1.000 berufstétige
Personen nach der Auspragung ihrer
Charakterstarken, ob sie diese Star
ken bei der Arbeit einsetzen kénnen,
und wie positivsieihre Arbeit erleben.
In ihrer zweiten Studie analysieren
die Wissenschaftler neben Selbstein-
schatzungen zusatzlich, wie Arbeits-
kollegen der Probanden die Anwend-
barkeit der Charakterstarken beurtei-
len.

Das AusmaB an positivem Erleben
nimmt mit der Anzahl der angewende-
ten Signaturstérken zu. In beiden Stu-
dien haben Personen, die vier und
mehr Signaturstérken bei der Arbeit

[BILD: ©YURI ARCURS]

anwenden konnen, die hdchsten Werte
im positiven Erleben. Sie haben mehr
SpaB bei der Arbeit, gehen mehr darin
auf, empfinden die Arbeit als sinnvol-
ler und sind zufriedener mit ihrem Be-
ruf. Diese Personen empfindenihre Ar-
beit auch eher als Berufung als Perso-
nen, die dreiund weniger Signaturstar-
kenam Arbeitsplatzeinsetzen konnen.

Ob Charakterstdrken bei der Arbeit
zum Zuge kommen, héngt u.a. davon
ab, welche Regeln die Stellenbeschrei-
bung vorsieht oder ob starkenbezoge-
nes Verhalten hilfreich ist, um die Ar-
beit zu erledigen. Beispielsweise steht
in einer Arbeitsplatzbeschreibung fiir
Pflegepersonal vieles zu Hygiene,
aber eher wenig zu freundlichem Ver-
halten. Dennoch ist zu erwarten, dass
die Patientenpflege besser gelingt,
wenn das Pflegepersonal freundlich
und mitfithlend ist.

Niitzlich fiir Arbeitgeber

und Arbeitnehmer

Die Befunde von Harzer und Ruch lie-
fern Hinweise, die fiir die Personalaus-
wahl, Personalentwicklung und Ar-
beitsplatzgestaltung nttzlich sein
konnen. ,Wird vor der Besetzung einer
Stelle abgeklart, welche Charakter-
starken fiir die Arbeit zentral sind, so
kann eine Person anhand dieser Star-
kenrekrutiert werden. Davon profitie-
ren dann Arbeitgeber und Arbeitneh-
mer®, erklart Claudia Harzer. Weitere
Studien sollten laut Harzer untersu-
chen, ob sich in allen Berufen und
Hierarchiestufen vier Signaturstar-
ken finden oder ob weniger Signatur-
starken reichen, um bei den Arbeit-
nehmenden ein positives Erleben zu
beglinstigen. 4«
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wissenschaft

Schulterschluss
zum Tag der Zahngesundheit

Forum Zahn- und Mundgesundheit Deutschland am 26. September 2012 in Berlin gegriindet.

n (Uni Witten/Herdecke) - Unter Beteili-
gung von Wissenschaft, Fachverbdn-
den, Politik und Wirtschaft wurde am
26.SeptemberinBerlin dasForum Zahn-
und Mundgesundheit Deutschland ins
Leben gerufen. Griindungsmitglied ist
Prof. Dr. Stefan Zimmer von der UW/H.

Das Forum versteht sich als Initiative
fiir eine bessere Vorsorge gegen Karies,
Parodontitis und andere Zahn- und
Munderkrankungen. Ziel ist es, einen
langfristigen Dialog mit Partnern aus
Wissenschaft, Politik, Verbdnden und
Wirtschaft herzustellen und zu férdern.
Den Vorsitz tibernimmt Prof. Dr. Diet-
mar Oesterreich, Vizeprasident der
Bundeszahnérztekammer (BZAK). Wei-
tere Griindungsmitglieder sind Prof. Dr.
Zimmer (Universitat Witten/Herdecke),
Dr. Rolf Koschorrek, MdB (CDU/CSU-
Bundestagsfraktion) und Dr. Erwin Lot-
ter (FDP-Bundestagsfraktion). Unter-
stiitzt wird das Forum von GlaxoSmith-
Kline (GSK) und dem Wrigley Oral
Healthcare Program, die sich bereits

seit mehreren Jahrzehnten fiir eine Ver-
besserung der Zahn- und Mundgesund-
heit einsetzen.

Statistiken zeigen: Weniger als ein Pro-
zent aller Erwachsenen hat ein karies-
freies Gebiss. Und 80 Prozent der tiber
35-J4hrigensind von Entziindungen von
Zahnfleisch und Zahnhalteapparat be-
troffen. Hinzu kommt: Zahnprobleme
konnen andere Erkrankungen beein-
flussen. Medizinisch bestatigt ist bei-
spielsweise die Wechselwirkung zwi-
schen Parodontitis, der Entzindung
des Zahnhalteapparates und Diabetes.
Handlungsbedarf besteht vor allem bei
6konomisch Schwachen, Migranten
und Senioren. MaBnahmen zur Praven-
tion und Fritherkennung sind in der Re-
gel einfach und kostengiinstig umzuset-
zen. Diesbeziiglich mangelt es jedoch in
der Offentlichkeit wie in der Politik an
Bewusstsein.

,Das Thema Zahn- und Mundgesund-
heitkommt in deraktuellen politischen

Debatte zur nationalen Praventions-
strategie zu kurz. Das mochten wir &n-
dern®, erklarte Prof. Dr. Dietmar Oester-
reich, Vorsitzender des Forums und
Vizeprasident der Bundeszahnérzte-
kammer. ,Wir freuen uns, dass wir ein-
flussreiche Vertreter aus Wissenschaft
und Politik fir diesen wichtigen Dialog
gewinnen konnten und danken den
Unternehmen fur ihre Unterstiitzung.
Alle Interessierten laden wir herzlich
ein,am Forum mitzuarbeiten und durch
inhaltliche Anregungen unsere Arbeit
zu begleiten.”

,Die Zahn- und Mundgesundheit spielt
eine essenzielle Rolle fir die Lebens-
qualitdtund die Allgemeingesundheit®,
betonte Prof. Dr. Stefan Zimmer. ,Daher
ist es wichtig, alle Mdglichkeiten der
Prévention auf allen Ebenen voll auszu-
schopfen, angefangen von der Aufklé-
rung der Risikogruppen bis zu von der
offentlichen Hand getragenen Préven-
tivprogrammen.”

Zum Abschluss der Veranstaltung rich-
teten die Initiatoren den Appell an die
Politik, sich aktiv an dem Forum zu be-
teiligen und das Thema Zahn- und
Mundgesundheit auf die Agenda der
nationalen Praventionsstrategie zu set-
zen. Das Forum wird sich im Herbst zu
seiner ersten Sitzung in Berlin treffen,
zu der Offentlich eingeladen wird. Wei-
tere Treffen sind bis zur Bundestags-
wahlim Herbst 2013 geplant. Die Ergeb-
nisse der Diskussionen minden in
Handlungsempfehlungen fir die Poli-
tik. Eine Veroffentlichung der Ergeb-
nisse als Basis filir die weitere Diskus-
sionist geplant. «

Speisesalz kann die Zahne schiitzen

Die Siemens-Betriebskrankenkasse SBK stellt die wichtigsten Fakten zum Thema Fluorid vor.

n (Siemens-Betriebskrankenkasse) -
Fluorid schutzt den Zahnschmelz vor
Karies und wirkt als Reparaturfaktor
bei beginnender Karies. AuBerdem
hemmt Fluorid Bakterien im Mund. In
Speisesalz, Zahnpasta, Trinkwasser
oder schwarzem Tee ist Fluorid bedeu-
tend fir die Zahngesundheit. Seit Flu-
oride zum Einsatz kommen, ist die Ka-
rieshédufigkeit bei Kindern und Ju-
gendlichen gesunken. Entscheidend
istauch die Art und Dauer der Fluorid-
versorgung.

Allein Zahnhygiene und die richtige
Erndhrung reichen nicht aus, um Ka-
ries zu verhindern. Fluorid ist der ent-
scheidende Kariesschutzfaktor. Rich-
tig wirksam wird Fluorid bei direktem
Zahnkontakt. In Lebensmitteln wie
Speisesalztragt Fluorid zum Erhaltder
Zahngesundheit bei. Die Verwendung
von fluoridiertem Salz sorgt fir eine
geringere  Kariesanfalligkeit der
Zéhne. Durch die Hemmung des Stoff-

wechsels der Bakterien vermindert
Fluorid die kariesbeglinstigende Sau-
reproduktion. Und als wesentlicher
Bestandteil des Schmelzminerals
sorgt Fluorid fiir die Festigkeit des
Zahnschmelzes. Fluorid hilft Kalzium
und Phosphat, in die Zdhne zu gelan-
gen. Gleichzeitig hemmt es auch, dass
sich andere schiitzende Substanzen
aus dem Zahn 16sen. Durch Verhinde-
rung dieser Demineralisierung ent-
steht eine héhere Stabilitdt des Zahns
gegen Sauren.

Fluorid kann auch in Zahnpflegepro-
dukten wie Zahnpasta, Sptllésungen
und Gelees enthalten sein. Oft trégt
der Zahnarzt selber Fluorid auf die
Zahne der Patienten auf. Fir Kinder
eignet sich ab dem Durch-

bruch des ersten 4
Milchzahns &4
eine Zahnpasta '.. )
mit niedriger | ‘s
Fluoridkonzen- 3%

tration. Diese Paste immer abends bis
zum zweiten Geburtstag und nur ein-
mal pro Tag verwenden. Mit der Er-
wachsenen-Zahnpasta diirfen die Kin-
der ab dem ersten bleibenden Zahn
mindestens zweimal téglich putzen.

Fluortabletten sind eine Alternative
zur fluoridierter Zahnpasta, be-
sonders wenn die Kindernicht mit die-
ser putzen. Werden die Tabletten ge-
lutscht, ist fluoridiertes Speisesalz un-
notig, da es sonst zu viel des Guten ist.
Schon bei mehr als 100 pg/kg Kérper-
gewicht/Tag entsteht eine zu hohe Flu-
oridzufuhr. Der Schmelz ist gestort
und weiBe Flecken mit einer unschar-
fen Begrenzung zeigen sich am Zahn.
Nehmen Kinderzu viel Fluorid zu sich,
ist die Entwicklung der blei-
benden Zéhne gestort. Ins-
gesamt besteht aber eher
eine zu geringe als eine zu
hohe Aufnahme an Fluo-
rid. «
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Schneller Zahnpasta-Check

Neues Bewertungsverfahren ermdglicht den Vergleich
von Zahnpasten.

n (Fraunhofer IWM) - Schone Zdhne
winscht sich jeder. SchlieBlich sym-
bolisiert ein perfektes Gebiss Gesund-
heitund Jugend, es kann sogar Karrie-
rechancen beeinflussen. Doch makel-
lose Zéhne setzen eine grindliche
Mundhygiene voraus. Aber wie gut
oder schlecht reinigt eine Zahnpasta,
wie wirksam ist sie? Wie muss sie be-
schaffen sein, um die Zahnstruktur
nicht zu beschédigen? Hierfirinteres-
sieren sich vor allem die Hersteller
von Zahnpflegemitteln. Antwort auf
diese Fragen liefern Forscher vom
FraunhoferInstitut fiir Werkstoffme-
chanik IWM in Halle (Saale). In enger
Zusammenarbeit mit dem MikroTribo-
logie Centrum pTCinKarlsruhe haben
sie ein neues Verfahren entwickelt,
mitdemsiedie Schmirgelwirkung von
Zahnpasten - Experten sprechen von
Abrasivitat - im Labor vergleichen
und bewerten kénnen.

Gefédhrlicher Schmirgeleffekt

Ein wichtiger Bestandteil von Zahn-
pasten sind Putzkérper, auch Abrasiv-
stoffe genannt, die den Zahnbelag me-
chanisch entfernen. Eine Paste sollte
nicht zu abrasiv sein, ihre Schmirgel-
wirkung also nicht zu stark ausfallen.
Uber Jahre hinweg kann der Abrieb
den Zahnschmelz schadigen, der sich
nicht regeneriert. Deutlich ausgeprag-
ter zeigen sich die Schédden zudem am
weichen Dentin. Wer freiliegende
Zahnhalse hat, sollte daher eine
Zahncreme mit geringem Abrieb wéh-
len, empfiehlt die Bundeszahnarzte-
kammer.

Wie abrasiv eine Zahnpasta auf die
Zahnhartsubstanzen wirkt, hangt von
der Hérte, Menge und GroRe der beige-
fugten Putzkorper, wie Silizium- oder
Aluminiumoxid, ab. Ein MaB fur die
Abrasivitat ist der RDA-Wert (radioac-
tive dentin abrasion), der uber eine
Spanne von 30 bis tiber 200 reicht und
in einem aufwendigen Verfahren er-
mitteltwird. Hierbeibursten die Tester
radioaktiv markierte Dentinproben
und bestimmen das abradierte Mate-
rial anschliefend aus der resultieren-
den Strahlungsintensitat der Zahn-
pasta-Wasser-Mischung. Doch die Aus-
sagekraft des RDA-Werts ist in der
Fachwelt umstritten, unter anderem
weil die Messergebnisse der Labors
mitunter stark variieren.

Abriebraten mit mikro-
tribologischen Tests bestimmen
Eine alternative Methode zu diesem
Radiotracer-Verfahren haben die For-
scher vom IWM gewéhlt. ,Mit unse-
rem neuen Ansatz konnen wir realisti-
sche Abriebsraten bestimmen und die
Wechselwirkungzwischen der Biirste,
dem Zahnschmelz und der Zahnpasta
charakterisieren. Zudem sind unsere
Tests weniger aufwendig als die zeitin-
tensiven Radiotracerverfahren, die
weltweit nur sehr wenige Laborato-
rien durchfiihren®, sagt Dr. Andreas

[BILD: ©DIEGO CERVO]

Kiesow, Gruppenleiter am [WM. Mit
mikrotribologischen Experimenten
ist es dem Wissenschaftler und sei-
nem Team gelungen, den Abrieb ver-
schiedenerZahnpasten in mikroskopi-
scher GroBenskala zu bestimmen und
die Reibwerte zu messen. ,Bislang gab
esindiesem Zusammenhang keine tri-
bologischen Kennwerte wie den Rei-
bungskoeffizienten®, so Kiesow. Fur
ihre Experimente verwendeten die
Forscher humane Zdhne sowie ver-
schiedene, von Industriepartnern her-
gestellte Zahnpasten. Diese verdinn-
ten sie mit Wasser und Speichel, um so
eine Losung zu erhalten, die in ihrer
Konsistenz der Zahnpasta-Speichel-
Mischung beim echten Z&dhneputzen
entspricht. Die Reib- und Verschleif-
tests wurden jeweils mit einer einzel-
nen Borste - die Experten nennen sie
Monofilament - durchgefiihrt, die in
tribologische Spezialgerdte, einen
Mikrotribometer und einen Nanoin-
denter, eingespannt und sowohl in ge-
radlinigen als auch in kreisenden Be-
wegungen, im letzteren Fall bis zu
8.000 Mal, iiber die Probe gezogen
wurden. Danach wurde unter ande-
rem die Tiefe der entstehenden Reib-
spur auf dem Zahn mit hochempfind-
lichen Instrumenten vermessen.

LWir stellten fest, dass der RDA-Wert
derZahnpasten mit der Abrasionstiefe
korreliert: Je hoher dieser Wert ist,
destohoherfalltder Abriebaus. Durch
die Analyse des Reibwerts erkannten
wir auBerdem eindeutige Abhédngig-
keiten zwischen dem Reibverhalten
der Borste auf dem Zahnschmelz und
der Abrasivitat der Zahnpasta®, rest-
miert Kiesow. Mit dem neuen Verfah-
renistesden Forschernmaéglich, nicht
nur die Abrasivitat schneller und ein-
facher zu charakterisieren, sondern
auch zu beschreiben, wie unterschied-
liche Geometrien von Zahnbirstenfi-
lamenten auf die Zahnoberflache ein-
wirken und wie die Borstenform idea-
lerweise beschaffen sein sollte. Mit ih-
rem Know-how konnen die Experten
vom IWM Hersteller von Zahnpflege-
mitteln bei der Produktentwicklung
unterstiitzen. Profiteur ist letzten En-
des der Verbraucher. 44
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wissenschaft

Pflanzenreste in zwei Millionen Jahre altem Zahnbelag entdeckt

Mittels Laser untersuchen internationale Wissenschaftler die Zahne von Homininen aus Stidafrika.

n (Max-Planck-Institut fiir evolutionére
Anthropologie, Leipzig) - Erste stichhal-
tige Beweise dafiir, was unsere frithen
Vorfahren aBen, konnten bei zwei frii-
heren Vertretern des menschlichen
Stammbaums gefunden werden.

Amanda Henry vom Max-Planck-Insti-
tut fiir evolutiondre Anthropologie in
Leipzig und ein internationales For-
scherteam untersuchten die Abnut-
zungsmuster an den Zéhnen und win-
zigste Pflanzenfragmente im Zahnstein
zweier Vertreter der Art Australopithe-
cus sediba aus Malapa, Stidafrika, und
fanden heraus, dass diese zu Lebzeiten
auch pflanzliche Nahrung zu sich ge-
nommen hatten.

Bestétigt wurde diese Annahme durch
Isotopenanalysen der Skelette. Die For-
scher fanden in den Z&hnen der beiden
Homininen hauptséchlich Reste von
Baumrinde und holzigen Geweben; dies
konnte bisher bei anderen frihen Ho-
mininen nicht festgestellt werden. Die
Ergebnisse der Studie zeigen, dass die
Erndhrung von Australopithecus se-
diba im Vergleich zur Erndhrung ande-
rer dhnlich alter afrikanischer Homini-
nen Uiberraschend anders war. Geleitet
wurde die Studie von Lee Berger von

Die Wege des Hirns
sind unergrindet

Forderung von Signalweg-Forschung in der Multiplen Sklerose.

n (Gemeinnitzige Hertie-Stiftung/ots) -
Die Multiple Sklerose (MS) ist eine der
héufigsten neurologischen Erkrankun-
gen. Allein in Deutschland sind 130.000
Menschen betroffen - das entspricht in
etwa der Einwohnerzahl einer Stadt wie
Wirzburg. Aus unbekannter Ursache
richtet sich bei der MS das Immunsys-
tem gegen sich selbst. In der Folge fiih-
ren Entzlindungen in Gehirn und
Riickenmark zu neurologischen Ausfal-
len wie Muskelldhmungen und Sensibi-
litatsstorungen. Die Gemeinniitzige Her-
tie-Stiftung will mitihrer Forschungsfor-
derung helfen, das Wissen tber die
Entstehung der Erkrankung voranzu-
bringen und Therapiewege zu entwi-
ckeln.

Uber ihr MSEinzelantragsverfahren
hat die Frankfurter Hertie-Stiftung in
den vergangenen Jahren mehr als 100
Forschungsprojekte gefordert. Viele
von ihnen haben wichtige Erkenntnisse
uberdie Entstehung dieser chronischen
Erkrankung gebracht.

Fir viele Laien sind solche Arbeiten, in
denen es z. B. um Eigenschaften einer
einzelnen Zellart geht, manchmal auf
den ersten Blick schwer verstandlich

[BILD: ©LEE BERGER]

Abbildung oben:
Schédel eines médnnlichen Australopithecus se-
diba, der 2008 in der Malapa-Ausgrabungsstétte
in Stidafrika entdeckt wurde.

Abbildung rechts:
Oberkiefer des Malapa-Homininen: Nahansicht
von Zahnstein am vorderen Pramolar.

der University of the Witwatersrand in
Johannesburg, Siidafrika.

,unter den fossilen Funden friiher
menschlicher Uberresteist dieser Fund
einmalig. Eshandelt sichum den ersten
direkten Beweis dafiir, was unsere fri-

und nicht so recht greifbar. Fiir sie stellt
sich die Frage, ob Erkenntnisse iiber
diese Zelle, diesen Rezeptor, diesen Sig-
nalweg uberhaupt noch etwas mit der
Erkrankung zu tun haben. Jedoch: span-
nender wird die Forschung dann plétz-
lich auch fur den Laien, wenn sich uner-
wartete Aufschliisse ergeben.Sohatz. B.
Alexander Fltigel, Direktor des Instituts
fiir MS-Forschung in Géttingen, in sei-
nem von der Hertie-Stiftung geforder-
ten Projekt das Verhalten krankma-
chender Immunzellen untersucht. Er
konnte im Tiermodell zeigen, dass die
Lunge flir die Entwicklung dieser Zellen
eine Rolle spielt. Das konnte erklaren,
warum Atemwegsinfektionen oder an-
derelrritationen (z. B.Rauchen) zur Aus-
16sung von MS-Krankheitsschitben und
dem Fortschreiten der Erkrankung bei-
tragen.

Jingst hat die Hertie-Stiftung die Férde-
rung weiterer sechs MS-Forschungsan-
trage bewilligt und daftir 1 Million Euro
bereitgestellt. Alle Projekte setzen sich
mit verschiedenen Signalwegen bei der
Multiplen Sklerose auseinander. Die
teilweise in Kooperation forschenden
Wissenschaftler arbeiten in Berlin, Diis-
seldorf, Genf, Heidelberg, Mainz, Miin-

"

[BILD: ©AMANDAHENRY]

[BILD: ©MAL

INX]

chen, Rotterdam und Stuttgart. ,Das
Verstandnis der einzelnen Signalwege
istvorallem fiirdie Entwicklung von ge-
zielten Therapien essenziell®, erlautert
Dr. Eva Koch, Leiterin der Multiple Skle-
rose-Projekte bei der Hertie-Stiftung.
L,Mit dem gewonnenen Wissen kénnten
Medikamente entwickelt werden, die
ganzbestimmte Zellen beeinflussen, z.B.
durch Hemmung eines Botenstoffs, so-
dass dieser nicht mehr an die Zielzelle
binden und das Signal nicht mehrauslé-
sen kann.”

Zellen reagieren auf Signale und Reize
(z. B. sog. Botenstoffe oder Enzyme), die
Uber verschiedene Signalwege ver-
mittelt und weitergegeben werden. Bel
der Suche nach den Ursachen und The-
rapiemdglichkeiten der Multiplen Skle-
rose stehen Signalwege hdufig im Fokus
der Forschung, denn noch immer ist un-
klar, welche genauen Vorgange zum Ein-
dringen der Immunzellen in das Hirnge-
webe fithren, welche Zellarten des weit-
verzweigten Immunsystems dabei be-
teiligt sind und wie die irregefihrten
Immunzellen die Nervenstrukturen
(sog. Markscheiden, die die Nerven um-
htllen und schiitzen) erreichen und
dort die Entziindungen auslésen. 4«
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hen Vorfahren in den Mund nahmen
und kauten - was sie aBen”, sagt Lee
Berger. Initiiert wurde die aktuelle Stu-
die durch Bergers Entdeckung von Fle-
cken auf den Z&hnen, bei denen es sich
vermutlich um Zahnbelag beziehungs-
weise Zahnstein handelte. Die Zahn-
oberflachen wurden auf winzigste Ab-
nutzungsspuren hin untersucht und
der Zahnschmelz einer Isotopenana-
lyse unterzogen.

Da die Zahne seit dem Tod ihrer Eigen-
timer nicht mit den Elementen in Be-
rihrung gekommen waren, war sogar
der Zahnstein, der sich zu deren Lebzei-
ten an den Zahnrandern gebildet hatte,
noch gut erhalten. In diesem Zahnstein
fanden die Forscher Phytolithen, die
versteinerten Uberreste von Pflanzen,
die diese frithen Homininen vor zwei
Millionen Jahren gegessen hatten.

AnschlieBend untersuchten die For-
scher die Erndhrungsweise der beiden
Homininen: Die Ergebnisse unterschei-
den sich von dem, was man bisher iiber
die Ernédhrung unserer frithen Vorfah-
ren wusste. Die Zdhne zeigen mehr Ril-
len und komplexere Abnutzungsspu-
ren, als man sie von friheren Australo-
pithecinen kennt. Auch die Isotopen-

analyse verrat, dass hauptsdchlich
Teile von Baumen, Strauchern und
Krautern konsumiert wurden, Gréaser
hingegen weniger. ,Mithilfe einer Art
Laser-Zahnbehandlung an zwei langst
verstorbenen Patienten haben wir
untersucht, was uns der im Zahnstein
enthaltene Kohlenstoff tiber die Ernéh-
rung der Homininen aus Malapa verra-
ten kann®, so Matt Sponheimer von der
University of Colorado in Boulder, USA,
der die Isotopenanalyse durchfithrte.

,Personlich fand ich es iberraschend,
dass unsere frithen Vorfahren Baum-
rinde aBen®, sagt Berger. ,Obwohl Pri-
matologen seit Jahren bekannt ist, dass
Primaten - einschlieflich der Men-
schenaffen - Baumrinde als eiserne Re-
serve in Notzeiten zu sich nehmen,
hatte ich sie nicht auf dem Speiseplan
eines frithen menschlichen Vorfahren
vermutet.” «

Originalverdffentlichung: Amanda G.
Henry, Peter S. Ungar, Benjamin H. Pas-
sey, Matt Sponheimer, Lloyd Rossouw,
Marion Bamford, Paul Sandberg, Darryl
J. de Ruiter & Lee Berger, The diet of Aus-
tralopithecus sediba, Nature, 27. Juni
2012, DOI: 10.1038/nature11185

Schimpansen bestrafen
nicht jeden Dieb

Futter-Diebstahl lassen sich Schimpansen nicht gefallen —
sie bestrafen den Langfinger sofort.

n (dpa) - Wenn Schimpansen von ei-
nem Artgenossen bestohlen werden,
wehren sie sich und bestrafen den Mis-
setater. Werden andere aus ihrer
Gruppe beklaut, ist ihnen das jedoch
ziemlich egal. Das fanden Forscher
vom Leipziger Max-Planck-Institut fiir
Evolutionédre Anthropologie bei Expe-
rimenten mit Zootieren heraus. Ihre Er-
gebnisse verdffentlichten sie in den
,Proceedings” der Nationalen Akade-
mie der Wissenschaften in den USA
(,Pnas®).

Bei Streit unter Gruppenmitgliedern
treten Schimpansen in der Regel als
Schlichter auf. Das Leipziger Forscher-
team wollte in seiner Studie herausfin-
den, ob sie auch dann einschreiten,
wenn andere soziale Regeln gebrochen
werden. So untersuchten sie den Ge-
rechtigkeitssinn der Tiere bei Dieb-
stahl. Firihre Studie experimentierten
die Experten im
Leipziger Zoo.

Dort gaben sie zundchst einem Schim-
pansen die Chance, einem anderen das
Futter zu stibitzen. ,Nachdem der Dieb-
stahl passiert war, gab es die Moglich-
keit,dem Dieb das Futter wiederzu ent-
wenden, ohne - und das ist der Kern-
punkt - eine Belohnung dafiir zu erhal-
ten”, erldutert die federfithrende
Autorin der Studie, Katrin Riedl. Bei
den Beobachtungen stellte sich heraus,
dassesden Tieren gleich war, wenn an-
dere bestohlen wurden - unabhéngig
davon, in welcher Beziehung sie zu den
Artgenossen standen.

,Wir sind an der Untersuchung nattir-
licher Verhaltensweisen interessiert.
Insofern haben wirdie Tierenichtzuet-
was bringen missen im Sinne eines
Trainings"®, betont die Forscherin.

Nach Angaben der Wissenschaftler
hat sich die Bestrafung Dritter als
Durchsetzungsmafnahme erst im
Laufe der Evolution zum Menschen
entwickelt. Diese Eigenschaft halte
das soziale Zusammenleben der Men-
schen aufrecht.

Wenn es keine Moglichkeiten der
Sanktionierung gabe, wirde in einer
Gruppe kooperierender Individuen die
Zusammenarbeit nachlassen, sobald
sich nur wenige Individuen rein eigen-
nitzig verhalten®, erklart Riedl. 44
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Hochschulabsolventinnen zwischen Kind und Karriere

Eine neue Studie des HIS-Instituts fiir Hochschulforschung untersucht die Vereinbarkeit von Familie und Beruf
bei Hochschulabsolventinnen und -absolventen.

n (HIS-HF) - Wie beeinflusst die berufli-
che Situation von Akademikern/-innen
deren Entscheidung zur Elternschaft
und welche Auswirkungen einer Eltern-
schaft ergeben sich wiederum fiir die
weitere Karriereentwicklung, waren die
untersuchungsleitenden Fragestellun-
gen von Autorin Gesche Brandt.

Ihr Fazit: Trotz guter beruflicher Chan-
cen fiir Frauen mit Hochschulabschluss
ist eine traditionelle Arbeitsteilung der
Geschlechter in den Partnerschaften
weiterhin die Regel. Viele Frauen mus-
sen daher Abstriche bei ihrer Karriere
hinnehmen, wenn sie sich zur Eltern-
schaft entschlieBen. Es gibt aber auch
Miitter, denen es gelingt, Familie und Be-
ruf erfolgreich miteinander zu vereinba-
ren. Kurze Erwerbsunterbrechungen
und passende Rahmenbedingungen hal-
ten diesen Frauen gute Berufschancen
offen.

Brandt nutzte fiir ihre Studie, die durch
das Bundesministerium fiir Bildung und
Forschung (BMBF) geférdert wurde, Da-
ten aus den bundesweit reprasentativen
Absolventenbefragungen von HIS-HE.
Die Hochschulforscherin untersuchte
den Absolventenjahrgang 1997,den HIS-
HF ein Jahr, finf Jahre und zehn Jahre
nach dem Examen befragt hat. Brandt
konzentrierte sich vorallem auf die Situ-
ation der rund 5.500 Absolventinnen
und Absolventen zehn Jahre nach Stu-
dienabschluss.

Zu diesem Zeitpunkt hatten 60 Prozent
der Absolventen/-innen Kinder. Etwa die

Halftederbislangkinderlosen Akademi-

ANZEIGE

!
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ker/-innen méchte in Zukunft noch Kin-
der haben. Rund 40 Prozent der kinder-
losen Frauen gaben an, dass eine hohe
Beanspruchung durch den Beruf fiirden
bisherigen Verzicht auf die Elternschaft
mitentscheidend sei. Sind die Akademi-
kerinnen in Vollzeit erwerbstatig oderin
leitender Position, verringert sich die
Wahrscheinlichkeit einer Elternschaft.
Fir Ménner konnte Brandt derartige
Effekte nicht feststellen.

Die Absolventenforscherin hat darauf-
hin die Lebensldufe der Akademiker
und Akademikerinnen - unterteilt in
Berufs- und Familienphasen - genauer
analysiert. Demnach sind Mannernach
dem Abschluss ihres Studiums in der
Regel durchgehend in Vollzeit erwerbs-
tatig, und zwar unabhédngig davon, ob
sie Vater sind oder nicht. Teilzeitbe-
schaftigung ist bei Mdnnern eine Aus-
nahme. Die Lebenslaufe von Frauen ge-
stalten sich hingegen ganz unterschied-

Zwei starke Typen fiir die

perfekte Hygienekette...

Mocom Millwashing Thermodesinfektor

Die kompakteste Losung zur optimalen
Desinfektion ihrer Instrumente bei 93 °C. Mit
seiner integrierten HeiRlufttrocknung ist er an
Effizienz nicht zu Gbertreffen. komplett
ausgestattet inklusive Druckeranschlufs.

Verkaufspreis: 4.599,-€*

&
. U ERU-DENT

Kraus Dentalsysteme GmbH.

Mocom Millennium B+

Der schnelle und sparsame Klasse B
Sterilisator mit 17 | Kammervolumen,
komplett ausgestattet inklusive USB-Stick

Verkaufspreis: 4.695,-€*

lich. Die meisten sind nach dem Stu-
dium ebenfalls zunéchst in Vollzeit er-
werbstdtig. Die Geburt eines Kindes
fihrt dann zu einer kiirzeren oder lan-
geren Erwerbsunterbrechung. Ein Teil
der Mitter weist sehr lange Familien-
phasen auf, andere steigen in Teilzeit
wieder in den Beruf ein. Etwa ein Vier-
tel der Miitter unterbricht die Erwerbs-
tatigkeit nur kurz und ist danach wie-
der in Vollzeit berufstatig.

Insgesamt mussen Mutter bei ihrem be-
ruflichen Erfolg Abstriche machen. Sie
arbeiten seltenerin leitenden Positionen
undhaben geringere Einkommen als V&-
ter oder Ménner und Frauen ohne Kin-
der. Haufig entscheiden siesich fiir fami-
lienfreundliche Beschaftigungsverhalt-
nisse - arbeitenz. B. Teilzeit -, dieaberoft
nur geringe Karriereperspektiven bie-
ten. Als wesentliches Erkldrungsmerk-
malflirdie Unterschiedeim Berufserfolg
von Ménnern und Frauen hat Brandt die

*Alle Preise zzgl. MwsSt.

Breisacher Str. 19, 79258 Hartheim
07633 80 63 83, info@geru-dent.de

Dauer der familienbedingten Erwerbs-
ausstiegeausgemacht: ,Es gibtdurchaus
Miitter, die es schaffen, Kind und Kar-
riere erfolgreich zu vereinbaren. Sie stei-
gen meist nur kurz aus dem Beruf aus
und sind anschlieBend wieder Vollzeit
erwerbstatig. Vor allem kontinuierliche
Berufsverldufe halten Mittern mit
Hochschulabschluss daher gute Beruf-
schancen offen®, erlautert Brandt. Die
Hochschulforscherin weist aber auch
darauf hin, dass fir Mitter, die ihre Kar-
riere weiter vorantreiben wollen, die
Rahmenbedingungen stimmen miissen:
,2Dazu gehoren beispielsweise abge-
stimmte  Kinderbetreuungsangebote,
qualifizierte Teilzeitstellen und die
Unterstitzung des Partners.” Denn, so
Brandt weiter, trotz guter beruflicher
Chancen von Frauen mit Hochschulab-
schluss sei die traditionelle Geschlech-
terarbeitsteilungin den Partnerschaften
weiterhin die Regel. ,Den ménnlichen
Absolventen gelingt die Vereinbarkeit
von Karriere und Beruf vorwiegend da-
durch, dassdie Partnerin die Familienar-
beit ubernimmt. Dass der Partner die
Hauptverantwortung fiir die Kinderbe-
treuung trégt, ist immer noch die Aus-
nahme.”

Die Publikation ,Vereinbarkeit von Fa-
milie und Beruf bei Hochschulabsol-
vent(inn)en“ (HIS: Forum Hochschule
812012) steht Interessierten als PDF-
Download kostenloszur Verfligung. Eine
Printversion kann gegen eine Schutzge-
bithr von 20 Euro direkt bei der HIS
Hochschul-Informations-System GmbH
bestellt werden. 44

Herzkrank-

heiten ‘\
Die Blutgruppe kann das Risiko fll .

Herzkrankheiten beeinflussen.

n (dpa/tmn) -Dar-
auf machen die
Kardiologen vom
Bundesverband
Niedergelassener Kardiologen
(BNK) aufmerksam. So sind laut

einer aktuellen Studie aus den

USA Menschen mit Blutgruppe A,
Boder AB stdrker gefédhrdet, eine sol-

che Herzkrankheit zu entwickeln, als
Menschen mit Blutgruppe 0. Das Ri-
siko ist demnach zwischen 5 Prozent
(fir A) und 23 Prozent (fir AB) héher.

L2Auffallenderweise haben Tréger der
Blutgruppe A oft auch erhéhte LDL-
Cholesterinwerte, die das Risiko fiir
Arterienverkalkung erhéhen®, sagt
Norbert Smetak, Bundesvorsitzender
des BNK und praktizierender Kardio-
loge in Kirchheim. Trager der Blut-
gruppe AB neigten eher zu entziind-
lichen Reaktionen.

Wer seine Blutgruppe und damit
seine potenzielle Gefahrdung kennt,
sollte daher besonders auf einen ge-
sunden Lebensstil achten, empfiehlt
Smetak.

Flir Menschen mit Blutgruppe A etwa
konne es von Vorteil sein, sich mog-
lichst cholesterinarm zu ernéhren.
Grundsatzlich wére es laut Smetak
fliralle, die nicht Blutgruppe O haben,
gut, sich mehr zu bewegen und nicht
zurauchen. «

Pegomastax africanus

Zwergdinosaurier mitVampirzahnen und Borsten ausgegraben.

n (dpa) - Erhatte Eckzahne wie ein Vam-
pir und sah aus wie ein Stachelschwein
aufzwei Beinen: Forscher haben das Fos-
sil eines Zwergdinosauriers aus Siid-
afrika untersucht. Er soll vor rund 200
Millionen Jahren gelebt haben.

Der Pflanzenfresser war etwa 60 Zen-
timeter groB, wog weniger als eine
Hauskatze und ist damit einer der
Kkleinsten Saurier, die jemals entdeckt
wurden. Das berichtet der Wissen-
schaftler Paul Sereno von der Univer-
sitdt Chicago im Journal ,Zookeys”
und auf der Webseite der National
Geographic Society.

Das Fossil des Dinosauriers mit dem
wissenschaftlichen Namen Pegomas-
tax africanus war bereits in den
1960ern in Stdafrika gefunden wor-
den. Sereno entdeckte es in einer
Sammlung an der Harvard-Univer-
sitdt und untersuchte die Anatomie
und Lebensgewohnheiten des Tieres.
Der Paldontologe berichtet, der Zwerg-
saurier habe einen kleinen papageien-
dhnlichen Schnabel gehabt und zwei
scharfkantige groBe Eckzahne.

V

Das sei sehr selten, dennoch geht der
Forscher davon aus, dass der Zwerg-
saurier Pflanzenfresser war. Die abge-
nutzten Seiten seiner Zdhne und der
beschadigte Zahnschmelz liefen dar-
auf schlieBen, dass er sie eher zum
Greifen und Graben verwendet habe,
als um Fleisch zu zerbeiBen. Der Kor-
per des Dinosauriers sei mit Borsten
bedeckt gewesen, dhnlich wie bei ei-
nem Stachelschwein. «

S
...

[BILD: ©ANDRII MUZYKA]



(id

infotage [Ty
dental-fachhandel

Halle 5
Stand CO5

© 2011 A-dec Inc.
All rights reserved.

-

Beweglich

b
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den Patienten, und ein leichtes, bewegliches,
integriertes Arztelement. Robust und
dennoch sehr beweglich.

Kontaktieren Sie lhren lokalen A-dec
Handler und entdecken Sie, wie Ihnen der
branchenfihrende Behandlungsstuhl mehr

Beweglichkeit gibt als je zuvor.

Herunterladen einer Kopie von der neuen
A-dec 500 Broschiire - a-dec.com/agile

ardec

reliablecreativesolutions

Weitere Informationen erhalten Sie von lhrem oértlichen A-dec-Vertragshandler oder nehmen Sie mit uns Kontakt auf:
Eurotec Dental GmbH, Tel.: 02131 - 133 34 05, Fax: 02131 - 133 35 80, email: info@eurotec-dental.info
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Gesundheitswesen wird jahrlich mit Milliardensummen belastet

Zusammenarbeit soll nach dem 11. Deutschen Kongress fiir Versorgungsforschung und 4. Nationalen Praventionskongress in Dresden fortgefiihrt werden.

n (Deutsche Gesellschaft fir Zahn,
Mund- und Kieferheilkunde e.V.) - Das
deutsche Gesundheitswesen muss und
kann effizienter werden. Dies ist die
Quintessenz des 11. Deutschen Kon-
gresses flir Versorgungsforschung und
4. Nationalen Praventionskongresses,
der am letzten September-Wochenende
in Dresden zu Ende ging. Hier suchten
erstmalsZahnmedizinerund Mediziner
gemeinsam nach Losungen, die Kosten-
schraube nach unten zu drehen. ,Im
Zuge des demografischen Wandelsneh-
men Polypharmazie und Multimorbi-
ditat zu. Die kurative Medizin kommt
hier an ihre Grenzen®, stellte auf einer
abschliefenden  Podiumsdiskussion
der Hauptgeschéftsfithrer des Deut-
schen Netzwerkes Versorgungsfor-
schung (DNVE), Prof. Gerd Glaeske vom
Zentrum flir Sozialpolitik der Univer-
sitat Bremen, fest. Die Versorgungsfor-
schung kénne dazu beitragen, dass Al-
lokationsentscheidungen im Sinne des
Patienten geféllt werden. Rund 180
Milliarden Euro verschlingt nach Ex-
pertenschéatzungen allein die gesetzli-
che Krankenversicherung (GKV) in die-
sem Jahr. Insgesamt wurden fiir Be-
handlungen, Reha und Pflege im Jahr
2010 mehrals 287 Milliarden Euro auf-
gewendet. Glaeske wiederholte seine
Forderung, einen Etat von 0,1 Prozent
der jahrlichen GKV-Ausgaben fiir die

Versorgungsforschung zur Verfligung
zu stellen.

Neben der Versorgungsforschung be-
steht Nachholbedarf auch im Bereich
der Prévention, die mit etwa zwei Milli-
arden Euro jéhrlich nureinen Bruchteil
der Gesamtausgaben im Verhaltnis zur
GKV ausmache. Das konstatierte Prof.
Wilhelm Kirch, Direktor des Instituts
fir Klinische Pharmakologie der Medi-
zinischen Fakultdt der Technischen
Universitat Dresden und Sprecher des
Forschungsverbundes Public Health
Sachsen und Sachsen-Anhalt, und for-
derte eine Verschiebung der Ausgaben
in Richtung Prévention.

Wie Medizin und Zahnmedizin bei Ver-
sorgung und Prévention voneinander
profitieren konnten, stellte der Vorsit-
zende des Vorstands der Kassenzahn-
arztlichen Bundesvereinigung (KZBV),
Dr. Jirgen Fedderwitz, heraus: ,Wir
Zahnmediziner haben im Grunde gute
Ergebnisse und sind beispielgebend,
was das Thema Pravention anbelangt,
denn unsere Praventionskonzepte und
die daraus abgeleiteten Prophylaxe-
mafnahmen sind ein sehr gutes Bei-
spiel, was auch flirandere medizinische
Leistungsbereiche ~ Vorbildcharakter
hat.“ Fedderwitz verwies in diesem Zu-
sammenhang auf die nicht addquate

Versorgung von Alten und Menschen
mit Behinderungen. Hier sei nicht nur
der zahnérztliche Berufsstand, sondern
auchdie Versorgungsforschung gefragt.

,Die Schwerpunkte fiir die Zukunft lie-
genimdemografischen Wandel, im wis-
senschaftlich-technischen Fortschritt,
aberauchindersozialen Ungleichheit",
erklérte der Vizeprasident der Bundes-
zahnarztekammer (BZAK), Prof. Diet-
mar Oesterreich, und verwies auf die
von der BZAK zum Kongress vorgeleg-
ten Mundgesundheitsziele.

Eszeige sich hier, dass die Zahnmedizin
mitihren Themen genau an der Schnitt-
stelle zwischen Medizin und Zahnmedi-
zin ansetze: ,Auf der kausalen Ebene
existieren viele Zusammenhénge zwi-

Sicher investieren

Euro- und Bankenkrise sorgen weltweit fiir Verunsicherung. In diesen Zeiten stellt sich die Frage, wie es um
die Werthaltigkeit Ihres Vermdgens steht und wie sich das hart erarbeitete Geld am sichersten anlegen lasst.

n Wére es nicht sinnvoll, in das eigene
Unternehmen zu investieren? In die ei-
gene Praxis oder das eigene Labor? Fra-
gen an Michael Hage, Leiter Financial
Services Deutschland bei Henry Schein.

Warum ist es sinnvoll, gerade jetzt
in die eigene Praxiszu
investieren?

Aktuell ist es sehr schwierig, die Wert-
entwicklung von Wertpapieren, Edel-
metallen oderauch Immobilien vorherz-
usagen, sodass sich eine Investition in
die eigene Praxis nahezu aufdréngt,
denn hier kennen Sie Thr Team, Ihre Pa-
tienten und Ihre Wettbewerber. Sie in-
vestieren in die eigene Existenz in einer
krisensicheren Brancheund kénnendie
Ertragskraft am besten einschatzen und
sogar aktiv gestalten. Durch wirtschaft-

lich sinnvolle Anschaffungen steigern
Sie den Wert Ihrer Arbeit und Threr Pra-
xis.Zudemschaffen Sie einen Mehrwert
fiir Thre Patienten, sichern IThre eigene
Zukunft und die Ihres Teams.

Was bieten Sie Ihren Kunden an?

Wir méchten fiir den Kunden bestmog-
liche Liquiditdt und Steuervorteile
kombinieren. Daher beraten wir jeden
Kunden individuell und priifen seinen
Bedarf gemeinsam mit seinem Steuer-
berater. Aktuell registrieren wir eine
sehr starke Nachfrage nach unserem
Steuerspar-Leasing XXL, bei dem der
Kunde bis zu 40 % der Investitions-
summe noch im Jahr der Anschaffung
geltend machen kann. Dartber hinaus
bieten wir auch vergunstigte Darlehen
mit sehr attraktiven Konditionen von

Férderbanken wie der KfW oderder EIB
(Europaische Investitionsbank) an.

Worin bestehen die Vorteile

einer Finanzierung mit

Henry Schein?

Wir kennen die Bedirfnisse unserer
Kunden sehr gut und arbeiten mit star-
ken Partnern zusammen, die sich in der
Dentalbranche bestens auskennen. Ge-
meinsam entwickeln wir Konzepte, um
die Investition so angenehm wie mog-
lich zu gestalten, sodass der Kunde bei
unsallesauseinerHand erhélt und sich
auf sein Kerngeschéft konzentrieren
kann.

Was ist Ihr Tipp fiir Ihre Kunden?
Esist ganz wichtig, nicht nur nach dem
gunstigsten Zins zu schauen, sondern
steueroptimiert zu investieren. Spre-
chen Sie unbedingt mit Ihrem Steuerbe-
rater und lassen Sie sich gern persén-
lich von unseren Finanzexperten bera-
ten. Wir freuen uns auf Sie am Stand
C44.4

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH
Praxis: 0800 1400044 (gebihrenfreil)
Labor: 0800 1500055 (gebdihrenfreil)
www.henryschein-dental.de
Stand: C44
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schen Medizin und Zahnmedi-
zin, das wird hier auf diesem
,~Schnittstellenkongress®  sicht-
bar®, so Oesterreich. Dies misse
kiinftig durch gemeinsame Pro-
jekte unterlegt werden. Ein Bei-
spiel daftir sei der gemeinsame
Risikofaktorenansatz.

Prof. Thomas Hoffmann, geschaftsfiih-
render Direktor der UniversitatsZahn-
Medizin Dresden und fiirdie als Mitver-
anstalter auftretende Deutsche Gesell-
schaft fiir Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde (DGZMK) als Tagungspréasident
beim Kongress engagiert, sieht in Sa-
chen Pravention und Versorgung ein
groBes Zukunftspotenzial in der Zu-
sammenarbeit von Medizin und Zahn-
medizin:

Abbildung links: Vertreter von Politik, Standes-
politik und medizinischer wie zahnmedizini-
scher Wissenschaft erdrterten abschlieBend
wahrend einer Podiumsdiskussion die Ergeb-
nisse des Doppel-Kongresses.

Foto: Kahnt/DGZMK

Abbildung unten: Prof. Hoffmann.

,2Diese Tagung hat Medizin und Zahn-
medizin deutlich ndhergebracht und
eine Debatte gemeinsamer Forschung
initiiert. Diese gemeinsame Diskus-
sion darf nach dem Kongress nicht ab-
reiBen, sondern muss im Sinne der Pa-
tienten und der Finanzierbarkeit des
Gesundheitswesens fortgefihrt wer-
den.” Hoffmann erkannte fur die Ver-
sorgungsforschung ein hohes Ent
wicklungspotenzial in der Zahnmedi-
Zin. 44

Bald keine
Jungunternehmer mehr?

Eine Umfrage zeigt: Studenten in Deutschland fehlt der
Unternehmergeist.

programmer

sciertist
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n(dpa) - Deutschlands Studenten
scheuen das Unternehmertum: Nach
einer Umfrage unter angehenden
Akademikern kénnen sich nursieben
Prozent vorstellen, nach dem Hoch-
schulabschluss ein Unternehmen zu
griinden, zu iibernehmen oder freibe-
ruflich zu arbeiten, berichtete die Pri-
fungs- und Beratungsgesellschaft
Ernst & Young in Stuttgart.

Damit liege Deutschland gemeinsam
mitJapanund der Schweizim interna-
tionalen Vergleich weit hinten. Nurin

Pakistan und Belgien planten noch
weniger Studenten eine Unterneh-
mensgrundung. In Deutschland be-
vorzugten die 12.500 befragten Hoch-
schiiler den sicheren Hafen einer ab-
héngigen Beschaftigung: 78 Prozent
wollen als Angestellte oder Beamte ar-
beiten, ersteres am liebsten in grofen
Unternehmen. ,Fur die wirtschaftli-
che Zukunft Deutschlands ist das ein
deutliches Warnsignal®, sagte Ernst &
Young-Partner Peter Englisch: ,Ohne
die Impulse der Jungunternehmer lei-
det die Innovationskraft - und damit
der hart erarbeitete Standortvorteil
Deutschlands.”

Fiirdie gemeinsam mit dem Center for
Family Business der Universitat St.
Gallenerstellte Studie wurden 93.000
Studenten in aller Welt nach ihren
Karriereabsichten und ihrer Haltung
zu Selbststandigkeit und Unterneh-
mertum befragt. In Europa sind dem-
nach Studierende in GroBbritannien
am grindungsfreudigsten, wo 15 Pro-
zent der Studenten den Schritt in die
Selbststandigkeit anstreben. Durch-
schnittlich wollen nach der Studie
weltweit elf Prozent der Studenten
direkt nach Studienabschluss ein
Unternehmen griinden. «
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Der direkte Weg ist der beste Weg.

Wirklich toll sind Produkte nur, wenn sie nicht nur hochwertig,
sondern zusatzlich noch preisginstig sind.

Das ist die grofle Starke von USTOMED mit dem Direktvertrieb
ohne Zwischenhandler. Bei uns bekommen Sie Top-Qualitat zu
einem unschlagbaren Preis-Leistungs-Verhaltnis.
Profitieren Sie jetzt von unserem einmaligen Angebot.
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Direktangebot 1:
Waschsieb Flexi-Kit®

Fir bis zu 50% Platz-/Kostenersparnis
gegenlber herkommlichen Modellen

VP RVIFEEIN NI Auf der Messe nur 129,84 EUR! Maximale Flexibilitat durch
- positionierbare Silikonstege

Direktservice:

Direktangebot 2:
Instrumenten-Wartungsservice

Dental-Sterilcontainer

Fir RKI-konforme Aufbereitung

Inklusive Textilfilter Unser Reparatur- und Aufschleifservice

310x 190 x 40 mm | AR @ LN @S R 2y Schicken Sie uns lhre Instrumente zu. Ganz gleich, von Maximale Sicherheit durch
310x190x65mm | RN NZ A0 welchem Hersteller. Unser Service macht sie wieder fast - Einhand-Gleitverschluss

wie neu. Mehr dazu auf unserem Messestand und unter: - spezielle Formgebung
310x 190 x 130 mm | Auf der Messe nur119,00 EUR! 07461 /965 85 -33 der Silikonstege

Alle Detauls UmiteTr:

WWW.UStomen:ae
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USTOMED INSTRUMENTE, Ulrich Storz GmbH & Co. KG . Hersteller von Chirurgie- und Dentalinstrumenten
Am Eichblhl 70-72 . 78532 Tuttlingen . Telefon: 07461/9 65 85-0 . Fax: 07461/9 65 85-65 . infoustomed.de

Alle Preise zuziiglich MwSt. Lieferung nur so lange Vorrat reicht. Preis - und technische Anderungen vorbehalten.
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Social Media-Atlas 2012 vorgestelit

Twitter, Facebook und Co.—so beeinflussen soziale Netzwerke die Deutschen im privaten und beruflichen Umfeld.

n(ots) - 70 Prozent der Onliner in
Deutschland nutzen Social Media-An-
gebote - im Vergleich zu 2011 ein Zu-
wachs um sechs Prozentpunkte. Wer
iiber ein groBes Einkommen verfligt,
besucht deutlich mehr Kanéle als Ge-
ringverdiener. So sind 64 Prozent der
User mit einem Haushaltsnettoein-
kommen von mehr als 4.000 Euro in
Foren unterwegs. Von denen mit unter
1.000 Euro sind es gerade mal 50 Pro-

Das sind Ergebnisse des
LSocial Media-Atlas
2012 vom IMWF - Insti-
tut fir Management- und

Wirtschaftsforschung, der Bera-
tungsgesellschaft Faktenkontor und
dem Marktforschungsdienstleister To-
luna. Die Studie zeigt unter anderem,
iiber welche Themen sich die Deut-

ANZEIGE
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Wartung?
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schen auf den Online-Kanélen infor-
mieren, ob sie Aktivitdten von Unter-
nehmen wahrnehmen und wie sich
die Nutzung in den einzelnen Bundes-
landern unterscheidet.

Die Hessen fithren das
Ranking an
Zwischen den deutschen Bundeslan-

Walter Roth, Meisterwerkstatt Multident

Thre Praxis lauft gut?

Alles eine Frage
der Technik.

Aoctist-pecserlics.
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FreeCall 0800 7008890 | FreeFax 0800 6645884 |

inffo@multident.de |

www.multident.de

dern gibt es deutliche Nutzungsunter-
schiede. Der Social Media-Spitzenrei-
ter ist in diesem Jahr Hessen: 74 Pro-
zent der Onliner aus dem Bundesland
sind im Social Web unterwegs. Im ver-
gangenen Jahr fithrte Rheinland-Pfalz
noch mit 73 Prozent die Tabelle an, be-
legtaberin 2012 nurnoch Platzsieben.
Auf den Platzen zwei und drei der So-
cial Media-affinsten Bundeslander
schaffen es Niedersachsen und Bre-
men. Die rote Laterne geht in diesem
Jahr wie schon in 2011 an Mecklen-
burg-Vorpommern.

Mit 58 Prozent Social Media-Nutzern
(52 Prozent im vergangenen Jahr) bil-
det das Bundesland das Schlusslicht
im Social Media-Ranking.

Bundesldnder-Ranking:

Anteil Social Media-Nutzer

in Prozent (gerundet)

1. Hessen 74 %; 2. Niedersachsen 73 %;
3. Bremen 73%; 4. Nordrhein-Westfa-
len 73% 5. Sachsen-Anhalt 73%;
6. Hamburg 72%; 7. Rheinland-Pfalz
72%; 8. Berlin 72%; 9. Bayern 69%;
10. Schleswig-Holstein 66 %; 11. Bran-
denburg 66 %; 12. Baden-Wiirttemberg
65%; 13. Sachsen 65%; 14. Saarland
62%; 15. Thiiringen 62 %; 16. Mecklen-
burg-Vorpommern 58 %. In Hessen gibt
es anteilig die meisten Social Media-
Nutzer.

YouTube in der Nutzergunst er-
neut auf dem ersten Platz

Das von den meisten Deutschen ge-
nutzte Angebot ist Facebook. 89 Pro-
zent der Social Media-Nutzer sind auf
dem Social Network unterwegs. Die
von den Nutzern am besten bewertete
Plattform ist allerdings eine andere.
Hier hat - genau wie im vergangenen
Jahr - YouTube die Nase vorn. 72 Pro-
zent der User bewerten das Video-Por-
tal mit,gut”oder,sehr gut”. Zufrieden
sind sie vor allem mit der Suchfunk-
tion und der Ubersichtlichkeit der
Seite. Kleiner Wermutstropfen: 2011
lag YouTube noch bei 77 Prozent der
Befragten vorn. Facebook schafft esin

Ranking: ,,Sehr gut” und ,,Gut“ bewertete Kanéle

Kanal Anteil 2012 Anteil 2011
YouTube 72% 7%
Facebook 65 % 69 %
Google+ 60% =
Xing 55% 69%
Picasa 54% 57%
Twitter 51% 52%
MyVideo 48% 54%
Slideshare 42% 34%
Flickr 41% 48%
Wer-kennt-wen 41% 49%
LinkedIn 40% 40%
StayFriends 38% 45%
Lokalisten 36 % 34%
SchiilerVz 37% 40%
MySpace 36% 38%
MeinVZ 36% 43%
Studivz 32% 39%

der Gunst der Nutzer auf den zweiten
Platz. 65 Prozent der User bewerten
das Social Network mit mindestens
,gut”. An dritter Stelle folgt Google+
(60 Prozent zufriedene Nutzer), das
zum ersten Mal in die Bewertung ein-
flieBtund dasBusiness-Netzwerk Xing
(55Prozent) vom Treppchen stoft. Auf-
fallig ist, dass die User viele Angebote
schlechter bewerten als noch in 2011.

Austausch:

Private Themen hoch im Kurs
Nach den konkreten Nutzungsgewohn-
heiten gefragt, zeigt sich, dass die pri-
vate Kommunikation an erster Stelle
steht. So tauschen sich 62 Prozent der
Facebook-Nutzer tber Personliches
aus, vereinbaren Treffen mit Freunden
oder Bekannten und schicken sich
gegenseitig Fotos zu. Jeder vierte Face-
book-Nutzerunterhélt sich mitanderen
Usern tber berufliche Themen (25 Pro-
zent). Wirtschaftliche oder gesundheit-
liche Themen diskutiert noch nicht ein-
mal jeder Zehnte (19 beziehungsweise
18 Prozent) in dem Social Network.

Den Meldungen kommerzieller Anbie-
ter stehen die Social Media-Nutzer
skeptischer gegenuber als noch in
2011. Im vergangenen Jahr gaben 42
Prozent der Befragten an, hohes Ver-
trauen in Meldungen von Unterneh-
men und Institutionen zu haben. In
diesem Jahr sind es nur noch 35 Pro-
zent. Tendenziell groBeres Vertrauen
in die Beitrdge kommerzieller Anbie-
ter haben dabei noch die Einwohner
ausSachsen, Sachsen-Anhaltund Thi-
ringen (45,43 und 42 Prozent). In 8hn-
lichem Verhaltnis ist auch das Ver-
trauenin Informationen gesunken, die
von personlichen Social Media-Kon-
takten stammen: In 2011 &uferten 67
Prozentgrofes Vertrauen,in 2011 sind
esnurnoch 59 Prozent.

Unternehmen fallen im

Social Web kaum auf

Der Social Media-Atlas 2012 fragte die-
ses Jahr auBerdem erstmals ab, inwie-
fern die User die Aktivitdten von Unter-
nehmen einzelner Branchen tiberhaupt
wahrnehmen. Banken und Versiche-
rungen treten demnach bei ihren Kun-
den kaum in Erscheinung. Nur 13 Pro-
zent der Befragten geben an, dass sie in
den vergangenen sechs Monaten Social
Media-Aktivitdten von Instituten aus
der Banken- oder Versicherungsbran-
che wahrnahmen. Im Gesundheitssek-
tor sind es sogar nur neun Prozent.

Hintergrundinformationen

Die Studie ,Social Media-Atlas 2012*
wurde im Auftrag von der Beratungs-
gesellschaft Faktenkontor und dem
Marktforscher Toluna in Kooperation
mit dem IMWF - Institut fiir Manage-
ment- und Wirtschaftsforschung
durchgefithrt. Es wurden 3.500 deut-
sche Internetnutzer onlinereprasenta-
tivzum Thema ,Social Media“ befragt.
Untersuchungszeitraum war 12. Juli
bis 1. August 2012. «

**Google+ wurde in der Vorjahresbefragung nicht berticksichtigt.
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Existenzgrindungsanalyse

2011 vorgelegt

Die Investitionen steigen —Abgabepreise bleiben stabil.

n (apoBank) - Wahrend sich Existenz-
grunder 2011 mit zum Teil steigenden
Finanzierungsvolumina konfrontiert
sahen, blieben die Erldse aus der Pra-
xisabgabe im Vergleich zum Vorjahr
stabil. Das zeigt die gemeinsam von
der Deutschen Apotheker- und Arzte-
bank (apoBank) und dem Institut der
Deutschen Zahnérzte (IDZ) durchge-
fihrte Zahnérztliche Existenzgriin-
dungsanalyse 2011.

Finanzierungsvolumina

Alte Bundesldnder

In den alten Bundeslédndern ist die
Neugrundung einer zahnérztlichen
Einzelpraxis 2011 deutlich teurer ge-
worden. Das geht aus der gemeinsa-
men Existenzgrindungsanalyse von
IDZ und apoBank hervor. So mussten
Existenzgrunderim vergangenen Jahr
fiir eine neue Einzelpraxis ein Finan-
zierungsvolumen von 429.000 Euro
(inkl. Betriebsmittelkredit) einplanen;
das sind 29.000 Euro mehr als im Vor-
jahr. Die Ubernahme einer Einzelpra-
xis ist 2011 um 8.000 Euro gunstiger
geworden und schlug mit 299.000
Euro zu Buche. Davon entfielen
157.000 Euro auf den Ablésepreis der
Praxis, also Substanzwert plus Good-
will. Dies entspricht 52,5 Prozent des
Finanzierungsvolumens.

Jnsgesamt war die Neugrindung um
130.000 Euro teurer als die Uber
nahme einer Einzelpraxis®, kommen-
tiert Georg HeBbriigge, Bereichsleiter
Gesundheitsmérkte und -politik bei
der apoBank, die Ergebnisse. ,Ein
Grund liegt darin, dass Neugriinderin
hohem MaReinzahnmedizinisch-tech-
nische Gerate investieren missen. Bei
Ubernehmern fallen diese als Ersatz-
investitionen erst im Zeitverlauf an.
Das sollte man unbedingt von Beginn
an einkalkulieren und schon bei der
Finanzierung beriicksichtigen.”

Deutliche Unterschiede im Investi-
tionsverhalten ergaben sich nach Ge-
schlecht. So wendeten Frauen fir die
Neugriindung einer Einzelpraxis
377.000 Euroauf. Ménnerinvestierten
476.000 Euro; also 26,3 Prozent mehr.
Bei der Ubernahme setzten Méanner
mit 322.000 Euro 17,9 Prozent mehr
ein als Frauen (273.000 Euro).

Neue Bundesldnder

In den neuen Bundeslandern lag das
Finanzierungsvolumen fiir die Uber-
nahme einer Einzelpraxis bei 198.000
Euro. Im Vergleich zum Vorjahr muss-
ten Existenzgrinder damit 13.000
Euro mehr aufwenden. 43,9 Prozent
des  Finanzierungsbetrages, also
87.000 Euro, entfielen auf den Abgabe-
preis (Substanzwert plus Goodwill).
,Betrachtetman die letztenzehnJahre,
dann ist das der hoéchste Wert, den
Existenzgrinder bislang aufbringen
mussten. Dennoch liegt das Finanzie-
rungsvolumen in den neuen Bundes-

[BILD: ©DMITRIY SHIRONOSOV]

ldandern immer noch rund ein Drittel
unter dem in den alten Bundeslan-
dern“, so Dr. David Klingenberger,
stellvertretender wissenschaftlicher
LeiterdesIDZ. Hierinzeigesich die ten-
denziell geringere Nachfragesituation
in den neuen Bundeslandern.

Art der Existenzgriindung
Erstmals seit Beginn der Erhebungen
gab es bei Art der Existenzgrundung
zwischen Ost und West keine Unter-
schiede: In den alten und neuen
Bundesldandern wéahlten 52 Prozent
der Existenzgriinder die Einzelpraxis-
ubernahme. 34 Prozent entschieden
sich fir eine Berufsaustibungsge-
meinschaft (BAG) und 14 Prozent fir
die Neugrundung einer Einzelpraxis.

,Die prozentual groBen Unterschiede
zwischen Ubernahme und Neugriin-
dung lassen sich zum Teil auch auf die
hohen Preisunterschiede zuriickfiih-
ren”, unterstreicht Klingenberger.

,Zudem zeigt sich, dass viele Arzte die
Vorteile einer Ubernahme, z. B. in
Form eines gewachsenen Patienten-
stamms oder eines eingespielten Pra-
xisteams, fiir ihren Start in die Selbst-
standigkeit nutzen wollen.”

Wahrend es in den alten Bundeslan-
dern im Vergleich zum Vorjahr nur
marginale Verschiebungen gab,nahm
in den neuen Bundeslédndern die Pra-
ferenz fiir die Einzelpraxisiibernahme
um 16 Prozentpunkte ab. Die BAG
legte um 12 Prozentpunkte zu. Beson-
deren Zuspruch erfuhr die BAG bei
Existenzgriindern bis 30 Jahre. Hier
wéhlten in den alten Bundesldndern
49 Prozent eine BAG. Bei der Alters-
gruppe 41+ waren es 24 Prozent. Dar-
Uberhinauswarder Zuspruch flireine
BAG bei Méannern stérker ausgepréagt
als bei Frauen. 37 Prozent der ménn-
lichen Existenzgriinder entschieden
sichfiirdie BAG. Beiden Frauen waren
es 31 Prozent.

Standortwahl

Indenalten BundeslandernlieBsichje
ein Viertel der Existenzgriinder in der
GroBstadt bzw. auf dem Land nieder.

20 Prozent wahlten die Mittelstadt, 30
Prozent die Kleinstadt. In den neuen
Bundeslandern wéhlte je rund ein
Viertel die Kleinstadt (26 Prozent)
oderdas Land (27 Prozent). 42 Prozent
lieBen sich in der Mittelstadt nieder. 5
Prozent eréffneten ihre Praxis in der
GroBstadt. ,Zwar haben wir in den al-
ten und neuen Bundesldndern noch
viele Existenzgriinder, die sich auf
dem Land, also in Orten mit weniger
als 20.000 Einwohnern, niederlassen.
Dennoch zeigt unsere Analyse, dass
die Zahlen ricklaufig sind, erldutert
HeRbrlgge.

JHier muss die Politik gegensteuern
und Anreize setzen, um auch kunftig
eine flachendeckende zahnérztliche
Versorgung sicherstellen zu kénnen.”

Alter

In den alten Bundesldndern waren
die Existenzgrunder durchschnittlich
35,6 Jahre alt, in den neuen Bundes-
landern 34,0 Jahre. Damit stieg das
Durchschnittsalter weiter an. Bei ei-
ner Betrachtung der Jahre 2009 bis
2011 ist entsprechend zu erkennen,
dass der Anteil der Existenzgriinder
bis 30 Jahre kontinuierlich sinkt: In
denalten Bundesldndern von 19 auf 14
Prozent; in den neuen Bundesldndern
von 32 auf 21 Prozent.

Geschlecht

In den alten Bundesldndern schlug
sich der seit langer Zeit zu beobach-
tende Trend zur Feminisierung des Be-
rufsstandes noch nicht in den Exis-
tenzgrindungszahlen nieder: 42 Pro-
zentderGriinderwaren Frauen.Inden
neuen Bundesldndern war das Ge-
schlechterverhéltnis ausgeglichen.

Methodik

Die Datenbasis der Existenzgrin-
dungsanalyse 2011 bilden die von der
apoBank durchgefihrten und aus-
wertbaren Finanzierungen zahnarzt-
licher Existenzgrundungen. Diese
werdenseit 1984 erfasstund anonymi-
siert ausgewertet. Die statistische
Auswertung wurde gemeinsam von
der apoBank und dem IDZ durchge-
fithrt. ««¢
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veranstaltung

n (dental bauer) - Am 21. April 2012
stellte die Geschéftsleitung von dental
bauer iiber 300 Mitarbeitern im Rah-
men einer Auftaktveranstaltung in
Frankfurt am Main das neue Kunden-
Partnerschaftsprogramm ,Premium*”
vor. Fur die Kommunikation von ,Pre-
mium*“hatsich dental bauerin dermo-

natelangen Entstehungsphase ein an-
spruchsvolles Ziel gesetzt:

Dieses Programm miisse ,sofort nach-
vollziehbar sowie transparent beziig-
lich der Kundenvorteile und einfach
zu erkléren sein, da es sich dabei um
ein bislang nicht dagewesenes Allein-
stellungsmerkmal im Dentalmarkt

ANZEIGE

Mein Name ist Bond - E-Bond!

Die Teilnehmer kamen aus allen dental bauer Standorten und Unternehmensbereichen.

100 Tage dental bauer ,,Premium*

Das neue dental bauer Kunden-Partnerschaftsprogramm ,,Premium*“ findet groBen Zuspruch.

handelt®, so Jochen Linneweh, Inha-
ber der dental bauer-Gruppe.

Wer hatte bei diesem Anlass als Gast-
redner und Motivator besser gepasst
als ein Referent, der flir das Erreichen
seiner selbst gesteckten spektakula-
ren Ziele international einen hohen

Bekanntheitsgrad erlangt hat. Jorg
Linneweh Jr, Mitgesellschafter bei
dental bauer, begrifte in seiner au-
thentischen Ansprache den Extrem-
sportler Joey Kelly. Mit seinem reich
bebilderten Vortrag ,No Limits* lie
Kelly seiner spirbaren inneren Be-
geisterung freien Lauf und verstand
es, alle Anwesenden mitzureiBen.

Adhdsiv

Die 007. Generation
des Klebens

Generation 7 @
Bisico E-Bond LC

Generation 6
Bisico E-Bond DC

Generation 5
Bisico Bond LC

Bisico E-Bond LC

Bisico E-Bond LC ist unser neues selbst-
atzendes, lichthértendes Einkomponenten

mit einer starken Haftung auf
Enamel und Dentin.

Nur ein Arbeitsschritt genigt fir Gtzen,
primen und bonden.

Lernen Sie Bisico E-Bond LC kennen!

Fragen Sie nach unserem Einfiihrungsangebot!

- -
JohanneswerkstraBe 3 ® 33611 Bielefeld @ Tel. 0521-8016-800 ® www.bisico.de ® info@bisico.de b’/’co

Nur vier Wochen nach dieser Auftakt-
veranstaltung konnten die Fachbera-
ter von dental bauer das Partner-
schaftsprogramm ,Premium® bereits
ihren Kunden prasentieren. Offiziell
gestartet wurde das Programm im
Juni. Nach 100 Tagen zog des Unter-
nehmen Mitte September das erste

Restimee: Eine flinfstellige Zahl an
Stamm- und Neukunden aus Praxen
und Laboren konnten bis dahin be-
reits fir das Premium-Programm ge-
wonnen werden. Das Programm bie-
tet Zahnérzten und -technikern eine
zeitgemaBe Preisgestaltung in Verbin-
dung mit einem umfangreichen Leis-
tungsangebot, das auf den individuel-

20 infotage dental-fachhandel mitte 2012

len Bedarf zugeschnitten werden
kann.

,Das dental bauer Premium-Pro-
gramm ist einzigartig im deutschen
Dentalmarkt. Wir belohnen Kunden-
treue mit unseren 1-A-Premiumleis-
tungen und dariiber hinaus mit zu-

Jorg Linneweh prasentierte Joey Kelly.

satzlichen Benefits, von denen ein
grofer Teil durch unseren techni-
schen Support abgedeckt wird. Al-
lein dafiir stehen deutschlandweit
iber 130 Mitarbeiter zur Verfigung®,
erklart Thomas Vetter, Vertriebslei-
ter und Mitglied der Geschaftslei-
tung. Neben den attraktiven Vortei-
leninderZusammenarbeit mit dental

bauer konnten Premium-Kunden
wahrend der Fachdental Stuttgart
am 28. und 29. September erstmals
weitere Annehmlichkeiten wie den
exklusiven Zugang zum VIP-Bereich
genieBen. Der VIP-Bereich ermdg-
lichte nicht nur eine kleine Ver-
schnaufpause in gepflegtem Am-
biente, sondern bot zugleich ein kuli-
narisches Verwohnpaket. Entspre-
chend begeistert war die Resonanz
der dental bauer VIP-Géste.

Premium-Kunden und -Interessenten
konnen sich bei Fragen zum Partner-
schaftsprogramm iber ihre persén-
lichen Kundenbetreuerhinausgernan
Frau Sabrina Cultraro, die zentrale An-
sprechpartnerin fir ,Premium®, wen-
den.Frau Cultraroist unterder Telefon-
nummer 0711 615537-401 und per
Mail unter sabrina.cultraro@dental-
bauer.de direkt erreichbar.

Dieser personliche Service-Kontakt
rundet das im Wachstumsprozess
begriffene Premiumpaket zusatzlich
ab. «

dental bauer
GmbH & Co. KG
Ernst-Simon-Str. 12
72720 Tiibingen

Tel.. 07071 9777-0
www.dentalbauer.de
Stand: C10

Symposien und Kongresse

Die OEMUS MEDIAAG bietetim Herbst sowie im kommenden Jahr
wieder ein umfangreiches Kongressprogramm an.

n (OEMUS MEDIA AG) -
Herbst sowie im kommenden Jahr war-
tet die OEMUS MEDIA AG mit einem
umfangreichen  Kongressprogramm
fiir das gesamte Praxisteam auf. Neben
der Implantologie liegen die Schwer-
punkte auch bei der Endodontologie
und asthetischen Medizin.

Auch im

Mit einem umfangreichen Angebot an
regionalen und tiberregionalen Sympo-
sien und Kongressen zu Themen wie
Implantologie, CAD/CAM-Technologie,
Laserzahnmedizin, Endodontologie bis
hin zur asthetischen Medizin gehort die
OEMUS MEDIA AG zu den aktivsten
und innovativsten Anbietern am deut-

schen Markt. 2013 diirfen sich alle
Interessierten iber die Giornate Ro-
mane - die rémischen Tage - freuen.
Dabei handelt es sich um ein Implanto-
logie-Event der Sonderklasse mit beson-
derem italienischen Flair, das am 12.
und 13. April 2013 in Rom stattfinden
wird. Die Implantologieveranstaltung
setzt auf die Verbindung von erstklassi-
gen wissenschaftlichen Beitrdgen und
italienischer Lebensart. Ziel insbeson-
dere der Regionalveranstaltungen ist
es dabei, den Teilnehmern auch abseits
der traditionellen Veranstaltungsorte
ein hochkaratiges und vor allem effi-
zientes Tagungsprogramm mit Spitzen-
referenten anzubieten.



veranstaltung

Infotag an der Frankfurter
Universitat

Kuratorium perfekter Zahnersatz ladt zum bunten Tag rund um
Zahnmedizin und Zahntechnik am 21. November 2012.

Giornate Romane -

Implantologie ohne Grenzen

12./13. April 2013, Rom/Italien, Sapienza Universita di Roma.

v

Kuratorium
perfekter
Zahnersatz

n (KpZ) - Wieso kann der Zahnarzt bei
Kopfschmerzen ein wichtiger Ansprech-
partner sein? Was steckt alles drin im
Zahnersatz? Wo liegen die Vorteile von
hochwertigen Versorgungen? Und wie
wird Zahnersatz eigentlich hergestellt?
Beim Frankfurter Infotag des Kuratori-
ums perfekter Zahnersatz ,KpZ vor Ort:
Zahnmedizin verstehen, Zahntechnik er-
leben® konnen sich Besucher zu diesen
und vielen anderen Themen rund um
Zahnmedizinund Zahntechnik informie-
ren. Er findet statt am Mittwoch, 21. No-
vember 2012, von 14 bis 19 Uhr im Zen-
trum der Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde (Carolinum) der Goethe-Univer-
sitat.

Die Besucher erwartet ein vielféltiges
Programm mit Experten-Vortrégen, ei-
ner Fihrung durch die Dentallabore der
Universitét, Diskussions- und Fragerun-
densowieder Verleihung desKpZ-Disser-
tationspreises fir junge Zahnmediziner.

,Zahnersatzbleibt viele Jahre, sogarJahr-
zehnte im Mund. Deshalb muss sich der
Patient darauf verlassen kénnen, dass er
nur aus gepriften Materialien und sehr
sorgféltig angefertigt wird. Wie wir in
Deutschland diese Qualitétsicherstellen,
wie wichtig guter Zahnersatz fur die Le-
bensqualitét ist und welche Moglichkei-
ten der Patient hat, wirklich ,perfekten’
Zahnersatzzu bekommen, daszeigen wir
beim Infotag®, verspricht Prof. Dr. Hans-
Christoph Lauer, Leiter deswissenschaft-
lichen Beirats des KpZ, derauch Direktor
der Poliklinik fiir Zahnérztliche Prothe-
tik an der Universitat in Frankfurt ist,
und lasst dazu eigens die beiden Dental-
labore zu Rundgéngen 6ffnen.

Dabei konnen Patienten und Interes-
sierte sich anschauen, wie Qualitéts-
zahnersatz angefertigt wird und erfah-
ren, was ,made in Germany“ bedeutet.
AuBerdem stehen die Zahntechnik-Ex-
perten des Kuratoriums bereit, um Ver-
sorgungsmoglichkeiten auch anhand
von Modellen und Computer-Animatio-
nen zu erlautern.

Mit Dental-Experten

ins Gesprach kommen

Der intensive und persénliche Aus-
tausch hilft, Zusammenhénge besser zu
verstehen. Deshalb suchen die Experten
rund um Professor Lauer nun regelms-
Big den direkten Kontakt mit Patienten,
Studierenden und Medienvertretern.
Bereits der erste Infotag in K6In war ein
groBer Erfolg. Zahlreiche Menschen hat-
ten konkrete Fragen eingereicht und
freutensich, dariber mit den Fachleuten
sprechen zu konnen. Auch in Frankfurt
stehen Zahntechnikermeisterund Zahn-
mediziner den Besuchern Rede und Ant-
wort.

Zusétzlich referieren Experten zu ver-
schiedenen Aspekten der Zahnmedizin
und Zahntechnik:

- Prof. Dr. Jurgen Geis-Gerstorfer, Mit-
glied im wissenschaftlichen Beirat des
KpZ und Leiter der Sektion Medizini-
sche Werkstoffkunde und Technologie
am Zentrum fiir Zahn-, Mund- und Kie-
ferheilkunde, Universitdt Tibingen,
berichtet unter dem Thema ,Vom Bio-
material zum Medizinprodukt” unter
anderem, warum Keramiken heute
eine so wichtige Rolle fir Zahnersatz
spielen und was bei Metallen bertick-
sichtigt werden sollte.

- Korperliche Beschwerden - die Ursa-
che liegt oft im Mund*, lautet der Titel
des Vortrags von Prof. Dr. Stefan Kopp,
Direktorder Poliklinik fiirKieferortho-
pédie, Universitdt Frankfurt. Er zeigt
auf, welche Wechselwirkungen es zwi-
schen Mund, Kiefer und Kérper geben
und wie der Zahnarzt helfen kann.

- Harald Prief, Zahntechnikermeister
aus Hirschberg/Bergstrae und Ober-
meister der ZahntechnikerInnung Ba-
den, spricht ein Thema an, das viele Pa-
tienten bewegt: ,Zahnlos - schlaflos:
Reicht die Kassenleistung fir mich
aus? Er erldutert darin die unter
schiedlichen Versorgungsformen und
auf welche Punkte ein Patient achten
und Wert legen sollte.

Ein weiterer Programmpunkt des Info-
tags ist die Verleihung des Disserta-
tionspreises. Damit zeichnet das KpZ
jahrlich die beste zahnmedizinische
Dissertation aus, die einen Bezug zur
zahnérztlichen Prothetik und Werk-
stoffkunde, insbesondere zur Zahntech-
nik, hat. Der Preistrager wird seine Ar-
beit den Besuchern in einem kurzen
Vortrag prasentieren. Der KpZ-Infotag
findet statt am Mittwoch, 21. November
2012, von 14 bis 19 Uhrim Zentrum der
Zahn, Mund- und Kieferheilkunde
(Carolinum) der Goethe-Universitét,
Theodor- Stern-Kai 7, Haus 29, 60596
Frankfurt am Main. Das vollstandige
Programm des Infotags mit den Uhr-
zeitenallerProgrammpunkteistauf der
Website www.zahnersatz-spezial.de/
infotag zu finden. «

n (ZWP online) - Im implantologi-
schen Fortbildungseinerlei mal et-
was Neues zu bringen ist der An-
spruch der Giornate Romane - derré-
mischen Tage. Die Implantologiever-
anstaltung setzt auf die Verbindung
von erstklassigen wissenschaft-
lichen Beitrdgen und italienischer
Lebensart. Dabei werden sowohl in-
haltlich als auch organisatorisch
neue Konzepte umgesetzt. Eine Reise
nach Rom lohnt sich somit auf jeden
Fall.

Ein Implantologie-Event der Sonder-
klasse mit besonderem italienischen
Flair findet flir deutsche Zahnérzte
m 12./13. April 2013 in Rom

Deuts
_ Progran

- MOI‘U}% 'I-

nics und Re

utsch. De
im Zei&len 0N W
e =

Epizent

staltet sich
hrend die Teil-

Besonders spe
bereits der Fre

unter einer konkreten Themenstel-
lung einen ,Round Table*. Es werden
Studien und Falle vorgestellt, die Teil-
nehmer haben die Gelegenheit, mit
Referenten und Kollegen zu diskutie-
renundauch eigene Falleanhand von
lfgr‘litgenbildern und Modellen zur
Diskussion zu stellen. Das Ganze fin-
P irerwesewe (1 det in einem rotierenden System
r _ﬁ,’,\“ﬂHl‘;‘i‘qiﬂ{ ™ '. a _\ do rch die Teilnahme auch an
T i . 2 mehreren Table Clinics méglich ist.
| fiy Eine Vorabanmeldung fiir die ge-
R ~ wiinschten Table Clinics ist dabei in
- i S ~ - A
= Lt ~ jedem Fall sinnvoll. -
' “Damit die Vera auch in ei-
. -Ee#m'éélféhﬁeker@n;’-ﬁhgeiw -
* nen und ,italienischen” Atmos
staEtfinden kann, werden die Te:
mer des ,Learn & Lunch*
mititalienischen Wi
italienischen
wohnt.

[BILD: ©DEEPBLUE-PHOTOGRAPHER]

I de

1 .
vormittags die Gelegenheit

|
nehme

n sollte sich die Giornate R
Stadt individuell zuerkun-  also schon jetzt als ein Fortbild
0 Uhr mit dem  event der Sonderklasse weit ab vo
Raumlichkeiten ’_,,"id}}._i_ﬁén' 0 tbildungse_i
-u soge ~ lenderv

Ubertrag
UhrdieTi ;
Clinics) s

ANZEIGE

mit DUrr Dent

PEOPLE HAVE PRIORITY

Herbst-Special

al Kombi-Angeboten

AKTION

AKI

Ab sofort gibt es beim Kauf von W&H Produkten aus dem Herbst-

Special-Folder attraktive Dirr Dental-Hygieneprodukte kostenlos dazu.
Alle Details finden Sie im Herbst-Special-Folder 2012 — zum Download im Web unter wh.com
oder bei Ihrem teilnehmenden Dentaldepot. W&H Produkte zu Ihrem persénlichen Bestpreis.

W&H Deutschland, t 08682/8967-0 wh.com




wtoday

veranstaltung

Austausch und Entspannung fur hessische
Zahnarztinnen und Zahnarzte

Neuer, exklusiver Treffpunkt ,,Hessenlounge* auf dem Deutschen Zahnérztetag.

n (LZK Hessen) - Vom 9. bis 10. Novem-
ber 2012 findet zum dritten Malin Folge
der Deutsche Zahnéarztetag im Con-
gress Center der Messe Frankfurt am
Main statt.

Erstmalig stehtden Zahnarztinnen und
Zahnéarzten aus Hessen, die zum dies-
jahrigen Top-Event der Zahnmedizin
nach Frankfurt kommen, mit der ,Hes-
senlounge” der Landeszahnéarztekam-
mer Hessen (LZKH) ein exklusiver
Treffpunktzur Verfiigung. Die , Hessen-
lounge* soll den Mitgliedern der LZKH

gleichermafen als Ort

des Informationsaus-
Programm

gress-Highlights befindet
= sich im Congress-Center
auf der Ebene C3 und ist
entsprechend ausgeschil-
dert.

Der Deutsche Zahnérztetag als gemein-
same Veranstaltung von Bundeszahn-
arztekammer (BZAK), der Deutschen
Gesellschaft fur Zahn-, Mund- und Kie-
ferheilkunde (DGZMK) und der Kassen-
zahndrztlichen  Bundesvereinigung
(KZBV) ist der wichtigste Kon-
gress der Zahnmedizin in
Deutschland. Wissenschaft, Be-
l rufspolitik und Praxis prasentie-
ren sich auf dem Deutschen
Zahnérztetag auf der Hohe der
Zeit.

tausches, aber auch
als Erholungszone dienen. ,Mit der Hes-
senlounge finden Zahnérztinnen und
Zahndrzte aus Hessen einen Identifika-
tions- und Anlaufpunkt inmitten des
international aufgestellten Deutschen
Zahnérztetages®, betont Dr. Michael
Frank, Prasident der Landeszahnérzte-
kammer Hessen.

Der Treffpunkt fiir alle hessischen Be-
sucherinnen und Besucher des Kon-

Das diesjahrige Motto des deutschen
Zahnarztetages ,Restauration - Rekon-
struktion - Regeneration®bildet die Viel-
faltderwiederherstellenden Therapiein
allen Bereichen der Zahnmedizin ab.

Informationen zum Programm und zur
Anmeldung kénnen auf den Internet-
seiten der Landeszahndrztekammer
Hessen unter www.lzkh.de herunterge-
laden werden. 4

,,Drum priife, wer sich ewig bindet...“

5.Kongress ,,Young Orthodontists® am 23. und 24. November in Berlin.

n {Berutsverband der Deutschen Kie-
ferorthopédden) - Wenn die Grindung
einer kieferorthopédischen Praxis be-
vorsteht oderindernoch jungen Praxis
weitere Entscheidungenanstehen, sind
viele Vertrage zu schliefen: Wo soll die
Praxis sein bzw. lohnt sich ein Ausbau?
Soll es eine Einzelpraxis werden - oder
eine Berufsausiibungsgemeinschaft?
Undnichtzuletzt: Wo findet man eigent-
lich passende Mitarbeiter flir Patien-
tenversorgung und Verwaltung?

>"g‘r"i\ﬁodontists

Junge Praxen im Fecus

Solche und viele weitere Themen ste-
hen auf dem dicht gepackten Zwei-Ta-
ges-Programm des jahrlichen Kon-
gresses ,Young Orthodontists®. Veran-
stalterist der Berufsverband der Deut-
schen Kieferorthopdden, BDK.

LWIir erleben bei jedem dieser Kon-
gresseneu, dasszwar schon einigesan
Grundwissen vorhanden ist, sagt die
1. Bundesvorsitzende des BDK, Dr.
Gundi Mindermann. ,Und wir spre-
chen den jungen Kolleginnen und Kol-
legen unsere Anerkennung dafiir aus,
dass sie sich heute schon frithzeitig
vorinformieren. Andererseits fihrt
das aber erfahrungsgeméB auch dazy,
dass sich nun erst recht vertiefende

Fragen ergeben, wie das, was man
schon weif, auch rechtssicher und
sinnvoll umgesetzt werden kann. Ge-
nau hier setzt der Kongress an und
schliisselt alle praxisrelevanten Bau-
steine auf, garniert mit viel Alltagser-
fahrung der Referenten.” Verbunden
sind diese Praxismanagementaspekte
wie immer mit einem fachlich-wissen-
schaftlichen Kernvortag, der sich in
diesem Jahr bewusst erneut dem
Thema ,Frontzahntrauma“ widmet.

Recht, Wirtschaft, Effizienz

Der Vortrag ,Drum priife, wer sich
ewig bindet” listet Stolperfallen auf,
die bei Vertragsabschliissen verschie-
dener Art im Hinblick auf familien-
rechtliche Belange entstehen kénnen
- und bietet Beispiele, wie man sie um-
geht. Referent RA Arne Bruns ist wie
sein Kollege RA Stephan Gierthmih-
len, der sich ebenfalls den Vertrdgen
der KFO-Praxis widmet, tief in der spe-
ziellen kieferorthopadischen Rechts-
sprechung verankert und steht im Dis-
kussionsteilauch fireigene Fragenzur
Verfiigung, die die Vortrage méglicher-
weisenichtanschneiden.,Vollausdem
Leben®, mitallen Highlights und Frust-
momenten im Alltag einer Erfolgspra-
xiswird derBeitrag von Dr. Guido Sam-
permans werden, der uber die klassi-
schen, insbesondere aber die neuen
Herausforderungen an die kieferor-
thopéadische Praxis berichten wird.

,Und wo bitte finde ich mein
Praxispersonal?“

Den Einstiegsvortragam Samstag halt
Dipl-Psych. Dr. Olaf Ringelband, Ge-
sellschaft fiir Management-Diagnos-
tik, zu einem Thema, das weit oben auf
der Wunschliste fritherer Teilnehmer
fir diese Folgeveranstaltung stand:
Wie findet man das richtige Team fiir
sich? Der ausgewahlte Referent kann
hier viel eigene Erfahrung beisteuern,
denn er beschaftigt sich seit 20 Jahren
mit der Auswahl von Top-Managern
und unterrichtet an der Universitat
Hamburg im Fachbereich Psychologie
das Thema ,Eignungsdiagnostik®.

Bei einer gemeinsamen Abendveran-
staltung wird das inzwischen schon
recht stabile BDK-Netzwerk junger
Kieferorthopaden und Kieferorthopa-
dinnen weiter Kontakte kntipfen und
Erfahrungen austauschen. Dazu 14dt
auch der jungst gestartete Facebook-
Auftritt ein - nicht zuletzt mit dem An-
gebot einer sogenannten ,geschlosse-
nen Gruppe®, um dem Erfahrungsaus-
tausch der jungen Kieferorthopaden
und erfahrenen BDK-Mitgliedern als
Mentoren ein geschutztes Forum zu
bieten. 44

Infos und Anmeldung zum 5. Kongress
,Young Orthodontists”: www.young-
orthodontists.de
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Medizinisches Kabarett

Dr. Eckart von Hirschhausen tourt mit dem neuen Stiick
,Liebesheweise“ auch durch Hessen.

n (www.hirschhausen.com) -
Liebe geht durch den Magen,
aber was wird aus der Liebe,
wenn sie durch den Magen
durch ist? Sie geht ins Blut!
Menschen, die sich geliebt
fithlen, haben nachweislich
weniger Herzinfarkte.

Die Liebe - sie ist angeblich
das groBte aller Gefthle.
Vielleicht auch das groBte
Placebo? Was weiB3 die Wis-
senschaft iberdie Liebe? Und was ist
uberzeugender: ein Tattoo oder eine
Kernspintomografie, 100 rote Rosen
bringen oder einmal den Miull run-
ter?

Liebesbeweise sind meistens sehr
peinlich und bewirken das Gegenteil.
Hochste Zeit, dass sich Hirschhausen
der Sache annimmt, damit es auch
bei aller Liebe was zu lachen gibt.
Wer die Logik der Hormone kennt,
hat nicht weniger vom Leben, son-
dern mehr. 4«

Die nédchsten Termine in Hessen
Limburg, 30.01.2013, 20.00 Uhr
Stadthalle | Hospitalstr. 4,

65549 Limburg

Frankfurt am Main, 31.01.2013,
20.00 Uhr

Jahrhunderthalle | Pfaffenwiese,
65929 Frankfurt am Main

Weitere Informationen sowie die Kon-
takte zu den jeweiligen Tickettelefonen
finden Sie unter:
www.hirschhausen.com.

Kreative Zahnarztpraxen

Beim 5. TePe Prophylaxe-Wettbewerb wurde ein Slogan
flir eine Anzeige gesucht.

n{lePe) - In diesem Jahr veranstal-
tete TePe bereits zum 5. Mal den Pro-
phylaxe-Wettbewerb, bei dem ein Slo-
gan zur Aufklérung der Endverbrau-
cher/Patienten gesucht wurde.

Die Anzahl der Anmeldungen hat
auch in diesem Jahr einmal mehr ge-
zeigt, wie beliebt der Wettbewerb ist.

Im Fokus des Prophylaxe-Wettbe-
werbs stand die Aufklarung der Inter-
dentalraumpflege. Wie macht man
dem Patienten klar, dass er nur 60%
seiner Zahne putzt, die letzten 40 Pro-
zent, die Zahnzwischenrdume, der-
weil aber auBer Acht gelassen wer-
den? Und das kann keiner besser be-
urteilen als diejenigen, die perma-
nent in der Praxis aufklaren!

,Die Slogans reichten von lustig-amu-
sant bis hin zu fachlich-fundiert. Wir
musstenirgendwannausder Vielzahl
an Einsendungen die besten drei Slo-
gans raussuchen. Jeder Teilnehmer
hat sich sehr viel Miihe gegeben und
seine Kreativitdt und seinen SpaB
daran gezeigt. Dann nur 3 Gewinner
zu bestimmen war sehr schwierig fir
uns”, so Wolfgang Dezor, General Ma-
nager Germany. Nach dreiwdchiger
Sichtung und Auswertung der Slo-
gans freuen sich drei Gewinner:

3. Platz: Frau Dr. Antje Wischeropp
aus der Praxis Dr. Hoogestraat & Dr.
Wischeropp aus Hannover erhélt fir
ihren Vorschlag ,Wiirden Sie an Th-
rem Auto denn auch nur das Dach
und die Tlren putzen??“ einen TePe-

TePe-Gutschein

Gutschein iiber 50,- Euro sowie ei-
nen Gutschein im Wert von 198,-
Euro flr eine Weiterbildung bei pra-
xisDienste.

2. Platz: Herr ZA Lars Decker aus
Erlangen, der mit dem Slogan ,TePe
Interdentalbtirsten ... mittendrin
statt nur vorbeil“ punktete, erhielt
von TePe einen Wertgutschein im
Wert von 100,-Euro sowie einen Gut-
schein Uber 298,- Euro bei praxis-
Dienste.

1. Platz: Den Hauptpreis gewann
Merle Hardel aus Kiel mit ,Damit Th-
nen nichts dazwischen kommt!*, die
sich als Gewinnerin des TePe-Wettbe-
werbs 2012 Giber eine Fortbildung zur
Prophylaxeassistentin (ZMP) im Wert
von 3.500,- Euro freuen darf. AuBer-
dem erhielt sie 2 Tickets fiir die IDS
2013 sowie eine Ubernachtung in
Kéln.

Wir bedanken uns bei allen Teilneh-
mern und gratulieren herzlich unse-
ren Gewinnern. «
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Statement: ,,Pravention von Parodontalerkrankungen ¢

Dr. Jan Miiller, Berlin

n Unter den Erwachsenen leiden fast 53
Prozent und bei den Senioren 48 Prozent
unter mittelschweren sowie etwa 21 Pro-
zent respektive fast 40 Prozent unter

schweren Parodontitisformen.! In Anbe-
tracht dieser erniichternden Zahlen
diirfte die Effektivitat unserer ,moder-
nen“ prophylaktischen als auch weiter-
fihrenden Parodontitis-und Periimplan-
titisTherapiemaBnahmen anzuzweifeln
sein. Um einerParodontitis/Periimplanti-
tisoderihrem Wiederaufflammen vorzu-
beugen, wird es allgemeinhin als wichtig
angesehen, eine grundliche Prophylaxe
zu betreiben.

Neben dem eigentlichen Zahneputzenist
auf eine gute Zahnzwischenraumpflege
mit unter Umstdnden verschiedenen
Zahnseiden, Interdentalbiirsten oder Air
Floss besonderer Wert zu legen. Dartber
hinaus sollte auf eine Entfernung von Be-
lagen auf dem Zungenriicken geachtet
werden. Bei regelméBigen zahnérzt-

lichen Kontrollen in Verbindung mit ei-
nem individuell abzustimmenden pro-
fessionellen  Zahnreinigungsintervall
kénnen auBerdem die von der heimi-
schen Mundhygiene nicht erreichten
L Putznischen” gesdubert werden. Die
héusliche Zahnzwischenraumpflege ge-
staltet sich jedoch in der Regel schwierig.
Die Plaqueentfernung kann zudem nicht
kontrolliert werden. Dementsprechend
gering ist die Akzeptanz in der Bevolke-
rung, sodass insbesondere Zahnseide im
Rahmen der taglichen Mundhygiene sel-
ten oder gar nicht verwendet wird.

Die nichtchirurgische, minimalinvasive
Behandlung von Parodontitis und Peri-
implantitis beschrankt sich momentan
immernoch im Wesentlichen auf die Rei-
nigung bzw. Dekontamination der freilie-

Hilfe fur Zahnspangentrager

Ultraschallzahnbiirste Emmi-dent Professional reinigt auch unter Zahnspangengliedern

n Saubere, weife Z&hne, ohne Fehlstel-
lungen, gesundes Zahnfleisch: Resultat
ist ein strahlendes Lacheln! Utopia lasst
schon grifen? Nein, denn die Ultra-
schallzahnbiirste ,Emmi-dent Professio-
nal” hilft effektiv auch unter den Span-
gengliedern, wie eine soeben abgeschlos-
sene klinische Studie an der Universitat
Liittich an 20 Probanden im Alter zwi-
schen 7 bis40Jahren bestétigt. Durch die
spezielle Anordnung der Borsten der
Ultraschallzahnbirste Emmi-dent Pro-
fessional gelangen die Mikrobléschen
der Spezialzahnpasta unter die Spangen-
glieder und verhindern so die Ablage-
rung von Verunreinigungen durch Le-
bensmittelreste und Bakterien! Karies
und defekter Zahnschmelz durch
Schrubben - das war einmal!

ANZEIGE

dank neuem Biirstenaufsatz.

Bewegungslose Zahnreinigung mit
Ultraschall
Die Ultraschallzahnbiirste Emmi-dent

blaschen, die Zahnstein, Verfarbungen
durch Tee, Kaffee, Rotwein, Nikotin scho-
nend entfernen.

Der Clou: die richtige Zahnpasta

Die Ultraschall-Zahncreme von Emmi
Ultrasonic GmbH bildet durch die Ultra-
schallschwingungen Millionen von
Mikroblaschen, die selbst in kleinste
Zahnzwischenrdume gelangen. Durch
Implosion nehmen sie die schédlichen
Beldge wie Plaque, Zahnstein, Verunrei-
nigungen mit. Entziindungen wie Aph-
then, Parodontitis und Parodontose wer-
den schnell geheilt, zurtick bleiben ge-
sunde Zahne und schén durchblutetes
Zahnfleisch.

Professional reinigt durch echte Ultra-
schallschwingungen nicht nur die
Zahne, sondern auch Zahnzwischen-
rdume, Fissuren und Zahnfleischta-
schen. Maximal 96 Millionen Luft-
schwingungen pro Minute, mit sehr ge-
ringer Leistung von 0,2 Watt, mit sehr ho-
her Frequenz und ganz ohne zu bursten!
AufdenerstenBlick siehtsieauswieeine
,hormale elektrische Zahnbtrste*, aber
siewirktvolliganders.Kein Biirsten, kein
Schrubben, kein zu starker Druck - der
Biirstenkopf wird nur locker an die
Zahne gehalten! Durch den weichen
Strahl des Ultraschalls entstehen durch
die Spezialzahncreme Millionen Mikro-

Die Spezialzahnpasta gibt es in zwei Ge-
schmacksrichtungen: Fresh (mit Minze)
und Mild (chne Minze). 4

Studienergebnisse kénnen bei emmi
ultrasonic angefordert werden.

Emmi Ultrasonic GmbH
Gerauer StraBe 34

64546 Morfelden-Walldorf

Tel.: 06105406 700

E-Mail: info@emmi-dent.de
www.emmi-dent.de

Stand: B26

Das Nachrichtenportal fiir die Dentalbranche
www.zwp-online.info
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genden mit pathogenen Mikroorganis-
men besiedelten Zahn- bzw. Implantat-
oberflachen. Die biofilmzerstérende Wir-
kungistbeiallen verfiigharen Verfahren
auf den Zeitpunkt der Anwendung be-
grenzt. Der nachfolgende und beglei-
tende Einsatz von Antiseptika ermog-
licht bedauerlicherweise keine nennens-
werte Verlangerung der Kontamina-
tionsfreiheit. Zur rein mechanischen
Biofilmentfernung stehen derzeit neben
den gebrauchlichen Metallkiiretten fiir
die nichtchirurgische Parodontitis/Peri-
implantitisbehandlung auch Plastik-und
Titankiretten, die antimikrobielle Photo-
dynamische Therapie, verschiedene La-
serlichtapplikationen und optimierte
Pulverstrahlverfahren (EMS) zur Verfi-
gung. Festhaltenlésstsich, dasseine Viel-
zahl verschiedener - wenn auch zumeist

nur kurzfristig effektiver Prophylaxe-
mafBnahmen - existieren, diese deshalb
im Kontext einer sinnvollen Kombina-
tion und Anwendungshdufigkeit sowie
unter Berticksichtigung anamnestischer
Umsténde und somit ganzheitlich betrie-
ben werden miissen.

Nur eine systematische und umfassende
Prophylaxe ermdglicht es, dem Patienten
eine zeitgemaBe und vollstdndige Zahn-
heilkunde anzubieten, mit dem Fokus auf
einer effektiven Mundgesundheit und
daraus resultierenden positiven Aspek-
ten flr die Gesamtkdrpergesundheit. 4

! Micheelis W, Schiffner U: Vierte Mundge-
sundheitsstudie (DMS IV). Institut der
Deutschen Zahnérzte (IDZ Materialreihe
Band 31). Deutscher Arzteverlag 2006.

Studien belegen
Wirksamkeit

Im Vergleich zu anderen Methoden der Prophylaxe erweist sich die
Behandlung mit Air-Flow Perio als sicher, wirksam und dauerhaft.

n Viele Krankheiten an Zéhnen und
Zahnfleisch lassen sich durch eine re-
gelmaBige zahnmedizinische Prophy-
laxe verhindern oderzumindest redu-
zieren.

Moderne Air-Polishing-Gerdte (Air-
Flow*) haben sich inzwischen als
wirksame Methode etabliert. Auch
firdie Erhaltungstherapie spielen sie
in Verbindung mit spezifischen abra-
sivarmen Pulvern zur subgingivalen
Anwendung eine immer bedeutsa-
mere Rolle.

Das AirPolishing mit dem AirFlow
Perio des Dentalunternehmens EMS
Electro Medical Systems S.A. wurde
mittlerweile in verschiedenen klini-
schen Studien getestet.

AuBerdem zeigen sie, dass sich der In-
dikationsbereich fiir die Anwendung
von Air-Polishing-Gerdten durch die
Entwicklung neuer Pulver auf Glycin-
basis erweitert hat. Demnach ist die
EMS-Methode AirFlow Perio auch fiir
die subgingivale Biofilm-Entfernung
im Rahmen einer parodontalen Erhal-
tungstherapie und fir die Reinigung
von Implantaten geeignet.

Bei der Entfernung von subgingiva-
lem Belag an Zahnzwischenrdumen
mit bis zu 5 mm Sondierungstiefe
stellte sich das Air-Polishing mit Gly-
cinpulver gegeniiber der Behandlung
mit Handinstrumenten als das wirksa-
mere Verfahren heraus. Auch fiir die
Reinigung von bukkalen und lingua-
len Stellen sei es besser geeignet.

Die Studien belegen, dass das subgin-
givale AirPolishing nicht nur zeitspa-
render ist, sondern auch sicherer und
angenehmer fir den Patienten. Dart-
ber hinaus erwies sich die Anwen-
dung bei moderaten bis tiefen Zahn-

fleischtaschen als effektiver im Ver-
gleich zur herkémmlichen Zahnstein-

entfernung und  Wurzelglattung
(SRP). Bei der nichtchirurgischen Be-
handlung von Periimplantitis mit Pul-
verstrahlgerat oder mechanischem
Debridement wurde das Air-Polishing
mit signifikant hoheren Reduktionen
bei Blutung auf Sondierung assoziiert.

Weitere Studien machten deutlich,
dass Pulver auf Glycinbasis wirken,
ohne die Titanoberflachen zu verédn-
dern. Im direkten Vergleich mit Natri-
umbikarbonat und bioaktivem Glas
sind sienachweislich die schonendsten
mit den geringsten Abriebwerten. 4«

*Air-Flow ist eine Marke von E.M.S.
Electro Medical Systems S. A., Schweiz.

EMS Electro Medical
Systems GmbH
Schatzbogen 86, 81829 Miinchen
Tel.:089427161-0

E-Mail: info@ems-ch.de
www.ems-dent.com

Stand: B29
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Prophylaxe
und Zahnaufhellung

Auf den sechs regionalen Fachden-
tal-Messen prasentieren sich Philips
Sonicare und Philips ZOOM den
Besuchern. Die Messegéste kon-
nen die Philips Sonicare

Schallzahnbiirstenfamilie e .

und Philips Sonicare AirFloss
entdecken. Philips ZOOM pra-
sentiert die Produktneuheit
Philips ZOOM White-

Speed LED-Lampe

und bietet den Be-

suchern eine Zahn-
aufhellungsvor- ¢
fiihrung live am

Messestand.

 — L‘,l

Jeder Mensch verdient gesunde
Zahne und ein schones Lacheln.” Die-
ser Philosophie folgend wurden sédmt-
liche Philips Sonicare Schallzahnbtirs-
ten entwickelt, um Plaque-Biofilm
wirkungsvoll zu entfernen und die
Gesundheit des Zahnfleisches zu er-
halten. Das neue Lacheln von Philips
ist Sylvie van der Vaart. Die beliebte
Niederlanderin wird fir die Philips
Sonicare-Schallzahnbiirsten, den
Philips Sonicare AirFloss und Philips
ZOOM aktiv. ,Sylvie van der Vaart ist
nicht nurwunderschon, sondern auch
erfolgreich, stark und selbstbewusst®,
begriindet Erik Kruijer, Senior Marke-
ting Manager Philips Oral Healthcare,
die Entscheidung.

Fur Philips gehoren die Themen
Zahnpflege, Plaque-Biofilm-Manage-

Zoom)

R

pan ) WhiteSpeed LED-Lampe ist be-

%' ﬁ-: ] bei

ment und Zahnaufhellung unmittel-
bar zusammen.

~Wer gesunde und gepflegte

Zahne hat, entwickelt hau-

. E fig den Wunsch nach helle-
ren Zihnen. Und naturlich
sollen helle Zahne lange be-
wahrt werden - hier gehen

» Prophylaxe und Zahnauf-
hellung Hand in Hand", so

Erik Kruijer. Die Lichtwir-
kung der Philips ZOOM

reits mehrfach dokumentiert. In
einer aktuellen Studie mit 500
Teilnehmern zeigten sich eine 96-
prozentige Patientenzufriedenheit
und um 40 Prozent bessere
Aufhellungsergebnisse als
einem Verfahren
ohne Lichteinwirkung.*
Am  Ausstellungsstand
konnen sich Besucher davon iiberzeu-
gen und Zahnarztpraxen konnen sich
auch gleich fureine kostenlose Philips
ZOOM Schulung** in der Praxis an-
melden.

* Studienergebnisse auf Anfrage bei
Philips erhéltlich.

** Die Gratis-Schulung kann von jeder
Praxis nur einmal in Anspruch genom-
men werden.

Liibeckertordamm 5, 20099 Hamburg

Tel.: 040 28991509

E-Mail: sonicare.deutschland@philips.com
www.philipsoralhealthcare.com
www.sonicare.de/ap

Fiir alle Falle - mit 2 Viskositaten

Bleaching ohne Schmerzen

Die Aufhellung erfolgt durch eine Auf-
spaltung von Wasserstoffperoxid. Der
wesentliche Vorteil von Natural+™ liegt
darin, dass der Aufspaltungsprozess des
H,0, stabilisiert ist und so die Wirkung
des Wasserstoffperoxidsiiber 1 Stundeli-
near fallend verlduft. Fir den Anwender
bedeutet dies nur ein einmaliges Auftra-
gen des Bleaching-Gels. Die gesamte Be-
handlung dauert somax. 1 Stunde.

Der Wirkstoff enthalt eine optimale
Menge Kalzium. So werden die Zahne
nicht demineralisiert. Es dient als Puf-
ferfirden Séduregehalt und gewéhrleis-
tet einen neutralen pH-Wert. Das Zu-
sammenspiel des stabilisierten Wirk-
stoffs mit dem Kalzium in der Formel
garantiert eine kontinuierliche Abgabe
eines HochstmaBes an Sauerstoff wéh-
rend der Behandlung. Daher hat Natu-
ral+™ eine groBere Bleichkraft und
eine deutlich verkiirzte Behandlungs-
dauerals herkémmliche Bleaching-Pro-
dukte.

Ein Einwirken des patentierten Gels ohne Abgabe von
Bleaching-Gels von 30 Minu- me natural Hitze optimiert und ge-
ten geniigt fiir eine Aufhellung ng[on ! steuert. Die blauen
von bis zu 4 Farbstufen. Selbst b “f_lr_‘fenfng v LEDs wirken als Kata-
bei schweren intrinsischen . ‘u‘ﬁ lysator fiir das Gel und

Verfarbungen ist es wirksam.

Natural+™ ist mit Kalium- l
nitrat  angereichert, was
schmerzlindernd wirkt. Zusétzlich ent-
halt es neben Mineralien aus dem Toten
Meer noch Natriumfluorid, das die kal-
kige Sperrschicht Zahnschmelz/Dentin
starkt, als Desensibilisierungssubstanz
dient und somit einen Schutz gegen Ka-
ries bietet.

Unterstttzend wirkt das vorbereitende
und reinigende PowerPrep+™ Professio-
nal Gel. Es enthdlt Zitronensdure, um
oberflachliche Flecken zu reinigen,
Schmierschichten zu entfernen, Tubuli
zu 6ffnen und Kalkflecken abzuldsen.

Mit der revolutionaren Natural+™ LED-
Lampe wird der Aufhellungsprozess des

J %_-—Up__.-_..
ZN | /

ALt verbessern die Wirk-
samkeit bei tieferge-
henden Verfarbungen.

Eine Riickbildung der alten Zahn-
farbe nach kurzer Zeit wird ausge-
schlossen, da die Zdhne nicht dehydriert
werden. Die roten LEDs fordern die
Verringerung der Zahnempfindlichkeit.
Natural+™ gibt es als Professional
Bleaching (35% H,0, ) und Home Blea-
ching (6 % H,0,).

Bielefelder Dentalsilicone GmbH & Co. KG
Johanneswerkstrale 3, 33611 Bielefeld
Tel.: 0521 8016800

www.bisico.de

www.meodental.com

Oxydens Clean-Set

Das Oxydens Clean-Set von Erkodent
ist ein intensiv getestetes Reinigungsys-
tem fir sémtliche mit der Erkodent-
Tiefziehtechnik hergestellten Zahnschie-
nen, wie Knirscherschienen, Playsafe-

ESTELITE FLOW QUICK
ESTELITE FLOW QUICK High Flow

Caps

solan

Sportmundschutz, — Silensorsl
Schnarchschutz, kieferorthopa-
dische Apparaturen, Korrektur-
schienen, Retainer, Prothesen
und Ahnliches. Die Reinigungs-
tabletten wirken zuverléssig,
schadigen aber keines unserer
Materialien. Die Tabletten ent-
fernen Plaque, mineralische Ab-
lagerungen und Gerliche und
beugen Verfarbungen vor. Das Resultat
sind frische und saubere Schienen.

Am einfachsten, sichersten und hygie-
nischsten ist die Reinigung mithilfe des

Oxydens Clean-Sets (Artikelnummer:
280 030). Es besteht aus Oxydens Reini-
gungstabletten (280 030, 32 Stiick), 1
Oxydens Clean-cup sowie der Oxydens
Clean-Box. Die Oxydens Clean-Box (280
031) und Clean-Cups (280 033) sind auch
in Packungen mit 5 Stiick erhéltlich.

Siemensstr. 3, 72285 Pfalzgrafenweiler
Tel.: 07445 8501-0
E-Mail: info@erkodent.com

ANZEIGE

Form vollendet
ESTELITE FLOW

Top Flowable
Composite
—

Co‘ Tokuyama

Dentai High Tech from Japan
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Studie zu QM und Hygiene - Akzeptanz bei Medizinern wachst

n Arzte und Zahnérzte in Deutschland
beurteilen Qualitdtsmanagement (QM)
heute positiver als noch vor zwei Jah-
ren. Das ergab die Studie ,Qualititsma-
nagement, Patientensicherheit und Hy-
gienein derarztlichen Praxis 2012“ der
Stiftung Gesundheit.

Demnach gibt rund die Halfte (49 Pro-
zent) der Befragten an, die Arbeitsab-
laufe in ihrer Praxis hatten sich ver-
bessert, seitdem sie ein QM-System
eingefiihrt hatten. Lediglich sechs
Prozent meinen, OM wirke sich eher
negativaus. 2010 verzeichneten noch
46 Prozent der Arzte eine Verbesse-
rung und 17 Prozent eine Verschlech-
terung. Der Rest der Befragten stellt
keinerlei Einfluss des QM fest.

Der Bereich, der in den Augen der Be-

fragtenam meisten von QM pro-
fitiert, ist das Sicherheitsma-
nagement, wozu zum Beispiel
Fehlermanagement und Hygie-
nepldne zéhlen: 58 Prozent
(2010: 50 Prozent) der Arzte er-
kennen hier Verbesserungen,
wahrend vier Prozent
(2010: fiinf Prozent) ne-

gative Effekte feststel-

len. Patientenbezo-

gene Prozesse, wie
Anamneseund Anmel-

dung, sehen rund 40 Pro-

zent (2010: 37 Prozent) durch
ihr QM-System verbessert, drei Pro-
zent (2010: 7 Prozent) verschlechtert.

Seit 2010 miissen niedergelassene
Arzte laut Beschluss des Gemeinsa-
men Bundesausschusses (G-BA) die

Symbiose aus
Desinfektion & Duft

MyMix Parfiiméle bringen frischen Duft in die Praxis.

n Fast jeder kennt den typischen Zahn-
arztgeruch, der Patienten bereits im Ein-
gangsbereich einer Praxis entgegen-
schlagt.

Bei den meisten Menschen weckt dieser
negative Assoziationen, beeintréchtigt
das Wohlbefinden und verstérkt zudem
die Angst vor der Behandlung. Praxisbe-
treiber nahmen diesen unerfreulichen
Zustand bisher als notwendiges Ubel
hin. Diirr Dental wollte sich damit nicht
zufriedengeben und hat daherein neues
Konzept entwickelt. Ab sofort bringen
die vier neuen MyMix Parfimole fri-
schen Duft in die Praxis. Gleichzeitig
werden in Kombination mit der Schnell-
desinfektion FD 322 perfume free konta-
minierte Flachen zuverldssig desinfi-
ziert.

Warum sollen keimfreie Oberfldchen
nicht auch einen angenehmen Duft ver-
strdmen und so zum Wohlbefinden der
Patienten und des Praxisteams beitra-
gen? Diese Frage stellten sich die Ent-
wicklerausdem HausDiirrDental. Viele
Branchen setzen bereits gezielt ein pro-
fessionelles Duft-Marketing ein. Bei be-
kannten Hotelketten sorgen besondere
Kompositionen fiir ein angenehmes
Wellness-Ambiente, in Einkaufszentren
verstdrken angenehme Diifte die Ein-
kaufslust. Aus der Idee wurde ein neues

Konzept fiir Praxen,
das ab sofort erhéltlich
ist. MyMix besteht aus
der Schnelldesinfek-
tion FD 322 perfume
free sowie vier Duftno-
ten, die als Parflimkon-
zentrat  individuell
beigemischt werden.
Nach dem Anmischen
kann die Gebrauchslé-
sung direkt verwendet
werden. Dirr Dental
hatsich sehr genau mit
der Wirkung einzelner Diifte beschaftigt
und verschiedene Parfliméle kreiert.
Der Grund: Menschen nehmen Gertiche
sehrunterschiedlich wahr. Rund 10.000
verschiedene Duftnoten kann die
menschliche Nase unterscheiden.

Welche Bilder, Geftihle und Erinnerun-
gendiese bei jedem einzelnen auslésen,
ist unterschiedlich. Diverse Duftnuan-
cen wurden von iiber 100 Praxen getes-
tet. Dabei haben sich vier Favoriten fir
die MyMix Collection herauskristalli-
siert: erfrischendes LIME, sommerliches
MELON, elegantes SILK und exotisches
TROPICAL.

Mit diesem Duftsortiment konnen Pre-
xen nun ihre Rdumlichkeiten gleichzei-
tig erfrischen und sicher desinfizieren.
MyMix ist die ideale Erganzung fiir das
Praxismarketing. Zur Produkteinfih-
rung bietet Diirr Dental eine MyMix Col-
lection-Box mit allen vier Diiften zum
Kennenlernen an. 44

DURR DENTAL AG
Hdpfigheimer StraBe 17

74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.: 07142 705-529

E-Mail: dsh@duerr.de
www.duerr.de
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Planungs- und Umsetzungsphase
firQMinihren Praxen abgeschlossen
haben - niedergelassene Zahnérzte
bereits seit 2009. Dennoch geben im-
mer noch knapp sechs Prozent der
Arzte und Zahnarzte an, sich bislang
fur kein QM-System entschieden zu
haben.

Fazit der Studie

Insgesamt ergibt sich im Be-
reich QM ein positives Bild mit
weitgehender Akzeptanz von
OM und substanziellem positi-
ven Einfluss des QM auf Kern-
prozesse in der Praxis. Der Um-
gang mit Fehlern ist offener ge-
worden, Niedergelassene setz-
ten sich damit auseinander
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und handeln aktiv.Dennoch ist
die Medizin noch weit von den
Moglichkeiten und Prozessen
entfernt, die in anderen Industrien
und Dienstleistungen Standard sind.

Beim Thema Hygiene ergibt sich ein
gemischtes Bild: Zunéchst einmal wa-
ren die Praxisinhaber erstaunlich of-
fen tiber das Niveau der Hygiene und
derHéndedesinfektion inihrer Praxis,

hier wurden in einem Drittel der Félle
moderater bis deutlicher Nachholbe-
darf konstatiert. Zudem hat etwa ein
Drittel der Responder initiativ schon
einmal Kontakt zu einem Hygienebe-
rater aufgenommen. Auf der anderen
Seite wird die Bedeutung des Hygiene-
gesetzes insgesamt als wenig relevant
betrachtet: Hier wéare es von hoher Be-
deutung, einmal detaillierter zu unter-
suchen, warum diese Wahrnehmung
vorherrscht. 4

Durchgeftihrt wurde die Studie von der
GGMA Gesellschaft fiir Gesundheits-
marktanalyse im Auftrag der Stiftung
Gesundheit. Eine Kurzfassung der Stu-
die finden Sie unter wwwstiftung-
gesundheit.de/forschung/studien.htm

Quelle: Stiftung Gesundheit

Schnelldesinfektionstiicher XXL

Microspray-AF, die perfekte Kombination aus Qualitat und giinstigem Preis.
Jetzt auch mit fruchtig-frischem Melonenduft!

n Die bereits vorgetrankten, extra gro-
Ben, reiffesten Microspray-AF XXL
Schnelldesinfektionstiicher  reinigen

und desinfizieren mit kurzer Einwirkzeit.

Die Abtétung behtillter Vi-
ren (zB. HBV, HIV, HCV,
Vaccinia und Influenza) er-
folgt innerhalb von einer
Minute. Die hohe mikrobio-
logische Wirksamkeit ge-

gen Pilze und Bakterien (inkl. MRSA) ga-
rantiert einen zuverlassigen Schutz und
schafft somit Sicherheit fiir Personal und
Patienten. Dartber hinaus ist Micro-
spray-AF dermatologisch getes-
tet und DGHM/VAH gelistet.
Aufgrund der schnellen, riick
standsfreien Abtrocknung so-
wie der aldehydfreien Formulie-

rung ist Microspray-AF her-

vorragend zur material-

schonenden Reinigung und
Desinfektion von Be-
handlungseinheiten ge-
eignet.  Verfarbungen
von empfindlichen Ma-
terialoberflachen sind
mit Microspray-AFabso-
lut ausgeschlossen. Die
extra grofen, besonders

reiBfesten Microspray-AF XXL Schnell-
desinfektionstiicher sind in sechs attrak-
tiven, fruchtigfrischen Duftrichtungen
lieferbar: Apfel, Lemon, Melone, Ocean,
Vanille und Neutral. Zur hygienischen
Aufbewahrung der Tticherpackungen a
220 Stiick sind spezielle Spenderdosen
fiir die praktische Einzelentnahme er-
héltlich. Uberzeugen Sie sich von der
fruchtig-frischen Vielfalt! ¢

Kaniedenta

GmbH & Co. KG
Dentalmedizinische Erzeugnisse
Zum Haberland 36, 32051 Herford
Tel.: 05221 34550

E-Mail: info@kaniedenta.de
www.kaniedenta.de

Stand: A72

RKI-konforme Wasserhygiene

BLUE SAFETY informiert iiber einzigartiges Hygiene-Technologie-Konzept.

n Wasserhygiene in Zahnarztpraxen
ist nach wie vor ein aktuelles Thema.
Laufende Novellierungen von Geset-
zen sowie Unklarheit tiber die tatsach-
liche Wasserhygienesituation in Zahn-
arztpraxen zeigen die Relevanz der
Situation.

Wersich dieses Jahr iiber die bestehen-
den RKI-Richtlinien, Biofilm und seri-
Ose Wege zur Wasserhygiene in Den-
taleinheiten informieren will, kann
diesam Stand der BLUESAFETY GmbH
auf den deutschlandweiten Messen
und Fachtagungen tun.

Letztes Jahr war der Andrang auf die
BLUESAFETY-Sténde so groB3, dass das
Unternehmen dieses Jahr mit einem
nochmals starkeren Team auftritt und
fiirinteressierte Zahnmedizinerein Ge-
winnspiel mit attraktiven Preisen be-
reithélt. Die Gewinner werden auf der
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GroRes Gewinnspiel*
mit Verlosung auf der
id mitte in Frankfurt!

BLUE SAFETY verlost

1 DENTAL AUTO-Anlage
im Wert von 24.000€

2. Preis: 1 iPad 3

3. Preis: 1 iPod

*Teilnahmebedingungen am BLUE SAFETY-Stand

id mitte in Frankfurt am Main ausge-
lost. Im Mittelpunkt aller Messen steht
die Intention, tber die tatsdchliche
Wasserhygienesituation in Zahnarzt-
praxen aufzuklédren.

Viele Arzte wissen nach wie vor nicht,
dass viele in der Branche verwendete
Wasserentkeimungsmittel grofe Wir-
kungslicken aufweisen. Manche im

Wasser lebende Mikroorganismen
konnen jedoch hochgradig gesund-
heitsgefdhrdend sein. Eine dauerhafte
und rechtssichere Ldsung garantiert
BLUE SAFETY mit seinem 5-Jahres-Ga-

rantie-Schutzplan.

Durch wissenschaftliche Untersu-
chungen fundiert und in der Praxis be-
stétigt,istdasBLUE SAFETY-Verfahren
nicht nur kostensparend, sondern
auch langfristig effektiv. 44

BLUE SAFETY GmbH
SiemensstralBe 57

48153 Miinster

Tel.: 0800 25837233

E-Mail: hello@bluesafety.com
www.bluesafety.com

Stand: E50




Sie gesund zu erhalten, ist unser Ziel

CLeSTRII

® Luzzani 6-F-Spritze

¢ Turbinenanschluss mit Licht
¢ 1 NSK Motor 40 LED

¢ 1 NSK Varios ZEG

* Diirr Sperrventil

e OP-Leuchte 720U o

e hohenverstellbarer Assistenzarm ‘W
* Bottle System
* kleiner und groBer Sauger

Wir freuen uns auf lhren Besuch

Q iﬁinfotagelﬁﬂb Halle 5.0
dental-fachhandel

D L \ voDI

Bundesverband Dentalhandel eV,

e 1

Partner von:
® 1 Belmont
i

e TAKARA COMPANY EUROPE GMBH

Warum entscheiden
sich jedes Jahr Uiber
17.000 Zahnarzte
weltweit fiir einen
Belmont-
Behandlungsplatz?

CLESTA Il Holder, LVP 28.750,—- €

Abbildung nur symbolisch, andere Ausstattungsvarianten
moglich. Aktionspreis beinhaltet die in der Abbildung genann-
te Ausstattungsbeschreibung. Die genannten Preise verstehen
sich zzgl. der MwsSt., Aktion giiltig bis 31.12.2012. Es gelten die
allgemeinen Lieferungs- und Zahlungsbedingungen unseres
Fachhandlers.

Berner StraRe 18 + 60437 Frankfurt am Main
Tel. +49 (0) 69 50 68 78-0 - Fax +49 (0) 69 50 68 78-20
E-Mail: info@takara-belmont.de - Internet: www.takara-belmont.de
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praxishygiene

Mocom
Sterilisationslosungen

Ein Plus fiir jede Praxis sind die Sterilisationsgerate von Geru-Dent.

Infektionspravention durch
Einmal-Desinfektionstiicher

Einmal-Tilicher aus hochwertigem Vlies-Stoff fiir eine erfolgreiche Infektionsprévention.

n In Arztpraxen oder Krankenhiu-
sern gehort die gezielte Desinfektion
von Oberfléchen in Behandlungsrdu-
men zwar zur Standardhygiene, aller-
dings besteht bei der ,klassischen®
Wischdesinfektion nach wie vor die
Gefahr einer groBflachigen Verbrei-
tung von pathogenen Keimen: Denn
mehrfach verwendete Tiicher kdnnen
Reinigungs- und Desinfektionslésun-
gen und damit auch nachfolgend ge-
wischte Flachen kontaminieren.

Daher hat die ALPRO MEDICAL
GmbH nun Einmal-Tticher aus hoch-
wertigem Vlies-Stoff entwickelt, die
diesen Kontaminationsweg effektiv
unterbinden, indem sie das erneute
Eintauchen in die bereitgestellte
Desinfektionslosung iiberfliissig ma-
chen. Die MaxiWipes kénnen je nach
Risikoeinstufung mit unterschied-
lichen Losungen verwendet werden
und ermoglichen durch ihre spezielle
Materialzusammensetzung und Mikro-
porenstruktur eine besonders effi-
ziente und schnelle Desinfektion und
somit eine erfolgreiche Infektionspré-
vention.

Fir die Patientensicherheit ist es ent-
scheidend, dass die routinemé&Bigen
Reinigungsverfahren sodurchgefiihrt
werden, dass es weder zu einer Erho-
hungder Keimzahlnoch zu einem Ver-
teilen gefdhrlicher Mikroorganismen
kommt. Mithilfe dervon ALPROMEDI-
CAL entwickelten Einmal-Tiicher aus
speziellem Vlies-Stoff kann eine Kon-
tamination durch eine verunreinigte

Reinigungs- oder Desinfektionsmittel-
lésung verhindert werden: Da die
Maxi-Wipes nach dem Abwischen von
Flachen nicht noch einmal verwendet
werden, konnen die Erreger nicht
mehr iber das Tuch in die Lésung ge-
langen.

In der Ausfithrung zum Selbsttranken
koénnen MaxiWipes-Tiicher mit unter-
schiedlichen alkoholhaltigen und al-
koholfreien Desinfektionsmitteln ver-
wendet werden. Je nach Risikoeinstu-
fung lassen sich so unterschiedliche
Losungen in einem klar definierten
Wirkungsspektrum einsetzen. Auf-
grund der Effektivitdt und héheren Si-
cherheit sollten die Tiicher bevorzugt
mit alkoholischen Préparaten kombi-
niert werden. Sie ermoglichen eine
schnelle und umfassende Desinfek-
tion, die furdietdgliche Praxishygiene
entscheidend ist.

Auch bereits mit Losungen (alkohaltig
oder alkoholfrei) getrdnkte Ticher
sind erhéltlich. Das geschlossene
Spender-System schiitzt dabei vor
Austrocknung und mikrobiologischer
Kontamination. Speziell fiir sensible,
alkoholempfindliche ~ Oberflachen,
zum Beispiel im Rontgenbereich, eig-
nen sich die PlastiSept-Wipes hervor-
ragend. Auch Plexiglasoberflachen,
Schwebetische und Behandlungsein-
heiten wie Sitzpolster oder Kopfstut-
zen koénnen so schonend dekontami-
niert werden. 44

ALPRO MEDICAL GmbH
Mooswiesenstrale 9

78112 St. Georgen

Tel.: 07725 93920

E-Mail: info@alpro-medical.de
www.alpro-medical.de
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Zum Jubilaum neuer Duft

Zum Produktjubilaum erweitert die Firma Pierre Rolland (Acteon Group) ihr Riskontrol Art-Sortiment um

n So sind die klinisch bewéhrten Ein-
wegansatze fir Multifunktionssprit-
zen ab sofort auch mit Menthola-
roma erhéltlich. Dabei tberzeu-
gen die farbigen Ansétze nicht nur
durch ihren angenehmen Geruch,
sondernvorallemdurchihreinzig-
artiges Design mit zwei voneinan-
der unabhéngigen Leitungen fir
Luft und Wasser.

Im téglichen Gebrauch Uberzeugen
die fruchtigen Riskontrol Art-Anséitze
nicht nur durch ein angenehmes Ge-
ruchserlebnis und geringe Kosten,
sondern auch durch maximalen Kom-
fort bei
Ohne Beeintréchtigung der Spray-und
Luftdruckqualitdt und ohne Memo-
ryeffekt lassen sich die flexiblen An-
sétze aus hochwertigem Kunststoff be-
quem jeder klinischen Situation an-
passen und erméglichen so auch den
direkten Zugang zu schwer erreichba-
ren Stellen. Der Adapter aus eloxier-
tem Aluminium Uberzeugt durch hy-

minimalem Zeitaufwand.

einen neuen frischen Duft.

gienische Effizienz: Einmal aufge-
schraubt kann das Zwischenstiick
dauerhaft auf der Multifunktions-
spritze verbleiben - die Spritze muss
daftr nicht auseinander genommen
werden.

Die grazilen Einwegansitze konnen
zudem leicht aufgesteckt und schnell
wieder abgenommen werden. Fir ei-
nen universellen Einsatz an allen gan-
gigen Behandlungseinheiten sind ca.

70 Adapter fiir nahezu alle auf dem
Markt befindlichen Funktionssprit-
zen erhéltlich.

Die recyclingfahigen Einwegan-
sétze Riskontrol Art sind in den
Duftrichtungen Johannisbeere,
Anis, Mandarine, Lakritze und
Menthol in einer durchsichtigen
Spenderbox mit je 250 Stiick er-
haltlich.

DasJubildumsprodukt Riskontrol gibt
es ohne Duft ebenfalls in kosten-
glinstigen Paketen mit 250 Ansatzen
undin flnffrischen Farben - steril ver-
packt. ««

Acteon Germany GmbH
Industriestrale 9

40822 Mettmann

Tel.: 02104 956510

E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com

Stand: C30
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n Das italienische Traditionsunterneh-
men Mocom ist seit tiber 20 Jahren einer
der fithrenden Hersteller von Dampf-
sterilisatoren flir den dentalen Bereich.
Innovation, Umweltfreundlichkeit und
die stdndige Optimierung sichern die
hohe Qualitdt und lange Lebensdauer
der Sterilisatoren. Im Bereich der B-
Klasse Autoklaven zeichnen sich die Mil-
lennium Sterilisatoren von Mocom durch
eine besonders hohe Effektivitat und Zu-
verlassigkeit aus. Sie gehéren zu den
schnellsten (B-Zyklus in 30 Minuten in-
klusive Trocknung) und sparsamsten in
Energie- und Wasserverbrauch. Durch
das patentierte System der sofortigen
Dampferzeugung ist ein Sterilisieren
ohne Wartezeiten moglich.

DieMillennium Sterilisatorenlassensich
auch durch eine speziell abgestimmte
Wasseraufbereitung erweitern. Hierfiir
stehenzwei Variantenin drei Ausfithrun-
gen zur Verfligung (Milldrop, Mocopure
100 und Mocopure 500). Dies spart zu-
satzlich Zeitund sorgt fiireinenreibungs-
losen Ablauf in Threr Praxis.

Mocom bietet zusétzlich zu den Sterilise-
toren einen Thermodesinfektor an, den
MILLWASHING. Dieser &dufert kom-
pakte Thermodesinfektor verfiigt tiber 3
Programme bis 93 °C, eine integrierte
Warmlufttrocknung undstellt eine effek-
tive Thermoreinigung und Desinfektion
aller Instrumente dar. Ereignet sich ideal

fir ~Praxen mit wenig Platz
(BxHxT [mm] 560x535x575). Auf-
grund der vollautomatischen Desinfek-
tion werden berufsbedingte Risikofakto-
ren komplett eliminiert. Er ermdglicht
dem Bediener durch seine automatische
Reinigungs- und Trocknungsvorrich-
tung ohne weiteren Zwischenschritt zur
Sterilisation iberzugehen. Der MILL-
WASHING hat in seiner Grundausstat-
tung einen Korb fiir 4 Handstiicke mit
Hohlkorperanschluss, einen Einsatz fir
8 Trays und einen Einsatz fur Instru-
mente in senkrechter Position sowie ei-
nen Korb fiir Frasen. Eine Halterung fir
flexible Schléduche und einen Drucker
sind optional lieferbar. Der MILL:
WASHINGerfulltalleerforderlichen Nor-
men und Richtlinien und ist selbstver-
standlich validierbar. ¢

GERU-DENT

Kraus Dentalsysteme GmbH
Breisacher Str. 19, 79258 Hartheim
Tel.: 07633 806-383

Stand: F47

Hygieneschranke
flach und hoch

Stahlmobel — Qualitdt muss nicht teuer sein.

n Unsere neuen Hygieneschranke
uberzeugen durch ihre individuelle
und jederzeit verdnderbare Ausstat-
tung.

Die Front besteht aus einem Alurah-
men mit satiniertem Glas und ldsst
sich, Dank der Hochschwenktiir mit
stufenlosem Stopp und den Blumotion
Aufsatzen, sanft und leise schlieBen.
Im Hygieneschrank befindet sich eine
Schiene zum Einhédngen der beriih-
rungslosen Desinfektionsmittel- und
Seifenspender sowie des Becherspen-

ders und Rollenhalters. Weiterhin
kénnen herausnehmbare Einsatze
fir Papierhandtiicher, Einmalhand-
schuhe und Mundschutz oder Einlege-
boden integriert werden. 4«

Le-iS Stahimobel GmbH
Friedrich-Ebert-StraBe 28a

99830 Treffurt

Tel.: 036923 8397-0
E-Mail:service@le-is.de

www.le-is.de

Stand: CO4




EMS-SWISSQUALITY.COM

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS

1+1=3

DER NEUE AIR-FLOW MASTER PIEZON -
AIR-POLISHING SUB- UND SUPRAGINGIVAL
PLUS SCALING VON DER PROPHYLAXE N21

Air-Polishing sub- und supra-
gingival wie mit dem Air-Flow Ma-
ster, Scaling wie mit dem Piezon
Master 700 — macht drei Anwen-
dungen mit dem neuen Air-Flow
Master Piezon, der jingsten Ent-
wicklung des Erfinders der Original
Methoden.

PIEZON NO PAIN

Praktisch keine Schmerzen fiir den
Patienten und maximale Schonung
des oralen Epitheliums — grosster

Patientenkomfort ist das tiberzeu-
gende Plus der Original Methode
Piezon, neuester Stand. Zudem
punktet sie mit einzigartig glatten
Zahnoberflichen. Alles zusammen
ist das Ergebnis von linearen, pa-
rallel zum Zahn verlaufenden
Schwingungen der Original EMS
Swiss Instruments in harmonischer
Abstimmung mit dem neuen
Original Piezon Handstiick LED.

> Original Piezon Handstiick LED
mit EMS Swiss Instrument PS

Sprichwortliche Schweizer Prizi-
sion und intelligente Piezon No Pain

Technologie bringt’s!

AIR-FLOW KILLS BIOFILM

Weg mit dem bosen Biofilm bis zum
Taschenboden — mit diesem Argu-

T

;
P

i .

ment punktet die Original Methode
Air-Flow Perio. Subgingivales Redu-
zieren von Bakterien wirkt Zahnaus-
fall (Parodontitis!) oder dem Verlust
des Implantats (Periimplantitis!) ent-
gegen. Gleichmaissiges Verwirbeln des
Pulver-Luft-Gemischs und des Was-
sers vermeidet Emphyseme — auch
beim Uberschreiten alter Grenzen in
der Prophylaxe. Die Perio-Flow Diise
kann’s!

Und wenn es um das klassische

supragingivale Air-Polishing geht,

> Original Handstiicke
Air-Flow und Perio-Flow

zdhlt nach wie vor die unschlagbare
Effektivitit der Original Methode
Air-Flow: Erfolgreiches und dabei
schnelles, zuverlassiges sowie stress-
freies Behandeln ohne Verletzung
des Bindegewebes, keine Kratzer am
Zahn. Sanftes Applizieren biokine-

tischer Energie macht’s!

Mit dem Air-Flow Master Piezon
geht die Rechnung auf — von der
Diagnose tiber die Initialbehandlung

bis zum Recall.

Prophylaxepro-
fis iiberzeugen
sich am besten
selbst.

Mehr Prophylaxe>
www.ems-swissquality.com
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praxiseinrichtung

Fotokunst im Wartezimmer - ein entscheidendes Accessoire

n Die Zeiten, in denen Praxiseinrich-

tungen funktional und praktisch sein
mussten, sind langst vorbei. Heute fin-
den sich edle Designlésungen in vielen
Zahnarztpraxen - von einer geschwun-
genen Empfangstheke tber indivi-
duelle Dentalzeilen bis hin zu Armatu-
ren und Sensoren, die wie echte Stilele-

T, -
-

mente wirken. Diese Individualitdt im

Interieur und den technischen Elemen-
ten endet aber meist im vorgegebenen
Rahmen der verantwortlichen Archi-
tekten, Innenausbauer oder Dental De-
pots - entscheidende Accessoires feh-
lenim Gesamtkonzept. Dabeisind es ge-
nau diese, die einem Raum den letzten

Schliff und damit dem gesamten Design
das bekannte i-Tiipfelchen verleihen.

Weg vom Mainstream,

hin zum Besonderen

Antiquitaten und andere, steuerlich ab-
setzbare Kunstgegenstdnde, spiegeln
nur selten den modernen Touch neuer
Praxisésthetik wider. Im Aufwind dage-
gen ist die Fotokunst. Besonders Gale-
rien fiir Fotokunst erfreuen sich groBer
Beliebtheit: New York bei Nacht, ein
Leuchtturm inmitten eines Sturms oder
das Bild eines auslaufenden Stegs. Alles
bekannte Motive, mit denen immer
mehr Menschen ihre privaten Rdume
schmiicken. Nur, welches Zahnarztteam
will immer wieder horen, dass der Pa-
tient dasselbe Bild bei sichzu Hause hat?
Denn wer Zeit und Geld in neue, top-mo-
derneund harmonische Praxisrdumein-

Dreifach-Prophylaxe mit Intraoralkamera

SoproCare deckt nicht nur Karies auf, sie markiert auch durch Plaque verursachte Zahnfleisch-
entziindungen farblich und kann neue von alteren Zahnbeldgen unterscheiden.

n Dank ihres leistungsstarken opti-
schen Systems zeigt sie zudem
auch im TageslichtModus eine
einzigartige Bildqualitat. Die
Kamera steht fiir eine frihzei-

\ 5 Kameramodi:
| Iﬂ
' O
— | Ex!rab’&l. Intracral Makro
|
|
‘ { Perio-Modus Kan-m:dm
t \I tige und minimalinvasive
o
- | Karies- und PAR-Diagnostik
C sowie eine Uberzeugende Pa-

tienten-Aufklérung und -Mo-
tivation.

Aufgrund ihrer spezifischen
Wellenlange zwischen 440 und
680 nm und der neuesten photoni-
schen Technologie stellt die SoproCare
im Perio-Modus erstmals Zahnbelag,
Zahnstein und Zahnfleischentziin-

n Intelligente Beleuchtung beginnt mit
einer Quelle, und die OP-Lampe A-dec
LED funktioniert wie keine andere,
indem sie Thnen hochentwickelte Be-
leuchtungsleistung mit weniger Augen-

dungen in einer chromatischen Auf-
nahme dar. Das Resultat: Zahnfleisch-
entziindungen werden differenziert
von violettrosa-bis magentafarben an-
gezeigt. Gleichzeitig wird neu gebil-
dete Plaque durch eine weiBe Kor-
nung, Zahnstein in dunklem Orange
und mineralisierte Plaque in hellem
Gelb-Orange dargestellt.

Ob ausgepragte Kavitat oder ein loka-
lisierter Zahnschmelz-Abbau: Im Ka-
ries-Modus (450 nm) werden Lasionen
anhand der roten Signalfarbe schnell
identifizierbar, wéhrend gesunde
Zahnsubstanz gut unterscheidbar in
Schwarz-Weif3 dargestellt wird.

Die Makro-Vision erméglichtim Tages-
licht-Modus eine hundertfache Ver-
groferung und zeigt Details, die fir
das bloBe Auge oder auf dem Rontgen-
bild nicht erkennbar sind. So kénnen
auch Mikrolasionen kontrolliert wer-
den. Dank des speziellen Fokusrings
und der groRen Tiefenschérfe ist jedes

Bild in Sekundenschnelle gezielt
scharf (fiir Portrat-, Lacheln-, Intraoral-
und Makro-Aufnahmen).

Ob Windows oder Mac, einfacher
Video- oder digitaler USB2-Ausgang:
SoproCare ist mit jeder Software kom-
patibel und bietet fiir jeden Anschluss
und jede Anwendungsméglichkeit die
richtige Verbindung.

Die neue Intraoralkamera ist also
nicht nur ein umfassendes Diagnose-
Tool fiir eine kontrollierte Prophylaxe-
und PAR-Therapie, sondern auch ein
ideales Motivationsmittel zur Patien-
ten-Compliance. 44

Acteon Germany GmbH
Industriestrale 9, 40822 Mettmann
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vestiert, will meist nicht beim Wand-
schmuck auf ,Massenware” zurtickgrei-
fen. Die Galeristin der Online-Galerie
Lgllry.com® bietet keine Massenpro-
duktean,sondern wahltausden Werken
internationaler Topfotografen einige we-
nige aus und bietet diese in limitierter
Auflage in unterschiedlichsten Preisseg-
menten zum Kauf. Themen wie Archi-
tektur, Natur, Landschaft, Beauty,
AfrikaundJapan werden unverwechsel-
bar und ausdrucksstark anhand einer
Fotografie transportiert. Die Bilder
unterscheiden sich nicht nurin ihrer Ex-
Kklusivitat,sondernauch in der Optik von
typischer Massenware. Sie verlangen
nach keiner komplexen Interpretation,
sondern vermitteln Emotionen - klar
und pur. ,Wir brauchen mehr Emotio-
nen, mehr SpaB und Farbe in unserem
Leben, einfach Liebe auf den ersten

Blick. Das muss ein Bild bewirken kon-
nen, dann ist es eine gelungene Kompo-
sition, und nach diesen Kriterien wahle
ich die angebotenen Werke aus®, be-
schreibt die erfahrene Galeristin Kris-
tina Kémpel-Schiitz ihre Passion.

Praxis als Gesamtkunstwerk

Da diese Bilder nicht an die im Internet
vorgeschlagenen Gréfen gebunden
sind - Fotoskdnnen auf Aludibondplatte
kaschiert, mit Acrylglas veredelt oder
gerahmt werden - sind verschiedenste
Variationen moéglich, passend zu dem re-
alisierten Praxisdesign. Denn gut ge-
wahlte Fotokunst kann das Image jeder
Praxis positiv beeinflussen; das ,ge-
wisse Etwas* istimmer auch ein Wettbe-
werbsvorteil. 44

Kontakt: www.gllry.com

Intelligentes Kraftpaket

NSK stellt mit dem Surgic Pro neue High-End-LAsung fiir die
dentale Chirurgie und Implantologie vor.

n Surgic Pro ist ein kompaktes, elegan-
tesund vollstdndigintegriertes System,
ausgestattet mit der einzigartigen Ad-
vanced Handpiece Calibration (AHC).
Durch die individuelle Kalibrierung je-
des Handstlicks auf den Mikromotor
garantiert AHC eine prézise Ge-

schwindigkeits-
und  Drehmo-
mentsteuerung.
Das breite Spek-
trum an verfiigharen Einstellun-

P -

genermoglicht eine Anwendungin Ver-
bindung mit allen Implantatsystem-
Marken. Surgic Pro verfligt iiber 8 Pro-
grammebenen, jeweils 8
Programmschritte gespeichert werden

fir die

konnen. Bei Verwendung mehrerer Im-
plantatsysteme in der Praxis kénnen
somit komplette Arbeitsabldufe einge-
speichert werden.

Ein absolutes Highlight ist der neue
Mikromotor SGL70M (mit LED-Licht)
bzw. SG70M (ohne Licht). Wahrend des
Betriebs liefert die grofe LCD-Anzeige

Intelligent, raffiniert, naturgetreu

AuBergewdhnliche Beleuchtung verbessert die Sicht und senkt die Betriebskosten.

ermudung, iberlegener Ergonomie und
niedrigen Betriebskosten bietet. Die OP-
Lampe A-dec LED flutet die Mundhdhle
mit Licht fir auBergewdhnliche Be-
leuchtung und verbesserte Sicht,
| ausgestattet mit drei Intensitéts-
| stufen von 15.000, 25.000 und
‘ 30.000 Lux - das von Spezialisten
| fiir Dentale Ergonomie empfoh-
| lene Maximum - ohne eine kon-
sistente 5.000 K neutrale weiBe
Farbtemperatur einzubiiBen.

OP-Lampen sollten das gesamte Farb-
spektrum prézise wiedergeben und mi-
schen, damit sie anhand der natur-
treuen Farbtone genaue Diagnosen stel-
len konnen. Indem sie ein Licht produ-

ziert, das einen hohen CRI hat, liefert
die OP-Lampe A-dec LED eine Ansicht
wahrer, natiirlicher Farben. A-decs
polymerisationssicherer Modus bietet
brillantes gelbes Licht von 25.000 Lux,
was dem Praxisteam ermoglicht, zu be-
leuchten und wirksam zu arbeiten,
ohne dass es zur Polymerisation von fo-
tochemisch initiierten Harzen kommt.
Eine innovative Verbreitung von Licht
erzeugt ein uniformes Muster mit ei-
nem ,Stadion“Effekt mit minimalen
Schatten, wahrend die stufenweise Ab-
senkung des Beleuchtungsgrades ein
weichrandiges Lichtmuster erzeugt,
das die Augenermiidung reduziert. Fiir
einmalige Ergonomie wird bei der Ver-
wendung der Systeme A-dec 300 oder
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A-dec 500 beim automatischen Frei-
handbetrieb die OP-Lampe eingeschal-
tet, wenn die Rickenlehne des Behand-
lungsstuhls gesenkt wird, und ausge-
schaltet, wenn der Stuhl in die Position
zum Hinsetzen/Aufstehen gebracht
wird. Die OP-Lampe A-dec LED gleitet
miuhelos und kann dank drei Drehach-
sen und Rotation um 540° nach Belie-
ben verstellt werden. Einfache, klare
Linien ermoglichen eine leichte Reini-
gung. Wenn Sie Betriebskosten beden-
ken, denken Sie niedrig - und 6kolo-
gisch intelligent: Die OP-Lampe A-dec
LED verbraucht 80 Prozent weniger
Strom als Halogenlampen, hat eine
Lebensdauer von 20 Jahren, ohne dass
man je eine Birne wechseln muss. Und

——
e — TS
L/,»»

N
alle erforderlichen Informa-

tionen und Operationspara-
meter. Wahlweise ist ein
USB- Datenspeichersystem

" verfiighar (Surgic Pro+), das
die  Operationsparameter
/ zur Sicherung und den spé-
| teren Gebrauch aufzeich-

\ net.

Mit seinem maxima-
len  Drehmoment
von 80 Ncm ist Surgic Proin jederdenk-
baren Behandlungssituation mit mehr
als ausreichend Leistung ausgestattet
und ein Garant fir optimale Ergebnisse
bei kieferchirurgischen Verfahren und
Implantationen. 4¢

NSK Europe GmbH
Elly-Beinhorn-StraBe 8, 65760 Eschborn
Tel.: 06196 77606-0

E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Stand: C66

weil sie keine Hitze produziert und des-
halb keinen Ventilator zur Kihlung
braucht, ist sie komfortabel und leise.
Fir mehr Informationen zu dem Ge-
brauch von LED-Licht in OP-Lampen be-
suchen Sie www.a-dec.com/LED und la-
den Sie gratis das Fachreferat herun-
ter. «

Eurotec Dental GmbH
ForumstraBe 12

41468 Neuss

Tel.: 02131 13334-05

E-Mail: info@eurotec-dental.info
www.eurotec-dental.info

Stand: CO5
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Komfortable Silikon-Griffe

Auf der letzten IDS in KoIn prasentierte USTOMED erstmals ein
villiges neues Griffkonzept.

Ritter — 125 Jahre Erfahrung

Tradition und Innovation —made in Germany.

n Ritteristeine deréaltesten Pres-
tige-Marken von Zahnarztstiih-
len weltweit und wurde 1887
durch den Deutschen Frank Rit-
ter in New York gegrundet.

Ritter brachte bereits 1917 die
erste Ritter-Einheit, eine form-
schone Behandlungseinheit al-
ler standig bendtigten Einzelge-
rate und Instrumente, wie Boh-
rer, Speichelsauger, Schwe- Q
betisch, ~ Wasser  und \j
Luftspritzen, aufden Markt. §\ §
Mit dieser Konstruktion, wo- 3¢,
nach die Ausstattung des Be- \\)\'
handlungszimmers erstmalig
nach arbeits6konomischen Gesichts-
punktenerfolgte, erreichte Ritterwelt-
weit eine Spitzenstellung.

Ritter steht fiir Qualitat

und Zuverldssigkeit

Die erstmalig von Ritter entwickelten
Behandlungseinheiten gehéren bis
zum heutigen Tage zum Standard je-
der Praxiseinrichtung. Das Produkt-
portfolio des Praxiseinrichters steht
ganzeindeutigim Zeichen desKernge-

schéftes: den Dentaleinheiten. Ritter
hat dem zeitgemé&Ren Kundenwunsch
Rechnung getragen, solide Pakete an-
zubieten, die Qualitat, Preis-Leistung,
Komfort und Design in héchstem
MaBe vereint. Neuerungen, wie z. B.
ein verbessertes Arzt-Bedienelement,

das mehrere neue Funktionen bein-
haltet, sowie die technischen Verande-
rungen einzelner Bauteile sind hier
mit eingeflossen. Somit haben Zahn-
arzte die Moglichkeit, eine Einheit zu

gestalten, die notwendige Funk-
tionalititen mit zusatzlichem
Komfort kombiniert.

Selbstverstandlich bietet Ritter
neben den Basispaketen auch
die Moglichkeit, die unterschied-
lichen Einheiten nach Kunden-
wunsch auszustatten.

Ritter steht damit mehr als je zu-
vor fiir innovatives Workflow in
der modernen Zahnarztpraxis.
Die langjéhrige Erfahrung und
die auf den puren Praxisnutzen
orientierte Bauweise der Ritter-
Produkte gewdéhrleisten eine
uberragende FunktionalitatderRitter-
Behandlungseinheiten.

Ritter Concept GmbH
BahnhofstraBe 65

08297 Zwonitz

E-Mail: info@ritterconcept.com
www.ritterconcept.com

Stand: B10

n Die duBerst komfortablen und
rutschsicheren USTO-SOFT Sili-
kon-Griffe passen sich dem je-
weiligen Fingerdruck opti-
mal an. Sie wurden nach /
neuesten ergonomischen
Erkenntnissen entwickelt.
Dadurch bieten sie dem
Behandler ein wesent- J
lich ermindungsfreie-
res Arbeiten gegentiber .
herkdmmlichen PAR-Instrumenten
mit Metall- oder Kunststoffgriffen. Auf-
grund neuester Spritzguss-Technologien
wird eine absolut dichte und spaltfreie
Verbindung zwischen Griff und Arbeits-
ende geschaffen - dadurch ist eine opti-
male Reinigung der Instrumente ge-
wahrleistet (RKI-Richtlinien!). Durch die
Verwendung absolut farb- und lichtech-
ter medizinisch geprifter Spezial-Sili-
kone (FDA-Zulassung) sind die Instru-
mente fur sémtliche handelsiiblichen
Desinfektions- und Sterilisationsverfah-
ren geeignet.

Daruber hinaus sind die einzelnen Ty-
pen durch farbcodierte Griffe schnell

KaVo stellt Neuprodukt DIAGNOcam vor

Die Bilder der KaVo-DIAGNOcam werden die Welt der Kariesdiagnostik verandern.

und sicher zu identifi-
zieren. Die Arbeits-
sind, wie
auch alle anderen
£ PARInstrumente der
. USTOMED  Produktli-
ﬁ' nie, aus extrem wider-
" standsfahigem und be-

sonders vergltetem Spezi-
/. alstahl gefertigt, der durch
/| spezielle  Harteverfahren
~ hervorragende Schnittfahig-

keit bei weit iberdurchschnitt-
licher Standzeit garantiert.

enden

=

Die PARInstrumente mit USTO-SOFT
Silikon-Griff haben ein &duferst giinsti-
ges Preis-Leistungs-Verhaltnis. 44

USTOMED INSTRUMENTE
Am Eichbiihl 70-72

78532 Tuttlingen

Tel.: 07461 96585-0

E-Mail: info@ustomed.de

www. ustomed.de

Stand: F62

n Die DIAGNOcam von KaVo erinnert an
Rontgen, istaber vollig rontgenstrahlungs-
frei, denn die Strukturen des Zahns wer-
den selbst zum Lichtleiter.

Kariose Lasionen, Sekundarkaries oder
Cracks, die mit anderen diagnostischen
Hilfsmitteln so gut wie nicht darstellbar
sind, werden sichtbar - sogar im Approxi-
malbereich.

,Systembedingt werden dort Uberlagerun-
gen durch eine zweite Ebene ausgeschal-
tet. Und Rontgen dient dann nur noch der

diagnostischen Absicherung®, so Dr. med. beider DIAGNOcam-Prasentation.

DasKaVo-Management-Team Dr. Frank Emde, Michaela Pavlic und Jan Kucher

dent. Frank Emde, Clinical Affairs Manager
bei KaVo. Die Anschaulichkeit der Bilder
unterstutzt die Patientenberatung.

Die digitale Videokamera erfasst die Situa-
tion, die mitgelieferte Software bereitet die
Daten auf und die Bilder kdnnen live ange-
zeigt werden. Auf dem Bildschirm wird der
Behandlungsbedarf deutlich. Selbstver-
standlich kénnen die Bilder auch gespei-
chert und ausgedruckt werden.

Jetzt startet der Verkauf der DIAGNOcam.
Aufderid mittein Frankfurtam Main kann
das System am KaVo-Stand ohne Voran-

meldung getestet werden. Weitere Informatio-
nen, Studien, Abrechnungsbeispiele und der
Amortisationsrechner sind im Internet unter
www.kavo.com/diagnocam abgelegt. 44

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der Ri3

Tel.: 07351 56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.de

Stand: DO4, EO4

n Die moderne Zahnarztpraxis setzt
immer mehr auf innovative Konzepte,
die es ermoglichen, dem Patienten
mehr Komfort bei seinem Aufenthalt
in der Praxis zu schaffen.

Der CP ONE PLUS bietet hierzu ein
HéchstmaB an Komfort. Das beginnt
bei dem angenehmen Beratungsge-
sprach mit dem Zahnarzt, beide in auf-
rechter Sitzhaltung in Augenhoéhe,
und fiihrt weiter Giber die sanften, ru-
higen Bewegungsabléufe des Behand-
lungsstuhles fir die richtige Patien-
tenlagerung, vollig ruckfrei durch die
neue Elektrohydraulik mit sanftem
Anlauf.

Nattirlich findet auch der Zahnarzt
alle Ausstattungsmerkmale eines zeit-

Komfort hat einen neuen Namen

gemdPen Behandlungsplatzes, die
seine Tatigkeit unterstiitzen und es
ihm erlauben, die volle Aufmerksam-
keit dem Patienten zu widmen. Das
Konzept der aus allen Perspektiven
durchdachten Einheit CP ONE Plus er-

CP ONE Plus denkt an alles.

laubt Kommunikationin je-

der Position. Patient und
Behandler sitzen in einem

15 Winkel von 90° zueinan-
der. Dadurch wird eine na-

turliche, stressfreie Atmo-

sphare fir Aufklarungsge-

sprache und Patienten-

J fragen geschaffen. Der
Knickstuhl erhoht den Pa-
tientenkomfort signifikant.

. Vor allem Kindern, Senio-

ren und Menschen mit ein-
geschrénkter Mobilitat fallt bei einer
Sitzhohe von nur 40 Zentimetern der
Einstieg besonders leicht. Der Zahn-
arzt profitiert bei der Behandlung mit
der CP ONE Plus von der groen Band-
breite der moglichen Einstellungen.

Der Arzttisch lasst sich von der 8-Uhr-
bis in die 2-Uhr-Position bringen und
ist mit zwei verschiedenen Haltern fiir
die Handstiicke erhéltlich, die auto-
klavierbar, horizontal und vertikal
verstellbar sind.

Gleiches gilt fur die Instrumentenhal-
ter am Assistenztisch. Das Bedienfeld
am Arzttisch bietet vielfaltige Funktio-
nen mit einem intuitiven Eingabefeld
und einem organischen EL-Display.
Fur die Turbine stehen vier verschie-
dene Anlaufgeschwindigkeiten zur
Auswahl.

Fir den Mikromotor und den Ultra-
schallscaler lassen sich je nach Thera-
pie die jeweils passende Geschwindig-
keit und Leistung einstellen. Das er-

weiterte Helferinnenelement der Be-
handlungseinheit ldsst dem Zahnarzt
die Wahl zwischen dem Zwei-Hand-,
VierHand- oder Sechs- Hand-System.

Der neue FuBschalter wird tber Dri-
cken und Drehen einer Scheibe be-
dient und ermdglicht damit eine pré-
zise Steuerung des Handstiicks. 4«

Belmont Takara
Company Europe GmbH
Berner StraBBe 18, 60437 Frankfurt am Main
Tel.: 06950 6878-0

E-Mail: info@takara-belmont.de
www.takara-belmont.de

Stand: A26
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Mehr Engagement fir bessere Basisversorgung

n Der Deutsche Arbeitskreis fiir Zahn-
heilkunde (DAZ) e.V. wurde und wird
nicht miide, darauf hinzuweisen, dass
die gesetzliche Krankenversicherung
(GKV) fitrihre Versicherten zahnmedizi-
nische Sachleistungen von ausreichen-
der Qualitdt zur Verfligung stellen
muss - mit einer akzeptablen Honorie-
rung flr die Zahnérzte.

Bereits 1996 haben Gesetz- und Verord-
nungsgeber mit einer Mehrkostenrege-
lung fiir die Fillungstherapie und ab
2005 mit einem Prothetik-Festzuschuss-
System neue Regelungen geschaffen,
nach denen Vertrags-und Privatleistun-
gen miteinander kombiniert werden
konnen. Beim Zahnersatz wurden die
Kassen-Festzuschiisse an einem sehr

eingeschrankten Versorgungsrahmen
orientiert; zudem wurden im Rahmen
der Novellierung der Kassen-Gebiihren-
ordnung BEMA verschiedene Leistungs-
ausgrenzungen vorgenommen. An all
diesen Neuregelungen waren die Kran-
kenkassen ebenso wie die Zahnarzte be-
teiligt. DieZunahmederprivatzuzahlen-
den Anteile von Zahnbehandlungen war
mit solchen Regelungen vorprogram-
miert und die gleichzeitige Einsparung
von GKV-Mitteln im Bereich derzahnme-
dizinischen Versorgung war Ziel der Po-
litik und den Krankenkassen sehr will-
kommen.

In Deutschland gibt es - ganz im Gegen-

satz zu vergleichbaren Landern - noch
eine recht umfangreiche solidarisch fi-

EE-Bond

nanzierte Basisversorgung. Allerdings
scheinen die Kassen selbst von deren
Qualitat nicht sehr iberzeugt zu sein, da
sie fur die Qualitat dieser Leistungen
nicht nur nicht werben, sondern sogar
Sondervertrage abschlieBen fiir die Er-
6ffnung von Zuzahlungsmoglichkeiten
ihrer Versicherten.

Die gestiegenen Eigenanteile sind tiber-
wiegend Ausdruck davon, dass Patien-
ten nach modernen Versorgungsmog-
lichkeiten suchen, die mehr Asthetik
und Komfort versprechen, als ihnen die
GKVzur Verfiigung stellt. Wenn die GKV
einen gestaltenden Einfluss in der zahn-
medizinischen Versorgung ausiiben
will, ist nicht die Einmischung in die
Preise der vom Patienten zusitzlich

Spezial-Adhasiv-System fiir die selektive Schmelzatzung.

n EE-Bond ist ein spezielles Adhé&siv-
system fiir die selektive Schmelzét-
zung, das gleichzeitig die Vorziige eines
Total-Etch- und eines Self-Etch-Systems
in sich vereint. So bietet EE-Bond her-
ausragende Haftkraft und einen opti-
malen Randschluss bei gleichzeitiger
Technikunempfindlichkeit gegentiber
Anwendungsfehlern und einer daraus
resultierenden Reduzierung der post-
operativen Sensitivitdten.

Die Gefahr von Mikroleakage wird so-
mit minimiert. Einen zusétzlichen Vor-
teil stellt die konstante Flouridabgabe
dar. Das neue Adhésivsystem beinhal-
tet ein eigens entwickeltes Atzgel, wel-
ches durch die extra feinen Nadeln
exakt - und aufgrund der Farbgebung
gut sichtbar - dosiert werden kann so-
wie dank seiner hohen Viskositat ge-
nau an den applizierten Stellen haftet.
Nichtsdestotrotz lasst es sich anschlie-
Bend leicht abspiilen.

Die auBergewothnliche Haftkraft ba-
siert auf einem technologisch einzigar-
tigen Monomer. Ein selbstverstarken-
des Monomer, das Mehrfachbindun-
gen eingeht, bildet bereits vorderLicht-
hartung Bindungen zum Apatit der
Zahnoberfldche und den Kalziumio-
nenderZahnhartsubstanz. Diese Reak-
tion baut bereits vor der Lufttrocknung

eine gleichmaRige, gelartige Bonding-
schicht auf, sodass keine Stellen der
Kavitatenoberflache vom Bonding un-
benetzt bleiben (sog. ,Dry Spots®). Nach
der Lichthdrtung bilden sich weitere
chemische Bindungen, die eine wider-
standsfahige und reiffeste Adhdsiv-
schicht erzeugen, ein ,,3-dimensionales
Netzwerk" entsteht.

EE-Bond wird in Deutschland von der
Kaniedenta GmbH & Co. KG (Herford)
vertrieben.

Tokuyama Dental
Deutschland GmbH
Siemensstr. 46, 48341 Altenberge
Tel.: 02505 9385-13

E-Mail: info@tokuyama-dental.de
www.tokuyama-dental.de
Stand: E49

Vier Funktionen in einer Kamera

Intraorale Kamerabilder und Fluoreszenzaufnahmen in der kompakten Version VistaCam iX.

¢

n Der ,Macro-Wechselkopf* ist seit
Ende 2011 erhéltlich und wird seit
Sommer 2012 um den neuen ,Poly-
Wechselkopf” erganzt.

Intraorale Aufnahmen mit dem ,Cam-
Wechselkopf“ oder Aufnahmen mit
120facher VergroBerung mit dem
~Macro-Wechselkopf” sind zwei von
vier Funktionen, die die VistaCam iX
beherrscht. Dartiber hinaus bietet die
Intraoralkamera geradein der Karies-
friherkennung optimale Unterstiit-
zung. Mit dem ,Proof-Wechselkopt*

liefert die Kamera durch Fluoreszenz-
technik, in Verbindung mit der Ima-
ging-Software DBSWIN, eine prézise
Lokalisation und Auswertung der Ka-
riesaktivitdt am Bildschirm, inklu-
sive einer numerischen Auswertung.

Der neue ,Poly-Wechselkopf” ist mit
aktueller LED-Technologie sowie ei-
ner Softstartfunktion ausgestattet
und lasst sich fiir die Polymerisation
aller gdngigen Dentalwerkstoffe ein-
setzen. Die VistaCam iX erkennt auto-
matisch den aufgesteckten Kopf, so-
dass der Behandler sofort mit dem
Lichthartungsvorgang beginnen
kann. Eine praktische Handauslo-
sung, die in jeder Aufnahmesituation
die optimale Anwendung der Funktio-
nalitaten ,Still/Live” und ,Speichern”
ermoglicht, und die Sensitive-Control-
Funktion, die das Auslésen fihlbar
am Handstlick bestétigt, gehdéren zur
Grundausstattung der VistaCam iX.
Ein integrierter Bewegungssensor er-

moglicht ein automatisches An- und
Abschalten. Die Intraoralkamera
lasstsichinnahezu jeder Praxisumge-
bung integrieren. Durch die Moglich-
keit des Entkoppelns direkt am Hand-
stuck ist die Intraoralkamera bestens
geeignet fir Mehrzimmer-Praxen.

Die Intraoralkamera zeichnet sich
nicht allein durch ihre Funktionalitat
aus, sondern erflllt sdmtliche Ergo-
nomieanspriche. Mehrere renom-
mierte Design-Auszeichnungen besta-
tigen eine gelungene Symbiose von
Form und Funktion. 4«

DURR DENTAL AG
Hdpfigheimer StraBe 17

74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.: 07142 705-0

E-Mail: info@duerr.de
www.duerr.de

Stand: A20
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gewinschten  Privat-
leistungen das Mittel
der Wahl, sondern das
Eintreten fiir den Erhalt
und die Fortentwicklung ei-
ner medizinisch begriindeten,
modernen Moglichkeiten entsprechen-
den, qualitatsgesicherten Basisversor-
gung. Dazu gehdren auch transparente
Entscheidungswege beim Ein- und Aus-
schluss von Leistungen. Der DAZ fordert
eine inhaltliche Auseinandersetzung
Uber die Angemessenheit und den Indi-
kationsrahmen von Behandlungen, eine
kritische Betrachtung des Gesundheits-
nutzens der verschiedenen Versor-
gungsmoglichkeiten. Dass manche
Rechnung zu kritisieren ist, trifft zwar
z7u, ist aber - versorgungspolitisch be-

trachtet - das weitaus
kleinere Problem und
geht die Krankenkassen
nicht direkt etwas an.
Wenn mehr Kontrolle im
»Markt“ gewiinscht wird, dann
kann die sinnvollerweise nur iber mehr
Aufklarung, Beratung und Begutach-
tung erfolgen, weil es um Versorgungs-
fragen gehen muss. Hier wartet auf die
Krankenkassen ein durchaus an-
spruchsvolleres Arbeitsfeld als das Kon-
trollieren von Rechnungen, aber auch
auf die zahnérztlichen Kérperschaften
und die Politik. 44

Quelle: Deutscher Arbeitskreis fiir Zahn-
heilkunde (DAZ) e.V.
www.daz-web.de

Neue Farbvariante

EQUIA seit dem 1. September 2012 in neuer Farbe
Standard White verfiigbar.
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n Damit erweitert Dentalspezialist
GC das Produktportfolio der im Rah-
men der GKV-Basisversorgung' ab-
rechnungsfahigen Fillungsalterna-
tive um eine weitere wertvolle Kom-
ponente.

Mit EQUIA hat der global fithrende
Anbieter von Glasionomer-Materia-
lien GC eine echte Alternative fiir die
permanente Seitenzahnrestauration
geschaffen - zahnfarben und zudem
abrechnungsfdhigim Rahmen der fiir
die Basisversorgung freigegebenen
Indikationen des Herstellers.

Neben dieser Moglichkeit in der Fil-
lungstherapie wird auch die Farbpa-
lette des modernen Restaurations-
konzepts erweitert: Die neue Variante
Standard White erméglicht dem An-
wender die Nutzung eines breiteren
Spektrums bei der Farbauswahl so-
wie eine zusétzliche Anpassungsmaog-
lichkeit bei der Fullungslegung.

Fur die hervorragenden physikali-
schen Eigenschaften von EQUIA sorgt
das einzigartige Kombinationspro-
dukt aus einer hochviskdsen glas-
ionomerbasierten  Fullungskompo-
nente (EQUIA Fil) und einem hochge-
ftllten lichthartenden Komposittiber-
zug (EQUIA Coat).

Das Material punktet zudem mit ho-
her Wirtschaftlichkeitund einfachem
Handling - nicht zuletzt, weil es

schnell anwendbar und bulkappli-
zierbar ist.

EQUIA hat sich in vielen Studien be-
wahrt und ist als anerkanntes Mate-
rial im Rahmen der Basisversorgung
das einzige glasionomerbasierte Ful-
lungssystem, das entsprechend den
Anwendungsempfehlungen des Her-
stellers auch fiir permanente Versor-
gungen bei tragenden Klasse [-Kavita-
ten und kleineren kaudruckbelaste-
ten Klasse [I-Kavitdten verwendet
werden kann.

Das neue EQUIA Fil Single Shade
Standard White (SW) bereichert
EQUIA um eine weitere Farbvariante
- womit dem Zahnarzt ein Produkt-
portfolio fir alle Anspriiche sowie
eine ideale Ergdnzung fir die Praxis
zur Verfligung steht. 44

'Als Basisversorgung nutz- und abrechenbar fiir die emp-
fohlenen Indikationen: Restaurationen der Klasse I, unbe-
lastete Restaurationen der Klasse II, kaudruckbelastete
Restaurationen der Klasse II (sofern der Isthmus weniger
als die Hélfte des Interkuspidalraumes betrégt), interden-
tale Restaurationen, Klasse V und Wurzelkariesbehand-
lung, Stumpfaufbauten.

GC Germany GmbH
Seifgrundstralle 2

61348 Bad Homburg

Tel.: 06172 99596-0

E-Mail: info@gcgermany.de
Www.gceurope.com
www.equia.info

Stand: C59
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Schnelle Aushartung, stabiler Halt, sichere Anwendung

Kanitemp Select setzt neue MaBstébe bei der Anfertigung von temporaren Kronen und Briicken.

n Dieextremhohe Biegefestigkeitund
die exzellenten physikalischen Eigen-
schaften des methylmethacrylat-
freien K&B-Materials ermoglichen die
Herstellung duBerst bruchfester Pro-
visorien. Kanitemp Select wird auto-
matisch angemischt und materialspa-
rend direkt appliziert.

Das spezielle Snap-Set-Abbindever-
halten des hochwertigen Bis-Acryl-
Composites ermoglicht eine lange
plastische Verarbeitungsphase, wah-
rend der das Provisorium leicht aus
dem Mund entfernt werden kann.
Durch die gewebefreundliche, nied-

Fluoridaktiver Fissurenversiegler

Versiegelung ohne Etch- & Rinse-Technik.

n Auf der Basis sinnvoller Behandlungs-
konzepte wie ,Minimally Invasive
Cosmetic Dentistry“ und neuester
Fortschritte in der Adhésivtech-
nik hat SHOFU ein einfacheres
und schonenderes Versiegelungs-
system entwickelt, das ganz ohne
die auf Phosphorséureétzung basie-
rende Etch- & RinseTechnik aus-
kommt und dabei aber mit 19,5 MPa
vergleichbare oder bessere Scherver-
bundfestigkeiten liefert.

Die patentierten S-PRG-Fiillerpartikel
férdern zudem nachweislich den Remi-
neralisationsprozess.

BeautiSealant ist ein leicht applizierba-
rer Versiegler mit optimaler, geschmeidi-
ger, blasenfreier Konsistenz. Fir eine
exakte Applikation - ohne Uberfiillung
- empfiehlt der Hersteller die speziell

\

entwickelte tropffreie Spritze und die
feine 27-Gauge-Kaniile (¢ 0,4 mm).

Pluspunkte

- Ideale Handhabung und Viskositat,
keine Lufteinschliisse dank blasen-
freier Konsistenz

- Dentindhnliche Rontgenopazitéat:
0,92 mm Al

- Einzigartige kariostatische Wirkung
der S-PRG-Fiiller

- Hohe Scherverbundfestigkeit
ohne Phosphorséuredtzung und
Spilung
- Applikation in vier einfa-
chen Schritten, Gesamt-
dauer etwa 30 Sekunden

Gerne mochten wir Sie einladen,
sich auf unserem Stand ausfithr-
lich tiber unsere neuen und bewahrten
Produkte zu informieren. Profitieren Sie
von unseren Sonderaktionen! «4

SHOFU DENTAL GmbH
Am Briill 17, 40878 Ratingen

Tel.: 02102 8664-0

E-Mail: info@shofu.de

www.shofu.de

Stand: E6O0

Schnelles Bonding

Ein-Schritt-Adhasiv fiir direkte Restaurationen.

n CLEARFIL™ S3 BOND PLUS ist das
neue selbstatzende Adhésiv, welches
drei mafBgebliche Anspriiche an ein Ein-
Schritt-Adhéasiv kombiniert: schnell, si-
cherund stark.

Dank seiner kurzen Einwirkzeit und du-
Berst einfachen Handhabung im Ver
gleich zu herkdmmlichen Ein-Schritt-Ad-
hésiven hat CLEARFIL™ S® BOND PLUS
eine sehr hohe Fehlertoleranz bei gleich-
zeitig  hervorragender Haftkraft an
Schmelz und Dentin.

CLEARFIL™ S® BOND PLUS l&sst sich si-
cher und bequem anwenden, da zeitin-
tensive Arbeitsschritte, wie das genaue
Mischen und Auftragen von mehreren
Komponenten, das Schiitteln der Fla-
sche, mehrfaches Auftragen und das Ein-
massieren auf der Zahnoberfldche, nicht
mehrnotwendigsind. Atzen, Primen und
Bonden mit nur einer Flissigkeit bei nur
einer Applikation. Die zeitsparende Pro-
zedurmacht CLEARFIL™S3 BONDPLUS
jederzeit bereit fur eine sofortige Anwen-

i TCLEARFIL TRIS BT LS o

dungin nurdrei kurzen Schritten: auftra-
gen, lufttrocknen, lichtharten - fertig in
weniger als 30 Sekunden!

Das neue Schnell®Bond hat noch mehr
zu bieten: Die herausragende Haftkraft
an Schmelz und Dentin setzt neue Maf-
stdbe im Bereich der Ein-Schritt-Adha-
sive. Dies ist ein Verdienst der innovati-
ven Adhésivtechnologien von Kuraray:
dem hochaktiven Photoinitiator und
dem Original-Haftmonomer MDP. Dank
seines mehr als 25 Jahre langem klini-
schen Einsatz, beispielsweise in den be-
wahrten PANAVIA™ F 2.0 und CLEAR-
FIL™SE BOND, steht das MDP-Monomer

fiir hohe Haftkraft und besticht durch
einezuverlassige Langzeithaftungan der
Zahnsubstanz. Zusammen mit der Zeiter-
sparnis und seiner einfachen und wirt-
schaftlichen Anwendung, wird CLEAR-
FIL™ S8 BOND PLUS Sie mit seiner her-
vorragenden Haftkraft begeistern, insbe-
sondere in unterschiedlichen klinischen
Situationen, z. B. in der Kinderzahnheil-
kunde oder bei Stumpfaufbauten mit
dem neuen CLEARFIL™ DC CORE PLUS.

Sichern Sie sich jetzt 1ml gratis! Fir
kurze Zeit erhalten Sie zu jedem
CLEARFIL™ S3 BOND-Set (4 ml) gratis
1 mldazu. «

Kuraray Europe GmbH
BU Medical Products

Philiop Reis StraBe 4

65795 Hattersheim

Tel.: 069 30535835
www.Kuraray-dental.eu

Stand: E56

rige Polymerisationstemperatur wird
eine Belastung der Pulpa vermieden.

Kanitemp Select garantiert eine aus-
gezeichnete Passgenauigkeit der ge-
fertigten Provisorien mit exaktem
Randschluss. Daher ist Kanitemp Se-
lecthervorragend zur Herstellung von
Langzeitprovisorien geeignet. Dank
der einfach entfernbaren, duBerst ge-
ringen Inhibitionsschicht wird der
Zeitbedarf fiir die Ausarbeitung der
Provisorien minimiert.

Die mit Kanitemp Select angefertigten
Provisorien sind einfach polierbar

und besitzen dank der sehr guten Ab-
rasionsbestandigkeit einen lang an-
haltenden Glanz. Aufgrund der hohen
Fluoreszenz bietet Kanitemp Select
eine natiirliche Asthetik bei allen
Lichtverhéltnissen. 44

Kaniedenta

GmbH & Co. KG
Dentalmedizinische Erzeugnisse
Zum Haberland 36, 32051 Herford
Tel.: 05221 34550

E-Mail: info@kaniedenta.de
www.kaniedenta.de

Stand: A72

Komposit-Veneers
in einer Sitzung

Minimalinvasive Restauration von Front- und Seitenzdhnen maglich.

nBei edelweiss dentistry erfahren
Zahnarzte, wie sie ihre Patienten mit
industriell vorgefertigten Veneers in
einer Sitzung versorgen.

Auf dem Stand wird das ,Direct Ve-
near& Composite System* vorgefiihrt,
daseinehochqualitative und zugleich
kostengtinstige Losung fiir die mini-
malinvasive Restauration von Front-
und Seitenzdhnen ermdéglicht. Die
Praxis braucht keine extra Gerite an-
zuschaffen, das zahnérztliche Vorge-
hen besteht nur aus wenigen Schrit-
ten.

ImKit, iber das die Standmannschaft
ausfihrlich informiert, sind mehrere
SchmelzschalengroBen sowie das An-
wendungszubehor enthalten. Der
Zahnarzt braucht die transluzenten
,Direct Venears“nurnochandenRén-
dern individuell anzupassen und auf
der Innenseite mit dem System-Kom-
positzu charakterisieren. Fazial zeich-
nen sich die Schalen dank einzigarti-
ger Laservergiitung durch eine anor-
ganische keramikdhnliche Oberfla-
chenversiegelung aus.

Die neuesten Herstellungstechnolo-
gien sorgen auBerdem fiir eine homo-
gen kondensierte Fillerdichte. Das
Resultat: Die ,Venear“Restaura-
tionen sind dauerhaft hochglanzend,
verfarbungssicher und  plaque-
resistent. Die anatomische Form
und Schichtstarkengestaltung der
Schmelzschalen, kombiniert mit dem
natiirlichen  Komposit-Farbsystem

nach Professor Dr. Didier Dietschi,
fihrtzu einer erfolgreichen Restaura-
tion in Bio-Asthetik und Funktion. Am
Messestand von edelweiss dentistry
ist in einem Film das zahnérztliche
Vorgehen zu sehen. Einen Bildband
(,Indication Guide*) mit vielen Patien-
tenfdllen kann man kostenlos mitneh-
men, ebenso die DVD ,Step by Step”
sowie Fachbeitréage.

Die Stand-Experten zeigen den Besu-
chern der infotage dental-fachhandel
LDirect Venear“Beispiele auf Model-
lenund diskutieren mitihnenalle Fra-
gen. Sie weisen auch auf Workshops
im Oktober und November 2012 hin.
Diese werden zusammen mit dem
Fachhandelsunternehmen Pluradent
veranstaltet. edelweiss dentistry halt
auBerdem Messeangebote bereit, zum
Beispiel eine zusatzliche sechsteilige
,Venear“Garnitur kostenlos pro Star-
terKit. «

edelweiss dentistry
products GmbH
Ruckburg/Allgéustr. 5

6912 Hérbranz (Vorariberg), Osterreich
Tel.: +43 5573 83598-0

E-Mail: office@edelweissdentistry.com
www.edelweiss-dentistry.com
Stand: C21
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wtoday

endodontie

Statement: ,,Endodontie - nur Mut!«

n War es nicht erst gestern, dass wir alle
zurletzten IDS in KéIn waren? Und schon
steht dieses GroBereignis wieder in den
Startléchern. Lohnt sich da der Besuch
der lokalen Fachmessen des Dentalhan-
delstiberhaupt noch? Sollteichnicht bes-
ser entspannt zu Hause die noch verblei-

bende Zeit aussitzen bis zum erneuten
Start der gréBten Dental-Schau auf die-
sem Planeten? Fiir mich ist jede IDS ein
Muss, aberich bin auch ein Fan der Fach-
dental-Herbstmessen. GewissermaBen
vor der eigenen Haustir bieten diese
Messen auf kompakter Flache einen re-
présentativen Uberblick aktueller Zahn-
medizin. Keine lange Anreise und tiber-
teuerten Hotelzimmer, keine iiberfllten
Génge voller Menschenmassen und
babylonischer Sprachvielfalt. Vielmehr
kann man sich in Ruhe den endodonti-
schen Schwerpunkten widmen. Und so
effizient iberpriifen, ob die Wurzelkanal-
behandlung wirklich den schon seit Lan-
gerem prognostizierten Aufschwung ge-
nommen hat.

Aberwo sinnvollerweise beginnen? Zum
Beispiel miteinem Blick auf die beidenre-
ziproken Systeme Maillefer Wave One
und VDW Reciproc. Zum Zeitpunkt ihres

Erscheinens vom endodontischen Estab-
lishments kritisch bedugt oder auch mit-
leidig beléchelt haben sich die Systeme
mittlerweile nicht nur etabliert, sondern
sogarzu ausgesprochenen Erfolgsmodel-
lenentwickelt. Nicht durch die sicherlich
griffigen Werbeslogans der Hersteller,
sondern vielmehr infolge Mundzu-
Mund-Propaganda zufriedener Kollegen.
Grund genug fiir all diejenigen, die bis-
lang sich noch nicht mit dieser neuen
Technik befasst haben, einmal an den be-
treffenden  Messestdnden  vorbeizu-
schauen.

Aber auch die konventionellen vollrotie-
renden NickelTitan-Systeme erfahren
eine stetige Weiterentwicklung, da kann
es nicht schaden, mit offenen Augen
durchdieMessegéngezu gehen. Undzum
Beispiel einen Blick zu werfen auf das
HyFlex CM-System der Firma Coltene. Es
verwendet eine speziell warmebehan-

Das Beste vom Besten

Augenoptikunternehmen Bajohr OPTECmed mit dem Spezialbereich der Anpassung von Zeiss-Lupenbrillen

n Bajohr ist bundesweiter Marktfith-
rer, wenn es um vergroBernde Optik-
Systeme in der Zahnmedizin und Chir-
urgie geht.

Alseinziger Augenoptiker bundesweit
ist Bajohr OPTECmed von Carl Zeiss
Meditec als Fachhandler autorisiert,
diese Lupensysteme anzupassen. Da
jede Lupenbrille fir sich ein hochspe-
zialisiertes  Arbeitsgerat darstellt,
wird sie individuell an die jeweiligen
Sehgewohnheiten des Trigers ange-
passt. Dazu gehéren die Bestimmung

wéchst seit Jahren erfolgreich.

der optimalen VergréBerung, das Aus-
messen der benétigten Brillen-Korrek-
turund die Messung desindividuellen
Arbeitsabstandes.

Das Einrichten der Lupenbrille auf
spezielle Sehanforderungen wird un-
ter Berucksichtigung einer ermu-
dungsfreien Kopf-und Kdrperhaltung
vorgenommen. Das Programm der
Zeiss Lupenbrillen wird immer um-
fangreicher und bietet flir alle Anwen-
dereineindividuelle Losung. Die Zeiss
Optiken in den Lupenbrillen sind
Weltklasse, das garantiert beste Ver-
tréglichkeit und hochste Abbildungs-
glte.

Die qualifizierten Mitarbeiter der gro-
Ben AuBendienstflotte sind fiir Bajohr
OPTECmed in allen Gebieten Deutsch-
lands sowie in der Schweiz aktiv. Tag-
lich werden Arzte und Kliniken be-
sucht und vor Ort kompetent beraten.

Das Team von Inhaber Christoph
Bajohr présentiert regelmaBig die
Neuheiten auf Messen, Fortbildungen
und Workshops. Das Produktpro-
gramm der Lupenbrillen und LED-
Lichtsysteme wird in Zusammenar-
beit mit Zeiss permanent erweitert.

Als Willkommensgeschenk erhalten
alle Besucher des BajohrMesse-
standes auf der id mitte in Frankfurt
am Main eine neue Arbeitsschutz-
brille. 44

BAJOHR OPTECmed
Hansestrae 6

37574 Einbeck

Tel.: 05561 319999-0

E-Mail: info@lupendbrille.de
www.lupenbrille.de

Stand: GO9

Intraossare Injektion

Anesto, das neue Andsthesiesystem von W&H, wurde speziell fiir die intraossére Injektion entwickelt.

n Das Anésthetikum wird dabei direkt
in den Knochen injiziert. Dadurch wird
eine zielgerichtete und profunde Lokal-
anasthesie einzelner Zahne erreicht -
ohne den Patienten mit langanhalten-
der Lippen- und Mund-Taubheit zu be-
lasten.

Im Unterschied zu herkémmlichen An-
asthesieverfahren erlaubt eine Lokalan-
asthesie direkt in die Spongiosa eine ra-
sche und schonende Anésthesie einzel-
ner Zahne. Durch die ziel-

gerichtete Injektion wird auch eine
deutlich geringere Menge des Anésthe-
tikums benotigt. Langanhaltende Taub-
heit ganzer Areale und die damit ver-
bundenen Unannehmlichkeiten firden
Patienten gehoren damit der Vergan-
genheitan.

Zusatzlich kommtesdurchdiesedirekte
Anésthesie zu einer schnelleren
Schmerzausschaltung. Das Andstheti-
kum beginnt innerhalb einer Minute zu
wirken.

S

Die Vorteile der intraosséren Anasthe-
sie auf einen Blick:

- profund, schonend und schnell

- verbessertes Zeitmanagement durch
schnelle Wirksamkeit (max. eine Mi-
nute)

- sofortige Schmerzausschaltung

- weniger Anésthetikum 44

W&H Deutschland
Raiffeisenstr. 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 08682 8967-0

E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

Stand: E54
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delte Legierung, welche das formstabile
Vorbiegen der Instrumente erlaubt. Und
bei der Firma Komet steht sogar ein
brandneues NiTi-System in den Startlé-
chern. DannwéredadasThema ,Digitale
Volumentomografie®. Die Bildqualitat ei-
niger Modelle l&sst mittlerweile nicht nur
inderImplantologie,sondernauchin der
Endodontie einen nutzvollen Einsatz zu.
Mehr und mehr erschliefen die Herstel-
ler den Markt mit Kombigeraten, die ein
digitales OPG mit einem DVT vereinen.
Das Ganze nicht nur platzsparend, son-
dern zu einem Preis, der den Einsatz in
der Zahnarztpraxis auch wirtschaftlich
vertretbarerscheinen lasst. Esgiltjedoch
genauabzuwégen, ob das jeweilige Gerat
auch wirklich im Praxisalltag die in De-
moaufnahmen gezeigte Qualitét repro-
duzieren kann. Gerade hier kann ein
Rundgang auf der Messe im Sinne einer
vergleichenden Umschau von groBem
Nutzen sein. Als Referenz und Standort-

bestimmung zum Qualititsvergleich
empfehle ich, sich am Morita- Stand Auf-
nahmen anzuschauen, die mit einem
Aquitomo-Gerét in hoher Aufldsung er-
stellt wurden. Wahrend die DVT-Geréte
sich gerade erst anschicken, einen Platz
in der Zahnmedizin zu besetzen, kann
eine andere Gerétegruppe bereits aner-
kennend verbuchen, sich in der Zahnme-
dizin etabliert zu haben: Der Nutzen der
Dentalmikroskope wird mittlerweile
nicht mehr bestritten, selbst wenn dem
einen oder anderen Kollegen die Integra-
tionindie eigene Praxiszunéchst schwie-
rig umsetzbar erscheint. Wer aber einen
Blick riskiert durch die Okulare einesder
Geréte, der erliegt auf den ersten Blick
derFaszination der VergroBerung. Daher
mein Rat, nicht nur die Dentalmikrosko-
pie, vielmehr die gesamte ,neue” Endo-
dontie betreffend:

Wagen Sie es! Nur Mut! ««

Alles auBer kompliziert

Das neue Feilensystem F360 ist genauso uibersichtlich wie sicher.

n Mithilfe von zwei NiTi-Feilen kann
ein GroBteil der Wurzelkanéle einfach
und effizient auf voller Arbeits-
lange aufbereitet werden. Dank
des schlanken Taper 04 sind die Fei-
len sehr flexibel und passen sich jeder
Kanalanatomie optimal an. Der Ein-
satzerfolgt rotierend in einem der gén-
gigen drehmomentbegrenzten Endo-
Winkelstlcke oder-Motoren.

Weil fiir alle Feilen das gleiche Dreh-
moment (1,8 Ncm) gilt, entféllt beim
Feilenwechsel die Umstellung am
Endo-Winkelsttick. All dies fiihrt zu ei-
nersignifikant kurzen Aufbereitungs-
zeit unter Einhaltung des originédren
Kanalverlaufs. Die Praxis erhélt die
Single-use-Instrumente
packt.Dasreduziertdie Frakturgefahr
durch zyklische Ermudung, Kreuz-
kontaminationen sind ausgeschlos-
sen und die Aufbereitung sowie die
Dokumentation der Einsatzhdufigkeit
entfallen, da die Feilen nur einmal ver-
wendet werden. Alle Informationen
rund um F360 in der Broschiire

steril  ver-

410839 konnen online (www.komet-
dental.de), telefonisch (05261 701-
700) oder uber den personlichen
Fachberater angefragt werden. «

Komet Dental

Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25

32657 Lemgo

Tel.: 05261 701-700

Fax: 05261 701-289

E-Mail: info@kometdental.de
www.kometdental.de
Stand: B73
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Komet im Wandel der
Jahrzehnte: Ein frischer
Zeitgeist schwingt im neuen
Corporate Design mit,
Wiedererkennen

garantiert!



Klickvertrag — Exklusiv nur
bei der dental bauer-gruppe

premium innovations

S

A

Einzigartig! 3D/2D Rontgen ohne Kapitalbindung!

Bezahlen Sie pro Rontgenaufnahme

Sorglos durch ...

... 5 Jahre Vollwartung und Vollgarantie. Ein Schulungskonzept
iiber die gesamte Laufzeit von 5 Jahren ist im Klickvertrag inklusive.

® Bezahlen Sie lhre Investitionen aus den Ertragen, die Sie erzielen.
e Schaffen Sie sich einen Vorsprung in der Rontgendiagnostik.

Han

* Neueste 3D/2D Réntgentechnologie vom Weltmarktfiihrer Vatech/orangedental. o SnEn .

e Inklusive fundierten Schulungskonzepten.
e Bleiben Sie finanziell flexibel — keine feste Monatsrate.

Wir freuen uns auf Sie zur id mitte in Frankfurt:
Halle 5.0 am Stand C10

Stand April 2012

dental bauer GmbH & Co. KG
Ernst-Simon-Stral3e 12

D-72072 Tubingen

e-mail tuebingen@dentalbauer.de

Tel 0800/6644718

bundesweit zum Nulltarif
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Anzeige

Online-Umfragen haben ergeben:
“Qualitdt - made in Germany “genielSt
national und international zurecht ein

Ritter -
125 Jahre Erfahrung

Made in Germany

Nach 125 Jahren Erfahrung steht das deutsche inhabergefiihrte Unternehmen Ritter
mehr als je zuvor fiir innovatives Workflow in der modernen Zahnarztpraxis.

Ritter ist die &lteste Prestige-Marke von Zahnarztstiihlen weltweit und wurde 1887
durch den Deutschen Frank Ritter in New York gegriindet.

Ritter brachte bereits 1917 die erste Ritter-Einheit, eine formschone Behandlungs-
einheit aller standig benétigten Einzelgerdte und Instrumente, wie Bohrer,
Speichelsauger, Schwebetisch, Wasser- und Luftspritzen, auf den Markt.

Mit dieser Konstruktion, wonach die Ausstattung des Behandlungszimmers erstmalig
nach arbeitsdkonomischen Gesichtspunkten erfolgte, erreichte Ritter weltweit eine

SpltzenStellung' Ritter Behandlungsstuhl von 1887
Die erstmalig von Ritter entwickelten Behandlungseinheiten gehdren bis zum

heutigen Tage zum Standard jeder Praxiseinrichtung.

Viele Zahnéarzte nutzen die Vorteile
einen echten Ritter zu besitzen:

- exzellente, deutsche Produktqualitét DENT AL TR ADIT] ON

- robuste Langlebigkeit
- Innovation & Flexibilitét '
- personlicher Kontakt und

hervorragende Erreichbarkeit
\ Y E AR S

» ANNIVERSARY Ritter Behandlungs-System von 1917 -

die Geburtsstunde der
Rj modernen Behandlungseinheit

[ THE DENTAL EXPERTS ]

Ritter Concept GmbH

Bahnhofstr. 65 - 08297 Zwdnitz

Tel. 037754 / 13-290 - Fax 037754 / 13-280
aktion@ritterconcept.com

Besuchen Sie uns im Internet:
www.ritterconcept.com

Erfinder der ersten
Zahnbehandlungseinheit,
Unternehmer Frank Ritter

Alle Rechte, Anderungen und Irrtum vorbehalten. © Ritter 2012



Hauptsitz und Produktion
Zwénitz [ Erzgebirge

Die Produktionsstatte von Ritter Behandlungseinheiten
befindet sich im sachsischen Zwénitz/Erzgebirge.

In Zusammenarbeit mit Universitadten und namhaften
Herstellern der Dental-Industrie sichern die zahlreichen
Facharbeiter ein hohes Mal an Innovation, Design und
Verarbeitungsqualitat.

Die langjahrige Erfahrung und die auf den puren Praxisnut-
zen orientierte Bauweise unserer Produkte gewdhrleisten
eine (iberragende Funktionalitat der Ritter-Behandlungsein-
heiten. Wann dirfen wir Sie von einem echten Ritter tber-
zeugen? Fordern Sie Prospektmaterial an oder profitieren
Sie von den laufenden Jubldumsaktionen: es lohnt sich!

Kontakt: Herr Lars Wiinsche, 037754/13-290

Besuchen Sie Ritter auch auf dem Dental-Infotag
MITTE, in Frankfurt, 9. + 10. November
Halle 5.0 Stand B10

Qualitit - handmade in Germany -
in allen Bereichen: Produktion, Montage,
Ersatzteilmanagement und Service

CORitter®

[ THE DENTAL EXPERTS ]

. .
Zuver‘laSSIQE, DENTAL TRADITION

deutsche TOP-Qualitat \j ];)!:)

zu Aktionspreisen!
Rufen Sie uns an: wir nennen lhnen lhren )YEARS

zustdndigen Dental-Fachhéndler, <> ANNIVERSARY
der Sie gerne unverbindlich und kostenlos berat !

Wahlweise
System H/S/C/HC

(preisgleich)

aci ‘_ﬁguao
220\ der 98° etz

tichen!
Abb. anntic on

Wahlweise
System H/S/C/HC
(preisgleich)

ContactlLite
Comfort S/H/C

Alle Einheiten auch als
Schwingbiigelversion
lieferbar !

Auch als KFO-Version
erhéltlich !

Format C plus

Made in Germany

Sichern Sie sich 2“0 extra Messerabatt
ZUSATZLICH ! Fillen Sie einfach diesen Coupon
aus und geben Sie ihn gleich bei uns ab:

Name / Praxis

StralRe / Hausnnr.

Telefon

E-mail
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Zzahntechnik

Zahntechnik - Ein komplexes Thema einfach gestalten.

ZTM Christian Wagner, Wagner Zahntechnik
GmbH, Chemnitz

n Wir wandeln taglich auf dem Pfad der
Zahntechnik, doch wohin fithrt dieser
Weg? Ist es eine enge Gasse, eine breite
Autobahn oder endet die StraBe im Ha-
fenbeckenmit Absturzgefahr? Um esvor-
wegzunehmen, ich bin kein Hellseher

und weil es auch nicht. Ich denke aber,
wir kénnen den Weg selbst bestimmen
und selbst gestalten. Dabei wird es wenig
sinnvoll sein, sich hinzustellen und alles
aufzuzahlen, was ja so schlecht ist. Pa-
cken wir die Dinge an, die uns téaglich
Kopfschmerzen bereiten.

Benutzen wir unseren gesunden Men-
schenverstand und haben wir die GroBe,
andere andere Wege gehen zu lassen. Ist
es Uberhaupt méglich, immer preiswer-
terzu fertigen? Oder wird es nur billiger?
Weniger Qualitat fiir weniger Geld? Kén-
nenSieinlhremLaboreine mehrfléchige
Verblendung fiir 20 oder 30 Euro anferti-
gen? Wenn wir einmal annehmen, dass
eine mehrfldchige Verblendung aus Ke-
ramik mit ca. 90 Minuten kalkuliert wer-
densollte, entsprichtdies bei einem Preis
von 30 Euroeinem Stundenkalkulations-
satz von ca. 20 Euro inklusive aller Ihrer
kalkulatorischen Kosten. Wie hoch sollte

dann das Gehalt Thres Technikers sein?
6,50 Euro oder weniger? Wettbewerb ist
sicher wichtig, nur fertigen wir Medizin-
produkte. Diese ausschlieflich tiber den
Preis zu beurteilen ist sicher kritisch zu
bewerten.Kennen Siejemanden, dersich
fiir eine Herzklappen-OP drei Kostenvor-
anschldgeeinholtunddannseinLebenin
die Hande des preiswertesten Anbieters
legt?0.K., Zahnersatzist nicht unbedingt
lebensnotwendig, kann aber durchaus
auch fiir Beschwerdebilder wie Kopf,-
und Nackenschmerzen verantwortlich
sein. Generell geben Zdhne auch Lebens-
qualitat. AusmeinerSichtsind Zahne ein
héchst erkldrungsbediirftiges Produkt!
Welche Versorgung wiinscht der Patient,
was sind seine Ansprtche? Bei einem
Auto kennt jeder Airbag, Klimaanlage,
ESPusw. Wieist esbei den Zdhnen? Wei
der Patient um die hochwertige Qualitét,
die hochwertigen Materialien, die not-
wendige Technik und die Zeit, die fireine

Kompakte 5-Achs-Maschine

Flexibilitat durch offene Schnittstellen, Investitionssicherheit und hochwertige Resultate.

n KaVo prasentiert das ARCTICA
CAD/CAM-System auf den Fachdental-
Messen 2012. Bereits im Juni startete der
Verkauf der sehr kompakten 5-Achs-Ma-
schine fiir Praxis und Labor, die sowohl
Nassfrés- als auch Schleifprozesse er-
moglicht.

Dank einem Schwenkbereich von bis zu
25 Grad kénnen selbst geometrisch an-
spruchsvolle Konstruktionen prézise be-
arbeitet werden. Mit dem kompakten
Tischgerét lassen sich Einzelkronen und

Briickengertiste, Inlays, Onlays, Veneers
sowie Marylandbricken und
komplexe achtgliedrige Kon-
struktionen erstellen. Die offene
Schnittstelle akzeptiert Daten
von Intraoral- wie Desktop-Scan-
nern.

Die ARCTICA Engine bietet Ihnen Inves-
titionssicherheit und Flexibilitat, ein
breites Anwendungs- und Indikations-
spektrum, Qualitét, Prazision und ein Ma-
ximum an Materialvielfalt. Das ARC-
TICA CAD/CAM-System ist modular auf-
gebautmitdem ARCTICA Scan,derKaVo
multiCAD Software und den Materialien
ARCTICA Elements. Der ARCTICA Scan
Desktop-Scanner besitzt eine halbauto-
matische Funktionsweise und arbeitet
mit der Streiflichtprojektion. Das Objekt
wird platziert, der Scanwinkel eingestellt
und der Scanprozess per Knopfdruck ge-

startet. Das Livebild unterstiitzt Sie bei
der Einstellung des richtigen Winkels.
Dank der intuitiven Mentfiihrung und
dem Schritt-firSchritt-Assistenten ist
die vielseitige KaVo multiCAD Software
sowohl fiir Einsteiger als auch fiir fortge-
schrittene Benutzer geeignet.

Mit den ARCTICA Elements steht Thnen
eine groptmaogliche Auswahl von Materi-
alkomponenten zur Verfiigung - von Ti-
tan tiberZirkonoxid und Glaskeramik bis
hin zu Kunststoffen. 4

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der RiB

Tel.: 07351 56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.de

Stand: DO4, EO4

Symbiose aus Funktion & Asthetik

VITA Zahnfabrik hat auf Basis des beliebten Klassikers VITAPAN zusétzlich das kompakte
Frontzahnsortiment VITAPAN PLUS entwickelt.

n Unter stringenter Bertcksichtigung
von Anwenderwiinschen aus der gan-
zen Welt ist eine moderne Frontzahn-
linie entstanden, die sich fir jede Indi-
kation eignet. Erhaltlich ist VITAPAN
PLUS seit Oktober 2012 in den VITA
classical-A-D und in den géngigsten
VITA SYSTEM 3D-MASTER Farben.

Der neue VITAPAN PLUS bildet eine
perfekte Symbiose aus Funktion und
Asthetik.Soistdank derauthentischen
Oberfldchenmorphologie und Mame-
lonstruktur sowie der ausgewogenen
Opaleszenz, Lumineszenz und Translu-
zenz eine lebendige Lichtreflexion mit
nunancenreichem Farbspiel gegeben.
Die horizontalen und vertikalen Krim-
mungsmerkmale wurden mit Blick auf
eine wirksame Abstutzung der Lippe

% LR

zum Erhalt der individuellen Physio-
gnomie festgelegt und fir eine saubere
Phonetik und das gewohnte Zungenge-
fithl sorgt die naturidentische Ausge-
staltung der Palatinalflachen. Die
leicht verbreiterten Zahnhalsbereiche
mit stufenlosem Ubergang zur Zahn-
krone ermdglichen zudem eine patien-
tengerechte und hygienefreundliche
Zahnfleischmodellation bei flexibler

Interdentalraumgestaltung. Die inno-
vative Zahnlinie eignet sich sowohl fur
die Total- bzw. Implantatprothetik als
auch flir Geschiebe-, Teleskop- und
Konusarbeiten sowie Modellgusspro-
thesen. Dabeiist VITAPAN PLUS sicher
undeinfachinder Verarbeitung,auBer-
gewodhnlich in der Asthetik und zuver-
lassig im Trageverhalten. 4«

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Séckingen

Tel.: 07761 562-222

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.com

www. vita-zahnfabrik.com

Stand: C72
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neue Zahnversorgung notwendig sind?
Kann er den Unterschied einer Kaufla-
che mit einem H wie Hubschrauberlan-
deplatz von einer funktionell und gna-
thologisch gestalteten Kauflache unter-
scheiden? Sollten wir daher nicht
besser in die Patienteninformation in-
vestieren?

Bei vielen Patienten stehen die neuen
Zahneaufdergleichen Ebene wieandere
Konsumgiiter, z. B. der neue Fernseher,
dasneue Auto oder der Urlaub. Also liegt
es doch an uns, Patienten die Vorteile ei-
ner neuen Zahnversorgung so transpa-
rent wie moglich darzustellen, damit
diese dann ihre Entscheidung treffen
konnen. Wenn PatientenzuunsinsLabor
kommen, sind sie immer erstaunt, wie
viel Technik und Zeit fiir die Anfertigung
einer Zahnversorgung notwendig sind.
Nacheinem Blick in unsere Fertigung fal-
lendann oftmals Satze wie ,Daistesauch

Kklar, warum Zahne so viel Geld kosten!*.
Es ist doch schén, wenn Patienten die
Wertigkeit des Produktes erkennen und
einschatzen kénnen. Lassen Sie uns
die technischen Moglichkeiten, wie
CAD/CAM, Funktionsdiagnostik, 3-D-
Implantatplanungsprogramme  usw.
nutzen, um daraus einen bunten Strauf
an Mehrwert flir Zahnérzte und Patien-
ten zu bieten. Lassen Sie uns in die Aus-
bildung unserer Mitarbeiter investie-
ren, damit diese Spezialisten bleiben
oderwerden. Lassen Sie uns mit Freude
und Herzblut an die Arbeit gehen, dann
landen wir bestimmt nicht im Hafenbe-
cken.

Warum also hinter etwas herlaufen,
was man nie einholt und wofiir es auch
nicht lohnt {iiberhaupt loszulaufen.
Wussten Sie, dass viele chinesische Mit-
menschen Wert auf deutschen Zahner-
satz legen?! 44

Die Welt spricht e.max

Implantatprothetik mit Presskeramik.

n Ob innovative Produktidee oder Be-
wahrtes neu gedacht. Ivoclar Vivadent
ist stets bestrebt, Zahnarzten und Zahn-
technikern neue Méglichkeiten zu er6ff-
nen. Auch in diesem Jahr gibt es auf dem
Messestand des Premiumbherstellers
Antworten auf wichtige Trends und neu-
este wissenschaftliche Erkenntnisse.

Die Begeisterung der Zahnarzte und
ZahntechnikerfirIPSe.maxistdurchdie
standige Weiterentwicklung des Sys-
tems ungebrochen. Aktuell wurde das
System mit IPS emax Press Abutment
Solutions erweitert zur Herstellung indi-
vidueller, dsthetischer Abutments aus Li-
thium-Disilikat-Keramik im Pressverfah-
ren. Der jetzt erschienene Scientific Re-
port von Ivoclar Vivadent dokumentiert
die weltweite Erfolgsgeschichte von IPS
e.max inzahlreichen klinischen Studien.

A W
P

Weltweit 40 Mio. hergestellte Restaura-
tionen bestétigen den Erfolg des Systems
und sind Beweis fiir die hohe Patienten-
akzeptanz dank faszinierender Asthetik
und Langlebigkeit. 44

Ivoclar Vivadent GmbH
Dr. Adolf-Schneider-StraBe 2

73479 Ellwangen

Tel.: 07961 8890
www.ivoclarvivadent.com

Stand: A54

Brennofen

Keramikofen auf dem neuesten Stand der Technik sorgt flr
wirtschaftliches Arbeiten.

n Die regionalen Fachdental-
messen markieren in diesem
Herbst einmal mehr ein

Highlight der Branche. Und

bei allen sechs Fachmessen
setzt DENTSPLY, der Fach-
handelsvertrieb von Degu-
Dent, Hanau, gleich mit meh-
reren sehenswerten Pro-
duktlinien MaBstabe.

Fir optimale Brennergebnisse bei kom-
fortabler Benutzerfiihrung findet der
Messebesucher die aktuelle Generation
des wohl meistverkauften Keramik-
ofens, des Multimat. Fir den Austausch
von Altgeréten oder fir Neuanschaffun-
gen stehen jetzt der Brennofen Multimat
NTX und der Brenn-und-Press-Ofen Mul-
timat NTXpress zur Verfiigung. Keramik
und Asthetik sind ein Herzstiick der

|pr

Zahntechnik und der Dreh- und
Angelpunkt der meisten Fachge-
sprache. Ein Keramikofen auf
dem Stand der Technik tragt maB-
geblich dazu bei, dass die betref-
fende Arbeit ein Erfolg wird -
funktionell wie &sthetisch. Das

spiegelt sich auch im charakte-

ristischen Design des neuen

Multimats mit seinen klaren
Formen und dem orangefarbenen Ring
wider. ¢4

=

DeguDent GmbH
Rodenbacher Chaussee 4

63457 Hanau-Wolfgang

Tel.: 06181 59-50

E-Mail: Info.Degudent-de@dentsply.com
www.degudent.de

Stand: E28




Brillant

Als eine weltweit am weitesten entwickelte
Behandlungsleuchte, vereint die

neue A-dec LED Behandlungsleuchte eine
auBergewohnliche Beleuchtung

mit einem hohen Farbwiedergabeindex fur
eine genaue Gewebe-Analyse.

Ein innovativer Polymerisations-Modus,
der bei voller Beleuchtung eine vorzeitige
Aushartung des Composite verhindert.

Fur ein Fachreferat liber die

|
E - I-:l E wichtigsten Eigenschaften
qualitativer

Behandlungsbeleuchtung,
kontaktieren Sie Ihren A-dec
Fachhandler, oder besuchen Sie
uns auf ,www.A-dec.com/LED* fiir
weitere Informationen.

%
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KaVo ARCTICA® CAD/CAM-System

Erwart
lhrer

y{4{  Das KaVo ARCTICA® CAD/CAM-
— ein System, viele Vorteile.

Das KaVo ARCTICA CAD/CAM System erfiillt alle technischen
und wirtschaftlichen Anforderungen moderner Dentallosungen,
die im Praxis- und Laboralltag vorausgesetzt werden:

® Maximale Investitions- und Zukunftssicherheit
bei breitem Einsatzspektrum und groBer Materialvielfalt

e Uberragende Flexibilitat
mit einem Hochstmal an Integrationsmdglichkeiten

® Hochste Prazision in allen Ergebnissen
bei gleichzeitig einfacher Handhabung

- Amortisation in Rekordzeit ’

Testen Sie ARCTICA
lee am KaVo Stand

aVo ARCTICA Engine

® Simultane 5-Achs nass Fras- und
Schleifeinheit fiir breites
Indikationsspektrum

e Schnittstellen zu offenen
CAD/CAM Systemen

® Automatischer Werkzeugwechsler
mit WerkzeugverschleiBmessung

® Optional: Materialverarbeitung
auch von Fremdanbietern

\V

D

KaVo. Dental Excellence.

KaVo Dental GmbH - D-88400 Biberach/RiB - Telefon +49 7351 56-0 - Fax +49 7351 56-1103 - www.kavo.de



Composi-Tight3D XR.23

www.dz-today.info

DENTAlLZEITUNG

Fachhandelsorgan des uy_

infotage mitte * 9. und 10. November 2012

infotage mitte-Tipps und Hallenplan

Das zweistufige, glasiono-
merbasierte Fullungssystem
von GC wurde um eine
Farbe erweitert. Mit EQUIA
Fil Single Shade SW (Stan-
dard White) kann der
Anwender ab sofort ein breiteres Spektrum bei der Farbauswahl
nutzen und hat eine zuséatzliche Anpassungsmoglichkeit bei der
Fullungslegung.

Informieren Sie sich am Messestand tiber die Moglichkeiten, die
Thnen EQUIA in der téglichen Praxis bietet und lassen Sie sich die
besonderen Aktionen nicht entgehen.

GC

TEILMATRIZENSYSTEM

Kein Abrutschen der Separierringe mehr!

Garrison Dental Solutions fithrt neues Teil-
matrizensystem ComposiTight® 3D XR™
ein. Der Composi-Tight® 3D XR™ Ring ist
ein innovativer und sicherer Separierring
mit héchster Retention, der speziell fir
’ den Gebrauch an kurzen oder schiefen
erstem Pramolaren entwickelt wurde. Die neuen Ringspitzen grei-
fen fest unterhalb des Kontaktbereichs und verhindern so ein
Abspringen des Rings. Weitere Informationen zu dieser Ergénzung
zum pramierten ComposiTight 3D System erhalten Sie am Messe-

stand.
INFORMIEREN UND GEWINNEN

Besuchen Sie uns am
Stand der DENTALZEI-
TUNG today auf der id
mitte und sichern Sie
sich Ihr personliches
Exemplar der aktuellen
DENTALZEITUNG mit den
Themenschwerpunkten Praxishygiene sowie CAD/CAM in Pra-
xis und Labor. Hier kénnen Sie auch die kostenlosen wochent-
lichen Newsletter von ZWP online abonnieren, die Sie iiber alle
aktuellen Themen der Zahnmedizin informieren. Gewinnen Sie
dabei mit etwas Gliick ein iPad von Apple!

Zahnen und auch zwischen Eckzahn und

GARRISON

DENTALZEITUNG

STAND M14

Mit dem Implantmed fithren Sie implantologi- « .
sche Eingriffe mit hdchster Prazision durch. “ "J‘
Die Antriebseinheit ist einfach zu bedienen .=
und garantiert ein langeres Arbeiten ohne ™

Ermudungserscheinungen - dank ’;

des leichten, jedoch leistungsstar- g

ken Motors und des ergonomisch ;
—/7 \ |

geformten Winkelstiicks. Und
bei besonders hartem Knochen-
Sie die integrierte
Gewindeschneidefunktion.

unterstitzt

- Eomg
Cedes

W&H

NEUE CENTRIX RETRAKTIONSPASTE

Access Edge basiert auf Kaolin (Tonerde) und enthélt Aluminium-
chlorid (15%).

Portionsdosierte Tips mit 66 g Inhalt fiir Kapselpistolen. Das Mate-
rial wird subgingival und um die Prdparationsgrenze herum inji-
ziert und verbleibt dort fiir wenige Minuten. Die adstringierende
und hdmostatische Eigenschaft erreicht Centrix durch die Verwen-
dung von Aluminiumchlorid und Kaolin. Nach der Ein- -
wirkzeit wird die Paste au-sgesp.).ult und e® o
entfernt. Access Edge hinterldsst Nﬁdgs A
einen sauberen, offe-
nen Sulkus.

CENTRIX

JETZT ,,VORSORGEN"

Den OralB Stand auf den Herbstmessen zu besuchen lohnt sich.
Denn Oral-B bietet dort attraktive Rabatte an: mit 15 Prozent Ver-
glnstigung auf alle Produkte des aktuellen Sortimentskatalogs
sowie weiterhin einem Sonderrabatt auf den groBen Aufsteckbiirs-
ten-Vorteilspack! Die Gelegenheit ist also glinstig, um sich fiir den
Winter mit neuen und bewéhrten Pflegemitteln von OralB einzu-
decken - von der manuellen
Prophylaxe bis zur besonders
beliebten elektrischen Mund-
pflege in ihren verschiedenen
Ausfithrungen.

AUFSTECKBURSTEN GROSSPACKUNG
DROSSETTES GRAND COMDITIONNEMENT
VERPAXKING OFZETBORSTELS

(-]

STAND D35

PROCTER & GAMBLE

Restaurationen aus Keramik oder
Metall kénnen jetzt schnell und ein-
fach befestigt werden: Mit Opticem
dualhédrtend, dem universellen,
selbstadhésiven Composite-Befesti-
gungszement von Kaniedenta. Das
Atzen, Primen oder Bonden der
Zahnsubstanz ist nicht mehr erforderlich. Die Applikation des inno-
vativen Befestigungszements erfolgt zeit- und materialsparend
direkt aus der handlichen OptiMix-Spritze. Die komfortable Appli-
kationsform garantiert durch sehr geringe Schichtstérken eine aus-
gezeichnete Passgenauigkeit der definitiven Versorgung.

'Q-‘ ‘!

KANIEDENTA

SCHONES LACHELN IN EINER SITZUNG

Das edelweiss Direct Venear &
Composite System - hochquali-
tativ und kostenglinstig fir
minimalinvasive Front- und
Seitenzahnrestaurationen. Auf-
grund der Herstellungs- und
Lasertechnologie weisen die
Direct Composite Venears eine
anorganische Oberflachenversiegelung sowie homogen kondensier-
te Fullerdichte auf, die den bisher bekannten Verfarbungen von
Kompositrestaurationen entgegenwirkt. Die biomechanischen
Eigenschaften der Schmelzschalen erweitert das Einsatzspektrum
der restaurativen Zahnheilkunde in Funktion und Asthetik.

SELBSTLIMITIERENDE EXKAVATION

Der PolyBur P1 unterscheidet beim Exkavieren zwischen
krankem und gesundem Dentin. Der Rosenbohrer aus Poly-
mer ermoglicht ein selektives Vorgehen durch Design, Mate-
rial und Funktion. Er limitiert sich bei den entscheidenden
0,5 und 0,7 mm Dentin nahe der Pulpa selbst und findet
unabhéngig vom Anpressdruck das richtige MaB fiir die
Exkavation.

EDELWEISS DENTISTRY

Die Materialharte des Einweginstrumentes lasst keine
Uberpraparation zu, denn auf gesundem Dentin verrundet
die Schneide. Ein weiteres Plus: Der P1 wird reinraumver-
packt, also ,ready to use” geliefert.

KOMET DENTAL

STAND B73
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ACTEON Germany
acurata

A-dec

Advisa Steuerberatungsgesellschaft
AESCULAP

Aktion zahnfreundlich
ALPRO MEDICAL
Altschul Dental

Amann Girrbach
American Dental Systems
anthos

Asa Dental

Astra Tech Dental

B

Baisch, Karl

Baldus Medizintechnik

BDV Branchen-Datenverarbeitung
Belmont Takara

BEYCODENT

Biewer medical Medizinprodukte
Bis:
BLUE SAFETY
Bodensee Dental
Bodrik, L.
brumaba
biidingen | dent

C

CAMLOG
Carestream Dental
Carl Martin

Carl Zeiss Meditec
Centrix

Colgate Palmolive
Colténe/Whaledent
Comcotec
CompuGroup Medical Dentalsysteme
COMPUTER FORUM
Computer konkret
Cumdente
CURADEN

D

Dampsoft Software Vertrieb
DATEXT-Beratungsgesellschaft
DCI - Dental Consulting
DENS

Dension

DENTAID

Dental Art

dental bauer

Dentalpoint

Dental-Ratio

Dentalimpex - Stockenhuber
dentaltrade
DENTALZEITUNG
DENTSPLY DeguDent
DENTSPLY DeTrey
DENTSPLY Friadent
DENTSPLY Maillefer
DENTSPLY Rinn
Deppeler

DETAX

DTEC

Deutsche Apotheker u. Arztebank

Deutsche Bank

Deutsche Gesellschaft fiir Parodontologie
Deutsche Gesellschaft fir Zahnarztliche Hypnose
Digit XP

DIOS

DIRECTA

DKL

Dorn-Dental

Dr. August Wolff

Dr. Mach

DURR DENTAL

DUX

C30
C41
Co5
Lo7
B65
B44
E36
B32
Bo4
G13
D42
F18
E74

D27
E79
102
A26
Ko7
EO03
B79
E50
E69
D28
F60
G04

D73
D11
A4l

G09
A67
A31

il

C53
E45
K10
L19
Li2
A30
A34

L16
A76
HO4

105
D05
B50
Do7
C10
E71
D78
D03
E77

E28
E28
E65
E28
E28
F58
Ab6
B22
NoO1
K06
B35
MO4
116
D38
C56
FO4
107
A21
C26
A20
E75

Dynamostol
DZR - Deutsches Zahnérztliches Rechenzentrum

E

edelweiss dentistry products
Emmi Ultrasonic

EMS Electro Medical Systems
Ergo Move

ERKODENT

Euronda Deutschland
EVIDENT

F
F1-Dentalsysteme Deutschland

FARO Deutschland

Freuding dental + medical

G

GABA

Garrison Dental Solutions
GC Germany

Geistlich Biomaterials

D30
MO3

C21
B26

B29
B24
C60
E39, E40
K04

Al
B13
B14

B46

Ab8
C59
F56

GERU-DENT Kraus Dentalsysteme F47
GETINGE F45
GlaxoSmithKline B39
Goldquadrat D65
H

HG. EX Co8
H.URA.-Dental B56
Hager & Werken B38
Hain Lifescience K13
Hammacher, Karl A53
Harvard Dental International C62
hawo F49
HEKA Dental B19
Held Lachgasgerate F26
Helmut Zepf Medizintechnik A71
Henry Schein Dental Deutschland C44
Henry Schein Eigen/Exklusivmarken C42, C45, D44
Heraeus Kulzer D26
hhp - Home Health Products B23
Hinz Dental M13
Hoffmann Dental Manufaktur D68
Hopf, Ringleb & Co. A45
Hu-Friedy B27
Humanchemie A25
I

I-DENT A17
implag D80
IMC Systems M16
infratronic solutions E46
Institut fur dentale Sedierung K08
InteraDent Zahntechnik A63
intersanté A27
Ivoclar Vivadent A54
Johnson + Johnson A50
K

Kaniedenta A72
Karl Kaps E29
KaVo Dental D04, E04
Kettenbach D54
KinderDent Mi12
Klasse 4 Dental A80
Klee, Dr. W. - Fachlabor fiir grazile Kieferorthopadie C75
Kloss

Komet Dental

Kreussler & Co.
Kuraray Europe

L

LedS Stahlmébel
lege artis Pharma
Lercher, IC
Loser I

A60
B73
B45

E56

C0o4
B43

106
E32

Loser II Prophylaxe und Hygiene

M

M + W Dental

Maier Strahlentechnik

Mann

Masel

MasterOnline Parodontologie
MCC Medical CareCapital
MDH - Mamisch Dental Health
mds Medical & Dental Service
mectron Deutschland

MED Romania

MED+ORG Praxiseinrichtung
MEDA Pharma

Mediadent

Medizahn

MEGADENTA Dentalprodukte
Meisinger

MELAG Medizintechnik
METASYS Medizintechnik
Metrax

Microbrush International
Miele

Milestone Deutschland
MiillerOmicron

Multident

Myray

N

Neoss

NORDIN

Nordiska Dental
NOVADENT Dentaltechnik
NSK Europe

(0]
Oral-Prevent
orangedental
Orbis

OT medical

P

PELILdent

Pharmatechnik

Philips

Planmeca/LM Instruments
Pluradent

Pluradent Exklusivmarken
PrevDent/BriteSmile
PRIMEDIC

Procter & Gamble

Prodent

prodent systems

Prof. Dr. Bischoff & Partner
Steuerberatungsgesellschaft
ProScan

Prowital

PVS dental

Q
Quintessenz
Quintessenz TV Wartezimmer

e
pluradent

R

R-dental Dentalerzeugnisse
REITEL Feinwerktechnik
Renfert

Reuss Einrichtungen
Ritter Concept

Roland DG Deutschland
R@NVIG Dental

RWTUV Enviro

S

SAM Prézisionstechnik
SamsonLifeWell
Sanofi-Aventis

B40,

@

A40

E64
D63
B20
C74
E41
No8
B71
F54
B49
F41
C09
F39
Cl4
No7
D72
D55
E38
D13
L15
A57
D39
A73
E55
F19
D12

B8O
A55
E67
C54
C66

B48
C38
B76
D64

BO2
Mo1
C29
Al6
C20
C24
B25
L15
D35
D79
C23

Li1
F52
B77
108

B52
NO3

B54
D58
E62
Ci2
B10
E76
A19
E47

HO3
F28
D53

SCHEU-DENTAL D62
Schlumbohm D76
Schmid-Mébel E30
Schweickhardt, A. E72
SDI F73
ServiceDental E68
SHOFU Dental E60
SICAT 114
Sigma Dental Systems-Emasdi 112
SIRONA Dental D18, D20
solutio K02
SOREDEX D10
Spectator Dentistry N09, M10
SPEIKO A47
Springer Medizin - Springer Verlag Mo2
Starmed 109
Stern Weber D12
Stoma F24
Straumann B72
Sunstar Deutschland Ad44
Superdenta A59
T

TANDEX C34
TePe Mundhygieneprodukte B42
Tessmann KFO Technik A74
Teutotechnik B47
TGA E29
Tokuyama Dental Deutschland E49
Transcodent A43
Trinon Titanium E61
U

ULTRADENT Dental-Medizinische Gerate C25
Ultradent Products USA D29
Unident S.A. B24
Universitatsklinik Minster L09
USTOMED INSTRUMENTE F62
v

VDW D59
VITA Zahnfabrik H. Rauter C72
VOCo A62
w

‘W.B. Promotion + Werbung MO06
‘W&H Deutschland @ E54
Wassermann Dental-Maschinen B58
Werksgold Edelmetallbérse E73
Wittex F72
X

XO Care Déanemark C49
Y

YETI Dentalprodukte D74
Z

ZA - Zahnarztliche Abrechnungsgenossenschaft L05
Zantomed B41
Zeiss Relaxed Vision Center 109
Zenium A12
Zhermack Deutschland C65
Zirkonzahn B75
n INSERENTEN

@ infotage mitte TIPP

Anderungen durch Messeveranstalter vorbehalten.



centrix}
Top-Produkte,

die Zahnheilkunde
einfacher machen!

/

Dies sind nur ein paar Centrix-Produkte, die Zeit und

Geld sparen und den Patientenbesuch komfortabler machen.
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BENDA® BRUSH

Der original Einweg-

Pinselapplikator mit biegsamer

Kopfspitze!

TEMPIT®

Provisorisches Flllmaterial,
eugenolfrei, feuchtigkeitsaktiviert,
sofort applizierbar!

ENCORE® D/C
MINIMIX

Das einzige Stumpf-Aufbau-
material, das portionsdosiert
angeboten wird!

Weitere Informationen unter 0800 236 8749

Kommen Sie zu unserem Messestand auf einer der kommenden
Dentalausstellungen oder besuchen Sie uns im Internet unter

www.centrixdental.de

Kaolinbasierte Gingiva-Retraktions-

ACCESS® EDGE

paste mit einem sehr guten
Preis-/Leistungsverhéltnis!




Halle 5 | Stand C30

SOPROULIFE usBa

All-In-One Hochleistungskamera mit Kariesdiagnose

v’ Mit SOPROLIFE konnen Sie nicht nur aussagekraftige
Intraoralaufnahmen, sondern gleichzeitig auch Karies
sichtbar machen und gezielter behandeln - und zwar in
allen Entwicklungsstadien und Regionen!

5 Kemeramodi:

Extraoral Intraoral Makro

Relox-Preis &

= 950,-

Mini Kit: 1 Applikator,
6 Kapseln, 12 gerade
Kaniilen (biegsam)

zum Einmalgebrauch

Applikator gratis!
Kosten pro Refrakfion coa. 3 €

EXPASYL MINI KIT

Paste zur schnellen und perfekten Gingiva-Retraktion

v Einfache Technik, berlicksichtigt das Parodontium
v Retraktion in 1-2 Min., je nach Textur der Gingiva
v Kein Bluten, keine Exsudation
v Trockener und offener Sulkus

v’ Genaue Abzeichnung der Praparationsgrenze Il-l O,‘

Preise zzgl. MwSt.

Relax-Preis

y."eg g =0\l Eine kostenlose AIR-N-GO Pulverprobe und viele interessante
el Angebote warten auf Sie! Wir freuen uns auf lhren Besuch!

SOPROCARE usBe

Intraorale Hochleistungskamera mit
Perio- und Karies-Modus

v Hochwertige ZEISS Optik

v Perio-Modus: Erkennung von Plaque, Zahnstein
und Entziindungen am Zahnfleisch

v Karies-Modus: Erkennung von Okklusalkaries

5 Keameramodi:

| E0E

Extraoral Intraoral Makro

Relaox-Preis

3.500-

Relax-Preis

Kombi-Preis
Perio-Kit: Pulverbehalter, Perio-Diise, I 5 g O -
1 FL. Perio-Powder a 100 g ° (]

Ein Produkt. Zwei Funktionen.

AIR-N-0LO POLISHER
+ Perio-Kit

v Eine echte Innovation fiir Prophylaxe & Periimplantitis-Therapie

v’ GO Supra: Ermoglicht jede Form der supragingivalen Prophylaxebehandlung
v GO Perio: Revolutioniert die Behandlung von Parodontitis und Periimplantitis
v Service-Paket

*Voraussetzung fiir dieses Service-Paket: Das Gerat wird beim Kauf direkt bei ACTEON Germany (z.B. Uber die Hotline: 0800 - 728 35 32) registriert;
48 Stunden spater iibernehmen wir die volle Garantie auf das System. Diese Leistung gilt nur bei Verwendung der Original-Pulversorten von SATELEC.

ACTEON

ACTEON Germany GmbH - Industriestrafie 9 - D-40822 Mettmann GERMANY
Tel.: +49 (0) 21 04 / 95 65 10 - Fax: +49 (0) 21 04 / 95 65 11 - Hotline 0800 / 728 35 32

info@de.acteongroup.com - www.de.acteongroup.com
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