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Nasenlange voraus*

| Stefan Thieme, Denise Keil

Mitte Marz prasentierte die Dentalwelt dem interessierten Fachpublikum auf der 35. Inter-
nationalen Dental-Schau wieder zahlreiche Neuerungen, Trends und Weiterentwicklungen. Im
Bereich Endodontie stellte dabei das Unternehmen MICRO-MEGA mit Sitz im franzdsischen
Besancon seine neue Feile OneShape sowie das Doppel G-Files vor. Im Interview sprachen der
Spezialist fiir Wurzelkanalbehandlungen Dr. Johannes Schinz sowie Dr. Stephan Gruner von
MICRO-MEGA iiber die Resonanz der Messebesucher und wagten auBerdem einen Ausblick
auf die weitere Entwicklung der Dentalbranche in diesem Jahr.

Welche Produkte haben Sie auf der
IDS vorgestellt?
Dr. Schinz: Zu den Produkten der

Firma MICRO-MEGA z3hlen die Feile
OneShape fiir eine optimale Wurzel-
kanalaufbereitung sowie die neuen

G-Files zur Schaffung eines Gleitpfa-
des bei der endodontischen Behand-
lung. MICRO-MEGA présentierte mit
OneShape ein System, bei dem die
Aufbereitung des Kanals mit nur einer
einzigen Feile erfolgt. Es bedient circa
80 Prozent aller Wurzelkanalbehand-
lungsfélle, bedarf aber Gblicherweise
einer gewissen Vorbereitung des Zah-

nes. Dafiir eignen sich die NiTi-Feilen
G-Files, mit denen ein optimaler und
einfacher Gleitpfad geschaffen wer-
den kann. AuBerdem stellten wir mit
ENDOAce® und ENDOAce® Torque
zwei neue Endomotoren vor, die auch

mit Feilen anderer Mitbewerber genutzt
werden konnen. Dies hat den Vorteil,
dass man sich beim Kauf eines guten
Gerates nicht auf das System festlegen
oder bei einer Neuanschaffung nicht
alle Feilen wegwerfen muss, die man
bis dahin besessen hat. Natiirlich sind
die MICRO-MEGA-Feilen hier am opti-
malsten. ENDOAce® mit integriertem

Apex-Lokator kann sehr modular in der
Praxis eingesetzt werden. ENDOAce®
Torque arbeitet in einigen Program-
men mit hohen Geschwindigkeiten.
Keine Neuerung, aber ebenfalls nen-
nenswert ist die ENDOFLARE®-Feile,
die jeder Behandler einmal ausprobie-
ren sollte, weil sie hervorragend den
Kanaleingang vorbereitet und das Ein-
fiihren von Aufbereitungsinstrumenten
erleichtert. Damit bieten wir dem in-
teressierten und endodontisch tatigen
Zahnarzt ein Komplettpaket.

Wie war die Resonanz der Besucher
auf lhre Neuprodukte und die Stand-
prdsentation?

Dr. Schinz: Von den Fachbesuchern
erhielten wir ein durchweg positives
Feedback, vor allem was den englisch-
sprachigen Raum angeht. Die Produkte
der Firma MICRO-MEGA wurden gern
am Stand ausprobiert. Neben Z&hnen,
an denen die Besucher unsere Feilen
austesten konnten, haben wir auch
Trainings-Kits und Hands-on-Kurse an-
geboten.

Welches Fazit kénnen Sie mit Blick
auf die IDS 2013 ziehen?

Dr. Gruner: Mein Eindruck ist, dass
der Einsatz seit der IDS 2011 langsam
anfangt, Friichte zu tragen. Dies be-
zieht sich nicht nur auf meine eigene



Arbeit in Deutschland, sondern auch
auf die unserer Forschungs- und Ent-
wicklungsabteilung, die das Ohr relativ
nah am Markt hat und wir so mit ver-
schiedenen Produkten sogar marktfiih-
rend sind. Das kann sich vielleicht noch
andern, denn die Mitbewerber schlafen
nicht. Aber im Moment sind wir, was die
Technologie angeht, eine halbe Nasen-
lange voraus. Das sehe ich an einem
steigenden Interesse, Feedback und na-
turlich auch an steigenden Umsatzen.
Dies alles spiegelte sich deutlich auf
der IDS wider. AuBerdem konnten wir
feststellen, dass unsere Klientel wieder
jliinger wird.

Was erhoffen Sie sich von der IDS 2013
und wie sind lhre Erwartungen mit
Blick auf das laufende Geschdftsjahr?
Dr. Gruner: Zum einen sind wir in KéIn
ja nicht nur viel mit Endverbrauchern
in Kontakt gekommen, sondern hatten
auch sehr viele Gesprdche mit der
Industrie. Und die Resonanz vonsei-
ten der Industrie beziehungsweise der
Kunden, die letztendlich unsere Artikel
als private Label-Produkte erwerben
mochten, war sehr gut. Dies zeigt, dass
man auf uns wegen der Qualitdt zu-
kommt. Dafiir erwarte ich mir fiir dieses
Jahr und mittelfristig ein nachhaltiges
Geschéaft. Und zum anderen blicken wir
durch die Méglichkeit, mit OneShape

Interview | Dentalwelt

Bildergalerie
MICRO-MEGA
aufder DS 2013

und den G-Files ein komplettes Be-
handlungssystem anzubieten, positiv in
die Zukunft. Ebenfalls sehr zufrieden
bin ich dariiber, dass wir es in den letz-
ten zwei Jahren geschafft haben, eine
vollstdndige Palette an Instrumenten
anbieten zu kdnnen, welche auch ge-
wissen Systematiken folgen, die jeder
Zahnarzt kennt und anwendet und die
vor allem so umgesetzt worden sind,
dass ihre Anwendung auch fiir den Be-
handler einfach ist. Zusatzlich bieten
wir auch einige andere Produkte an,
die das Ganze nicht nur von der instru-
mentellen, sondern auch von der ge-
samtbehandlerischen Seite abrunden,
dazu zahlt beispielsweise der neue
Reparatur-Zement MM-MTA.

Herr Dr. Schinz, Herr Dr. Gruner, vielen

Dank fiir das Gespréch!
m
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MICRO-MEGA

Tel.: 07561 9834 3623

E-Mail: info.de@micro-mega.de
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Nahere Informationen zu allen DVDs aus den Spezialisten-
kursen erhalten Sie unter www.oemus-shop.de

OEMUS MEDIA AG
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04229 Leipzig
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Bestellen Sie jetzt!

E-Mail: grasse@oemus-media.de
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BESTELLEN SIE JETZT IN UNSEREM
PRAXIS-ONLINE SHOP!

OEMUS MEDIA AG
PRAXIS-ONLINE SHOP

www.oemus-shop.de




