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Praxiseinrichtung ...

arrangieren, moglich machen,
dafursorgen, dass es funktioniert

Eine individuelle Praxiseinrichtung ist heutzutage
die ,Visitenkarte” eines jeden Arztes. Der Grund-
stein einer Einrichtung basiert in erster Linie auf
dem, was der Arzt nach auflen hin vermitteln
mdochte.

Ob ein wohnlicher, ein puristischer oder mehrein
futuristischer Eindruck transportiert werden soll,
hangt von der Personlichkeit des Arztes und nicht
zuletzt von den Patienten, die in dieser Praxis be-
handelt werden sollen, ab. Die Vorgaben fiir eine
Praxis fiir Kinderzahnheilkunde sehen entspre-
chend anders aus als die Vorstellungen fiir eine
Praxis, in welcher der Schwerpunkt auf Implanto-
logie liegt.

Wichtig fiir den Entwurf einer Kinderzahnarzt-
praxis ist z.B. das Aufgreifen eines Themas, wel-
ches sich konsequent durch die Gestaltung der
Einrichtungzieht. Etwas, mitdemsich der Patient
injungem Alter identifizieren kann.

Die Aufgabe der Gestalter liegt nun darin, aus all
diesen Merkmalen ein einheitliches Gesamtkon-
zept zu erarbeiten. Die Ablaufe und die Gestal-
tung einer jeden Praxis sind daher detailliert auf
den Arzt, das Personal und deren Patienten ab-
zustimmen.

Vor den ,Kulissen” soll ein angenehmes Gefiihl
vermittelt werden, hinter den Kulissen muss ein
reibungsloser Arbeitsablauf gewahrleistet sein.
Istein gut funktionierendes Raumprogramm auf-
gestellt, gilt es, gemeinsam mit dem Arzt das De-
sign zu entwickeln, welches von der Form bis hin
zu individuellen Mabellosungen eine Sprache

spricht. Dabei miissen alle gestalterischen Elemen-
te der Innenarchitektur wie Materialien, Licht und
Oberflachen zusammen mit grafischen Elementen
zur,Visitenkarte® der Praxis verschmelzen.
Grundlegend muss die Chemie zwischen Arzt und
Planer stimmen, um herauszufiltern, in welche
Richtung der Arzt denkt und welche Wiinsche
dann entsprechend umgesetzt werden kénnen.
Eine gute Einrichtung bedarf einer ausgiebigen
Recherche, einer umfassenden Vorplanung und
zuletzteiner detailgenauen Umsetzung.

In der heutigen Zeit bietet uns die Industrie doch
unzahlige Neuerungen und immer speziellere Lo-
sungen,mitdenenwirarbeitenkdnnen.Ebensowie
unsere Gestaltungsmoglichkeiten entwickeln sich
auch die Arbeitsfelder, Vorstellungen und die Per-
sonlichkeiten unserer Auftraggeberimmer weiter.
Ist es denn nicht genau das, was uns antreibt,
fernab von Standardlosungen zu denken und
neue Formsprachen zu entwickeln? Dies verlangt
ein stetiges Weiterdenken...

...wie mag wohl die Praxis der Zukunft aussehen?
Wir wiinschen allen Lesern viel

Spaf? mit der neuen Ausgabe des
ZWP spezial.

Steffen Bucher
[Infos zum Autor]
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PRAXISMARKETING

Corporate Identity — was in der Wirtschaft langst in aller

Munde ist, ist mehr und mehr auch in die Welt der Praxen

eingezogen. Doch was ist Corporate Identity eigentlich?

Und wie schafft man ein einprégsames und stimmiges

Corporate Identity in der Zahnarztpraxis?

Mit Corporate ldentity
Charakter zeigen

Autoren: Rudi J. und Nina Kassel

Unter Corporate Identity versteht man die
4Personlichkeit“eines Unternehmens.Dahin-
ter steht die Idee, dass Unternehmen wie Per-
sonlichkeiten wahrgenommen und beurteilt
werden, namlich sowohl nach ihrem opti-
schen Erscheinungsbildalsauchihrer Artund
Weise, zu kommunizieren oder zu handeln.
Wenn all diese Faktoren ein einheitliches Ge-
samtbild ergeben, entsteht fiir den Betrachter
ein spezifischer Charakter — die Corporate
Identity.

Identifikation von Werten
und Zielen

Erste Voraussetzung fiir die Schaffung einer
pragnanten Corporate Identity ist es, dass die
Verantwortlichen wissen, wie sie sich selbst
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sehen und wie sie von ihren Mitarbeitern und
Patienten gesehen werden wollen —so banal
dasklingenmag. Inder Praxiszeigtsich jedoch
haufig, dass im Vorfeld liber diese wichtigen
Fragen zu wenig nachgedacht wird.

Wer ist iiberhaupt meine Zielgruppe und was
erwartet sie? Welche Stérken und Schwéchen
habe ich? Welche Art der Medizin vertrete ich
eigentlich? Welche technischen, optischen,
personlichen Bediirfnisse sind vorhanden?
Wie sieht mein Umfeld aus? Wo kénnte es
Schwierigkeiten geben? In welchen Punkten
unterscheide ich mich von anderen?

Die Antworten auf diese und andere Fragen
sind von elementarer Bedeutung bei der Pla-
nung und Ausrichtung einer Praxis. Deshalb
empfiehlt es sich, von Beginn an genau fest-
zulegen, wohin die Reise gehen soll.

Sichtbarer Leuchtturm —
das Corporate Design

Ist der Weg festgelegt, sind gerade die opti-
schen Signale und Zeichen fiir eine erfolgrei-
che Umsetzung von besonderer Bedeutung.
Dabeihéngtdie Qualitét des Designs von zwei
Faktoren ab: von der Ubereinstimmung mit
der festgelegten Strategie und von der Quali-
tat der gestalterischen Leistung. Denn: durch
das visuelle Bild ist eine Praxis in der Offent-
lichkeit am deutlichsten wahrnehmbar. Der
Grund dafiir liegt darin, dass sich gestalte-
rische Aspekte im Vergleich zu Faktoren wie
dem Verhalten sehr schnell von anderen un-
terscheiden lassen. Damit liefern sie wichtige
Impulse zur Wahrnehmung der spezifischen
Identitat.
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Zubeachtenist,dass dabeiauchdiesinnlich
erlebbaren Merkmale, wie zum Beispiel
akustische oder haptische Qualitaten, eine
Rolle spielen. Damit erweitert sich der Be-
griff des Corporate Design in den wahr-
nehmbaren Gesamtauftritt. Dies ist wohl
auch der Grund, warum falschlicherweise
oft von Corporate Identity gesprochen wird,
wo eigentlich nur das Corporate Design ge-
meintist.

Innenarchitektur als Impulsgeber

In diesem Prozess iibernimmt die Innen-
architektur oft eine Schliisselrolle als Im-
pulsgeber. Denn die architektonische Ge-
staltung driickt leicht sichtbar das Selbst-
verstandnis aus: Herrschen klare Formen
vor oder wurde eher auf verspielte Details
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gesetzt? Welche Farben pragen das Am-
biente, welche Materialien? Wirkt die Ge-
staltung eher innovativ und zukunftswei-
send oder klassisch und werterhaltend?
Wie sind die Rdume aufgeteilt und wer
steht wo im Mittelpunkt? Welche Wege
miissen Patienten und Praxispersonal ge-
hen? Wiesind diese gestaltet? Dabeidriickt

die Gestaltung viel mehr als den person-
lichen Geschmack oder Stil des Arztes aus.
Sie zeigt zum Beispiel auch, welcher Stel-
lenwert Faktoren wie Qualitat, Langlebig-
keit,Nachhaltigkeitund so weiterzugeord-
netwird.

Fiir Planer und Innenarchitekten bedeutet
dies, sich der besonderen Verantwortung
bewusst zu werden und im intensiven Dia-
log mit dem Bauherren Wiinsche und Be-
diirfnisse, Ziele und Grundsatze zu klaren.
Dabei gilt es, auch dariiber nachzudenken,
welche Teile des Innenraums unsere Auf-
merksamkeit auf sich lenken und welche
aus dem Fokus des Betrachters gezogen
und ,unsichtbar” gemacht werden sollen.
Als Innenarchitekten habenwirdamitauch
die Chance, ganz gezielt gestalterische
Highlights zu setzen. Und gerade dies un-
terscheidet die blof3e ,,Moblierung” gegen-
liber einer stimmigen Gesamtkonzeption.
DennesgehtbeiderPlanungeinerPraxisja
nichtnurum Mébelund Farben,auch wenn
diese Faktoren &uferst wichtig sind. Zu-

nachst kommt es darauf an, die vorhande-
nen Flachen in sinnvolle Einheiten zu
strukturieren, den Bediirfnissen entspre-
chend anzupassen und gegebenenfalls
baulich so zu verdndern, dass sie dem Pa-
tientenaufkommen und der Philosophie
der Praxis gerecht werden konnen. Im
zweiten Schritt folgt dann der gestalteri-



sche Part, der neben dem Wissen liber die Wirkung von Licht und
Farben auch ein hohes MaR an Kreativitét erfordert.

Fiir eine Kinderzahnarztpraxis beispielsweise miissen vollkom-
men andere Gestaltungsansétze gefunden werden als fiir eine
Praxis, die sich vorwiegend mit kosmetischer Zahnheilkunde fiir
erwachsene Patienten beschéftigt. In Zahnkliniken mit mehreren
Behandlern, die im Schichtbetrieb arbeiten, kann der individuelle
Geschmack des Einzelnen deutlich weniger Beriicksichtigung fin-
denalsineiner Einzelpraxis. Dennoch soll und muss der ,Geist der
Praxis” klar erkennbar sein. Und auch, ob der Auftraggeber eine
Frau oder ein Mann ist, spielt eine entscheidende Rolle. Denn die
geschmacklichen Praferenzen von Frauen und Ménnern unter-
scheiden sich haufig sehr, was Lésungen ,von der Stange“ nicht
beriicksichtigen konnen. Ein grofies Manko —schlielich gehtes in
Sachen Corporate Identity um den individuellen Charakter einer
Praxis,um eine hohe Aufmerksamkeit bei Patienten und Mithewer-
bernund nichtzuletztdarum, dass mansich selbst mitseiner Praxis
wobhlfiihlt.

Fortsetzung im Kommunikationsdesign

Auchim Bereich der Kommunikationsmittel zeigt sich das Corporate
Design. Dem Praxislogo kommtdabei eine besondere Bedeutung zu
— denn es besitzt eine grofle Signalwirkung und einen hohen
Wiedererkennungseffekt. Aber auch die Beschilderung aufierhalb
der Praxisraume spielt fiir das durchgéngige Erscheinungsbild eine
wichtige Rolle. Last but not least empfiehlt es sich, den Auftritt im
Internet sowie Geschaftsausstattung, Flyer etc. mit dem Design der
Praxisineinenharmonischen Einklangzu bringen,weshalbeinver-
zahntes Arbeiten von Innenarchitekten und Grafikern empfehlens-
wert ist.

Fazit

Corporate Design ist keine Unternehmensidentitat. Sie ist Katalysa-
tor, aber nicht Ergebnis. Denn eine pragnante ,Corporate Identity”
entsteht nur aus der stimmigen Beziehung zwischen allen Faktoren:
einem gelungenen Corporate Design, aber auch einem iiberzeugen-
den Corporate Behaviour und einer durchdachten Unternehmens-
kommunikation. 4
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PRAXISGESTALTUNG

Bedingt durch die SchlieBung etlicher Postfilialen wurden

in der Vergangenheit bundesweit Raumlichkeiten unter-
schiedlicher GréBenordnungen frei, Leerstande vielerorts
vorprogrammiert. Alle waren perfekt zugeschnitten auf den all-
seits bekannten Schalterverkauf von Briefmarken, Versandzube-
hor, die Annahme und Herausgabe von Briefen, Paketen etc. Die
Raumaufteilung war tberall nahezu identisch, also stets ge-

nauso, wie wir uns eine Postfiliale vorstellen. Viele Vermieter

standen nun vor der groBen Aufgabe, diese verlassenen
Raume einer maglichst ahnlichen oder, mithilfe nicht uner-

Infos zur Autorin

heblicher Investitionen, génzlich anderen Funktion zuzufih-

ren und so neue Mieter zu finden.

Vom gediegenen

Autorin: Christine Kaps

Dieses Schicksal ereilte auch
die Filiale der ehemaligen Post
in Tonisvorst, bekanntals scho-
ne und beschauliche Apfelstadt
am Niederrhein.

Undebendiese Raume weckten

das Interesse von Dr. Stefan Sich-
ting, der bereits seit vielen Jah-
ren in einer zahnarztlichen Praxisgemein-
schaft im Ort arbeitete, jedoch bereits seit
geraumer Zeit insgeheim den Wunsch nach
Er6ffnung einer Zahnarztpraxis fiir Kiefer-
orthopadie in Eigenregie hegte.

Um eine tatséchliche Eignung der ehemaligen
Tonisvorster Poststelle zur spateren kiefer-
orthopadischen Praxis fundiertbeurteilen zu
kénnen, beauftragte Dr. Sichting das Innenar-
chitektur- und Planungshiiro GOKE PRAXIS-
KONZEPTE, mit Sitz in Diisseldorf, als Spezi-
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ostscha
Behandlungskonzept

alisten im Bereich der Planung und Einrich-
tung von Arzt- und Zahnarztpraxen, mit der
Erstellung erster Planungsvorschlége, die auf
derBasisintensiver Dialoge zwischen Kunde
und Praxisplaner entstanden, sodass alle
Wiinsche an die zukiinftige potenzielle Wir-
kungs- bzw. Arbeitsstatte Beriicksichtigung
fanden.

Rasch kamen die Gesprachspartner liberein,
dass die momentan noch sehr unattraktive
Flache die fiir Dr. Sichtings Anforderungen
an eine kieferorthopadische Praxis, inklusi-
ve der Option der spéteren Erweiterung um
ein weiteres Behandlungszimmer, perfekten
Réumlichkeiten darstellte — allerdings waren
hierflir sehr umfangreiche Umbaumafinah-
men notwendig.

Der Vermieter der Raume lief3 sich vom ge-
meinsam erarbeiteten Konzept und von Dr.

ter zum modernen

Abb. 1a—c: Vor dem Umbau war die Praxis eine ehe-
malige Postfiliale.

Stefan Sichtings Begeisterung iiberzeugen,
und so stand einer Unterzeichnung des Miet-
vertrages und dem kurzfristigen Start der
Abriss- und darauffolgenden Aufbaumaf-
nahmen nichts mehrim Weg.

Die alten Postschalter wichen, ebenso die
vorhandenen Stell- und Trennwénde, Boden,
Rasterdeckenplatten, Beleuchtung, die alten
Rippenheizungen, die gesamten, veralteten
Elektro- und Sanitarinstallationen.
Nachdem die gesamte Fliche nahezu ent-
kernt war und sich nun roh présentierte, be-
gann der erneute, umfangreiche Aufbau, auf
Grundlage der vorliegenden Installations-
angaben des Biiros GOKE PRAXISKONZEPTE.
Die Bauleitungfiihrte Dipl.-Ing. Hartwig Goke
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PRAXISGESTALTUNG

Abb. 2: Der Empfangsbereich der
Zahnarztpraxis Dr. Stefan Sichting.
Foto: Achim Grothus Fotografie,
Bielefeld, www.joachimgrothus.de

selbst, und so entstand in einer Bauzeit von
drei Monaten in der ehemaligen Postfiliale
von St. Ténis eine moderne, zeitlose und
schone Zahnarztpraxis fiir Kieferorthopadie.
Bei der Einrichtung legte Dr. Stefan Sichting
Wert auf eine zeitlose Ausstattung, und so
prasentieren sich heute weifte, schnorkel-
lose Mgbel zu glattgeputzten
Wénden, eine durchlaufende
Gipskarton-Decke mit integrier-
ter Beleuchtung zu raumho-
hen Glastrennwénden, ein PVC-
Bodenin Holzoptik zu Behand-
lungseinheiten mit farblich neutralen Pols-
tern,und Mabelklassiker im Wartebereich.
Das Erscheinungsbild der Praxis ist frisch,
sauber und hochwertig, und wiederholt taucht
inverschiedenen Einrichtungselementen wie
den Sitzpolstern der Wartezimmerbank oder
auch der Riickwand der Zahnputzplatze die
Farbe Apfelgriin als echter Stimmungsauf-
hellerauf.

Dr.Sichtingist Perfektionistund hat ein Auge
fiir Details, und so findet sich der gleiche, er-
frischende Farbton in vielen weiteren Ele-
menten wieder, wie z.B. in den Poloshirts
des Praxisteams, seinem Praxisschriftzug
und sogar in den Plastikbechern, die den Pa-
tienten zum Ausspiilen angeboten werden.
Kleinigkeiten, die ein sauberes und stimmi-
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Abb. 3, 4: Der Wartebereich
wirkt modern und schlich't.
Foto: Achim Grothus Fotografie

ges Bild darstellen, Corporate Design durch
und durch!

In seinem Patientenstamm finden sich alle
Altersgruppen, allerdings machte sich Dr.
Stefan Sichting bereits im Vorfeld viele Gedan-
ken dariiber, wie er mithilfe seiner Einrich-
tung die Praxis auch und ganz besonders fiir
Jugendliche attraktiv ge-
stalten konnte. Diese Al-

tersklasse von einer kieferorthopédischen
Behandlung zu iiberzeugen, stellt sich nicht
immer als ganz einfach dar, ist aber in fiir
sie unattraktiven Raumlichkeiten nahezu
ein Dingder Unmdglichkeit—eine veraltete,
miefige Praxis geht gar nicht, und anderer-
seits blof} keine kindlichen Spielerein, wie
sieinvielen kieferorthopadischen Praxen zu
finden sind, sondern es miisste ,cool“ sein.



ANZEIGE

Wenn Qualitat
entscheidet.

VALO
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. . f\bb. 5: Der Behandlungsraum
In diesem Punkt bekam er einen ent- tberzeugt mit seiner hochwerti-

scheidenden Tipp von seinen Kin- ARSI LA
Polstern der Behandlungseinheit,

dern, die genau in dem Alter wa- Foto: Achim Grothus Fotografie

ren, das Dr. Sichting explizitanspre-
chenwollte:,,Sport gehtimmer!*
So entstand die Idee, gro¥fléchige Bilder ausschliefilich mit action-
geladenen Sportmotiven zu présentieren, so zum Beispiel Fotogra-
fien eines Radrennens oder eines Surfers beim Abreiten einer Welle.
Diese Form der Dekoration sieht nicht nur duRerst attraktiv aus, son-
dern ist auch auswechselbar, sollte man sich irgendwann an diesem
Motiv sattgesehen haben.
Und tatsachlich ging das Konzept auf, die Kieferorthopadische Praxis
Dr. Stefan Sichting in Tonisvorst zieht alle Altersklassen gleichmaRig
an —auch oder sogar inshesondere jugendliche Patienten, die kom-
men, um zu sehen, und wiederkommen, da sie sich wohlfiihlen und
fundiertbehandelt werden!
So schlieft sich der Kreis — der vor-
mals vorhandene biirokratisch an-
mutende ,Charme” einer typischen
Postfiliale wurde konsequent aus
den Rdumen gefegt, und es entstand
eine moderne, chice und erweiter-
bare kieferorthopadische Praxis mit
klarer Linie und vorerst drei Be-
handlungsplétzen, die bereit ist,
alle Herausforderungen der Zukunft
anzunehmen. Ein Gesamtkonzept,
das Erfolg verspricht! «

Abb. 6: Auch im Flurbereich setzen die weif3en, schnorkellosen Mdbel einen ange-
nehmen Kontrast zum PVC-Boden in Holzoptik. Foto: Achim Grothus Fotografie

kontakt

GOKE PRAXISKONZEPTE

Dipl.-Ing. Hartwig Goke, Innenarchitekt BDIA
Collenbachstral3e 45

40476 Dusseldorf
www.goeke-praxiskonzepte.de

STARK

Drei Polymerisations-Modi bis
3.200 mW/cm?, volle Leistung
flr alle lichthdrtenden Materialien
und Anforderungen

SICHER
Breitband-Spektrum, geblindelter
Lichtstrahl, vollstindige Aushartung

auch in tiefen Kavitaten

SCHLANK

Leichtes, graziles Handstlick mit
kleinem Kopf, einfache Positionierung

in jedem Mundbereich

SOLIDE

Stabile, CNC-gefraste Aluminium-
Konstruktion, bruchfest.
Kratzfest, Teflon-beschichtet,

Spezialglas-Linse

SO INNOVATIV
Hocheffiziente LEDs, sichere
Langzeit-Hochstleistung durch
neueste Batterie-Technologie
(LiFePQ,), aufladbar

Testen Sie
VALO Cordless!

Terminvereinbarung unter
Tel. 02203 - 3592 15

ULTRADENT
m PRODUCTS - USA

UP Dental GmbH - Am Westhover Berg 30 - 51149 Kaln
Tel 02203-359215 - Fax 02203-359222 - www.updental.de

Vertrieb durch den autorisierten und beratenden Dental-Fachhandel



PRAXISERWEITERUNG

Die schon bestehende Zahnarztpraxis ,,360° zahn” in _
Dusseldorf wurde im Oktober 2012 um die Kinderzahn- [l e,
arztpraxis ,,360° milchzahn” erweitert. Die Vorgabe der '
Arzte war das Thema , Galaxie und ihre Planeten” in ein
innenarchitektonisches Konzept umzusetzen.

cin Weltraum

fur Kinder

Autor: Steffen Bucher

Fiir die neue Kinderabteilung,,360° milch-
zahn“ der Zahnarztpraxis 360° zahn in Diis-
seldorf wurde ein Praxiskonzept entwickelt,
welches Spafsbringt, Abwechslungschafftund
die Neugierde der Kinder weckt. Denn nicht

Die Gestaltung des Weltraums

Zentral platziert befinden sich die zylindri-
schen Organisationsbereiche wie Empfang,
Backoffice und der Sterilisationsbereich.

!

[

Dariiber schwebt ein aus Gipskarton gefer-
tigtes ,,Ufo", welches sich durch die indirekte
Beleuchtung optisch von der Decke abhebt,
was die schwebende Anmutung nochmals
unterstreicht. Die kreisrunde Form zieht sich,

nur die Behandlung sollte auf die besonde-
ren Bediirfnisse der Kinder und Jugendlichen
abgestimmtsein, auch der Einfluss der Umge-
bung auf den Patienten sollte im Zuge eines
ganzheitlichen Konzeptes beriicksichtigt wer-
den. Leitgedanke der Praxiserweiterung war
die Schaffung einer Weltraum-
Atmosphare fiir die jiings-

Abb. (oben): Grund- ten Patienten.
riss 360° milchzahn.—Abb.1, 2:
Derzylindrische Empfangstresen mit
einem schwebenden Ufoan der Decke
versehen.—Abb. 3: Die kreisrunden

Formen ziehen sich durch die

gesamte Praxis.

ausgefiihrt mit verschiedenen Gestaltungs-
elementen, durch die gesamte Praxis und
riihrt nicht zuletzt auch vom ,Gradzeichen®
im Logo. Schonam Eingangkénnen die kreis-
runden Ausschnitte entdeckt werden, durch
die ins Wartezimmer und die Prophylaxe-
raume geschaut werden kann. Somit entste-
hen bereits dort Blickachsen und die Schaf-
fung von Transparenz. Die Ausschnitte im
Wartebereich sind auf Kinder abgestimmt
und dieneninihrer Funktion als Réhren zum
Klettern, Liegen, Verstecken und als Stau-
raum, Buchregal oder gar als ,Schnuller-
Friedhof®,

Die Behandlungsrdume und Biiros sind um
den runden Mittelteil angeordnet und so
durch kurze Laufwege immer schnell zu errei-
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Ihre Praxis Ihr Labor

DDX ist ein Online-Fallmanagement-
tool, mit dem Praxen und Labore
effektiver kommunizieren koén-
nen: reichen Sie vollstandig
neue Falle in Sekunden
ein, rationalisieren und
automatisieren Sie Ihre
Laborarbeitsablaufe
und rufen Sie den
Status ausstehender
Félle in Echtzeit ab.

DIGITAL DENTAL EXCHANGE

Digitale Abformung und lhr Vorteil mit Henry Schein:

Con neC‘I*DentO | digitaler Datentransfer

DIGITAL RESTORATIVE SOLUTIONS FOR PRACTICES & LABORATORIES

B Beratung: Individuell und Workflow-
Unter der Dachmarke Connect Dental orientiert
blndelt Henry Schein seine Aktivitaten rund B Konzept: Workflow zwischen Praxis und

B FreeTel: 0800-1500050 um den digitalen. Workflow zwisc?_her? F"raxis Labor im Hinblick auf Datenaustausch
und Labor. Spezialisten-Teams fir digitale und Schnittstellen

FreeFax: 08000-404444 Systeme beraten individuell, planen die sinn- B Implementierung: Installation von Netz-

volle Vernetzung offener, digitaler Produkte werklésungen, offenen digitalen Abdruck-
und fuhren sie zu einfach zu bedienenden scannern, Rontgensystemen, CAD/CAM
Kundenldsungen fir Zahnarztpraxen und Systemen Chairside und Labside

www.henryschein-dental.de Labore zusammen.

YAHENRY SCHEIN®

Erfolg verbindet. DENTAL



PRAXISERWEITERUNG

Abb. 4,5: Der Warte-
bereich: Die Ausschnitte dienen
als Rohren zum Klettern und Verste-
cken.—Abb. 6-8: Um das runde Mittel-
teil sind die Behandlungsraume

und Biiros angeordnet.

chen —begleitet vom ,UF0*, welches iiber den
Patienten schwebt.

Das grafische Konzept umfasst fiinf Grund-
farben und Planeten aus unserem Sonnensys-
tem. Jedem Planet st eine Farbe und Behand-
lungszimmer zugeordnet. Das Sonnensystem
wird somit zum Leitthema. Die Behandlungs-
zimmer sind in der jeweils zugeordneten Far-
be gestaltet. Auch der Planet taucht dort wie-
derals Wandbespieglungauf.Indensonstweif3
gehaltenen Raumen kommt so das Farbkon-
zeptoptimal zur Geltung. Glastrennwande und
auch kreisrunde Ausschnitte zwischen den
Behandlungsrdumen geben den kleinen Pa-
tientenimmerwieder Einblicke frei und neh-
men Angst vor geschlossenen Rédumen.
Durch sdmtliche Mdbel und Einbauten, die in
mindestens einer der fiinf Farben getaucht
sind, werdeninallen Raumlichkeiten Akzente
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gesetzt. Technische Details machen fiir die
Kids schon das Warten zum Erlebnis — allein
der interaktive Tisch im Wartebereich fesselt
und lenkt von der bevorstehenden Behand-
lungab.

Das Lichtkonzept unterstreicht konsequent
das Thema. Einzeln verteilte Spots erinnern
an einen Sternenhimmel und die Leuchten
in ,Kraterform“ an eine Mondlandschaft. So
zieht sich das Thema gradlinig durch alle
Bauteile und Raume. Der Boden in Holzoptik
schafftein warmes Raum-

— Abb. 9, 10: Kreis-

Farbe zugeordnet.

runde Ausschnitte in den Be-
handlungsraumen schaffen Trans-
parenz.—Abb. 11: Jedem Behand-
lungszimmer ist eine bestimmte

klima und hilft nicht zuletzt, dann doch auf
dem Boden zu bleiben.

Fazit

Durch das Konzept, Galaxie und ihre Planeten®
wurde eine Abenteuerpraxis entwickelt, die
die Kooperationsbereitschaft, Offenheit und
Wohlbefinden der jungen Pa-
tientenfordertund nachhaltig
Vertrauen schafft. Denn jeder
Zahnarztbesuch sollzu einem
positiven Erlebnis fiir die
jungen Patienten wer-
den, damit sie gerne
wiederkommen. ¢

Infos zum Autor
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Claudia Schmidt,
Dentale Fachplanung Multident

Von der ersten Skizze bis

Wir bringen frischen
Wind in |hre Praxis s

partner fiir Thre individuelle
Praxisgestaltung.

’ Haben Sie Lust auf eine Veranderung?
Testen Sie uns!
planung@multident.de
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FreeCall 0800 7008890 | FreeFax 0800 6645884 | info@multident.de | www.multident.de



PRAXISPHILOSOPHIE

Feng-Shuibedeutet Ausgeglichenheit und Balance. Weil der Mensch mit

seiner Umgebung in Resonanz geht, wirken sich harmonisierte Raume

positiv auf das Wohlbefinden und die Gesundheit aus. Feng-Shui

wirkt wie Akupunktur im Raum: Glnstige Bereiche werden betont,

schwache Bereiche ausgeglichen und Uberschissige Energien ab-

geleitet. Der Patient in der Praxis soll das erspuren.

Feng—Shui in der Praxis;
Wohltihlen beim Zahnarzt

Autorin: Ellen Stllentrop

Die Herausforderung war der Umbau ei-
ner Zahnarztpraxis in Rheinhessen: Es galt,
das zu dunkle, veraltete System und die be-
grenzten Raumlichkeiten mit ihren vielen
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Ecken, Kanten und Versétzen optimal und
funktional zu gestalten. Auf kleinem Raum
sollte ein Gefiihl von hoher Qualitét erzeugt
werden.

Nach intensiven Vorgesprachen mit meiner
Klientin entwickelte sich fiir mich ein klares
Bild, in welche Richtungdie Gestaltunggehen
kénnte. Da die Bauherrin dem Buddhismus
und der Zen-Philosophie nahe steht, hatte ich
umgehend die Vorstellung fernéstlicher Leich-
tigkeit vor Augen.
Nach einer Bestandsaufnahme fertigten wir
exakte Pléne an, wichtige Voraussetzung fiir
die Gestaltung mit Feng-Shui. Ein spannendes
Projekt nahm seinen Lauf:
Die Grundlage fiir meine Feng-Shui-Beratung
errechnet sich aus dem Geburtsdatum der
Klientin sowie einer genauen Eingangs- und
Standortposition der Praxis, eingemessen mit
dem Kompass. Diese Daten geben Aufschluss
dariiber, welcher Typ meine Klientin ist und
wie die glinstigen Ausrichtungen auf den Raum
bezogen liegen. Das bildet das Fundament der
Feng-Shui-Analyse fiir den spéteren Entwurf.
Ummireinenochgenauerdefinierte Uber-

sicht der Gegebenheiten zu verschaffen,
» nachher |




arbeitete ich in der ersten Phase mit einer
staatlich anerkannten Astrologin zusammen.
Sie libertrug das Abbild des Geburtshoroskops
der Bauherrin auf den Grundriss der Praxis.
Die zusétzlichen Informationen glich ich dann
mit meinen Feng-Shui-Ergebnissen ab. Jetzt
wusste ich: Wo liegen zu aktivierende, giins-
tige und forderliche Bereiche, wie kann die
Raumaufteilungaussehen,wohaben Symbole
ihren besten Platz, welche Farben und Mate-
rialien unterstiitzen das Gesamtkonzept?

Nach meiner Vorstellung sollten der Emp-
fangs-, Office- und Wartebereich ineinander-
flieRen, sodass ein Gefiihl von GroRziigigkeit
und Freundlichkeit entsteht. Die Patienten soll-
ten sich gleich gutaufgehoben fiihlen und intu-
itivdas ganzheitliche Konzept erspiiren. Nichts
sollte aufdringlich, alles eher zuriickhaltend
und beruhigend wirken. So entwarf ich das Bild
des Buddhas in den Raumfarben. Die zentrale
Figur des Buddhismus sollte sich leise in das

schluss

Umfeld integrieren; ein Leitsatz, auf den die
Bauherrin groflen Wert legte. Auch fanden das
Symbol der Perle und der Sonne als immer
wahrender Kreis der Unendlichkeit in ausge-
suchten Bereichen ihren Platz sowie die Ele-
mente Wasser — fiir Reinheit, Erde — fiir Be-
stdndigkeit und Metall—fiir Funktionalitat.

Das Office erforderte besondere Aufmerksam-
keit. Hier galt es, mit Feng-Shui-Prinzipien
Funktionalitdt und Schonheit zu vereinen. Das
Ergebnis war ein ausgekliigeltes Schranksys-
tem, individuell fiir den sehr begrenzten Raum
angefertigt, im Farbkonzept dem frischen Gelb
angepasst, das leichte, feine Metall kombiniert
miteinercremeweifien Lackoberfléche. Beider
Auftragsvergabe, im Timing und bei der Bau-
ausfiihrung arbeitete ich mit meinem Partner,
dem Architekten Michael Hemm, zusammen.
Wir meisterten die sehr kurze Umbauphase
von drei Wochen durch eine straff organisierte
Einteilung der zu koordinierenden und zu be-
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PRAXISPHILOSOPHIE

werkstelligenden Arbeiten: angefangen von
der Elektroinstallation iiber den Einbau einer
neuen Beleuchtungsanlage bis hin zum Ein-
ziehen einer neuen Decke, neuer Boden und
Wande, dem Einbau speziell angefertigter M&-
bel etc. Dank einer tollen Bauherrin, sehr guter
Stimmung und eines professionellen Hand-
werkerteams liefalles,,rund“! Die Praxis konn-
te zum vereinbarten Termin wieder eréffnet
werden — mit einem durchweg positiven Feed-
back. Zahnarztin und Bauherrin
Andrea Jagdt: ,Eine groRartige
Veranderung! Mein Team und ich
sind von dem Ergebnis begeistert,
meine Patienten ebenso.” ¢

kontakt

Zahnérztin Andrea Jagdt
Am Kloster 19

55239 Gau-Odernheim
Tel.: 06733 1202

Fax: 067338519

E-Mail: info@jagdt.de
www.jagdt.de

Ellen Sullentrop

raumkoncept

Woérrstadter StraBe 7

55286 Sulzheim

Tel.: 067329331088

E-Mail: mail@ellensuellentrop.de
www.ellensuellentrop.de
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VERFAHREN

Bei der Auswahl eines geeigneten Verfahrens zur Bereitstellung

infektiologisch unbedenklichen Wassers an den Austrittsstellen

von Dentaleinheiten ist eine Vielzahl technischer und mikro-

biologischer Besonderheiten zu berlicksichtigen. Zum Vergleich

stehen daher prinzipiell chemische und Ultrafiltrationsverfahren.

Fallstricke beim Herangehen
an die dentale Wasserhygiene

Autor: Jan Papenbrock

Fiir die Kategorie der Filtrationsverfahren
ist neben den technischen Grundvorausset-
zungen, die fiir den Einbau solcher Systeme
wichtig sind, zu kldren, ob Aussagen hinsicht-
lich der Riickhalteféhigkeit von Mikroorga-
nismen iiber einen bestimmten Zeitraum un-
ter Praxisbedingungen korrekt sind.

Eine Standzeitangabe von mehreren Monaten
ist fiir einen Sterilfilter wissenschaftlich nicht
haltbar. Es zeigte sich, dass schon nach sieben
Tagen solche Systeme Bakterien nicht mehr
adaquat zuriickhalten konnten, wie eine Un-
tersuchung in der Zahnklinik der Universitat
Greifswald zeigte. Nach nicht einmal 30 Tagen
betrug die Keimzahl hinter manchen Filtern
bereits iiber5.000 KBE/ml.

Bei Filtern ist es auch besonders schwierig,
eine vertretbare Schnittmenge zwischen Nut-
zen und Kostenaufwand zu finden. Will man
Multispritze, Turbinen, Mundspiihlbecher ide-
alerweise einzeln mit Filtern bestiicken, liegen
die Kosten hierfiir pro Einheit bei gut 300€
zzgl. MwSt. Bei von manchen Herstellern ge-
machten Standzeitangaben von sechs Mona-
ten ein vielleicht vertretbarer Aufwand, mit
dem Nachteil, dass eine Nutzungsdauer von
30 Tagen fiir derartige Filtertypen tatsachlich
als serios zu betrachten ist.

Fiir Systeme, die zentral in der Praxis zur
Trinkwasserfiltration installiert werden, gilt,
dass diese natiirlich keine Biofilme in der
Hausinstallation oder in den Behandlungs-
einheiten entfernen. Ein ,,Aushungern” von
Biofilmen ist aufgrund des hohen Nahrstoff-
angebotes aus den Schlduchen der Behand-
lungseinheiten ebenfalls nicht méglich. Man-
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gels Einwirkung auf den die Einheiten besie-
delnden Biofilm kann hier keine Gewahrleis-
tung fiir die Wasserqualitat der Einheiten
ibernommen werden, da dort weiter ein un-
gehindertes Keimwachstum moglich ist.
Demgegeniiber werden seit Jahrzehnten,
teils mit fragwiirdigem Ergebnis, chemische
Verfahren zur sogenannten Entkeimung von
Dentaleinheiten angeboten.

Neben der sténdig zur Debatte stehenden Ma-
terialkompatibilitét ist die gegen Biofilme er-
wiesene Wirksamkeitund die mikrobiologische
Uberpriifbarkeit des so behandelten Prozess-
wassers der Dentaleinheiten zu hinterfragen.
Auch die Frage nach der generellen Zuléssig-
keit von Verfahren, beispielsweise fiir jene,
welche an der Trinkwasserversorgung einer
Praxis ansetzen, gewinnt immer mehr an Be-
deutung. Hier gelten deutlich strengere MaR-
gaben fiir die Wirksamkeit, prinzipielle Eig-
nung, chemische Reinheit (bei Natriumhypo-
chlorit beispielsweise Konformitét mit der DIN
EN 901) und Dokumentierbarkeit.
Ausschlaggebend fiir den iiberhaupt realisier-
baren Erfolg einer Maftnahme ist die Tatsache,
dass mit den gewdhlten Anwendungskonzen-
trationen nachweislich aquatische Biofilme
entferntwerden kdnnen oderobes sich nurum
schwammige Vertriebsaussagen handelt.
Aussagekraftigsind in diesem Fall nur wissen-
schaftliche Dokumentationen, dass neben der
erfolgreichen Sanierungtatséchlich dieim Bio-
film vorhandenen, kolonienbildenden Einhei-
ten reduziert werden konnten, da ein Biofilm
gegen Biozide ca. 1.000 x resistenter ist als ein
freiim Wasserschwebender Mikroorganismus.

Infos zum Autor

Schlieflich lésst sich der Erfolg einer Maf-
nahme am Ende nur miteiner korrekt durchge-
fiihrten mikrobiologischen Beprobung durch-
fiihren. Beim Einsatz chemischer Desinfek-
tionsverfahren ist dabei immer auf die Verwen-
dung eines geeigneten Inaktivierungsmittels
zu bestehen, um das Entstehen falsch-negati-
ver Ergebnisse durch unrealistisch lange Kon-
taktzeiten der Biozide mit den Mikroorganis-
men in den Probegeféfien zu verhindern. Spre-
chen Sie hierauf auch Ihr Priiflabor und Ihren
akkreditierten Probennehmer an. Haufig ist
dieses Erfordernis, obwohlauch in der Trink-
wasserverordnungvorgeschrieben, nicht be-
kannt. Da jedes Biozid ein spezielles Inakti-
verungsmittel bengtigt, sollte hierzu ein in
diesem Bereich erfahrener Mikrobiologe oder
Chemiker konsultiert werden.

Mitdem Willen zur kompetenten Beriicksich-
tigung sémtlicher genannter Punkte geht eine
gewisse Problematik fiir Laien einher. Beste-
hen Sie daher auf das personliche Gesprach
vor Ort, und lassen Sie sich den Erfolg einer
gewdhlten MaRnahme zum Schutz lhres Be-
triebes garantieren. 4

kontakt

BLUE SAFETY GmbH
Siemensstr. 57

48153 Minster

Tel.: 0800 25837233

E-Mail: hello@bluesafety.com
www.bluesafety.com
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Intelligente Unterstttzung lhrer Qualitdtssicherung? vision U!

Das neue Multimedia-System der Premiumklasse macht

Fortschritt offensichtlich:

Mit interaktiver Programmfuhrung auf hochauflésendem Multi-Touch-
Screen (21,5"1) - fiir sichtbares Perfectainment. Noch Fragen?
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PRAXISNEUGRUNDUNG

Im Oktober 2012 erdffnete Dr.
med. dent. Kostja Henry Bauer
seine neue Praxis in Stutt-
gart-Filderstadt. Die Existenz-
grindunghat er zusammen mit
dental bauer umgesetzt und
berichtetimfolgenden Beitrag,
wie er die Existenzgrindung
erlebt hat.

,Furdie Niederlassung
braucht man kompetente Partner”

Autorin: Kristin Jahn

»Das Dentaldepot ist bei ei-
ner Existenzgriindung fiir die
Koordination und die Einhal-
tung des Zeitplanes mitent-
scheidend. Fiir die Niederlas-
sung braucht man kompetente
Partner,aufdie mansich verlas-

[=] ¥ [=]
T
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sen kann und die erfahrene Experten auf
ihrem Gebiet sind. Bei der Wahl des Depots
entscheidetfiirmichderpersonliche Kontakt.
Die Chemie muss stimmen!

Mit dental bauer habe ich wahrend der
Praxisgriindung sehr eng zusammenge-
arbeitet. Zum Beispiel musste die dental
bauer Innenarchitektin Petra Zieher mich

Die Zahnarztpraxis des Existenzgriinders Dr. med.
dent. Kostja Henry Bauer ist eine Neugriindung und
wurde von dental bauer geplant und umgesetzt.

und meine ldeen gut kennen, um mein
Konzept wirklich umsetzen zu kénnen.
Natiirlich trifft das auch auf Wolfgang Neu-
meier zu, meinen Dentalfachberater. Wir
kennen uns schon zwei Jahre. Er weif}, mit
welchen Produkten oder welcher Software
ich vorher gearbeitet habe, was es zurzeit
gibt und was die Vor- und Nachteile sind.
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dental bauer
[Infos zum Unternehmen]

Das Motto unserer Zusammenarbeit ist  welche Mitarbeiter oder
mehr ,Need to have' als ,Nice to have’. Herrn ~ Mitarbeiterin wirklich in
Neumeier muss ich mein besonderes Lob  die Praxis passt. Bei der
und meinen personlichen Dank ausspre-  Auswahldes richtigen Per-
chen, denn er hat sich jederzeit mit hchs-  sonals empfehle ich, einen
tem personlichen Einsatz fiir den planmé-  professionellen Praxiscoach hinzuzuziehen.
Rigen Ablauf meiner Praxisneugriindung  Somit spart man Zeit, Geld und vor allem
eingesetzt. wertvolle Nerven.” ¢

dental bauer bietet auch sehr gute Semi-

nare zur Niederlassung an. Bei jeder Bera-

tungisteswichtig,dass der Expertewirklich

Ahnung vom Zahnarztberuf und den eige- ko nta kt

nen Vorstellungen hat. Das Depot bleibt
die Basis, das ist ganz wichtig. Die Schwer-
punkte meiner Praxis sind Prophylaxe und
die professionelle Zahnreinigung. Zu mei-
nem Konzept gehdren natiirlich auch Pa-
rodontologie und Funktionsdiagnostik.
Meine Patienten empfinden die Praxis vom
ersten Eindruckan sehrfreundlich, hellund

modern. Sie fiihlen sich wohl und haben
durch die freie und grofziigige Raumauf-
teilung weniger Anspannungund Angst als
friiher.

Meinen Mitarbeitern geféllt das moderne Dr. Kostja Henry Bauer
und helle Design der Raume, die Freundlich- Zahnarzt
keit der Farben und die Luftigkeit der Raum- Bonlander HauptstraBBe 85

gestaltung sehr gut. Uberall ist es hell und 70794 Filderstadt-Bonladen
wirkt — auch durch die Farben und Qualitat Tel - 0711 99727370

des Bodenbelages —sehransprechend. Fax: 0711 99720063 -
E-Mail GOKE . PRAXISKONZEPTE

info@zahnarztpraxis-drbauer.de

Mein Tipp an Praxisgrinder

Sich bei der Auswahl des Personals viel Zeit www.zahnarztpraxis-drbauer.de

nehmen und ein Gespiir dafiir entwickeln,




PRAXISHYGIENE - HERSTELLERINFO

Bei einer Praxisneugriindung oder -Ubernahme, beim Neu- oder
UmbauderRaumlichkeitenistvieleszubedenken. Unteranderem
gilt es, schon wahrend der Bauphase die Weichen fir die kinftig
einhundertprozentige Umsetzung der Hygienevorschriften zu
stellen, auch in puncto Wasserqualitat. Ansonsten drohen Gerate-
verschleil3, der Verfall von Herstellergarantien und —im schlimms-

ten Fall —sogar hygienische Probleme bzw. rechtliche Schritte.

Wasserautfbereitung
tUr die Zahnarztpraxis

Autor: Andreas-M. Méhring

Fiirdie Einhaltung der qualitativ einwand-
freien Wasserversorgung und die zuverlds-
sige Wasseraufbereitung im Dentalbereich
steht Praxisinhabern das baden-wiirttem-
bergische Unternehmen aquaPROdentis seit
mehralszwanzig)ahrenin Beratung, Planung
undAusfiihrungzur Seite—selbstverstandlich
gemaf aktueller rechtlicher Verordnungen
und Bestimmungen. Aufier Gerdten zum nor-
menkonformen Anschluss von Dentalgeréten
an das 6ffentliche Trinkwassernetz bietet das
Unternehmen Hilfe bei Verstopfung, Verkal-
kung, Verschmutzung und Verkeimung.

Wasseranalyse

Die Tatigkeit von aquaPROdentis beginnt zu-
nachst mit der Wasseranalyse in der entspre-
chenden Zahnarztpraxis. Die Probe wird in ei-
nem unabhangigen Labor nach DIN-Standard
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analysiert und bildet die Grundlage fiir ein per-
sonliches Gesprach. Dabei werden u.a. Wasser-
harte und pH-Wert ermittelt. Ebenfalls wird das
Wasserauf Kupfer und Eisen untersucht.

Verordnung

Die Europanorm EN 1717 fordert eine Siche-
rung gegen Riickfluss von Wasser aus gefahr-
lichen ,,Entnahmestellen” in das offentliche
Trinkwassernetz. Dentalgerate wurden hier-
bei in die Gefahrenstufe 5 eingeordnet. Ge-
rate dieser Gefahrenklasse miissen mit einer
Jreien Fallstrecke®, auch ,freier Auslauf* ge-
nannt, gesichert werden. Fiir alle Dentalgerate,
die iiber kein DVGW-Priifzeichen verfiigen
und damit nicht als eigensicher gel-
ten, ist eine externe Siche-
rungseinrichtung zu instal-

lieren. Diese gilt ebenso fiir

—

alle an der Wasserleitung angeschlossenen
Kleingerate wie Pulverstrahlgerate und ZEGs.
Mit der aquaPROdentis-Sicherungseinrich-
tung Flow-Neo wird diese Vorschrift erfiillt
und das Wasservoreinerhygienischen Belas-
tunggeschiitzt.

Verstopfung

Wenn Probleme durch Verstopfungen beste-
hen, ist eine Bestandteileanalyse sowie ein
Keimtest n6tig. Dabei muss bestimmt werden,
ob Kupfer- bzw. Eisenoxideals Ursachefiirdie
Ablagerungen infrage kommen. Diese Oxide
kdnnen durch das 6ffentliche Leitungsnetz
eingeschwemmt werden und anschlieRend
verklumpen. Die Folge sind Verstopfun-
gen, die leicht auch fiir organische
Ablagerungen gehalten werden.
Organischer Biofilm ist jedoch
nicht die einzige Ursache fiir Ver-
=#>" stopfungen. Je nach Ergebnis wird
"~ nachfolgenddasentsprechende Dosier-
mittel bestimmt. Die Dosierstation Synchro-
dos plus arbeitet gegen die Ursachen fiir Ver-
stopfungenundbehandeltdiese zentraldort,
wo sie entstehen.

Mit dem Desinfektionsmittel aquaPROdes,
auf der Basis von hypochloriger Saure, wird
das hochwirksame Desinfektionsmittel zuge-
geben. Hierbei miissen jedoch auch die Grenz-
werte der Trinkwasserverordnung (TrinkwV)
beachtet werden.



Verkalkung

Die Dentalgeratehersteller fordern fiir den
ordnungsgeméfien Betrieb der Dentalein-
heiten eine Wasserharte zwischen 8,4 und
12°dH. Bei der Uberschreitung des Wertes
drohen Probleme durch Kalkablagerungen.
Der Kalk féllt als Calciumcarbonat (Wasser-
stein) aus und verstopft die feinen Diisen
und Leitungen. Diese verkalkten Teile kon-
nen nicht mehrgereinigt, sondern nur noch
ausgetauscht werden.

Bei harterem Wasser ist daher der
Einsatzeiner Wasserenthartungs- |
anlage nach dem Prinzip eines lo-
nenaustauschers erforderlich, z.B.
desBEWADENT _basic.Nurdurch
eine Wasserenthartungsanlage
kann eine definierte Wasser-
hartegewdhrleistetwerden,da
das weiche enthértete Wasser
mit Leitungswasser auf den
gewiinschten Wert vermischt
wird.

Verschmutzung

Siekannaus Schmutzpartikeln entstehen, die
aus dem Leitungsnetz des Wasserversorgers
oder der eigenen Hausinstallation kommen.
Besonders nach Bauarbeiten, Offnung eines
Hydranten oder nach dem Absperren der
Wasserversorgung sind diese Verschmut-
zungen auffallig. Ein zentraler Filter im Was-
sereingangshereich (105-135p) ist Stand der
Technik, erfillt aber nicht die Filtrationsvor-
gaben der Dentalgerétehersteller.

Die DentalgerateherstellergebeneineFiltra-
tion bis zu 20 p vor, damit die Bauteile inner-
halb der Dentaleinheit nicht verschmutzt
werden oder verstopfen. In der Leitung der
Zahnarztpraxis sollte dafiir die Filtration auf
zwei Stufen verteilt werden, die aus einem
Vorfilter und einem Feinfilter bestehen.

Die Einbaustrecken EBS basic bzw. EBS plus,
ggf.inVerbindung mitdem Spezialfilter Fe-Ex,
helfen hier weiter.

Verkeimung

Durch die geringen Wasserverbrauchsmen-
gen der Bohrinstrumente und die geringe
FlieRgeschwindigkeit in den Wasserleitungen
kommtes zu keinem nennenswerten Wasser-
verbrauch. Invielen Zahnarztpraxen werden

bei der rdumlichen Planung zudem mehrere
Behandlungszimmer mit diversen Anschluss-
moglichkeiten fiir die Dentaleinheit und die
Waschbecken geplant und auch installiert,
sodass hier Stagnationsstrecken entstehen.
Diese und andere baulichen Ursachen wie
z.B. ein zu grofer Leitungsdurchmesser und
eine lange Leitungslénge fiihren haufig zur
Bildung von Ablagerungen, auch organi-
scher Art, die als Biofilm bezeichnet werden.
Dieser Biofilmistein Gemisch aus Algen und
Bakterien und wird durch den Sauerstoff-
anteilim Wasser und vor allem durch
den schlechten Wasseraustausch im
Wachstum gefordert. Abhilfe schafft
die Dosierstation Synchrodos plus
in Verbindung mit dem Desinfek-
tionsmittel aquaPROdes. Bei ei-
nerflachenmaRiggrofien Praxis
mitlangen Wasserleitungenist
ein Zwangsspiilventil sinnvoll,
das mit Betétigen des Praxis-
hauptschalters das Rohrinhalts-
volumen an Wasser durch ein
zeitgesteuertes Magnetventil in
den Abfluss ausspiilt.

Zudem konnen in der Wasserlei-
tung montierte Filter oder Enthartungsanla-
gen, die nicht regelmafig entsprechend den
Herstellervorgaben gewartet werden, zu ei-
ner Keimvermehrungfiihren.

Wartung

Umdie Funktion der Wasseraufbereitungsge-
rate dauerhaft aufrechtzuerhalten, empfiehlt
sich der Abschluss eines Wartungsvertrages,
beispielsweise mitaquaPROdentis. Wahrend
der Laufzeit besteht Garantie, ausgeschlossen
sind jedoch Verschleifteile bzw. Verbrauchs-
materialien. 4

kontakt

aquaPROdentis Vertrieb GmbH
Karl- Schramm-Str. 1

74928 Hiffenhardt

Tel.: 06268 929277

Fax: 06268 929278

E-Mail: info@aquaprodentis.de
www.aquaprodentis.de
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DENTALDESIGN

Fiir die Gestal-
tungihrer Produkte ;
wurde Sirona bereits mit

dem iF Design Award aus-
gezeichnet und war fiirden
Designpreis der Bundes-
republik Deutschland
nominiert.

worauf es bei guter Gestaltung ankommt.

Der erste Eindruck entscheidet oft, ob ein Produkt Gberzeugt oder nicht. Produkt-
designer Andreas Ries, Spezialist fir Praxisdesign, erklart, warum das so ist und

v
/S..

Ergonomischen Arbeitsablaufen

ein Gesicht geben

Autor: Andreas Ries

Praxisdesign bedeutet nicht nur gutes Aus-
sehen, sondern auch die Umsetzung hoher
Anforderungen. Gerade bei Dentaltechnik ist
es wichtig, dass das Design zeitlos wirkt, da
es sich hierbei um langfristige Investitionen
handelt, die teilweise bis zu 20 Jahre lang
verwendet werden. Zudem miissen Behand-
lungseinheiten so konzipiert sein, dass zum ei-
nen der Arzt und sein Team damit gut arbeiten
kdnnen und sich zum anderen die Patienten
darin wobhlfiihlen.

Aber kdnnen Kéufer bereits auf den
ersten Blick erkennen, ob ein Pro- =
dukt all diese Anforderungen er- %
fiillt? Der Psychologe Gerd Gigerenzer
hat die These aufgestellt, dass die sogenannte
Bauchentscheidungeinerrationalgetroffenen
Entscheidung weit iiberlegen ist. Ubertragen
auf Kaufentscheidungen bedeutet das, dass

Kunden sich mafigeblich unterbewusstvon =
ihren Instinkten leiten lassen, ob sie ein _.
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Produkt iiberzeugend finden oder nicht. Die
Unternehmen Apple und Braun gelten als
Paradebeispiele fiir gutes Produktdesign, das

Abb. 1: Die schwungvolle, flieende Linienfiihrung
ist charakteristisch fiir SINIUS. — Abb. 2: SINIUS ist
kompakt gestaltet und zielt auf eine optimale Raum-
nutzungab.

Kunden sofort anspricht. Ihre Gerate sind nicht
nurvordergriindigaufpoliert,sondernsie sind
so gestaltet, dass sie gebrauchstauglich sind.
Das heifdt, die Produkte vermitteln bereits beim
ersten Anblick ihre technische Kompetenz.
Dieter Rams, der von den 1950er-Jahren bis in
die 90er Chefdesigner bei Braun war, brachte
es in einem Interview mit der ,WELT" auf den
Punkt: ,,Design ist ganz wesentlich da-
von bestimmt, dass es Dinge er-

’ klart, ohne dass man lange eine
Gebrauchsanweisung lesen muss.”

' Rams weif}, wovon er spricht, schlief-
lich hat sein Design dazu beigetragen,
dass sich die lokale Marke Braun aus
dem Frankfurter Raum zu einer weltbe-
rihmten Qualitdtsmarke entwickelt hat.



Lange Handbdicher? Nicht notig!

Ein Beispiel fiir das erfolgreiche Herunterbrechen komplexer
Technik auf ein intuitiv bedienbares Design istdie Behandlungs-
einheit SINIUS (Fa. Sirona). Lange Benutzerhandbiicher sind
hier nicht vonnoten. Die gesamte Einheit kann liber die Bedien-
oberfldche Easy-Touch gesteuert werden. Der Clou: Der Bild-
schirm zeigt automatisch nur das Menii derjenigen Instrumente
an,dieder Zahnarzt gerade verwendet—ein ausgekliigeltes Kon-
zept,dasaberfiirjedermannaufdenersten Blick verstandlich ist.
Die restliche Einheit ist ebenfalls so gestaltet, dass sie die Ar-
beitsablaufe einer Praxis optimal unterstiitzt. SINIUS ist kom-
paktund passtauchin kleinere Raume. Zugleich bietet er vielfal-
tige Behandlungsoptionen, da Funktionen wie Implantologie
und Endodontie sowie ein Apexlocator optional integriert sind
und miissen somit nicht frei im Raum stehen. Dieses intelligente
Design spart nicht nur Platz, sondern den Behandlern auch Zeit,
dasie die Geréte nicht extra anschliefien missen.

Dass sich auch Patienten auf SINIUS wohlfiihlen, ist unter ande-
rem der Tatsache zu verdanken, dass der Patientenstuhl sich mit
seinen geschwungenen natiirlichen Formen an den Kérper an-
passt. Selbst bei langeren Behandlungen liegen Patienten noch
bequem.Damit machtdie Einheitihrem Namen alle Ehre. Die ge-
schwungene Form tragt sie bereits im Namen: ,Sinius* kommt
aus dem Lateinischen und bedeutet,,Kurve®.

Bei Produktdesign gilt die Faustregel: Eine liberzeugende Funk-
tion findet auch einen liberzeugenden Ausdruck. Was sich sinn-
voll und effizient bewegt, sieht auch schon aus. Das galt in den
1950er-Jahren genauso wie heute. <

Sirona Dental GmbH
[Infos zum Unternehmen]

kontakt

Andreas Ries

Puls Produktdesign

Fornoff, Klett & Ries GbR
Nieder-Ramstadter Str. 247

64285 Darmstadt

E-Mail: andreas.ries@puls-design.de
www.plus-design.de

Sirona Dental GmbH
Tel.: +43 662 2450-0
Www.sirona.com
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innenarchitektur
mobelmanufaktur

_ grundrissplanung

_ einrichtungsentwurf

_ elektro-, sanitarplanung

_ lichtkonzeption

_ material-, farbgestaltung

_ beratung bei raumsuche +
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amalienstrafle 4
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tel +49(0)7269-91999-0
fax +49(0)7269-91999-8

info@mayer-im.de
www.mayer-im.de




AUSSTATTUNG

Geht es um das Thema Praxiseinrichtung, liegen In-
vestitionsguter wie Behandlungseinheiten, digitale Vo-
lumentomografen oder Autoklaven nahe. Doch neben
diesen Ausstattungselementen sollte auch der Produkt-
gruppe der chirurgischen Instrumente ein hohes Mal3 an
Aufmerksamkeit zukommen. Trifft der Zahnarzt von An-
fang an die richtige Produktentscheidung, wird sich

diese nachhaltig auf die Wirtschaftlichkeit sowie die

Effektivitat der Praxis auswirken.

Instrumente fUr die

zahnarztliche Chirurgie

Autorin: Christin Bunn

Ein ganzheitliches Hygiene- und Risiko-
management bildet besonders in chirurgisch
ausgerichteten Zahnarztpraxen die alltagli-
che Arbeitsgrundlage. Zum einem liegt dies
an den immer detaillierter werdenden Nor-
men und Richtlinien, wie sie hinsichtlich der
korrekten Aufbereitung von Medizinproduk-
ten durch KRINKO, RKI und BfArM entwickelt
wurden.Zumanderen an derallumfassenden
Bedeutung einer umfangreichen Infektions-
pravention — zum Wohle von Zahnarzt, Mit-
arbeiter/-innen und natiirlich den Patienten.

All diese Prozesse sind durch ihre gesetzli-
chen Verankerungen arbeitsintensiv. Sowohl
hinsichtlich der Arbeitszeit als auch im Be-
zug auf den Personal(mehr)aufwand. Umso
wichtiger ist es folglich, wenn bereits bei der
Neuanschaffungvon Geréten und Produkten
die Arbeitseffizienz fokussiert wird. Geht es
beispielsweise um die Investitionin neue In-
strumente, sind die chirurgischen Hand- und
Winkelstiicke von W&H durch ihre vollstan-
dige Zerlegbarkeiteine ideale Wahl. Das Pro-
duktsortiment umfasst in diesem Bereich
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insgesamt 7 Hand- sowie 8 Winkelstiicke,
welche allesamt seit der jiingsten IDS kom-
plett zerlegbar und dadurch einfach zu rei-
nigen sind. Dieser Vorteil stellt gleichzeitig
einen grofen Nutzen dar, denn die bessere
Hygiene steigert auch den Werterhalt der
Instrumente.

Zerlegen eines Handstiicks

Nach jeder Behandlung ist es wichtig, das
verwendete Handstiick sofort zu entfernen
undeinem Reinigungs- und Aufbereitungs-
zyklus zuzufiithren, um eventuell einge-
drungene Fliissigkeiten wie Blut-, Spei-
chel- oder Salzlosungsriicksténde auszu-
spiilen und ein Festsetzen der Innenteile zu
vermeiden. Exemplarisch soll deshalb am
Beispiel eines Handstiicks beschrieben wer-
den, wie schnell, einfach und risikolos die
W&H Chirurgieinstrumente nach einem Ein-
griff zerleg- und wieder aufbereitbar sind.
Hierzu wird das Handstiick als erstes vom
Motor abgenommen und anschlieflend das
externe Kiihlmittelrohr entfernt (1). Es folgt
das Schwenken des Spannhebels (2). Dazu
wird mit der Hand die Handstiickspitze und
mit dem Daumen der Spannhebel gehalten
(3). Nun wird die Griffhiilse gegen das Knie-
stiick gedriickt und beides gleichzeitig durch



zweifache Drehbewegung abgedreht (4)
(Abb. 2). Jetzt kann die Mitnehmerwelle aus
dem Kniestiick genommen werden. Im vor-
letzten Schritt wird schlieflich die Welle bis
zum Anschlag zuriickgezogen und der Spann-
hebel herausgenommen (5). Nun muss nur
noch die Welle aus der Handstiickspitze ge-
nommenwerden—fertig (6) (Abb.3).Alldiese
Arbeitsschritte lassen sich vollkommen ohne
Werkzeug bewaltigen und werden nach kiir-
zester Zeit zu routinierten Handgriffen, so-
dass das Zerlegen und anschliefende Zu-
sammenbauen von Instrumenten weniger
als eine Minute Zeit in Anspruch nimmt. An-
schliefend kann das Instrument der ma-
nuellen oder maschinellen Desinfektion und
Reinigung sowie Olpflege zugefiihrt wer-
den, mit abschliefender Thermosdesinfek-
tionvon biszu135°C.

Neues Chirurgie-Instrumente-
Sortiment—neue Vorteile

Neben der Zerlegbarkeitfiiralle Instrumente
besticht das neue und erweiterte Produkt-
portfolio der chirurgischen Hand- und Win-
kelstiicke durch eine Vielzahl weiterer Vor-
teile. Innovatives Leistungsmerkmal ist da-
bei besonders die ergonomische Form, wel-
che ermiidungsfreieres Arbeiten erméglicht.
Sie wurde speziell fiir die unterschiedlichen
Anwender konzipiert — egal ob Links- oder
Rechtshander. Fiir perfektes Licht sorgt die
Mini-LED+, mit der ab sofort alle chirurgi-
schen Hand- und Winkelstiicke ausgestattet
sind. Dadurch wird eine optimale Ausleuch-
tunggeboten,dadas Mini-LED+sehrnahean

der Spitze integriert } N,
o %\\33
der GroRe einer normalen LED ent-

werdenkannundderHalfte

spricht. Erstmals sind nun auch die Winkel-
stiicke WS-56 (1:1) und WS-92 (1:2,7) sowie
das Handstlick S-9 (1:1) mit Licht erhaltlich.
Durch den eingebauten Generator generie-
ren sie perfektes, weifes Licht aus eigenem
Antrieb. Eine weitere Neuheit stellt die flexi-
ble Kiihlung dar. Diese kann mit den tausch-
baren Sprayclips individuell angepasst wer-
den,umimmeranderrichtigen Stelle zukiih-
len. Auch die Oberfldche wurde optimiert —
neu ist die kratzfeste Beschichtung, die das
Instrument schiitzt und die Reinigung er-
leichtert. «

W&H
[Infos zum Unternehmen]
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kontakt

W&H Deutschland GmbH
Raiffeisenstral3e 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 08682 89670

E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com
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Info

Gewinnerpraxis|2012 - DENTALCARRE
in Minchen von Dr. Christian Hubert und
Dr. Philipp Schmitzin ZWP spezial 9/2012.

www.designpreis.org

QR-Code einfach mit dem
Smartphone scannen.

Bewerben auch Sie sich um ,Deutschlands
schonste Zahnarztpraxis” 2013. Nutzen Sie
die Chance, prasentieren Sie |hre Praxis und
schicken Sie uns lhre Unterlagen bis zum
1.Juli 2013. Enthalten sein sollten die Eckda-
ten lhrer Praxis sowie Angaben zum Archi-
tekten, zum Konzept bzw. der Praxisphiloso-
phie, ebenso der Grundriss sowie zum Druck
freigegebene Bilder lhrer Praxis auf Foto-
papierund in digitaler Form.

Das Bewerbungsformular finden Sie auf
www.designpreis.org
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Ob Praxisneugriindung oder Praxisumbau, Mehrgenerationen-

oder Kinderpraxis, Alt-, Neu- oder Erweiterungsbau — die
OEMUS MEDIA AG sucht auch in 2013 die Zahnarztpraxis
mit Charakter und Wohlfihlgarantie: Durch ungewdhnliche

Farbgebung, raffinierte Formsprache, hochwertige Materia-

lien und ein durchdachtes Lichtkonzept.

Designprels 2013:

360grad-Praxistour zu

gewinnen

Dabei muss es nicht immer
modern-innovativ zugehen, auch
ein interessanter Stilmix und die
gelungene Umsetzung von klas-
sischer Eleganz konnen iiberzeu-
gen. Einladen sollen die Raume
zum Ankommen und Entspannen,
vielleicht sogar zur Inspiration.
Doch nicht nur die Patienten sollen sich in
der Zahnarztpraxis bestens aufgehoben fiih-
len — auch die Praxisinhaber und das ge-
samte Praxisteam kdnnen von der richtigen
Arbeitsatmosphére profitieren. Gutes Design
zahltsich auf lange Sichtaus!

Seit 2002 wird der etablierte Titel von der
ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis gemeinsam
mit einer fachkundigen Jury jahrlich neu ver-
geben. Hunderte Praxisinhaber, Architekten,
Designer, Mébelhersteller und Dentaldepots
aus Deutschland und Europa haben sich im
Laufe der Jahre beworben.

Die OEMUS MEDIA AG stiftet fiir ,,Deutsch-
lands schonste Zahnarztpraxis” in 2013 ei-
nen ganz besonderen Preis: Die Gewinner-
praxis erhalt eine exklusive 360grad-Pra-
xistourim Wertvon3.500 Euro. Dervirtuelle
Rundgang bietet per Mausklick die einzig-
artige Chance, Praxisrdumlichkeiten, Praxis-
team und Praxiskompetenzen infor-
mativ, kompakt und unterhaltsam zu
prasentieren. So konnen sich die Nut-
zer bequem mithilfe des Grundrisses
odervon Miniatur-Praxisbildern durch Emp-

[=]

360grad-Praxistour
[Imagevideo]

fang, Wartebereich oder Behand-
lungszimmer bewegen — als indi-
viduelles Rundum-Erlebnis aus
jeder gewiinschten Perspektive.
Gleichzeitig lassen sich wéhrend
der 360grad-Praxistour auch In-
formationen zu Praxisteam und

10

-leistungen abfragen. Ebenso mog-
lich sind Direktverlinkungen zu Webinhal-
ten.

Gewinnen Sie mit der 360grad-Praxistour
Patienten: Einfach, preiswert und modern —
bequem abrufbar mit allen PCs, Smartpho-
nes und Tablets, browserunabhangig und
von {iberall. Ideal zur Ergdnzung lhres pro-
fessionellen Praxisauftritts im Internet. Die
Bewerbung um ,Deutschlands schéonste
Zahnarztpraxis“ lohntsich! «

kontakt

OEMUS MEDIA AG

Stichwort:

ZWP Designpreis 2013
Holbeinstr. 29

04229 Leipzig

Tel.: 0341 48474-120

E-Mail:
zwp-redaktion@oemus-media.de



Erfolg im Dialog

ProKonzept® und das Qualitdtsmanagement fiir Zahnarzte — exklusiv von dental bauer — ist die optimale Hilfe fir
lhre Praxis. Es hilft Ihnen bei der Umsetzung der gesetzlichen Rahmenbedingungen und bei der Einfiihrung eines

Qualitdtsmanagements nach DIN ISO 9001:2008. Mit ProKonzept® und dem Qualitdtsmanagement fiir Zahnarzte
bieten wir lhnen eine professionelle Dienstleistung mit praxisnahen und schnell umsetzbaren Lésungen.

Beratung bei der Umsetzung von Gesetzen, Verordnungen und Vorschriften der Berufsgenossenschaft
RegelmaBige Schulungen und Unterweisungen des Personals in der Praxis

Entwicklung von individuellen Konzepten; z.B. in den Bereichen Hygiene, Entsorgung, Dokumentation
Terminuberprifung, Recall und Durchfiihrung von Geratepriifungen

Vorgefertigte Prozessbeschreibungen

Schritt fir Schritt zum QM-Handbuch

Alles aus einer Hand

dental bauer GmbH & Co. KG
Ernst-Simon-StraBe 12

D-72072 Tiibingen
e-mail tuebingen@dentalbauer.de WWW.
dentalbauer.de
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Belmont Takara
Company Europe GmbH
[Infos zum Unternehmen]

Behandlungseinheit mit Komfort
Die CP-ONE PLUS bietetfiirinder Mobilitétein-
geschrénkte Patienten ein Hochstmaftan Kom-
fort. Dies beginnt bei einem angenehmen Be-
ratungsgesprach aufrecht in Augenhéhe und
fiihrt weiter iiber die sanften, ruhigen Bewegungsablaufe des Be-
handlungsstuhles fiir die richtige Patientenlagerung, véllig ruckfrei
durch die neue Elektrohydraulik mit sanftem Anlauf. Natiirlich findet
auchderZahnarztalle Ausstattungsmerkmale eines zeitgemafen Be-
handlungsplatzes, die es ihm erlauben, dem Patienten die volle Auf-
merksamkeit zu widmen. Das Konzept der durchdachten
EinheitCP-ONE PLUS erlaubt Kommunikationinjeder Po-
sition. Patientund Behandler sitzen in einem Winkelvon
90° zueinander. Dadurch wird eine natiirliche, stressfreie
Atmosphare fiir Aufklarungsgesprache und Patienten-
fragen geschaffen. Der Knickstuhl erhoht den Patienten-
komfort signifikant. Vor allem Senioren fallt bei einer
Sitzhéhe von nur 40 Zentimetern der Einstieg besonders
leicht. Der Zahnarzt profitiert bei der Behandlung mitder
CP-ONE PLUS von der grofRen Bandbreite der moglichen Einstellun-
gen. Der Arzttisch lasst sich von der 8-Uhr- bis in die 2-Uhr-Position
bringen und ist mitzweiverschiedenen Haltern fiirdie Handstiicke er-
héltlich, die autoklavierbar, horizontal und vertikal verstellbar sind.
Gleiches gilt fiir die Instrumentenhalter am Assistenztisch. Das Be-
dienfeld am Arzttisch bietet vielféltige Funktionen mit einem intuiti-
ven Eingabefeld und einem organischen EL-Display. Fiir die Turbine
stehen vier verschiedene Anlaufgeschwindigkeiten zur Auswahl. Fiir
den Mikromotorund den Ultraschallscalerlassensich die jeweils pas-
sende Geschwindigkeitund Leistungeinstellen. Das erweiterte Helfe-
rinnenelementder Behandlungseinheit ldsst dem Zahnarzt die Wahl
zwischendemZwei-Hand-, Vier-Hand- oder Sechs-Hand-System. Der
neue Fufdschalter wird iiber Driicken und Drehen einer Scheibe be-
dientund ermoglicht damiteine prazise Steuerung des Handsticks.

Belmont Takara Company Europe GmbH
Tel.: 069 506878-0
www.takara-belmont.de

Die A-dec LED bietet hoch entwickelte Beleuchtungsleistung mit
weniger Augenermiidung, idealer Ergonomie und niedrigen Be-
triebskosten. Sie flutet die Mundhdhle mit Licht fiir auRerge-
wéhnliche Beleuchtung und verbesserte Sicht, ausgestattet mit
drei Intensitatsstufen von 15.000, 25.000 und 30.000 Lux—das von
Spezialisten fiir dentale Ergonomie empfohlene Maximum —ohne
eine konsistente 5.000K neutrale weife Farbtemperatur einzu-
biiRen. Mit ihrem Licht, das einen hohen CRI hat, liefert die OP-
Lampe A-dec LED eine Ansicht wahrer, na-
tiirliche Farben. Der polymerisationssi-
chere Modus bietet brillantes gelbes Licht

: y
von 25.000 Lux, was dem Praxisteam er-
P
moglicht, zu beleuchten und wirksam zu ﬁ\i
arbeiten, ohne dass es zur Polymerisation < - /‘
vonfotochemischinitiierten Harzen kommt. ®_ 'y

Dieinnovative Verbreitungvon Licht erzeugt o
einuniformes Mustermiteinem,Stadion“-

Effekt mit minimalen Schatten, wahrend die stufenweise Absen-
kung des Beleuchtungsgrades ein weichrandiges Lichtmuster er-
zeugt, das die Augenermiidung reduziert.

Fiir bestmégliche Ergonomie wird bei der Verwendung der Sys-
teme A-dec 300 oder A-dec 500 beim automatischen Freihand-
betrieb die OP-Lampe eingeschaltet, wenn die Riickenlehne des
Behandlungsstuhls gesenkt wird, und ausgeschaltet, wenn der
Stuhlin die Position zum Hinsetzen/Aufstehen gebracht wird. Die
OP-LampeA-dec LED gleitetmiihelosund kann dankdrei Drehach-
sen und Rotation um 540° nach Belieben verstellt werden. Einfa-
che, klare Linien ermdglichen eine leichte Reinigung.

Zudem verbraucht die OP-Lampe A-dec LED
80 Prozentweniger Strom als Halogen-Lam-
penund hateine Lebensdauervon20jahren.

[Infos zum Unternehmen]

Zu den zahlreichen Spiegel-Varianten, wie
Spiegel fiir die Mikrochirurgie und Fotospie-
gel, hat die Firma E. HAHNENKRATT GmbH
nun auch den neuen Glasfiber-Mundspiegel
relax auf den Markt gebracht. Die ultra-helle
Reflexion des Front-Surface Spiegels bietetin
Kombination mit der ,lite“-Konstruktion des
Glasfibershdchsten Komfortbeiden Behand-
lungen. Das Instrument ist autoklavierbar
und auf der Basis von modernster Faserver-
bundtechnikund Ergonomiedesignt.Die Vor-

teileim Uberblick: Durchdie leichte Konstruk-
tion und den 11 mm starken Durchmesser im
Griffbereich sorgt das Instrument fiir ermii-
dungsfreies Arbeiten. Entspanntes Sehen
garantiert die exakt scharfe und kristallklar
helle Reflexion. Glatte Flachen und einfaches
Reinigen werden durch den planen, fugenlo-

sen Ubergangder Spiegeloberfliche zur Fas-
sunggewahrleistet. Runde Formenim Design
sorgen fiir ein angenehmes Gefiihlim Mund.
Nicht zuletzt zeichnet sich der relax durch
Qualitatsbestandigkeitaus dank desautokla-
vierbaren, speziell entwickelten Glasfibers;
ebenso ist der Mundspiegel farbstabil und
kratzbestandig.

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.



Kennzeichnungs- und Dokumen-
tationssysteme gemaf3 RKI

Der neue ValiPrint®-Etikettendrucker von
hawo wird direkt tiber die Schnittstelle des
ValiPak® (Balkensiegelgerat hd 380 WSI-V
V.2.0) oder des ValiPak®PRO (Durchlaufsie-
gelgerat hd 680 DEI-V V.3.0) angeschlossen
und druckt die von der neuen RKI-Empfeh-
lungund der DIN 58953-7 geforderten Infor-
mationen auf ein separates Etikett, welches
direkt auf die Verpackung geklebt werden
kann. Dazu gehdren Chargenkennzeichnung,
Sterilisierdatum, Verfallsdatum, Bezeich-
nung des Instrumentes oder Sets sowie der
Name des Verpackers zusammen mit der
Information, ob die Siegelparameterin Ord-
nungwarenodernicht.Nach durchgefiihrter
Sterilisation schlégt der integrierte Prozess-
indikator von Rosa auf Braun um und kenn-
zeichnet, dass das verpackte Instrument oder
Seteiner Sterilisation unterzogen wurde. Re-
levante Informationen wie Name des Verpa-
ckers oder die Bezeichnungder Instrumente
oder Sets kdnnen bequem mittels ValiScan-

Barcodescanner eingelesen und dem ent-
sprechenden Symbol auf dem Etikett zu-
geordnet werden. Die dafiir notwendigen
Scanlisten konnen individuell fiir jede Pra-
xis mittels kostenloser PC-Software erstellt
werden.

Werden zusatzlich auch Sterilisierbehalter
(Container) benutzt, liefert das System auch
hierfiir nach visueller Freigabe die entspre-
chenden Etiketten. Mit einem einzigen Sys-
tem kénnen von nun an alle verwendeten
Verpackungssysteme RKI-konform gekenn-
zeichnet werden. Nach der Behandlung kdn-
nen die Etiketten vom Klarsichtbeutel oder
vom Container abgezogen und in ein ent-
sprechendes Anlageblatt zur Patientenakte
eingeklebt werden. Somit ist fiir jedes ver-
wendete Instrument klar ersichtlich, dass es
ordentlich verpackt, kontrolliert und sterili-

-

HERSTELLERINFO - PRODUKTE

siert wurde. Die RKI-Forderung einer rou-
tineméRigen Kontrolle der kritischen Pro-
zessparameter Temperatur und Anpress-
druck wird durch die validierbaren Siegel-
gerate ValiPak® und ValiPak®PRO ebenfalls
erfiillt. Sind in Praxen altere Siegelgerate
oder Fremdfabrikate im Einsatz, die noch
nichtiibereine Schnittstelle verfiigen, liefert
hawo mit dem unabhangigen Dokumenta-
tionssystem VeriDoc eine einfache Doku-
mentationslosung.

Nach visueller Uberpriifung des Klarsicht-
beutels oder des Containers liefert das Sys-
tem ebenfalls Etiketten zur RKI-konformen
Kennzeichnung. Auch diese Etiketten ver-
fiigen liber einen Prozessindikator fiir die
Dampfsterilisation und kdnnen ebenfalls
nach der Behandlung zu Dokumentations-
zwecken in das Anlageblatt zur Patienten-
akte eingeklebt werden.

hawo GmbH

Tel.: 06261 9770-0
www.hawo.com

ANZEIGE

2 Jahrzehnte Partner der Zahnarztpraxen
bei der Losung ihrer Wasserprobleme.

Der Systemanbieter mit Antworten zu allen Wasserthemen:

Effektive Desinfektion fiir alle Praxisgrof3en,
mit Zulassung laut Trinkwasserverordnung.

aquaPROdentis Vertrieb GmbH
Tel.: 06268-92 92 77 - Fax: 06268-92 92 78
Mail: info@aquaprodentis.de

@@}@J@PRO@J@ME@

«aaaaOWEred by experiencel
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GC Germany GmbH
[Infos zum Unternehmen]
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Intelligentes glasionomerbasiertes Fiillungssystem
EQUIA zeichnetsich durch die Kombination der hervorragenden phy-
sikalischen Eigenschaftenvon GIZund Kompositaus: Die hochviskése
Glasionomerkomponente EQUIA Fil und der nanogefiillte, lichthar-
tende Kompositiiberzug EQUIA Coatbilden ein leistungsfahiges Kom-
binationsprodukt, das von den Vorziigen beider Werkstoffgruppen
profitiert. Das Material punktetin der Praxis vorallem mithoher Wirt-
schaftlichkeit und einfachem Handling — nicht zuletzt, weil es schnell
anwendbar und bulkapplizierbar ist. Eine komplette Fiillung kann in
3 Minuten und 25 Sekunden gelegt werden.* Das zweistufige Restau-
rationskonzept hat sich in vielen Stu-
dien bewahrt und ist als anerkanntes
Materialim Rahmen der Grundversor-
gung fiir die freigegebenen Indika-
# °. ¢, | tionsbereiche nutz- und abrechenbar:
SO Restaurationen der Klasse I, unbelas-
tete Restaurationen der Klasse Il kau-
druckbelastete Restaurationen der
Klasse Il (sofern der Isthmus weniger
als die Halfte des Interkuspidalraumes betrégt), Interdentale Res-
taurationen, Klasse Vund Wurzelkariesbehandlung, Stumpfaufbau-
ten. Die Farbvariante EQUIA Fil Standard White (SW) ermdglicht
dem Anwender zudem die Nutzung eines breiteren Spektrums bei
der Farbauswahl sowie eine zusétzliche Anpassungsmaoglichkeit
bei der Fiillungslegung. Neben eineridealen Praxisergénzung fiir
den Behandler bietet EQUIA die Mdglichkeit einer minimalinvasi-
ven Fiillungstherapie und kommt dem Patientenwunsch nach ei-
ner zahnfarbenen Versorgung entgegen.
Uber die Mdglichkeiten und Chancen einer zukunftsorientierten
Grundversorgung zahnmedizinischer Patienten informiert GC
zudem im Rahmen der ,Aktion Volksmund® — Fort-
schritte in der GKV-Patientenversorgung.

*Verarbeitungszeit beruht auf Erfahrungswerten des Herstellers.

GC Germany GmbH
Tel.: 06172 99596-0

www.equia.info

Frihlingsfest mit neuesten Produkten und Trends

Unter dem Motto ,,Die IDS-Neuheiten in Ihrer Region prasentiert
Henry Schein auf den Friihlings- und Sommerfesten in den Depots
Messeneuheiten der fiihrenden Hersteller und neue Beratungsange-
bote (Termine unter www.henryschein-dental.de). Bei den Veranstal-
tungen kdnnen sich die Besucher in
aller Ruhe einen Uberblick iiber die
aktuellen Trends verschaffen. Pro-
duktberater und Spezialisten von
Henry Schein geben Orientierungs-
hilfe und beraten individuell beim
Vergleich der Systeme. Die Digitali-
sierung der Zahnheilkunde war das
Thema der IDS 2013. Henry Schein
zeigt, wiedie digitale Prozesskette zwischen Praxis und Labor durch of-
fene Systeme effektiv gestaltet werden kann. Nach dem erfolgreichen
Auftakt von Connect Dental wahrend der IDS bringt Henry Schein die
zukunftsorientierten Losungen aus den Bereichen digitaler Abdruck
und Frastechnik nun bundesweit zu den Kunden. Einen weiteren
Schwerpunkt bildet das Hygiene-Konzeptvon Henry Schein. Das neue
Beratungsangebot unterstiitzt Zahnarztpraxen dabei, ihre Prozesseim
Hygienemanagement effektiver zu gestalten. Die jahrlich stattfinden-
den Friihlingsfeste werden durch attraktive Angebote und Sonder-
aktionen begleitet. Ein buntes Rahmenprogramm fiir die ganze Fami-
lie, anspruchsvolles Catering und Kinderbetreuung sorgen dafiir, dass
die Besuchereinen kurzweiligen und entspannten Tag verbringen.

Henry Schein Dental
[Infos zum Unternehmen]

ClffeD

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Tel.: 01801 400044
www.henryschein-dental.de
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Flusssaure und Silane zur
Direktapplikation

Beider Befestigungoder Reparaturvon Feld-
spat- und Glaskeramiken bewirkt das Anat-
zen mit Flusssdure eine deutliche Haftungs-
verstarkung—Studien bestatigen diese Wir-

kung. Sicherer als die Verwendung fliissi-
ger Sdure ist Porcelain Etch, ein gelb ein-
gefarbtes, 9%iges Flusssaure-Gel. Dies ist
vor allem bei intraoraler Anwendung wich-
tig. Es wird direkt aus

q Ultradent Products
der Spritze exakt auf-

[Infos zum Unternehmen]
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getragen, ist standfest und deutlich sichtbar.
Zur anschlieRenden Silanisierung kommt
Silane als Einkomponenten-Material zum
Einsatz. Auch seine Darreichung kommt di-
rekt aus der Spritze. So wird die sauerstoff-
empfindliche Losung zuverlassig geschiitzt,
bleibtauch nach Anbruchfrischundistohne
Verlustaufbrauchbar.

Ultradent Products
Tel.: 02203 3592-15

www.updental.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.



Gesetzeskonforme Wasserent-
hartung in Zahnarztpraxen

Die ortlichen Wasservorschriften der je-
weils zustdndigen Wasserbehdrde sind fiir
Zahnarztpraxen verbindlich.

Der Wasserentharter BEWADENT _basic von
aquaPROdentis ist speziell fiir den Praxis-
betrieb bei hoher Wasserharte konzipiert und
dietypisch geringen Wasserverbrauchsmen-
gen. Ebenso ist er DVGW-ge-

Weiterhin existieren Vorgaben
der Geratehersteller zur Was-
serqualitat. Liegt die Wasser-
harte im Versorgungsgebiet
iber dem Grenzwert von 12,4
Grad deutscher Harte, ist eine
Wasserenthartungsanlage in-
diziert. Nicht jede ist jedoch
fiir den Einsatz in der Zahn-

priftnach DIN19636 und tragt
das CE-Zeichen.DieAnlage be-
ruht auf dem seit Jahrzehnten
bewahrten lonenaustauscher-
Prinzip und bietet sicheren
Schutz vor Verkeimung durch
eine tagliche automatische
Desinfektion. Die integrierte
differenzdruckgesteuerte Ver-

arztpraxis geeignet.

schneidung gewahrleistet auch
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bei kleinsten Entnahmemengen in der Zahn-
arztpraxis—etwazehn Liter pro Tag—optima-
le Enthértungsergebnisse. Weiterhin tragt
der BEWADENT_basic zur Kostenersparnis
der Praxis und zum Umweltschutz bei durch
einen geringen Salzverbrauch wéhrend der
Regeneration. Der Wasserenthérter begeg-
net schwierigen Montagesituationen mit ei-
nem flexiblen Anschluss. Die geringen Ab-
messungen des BEWADENT_basic ermog-
lichen eine Untertischmontage.

aquaPROdentis Vertrieb GmbH
Tel.: 06268 929277

www.aquaprodentis.de

Technikterminal—Systembereitschaft auf einen Blick
Vor Beginn eines jeden Arbeitstages in der Praxis muss klar sein,
oballe Systeme betriebsbereitund in Ordnungsind. Unit Monitor
fasst alle relevanten Daten iibersichtlich auf dem Bildschirm zu-
sammen, wie in einer Schaltzentrale. Die Software zeigt den Be-
triebszustand, etwaige Fehler und unterstiitzt bei Diagnose und
Wartung. Fiir das Praxisteam wird die Arbeit deutlich erleichtert;
eine unmittelbare Sichtkontrolle direkt am Gerét ist weitgehend
tiberfliissig. Die Anzeige bevorstehender Wartungsarbeiten sorgt
fiir hdhere Betriebssicherheit: Ein falliger Filterwechsel bei-
spielsweise wird uniibersehbar sig-
nalisiert. Tritt ein Fehler auf oder
falltein Geratdoch einmalaus, kann
ein entsprechendes Protokoll direkt
vom PC aus per E-Mail an den War-
tungsdienstoderden Servicetechni-
ker verschickt werden. Dieser kann
sichdannonline einloggen und eine
weitergehende Fehlersuche betrei-
ben bzw. eine Diagnose erstellen. Uberwachung und Kontrolle
der Praxistechnik werden damitzusammengefasstunderheblich
vereinfacht. Zum Start der neuen Software sind die Diirr Dental
Tandem-Kompressoren, der Amalgamabscheider CA 4 und der
Power Tower Silence 200 mit der kompatiblen Steuerung ausge-
stattet. Der Zahnarzt und sein Team sparen Zeit und konnen den
Zustand der angeschlossenen Geréte auf einen Blick erfassen.
Die Software Unit Monitor eignet sich fiir Praxen jeder Grofen-
ordnung und ist spielend einfach erweiter-
bar—neu in die Praxis aufgenommene Ge-
rate, welche die Technik unterstiitzen, kén-
nenvolligunkompliziertintegriert werden.

DURR DENTAL AG
[Infos zum Unternehmen]

DURRDENTAL AG
E Tel.: 07142705-0

www.duerrdental.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.

Aufgrund der starken Nachfrage hat orangedental, Biberach, das
revolutiondre Preismodell fiir 3-D-Rdntgen ,,3D unlimited®, die
erste 3-D-Flatrate mit Prepaidoption, bis zum Ende des ersten
Halbjahres 2013 verldngert! ,Flatrate und Pre-
paid sind etablierte Preismodelle inanderen
Markten“, kommentiert Holger Essig, Mar-
ketingleiter bei orangedental. ,Die Ubertra-
gung auf 3-D-Rdntgen macht inshesondere
fiir alle innovativen Praxen Sinn, die einen
attraktiven und besondersflexiblen Einstieg
indie Weltder DVTs suchen.”

Mit dem neuen Preismodell kann die Praxis
das in Deutschland liber 250-fach bewahrte
Top 3-D-Multifunktionsgerat Duo3D 8x8
(OPG/DVT) zu einem Einstiegspreis und
das Duo3D 12x8,5 giinstig dazu erwerben.
Die OPG-Nutzungistuneingeschrankt.
Die3-D-Flatratefiirdas3-D-Volumenvon max.8x8 bzw.12x8,5cm
ist flir das erste Jahr inklusive. Die Praxis hat damit die Moglich-
keit, ihre Erfahrungen mit 3-D-Rontgen zu sammeln und Geld zu
verdienen. Nach einem Jahr entscheidet sich die Praxis auf Basis
des konkreten Nutzungsverhaltens fiir die vorteilhaftere Option:
Zum einen istes moglich, den 3-D-Sensor unlimitiert freischalten zu
lassen, zum anderen kann eine Prepaidkarte mit 100 3-D-Aufnah-
men erworben werden. Abgerechnet werden nur Patientenauf-
nahmen, keine Konstanzpriifung. Nach Ablauf von fiinf Jahren wird
das Duo3D komplett freigeschaltet. Das heifit, selbst
wenndie Praxis nurdieerste 3-D-Prepaidkarte erwirbt,
steht das Duo3D dennoch nach fiinf Jahren zur freien
Nutzung zur Verfiigung —ohne weitere Aufpreise.

'
P?X—_Duo?_»D

[Infos zum Unternehmen]
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Einbauschranke nach Wunsch online bestellen

www.spenderschrank.de — effizient, praktisch und chic prasentiert
sich der erste Onlineshop, wo sie Hangeschranke erhalten kdnnen,
in denen Verbrauchsmaterialien zentral untergebracht und die Ent-
nahme fiir jeden Patienten automa-
tisch und effektiv gewdhrleistet ist.
Der Effekt: mehr Ordnung und Frei-
raum auf den Anrichten und keine
umstandliche Entnahme ausden Un-

terschranken. Aufierdem ist keine
separate Anbringung der Spender fiir Seife, Desinfektionsmittel und
Faltpapier an der Wand mehr nétig. Wir verwenden ausschlief3lich
hochwertige Materialien wie den Hochklappbeschlagvon Blum und
Echtglasfronten mit Alurahmen von Schiico. Die Einbauteile, wie
zum Beispiel den Sensorspender IT 1000 AW Euro von Infratronic
Solution, der Desinfektionsmittel oder Seife vollautomatisch und
beriihrungslos abgibt, sind Markenprodukte. Fiir einen festen Halt
zur Entnahme von Handschuhen und Mundschutz haben wir be-
wusst eine Klemmvorrichtung gewahlt. Einzigartig ist der speziell
fiir den Schrankeinbau von uns entwickelte Becherspender fiir di-
rektes Bestiicken ohne Ausbau. Die gewdhlte Anordnung der Ein-
bauteile ermdglicht es, immer einen Einlegeboden zu verwenden,
der zusétzlichen Stauraum und dadurch optimale Ausnutzung der
Flachen schafft. Ob zeitlos, natiirlich, pragnant oder exotisch — wir
bieten eine aufierordentliche Dekorvielfalt, damit der Hygiene-
schrank zum Kunden und der Praxis passt. Vom Einzelschrank bis hin
zuganzen Schrankzeilenistfiir die Praxiseinrichtungvieles moglich.

Spenderschrank.de
Tel.: 03644 562233

www.spenderschrank.de

ULTRADENT
[Infos zum Unternehmen]

Multimediasystem bei Premium-
Behandlungseinheiten

vision U ist ein Monitor, Eingabegerét, Enter-
tainment, Infotainment, bietet Systemkon-

trolle und Ferndiagnose, speichert Daten fiir das Qualitdtsmanage-
ment und kann als Diagnosemonitor fiir Rontgenbilder verwendet
werden.

Dabeiistvison U einfach und intuitiv zu bedienen. Das interaktive
Multimediasystem mit einem 21,5 Zoll groRen, hochaufldsenden
Multi-Touch-Screen l&sst sich mit Smart-Touch-Gestik so schnell
bedienen wie ein Tablett-Computer.

Info- und Entertainment-Funktionen sorgen fiir einen effizienten
und reibungslosen Praxisablauf. Hier konnen Info-Filme und Unter-
haltungsprogramme gespeichertund abgerufen werden. Eine Intra-
oralkamera mit Autofokus und Bar-/QR-Code Erkennung gehort
genauso zum System wie ein interaktiver2-D/3-D Rontgen-Viewer.
Eine besondere Funktion bietet vison U mit der Aufzeichnungaller
Daten vor, wahrend und nach der Behandlung. Das vereinfacht ein
Qualitdtsmanagement und bedeutet fiir die Praxis mehr Sicher-
heit. Integriert ist auch eine Wartungs- und Serviceplattform, die
im Hintergrund Betriebsstunden fiir alle wesentlichen Komponen-
ten aufzeichnet, Stérungen, Fehlfunktionen oderanstehende War-
tungsarbeiten meldet und optionalauch einen externen Diagnose-
zugriff ermoglicht. So werden Stand-

zeiten reduziert und der Nutzen der
Behandlungseinheit erhoht. -
i~ o

i o
~ -
o

ULTRADENT Dental-Medizinische
Gerate GmbH & Co. KG

Tel.: 089 420992-70
www.ultradent.de
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CO I\/l | C PO STE R Ab sofort ist unter dem Motto ,Schone Zdhne mit Biss - Ihr
- Zahnarzt" eine neue Hochglanzposter-Reihe mit witzigen

e Comic-Motiven erhaltlich.
F U R D | E P R AX | S Comics als Praxisdekoration?! Nach dem groBen Erfolg der ersten

Hochglanzposter-Trilogie ,Schone Zdhne - Schénes Lacheln” mit
Cover-Motiven der Fachzeitschrift cosmetic dentistry, die sich
auBerordentlich groBer Beliebtheit erfreut und die auch weiterhin
erhéltlich ist, bietet die OEMUS MEDIA AG ab sofort eine komplett
neue Poster-Reihe zur kreativen Praxisgestaltung an. Diesmal
sind es vier lustige Comic-Poster mit den Motiven Hund, Katze,
Haifisch und Vampir, die in der gewohnt hochwertigen Qualitat
als Hochglanzposter im A1-Format (594 x 840 mm) erhaltlich
sind.

Das Einzelposter ist zum Preis von 14,50 € und das Poster-Quar-
tett flir 44,50 € jeweils zzgl. MwSt. + Versandkosten erhaltlich.

Bestellung auch online mdglich unter:
grasse@oemus-media.de

Hinweis: Die Ware ist vom Umtausch ausgeschlossen.

>< Bestellformular

B Ja, ich méchte ein/mehrere Poster bestellen:

B Motiv 1 B Motiv 2 B Motiv 3 B Motiv 4 ]
14,50 € zzgl. MwSt. + Versandkosten E-Mail
alle 4 Poster fiir 44,50 € zzgl. MwSt. + Versandkosten

P> Antwort per Fax 0341 48474-290
oder per Post an OEMUS MEDIA AG, HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig
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— Parodontalstatus: schneller, standardisiert
und vollstandig SW-integriert Direkte Anbindung
an lhre Praxissoftware
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Zahnarztsoftware

>>> demnachst

PRO X

dios ZX
T T—

DENTLX:x;

besct P RN

Das erste Parometer zur
automatischen Befundung
des Parodontalstatus.
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>> PROPHYlaktisch. PAROdiesisch. Gut.

PADPLUS  CARIESCAN c—on nxt opt—on 27Tt
PTG ACTIATS DTN ) EXCEED EXPECTATIONS
- effiziente Desinfektion oraler \ - scharfer, pfiffiger, - scharf bis zum Rand
Bakterien . - - effektives immer aufrecht im Bild
- Kariesmanagement —
3 ", yoo N
£ "
Die photoaktivierte Oraldesinfektion, S Die Lupe mit
die 99,9% aller oralen Bakterien sekun- Spitzentechnologie fiir die genaue und Die einzige volldigitale Intraoralkamera der groBten Tiefen- und Randschérfe
denschnell abtotet. zuverldssige Erkennung von Karies. mit automatischer Bilddrehung. und dem héchsten Tragekomfort.

www.orangedental.de / info.+49 (0)7351.474 990 orange dental -

premium innovations



