
DENTAL TRIBUNE Swiss Edition · Nr. 6/2013 · 5. Juni 2013 Business 13

Ob klassische Abformmaterialien, 
rotierende Instrumente der Marke 
Diatech oder Watteröllchen von Roeko
– es gibt kaum eine Zahnarztpraxis, 
die nicht täglich mit Produkten 
des Schweizer Dentalspezialisten
COLTENE arbeitet. Das Erfolgsge-
heimnis der Unternehmensgruppe:
Dank seines starken Engagements im
Bereich Forschung und Entwicklung
bietet COLTENE fortlaufend neue,
raffinierte Instrumente und Behand-
lungskonzepte an, um die Arbeit der
Zahnärzte und Zahntechniker konti-
nuierlich zu erleichtern. Die Tradi-
tionsfirma aus Altstätten bleibt auch in
Zukunft weiter auf Innovationskurs. 

Materialforschung für 
optimale Behandlungskonzepte

Am 26. November 1963 wurde die
Coltène AG zur Herstellung und Ver-
trieb von „Dentalwaren, Feuerzeug-
neuheiten, chemischen, kosmetischen
und technischen Erzeugnissen aller
Art“ ins St. Galler Handelsregister ein-
getragen. Erste Spezialitäten waren
Strassenmarkierfarben und Silikon-
dichtungsmassen. 1975 brachte die
Einführung von „PRESIDENT“, einer
hoch präzisen, neuartigen Generation
von Silikon-Abformmassen, den
Durchbruch auf dem Dentalmarkt.
Heute sind A-Silikone das marktbe-
herrschende Abdruckmaterial. Mit
den Marken Speedex (1992) und 
AFFINIS (2001) wurden die nächsten
Generationen von Präzisionsabform-
massen international erfolgreich lan-
ciert.

Pionierarbeit leistete die Coltène
AG auch mit der Entwicklung weisser
Zahnfüllungen als Ersatz für die bis 
dahin üblichen Amalgamfüllstoffe.
Bereits 1983 wurde mit Coltène 
BRILLIANT ein Mikrohybrid-Kom-
posit-Zahnfüllungsmaterial präsen-
tiert, das heutzutage aus der restaurati-
ven Zahnheilkunde nicht mehr weg-
zudenken ist. Die Forschungs- und
Entwicklungsteams begannen bereits
sehr früh, mit führenden Universitäten

und Meinungsbildnern zusammen-
zuarbeiten und konnten sich so mit re-
volutionären Neuheiten im Bereich
der Füllungsmaterialien einen Namen
machen. Hierbei ist die Vier-Wege-
Füllungstherapie der BRILLIANT 
Esthetic Line (1988) hervorzuheben.
Dieses System war mit der intra- und
extraoralen Restauration unter Zuhil-
fenahme eines speziellen Polymerisa-
tionsofens seiner Zeit weit voraus. 2011
wurde schliesslich COMPONEER, 
das erste Direct Composite Veneering
System für die Frontzahnrestauration
vorgestellt und untermauert den inno-
vativen Anspruch des Unternehmens.
Auf der diesjährigen IDS präsentierte
COLTENE mit COMPONEER
CLASS V die neuesten Komposit -
schalen speziell für den Einsatz am
Zahnhals. Damit bietet die Innova-
tionsschmiede Zahnärzten eine einfa-
chere und sichere Behandlungsalter-
native bei durchaus kniffligen Indika-
tionen. Um den Dialog mit den Prakti-
kern weiterzuführen, engagiert sich
COLTENE derzeit verstärkt im Bereich
Fortbildung. Eine internationale
Workshop-Reihe gibt Tipps zum
Handling und den Einsatzmöglichkei-
ten des Therapiekonzepts. 

Weltweit erfolgreicher 
Dentalspezialist

1990 öffnete die Integration der
amerikanischen Whaledent Inc. in die
Dentalgruppe, die fortan Coltène/
Whaledent hiess, den Zugang zum US-
Markt. Die Bereiche Endodontie, In-
fektionskontrolle, rotierende Instru-
mente und Behandlungshilfen konn-
ten durch die Marken Whaledent, 
Hygenic, Diatech, Cutting Edge In-
struments und Roeko gestärkt werden.
2010 erfolgte die Übernahme des bra-
silianischen Abform- und Füllungs-
materialspezialisten Vigodent.

Heute ist die Coltène/Whaledent
eine international führende Gruppe
mit modernsten Entwicklungslabors
und Produktionsstätten in der
Schweiz, Deutschland, Ungarn, Brasi-
lien und den USA, die sich der Ent-
wicklung, Herstellung und Vertrieb
zahnmedizinischer Verbrauchsgüter
und Kleingeräte verschrieben hat. Das
weltweite Vertriebsnetz wurde in 
den letzten Jahren auf die Wachs -
tumsmärkte China, Indien und Bra -
silien ausgedehnt. Gemeinsam mit 

seinen Distributionspartnern sorgt
COLTENE für die schnelle Versorgung
von Zahnärzten und Zahntechnikern

rund um den Globus. Der Erfolg 
im stetig wachsenden Dentalmarkt
spricht für sich: Die Firma beschäftigt

derzeit rund 900 Mitarbeiter und er-
zielte 2012 einen Jahresumsatz von
CHF 158,1 Mio. DT
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«Die neu entwickelte Auszahlungs-App 

‹Credifl ex› der Zahnärztekasse AG verschafft 

Ihnen in buchstäblichem Sinn mehr Be-

wegungsfreiheit im Kreditmanagement. Wo 

immer Sie sich befi nden, können Sie mit 

dieser Applikation die Auszahlungsfristen

 für Ihre Honorarguthaben einsehen und die 

Auszahlungstermine je nach Liquiditätsbe-

darf verschieben. Dank dieser Innovation 

verschafft Ihnen das Finanz-Servicemodul 

‹Vorfi nanzierung› der Zahnärztekasse AG 

mit seinen 85 Auszahlungsvarianten noch 

mehr Flexibilität bei der Liquiditätsplanung.»

Claudio Sguazzato, Kundenberater 

Liquidität entspannt.
zakag.ch/ luft-details 

Mobilität befreit.
Die beste Medizin gegen fi nanzielle Engpässe ist die 

standortunabhängige Steuerung der Liquidität.

ANZEIGE

50-jähriges Firmenjubiläum der Coltène/Whaledent AG
Ein halbes Jahrhundert Schweizer Innovationsgeist für die internationale Dentalbranche.
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Coltène/Whaledent AG
Tel.: +41 71 757 53 00
www.coltene.com

Abb. 1: Die Anfänge: Messestand der Coltène AG.– Abb. 2: Blick in das Forschungslabor damals.– Abb. 3: Forschungslabor heute.– Abb. 4: Produktion von Abformmassen.– Abb. 5: CLASS V-Komposit-Schalen.– Abb. 6: Feilensequenz
HyFlex CM steril.– Abb. 7: Workshop mit Dr. med. dent. Mario J. Besek, Zürich.


