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MIT KONZEPT zu mehr Umsatz
und zufriedeneren Patienten

DEN

Entscheidet sich ein Patient

nicht direkt bei der Erstberatung fiir eine
bestimmte Versorgung, wirdihmin der Re-
gel fiir eine oder mehrere Versorgungs-
maglichkeiten je ein Kostenvoranschlag
oder Heil- und Kostenplan ausgehdndigt.
Aus diesen Unterlagen gehen jedoch we-
der die Vor- und Nachteile der jeweiligen
Versorgungsart hervor noch haben Sie be-
ratenden Charakter. Der Fokus dieser Do-
kumenteliegteinzigundalleineinderDar-
stellung der Kosten. Dieses Vorgehen hat
gleich mehrere Nachteile. Zum einen kann
derPatientenden Eindruckgewinnen, dass
es der Zahnarztpraxis nur ums Geld geht,
da man ihm lediglich diesbeziigliche Un-

terlagen mitgibt.Zumanderensind mitde-
taillierten Kostenvoranschlagen uner-
wiinschte Preisvergleiche (z.B.im Internet,
beianderenZahnarztenundiiberdie Kran-
kenkassen) méglich. Diese Nachteile kann
man jedoch mit dem richtigen Konzept
vermeiden. Mit DENSmarketing erhalt der
Behandler bei der Patientenbera-
tung hilfreiche Unterstlitzung.

Anhand von beeindruckenden
Grafiken, kurzen Videos und an-
sprechenden 3-D-Animationen kdnnen
Therapievorschlag und Behandlungsalter-
nativen visualisiert und in einer Gbersicht-
lichen Patientenmappe fiir den Patienten
gegeniibergestellt werden. Ausgehend
vom individuellen Befund werden die in-
frage kommenden Behandlungsformen
und passende Bild- und Textbausteine von
der Software vorgeschlagen. Die jeweili-
gen Kosten und der vom Patienten zu zah-
lende Eigenanteil werden automatisch be-
rechnetunddieErfillungderAufkldrungs-
pflicht direkt in der Patientenkartei
dokumentiert. Dies ist nicht erst seit dem
Patientenrechtegesetz fiir die Praxis wich-

tig. Der Patient nimmt die Aufkldrungs-
mappe mit und kann so mit Familie, Be-
rufskollegen und Bekanntenkreis unter
Beriicksichtigungaller Hinweise der Praxis
zueinergemeinsamen Entscheidungkom-
men. Die Patientenmappe sorgt hierbei fiir
eine nachhaltigere Aufkldrung, hohere
Rechtssicherheit und wirkt nebenbei auch
als unaufdringliches Werbemedium fiir
die Zahnarztpraxis. Marketing durch Auf-
kldrung erhdht die Patientenzufriedenheit
und steigert nachweislich den Praxisum-
satz. Die Patientenaufkldrungssoftware
DENSmarketingistbereitsab€ 407,-zzgl.
€995 mtl. Pflegegebiihren erhéltlich.
Kostenlose und unverbindliche Beratung
zu diesem Thema sowie Termine kénnen
Sie telefonisch unter 0172 2404532 ver-
einbaren. «

ONTAKT

DENS GmbH

Berliner Str. 13, 14513 Teltow
Tel.: 03328 334540

Fax: 03328 334547
www.zahnarztsoftware.de

IHRE CHANGE fiir den ersten Eindruck

35,5%

Website

Wodurch werden Neupatienten neben dem
Empfehlungsmarketing zuerst auf eine Praxis
aufmerksam?
25,4%
19,7%
14,1%
5,3%
Zeitungsanzeige Praxisschild Gelbe Seiten Sonstige

Folgende Situation: Frau Miiller hat Zahnschmerzen und schaut
sich zunéchst einmal in ihrer ndheren Umgebung um. Zuerst fal-
len ihr die Praxisschilder auf. Eines ist auffalliger und groBer ge-
staltet, es hebt sich angenehm von den typischen Arztpraxis-
schildern ab. Zudem enthalt es ein ansprechendes Logo und die
Angabe zur Internetadresse. Zu Hause angekommen, gibt sie
.Zahnarzt Prenzlauer Berg” in die Suchmaschine ein. Sofort er-
scheinen mehr als zehn Zahnarztpraxen. Sie schaut sich drei
Webseiten genauer an. Am meisten interessieren sie die Arzte
und das Team der Praxis. Nach wenigen Minuten fiillt sie ein On-
line-Terminformularausundschicktesanihre favorisierte Praxis.
Kurz darauf erhélt sie eine Bestatigungs-E-Mail und am ndchs-
ten Tag findet sie in ihrem Briefkasten Post aus der Praxis. Auf
einem im passenden Layout gestalteten Briefbogen wird sie an
ihren Termin erinnert, auch ein Praxisflyer liegt bei. Frau Miiller
freut sich auf ihren Termin. In der Praxis wird sie freundlich von
einer Mitarbeiterin begriiBt und ins Wartezimmer begleitet. »
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Dort kann sie sich liber weitere Praxisan-
gebote informieren, denn Flyer zu ver-
schiedenen zahnmedizinischen Themen
liegen bereit. Nach einer kurzen Wartezeit
wird Frau Miiller namentlich von ihrem
Zahnarzt begriit und ins Besprechungs-
zimmer geleitet...

FélltIhnen hieretwasauf? Bisdie Patientin
aufSie,denbehandelndenArzt und Praxis-
inhaber, stoBt, hat sie sich bereits liber
mehrere Ebenen (Praxisschild, Website,
Printmedien, Mitarbeiter) eine Meinung
tiber Ihre Praxis gebildet. An all diesen
Punkten hatbereits Kommunikation statt-
gefunden. Oder eben auch nicht oder un-
zureichend:das Praxisschild, dassich nicht
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von anderen abhebt, oder die nicht exis-
tente Website sind bereits Ausschluss-
kriterien; derjenige Arzt kommt gar nicht
indie Lage, sich personlichmitdem Patien-
tenzubeschéftigenundihn liberzeugenzu
kénnen.

Die gute Nachricht: Sie kdnnen die meis-
ten dieser Kommunikationspunkte steu-
ern und beeinflussen.

Wir erinnern uns: Kommunikation findet
an vielen Orten statt, flir den Ersteindruck
vorallem auBerhalb Ihrer Praxis. Wenn Sie
diese Kommunikation auBer Acht lassen,
verzichten Sieaufeinen GroBteilan poten-
ziellen Neupatienten. Die Investitionen in

AUFBEREITUNG und

OBTURATION mit System

Komet bietet alles aus einer Hand - von
dersicheren Wurzelkanalaufbereitung bis
hinzurdichten, thermoplastischen Abfiil-
lung. Das 2-Feilensystem F360, EasySeal
fiir den apikalen Verschluss und das car-
rierbasierte Obturationssystem F360 Fill
fiir die abschlieBende Obturation ergeben
ein aufeinander abgestimmtes System fiir
die endodontische Behandlung.

Neue Effizienz mit F360
Mithilfe von zwei NiTi-Feilen kann ein
GroBteil der Wurzelkandle einfach und
effizient aufbereitet werden. Die beiden
F360 Feilen in den GréBen 025 und 035
werden rotierend auf voller Arbeitslange
eingesetzt. Dank des schlanken Tapers 04
sind die Feilen sehr flexibel und passen
sich jeder Kanalanatomie optimal an.
Weil fiir alle Feilen das gleiche Drehmo-
ment (1,8 Ncm) gilt, entfallt beim Feilen-
wechsel die Umstellungam Endo-Win-
kelstiick. Die Praxis erhalt

die Single-use Instru-
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verpackt. Das reduziert die Frakturgefahr
durch zyklische Ermiidung, Kreuzkonta-
minationen sind ausgeschlossen und die
Aufbereitung sowie die Dokumentation
der Einsatzhaufigkeit entfallen, da die
Feilen nur einmal verwendet werden.

SichererVerschluss mit EasySeal

Nun ist es Aufgabe der Wurzelfiillung,
durch einen dauerhaften, apikalen Ver-
schluss des Kanals eine Reinfektion zu
verhindern. Wurzelflillmaterialien auf
Epoxidharzbasis, wie EasySeal, gelten
u. a. deshalb als Goldstandard, weil sie
eine sehr gute Haftung am Dentin erzie-
len, eine geringe Loslichkeit aufweisen
und auBerdem temperaturstabil sind,
d.h. dass der Anwender alle Wurzelfiill-
techniken, auch die thermoplastischen,
bedenkenlos anwenden kann.

EasySeal eignet sich fiir orthograde Fiil-
lungstechniken, ist selbststeril, rontgen-
sichtbar und dimensionsstabil. Prakti-
scherweise befindet sich das Produkt in
einer Doppelkammerspritze, die ein ein-
faches und sicheres Handling

= ohne Anmischen
ermdglicht. Eine
Spritze  enthalt
12 Gramm, mit de-
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MarketingmaBnahmen gehdren genauso
zum Aufbau einer Praxis wie die Behand-
lungseinheit.

Die Broschiire BAUSTEINE FUR IHREN
ERFOLG ist unter unten stehender Adresse
erhaltlich. 4«

ONTAKT

nexilis verlag GmbH

PfeilstraBe 2

13156 Berlin

Tel.:030 392024-50
Fax:030392024-47

E-Mail: info@nexilis-verlag.com

nen ca. 20 Wurzelfiillungen durchge-
fiihrtwerden kénnen.Die Verarbeitungs-
zeit betrdgt 15 Minuten, eine vollstan-
dige Aushidrtung erfolgt bei 37°C
Kdrpertemperatur innerhalb von 24
Stunden.

Dichte Obturation mit F360 Fill
F360Fillistein carrierbasiertes Fiillsystem
fiir eine thermoplastische, dreidimensio-
nale Wurzelfiillung. F360 Obturatoren
bestehen aus einem Kunststoffkern, der
mit thermoplastischer Guttapercha be-
schichtet ist und im F360 Fill Ofen er-
warmtwird. Damitist F360 Fill ein univer-
selles Tragerstiftsystem, das u. a. ideal auf
das 2-Feilensystem F360 abgestimmt ist
und eine dichte Obturation des Wurzelka-
nals gewdhrleistet. Abgestimmt auf F360
bietet Komet Ubrigens auch passende
Papier- und Guttaperchaspitzen-Sorti-
mente an. «

ONTAKT

Komet Dental

Gebr. Brasseler GmbH & Co KG
Trophagener Weg 25, 32657 Lemgo
Tel.: 05261 701-700

E-Mail: info@kometdental.de
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UNTERSTUTZUNG von Anfang an

.25 Jahre ist das Familienunter-
nehmen Bauer & Reif Dental be-
reitsam Markt. Niederlassungenin
Miinchen, Augsburg und Jena be-
legen unseren stetig wachsenden
Erfolg.

Und der kommt nicht von unge-
fahr. Denn als Familienunterneh-
menbieten wirunserenKundenein
HochstmaB an Flexibilitdt, Trans-
parenz, Eingehen auf individuelle
Wiinsche und Vertrauen auf Augenhdhe.
Und damit setzen wir - im Gegensatz zu
vielen von Managern gefiihrten Unter-
nehmen - nicht auf kurzfristige Gewinn-
orientierung, sondern auf langfristige
vertrauensvolle Kundenbeziehung und
auf langfristig bei uns beschaftigte Mit-
arbeiter.

Dabei hilftauch unser Bauer &t Reif-Prin-
zip: Wir flihren sehr konsequent ausge-
suchte Marken. Es sind Hersteller und
Marken, die zu den Besten im Markt zah-
len. Gerate, die unseren Mitarbeitern zu
100% vertrautsind. Und deshalb kénnen
wir bei unseren Kunden eine perfekte

ganisieren und planen wir den ge-
samten Umzug. Dazu gehért auch
die professionelle Installation der
digitalen Technik.

Denn:Einbesonderer Schwerpunkt
unserer Leistung liegt in der kom-
petenten Unterstiitzung beider Di-
gitalisierung. Hier sind wir
fiihrend und kdnnen unsere
Kunde umfassend beraten."

& Reif

Schulung und Einweisung garantie-
ren. Und falls es mal ein Problem
gibt, haben wir - dank unseres Prinzips -
sofortigen Zugriff auf alle Ersatzteile.
Und wir haben kompetente langjahrige
Mitarbeiter als Servicetechniker, die um-
gehend vor Ort sind. Thr Anruf genligt.

Dariiber hinaus bieten wir unseren Kun-
den betriebswirtschaftliche Hilfe und
Analysen, organisieren Praxisiibergaben
zurbeidseitigen Zufriedenheit, haben ei-
nen duBerst schnellen und zuverldssigen
EDV-Service, offerieren eine exakte Ge-
rateliberpriifung mit Recall-Service. Und
wenn Sie einmal umziehen mochten, or-

DENTAL

Sprechen Sie uns an - wir
freuen uns drauf.

Maximilian Bauer, Thomas Klostermann,
Jiirgen Bauer, Dieter Reif

ONTAKT

Bauer & Reif Dental GmbH
HeimeranstraBe 35

80339 Miinchen

Tel.: 089 767083-0

E-Mail: info@bauer-reif-dental.de

Preisgekronte MEDIZINTEGCHNIK

In diesem Jahr hat das

CS 8100 der Firma Care-

stream Dental zwei Preise

erhalten. Den red dot

award gewann das di-

gitale OPG in der Kate-

gorie Product Design.

Beim internationalen

Dental Excellence Award entschied
das CS 8100 die Kategorie Best New
Diagnostic/Imaging Device fiir sich.
AuBerdem konnte sich die dazuge-
horige Software CS SoftDent v. 15.0
durchsetzen. Auch die ic med GmbH
ist Vertriebspartner von Carestream
Dental-Gerdten und freut sich Gber
diese Auszeichnungen der Produkte.
Das digitale OPG CS 8100 besticht

3 vor allem durch seine schlanke
==l

Form und groBziigige Ausstattung. Die
Jury des red dot Awards teilt diese Mei-
nung: ,Die offene, besonders luftige Ge-
staltungdesCS8100bietetdem Patienten
wahrend der Untersuchung maximale Be-
wegungsfreiheit und hohen Komfort."

Mit dem CS 8100 lassen sich miihelos und
in Sekundenschnelle digitale Panorama-
Réntgenbilderin hdchster Qualitatanfer-
tigen. Fiir die Fachjury des Dental Excel-
lence Awards war dieses unter anderem
ein Kriterium flir die Auszeichnung.

.Diese Preise zeigen uns, dass unsere Pro-
dukte nicht nurbeim Kunden gefragtsind.
Auch internationale Fachjurys bestatigen
uns hiermit die Qualitat unserer Medizin-
technik”,sagtder GeschaftsfiinrerDr. Joa-
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chim von Cieminski. Auch weitere Pro-
dukte, die sich im Sortiment der ic med
GmbH befinden, werden fiirihre liberzeu-
gende Qualitdt ausgezeichnet. Vor allem
dasdigitale Rontgensystem DEXIS® {iber-
zeugte verschiedene Fachjurys in den
letzten Jahren. 44

ONTAKT

ic med EDV-Systeml|dsungen fiir
die Medizin GmbH
Walther-Rathenau-StraBe 4
06116 Halle (Saale)

Tel.: 03452984190
E-Mail:info@ic-med.de
www.ic-med.de
www.facebook.com/icmedGmbH
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Ja, ich méchte das Probeabo beziehen. Bitte liefern
Sie mir die nichste Ausgabe frei Haus.

Soweit Sie bis 14 Tage nach Erhalt der kostenfreien
Ausgabe keine schriftliche Abbestellung von mir erhalten,
machte ich die ,,dentalfresh” im Jahresabonnement zum
Preis von 20-€/Jahr inkl. MwSt. und Versandkosten bezie-
hen. Das Abonnement umfasst vier Ausgaben pro Jahr.

Das Abonnement verldngert sich automatisch um ein
weiteres Jahr, wenn nicht sechs Wochen vor Ablauf
des Bezugszeitraumes schriftlich gekindigt wird
(Poststempel gentigt).

Antwort per Fax 0341 48474-290 an
OEMUS MEDIA AG oder per E-Mail an
grasse@oemus-media.de

Name, Vorname

Firma

StraBe

PLZ/Ort

E-Mail

Unterschrift

dentalfresh

Das Magazin fur Zahnmedizinstudenten und Assistenten

dentalfresh ‘2

!
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Universitare Bildung und tdglich neue Informa-
tionen auf dem Dentalmarkt sind unabdingbar fir
ein erfolgreiches Studium der Zahnmedizin und
die personliche Zukunft. Als Mitteilungsorgan des
BdZM informiert die ,dentalfresh” neben der Ver-
bandstatigkeit auch tiber alle wirtschaftlichen und
fachlich relevanten Themen fiir Studenten und

Assistenten.

Fiir Wissen, Erfolg und gutes Aussehen!

Unterschrift

Widerrufsbelehrung: Den Auftrag kann ich ohne Begriindung innerhalb von 14 Tagen ab Bestellung bei der
OEMUS MEDIA AG, Holbeinstr. 29, 04229 Leipzig, schriftlich widerrufen. Rechtzeitige Absendung geniigt.

OEMUS MEDIA AG DRI

HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig, Tel.: 0341 48474-0, Fax: 0341 48474-290, E-Mail: grasse@oemus-media.de
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MISSION ZUKUNFT

Ralf Zimmermann, EDV-Systemberater, Experte Digitales Rontgen bei LinuDent

Das digitale Réntgen bietet fiir den Pa-
tientenvorallem mehrSchutz fiir die Ge-
sundheit. Denn die Strahlenbelastung ist
hier nachweislich deutlich geringer. Ein
weiterer Pluspunkt ist, dass die Bilder
unmittelbar nach dem Réntgen im Com-
putersystem zur Verfiigung stehen und
damit sofort eine Qualitatskontrolle
durchgefiihrt werden kann. Die digitale
Technik ermdglicht es, dass die Aufnah-
men von unterschiedlichen Arbeitsplat-
zen in der Praxis abgerufen werden kon-
nen. In den meisten Fallen sind die Ront-
gengerdte mit USB-Anschluss an das
Computersystem angeschlossen. Da-
durch kann beim Einsatz von mehreren
Strahlern in der Zahnarztpraxis der Sen-
sor an verschiedenen Behandlungsorten
eingesetzt werden.

Kontrastreiche Aufnahmen

Die prazisen Aufnahmen von 3-D-Gera-
ten stellen Hart- und Weichgewebe um-
fassend, kontrastreich und ohne Verzer-
rung dar. Dies ermdglicht es dem Zahn-
arzt, auch schwierige
Eingriffe sicher planen zu
kénnen. Bei vielen implan-
tologischen und chirurgi-
schen Fragestellungen -
insbesondere bei genauer
Bestimmung der Nahe des
Operationsgebietes zu kri-
tischen Strukturen wie
Nervkandlen und der Aus-
dehnung der Kieferhohle -
ist die 3-D-Diagnostik me-
dizinisch duBerst vorteil-
haft.

Bei der Anschaffung eines
digitalen Rontgengerdtes
sollten Zahnérzte auf die
Bildqualitatund Bildauflo- =
sung, die in Linienpaaren

prommangegeben wird, achten, da diese
jenach Herstellervariiert. Die Gerate un-
terscheiden sich auch in der Menge der
auswertbaren Daten. Je groBer die Feh-
lerdatenmengen sind, desto kontrast-
armer sind die Abgrenzungen einfacher
Objekte.

Wer ein digitales Rontgengerat verwen-
det oder anschaffen mochte, sollte zu-
dem darauf achten, dass die Computer-
anlage auf dem aktuellen Stand der
Technik ist und ausreichend Datenspei-
cher zur regelmaBigen Datensicherung
vorhanden ist. Bei der Rontgensoftware
gilt es Faktoren wie Bedienfreundlich-
keit, Mdglichkeiten von Datenimport
und -export sowie die Eingabemdglich-
keit von Texten zu beachten. Komforta-
ble Lésungen bieten ein Brennprogramm
mit an, welches nicht nur das Rontgen-
bild auf eine CD brennt, sondern gleich-
zeitig einen Bildviewer mitliefert, damit
der nachfolgende Behandler das Bild
ohne Qualitatsverluste weiter befunden
kann. Weitere wichtige
Aspekte sind die Druck-
moglichkeit aller Bilder, die
‘ Anbindung an weitere Pro-
gramme wie beispielsweise
an die Implantatspla-
nungssoftware oder auch
an das Abrechnungssys-
tem. Diese Anforderungen
erfiillt beispielsweise die
Software von LinuDent.

Gesetzliche Vorschriften

Bei der Anschaffung eines
digitalen  Rontgengeréts
sind verschiedene gesetzli-
che Vorschriften und An-
zeigepflichten zu beach-
ten.Daszustdndige Amt fiir
Arbeitssicherheit priift, ob

[Sudcksé]

Die prézisen Aufnahmen von 3-D-Geréten stellen Hart-
und Weichgewebe umfassend, kontrastreich und ohne
Verzerrung dar.

die personellen und technischen Voraus-
setzungen flir den Betrieb von Réntgen-
gerdten in der Praxis gegeben sind. Dazu
muss der Zahnarzt zusammen mit der
Anmeldung der Rontgenanlage seine
Approbationsurkunde und seinen Nach-
weis zur Fachkunde im Strahlenschutz
an die Behdrde schicken. Das hierzu n6-
tige Formular kann einfach auf der
Homepage des zustdandigen Amtes her-
untergeladen werden.

Wer eine eigene Praxis mit neuen oder
gebrauchten Rontgengeraten einrichtet,
muss noch zusatzliche Priifberichte ei-
nes Sachverstandigen beilegen, die die
einwandfreie Funktion hinsichtlich des
Strahlenschutzes bestatigen. AuBerdem
ist eine Anzeige bei der zustdndigen
Zahndrztekammer notwendig.

Sind alle Anforderungen erfiillt, erhalt
der Zahnarzt die gewiinschte Erlaubnis.
Die zustandigen Zahndrztekammern in-
formieren detailliert rund um das Thema
RontgenundhelfenbeiFragenzuden ge-
setzlichen Grundlagen weiter. Die Rege-
lungen hierzu sind von Bundesland zu
Bundesland unterschiedlich.
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vision U: Technologiesprung bei
Behandlungseinheiten

ULTRADENT hat mit einer konsequenten
und innovativen Entwicklungsarbeit in
der Premium-Klasse einen neuen Stan-
dard geschaffen, der Technik und Komfort
aufhdchstem Niveau prasentiert. vision U,
dasneue Multimediasystem, ist weit mehr
alsnurein Monitor. Esistauch Eingabege-
rat, Entertainment, Infotainment, bietet
Systemkontrolle und Ferndiagnose, spei-
chert Daten fiir Ihr Qualitatsmanagement
und kann sogar als Diagnosemonitor fiir
Réntgenbilder verwendet werden.

Dabei ist vision U spielerisch einfach und
intuitiv zu bedienen. Das interaktive
Multimediasystem mit einem 21,5 Zoll
groBen, hochauflésenden Multi-Touch-
Screen ldsst sich so schnell bedienen wie
ein Tablet-Computer und erfiillt alle An-
forderungen der modernen Zahnarztpra-
xis. Selbstverstandlich besitzt vision U eine
MPG-Zulassung. Info- und Entertain-
ment-Funktionen sorgen fiir einen effi-
zienten und reibungslosen Praxisablauf.
vision U kann die im System gespeicherten
Patientendaten und -bilderanzeigen, aber

ULTRADENT

auch auf die Daten der Praxissoftware zu-
greifen. Ein rascher Import von Patienten-
bildernerfolgt per USB-Portdirektam Mo-
nitor. Eine Intraoralkamera mit Autofokus
und Bar-/QR-Code-Erkennung gehort
ebenso zum
System wie ein interaktiver 2-D-/3-D-
Rontgen-Viewer fiir die Dateiformate JPG
und DICOM. Eine ganz besondere Funktion
bietet vision U mit der Aufzeichnung aller
Daten vor, wahrend und nach der Behand-
lung. Das vereinfacht ein Qualitdtsmana-
gement und bedeutet fiir die Praxis mehr
Sicherheit. Dazu kdnnen sich alle Mitar-
beiter einer Behandlung schnell per QR-

Praktisches Wissen zum
»,IMMER-DABEI-HABEN*

Die niitzlichen Dinge des Alltags stets
griffbereit zu haben ist in Zeiten der
Smartphones und Tablets besonders ein-
fach: Fiir (fast) alles gibt es elektro-
nische Helfer. Eine solche ,App"
bietet der Asgard-Verlag fiir die
zahnérztliche Abrechnung an:den
Kompakt-Kommentar ,BEMA und
GOZ quick &t easy"

In vielen Praxen sind die handli-
chen Biicher aus der ,quick &
easy"-Reihe bereits eine wertvolle
Hilfe. Die Inhalte sind ein Konzen-
trat aus dem ,Kommentar zu
BEMA und GOZ" von Liebold/
Raff/Wissing. Geschatzt werden

die Kompakt-Kommentare besonders we-
genderQualitdtundderklarenStrukturih-
rerInhalte.Sie geben schnellund zuverlds-
sig Antworten auf viele Abrechnungsfra-
gen. Auch in der elektronischen Fassung
sind alle Texte klar strukturiert und farbig
gegliedert. Dazu bietet die App elegante
Funktionen, die das Arbeiten schnell und
bequem machen. Es gibt eine komfortable
Suchfunktion und die Mdglichkeit, Lese-
zeichen zu setzen und eigene Notizen zu
speichern. Besonders niitzlich ist der Ver-
gleichsrechner bei den GOZ-Positionen: Er
erleichtert die Einschatzung, welches Ho-
norarfiireine Leistung zu erwarten istbzw.
welcher Steigerungsfaktor mindestens
angesetzt werden muss, um ein bestimm-
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Code und Intraoralkamera anmelden. Die
Mitarbeiter erhalten vom System vor und
nach der Behandlung entsprechende Rei-
nigungs- und Hygienehinweise, die nach
Durchfiihrung per Fingertipp bestatigt, re-
gistriert, gespeichert und angezeigt wer-
den.

Integriert ist auch eine Wartungs- und
Serviceplattform, die im Hintergrund Be-
triebsstunden fiir alle wesentlichen Kom-
ponenten aufzeichnet, Stérungen, Fehl-
funktionen oder anstehende Wartungsar-
beiten meldet und optional auch einen
externen Diagnosezugriff ermdglicht. 44

ONTAKT

ULTRADENT Dental-Medizinische
Gerate GmbH & Co. KG
Eugen-Sanger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.:089 42099270

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de

tes Niveau zu erreichen. Die App ist in der
Basis-Version kostenlos. Einzelne Kapitel
und spezielle Themenpakete kdnnen nach
Bedarf gegen ein geringes Entgelt freige-
schaltet werden. Bei allen Gebiihrenposi-
tionen sind immer die Leistungsbeschrei-
bung und die Hinweise zur Abrechnungs-
fahigkeit sichtbar. Der Vergleichsrechner
funktioniert ebenfalls ohne Einschran-
kung. «

ONTAKT

Weitere Informationen dazu bietet
die Internetseite des Kommentars
unter www.bema-goz.de.
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RECIPROC - Endo mit System

RECIPROC® hat sich innerhalb kurzer Zeit
weltweit zu einem sehr erfolgreichen
System fiir die Aufbereitung von Wurzel-
kandlen mit nur einem Instrument ent-
wickelt. Zum Indikationsbereich gehort
auch das Entfernen alter Guttapercha-
und tragerstiftbasierter Fillungen im
Zuge von Revisionsbehandlun-
gen. Aufgrund des Instrumen-
tendesigns und der guten
Schneidfahigkeit wird mit dem
Standardinstrument R25 unter
effizienter Entfernung des Fiill-
materials die Arbeitsldnge ziigig
erreicht. Sollte fiir die abschlie-
Bende Aufbereitung eine zu-
satzliche Erweiterung desKanals
erforderlich sein, stehen dafiir
weitere InstrumentengréBen im
RECIPROC® System zur Verfii-
gung. Revisionsfalle lassen sich
so unter Nutzung der sys-

NACHHALTIGE KONZEPTE
fur die moderne Zahnheilkunde

Von der patientenorientierten Aus- und
Fortbildung bis hin zur ergonomischen
Gestaltung von Arbeitsplatzen, Geraten
und Instrumenten: Das Traditionsunter-
nehmen Morita setzt bewusst auf anwen-
dergerechte Innovationen und Verbesse-
rungen, dieganzaufdie Bedirfnissederje-
weiligen Zielgruppe zugeschnitten sind.
Die ausgereiften Systemlésungen des
Qualitdtsanbieters fiir den Praxisalltag
orientieren sich an den idealen Arbeitsab-
laufen der verschiedenen Behandlungs-
schwerpunkte. Intuitive Bedienungs-
schritte fiir das Behandlerteam in der Dia-
gnostik, Implantologie, Endodontie und
Kieferorthopddie zeichnen die Komplett-
[dsungen von Morita aus. Fiir flieBende
und ungestorte Arbeitsabldufe setzt das
Traditionsunternehmen auf Ausbildungs-
systeme, die es angehenden Zahnmedizi-
nern bereits im Studium erlauben, wie
selbstverstdndlich mit dem Patienten zu
interagieren. Mit der Roboterpatientin
SIMROID kénnen alle Fahigkeiten, die fiir

temtypischen Einfachheitund Zeiterspar-
nis genau so sicher I6sen wie Primarbe-
handlungen.

Komfortabel wird die Behandlung mit
dem VDW.GOLD®RECIPROC®. Dieser En-
domotor steuert alle wichtigen Instru-
mentensysteme souveran. Die simultane
Ldngenkontrolle - auch mit Auto-Stopp
beiErreichen desApex-kannjederzeitzu-
geschaltet werden, unabhdngig vom ver-
wendeten Antriebsmodus. Innovativ ist
die neue Komfortfunktion RECIPROC
REVERSE: Ein Indikator zur Durchfiihrung
einerbiirstenden Feilenbewegung, die ein
weiteres Vordringen nach apikal erleich-
tert. Sicherheitsfeatures wie Drehmo-
mentsteuerung, Auto-Stopp-Reverse und
akustische Signale sind selbstversténd-
lich. Dank einfacher Bedienung und
der Vielfalt seiner Funktionen ist
VDW.GOLD®RECIPROC® auch fiir kiinf-

eine erfolgreiche Berufsausiibung erfor-
derlich sind, trainiert und verfeinert wer-
den. Das Verstdndnis der Ablaufe fiir die
Endodontiesetztbeispielsweise beiderex-
akten Darstellungsmdglichkeit durch die
Rontgengerate fiir Einzelzahnaufnahmen
und digitalen Volumentomografen (DVT)
zur Darstellung komplexer Strukturen an,
wobei alle Systeme gemaB dem ALARA-
Prinzip eine sehr geringe Strahlenbela-
stung aufweisen. Den flieBenden Uber-
gang von der Diagnose zur Therapie
unterstiitzt die ergonomische Behand-
lungseinheit Soaric. Sie ist fiir endodonti-
sche Behandlungen entwickelt worden,
ermdglicht intuitive Greifwege fiir die In-
strumente, integriert intelligente Ablage-
mdglichkeiten und bietet mit einem inno-
vativen Design ein hohes MaB an Liege-
komfort fiir den Patienten.

Auf optimale Abldufe und ein schliissiges

Konzept setzt das Traditionsunternehmen
auch bei der Kieferorthopddie. Das Lo6-

[success]

tige Anforderungen gut geriistet — eine
Anschaffung, die nicht morgen schon
wieder lberholt ist. Besonders komforta-
bel ist die Obturation mit GUTTAFUSION®
FOR RECIPROC®. Die Obturatoren dieses
neuen Tragerstift-Systems sind mit einem
festen, auch bei Erwdrmung nichtschmel-
zenden Kern aus vernetzter Guttapercha
ausgestattet und mit flieBfahiger Gutta-
percha ummantelt. So entsteht in einfa-
cher Anwendung eine warme, dreidimen-
sional dichte Fiillung. Die drei Obturato-
rengroBen sind auf die Instrumente R25,
R40 bzw. R50 abgestimmt. ¢4
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Weitere Informationen und Videos
mit Step-by-Step Beschreibungen
stehen in den Webcasts auf
www.vdw-dental.com zur Verfligung.

sungsspektrum reicht da-
bei von Prophylaxeinstru-
menten bis hin zu kieferorthopédischen
Arbeitsplatzen, wie Spaceline EMCIA KFO.
Zu einer effektiven Praxisausstattung fiir
die moderne Kieferorthopddie gehort es
auch,dieMoglichkeitenderzwei-unddrei-
dimensionalen Bildgebung auszuschdp-
fen. Hierfiir hat Morita Rontgen-, DVT-und
Kombinationsgerate entwickelt,diesichan
den Anforderungen der jeweiligen Praxis
ausrichten. Fiirdie KFO eignetsichzum Bei-
spiel das Kombinationsgerat fiir Pan-
orama-, Cephalometrie- und 3-D-Aufnah-
men Veraviewepocs 3D R100 CP. ««
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