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KaVo Imaging

I
KaVo Imaging

Bildgebung auf hdchstem Niveau

¢ Hochste Bildqualitat

¢ Zukunftsweisende Systemintegration
¢ Maximaler Bedienkomfort

KaVo Pan eXam - Pa[worama Rontgengerat

® Hichste Bildqualitdt: Hochwertiges
Basisgerdt mit patentierter V-shape
Beam Technologie

¢ Zukunftsweisendes System: High-end
Systemtechnologie mit vollsténdiger
Routinediagnostik

am PLUS -
ima=;.Fern,- und 30 Rontgenkonzept

€eit auf 3Draufriisten.

litat: Premiumgerat mit
eiten|und brillanter
Multilayer Pan

KaVo. Dental Excellence.

KaVo Dental GmbH - D-88400 Biberach/RiB - Telefon +49 7351 56-0 - Fax +49 7351 56-1103 - www.kavo.com



Andreas Meldau

Liebe Leserin, lieber Leser,

im Friihjahr hat die IDS wieder viele Neuheiten gezeigt. Im Fokus des Interesses standen
CAD/CAM- und 3-D-Rontgen-Systeme. Wir, der Dentalfachhandel, werden lhnen gemeinsam mit
derIndustrie auf den regionalen Dentalfachmessen im Herbst diese Neuheiten gerne ausfiihrlich
vorstellen. Eine gute Gelegenheit, sich in aller Ruhe zu informieren und detailliert beraten zu
lassen. In jedem Fall der richtige Moment, sich im Umfeld von,,Digital Dentistry“ iber die aktuel-
len Losungen zu informieren. Hierbei wird der Workflow von der Praxis {iber das Labor bis zum
Fraszentrum abgebildet und in ein Daten-Netzwerk eingebunden.

Sokénnen Sie sich in kiirzester Zeit einen umfassenden Uberblick verschaffen und lhre Investi-
tionsentscheidungen mit allen notigen Informationen treffen. Das Investitionsklima insgesamt
gibt dafiir einen guten Rahmen.

In diesem Jahr wird es fiinf regionale Fachmessen geben. Sie finden am 6. und 7. September in
Leipzig, am 21. September in Hamburg, am 11. und 12. Oktober in Stuttgart, am 19. Oktober in
Miinchen sowie am 8.und 9. Novemberin Frankfurtam Main, wiederim Zusammenhang mitdem
Deutschen Zahnarztetag, statt.

Die regionalen Dentalfachmessen sind das optimale Forum, mit Dentalfachhandel und Indus-
triepartnern fundierte Fachgesprache zu fiihren und sich aktuelle Produkte und Dienstleistungen

naheranzusehen fiir die optimale Behandlung Ihrer Patienten.

Nutzen Sie die Chance! Lassen Sie sich umfassend beraten und Antworten auf Ihre Fragen
geben. Gerne erwarten wir Sie, lhre Fachhandler, auf unseren Leistungsschauen.

Herzlich willkommen!

Aor drtay //M

Andreas Meldau
Vizeprasident BVD
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NWD Forum: Digitale Systeme fiir Praxis & Labor

Dentalfachhandel unterstiitzt DKMS ehrenamtlich

Tag der Zahngesundheit -

Neuen Info-Brief jetzt kostenlos bestellen!
Artikel interaktiv

Diirr Dental Produkte setzen MaBstabe

mit innovativem Design

W&H - Maximale Kundenorientierung

mit innovativer Online-Technologie

PRAXISEINRICHTUNG

In fiinf Tagen zur neuen Praxis

Neugestaltung einer Zahnklinik

Raumgestaltungskonzept fiir Zahnarztpraxen

Feng Shui

,»,Neue Herausforderungen motivieren uns,

noch besser zu werden interview

Design ,,made in Germany“ weltweit gefragt

Behandlungseinheiten

Aus alt wird neu praxiserweiterung

Dentale Nassfrds- und Schleifmaschinen rraxisiabor
,unsere Patienten sind schlichtweg begeistert” interview

Ein Symbol fiir Zukunftsorientierung pigitales Réntgen und DVT

PARTNER FACHHANDEL

Von der Planung bis zur Er6ffnung pas eigene Labor
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®
IiCaret
FUr die perfekte Hygiene

Automatisches Reinigungs-, Desinfektions- und Pflegesystem fiir dentale Ubertragungsinstrumente

INSTRUMENTE
GLEICHZEIMG

VORTEILE

e Autark
(nur Strom- und Druckluftanschluss erforderlich)
e Schnell
e Effizient
e Anwenderfreundlich
e Sicher
e Validiert
¢ Ruckverfolgbar
e Kupplungen fur alle Turbinen erhaltlich

n.cid
Bakterizid
Fungizid
Viruzid

n.clean

Bakteriostatisch
Fungistatisch
Reinigend

NSK Europe GmbH
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Richtig geplant ist halb gewonnen Laborumzug

Arbeite und lebe! statement
Kein Labor wie jedes andere neugriindung

HeiBer Tipp Brennsystem

TEST

Prophylaxe im Griff haben Anwenderbericht

UMSCHAU

Die Saison ist erdffnet Herbstmessen2o13
Update fiir Zukunftsreisende rraxisdigitalisierung

Anatomische Schichtung - so intuitiv wie nie zuvor

Anwenderbericht

Faserverstirktes Komposit

fiir groBe Seitenzahnrestaurationen Anwenderbericht

Optimale Aushértung — optimale Lebensdauer Lichtpolymerisation

HUMOR

BLICKPUNKT

IMPRESSUM/
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UAS Bes |t

fir intraorales Réntgen ist ein perfektes Team.

pream Team ..

istalntrd '
\\//I'S:tascan e \ Neu: Intraoraler Réntgenstrahler
genldsund f o

W 4 Vorbildliche Ergonomie ¢ Perfekte Abstimmung

auf jeden Bildempfénger ¢ DC-Technologie fisr

- konstante und reduzierte Strahlung

Neu: Speicherfolienscanner

VistaScan Mini View

Hochauflésendes Touch-Display ¢ WLAN e
ScanManager fir optimalen Praxis-Workflow ©
Héchste Bildqualitét ¢ Alle intraoralen Formate

Mehr unter www.duerrdental.com

DURR
DENTAL
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>> AKTUELLES

E NWD FORUM: DIGITALE SYSTEME FUR PRAXIS & LABOR

Die NWD Akademie bietet am 6. No-
vember ein hochaktuelles Forum fiir
Zahnarzte und Labortechniker in Miinster
an. Neben interessanten Live-Demos soll
die provokante Fragestellung ,,CAD/CAM-
Technologie, digitale Funktionsdiagnostik,
3-D-Prothetik/Implantatplanung: Heute
schon Basistechnologie?“ zwischen Teil-
nehmern und Experten diskutiert werden.
Topreferenten und Experten bauen einen
Spannungsbogen von einer Standortbestim-
mung im Patientenmarkt (iber CAD/CAM-
Maglichkeiten und 3-D-Patientenlosungen
bis hin zur Integration neuer Gerate und Soft-
waresysteme. Rechtsanwalt Dr. Karl-Heinz
Schnieder, kwm Miinster, Spezialist fiir Me-
dizinrecht,insbesondere im Dentalmarkt, re-
feriert iiber den heutigen Patienten- und Ge-
sundheitsmarkt und erldutert, was Patienten
von ihrem Zahnarzt und dem fiir ihn arbei-
tenden Dentallabor erwarten und vorausset-

zen,und zeigt mogliche
Formen einer koopera-
tiven Zusammenarbeit
auf. ZTM Jiirgen Sieger
und Dipl.-Betriebswirt

GRUPPE

Werner Weidhiiner besprechen mit Laborin-
habern, welche Dienstleistungen heute und
inZukunftZahnarzte ihrenPatientenund La-
bore ihren Zahnarztkunden anbieten miis-
sen, damit sie im Patientenmarkt zukiinftig
wirtschaftlichen Erfolg haben werden.

Werner Weidhiner stellt den Laborteil-
nehmern Businessplane zur Entscheidungs-
findung vor, mit deren Hilfe die Integration
von CAD/CAM-Systemen und Investitionen
in Funktionsdiagnostik-Messsysteme er-
folgreich gelingen.

Nach einem Mittagsbiifett bietet das
NWD Forum mit Dr. Karl-Heinz Schnieder
zum Thema ,Geld verdienen” eine Strate-
gieberatung zur Win-win-Situation fiir alle
Partner an. Weiter geht es im Anschluss mit
Werner Weidhtiner und Jiirgen Sieger. Unter

der Uberschrift ,Gemeinsam an getrennten
Orten mit CAD/CAM-Technologie kommuni-
zieren, konstruieren und produzieren® be-
richten sie iiber den gelingenden Workflow
zwischen Praxis und Dentallabor.

AnschlieBend préasentiert Werner Hart-
wig, Steuerberater und Wirtschaftsexperte
fiir dentale Betriebswirtschaft, Zahnérzten
einen Businessplan als Entscheidungs-
grundlage zur Integration von CAD/CAM und
Funktionsdiagnostik-Systemen.

Das NWD Forum Digitale Systeme fiir
Praxis und Labore beendet den spannenden
Tag mit einem ganz besonderen Programm-
punkt: ZTM Jiirgen Sieger vom CTV-Team
berichtet iiber 3-D-navigierte CTV-Implan-
tat-Fallbegleitung der Zahnérzte von der
Implantatplanung bis zur minimalinvasiven
Implantat-Insertion.

ZumAbschluss des NWD Forums treffen
sich die Teilnehmer und Referenten zur
schon zur Tradition gewordenen ,Kiichen-
party“ mit Biifett und Diskussion.

Weitere Informationen und Anmeldun-
gen zum NWD Forum unter akademie@
nwd.de oder telefonisch 0251 7607394.

E DENTALFACHHANDEL UNTERSTUTZT DKMS EHRENAMTLICH

Ab sofort kdnnen Zahnérzte und Zahn-
arztinnen DKMS-Infopakete kostenlos bei
inrem Dentaldepot erhalten. Der Bundes-
verband Dentalhandel e. V. BVD teilte Ende
August mit, dass die Pakete zur Lieferung
bereitstehen.

Die DKMS Deutsche Knochenmark-
spenderdatei sucht und vermittelt Stamm-
zellspender, um Blutkrebspatienten welt-
weit eine Transplantation zu ermdglichen.

Ausgangspunkt der jetzigen Zu-
sammenarbeit war die Kooperation der
Bundeszahnérztekammer BZAK mit der
DKMS. Sie soll Zahnarzte und deren Teams
zum Engagement gegen Blutkrebs aufru-
fen. Informationsmaterial sollte grundsétz-
lich auch den Patienten zur Verfiigung
gestellt werden.

Die Frage war nun, wie das Informa-
tionsmaterial ohne groBe Kosten in die Pra-
xen kommen kann. Der Vorstand des BVD
sagte zu, diese Aktion zu unterstiitzen. Und
auch die Dentaldepots waren sofort bereit,

inren Kunden das Informationsmaterial
kostenlos mit der normalen Bestellung mit-
zuliefern.

Prasident Lutz Miiller stellte dazu fest:
,Wir freuen uns natiirlich sehr, dass unsere
Mitglieder ohne Umsténde ihre Beteiligung
zugesagt haben. Besonders schon ist es,
dasswirauchdie Depots der Dental Union fiir
diese Aktion gewinnen konnten, deren Be-
reitschaft ebenfalls direkt groB war. Damit
ermoglicht fast der gesamte Dentalfachhan-
del seinen Kunden, die DKMS-Infopakete
einfach und kostenlos zu erhalten.”

Folgende Depots unterstiitzen die Aktion
der DKMS mit der BZAK ehrenamtlich:
abodent GmbH

Adolf Garlichs GmbH & Co. KG

Altmann Dental GmbH & Co. KG

Altschul Dental GmbH

Anton Gerl GmbH

Anton Kern GmbH

Bauer & Reif Dental GmbH

Bonig Dental GmbH

Bruns + Klein Dentalfachhandel GmbH
C. Kloss Dental GmbH

Dension Dental GmbH

Dental 2000 GmbH

dental bauer GmbH & Co. KG

Dental Eggert

deppe dental GmbH

funck Dental-Medizin GmbH
Futura-Dent GmbH

Gottschalk Dental GmbH

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Hess & Schmitt Dental GmbH

KDM Kohlschein Dental GmbH
MeDent GmbH

MSL Dental-Handels GmbH

NWD Nordwest Dental GmbH

Paveas Dental GmbH & Co. KG
PluradentAG

Poulson-Dental GmbH

Sico Dentaldepot GmbH

van derVen Dental GmbH & Co. KG
Wolf + Hansen Dental-Depot GmbH & Co.KG




E TAG DER ZAHNGESUNDHEIT - NEUEN INFO-BRIEF JETZT KOSTENLOS BESTELLEN!

Ohne die Mitarbeit der Zahnarztpraxen
ist der 25. September kein Tag der

fest. Zu ihrer Unterstiitzung

geht der Aktionskreis , Tag .él
der Zahngesundheit” in
diesem Jahr neue Wege

und verschickt erstmals e
einenInfo-Brief. Dieser lost

das bisher bekannte Info-

Paket ab. Der Info-Brief bein-
haltet unter anderem Bestellkar-
ten, Broschiiren und Informationsmate-

rial rund um das Thema ,Tag der Zahnge-

e ot \‘\"a\‘nge".Oo kostenfrei seit August erhalt-

n<,
(74 S,U n¥ ™ dien konzentrieren sich auf
9‘znd ! den25.September. Bundes-
M weit und regional gibt es in

Events, Wettbewerben und Vortragen. Es

ist also auch ein Tag der Kreativitat, an dem
sundheit und ist beim Verein fir ~ gesunde und schone Zahne im Mittelpunkt

Zahnhygiene e.V. in Darmstadt  stehen.

Damit gesunde Zahne bei mdglichst vie-
@”, lich. len Bundesbiirgern weiter an Bedeutung ge-
g In der Zahnarztpraxis ~ winnen,engagiert sich der Aktionskreis Tag

:-.: ist jeder Tag ein Tag der ~ der Zahngesundheit fiir eine starke Ver-
d Zahngesundheit—die Me-  breitung des Info-Briefs.

Er kann ab sofort kostenlos per Fax
(06151 1373730) unter Angabe der Praxis-
anschrift angefordert werden. Weitere
Informationen erhalten Sie auf der Ho-
mepage www.tag-der-zahngesundheit.de

ganz Deutschland Hunderte von

E ARTIKEL INTERAKTIV

Ivoclar Vivadent hat
eine Fachartikel-App flir
das iPad entwickelt.
Damit kann der Nutzer
einfach und spielend
durch eine Klinische Patientendokumenta-
tion navigieren. Das Liechtensteiner Unter-
nehmen hat den im Reflect-Magazin
2/2013 erschienenen Fachartikel ,Wenn
Konzepte ineinandergreifen” von ZA Jan
Kurtz-Hoffmann und ZTM Frank Zalich als
digitale Publikation (App) aufbereitet.

Die Autoren schildern die prothetische
Neuversorgung einer Patientin mit dem
IPS e.max-System von Ivoclar Vivadent.
Anhand des komplexen Falles wird gezeigt,
dass ein dsthetisch-funktionelles Ergebnis
nur auf dem gelungenen Zusammenspiel
von Chirurgie, Implantologie, Parodontolo-
gie, Endodontie, Prothetik und Zahntechnik
moglich wird.

Die digitale Version dieses Artikels zeigt
denkompletten Behandlungsablauf—vonder
Planung bis zum definitiven Einsetzen der
Arbeit. Die Nutzer der App kommen in den
Genuss reich bebilderter Fotostrecken. Zu-
dem konnen sie sich (iber die verwendeten
Produkte informieren und erhalten ndhere
Angaben zu den Autoren. Die App erscheint
drei Mal im Jahr in den Sprachen Deutsch,
Englisch, Franzosisch, Italienisch und Spa-
nisch. Neben dem aktuellen
Fall sind zwei weitere Félle Infos 2ur App
abrufbar. )

Weitere Informatio-
nen erhalten Sie unter
www.ivoclarvivadent.com

ANZEIGE

INFRATRONIC

we think globally

&
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E DURR DENTAL PRODUKTE SETZEN MASSSTABE MIT INNOVATIVEM DESIGN

product

Beim Red Dot Product Design Award
2013 in Essen wurden von international
renommierten Designexperten herausra-
gende Kreativleistungen bewertet. Die Diirr
DentalAGaus Bietigheim-Bissingen konnte
durch ihr liberzeugendes technisches, op-
tisches und gestaltendes Design fiir drei
unterschiedliche Medizinprodukte erneut
das weltweit begehrte Qualitatssiegel er-
ringen.

reddot design

design 2013

Die Experten des 37-kopfigen
Red Dot Teams aus aller Welt be-
gutachteten, testeten und bewer-
teten jede einzelne Vorstellung der
4.662 Einreichungen in 19 Kate-
gorien aus 54 Landern. Sie ent-
schieden nach vielfaltigen Krite-
rien wie Innovationsgrad, Funktio-
nalitat, Qualitat, Ergonomie und
Langlebigkeit. Dabei stieBen sie
auch 2013 wieder aufwegweisen-
des, smartes und anwender-
freundliches Design, das weltweit
richtungsweisende Trends in der
jeweiligen Branche setzen wird.

,Die Pramierung unserer Pro-
dukte Hygopac Plus, des Rontgensensors
VistaRay 7 und des Kompressors Tornado
mitdem Red Dot ProductDesignAward 2013
ist ein erneuter Beweis fiir die Leistungsfa-
higkeit der mittelstdndischen Industrie im
medizintechnischen Bereich. Auch die her-
vorragende Resonanz zu unserem Aufiritt
auf der zahnmedizinischen Fachmesse IDS
2013 in KdIn und das internationale Inter-
esse an unseren Produkten hat diese Ein-

schatzung vollkommen bestéatigt®, sagt
Martin Diirrstein, Vorstandsvorsitzender der
Diirr Dental AG.

Das neue Versiegelungssystem Hygo-
pac Plus verpackt das Instrumentarium si-
cher und steril. Uber ein Display lassen sich
Siegeltemperatur, Anpressdruck und Sie-
gelgeschwindigkeitanzeigen.Auf SD-Karte
oder iiber das Netzwerk werden die Daten
gespeichert und konnen so miihelos fiir die
Dokumentation innerhalb eines Qualitats-
management-Systems weiterverarbeitet
werden.

Der neue VistaRay 7 Rontgensensor bie-
tet durch die bewéhrte CMOS-Technologie
und einem USB-Anschluss eine perfekie
Grundlage fiir schnelle und zugleich direkte
Rontgenaufnahmen. Die hochaufgeldsten
Aufnahmen (bis zu 20 LP/mm) sind sofort
verflighar und haben sich in vielen Praxen
weltweit bewéahrt.

Mit dem neuen Kompressor Tornado mit
Schallddmmung des Markifiihrers Diirr
Dental konnte die Lautstérke auf fliisterleise
54 dB(A) gesenkt und der Energieverbrauch
um 15 % reduziert werden.

E W&H - MAXIMALE KUNDENORIENTIERUNG MIT INNOVATIVER ONLINE-TECHNOLOGIE

Wesentlich mehr Inhalte, innovative
Technik, modernstes Design und ein Maxi-
mum an Benutzerfreundlichkeit — die neue
Website ist vollstandig an den Bedirfnissen
der Kunden und Interessenten orientiert und
auf deren Wiinsche fokussiert.

Zu den Highlights der neuen Internet-
prasenz zdhlen:

Ein umfassender Produktbereich, der
mit dynamischen 360°-Animationen, Vi-
deos, technischen Daten u.v.m. detaillierte
Ansichten gewahrt und keine Produktfragen
offen lasst.

Ein hocheffizienter Servicebereich, der
wesentlich mehr bietet, als man bis dato auf
der Website eines Dentalherstellers ge-
wohnt war: unzahlige Video-Tutorials, ein
Dokumente-Downloadcenter, ein Nach-
schlagewerk fiir samtliche Fragen rund um
Produkte und Anwendungen, ein schnelles
Auffinden samtlicher Zubehorteile, einen ei-
genen Bereich fiir Hygiene/Pflege u.v.m..

Hinzu kommt ein topaktueller News-
room. Dieser liefert neben aktuellsten Infor-

Iubehr
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mationen rund um das Unternehmen W&H
sowie die Dentalbranche auch eine Vielzahl
an Berichten & Studien von Anwendern und
Instituten.

Durch die Kombination aus intuitiver Be-
nutzerflihrung und einfachster Navigation so-
wie einer Volltextsuche mitVorschlagliste ha-
ben Besucher die Mdglichkeit, gewiinschte
Inhalte schnellstmdglich abzurufen.

Ein weiterer Vorteil des neuen Webauf-
tritts ist die Moglichkeit zur direkten und

raschen Kontaktaufnahme. Einaufwendiges
Suchen nach Ansprechpartnern gehort
damit der Vergangenheit an.

Auch die Einbeziehung aktueller On-
line-Trends verdeutlicht sich durch ein
optimal strukturiertes Seitenlayout mit
pragnanter Farbgebung, die ein rasches Zu-
rechtfinden auf der Website unterstiitzt.
Dazu emotional ansprechende, groBe Bild-
welten, die die Vorteile von Produkten und
Anwendungen noch besser unterstreichen.
Ein Megamenti mit Bildern, welches das Na-
vigieren wesentlich vereinfacht und jeden
Bereich der neuen Website mit einem Klick
erreichbar macht. Dariiber hinaus sorgen
3-D-Features dafiir, dass jedes Produkt fiir
den Besucher noch besser erlebbar wird.

Selbstverstandlich ist die neue Internet-
prasenz von W&H mobilfahig fir alle
Android- sowie Apple-Geréte. Die Verzah-
nung mit den Social-Media-Kanélen (Face-
book, YouTube) macht die neue Website
gleichzeitig zum Dreh- und Angelpunkt der
sozialen Online-Kommunikation.




VITA New Generation — Wirtschaftlichkeit hoch vier!

Steuern Sie bis zu vier Brenneinheiten mit nur einem Bedienelement.

VITA

VITA shade, VITA made.

Je mehr Leistung desto besser. Je weniger Aufwand
umso effizienter. Profitieren auch Sie mit der VITA New
Generation von groliter Wirtschaftlichkeit. Steuern Sie mit
nur einem vPad-Bedienelement bis zu vier Premium-
Brenndfen VACUMAT 6000 M, Kombipresstfen VACUMAT
6000 MP bzw. HighSpeed-Sinterdfen ZYRCOMAT 6000 MS

und setzen Sie neue Standards fiir optimierte Arbeits-

prozesse. Dank modularem Aufbau lasst sich das Brenn-
system perfekt auf lhre Bedirfnisse abstimmen und um
weitere Brenndfen, Bedienteile und Zubehdr erweitern.
Effizienter kénnen Sie Zukunft nicht begegnen.

www.vita-new-generation.com B3 acebook.com/vita.zahnfabrik



Neugestaltung einer Zahnklinik

>> PRAXISEINRICHTUNG

INn funf Tagen

ZUr neuen

Praxis

Durch die Planungskompetenz und das logistische Konzept der Altschul und Grill&Grill Dental GmbH
musste die Praxis nur fiinf Arbeitstage geschlossen werden, um das hier gezeigte Ergebnis zu erreichen.

Peter Bohley/Mainz

W Ziel war es, ein modernes Praxiskon-
zept fiir das nahezu komplette Spektrum
der Zahnmedizin zu gestalten. Dr. |iirgen
Sandner, der vor zehn Jahren die Praxis
ibernommen hatte, wollte seine neue
Praxisklinik nach den neuesten techni-
schen und strukturellen Gesichtspunk-
ten errichten.

Das Obergeschoss des Gebaudes, das
friiher bis in die 1970er-Jahre als Stadt-

halle beziehungsweise Tanzsaal eines
Hotels diente, wurde zuvor auch von ei-
nem Kieferorthopéden genutzt. Nach sei-
nem Auszug boten sich nun auf circa
440 Quadratmetern ganz neue Perspekti-
ven fiir die Gestaltung der Praxisrdume.

Wichtig war es dem Bauherrn hierbei,
eine barrierefreie Praxis mit Wohlfiihl-
ambiente fiir Patienten und Praxisteam
zu schaffen.

Zur Erstellung und Umsetzung dieses
Konzeptes entschied sich der Praxisin-
haber fiir die Zusammenarbeit mit der
Altschul Dental GmbH beziehungsweise
deren Zweigniederlassung Grill &Grill
in Frankfurtam Main.

Zunéchst wurde mit dem Vermieter
der Anbau eines Aufzuges verhandelt,
um den barrierefreien Zugang zur Pra-
xis zu gewahrleisten.

Abb.1

 Abb. 1: Entwurfsskizze.



>> PRAXISEINRICHTUNG

~ Abbh.2aund b: Behandlungszimmer vorher
und nachher.

Dieser erste Schritt war elementar, da
die Lage des neuen Aufzuges die Ein-
gangssituation der Praxis verdnderte
und somit die weitere Planung maf3-

~ Abb. 3a und b: Rezeption vorher und nach-
her.

geblich beeinflusste. Im Friihjahr lagen
dann die ersten Entwurfszeichnungen
der Altschul Dental GmbH zur Praxis-
gestaltungvor.

Fiir die innenarchitektonische Gestal-
tungwurde derArchitekt Ludger Schwarze-
Blanke (www.schwarzeblanke.de) hinzu-
gezogen. Dieser entwickelte gemeinsam
mit den depoteigenen Fachplanern das
Farb-, Material- und Lichtkonzept der
Praxis. Dieses beruhtauf der Idee, durch
konsequente Loslosung der Behand-
lungsrdume von der Aufienfassade den

Gesamtraum von nahezu jedem Bereich
der Praxis aus erfahrbar zu machen. Es
entstehen durchgéngige Raumfluchten,
die ein Hochstmafd an Transparenz bei
gleichzeitiger Abgeschirmtheit der Be-
handlungsplatze bieten. Die Lichtdurch-
lassigkeit der Wénde in der Verbindung

~ Abb. 4: Sterilisationsraum.

mit dem geteilten und leicht verdrehten
Mittelblock sorgt dariiber hinaus fiir
spannungsreiche Blick- und Wegach-
sen. Angesichts des tief einfallenden Ta-
geslichts konnte ein Farb- und Material-
konzept realisiert werden, das durch in
diesem Bereich eher uniibliche Verwen-
dung vergleichsweise dunkler Holzer
und Farben iiberzeugt.

Zu diesem Zeitpunkt wurde auch die
Firma Freudingin das Projekt eingebun-
den,welchedurchihre hohe Fertigungs-
kompetenz im Bereich dentaler Einrich-
tungin der Lage war, die anspruchsvolle
Formensprache des Praxiskonzeptes
umzusetzen. Nicht nur die komplexe
Konturierung und Materialbeschaffen-
heitder Rezeption (Abb.3a und b) stellte
hierbei eine Herausforderung dar.

Im Rahmen der Ermittlung des Inves-
titionsbedarfs erfolgte jeweils eine An-
gebotserstellung fiir die zu ergédnzende
Jneue“dentale Ausstattung sowiefiirdie
Uberarbeitung bereits vorhandener und




>> PRAXISEINRICHTUNG

~ Abb. 5 und 6: Es entstanden durchgéngige Raumfluchten, die nun ein HochstmaB an Transparenz bei gleichzeitiger Abgeschirmtheit der

Behandlungsplatze bieten.

indie Praxisplanungzu ,integrierender®
Einrichtungsgegenstande. Der Projekt-
leiter und die Fachplaner der Altschul
Dental GmbH erstellten zeitgleich eine
Schatzungallerzuerwartenden Baukos-
ten und fiihrten die Ausschreibungen
deram Bau beteiligten Gewerke durch.

Nach Vergabe der Handwerkerleis-
tungen an die hierdurch ermittelten
Unternehmen erfolgte eineausfiihrliche
Baubesprechung mit allen am Umbau
beteiligten Firmen.

Zur Realisierung des neuen Praxis-
konzeptes war es notig, samtliche vor-
handene, nicht tragenden Wande, die
vorhandenen abgehangten Decken und
den Doppelboden im gesamten Praxis-
bereich zu entfernen. Hierzu wurde von
Altschul Dental ein Bauzeitenplan mit

drei Bauabschnitten entwickelt, der das
Ziel hatte, einen moglichstgeringen Pra-
xisausfall sicherzustellen.

Baubegleitend wurden die Handwer-
kerleistungen durch die Projektleitung
der Altschul Dental GmbH und
Grill& Grill Dental koordiniert, kontrol-
liert und auf Ubereinstimmung mit dem
ambitionierten Bauzeitenplan {ber-
priift. Wo notig wurden Detaillésungen
entwickelt.

Wahrend der gesamten Bauzeit
konntedas Praxisteamimmerin mindes-
tens drei Behandlungszimmern ihre
Patienten versorgen. Selbstredend stan-
denauchdieiibrigen Funktionsbereiche
wie beispielsweise Anmeldung oder
Sterilisationsraum jederzeit zur Verfii-

gung.

Lediglich fiinf Arbeitstage musste die
Praxis letztlich ganz geschlossen wer-
den. «

>> KONTAKT

Altschul Dental GmbH
Rheinallee 191, 55120 Mainz
Tel.: 06131 62020

E-Mail: info@altschul.de
www.altschul.de

Grill & Grill Dental-Fachhandel
Zweigniederlassung der Altschul
Dental GmbH, Tel.: 069 9420730
E-Mail: info@grillugrill.de
www.grillugrill.de

AufeinWort ...

ChancenzuerkennenundPotenzialerich-
tig zu nutzen ist heute mehr denn je
Bestandteil Ihrer und unserer téglichen
Arbeit. Strategieentwicklung zur Schaf-
fung von Wettbewerbsvorteilen ist ein
unverzichtbarer Bestandteil des zeitge-
méBen Praxismanagements. Die Innova-
tionskraft der Dentalindustrie bietet der
Praxis und dem zahntechnischen Labor
aktuell eine Vielzahl von Positionierungs-
moglichkeiten.

Seit mehr als 80 Jahren begleiten wir
Zahnérzte und zahntechnische Laborato-
rien auf ihrem beruflichen Weg. Viele un-
serer Kunden schenken uns ihr Vertrauen

bereits in der 2. oder gar 3. Generation.
Aus unserer Sicht die beste Referenz
fir einen Dienstleister. Von der Standort-
analyse, Objektsuche und Mietvertrags-
gestaltung (ber innenarchitektonische
Praxis- und Laborgestaltung, Installa-
tionsplanung, EDV- und Netzwerkpla-
nung, Praxisbewertung und Vermittlung,
Entwicklung betriebswirtschaftlich stim-
miger und individueller Praxiskonzepte
bis hin zu Fortbildungsveranstaltungen
bietetIhnendieAltschul Dental GmbH eine
breite Palette an Dienstleistungen.

Maglich ist diese Leistungsvielfalt durch
den Einsatz hoch spezialisierter Mitarbei-
ter/-innenim Innen- und AuBendienst un-
serer Handelshéuser. Die Beratung durch

kompetente und zuverldssige Partner,
welche lhnen helfen, personliche Ziele zu
definieren und zu erreichen, ist aufgrund
der zahlreichen Gestaltungsmaglichkei-
ten heute eine wichtige Unterstiitzung
im Rahmen Ihrer Entscheidungsfindung.
Dieser Anforderung tragen wir durch
kontinuierliche Aus- und Weiterbildung
unserer Mitarbeiter Rechenschaft.

Unser Qualititsmanagement ist nach ISO
9001-2000 zertifiziert, und unsere Fach-
krafte im technischen Support tragen den
Techniker-Ausweis des Bundesverban-
des Dentalhandel.

Dartiber hinaus sind nahezu alle Mitarbei-
ter der Altschul Dental GmbH gepriifte
Medizinproduktberater nach § 31 MPG.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Feng Shui

>> PRAXISEINRICHTUNG

Raumgestaltungs-
konzept fur
Zahnarztpraxen

Unternehmerischer Erfolg ist heutzutage alles andere als eine Selbstverstandlichkeit. Zu den nicht unmittel-
bar monetér ausdriickbaren, gleichwohl sehr bedeutenden Erfolgsfaktoren zahit das Betriebsklima. Dieses
wird nicht zuletzt dadurch gepragt, ob sich der Chef, die Mitarbeiter und die Patienten in den Raumen wirklich
wohlfiihlen. Ist dies vielleicht sogar im Gegensatz zur Konkurrenz der Fall, wirkt sich dies positiv auf die Qua-
litét der Fiihrung, auf die Zufriedenheit und die Produktivitit der Mitarbeiter sowie auf die Patientenbindung

aus.

Sabine Schmidt/Kasel

B So wird der wirtschaftliche Erfolg
der sogenannten ,,Drachenstaaten” wie
Hongkong, Taiwan oder Singapur u. a.
darauf zuriickgefiihrt, dass Unterneh-
menausdiesen Staatentraditionell Feng
Shui in die Gestaltung ihrer Geschafts-
raume mit einbeziehen. Durch den Ein-
satz von Feng Shui entsteht eine Ge-
schéfts- und Arbeitsatmosphare, die ggf.

stagnierende Strukturen wiederin Fluss
bringt und im doppelten Sinne Raum
schafft fiir die Umsetzung neuer Ideen
und Ausrichtungen.

Von grofier Bedeutung ist die Raum-
gestaltung auch in Praxisbereichen, da
sichunsergesamtes Gesundheitssystem
im Wandel befindet. Zum Paradigmen-
wechsel zdhlt, dass Patienten sich wohl-

fiihlen und nicht nur behandelt werden
wollen. Patientenzufriedenheitistheute
ein wichtiger Parameter des Erfolges.
Ein patientenorientiertes Manage-
ment und Erscheinungsbild wird dabei
immer wichtiger. Menschen sind ganz-
heitliche Wesen mit individuellen Per-
sonlichkeitsaspekten und méchtenauch
als solche angesprochen werden. Be-

,ZUerst pragen die
Menschen die Hauser,
dann pragen die Hauser
den Menschen. *

Winston Churchill

reits heim Betretender Praxisraume rea-
giert das Gesamtsystem des Menschen
auf vorhandene Sinneseindriicke und
Schwingungen. Dieser erste Eindruck ist
allzu oft gepragt von starker Geschaftig-
keitim Anmeldebereich, gepaart mitun-
angenehm empfundenen Geriichen und
Geréuschen, die sich dann —verbunden
mit den personlichen Vorerfahrungen —
zu einem ungiinstigen Gesamtbild ad-
dieren kénnen. Dem Raum kommt dabei
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Abb.1
~ Abb. 1: Beispiel: Biiroeinheit mit Schwerpunkt Besprechungen. Links: Grundriss Ursprungsplan.
Rechts: Grundriss iiberarbeitet nach Feng Shui-Gesichtspunkten.

eine entscheidende Rolle zu. In einem
entspannten und vertrauensvollen Um-
feld, das durch Feng Shui-MaRnahmen
geschaffen werden kann, reagieren
Menschen entspannter und ruhiger. Ein
entspannter Patient wiederum ist fiir
den Behandler besser zu therapieren.

Das Wobhlfiihlkonzept der Feng Shui-
Harmonielehre ist umfassend und inte-
griert verschiedene Ebenen, wie zum
Beispieldie dufieren Gegebenheitendes
Gebdudes, das Gebdude selbst,aberins-
besondere auch die Menschen, die die-
ses Gebdude nutzen. Jeder Mensch steht
in unmittelbarer, wechselseitiger Ver-
bindung zu seiner Umgebung.

Auf die einzelnen Aspekte, die es in
Praxen zu beriicksichtigen gilt, wird spa-
ter genauer eingegangen. Zunachst je-
doch soll in einem kurzen Uberblick er-
ldutertwerden, was FengShuieigentlich
ist.

Die Lehre des Feng Shui

Feng Shui ist eine ca. 3.000 Jahre alte
chinesische Harmonielehre, die ein Teil-
gebiet der chinesischen Medizin dar-
stellt. Die Elemente Wind (Feng) und
Wasser (Shui) stehen im Chinesischen
symbolisch fiir das Leben, das sich stan-
dig wandelt und gleichzeitig unaufhalt-
samdanachstrebt,dochausgleichend zu
flieRen. Dieses Flieflen hin zum Aus-
gleichist Feng Shui.

>> PRAXISEINRICHTUNG

Bei der Kernaussage dieser Lehre,
dass namlich alles, was uns umgibt,
Energie ist, handelt es sich um eine Er-
kenntnis, die auch die moderne Physik
lehrt. Diese unsumgebende Energie soll
moglichst harmonisch flieRen, weder zu
schnellnoch zu langsam. Ebenso wie die
Akupunktur z. B. gestaute Energien in
den Energiebahnen des Menschen wie-
der in Fluss bringt, so bringt Feng Shui
die Energien der Raume wiederin Fluss.

Energien wirken haufig auf das Unter-
bewusstsein und kénnensichin Formvon
Farben, Formen, Geriichen, Symbolen
oderauch in Form von Gedanken und Ge-
fiihlendarstellen.DerMenschreagiertauf
diese Energien mit positiven oder negati-
ven Gefiihlen, meist ohne sich deren Ur-
sache bewusst zu sein. Halt sich ein
Mensch in energetisch ungleichgewichti-
gen Raumen auf, so hatdies eine eherun-
giinstige Wirkung auf sein Gesamtsystem
(Kérper, Geist, Seele). Analog giinstig
wirken sich energetisch ausgewogene
Raume aufden Menschen aus.

Besonderheiten
in Zahnarztpraxen

In Zahnarztpraxen istder ,,Raum*, der
dem Menschen im Innen wie im Aufen
gegebenwird, als Ortder Kraftund Ruhe
von besonderer Bedeutung.

Die Gestaltung einer Praxis ist eine
Form der Kommunikation mit dem Pa-

tienten, in der sich das Selbstverstandnis
unddie Philosophie der Praxis widerspie-
geln. Hiererhaltder Patientseinen ersten
Eindruck davon, welchen Stellenwert er
als Mensch in dieser Praxis haben wird.

Im Feng Shui stehtimmer der Mensch
im Vordergrund aller Uberlegungen.
Pauschale Aussagen sind deshalb stets
vor dem Hintergrund zu sehen, dass
Menschenunterschiedliche Bediirfnisse
haben und dass sich die Raume, die zu
harmonisieren sind,voneinanderunter-
scheiden.

Feng Shui-Beratungen gehdren aus
diesem Grundeindie Handeeineserfah-
renen Beraters, der die Mafinahmen ge-
nau auf die jeweiligen Personen, die
raumlichen Gegebenheiten und die
Standortenergien abstimmt und der in
der Lage ist, die entsprechenden Ener-
gien und Raumstrukturen zu erkennen
und zu verandern.

Die Praxisrdume

Der erste physische Kontakt des Pa-
tienten mitderPraxis/den Praxisrdumen
findet iiber den Empfangsbereich statt.
Hier sollte sich der Patient im wahrsten
Sinne des Wortes empfangen und von
der ersten Minute an wohl und gut auf-
gehoben fiihlen. Farben, Bildmotive und
Mobiliar sollten derart gestaltet sein,
dass sie dem Patienten das Ankommen
erleichtern. Eine ungehinderte Kommu-
nikation mit dem Praxisteam ist bei die-
sem Erstkontakt sinnvoll.

Im Wartebereich sollte der Patient die
Maoglichkeit haben, zur Ruhe zu kom-
men. Farben, Bildmotive, Beleuchtung
und Mobiliar sollen diesen Prozess
unterstiitzen und eine entspannte Atmo-
sphare schaffen, die sich positiv aufbau-
end auf die allgemeine Stimmungslage
auswirkt. Ein angenehmes Raumklima,
unterstiitzt durch Wasserobjekte oder
leise Musik, kann hilfreich sein.

Daran anschlieflend begibt sich der
Patient entweder in ein Besprechungs-
oderinein Behandlungszimmer.

In Besprechungen steht die person-
liche Kommunikation im Vordergrund.
Rédume mit iibervollen Schreibtischen
kénnen den Eindruck von wenig organi-
sierter Tatigkeit oder Arbeitsiiberlas-
tungentstehen lassen. Hier kann in dem
Patientendie Sorgeaufkommen, dassfiir
ihnzuwenigRaumvorhanden seinwird.
Solche Arbeitspldtze zerstreuen zudem
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PEOPLE HAVE PRIORITY

Assistina 3x3:
perfekte Reinigigung innen und auflen
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die Energie jener Person, die dort fiir ge-
wdéhnlich arbeitet, was eine zusétzliche
Belastungdarstellen kann.

Das Behandlungszimmer bietet auf-
grund der apparativen Notwendigkeiten
haufig weniger Méglichkeiten zur Veran-
derung des Mobiliars. Deshalb sollten
unterstiitzende MaRnahmen iiberandere
Hilfsmittel erfolgen. Farben und Bildmo-
tive sind so zu wahlen, dass sie Ruhe aus-
strahlen und den Patienten von der Be-
handlung ablenken. Reines Weif$ wirkt
sauber und gepflegt, konfrontiert den
Menschen aber deutlich mit seiner oft
durch Angst gepragten eigenen Schwin-
gung.

Besonderes Augenmerk sollte man in
einem zahnarztlichen Behandlungsraum
auf die Deckengestaltung legen. Ein
Grundbediirfnis des Menschen besteht
darin, Schutz im Riicken und ein grofit-
mogliches Maf an Uberblick zu haben.
Da Patienten wahrend der Behandlung
auf dem Riicken liegen, fehlt ihnen die-
ser Schutz und Uberblick weitgehend.
Erschwerend kommt hinzu, dass die
Maoglichkeit der verbalen Kommunika-
tionwéhrend der Behandlung stark ein-
geschrankt ist. Da diese Gegebenheiten
kaum veranderbar sind, ist es wichtig,
alles zu nutzen, was den Patienten und
damit auch den Behandler unterstiitzt.
Eine dieser Situation angepasste De-
ckengestaltung ist daher sehr zu emp-
fehlen. Dem Patienten sollte es, wenn es
die Raumlichkeiten zulassen, moglich
sein, die Eingangstiire zum Behand-
lungsraum im Blickfeld zu haben, damit
er nicht zusétzlich dadurch verunsichert
wird, dass er nicht sieht, wer den Raum
betritt.

Die Zahnbehandlung stellt besondere
Anforderungen sowohl an das medizini-
sche Fachwissen und Kdnnen des Be-
handlers wie auch an die Fahigkeit zur
ganzheitlichen Betrachtung des Patien-
ten. Feng Shui stellt dabei eine effiziente
und umfassende Methode der Unterstiit-
zungdar. «

>> KONTAKT

Sabine Schmidt

Meierei 16

54317 Kasel

Tel.: 0651 54090
www.fengshuicentertrier.de
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ﬂ BEISPIEL EINER RAUMANALYSE

Exemplarisch wird nun eine Raumsi-
tuation analysiert anhand einer Foto-
grafie. Anzumerken ist hierbei, dass
sich Rdume auf Bildern meist anders
darstellen als in der Realitat. Bei einer
Feng Shui-Beratung wiirde man die
gesamte Praxissituation betrachten
und analysieren, da die einzelnen Be-
reiche nicht fiir sich alleine stehen,
sondern eingebunden sind in das Ge-
samtgefiige. Eine Analyse nach Ba-
guaraster ist hier nicht maglich, da
kein Grundriss vorhanden ist.

Analyse

Bei der Betrachtung fallt auf, dass sich
der Ubergang vom vorderen in den hin-
terenBereich extrem verjlingt, wodurch
ein Engegeflihl entsteht. Die meisten
Menschen meiden enge Bereiche und
werden nurungern durch einen solchen
Flur gehen. Die Verlegung des Holzbo-

N\

dens in Richtung zu diesem Flurbereich
sowie die geradlinig angeordneten De-
ckenleuchten verstarken diesen Ein-
druck noch. Im vorderen Bereich domi-
niert der weiBe Farbton den Raum und
stellt einen zu starken Kontrast zum
Boden dar. Die runde Form des Theken-
bereiches ist giinstig, wirkt aber zu
langgezogen, da es keinerlei optische
Unterbrechung gibt. Der blaue Bereich
links erscheint giinstig, da er die Auf-

merksamkeitlenktund der Farbton eine
beruhigende Wirkung hat.

Im Feng Shui gibt es den Themenbe-
reich der Elementelehre, der bei einer
Analyse herangezogen wird. Den Ele-
menten Feuer, Erde, Metall, Wasser und
Holz sind unter anderem sowohl Farben
wie auch Formen und Materialien zuge-
ordnet. Diese Elemente konnen sich for-
dern oder auch zerstéren. Im vorliegen-
den Fall sind die Elemente Metall (weiB)
und Holz (braun) dominant. Metall
zerstort das Holz, wie die Axt, die das
Holz spaltet, wodurch eine ungiinstige
Spannungssituation entsteht.

Veranderungsvorschldge

Um die Spannungssituation der Ele-
mente zu harmonisieren, gibt man das
dazwischenliegende Wasserelement
(blau, tiirkis) hinzu. Metall fordert Was-
ser (Spurenelemente [Metall]) beleben

/

Wasser) und Wasser nahrt das Holz
(Holz nimmt Wasser auf). In Bezug auf
die Bodengestaltung kénnten die Bo-
denbretter quer verlegt werden, wo-
durch sie eine bremsende Wirkung hét-
ten, die die Energie besser im Emp-
fangsbereich hélt. Sollte eine Neuver-
legung nicht in Betracht kommen, so
konnte man einen Schmutzfanglaufer
in einem hellbraunen Farbton quer aus-
legen, der dann eine bremsende Wir-

kung hat. Die Deckenstrahler sollten
versetzt angebracht werden mit
gleicherIntension.Umdie Schranksitu-
ation aufzulockern, empfehle ich den
Austausch der Griffe, gegen solche, die
demtiirkisblauen Farbtonim linken Be-
reich entsprechen. Dies fiihrt zu einer
Belebung des Bereiches und mindert
die Massivitat der Schrankwande.

Der Thekenbereich konnte aufgelo-
ckert werden durch ein Wandtattoo,
das man aufkleben und bei Bedarfauch
leicht wieder entfernen kann. Hier
kénnte man z. B. das Praxislogo ver-
wenden oder einen Mottospruch, der
der Praxis entspricht. Alternativ ware
auch ein Bild mit entspannendem Mo-
tiv (Blumen, Landschaft) hinter der
Theke denkbar. Eine Schale mit fri-
schen Bliiten auf dem Thekenbereich
bringt vitale Lebensenergie in diesen
Bereich und heiBt die Patienten
gleichermaBen willkommen. Auch
eine Pflanze mit herunterhdngenden
Trieben ware hier gut geeignet, da sie
den Thekenbereich unterteilt.

Um den rechts im Bild erkennbaren
Spiegel konnte man einen Farbrahmen
streichen, der den Spiegel deutlich her-
vorhebt und gleichzeitig den vorderen
Bereich vom hinteren Bereich stérker
abgrenzt.

Anhand des Beispiels wird bereits deut-
lich, dass Feng Shui ein sehr komplexes
Wissensgebiet darstellt. Neben der
Raumbetrachtung kommt es auch auf
die spezifischen Bediirfnisse der jewei-
ligen Praxis mit ihrem Schwerpunktar-
beitshereich sowie der Persénlichkeit
der Praxisleitung und des Personals an.
Fiir eine passende Beratung ist daher
immer empfehlenswert, einen entspre-
chenden Experten zurate zu ziehen.
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Interview

Neue Heraus
gen motivierer

>> PRAXISEINRICHTUNG

‘orderun-
uns,

Nnoch besser zu werden”

Im Segment der Behandlungseinheiten wurde auf der IDS mit dem Multimediakonzept vision Uvon ULTRADENT
ein neuer Standard in der Premium-Klasse vorgestellt. Im Interview sprachen Geschéftsfiihrer Ludwig Johann
Ostner und Vertriebsleiter Martin Slavik iiber die Besonderheiten dieses neuen Konzeptes und gaben Einblicke

in die Entwicklungsschritte.

Herr Ostner, Herr Slavik, bitte erkla-
ren Sie uns den Technologiesprung der
vision U etwas genauer!

Slavik: Bisher wurde die Behand-
lungseinheit in der dentalen Praxis im-
mer als Einzelelement betrachtet, in der
Regel ohne Einbindung in vorhandene
EDV- oder Multimediasysteme. Das woll-
tenwirdndernunddie Einheitindasdigi-
tale Netzwerk des Zahnarztes integrie-
ren, um ihm neue Mdglichkeiten in der

~ Christin Bunn (Redaktion DENTALZEITUNG) im Gespréch mit ULTRADENT Vertriebsleiter
Martin Slavik und Geschéftsfiihrer Ludwig Johann Ostner.

Interaktion zu geben. Dabei haben wir
unsanTechnikenorientiert,dieden meis-
ten Nutzern bereits durch Smartphone,
iPhone & Co. bekanntsind, und gewohnte
Bedienungimelektronischen Bereichauf
die Behandlungseinheit iibertragen. Mit
der U 1600 und U 6000 (S+F) sind nun
drei Behandlungseinheiten mit einem
geschlossenen Betriebssystem entstan-
den,das mansich dhnlich wie die moder-
nen Bedienfunktionen in einem Fahr-

zeug der Oberklasse vorstellen kann: ab-
solute Betriebssicherheit, keine Gefahr
von Computerviren,solide Technik,hochs-
te Zuverldssigkeit und hier auch noch
Unabhéngigkeit zwischen Multimedia-
system und Behandlungseinheit. Der
eigentliche Technologiesprung besteht
folglich nicht nur aus der Technik selbst,
sondern liegt in der Intelligenz des Sys-
tems, das in beide Richtungen kommuni-
zieren kann. Denn der Rechner steuert
nicht die Grundfunktionen der Einheit,
er bedient nur das gesamte Multimedia-
system, und somit kann bei einem
Systemausfall die Behandlungseinheit
trotzdem vollstandig genutzt werden.

Wie sah die Entwicklungsarbeit hin-
sichtlich der neuen Premium-Einheiten
und vision U aus und wie gestaltete sich
diese zeitlich?

Ostner: Vor fiinf Jahren haben wir
unseren Weg festgelegt und dann Schritt
fiir Schritt angefangen, die einzelnen
elektronischen Komponenten und Steue-
rungselementeinden Einheiten zu iiber-
arbeiten bzw. neu zu entwickeln. Anfang
dieses Jahres haben wir die letzten Ele-
mente fertiggestellt und konnten dann
das vision U System mit der Behand-
lungseinheit verbinden und testen.

Slavik: Immer wieder wurden auch
Zahnarzteindie Entwicklungsarbeitein-
bezogen, denn die Anforderungen an
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eineEinheitkennendie Anwenderselbst
am besten. Diese wiinschten sich ver-
netzte Systeme mit Ferndiagnosefunk-
tion — diese Ideen haben wir dann noch
mit der Qualitatssicherungsthematik
vervollstandigt. Neben dem Zahnarzt
kommt bei einer Produktentwicklung
auch dem Fachhandel durch seine vielen
Erfahrungswerte eine tragende Rolle zu.

Was zeichnet ein gutes Produkt lhrer
Meinung nach aus?

Slavik: Ein gutes Produkt bedient
gleichermafien die Interessen von Zahn-
arzt, Praxispersonalund Fachhandelund
solltefiiralle Beteiligten einen Mehrwert
bieten. Mit der vision U wollten wir dem
Fachhandel ein interessantes, funktio-
nelles und einzigartiges Produkt an die
Hand geben und gleichzeitig Praxis und
Patient mit innovativer Technologie ver-
sorgen.

Wer ist die Zielgruppe der neuen
Premium-Klasse?

Ostner: Die neue Premium-Klasse
richtet sich an die Generation iPhone/
iPad. Wir mochten alle ansprechen, die
mit neuen Technologien aufgewachsen
sind und die diese Eigenschaften auch
bei anderen Produkten wiinschen.
Hierzugehortaucheineinteraktive Be-
dienoberflache, die jeder bedienen
kann, ohne vorab eine umfangreiche
Gebrauchsanweisung zu lesen. Damit
richtet sich die neue Premium-Klasse an
alle, die von ihrem Produkt einen Mehr-
werterwarten.

Slavik: Das iPad vereint Generationen
miteinander, und unsere Behandlungs-
einheiten sind fiir den jungen Assistenz-
arztgenausointeressantwiefiirden eta-
blierten Zahnarzt. Es bringt seinen Nut-
zern neue Moglichkeiten auf eine einfa-
cheund sympathische Art. Wir bieten ein
Produkt an, das alle Generationen an-
spricht, weil vision U eine selbsterkla-
rende Benutzeroberfldche nutzt.

Welchen Mehrwert bietet diese neue
Systemtechnologie dem Zahnarzt?

Slavik: Die erfahrenen Zahnarzte mit
einem intensiven Kontakt zu ihren Pa-
tienten sehen darin auch ein Marketing-
instrument. In der direkten Patienten-
kommunikation kénnen sie damit zei-
gen, dass sie bereit sind, zum Wohl des
Patientenin modernste Technikzuinves-
tieren und diese auch beherrschen. So

~ Bei der Entwicklung der Bedienoberflache orientierte sich das Unternehmen an intuitiven
Systemtechnologien, die den Nutzern bereits durch iPhone und iPad vertraut sind.

bekommtder Patientdas Gefiihl, dass der
Zahnarzt kompetent ist und die Zahn-
arztpraxis technisch auf dem neuesten
Stand, womit das Vertrauen zum Arzt
unterstiitzt wird.

Der Patientnimmtzudem einen weite-
ren Qualitatsaspekt der zahnérztlichen
Leistung wahr: Zukunftsorientiertheit.
Durch die neue Systemtechnologie ver-
starkt sich der Eindruck, sich in einer
Hightech-Praxis zu befinden. Neben der
Einbindung in das QM-System bietet
vision U dem Zahnarzt viel mehr, z.B. die
Maoglichkeit, das Gerat aus der Ferne zu
iberwachen und zu warten. Dariiber
hinauslassensichsogardieinderPraxis-
EDV gespeicherten Patientendaten und
-bilder anzeigen. lhre Smart-Touch-
Funktion steht fiir besonderen Bedien-
komfort, denn durch sie lasst sich ihr
hochauflosender Multi-Touch-Screen so
schnell bedienen wie ein Tablet-Compu-
ter. Flir den Zahnarzt bedeutet diese
Technologie damit einen Mehrwert
durch gesteigerte Wirtschaftlichkeit, ein
erhohtes Anwendungsspektrum und
nicht zuletzt auch noch mehr Spa am
Beruf.

Ostner: Hier wird aber auch die Zahn-
arzthelferin intensiv bei ihrer taglichen
Arbeit unterstiitzt, indem viele Informa-
tionen gesammelt und bereitgestellt
werden. Zudem kann die Einheit unter-
stiitzende Anweisungen zur Vor- und
NachbereitungderBehandlungundspe-
ziellen Arbeitsschritten und zur Uberwa-

chung der Hygiene geben. Daraus kon-
nen validierte Ablaufe protokolliert wer-
den, bis hin zur Identifizierung z.B. der
Person, welche die Reinigungsfunktion
ausgefiihrt hat. Ganz ohne zusatzlichen
Arbeits- und Verwaltungsaufwand wird
somit eine hohere Sicherheit fiir den Be-
reich Hygiene erzeugt. Wir geben eine
Empfehlung, aber der Betreiber kann in-
dividuell entscheiden, was er tatséchlich
in Anspruch nimmtund benutzt.

Und gibt es auch Vorteile fiir den
Patienten?

Ostner: Der Patient wird von vision U
personlich begriit, wenn er den Be-
handlungsraum betritt, seine Wartezeit
im Behandlungszimmer wird durch ein
vielseitiges Unterhaltungsangebot aus
Videos, Bildern und patientenspezifi-
schen Angeboten verkiirzt. Zum Beispiel
mit Videos zur Prophylaxe, Infos iiber die
Praxis und die anstehende Behandlung,
oder er bringt seinen Wunschfilm gleich
mit. Alle diese Bild- und Videodaten
konnen in der Praxis individuell im
Menii ,,Entertainment” eingelesen wer-
den oder via USB-Anschluss direkt am
Monitor abgespielt werden.

Slavik: Im Idealfall bereitet die Mit-
arbeiterin an der Rezeption die Behand-
lungseinheit von der Rezeption aus fiir
jeden Patienten personlich vor. Wir nen-
nen diese Steuerung ,.Browser Appli-
kation®. Das ist eine Plattform, liber die
vision U durch externe Befehle gesteuert

Dz



werden kann. Somit kénnen beispiels-
weise patientenspezifische Informa-
tionsvideos zur Behandlung eingespielt
werden. Durch gezielt eingesetzte Vi-
deoswie zum Beispiel liber Star-
ken im Praxisangebot oder
die Produkte, die im Zuge N\

der Behandlung verwendet \
werden, kann der Patient zur Pri- “-‘\_\
vatleistung motiviert werden. Die-

ses umfassende Informationsangebot
gibt dem Patienten Sicherheit sowohl
tiber die Wahl seiner Praxis als auch der
Behandlungsmethode.

Stichwort Praxismarketing — Wie
wichtig ist ein zeitgeméafes Praxiskon-
zept hinsichtlich Patientenbindung
und -gewinnung?

Ostner: Die Zahnarztpraxis als kleines
Unternehmen muss ebenfalls Marketing
betreiben und ihre Leistungen prasen-
tieren. Ein zeitgemafies Praxiskonzeptist
ein Mittel, um sein Knnen und Kompe-
tenzals Zahnarztzu demonstrieren.Eine
Zahnarztpraxis ist auch ein Dienstleis-
tungsunternehmen in Sachen Gesund-
heitund darfund sollte solche modernen
Instrumente durchaus einsetzen.

Slavik: Hier ist wieder die Unterstiit-
zungspeziellfiirden Zahnarztwichtig. Er
ist Arzt und Mikrochirurg, aber seine
Fahigkeiten im Bereich Moderation und
Kundenservice sind oft noch ausbau-
fahig. Heute jedoch muss ein Zahnarzt
nicht nur handwerklich perfekt sein,
sondern auch seine Leistungen gut nach
aufien kommunizieren kdnnen.

ULTRADENT steht seit 89 Jahren fiir
Tradition und Innovation. Mit der Ent-
wicklung von vision U liegt der Fokus
mehr auf Funktionalitdt und Multime-
dialitat als auf Form und Design. Kann
man von einem Paradigmenwechsel in
der Firmengeschichte sprechen?

Ostner: Multimedia gibt es bei uns seit
15 Jahren. Damals haben wir die erste
Behandlungseinheit mit Bildschirm und
Kamera auf den Markt gebracht. Die
vision U ist die Weiterentwicklung da-
raus, die auf die entsprechende fort-
schrittliche Software zuriickgreift.

Slavik: vision U ist eine moderne Er-
ganzung zu der hochwertigen Hardware,
die wir bisher schon produziert haben.
Dafiir sind natiirlich neue Mitarbeiter
notwendig, neue Abteilungen, ein neues
Denken, eine neue Art von Kommunika-

-

;,.i.:;
J

vision U
i .

Vereint Behandlungseinheit und Multime-
dia-Konzept —die vision U.

tion. All diese Dinge werden jetzt im
Unternehmen etabliert und positioniert.
Diese Herausforderungnehmenwirgern
an, denn sie ist nicht nur spannend,
sondernsie motiviertuns,noch besserzu
werden, als wir es schon bisher in den
Bereichen Maschinenbau und Elektro-
technik waren.

Ostner: Die Weiterentwicklung des
Soft- und Hardwareangebots ist natiirlich
aucheinwichtiger Aspektdeswirtschaft-
lichen und technologischen Fortschritts.

»Made in Germany* und neueste in-
novative sowie intuitive Technologien.
Passt das iiberhaupt zusammen?

Slavik: Fiiruns stehen Zuverlassigkeit,
traditionelle Werte und die hochqualita-
tive Herstellung von Produkten keines-
wegsim Gegensatzzuden Eigenschaften
»-modern und innovativ“. Beides geht
Hand in Hand. Durch das Pradikat ,made
in Germany” kdnnen wir unseren Stel-
lenwert gegeniiber dem nationalen und
internationalen Wetthewerb sogar wei-
teraushauen.

Geht das neue Multimedia-Konzept
einher mit umfangreichen erforder-
lichen Wartungsarbeiten?

Slavik: Haufig geht durch Wechsel des
Praxispersonals ein Teil des taglichen
Wartungs- und Pflegeprozedere verlo-
ren. Eine Helferin verldsst die Praxis und
die neue Helferin wird vielleicht nicht
oder nicht rechtzeitig umfassend einge-
wiesen. Das Resultat kdnnen funktio-
nelle Stérungen oder Gerateausflle

sein,weil Wartungsarbeitennichtdurch-
gefiihrt worden sind.

Die Behandlungseinheitvision U zeigt
nach dem Einschalten auf ihrem Monitor

- derHelferinArbeitenan,dieauszufiihren

sind, um das Gerét einsatzbereit zu ma-
chenbzw.zuhalten. Das Gleichegiltnach
jederBehandlungeines
Patienten. Diese Reini-
gungs- und Hygiene-
hinweise werden nach
der Durchfiihrung per
Fingertipp bestatigt, re-
gistriert, gespeichert
und angezeigt. Eine
Wartungs- und Service-
plattform zeichnet zu-
sétzlich Betriebsstun-
den, Stérungen oder
Fehlfunktionenim Hintergrund auf und
meldet anstehende Wartungsarbeiten.
Damit werden die notwendigen War-
tungsarbeiten als fester Bestandteil der
Praxisablaufe gesichert.

Mit der Einheit vision U hat der Zahn-
arzt laut lhrer Aussage ,,in die Zukunft
investiert” und ist ,,auf Zukunft pro-
grammiert®. Lasst sich das auch auf lhr
Unternehmen iibertragen?

Slavik: ULTRADENT ist dabei, sich fiir
die Zukunftaufzustellen und sich als An-
bieter fiir den innovativ denkenden
Zahnarzt, auch im Verhaltnis zum Wett-
bewerb, attraktiver zu gestalten. Fiir
den Zahnarzt ist die vision U mit ihrem
Fokus auf Zuverlassigkeit, Bediener-
freundlichkeit, Ergonomie und Hygiene
eine sinnvolle, nachhaltige Investition
in die Zukunft der Praxis. Damit sind wir
in jeder Hinsicht ,auf Zukunft program-
miert”!

Vielen Dank fiir das Gesprach!

>> KONTAKT

ULTRADENT
Dental-Medizinische
Gerate GmbH & Co. KG
Eugen-Sénger-Ring 10
85649 Brunnthal

Tel.: 089 420992-70
E-Mail:info@ultradent.de
www.ultradent.de
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Behandlungseinheiten
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Design ,,made
iIN Germany* weltweit

gefragt

Vor 125 Jahren kreierten die Englénder das Siegel ,,made in Germany“, um deutsche Billigware zu kenn-
zeichnen. Doch der Schuss ging nach hinten los, denn schon damals waren deutsche Produkte qualitativ
hochwertig. Deshalb hat sich das Siegel weltweit als Qualitatsmerkmal etabliert und deutscher Ware einen
Wetthewerbsvorteil verschafft — bis heute: Die Nachfrage nach deutscher Markenqualitdt macht Deutsch-
land zum Exportweltmeister — auch in der Dentalbranche.

Thomas Nack/Bensheim

B Deutsche Produkte sind nach wie vor
weltweit sehr gefragt. Das merken wir
auch bei Sirona: Vor allem Kunden aus
Asien oder Arabien ist es besonders
wichtig, dass unsere Produkte in
Deutschland entwickelt und produziert
werden. Dabei ist das Siegel ,made in
Germany“sichereinAspekt. Ein weiterer
wichtiger Grund ist jedoch die 135 Jahre
lange Erfahrung in der Dentalbranche,

auf die Sirona mit seinen Siemens-Wur-
zeln zuriickblickt. Dariiber hinaus sind
unsere Kunden von der hohen Produkt-
und Servicequalitat des Unternehmens
sowie dem breiten Produktspektrum
liberzeugt. Bei uns bekommen sie alles
aus einer Hand. Ein nicht zu unterschat-
zender Aspekt ist inshesondere bei den
Behandlungseinheiten zudem das De-
sign. Sirona-Einheiten sind nicht nur

funktional, sondern mit der Optik treffen
wir auch den Geschmack von vielen
Zahnarzten und Zahnarztinnen auf der
ganzen Welt.

Bedeutung von Design nimmt zu
Selbstverstandlich steht die Funktio-

nalitidt der Behandlungseinheiten in der
Entwicklung und auch in der taglichen

Designauszeichnungen der Sirona-Behandlungseinheiten

1984: 1987: 1997: 2000: 2002: 2008: 2010:

if product if product if product if product if product if product if communi-

design award design award design award design award design award design award cation design

fir die fr die fur die fir die fur die fir die award fir die

Behandlungs- Behandlungs- Behandlungs- Intraoral- Intraoral- Kopfstitze Bedienober-

einheit M1 einheiten E4 einheiten C2, kamera kamera MultiMotion fldche von

und die und E5 C3undC4 SIROCAM 2 SIROCAM C TENEO:

Behandlungs- EasyTouch

leuchte

SIROLUX Siemens-Dentalsparte

1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996
1986: 1995: 1998: 2001: 2004: 2009: 2012:
if product if product design if product if product if product if Gold red dot
design award award fir die design award design award design award Award fiir design award
fir die Behandlungsein- fur den fur die fir die die Behand- fur die
Behandlungs- heit C1 und die Bildschirm Prophylaxe- Intraoral- lungseinheit Behandlungs-
einheiten E1, interaktive SIVISION einheit kamera TENEO einheit
E2und E3 Steuerung der C1 ProFeel SIROCAM 3 SINIUS
Abb.1
~ Abb. 1: Die Sirona-Behandlungseinheiten wurden in den vergangenen 30 Jahren mehrfach mit Designpreisen ausgezeichnet.
KENNZIFFER 0271
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Abb.2
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~ Abb. 2: TENEO, die Innovationsklasse von Sirona, kombiniert hochsten Komfort, optimale

Workflow-Unterstiitzung und modernes Design.

Arbeitdes Behandlersan oberster Stelle.
Dennoch achten Zahnarzte immer mehr
auf das Design, wenn Sie sich fiir eine
neue Behandlungseinheit entscheiden.
Die Gestaltung ist ein ganz wichtiger
AspektbeiBehandlungseinheiten,dasie
Mittelpunkt des Behandlungszimmers
und der beruflichen Tatigkeit ist und so-
mit eine zentrale Rolle einnimmt. In der
heutigen Zeit miissen Zahnérzte immer

el
~ Abb. 4: Sirona—spater umbenanntin Corona
— war die erste Behandlungseinheit auf dem
Dentalmarkt.

haufiger Privatleistungen anbieten und
sich in einem immer dichteren Markt
behaupten. Dabei ist die AuRenwirkung
ein entscheidender Faktor, denn: Nicht
selten entscheidet der erste Eindruck
dariiber, ob sich der Patient in der Praxis
wohlfiihlt und dem Zahnarzt vertraut
oderobersichnacheineranderen Praxis
umschaut.

Nach dem Grundsatz ,,Form follows
function” stimmen wir deshalb Funktion
und Optik neuer Behandlungseinheiten
aufeinanderab.Dashei’tim Grunde:Die
Funktion der Einheit steht im Vorder-
grund und wird vom Design bestmdglich
unterstiitzt. Ein rotierendes Gelenk wird
beispielsweise so gestaltet und verklei-
det, dass man auf den ersten Blick er-
kennt: Da bewegt sich etwas. Dabei den
Nerv der Zeit zu treffen und den Ge-
schmack vielerverschiedener Kunden zu
bedienen, ist eine zentrale Herausforde-
rung: Da Sirona ein global agierendes
Unternehmenist, miissenwiralle Aspek-
te nicht nur mit deutschen, sondern mit
den Augen von Zahnérzten weltweit se-
hen. Um eine gewisse Langlebigkeit des
Designs zu erreichen, beobachten wir
deshalb unter anderem die Trends aus
anderen Branchen wie beispielsweise

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Abb.3

~ Abb. 3: SINIUS iiberzeugt durch Kompakt-
heit und effiziente Arbeitsablaufe.

derPolsterfarbgebunginder Mébelbran-
che. Zudem fragen wir unsere Kunden
weltweitnachihrerEinschdtzung,sobald
die ersten Entwiirfe einer neuen Be-
handlungseinheitvorliegen.Dasgibtuns
einen ersten Anhaltspunkt, ob wir den
Geschmack und die Erwartungen der
breiten Masse liberwiegend treffen oder
nicht. Dies ist fiir uns ganz wichtig, weil
wir keine Nischenprodukte herstellen,
sondern relativ grofie Stiickzahlen pro-
duzieren.

Sirona-Einheiten
vielfach ausgezeichnet

Auf der IDS 1958 lachte die Branche
iiber Siemens: Das Dentalunternehmen
stellte in Miinchen die Behandlungs-
einheit ,,Sirona“ vor. Die Besonderheit
daran: Bei der Einheit—von der Konkur-
renz als ,Tanksaule” verspottet — waren
Bohrgestdnge, Wassereinheit und OP-
Lampe zum ersten Mal an einer zentra-
len Saule montiert. Doch der Hohn hielt
nichtlange, denn die Einheit war bei den
Zahnérztenenormbeliebt und revolutio-
nierte die Branche. Das war der Start-
schuss zu weiteren Entwicklungen, die
Sirona zum Innovationsfiihrer in der
Dentalbranche gemacht haben. Auch im
Bereich Behandlungseinheiten setzt das
Unternehmen in puncto Funktionalitat
und Design immer wieder neue Trends —
mit Erfolg: In den vergangenen Jahren
wurden die Einheiten von Sirona mehr-
fach mit Designpreisen ausgezeichnet
(Abb. 1).

Wenn man sich die Kriterienkataloge
dieser Preise anschaut, stellt man fest,
dassdas Design dabeikeineswegsaufdie
Optik alleine reduziertist, sondern diese
immer in Verbindung mit der Funktio-
nalitdt beurteilt wird. Ein Designpreis
zeichnetsomitzumeinendie Qualitatder
Arbeit im jeweiligen Bereich aus und
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zeigt zum anderen, dass der Preistrager
inder Lageist, eintechnisches Produktin
einem Design zu entwickeln, das welt-
weit gefallt.

TENEO und SINIUS =
einzigartig am Markt

TENEO und SINIUS werden von den
meisten Zahnarzten und Patienten nicht
als,wuchtig”,sondernalsschlankundre-
duziert wahrgenommen. Sirona-Einhei-

ten kann man in der Branche mit einem I I
Blickerkennen, dasie ein unverwechsel- '~
bares Design haben und aus der Masse I

hervorstechen. Dies ist ein Aspekt, den
wir bei der Entwicklung beriicksichtigen
—dariiber hinaus ist es vor allem wichtig,
den Workflow des Behandlungsteams
unddie BedienungderEinheitenfortlau-
fend zu optimieren, eine ergonomische
Arbeitsweise zuermoglichenunddas De-
sign stets modern und langlebigzugleich
zu gestalten.

Fiir den Zahnarzt ist es sehr wichtig,
welche Haltung er wahrend der Behand- .
lung einnimmt. Zahnmediziner achten Der beSte Freund der PraX|S
mehr und mehr darauf, wie sie Berufs-
krankheiten wie Riicken- und Nacken-
schmerzen vorbeugen kénnen. ,Der Pa-
tient sitzt eine Viertelstunde in der Be-
handlungseinheit, ich aber muss den
ganzen Tag daran sitzen und ein halbes
Leben damit arbeiten®, sagen mirimmer
wieder Kunden im Gesprach. Deshalb
haben wir bei Sirona vor einigen Jahren
ein Ergonomiekonzept entwickelt, das
den Behandler bei jedem einzelnen
Arbeitsschrittdabeiunterstiitzt,eineer-
gonomischoptimale Haltungeinzuneh-

men und so Erkrankungen vorzubeu- PAN / CEPH** 3D CAD/CAM

gen. Dabei ist der Arztstuhl genauso

wichtig wie der Zugang zum Patienten, Ein héherer Standard fir jede Praxis

die Hohe des Patientenstuhls oder das

Verschiebebahnkonzept — und all diese CS 9000 3D: Das CS 9000 3D Extraorale Rontgensystem sorgt
Aspekte unterstiitzen wir auch wieder fur einen neuen Versorgungsstandard. Mehr schaffen, mehr sehen
im Design. und mehr anbieten - alles direkt in Ihrer Praxis!

DVT-Bildgebung in sehr hoher Auflésung (76 um) bei
auBerst niedriger Strahlenbelastung

>> KONTAKT Fokussiertes Sichtfeld fir iber 90% aller diagnostischen
Fragestellungen

Sirona Dental Systems GmbH Ideal fur Endodontie, Implantologie und kleinere Eingriffe
FabrikstraBe 31 in Mund- und Kieferchirurgie

64625 Bensheim CAD/CAM-Kompatibilitat schafft weitere Moglichkeiten
Tel.: 06251 16-0

E-Mail: contact@sirona.com Weitere Informationen:

WWW.Sirona.com oder
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Praxiserweiterung

>> PRAXISEINRICHTUNG

Aus alt wird neu

Dem Zahnarztehepaar Dr. Dirk und Dr. Christina Meller aus Waiblingen ist es gelungen, mit viel Herz und Sinn fiir
die Bediirfnisse der Patienten, eine moderne Praxis einzurichten, die sowohl anspruchsvollen erwachsenen
Patienten als auch Kindern gerecht wird. Sie verbinden einen modernen Neubau mit einer aufwendig restaurier-
ten und umgebauten Villa aus dem friihen 20. Jahrhundert und schaffen mit ihrem Praxisteam eine entspannte
Atmosphaire fiir groBe und kleine Patienten.

Denise Keil/Leipzig

i ,,Nachdem wir im blauen Neubau ur-
spriinglich eine Erwachsenen- und Kin-
derzahnarztpraxis erdffnet hatten, ka-
menwirrelativschnellanunsere Kapazi-
tatsgrenzen®, erklart Dr. Dirk Meller den
Grundfiirdie Erweiterungaufzwei sepa-
rate Raumlichkeiten. ,In StoRRzeiten ging
es schon recht turbulent zu, und mit der
Zeitwurde es auch ziemlich eng.”
Dabotsichdiebenachbarte Villaan,die
zu diesem Zeitpunkt bereits ein Jahr lang
leer gestanden hatte. Urspriinglich fiir
Eugenie Kaiser, der Gattin des Waiblinger
Bonbonfabrikanten Theodor Kaiser er-
baut, befand sich das Geb&ude noch bisin
die 1970er-Jahre in Familienbesitz. Nach-
dem es einige Zeit Sitz des Gesundheits-
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amtes gewesen war sowie als Blirordume
fiir Steuerberater und Rechtsanwalte ge-
dient hatte, entschied sich das Zahnarzt-
ehepaar fiir die Nutzung der ehemaligen
Fabrikantenvilla, die nunwiederin altem
Glanz erstrahlt. Die Biiste der Eugenie
Kaiser begriift dabei auch heute noch die
Besucherim Foyer.

Behandlung in ehemaliger
Fabrikantenvilla

Villa Kaiser — schon der Name verrét,
dass es sich keinesfalls um eine alltégli-
che Praxishandelnkann.Und der&ufiere
Eindruck mit seiner eleganten Fassade
sowie dem halbrunden Erker bestétigt

~ Abb. 1: In der denkmalgeschiitzten Villa Kaiser wurden historische Stilelemente mit neuesten

dentalen Gerdten kombiniert.

sich bereits im Eingangsbereich. Betritt
man die Praxis, die sich bei einer Flache
von 578 m? liber zwei Etagen erstreckt,
siehtman sofort,dassindie Renovierung
des denkmalgeschiitzten Gebaudes viel
Herzblut gesteckt wurde. Stuckdecken,
grofdziigige Schiebetiiren sowie die edle
Holzvertafelung wurden liebevoll res-
tauriertundverleihendem Ganzeneinen
Hauch klassischer Eleganz. In den insge-
samt fiinf Behandlungsrdumen arbeiten
drei Zahnarzte mit den Schwerpunkten
Endodontie, Parodontologie und Pro-
thetik. Ausgehend vom zentralen Entrée,
das neben einer kleinen Sitzecke und
Garderobe einen Empfangstresen be-
sitzt, gehen im Erdgeschoss die vier
grofRziigigen Behandlungsrdume ab.
Auch sie werden bestimmt durch eine
edle mahagonifarbene Holzvertafelung
sowie stilvoll gestaltete Stuckdecken.

Die ehemalige Speisekammer der
Villa wird nun als Rontgenraum genutzt.
In der anschliefenden einstigen Kiiche,
deren Wénde in leuchtendem Rot und
Griin gehalten sind, liegt jetzt der Steri-
lisationsraum.

Uber das malerisch geschwungene
und ebenfalls holzvertafelte Treppen-
haus, bei dem sofortdie stilvolle Fenster-
gestaltungins Auge fallt, gelangt man in
die erste Etage. Auch hier gibt es mitdem
alten Klavier von Frau Dr. Meller einen
kleinen Blickfang. Ausgehend vom Vor-
raum gelangt der Besucher in ein weite-
res Behandlungszimmer, ein Biiro mit
herrlichem Rundbalkon sowie einen
Seminarraum.

KENNZIFFER 0311 )
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Bei der Gestaltung der einzelnen
Raume war Dr. Meller eine ausge-
glichene Mischung aus Zweckmafiigkeit
und Stil wichtig. Da hierbei einige Auf-
lagen in Bezug auf den Denkmalschutz
eingehalten werden mussten, ist die
Raumaufteilung noch im Originalzu-
stand erhalten. Die Raume sind dadurch
grofziigig, offen und lichtdurchflutet
ausgefallen, was bei Patienten und Pra-
xisteam gleichermafien gut ankommt —
erlaubtesdocheineentspannte Behand-
lung.

Bestimmt wird die gesamte Praxis von
den Farben Dunkelbraun (Holzvertafe-
lung und Deckenverkleidung) und Weif3
(Gerate, Mdbel, Fuftboden). Farbliche
Akzente setzen in allen Raumlichkeiten
edle Stiihle in Barockoptik, deren Polster
leuchtende Rosa-, Gelb- und Griinténe
haben.

Ausstattung Villa

Bei der Einrichtung und Ausstattung
arbeitete das Arztehepaar mit Henry
Scheinzusammen. Die Wahlfiel dabei auf
das Depot mit Hauptsitz im hessischen
Langen, weil sie bereits bei der urspriing-
lichen Gemeinschaftspraxis gute Erfah-
rungen mit dem Dentaldepot machen
durften. Besonders geschatzt haben die
Dres. Meller dabei die sehr gute plane-
risch-technische Zusammenarbeit mit
der Henry Schein-Planungsabteilung.

Da dem Arzteteam der Einsatz neuer
Technologien sehr wichtig war, sind
beide Praxen komplett digitalisiert.
Als Praxissoftware nutzen sie CHARLY
(solutio).

>> PRAXISEINRICHTUNG

Alle Rdume der Villa Kaiser sind
dabei mit KaVo-Behandlungseinheiten
(ESTETICA E70 und E80) ausgestattet.
Das Arzteteam um Dr. Meller schitzt hier
vor allem das integrierte Multimedia-
paket mit Intraoralkamera, Lampe und
Monitor. Der Sterilisationsraum ist zu-
dem mit einem Thermodesinfektor von
Miele, einem Vacuklav von MELAG so-
wie einem Sterilisator von Sirona aus-
gestattet.

Praxis fiir die Kleinen

Bei der Umgestaltung der im blauen
Neubau gelegenen,,alten”Praxisin eine
Kinderzahnpraxis, die zunachst aus je-
weilsvierBehandlungszimmernfiirKin-
der und Erwachsene bestand, wurde
grofler Wert auf eine freundliche und
kindgerechte Einrichtung gelegt. Die
vier Erwachsenenraume wurden umge-
riistet, sodass die 300 m? grofle Praxis
Blauzahn nun komplett mit Fridolin-Be-
handlungsstiihlen von Ultradent Dental
ausgestattet ist. Da Kinder es vor allem
buntund fantasievolllieben, wurden die
einzelnen Rdume dementsprechend ge-
staltet. So erinnert beispielsweise das
Rontgenzimmer an eine Raumstation. In
nahezu allen Rdumen der Praxis findet
sich zudem das Element Wasser wieder:
Eine Spielecke in Form eines Bootes so-
wie ein riesiges Korallenriff-Aquarium
verkiirzendabeidie Wartezeiten derKlei-
nen.Inden Behandlungszimmern zieren
ebenfalls Unterwasserszenen die Wande
und bieten neben Ablenkung zudem Be-
ruhigung. Auch in der Kinderzahnarzt-
praxis finden sich mit Aquamarinblau,

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Neongriinund Pink die Farben der Stiihle
derVilla Kaiser wieder.

Mitarbeiter- und Patientenfeedback

Nicht nur der Neubezug der liebevoll
restaurierten Villa nebenan wurde von
den Mitarbeitern mit Anerkennung und
Begeisterung aufgenommen. Geschatzt
wird vor allem die Mischung aus Einzig-
artigkeit und Besonderem sowie die zeit-
lose und entspannte Atmosphére der
Villa. Auch die Umgestaltung der Kinder-
praxis kam bei Mitarbeitern und Patien-
ten gleichermaRen gut an. Den Kleinen
hat es dabei besonders das Boot im War-
tezimmer angetan. 44

>> KONTAKT

Dr. Dirk und Dr. Christina Meller
BahnhofstraBe 54/Villa Kaiser

71332 Waiblingen

Tel.: 07151 9827400

E-Mail:
info@zahngesundheit-waiblingen.de

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH
MonzastraBe 2a

63225 Langen

Tel.: 0800 1400044

Fax: 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de
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Praxislabor

>> PRAXISEINRICHTUNG

Dentale Nassiras-
und Schleifmaschinen

Im Herbst letzten Jahres begann der Verkaufsstart der KaVo ARCTICA Engine - einer kompakten 5-Achs-
Maschine, die sowohl Nassfrds- als auch Schleifprozesse ermoglicht. Eine Nutzerin der ersten Stunde ist
Diplom-Stomatologin Ute Donath-Hintz. Im Interview mit der DENTALZEITUNG sprach sie iiber die Vorteile
des CAD/CAM-Systems und die Integration in ihre Praxis.

~ Diplom-Stomatologin Ute Donath-Hintz

Frau Donath-Hintz, warum fiel die
Kaufentscheidung auf die ARCTICA?

Seit 1995 arbeite ich in meiner Praxis
mit einem CAD/CAM-System. Als eine
Neuanschaffung ins Haus stand, habe
ich mich fir das KaVo ARCTICA
CAD/CAM-System entschieden. Zum ei-
nen aus Griinden der Wirtschaftlichkeit
und zum anderen, weil dieses System
offen in Bezug auf Datentransfer ist
und mirweiter die Moglichkeit gibt, ver-
schiedene Materialien, unter anderem
auch Titan, zu verarbeiten.

Ein CAD/CAM-System muss fiir mich
leichtverstandlichinderBedienungsein
und ohne unzahlige Zwischenschritte

selbsterklarend zum gewiinschten pra-
zisen Endergebnis fiihren. Auch das
erfiillt ARCTICA zu meiner vollen Zufrie-
denheit.

Wie wichtig ist Ihnen ein CAD/CAM-
System in lhrer Praxis und welche Vor-
teile ergeben sich daraus?

CAD/CAM-Systeme begleiten meinen
Praxisalltag nun seit fast 20 Jahren. Sie
sind in diesem Zeitraum enorm weiter-
entwickelt worden, sei es in Hinblick auf
die Passgenauigkeit der zu fertigenden
Restaurationen, die Erweiterung des
Spektrums der einsetzbaren Materialien
oder die Bedienfreundlichkeit fiir den
Anwender,umnureinigeszunennen.Fiir
mich als Behandler er6ffnet sich damit
die Moglichkeit, zum einen meinen Pa-
tienten schnell eine asthetisch hochwer-
tige Prothetik anbieten zu konnen, ohne
ein Fremdlabor einschalten zu miissen,
zumanderen durch die Zusammenarbeit
mit meinem Eigenlabor gerade bei voll-
keramischen Restaurationen in asthe-
tisch stark relevanten Bereichen die op-
timale Versorgung anbieten zu konnen
und das alles zu einem vertretharen
Preis.

Des Weiteren habe ich selber die
Méglichkeit, meine Vorstellungen fiir
die zu fertigende Konstruktion umzu-
setzen.Als Vorteilerachteich die Zeiter-
sparnis, einen iiberschaubaren Kosten-
Nutzen-Einsatz, grofie Patientenzufrie-
denheit und damit auch fiir den Be-
handlergute Publicityundangenehmes
Arbeiten.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

In welcher Form hat sich der Work-
flow seit dem Einsatz der ARCTICA in
lhrer Praxis verandert?

Seitdem Einsatz der ARCTICA werden
die Patienten sehr oft mit vollkerami-
schen Rekonstruktionen versorgt, wenn
dies moglich ist, da auch der Wunsch
nach solchen Rekonstruktionen patien-
tenseitig zugenommen hat und die As-
thetik mehrdennjeeinenhohen Stellen-
wert hat. Im Ablauf an sich ergaben sich
Veranderungen hinsichtlich der Verkiir-
zung von Terminen zur Fertigstellung
von prothetischen Arbeiten. Bei Einsatz
eines Intraoralscans, den ich momentan
noch nicht nutze, wiirde der Workflow
hinsichtlich einer wegfallenden Ab-
drucknahme natiirlich die Patientenbe-
lastung reduzieren, wie auch die Be-
handlungszeit. Allerdings ist ein Intra-
oralscan auch nicht immer und iiberall
geeignet, um zu einem perfekten Ergeb-
nis zu gelangen.

Welchen Indikationshereich decken
Sie damit ab?

Momentan decke ich damit das Spek-
trum Einzelkronen, Veneers, Teilkronen,
Inlays, Briickenversorgungbis 6-gliedrig
und die Endversorgung auf Implantaten
(zementiert) ab.

Stichwort Praxismarketing — wie ist
die Resonanz der Patienten auf die Mag-
lichkeit von prazisem Zahnersatz aus
dem eigenen Praxislabor?

Meine Patienten haben schon immer
grofien Wert auf Fertigung der protheti-



~ KaVo ARCTICA Engine

schen Arbeiten im Praxislabor gelegt, da
siedamitauchimmerdie Moglichkeit ha-
ben, spezielle Wiinsche dem Techniker
direkt mitzuteilen. Sie schétzen es, dass
der Zahntechniker die Farbbestimmung
selbst vornimmt (der Techniker schatzt
es, kein anonymes Modell zu bearbeiten,
sondern ein Gesicht dazu zu haben), ins-
gesamt betrachtet also eine sehr effek-
tive Symbiose. Es wird auch als sehr an-
genehm empfunden, wenn im Repara-
turfall schnell geholfen werden kann
und ohne lange Wartezeiten ein prazises
Ergebnis erzielt wird.

Wie verhdlt es sich mit den Service-
und Wartungskosten in Ihrer Praxis?

Ich arbeite seit August 2012 mit der
ARCTICA, seither sind noch keine Ser-
vice- und Wartungskosten entstanden,
dadas Systeman sich wenig Wartung be-
nétigt, diese dann auch selbst gemacht
werden kann und der Rest wird von der
Technikerhotline via Support erledigt.

Eine Investition in die Zukunft — lasst
sich das in Ihrem Fall und der ARCTICA
so formulieren?

Fiir mich ist dieses System auf jeden
Fall eine Investition in die Zukunft und
ichbingespanntaufdie nachsten Weiter-
entwicklungenin diesem System. 44

>> KONTAKT

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der RiB
Tel.: 07351 56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.de
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Interview

>> PRAXISEINRICHTUNG

,dnsere Patienten sind
schlichtweg begeistert”

Das ehemalige Bahnhofsgebadude im nordrhein-westfalischen Warendorf aus dem Jahr 1887 strahlt nun in
neuem Glanz: Wo bis vor Kurzem noch ein Wartesaal und Fahrkartenschalter zu finden waren, begriiBt jetzt
das Zahnarztteam um Rita Wacker und Dr. Julia Sommer ihre Patienten in neu gestalteten Raumlichkeiten.
Nicht nur die Anwohner freuen sich iiber den Erhalt des denkmalgeschiitzten Hauses, auch die Patienten
sind von der neuen Praxis begeistert. Im Interview mit der DENTALZEITUNG sprachen die Zahnérztinnen
nicht nur iiber die neue Einrichtung und Ausstattung, sondern auch iiber die Griinde fiir die Standortwahl.

Frau Wacker, Frau Dr. Sommer, bitte
beschreiben Sie uns lhre Praxis sowie
lhre Tatigkeitsschwerpunkte etwas
genauer.

Die Praxis befindet sich am Rande der
Warendorfer Innenstadt in einem denk-
malgeschiitzten Bahnhofsgebdude aus
dem spaten 19.Jahrhundert.

Auf einer Flache von 315 m? haben wir,
unter Beriicksichtigung der alten langge-
streckten Raumstrukturen, eine ablauf-
orientierte Anordnung der funktionalen
Réumlichkeiten erreicht: beginnend mit
dem als Stehempfang ausgelegten An-
meldungsbereich mit zuriickgelagertem
Back-Office, gefolgt von Wartebereich,
Patienten-WC, Beratung, Prophylaxe und

Réntgenraum. Im hinteren Teil des Ge-
béudes, in dem einst die Wartehallen des
Bahnhofs untergebracht waren, befinden
sich fiinf Behandlungsraume mit Kurz-
wartebereich, der Aufbereitung und ei-
nemTeildes Materiallagers.Sozialraume,
Biiro, Labor und EDV befinden sich im
ersten Obergeschoss. In den alten Gewdl-
bekellern sind die zentrale Technik und
weitere Materiallager untergebracht.
Unser Team besteht aus zwdlf Mitar-
beiterinnen und zwei Behandlerinnen.
Behandlungsschwerpunkt ist die sanfte
und asthetische Zahnheilkunde.
Hochwertige Laborarbeiten sind uns
ebenso wichtig wie die moderne
CAD/CAM-gestiitzte Chairside-Versor-

~ Abb. 1: Das ehemalige Bahnhofsgebdude von Warendorf beherbergt nun die Gemeinschafts-
praxis von Rita Wacker und Dr. Julia Sommer.

gung.Zielistes,unseren Patienten Zahn-
medizin auf hochstem Niveau mit Wohl-
fuhlcharakter zu bieten.

SeitApril2013sind Sieinneuen Raum-
lichkeiten tatig. Warum war ein Praxis-
umzug notwendig?

Frau Wacker: Nach Ubernahme der
Praxis von meinem Vorganger stieg die
Patientenzahl kontinuierlich an. Die Er-
weiterung um ein viertes Behandlungs-
zimmer brachte nur fiir kurze Zeit eine
Erleichterung. Der Einstieg von Frau Dr.
Sommer, anfangs als Assistentin und
spater als Partnerin, machte eine servi-
ceorientierte Ausweitung der Behand-
lungszeiten moglich, welche extrem gut
von den Patienten angenommen wurde.
Dievorhandenen Raumlichkeitenreich-
ten trotz optimaler Ausnutzung nicht
aus. Unser Qualitatsanspruch, sowohl
an den zahnérztlich-technischen Stan-
dard als auch an den Service, fand seine
Grenzen immer wieder in den beengten
Platzverhaltnissen. Der fehlende Auf-
zug, veraltete Infrastruktur und man-
gelnde Distanz der einzelnen Praxisbe-
reiche machten einen Umzug unum-
ganglich.

WelcheKriterienwarenentscheidend
hinsichtlich der Standortwahl?

Wir wollten die Praxis nicht komplett
neu erfinden, sondern dem bisherigen
erfolgreichen Konzept Rechnung tragen.
Die Raumlichkeiten durften nicht zu weit

KENNZIFFER 0371
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>> PRAXISEINRICHTUNG

~ Abb. 2: Aufbereitungsraum. - Abh. 3: Einer der fiinf Behandlungsrdume.

vom bisherigen Standpunkt entfernt
sein. Innerstadtische Lage mit Parkplat-
zen und barrierefreiem Zugang waren
ebenso wichtig wie moderne technische
Ausstattung und ein freundliches hoch-
wertiges Erscheinungsbild.

lhre Praxis befindet sich in einem his-
torischen Gebdude, dem ,,Alten Bahn-
hof“. Wodurch kam es zur Entscheidung
fiir ein denkmalgeschiitztes Objekt?

Das war eigentlich ein Zufall. Da das
Gebaude schon seit vielen Jahren dem
Zerfalliiberlassen war,es abergenau die
GroRe, Lage und andere giinstige Vor-
aussetzungen bot, hatten wir die Vision
derErhaltung,insbesondere auchfiirdie
Stadt Warendorf. Der ,,Alte Bahnhof“ st
in Warendorf jedem Biirger ein Begriff
und viele haben mit groRem Interesse
die Restaurierung verfolgt. Dies wurde
besonders klar, als am Tag der offenen
Tiir mehr als Tausend Biirger die Praxis-
raumlichkeiten besichtigten.

DasGeb&aude musste kernsaniertwer-
den. Wie gestaltete sich der Umbau zeit-

is
i
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lich und wie sah die Planungsphase aus,
die diesem vorausging?

DiePlanungsphase mitdem neuen Be-
sitzer und dem ortsansassigen Architek-
tenbiiro Altefrohne betrug etwa zwei
Jahre. Die eigentliche Kernsanierung
dauerte danncircaein Jahr.

Unterstiitzt wurden Sie bei Planung,
Umsetzung und Ausstattung durch den
Dentalfachhé@ndler Pluradent. Welche
Leistungen haben Sie konkret in An-
spruch genommen und wie sah die
Zusammenarbeit aus?

Das Team um Innenarchitektin Imke
Asche und Fachberater Thomas Olbrich
hat uns wahrend der Planungsphase,
der Sanierung und des Umzugs beraten
und betreut. Frau Asche hat sowohl die
innenarchitektonische Gestaltung der
Réume als auch die Entwiirfe des indivi-
duell gefertigten Mobiliars iibernom-
men. Die Zusammenarbeit war aueror-
dentlichgut.Auchdielogistische Planung
des Umzugs verlief so, dass wir letztend-
lich nur eine Woche die Arbeit unterbre-
chen mussten.

X

rontgen

Abb.5

Pluradent lieferte die gesamte dentale
Ausstattung sowie jegliches neue Mobi-
liar.

Als zur Erdffnung noch zwei Lampen
fehlten, fuhr Thomas Olbrich kurzerhand
zum Grof3handel und sorgte dafiir, dass
diese noch piinktlich montiert werden
konnten.

Welche Anspriiche hatten Sie an die
Gestaltung und die technische Ausstat-
tung?

Uns war wichtig, dass die Gestaltung
derRaumeineinerdurchgangigen, har-
monisch dsthetischen, schlichten Ele-
ganz erfolgt. Durch viele Glaselemente
haben wir eine schone Lichtdurchflu-
tung erreicht und zusatzlich die eben-
falls denkmalgeschiitzte Raumstruktur,
insbesondere die ehemaligen Warte-
sale mit dem Originalstuck, erhalten
konnen und diese in Szene gesetzt. Un-
ter Beriicksichtigung des historischen
Gebdudes und der Arbeitsprozesse
sollte die Gestaltung nicht zu modisch,
aber doch modern ausfallen. Bei der
technischen Ausstattung haben wir be-

~ Abb. 4 und 5: Offenheit, Glas und Purismus dominieren den Flur (Abb. 4) sowie den Kurzwartebereich (Abb. 5), der in Rondellform gestaltet ist.
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\/ DENTAL TRADITION

Ritter- %125

) YEARS

195 Jahre =
Erfahrung

Nach Gber 125 Jahren Erfahrung steht das deutsche
inhabergeftihrte Unternehmen Ritter mehr als je zuvor
flr innovatives Workflow in der modernen Zahn-
arztpraxis. Die Produktionsstatte von Ritter Behand-
lungseinheiten befindet sich im sachsischen Zwdnitz/
Erzgebirge.

Die langjahrige Erfahrung und die auf den puren
Praxisnutzen orientierte Bauweise der Ritter Produkte
gewadhrleisten eine {iberragende Funktionalitat der
Ritter-Behandlungseinheiten. Wann diirfen wir Sie

von einem echten Ritter Uiberzeugen?

Fordern Sie Prospektmaterial an oder profitieren

Sie von den laufenden Jubldumsaktionen.

Kontakt: Herr Lars Wiinsche 037754/ 13-290 .
oder besuchen Sie uns auf den
Fachdentalen und Infotagen:

LEipZig Fachdental, 06.-07. September
Stand-Nr. 4A47

Hamburg ID Nord, 21. September
HalleA1, Stand-Nr. G43

Stuttgart Fachdental Siidwest,
11.-12. Oktober Stand-Nr. 4844

Frankfurt o Mitte, 08.-09. November
Stand-Nr. F34

Implant Expo Frankfurt,
29.-30. November Stand 107

Ritter Implants - NEU!
- Titan5, internal Hex Implantate

- Komplettsystem mit Tooling und Aufbauten
- einfache Handhabung

- hervorragende Osseointegration

- Uberragend in Preis/Leistung

- made in Germany

Jetzt Startpaket anfragen:

1R

§lF ¥

Alle Preise verstehen sich zzgl. Montage und der gesetzl. MwSt., inkl. Verpackung und Versand
Deutschland. Abweichungen zwischen Muster und Originaloberfldche sind technisch bedingt.
Anderungen zur technischen Weiterentwicklung vorbehalten. Bilder stimmen nicht mit Basis-

ausstattung tberein. Alle Rechte und Irrtimer vorbehalten. © Ritter 2013.

S
¥

Ritter-

[ THE DENTAL EXPERTS ]

I C

Made in Germany

Zuverlassige Qualitat
Made in Germany zu Aktionspreisen!

Rufen Sie uns an: wir nennen lhnen |hren zusténdigen Dental-Fachhandler,
der Sie gerne unverbindlich und kostenlos berat !

Wahlweise
System H/S/C/HC

(preisgleich)

Einsteigerpaket

Yol il
1 ""',A ™ Zuyerlissige Ritter Behandlungseinheit
inkl“té@dex 70 DC, Wandmontage und
Hand- & Winkelstiick-Kit von NSK zum

Hammerpreis!

Wahlweise
System H/S/C/HC
(preisgleich)

ContactlLite
Comfort S/H/C

Format C plus

Auch als KFQ-Version
erhiltlich |

Ritter Concept GmbH - Bahnhofstr. 65 - 08297 Zwdnitz
Tel. 037754 / 13-291 - Fax 037754 / 13-280
aktion@ritterconcept.com

Besuchen Sie uns im Internet:
www.ritterconcept.com



sonderen Wert auf eine langlebige und
gute Qualitat gelegt.

Wurden Elemente aus der alten Pra-
xis neu integriert oder fiel die Entschei-
dung auf eine komplette Neuausstat-
tung?

Viele Teilederbisherigen Behandlungs-
schranke konnten wir nach einer Umge-
staltung elegant in die neuen Behand-
lungsrdume unterbringen. Die gute Qua-
litdt der Stahlmdbel hatsich hierbeiausge-
zahlt. Des Weiteren konnten wir Teile der
EDV, zwei Behandlungseinheiten und das
Kleinréntgen weiterverwenden.

Fiir welche Investitionsgiiter haben
Sie sich bei der Ausstattung entschie-
den?

Oberste Prioritat hatte die optimale
Patientenbehandlungaufdem neuesten
Stand der Technik. So haben wir uns
fiir die Behandlungseinheiten E 70 der
Firma KaVo entschieden. Das Rontgenge-
rat ist ein Sirona Orthophos XG 3d ready
und das vorhandene Kleinrontgen be-
treiben wir jetzt mit einem Diirr Vista-
Scan Mini Plus und den entsprechenden
Folien. In der Aufbereitung wurde der
Melag Vacuklav 40 B+ durch einen Ther-
modesinfektor MELAtherm mitder Was-
seraufbereitung MELAdem 53 und dem
DAC Universalvon Sirona erganzt.

Das CEREC MC X/AC mit der neuen
Omnicamerweitertunser Behandlungs-
spektrum um die moderne Chairside-
Versorgung.

In welchem Umfang ist lhre Praxis
digitalisiert?

Wir haben den Umzug zum Anlass
genommen, den Umstieg auf die voll
digitalisierte Praxis und papierlose Pa-
tientenkartei einzufiihren. Das Gebdude

- Abb. 6: Patienten-WC. ~ Abb. 7: RitaWacker und Dr. Julia Sommer.

>> PRAXISEINRICHTUNG

ist umfangreich mit einer strukturierten
Verkabelung nach aktuellem Standard
ausgestattet. Alle Raume sind mit Apple
iMacs bestiickt und werden durch Ta-
blets des gleichen Herstellers ergénzt.
Die Kommunikationinden Rdumenwird
flexibel iiber eine VolP-Anlage gewahr-
leistet. Somit konnten wir auf eine
spezielle Verkabelung fiir Telefon, Au-
dio, Video und Sprechanlage verzichten.

Die Gestaltung lhrer Praxis wirktsehr
geradlinig und pur, aber dennoch femi-
nin. Inwiefern spiegelt sich lhr per-
sonlicher Geschmack in den Raumen
wider?

Da wir die Praxis als Gemeinschafts-
praxis fiihren, konnte man vermuten,
dasswir Kompromisse beziiglich der Ge-
staltung eingehen mussten. Dank der
Innenarchitektin Imke Asche, die es je-
derzeit verstand, unsere teils unter-
schiedlichen Vorstellungen stilsicher
mitmanchmalauchauergewohnlichen
Vorschlagen zu einem Ganzen zu-
sammenzufiigen, konnen wir sagen,
dass unser beider personlicher Ge-
schmackin der Praxis widergespiegelt
wird.

Moderne Anmutung trifft histori-
schen Kern — wie kommen die neuen
Raumlichkeiten bei lhren Patienten an?

Unsere Patienten sind alle schlicht-
weg total begeistert. Um nur einiges zu
erwahnen: hell, warm, freundlich, pro-
fessionell, edel, Wohlfiihlpraxis, jetzt
kommen wir noch lieber, sagenhaft, un-
glaublich, was aus dem alten Bahnhof
geworden ist und danke fiir den Erhalt
des Gebdudes!

Und gibt es auch ein personliches
Highlight?

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

a
I
:

Ja, die Ruhe, welche durch die Grofe
und reduzierte Erscheinung der Raume
auf uns, das Team und unsere Patienten
wirkt.Erstaunlich,wieein Gebaudedoch
das Gemiit beeinflussen kann.

Wie sehen die mittelfristigen Ziele
aus, sind weitere Investitionen oder gar
weitere Vergroflerungen geplant?

Mittelfristigwerdenwirdas Team durch
eine weitere Behandlerin vergrofiern.

Dadurch wird die Terminvergabe
wieder etwas entspannter. Das macht
allerdings die Einrichtung des sechsten
Behandlungszimmers notwendig. Die
Prophylaxe wird weiter ausgebaut und
diverse Fortbildungen sind geplant, um
fiir unsere Patienten standig auf dem
neuesten Stand zu sein.

Vielen Dank fiir das Gesprach! «

s>  KONTAKT

Rita Wacker und Dr. Julia Sommer
Praxis fiir sanfte und asthetische
Zahnheilkunde

Wallpromenade 25

48231 Warendorf

Tel.: 02581 7424

E-Mail: praxis@zahnkroenchen.de
www.zahnkroenchen.de

Pluradent AG & Co KG
KaiserleistraBe 3

63067 Offenbach am Main
Tel.: 069 82983-0
www.pluradent.de
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Flexibilitat

(o)
5 /O Rabatt auf die Mobellinie ,Veranet fiir Sterilisation”

(ausgenommen sind hierbei die Arbeitsplatten sowie das Zubehor)

ktion im September

Design&Funktion

e gerade Blendenform
e umlaufende Dichtung an allen Blenden
e U-Griffe

e Teilauszlige

e Dampfungssystem an allen Schubladen fur ein
lautloses SchlieBen und somit mehr Ruhe und
Konzentration

1

e Sterilisationszeilen sind nach individuellen
Wlnschen und Vorstellungen planbar

e erhaltlich mit; HPL (Schichtstoff)
HiMacs (Mineralwerkstoff)
Sile Stone (Quarzwerkstoff)
Glas Arbeitsplatten

Telefonisch erreichen Sie uns unter:

036923/83970

Le-iS Stahlmobel GmbH | Friedrich-Ebert-Str. 28a | D-99830 Treffurt
Tel: 036923/83970 | Fax: 036923/8397 11 | E-Mail: service@le-is.de | Web: www.le-is.de



Digitales Rontgen und DVT

>> PRAXISEINRICHTUNG

Ein Symbol fur
Zukunftsorientierung

Die Gemeinschaftspraxis Dr. Graf liegt landlich vor den Toren Miinchens — mit gewachsener Patientenstruktur,
vier Behandlungszimmern und eigenem Praxislabor. Da erfordert die Ubergabe vom Vater an den Sohn viel
Fingerspitzengefiihl.Es gilt,kontinuierlich Vertrauen zu iibertragen,auch wenn das Leistungsspektrum erweitert
wird und technische Neuerungen und Weiterentwicklungen Einzug halten. Der Generationswechsel war auch

ein Technologiewechsel.

ZAThomas Graf/Hohenkirchen-Siegertsbrunn

B Wernach3oerfolgreichen Jahrenein
Praxiskonzept komplett auf den Kopf
stellt, wird sich das Vertrauen der Pa-
tienten nicht erhalten. Dennoch hat die
nachste Generation in der Aushildung
und Assistenzzeit Neues kennen- und
schatzen gelernt. Diese Neuerungen
mochte man natiirlich nutzen und auch
den Patienten zugute kommen lassen,
ohne das Alte alt aussehen zu lassen.
Bei mir gehort dazu die Begeisterung fiir
all die Moglichkeiten, die digitales Ront-

~ Abb.1:ZAThomas Graf

gen und digitale Volumentomografie
(DVT) bieten. Diese bildgebenden Ver-
fahren ermoglichen eine unschatzbare
Erweiterung der Sicherheit in der Diag-
nostik.

,Update“ nach Umzug

1972 griindete mein Vater die Praxis,
und 2003 begann mit meinem Einstieg
der Generationswechsel. Das Leistungs-
spektrum wurde um Implantologie er-

weitert, digitale Technologie und OPG
hielten Einzug.

Derentscheidende Schrittwardannim
November 2011 der Umzug in einen Pra-
xisneubau. Daswarderrichtige Moment,
umauch beidenbildgebenden Systemen
der Praxis ein Update durchzufiihren. Di-
gitales Rontgen, OPG und erstmals ein
DVT-Gerat zogen mitein.

Die Entscheidungfiel zugunsten eines
Systems, das folgende Anforderungen
erfiillte:

Abb.3

~ Abb. 2 und 3: ProMax 3D mit Planmeca ProFace.



modernste Technologie, die man je-
derzeit problemlos an neue Praxisleis-
tungen anpassen bzw. ausbauen kann
(Planmeca ProFace)

aufriistbarvon 2-D auf3-D

eine Software, die uneingeschrankt
die einzelnen Gerdte managt und die
Diskussion iiber Befunde mit Kollegen
und Patienten ermoglicht (Planmeca
Romexis, Impression Scan, Bissfliigel-
funktion mittels OPG) sowie
miteinem Scannerausgestattetist,um
konventionelle Abdriicke digitalisie-
ren zu kénnen (Impression Scan)

Vorteile

Beispielsweise bietet Planmeca ProFace
in diesem Fall eine einzigartige 3-D-Ge-
sichtsfotografie-Option. Das Gerdt er-
zeugt realistische 3-D-Gesichtsfotogra-
fien zusatzlich zur klassischen digitalen
Kiefer-Gesichts-Radiografie. Planmeca
ist der erste Anbieter, der einen in die
DVT-Einheit integrierten 3-D-Gesichts-
Scanner realisiert hat. Mit nur einem
Scanvorgang werden sowohl ein 3-D-
Foto als auch ein DVT-Volumen erstellt
oder, wenn gewiinscht, nur eine 3-D-
Fotografie, bei der keine Strahlung emit-
tiert wird.

Fazit

Ich kann pra- und postoperative Ver-
gleiche anstellen, Entfernungen zu und
Beziehungen mit Knochen und Weich-
gewebe ausmessen.

Durch Uberlagerung von Bildern
kann ich Veranderungen sichtbar ma-

Abb.4

Abb. 4: Planmeca ProMax 3D Mid: DVT-Einheit mit integriertem 3-D-Gesichtsscanner.

chen, Weichgewebe im Verhéltnis zu
Zahnen und knochernen Strukturen
visualisieren und ich erhalte eine foto-
realistische Dokumentation.
Esistunsgelungen, die neuen Techno-
logien perfekt in unser Praxiskonzept
einzubinden. Wir bieten unseren Patien-
ten in moderner, angenehmer Atmo-
sphare eine hoch professionelle Zahn-
heilkunde, basierend auf personlichem

AAd A% 6’ C” |

Abb. 5: Mit Planmeca Romexis konnen 3-D-Rontgenaufnahmen, 3-D-Fotos und intraorale
Oberflachenscans von Planmeca ProFace bearbeitet werden.

Engagement, technisch hervorragender
Ausstattung und iiber 40 Jahre zahnarzt-
licher Erfahrung.

Der Erfolg und zufriedene Patienten
bestdtigen uns! Auf dieser Basis kann
sich die Praxis auch in den kommenden
Jahren gut weiterentwickeln.

>> KONTAKT

Gemeinschaftspraxis

Thomas und

Dr. Hans-Jiirgen Graf

AngerstraBe 14

85635 Hohenkirchen-Siegertsbrunn
Tel.:08102 3112

Fax: 08102 71978

E-Mail: info@za-graf.de

Planmeca Vertriebs GmbH
Walther-Rathenau-Str. 59
33602 Bielefeld

Tel.: 0521 5606650

Fax: 0521 56066522
E-Mail: info@planmeca.de
www.planmeca.de
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Das eigene Labor

Von der

>> PARTNER FACHHANDEL

zur Eroffnung

Ergonomie, Innenarchitektur und digitale Technologien werden im Labor immer wichtiger. Somit riickt auch die
Einrichtung stérker in den Fokus. Eine gute Planung mit einem starken Partner an der Seite bildet das richtige
Fundament fiir ein erfolgreiches Labor. Dabei stehen individuelle Konzepte und eine partnerschaftliche
Zusammenarbeit stets im Vordergrund.

Dirk Miiller, Johannes Timmermann/Offenbach am Main

M Der erste Schritt ist dabei immer die
Planung. In dieser Phase geht es darum,
ein gemeinsames Konzept zu entwickeln
und die Griindungsphilosophie des La-
borinhabers umzusetzen. Hierbei wird
Grundsatzliches, wie Betriebsgrofle,
Ausrichtung und Spezialisierung, Aus-
stattung sowie Kundenpotenzial, profes-
sionell erdrtert und besprochen.

Das Fundament jedes erfolgreichen
Labors ist das Laborkonzept, das so friih
wie moglich definiert werden sollte. Bei
der Konzeptentwicklung unterscheidet
man grundsétzlich zwischen einem All-
round-Labor und einem Spezial-Labor.

Das Allround-Labor ist Ansprechpart-
nerfiirdie umfangliche Zahntechnik, wie
beispielsweise Reparaturen, Kunststoff-

Abb.1

~ Abb. 1: Beispiel-Grundriss.

Planung bis

Prothetik, Keramikversorgungen, CAD/
CAM oder Implantat-Losungen. Hier
werden alle Arbeiten der Zahntechnik
abgedeckt. Diese Labore bedienen ein
breit gefachertes Kundenklientel.

Ein Spezial-Labor hat eine konkrete
Ausrichtung,wiezum Beispiel CAD/CAM,
KFO, Keramik oder Totalprothetik.Sie he-
ben sich haufig aufgrund ihrer Ausrich-
tung und Spezifizierung von der breiten
Masse ab.

Raumplanung

Im nachsten Schritt folgt die Pla-
nungsskizze. Hier wird zunachst ein Ent-
wurf erstellt, der den Bedarf an Arbeits-
platzen und die Anzahl der Mitarbeiter
beriicksichtigtsowiedie Ausrichtungund
Spezialisierung nach Arbeitsablaufen
und Funktionsbereichen beschreibt.
Auch innenarchitektonische Aspekte
werden bedacht. Die Raume miissen alle
bautechnischen Anforderungen sowie
die gesetzlichen Rahmenbedingungen
erfiillen.Inder Entwurfsplanungwerden
das passende Design, die Funktionalitat,
Farben und Beleuchtung aufeinander
abgestimmt.

Ein modernes Labor bestichtdurch ein
klares Erscheinungsbild, das sich im De-
sign, in der Ergonomie und Beleuchtung
des Labors wiederfindet. Hierzu zahlt
auch die Kommunikation, wie beispiels-
weise eine Homepage, Visitenkarten



>> PARTNER FACHHANDEL

~ Abb. 2: DerWareneingang und -ausgang im Labor. Hier werden Materialien aufgenommen oder herausgegeben. - Abb. 3: Ein heller Verblendraum

mit nordwestlicher Ausrichtung.

oder Flyer, sowie ein durchdachtes Mar-
keting-Konzept.

Auch der Labor-Standort ist wichtig.
Sowohl Kunden als auch Mitarbeiter mo-
gen zwar unterschiedliche Anspriiche
und Erwartungen diesheziiglich haben,
doch wer mochte nicht in einem anspre-
chenden modernen Gebaude mit guten
ErschlieRungsmoglichkeiten empfangen
werden oder dortarbeiten?

Anschliefend werden Finanzierungs-
moglichkeiten, die richtige Rechtsform
sowie sinnvolle Versicherungen bespro-
chen.

~ Abb.4: Moderner Arbeitsbereich: Eine
perfekte Zuordnung, einfache Arbeitswege
und optimale Arbeitshohen erleichtern die
tagliche Arbeit.

Sind alle diese Schritte abgeschlos-
sen, folgt der Ausfiihrungsplan. Die M6-
bel, Installationspunkte und der Geréte-
park werden definiert. Eine perfekte Zu-
ordnung, einfache Arbeitswege und op-
timale Arbeitshohen erleichtern spater
die tagliche Arbeit und kénnen somit ei-
nen wirtschaftlichen Nutzen bringen.
Danach wird die Grundausstattung fiir
Material festgelegt.

Nach der Freigabe des Entwurfes be-
auftragtder Laborinhaberdie Gewerke.
Sind die Raume bezugsfertig, beginnt
umgehend die Montage der Mébel und
Gerate. Dazu trifftdann die Materiallie-
ferung der Erstausstattung zusammen
mit einem spezifizierten Zahnlager im
Labor ein. Besonders vorteilhaft sind
Warenwirtschaftssysteme, mit denen
der Materialbestand digital erfassbar
und jederzeit abrufbar ist. Sind die Ma-
terialien da, werden sie erfasstund den
Lagerorten zugefiihrt, sodass der Ercff-
nung und einem erfolgreichen Start
nichts mehrim Wege steht.

CAD/CAM

Digitale Technologien sind heute in
der Zahntechnik und Zahnmedizin ein
fester Bestandteil und verédndern den
Laboralltagtiefgreifend. Das mussauch
in der Einrichtung beriicksichtigt wer-
den. Veranderte Arbeitsprozesse durch
CAD/CAM sind mehr denn je an der Ta-
gesordnung. Heute spricht man nicht
mehr nur von CAD/CAM-gefertigten
Restaurationen, sondern zunehmend
auch von gedruckten Modellen und Mo-
dellationen, die die Arbeitsgrundlage
der zukiinftigen Zahntechnik bilden
werden.

Der Gipsraum wandelt sich in einen
Printraum und Gipssacke sowie Wachs-
rollen verandern sich zu Ronden und
Blocken. Der Beruf des Zahntechnikers
wird zunehmend computerunterstiitzt,
ersetzt aber nicht das handwerkliche
Wissen und die handische Veredelung.
Aber auch die Arbeitspldtze dndern

sich. Auf der diesjahrigen IDS wurden
bereits erste Arbeitstische mit einer di-
gitalen Ausstattungfiirdie Zukunft pra-
sentiert.

Partner

Entscheidetsichein Laborinhaberfiir
die Zusammenarbeit mit dem Dental-
fachhandel, so kann dieser auf eine
vollstandige Betreuungund Begleitung
in allen wichtigen Fragen rund um die
Planung und Realisierung zuriickgrei-
fen. Angefangen bei der Konzepterstel-
lung iiber die Planung bis hin zum
Labormarketing.

Alle Mitarbeiter im Fachhandel sind
auf die taglichen Anspriiche im Labor
geschult. Dabei werden die sich stetig
andernden Herstellungstechniken fiir
Zahnersatz (und damitverbunden auch
die Veranderungen in der Laborpla-
nung) sowie das Fortbildungsangebot
der Mitarbeiter und Kunden gerade
im Dentalfachhandel besonders grof3-
geschrieben. «

>> KONTAKT

Pluradent AG & Co KG
KaiserleistraBe 3

63067 Offenbach am Main
Tel.: 069 82983288

Fax: 069 82983269
www.pluradent.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de




Laborumzug

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

Richtig geplant
ist hallb gewonnen

Wir Menschen haben die faszinierende Mdglichkeit, aus unseren Ideen und Gedanken neue Dinge zu
erschaffen und in die Realitat umzusetzen. Voraussetzung dafiir ist die geistige Kreativitat und unser Wille,
die Dinge wirklich anzupacken. Eine Laborneugriindung, Umgestaltung oder Erweiterung ist fiir mich eine
solche Maglichkeit. Es ist doch schon, die neue Arbeitsumgebung nach den eigenen Vorstellungen zu
gestalten. SchlieBlich befinden wir uns die meiste Zeit des Tages in dieser Arbeitswelt!

ZTM Christian Wagner/Chemnitz

B Im Jahre 2009 sind wir mit unserem
damaligen Laboran seine platzméfiigen
Grenzen gestofRen. Es bedurfte also ei-
nergewissen Kreativitatfiirneue Losun-
gen. Dabei erarbeiteten wir uns Check-
listen, in denen wir alles erfasst haben,
was aus unserer Sicht auf jeden Fall fiir
die Neuplanung wichtig ist und somit
auch realisiert werden soll. Dazu zdhlte
die Wahl des passenden Standortes, die
Verkehrsanbindung, das gesamte Um-
feld, die Anderung der Entfernungen zu
den Kunden, die barrierefreie Erreich-
barkeit, das Parkplatzangebot usw.
Ebenso damit verbunden war die Frage
nach der Grofie des neuen Labors und
nach dem bendtigten Platz. Ferner
machten wir uns Gedanken dariiber,
welche Moglichkeiten der Erweiterung
sich fiirdie Zukunft ergeben wiirden.
Neben den beschriebenen duferen
waren fiirunsauch die inneren Faktoren

wichtig: Wie sieht unsere Laborausrich-
tung fiir die néchsten zehn Jahre aus?
Welche Ziele setzen wir uns? Wie kon-
nen wir unsere Firmenphilosophie er-
folgreich umsetzen und welche Voraus-
setzungen sollten dafiir mitbedacht wer-
den.Dabeiwares unswichtig,den quali-
tativen Anspruch, den wir mit unseren
Arbeiten leisten, auch in der Laboraus-
stattung auszudriicken.

Ansprechende Ridume wichtig

Aus unserer Sicht haben wir als Labor
vor Ort die Mdglichkeit eines umfassen-
den Services und damit verbunden die
Herstellung von Zahnversorgungen

nach den individuellen Bediirfnissen
unsererAuftraggeber,dem Zahnarztund
seinem Patienten. Aus diesem Grunde
kommen sehr viele Patienten zur Zahn-
farbbestimmung, Patienteninformation

oder Fotodokumentation zu uns ins La-
bor.Die meistenvonihnen mdchtenauch
gern einen Blick in unsere Fertigung
werfen. Daistes wichtig,dassdieseauch
den nach aufien dargestellten Ansprii-
chen entspricht und die Rdume entspre-
chend einladend, sauber und ordentlich
sind — Getreu dem Motto: Wiirde ich mir
selbst in diesem Labor meine Zahne
fertigen lassen?

Die gerade beschriebenen Punkte kon-
nen wir also als Vorausplanung bezeich-
nen.lIstdieseklarundeindeutig, lasstsich
die entscheidende Frage, welches Objekt
zu diesen Zielen und zu welchen Investi-
tionen passt, treffen.—Und schonsind wir
beim néchsten entscheidenden Faktor
angekommen: dem lieben Geld.

Wenn die Vorausplanung steht, kon-
nen alle gewiinschten Investitionen auf
einer Art ,Wunschzettel* zusammen-
gefasst und mit den finanziellen Mog-

~ Abb. 1: Ausgangssituation. - Abb. 2: Bauphase Arbeitsraum. « Abb. 3: Bauphase Eingangsbereich.
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~ Abb. 4: Eingangsbereich.

lichkeiten abgeglichen werden. Zudem
sollte man sich damit beschéftigen, wie
viele Eigenmittel zur Verfiigung stehen
und welche Maglichkeiten der Finanzie-
rung es gibt.

Wir haben dies in zwei Abschnitte
unterteilt. Der erste umfasste die Frage,
welche Gerate, Maschinen, Werkzeuge,
also Laborausstattung, benatigt werden.
Dabei legten wir die Kategorien ,be-
sonders wichtig” und ,wiinschenswert*
fest. Und der zweite beinhaltete die
Uberlegung, welche Investitionen mit
dem Objekt selbst verbunden sind. Da-

~ Abb. 5 und 6: Arbeitsrdume.
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nach hief$ es, Angebote einholen, ver-
gleichen, verhandeln, rechnen.

Bei Raumplanung
ist Kreativitit gefragt

Nachdem wir einige Objekte ange-
schautund die Grundrisse ausgehandigt
bekommen hatten, ging es an die grobe
Raumplanung. Fiir uns war das eine be-
sonders schone Zeit. Kreativitat war ge-
fragt, wie konnen alle formulierten
Wiinsche und Ziele in das entspre-
chende Objektintegriert werden? Zeich-

nen,radieren,wegwerfen, neuzeichnen—
so haben wir mehrere Wochen zuge-
bracht, bis wir uns fiir das passende Ob-
jekt entschieden. Diese Grundplanung
wollten wir unbedingt selbst durchfiih-
ren, da wir ja auch die entsprechenden
Gedanken und Plane in unseren Képfen
hatten.

Die Herausforderung war dabei, die
Raumlichkeiten so sinnvoll wie moglich
zu planen. Das heift: Empfangs-, Warte-
und Weiterbildungsbereich sowie Pa-
tienten- und Besprechungsraum, Pau-
senbereich, Umkleideraum und Sanitar-
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bereiche sollten moglichst nahe am Ein-
gang liegen. Der Funktionsraum wurde
zentralinder Mitte geplant, sodasseraus
verschiedenen Richtungen begehbar ist.
Direkt im Anschluss sollte sich der Ar-
beitshereich mit angefiigtem Biiro, der
Keramik und einem Lager befinden.

Detailplanung
erfolgte mit Dentaldepot

Die Planung der Einzelheiten ist aus
unserer Sicht entscheidend wichtig, da
die Planer genaue Kenntnisse aller not-
wendigen Medien fiir die einzelnen Ge-
rate, Maschinen und deren Abmessun-
gen in die Planung einbeziehen. Die
genaue Positionierungdereinzelnen Ge-
rate nach den Arbeitsabléufen, den ent-
sprechenden Medienanschliissen und
Abfliissen kann so ganz gezielt geplant
und gegebenenfalls auch nochmals opti-
miertwerden. Es gibtviele Kleinigkeiten,
andie man selbst nicht unbedingt denkt,
die von einem professionellen Planer je-
doch schnell erkannt werden und ent-
sprechend in die Planung mit einfliefien.

~ Abb. 7: Biiro Ausgangsbereich. - Abb. 8: Funktionsraum.

=0

Fiir kreative Anregungen gibt es ver-
schiedene Biicher zum Thema Labor-
und Praxisplanung, in denen unter-
schiedliche Beispiele anschaulich vor-
gestellt werden.

Fiir die Uberpriifung der Planung
sollte man sich ausreichend Zeit neh-
men, schlieBlich baut man ja fiir die Zu-
kunft, das heift, es sollte alles nochmals
genau durchdacht und auf seine sinn-
volle Funktionalitat hin Gberpriift wer-
den: Sind wirklich alle Medienan-
schliisseamrichtigen Platzetc.? Dazu ge-
hort aus unserer Sicht auch, dass an den
Arbeitsplatzen neben Druckluft, Strom
und Gas auch Wasser und Internet ge-
plant wird. Verschiedene Nassschleif-
handstiicke bieten einen direkten Was-
seranschluss. Ein nerviges Auffiillen der
Wassertanks und somitdie Verarbeitung
von abgestandenem Wasser kann so
vermieden werden. Dass die CAD/CAM-
Technologie in der Zukunft eine noch
grofere Rolle in der Zahntechnik spielen
wird, ist sicher jedem klar. Daher ist aus
unserer Sicht ein Internetzugangan den
Arbeitsplatzen sinnvoll. So kann je nach

Bedarf aus dem normalen ein ,digitaler
Arbeitsplatz” geschaffen werden. Insge-
samt haben wir im gesamten Labor in
allen Raumen fiir eine ausreichende
Anzahl an Netzwerkdosen gesorgt, um
so fiir die Zukunft geriistet zu sein.

Stromverbrauch
muss mitbedacht werden

Ebenfalls sinnvoll ist es, die Energie-
versorgung in zwei Bereiche zu teilen:
Dazu zéhlt einmal der Teil, welcher nur
tagsiiber genutzt wird und abends iiber
einen Hauptschalterim Eingangshereich
abgestelltwerden kann.So muss nichtje-
den Abend jedes Gerat einzeln aus- und
friihmorgens eingeschaltet werden. Ein
zweiter Bereich betrifft Gerate, die auch
iber Nachtihren Dienstverrichten—zum
Beispiel Frasmaschine, Sinterofen, Gal-
vanogerat oder Faxgerat. Eine Klimati-
sierung der Raume ist gerade vor dem
Hintergrund des MPGs und den darin ge-
forderten gleichmaRigen Verarbeitungs-
gegebenheiten der Materialien sinnvoll.
Jeder Zahntechniker kennt sicher die
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Problematik, bei 35 °C Raumtemperatur
Kunststoff nach Herstellerangaben zu
verarbeiten.

Am Ende stand schliefilich ein detail-
lierter Plan in Grofe Ao, der jede Steck-
dose, jeden Abfluss, alle Datenleitungen
und Netzwerkdosen, Abluft, Zuluft usw.
enthielt. An dieser Stelle nochmals ein
herzliches Dankeschon an die Planer
von Henry Schein Leipzig. Mit diesen
exakten Planungsgrundlagen konnten
wir dann mit dem Vermieter alle Details
von,Wunschzettel“zweibesprechen. Die
exakte Vorausplanung erleichterte die
Verhandlungen mit dem Vermieter
erheblich. Somit waren wir uns schnell
einig. Dieser Plan war die Grundlage fiir
den Umbau.

Wenn die Planung abgeschlossen ist,
liegen also alle Zahlen auf dem Tisch.
Zeit, die ,Wunschzettel“ nochmals mit
der Wirklichkeit abzugleichen. Haben
wiranallesgedacht? Konnenwirunsalle
Wiinsche gleich erfiillen? Wenn nicht,
auf welche kdnnen wir verzichten? Da
kommt einem die Einteilung in die zwei
Kategorien zugute.

Umsetzungsphase und Neubezug

Fiir welche Finanzierungsmaglichkei-
ten man sich entscheidet, ist sicher im-
mervom jeweiligen Fallabhdngig. Gene-
rell sollte man die verschiedenen Mog-
lichkeiten genau danach priifen, welche
am besten ins Konzept passt. Wir haben
uns fiir eine Finanzierung durch unsere
Hausbank entschieden, da wir auf die-
sem Wege die besten Konditionen und
eine zligige Kreditbearbeitung erhalten
haben.

In der Phase der Umsetzung ist es
schén,zu sehen,wieausden leeren Rau-

men langsam die Ideen in die Wirklich-
keit wachsen. Dabei kann ich nur jedem
den Rat geben, sich regelmaRig von der
ordnungsgemafien Umsetzung des Pla-
nes zu iiberzeugen. Das heifit: regelma-
Rige Besuche auf der Baustelle, nicht nur
zu den Baubesprechungen! Dies war
zwar nicht unbedingt meine Aufgabe,
weil der Umbau Sache des Vermieters
war, hat jedoch dazu gefiihrt, dass wir
deneinenoderanderen Fehlerfriihzeitig
erkannt haben und beseitigen konnten.
Wichtig ist dies gerade dann, wenn man
bereits einen festen Umzugs- oder Er6ff-
nungstermin plant und dieser durch
mogliche Fehlbauten und Nachbesse-
rungen eventuell in Gefahr geraten
wiirde.

Gerade bei einem Umzug des Labors
auseinerbestehenden Situation heraus
ist dies besonders wichtig. Fiir die Pla-
nungund Umsetzung habenwirein Jahr
gebraucht. Der Umzug war dabei auch
schon auf Ende Dezember 2010 festge-
legt.

Geradefilirden Zeitraum des Umzugs
kann ich nur jedem raten, einen sehr
genauen Schlachtplan zu entwerfen.
Hiersiehtman, Besitzverpflichtet,alles
Hab und Gut muss im alten Labor so
eingepackt werden, dass es im neuen
sofort am richtigen Platz ausgepackt
werden kann,um entsprechend schnell
wieder funktionsfahig zu sein. Wir ha-
ben dafiir auf A4-Blattern jedem Raum
im neuen Labor eine Bezeichnung und
eine Farbe zugeordnet. Diese wurde
dann an die entsprechende Tiir im
neuen Labor und jedem Karton oder
Gegenstand, der transportiert werden
musste, angebracht. So wussten die
Jungs von der Umzugsfirma genauso
Bescheid, ebenso wie alle anderen

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Helfer oder Firmen, die mit dem Auf-
und Abbau beschaftigt waren.

Fazit

Im Riickblick war es eine sehr aufre-
gende, spannende und schone Zeit.
Auch heute noch, gut zwei Jahre spéter,
erfreuen wir uns an unseren Raumen
und am Abend beim TiirabschlieRen
kann man nochmal zufrieden seinen
Blick iiber die geschaffenen Realitaten
schweifen lassen. Diese Augenblicke,
natiirlich gute Nerven und viel Erfolg,
wiinsche ich jedem, der sich fiir diesen
Schrittentscheidet. 44
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ZTM Christian Wagner

Wagner Zahntechnik GmbH
Diagnosezentrum Chemnitz
NeefestraBe 40

09119 Chemnitz

Tel.: 037126791210

E-Mail: info@wagner-zahntechnik.de
www.wagner-zahntechnik.de

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH

GroBer Brockhaus 5

04103 Leipzig

Tel.: 0341 215990

E-Mail:
info.leipzig@henryschein.de
www.henryschein.de
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Arbeite und lebe!

Einen GroBteil Ihrer Lebenszeit verbringen Sie am Arbeitsplatz, und die Gestaltung der Arbeitswelt beein-
flusst Sie als Chef, Mitarbeiter, Kollege und in einer Zahnarztpraxis natiirlich auch als Patient. Es gibt eine
Reihe professioneller Unternehmen, die sich auf die Einrichtung von Zahnarztpraxen und Dentallaboren
spezialisiert haben, Menschen, die Sie gerne beraten. Doch dem Raum eine authentische, personliche Note
geben und ihn mit Leben fiillen, kdnnen nur Sie beziehungsweise Ihr Team selbst.

Nicola Anna Kiippenbender/Ménchengladbach

M Fiihren Sie lhre eigene Arbeitsumfeld-
analyse durch und finden Sie heraus, was
fiirSie, Ihre Mitarbeiter und lhre Patienten
wichtig ist. Sind Sie eher der klar struktu-
rierte Minimalist oder vielleicht doch ein
kreativer, chaotischer Typ? Empfinden Sie
einen Raum schnell als, leer” oder stéren
Sie bereits vereinzelte Gegenstdnde, die
sich nicht an dem fiir sie bestimmten Ort
befinden? Durch das Umfeld ausgeldste
Emotionen bilden eine Grundlage fiir die
Arbeit, aber wie gibt man einem Raum
eine Atmosphare, die positive Emotionen
und somitdas Wohlbefinden fordert? Las-
sen Sie sich inspirieren und haben Sie
keine Angst vor einem Stilbruch, denn ge-
rade das kdnnte der Schliissel zur Freiset-
zung von Energiequellen sein. Zu konse-

~ Neu in Szene gesetzt: Ein Altgerat erinnert
an bereits gemeisterte Herausforderungen.

quent durchgezogene Einrichtungskon-
zepte wirken schnell langweilig oder leb-
los, und gerade in einer Praxis ist es wich-
tig,dass die Patienten sich gutaufgehoben
fiihlen, denn das schafft Vertrauen und
starkt die Patientenbindung. Authentisch,
liebevoll eingerichtete Raumlichkeiten
unterstiitzen das Alleinstellungsmerkmal
Ihrer Praxis oder lhres Dentallabors und
unterstreichen Sie und Ihr Team persdn-
lich, sodass sich ein stimmiges Gesamtpa-
ket entwickeln kann, denn ,unsere Starke
liegt in den Unterschieden und nicht in
den Ahnlichkeiten*“, Vielleicht haben Sie
noch ein altes Gerat, das Ihnen jahrelang
gute Dienste geleistet hat. Neu in Szene
gesetzt, konnte es Sieimmerwiederdaran
erinnern, was Sie bereits alles geschafft
haben und somit eine positive Wirkung
nicht nur auf Sie selbst, sondern auch auf
Ihr Umfeld ausiiben. Auch technische
Gegenstande oder Verbrauchsmateria-
lien, die Sieim Alltag nutzen, konnenrich-
tig positioniert eine asthetische Wirkung
besitzen. Kalte, hygienische Materialien
wie Glas, Edelstahl und glatte, einheitli-
che Oberflédchen bieten einen schénen
Kontrast zu natiirlichen Accessoires oder
interessanten Kunstobjekten. Das heifit
nicht, dass Sie lhre Arbeitsrdume zum
Wohnzimmer umgestalten sollen. Setzen
Sie klare Grenzen, teilen Sie Ihre Arbeits-
raume in Bereiche auf und geben ihnen
eine klare Struktur. Dies hilft, die Arbeits-
abldufe reibungslos zu gestalten und bie-
tet Orientierung. Denken Sie ganzheitlich
und achten Sie auf einen harmonischen
Ubergang der einzelnen Riume. Neben-

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

raume sollten dabei nicht vernachlassigt
werden, und auch das Dentallabor — egal
ob intern oder extern —sollte nicht nurals
Zahnersatzlieferant, sondern als Teil des
Ganzen gesehen werden. Versetzen Sie
sichinandere Rollen, zum Beispiel als Pa-
tient oder Mitarbeiter, und fiihren Sie re-
gelmaflig Rundgdnge in lhren eigenen
Raumen durch. Wenn Sie die Atmosphére
mitanderen Augen wahrnehmen, kénnen
Sie leicht Unstimmigkeiten erkennen und
beugen einer Betriebsblindheit vor, die
sich gerne mit der Zeit einschleicht. So
lasstsichdas Besondere eines Raumes be-
wahren oder sogar optimieren.

Ein gutes, ganzheitliches Einrichtungs-
konzept ist sowohl alltagstauglich und
funktionell als auch authentisch und per-
sonlich. Es lasst Freirdume und schafft so
nicht nur Arbeits-, sondern Lebensrdume.
Vertrauen Sie lhrer Intuition, lassen Sie
sich beraten, binden Sie lhr Team mit ein
und gehen Sie lhren eigenen Weg. Man
wird lhnen folgen! <«

*Zitat: Stephen R. Cove

s>  KONTAKT

ATIZ

Dental Solutions

ZTM Nicola Anna Kiippenbender
BocklinstraBe 36

41069 Monchengladbach

E-Mail: ATIZ@gmx.ne
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Kein Lalbor
wie jedes andere

Wer die Zahnkeramische Werkstatt Knérzer & Kullmann in Ludwigsburg zum ersten Mal betritt, wird
erstaunt sein. Inmitten einer auf den ersten Blick zweckméaBigen, aber dennoch stilvollen Einrichtung fallt
dem Besucher erstbeim genaueren Betrachten auf, dass er sich in einem Labor befindet. Dieim August 2012
neu erdffnete Werkstatt direkt iiber der beliebten Einkaufspassage ,,WilhelmGalerie“ iiberrascht dabei mit
einem Konzept, das ebenso innovativ wie erfolgreich ist. Im Interview schwirmen die beiden Geschafts-
fiihrer Jens Knérzer und Alexander Kullmann unter anderem iiber die gute Betreuung durch den Fachhandel
und stellen ihre ganz persénlichen Highlights vor.

Wie kam es, dass Sie sich fiir die Eroff-
nung eines eigenen Labors entschieden
haben?

J. Kndrzer: Das war ein langer Prozess.
Im Vordergrund stand die eigene Vorstel-
lung der Art und Weise, was Zahntechnik
bedeutet und wie diese Ideen umgesetzt
werden kdnnen.

Warum haben Sie den Standort iiber
der,WilhelmGalerie* gewahlt?

A. Kullmann: In Ludwigsburg-Stadt-
mitte existiert eine gute Infrastruktur fiir
geschaftlicheund private Bediirfnisse.Zu-
dem gibt es eine grofte lebendige Innen-
stadt, die Patientenndhe sowie eine Pra-
senz fiir Kunden, Zahnérzte und Patienten

ermoglicht. Wir wollen uns nicht verste-
cken,sondernunserHandwerkzeigen. Die
Patienten konnen direkt bei uns vorbei-
schauen.

Weshalb fiel Ihre Wahl bei der Umset-
zung auf einen Dentalfachhéandler?

A. Kullmann: Die Labor-Spezialisten
von Henry Schein haben uns bereits
an der Meisterschule Stuttgart beglei-
tet, wo wir auch die Seminarreihe zum
Thema Labor-Existenzgriindung be-
suchten und uns beide kennengelernt
haben.

Henry Schein hat mit uns die kom-
plette Laborplanungund Installationen
sowie die Gerdte- und Mobelausstat-

tung abgewickelt. Wir sind von Anfang
an optimal und groRziigig ausgestattet
worden. Bei unserem Laborgerdte-
park, unter anderem beim Frasgerat
und den Technikhandstiicken, haben
wir uns fiir die Firma Schick sowie bei
weiteren Gerétenfiirdie Firma Renfert
entschieden. Beim Sandstrahlgerat
fiel unsere Wahl dabei auf Harnisch
und Rieth, unser Vakuumdruckguss-
Giefigerétistvon Heraeus.

Wie sah die Zusammenarbeit mit
Henry Schein konkret aus?

J. Kn6rzer: Henry Schein hat unsere
Ideen, Vorstellungen und Wiinsche ge-
meinsam mit einem Mébelbauer umge-

~ Abb.1aund b: Zentral, aber dennoch ruhig gelegen ist die neu eréffnete Zahnkeramische Werkstatt Knérzer & Kullmann im Obergeschoss der
»WillhelmGalerie® (Abb. 1a).
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~ Abh. 2: Das Labor wurde nach eigenen Entwiirfen in bis dahin ungenutzten Raumen iber der WilhelmGalerie eingerichtet.

setzt — von der Betreuung durch den
firmeneigenen Architekt, iiber die Einhal-
tung von Arbeitsstattenrichtlinien bei der
Planung bis zur Realisierung der indivi-
duell nach unseren Vorstellungen ange-
fertigten Einbaumdbel und der Auswahl
der Geréte.

Wie lange dauerte die Umsetzung von
der ersten Idee bis hin zur Laboreroff-
nung?

J.Knorzer:Wirhaben bereitsim Oktober
2011 mit der Planung begonnen. Die Aus-
bauarbeiten starteten dann im Mai 2012
und im August letzten Jahres fand schlief’-
lichdie feierliche Er6ffnung statt.

Welches Konzept steht hinter lhrem
Labor?

J. Kndrzer: Wir stellen hochwertigen,
spezialisierten Zahnersatz her. Unser
Schwerpunkt liegt hierbei auf funktio-
nellen und asthetischen Aspekten. Dies
ist nicht durch Massenfertigung zu er-
zielen, bei der der Zahnersatz eines Pa-
tienten bis zu fiinf verschiedene Abtei-
lungen durchlauft.

Bei uns wird jeder Patient von einem
Meister des Zahntechniker-Handwerks
von Anfangbis Ende betreut. Die Zdhne
werden in Zusammenarbeit mit Zahn-
arztund Patient individuell hergestellt.
Der Patient ist ein gern gesehener Gast
inunserer Werkstatt. Nursokonnenwir

KENNZIFFER 0571 )
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Ihr Dental-Depot. Ansonsten gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen der Miiller-Omicron GmbH & Co.

KG. Angebote giiltig vom 02.09. bis zum 15.11.2013 oder solange der Vorrat reicht. info@mueller-omicron.de -www.mueller-omicron.de
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sorgt dafiir, dass in allen Arbeitsraumen
optimale Tageslichtverhdltnisse herr-
schen. Bei farblichen Akzenten waren
wir bewusst zuriickhaltend, damit es zu
keinen unerwiinschten Farbeffekten
kommt.

Welchen Stellenwert haben neue
Technologien und wie stark ist Ihr Labor
digitalisiert?

A. Kullmann: Neue Technologien sind
ein Bestandteil, um Arbeitsprozesse im-
mer weiter zu optimieren. Hierfiir haben
wir im Moment gute Partner an unserer
Seite. Allerdings sind wir der Meinung,
dass unsdie Digitalisierung nureine Hil-
festellungbei einzelnen Arbeitsschritten
seinkann.

Ohne klassisches Zahntechniker-
Handwerk mitviel Gefiihlfiir Farbe, Form
und Lebendigkeit kann kein hochwerti-
ger Zahnersatz geschaffen werden. Das
Handwerk stehtim Vordergrund.

Was ist lhrer Meinung nach ein High-
lightin lhrem Labor?

A. Kullmann: Eine Besonderheit ist
ganzsicherunser Behandlungsstuhlaus
~ Abb. 4:1n den Pausen ladt ein Kickertisch das Team zum Entspannen. den 1920er-Jahren, den wir einem Zahn-

asthetische Feinabstimmungen reali-
sieren.

Inwiefern wurden bei der Einrichtung
besondere Anspriiche beriicksichtigt?

J. Kndrzer: Uns waren klare und tiber-
sichtliche Strukturen wichtig, die uns ef-
fiziente und funktionelle Arbeitsabldufe
erlauben. Unser Ziel war es dabei, die
Funktionalitdt,dieimmeranerster Stelle
steht, umzusetzen, ohne dabei den
iiblichen industriellen Charakter einer
Fertigungshalle — keine Rasterlampen,
Neonrohren, Kabelkanéle, Schlauche —
zu erzeugen.

Worauf haben Sie bei der Innenarchi-
tektur groen Wert gelegt?

A. Kullmann: Wir waren in der gliick-
lichen Lage, einen ,Edelrohbau” gestal-
tenzudiirfen.Die Grofe der Werkstattan
sich und auch die raumliche Aufteilung
konntegenauanunserLaborkonzeptan-
gepasstwerden.

Unsere Vorstellungvon einem groRzii-
gigen, hellen Raumgefiihlwurde optimal
umgesetzt. Nicht zuletzt dadurch, dass
wireine Raumhohevon biszu 4,50 Meter
haben. Das eigens erstellte Lichtkonzept ~ « Abb. 5: Der separate Funktionsbereich.

m Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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s>  KONTAKT

Zahnkeramische Werkstatt
Knorzer & Kullmann GmbH
WilhelmstraBe 24

71638 Ludwigsburg

Tel.: 071419134321

Fax: 07141 9134325

E-Mail: willkommen@
zahnkeramische-werkstatt.de
www.zahnkeramische-werkstatt.de

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH
MonzastraBe 2a

63225 Langen

Tel.: 0800 1500055

Fax: 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de

~ Abb. 6: Geschaftsfiihrer Jens Knorzer und Alexander Kullmann.

arzt aus Flensburg abgekauft haben. Er
selbst hatte ihn bereits vor 50 Jahren von
seinem Vater geerbt und es schade ge-
funden, dass der Stuhl so lange unge-
nutztherumstand.Alserdannhorte, dass
wir ihn verwenden wollen, freute er sich
sehr dariiber und hat den Stuhl sogar
personlich bei uns vorbeigebracht.

J. Kndrzer: Ein weiteres Highlight fiir
uns selbst ist es auRerdem, dass wir
unsere Traume vom Arbeiten in diesen
Réumlichkeiten verwirklichen konnten.
Unser wichtigstes Anliegen ist es dabei,
eine gewisse Wertschatzung fiir unser
Handwerk zu vermitteln — fiir Patienten,
Kunden und natiirlich unsere Mitarbei-
ter. Esgehtdarum, mit Freude seinen Be-
ruf auszuiiben und stolz auf die geschaf-
fenen Resultate sein zu konnen.

ANZEIGE

Wie ist das Feedback seitens lhrer
Mitarbeiter und Kunden?

A. Kullmann: Unsere Kunden schicken
ihre Patienten gern zu uns und schwér-
men von unseren grofien und hellen
Rédumen.Wirkonnenunsiibereindurch-
weg positives Feedback zum Ambiente
und unserem Konzept freuen und stellen
fest, dassviele Patienten keine klare Vor-
stellungdavon haben,wieihrZahnersatz
hergestellt wird. Gern schauen uns die
Patienten deshalb bei ihrem Besuch liber

die Schulter. \“

v 1L iel TOPDEN
Herr Knorzer, Herr Kullmann, vielen KENTZLER-KASCHRNNI

Dank fiir das Gesprach! « Telefon: +49-7961 - 90

KENNZIFFER 0591 ~
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HeilBer Tipp

Das modulare Konzept des Brennsystems VITA New Generation hat seit der Einfiihrung vor vier Jahren
zahlreiche Dentallabore und Zahnarztpraxen in der ganzen Welt iiberzeugt. Denn jeder Anwender hat indi-
viduelle Bediirfnisse und Vorlieben —fiir den einen steht dabei die einfache Bedienung, fiir den anderen die
Zuverlassigkeit der Technik und fiir den ndchsten das moderne Design im Vordergrund.

Arndt Lommerzheim/Bad Séackingen

B BeidemVITAVACUMAT 6000 M handelt
es sich um eine mikroprozessorgesteuerte
vollautomatische Premium-Brenneinheit
fir alle Arten von verblendkeramischen
und Kristallisationsbranden. Der Kombi-
pressofen VITA VACUMAT 6000 MP ver-
fiigt iber dieselben Programme und
Funktionen und ist dariiber hinaus
zum Pressen samtlicher Presspellets
und fiir alle gédngigen Muffelsysteme
geeignet.

Der VITA ZYRCOMAT 6000 MS ist auf
alle atmosphérischen Kurz- und Lang-
zeit-Hochtemperatursinterbrande samt-
licher dentalkeramischen Geriistmateri-
alien wie Zirkondioxid und Aluminium-
oxid ausgelegt. Im HighSpeed-Modus ist

e
Abb.1

es moglich, bis zu 9-gliedrige Briicken-
geriiste in 80 Minuten zu sintern.

Das vPad comfort dient mit prakti-
schen Zusatzfunktionen und erméglicht
die Steuerung von bis zu zwei Ofen der
VITA New Generation. Mit einem 8,5 Zoll-
Farbtouchscreen, einem 2 GB-Fotovie-
wer,individuellen User-Profilen und vie-
lem mehr hat das VITA vPad excellence
fiirbis zu vier Ofen am meisten zu bieten.
Das VITA vPad clinical fiir bis zu zwei
Ofen ist auf die Bediirfnisse der Zahn-
arztpraxis und Praxislabore abgestimmt.

Vier Zahntechniker berichten, warum
siesichfiirein VITA-Produktentschieden
haben:

~ Abb.1: VITA New Generation — das modulare Premium-Brennsystem.

»Warum sich mit weniger zufrieden-
geben?

ZTM Manfred Leissing aus Lippstadt
erklért: ,Wir waren schon mit dem Vor-
gangermodell des VITA VACUMAT sehr
zufrieden und sind auch von der VITA
New Generation iiberzeugt. Das Brenn-
system punktet mit seiner hochwertigen
technischen Ausstattung, der Stabilitat
der Programme und inshesondere durch
die einmalig einfache Bedienbarkeit.
Das erleichtert die Arbeit ungemein und
bedeutet ein grofes Plus an Komfort.*

»Damitsind wir auf der sicheren Seite*

ZTRenato Carrettiaus Ziirich sagt:,,Mit
dem VITA VACUMAT 6000 M werden zu
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Ahu !
~ Abb.2:Veneerin Regio 21 aus VITABLOCS Mark Il und VITAVM 9 — gebrannt im VITAVACUMAT 6000 MP. ~ Abb. 3: Implantatgetragene Krone in
Regio 12 aus VITA In-Ceram YZ und VITAVM 9 — gebrannt im VITAVACUMAT 6000 M.

100 % zuverldssig auergewdhnlich
gute Brennergebnisse erzielt. Gleiches
gilt auch fiir den Kombipressofen
VITA VACUMAT 6000 MP. Die Kombina-
tion von Brenn- und Pressfunktionen in
einem Ofen halten wir bei Zahntechnik
Lanfranconi fiir Giberaus sinnvoll und
6konomisch. Das Brennsystem istinsge-
samtoptimaldurchdachtund lasstkeine
Wiinsche offen. Dank des modularen
Konzepts der VITA New Generation kon-
nenwirunser System kiinftigflexibelum
zusatzliche Ofeneinheiten erweitern.
Die Investitionin zusatzliche Bedienele-
mente entfallt dabei dank der prakti-
schen Mehrofensteuerung.”

,,Daweifl man, was man tut!“

ZTM Andreas Hoffmann aus Giebol-
dehausen stellt fest: ,,Der grofite Vorteil
der VITA New Generation istihre Zuver-
lassigkeit, gepaart mit der individuellen
Programmierbarkeit. Es hangt von ver-
schiedenen Faktoren, wie der Schicht-
technik, der Grofie der Restauration, des
Brenntragers und vielem mehr, ab, wie
stark die Keramik bei den Standardpro-

Abb.4

\

grammen durchbrennt. Wesentlich ist,
dassheigleichbleibenden Faktorenstets
gleichbleibende Brennresultate erzielt
werden.Sokdnnen die Erfahrungswerte
fiir eigene Programme genutzt und zu-
verldssig reproduzierbare Ergebnisse
erreicht werden. Auch speziell die High-
Speed-Funktion des VITA ZYRCOMAT
6000 MS hat uns in Sachen Effizienz
mafigeblich vorangebracht: Wahrend
friiher iiber den Tag hinweg Arbeiten fiir
das néchtliche Sintern gesammelt wur-
den, fiihren wir heute drei Sinterbrénde
pro Tagdurch.”

,Das Styling ist genial!*

ZTM ]iirgen Freitag aus Bad Homburg
bemerkt: ,Als Fachlabor fiir dsthetische
Prothetik legen wir viel Wert auf AuRer-
lichkeiten. Das ist einfach eine marke-
tingtechnische Frage der Glaubwiirdig-
keit den zahlreichen Patienten gegen-
liber, die uns vor Ort aufsuchen. Unser
VITA-Ofen erfiillt in dieser Hinsicht alle
Anforderungen. Mit dem modernen De-
sign, den farbigen Seitenblenden, dem
Leuchtstab fiir die Betriebsstatusan-

Abb.5

~ Abb. 4: Geriist aus VITA In-Ceram YZ bei der Vorbereitung fiir das HighSpeed-Sintern im VITA ZYRCOMAT 6000 MS. ~ Abb. 5: Kronen aus

Zirkondioxid und VITAVM 9 — gebrannt im VITA VACUMAT 6000 M.

zeige ist er ein richtiger Hingucker. Und
wenn ich dann auch noch das Bedienteil
abnehme und iiber den Touchscreen ein
Foto des Patienten aufrufe, ist das Stau-
nen umso groRer. Dass bei Ofen aus dem
Hause VITA eine exzellente Technik vo-
rausgesetzt werden darf, steht fiir mich
eh fest — die VITA New Generation ist
aber auch fiir mich als Asthet ein Voll-
treffer.” ««

>> KONTAKT

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co.KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Séckingen
Tel.: 07761 562210

Fax: 07761 562233
www.vita-zahnfabrik.com

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Anwenderbericht

Prophylaxe
im Griff hatben

Mit einer hochwertigen technischen Ausstattung, einer einwandfreien PZR, einem Recall-System und der
richtigen Portion Patientenmotivation zur taglichen Pflegeroutine wird Prophylaxe erfolgreich.

Lisa Staffler/Augsburg

B Prophylaxe hat bei uns in der Praxis
einen sehr hohen Stellenwert, denn je-
der Zahn ist wichtig und erhaltenswert.
Dafiir tun wir einiges. Angefangen vom
separaten Prophylaxezimmer Gber den
Prophylaxeshop bis hin zur hochwerti-
gentechnischenAusstattungfiirdie PZR-
Behandlung. Im Zentrum steht bei uns
beispielsweise der Air-N-Go Airpolisher
von Satelec (Acteon Group). Durch seine
kurzen und langen Griffhiilsen passt er
problemlos in jede Hand und lasst sich
fastwievonselbstbedienen.Seinetrans-
parenten, farbcodierten Pulverbehalter
sind durch das Bajonettsystem schnell

~ Abb. 1: Einsatz des Air-N-Go Airpolishers am Patiente

und einfach austauschbar und fordern
ein kontinuierliches Arbeiten. Der Clou:
Die Doppelfunktion (supra- und subgin-
givaler Einsatz) ermdglicht eine effi-
ziente Prophylaxe—zum einen beim Ent-
fernen hartnackiger Verfarbungen und
Beldge, zum anderen bei der sanften und
kontrollierten Paro- und Periimplantitis-
therapie.

Fallbeispiel

Kiirzlich erst bekamen wir einen
neuen Parodontitispatienten, 55 Jahre,
starker Raucherund Kaffeeliebhaber. Bis

e s

n. - Abb. 2a: Patient vor der Behand-

lung ... = Abb.2b: ... und von lingual aus gesehen.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

dato hatte ernoch keine PZRerlebt. Dank
des Air-N-Go Airpolishers war seine
erste Reinigung fiirihn eine angenehme
Erfahrung. Durch die innovative Stop-
Power-Funktion und das schlanke De-
sign war es mir moglich, den Strahl
prézise einzustellen, sodass ich einen
gleichmafiigen Sprayfluss und einen
kontrollierten Pulververbrauch erzielen
konnte. Wichtigist,am Ende der Behand-
lung den Stop-Power-Knopf am Pulver-
behalter zu driicken. Hierbei wird ein
Luft-Wasser-Sprayeffekt zur Spiilung
erzeugt, was das Verstopfen der Diise
verhindert.

Zuriick zum Patienten: In der Regel
wird der ,,Spriihnebel” mit dem groflen
Sauger abgesaugt. Dennoch ist es von
Vorteil, dem Patienten eine Schutzbrille
beziehungsweise einen Gesichtsschutz
anzuziehen,umdie Augen und Gesichts-
partie vor stérenden Feuchtigkeits- und
Pulverbenetzungen zu schiitzen. Sollte
trotzdem etwas Pulver daneben gehen,
lasstsich der Gesichtshereich einfach mit
einem feuchten Kosmetiktuch reinigen.

Hausliche Mundpflege
weiterhin ernst nehmen

Unseren neuen Patienten haben wir
natiirlich vor der Zahnreinigung umfas-
send iiber Parodontitis und Prophylaxe
aufgeklart, inklusive Putzanleitung. Er
ist nun sehr motiviert, seine Parodontitis
langfristigzu beherrschen. In drei Mona-
ten, wenn er zum Recall kommt, werden
wir die Chance nutzen und ihn erneut
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~ Abb. 3: Air-N-Go-Behandlung.

aufmuntern, seine hausliche Mundhy-
giene weiterhin ernst zu nehmen. Zu-
nachst tiberpriifen wir aber, wie er mit
unseren ersten Pflegetipps zurecht-
kommt oder ob noch Erklarungsbedarf
vorhanden ist. Dann erfolgt die zweite
PZR mitdem Airpolisher.Nach der Reini-
gung weise ich fiir gewdhnlich noch ein-
mal mit Nachdruck auf die Notwendig-
keit der Interdentalbiirsten zur Pflege
der Zahnzwischenrdume hin. Das ist fiir
viele Patienten ja immer noch unge-
wohnt, daran zu denken. Was Hénschen

|

~ Abb. 4a: Patient nach Abschluss der Be-
handlung ... ~ Abb. 4b: ... und von lingual
aus gesehen.

nicht lernt, lernt Hans nimmer mehr ...
doch,dasistmoglich. Wir helfen unseren
Patienten, alte Putzgewohnheiten abzu-
legen und neue zu erlernen. Eine ent-
scheidende Rolle spielt dabei unser pra-
xiseigener Prophylaxeshop. Unsere Pa-
tienten miissen nichtlange in Apotheken
oder Drogeriemarkten nach den passen-
den Pflegeutensilien suchen, sie erhal-
ten sie direkt nach der Behandlung. So
verlassen sie die Praxis hoch motiviert
und sind ihrem Ziel, ihre Zahne optimal
zureinigen, schon ganz nah.

Apropos Reinigung

Fiir die Diise des Airpolishers und den
Bajonettverschluss empfiehlt sich nach

jeder Behandlung eine Reinigung im
Ultraschallbad fiir circa 10 Minuten.
Der Handstiickkorper und die Griffhiilse
des Air-N-Go Airpolisher werden durch
Wischdesinfektion gereinigt. Die Diise,
der Handstiickkérper sowie die Griff-
hiilse sind autoklavierbar. Mein Tipp:
Und damit der Airpolisher auch langfris-
tig seine Leistungsfahigkeit behalt, soll-
ten seine Einzelteile regelmafiig liber-
priift, gereinigt und gepflegt werden. Ein
medizinisches Silikonspray dient zur
Pflege der 0-Ringe und beugt somit aus-
gefranzten Ringen vor. Herkommliche
Vaseline eignet sich in diesem Fall nicht
dafiir. Sollten die 0-Ringe doch einmal
rissig sein, miissen diese ausgetauscht
werden. 44

>> KONTAKT

Lisa Staffler
Prophylaxefachkraft
Praxis am
Moritzplatz
MaximilianstraBe 37
86150 Augsburg

WWWw.praxis-moritzplatz.com

Acteon Germany GmbH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann
www.de.acteongroup.com

Aktion im september

5% Rabatt

auf die Mobellinie ,Veranet mit Sterilisation”
(ausgenommen sind hierbei die Arbeitsplatten sowie das Zubehor)

Sie erreichen uns telefonisch unter:

036923/83970

ANZEIGE
. . iy Medizinp Praxis
F | ex I b I | I tat Le-iS Stahim&bel GmbH
Dental Labor

E-Mail: service@le-is.de
Web: www.le-is.de

KENNZIFFER 0631
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Herbstmessen 2013

Die Saison ist eroffnet

Auch im IDS-Jahr freut sich die Dentalwelt wieder auf die alljdhrlichen Herbstmessen. Zwischen dem
6. September und 9. November locken die insgesamt fiinf regionalen Veranstaltungen mit zahlreichen
Innovationen, Dienstleistungsangeboten und Produkthighlights. Zahnéarzte, Praxisteams, Zahntechniker,
Auszubildende und Studenten kénnen sich erneut vor Ort in einer persénlichen Atmosphére fachménnisch

informieren und beraten lassen.

Denise Keil/Leipzig

B Nach einer erfolgreichen IDS im Marz
in Koln rechnen die Veranstalterauch in
diesemJahrmiteinemgrofienAussteller-
und Besucherinteresse. Auf den Herbst-
messen, die in Leipzig, Hamburg, Stutt-
gart, Miinchen und Frankfurt am Main
stattfinden werden, kann sich die inter-
essierte Fachwelt noch einmal ausfiihr-
lich und in Ruhe einen umfassenden
Uberblick iiber aktuelle Innovationen
und Produkte auf dem Dentalmarkt
verschaffen. Wie erwartet stehen mit
CAD/CAM, Endodontie, Implantatpro-
thetik, Asthetik und Keramik sowie Pra-
xishygiene die Highlights der diesjahri-
gen Internationalen Dental-Schau im
Mittelpunkt. Ebenfalls von zentraler Be-
deutungwerden die Bereiche ergonomi-

~ Abb. 1a und b: Impressionen aus 2012.

sche Behandlungseinheiten sowie Was-
serhygiene sein. Die Veranstalter gehen
dabei von einer hohen Kauf- und Investi-
tionsbereitschaft der Fachbesucher aus.
Dariiber hinauslockenzahlreiche Weiter-
bildungsangebote und Messespecials.

Hohe Besucherzahlen erwartet

TraditionsgemaR wird die diesjahrige
herbstliche Messesaison mit der Fach-
dental Leipzig eingeldutet. Hier kdnnen
sich am 6. und 7. September Fachbesu-
cher aus Ost- und Mitteldeutschland,
iiber Highlights auf dem Dentalmarkt
sowie Hohepunkte der IDS informieren.
In der internationalen Messestadt wer-
den dabei die neusten Entwicklungen in

der Zahnmedizin und Zahntechnik pra-
sentiert. Zahnérzte haben die Maglich-
keit, sich bei der Vortragsreihe des Den-
tal Tribune Study Clubs iiber aktuelle
Entwicklungen im Bereich Zahnmedizin
fortzubilden. Die Referenten beschafti-
gen sich unter anderem mit den Schwer-
punktthemen Wasserhygiene, Lachgas-
sedierung und Medizinrecht.
ImAnschluss 6ffnetam 21. September
dieidnordin Hamburgihre Pforten. Un-
ter dem Motto ,,MafRstab fiir morgen®
findetdie Veranstaltung,ebensowiedie
beiden infotage Miinchen und Frank-
furt, statt. Angeboten werden auch in
diesem Jahr bewahrte Infotainment-
Plattformen. So kdnnen sich Praxismit-
arbeiteraufdem,,Service-Highway" mit
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~ Abb.2: Auf dem Service-Highway zeigen die Technikerexperten der Dentaldepots den
richtigen Umgang mit kleinen Praxisgerétschaften.

Blick auf Wartung und Pflege von Pra-
xisgeraten schulen lassen und weiter-
bilden. Zahnmedizinern wird das
Thema endodontische Behandlung fiir
allgemein ausgerichtete Zahnérzte an-
geboten.Basiswissenund Losungenfiir
interessierte Fachbesucher bietet die
Dental-Arena.

Als Neuerungwurde mit,,CHECKIN &
WIN“ eine verbindliche Registrierung
eingefiihrt, die den Besuchern bei An-
gabe des Berufes sowie den ersten drei
Ziffern der Postleitzahl einen kostenlo-
sen Eintrittermadglicht. Werden weitere
Angaben bei der Registrierung ge-
macht, nimmt man automatisch an ei-
ner Tombola teil. Um lange Warte-
schlangen zu vermeiden, empfehlen die
Veranstalter eine Registrierung bereits
im Vorfeld. Ebenfalls neu ist auch das
Portal ,date&talk®. Besucher kdnnen so

TERMINE

schon vor Messebeginn mit Ausstellern
in Kontakttreten und einen personlichen
Beratungstermin vereinbaren.

Auch auf der Fachdental Stuttgart diir-
fen sich die Gaste auf eine Neuerung
freuen. Vom 11. bis 12. Oktober findet hier
erstmaligdie Alumni-Loungestatt.InZu-
sammenarbeit mit dem Bundesverband
der zahnmedizinischen Alumni (BdZA)
richtetsiesichanehemalige und aktuelle
Zahnmedizinstudenten, denen sie damit
eine informative Plattform zum Erfah-
rungsaustausch bietet.

Danachgehtesam19. Oktober weiterin
diebayerische Hauptstadtzuridsiid.Auch
hier bietet die Fachwelt die weiterentwi-
ckelten Infotainment-Plattformen ,,Ser-
vice-Highway“ und ,Dental-Arena“an.

Zum Abschluss der diesjahrigen Mes-
sesaison ladtschlieflichdieid mittenach
Frankfurt, die parallel zum Deutschen

Zahnarztetag am 8. und 9. November
stattfinden wird.

Stets aktuell informiert

Um als Besucher immer auf dem neues-
ten Stand zu sein, erscheint druckfrisch zu
allen Veranstaltungen die DENTALZEI-
TUNG today. Als Messezeitung fiir Praxis
und Dentallabor bietet sie eine schnelle
Orientierungiiber Produktneuheiten sowie
Aktionen. Daneben enthalt sie alle wichti-
gen Zahlen, Fakten und neueste Informa-
tionen aus der Dentalwelt sowie den prak-
tischen Hallenplan zum Herausnehmen.

WirladenSieauferdemherzlichein,den
Stand der DENTALZEITUNG zu besuchen
und sich Ihr personliches Exemplar der ak-
tuellen Ausgaben zu sichern. Mit etwas
Gliick kénnen Sie hier ein MacBook Airvon
Apple gewinnen. Herzlich willkommen auf
den Dentalfachmessen 2013! ««

~ Abb. 3: Immer aktuell informiert mit der
DENTALZEITUNG today.

FACKZ 06. 09. bis Fachdental Leipzig Leipziger Messe
DENTAL 07.09.2013  www.fachdental-leipzig.de
) _ 21.09.2013 id nord, Hamburg Hamburg Messe und
( ’ d infotaq IS www.iddeutschland.de Congress
FACHS? 11.10. bis Fachdental Siidwest Messe Stuttgart
DENTAL 12.10.2013  www.fachdental-suedwest.de
SN, . 19.10.2013 id siid, Miinchen Messe Miinchen
1 (] inforo ETEND www.iddeutschiand.de
08.11. bis id mitte, Frankfurt am Main Messe Frankfurt
[ (oo MDD | 09412013 www.iddeutschiand.de

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Praxisdigitalisierung

Update fur
Zukunftsreisende

Wie viel Digitalisierung eine Zahnarztpraxis wirklich braucht, diskutierten vom 5. bis 7. Juli Fachjournalis-
ten gemeinsam mit Dr. Oliver Miiller aus Tuttlingen und Frank Bartsch, Trade Marketing Manager bei Care-
stream Dental,wahrend einer Presseveranstaltung im Golfhotel Stromberg. Neben betriebswirtschaftlichen
Berechnungen prasentierte Dr. Oliver Miiller eine hilfreiche Checkliste zum DVT-Kauf.

Olaf Tegtmeier/Hamburg

W Bei groferen Investitionsentschei-
dungen ist es fiir die Praxisrentabilitat
essenziell, Kosten und Nutzen gegenein-
ander aufzurechnen. Aus diesem Grund
befasste sich Dr. Oliver Miiller, Zahnarzt
in einer Gemeinschaftspraxis in Tutt-
lingen, am ersten Tag des Carestream
Presseevents mitder Frage, wieviel Digi-
talisierung die moderne Praxis braucht
und was sich wirklich rechnet. Nach
einerherzlichen BegriiBung durch Frank
Bartsch, Trade Marketing Manager bei

~ Abb. 1: Frank Bartsch (Trade Marketing
Manager bei Carestream Dental) und Referent
Dr. Oliver Miiller (Zahnarzt aus Tuttlingen).

Carestream Dental, teilte Dr. Miiller seine
Erfahrungen in puncto Digitalisierung
mit den Pressevertretern.

sntraorale Kameras, intraorales und
extraorales Rontgen und auch die
CAD/CAM-Technologie haben einiges
gemeinsam®, fiihrte Dr. Miillerins Thema
ein, ,ich kann sie untereinander vernet-
zen, sie verbessern, z.B. mitausgekliigel-
ten Softwarefiltern die Diagnostik und
damit die Therapie, sie sparen Zeit und
erhéhen so die Effizienz.“ Im Detail
stellte Dr.Miillerdigitalesund konventio-
nelles Rontgen gegeniiber: Die exzellen-
ten diagnostischen Maglichkeiten, der
Verzicht auf Chemie, die bessere Strah-
lenhygiene, die platzsparende Archivie-
rung von Patientendaten, die Moglich-
keit, dreidimensionale Bilder aufzuneh-
men, die schnelle Verfiigharkeit des
Bildes und deroptimierte Workflow digi-
taler Systeme seien analogen Rontgen-
verfahren langst iberlegen.

Beispielrechnung
DVT-Amortisierung

»Rechnen Sie mal aus, was ein digita-
les Rontgensystem eigentlich an Zeiter-
sparnis bringt!“, forderte Dr. Miiller das
Auditorium auf. Allein mit dem digitalen
Workflow, dem Verzicht auf die Filment-
wicklung und der einfacheren Abrech-
nung liefen sich schnell zehn Minuten
einsparen — bei einem Leistungsstun-
densatz von nur 240,— Euro waren das

immerhin 40 Euro, die der Praxisrentabi-
litat direkt zugute kdmen.

AneinemRechenbeispielausdereige-
nen Praxis verdeutlichte er die schnelle
Amortisierungseines DVTs:, Wirfertigen
jahrlich ca. 100 DVT- und etwa 400 OPG-
Aufnahmenunderzielendamiteinen hé-
heren Umsatz als urspriinglich gedacht.
Die Investitionskosten betrugen knapp
80.000 Euro, bislang sind kaum Folge-
kosten entstanden. Das DVT rechnet sich
also schneller, als vielfach angenommen
— und bietet auch noch richtig viele
Chancen fiir die Praxis.” Mit einem DVT
miissten Implantatpatienten nicht mehr
iberwiesen werden, gleichzeitig ist mit
mehr Neupatienten zu rechnen. Digitale
Rontgensysteme reduzieren zudem Kos-
ten: Es entfallen die Ausgaben fiir Zahn-
filme, Lichtschutzhiillen und Entwickler-
sets.

Checkliste DVT-Kauf

Doch welches digitale Rontgensystem
istdasrichtige? Anhand einer selbst erar-
beiteten Checkliste erleichtert Dr. Miiller
die Auswahl des passenden Gerétes. So
sollte sich zunachst jeder Zahnarzt fra-
gen, wie viele Aufnahmen er iiberhaupt
anfertigen wiirde und ob das Gerat ge-
meinschaftlich genutzt werden kann.
Auch, ob nur die OPG- oder auch die
Ceph- und DVT-Funktion in der Praxis
sinnvoll sind, muss bedacht werden. Ein
Endodontologe wird zudem ein kleine-
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Abb. 2: Der CS Solutions Workflow im Uberblick.

res Field of View (FOV) bendtigen als ein
Mund-Kiefer-Gesichtschirurg. Ein Gerat,
das von vornherein flexibel angelegt ist,
bietet auch bei einer Erweiterung des
Behandlungsspektrumsalle Moglichkei-
ten. Beiden betriebswirtschaftlichen As-
pekten stehen Finanzierung und Kosten-

Abb. 3: Intraoraler 3-D-Scanner CS 3500.

Nutzen-Analyse im Vordergrund. Aber
auch Wertstabilitat, Zukunftssicherheit
und die Offenheit gegeniiber anderen
Systemen sind wichtige Punkte, die vorm
Kauf unbedingt beriicksichtigt werden
miissten, um die langfristige Effizienz
des Rontgensystems zu gewahrleisten.
AufGrundlage dieserund weiterer Kri-
terien hat sich Dr. Maller fiir das CS 9000
3D entschieden. ,,Das CS 9000 3D ist bei
Kapazitat und Genauigkeit der 3-D-Bild-
verarbeitung einfach State of the Art.
Diese aus gutem Grund weltweit erfolg-
reichste und beliebteste 3-D-Rontgenlo-
sung deckt iiber 90 Prozentaller Diagno-
seanforderungen in der Zahnarztpraxis
ab, bietet mir bei niedrigster Strahlenbe-
lastungeineindieserKlasse absolut ein-
zigartige Auflosung und Detailwieder-
gabe und verfiigt liber ein fokussiertes
Field of View. Damit ist es fiir mich ein

echtes Volks-DVT, das hinsichtlich Bild-
qualitat, Bedienung und Zuverlassigkeit
keine Wiinsche offen lasst”, schilderte
Dr. Miiller seine Erfahrungen.,,Der Kauf
eines 9000 3D lohnt sich im Moment be-
sonders”,nahm Frank Bartsch den Faden
auf, ,denn es ist aktuell fiir nur 39.999
Euro erhaltlich. Durch diesen Sonder-
preis amortisieren sich die Investitions-
kosten deutlich schneller als bisher, und
der Preissprung zwischen einem reinen
Panoramasystem und dem CS 9000 3D,
das Panoramardéntgen und dievolle DVT-
Funktionalitat bietet, ist so gering wie
nie!”

CS Solutions revolutioniert
die restaurative Zahnheilkunde

Auch am zweiten Tag der Veranstal-
tung stand der digitale Workflow im
Mittelpunkt. Am Beispiel des CAD/CAM-
Systems CS Solutions wurde im Rahmen
einer Round-Table-Diskussion schnell
deutlich, wie sich die restaurative Zahn-
heilkunde zum Vorteil des Behandlers
wandelt. Waren bisher fiir die Anferti-
gung einer Krone mit konventionellem
Abdruck, Gipsmodell, Laborarbeit und
Kurierfahrten mehrere Tage und viele
Arbeitsschritte notwendig, lasst sich mit
CS Solutions eine Einzelzahnrestaura-
tion chairside innerhalb von nur einer
Stunde herstellen.

»Bislang habe ich fiir CAD-Zahnersatz
meine Abdriicke aufwendig scannen
lassen miissen —ich freue mich schon da-
rauf, mit CS Solutions hier bald komfor-
tabler arbeiten zu kénnen®, so Dr. Oliver
Miiller. CS Solutions umfasst den intra-
oralen3D-Scanner C53500, die CAD-Soft-
ware CS Restore, die Schleifmaschine
(S 3000 und das Web-Portal CS Connect.
Carestream DVTs kénnen zum Digitalisie-

MACHEN SIE RESTAURATIONEN
IN'NUR EINER SITZUNG

MOGLICH
. =

— 00—

SCHLEIFEN

renvon Abdriickenin CSSolutionseinge-
bunden werden.

Aufgrund des modularen Aufbaus von
CS Solutions kann der Behandler wah-
len,oberdenkomplettendigitalen Work-
flowoderlediglich einzelne Bestandteile
des Systems in die Praxis integriert.
,Uber CS Connectkénnen sowohl die rei-
nen Scan-Daten als auch fertig designte

Abb.4
Abb. 4: Schleifmaschine CS 3000.

Restaurationen an jedes Labor gesendet
werden. Der Anwender entscheidet
selbst, ob er den Zahnersatz beim Zahn-
technikeroderinderPraxisdesignenund
fertigen lassen mdochte®, erklarte Frank
Bartsch. CS Solutions wird voraussicht-
lich ab dem 4. Quartal 2013 in Deutsch-
land erhaltlich sein.

>> KONTAKT

Carestream Health
Deutschland GmbH
Hedelfinger StraBe 60

70327 Stuttgart

Tel.: 0711 20707306
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Anwenderbericht

Anatomische
Schichtung —so intuitiv
wie Nie Zzuvor

Die Arbeit mit einem Komposit fiir &sthetische Restaurationen birgt viele Herausforderungen. Eine davon
liegtin der Tatsache, dass Fiillungen und Randschliisse zwischen dem Komposit und dem natiirlichen Zahn
einfach zu erkennen sind. CLEARFIL MAJESTY™ ES-2 wurde als Losung dieser dsthetischen Probleme in der

taglichen Praxis entwickelt.

Dr. Hirofumi Tashiro/Japan

B Dank der neuen auf Helligkeit basier-
ten Methode zur Farbbestimmung kon-
nen auflergewdhnlich &sthetische Res-
taurationen erzielt werden. Das Kompo-
sit besticht durch seinen erstaunlichen
Farbverschmelzungseffekt mit der na-
tiirlichen Zahnsubstanz.

Aber nicht nur die Restaurations-
ergebnisse, sondern auch die Arbeits-

ablaufe wurden optimiert. Mit CLEARFIL
MAJESTY™ ES-2 hat Kuraray ein Kompo-
sit-Konzept entwickelt, das fiir einen er-
staunlich intuitiven Arbeitsablauf sorgt.
Sie kénnen sofort beginnen, ohne dabei
auf umsténdliche Farbschemata oder
komplizierte Anweisungen achten zu
miissen. Die Auswahlderrichtigen Farbe
war noch nie so intuitiv und gleichzeitig

prézise. Der Zahnarzt wahlt einfach die
durch VITA™ zugelassene Farbe und
beginnt, den natiirlichen Zahn nachzu-
bilden.

Die grofRe Farbauswahl — inklusive vier
verschiedenerTransparenztone—undeine
einfache Farb- und Schichtungsmethode
stellen eine duRerst bemerkenswerte In-
novation dar. CLEARFIL MAJESTY™ ES-2
besteht aus Classic-Zahnfarben fiir die
Einschichttechnik und Premium-Zahn-
farben fiir die Mehrschichttechnik. Fiir
die Einschichttechnik wird eine Classic-
Zahnfarbe aus 18 Zahnfarben gewdhlt.
Bei der Premium-Mehrschichttechnik
deckt eine Premium-Dentinfarbe und
eine Enamelfarbe drei VITA-Farben ab,
diedieserin puncto Helligkeitam nachs-
ten sind. Zum Beispiel decken A2D und
A2E die Farben D1, A2 und C1 ab. Auf-
grund dieser beiden Verfahren ist der
Zahnarzt in der Lage, so gut wie jeden
restaurativen Fallin dertdglichen Praxis
zu bedienen.

Bei der Mehrschichttechnik wird das
Dentin im natirlichen Zahn durch die
Dentinfarbe und das Enamel durch die
Enamelfarbe ersetzt. Kuraray empfiehlt,
dass Klasse IV-Kavititen und grofe
Kavitdten mit der Mehrschichttechnik
behandelt werden und alle anderen mit
der Einschichttechnik.

KENNZIFFER 0691 )
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Klinischer Fall

Anhand eines Patientenfalles soll das
Vorgehen direkter Kompositrestauratio-
nenimFrontzahnbereichnachschonbeste-
hender, asthetisch nicht {iberzeugender
Kompositrestauration dargestellt werden.

InderPraxisvon Dr.Tashirostelltsichein
Patientvor, der mit seinen alten Fiillungen
unzufrieden ist. Die Herausforderung in
diesem Fallist, dass sowohl mehrere Res-
taurationen ersetztalsauch weiRe Flecken
kaschiert werden missen (Abb. 2). Jeder
natiirliche Zahn istanders.

Fluorose, Erosion und Pigmentierung
machen ihre tagliche Arbeit so interes-
sant. CLEARFIL MAJESTY™ ES-2 Classic-
Farben fiir die Einschichttechnik und Pre-
mium-Farben fiir die Mehrschichttechnik
sind dazu geeignet, unterschiedlichste
Falle in der taglichen Praxis zu bedienen.
Es hangt alles von der richtigen Technik
ab. Die Kombination der Classic- und Pre-
mium-Farben oder die Verwendung von
mehr als zwei Farben nennen wir gerne
die Pro-Technik.

Schauen wir uns einmal an, wie bei Dr.
Hirofumi Tashiro Frontzahne behandelt

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

werden. Fiir die Zweier verwendet er die
anatomische Schichtungstechnik mit Pre-
mium-Schmelz- und Dentinfarben. Fiirdie
Einser nutzt er die Pro-Technik. Die zwei
Techniken werden der Einfachheit halber
hier separat erklart, obwohl die Behand-
lung quadrantweise durchgefiihrt wird.

Anatomische Schichtung

1. Zunachst werden die alten Restau-
rationen an den Zahnen 21 und 22 ent-
ferntund die Préparation vorgenommen
(Abb.3und ).




2. Anhand des VITA™ Classic-Farb-
rings wird die passende Zahnfarbe ge-
wahlt—hier A2 (Abb. 5).

3.Fiirdie anatomische Schichtungder
Zahne 12 und 22 werden die Premium-
farben A2E (Enamel) und A2D (Dentin)
verwendet. Die Restauration des Zah-
nes 22 erfolgt nur mit A2E.

Auf die palatale Seite des Zahnes 12
wird A2E aufgetragen, gefolgt von A2D
zur Ersetzung des Dentins. Die Nachbil-
dung der Zahnschmelzschicht erfolgt
mit A2E. Die natiirlichen Zahnschmelz-
und Dentinschichten werden einfach
nachgebildet.

Pro-Technik

4. Fiir die Einser wird die Pro-Technik
verwendet,umdie Problematik der wei-
Ren Flecken zu l6sen. Zunachst werden
bukkal ein Teil der Flecken auf den Zah-
nen 11 und 21 entfernt. Dann wird A2D
palatinal aufgetragen, fiir eine bessere
Anpassungan den etwas opakeren Ein-
ser(Abb.6und7).

5. Um die restlichen Flecken zu bede-
cken, wird auf beiden bukkalen Seiten
derZahne11und 21die A2 Classic-Zahn-
farbe verwendet. Der Opazitatsgrad die-

ser A2-Farbe liegt zwischen dem trans-
luzenten A2E und dem opaken A2D. Mit
der Kombination aus A2D und A2 ist es
nun nicht mehr moglich, den Ubergang
zwischenZahnschmelzund Kompositzu
erkennen (Abb. 8 und 9).

Die restlichen Flecken sind einfach
unsichtbar geworden. Wie man sieht,
liefert die Kombination der beiden Far-
ben Classic A2 und Premium A2D beste
Einblendeigenschaften im Frontzahn-
bereich (Abb.10 und 11).
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Anwenderbericht

Faserverstarktes
Komposit fur grol3e Sei-
tenzahnrestaurationen

Der Einsatz faserverstarkter Komposite hat in den letzten Jahren zunehmend an Bedeutung gewonnen.
Nachdem diese Komposite den Zahnarztpraxen vor allem durch Wurzelstifte und Briickenkonstruktionen
bekannt sind, prasentiert das Dentalunternehmen GC ein glasfaserverstarktes Komposit, das aufgrund sei-
nerbesonderen Materialeigenschaften fiir die Anwendung bei groBen Restaurationen im Seitenzahnbereich
gedacht ist. Nachfolgend eine kurze Bestandsaufnahme.

Dr. Ulrike OBwald-Dame/Bad Homburg

W Die Faserverstarkten Komposite (FRC
= fiber reinforces composites) kommen
bereits seitden1950er-Jahrenindenver-
schiedensten technischen (zum Beispiel
Automobilindustrie) und alltaglichen
Anwendungsbereichen (zum Beispiel
Kleidung, Mé6bel, Haushaltsgerate) zum
Einsatz.InderZahnmedizinhabensiere-
lativ spat, dafiirin den letzten Jahren zu-
nehmend an Bedeutung gewonnen. Be-
reiche,indenen FRCin der Zahnmedizin
angewendet werden, sind beispiels-
weise die Verstarkung von kieferortho-
padischen Geraten und herausnehmba-
ren Prothesen, bei zahn- und implantat-
getragenen Briicken, als Fiillmaterial
und zur Reparatur von Veneers und fest-

sitzenden Briicken oder Prothesen, fiir
Wurzelkanalstifte sowie zur Schienung
von parodontalen Lésionen und nach
einem Zahntrauma.

Mit Biomimetik zur erfolgreichen
Restauration

Die Versorgung zerstorter Zahnhart-
substanz bedient sich moderner adhési-
ver Techniken, die vor Jahren die restau-
rative und prothetische Zahnheilkunde
revolutioniert haben. Trotz aller For-
schungs- und Entwicklungsbemiihun-
gen stoRen moderne Komposite immer
noch an ihre Grenzen. Eine der grofiten
Herausforderungen der Dentalindustrie
war und ist moglicherweise
ein Fillungsmaterial zu fin-
den, das Amalgam bei aus-
gedehnten Defekten im Sei-
tenzahnbereich im Zuge der
Chairside-Versorgung er-
setzen kann. Auch moderne
Komposite mit besonderen
Fiillkorpern und entspre-
chenden Adhasivsystemen
haben nicht alle Probleme
hinsichtlich einer Fiillungs-
fraktur und der Polymerisa-

tionsschrumpfung gelGst. Es ist hinlang-
lich bekannt, dass schrumpfungshe-
dingte Spalten zwischen Zahn und
Fiillungsmaterial die Entstehung von
Sekundarkaries begiinstigen.!

Forscher, die sich mit der Anwendung
von FRCfiirZahnfiillungsmaterialien be-
schéftigthaben, stelltenfest,dass die Ge-
staltung einer biomimetischen Restau-
rationsstruktur entscheidend ist, um der
Polymerisationsschrumpfung wirkungs-
voller zu begegnen. Dies soll bei den FRC
unter anderem durch eine Simulierung
derKollagenfasern des Dentinserfolgen.
Dass Fasern in Kompositmaterialien er-
folgreich benutzt werden, um die Poly-
merisationsschrumpfung zu reduzieren,
zeigte beispielsweise eine Untersu-
chungvon Vallittu.!

Bei den FRC-Forschungen wurde beob-
achtet, dass die Festigkeit von FRC unter
anderem durch die Richtung und die
Orientierung der Fasern beeinflusst wird.
Hier spricht man von den isotropen (rich-
tungsunabhangiges Kraft-Verformungs-
verhalten),anisotropen (richtungsabhén-
giges Kraft-Verformungsverhalten) und
orthotropen (in bestimmten Richtungen
gleiches Kraft-Verformungsverhalten) Ei-
genschaften faserverstarkter Komposite.
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Weitere Faktoren, welche die besonde-
ren Eigenschaften der FRC beeinflussen,
sind unter anderem die Polymermatrix
der FRC und der grundsétzliche Typ der
Faserverbindung,aufdieandieser Stelle
aber nicht weiter eingegangen werden
soll.?

Das Wirkprinzip der
Faserverstirkung

Um das Prinzip von FRC zu verstehen,
solltemaneinenkleinen Blickin die Welt
der Faserverbundstoffe werfen. Ein Fa-
serverbundwerkstoff ist ein Mehrpha-
senwerkstoff, der in der Regel aus zwei
Hauptkomponenten besteht — einer bet-
tenden Matrix und verstarkenden Fa-
sern. Durch die Wechselwirkung beider
Komponenten erreicht der Faserver-
bundwerkstoff seine ihm immanenten,
héherwertigen Eigenschaften, denn aus
seinen beiden Komponenten ergeben
sich drei wirkende Phasen im Material:
Sehrzugfeste Fasern, eine relativ weiche
Matrixund einebeide Komponentenver-
bindende Grenzschicht.Holzdientoftals
Vorlage bei der Auslegung von Faser-
Kunststoff-Verbunden, und Holzfasern
werdenauchinderRegel beider Produk-
tion von Faserverbundwerkstoffen ein-
gesetzt. Das liegt daran, dass Holzfasern
aus verschiedenen einzelnen Baustei-
nen zusammengesetzt sind. Auch Kno-
chen ist ein Faserverbundstoff, denn bei
Knochen sind Kollagenfasern in Hydro-
xylapatitkristalle eingebettet, gleichzei-
tigwirken die Osteone als Fasern.> 5

Die Umsetzung in everX Posterior

Infolge dieser Erkenntnisse wurde mit
everX Posterior ein mit kurzen Glas-
fasern ausgestattetes, als Dentinersatz
einsetzbares Kompositmaterial entwi-
ckelt, dessen Fasern die Kollagenfasern
des Dentins nachahmen und damit eine
héhere Bruchfestigkeit der Restauration
liefern (5,1 MPa/m™). Der Wert iibersteigt
den des Dentins, das ein natiirliches,
faserverstarktes Material darstellt. Der
Wert liegt im Vergleich zu anderen Kom-
positen annahernd doppelt so hoch.!

Die bei everX Posterior optimierte
Lange der Glasfasern bewirkt die hohe
Festigkeit und Harte sowie die gute
Adaptation des Materials an die Kavita-
tenwand. Gleichzeitig kontrollieren und
minimieren die Fasern die Polymerisa-

tionsschrumpfung — ein oben bereits er-
wahntes, lange bekanntes und immer
wieder bekampftes Problem von Kompo-
sitflillungen. Auch die Befestigung von
everX Posterior zum dariiber zu schich-
tenden Universalkomposit wird durch
die Fasern sichergestellt. Die Fasern
simulieren hier die Durchkreuzung von
Kollagenfasern und Schmelzprismen,
wie sie von der natiirlichen Schmelz-
Dentin-Grenzflache bekannt ist. An die-
ser Stelle geht man von einer Wider-
standsfahigkeit gegen eine Spalt- bezie-
hungsweise Rissausbreitungaus,die der
dreifachen von Dentin sowie der zehn-
fachenvon Knochen entspricht.-

everX PosterioristaufgrundseinerEi-
genschaften als Substruktur zur Ver-
starkung von Kompositrestaurationen
fiir groRere Defekte im Seitenzahnbe-
reich geeignet, denn seine besonderen
Eigenschaften beugen Spalten zwi-
schen Fiillung und Zahn vorund verhin-
dern Fiillungsrisse und Frakturen.

Indikationsbereich
und praktisches Vorgehen

Gemaf? den Eigenschaften empfiehlt
der Hersteller die Anwendung von
everX Posterior bei Kavitaten mit drei
oder mehr zu restaurierenden Oberfla-
chen, Kavitaten mit fehlenden Zahnho-
ckern, tiefen Kavitaten (einschliellich
KavitatenderKlasselund Il sowieendo-
dontisch behandelte Z&hne) sowie
Kavitdten nach Amalgamsanierungen.

Die Anwendung von everX Posterior
in der Praxis ist einfach - es wird wie
ein Komposit verwendet. Um eine
ausreichende VerschleifRfestigkeit und
optimale Asthetik zu erreichen, sollte
everX Posterior immer mit einem licht-

hartenden Universalkomposit {iberzo-
gen werden — zum Beispiel mit einem
Produkt aus der G-znial-Familie von
GCoderabermitanderen,auf dem Markt
erhaltlichen Kompositen.

Fazit

Das faserverstarkte Kompositmate-
rial everX Posterior bietet aufgrund sei-
ner speziellen Materialstruktur neue
Maglichkeiten bei der Versorgung gro-
fer Kavitdten im Seitenzahnbereich,
denn kurze Glasfasern minimieren die
Polymerisationsschrumpfung und ver-
hindern aufgrund der hohen Bruchfes-
tigkeitdes Materials die Entstehungvon
Frakturen in der Fiillung. Damit kann
everX Posterior als Substruktur zur Ver-
starkung samtlicher Kompositrestaura-
tionen eingesetztwerden und stellteine
6konomische Alternative fiirdie Versor-
gung grofRer Kavitaten dar. <«

Die Literaturliste zu diesem Beitrag
finden Sie unterwww.dentalzeitung.info
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Lichtpolymerisation

Optimale Aushartung -
optimale Lebensdauer

Komposite auch in posterioren Mundbereichen sind mittlerweile Standard. Patienten mochten ,weiBe
Fiillungen® und der Zahnarzt erfiillt diesen Wunsch. Doch das Legen solcher Restaurationen ist nach wie
vor eine Herausforderung, denn Komposit verzeiht keine Fehler. Fiir die Langlebigkeit ist die Lichtpolymeri-

sation von besonderer Bedeutung.

Martin Wesolowsky/Kdln

M In aktuellen Fachbiichern wird inzwi-
schen den Details der Lichtpolymerisa-
tion mehr und mehr Aufmerksamkeit ge-
widmet. Die Anforderungen sind im
Grunde bekannt; so nennt Prof. Franken-

“q

berger in seiner ,Adhasiv-Fibel™ als ei-

nige wichtige, zu beachtende Aspekte z.B.:
Das Lichtaustrittsfenster maglichst
nahe an das zu polymerisierende
Komposit bringen;

Abb.1b 440=290nm

~ Abb.1a:VergleichVALO mit Mitbewerber 1. = Abb. 1b: Beide Leuchten setzen eine deutliche
blaue Markierung. - Abb. 1c: Auch hier verursachen beide Leuchten eine Markierung. Die
des Mitbewerbers 1 offenbart jedoch, dass das Lichtfeld nicht homogen ist; dies kann dazu
flihren, dass Komposite nur ungleichmaBig ausgehartet werden.

Abb.1c 390-440nm

Abb. 1f 390-440nm

~ Abb.1d:VergleichVALO mitMitbewerber 2. - Abb.1e:Beide Leuchtensetzeneine blaue Mar-
kierung, wenn auch in unterschiedlicher Stirke. - Abb. 1f: Eine violette Markierung wird nur von
VALO gesetzt, nicht jedoch vom Mithewerber 2; diese Leuchte emittiert kein Licht der niedrigen
Wellenldngen 390-440 nm.

~ Abh. 1a—f: Mitlichtsensitiven Scheiben lasst sich feststellen, ob eine Leuchte ein bestimmtes
Lichtwellenlangen-Spektrum emittiert. Die Scheiben mit blauen Markierungen reagieren auf
Licht der Wellenl&ngen 440-490 nm (dem (iblichen LED-Polymerisationslicht), die Scheiben mit
violetten Markierungen auf 390—440 nm.

Mit einer ausreichenden Zeit polyme-
risieren, um dem Komposit geniigend
Energie zukommen zu lassen;
Schattenwurf der Matrize beachten,
nach Bandabnahme nachpolymeri-
sieren;

Sicherstellen, dass die verwendeten

Polymerisationsleuchten in ihrer Leis-

tung nicht nachlassen;

Lichtleiter/Lichtaustrittsfenster kon-

trollieren, damitdie Lichtabgabe nicht

durch Defekte und/oder Komposit-
reste beeintrachtigt wird.

Das sind augenfallige Forderungen,
deren Erfiillung zum Teil von der Leis-
tung der Leuchte, zum Teil jedoch auch
von ihrer Handhabung abhangt. Be-
schéftigt man sich ndher damit, stellt
man jedoch fest, dass die Bauart einer
Leuchte die Handhabung wesentlich er-
leichtern oder erschweren kann.

Leuchten-Konstruktion
nach Praxis-Anforderungen

Daswardie Ausgangslage,als Ultradent
Products, USA, begann,die neue Polymeri-
sationsleuchte VALO zu entwickeln. Mo-
derne LED-Technik versetzt heute in die
Lage, eine solche Leuchte mit hohen und
hochsten Leistungsabgaben auszustatten.
Doch ist noch nichts damit gewonnen, nur
eine ,starke” Leuchte zu bauen: Die Leis-
tungmussauch dortankommen, wo sie ge-
braucht wird. In der engen Mundhahle be-
deutet dies, dass die Bauhghe der Leuchte
am Lichtaustritt so gering sein muss, dass



auch die 7er und 8er noch miihelos zu er-
reichen sind und man in okklusale Kavita-
ten ohne Anwinkelung (und damit der Ge-
fahrvon Schattenzonen) leuchten kann.

Nicht alles, was leuchtet,
hértet auch aus

Oft werden in einer Praxis alle Leuch-
ten,die noch blaues Lichtabgeben, fiirvoll
funktionsfahig gehalten. Dies ist in meh-
rerlei Hinsichtfragwiirdig. Die Lichtstarke
ist so kaum festzustellen; auch eine
Leuchte mit weniger als 100 mW/cm?
scheint zu funktionieren, aber mit ihr be-
notigte eine Lichtpolymerisation mehrere
Minuten.

Aber auch die Lichtwellenldnge spielt
eine Rolle. Der am meisten eingesetzte
Lichtinitiator in Kompositen, Campher-
chinon, erfordert Licht um 468 nm Wel-
lenldnge. Weitere mitunter eingesetzte
Initiatoren (z.B. Lucirin TPO oder PPD)
verlangen jedoch niedrigere Wellenldn-
gen und werden mit einer Leuchte, die
nur im Bereich 450—490 nm liegt, nicht
erreicht. Leider legen die Hersteller von
lichthdrtenden Materialien nur selten
offen, welche Initiatoren in ihren Pro-
dukten Verwendungfinden.

Die VALO-Leuchte hatmandeshalb mit
vier LEDs in drei verschiedenen Wellen-
léngen ausgestattet, die eine Bandbreite
von395—480nmabdecken. Miteinersol-
chen Breithand-Leuchte ist der Zahnarzt
auf der sicheren Seite. Modi zwischen
1.000 und 3.200 mW/cm? stellen genii-
gend Leistung fiir jeden klinischen Fall
zur Verfiigung und kommen fast immer
mit kurzen Polymerisationszeiten aus.

Gezielte,homogene
Polymerisation

Neben Leistung und Wellenlénge sind
weitere Eigenschaften des Polymerisa-

ANZEIGE

PureMotion’

| M8 5ernier

flr bis zu 2 |
Behandler

Behandler

Das komplette Amalgam-
Separations-System

auf Sedimentationsbasis

integrierter Entsorgungsservice
wartungs- und stérungsfrei
mit und ohne Trocken-Saugmaschine
fur jede PraxisgrofRe das passende Produkt

WWW.pure-motion.com - info@pure-motion.com

tionslichtes wichtig: Damit einige Milli-
meter Abstand zum Komposit nicht zu ei-
nem iiberméafiigen Leistungsabfall fiih-
ren, sollte der Lichtstrahl gebiindelt sein.
Die Homogenitét des Lichtfeldes stellt
sicher, dass jeder Teil des auszuharten-
den Komposits mit gleicher Lichtstarke
und -wellenldnge bestrahlt wird.
Wellenldangen und Homogenitét kann
man durch lichtempfindliche Indikator-
scheiben sichtbar machen (Abb. 1a—f).
Ein einfacher Test der Lichtbiindelung,

den jeder durchfithren kann, ist der
JApfelsaft-Test (Abb. 2a und b): Einfach
inein Glas mitgefarbter Fliissigkeit (z. B.
klarem Apfelsaft) leuchten und der
Strahlengang wird erkennbar.

Kleine Mundéffnungen
erfordern zierliche Leuchten

Nicht nur Kinder, auch Erwachsene
und altere Patienten haben ein Problem,
den Mund iibermafig weit zu 6ffnen.

- Abb.2a und b: Wie gut der Strahl einer Polymerisationsleuchte gebiindelt ist, lasst sich durch einfaches seitliches Hineinleuchten in ein Glas mit
gefarbter Fllissigkeit entdecken. - Abb. 2a: Lichtstrahl der VALO.

KENNZIFFER 0751 ~
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>> UMSCHAU

Abb.3

~ Abb. 3: VALO gibt es kabelgebunden oder
»Cordless“. Beide Varianten haben viele Vorteile
gemeinsam, vor allem die Lichtstérke, die Licht-
biindelung und die solide, aber schlanke und
handliche Bauweise.

Manche Leuchten erfordern jedoch ge-
nau dies, denn normale Lichtleiter sind
meist nur um ca. 60° gebogen. Dies
macht es fast unmoglich, exakt okklusal
in eine posteriore Kavitdt zu leuchten.
Die Folge: Schattenzonen und unbelich-
tete Bereiche.

VALO nutztdie Moglichkeiten der LED-
Technik und setztseine Lichtquelle direkt
in den Leuchtenkopf. Das Licht wird im
optimalen Winkel von 85° abgestrahlt.

Abb.4

~ Abb. 4: Im Inneren des VALO-Kopfes:
Vier LEDs, die insgesamt ein Spektrum von
395-480nm abdecken. Eine Sammellinse
biindelt das Licht zu einem homogenen Feld.

Der Kopf hat eine Bauhdéhe von nur
11,5 mm. Damit hat man Zugang zu allen
BereichenimMundundkannzuverlassig
belichten.

Praktisch und robust
fiir ein langes Praxisleben

In vielen Praxen kann man Leuchten
mit gesprungenen Ge-
hausenundbescha-
digten Lichtleitern
sehen;der Praxisall-
tagbringt es mitsich,
dass eine Leuchte mit-
unter auch Schlage und
Stiirze aushalten muss. Leider
fiihrt dies — neben den unschonen
Rissen und Spriingen — auch oft zu be-
eintrachtigter Lichtleistung, denn Licht-
leiter sind empfindliche Teile.

Die VALO-Leuchten bestehenaus mas-
sivem, gefrasten Aluminium mit Eloxal-
schicht, das dank seiner Teflonbeschich-
tung leicht sauber zu halten ist. Einen
bruchgefahrdeten Lichtleiter gibt es
nicht,nureinebesondersgehartete Sam-
mellinse, von der man etwa anhaftende
Kompositreste sogar mit einem norma-
len Metallspatel entfernen darf. Ein wei-
terer Vorteil des Metallgehduses: Es leitet
effektivWarmeab,sodass einzusatzlicher
Ventilator nicht nétig ist; Lifteroffnungen
und Gerdusche entfallen.

Energiezufuhr -
per Akku, Batterie oder Kabel?

Die moderne LED-Technik macht es
moglich, dass diese Leuchten vielfach
kabellos angeboten werden. Allerdings
kommen meist Spezial-Akkus zum Ein-
satz, die ziemlich voluminds sind; wenn
ein Austausch ansteht, stellt sich auch oft
ein rechthoher Preis heraus.

Bei VALO hat der Zahnarzt die Wahl:
Die schlankeste und leichteste VALO-
Variante wird durch Netzstrom betrie-
benund iibereinsehrdiinnes,flexibles
Kabel versorgt. In VALO Cordless setzt
man zwei kleine, preiswerte Lithium-
Eisenphosphat-Batterien ein; ein wei-
teres Paar (im Lieferumfang enthalten)
findet seinen Platz in einem externen
Ladegerat. Oft reicht eine Ladung fir
eine ganze Arbeitswoche. — Ob VALO
oder VALO Cordless: Die Lichtqualitat
und die zur Verfiigung stehenden Modi
sind die gleichen.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

~ Abb. 5: Dank der kleinen, niedrigen Bauart
des VALO-Kopfes werden auch schwierig zu
erreichende Winkel und posteriore Zahn-
flachen gut erreicht, ohne dass extreme
Mundéffnungen notig wéren.

Der Polymerisationsvorgang
erfordert Aufmerksamkeit

Fiireingutes Polymerisationsergebnis
muss diesem Arbeitsgang auch die n6-
tige Aufmerksamkeit gewidmet werden.
Dazu gehdren eine sorgfaltige Positio-
nierung und Stabilisierung des Leuch-
tenkopfes, eine Beobachtung des Ar-
beitsfeldes (durch eine orange Schutz-
brille) und Konzentration auf den Aus-
hartungsvorgang, ohne sich ablenken zu
lassen.

Mit den VALO-Leuchten werden dazu
die besten Voraussetzungen geschaffen;
ihre Lichtleistungen sowieihre Gestaltung
machen es dem Praxisteam leicht, Kompo-
sitrestaurationen zuverldssig auszuhar-
ten und ihnen somit eine langjahrige
Lebensdauer zu sichern. ¢4

Literatur

'Frankenberger, R: Adhasiv-Fibel.
3. liberarbeitete und erweiterte Auflage.
2013. Spitta-Verlag, Balingen, 2013.
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>> HUMOR

Zahnige Angelegenheit | Bitte lacheln!

Victoria Beckham, in den 1990er-Jahren durch die Girl-
band ,Spice Girls“ beriihmt geworden, ist nicht gerade fiir
ihr strahlendes Lécheln bekannt. Vielmehr galt sie bisher
als leicht unterkiihlt. Der Grund hierfiir: Sie mag ihre
Zéhne nicht. Deshalb gibt es kaum Bilder von ihr, auf
denen sie lachelt. Jetzt hat die so kiihl wirkende Britin
gezeigt, dass sie auch anders kann. Mit einem Foto, das
FuRballergatte David auf Facebook postete, zeigte sie ein-
malsorichtigZahne. Das Bild, auf dem seine Frau herzlich
und strahlend lachelte, kommentierte er schliefilich so:
»Sehtihr,ich habe euch doch gesagt, dass sie auch lacheln
kann.*

Eine Sammelleidenschaft
der ganz besonderen Art
bewies ein Mann aus dem
Raum Ulm. Dieser hatte
sich namlich Zahne einer
vom Aussterben bedroh-
ten Seebérenart bestellt.
Die Zollbeamten wurden
bei dem Paket aus Siidafrika
skeptisch und liefen die Liefe-
rung genauer unter die Lupe neh-
men. Und dies aus gutem Grund,
denn es zeigte sich, dass die See-
barenart tatséchlich im Washing-
toner Artenschutzabkommen ge- "
listet war, wonach der Handel mit ge-
schiitzten Tierarten verboten ist. Die Z&hne wurden schlieRlich
beschlagnahmt, den ebenfalls im Paket mitgelieferten Kormo-
ranschadel durfte der Empfanger aber behalten. Dies diirfte
wohl ein geeigneter Anlass gewesen sein, sich ein anderes
Hobby zu suchen...

© Ysbrand Cosijn

Quelle: www.promicabana.de

Quelle: www.swp.de

Schokolade statt Fluorid?

Zu viel Schokolade ist ungesund, das weif} jedes
Kind! Nicht nur, weil sie Hiiftspeck fordert, sondern
auch, weil der darin enthaltene Zucker den Zahn-
schmelz angreifen kann und so Kariesbakterien ein
leichtes Spiel haben. Trotzdem ist die siifie Leckerei
bei jedermann beliebt. Bereits vor einiger Zeit ha-
ben Wissenschaftler etwas herausgefunden, wo-
riiber sich wahrscheinlich alle Schokoladen-Fans

freuen werden: namlich, dass ein Kakaoextrakt Fragteinangstlicher Patientden Zahnarzt:, Istdas Zahneziehen bei

die Bildung von Hy.c.irox'yl- Ihnen schmerzlos?“ — ,Meistens. Bis jetzt habe ich mir nur einmal
apatit-Kristallen begiinstigt. s Ve

Diese kdnnen dann grofer .
alsdiedblichen Krisj[alledes ,Bis auf zwei Zahne haben Sie mir nun alle ge-
Zahnschmelzes sein, was zogen", emport sich die Patientin. ,,Beruhigen

zur Folge hat, dass dieser Sie sich, weit kann der kranke Zahn nun nicht
Extrakt den Schmelzim Ver- mehrsein!*

© ArtFamily

© Melica

© Mariyana Misaleva

gleich zu herkémmlichen _,'
Fluoriden widerstandsfahiger Auf der Party: ,Frau Simone, jedes Mal, -
macht. AuRerdem argumentie- wenn Sie mich so anlachen, wiinsche ich mir, \
ren die Forscher, dass der Scho- dass Sie mich besuchen kommen.“— ,Sie sind jaein \

koladenextrakt den deut- ganzarger Schmeichler!“—,Naja, wie man es nimmt
lichen Vorteil bietet, nicht —ich bin namlich Zahnarzt.” \
wie Fluoride in zu gro- ‘"
_ en Mengen schadlich
.~ fiirdieZdhnezusein.

,,Doktor, Doktor, helfen Sie mir, meine Hande zittern so.“—
,Trinken Sieviel Alkohol?“~,,Nein, das meiste verschiitte ich.”

Quelle: Dr. Pohanka, R.: Die Nichsten, bitte! Die besten Arztewitze

ey Quelle:
g % 5 www.holodent.com

078 KENNZIFFER 0791 »



lhre Praxis

DDX ist ein Online-Fallmanagement-
tool, mit dem Praxen und Labore
effektiver kommunizieren kon-
nen: reichen Sie vollstandig
neue Falle in Sekunden

ein, rationalisieren und
automatisieren Sie lhre
Laborarbeitsablaufe

und rufen Sie den

Status ausstehender

Falle in Echtzeit ab.

B FreeTel: 0800-1500055
FreeFax: 08000-404444

www.henryschein-dental.de

Erfolg verbindet.

ConnectDental.

DIGITAL RESTORATIVE SOLUTIONS FOR PRACTICES & LABORATORIES

DIE PERFEKTE VERBINDUNG ZWISCHEN
PRAXIS UND LABOR

Digitale Abformung und
digitaler Datentransfer

Unter der Dachmarke Connect Dental
blndelt Henry Schein seine Aktivitaten rund
um den digitalen Workflow zwischen Praxis
und Labor. Spezialisten-Teams fur digitale
Systeme beraten individuell, planen die sinn-
volle Vernetzung offener, digitaler Produkte
und fiihren sie zu einfach zu bedienenden
Kundenlésungen flr Zahnarztpraxen und
Labore zusammen.

lhr Labor

Ihr Vorteil mit Henry Schein:

B Beratung: Individuell und Workflow-
orientiert

B Konzept: Workflow zwischen Praxis und
Labor im Hinblick auf Datenaustausch und
Schnittstellen

B Implementierung: Installation von Netz-
werklésungen, offenen digitalen Abdruck-
scannern, Rontgensystemen, CAD/CAM
Systemen Chairside und Labside

VA HENRY SCHEIN®

DENTAL
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Hochster CRI-Wert fii

Zur IDS 2013 stellte ULTRADENT mit Solaris 2
die neueste LED-Behandlungsleuchte vor.
Nach dem groBen Erfolg von Solaris LED
konnten nun mit Solaris 2 die Vorteile der
LED-Technologie fiir die Zahnarztpraxis wei-
terentwickelt werden. Diese neue Leuchte
blndelt die Winsche aller Behandler und
stellt den aktuellen Standard fiir moderne, ef-
fektive und wirtschaftliche OP-Leuchten dar.
Auch Solaris 2 wird mit hochwertigen Werk-
stoffen gefertigt und sorgfaltig verarbeitet.
Somit bietet es den besten CRI-Wert, der
mit LED-Technologie bisher erreicht wurde:
CRI=95.

Die Leuchte bietet mit verschleiBfreier LED-
Technologie und dem hohen CRI-Wert bestes
Licht fir den zahnarztlichen Arbeitsbereich.
Solaris 2 wird (ber eine Mikoprozessor-
steuerung geschaltet und kontrolliert, akusti-
sche Signale erténen jeweils bei minimaler
undmaximaler Lichtleistung. Die One-Touch-
Bedienung fur minimale Lichtleistung beim
Einsatz von lichthdrtenden Materialien er-
moglicht einen sorglosen Einsatz bei der Fiil-
lungstherapie.

Die Behandlungsleuchte sorgt auch flr Hy-
giene amArbeitsplatz: Beide Metallgriffe sind
abnehmbar und autoklavierbar. Die Abde-
ckung der Reflektoren lasst sich ebenfalls

r LED-Leuchten

abnehmen und bequem
reinigen.

Die Behandlungsleuchte ver-
flgt Uber eine regelbare
Lichtleistung von 2.500 bis
45.000 Lux, bei einer
gleichbleibenden Farbtem-
peraturvon 5.000 K.

Der geringe Stromverbrauch
liegt beimax. 26 Watt, inVer-
bindung mit einem sehr ho-
hen Wirkungsgrad bedeutet
das nicht nur Energieein-
sparung, es entsteht kaum
Wérme, wodurch auf einen
Lifter verzichtet werden
kann. Die Ein/Aus-Funktion kann an der
Lampe, am Zahnarztgerat und per FuBschalter
an der Behandlungseinheit bedient werden.
Die Anordnung und die Geometrie der Licht-
quelle und Reflektoren sorgen fiir eine na-
hezu schattenfreie Ausleuchtung, durch die
hochwertige Aufhdngung mit einer 5-Ebe-
nen-Beweglichkeit I&sst sich die Leuchte mit
minimalem Kraftaufwand exakt positionie-
ren.

Die hochwertigen LEDs besitzen eine extrem
lange Lebensdauer, die auf mindestens
50.000 Stunden ausgelegt ist. Damit ist

Solaris 2 nicht nur eine effiziente und leis-
tungsstarke Arbeitsleuchte, sondern auch
eine sehr wirtschaftliche Investition.

ULTRADENT Dental-Medizinische
Gerédte GmbH & Co. KG
Eugen-Séanger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.: 089 42099270

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de

Interdentalkeile aus Ahornholz mit blutstillender Wirkung!

Die fertigungstechnische Erfah-
rung von Polydentia sowie ihre
Aufmerksamkeit fiir die Schwei-

zer Qualitat finden Ausdruck in
diesen Interdentalkeilen aus Holz

mit blutstillender Wirkung. Hergestellt
mit zertifiziertem Ahornholz aus naturnah be-
wirtschafteten Wéldern, enthélt diese Neuig-
keit Aluminiumkaliumsulfat, das eine blutstil-
lende Wirkung auf das Zahnfleisch ausiibt.

Einzeln und sorgfaltig vorbereitet, sind sie einer
einwandfreien Endbearbeitung unterzogen.
Wir bieten folgende Vorteile an:

Anatomische Form: Die gebogene Spitze
schont die Papillen;

Blutstillende Wirkung: Hilft, interdentale Blu-
tungen besser zu kontrollieren;

Komplettes Sortiment; Erhaltlich in flinf
GroBen (11 mm, 12mm, 13mm, 15mm,
17 mm);

Kleine Abmessung (XS, 11 mm): Ausgezeich-
net flir enge Rdume, z.B. in der Kinderzahn-
medizin;

GroBe Abmessung (XL, 17 mm): Ideal fiir die
Behandlung von Zahnen mit breiten Interden-
talrdumen, vor allem in der Parodontologie;
Einfache Nachfiillung: Wir bieten separate
Nachflillpackungen an, die je nach Bedarf
bzw.nachtéglichenklinischenAnforderungen
nachbestellbar sind (einzelne GroBen, assor-
tierte Packung). Keine Einférbung, ganzes
Sortiment in Naturfarben.

Fir perfekte Kontaktpunkte und hervorragende
Restaurationen in jeder klinischen Situation —
unbedingt zu probieren, das Produkt zur Ver-
bindung von Okologie und ZweckmaBigkeit.

Polydentia SA

6805 Mezzovico-Vira, Schweiz
Tel.: +49 7641 55345

Fax: +49 76417663

E-Mail: marketing@polydentia.ch
www.polydentia.ch/de/

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Hohe Deckkraft, bequeme Applizierbarkeit

Seit der Markteinflinrung wurde das Keramik-
system Initial kontinuierlich verbessert und
feiert in diesem Jahr sein zehnjahriges Jubi-
laum. Anlass genug flr den Dentalspezialisten
GC, sein erfolgreiches Portfolio mit der Initial
MC Classic Linie zu erweitern. Sie steht fir
eine effektive und 6konomische Dreischicht-
Technik und macht auf unkomplizierte Weise
die Umsetzung der bekannten VITA-Farben
madglich. Ein wesentlicher Vorteil: Die Produkte
sind mit allen bestehenden Initial MC-Kompo-
nentenzu 100% kompatibel und somitbeliebig
erweiterbar —was nicht zuletzt den Schritt von
der Dreischicht- zur individuellen Mehr-
schichttechnik erleichtert.

GC hat zudem den neuen Pastenopaker Initial
MC Paste Opaque Classic Linie (PO-CL) ent-
wickelt, der genau auf die neue Linie abge-
stimmt ist und die Arbeit gleich dreifach opti-
miert: durch eine noch hohere Deckkraft, eine
bequemere Applizierbarkeit sowie einen ver-
besserten Haftverbund. Ein schneller und un-
komplizierter Einsatz wird durch die anwen-
dungsfreundliche und gebrauchsfertige Dar-

Biofilmmanagement auf hochstem Niveau

Griindliche Zahnpflege, die man spiirt und sieht
— daf(ir sorgt die innovative PRO-EXPERT Linie.
Bei der Entwicklung dieser neuen Zahncreme-
Generation setzte Procter & Gamble Professional
OralHealth erstmals auf das geblindelte Know-

Systemkomponenten  kombinierbar.
Die Classic Linie umfasst das Work
Set 1 mitallen Materialien fir die Drei-
schicht-Technik in den gangigsten

§ » J; VITA-Farben. Das Work Set 1 ergéanzt
S = 4; f das Work Set 2 zusatzlich um die Far-
O£ 4 benAd4,B1,B4,C1,C2,C4,D2,D4,

[ 1';#& BLD-1,3,womitalle VITA-Farbenin der

reichungsform (4g Glas) L. i | t,,_ klassischen Dreischichttechnik sicher

ermoglicht. Zudem garan-

tiert die warme Farbgebung der Pastenopaker
eine verfarbungsfreie und farbsichere Basis fur
die weitere Schichtung — speziell auf schwieri-
gen Geriistmaterialien wie NEM-Legierungen.
Mithilfe der optimierten Deckkraft werden
durchscheinende Rénder und eine Verfarbung
vom Geriist her vermieden, des Weiteren weist
das Material neben einer guten Standfestigkeit
kaum Schrumpfung auf. Erfahrene Anwender
konnen das System beliebig ausbauen und fir
fast alle Arbeitstechniken einsetzen.

Wie alle Produkte der Initial-Familie ist die
Initial MC Classic Linie sowohl mit den Lus-
trepastes NF, als auch mit weiteren Initial MC-

DieVorteile des Zinnfluorids kompromisslos fiir
den Patienten nutzbar machen —mitder neuen
Oral-B/blend-a-med PRO-EXPERT Linie wird
dieser lang gehegte Wunsch jetzt Realitét. Da-
bei stirken die innovativen Zahncremes dank

ihres  besonderen  Wirk-

SCHMELZEROSION

komplexes die Zdhne ge-

58 % Verminderung von Erosionsbedingtem
Zahnschmelzverlust

Signifikante
Reduktion des
Schmelzveriustes
in situ.

gen Karies, bieten eine zu-
verldssige Plaguekontrolle,
einen effektiven  Zahn-
fleischschutz und bilden ei-
nen Schutzschild gegen

sdurebedingte Erosionen.
Dartiber hinaus sorgen sie
fur eine schnelle chemi-
sche Blockierung der Den-

Hooper et al. Journal of Dentistry 2007,35:476-481.

how seiner beiden Mundpflegemarken Oral-B
und blend-a-med. Das Ergebnis stellt einen
Durchbruch auf dem Gebiet des chemischen
Biofilmmanagements dar. Denn dank ihrer
ginzigartigen Formulierung aus stabilisiertem
Zinnfluorid und Natriumhexametaphosphat
fordert die Oral-B/blend-a-med PRO-EXPERT
die Mundgesundheit und sorgt gleichzeitig fiir
eine verbesserte Asthetik.

tinkanélchen und beugen
dadurch Hypersensibilita-
ten vor. Zudem ist die PRO-EXPERT Linie her-
kémmlichen Fluorid-Zahncremes dank ihrer
neuartigen Formulierung aus stabilisiertem
Zinnfluorid und Natriumhexametaphosphat
Uberlegen — und das ganz ohne die bei Zinn-
fluorid (iblichen Nebenwirkungen wie Zahn-
verfarbungen.

Doch was ist das Erfolgsrezept der innovativen
PRO-EXPERT Linie? Durch die Verringerung

und einfach erzielt werden kénnen.
Eine kostenglinstige Alternative stellt zudem
das Welcome Set dar. Dartiber hinaus sind die
neuen Pastenopaker PO-CL auch separat als
Set mit allen 16 VITA-Farben erhaltlich.

GC Germany GmbH
SeifgrundstraBe 2

61348 Bad Homburg

Tel.: 06172 99596-0

Fax: 06172 99596-66
E-Mail: info@gcgermany.de
WWW.gceurope.com

des Wasseranteils auf lediglich 4 Prozent
konnte das Zinnfluorid stabilisiert und sowohl
seine Bioverfligharkeit als auch seine Wirk-
samkeit erhoht werden. Auf diese Weise kom-
men dem Patienten die vielféltigen Vorteile in
besonderem MaBe zugute.

Komplettiert wird der Wirkstoffkomplex durch
das in Form von Mikroaktivkiigelchen enthal-
tene Natriumhexametaphosphat. Wéhrend
desPutzens|dsen sie sich sanftaufund so bil-
det sich auf nichtabrasive Weise ein Schutz-
schild, der bis zu 18 Stunden lang vor Plaque-
neubildung, Zahnstein und Verfarbungen
schitzt.

SeitJuli2013istdie neue Oral-B/blend-a-med
PRO-EXPERT in drei Varianten erhéltlich:
PRO-EXPERT Tiefenreinigung, PRO-EXPERT
Zahnschmelz Regeneration und PRO-EXPERT
Sensitiv + Sanftes WeiB.

Procter & Gamble Germany GmbH
Professional Oral Health

Sulzbacher StraBe 40

65824 Schwalbach am Taunus
www.dentalcare.com

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Das Amalgamabscheider-Wunder von CATTANI

Mit dem Amalgamabscheider
Hydrozyklon 1ISO 18 présentiert
CATTANI ein Alleinstellungs-
merkmal in der sicheren und effi-
zienten Amalgamseparation. Der
HydrozyklonISO 18isteinnahezu
storungsfrei arbeitender Amal-
gamabscheider, der selbst unter
hochster Schaumbelastung, durch z.B.
Blut, schaumhaltige Reiniger oder Natri-
umbikarbonat aus Airflowsystemen,
weiter arbeitet. Dabei bedient sich der
Hydrozyklon1SO 18 einer Technik, die Er-
eignissenaus der Natur nachempfunden
ist — den Zyklonen. Um diesen Effekt zu
erzielen, wird tber ein davorgeschaltetes
CATTANI-Saugsystem (wie z.B. Turbo-Smart
oder Turbo-HP) das mit Amalgam behaftete
Wasser-Sekret-Gemisch unter Druck in den
Amalgamabscheider Hydrozyklon ISO 18 ein-
gebracht. Bei Eintritt des mit Amalgam be-
hafteten Wasser-Sekret-Gemisches in den
oberen Teil des Amalgamabscheiders wird die-
ses in eine sehr schnelle und starke Rotation
versetzt, dhnlich eines Zyklons. Hierbei werden

Behandlungseinheit CP-One Plus

Die moderne Zahnarztpraxis setzt immer mehr
auf innovative Konzepte, die es ermoglichen,
dem Patienten mehr Komfort bei seinem Auf-
enthalt in der Praxis zu schaffen. Die CP-ONE
PLUS bietet dabei auch fiir in der Mobilitat ein-
geschrankte Patienten ein HochstmaB an
Komfort. Dies beginnt bei einem angenehmen
Beratungsgesprach mitdem Zahnarzt, beide in
aufrechter Sitzhaltung in Augenhdohe, und flihrt
weiter Uber die sanften, ruhigen Bewe-
gungsabléaufe des Behandlungsstuh-
lesflrdierichtige Patientenlagerung,
vollig ruckfrei durch die neue Elektro-
hydraulik mit sanftem Anlauf. Nattir-
lichfindetauch der Zahnarztalle Aus-
stattungsmerkmale eines zeitgemé-
BenBehandlungsplatzes, die seine
Téatigkeit unterstit-
zen und es ihm er-
lauben, dem Patien-
ten die volle Aufmerk- |
samkeit zu widmen. Das |
Konzept deraus allen Per- |
spektiven durchdachten
Einheit CP-ONE Plus er-
laubt Kommunikation in

_ }h f:“

i

|/ - ;
-

die feinen Amalgamriickstande an die AuBen-
wandungen des sich verjiingenden Amalgam-
abscheiderkegels geschleudert undin Richtung
Abscheideduse befordert, welche sich direktvor
demAmalgamsammelbehalter befindet. Genau
an dieser Stelle ,fallen” die Amalgamriick-
stdnde in den Amalgamsammelbehalter, wah-
rend das restliche Wasser-Sekret-Gemisch in
der Mitte des Kegels wieder aufsteigt undin den

jeder Position. Patient und Be-
handler sitzenin einemWinkel von
90° zueinander. Dadurch wird
eine nattirliche, stressfreie Atmo-
sphére flr Aufklarungsgesprache
und Patientenfragen geschaffen.

Der  Knickstuhl  erhoht den

Patientenkomfort signifikant.

Vor allem Senioren fallt bei einer Sitzhéhe von
nur40 Zentimeternder Einstieg
besonders leicht. Der Zahnarzt

profitiert bei der Behandlung mit der CP-

ONE Plus von der groBen Bandbreite der

mdglichen Einstellungen. Der Arzttisch

|&sst sich von der 8-Uhr- bis in die 2-Uhr-Posi-
tion bringen und ist mit zwei verschiedenen

Haltern fiir die Handstlicke erhdltlich, die auto-

klavierbar, horizontal und verti-

kal verstellbar sind. Gleiches
gilt fur die Instru-
mentenhalter am

" Assistenztisch. Das

Bedienfeld am Arzt-
tisch bietet vielféltige

Funktionen mit einem

g intuitiven  Eingabefeld

g

Em

iip -

Abwasserbereich befordert wird. Ein tur-
nusmaBiger (z.B. jahrlicher) Wechsel des
Amalgamabscheidesammelbehdlters ist
nicht notwendig. Die Entsorgung des
Sammelbehélters erfolgt erst bei Errei-
chen der bauartzugelassenen Maximal-
flllstandshéhe. Die enorme Leistungsfa-
higkeit des Amalgamabscheiders sowie
seine einfache und unproblematische
Wartung machen ihn fir die Zahnarzt-
praxis zu einem Garanten flir ein sto-
rungsfreies Arbeiten.

Der CATTANI-Hydrozyklon IS0 18 (Fluss-
leistung 18L/Min.) arbeitet zudem kom-
plett ohne elektronische Bauteile.

CATTANI Deutschland GmbH & Go. KG
Scharnstedter Weg 34—36

27637 Nordholz

Tel.. 04741 18198-0
Fax:0474118198-10

E-Mail: info@cattani.de
www.cattani.de

und einem organi-
schen EL-Display.

Fir die Turbine stehen
vier verschiedene An-
laufgeschwindigkei-
ten zur Auswahl. Flr
den Mikromotor und
den Ultraschallscaler
lassen sich je nach Therapie die jeweils pas-
sende Geschwindigkeit und Leistung einstel-
len. Das erweiterte Helferinnenelement der Be-
handlungseinheit 1asst dem Zahnarzt die Wahl
zwischen dem Zwei-Hand-, Vier-Hand- oder
Sechs-Hand-System. Der neue FuBschalter
wird Uber Driicken und Drehen einer Scheibe
bedient und ermdglicht damit eine prézise
Steuerung des Handstticks.

f
.

Belmont Takara Company Europe GmbH
Berner StraBe 18

60437 Frankfurt am Main

Tel.: 069 506878-0

E-Mail: info@takara-belmont.de
www.takara-belmont.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Innovative Hygienelosungen einfach umgesetzt

Die  Hygieneschréanke  von
INFRATRONIC SOLUTIONS  bieten
endlos viele Kombinationsmdglich-
keiten. Dieinzwei Ldngen und Tiefen
erhéltlichen Oberschrénke lassen sich ganz indi-
viduell ausstatten. Geschuitzt vor Aerosolen und
sonstigen Verschmutzungen stellen die Ober-
schrénke wahrend der Behandlung schnell sau-
beres Arbeitsmaterial zur Verfligung. Neben be-
rihrungsfreien Spendern fiir Seife und Desinfek-
tion werden Applikationsmodule fiir Papier- und
Stoffhandtiicher, Handschuhe, Becher und
Mundschutz sowie unterschiedlich groBe Abla-
gen angeboten. Die Stellfldche auf der Behand-
lungszeile bleibt frei.

Durch das variable Befestigungssystem sind
alle Module frei platzierbar und kénnen beweg-
lich integriert werden. Die individuelle Anord-
nung derAusstattungselemente—wie zumBei-
spiel die Applikationshilfe fir Handschuhe, die
gleichzeitig mehrere unterschiedliche GroBen
bereithélt oder der Spender fiir Mundsplilbe-
cher—ermaglicht die bedarfsgerechte Einrich-
tung von Wasch- und Arbeitsbereichen. Die
Hygieneschrénke lassen sich vielseitig nutzen.
Mit dem passenden Zubehor wird durch we-
nige Handgriffe aus einem Hygieneschrank
zum Beispiel ein Materialschrank. Die Ober-
schrénke sind ideal flir jede Zahnarztpraxis als

a L@

praktischer Helfer fiir Ordnung und einfache,
hygienische Materialentnahme.

EUROLINE ist mit einer Tiefe von 345 mm ein
Platzwunder fiir alle Zahnarztpraxen in Verbin-
dung mit einer Unterschrankzeilentiefe von
600 mm.

Der kleinere SLIMLINE (Foto) mit einer Tiefe
von 215 mm fligt sich perfekt in bestehende
Schrankzeilen mit einer Tiefe von 500 mm ein.
MiteinerBreite von 1.500, 1.000 oder 500 mm
passen sich die Oberschrénke optimal den Ma-
Ben und der Aufteilung von géngigen Unter-
schrankenan.Auchfarblichsindkeine Grenzen
gesetzt. Zur Wahl stehen unterschiedliche Far-

ben und hochwertige Dekore. Die Fronten sind
je nach Wunsch als Spiegel, Satinatoglas oder
in Lacobelfarben erhéltlich.

Weinmann GmbH

INFRATRONIC SOLUTIONS
FrankenstraBe 6

63776 Mombris

Tel.: 06029 99303-0

Fax: 06029 99303-29

E-Mail: info@infratronic-solutions.com
www.infratronic-solutions.com

Neues Ultraschall-Chirurgiegerat vorgestellt

Die VarioSurg-Produktlinie ist seit
jeher ein Garant flir Spitzenleistun-
gen in der dentalen Ultraschall-
Chirurgie und erfreut sich weltweit
einer breiten Anwenderbasis.

N\

Mit dem Ultraschall-Chirurgiegerét |
VarioSurg3 stellt NSK ein neues |
Chirurgiesystem vor, welches (ber
eine um 50 % hohere Leistung ver-
fugt. In Verbindung mit der jederzeit

zuschaltbaren ,Burst”-Funktion, welche
fur einen Hammereffekt sorgt, wird dabei
die Schneidleistung und  Schnittge-
schwindigkeit signifikant erhoht. Das
ultraschlanke und federleichte Handsttick
mit LED-Beleuchtung — selbstverstand-
lich sterilisierbar und thermodesinfizier-
bar —sorgtjederzeit flir optimalen Zugang
und beste Sicht.
Lichtleistung und Kiihimittelmenge sind
je nach Anwendungsbereich regulierbar,
sodass in Verbindung mit einer Vielzahl an
zur Verfligung stehenden Aufsétzen den
Anwendungsbereichen der VarioSurg3
praktisch keine Grenzen
gesetzt sind. Durch das
groBe, hinterleuchtete Dis-
play ist der Behandler je-
: derzeit und aus jedem
m— Blickwinkel {iber die ak-
tuellen Behandlungspara-
meter informiert.

Weltweit einzigartig ist das NSK Dynamic Link
System, (iber das die neue VarioSurg3 mit dem
NSK-Implantatmotor Surgic Pro zu einer kompak-
ten, nur minimalen Raum beanspruchenden Ein-
heit verbunden werden kann. Die so gekoppelten
Chirurgieeinheiten lassen sich dann mit nur einer
FuBsteuerung bedienen. Fiir den Anwender be-
deutet das NSK-Link-System eine extreme Flexi-
bilitdt und Zukunftssicherheit, denn fiir welches
Chirurgiesystemauchimmer er sichzundchstent-
scheidet: Das Ergdnzungsprodukt kann zu jedem
beliebigen Zeitpunkt hinzugefligt werden.

NSK Europe GmbH
Elly-Beinhorn-StraBe 8
65760 Eschborn

Tel.: 06196 77606-0

Fax: 06196 77606-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Schnellste Lichtpolymerisation

Ausgertstet mit vier leistungsstarken LEDs
und den Spektralbereichen 385 + 470 nm,
ist EyeVolution® fiir alle marktiiblichen Ba-
sismaterialien einsetzbar.

Zudem ist eine thermische Belastung der
Werkstoffe ausgeschlossen. Ein verspiegelter,
elektrischer Drehteller sorgt fir einen nahezu
schattenfreien Lichteinfall auf das Werkstlick.
Alle Komponenten zusammen ermdglichen
enorm schnelle Lichtpolymerisationszeiten.
Das 12 V-Gerét bendtigt nur 18 W, ist durch
eine konsequente LED-Technik extrem war-
tungsarm und iberzeugt durch die logische

ORBI-Touch Hand- und Nagelbalsam

Sie suchen Pflege fir Ihre
Hande, die schnell einzieht
und schitzt?

Der neue Hand- und Nagel-
balsam von ORBIS Dental
bietet eine schnelle sanfte
Losung fir alle strapazier-
ten und beanspruchten
Hénde. Der Balsam schiitzt

Herbstangebote

Zu speziellen Preisen prasentiert Humanche-
mie als Highlights wéhrend der diesjahrigen
Herbstsaison die geschmacksverbesserte ,ju-
nior“-Variante des Bestsellers Tiefenfluorid so-
wie die neueste Depotphorese®-Generation
MAGIS®,

Tiefenfluorid junior wurde erstmals auf der IDS
vorgestellt. Die Messebesucher, die es teste-
ten, waren vom fruchtig-siiBen Geschmack
durchweg Uiberzeugt. Auch Tiefenfluorid junior
Uberzeugt durch eine besonders starke und
lang anhaltende Remineralisation. Die Anwen-
dung erfolgt durch eine einfache Doppel-
touchierung und fiihrt zu einer dauerhaften
Remineralisation. Direkt im Anschluss wird
ausgespllt, Essen und Trinken ist sofort wie-
der moglich.

Der Erfolg der Depotphorese® mit Cupral® ba-
siert auf der Sterilitdt im gesamten Wurzelkanal-
system. Die wirkende Substanz Cupral®wird mit-
hilfe eines schwachen elektrischen Feldes durch
alle Kanéle bis zu den Foramina transportiert. Mit
der neuesten Gerategeneration MAGIS® wurde
ein ,All-in-one-Gerat" entwickelt. Das Basisge-

die Haut vor dem Austrocknen und
starkt nachhaltig die Fingernégel.
ORBI-Touch Hand- und Nagelbal-
sam ist durch seine dezente Par-
flimierung sehr angenehm im Ge-
ruch.

Vertriebspartner und weitere Informationen
zu ORBIS-Produkten finden Sie unter:
www.orbis-dental.de

& Tiefenlluorid®

2 i Yowheerimry
A

rdt enthalt bereits neben der Depotphorese®-
Funktion einen Apexlocator. Motor und Winkel-
stiick sowie FuBschalter flir die mechanische
Aufbereitung konnen optional erganzt werden.

Die Messe-Highlights werdenauch Schwerpunkt-
themender Fortbildungsveranstaltung miteinzeln
buchbaren Bausteinen sein, die Humanchemie
am 25. und 26. Oktober in Hamburg durchfiihrt.

Bedienung der 5-Tasten-Zeitelektronik. Auf-
grund des geringen Platzbedarfs ist EyeVolu-
tion® an jedem Arbeitsplatz einsetzbar.

Dreve Dentamid GmbH
Max-Planck-StraBe 31
59423 Unna

Tel.. 02303 8807-40

Fax: 02303 8807-55
E-Mail: info@dreve.de
www.dreve.de/dentamid

ORBIS DENTAL

SchuckertstraBe 21

48153 Minster

Tel.. 0251 7607-290

Fax: 0251 322678-291

E-Mail: carmen.zoppke@nwdent.de
www.orbis-dental.de

Humanchemie GmbH

Hinter dem Kruge 5, 31061 Alfeld
Tel.: 05181 24633

Fax: 05181 81226

E-Mail: info@humanchemie.de
www.humanchemie.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Steril verpacken und einfach validieren

Eine Vielzahl von gesetzlich geforderten Auf-
lagen hat in den letzten Jahren dazu gefiihrt,
dass dem Thema Medizinprodukte-Aufberei-
tung in der Zahnarztpraxis eine stetig wach-
sende Bedeutung zukommt.
Dazahnérztliche Instrumente auch Haut oder
Schleimhdute von Patienten berlihren oder
durchdringen, missen diese vor jeder Be-
handlung in sterilisierter Form zur Verfligung
stehen. Die Verpackung von sterilisierten In-
strumenten erfordert hochste Sorgfalt, denn
dieser Arbeitsschritt ist ein Schllisselfaktor in
der Aufbereitungskette und birgt durchaus
potenzielle Fehlerquellen.

Umso wichtiger ist es, dass jeder Schritt des
Verpackungsvorgangs im Rahmen der Pro-
zesskontrolle tberprifbar ist — und dies so
anwenderfreundlich und einfach wie mdg-
lich.

Das Validierungskonzept des neuen Hygopac
Plus-Systemsvon Diirr Dental unterstiitzt die-
ses Zieldadurch, dass der Anwender tiber das
Display auf dem Geréat Schritt fiir Schritt durch
denValidierungsprozess geflihrt wird. Siegel-
temperatur, Anpressdruck und Siegelge-
schwindigkeit lassen sich nachvollziehen und
werden standig erfasst, Gberpr(ift und auf SD-
Karte oder iiber das Netzwerk gespeichert. So
kénnen die Daten miihelos fiir die Dokumenta-
tion innerhalb eines Qualitdtsmanagement-
Systems weiterverarbeitet werden. Im Falle ei-
ner Praxisbegehung stehen die Werte sofort zur
Verfligung.

Das komplette System besteht aus dem vali-
dierbaren Durchlaufsiegelgerat Hygopac Plus,

SCHEU-DENTAL mit neuem Internetauftritt

] ¥
Katalog

Perfektionist

stetsNeueszuerfinden.
I

S
P —

dem anwenderfreundlichen Rollenhalter ,Hy-
gofol Station“ zur platzsparenden Verstauung
der Hygofol-Rollenware sowie einem Instru-
mententisch flir die bessere Flihrung der Ver-
packungen wahrend des Siegelvorgangs.
Nach nur drei Minuten Aufheizzeit versiegelt
der Hypopac Plus mit einer Temperatur bis
220 °C und einer 12 mm breiten Siegelnaht.
Mit einer Siegelgeschwindigkeit von zehn
Metern pro Minute leistet das neue Produkt
auch einen relevanten Beitrag zum effektiven
Zeitmanagement in der Praxis. Der tdgliche
Siegelnahttest Hygoseal ermdglicht die regel-
maBige, schnelle Kontrolle und bringt so ein
zusatzliches Stiick Sicherheit.

Eine neue Struktur im frischen Gewand: Dass
der Wunsch nach stetiger Weiterentwicklung
auch nach fast 90 Jahren Firmengeschichte
noch ungebrochen ist, zeigt das Iserlohner
Familienunternehmen SCHEU-DENTAL mit
der Neugestaltung seiner Website.

SeitAnfang Juni présentiertsich der internatio-
nal renommierte Hersteller von Laborproduk-
ten aus den Bereichen Kieferorthopédie, Tief-
ziehtechnik und zahnérztliche Schlafmedizin
unter www.scheu-dental.com im neuen De-
sign. Die grafische Neuaufstellung des Unter-
nehmens war bereits auf der diesjahrigen IDS
aufgefallen und setzt sich nun online fort: Be-
nutzerfreundlich und mit einer intuitiven Navi-
gation gestaltet, gelangen interessierte Besu-

>> BLICKPUNKT

Auch das Design féllt sofort ins Auge: mit den
MaBen 17x37 x14cm (HxBxT) ist der Hygo-
pac Plus besonders kompakt und findet auch in
Kleinen Rdumen Platz. Zudem ist das innovative
Produkt ,red dot design award winner 2013*

DURR DENTAL AG
Hopfigheimer StraBe 17
74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.. 07142 705-0

Fax: 07142 705-500
E-Mail: info@duerr.de
www.duerr.de

cher der Website zukiinftig noch schneller zu
den zentralen Inhalten. Neben Hintergrundin-
formationen zu allen SCHEU-DENTAL Produkt-
|6sungen stehen Datenbladtter und Kataloge
sowie eine Ubersichtaller Schulungsveranstal-
tungen und -videos der SCHEU-ACADEMY zur
Verfligung.

SCHEU-DENTAL GmbH
Am Burgberg 20

58642 Iserlohn

Tel.. 02374 9288-61

Fax: 02374 9288-90
www.scheu-dental.com

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Hygieneschranke von Le-iS flach und hoch

Die Hygieneschranke von Le-iS (iberzeugen
durch ihre individuelle und jederzeit verander-
bare Ausstattung. Die Front besteht aus einem
Alurahmen mit satiniertem Glas und lasst sich,
dank der Hochschwenktiir mit stufenlosem
Stopp und den Blumotion-Aufsétzen, sanft und
leise schlieBen. Im Hygieneschrank befindet sich

eine Schiene zum Einhdngen
der beriihrungslosen Desin-
fektionsmittel- und Seifen-
spender sowie des Becher-
spenders und Rollenhalters.
Weiterhin  kdnnen heraus-
nehmbare Einsdtze flr Pa-
pierhandtticher, Einmalhand-
schuhe und Mundschutzoder
Einlegebdden als Abstellfld-
che integriert werden.
Weiterhin sind die Schrénke
auch mit Stahltir, farbigem
Glas und Dekorglasfronten
(auch mit eigenen Dekoren z.B. Praxislogo)
moglich.

Allgemeine Informationen

e Front mit Alurahmen und satiniertem Glas

e MaBe 1.000x 305x 320 mmund 1.000x 610
x 320 mm oder nach Kundenwunsch

herstellerinformationen*

e Offnung durch Hochschwenktiir mit stufen-
losem Stopp sowie Blumotion-Aufsétzen fir
sanftes und leises SchlieBen

e sehr individuelle und jederzeit veranderbare
Ausstattung

e Schiene zum Einhdngen von berlihrungsfreien
Desinfektionsmittel- und Seifenspendern so-
wie Becherspendern und Rollenhaltern

e herausnehmbare Einsétze flr Papierhand-
ticher, Einmalhandschuhe und Mund-
schutz

Le-iS Stahimdbel GmbH
Friedrich-Ebert-StraBe 28a
99830 Treffurt

Tel.: 036923 8397-0

Fax: 036923 8397-11
E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de

KENNZIFFER 0861

Kettenbach-Produkte verleihen Profisportlern Biss

Dr. Steffen Tschackert hat die Schiene Dental-
Power-Splint (DPS) entwickelt. Der Mund-
schutz Gbermnimmt im Sport unter anderem
eine praventive Funktion und schiitzt
die Zahne vor Traumata. Profisportler
wie Manuel Neuer (Foto), der mit dem
FCBayernMiinchenjiingstdas,, Triple*
gewonnen hat, tragen die Schiene
zur Leistungssteigerung. Im Zuge der
Gegenkieferabformung und Bissregis-
trierung haben sich hierbei die Pro-
dukte Silginat® und Futar® D Slow von
Kettenbach bewahrt.

Dr. Steffen Tschackert ist seit 1993 als
niedergelassener Zahnarzt in Frankfurt
am Main tétig.Als Zahnarztder Junioren-
Nationalmannschaften des Deutschen
FuBball-Bundes und als Arzt im Deut-
schen Haus anlasslich der Olympischen
Spiele in Vancouver entwickelte er die
Schiene Dental-Power-Splint.

Die patentierte DPS-Schiene wird primar im
Unterkiefer eingesetzt. Statistisch belegt ver-
bessert sie aufgrund der optimalen Entspan-
nung der Kau-, Hals- und Nackenmuskulatur
sofort nach dem Einsetzen die sportmotori-
sche Leistungsfahigkeit und verringert das
Verletzungsrisiko.

Zahlreiche Profisportler vertrauen auf die
Schiene von Dr. Steffen Tschackert fiir mehr

Kraft, Beweglichkeit, Ausdauer und Flexibilitat.
Subjektiv konnten Sportler wie Manuel Neuer
(FuBball), Andrea Petkovic (Tennis) oder Mats

Hummels (FuBball), die diese Schiene wéh-
rend ihres Trainings und Wettkampfes trugen,
bestatigen, dass sie damit leistungsfahiger
seien.

ZurErstellung derindividualisiertangepassten
DPS-Schiene eignen sich zur Gegenkieferab-
formung Silginat® und fiir die Bissregistrie-
rung Futar® D Slow von Kettenbach. Silginat®
wurde speziell zur Abformnahme fiir Gegen-

kiefer, provisorische Kronen/Brlicken und zur
Schienenerstellung entwickelt. Das Produkt
vereint die Vorteile von A-Silikonen und Algi-
naten: Es kombiniert niedrige
ReiBfestigkeit mit hoher Di-
mensionsstabilitét.

Im Falle von Manuel Neuer und
weiteren  Profisportlern  hat
sich Futar® D Slow als Mittel
der Wahl erwiesen. Hierbei
handelt es sich um ein addi-
tionsvernetzendes Bissregis-
triermaterial auf Vinylpolysilo-
xanbasis (A-Silikon). Es weist
eine extrem hohe Endhérte
(Shore-D-Hérte 43) und extra-
lange Verarbeitungszeit auf.
Das Material ist daher insbe-
sondere fir zeitaufwendige
und myozentrische Bissregis-
trierungen geeignet.

Kettenbach GmbH & Co. KG
Im Heerfeld 7

35713 Eschenburg

Tel.: 02774 705-0

Fax: 02774 705-33
www.kettenbach.de
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Die vielleicht schonste Patientenliege der Welt

Auf der Basis innovativer Ideen produzierte Rit-
ter schon vor Uiber 125 Jahren die ersten Den-
taleinheiten. Auch heute noch stehen Ritter-
Produkte weltweit Pate fiir flihrende Technolo-
gie und herausragende Qualitdt—made in Ger-
many.

Die bekannte und beliebte Einheit

Contact World besticht durch ihr be-
sonderes Design-Konzept und die
liberlegene Qualitét, welche konse-

quent auf hochste Anspriiche des
Praxisalltags ausgerichtet sind. Mit Klarheit
undEleganz wurde eine perfekte Mischung aus
Nutzen, Funktion und Asthetik geschaffen, die
den ContactWorld weltweit zu einer der schons-
ten Patientenliegen des Marktes macht. Die
zahlreichen Optionen, bis hin zur Komplettaus-
stattung garantieren einen individuellen und
kosteneffizienten Workflow.

Die Contact World ist ausgestattet mit einer in-
novativen Instrumenten-Steuerung mit grafi-
schem Display, fiinf Instrumentenhaltern und
Tray flr das moderne Instrumentenmanage-
ment sowie zahlreichen Benutzereinstellungen
und Speicherfunktionen fir das perfekte Hand-

e

. l

ling. Die einfache und intuitive Programmie-
rung von Stuhlpositionen, Voreinstellungen wie
Geschwindigkeitsvorwahl und maximale Dreh-
zahlen von Motoren und Instrumenten machen
die Bedienung zum Kinderspiel. Es besteht die
Maglichkeit, bis zu vier verschiedene Benut-
zerebenen anzulegen.

Die simultane Bewegung von Riickenlehne und
Sitz sorgt flir komfortable Einstellungen und
Zeitersparnis bei der Re-Positionierung der

Patienten. In jeder Position bietet die Contact
World ausreichend Arm- und Beinfreiheit flr
Behandler und Helferin.

Ritter hat dem zeitgeméBen Kundenwunsch
Rechnung getragen, solide Pakete anzubieten,
die Qualitat, Preis-Leistung, Komfort und De-
sign in hochstem MaBe vereinen. Selbstver-
standlich bietet Ritter neben den Basispaketen
natlrlich die Mdglichkeit, die unterschied-
lichen Einheiten nach Kundenwunsch auszu-
statten.

Die langjéhrige Erfahrung und die auf den puren
Praxisnutzen orientierte Bauweise der Ritter-
Produkte gewdhrleisten eine (berragende
Funktionalitat der Ritter-Behandlungseinheiten.

Ritter Concept GmbH

BahnhofstraBe 65, 08297 Zwonitz

Lars Wiinsche

Vertrieb Deutschland, Osterreich, Schweiz
Tel.. 037754 13-290

E-Mail: Lars.Wuensche@ritterconcept.com
www.ritterconcept.com
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Team fiir eine leistungsstarke Polymerisation

Die Lichtpolymerisationsgeréte Solidilite Vund
Sublite V iiberzeugen durch moderne Technik,
eine kompakte Bauweise und ihr ansprechen-
des Design.

Perfekt abgestimmt auf keramisch geflillte
Mikro-Hybrid-Komposite steigern sie, ge-
meinsam oder einzeln eingesetzt, die Effizienz
der Arbeitsprozesse.

Das Solidilite V gewdhrleistet mit einer auBer-
gewohnlich hohen Lichtleistung von 600 W und
einem wirkungsvollen Wérmeleitsystem eine
schonende und materialgerechte Zwischen- und
Endpolymerisation bei kurzer Belichtungszeit.
Die einfache Bedienung wird durch drei Belich-
tungsprogramme (1 Min./3 Min./5Min.) sowie
individuell einstellbare Polymerisationszeiten
unterstitzt.

Durch den hohenverstellbaren Drehteller konnen
die Restaurationen optimal zu den Leuchtmitteln
ausgerichtet und schattenfrei belichtet werden.
Das leistungsstarke Sublite VV zur zeitsparenden
und professionellen Vorpolymerisation ist die ef-
fiziente Ergénzung zum Solidilite V-Lichthartege-
rét. Selbstverstandlich kann es auch in kombi-
nierter Anwendung mit anderen Lichthartegera-
ten genutzt werden.

Die enorme Leistung des 150-W-Halogenstrah-
lers ermdglicht in nur 5 Sekunden pro Zahn die
Vorpolymerisation einer aufgebrachten Kompo-
sitschicht.

Die komfortable Einhandbedienung und die groB-
ziigige Offnung innerhalb des Sichtschutzes
erlauben auch die Vorpolymerisation auf dem
Arbeitsmodell.

SHOFU Dental GmbH

Am Briill 17, 40878 Ratingen
Tel.. 02102 8664-0

Fax: 02102 8664-65

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de
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Summer in the City

Die neue LED-Leuchte kann ab sofort auch bei
Halogenleuchten von A-dec, die seit 1993 her-
gestelltworden sind, nachgertstet werden.Und
das muss auch so sein, denn es sind immer
noch Einheiten aus diesen Jahren in Zahnarzt-
praxen weltweit im tdglichen Einsatz. Fragen
Sie dazu einfach den autorisierten A-dec-
Fachhandler.

Seit Ende Juli hat A-dec nun die Modernisie-
rung um ein weiteres Produkt vorangetrieben:
Die neue A-dec 400 rundet das Portfolio ab.
Somit stehen der Praxis folgende Produkte zur
Verfligung:

A-dec 200—Die Prophylaxe-Einheit als Einstei-
germodell.

A-dec 300 und A-dec 300 Radius — Der platz-
sparenden und flexible Behandlungsplatz fir
Rechts- und Linkshédnder. Und jetzt auch als
Stand alone fiir den Praxisumbau, ohne auf be-
wahrte Behandlungsstlihle verzichten zu mis-
sen.

NEU: A-dec 400 — Diese Einheit schlieBt
die Llcke zwischen den A-dec 300- und
A-dec 500-Einheiten.

A-dec 500 — Das Premiummodell und meist-
verkaufte A-dec-Produkt in Deutschland.
A-dec 500/300 — Als filigrane Ausflihrung
war sie die Vorlage der neuen A-dec 400.
Egal, ob Hinterkopf, wandmontiert, kompakt,
Stand alone oder die ultimativen Rechts-Links-

hander-Behandlungseinheiten: A-dec bietet
flr jede Praxis individuelle Konzepte. Ob Sie
nun die Schwinge oder die traditionell freindn-
genden Instrumentenschlduche bevorzugen:
Das modulare System erflllt auch Ihre Wiin-
sche.

Informieren Sie sich Gber Ihre Moglichkeiten
und profitieren Sie von der bekannten A-dec-
Qualitat fir Ihre Praxis.

herstellerinformationen*

Eurotec Dental GmbH
ForumstraBe 24

41468 Neuss

Tel.. 02131 1333405

Fax: 02131 1333580

E-Mail: info@eurotec-dental.info
www.eurotec-dental.info
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ProlacSan - probiotische Therapie beginnt im Mund!

LOSER &CO stellt mit ProlacSan eine wesentli-
che Ergdnzung und bahnbrechende Neuheit fiir
die parodontale Therapie vor. ProlacSan ist ein
orales Probiotikum. Erstmalsistes mdglich, das
Wachstum von positiven Bakterien direkt in der
Mundhdéhle nachhaltig zu fordern und das bak-
terielle Gleichgewicht Idnger zu erhalten.
Die Wirkungsweise der beiden ProlacSan®-
Spezies Lactobazillus
brevis 7480 CECTund

W) Oid suegoe|old

Lactobazillus plantarum 7481 CECT ist sehr
effektiv: Sie unterdriicken das Wachstum pa-
thogener Bakterien und stoBen bakterizide
Substanzen aus. Damit beeinflussen sie den
Entziindungsprozess. Ihre idealen Charakteris-
tiken, wie z.B. die Fahigkeit zur Kolonisierung
oderihre Haftfahigkeit sowie die hohe Resistenz
gegen Zahnpasta und Mundsptlungen, bewir-
ken einen positiven systemischen Effekt bei
lokalen Therapien.

Die probiotische Therapie mit ProlacSan wird
Uiber die Applikation eines Gels chairside direkt
im Anschluss an die Parodontalbehandlung
eingeleitet und mit der Einnahme von Tabletten
zu Hause vom Patienten fortgeflihrt. Diese
Kombination ermdglicht einerseits
die direkte Wirkung des Probioti-
kums in der Parodontaltasche und
trégt andererseits zum Erhalt des
positiven Biofilms in der oralen
Kavitét bis zum n&chsten Kontroll-

termin bei. Die Prognose bei der Behandlung
von Parodontitis, Periimplantitis und Gingivitis
wird wesentlich verbessert.

Auch bei Halitosis wird ProlacSan zum wichti-
genBestandteil eines befriedigenden Therapie-
konzeptes. Das probiotische Ergdnzungsmittel
hilft, unkontrolliertes Bakterienwachstum und
Mundtrockenheit als wichtige Risikofaktoren
flr die Entstehung von Mundgeruch nachhaltig
zu bekampfen.

Das Produkt ist ab sofort tiber den Fachhandel
zu beziehen.

LOSER & CO GmbH
BenzstraBe 1 ¢
51381 Leverkusen
Tel.. 02171 706670
E-Mail: info@loser.de
www.loser.de
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100 Prozent rostfreier Edelstahl

Die Zylinderampullenspritze Nr. 1950-RS von
Carl Martin eignet sich ideal fir die Leitungs-
und Terminalanésthesie und kann flir alle Glas-
Zylinderampullen, 1,8 ml mit Lochstopfen, ver-
wendet werden. Sie ist ausgestattet mit drei
Aspirationshaken, Arretierung, Klappmechanik
und besteht komplett aus rostfreiem Edelstahl.
Die Spritze eignet sich sowohl fir eine An-
wendung im Thermodesinfektor als auch im
Autoklav. Dieses Modell gehort zu den meist-
verkauften Zylinderampullenspritzen auf dem
deutschen und zum Teil auch europdischen
Markt.

Der Materialstandard dieses Spritzentyps be-
steht bis heute aus Messing mit einer aufliegen-
den Verchromungsschicht. Die zunehmende
Verbreitung von Thermodesinfektoren (RDG) so-
wie die standig steigenden Anforderungen an die
Aufbereitung von medizinischen Instrumenten

haben dazu geflihrt, dass die ver- n

chromte Oberfldche diesen Anforde- I'
rungen auf Dauer nicht mehr stand- -
halt. Ubliche, duBerliche Er- -
scheinungen sind Chrom- S
abplatzungen, Bildung von -
Chromblasen, Korrosionsbefall auf iM
dem Messingmaterial, schwarzli- ) l _
che Verfarbungen des Messing- '
materials durch Desinfektions-

mittel, Scharfkantigkeit der Ober-

flache bei beschdadigter Chrom-

schicht usw.

Das neue Modell von Carl Martin, Solingen, ist
nunmehraus 100 Prozent rostfreiem Edelstahl
gefertigt. Neueste Technologien im Bereich der
CAD/CAM-Fras- und -Drehtechnik ermdg-
lichen die Produktion dieses Modells in einer
technisch einwandfreien Qualitdt zu einem

* —

Schnelles Trennen von Kronen

Das rationelle Bearbeiten der verschiedenen
Gerlistwerkstoffe beim Trennen von Kronen
und Briicken stellt hochste Anforderungen an
den Werkstoff und die Verzahnung rotierender
Instrumente. Hierflir gibt es bereits eine
Auswahl bewahrter Verzahnungen. Die neue
BUSCH Diamantverzahnung besticht durch
ihre universelle Einsetzbarkeit, die besondere
Laufruhe, die sichere Flihrung, kombiniert mit
einer bemerkenswerten Schnittgeschwindig-
keit. Flr die individuellen Anforderungen ste-
hen dem Anwender drei Arbeitsteillangen in

zylindrischer und konischer Ausfiihrung zur
Verfligung. Lieferbar sind jeweils die GréBen
010und012.

BUSCH & CO. GmbH & Co. KG
Unterkaltenbach 17-27

51766 Engelskirchen

Tel.: 02263 86-0, Fax: 02263 20741
E-Mail: mail@busch.eu
www.busch-dentalshop.de

>> BLICKPUNKT

wirtschaftlichen Preis. Durch die Verwendung
von rostfreiem Edelstahl kann nunmehr die
Lebensdauer um ein Vielfaches verlangert
werden. Die Oberflachen sind nichtmehr
den vorbeschriebenen Qualitatsproble-
men ausgesetzt. Der gute optische Ein-
druck an ein einwandfreies Medizinprodukt
bleibt beim Behandler erhalten und wird beim

™\, Patienten verstarkt.

" Garl Martin GmbH

Neuenkamper StraBe 80—-86
42657 Solingen

Tel.. 0212810044

Fax: 0212 87345

E-Mail: info@carlmartin.de
www.carlmartin.de

YN Kronentrenner
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Aqium 3D jetzt mit 28 Prozent Materialersparnis

Aqgium 3D, das scanbare Prézisionsabformmate-
rial mit der unvergleichlichen, sofort einsetzenden
Hydrophilie, setzt wieder neue MaBstébe.

Die neue Mischtechnologie und Agium 3D bewei-
sen, dass verbesserte Qualitat nicht gleich hohere
Preise zur Folge haben muss.

Im Gegenteil, der neue NT-Mixer

mit kombiniertem Mischverfah-

ren (Scherung und Dehnung) mixt

die verschiedenen Viskositaten

von Agium 3D sichtbar ho-
mogener und erhoht so sig-
nifikant die Abformqualitét.
Dabei spart der Anwender
bei jeder Applikation ganz

e e

automatisch 28 Prozent Material. Das innere De-
sign sowie die kompakte Bauweise ermdglichen
diesen Einsparungseffekt gegeniiber der Verwen-
dung der bisherigen Mixing Tips. Das schont nicht
nur die Umwelt, sondern auch den Geldbeutel.

Miiller-Omicron GmbH & Co. KG
SchlosserstraBe 1

51789 Lindlar

Tel.. 02266 47420

Fax: 02266 3417

E-Mail: info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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50 Jahre DMG. 50 Jahre ,,Dental Milestones*
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' DMG

Happy Birthday DMG: Seit 50 Jahren engagiert
sich das 1963 gegriindete Unternehmen dafr,
ZahndrztendietaglicheArbeitzu erleichtern. Mit
Dentalmaterialien made in Hamburg. Ob ver-
lassliche Abformungen, temporére oder perma-
nenteVersorgung: Zahndrzte und Laborsin (iber
80 Landern vertrauen heute auf DMG Marken-
produkte wie Luxatemp, LuxaCore, Honigum
oder Icon.

Neues zu entwickeln hat bei DMG Tradition. Un-
ter den zahlreichen Neuerungen, die das Unter-
nehmen im Laufe der Firmengeschichte vor-
stellte, waren einige, die die Zahnmedizin ver-

anderten. Die verschweiBten, selbstaktivieren-
den Amalgamkapseln zum Beispiel, die 1978
neue Standards setzten. Die DMG-patentierte
neue Materialklasse der Compomere. Oder
Luxatemp, das erste provisorische Kronen- und
Briickenmaterial aus der Kartusche. Fir Icon,
das einzige Produkt zur Infiltrationsbehandlung,
erhielt DMG unter anderem den Deutschen
Innovationspreis.

,Letztlich produzieren Hauser nichts ..., stellte
Dr. Felix Wohrle, DMGs langjéhriger wissen-
schaftlicher Leiter ganz richtig fest. ,Es sind die
Leute, die etwas kreieren, erfinden, umsetzen.*
Dieser Erkenntnis folgend, arbeiten bei DMG
rund 20 Prozentder Mitarbeiterin denBereichen
Forschung und Produktentwicklung. Product
Coaches haltenengenKontaktzuden Praxen, In-
itiativen wie der ,Scientific Talk@DMG" oder das
LInnovation Network" férdern den personlichen,
direkten Austausch mit Professoren, Zahnérzten
und Helferinnen.

Uberhaupt spielt der menschliche Faktor eine
préagende Rolle in der Geschichte DMGs.

Der heutige Geschaftsfiinrer Dr. Wolfgang
Muhlbauer ist nicht nur studierter Chemiker —
sondern auch Sohn des Griinders Ernst
Muhlbauer.

DMG forscht, entwickelt und produziert kom-
plett in den eigenen Werken in Hamburg, Elb-
gaustraBe 248.Von der Grundlagenforschung
bis zur Produktkonfektionierung kommt seit
flinf Jahrzehnten alles aus einer Hand. Das er-
moglicht kurze Wege und sichere Kontrolle
der Qualitdtsstandards. Das flr die Kunden
besonders wichtige Ergebnis: Produkte, die
nicht nur Auszeichnungen erhalten, sondern
sich auch in der Praxis bewahrt haben.

DMG

ElbgaustraBe 248

22547 Hamburg

Tel.: 0800 3644262

E-Mail: info@dmg-dental.com
www.dmg-dental.com
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Ergonomische Instrumente mit Hygiene-Plus

Mit den SANAO Instrumenten bietet SciCan
eine neue Instrumentenreihe in ergonomi-
schem und zeitgeméaBem Design.

Ein Hauptmerkmal der SANAO-Reihe ist die
besondere Ergonomie. Die schmale, nicht-
zylindrische Form sorgt flir einen guten Griff
und ermdglicht eine intuitive Ausrichtung des
Instrumentes. Im Vergleich zu herkmmlichen

Instrumenten wurde der Schwerpunkt nach
hinten verlagert, sodass vor allem in Kombina-
tion mit modernen, kurzen Motoren (wie dem
E-STATIS SLM) eine optimale Balance erzielt
wird. Dies entlastet den Anwender und beugt
Handgelenksermiidung und Verspannungen
vor. Die geringe KopfgréBe von nur 13mm (flr
das blaue und das griine Modell) optimiert zu-

dem die Bewegungsfreiheit in der Mundhohle.
Eine weitere Besonderheit ist die innovative
HPS (Hygiene Protection System) Fiillung, die
ein Eindringen von Schmutz und Bakterien in
die duBeren Hohlrdume des Instrumentes ver-
hindert.
Die SANAO-Reihe umfasst acht verschiedene
Hand- und Winkelstiicke flir eine Vielzahl von
Applikationen. Vom Schnelllaufer tiber
verschiedene  Reduzierwinkelstiicke

\, '\ fiir zum Beispiel Endodontie oder Pro-

' phylaxe, bis hinzu einem geraden Hand-
stiick.
Fir eine optimale Aufbereitung der SANAO
Instrumente sorgt das SciCan Wiederauf-
bereitungsprogramm mit dem Reini-
gungs- und Pflegegerét STATMATIC PLUS
und dem Kassettenautoklav STATIM.

SciCan GmbH

Wangener StraB3e 78

88299 Leutkirch

Tel.. 07561 98343-0

Fax: 07561 98343-699
E-Mail: info.eu@scican.com
www.scican.com
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Daumen hoch fiir DENTINA

Immer wieder iberraschen mdchte DENTINA
und présentiert im neuen modernen Spezial-
katalog Verbrauchsmaterialien, Instrumente,
Kleingeréte und Laborbedarf seiner Top-Mar-
ken DE Healthcare, Cybertech und B.A. Inter-

¥ DENTINA

DIE FREUNDIN IM DENTALVERSAND

SPEZIALAUSGABE
TOP-MARKEN
@ ) Ao

2013
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national. Geprtifte Rohstoffe, hochste Sorgfalt
bei der Fertigung und griindliche Qualitdtskon-
trollen garantieren beste Giite des Top-Marken
Sortiments — und das zu Top-Preisen. Ver-
brauchsmaterialien von CyberTech und DE
Healthcare konnen ohne Risiko ausprobiert
werden, denn das [ISO-zertifizierte Unter-
nehmen gibt eine 100-Prozent-Geld-zurtick-
Zufriedenheitsgarantie. Der kostenlose Um-
tausch-undAbholservice I&sstkeine Wiinsche
offen! Die Marke B.A. International steht flir
hochwertige Hand- und Winkelstiicke sowie
Kleingeréte und bietet einen kompletten Ser-
vice von Reparatur, Aufbereitung bis zum Aus-
tausch flir Turbinen, Hand- und Winkelstticke.
Seit (ber 36 Jahren gehdrt DENTINA zu den
flihrenden Fachversendern fiir Dentalbedarfin
Deutschland. Neben den Eigenmarken fiihrt
DENTINA das Komplettsortiment fiir Zahn-
arzte, Dentallabore und Praxen und ist mit
seinen mehr als 18.000 Produkten in dem
(iber 800 Seiten starken Hauptkatalog sowie
in dem benutzerfreundlichen Online-Shop,
www.dentina.de, abgebildet.

Vorsicht! 3-D-Rontgen fiir jede Praxis!

Immer mehr allgemeine Praxen ent-
decken die Vorteile von 3-D-Ront-
gen: eindeutige Diagnose, prazise
Planung und erhéhte Behandlungs-
sicherheit — ob bei einem quer lie-
genden Achter, bei Endo oder Im-
plantationen. 3-D-Aufnahmen sind
hervorragend abrechenbar und die
meisten 3-D-Gerédte amortisieren
sich schneller als urspriinglich ge-
dacht. In welche Praxis wiirden Sie
als Patient lieber gehen —in eine mit
3-D-Rontgendiagnostik oder ohne?
Vorsicht! Gerade im Einstiegsbe-
reich von digitalen 3-D-Rontgenge-
raten kann die Praxis schnell eine
Fehlinvestition tdtigen, wenn nur
nach dem niedrigsten Preis ge-
schaut wird. Den Unterschied machen die
GroBe des 3-D-Volumens (Field of View) und
die Qualitdt des 3-D-Sensors. Ist das 3-D-
Volumen sehr Klein, fehlt hdufig ein wichtiges
Detail im Bild, die Positionierung wird schwie-
riger, der Nutzen fUr die Praxis ist sehr einge-
schrénkt. Auch Stitching ist eine hdchst um-
strittene Losung. Beim Stitching werden meh-
rere 3-D-Rontgenaufnahmen eines Patienten

gemacht und dann zu einem groBeren Daten-
satz zusammengesetzt. Fir den Patienten die
2- oder 3-fache Dosis ... Konnten Sie das ver-
treten?

Der ideale Einstieg in 3-D-Réntgen—FOV 5 x5
mit 8 x 8 fiir ein Jahr inklusive: Mit dem neuen
PaX-i3D5 Duo stellt orangedental zu den Fach-
dentals das perfekte 3-D-Réntgengerét fiir die
allgemeine Praxis vor: hochauflésender Sen-

DINA, eine charmante Comicfigur, fiihrt seit
diesem Jahr durch die Kataloge und begriBt
die Kunden auf der Homepage ebenso wie auf
der Facebook-Seite des innovativen Dental-
versenders. DENTINA ist, wie auch viele Kun-
den, Mitglied der Facebook-Gemeinde. Also —
sofort ein ,Gefallt mir* fir den Austausch mit
anderen, fiir aktuelle Meldungen aus der den-
talen Welt und fiir exklusive Online-Angebote.
Der exzellente Kundenservice berét personlich
und kompetent bei Produktfragen. Das mo-
derne Logistikzentrum garantiert einen 24-
Stunden-Lieferservice — bei einer Bestellung
bis 15 Uhr —, und das ab 150,— Euro Nettowa-
renwert sogar ohne Versandkosten.

DENTINA GmbH
LohnerhofstraBe 2
78467 Konstanz
Tel.. 0800 1724346
Fax: 0800 2724346
www.dentina.de
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sor fiir 3-D, separater CMOS Panoramasensor

flirdie OPGs, 3-D-Volumenvon5x 5 cm—ideal

flr Arbeiten im Quadranten. Wenn die Praxis

spdter feststellen sollte, dass sie das 3-D-

Volumen beim Kauf doch zu klein gewdahlt

hat, kann einfach und zuverldssig das

8x8cm Volumen freigeschaltet wer-

den. Einmaliges Angebot: Allen, die

sichbiszum31.12.2013entscheiden,

bietet orangedental die Freischaltop-

tion auf FOV 8 x 8 fiir das erste Jahr flir

nur Euro 990,— netto. Damit kénnen Sie

nahezu den gesamten Kiefer in 3-D ab-

bilden. Sie testen, was Sie in lhrer Praxis

tatséchlich fiir ein 3-D-Volumen bendtigen

und entscheiden nach einem Jahr zwischen
5x5 oder 8 x 8. Smart und flexibel.

orangedental GmbH & Co. KG
Aspachstrae 11

88400 Biberach an der Ri3

Tel.: 07351 47499-0

Fax: 07351 47499-44

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

KENNZIFFER 0912

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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00000

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01067 Dresden

Tel. 0351 85370-0

Fax 0351 85370-22

E-Mail: nwd.dresden@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
01097 Dresden

Tel. 0351 795266-0

Fax 0351 795266-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351 492860

Fax 03514928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571 4259-0

Fax 03571 4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
03048 Cottbus

Tel. 0355 3833624

Fax 0355 3833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355536180

Fax 0355790124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 034170214-0

Fax 034170214-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341215990

Fax 03412159920

E-Mail: info.leipzig@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
06108 Halle (Saale)

Tel. 034529841-3
Fax 0345 29841-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
07745 Jena

Tel. 036412942-0

Fax 03641294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741525503

Fax 03741524952

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 03741520555

Fax 03741520666
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Pluradent AG & Co. KG

09247 Chemnitz

Tel. 037225174-0

Fax 03722 5174-10
E-Mail: chemnitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

10000

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
10585 Berlin

Tel. 030217341-0

Fax 030217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
10589 Berlin

Tel. 030 34677-0

Fax 030 34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
10789 Berlin

Tel. 030 236365-0
Fax 030236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 0302829297

Fax 0302829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

Gottschalk Dental GmbH

13156 Berlin

Tel. 030477524-0

Fax 03047752426

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt (Oder)

Tel. 033560671-0

Fax 033560671-22

E-Mail: nwd.frankfurt@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

17489 Greifswald

Tel. 03834 798900

Fax 03834 798903

E-Mail: greifswald @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834 855734

Fax 03834 855736

E-Mail: info.greifswald @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
18055 Rostock

Tel. 03814911-40

Fax 03814911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 0441 95595-0
Fax 0441508747

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
19055 Schwerin

Tel. 0385592303

Fax 03855 923099

E-Mail: info.schwerin @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

20000

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040 853331-0

Fax 040 85333144

E-Mail: nwd.hamburg @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
22041 Hamburg

Tel. 040 65668-0

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhéndler)

22041 Hamburg

Tel. 04065668700

Fax 04065668750

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

Pluradent AG & Co.KG

22083 Hamburg

Tel. 040 329080-0

Fax 040329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
22113 Oststeinbek/Hamburg
Tel. 040514004-0

Fax 040518436

E-Mail: hamburg @ multident.de
Internet: www.multident.de

Poulson-Dental GmbH

22335 Hamburg

Tel. 040 6690787-0

Fax 040 6690787-10
E-Mail: info@poulson-dental.de
Internet: www.poulson-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040611840-0

Fax 040 611840-47

E-Mail: info.hamburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co.KG
23556 Lubeck

Tel. 0451879950

Fax 0451 8799-540
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
24103 Kiel

Tel. 0431 33930-0
Fax 0431 33930-16
E-Mail: kiel @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
24118 Kiel

Tel. 0431799670

Fax 04317996727

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

24941 Flensburg

Tel. 0461903340

Fax 046198165

E-Mail: flensburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 0441 93398-0

Fax 044193398-33

E-Mail: nwd.oldenburg@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH

26125 Oldenburg

Tel. 044193080

Fax 04419308199

E-Mail: oldenburg@multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
26789 Leer

Tel. 0491929980
Fax 0491 9299-850
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervérde

Tel. 04761 5061

Fax 047615062
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

Pluradent AG & Co. KG
28199 Bremen

Tel. 0421 38633-0

Fax 0421 38633-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
28359 Bremen

Tel. 04212011010

Fax 04212011011

E-Mail: info.oremen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

30000

Multident Dental GmbH
30177 Hannover

Tel. 0511 53005-0
Fax 05115300569
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511 95997-0

Fax 05115997-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

Lohrmann Dental GmbH
(Versandhéndler)

30559 Hannover

Tel. 0511 353240-78

Fax 0511 353240-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de



NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511 35324060

Fax 0511 35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

Pluradent AG & Co. KG

30625 Hannover

Tel. 051154444-6

Fax 0511 54444-700
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511615210

Fax 051161521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nord
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
30853 Hannover-Langenhagen

Tel. 0511519357-0
Fax: 0511519357-22
E-Mail:

nwd.hannover-langenhagen @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH

33106 Paderborn

Tel. 05251 1632-0

Fax 0525165043

E-Mail: paderborn @ multident.de
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 0524197000

Fax 05241970017

E-Mail: info.guetersloh @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521 967811-0

Fax 0521 967811-22

E-Mail: nwd.bielefeld@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
33699 Bielefeld

Tel. 0521 92298-0

Fax 05219229822
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34123 Kassel

Tel. 0561810460

Fax 0561 8104622

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
34123 Kassel

Tel. 05615897-0

Fax 05615897-111
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
35039 Marburg

Tel. 0642161006

Fax 0642166908

E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 05513079794

Fax 05513079795

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Multident Dental GmbH

37081 Gottingen

Tel. 0551 6933630

Fax 055168496

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
38114 Braunschweig

Tel. 0531 580496-0

Fax: 0531580496-22

E-Mail: nwd.braunschweig @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

38122 Braunschweig

Tel. 0531242380

Fax 053146602

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG

39106 Magdeburg

Tel. 0391 534286-0

Fax 0391 534286-29
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391 66253-0

Fax 0391 66253-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwd.de
Internet: www.nwd.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931217181

Fax 03931796482

E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

40000

Pluradent AG & Co.KG

40472 Dusseldorf

Tel. 0211229752-0

Fax 0211 229752-29

E-Mail: duesseldorf @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 021152810

Fax 0211 528125-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 0216157317-0
Fax 0216157317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH
41468 Neuss

Tel. 02131 66216-0
Fax 021316621630
E-Mail: neuss @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202 26673-0

Fax 0202 26673-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

44227 Dortmund

Tel. 02319410470

Fax 023194104760
E-Mail: dortmund @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231 567640-0

Fax 0231567640-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201 82192-0

Fax 0201 82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054 9528-0

Fax 02054 827 61

E-Mail: nwd.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251 82654

Fax 025182748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 02517607-0

Fax 02517801517

E-Mail: consult@nwd.de

Internet: www.nwd.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505 93250

Fax 02505 932555

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541 35052-0

Fax 0541 35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

49084 Osnabriick

Tel. 0541 95740-0

Fax 0541 95740-80

E-Mail: osnabrueck @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

50000

MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 02234 9589-0

Fax 02234 9589-203
E-Mail: mps.koeln@nwd.de
Internet: www.mps-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241 96047-0

Fax 0241 96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
53111 Bonn

Tel. 0228 726350

Fax 0228 7263-555
E-Mail: bonn @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

54292 Trier

Tel. 0651 45666

Fax 065176362

E-Mail: dental @hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 0613162020
Fax 06131620241
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271 89064-0

Fax 0271 89064-33

E-Mail: nwd.siegen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301 2987-0

Fax 02301 2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

60000

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurtam Main

Tel. 069 942073-0

Fax 069 942073-18

E-Mail: info @grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069260170

Fax 06926017111

E-Mail: info.frankfurt@ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

63067 Offenbach

Tel. 069 829830

Fax 069 82983271

E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

2P D2



Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103 7575000

Fax 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

65189 Wiesbaden

Tel. 061136170

Fax 0611361746

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
65929 Frankfurt am Main

Tel. 069 340015-0

Fax 069 340015-15
E-Mail: frankurt@multident.de
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 06816850224

Fax 06816850142
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbriicken

Tel. 0681709550

Fax 06817095511

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

66130 Saarbriicken

Tel. 0681 98831-0

Fax 0681 98831-936

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

67434 Neustadta.d.W.

Tel. 06321 3940-0

Fax 06321 3940-92

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

68219 Mannheim

Tel. 0621 87923-0

Fax 0621 87923-29

E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221 300096

Fax 06221 300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

70000

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 071198977-0

Fax 0711 98977-222

E-Mail: swd.stuttgart@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 0711 715090

Fax 07117150950

E-Mail: info.stuttgart @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
70567 Stuttgart

Tel. 0711 252556-0

Fax 0711 252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 071616717-132/148

Fax 07161 6717-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

76135 Karlsruhe

Tel. 0721 8605-0

Fax 0721865263

E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531 992-0

Fax 07531992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG

78467 Konstanz

Tel. 075319811-0

Fax 075319811-33
E-Mail: konstanz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
79106 Freiburg

Tel. 0761 40009-0

Fax 0761 40009-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761 15252-0

Fax 0761 15252-52

E-Mail: info.freiburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

80000

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089 680842-0

Fax 089 680842-66

E-Mail: nwd.bayern@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089 978990

Fax 089 97899120

E-Mail: info.muenchen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089 742801-10

Fax 089 742801-30

E-Mail: muenchen @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG

81673 Miinchen

Tel. 089 462696-0

Fax 089 462696-19

E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031 7228-0

Fax 08031 7228-100
E-Mail: rosenheim @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871 43022-20

Fax 0871 43022-30

E-Mail: info.landshut @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821 34494-0

Fax 0821 3449425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

86156 Augsburg

Tel. 08214449990

Fax 08214449999

E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG

87439 Kempten

Tel. 0831 52355-0

Fax 0831 52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731920200

Fax 07319202020

E-Mail: info.ulm@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
89081 UIm

Tel. 0731 140597-0

Fax 0731 140597-22

Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
89081 UlIm-Jungingen

Tel. 073197413-0
Fax 07319741380
E-Mail: uim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

90000

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 091152143-0

Fax 091152143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

90482 Nirnberg

Tel. 0911954750

Fax 09119547523

E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 95972-0

Fax 08519597219

E-Mail: info.passau @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 08518866870

Fax 085189411

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 092811731

Fax 0928116599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951 98013-0

Fax 0951203340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951 98064-0

Fax 095122618

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
97070 Wiirzburg

Tel. 0931 35901-0

Fax 0931 35901-11

E-Mail: info.wuerzburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99021 Erfurt

Tel. 0361 601309-0

Fax 0361601309-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
99096 Erfurt

Tel. 0361601335-0
Fax 0361601335-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 03614210443
Fax 03615508771
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de
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So nehmen Sie
jede Hurde:

Ihr Depot kiimmert sich um Ihre
Anliegen! Und zwar durch...

Einkaufshelfer
+ Lieferung von Material und Einrichtung
+ Ausstellungsrdume

Technischen Service
* Technische Planung
+ Installation
* Reparaturen
* Gerdtewartung
- Anwenderschulung
« Technische Priifungen
- Leihgerdteservice

Einrichtungsplanung
* Innenarchitektur
* Raumaufteilung, Organisation
+ Detailplanung Elektrik, Sanitdrinstallation, IT

Beratung
- Existenzgriindung
- Standortsuche
* Umzug
* Modernisierung
* Finanzierung
+ Coaching

Medizinprodukte-Berater
- sichern optimierte Produktkenntnisse
- Beschaffung und Weitergabe Produktinformationen

Individuelle Fachberatung vor Ort
Praxisschatzung
Kenntnisse behordlicher Verordnungen und Normen

Digitale Systeme (Hardware, Software,
Netzwerktechnik)

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
B v D info @bvdental.de

Bundesverband Dentalhandel e\ www.bvdental.de
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>> PRODENTE

Tag der Zahngesundheit 2013
proDente schnurt
Aktions-Paket

Die Initiative proDente eV. hat zum Tag
der Zahngesundheit ein kostenloses Pa-
ket fiir Zahnarzte und Zahntechniker zu-
sammengestellt. Unter dem Stichwort
JTdZ 2013“ erhalten die Interessierten
rund100 Broschiiren, Kugelschreiber, Me-
mory-Spiele und einen Acryl-Aufsteller.
»Das ist ein Rundum-sorglos-Paket, die
jeder Veranstaltung von Praxen oder In-
nungslaboren gut zu Gesicht steht, kom-
mentiert Dirk Kropp, Geschéftsfiihrervon
proDente, die Auswahl.

Bestandteil des Pakets ist eine Auswahl
aller verfligharen Flyer und Broschiiren
derlnitiative (rund 100 Stiick). Furdie Auf-
stellung der DIN-lang-Flyer erhalten die
Kunden dazu einen Aufsteller aus Plexi-
glas (Abb. 1). Ergdnzt wird das Angebot

durch Kugelschreiber, dieals
kleines Geschenkfiir Patien-
ten und Interessierte einge-
setzt werden konnen. Auch
die Kleinen kommen nicht
zu kurz. Mithilfe eines Er-
innerungsspiels (Memory,
Abb. 2) konnen Sie bei Ver-
anstaltungen gut unter-
halten werden. Das ge-
samte Paket ist kostenfrei
und wird ohne Porto ver-
sandt. ,,Das Angebot gilt
solangederVorratreicht®,
betont Kropp.

Zahntechnische Innungsbetriebe und niedergelassene
Zahnarzte konnen das Paket ,.TdZ 2013“ unter der Telefon-
nummer 01805 552255 oder im Online-Shop fiir Fach-
besucher bestellen.

Alternativ geniigt auch eine Bestellung mit vollstandiger
und lesharer Adresse per Fax an 022117099742.

Praktisch - verstandlich — hilfreich

Endlich den Heil- und
Kostenplan verstehen

Die Initiative pro-
Dente eV. bringt eine
Online-Anwendung
und ein gedrucktes
Faltblatt zur besseren
Verstandlichkeit des
Heil- und Kostenplans
heraus. Das Faltblatt
und die Online-An-
wendung sind sprach-
lich einfache und an-
schaulich bebilderte Hilfsmittel, die den Patienten in jeder
Phase der Beratungdurch den Zahnarzt unterstiitzen.

Gesetzlich Versicherte erhalten einen Heil- und Kostenplan
vonihrem Zahnarzt,wenn sie Zahnersatz benétigen. Das For-
mular und die Eintragungen sind fiir Laien jedoch schwer zu
verstehen. proDente stellt daher jetzt eine Anwendung unter
www.prodente.de/qualitaet/kosten/der-heil-und-kosten-
plan/heil-und-kostenplan-animation.html zur Verfiigung,
die den Heil- und Kostenplan mittels interaktiver Funktionen
fiir Patienten aufschliisselt. Optische Markierungen fiihren
den Nutzer durch das Dokument. So kann er per Mausklick

LSprechblasen® 6ffnen, die einfache Beschreibungen zu den
Formularfeldern enthalten. Uber zusitzliche Reiter gelangt
erzudetaillierten Erklarungen von Teilbereichen des Formu-
lars.

Informationshlatt

Dashandliche Leporelloerklart Inhaltund Nutzen dereinzel-
nen Formularfelder in leicht verstandlicher Sprache. Auf
der zweiten Seite befindet sich ein Glossar mit ausfiihrlichen
Erlduterungen und Illustrationen zu den Kiirzeln aus dem
Heil- und Kostenplan.,Wir geben Patienten und Zahnarzten
zwei zusatzliche, neue Medien an die Hand*, kommentiert
Dirk Kropp, Geschéftsfiihrer von proDente eV, die Idee.

Der Zahnarzt kann die Erklarungshilfe ergénzend zum Heil-
und Kostenplan iiberreichen und zugleich auf den Online-
Service verweisen. ,Wir sind iiberzeugt, damit die Beratung
des Zahnarztes nachhaltig zu verstarken®, so Kropp weiter.
Interessierte Patienten erhalten das Faltblatt kostenlos
unter der Telefonnummer 01805 552255 oder unter
www.prodente.de

Zahnarzte und Zahntechniker beziehen 100 Exemplare
des Faltblattes kostenfrei auf den Fachbesucherseiten
unter www.prodente.de oder iiber die Bestellhotline

01805 552255.

KENNZIFFER 0991
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Impulse aus Wissenschaft
und Praxis

Pluradent AG & Co KG - Ihr Partner in rund
Mehr dazu im Internet:



>> |hr Einstieg in 3D /digitales Rontgen ist sicher!

Denken Sie liber die Digitalisierung lhrer Praxis oder iiber 3D Réntgen nach?
Eins ist sicher, an dieser strategischen Entscheidung kommen Sie nicht vorbei.
Fur Ihre maximale Investitionssicherheit haben wir zwei Top-Angebote kreiert.

>> jetzt 3D!
*oax-i3p’

inkl. Freischaltoption I
FOV 8x8 fiir 1 Jahr °

- DVT - FOV [5x5], OPG 2-in-1,
CEPH OS Premium oder Scan-Ceph optional, 3-in-1

In der allgemeinen Praxis hat sich ein 3D Volumen von 5x5 cm fiir 3D Diag-
nostik und Planung als MindestgroBe bewahrt: Abbildung Quadrant oder
Einzelzahn, leichte Positionierung, hochste Auflésung. Von kleineren Volu-
men ist abzuraten. Wir bieten lhnen fiir das PaX-i3D® eine Freischaltop-
tion auf FOV 8x8 fiir ein Jahr [nur Euro 990,- netto]. Damit kdnnen Sie
nahezu den gesamten Kiefer abbilden. Sie testen, was Sie in lhrer Praxis
tatsachlich fiir ein 3D Volumen bendtigen und entscheiden nach einem
Jahr zwischen 5x5 oder 8x8 [giiltig bis 31.12.2013].

>> hochauflésendes 3D mit FOV 5x5
>> einfach aufriistbar auf FOV 8x8

>> Spitzen-Pano mit separatem Panosensor inklusive

e mehr Produktinformationen: paxi3d.orangedental.de

>> jetzt digital!
*oax-iHpt

- einfach ultra digital

inkl. 100% buy-back I
Garantie fiir 2 Jahre °

Sind Sie noch nicht 100%-ig sicher bzgl. 3D Rontgen — welches Field of
View [FOV]? / Wirtschaftlichkeit in lhrer Praxis? Die 100% buy-back Ga-
rantie fiir das PaX-iHD* bietet maximale Investitionssicherheit. Innerhalb
von 2 Jahren rechnen wir lhnen den vollen Netto-Kaufpreis bei Kauf eines
Pax-i3D Rontgengerates an [nur giiltig bei Kauf Pax-iHD* bis 31.12.2013].

>> digitales HighEnd OPG
>> inkl. Autofocus [HD]/ultra HD Option [UHD]

>> einfachste Bedienung

e mehr Produktinformationen: paxi.orangedental.de

www.orangedental.de / info.+49 (0)7351.474 990 orange dental “

premium innovations



NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511 35324060

Fax 0511 35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

Pluradent AG & Co. KG

30625 Hannover

Tel. 051154444-6

Fax 0511 54444-700
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511615210

Fax 051161521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nord
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
30853 Hannover-Langenhagen

Tel. 0511519357-0
Fax: 0511519357-22
E-Mail:

nwd.hannover-langenhagen @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH

33106 Paderborn

Tel. 05251 1632-0

Fax 0525165043

E-Mail: paderborn @ multident.de
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 0524197000

Fax 05241970017

E-Mail: info.guetersloh @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521 967811-0

Fax 0521 967811-22

E-Mail: nwd.bielefeld@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
33699 Bielefeld

Tel. 0521 92298-0

Fax 05219229822
E-Mail: bielefeld @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34123 Kassel

Tel. 0561810460

Fax 0561 8104622

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
34123 Kassel

Tel. 05615897-0

Fax 05615897-111
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
35039 Marburg

Tel. 0642161006

Fax 0642166908

E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 05513079794

Fax 05513079795

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Multident Dental GmbH

37081 Gottingen

Tel. 0551 6933630

Fax 055168496

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
38114 Braunschweig

Tel. 0531 580496-0

Fax: 0531580496-22

E-Mail: nwd.braunschweig @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

38122 Braunschweig

Tel. 0531242380

Fax 053146602

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG

39106 Magdeburg

Tel. 0391 534286-0

Fax 0391 534286-29
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391 66253-0

Fax 0391 66253-22

E-Mail: nwd.magdeburg @nwd.de
Internet: www.nwd.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931217181

Fax 03931796482

E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

40000

Pluradent AG & Co.KG

40472 Dusseldorf

Tel. 0211229752-0

Fax 0211 229752-29

E-Mail: duesseldorf @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 021152810

Fax 0211 528125-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 0216157317-0
Fax 0216157317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH
41468 Neuss

Tel. 02131 66216-0
Fax 021316621630
E-Mail: neuss @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202 26673-0

Fax 0202 26673-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

44227 Dortmund

Tel. 02319410470

Fax 023194104760
E-Mail: dortmund @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231 567640-0

Fax 0231567640-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201 82192-0

Fax 0201 82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054 9528-0

Fax 02054 827 61

E-Mail: nwd.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251 82654

Fax 025182748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 02517607-0

Fax 02517801517

E-Mail: consult@nwd.de

Internet: www.nwd.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505 93250

Fax 02505 932555

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541 35052-0

Fax 0541 35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

49084 Osnabriick

Tel. 0541 95740-0

Fax 0541 95740-80

E-Mail: osnabrueck @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

50000

MPS Dental GmbH

50858 KoIn

Tel. 02234 9589-0

Fax 02234 9589-203
E-Mail: mps.koeln@nwd.de
Internet: www.mps-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 0241 96047-0

Fax 0241 96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
53111 Bonn

Tel. 0228 726350

Fax 0228 7263-555
E-Mail: bonn @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

54292 Trier

Tel. 0651 45666

Fax 065176362

E-Mail: dental @hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 0613162020
Fax 06131620241
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271 89064-0

Fax 0271 89064-33

E-Mail: nwd.siegen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301 2987-0

Fax 02301 2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

60000

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurtam Main

Tel. 069 942073-0

Fax 069 942073-18

E-Mail: info @grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069260170

Fax 06926017111

E-Mail: info.frankfurt@ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

63067 Offenbach

Tel. 069 829830

Fax 069 82983271

E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

2P D2



Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103 7575000

Fax 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

65189 Wiesbaden

Tel. 061136170

Fax 0611361746

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
65929 Frankfurt am Main

Tel. 069 340015-0

Fax 069 340015-15
E-Mail: frankurt@multident.de
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 06816850224

Fax 06816850142
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbriicken

Tel. 0681709550

Fax 06817095511

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

66130 Saarbriicken

Tel. 0681 98831-0

Fax 0681 98831-936

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

67434 Neustadta.d.W.

Tel. 06321 3940-0

Fax 06321 3940-92

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

68219 Mannheim

Tel. 0621 87923-0

Fax 0621 87923-29

E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221 300096

Fax 06221 300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

70000

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 071198977-0

Fax 0711 98977-222

E-Mail: swd.stuttgart@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 0711 715090

Fax 07117150950

E-Mail: info.stuttgart @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
70567 Stuttgart

Tel. 0711 252556-0

Fax 0711 252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 071616717-132/148

Fax 07161 6717-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

76135 Karlsruhe

Tel. 0721 8605-0

Fax 0721865263

E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531 992-0

Fax 07531992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG

78467 Konstanz

Tel. 075319811-0

Fax 075319811-33
E-Mail: konstanz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
79106 Freiburg

Tel. 0761 40009-0

Fax 0761 40009-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761 15252-0

Fax 0761 15252-52

E-Mail: info.freiburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

80000

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80336 Miinchen

Tel. 089 680842-0

Fax 089 680842-66

E-Mail: nwd.bayern@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089 978990

Fax 089 97899120

E-Mail: info.muenchen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089 742801-10

Fax 089 742801-30

E-Mail: muenchen @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG

81673 Miinchen

Tel. 089 462696-0

Fax 089 462696-19

E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031 7228-0

Fax 08031 7228-100
E-Mail: rosenheim @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871 43022-20

Fax 0871 43022-30

E-Mail: info.landshut @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821 34494-0

Fax 0821 3449425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

86156 Augsburg

Tel. 08214449990

Fax 08214449999

E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG

87439 Kempten

Tel. 0831 52355-0

Fax 0831 52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731920200

Fax 07319202020

E-Mail: info.ulm@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
89081 UIm

Tel. 0731 140597-0

Fax 0731 140597-22

Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
89081 UlIm-Jungingen

Tel. 073197413-0
Fax 07319741380
E-Mail: uim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

90000

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 091152143-0

Fax 091152143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

90482 Nirnberg

Tel. 0911954750

Fax 09119547523

E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 95972-0

Fax 08519597219

E-Mail: info.passau @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 08518866870

Fax 085189411

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 092811731

Fax 0928116599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951 98013-0

Fax 0951203340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951 98064-0

Fax 095122618

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
97070 Wiirzburg

Tel. 0931 35901-0

Fax 0931 35901-11

E-Mail: info.wuerzburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99021 Erfurt

Tel. 0361 601309-0

Fax 0361601309-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
99096 Erfurt

Tel. 0361601335-0
Fax 0361601335-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 03614210443
Fax 03615508771
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de
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So nehmen Sie
jede Hurde:

Ihr Depot kiimmert sich um Ihre
Anliegen! Und zwar durch...

Einkaufshelfer
+ Lieferung von Material und Einrichtung
+ Ausstellungsrdume

Technischen Service
* Technische Planung
+ Installation
* Reparaturen
* Gerdtewartung
- Anwenderschulung
« Technische Priifungen
- Leihgerdteservice

Einrichtungsplanung
* Innenarchitektur
* Raumaufteilung, Organisation
+ Detailplanung Elektrik, Sanitdrinstallation, IT

Beratung
- Existenzgriindung
- Standortsuche
* Umzug
* Modernisierung
* Finanzierung
+ Coaching

Medizinprodukte-Berater
- sichern optimierte Produktkenntnisse
- Beschaffung und Weitergabe Produktinformationen

Individuelle Fachberatung vor Ort
Praxisschatzung
Kenntnisse behordlicher Verordnungen und Normen

Digitale Systeme (Hardware, Software,
Netzwerktechnik)

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
B v D info @bvdental.de

Bundesverband Dentalhandel e\ www.bvdental.de
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>> PRODENTE

Tag der Zahngesundheit 2013
proDente schnurt
Aktions-Paket

Die Initiative proDente eV. hat zum Tag
der Zahngesundheit ein kostenloses Pa-
ket fiir Zahnarzte und Zahntechniker zu-
sammengestellt. Unter dem Stichwort
JTdZ 2013“ erhalten die Interessierten
rund100 Broschiiren, Kugelschreiber, Me-
mory-Spiele und einen Acryl-Aufsteller.
»Das ist ein Rundum-sorglos-Paket, die
jeder Veranstaltung von Praxen oder In-
nungslaboren gut zu Gesicht steht, kom-
mentiert Dirk Kropp, Geschéftsfiihrervon
proDente, die Auswahl.

Bestandteil des Pakets ist eine Auswahl
aller verfligharen Flyer und Broschiiren
derlnitiative (rund 100 Stiick). Furdie Auf-
stellung der DIN-lang-Flyer erhalten die
Kunden dazu einen Aufsteller aus Plexi-
glas (Abb. 1). Ergdnzt wird das Angebot

durch Kugelschreiber, dieals
kleines Geschenkfiir Patien-
ten und Interessierte einge-
setzt werden konnen. Auch
die Kleinen kommen nicht
zu kurz. Mithilfe eines Er-
innerungsspiels (Memory,
Abb. 2) konnen Sie bei Ver-
anstaltungen gut unter-
halten werden. Das ge-
samte Paket ist kostenfrei
und wird ohne Porto ver-
sandt. ,,Das Angebot gilt
solangederVorratreicht®,
betont Kropp.

Zahntechnische Innungsbetriebe und niedergelassene
Zahnarzte konnen das Paket ,.TdZ 2013“ unter der Telefon-
nummer 01805 552255 oder im Online-Shop fiir Fach-
besucher bestellen.

Alternativ geniigt auch eine Bestellung mit vollstandiger
und lesharer Adresse per Fax an 022117099742.

Praktisch - verstandlich — hilfreich

Endlich den Heil- und
Kostenplan verstehen

Die Initiative pro-
Dente eV. bringt eine
Online-Anwendung
und ein gedrucktes
Faltblatt zur besseren
Verstandlichkeit des
Heil- und Kostenplans
heraus. Das Faltblatt
und die Online-An-
wendung sind sprach-
lich einfache und an-
schaulich bebilderte Hilfsmittel, die den Patienten in jeder
Phase der Beratungdurch den Zahnarzt unterstiitzen.

Gesetzlich Versicherte erhalten einen Heil- und Kostenplan
vonihrem Zahnarzt,wenn sie Zahnersatz benétigen. Das For-
mular und die Eintragungen sind fiir Laien jedoch schwer zu
verstehen. proDente stellt daher jetzt eine Anwendung unter
www.prodente.de/qualitaet/kosten/der-heil-und-kosten-
plan/heil-und-kostenplan-animation.html zur Verfiigung,
die den Heil- und Kostenplan mittels interaktiver Funktionen
fiir Patienten aufschliisselt. Optische Markierungen fiihren
den Nutzer durch das Dokument. So kann er per Mausklick

LSprechblasen® 6ffnen, die einfache Beschreibungen zu den
Formularfeldern enthalten. Uber zusitzliche Reiter gelangt
erzudetaillierten Erklarungen von Teilbereichen des Formu-
lars.

Informationshlatt

Dashandliche Leporelloerklart Inhaltund Nutzen dereinzel-
nen Formularfelder in leicht verstandlicher Sprache. Auf
der zweiten Seite befindet sich ein Glossar mit ausfiihrlichen
Erlduterungen und Illustrationen zu den Kiirzeln aus dem
Heil- und Kostenplan.,Wir geben Patienten und Zahnarzten
zwei zusatzliche, neue Medien an die Hand*, kommentiert
Dirk Kropp, Geschéftsfiihrer von proDente eV, die Idee.

Der Zahnarzt kann die Erklarungshilfe ergénzend zum Heil-
und Kostenplan iiberreichen und zugleich auf den Online-
Service verweisen. ,Wir sind iiberzeugt, damit die Beratung
des Zahnarztes nachhaltig zu verstarken®, so Kropp weiter.
Interessierte Patienten erhalten das Faltblatt kostenlos
unter der Telefonnummer 01805 552255 oder unter
www.prodente.de

Zahnarzte und Zahntechniker beziehen 100 Exemplare
des Faltblattes kostenfrei auf den Fachbesucherseiten
unter www.prodente.de oder iiber die Bestellhotline

01805 552255.

KENNZIFFER 0991
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Impulse aus Wissenschaft
und Praxis

Pluradent AG & Co KG - Ihr Partner in rund
Mehr dazu im Internet:



>> |hr Einstieg in 3D /digitales Rontgen ist sicher!

Denken Sie liber die Digitalisierung lhrer Praxis oder iiber 3D Réntgen nach?
Eins ist sicher, an dieser strategischen Entscheidung kommen Sie nicht vorbei.
Fur Ihre maximale Investitionssicherheit haben wir zwei Top-Angebote kreiert.

>> jetzt 3D!
*oax-i3p’

inkl. Freischaltoption I
FOV 8x8 fiir 1 Jahr °

- DVT - FOV [5x5], OPG 2-in-1,
CEPH OS Premium oder Scan-Ceph optional, 3-in-1

In der allgemeinen Praxis hat sich ein 3D Volumen von 5x5 cm fiir 3D Diag-
nostik und Planung als MindestgroBe bewahrt: Abbildung Quadrant oder
Einzelzahn, leichte Positionierung, hochste Auflésung. Von kleineren Volu-
men ist abzuraten. Wir bieten lhnen fiir das PaX-i3D® eine Freischaltop-
tion auf FOV 8x8 fiir ein Jahr [nur Euro 990,- netto]. Damit kdnnen Sie
nahezu den gesamten Kiefer abbilden. Sie testen, was Sie in lhrer Praxis
tatsachlich fiir ein 3D Volumen bendtigen und entscheiden nach einem
Jahr zwischen 5x5 oder 8x8 [giiltig bis 31.12.2013].

>> hochauflésendes 3D mit FOV 5x5
>> einfach aufriistbar auf FOV 8x8

>> Spitzen-Pano mit separatem Panosensor inklusive

e mehr Produktinformationen: paxi3d.orangedental.de

>> jetzt digital!
*oax-iHpt

- einfach ultra digital

inkl. 100% buy-back I
Garantie fiir 2 Jahre °

Sind Sie noch nicht 100%-ig sicher bzgl. 3D Rontgen — welches Field of
View [FOV]? / Wirtschaftlichkeit in lhrer Praxis? Die 100% buy-back Ga-
rantie fiir das PaX-iHD* bietet maximale Investitionssicherheit. Innerhalb
von 2 Jahren rechnen wir lhnen den vollen Netto-Kaufpreis bei Kauf eines
Pax-i3D Rontgengerates an [nur giiltig bei Kauf Pax-iHD* bis 31.12.2013].

>> digitales HighEnd OPG
>> inkl. Autofocus [HD]/ultra HD Option [UHD]

>> einfachste Bedienung

e mehr Produktinformationen: paxi.orangedental.de

www.orangedental.de / info.+49 (0)7351.474 990 orange dental “

premium innovations



