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Sicher landen beim Sprung

in die Selbststandigkeit

| Rabiye Aydin

Ein Fallschirmsprung wird akkurat geplant. Der Rucksack mit dem Schirm wird sorgfaltig
gepackt, das Gurtzeug wird fest angelegt, nach dem Blick auf die Hohendruckuhr wird die
Flugzeugtiir gedffnet und los gehts! Als Neuling vertraut man der Erfahrung und dem Wis-
sen des Tandemmasters. Fiir einen Zahnarzt ist beim Sprung in die Selbststandigkeit dieser
Tandemmaster die oral+venture AG. Die alleinige Vorstandschefin Dr. Gabriela Kroll hat sich
die Zeit fiir ein kurzes Interview genommen.

Wer ist die oral+venture AG und was
haben Sie mit Zahnmedizin zu tun?
Die oral+venture AG gibt Zahnarzten
das Riistzeug fiir eine aussichtsreiche
Karriere an die Hand und ermdglicht
einen exzellenten Start in die Eigen-
standigkeit. Wir sorgen fiir extrem hohe
Qualitats- und Servicestandards in der
Praxis. Da wir aus Zahnarzten heraus
entstanden sind, sind wir ganz nah am
zahndrztlichen Alltag. Durch dieses fast
zwei Jahrzehnte erprobte und erfolg-
reiche System haben wir mittlerweile
40 Zahnarzte unter der Dachmarke der
Pluszahndirzte® zusammengefasst.

Was unterscheidet denn einen Plus-
zahnarzt® von einem normalen Zahn-
arzt?

Unsere Stérke ist das einmalige Kon-
zept der absoluten Trennung von Kom-
petenzbereichen. Wir haben alle Pro-
zesse in der Praxis professionalisiert
und die administrativen Arbeiten in ein
angegliedertes Unternehmen ausgela-

gert. Im Rundum-sorglos-Paket kon-
zentriert sich der Zahnarzt ausschlieB-
lich auf das Behandeln seiner Patienten
und Uberldsst alle weiteren Vorgédnge,
wie die Telefonie, Abrechnung, Buch-
haltung, Personalwesen, IT und QM der
oral+venture GmbH. All diese Aufga-
ben werden in den Abteilungen durch
hoch spezialisierte Mitarbeiter, die im-
mer up to date sind, ibernommen. So
kann beispielsweise durch die Rech-
nungsstellung der Abrechnungsabtei-
lung im Vergleich zur praxisinternen
Abrechnung ein Umsatzplus von na-
hezu 20 Prozent verzeichnet werden.
Dariiber hinaus kénnen wir durch die
ausgelagerte Telefonie in unseren Pra-
xen hohere Neupatientenzahlen ver-
zeichnen, da kein Anruf verloren geht
und durch auBergewdhnliche Service-
zeiten neue Patienten stets einen An-
sprechpartner finden.

Wie kann man sich die Unterstiitzung
der oral +venture AG in der Griin-

dungsphase vorstellen? Sie werden ja
nicht den Boden in den Praxen ver-
legen. Welche Hilfestellung bieten Sie
konkret jungen Zahndrzten beim Gang
in die Selbststdndigkeit?

Wir begleiten die komplette Praxis-
griindung. Das bedeutet, dass wir bei
allen Themen - von A bis Z - den Arzten
zur Hand gehen, sei es bei der Stand-
ortanalyse, beim Businessplan, bei der
Beantragung des Kredits und tatsdch-
lich bis hin zum Bodenbelag sowie der
Praxiseinrichtung. So ermdglichen wir
einen perfekten Start in die Selbst-
standigkeit. Wir bieten aber auch be-
reits bestehenden Praxen unser Know-
how an, um das vorhandene Potenzial
optimal zu nutzen.

Das sind wirklich viele Arbeitsfelder.
Braucht denn der Zahnarzt so viel
Support?

Aber sicher doch! Meist braucht man
ein gutes Dutzend Berater. Das fangt
an beim Betriebsberater, Architekten,
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Juristen, Steuerberater, technische Berater, Marketing,
Presse und reicht bis zu dem abgeklarten Kollegen, der
mit seiner Praxiserfahrung den Riicken starkt. Das leis-
ten wir alles aus einer Hand und gewahrleisten den-
noch, dass jeder Arzt selbststandig und sein eigener
Herr im Flaggschiff der Pluszahndrzte® ist. Wir sind auf
dem zahnmedizinischen Sektor Vorreiter und kénnen
in allen Bereichen auf bewahrte Kooperationspartner
zuriickgreifen.

Welche Vorteile hat man dariiber hinaus davon, ein
Pluszahnarzt® zu werden?

Als Einzelpraxis ist man auf sich allein gestellt und
kommt durch das Alltagsgeschaft kaum dazu, sich
um Optimierungen in den Arbeitsabldufen, geschweige
denn um umfangreiche Projekte zu kimmern. Als Plus-
zahnarzt® profitiert man von dem groBen Netzwerk
und hat durch die gebiindelte Kraft die Mdglichkeit,
auBergewdhnliche Projekte zu verwirklichen. Durch
diese gemeinsame Durchschlagskraft ist es uns mog-
lich, GroBen wie Fortuna Diisseldorf zu unterstiitzen
oder auch mit dem renommierten Architektur- und
Designbiiro Schwitzke & Partner bei der Ausgestaltung
der Praxen zusammenzuarbeiten. Man Gbernimmt aber
nicht nur den Markennamen Pluszahnarzt®, man ver-
pflichtet sich einer Philosophie! Der Philosophie, dass
der Patient im Mittelpunkt des Denkens und Handelns
steht. Dariiber hinaus nehmen wir auch unsere gesell-
schaftliche Verpflichtung ernst. Wir engagieren uns
fiir die sportliche Jugend, fordern Studenten dber in-
dividuelle Stipendiatenprogramme und setzen uns fiir
humanitare Projekte im In- und Ausland ein.

Das hért sich vielversprechend an. Wie gehts weiter?
Wir werden deutschlandweit wachsen. In GroBstadten
wie Frankfurt am Main und Miinchen sind neue Praxen
in konkreter Planung. Es steht die unmittelbare Eroff-
nung zwei weiterer Standorte und einer kieferortho-
padischen Praxis bevor. Derzeit suchen wir noch Zahn-
arzte fiir unsere neue Praxis in Bonn-Beuel. Die Plus-
zahndrzte® wachsen weiter und freuen sich auf die
Bewerbungen von qualifizierten Zahnarzten.

Wir wiinschen weiterhin viel Erfolg und danken fiir
das Gesprdch!

Dr. Gabriela Kroll
Infos zur Person

kontakt.

oral + venture AG

Berliner Allee 61, 40212 Diisseldorf
Tel.:0211 86327190
www.oral-venture.de
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HALTEN SIE
IHRE PATIENTEN
AUF DEM LAUFENDEN!

PATIENTEN-NEWS

12. September 2013
Fluoride:
Tabletten oder Zahnpasta?

i Seit vielen Jahren

!l\ | kénnen sich Kinder-

W arzte und Zahnéarzte,
die ansonsten bei der
Kindergesundheit an
einem Strang ziehen,

@. zu einem besonderen
Aspekt rund um die
Zahngesundheit nicht
einigen: Sollen die
Kleinstkinder lieber
Fluorid in Tabletten-
form ...
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- Anpassungsmoglichkeit an das Layout Ihrer Website
- Einfache und schnelle Installation

UNSER ANGEBOT

NEws T+
NEWS
STANDARD
Alle Inhalte aus dem Standardpaket

8 neue News pro Monat + Integration eigener Praxis-Infos

Verwendung des DGI-Logos (wie Stellenanzeigen, Urlaubszeiten,
etc.) Giber Ihr DGINET-Profil
Monatlich kiindbar

92\\5

+ 14,90 € netto pro Monat S
nur 7,90 € netto pro Monat
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