
Dentalwelt Fokus 

98 ZWP 11/2013 

Mit dem Online-Zahnarztverzeichnis www.zahn-
arzt-vor-ort.de bietet InteraDent seinen Kunden
die Möglichkeit, gezielt auf sich aufmerksam zu
machen und neue Patienten zu generieren. Der Re-
launch des Portals überzeugt durch eine übersicht-
liche und einfache Navigation für Patienten; darü-
ber hinaus ist das Eintragen und Inhalte hochladen für die 
Praxen einfacher denn je. Auch die Pflege der Praxisseite ist
anwenderfreundlich schnell und unkompliziert möglich. Jede
Zahnarztpraxis, die mit InteraDent zusammenarbeitet, kann
den Service der Plattform kostenlos nutzen; entweder als 
separate Ergänzung der Praxiswebsite oder als Alternative,

sofern kein eigener Internetauftritt vorhanden ist.
Auf Zahnarzt-vor-Ort suchen Patienten gezielt
nach Zahnarztpraxen in ihrer Nähe: Welche Leis-
tungen bietet die Praxis? Wie sind die Öffnungs-
zeiten? Erreiche ich die Praxisräume mit dem Fahr-

stuhl und gibt es PKW-Stellplätze? Fragen wie diese beant-
worten die Zahnarztpraxen schnell und einfach, indem sie alle
mitzuteilenden Informationen problemlos einstellen können. 
InteraDent Zahntechnik GmbH
Tel.: 0451 87985-0
www.interadent.com

InteraDent 

Zahntechnik GmbH
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Portal-Relaunch:

Erfolgreicher Eintrag –
erfolgreiche Suche

Das Implantatsystem iSy by CAMLOG
sorgte seit seiner Präsentation auf 
der diesjährigen IDS für großes Auf-
sehen in der Implantologie-Fachwelt.
Die Gründe hierfür liegen vor allem da-
rin, dass CAMLOG mit iSy eine preis-
günstige Zweitmarke positioniert – und
so Marktanteile von renommierten Im-
plantatsystemen aus dem Premium-
segment gewinnen möchte. Schon vor
iSy hat das Unternehmen die preis-
lich günstigeren und dabei bewähr-
ten Implantatsysteme CAMLOG und 
CONELOG angeboten, gekoppelt mit 

einem hervorragenden Service- und
Kundenangebot. Im Gespräch mit ZWP
Chefredakteur Jürgen Isbaner macht
CAMLOG Geschäftsführer Michael 
Ludwig deutlich, dass iSy ein Konzept 
ist, das auf mehreren Säulen basiert.
Dazu zählen neben dem günstigen 
Preis das extrem reduzierte Teile-
sortiment für mehr Übersichtlichkeit
und eine hohe Effizienz und Produk-
tivität in der Anwendung sowie die 
bewährte CAMLOG Qualität. 
CAMLOG bietet mit iSy die Chance 
für mehr Wachstum in der Implanto-

logie und sendet damit ein deutliches
Wettbewerbssignal in den Markt.  

CAMLOG Vertriebs GmbH
Tel.: 07044 9445-0
www.isy-implant.com

Implantatsystem:

Positive Zwischenbilanz neuer Marke im Value-Bereich

Ivoclar Vivadent, einer der weltweit
führenden Hersteller innovativer den-
taler Materialsysteme, hat in Russland

eine neue Tochtergesellschaft gegrün-
det. Die neue Organisationsform mit
Sitz in Moskau soll dazu dienen, den 
russischen Markt aktiver zu bearbeiten.
Managing Director Stephan Uhlmann
(Foto links) erklärt: „Wir haben unser
Marketing- und Verkaufsbüro in eine
Tochtergesellschaft umgewandelt. Da-
durch verfügen wir nun über eine 
eigene Lagerlogistik in Russland. Dies
wird es uns erlauben, wesentlich 
flexibler auf die Wünsche unserer 
Kunden einzugehen.“ Das gleichzeitig 
errichtete ICDE (International Center 

for Dental Education) bietet der Toch-
tergesellschaft außerdem die Möglich-
keit, ihre Kunden intensiver zu be-
treuen. So können interessierte Kunden
fortan von Produktschulungen und 
Vorträgen auf höchstem Niveau pro-
fitieren.

Ivoclar Vivadent AG
Tel.: 0423 2353535
www.ivoclarvivadent.com

Video 

„CAMLOG iSy Implantatsystem – 
positive Halbjahresbilanz” 

Firmenerweiterung:

Neue Tochtergesellschaft in Russland

Ivoclar Vivadent AG
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Stephan Uhlmann, Managing Director (links), mit Robert Ganley, CEO.

CAMLOG 

Vertriebs GmbH

Infos zum Unternehmen



Fokus Dentalwelt

Hollywood, die Route 66, Las Vegas und
der berühmte Walk of Fame – für all 
das mussten die Gäste beim Multident-
Treff Mitte September nicht lange rei-
sen, sondern bekamen in heimischen
Gefilden eine Hausmesse der ganz be-
sonderen Art geboten. Anlass für die-
ses spezielle Rahmenprogramm bildete
der diesjährige 66. Unternehmensge-
burtstag des Dental Depots. Rund 500

Gäste sowie mehr als 30 Industriepart-
ner fanden sich im Oldenburgischen
„Hollywood“ ein, um in außergewöhn-
licher Atmosphäre einen informativen
und zugleich spannenden Tag zu ver-
bringen. Jung, dynamisch und werte-
bewusst – auch in seinem 66. Jahr 
präsentiert sich der Dentalspezialist 
Multident als überaus kompetenter 
Ansprechpartner für alle Kundenbe-

lange. Der kontinuierliche Unterneh-
menserfolg ist nicht zuletzt dem enga-
gierten und immerwährenden Einsatz
der Mitarbeiter zu verdanken; unver-
ändert werden Werte wie Qualität und
Service gelebt, um Zahnärzten und
Zahntechnikern bei ihrer täglichen 
Arbeit am Patienten partnerschaftlich
und bedürfnisorientiert zur Seite zu 
stehen.

MULTIDENT Dental GmbH  
Tel.: 0800 7008890 (gebührenfrei)

www.multident.de

Jubiläum:

Hollywood mal anders – 66 Jahre Firmenbestehen

MULTIDENT Dental GmbH  
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Sie haben einen Faible 
für exquisite Angebote?

Dann ist dieses Angebot die Krönung, denn unsere Qualität ist erstklassig.

www.semperdent.de

Anbeiß-Preise
89€
NEM-Krone-Vollverblendet 
inklusive Arbeitsvorbereitung,
Mwst. und zzgl. Versand 



Digitale Röntgenkompetenz für geziel-
ten Service, kompromisslose Kunden-
orientierung und noch mehr Geräte-
effizienz: Nach erster erfolgreicher Zu-
sammenarbeit hat die Acteon Germany
die exklusive Vertriebsvereinbarung mit
DornMedical jetzt um fünf Jahre ver-
längert. Ob HNO, Oralchirurgie, Implan-
tologie oder Kieferorthopädie: Die auf
Hochleistungsröntgengeräte speziali-
sierte Beratungs- und Handelsfirma mit
Firmensitz in Chemnitz vertreibt damit
den vor zwei Jahren erfolgreich ein-
geführten digitalen Volumentomogra-

fen WhiteFox (CBCT) für die nächsten
fünf Jahre in Deutschland, Österreich
und in der Schweiz. Damit verstärkt
Acteon Germany erneut seine Ver-
triebsaktivitäten im Imaging-Bereich
und erweitert langfristig seine Service-
und Beratungskompetenz beim An-
wender vor Ort. Der Multi-Volumen-
tomograf WhiteFox bietet erstmals die
Hounsfield-Skala in der Cone-Beam-
CT-Technik (CBCT) an, die in der medi-
zinischen Computertomografie schon
seit Langem etabliert ist. Dieser HU-
Wert ermöglicht eine sehr präzise und

konstante Messung der Gewebedichte
in Grauwerten, wodurch der Anwender
eine klare Segmentierung von weichem
und hartem Gewebe für eine bessere 
Diagnostik z.B. des Kiefergelenks und
eine exakte Darstellung der Atemwege
(virtuelle Endoskopie) erhält. 

Acteon Germany GmbH
Tel.: 02104 956510
www.de.acteongroup.com
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Firmen-Zusammenarbeit:

Vertragspartnerschaft verlängert

Acteon Germany GmbH
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Als unabhängiger Dental-
fachhändler mit lang-
jähriger Branchenerfah-
rung bietet die Ambident
GmbH individuelle Lösun-
gen für jede Praxis: Von
neuester Gerätetechnik
über Praxisplanung bis
zum Reparaturservice –
Ambident ist Komplett-
dienstleister in allen Fra-
gen der Praxisausstattung. Unter dem
Motto „machbar ist alles“ und unab-

hängig von festen Lie-
ferantenverträgen ist die
Produktauswahl punkt-
genau an den jeweiligen
Wünschen der Kunden
ausgerichtet. Dabei wird
auf weltweite Zulieferer
zurückgegriffen, die mit
qualitativ hochwertigen
Produkten und einem 
guten Preis-Leistungs-

Verhältnis überzeugen. Als gelernte
Techniker verfügen Geschäftsführung

und Mitarbeiter über ein fundiertes 
und detailliertes Wissen rund um alle
Geräte, die in einer Zahnarztpraxis zum
Einsatz kommen, und sind so sicher in
der Beurteilung neuester Produkte auf
dem internationalen Markt. Das Ziel
von Ambident sind einfache, kosten-
günstige und auf jede Praxis zuge-
schnittene Lösungen mit innovativen
Produkten.
Ambident GmbH 
Tel.: 030 4422881
www.ambident.de

Praxisausstattung:

Alle Dienstleistungen von einem Anbieter

Die deutschen Hersteller DÜRR DENTAL, KaVo, Sirona
und ULTRADENT, alle Mitglieder des Verbands der
Deutschen Dentalindustrie, stehen für hochwertige
Produkte rund um das System „Behandlungsein-
heiten“. Mit einem Gemeinschaftsprojekt weisen
diese Hersteller in der aktuellen Ausgabe ihrer In-
formationskampagne auf die sechs wesentlichen
Punkte beim Kauf einer Behandlungseinheit hin. 
Die gemeinsame Broschüre dient auch als Checkliste bei 
Praxisgründung und Kaufentscheidung für den Bereich Ein-
richtung. Die hervorgehobenen Punkte betreffen Standards
bzw. Vorschriften, die unbedingt bei der Ausstattung einer
Praxis beachten werden sollten: CE-Kennzeichnung, DVGW-

Anforderungen, RKI-Richtlinien, Entsor-
gung, KTW-Empfehlung und elektrische
und mechanische Sicherheit. Alle vier 
Unternehmen haben sich nicht nur ver-
pflichtet, sämtliche Normen für Medizin-
produkte zu erfüllen, sondern streben auch
danach, diese durch eigene Qualitätsstan-
dards zu übertreffen. Um den eigenen ho-
hen Ansprüchen gerecht zu werden, inves-
tieren die Firmen mit großem Engagement
am Standort Deutschland in Forschung, Pro-

duktentwicklung und Qualitätsmanagement. Das
alles, um Zahnärzten die tägliche Arbeit ein Stück
sicherer und leichter zu machen und gleichzeitig 

so mehrere Tausend Arbeitsplätze in Deutschland zu sichern.
ULTRADENT Dental-Medizinische Geräte 
GmbH & Co. KG
Tel.: 089 420992-70
www.ultradent.de

Herstellerverbund:

Informationskampagne 
„made in Germany“

ULTRADENT 
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Teamschulungen vor Ort in Ihrer Praxis:

Das rundum Sorglospaket - Wir kommen mit unseren
Referenten in Ihre Praxis und schulen Ihr gesamtes
Team inklusive Supervision!

Erlernen Sie die Lachgassedierung von Spezialisten Lachgas

Fortbildung

Beide Fortbildungsmöglichkeiten werden mit Fortbildungspunkten gemäß BZÄK und DGZMK validiert

Bezugsquelle TECNOGAZ
Lachgasgeräte - TLS med
sedation GmbH
Tel: +49 (0) 8035-9847510
Vorteilspreise bei Buchung
eines Seminars bei
IfzL Stefanie Lohmeier!

Kontakt:
IfzL – Stefanie Lohmeier
Bad Trißl Straße 39
D-83080 Oberaudorf
Tel: +49 (0) 8033–9799620
E-Mail: info@ifzl.de
Internet: www.ifzl.de

Referenten:
Wolfgang Lüder, Zahnarzt, Lachgastrainer & Buchautor:
Lachgassedierung in der Zahnarztpraxis
Andreas Martin, Facharzt für Anästhesie
Dr. Isabell von Gymnich, Kinderzahnärztin:
N2O in der Kinderzahnheilkunde
Malte Voth: Notfalltrainer für Zahnärzte

Exklusivschulungen - Individuelles
Lernen in kleinen Gruppen:
Dortmund 22. / 23.11. 2013
Special Event: Lachgaszertifizierung mit
Live Demo by Dr. Wilhelm Schweppe
Wiesbaden 06. / 07.12. 2013
Hamburg 17. / 18.01. 2014
Wien 07. / 08.02. 2014
Rosenheim 14. / 15.02. 2014
Stuttgart 21. / 22.02. 2014
Das perfekte Paar - Lachgas und Hypnose
bei Dr. Albrecht Schmierer
Rottweil 11. / 12.04. 2014
bei Fa. dental EGGERT
Wiesbaden 09. / 10.05. 2014
Aktuelle Termine unter: www.ifzl.de

Special Event:
“Lachgas goes Cerec”

Lachgas-Zertifizierung mit Live
Demo by Dr. Wilhelm Schweppe:
Veranstaltungsort: Dortmund,
22. und 23. November 2013

Seit Oktober 2013 ist Dr. Karsten Wagner 
(siehe Foto) neuer Managing Director von
DENTSPLY Implants Deutschland. Damit 
zeichnet er für die deutsche Vertriebs-
gesellschaft des weltweit zweitgrößten 
Marktes der DENTSPLY Implants verant-
wortlich. In seiner neuen Funktion ist 
Dr. Wagner zuständig für über 200 Mit-
arbeiter und berichtet direkt an Group Vice 

President Dr. Werner Groll, der die Verantwortung für die 
weltweite Vertriebsorganisation mit 17 Tochtergesellschaften

innehat. Karsten Wagner ist fest verankert in der Medizintech-
nik: Nach seiner Tätigkeit bei Abbott, wo er Erfahrungen im 
Außendienst, Produktmanagement und später als Head of Key
Account Management sammeln konnte, wechselte er 2004
zunächst als National Sales Manager zur damaligen Astra Tech
GmbH und war ab 2008 als Business Unit Director tätig. Hier
baute er das deutsche Implantatgeschäft maßgeblich mit auf.
Seiner neuen Aufgabe sieht der zweifache Familienvater 
positiv entgegen: „Mit der Zusammenführung zu DENTSPLY
Implants ist ein Unternehmen entstanden, das sich
voll und ganz darauf konzentriert, seinen Anwen-
dern ein lösungsorientiertes Portfolio zu bieten.“ 
DENTSPLY Implants
Tel.: 0621 4302-006
www.dentsplyimplants.de 

Führungswechsel bei DENTSPLY Implants Deutschland:

Neuer Managing Director 

BIOMET3i, einer der führenden Hersteller in der Implantolo-
gie und Oralchirurgie, wird mit der deutschen Tochtergesell-
schaft BIOMET3i Deutschland GmbH im Januar 2014 einen
neuen Standort in München beziehen. Die bisherigen Räum-
lichkeiten in Karlsruhe bieten für das wachsende Team nicht
die Erweiterungsmöglichkeiten, die das Unternehmen auf-
grund seines Investitionsplans in Deutschland voraussichtlich
benötigen wird. BIOMET3i Deutschland ist mit einem flächen-
deckenden Service und Vertrieb im gesamten Bundesgebiet
präsent. Die strategische Entscheidung, nach München zu
ziehen, reflektiert die aktuelle Marktdynamik und bietet 
außerdem räumliche Nähe zu den Nachbarländern Österreich
und Schweiz, die zusammen mit Deutschland die Central 
Area von BIOMET3i bilden. Mit dem Umzug will BIOMET3i

die Präsenz und den Service in der Region erweitern. Krista
Strauß, General Manager Central Area bei BIOMET 3i, hat 
ihr Team in Deutschland während der vergangenen Monate
bereits deutlich vergrößert: „Mit unserem neuen Standort 
in München können wir nicht nur weiter wachsen, sondern
werden als Spezialservice für viele unserer Kunden im 
Großraum München eine Warenanlieferung in weniger als
drei Stunden nach Eingang der Bestellung ermöglichen.“
BIOMET3i Deutschland GmbH
Tel.: 0800 1016420
www.biomet3i.de

Standortwechsel:

Implantathersteller 
ab 2014 in München 

BIOMET 3i
Deutschland GmbH
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DENTSPLY Implants
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