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Bildung nachhaltig fordern

Die stepdents GmbH steht fiir berufliche Bildung in allen

Bei stepdents werden Werte wie
Qualitat, Authentizitét, Nachhal-
tigkeit und Zufriedenheit gelebt.
Wir verfolgen die Vision, die Ver-
kniipfung unserer Unterneh-
mens- und Innovationskultur mit
einem breiten Spektrum an Er-
fahrungen, Meinungen und Per-
spektiven herzustellen. Dies ent-
steht bei der Zusammenarbeit

von multidisziplindren Institutio-
nen, wie Zahnarztpraxen, Labo-
ren sowie unterschiedlichen Bil-
dungs- und Wirtschaftstragern.

Unkonventionelles Denken und
flexibles Handeln zeichnet step-
dents sowohl im Innovations- als
auch im Dienstleistungsprozess
aus. Innovationsfidhigkeit bleibt
zukiinftig ein wesentlicher Er-

dentalen CAD/CAM-Bereichen.

folgsgarant fiir das Bestehen am
Markt. Deshalb ist es fiir uns ent-
scheidend, in direkter Kommuni-
kation mit allen Beteiligten zu
stehen, um Trends frithzeitig zu
erkennen und entsprechende Lo-
sungen anzubieten.

Als junges Start-up-Unterneh-
men in Berlin hat stepdents es
sich zur Aufgabe gemacht, Bil-
dung nachhaltig zu férdern. Dies
tun wir als AZAV-zertifizierter
Trager fir die Forderung der
beruflichen Bildung nach dem
Recht der Arbeitsférderung in
allen dentalen CAD/CAM-Be-
reichen. Wir sehen einen stetig
wachsenden Zuspruch von Fir-
men, Institutionen und Privat-

zen fiir alle Beteiligten aus In-
dustrie und Wirtschaft sowie
die Sicherstellung der Qualitét
staatlich zertifizierter Weiterbil-

dungsmafinahmen.
Gegenwdrtig kommen unsere
Schulungsteilnehmer, vorwie-

gend Zahntechniker, aus dem
gesamten D-A-CH-Gebiet in
das stepdents-Bildungszentrum
nach Berlin, um das Angebot an
Weiterbildung in digitalen Tech-
nologien der Dentalbranche zu
nutzen. Durch das Absolvieren
unserer Schulungsmodule eroff-
nen sich ihnen wirtschaftliche
Perspektiven sowie bessere Ein-
gliederungs- und Aufstiegschan-
cen auf dem Arbeitsmarkt.

»,Nur wenn die Teilnehmer mit unseren Losungen
und Dienstleistungen einen nachhaltigen Mehrwert
gewonnen haben, ist auch unser Anspruch erfiillt.“
Alexander Lochmann

personen, die sich ebenfalls am
Zukunftskonzept der Dental-
branche beteiligen.

Unsere Ziele sind die nachhal-
tige Verbesserung des Wettbe-
werbsstandorts Deutschland in
der Dentalbranche, die Biinde-
lung von Synergieeffekten durch
Kooperation und Wissensaus-
tausch, der interdisziplindre Nut-

Zu Gastin Bremen

Modellguss-Workshop bei der Firma BEGO hat tiberzeugt.

Anfang November hat der ak-
tuelle Meisterkurs der Hand-
werkskammer (HWK) Dortmund
seinen praktischen Unterricht
voriibergehend in die Hansestadt
Bremen verlegt, um dort im Schu-
lungszentrum der Firma BEGO
einen zweitdgigen Modellguss-
Workshop durchzufiihren.

Konstruktionselemente auf dem
Ubungsstatus der Kombinations-
arbeit wurden zuvor im Unter-
richt besprochen, entsprechend
hergestellt und zum Kurs mitge-
bracht. Unter der fachkundigen
Anleitung des Trainerteams der
Firma BEGO wurde dann in Bre-
men eine Modellgussbasis gefer-

tigt und anschliefend verlotet
oder verlasert. Allen Teilnehmern
hat der Modellguss-Workshop
so gut gefallen, dass man auch
mit kiinftigen Meisterkursen die
Zusammenarbeit mit der Firma
BEGO fortfiihren mochte. &

Bl Adresse

Handwerkskammer Dortmund
Reinoldistralle 7-9

44135 Dortmund
Tel.:02315493-0

Fax: 02315493-116
info@hwk-do.de
www.hwk-do.de

Bl Adresse

stepdents GmbH
Helmholtzstralle 2-9
10587 Berlin

Tel.: 030 92037586
Fax: 030 92037588
info@stepdents.de
www.stepdents.de

JedenTag einTiirchen

Der Dentaurum Online-Adventskalender bietet seit
dem 1. Dezember 2013 vieles zu entdecken.

JEDEN TAG E1IN TURCHEN.
19 AB 1. DEZEMBER UNTER
WWW.DENTAURUM.DE

Ab dem 1. Dezember 2013 erwar-
tet die Besucher der Dentaurum-
Homepage etwas ganz Beson-
deres. Die Dentaurum-Gruppe
verkiirzt den Nutzern den Advent
und die Wartezeit bis zu den Weih-
nachtsfeiertagen miteinemneuen
Online-Adventskalender. Hinter
den 24 Tiirchen verstecken sich
rund um die Uhr abwechslungs-
reiche und tolle Uberraschungen.
Ob spannende Gewinnspiele,
interessante Weihnachtsinforma-
tionen, leckere Rezepte fiir die
ganze Familie, unterhaltsame
Online-Spiele oder attraktive
Angebote aus den Bereichen
Kieferorthopédie, Implantologie
und Zahntechnik, hier ist fir

jeden etwas dabei. Der Online-
Adventskalender begleitet die Be-
sucher der Home-
page durch die
Vorweihnachtszeit
und stimmt auf die
besinnlichste Zeit
des Jahres ein. @

Bl Adresse

DENTAURUM GmbH & Co. KG
Turnstr. 31

75228 Ispringen
Tel.:07231803-0

Fax: 07231 803-295
info@dentaurum.de
www.dentaurum.de
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Continuum 1

aV a Zahntechnische Vereinigung fiir
Implantatplanung u. Prothetik e.V.

Funktionelle Okklusion digital — Virtuelle Artikulatoren und CAD/CAM  Prof.Dr.Bernd KordaB, Greifswald
Ist ein physiologischer Soll-Wert des UK im Sinne einer Zentrik instrumentell zu erreichen? Dr.Andreas Vogel, Leipzig
Der Einsatz des DIR-Systems im Laboralltag ZTM Relindes Tegtmeier, Neuss

Filderstadt
7--8. Februar 2014

Kassel/Niestetal
6.-7. Dezember 2013

Continuum 2a

Team Approach Zahnarzt und Zahntechniker Komplexe Rehabilitation im teilbezahnten
Unterkiefer und im stark atrophierten Oberkiefer (mit Live-OP)
Dr.K.L. Ackermann ZTM Gerhard Neuendorff

Berlin

21.-22. Februar 2014

Continuum 2b

Jahrestagung 2014 || 4.-5. April 2014
gemeinsam mit dem DGI LV Bayern in
Miinchen/UnterschleiBheim

Jetzt Programm anfordern!
Tel.: 02363 739332
info@prolab.net

Infos auf www.prolab.net

Team Approach Zahnarzt und Zahntechniker Komplexe Rehabilitation im teilbezahnten
Unterkiefer und im stark atrophierten Oberkiefer (mit Live-OP)
Dr. Detlef Hildebrand ZTM Andreas Kunz
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Jahrestreffen 2014

Im April 1adt der ProLab e.V.zum Jahrestreffen 2014.

Vom 4. bis 5. April 2014 findet
im Rahmen des Frithjahrssympo-
siums 2014 des Landesverbandes
Bayern der Deutschen Gesell-
schaft fiir Implantologie (DGI)
das Jahrestreffen des ProLab e.V.
im Hotel Dolce Munich Unter-

nale“ mit Dr. Patrick Heers, Coes-
feld (Miinsterland). Im zweiten
Workshop gibt ZTM Hans Eisen-
mann, Amstetten, den Teilneh-
mern eine Einfithrung in das Sys-
tem coDiagnostiX™ der Firmen
Straumann und Dental Wings.

schleiheim in Miinchen/Unter-
schleiheim statt.

Am Freitagnachmittag beginnt
das Treffen mit einem Workshop
der Firma Heraeus Kulzer zum
Thema ,cara [-Bridge®implan-
tatgetragene Briicken mit hochs-
ter Passform und patentierter
Abwinklung der Schraubenka-

Mit der Jahreshauptversamm-
lung des ProLab e.V. startet der
zweite Tag des Jahrestreffens. Die
ProLab-Vorstdnde stellen den
Mitgliedern den Jahresbericht
vor und geben einen Ausblick auf
Ziele undVorhaben im neuen Ge-
schéftsjahr. Im Anschluss daran
folgt der Workshop ,,Nobel Clini-

cian und Procera - Eine gute
Symbiose“ des Implantatherstel-
lers Nobel Biocare mit Dr. Oliver
Hugo, Schweinfurt. Am Nachmit-
tag besteht fiir dieTeilnehmer die
Gelegenheit, am Fachprogramm
des Friihjahrssymposiums der
DGl teilzunehmen.

Neben der umfangreichen Mog-
lichkeit der Weiterbildung in
den Fachvortrigen haben die
Teilnehmer wieder die Gelegen-
heit zum Austausch in entspann-
ter Atmosphére bei Livemusik
am Freitagabend sowie einem
gemeinsamen Abendessen am
Samstag.

FAd Adresse

ProLabe.V.

Fachverband fiir zahntechnische
Implantat-Prothetik e.V.
Emscher-Lippe-Stralle 5

45711 Datteln

Tel.: 023637393-32

Fax: 02363 7393-59
info@prolab.net
www.prolab.net

Personelle Verstarkung

Merz Dental mit neuem Mann fiir Marketing und Vertrieb.

ANZEIGE

Eine lohnende Verbindung

www. logo-dent.de

klicken - staunen - sparen

|0GO-DENT’

Ausgesuchte Dental-Spezialitaten

Merz Dental holt Andreas Renner
als neuen Marketing- und Ver-
triebsleiter an Bord. Der 51-Jdh-
rige verantwortet in dieser Posi-
tion die gesamten Marketing-
und Vertriebsaktivititen und
wird die Vermarktung der zahn-
technischen und zahnmedizini-
schen Produkte vornehmlich in
Deutschland vorantreiben. An-
dreas Renner ist seit 1984 aktiv
im Vertrieb tétig, zuletzt in Fiih-
rungs- und Leitungsfunktion im
pharmazeutischen Markt. Dort
kiimmerte er sich um den stra-
tegischen Vertrieb und entwi-

Mundscanner im Test — eine Bestandsaufnahme

yodewo veranstaltete am 16. November 2013 in Weimar den ersten Insidertalk mit einem objektiven
Mundscanner-Vergleich. Erfahrene Anwender zeigten, was die Systeme leisten, welche Programmschritte
zu beachten sind und wie ein Intraoralscan weiterbearbeitet wird.

In fiinf Stunden wurden finf
aktuell am Markt gebriuch-
liche Mundscanner prasentiert
und Kritisch miteinander ver-
glichen. Den Auftakt machte
Tillmann Schiitz (Schiitz Zahn-
technik GmbH, Glashiitte) mit
der Sirona Bluecam, die nach
den praktischen Erfahrungen
im Vergleich zu Omnicam und
APOLLO DI am besten zu be-
dienen ist.

Achim Miiller (Dentaltechnik
Achim Miiller, Ettlingen) zeigte
den Heraeus cara TRIOS
Mundscanner mit einem echten
Intraoralscan. Dr. Hans-Ulrich
Kugies (Gemeinschaftspraxis
Dr.med.dent. H.-Ulrich Kugies &
Dr. med. dent. Gudrun Warken-
Schwedhelm, Trebur) arbeitet
seit mehr als drei Jahren mit
dem Lava C.O.S. und ist nach
uber 500 dokumentierten Fallen
vom validierten 3M ESPE Sys-
tem tiberzeugt. Frank Wallossek
(DMC Cologne GmbH & Co.KG,
Koln) demonstrierte den MHT
und den neuen 3Shape TRIOS
Scanner.

Die Abschlussdiskussion machte
die Situation im Dentalmarkt
deutlich. Anspriiche und Er-
wartungen an die digitale Ab-
formung sind aufseiten der
Anwender Zahnarztpraxis und
Dentallabor/Friaszentrum sehr
unterschiedlich.In der Praxisist
die digitale Abformung nur ein
kleiner Teilschritt, wihrend sie
fiir das Labor wie auch die ana-

loge Abformung die elementare
Grundlage fiir die zahntechni-
sche Arbeit ist. Wichtige Er-
kenntnis: Die Kamera sieht exakt
das, was der Mundspiegel sieht.

Die Nutzenfrage bleibt zurzeit
offen. Fiir die Zahnarztpraxis
scheinen Nutzen und Vorteile
im Moment noch nicht erkenn-
oder nachvollziehbar. Zeitvor-

teile haben erfahrene Anwender.
Aber wie oft und bei welchen
Indikationen kommen bei diesen
die Aufnahmesysteme monatlich
zum Einsatz? Bezogen auf die
Anzahl der Anbieter von Intra-
oralscannern ist die Anzahl der
praktischen Anwender eher ver-
schwindend gering.

Der Dentalmarkt befindet sich in
der Ubergangsphase, in der ana-
logezudigitalen Prozessen umge-
wandelt werden konnen, soweit
dies sinnvoll und technologisch

moglich ist. Es sind die Firsttimer,
die fiir sich und ihre Positionie-
rung im Markt das Zukunfts-
potenzial erkannt haben. Und es
gibt die Bremser, die Zweifler und
Zauderer. Was fehlt ist die Einbin-
dung der digitalen Technologien
in die akademische und techni-
sche Ausbildung. Dort spielt die
Wissensvermittlung eine deutlich

kenntnisse und Fragestellungen,
die beim Kauf und spéter in der
Anwendung von elementarer Be-
deutung sind. Fiir die Zahnarzt-
praxis ist der Mund-/Intraoral-
scan nur einTeilschritt von vielen
beider prothetischenVersorgung.
Fiir die Zahntechnik/Friszentren
ist es die Grundlage fiir alle wei-
teren Arbeitsschritte.

untergeordnete Rolle. Die Lehr-
pléne weisen einen signifikanten
Nachholbedarf auf.

Fakt ist aber auch, dass die Ent-
wicklung nicht aufzuhalten ist,
egal welche Vor- und Nachteile
die derzeit am Markt befindlichen
Systeme aufweisen. Die zahn-
arztlichen und zahntechnischen
Anwender dokumentierten, dass
es funktioniert — bei einfachen
Indikationen auch ohne Modell -
und die Ergebnisse passen. Der
Tag brachte hochinteressante Er-

ckelte marktorientierte Kunden-
bindungskonzepte. Die bishe-
rigen Positionen und Verant-
wortlichkeiten im Unternehmen
bleiben bestehen.

»~Andreas Renner verfiigt neben
der weitreichenden Vertriebs-
erfahrung auch tber eine pro-
funde operative wie strategische
Marketingkompetenz. Mit ihm
werden wir unsere in die Zu-
kunft ausgerichteten Marketing-
und Vertriebsstrategien bestens
weiterverfolgen und unseren An-
spruch als eines der fithrenden
Dentalunternehmen in der Pro-
thetik umsetzen®, betont Fried-
helm Klingenburg, Geschéfts-
fithrer von Merz Dental. @

FAd Adresse

Merz Dental GmbH
Eetzweg 20

24321 Litjenburg
Tel.; 04381 403-0
Fax: 04381 403-100
info@merz-dental.de
www.merz-dental.de

-

mehr als fiinf Jahren am Markt
sind, so extrem wenig von den
Zahnarztpraxen gekauft und
eingesetzt? Ein praktischer Fall
wurde von allen Systemen ge-
scannt und wird von einem Fras-

Welchen Nutzen bringen die
Mundscanner den Zahnarztpra-
xen? Welche Investitionskosten,
Lizenzgebiihren, Updatekosten
und Scan- bzw. Clickfees sind
zu beachten? Ist die digitale Ab-
drucknahme préziser als die ana-
loge Abformtechnik? Warum sind
die meisten Systeme geschlossen
und zueinander nicht kompatibel
mittels standardisierter Schnitt-
stellen?

Warum werden die Intraoral-
scanner, obwohl diese bereits seit

zentrum angefertigt, um einen
objektivenVergleich am konkre-
ten Beispiel zu dokumentieren.
Die ausfiihrlichen Berichte und
Vergleichsergebnisse werden in
dennichstenTagen und Wochen
auf yodewo veroffentlicht. &3

Autor: Klaus Kéhler
flir www.yodewo.com

joDENTAL GmbH & Co. KGaA
Rotehausstr. 36
58642 Iserlohn
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Prof. Swain, VITA ENAMIC,
zeichnet sich dadurch aus, dass
die Hybridkeramik sowohl hoch
belastbar als auch elastisch ist.
Der traditionelle Begriff von
der Belastbarkeit dentaler Werk-
stoffe fokussiert sich vor allem
aufdie (Biege-)Festigkeit. Warum
muss dieser Festigkeitsbegriff in
Verbindung mit VITA ENAMIC
neu definiert werden?

Prof. Dr. Swain: ,In diesem Zu-
sammenhang miissen wir zu-
nédchst klaren, was wir unter
Resilienz verstehen. Dies ist im
Wesentlichen der Bereich einer
Belastungskurve vor dem Eintritt
einer Materialfraktur aufgrund
von Krafteinwirkung und stehtin

En

VITA ENAMIC

N B

4
)

Belastbarkeit wird neu definiert

Prof. Dr. Michael Swain, Universitiat Otago/Neuseeland, hat die Entwicklung der Hybridkeramik VITA ENAMIC
(VITA Zahnfabrik) begleitet. Im Interview berichtet er von seinen Erfahrungen.

2 und versagen typischerweise
bei einer Bruchdehnung von
0,1%.VITA ENAMIC weist je-
doch wegen eines das Material
vollkommen durchdringenden
Polymernetzwerks bei einem ge-
ringeren E-Modul gleichzeitig
eine vierfach hohere Belast-
barkeit auf. Damit kann die Hy-
bridkeramik VITA ENAMIC vor
einer Fraktur einer 200-400 Pro-
zent hoheren Bruchdehnung
standhalten als die meisten ande-
ren Keramiken. Dieses Verhalten
ist insbesondere in der Mund-
hohle von Bedeutung, wo haupt-
sédchlich die Zdhne des Mund-
bogens limitieren, welche Bruch-
dehnung ein Zahn aushalten

als geeignete Materialien fiirihre
Aufgaben in der Mundhoéhle
angesehen werden, obwohl die
Natur ihre Struktur und Eigen-
schaften Jahrtausende lang opti-
miert hat, sodass sie gewohnlich
die Lebenszeit eines Einzelmen-
schen iiberdauern.“

Ganz konkret gefragt, was
kann derWerkstoff VITAENAMIC
leisten, was andere traditionelle
dentale Keramiken und Kompo-
site nicht konnen?

sEinzigartig an VITA ENAMIC
ist, dass mit der durchgehenden
keramischen Komponente erst-
mals die natiirliche Zahnstruktur
in der Form nachbildet wird,

empross 0 [N [
vraenamic [N
Lava Ultimate —
can-Temp [l
Dentin
0 10 ] 40 50 B0 i 80 a0
E-Modul [GPa]
Elastisch - » Steif

Abb. 1: VITA ENAMIC — erste dentale Hybridkeramik mit dualer Netzwerkstruktur. — Abb. 2: Elastizitatsmodul vergleichbarer CAD/CAM-Materialien. (Quelle: Interne

Untersuchung, VITA F&E).

Abhéngigkeit zum Elastizitéts-
modul und der Bruchdehnung.
Die meisten keramischen Mate-
rialien weisen hohere Werte
beim E-Modul (Abb. 2) auf als
VITAENAMIC, d.h.,sie verfiigen
iber eine hohere Steifigkeit
mit immerhin einem Faktor von

x*

kann.Festigkeitallein sollte nicht
als die uneingeschrédnkte Be-
stimmungsgroBe fiir die Bemes-
sungsgrundlagebei der Material-
auswahl erachtet werden. Wiir-
den wir danach gehen, wiirden
Schmelzund Dentin mitihrenre-
lativ geringen Festigkeiten nicht

.

ZAHNTECHNIK

ZEITUNG

Die Monatszeitung fur das zahntechai

in der sich auch Schmelzapatit-
Kristalle durchgéngig vom
Dentin bis zur AuBlenoberfldche
durchziehen und gleichzeitig fiir
die notige Widerstandsfahigkeit
mit einer organischen Phase ver-
eint sind. Es ist diese Kombi-
nation von E-Modul und hoher

e Labor |l ww

Widerstandsfidhigkeit, die ver-
gleichbar mit der von natiirlichen
Zahnen ist und den Unterschied
zu herkémmlichen Keramik-
und Kompositmaterialien dar-
stellt.”

A Haben Sie Informationen dar-
uber, welche Belastbarkeit ad-
hisiv befestigte VITA ENAMIC-
Kronen im Vergleich mit an-
deren dentalen Werkstoffen in
In-vitro-Tests erzielen? Was sa-
gen diese Werte Threr Meinung
nach aus?

,Im Laufe der Jahre haben wir
eine beachtliche Forschungs-
arbeit fiir das Ziel investiert,
die mechanischen Eigenschaf-
ten von Schmelz und Dentin
zu verstehen. Dabei haben wir
wegen der Fadhigkeit, substan-
zieller nichtlinearer Verformung
bei Kontaktbelastung standzu-
halten, dokumentiert, dass sich
Schmelz metalldhnlich verhélt.
Wir haben festgestellt, dass
der Werkstoff VITA ENAMIC
ein dhnliches Verhalten zeigt
und seine Hérte sowie sein Ver-
formungswiderstand geringfii-
gig iber den entsprechenden
Werten von Schmelz liegt, was
hauptsédchlichmitdergeringeren
Abrasion durch die Schmelz-
schicht des Antagonisten zu-
sammenhéngt. Kompositmateri-
alien sind hingegen im Allgemei-
nenvonweitaus geringerer Harte
und zeigen bisweilen sehr viel
hohere Abrasionsraten durch
den Einfluss von Lebensmitteln.“

B Worin liegt fiir Sie, abgeleitet
aus der Balance von Belast-
barkeit und Elastizitdt, der
besondere Praxisnutzen der
Hybridkeramik VITA ENAMIC
begriindet?

ANZEIGE

h.ab

Emalttief 7y

nual
o - Jar

www.argen.de

Telefon 0211 355965-0
ARGEN Dental GmbH - Werdener StraBe 4
40227 Dusseldorf

»VITAENAMIC bietet eine breite
Palette an Vorteilen. Es kann
zu Restaurationsgeometrien mit
geringeren Wandstidrken ausge-
schliffen werden, was prinzipiell
indiziert, dass weniger gesunde
Zahnhartsubstanz durch denKli-
niker entfernt werden muss, um
zuverldssige Resultate zu erzie-
len. Diinnere Strukturen, insbe-
sonderebeiKronen,ermoglichen
ggf. auch die Umsetzung diinne-
rer, fein ,auslaufender” Restau-
rationsrander.“

EA Vielen Dank fiir das Gespréch,
Prof. Swain.

F3d Adresse

Prof. Dr. Michael Swain
Professor of Biomaterials
Department of Oral Sciences
School of Dentistry

PO Box 647, Dunedin, New Zealand
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Fortbildung mit internationalem Flair in Wien

Vom 15.bis 16. November 2013 fand der Fortbildungskongress ,,Competence in Esthetics“ von IvoclarVivadent
zum zweiten Mal im Austria CenterVienna in Wien, Osterreich, statt.

1.700 Zahnérzte und Zahntech-
niker aus 43 Nationen waren der
Einladung des Unternehmens
gefolgt. Den Kongress eroffne-
ten Gernot Schuller, Sales Direc-
tor Osterreich und Osteuropabei
Ivoclar Vivadent und Geschéfts-
filhrer von Wieladent, Josef
Richter, Chief Sales Officer von
IvoclarVivadent, und Univ.-Prof.
Dr. Gerwin Arnetzl aus Graz,
der in der Folge durch das Pro-
gramm fiihrte.

Das Thema des Kongresses
lautete , Asthetische Restaura-
tionen, Implantate und Funk-
tion“. Dieses bewusst breit ge-
wahlte Spektrum lie Raum fiir
Interpretation. Umso interes-
santer waren die unterschied-
lichen Methoden der Experten,

.Competence in
Esthetics”
[Vollstandiger Bericht und
Bildergalerie]

Der Tagungssaal im Austria Center Vienna war voll besetzt.

und Wax-ups - klassisch oder
mittels CAD/CAM - zeigen im
Vorfeld der Behandlung, welche

Gernot Schuller, Sales Director Osterreich und Osteuropa bei Ivoclar Vivadent und Geschéftsfihrer von Wieladent. —

die individuellen Arten der Be-
handlung und die Wahl der
Materialien. Im Zentrum der
Vortrige stand stets die Frage,
wo man ansetzen miisse, um
dem Patienten wieder zu einem
befreiten Lachen zu verhelfen.
Detaillierte Analysen der Ist-
Situation, digital am Computer
mittels Bild und Videomaterial

unterschiedlichen Konzepte
machbar und auch mit den fi-
nanziellen Moglichkeiten des
Patienten vereinbar sind.

Die Referenten kamen aus zehn
Nationen: Dr. Christian Coach-
man aus Brasilien; aus Deutsch-
land: Dr. Roland Frankenberger,
Prof. Dr. Matthias Kern, ZTM
Hans-Joachim Lotz aus Weikers-

:. *

*

heim, Oliver Brix und Prof. Dr.
Daniel Edelhoff; Dr. Panos Ba-
zos aus Griechenland; aus Ita-

Ungarn; aus den USA: Michel
Magne, Beverly Hills.

Ein voller Erfolg

Gernot Schuller, der Organisa-
tor des Events, ist gliicklich tiber
den Verlauf des Kongresses: ,Es
ist einzigartig, dass in Koopera-
tion mit Fachhandel und Nobel
Biocare 1.700 Teilnehmer der
Einladung von Ivoclar Vivadent
zu unserem Kongress in die Kul-
turstadt Wien gefolgt sind.“ Erst-
mals wurden Live-Demos in ei-
ner Art und Weise wie ,,Schau-
kochen“ von den Referenten
wie z.B. Michel Magne an einem
Stand angeboten. Diese Live-
Demos, die Workshops und die

Wien unterstrich einmal mehr,
dass das Thema Fortbildung fiir
den innovativen Zahnarzt und
Zahntechniker unverzichtbar
ist. Wer sich mit neuenTechniken
und Materialien vertraut ma-
chen will, muss sich weiterbil-
den. ,,Wir liefern nicht nur Pro-
dukte“, erklart Gernot Schuller,
,sondern bieten auch Losun-
gen.“ Mit dem ,,Competence in
Esthetics“-Event bietet Ivoclar
Vivadent Zahnirzten und Zahn-
technikern eine Plattform, um
sich miteinander auszutau-
schen. Méglichkeiten dazu gibt
es bei den nichsten Events der
Reihe ,, The Quality of Esthetics”
im Maérz 2014 in Rimini, im Juni
2014 in London und im Novem-
ber 2015 wieder in Wien. &

Referent Michel Magne wahrend seiner Live-Demonstration am Stand. — Die Abendveranstaltung sorgte fiir groe Begeisterung.

lien: Dr. Nikolaos Perakis und
Dr. Roberto Spreafico; Dr. Jiro
Abe aus Japan; Dr. Egon Euwe
aus den Niederlanden; aus Os-
terreich: Dr. Knut Hufschmidt,
Dr. Vincent Arnetzl und Univ.-
Prof. Dr. Georg Mailath-Po-
korny; aus der Schweiz: Dr.
Francesca Vailati und Dr. Mar-
kus Lenhard; Istvan Urban aus

Abendveranstaltung erfreuten
sich beim Publikum grofer Be-
liebtheit. Neben den Vortridgen
im grofen Saal wurden die Vor-
trage auch in der gemiitlichen
Atmosphédre der Education
Loungeangeboten,womanauch
noch fachlichen Small Talk
unter Kollegen zu den Referaten
fiihren konnte. Der Kongress in

* Frohe Weihnachten und
¥ emen guten Start ins neue Jahr

a\./Evunscht Ihnen das Team der ZT ZAHNTECHNIK ZEITUNG! «
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Ivoclar Vivadent AG
Dr.-Adolf-Schneider-Str. 2
73479 Ellwangen, Jagst
Tel.: 07961 889-0

Fax: 079616326
info@ivoclarvivadent.de
www.ivoclarvivadent.de
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Kunden gefragt!

picodent® startet Kundenbefragung zum Thema ,,Gipsverpackung*

Die Firma picodent® z#hlt zu
den fithrenden Herstellern und
Lieferanten in der Zahntechnik.
Neben einer ganz personlichen
Betreuung der Kunden ist das
Unternehmen fiir seine hoch-
wertigen Produkte bekannt. Um
im Gleichschritt mit den Kun-
denwiinschen mitzuhalten, ist
picodent® die Meinung der Kun-
den wichtig. Seit November 2013
initiiert picodent® deshalb eine
Kundenumfrage zum Thema
»,Gipsverpackung®. Verlost wird
ein Sektfriithstiick fiir das ganze
Laborteam.

Manchmal sind es die kleinen
Dinge, die das Leben erleich-
tern. Immer wieder bekommt
picodent® von Anwendern bril-
lante Produktideen, die dankbar
fiir praxisgerechte Produktent-
wicklungen sowie Verbesserung
aufgegriffen werden. In einer
Kundenumfrage steht nun die
»Gipsverpackung“imFokus. Die
Intention der Umfrage ist es, die
Bediirfnisse der Kunden detail-
liert zu erfahren. Was wiinschen
sich die Kunden? Favorisieren

QQAQQQQQ
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lhr gesunder Internetshop |
www.gesundezahntechnik.

und verlost ein Sektfriihstiick.
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Herzlich Willkemmen bel picodent™
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E NEU: Vidoos und

Produkthighlights JFg ¢
wvon picodant®

sie eher den kleinen Gipseimer,
den proportionierten Beutel
oder das grofe Paket? Sollten
die Verpackungen stapelbar
sein? Welche Rolle spielt die
Umweltfreundlichkeit? Die Ant-
worten kennt keiner besser als
der Zahntechniker, der tagtég-
lich mit Gips arbeitet. Fiir pico-
dent® steht die Kundenzufrie-
denheit an erster Stelle. Hierfiir
ist neben der hohen Qualitit
(Zertifizierung) auch die praxis-
gerechte Anwendung (Kunden-
wiinsche) ein wichtiger Bau-
stein. picodent® bedankt sich
fiir die vielen Anregungen so-
wie Ideen aus den Laboren
und mochte seine Kunden mit
der Umfrage weiterhin dafiir
motivieren. Mit dem Ausfiillen
des Fragebogens ,Gipsverpa-
ckung® ist ein Gewinnspiel ver-
bunden: Verlost wird ein Sekt-
frithstiick fiir das ganze Labor-
team. Unter dem Motto ,Nichts

Aktuell
IHRE IDEE
CODENT

ist schlimmer, als mit den Kun-
denwiinschen nicht Schritt zu
halten”, startete die Umfrage im
November 2013.

»Sagen Sie uns Thre Meinung*“ -
Die Kunden von picodent® er-
halten den Fragebogen mit
ihrer nichsten Bestellung. Zu-
sétzlich sind die Fragen seit
November auf der picodent-
Homepage zum Ausfiillen be-
reitgestellt. Alle bis 31. Januar
2014 eingesendeten Fragebogen
nehmen an der Verlosung teil.

f4d Adresse

picodent® Dental-Produktions-
und Vertriebs-GmbH
Liidenscheider Str. 24-26
51688 Wipperfiirth

Tel.: 02267 6580-0

Fax: 02267 6580-30
picodent@picodent.de
www.picodent.de

Original Tegernseer Tracht gewinnen

Frank Dental verlost im Rahmen der Neueroffnung der
Produktionsrdume eine original Tegernseer Tracht.

Armin und Anja Frank, das Unternehmerehepaar
expandiert kontinuierlich am Standort Tegernsee.

Frank Dental GmbH, mit Sitz
in Gmund am Tegernsee, ist
die Familienmanufaktur fiir die
Herstellung und den Vertrieb

dentaler rotierender In-
strumente. Mit dem Auf-
bau einer neuen Pro-
duktion fiir Diamant-
schleifkorper setzt das
Unternehmen den wei-
teren Ausbau des Stand-
ortes Gmund amTegern-
see fort.

,Unser Unternehmen
expandiert hier am Te-
gernsee kontinuierlich
und mit dem entspre-
chenden Qualitédtsan-
spruch, den unsere Kun-
den im In- und Ausland
von uns erwarten®, sagt
Armin Frank, geschéfts-
fithrender Gesellschaf-
ter.

Seit 4. November 2013
sind die neuen Rdume
fertiggestellt und von
den Mitarbeitern bezogen. ,Ge-
rade der Standort Tegernsee ist
darauf angewiesen, dass sich die
anséassigen Unternehmen inten-
siv mit dem Umweltschutz aus-
einandersetzen®, betont Armin

Frank. ,Dies haben wir getan
und eine Produktion mit hoch-
qualitativen Standards aufge-
baut. Auch hinsichtlich der Ver-
packung setzen wir in Zukunft
neueTrends.“

Dem bayrischen Brauchtum und
den Traditionen des Tegernseer
Tales verbunden, verlost Frank
Dental online unter www.
fd-blog.de eine original Tegern-
seer Tracht von Trachten im
Tal, Judith Beck, Gmund, fiir die
Dame oder den Herrn im Wert
von bis zu 1.000 Euro.

Frank Dental freut sich auf zahl-
reiche Teilnehmer zum Gewinn-
spiel.

FAd Adresse

Frank Dental GmbH
Tolzer Str.4

83703 Gmund

Tel.: 08022 6736-0

Fax: 08022 6736-900
kontakt@frank-dental.de
www.frank-dental.de

Zertifizierungskurs

Zehnter Zertifizierungskurs fiir Apnoeschienen und
schlafbezogene Atmungsstorungen in der Schlafmedizin.

Vom 8.bis 9. Méarz 2013 trafen sich
Zahntechniker und Zahnéirzte
aus der ganzen Bundesrepublik,
Osterreich und Italien zu einem
Intensivkurs in der Behandlung
schlafbezogener  Atmungssto-
rungen in der Schlafmedizin.
Der Kurs wurde mit praktischen
Ubungen in allen Teilbereichen
sowie Polygrafie, Protrusions-
bissnahme, Fernréntgen, Schie-
nenauswahl direkt an Modellen
mit OPGs nach klinischen Vor-
gaben durchgefiihrt.

Nach einer gemeinsamen Be-
griBung tagten die Zahnérzte in
nahegelegenen Vortragsrdumen
unter der Leitung von Dr.
Langenhan/Idstein, widhrend die
Zahntechniker in den Laborrdu-
men von Zahntechnikermeister
Uwe BuBmeier in Greven eintei-
lige und zweiteilige Apnoeschie-
nen fiir Patienten fertigten.

Das Ziel fiir Zahntechniker
dieses Zertifizierungskurses war
es, die teilnehmenden Labore
mit der grundlegenden Syste-
matik bei der Herstellung einer
wissenschaftlich fundierten Ap-
noeschiene vertraut zu machen.
Im praktischen Teil wurde eine
SchéfLa-Schiene und eine von
Zahntechnikermeister Uwe Buf3-
meier patentierte ,BuBLa®-Ap-
noeschiene“ hergestellt.

In seinen Vortrdgen stellte Dr.
Langenhan u.a. die erforder-
lichen Grundlagen zu techni-
schen Unterschieden, Schienen-
effekt und Compliance der ver-
schiedenen unimaxilliren und
bimaxilldren Schienenarten vor,
die auch an diversen mitge-
brachten Beispielmodellen ver-
tieft wurden. Eine hohe Akzep-
tanz (Compliance) im Patienten-
kreis, so seine Ausfithrungen,
lasst sich nur mit einer moglichst
geringen vertikalen Bisssperrung
erreichen.Die Forderungwirdvon
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Tagesaktueller Kurs fiir [hr Altgold:
www.Scheideanstalt.de
Barren, Miinzen, CombiBars, u.v.m.:
www.Edelmetall-Handel.de

Besuche bitte im Voraus anmelden!

Telefon 0 72 42-55 77
? Edelmetall-Service GmbH & Co. KG

Gewerbering 29 b - 76287 Rheinstetten

der einteiligen SchifLa-Schiene
sowie der zweiteiligen frontal
offenen BuBLa®-Schiene, die im
Labor Uwe Bufimeier entwickelt
wurde, vorbildlich erfiillt. Die In-
dikationen der SchifLa-Schiene
(bei Kopf- und Normalbiss) in
ihren verschiedenen Auspré-
gungen und der BuBLa®-Schiene
(bei Tief- und Deckbiss) wurden
ausfiihrlich abgehandelt. Dr.
Langenhan schilderte eingehend
die von ihm durchgefiihrte som-
nologische Systematik. Zur foren-
sischen Absicherung und vor al-

lem,um eine eigenstdndige ambu-
lante Therapiekontrolle der eige-
nen Schienentherapie zu realisie-
ren, kommt in seiner Praxis ein
mobiles Schlaflabor (Polygrafie-
Geridt) zum Einsatz. Zum einen
wird getestet, ob eine Apnoe-
schiene Abhilfe schaffen kann,
zum anderen muss ausgeschlos-
sen werden, dass ein zentral
bedingtes Schlafapnoesyndrom
vorliegt,beidem eine Protrusions-
schiene kein geeignetes Thera-
piemittel ist. Eine spezielle Unter-
suchungsmethodik mit Fernront-
genbildern am liegenden Patien-
ten dient dazu, die durch den Biss
erfolgte Protrusion daraufhin zu
uberpriifen, dass der gewiinschte
Schieneneffekt auf die Atmung
auch erreichbar erscheint.

Die Teilnehmer hatten die Mog-
lichkeit, zwei Patientenfalle nach

der Herstellung direkt am Patien-
ten zu tiberpriifen. Dank der Be-
ratung und Unterstiitzung des
Laborteams von ZTM Uwe BuB3-
meier wurde die Systematik der
Schienenherstellung schnell ver-
standen und praktisch umgesetzt.
Mit diversen Tipps und Tricks
versorgt, sind die Teilnehmer
fir die tigliche Arbeit bestens
geriistet. Die praktische Arbeit
wurde von gemeinsamen Vortré-
gen mit den Zahnérzten erginzt
und aufgelockert. Dr. Langenhan
fasste das Gelernte zusammen
und stellte sein Konzept fiir eine
interdisziplindre Zusammenar-
beit zwischen den Medizinern,
Schlafmedizinern, Allgemeinme-
dizinern, Internisten, Zahnérzten,
Kieferorthopiden, HNO-Arzten
und Zahntechnikern vor.

18 Labore in Deutschland sind
bereits zertifiziert. Im Mérz 2014
wird es einen Re-Refresher-Kurs
geben sowie Kurse fiir die neue
gerade beim deutschen Patent-
amt eingereichte SchifLa-Modi-
fikation.

f4d Adresse

Zahntechnik Uwe BuRmeier
Rathausstrafle 27

48268 Greven

Tel.: 025715886585
info@schoene-zaehne.de
www.schoene-zaehne.de
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Wir bedanken uns fiir die
vertrauensvolle Zusammenarbeit
im Jahr 2013.

www.myden

MyDental iy

GmbH mE

Lohn fiir Engagement

ERNST HINRICHS feiert 125-jdhriges Firmenjubilaum.

125 Jahre ERNST HINRICHS
GmbH - das setzt groRes Enga-
gement der Betriebsfiihrung,
aber vor allem der Mitarbeiter
voraus. Starke Leistung verdient
auch Anerkennung und Ent-
spannung. Aus diesem Grund
stellten die Geschéftsfiihrer
Christian und Markus Rehse als
Dank fiir ihren hohen Einsatz
die Mitarbeiter und ihre Partner
der familiengefiihrten Firmen-
gruppe ERNST HINRICHS/
SILADENT GmbH und engsten
Begleiter in den Mittelpunkt der
Jubildumsfeier.

Seit vielen Jahren bildet die
Firmengruppe junge Menschen
aus der Region intensiv aus. So
konnen fast alle Positionen
innerhalb der Firma mit selbst
ausgebildeten Mitarbeitern be-
setzt und leistungswillige Men-
schen am Standort gehalten
werden. Markus Rehse: ,Der
Unternehmenserfolg ist vor al-
lem dem langjdhrigen motivier-
ten Einsatz unserer Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter zu ver-
danken.“

Zu einem Jubildum gehort ein
Riickblick, auch um die eigenen
Wurzeln zu erkennen. Als Ernst
Hinrichs 1888 die gleichnamige

Firma in Osterode griindete,
drehte sich alles um Dentalgips.
Seitdem hat sich das Produkt-
portfolio der Firma deutlich ge-
wandelt, jedoch gehoren die
Produkte Dentalgipse oder Ein-
bettmassen weltweit dazu. Den
technologischen Verdnderungen
und den zahnmedizinischen
Anforderungen in der dentalen
Welt stellt sich das Unternehmen
durch permanente Forschung
und Weiterentwicklung.

Heute bietet das Unternehmen
ein umfangreiches Sortiment an
zahntechnischen Werkstoffen,
frasbaren CAD/CAM-Werkstoffen
und Fridsmaschinen an. Die
Firmengruppe umfasst 75 Mitar-
beiter, und die Produkte werden
weltweit auf allen Kontinenten
in mehr als 80 Landern vertrie-
ben. @

Bl Adresse

ERNST HINRICHS GmbH
Borsigstrafle 1

38644 Goslar

Tel.: 05321 50624

Fax: 0532150881
info@hinrichs-dental.de
www.hinrichs-dental.de

Gemeinsame Weiterbildung

DieVortragsreihe ,Dentalimpulse Westkiiste“ geht inzwischen in das 13. Jahr.
_Die diesjéhrige Veranstaltung Ende Oktober drehte sich um dieThemen
»Altere Patienten“ sowie ,,Riickengesundheit bei der zahnérztlichen Arbeit*“.

Veranstalter der ,Dentalimpulse
Westkiiste“ sind die Dentallabore
Gerlach und Timo Liibke, beide
aus Husum, sowie Petersen &
Ehlers aus Leck. Jedes Jahr erhal-
ten sie Unterstiitzung von Koope-
rationspartnern - in diesem Jahr
wieder von den Firmen MICHAEL
FLUSSFISCH, Hamburg, und
Merz Dental, Liitjenburg. Rund
180 Teilnehmer, vor allem Zahn-
arzte und Praxismitarbeiter, in-
formierten sich in der Messe Hu-
sum & Congress iiber dieThemen
»Der dltere und betagte Patient —
Behandlungs- und Préventions-
konzepte fiir Praxis und Labor“
sowie ,Schmerzfreier Riicken —
Mehr Spaf bei der Arbeit“.

Zunichst zeigte Dr. Thomas
Klinke vom Zentrum fiir Zahn-,
Mund- und Kieferheilkunde der
Universitét Greifswald die Folgen
der demografischen Entwicklung
fiir Zahnarzte und -techniker auf.
Die Zahl ilterer, alter und immo-
biler Patienten wird in den kom-
menden Jahren zunehmen. Diese
Patientengruppe ist héaufig ge-
kennzeichnet durch Multimorbi-
ditét, etwa durch Diabetes, Alz-
heimer, Depression und Aktivi-
tatseinschrankungen. Dank ver-
starkter Préavention in den letzten
Jahrzehnten besitzt sie jedoch
im Vergleich zu fritheren Genera-
tionen oft eine hohere Anzahl an
eigenen, versorgten Zdhnen. Dies
lasst Verankerungs- und Lage-
rungskonzepte fiir Zahnersatz zu,
die zuvor kaum mdéglich waren.
Dr. Klinke erlduterte in seinem
Vortrag, wie die zahnérztliche
Versorgung ihre Konzepte modi-
fizieren muss, damit die Mund-
gesundheit der Patienten bis ins
hohe Alter gewéhrleistet ist. Den
zweiten Teil der Veranstaltung
bestritt der Hamburger Zahnarzt
Jens-Christian Katzschner, der
den Teilnehmern ein besonderes
Thema nahebrachte: die zahn-

Datum Ort Veranstaltung Info
13.12.2013 Rosbach Tizian CAD/CAM Workshop Schiitz Dental
Referenten: Mitarbeiter von Schiitz Dental Tel.: 06003 814-0
info@schuetz-dental.de
11.01.2014 Pforzheim CAD/CAM Advanced —Doppelkronen Amann Girrbach
Referent: ZTM Volkmar Schmidt Tel.:07231957-224
trainings@amanngirrbach.com
14.01.2014 Neuler CAD/CAM Milling B+ Zirkonzahn
Referent: N. N. Tel.: 07961 933990
info@zirkonzahn.de
22.01.2014 Ettlingen CAD/CAM Crash-Kurs 2013er Software Heraeus
Referent: Peter Pietsch Tel.: 06181 35-4014
janice.hufnagel@heraeus.com
24.01.2014 Rastede Natiirliche Asthetik , Lithiumdisilikat oder Ivoclar Vivadent
Zirkoniumdioxid & IPS e.max Ceram” Tel.:07961889-219
Referent: Jan-Holger Bellmann info.fortbildung@ivoclarvivadent.de
27.-31.01.2014 Bremen Topfitin die Gesellenpriifung BEGO
Referent: N. N. Tel.: 0421 2028-372
linsen@bego.com

arztliche Riickengesundheit. Das
Arbeiten am Behandlungsstuhl
ist haufig mit stundenlangem ge-
beugten Stehen und Zwangs-
haltungen verbunden. Dies fiihrt
bei vielen Zahnérzten und ihrem
Personal zu chronischen Riicken-
schmerzen. Katzschner vermit-
telte die Grundlagen fiir gesundes
Arbeiten, informierte tiber er-
gonomische Praxisausriistung
und tiber Effizienzpotenziale, die
durch eine riickenfreundliche Ar-

wir uns auch einmal in der zahn-
drztlichen Weiterbildung enga-
gieren konnten.“ Martin J. Hauck,
Leiter Marketing der Merz Dental
GmbH, ergénzt: ,Zu einer soliden
Partnerschaft mit unseren Kun-
den, den Zahnérzten und Zahn-
technikern, gehort fiir uns die
Unterstiitzung von Fortbildungs-
veranstaltungen gerade auf re-
gionaler Ebene. High-End-Zahn-
ersatz made in Germany, wie ihn
die drei Dentallabore als Veran-

V.l.n.r.:Jorgen Ehlers (Petersen & Ehlers Zahntechnik, Leck), Dr. Thomas Klinke (Universitét Greifswald), Michaela
Flussfisch (MICHAEL FLUSSISCH GmbH, Hamburg), Martin J. Hauck (Merz Dental GmbH, Liitjenburg), Bernd
Petersen (Petersen & Ehlers Zahntechnik), Willi Gerlach (Dental Labor Gerlach, Husum), Jens-Christian Katzsch-
ner (Praxis fiir Zahnerhaltung J.-C. Katzschner, Hamburg), Timo Libke (Timo Liibke Dentaltechnik, Husum).

beitshaltung ausgeschopft werden
konnen. Nach seinem Vortrag
kamen die Teilnehmer noch zum
Meinungsaustausch bei Getrdnken
und kleinen Speisen zusammen.

»Weiterbildung ist fiir uns immer
ein wichtigesThema*“, bilanziert
Unternehmenschefin Michaela
Flussfisch, ,sowohl bei unseren
eigenen Seminaren fiir Labor-
inhaber und -mitarbeiter im Ham-
burger Dentalforum und in der
Landesberufsschule fiir Zahn-
technik Neumdiinster als auch
gemeinsam mit Partnern wie bei
den Dentalimpulsen Westkiiste.
Wir haben uns sehr gefreut, dass

4l Kleinanzeigen

stalter der Dentalimpulse West-
kiiste fiir ihre Zahnérzte herstel-
len,istoptimaluntermauert, wenn
Fort- und Weiterbildungen wie
hier in Husum initiiert und ge-
nutzt werden.“

Bl Adresse

MICHAEL FLUSSFISCH GmbH
Friesenweg 7

22763 Hamburg

Tel.: 040 860766

Fax: 040861271
info@flussfisch-dental.de
www.flussfisch-dental.de

ohne eigene Hompage)

Iy muffelforum

Die Community der Zahntechniker

147,90 € Erstellung lhres Firmenportrits (auch interessant als Visitenkarte

+ 147,90 € Darstellung lhres Firmenportrdts (12 Monate)
+ 147,90 € Anzeigen (5) mit einer Laufzeit von jeweils bis zu 52 Wochen

= 147,90 € eine Rechnung ein Preis

fiir 12 Monate

[#lle Pratse timd Hetta Preise, zagl 19% MwSL)

http: / /www.muffel-forum.de

fiir den Status der +Mitgliedschaft

Jetzt online bestellen

info@muffel-forum.de
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ZAHNTECHNIK ZEITUNG
Fakten auf den Punkt gebracht.
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Wir machen lhren Kopf frei.
Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH - Hauptstr. 20 - 70563 Stuttgart - @ 0711/666 710 - Fax 0711/617762 - info@lvg.de - www.lvg.de

Foo==TEEEmEmmmEE T Wertstiick oder Werkstiick, Risiko oder Liquiditat ist aber machbar, keine Frage. Unsere Leistung - lhr Vorteil:
1 - 1 . . . :
1 Antwort Coupon 1 Chance, Geldfluss oder Forderungsausfall - Schnell, einfach und direkt. ® Finanzierung der laufenden
I Bitte senden Sie mir Informationen 1 . . . . Forderungen und AuBenstande
: iiber [ Leistungen [ Factoring-Test- : noch ein Auftrag, eine Steuerzahlung Fordern Sie unser kostenloses Paket mit Erst- @ kontinuierliche Liquiditat
1 Wochen an folgende Adresse: \ 2usétzlich und ein ausgefallenes Gerat. informationen an oder wenden Sie sich direkt , i .
@ Sicherheit bei Forderungsausfallen

: : Und dann? Sie rackern und ackern, an einen unserer Factoring Berater. ® Stirkung des Vertrauens-
: Name : aber fiir was? Sie werden begeistert sein, denn Liquiditat verhéltnisses Zahnarzt und Labor
! ! Jedes Projekt senkt die Kapitaldecke und Sicherheit durch LVG machen lhren Kopf ® Abbau von Bankverbindlichkeiten
| pirma 1 und bis sich Ihre Leistung auf dem Konto frei fir Familie, Arbeit und Freizeit. ® Schaffung finanzieller Freiraume
1 1 . w .. . Lernen Sie uns und unsere Leistungen
1 1 niederschlagt, konnen viele Wochen oder einfach kennen. Jetzt ganz praktisch
1 1 . :
I 1 Monate vergehen. Und das nur, weil mit den LVG Factoring-Test-Wochen.
. strafe i Ihre Arbeit nicht gleich zu Geld wird.
' | Das konnen Sie dndern.
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1 1
1 1 ﬁ)er Finanzierungsexperte
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