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Mehr Ertrag mit eigenem Praxislabor

Durchdachtes ,MiniLab“ von biodentis iiberzeugt immer mehr Zahnérzte.

B Vor dem Hintergrund jahr-
lich steigender Betriebskosten
und einer zukunftsorientier- ‘
ten Entwicklung gehen immer
mehr Zahnarzte neue Wege, um
die Wirtschaftlichkeit ihrer Pra-

xis zu verbessern. Daflir haben "‘

die Spezialisten von biodentis das
Minilab technologisch neu durch-

dacht und weiterentwickelt. Das [
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biodentis MiniLab ermég-
licht Zahnérzten, ein
eigenes, wirtschaftlich
sehr profitables und
professionelles ,Mini-
labor® zu betreiben.
Zahlreiche Leis-
tungen kénnen
nun - auch zum
Vorteil der Patien-
ten - unmittelbarin der Praxis %
erbracht werden. Das Anwen-
dungsspektrum reicht von der Farb-
anpassung uber das Finalisieren von
Zahnersatz bis hin zu Reparaturen
und dem Glanzbrand. Die fir eine
Praxis unrentablen und mit hohem
Aufwand verbundenen Leistungen,
wie das Frasen und Schleifen von
Restaurationen, werden z. B. durch das
industrielle biodentis Fertigungszen-
trum tibernommen.

Die Vorteile liegen klar
auf der Hand

Eigene zahntechnische Leistungen
liefern einen positiven Beitrag zum wirt-
schaftlichen Gesamtergebnis.Diefinale
Gestaltung des Zahnersatzes in der ge-
winschten Qualitét liegt in den eigenen

Hénden des Zahnarztes oder
-technikers. Kleine Anpas-
sungen oder auch Repara-
turen sind bereits wah-
rend der Behandlung
moglich. Das Vertrauen
der Patienten in die
Fahigkeiten des
Zahnarztes und

gern. Bereits im Vorfeld lésst sich
mit dem biodentis MiniLab-Check die
Wirtschaftlichkeit eines solch eige-
nen Praxislabors berechnen. Termine
dafiir konnen jederzeit telefonisch
vereinbart werden.

Fur eine individuelle Beratung
sind die biodentis Digitalspezialis-
ten unter der kostenfreien Service-
nummer 0800 9394956 oder tber
www.absolute-ceramics.com erreich-
bar. AuBerdem konnen sich Interes-
sierte personlich auf dem biodentis
Stand zur Dentalausstellung der
,06. Sylter Woche®, dem Fortbil-
dungskongress der
Zahnéarztekammer
Schleswig-Holstein, E
vom 2. bis 6. Juni 2014
zum biodentis Mini-

- . . .
seiner Mitarbei-

ter steigt. Die
Personalauslas-
tung in der Pra-
xis wird optimiert.
Je nach gewtinsch-
tem Funktionsumfang
steht das biodentis Mini-
Lab in drei individuali-
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sierbaren Grundvarianten
zur Verfiigung. Die erste
Variante ,Paket Basic” mit Sinterofen
Programat CS dient zur Finalisierung
von CAD/CAM-Restaurationen.
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Lab informieren. 44

Volldigitales Arbeiten
Das ,Paket Basic Digital“ mit
einem 3 Series Dental Wings
Scanner digitalisiert Mo-
delle und realisiert Model-
lierungen des Zahnersatzes. Das
hochwertigste ,Paket Premium*
ermoglicht ein volldigitales Ar-
beiten mit dem zusatzlichen
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Intraoralscanner Lava™ C.0.S. -
Alle Gerédte kénnen ohne bauliche

Verdnderungen integriert werden.

Der benotigte Platz ist minimal. absolute Ceramics

Mit einer Investition ab 3.490 Euro
flir das biodentis MiniLab kann das
System den Praxisertrag enorm stei-

Tel.: +49 341 35527337
www.absolute-ceramics.com

Der erste Eindruck zahlt -
der letzte bleibt

CURODONT™ PROTECT: Intensivpflege fiir schone, spirbar geschiitzte Zahne.

B Schutz und Pflege der Z&hne mit
spiirbarem Effekt ist ein Wunsch
vieler Patienten, Zahnéarzte und
Dentalhygieniker. Erstmals steht
nunmit CURODONT™PROTECT ein
Zahngel zur Verfiigung, welches
eine festanhaftende, mineralreiche
Schutzschicht auf auf Schmelz
und Dentin aufbauen kann. Diese
Schicht bietet einen hochwirk-
samen Schutz vor Sdureangriffen,
reduziert zuverlassig dentine Uber-
empfindlichkeit - und sie sorgt fir
spurbar glatte Zahne.
Dahinterstecktdie CUROLOX™
Technologie, die gerade mit dem
SWISS TECHNOLOGY AWARD,
ausgezeichnet wurde. Die einzigar-
tige Wirkung beruht auf intelli-
genten, organischen Molekilen, die
eine dreidimensionale Geriiststruktur
bilden. Diese zeichnet sich durch ihre
enorme Affinitdt zu Kalziumphosphat
aus und sorgt dafiir, dass das Produkt
nach dem Auftragen stabil und festhaf-
tend an der Zahnoberflache verankert
bleibt. Zusammen mit Kalziumphos-
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Die Applikation ist einfach und kann
durch Einreiben, Aufbiirsten oder Auf-
tragen mit einem Polierer erfolgen.
Das Ergebnis: Schone, spiirbar
vor Saureangriffen geschiitzte Zah-
ne. Zudem wird durch Verschluss
der freiliegenden Dentintubuli die
Weiterleitung von schmerzauslosen-
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den Reizen schnell und zuverlassig
verhindert. Offene Tubuli fihren
hdufig zu einer gesteigerten Reiz-
weiterleitung, etwa bei Kélte, Warme
oder Berthrung.

Profitieren Sie von der Testaktion

zur Produkteinfiihrung
Y o
phat und Fluorid entsteht eine hoch- ==
wirksame, biologische Barriere.
H meCtron Infos zum Unternehmen
Intensivpflege nach PZR Deutschland
und Bleaching

Vertriebs GmbH | BIowi
Tel.:+49221492015-0 | %
www.mectron.de

Ublicherweise wird CURODONT™
PROTECT nach professioneller Zahn-
reinigung und Bleaching verwendet.

Zahncremes mit dem
gewissen Etwas!

In ungewohnlichen Geschmacksrichtungen, wie Chili oder Ingwer.
7

B Die Dent-o-care Dental-
vertriebs GmbH,
fihrender Spe- :
zialist fir Pro- e "o
phylaxe- und Mund-
hygieneprodukte, hat mit der
SplatFamilie eine Reihe innovativer
Zahnpasten ins Sortiment aufgenom-
men. Alle Produkte zeich-

S

nen sich durch hochwer- |

bereiche wie Zahnfleischpflege,
Remineralisierung,
Kariesschutz,

Al Atemfrische bis
SO l_;;f‘: hin zur Zahnauf-
hellung.Einedetail-

lierte Beschreibungfindetman

im Dent-o-care-Onlineshop unter:
www.dentocare.de 44
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aus, die teilweise k - ;

sehr ungewohnlich, \ = Lor

aber effektiv sind. Es wer- ~ a\__‘\\i/{{ e [=]

den unterschiedlichste Varianten wie

z.B. mit Chili- oder Ingwergeschmack,

mit Gold- und Diamantpartikeln, bioak- Dent-o-care

tive Cremes (auch firKinder) bishinzur  pentalvertriebs GmbH
hypoallergenen Zero-Pasta angeboten. Tel.: +49 8102 7772888

Jeder Typ hat dabei seinen speziellen wiww.dentocare.de

Wirkstoffkomplex fiir Anwendungs-

Qualitatssicherungs-
konzept zahlt sich aus

Zahnarztenetzwerk DENT-NET® setzt sich in Ausschreibung durch.

W Gemal § 73c, SGB V diirfen Kranken-
kassen Inhalt, Umfang und Durchfiih-
rung besonderer ambulanter Versorgun-
gen, insbesondere Fragen zu Qualitéts-
anforderungen und Vergiitungen,
imRahmenvon Selektivvertragen
regeln. Dies hat die DAK nun im e
Rahmen einer deutschlandweiten
Ausschreibung flir den Leistungs-
bereich Zahn getan. Ziel ist, die
Versorgung der Versicherten und
das Leistungsangebot der DAK-
Gesundheit im Leistungsbereich
Zahn zu optimieren. Professionelle
Zahnreinigungen (PZR), implanto-
logische Leistungen sowie Zahn-
ersatzleistungen generell werden
ab 1.Januar 2014 nach gemeinsamen Stan-
dards durch die tiber 700 am DENT-NET®
teilnehmenden Zahnérzte des Netzwerks
erbracht. Die DAK informiert ihre Ver-
sicherten Uber das Leistungsangebot
des gemeinsamen Zahnérztenetzwerks
DENT-NET® und hilft ihren Versicherten,
einen teilnehmenden DENT-NET® Zahn-
arzt in unmittelbarer Nahe zu finden.

So konnen Versicherte der DAK-
Gesundheit in Zukunft von glnstigen
Festpreisen bei Implantatversorgung und
PZR ebenso profitieren wie von Qualitats-
zahnersatz der Marke IMEX® mit 5 Jahren
Garantie,derzudemnoch biszu 80 Prozent
Ersparnis bei Eigenanteilen der Versicher-
ten ermoglicht. In der Regelversorgung
bietet das Zahnérztenetzwerk DENT-NET®
den Versicherten der DAK Zahnersatz
sogar ohne eigene Zuzahlung an - auch
hier mit 5 Jahren Garantie. In den ver-
gangenen Jahren ist DENT-NET® konti-
nuierlich gewachsen. Ein konsequentes
360Grad DENT-NET® Qualitétssicherungs-
konzept garantiert, dass personelle und
sachliche Qualitdtsanforderungen, die
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durch Gemeinsamen Bundesausschuss so-
wie in den Bundesmantelvertragen in der
vertragszahnarztlichen Versorgung beschlos-
sen sind, mindestens erreicht werden.
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Mit ca. 100.000 Versorgungen pro
Jahrstellt DENT-NET® eines der fiihrenden
dentalen Netzwerke in Deutschland dar.
Teilnehmende Zahnérzte genieBen den
Vorteil, dass mehr und mehr Versicherte
der tiber 50 am DENT-NET® teilnehmen-
den Kassen sich fiir ihren DENT-NET®
Zahnarzt vor Ort entscheiden. Umfangrei-
che Informationen der Versicherten durch
teilnehmende Kassen sichern kontinuier-
lichen Patientenzulauf in den DENT-NET®
Praxen. Krankenkassen ermoglichen ih-
ren Versicherten optimierte Versorgungs-
angebote und werben mit diesen Vorteilen
im Wettbewerb unterden Kassen umneue
Mitglieder und ldngere Mitgliedschaften.
Neben der DAK sind im vergangenen Jahr
u.a.auch die BKK Salus sowie die BKK Pfaff
alsneue DENT-NET® Kassen dem Selektiv-
vertrag beigetreten. Weitere Kassen befin-
densich in Aufnahmeverhandlungen. «

Indento Management GmbH
Tel.: +49 201 38372600
www.dent-net.de
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Fortbildung am eigenen Rechner

DT Study Club présentiert Webinare zu den Themen Bleaching und Lachgassedierung.

MACHT DAS MUT 7

B Fortbildung ohne Reise- und Hotel-
kosten - kein Problem mehr, seitdem das
ElLearning eingefiihrt wurde. Neben tra-
ditionellen Fortbildungsangeboten wie
Workshops oder Seminaren, die zumeist
in Rahmen von Kongressen angeboten
werden, bieten sogenannte Webinare eine
Moglichkeit, notige Fortbildungspunkte
zu erhalten - und das unkompliziert und
groftenteils kostenfrei.
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= Wer sich fiir die Teilnahme an
einem Webinar des Dental Tribune
Study Clubsentscheidet, erhaltnicht
nur seinen Fortbildungspunkt, son-
dern erfahrt aus erster Hand, was
sich in der Forschung und der Indus-
trie getan hat. Erfahrene Referenten
stellen neue Behandlungsmethoden
vor und erkléren, wie diese in die
tagliche Praxis integriert werden
kénnen. Sie geben Tipps zur Optimierung
gangigerPraxismethodenundgehentiber
ein Chatfenster auf alle aufkommenden
Fragen der Teilnehmer ein.

Das Angebot an WebinarThemen
ist breit gefachert. Ob Implantologie, Kie-
ferorthopadie, Praxismanagement oder
digitale Zahnheilkunde - Fortschritte auf
allen Gebieten werden digital mit moder-
ner Technik prasentiert. Die Teilnahme ist

kostenfrei, am Ende des Vortrags, der live
Uber das Internet tibertragen wird und an
jedem beliebigen Rechner verfolgt wer-
den kann, winkt ein Fortbildungspunkt.

Im Februar geht es beim DT Study
Club unter anderem um die Zahnaufhel-
lung und die Lachgassedierung. Beide
Themen stoBen bei Patienten auf immer
groBeres Interesse.

Detaillierte Informationen zu die-
sen Webinaren und die Mdglichkeit zur
kostenlosen Anmeldung finden Interes-
senten ab sofort auf wwwi.dtstudyclub.de.
AufderWebseite gibteszudem ein Archiv
mit bereits gesendeten Kursen sowie
Linkszu weltweiten DT Study Clubs. Dort
werden sowohl internationale Webinare
in englischer Sprache als auch verschie-
dene weitere Kurse in den jeweiligen
Landessprachen angeboten. 44

Das Angebot ist rund

30 K1SM Rosenbohrer zum Vorzugspreis. Jetzt zugreifen und sparen!

B BeiderFuBball WM gehennurdie
Bestenan den Start. Deshalbschickt
auch Komet seine Favoriten ins
Rennen: den K1SM, den beliebten
Rosenbohrer aus der CeraLine.

30 K1SM gibt es jetzt zum Vor-
zugspreis. Einen KometLederfu3-
ball gibt es gratis dazu, damit das
WDM-Fieber noch mehr SpaB macht.
Warum wahlte man bei Komet ge-
rade den Spezialisten fiir minimales
Exkavieren? Weil der K1SM bei
Zahnérzten Begeisterung auslost -
und das kommt dem FuBballsport
doch sehr nahe. Der weiBe Keramikboh-
rer ermoglicht ein kontrolliertes, taktiles
Exkavieren. Der Anwender kann spiiren,
wenn er das karise weiche Dentin ver-
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lasst. Damit ist der K1SM die direkte Ver-
bindung vom Arzt zur Kavitét. Auch fiir
den vibrationsarmen Hartmetall-Rosen-
bohrer H1SE/M (mit oder ohne schlanken

Hals) hat Komet ein interessantes
Angebot zur Fuball-WM. Nie war
es gunstiger, den Behandlungskom-
fort durch die einzigartige Hybrid-
verzahnung mit 50 Stiick zum
Vorzugspreis zu erleben. Auch hier
gibtesdenKomet-
LederfuBball gra-
tisdazu. Dennwas
eint den H1SE/M
mit der WM:
Schnelligkeit! 44
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Komet Dental
Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Tel.. +49 5261 701-700
www.kometdental.de

Winter-Special bis Februar 2014

dentaltrade — 14 Prozent Rabatt auf festsitzende Prothetik.

B Das Bremer Unternehmen
schloss das Jahr 2013 mit ei-
nem gesunden Wachstum ab.
Trotz eines verscharften Wett-
bewerbs konnte dentaltrade
seine Position am Markt weiter
ausbauen. ,Wir haben dank
der erfolgreichen IDS und
durch die konsequente Um-
setzung unseres Konzeptes fir
Exzellenzin Technik, Qualitat&
Service einen Schuberhalten®,
sagt Dr. Olaf Perleberg, Ge-
schaftsfihrer bei dentaltrade.
,Mehr denn je ist es uns gelungen, unser
Potenzial in messbaren wirtschaftlichen
Erfolgzu tibersetzen.” Als Wachstumstrei-
ber betrachtet dentaltrade das Engage-
mentim Bereich Intraoral Scanning sowie
den weiteren Ausbau der Serviceleistun-
gen fiir Zahnérzte. Beide Aspekte werden
in 2014 weiter forciert.

Deutscher TOV vergibt Bestnoten
Meilensteine im Jahr 2013 waren fir
dentaltrade gleich zwei iiberaus erfolg-

“Geschéftsfihrer Dr. Olaf Perleberg

reiche Zertifizierungen. Im Mai hat das
Unternehmen in einer freiwilligen Uber-
priffung die Servicequalitdt durch den
TUV Saarland bewerten lassen. Im Ge-
samturteil der TUV Service tested Zertifi-
zierung und in puncto Preis-Leistung hat
dentaltrade beste Ergebnisse erzielt und
wurde entsprechend mit dem Pradikat
SEHR GUT ausgezeichnet. Zudem wurde
das Qualitdtsmanagement nach der inter-
national anerkannten DIN EN ISO Norm
13485 erfolgreich rezertifiziert.

e nersatz
50 glnstig

Um die Wettbewerbsfahig-
keit weiter zu stdrken, setzt
A dentaltrade auf die stetige Wei-
terentwicklung und Optimie-
rung des Service-und Produkt-
portfolios. Neben einer intensi-
ven Beobachtung des Marktes
und technischer Entwicklun-
gen kommt dem Bereich User
Experience eine steigende Be-
deutung zu.

Ein weiterer Servicebau-
stein bei dentaltrade ist eine
&uBerstattraktive Preisgestal-
tung fiir Prothetik, von der Zahnéarzte
deutlich profitieren. So
erhalten Zahnarzte bis
Ende Februar 14 Prozent
Rabatt auf die Leistun-
gen von festsitzendem
Zahnersatz. 44
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dentaltrade GmbH & Co. KG
Kostenfreie Service-Nr.: +49800247147-1
www.dentaltrade. de

ANZEIGE

der Spezialistenkursreihe -
helfen up to date zu bleiben!

Nutzen Sie den Preisvorteil!

Jetzt bestellen!

*Die Ware ist vom Umtausch ausgeschlossen!

inprbantate i sinus
maxillaris

BESTELLEN SIE JETZT IN UNSEREM
UNTER DEM

OEMUS MEDIA AG
PRAXIS-ONLINE SHOP

HINWEIS

Nahere Informationen zu allen DVDs aus den Spezialistenkursen erhalten Sie

unter www.oemus-shop.de

OEMUS MEDIA AG

Holbeinstrafie 29 | 04229 Leipzig

Tel.: 0341 48474-201 | Fax: 0341 48474-290
E-Mail: grasse@oemus—-media.de | www.oemus.com

Preis pro DVD*

99¢

zzgl. MwSt. und
Versandkosten

ODER BESTELLEN SIE
PER BESTELLFORMULAR.
DAS PDF STEHT ZUM
DOWNLOAD BEREIT.
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Rot-weiBe Asthetik — State of the Art
11. JAHRESTAGUNG DER DGKZ

16.|17. Mal 2014

Grand Elysée Hotel | Hamburg

Referenten u.a.:

Prof. Dr. Thorsten M. Auschill/Koln
Prof. Dr. Martin Jorgens/Dusseldorf
Prof. Dr. Thomas Sander/Hannover
Prof. Dr. Marcel Wainwright/Dusseldorf
Prof. Dr. Nezar Watted/Jatt (IL)

Dr. Peter Gehrke/Ludwigshafen

Dr. Tomas Lang/Essen

Dr. Ulrich Volz/Konstanz

Dr. Jens Voss/Leipzig

Dr. Jirgen WahImann/Edewecht
Jens-Christian Katzschner/Hamburg

Seminare u.a.:

Seminar Veneers von A—Z

Seminar Implantate und Sinus maxillaris

Seminar Chirurgische Aspekte der rot-weiBen Asthetik
Kursreihe Anti-Aging mit Injektionen

Kursreihe Endodontie — Basiskurs

Zum Programm
der 11. Jahrestagung
der DGKZ

Veranstalter/Anmeldung

I OEMUS MEDIA AG

‘ HolbeinstraBe 29 | 04229 Leipzig ) ;@

v Dautsieooalbdin {. Tel.: 0341 48474-308 | Fax: 0341 48474-290
event@oemus-media.de | www.oemus.com

...........................................................................................................

FAXANTWORT| 0341 48474-290 | raisers

(1 Bitte senden Sie mir das Programm der 11. Jahrestagung der DGKZ zu.

Vorname/Name
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