Esist

/

wie die Digitalisierung
voranschreitet”

Der Dentalmarktist ein lebendiger Markt, der sich
rasant entwickelt. Bestes Beispiel ist die Digitali-
sierung der Zahnheilkunde, die Einzug in die Pra-
xen und Labore hélt, die Dentalbranche befliigelt
und Impulse fiir Innovationen setzt. Ein Trend, der
viele Veranderungen mit sich bringen wird und
Zahnarztpraxen sowie Dentallabore auffordert,
gewohnte Arbeitsprozesse zu iiberdenken und
sich dieser Entwicklung anzupassen. Auch Henry
Schein als Komplettanbieter fiir Zahnéarzte und
Zahntechniker hat diese Entwicklung friihzeitig
erkanntund sich entsprechend aufgestellt. Exem-
plarisch dafiir sind Losungen aus unserer Dach-
marke ConnectDental, mitderwirZahnarztpraxen
und Labore auf ihrem Weg in die Zukunft der di-
gitalen Zahnmedizin begleiten wollen. Einige be-
finden sich schon auf der ,digitalen Autobahn®,
wéhrend andere wiederum mitdem Einstiegin die
Digitalisierung zégern. Uns erreichen immer wie-
derAnfragen, die klarerkennen lassen, dass Infor-
mationshedarfbesteht:Ist meine Praxis odermein
Labor schon bereit fiir die Digitalisierung? Wel-
ches Konzept oder welches System ist das richtige
flirmichund wiefindeich den Einstieg? Eine Stan-
dardantwort gibt es nicht, denn jeder Kunde istin-
dividuell zu betrachten — ein passendes Konzept
muss entwickelt werden. Henry Schein sieht sich
dabei als Losungsanbieter, das bedeu-
tet, dass jeder Kunde in Hinblick auf sei-
nen Bedarf und seine Zielsetzung ana-
lysiertwird. Dabei beriicksichtigen wir
seine aktuelle Situation und den Be-
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stand der bereits vorhandenen sowie
noch benétigten Geréte und Systeme.
Unser Anspruch ist, ein ma3geschnei-

[Infos zum Unternehmen]

dertes Losungskonzept fiir den Kunden zu entwi-
ckeln, damit sich dieser wiederum darauf konzen-
trierenkann,den bestméglichen Servicein seinem
Tatigkeitsfeld zu bieten. Mit ConnectDental setzen
wirdaherauf offene Systeme, die Zahnarztpraxen
und Laboren individuelle L6sungen bieten. Vor-
handene Prozesse werden so effizient um neue
Technologien und digitale Systeme ergénzt. Im
Rahmen unserer ConnectDental-Aktivitdten bie-
tenwirinunseren Dentalen Informations Centren,
kurz DICs, Workshops und Fortbildungsveranstal-
tungen zum Thema digitale Zahnheilkunde an. In
Zirkeltrainings kénnen sich Zahnarzte und Zahn-
technikereinen Eindruckiiberdie Vielzahldervor-
handenen SystemeundihrerVorziige verschaffen.
Unsere Spezialisten stehen dabei fiir alle Fragen
rund um die Digitalisierung kompetent Rede und
Antwort.
Esist spannend, zu sehen, wie die Digitalisierung
die Dentalbranche innerhalb weniger Jahre grund-
legend gedndert hat. Wir kdnnen uns darauf ein-
stellen, dass die Geschwindigkeit dieser Entwick-
lung anhalt und Arzte, Labore, aber vor allem die
Patienten auf Dauer davon profitieren werden.
Alslangjéhriger Partnerunserer Kunden verfiigen
wiriibereinenenormen Erfahrungsschatzzuallen
Prozessenin Praxis und Labor,den wirnun einset-
zen, um die neuen Herausforderungen
gemeinsam zu meistern. Getreu unse-
" rem Motto—Erfolgverbindet—wirfreuen
E uns darauf!
Joachim Feldmer
Geschaftsfiihrer Henry Schein Dental
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