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>> EDITORIAL

Liebe Leserin, lieber Leser, JST——

in der vorliegenden Ausgabe der DENTALZEITUNG finden Sie einige interessante Beispiele zu Moderni-
sierung und Umbau von Praxen und Labors. Die Artikel zeigen, welche Erfahrungen Ihre Kollegen gemacht
haben und wie ein derartiges Projekt wunschgemaf$ ablaufen kann. Vielleicht fiir den ein oder anderen
Leser eine Motivation zur Umsetzung bereits vorhandener Uberlegungen.

Eine gute Mdglichkeit, sich einen Uberblick iiber den Markt zu verschaffen und sich bei Ihrem Depot-Partner
und vielen Herstellern iiber die neuen Produkte und Maglichkeiten beraten zu lassen, bieten die regionalen
Dentalfachmessen. Sie finden wieder im Herbst statt.

Auch fiir diejenigen, die nicht an einen Umbau denken, sind diese Messen eine gute Gelegenheit, sich um-
fassend und konkret zu informieren. Damit Sie diese Moglichkeit ohne grofien Aufwand wahrnehmen
konnen, wird es an fiinf Standorten: Leipzig, Diisseldorf, Miinchen, Stuttgart und Frankfurt am Main eine
Messe geben.

Die Kollegenin Berlinund Umgebunghaben bereitsim Junidieid ostin Berlin besucht. Dabei hatsich gezeigt,
dass die Neuheiten auch in 2014 auf groRes Interesse stofien und {iber 80 Prozent Ihrer Kolleginnen und
Kollegen mit der Messe sehr zufrieden waren.

Neben der groflen Anzahl von Ausstellern haben die Veranstalter der Messen wieder ein attraktives
Rahmenprogramm zusammengestellt. So finden Sie auf den id-Tagen in Diisseldorf, Miinchen und Frankfurt
am Main unter anderem den Service Highway, der Ihnen und vor allem lhren Mitarbeitern anschaulich und
ganz konkret zeigt, wie Wartung und kleinere Reparaturen zum Thema ,Wasser & Hygiene" durchgefiihrt
werden kénnen.

In Stuttgartund Leipzigkonnen Sie das Symposium des Dental Tribune Study Club besuchen.Undin Frankfurt
am Main wird es mit dem zeitgleich stattfindenden ,,Deutschen Zahnarztetag — Mein Kongress® einen guten

Austausch von Wissenschaft und Praxis geben.

Siesolltensich dieregionalen Dentalfachmessen aufkeinen Fallentgehen lassen. Die Patienten in der Praxis
und die Kunden der Labore erleben sicherlich gerne den technischen Fortschritt.

Die Depots und die Hersteller freuen sich auf Ihren Besuch!

Einen neugierigen und interessanten Herbst wiinscht [hnen

r@b\/g«,
Barbara Kienle

Geschaftsfiihrerin
Bundesverband Dentalhandele. V.

KENNZIFFER 0021 DZIJ 003
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Zeitloses Design verschmilzt mit Funktionalitit
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WIE LASSEN SICH DIGITALE TECHNOLOGIEN IN DER PRAXIS INTEGRIEREN?

12 internationale Experten geben Antworten.

E= CHAIRMAN: DR. DAN POTICNY

Wie kann man Intraoral-Scanner in den Praxisalltag integrieren —
6-jahrige Erfahrung*

(W] PROF. DR. STEFEN KOUBI

Nanoceramic everyday everyWEAR — eine neue Ara*

(%] PROF. DR. ALBERT MEHL

Aktueller Stand und Mdglichkeiten digitaler Arbeitsabldufe
in der Zahnarztpraxis*

f== e PROF. DR. FEILZER, PROF. DR. WOSTMANN

Intraoral-Scanner, der wissenschaftliche Konsens*

(M DR. WALTER DEVOTO

,Style Italiano“ — Ubergang von analog zu digital in der Zahnheilkunde*

DR. PAULO MONTEIRO

Willkommen in der digitalen Welt — von der Planung bis zum Recall*

Die offizielle Kongresssprache wird Englisch sein. Die Vortrédge werden simultan auf Deutsch iibersetzt.

== DR. JAN FREDERIK GUTH

Intraoralscan und Hochleistungspolymere —
die ,Ultimat(e)-ive* Kombination?*

k=i PROF. DR. CLAUS-PETER ERNST

Protokolle zur adhasiven Befestigung von
CAD/CAM-Materialien: Probleme und Losungen*

s PROF. DR. DANIEL EDELHOFF

Sind Kronen noch indiziert?*

== PROF. DR. GERWIN ARNETZL

Hybrid-Keramiken, die ideale Implantat-Krone?*

== PROF. DR. DANIEL WISMEIJER

Implantate im vollsténdig digitalisierten Workflow*

E= DR. DAN POTICNY

Direkte Losungen mit indirekten Technologien*

*Es handelt sich um die deutsche Ubersetzung der englischen Originaltitel — die englischen Vortragstitel finden Sie im Programmheft unter www.3MESPE.de/go-digital

ST. WOLFGANG

OSTERREICH

9.-10. OKT WISSENSCHAFTLICH.

ZA0Es OBJEKTIV. SPANNEND.

3M™ True Definition Scanner. Ab September 2014 auch in Deutschland erhaltlich.

é www.3MESPE.de/go-digital

Informieren. Anmelden. Live dabei sein!

3M ESPE

3M, ESPE und Espertise sind Marken von 3M Company oder 3M Deutschland GmbH. © 2014, 3M. Alle Rechte vorbehalten.
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enretec feiert 30-jahriges Jubilaum

ImJahr1984 griindete Martin Dietrichim ehe-
maligenWestberlin die enretec GmbH, die sich
ausschlieBlichauf die Entsorgung vonAbféllen
aus Zahnarztpraxenin diesemTeil Berlins spe-
zialisiert hatte.

Heute, 30 Jahre spéter, ist die Entsorgung von
dentalmedizinischen Abféllen noch immer
Kerngeschéftderenretec. Dochhatsichinden
vergangenen Jahren nicht nur das Einzugs-
gebiet und damit das Auftragsvolumen des
Unternehmens vergroBert. Auch der Firmen-
standort ist, dank eines Umzugs von Berlin
nach Brandenburg, gewachsen und mit ihm
die Zahl der Mitarbeiter. Heute beschéftigt das
Unternehmen, welches als Ein-Mann-Betrieb
startete, 27 Mitarbeiter.

Neben der Entsorgung von Abféllen aus den-
talmedizinischen Einrichtungen bietetenretec
inzwischen auch anderen medizinischen Ein-
richtungen die Entsorgung ihrer Praxisabfélle
an. Das hochwertige und flexible Behaltersys-
tem machts mdglich.

Mit dem neuen Jahrtausend kamen weitere
Geschaftsbereiche dazu. So entwickelte
der zertifizierte Entsorgungsfachbetrieb das
eomRECYCLING®-Riicknahmesystem fiir medi-
zinische Elektro- und Elektronikgeréte. Verschie-
dene Dienstleistungen flir Gesundheitsein-
richtungen, Handel und Industrie ermdglichen
die Erfiillung sémtlicher gesetzlicher Pflichten,
diean die Entsorgung von Elektrogeréten gestellt
werden.

Der Geschaftsbereich eve® bietet den Inver-
kehrbringern eine rechtssichere, einfache und
vor allem kostenginstige Losung zur Lizen-
zierung ihrer Verkaufsverpackungen (griiner
Punkt) gem. den Anforderungen der Verpa-
ckungsverordnung an.

Doch auch die Schwerpunkttatigkeit des
Unternehmens, die Entsorgung von Abféllen
aus dentalmedizinischen Einrichtungen, erfuhr
eine Kkleine Revolution. Mit dem Einzug des
digitalen Réntgens und demVerzichtvonAmal-
gam als Fillungsmaterial musste ein neues,

G
Q

enretec

zeitgeméBes Modell zum nunmehr geringen
Abfallaufkommen in einer Zahnarztpraxis ins
Leben gerufen werden. So entwickelte die
enretec ein bis dahin im Dentalbereich noch
vollig unbekanntes Ricknahmesystem fir
Praxisabfélle und betreibt dieses heute in
Kooperation mit dem GroBteil der deutschen
Dentalfachhandler und einemHandlerausdem
veterindrmedizinischen Bereich. Dieses Sys-
tem vereint Schnelligkeit und Flexibilitdt und
ist zudem kostenguinstig.

Als serviceorientiertes Unternehmen berét die
enretec GmbH Kunden in allen Belangen und
Verstandnisfragen rund um die Entsorgung von
medizinischen Abféllen, Elektro- und Elektro-
nikgerdten sowie zur Verpackungsverordnung.

Pluradent Golf Challenge 2014 erfolgreich beendet

Zum 11. Mal fand im Juli die traditionelle
L,Pluradent Golf Challenge” statt — diesmal im
Golf & Country Club Brunstorf in der Nahe von
Hamburg. Der Tag stand unter dem Motto
L»Service aufhochstem Niveau®. Die 54 Teilneh-
mer aus Praxis und Labor nutzten die
Gelegenheit, um sich bei der sportlichen He-
rausforderung untereinander auszutauschen.

Peter Berger, Vertriebsleiter der Region Mitte-

Nord, fuinfweitere Mitarbeiter der Pluradentund
zehn Sponsoren (u.a. Ivoclar Vivadent, VOCO,
ACTEON, MED+0RG, prodent consult) waren
vor Ort und begriiBten sowie tiberraschten die
Géste mit einem auBergewodhnlichen Ge-
schenk: Ein echter Hirzl Feel Golfhandschuh, in-
dividuell in jeder GroBe auswahlbar.

Auf dem Platz war sehr gutes Golfen bei besten
Wetterbedingungen geboten —in diesem Jahr

mit einem besonderen Highlight: Profispielerin
Hendrika Labsch (Hdcp +1,2) vom Stuttgarter
Golfglub Solitude e.V. war mitvon der Partie und
hatte den Schwung raus. Sie gewann das
Turnier mit 36 Bruttopunkten neben Dr. Klaus
Fischbach, der mit 25 Bruttopunkten bemer-
kenswertnahe dran lag.Néher gehts nicht! Und
somit standen auch die ,Nearest to the Pin“-
Sieger der Damen und Herren fest: Hendrika
Labsch und Dr. Klaus Fischbach. Ebenso fand
der Preis fiir die Sonderwertung ,Longest
Drive“, eine traditionelle Salami von einem
Meter Echtlénge, groBen Anklang.

Alle anderen Nettosiegerinnen und -sieger in
den beiden Klassen (0-19,2 und 19,3-54)
freuten sich iber hochwertige Hotelgutscheine
und diverse attraktive Sachpreise.

Diejenigen, die schon immer mal das Golfspiel
ausprobieren wollten, nutzten den Schnupper-
kurs, um erste Erfahrungen zu sammeln.

Der spannende Golftag endete mit der Sieger-
ehrung, die nach dem Abendessen in den
Réumlichkeiten des Golfclubs stattfand. Im
Rahmen der Siegerehrung stellte Peter Berger
den Teilnehmern auch den neuen Vertriebslei-
ter des Vertriebsgebietes Nord Holger Kuhr vor.
Eswar ein Pluradent Golfturnier, wie es sich die
Sportler nur wiinschen konnten: Es war warm,
sonnig und die Stimmung war hervorragend.
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Bereits zum zehnten Mal findet der wissenschaftliche
Wettbewerb innerhalb europdischer Universitaten
statt. 25 Universititen beteiligen sich mittlerweile an
dem beliebten Ausscheid. Schirmherr und Initiator des
studentischen Wettstreites ist die Universitét Chieti mit
ihrem wissenschaftlichen Leiter, Professor Camillo
D’Arcangelo. Ziel des Contests ist es, die zukiinftigen
Zahnérzte mitden wissenschaftlichen Grundlagen der
anatomischen Schichttechnik nach Dr. Lorenzo Vanini
vertraut zu machen. Besondere Beachtung wird der
Lehre derflinfFarbdimensionen des Zahnes undderen
Umsetzung bei der Rekonstruktion von Front- und
Seitenzdhnen mit dem von Vanini entwickelten
Komposit Enamel Plus HRi geschenkt.

Freya Diemer hatsichin diesem Jahr den ersten Platz
innerhalb des nationalen Wettbewerbes sichern kon-
nen. Die Studentin von der Universitatsklinik Bonn
siegte vor ihrem ebenfalls exzellenten Mitstreiter
Daniel Wolter aus Wiirzburg.

Beiden Preistréagern, deren Arbeiten von einer Jury
aus funf erfahrenen Zahnmedizinern bewertet wur-
den, erhalten attraktive Preise. Frau Diemer wird mit
ihren beiden Tutoren, Herrn Dr. Kebschull und Herrn
Dr. Schroeder (Poliklinik flr Parodontologie, Zahner-
haltung & prév. ZHK, Direktor: Prof. Dr. Dr. Jepsen),
zum internationalen Wettbewerb an die Universitat
Chieti reisen und sich dort mit anderen europdischen
Studentenmessen. Sie hatdabeidie Chance, eindrei-
monatiges Stipendium in Chieti zu gewinnen. Herr
Wolter erhielt einen Gutschein fir die Fortbildung der
IFG, dem ,Dental Summer* in Timmendorfer Strand.
Auch 2014 wird der Wettbewerb wieder stattfinden.
Attraktive Preise und die Chance, mit einem exzellen-
ten Material sein Konnen unter Beweis zu stellen,
machen eine Teilnahme fir jede Universitét interes-
sant.

Informationen unter:
jules.allemand.trophy@gmail.com

KENNZIFFER 0091
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MaxiWipes / MaxiWipes-L

Trockene Groftlicher in der Maxi- /\" e
Wipes-Box zum Selbertranken zur T ,/
Desinfektion und Reinigung der ¢ L
Flachen von Medizinprodukten. Sie
Uberzeugen durch ihre optimale FlUs-
sigkeitsabgabe, hohe Schmutzauf-

nahme und enorme Reif3festigkeit.

Kombination mit PlastiSept

In Kombination mit PlastiSept eignen sich die Tucher flr sensible
alkoholempfindliche Oberflachen wie Behandlungseinheiten,
Schwebetische, im Rontgenbereich und Plexiglasoberflachen.

Einwirkzeiten mit PlastiSept

Bakterizid (inkl. MRSA) 1 Min.
Levurozid 1 Min.

Virusinaktivierend: behiillte Viren inkl. HBV, HCV, HIV, Herpes 1 Min.
simplex, Influenza (inkl. HIN1, H5N1), BVDV, Vaccinia

Kombination mit MinutenSpray-classic

In Kombination mit MinutenSpray-classic eignen sich die Tucher
flr alkoholvertragliche Oberflachen, bei denen schnelles Abtrock-
nen und umfassende Desinfektion gewlinscht ist

Einwirkzeiten mit MinutenSpray-ciassic

Bakterizid (inkl. TBC und MRSA) 1 Min.
Levurozid 1 Min.

Virusinaktivierend: behdillte Viren inkl. HBV, HCV, HIV, Herpes 30 Sek.
simplex, Influenza (inkl. HIN1, H5N1), BVDV, Vaccinia

Virusinaktivierend: unbehillte Adeno Viren 2 Min.

Sicher. Sauber. ALPRO.

ALPRO MEDICAL GMBH ¢ Mooswiesenstrafie 9
78112 St. Georgen ¢ Deutschland

Tel. +49 7725 9392-0 ¢ Fax +49 7725 9392-91
www.alpro-medical.com ¢ info@alpro-medical.de
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3M ESPE: GO!DIGITAL —Weg in die digitale Zukunft

Digitale Technologien bahnen sich unaufhaltsam
ihren Weg in Zahnarztpraxen. Damit lassen sie
zahnmedizinische Disziplinen noch spezifischer
sowie effektiver werden und wirken sich positiv
auf den gesamten Workflow aus, da Prozesse
vereinfachtwerden. Als wegweisende Innovation
gilt hier besonders das Segment der Intraoral-
scanner, da sie nicht nur dokumentarische
Kompetenzen besitzen, sondern gleichzeitig
auch diagnostische und methodische.

Hat sich der Zahnarzt zur Anschaffung eines
Scanners entschlossen, steht er oftmals vor
vielen Fragen:Welcheristderrichtige fir meine
Anwendungsspektren? Wie leicht ist die Inte-
gration in meine Praxisabldufe? Lohnt es sich
Uberhaupt, schon jetzt in diese neuen Techno-
logien zu investieren? Und wie ist eigentlich der
wissenschaftliche Kenntnisstand auf diesem
Gebiet? All dies sind Fragen, auf die der Den-
talproduktexperte 3M ESPE im Rahmen des
Kongresses ,GO!DIGITAL — Transform your
procedures® am 9. und 10. Oktober an den
Wolfgangsee einlddt und innerhalb der zwei-
tégigen Veranstaltung neueste wissenschaft-

JATIOIA GO

TRANSFORM YOUR PROCEDURES

2 TOP SPEAKERS

¥s.1
£ o REMEMBER

OGT ONE NIGHT TO
a.10. 2014
ST WOLFGANG

AUSTRIA

liche Erkenntnisse samt ihrer praktischen
Umsetzung prasentiert.

Unter der wissenschaftlichen Leitung von Dr.Dan
Poticny werden insgesamt zwéIf namhafte inter-
nationale Referenten zum Thema digitale Tech-

Henry Schein eroffnet neues DGC in Koln

Ende Mai ertffnete Henry Schein, Fachhandler
flr Material und Equipment flir die zahnarztli-
chePraxisunddas Labor, die Pforten desneuen
Dentalen Compact Genter (DCC)imHerzenvon
KoIn.Auf 265 m? moderner Ausstellungsflache
présentierte das Unternehmen dentale Pro-
duktneuheiten fiir die Praxis und das Labor.
Mit rund 250 geladenen Gésten und einem
abwechslungsreichen Eroffnungsprogramm
wurden die neuen Raumlichkeiten feierlich
eingeweiht.

Mit den knapp 40 Standorten bundesweit
sorgte der Dentalfachhdndler auch bisher fir
ein hohes MaB an fachlichem Know-how und

Dz

umfassenden Service.Umden
wachsenden Kundenstammin
der Region NRW optimal be-
treuen zu koénnen, war die
Stérkung der regionalen Pra-
senz ein wichtiger Schritt. Sei-
nen Kunden aus Zahnarztpra-
Xis und zahntechnischem La-
bor bietet Henry Schein damit
mehr Auswahl, eine groBere
Leistungsvielfalt und stellt die
personliche Beratung sowie
die maBgeschneiderten L06-
sungen in den Vordergrund.

Depotleiter Frank Held freut sich auf die neue
Herausforderung. ,Flr uns ist es wichtig, pra-
xishezogene Gesamtldsungen und Behand-
lungskonzepte regional greifbar zu machen.
Mit der Eréffnung des Kélner DCCs gelingt es
uns noch besser, schneller und effizienter auf
die Wiinsche und Bedirfnisse unserer Kunden
lokal vor Ort zu reagieren”, so Held. Zuséatzlich
wird am Kolner Standort das Service- und
Produktangebot fir Studenten und Absolven-
ten der Zahnmedizin mit dem angebundenen
,student.shop.” in den néchsten Wochen
ebenfalls weiter ausgebaut.

nologien sprechen und dabei Chancen und
Maglichkeiten dieser neuen\Wege aufzeigen. Der
Kongress startet am Donnerstag, 9. Oktober,
11.30 Uhr mit einem Business-Lunch, die Vor-
trége beginnen ab 13.00 Uhr. Abgerundet wird
der erste Veranstaltungstag durch ein Galadiner
am Abend. Auch am Freitag wartet das hoch-
kardtige Referententeam von 9.00 bis 18.30 Uhr
mit interessanten Vortrdgen auf und nimmt die
Teilnehmer durch eigene Erfahrungsberichte
sowie das Aufzeigen von Klinischen Fallbei-
spielen mit auf den Weg in die digitalen Spharen.
AlsVeranstaltungsortdient das SCALARIAResort
am malerischenWolfgangsee, das den Kongress
in ein einzigartiges Ambiente hiillt und den
Dreh- und Angelpunkt dieser digitalen Reise der
besonderen Art bildet. Information, Spannung,
Erlebnis —und das alles in einer der landschaft-
lich schonsten Regionen Osterreichs; besser
kann eine digitale Reise in die Zukunft wohl kaum
beginnen!

Die Teilnahmegebiihr betrdgt 369 EUR —
weitere Informationen und Anmeldung unter
www.3mespe.de/go-digital

Die neue Adresse:

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
KoInTurm

Im Mediapark 8

50670 Kéln

Tel.. 0221 846438-0

Weitere Informationen unter
www.henryschein-dental.de

KENNZIFFER 0111



DRUCKLUFT | ABSAUGUNG | BILDGEBUNG | ZAHNERHALTUNG | HYGIENE

Wir haben die Absaugung erfunden.
Schon wieder.

T. Absaccrarloace

Y
2014
1. Radiale Sauganlage
Tyscor V5 2

1964 haben wir das Absaugsystem erfunden, das die Behandlung am
liegenden Patienten méglich machte. Ein Meilenstein in der Dentaltechnik.
Mit demselben Anspruch an Qualitét und Zuverl@ssigkeit, haben wir jetzt ein
véllig neues System mit Radialtechnologie entwickelt. Das Ergebnis ist iber

50 Prozent leichter, mit einem Energiesparpotenzial von bis zu 50 Prozent. "
Radial genial: Die Tyscor VS 2 von Diirr Dental. D U R R

Mehr unter www.duerrdental.com D E N TA L



Griindung KFO-Zweitpraxis
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>> PRAXISEINRICHTUNG

armonie trifft
auf Asthetik

Aufgrund jahrelanger Erfahrung in der Kieferorthopddie und um noch mehr auf die Wiinsche ihrer Patienten
eingehen zu kénnen, wagte Dr. Nicola Schmidt-Rogge den Schritt, eine zweite KFO-Praxis in Berlin zu eroff-
nen. In den neuen Raumlichkeiten werden Weitrdumigkeit, modernste Technik sowie ein helles und freund-
liches Ambiente geschickt miteinander verbunden.

Elisabeth Weise/Leipzig

M Die Praxis fiir Kieferorthopadie von
Dr. Nicola Schmidt-Rogge besteht bereits
seit13 Jahren in Berlin-Wilmersdorf. Vor
dreiJahrenkamendannihreersten Uber-
legungen, sich mit einer zweiten Praxis
zu vergrofern. Zu den bereits bestehen-
den etwa 180 Quadratmeter grofen Be-
handlungsrdumen sollte eine weitere
ebenso grofie Praxis kommen.
Ausschlaggebend fiir die Standort-
wahl waren, neben der Nédhe zur eige-
nen Wohnung, vor allem der grofRe Kin-
derreichtum mit den vielen umliegen-
den Kindergdrten in Berlin-Mitte sowie
die gute Anbindung an den 6ffentlichen

oy

Abb.1 =

Nahverkehr. Um die neue Praxis von
Grund auf gemaR den eigenen Vorstel-
lungen zu bauen und einzurichten, kam
nur ein Neubau infrage. Vor gut einem
Jahr konnte dann bereits mit der enge-
ren Planung und Ausstattung begonnen
werden.

Wohlfiihlambiente durch
Helligkeit, Farbakzente und
Weitraumigkeit

Betritt man die neuen Praxisrdume
von Dr. Schmidt-Rogge fiihlt man sich in
dem grofiziigig geschnittenen Emp-

~ Abb. 1: Der helle Empfangsbereich. - Abb. 2: Ein Highlight — Die Mundhygieneecke passend im gewahlten Farbkonzept.

fangs- und Wartebereich sofort gut auf-
gehoben. Bodentiefe Fenster lassenviel
Licht in die Raumlichkeiten und sorgen
fiir eine freundliche Atmosphare. Viele
weifle Elemente, wie Decke, Rezeption
und Schrénke, bringen Helligkeit und
Offenheit in die Praxis. Dies wird ge-
schickt mitlila und hellbraunen Farbak-
zenten kombiniert, wie beispielsweise
bei Wanden, Sitzgelegenheiten und
Dekoartikeln.

Das sehr freundliche und ausgewo-
gene Gesamtkonzept wird durch gut
gewahlte Farbtupfer in Verbindung mit
harmonischen runden Formen unter-

Abb.2
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Abb.3 .
~ Abb. 3: Der angenehme Wartebereich mitklein

strichen und schafft Vertrauen auf gan-
zer Linie. So spiegelt sich der hohe &s-
thetische Anspruch, den die Patienten
an eine kieferorthopédische Behand-
lunghaben,inderangenehmenund mo-
dernen Ausstattung der Raume wider.
Ein Highlight der Praxis ist fiir Dr.
Schmidt-Rogge die Mundhygieneecke.
Ganz dem Farbkonzept entsprechend
wurden hier mikroskopierte Bakterien
liber die ganze Wand aufgezogen.

Uber eine kleine Treppe nach oben
gelangt man vom Empfangs- in den
Wartebereich. Dieser zielt sehr auf das
Wohl der Patienten ab. Neben einer
kleinen Spielecke fiir Kinder gibt es ei-
nen eingebauten Monitor und im
Aufenbereich sogar eine Terrasse, um
selbst langere Wartezeiten so ange-
nehm wie méglich zu gestalten. Die ori-
ginelle Aufbewahrungder Zeitschriften
bildet hier noch einen zusatzlichen
Blickfang.

An den Wartebereich schliefit sich
rechts der Behandlungsraum an. Beim
Betreten stehtmandirektobenaufeiner
weiteren Treppe und kann den komplet-
ten Raum mitseinen drei Behandlungs-
einheiten (Mikrona) uberblicken. Die
grofle Raumhdhe, bodentiefe Fenster,
das gewahlte Farbkonzept und kleine
liebevolle Details wie etwa die farbige
Zahnspangenkette sorgen auch hier fiir
einen hohen Wobhlfiihlfaktor, der durch
den Blick ins Griine verstarkt wird.

Modernste Technik
fiir sicheres Arbeiten

Direkt links neben dem Eingang gibt
es ein Eigenlabor, welches einen engen

er Spielecke und Zeitschriften (© AdagioDesign).

Kontakt zum praxisinternen Zahntech-
niker sicherstellt. Dieses wurde kom-

» Abb.4a und b: Der Behandlungsraum mit dre

A

plett neu eingerichtet und mit neuester
Technik ausgestattet, wie zum Beispiel
Geratenvon Wassermann (Gipstrimmer
HSS-99, Power-Riittler KV-16, Poliermo-
tor WSM-2). In der Praxis befindet sich
auflerdem ein Schnell-Autoklav von
Melag (Vacuklav 40 B+). So bekommt
man durch dievielen neuen Geratschaf-
ten die gewiinschte Qualitat geliefert.

Ebenfalls neben dem Empfang befin-
det sich der Rontgenraum. Hier inves-
tierte die Praxisinhaberininein digitales
2-D-Panorama- und Fernrontgengerét
von Soredex (Cranex D).

Zudem sind die neuen Praxisrdume
alle komplett digitalisiert und ermog-
lichen ein vollkommen karteikartenlo-
ses Arbeiten. Das gewdbhrleistet ein
schnelleres Vorankommen und kommt
der Zufriedenheit der Patienten zugute.

i Einheiten.



Abb.5 % wl 1 )

AufRerdem setzt Dr. Schmidt-Rogge auf
eine sehr gute Abrechnungssoftware
speziell fiir Kieferorthopaden.

Besonderheiten der Praxis

Seit 2001 das Behandlungsverfahren
mit Invisalign in Deutschland einge-
fiihrt wurde, bietet Dr. Schmidt-Rogge
ihren Patienten diese Art der Behand-
lung an. So ist es nicht verwunderlich,
dass auch in der neuen Praxis die Invi-
salign-Behandlung Schwerpunktthema
ist. Aber auch samtliche andere Be-
handlungstechniken fiir Kinder und Er-
wachsene werden von der Kieferortho-
padin angewendet.

Eine weitere groRe Besonderheit ist
die Zusammenarbeit mit einem Ortho-
paden, der ebenfalls einen Behand-

Abb.7

~ Abb. 7: Dr. Nicola Schmidt-Rogge gemein-
sam mit ihrem Praxisteam (© AdagioDesign).

~ Abb. 5: Die Praxis ist mit modernster Technik ausgestattet.  Abb. 6: Der Rontgenraum.
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Abb. 6

lungsraum in der Praxis betreut. Denn
durch ihre jahrelange Erfahrung weif?
Dr.Schmidt-Rogge, dass immer haufiger
Patienten mit Uberweisungen von Or-
thopéden zu ihr in die Praxis kommen,
die zum Beispiel wegen wiederkehren-
der Kopfschmerzen, Blockierungen der
Halswirbelsdule oder Knieschmerzenin
Behandlungsind. Durch einen Orthopa-
dendirektvor Ortistsomiteine schnelle
konsiliarische Untersuchung gewahr-
leistet und das ganzheitliche Behand-
lungskonzept betont.

Ansprechpartner mit
dem nétigen Fachwissen

Aufgrund der Empfehlung von Kolle-
gen entschied sich Dr. Schmidt-Rogge
schon vor vielen |ahren fiir die Zu-
sammenarbeit mit Gottschalk Dental.
Dabei sammelte sie sehr gute Erfahrun-
gen. Das fachliche und technische
Know-how sowie die einzelnen Detail-
kenntnisse des Fachpersonals mochte
sieheutekeinesfallsentbehren.Umnun
auch bei der Neugriindung ihrer Zweit-
praxis nicht auf sich allein gestellt zu
sein und nicht alles auf den eigenen
Schultern zu tragen, war das Dentalde-
pot auch hier von Anfang an involviert
und an allen Arbeitsschritten von Pla-
nung und Umsetzung bis hin zur techni-
schen Ausstattung beteiligt. Besonders
vorteilhaft ist fiir die Kieferorthopadin,
dass sie immer den gleichen Ansprech-
partner hat, den sie kontaktieren und
auf den sie sich verlassen kann. Dieser
kenntihre Praxisin-undauswendigund
war bei den Treffen mitdem Architekten
immer dabei. Sehr zufrieden ist Dr.
Schmidt-Rogge auch mit der Schnellig-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

keit des Dentalfachhéndlers, wenn bei-
spielsweise einer ihrer Behandlungs-
stiihle ausfallt. Hier ist es fiir sie be-
sonders wichtig, zu wissen, dass ein
Techniker noch am selben Tag vorbei-
kommt.

Feedback von Patienten
und Mitarbeitern

Ab Oktober o6ffnet die neue etwa
180 Quadratmeter grofde Praxis von Dr.
Schmidt-Rogge fiir ihre Patienten. Doch
schon im Vorfeld konnten befreundete
Patienten einen ersten Blick in die
neuen Praxisraume werfen. Die Reso-
nanzistbeiallendurchwegpositiv.Auch
die Mitarbeiter fiihlen sich wohl und
freuen sich iiber die Neueréffnung. Be-
sonders das Lob der Patienten iiber die
neuen Raume kommt sehr gut bei den
Mitarbeitern an. <«

>> KONTAKT

Dr. Nicola Schmidt-Rogge
InvalidenstraBe 7

10115 Berlin

Tel.: 03040042900

Fax: 030 40042901
www.spange-na-klar.de

Gottschalk Dental GmbH
Grabbeallee 65

13156 Berlin
Tel.:030477524-0

Fax: 030 477524-26
www.gottschalkdental.de
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Wie aus Implantologie
ein ganz besonderes
Opernerlebnis wird

Dr. Dr. Hans-Joachim Gath begriiBt seine Patienten auch dann auf einen Kaffee in seinen Raumlichkeiten,
wenn kein Termin anliegt. Denn seine Patienten kommen gern in die MaximilianstraBe. Dann nehmen sie
gemeinsam Platz im Loungebereich, die Fenster weit gedffnet. Das Innere der Praxis eingebettet in warme
Gold- und Magentatdéne, im AuBenbereich feines Miinchener Flair inmitten von Louis Vuitton, Bloomberg TV
und Bucherer-Uhren. Kurzum: Ein Praxiskonzept fernab konventioneller Praxisatmosphiére. Im Interview
gibt Dr. Dr. Gath Einblicke in sein Konzept und erklért, warum sich eine Reise nach Salzburg lohnt.

Herr Dr. Dr. Gath, bitte geben Sie uns
einen Einblick in lhre Praxisstruktur!

Seit {iber 10 Jahren bin ich niederge-
lassen, zuvor war ich an der Charité in
Berlin tatig. Dort durchlief ich meine
Ausbildung zum MKG-Chirurgen mit
einer Zusatzausbildung in Plastischer
Chirurgie. Es folgte ein Aufbaustudium
in Aesthetic Laser Medicine. Zuriick in

Miinchen, stiegichin die Praxis von Prof.
Hochreiter — die alteste kieferchirurgi-
che Praxis der Stadt — ein und bin hier
seit seinem Austreten mit Dr. Dr. Erhard
Lazik in Form einer Praxisgemeinschaft
tétig. Diese Praxis ist rund 300 Quadrat-
meter grofd und liegt in der Landwehr-
strafle im Miinchener Klinikviertel —
eine StraRe, die in den letzten Jahren

~ Abb. 1: Schon der Empfangsbereich verrét, dass es sich bei der Praxis von Dr. Dr. Gath um keine
Praxis im herkdmmlichen Sinn handelt.

oz EZPEl

eine multikulturelle Entwicklung ge-
nommen hat.

An diesem Standort haben wir mit
rund 70 Patienten am Tag einen recht ho-
hen Patientenumsatz. Manche Patienten
mdochten aber einfach gern etwas indivi-
dueller behandelt werden — so kam es
u.a.zurldee einer zweiten Praxis. Zudem
wollte ich all das gern umsetzen, was ich
in der Implantologie fiir wichtig halte.
Dazu zéhlen beispielsweise die digitale
Volumentomografie und ein kleines bio-
technologisches Labor, da Anwendun-
gen aufbiologischer Seite meines Erach-
tens auch in der Zahnmedizin immer
wichtiger werden, z.B. wenn es um die
Ziichtungautologer Knochen geht, wofiir
ich eine Zulassung habe.

Wie lange hat die Umsetzung bis zur
tatsachlichen Eréffnung gedauert?

Die Er6ffnung der neuen Raumlichkei-
tenwarEnde MaidiesesJahres,insgesamt
hat die Umsetzung gut zweieinhalb Jahre
gedauert. Es gab relativ schwierige Ver-
handlungen mit den Vermietern, da di-
verse Eigentiimerwechsel in besagtem
Zeitraum stattgefunden haben.Sicherlich
nicht unbedingt erfreulich, aber es hatte
zumindest den Vorteil, dass wir in der
Zwischenzeit eine sehr detaillierte Pra-
xisplanung durchfiihren konnten.
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~ Abb. 2a-c: Der Wartebereich wurde in Form einer Lounge gestaltet, sein Highlight ist die Pyramide der Feng-Shui-Lehre (a). Die Praxis befindet
sich in Miinchener Toplage mit Blick auf die Oper (b). Im Handumdrehen kann die Lounge umgebaut werden und dient als Vortragsareal fiir bis zu
25 Personen (c).

Warum fiel Ihre Standortwahl auf das
Palais an der Oper?

Das Palais an der Oper ist sehr zentral
gelegen, zentraler geht es eigentlich
nicht.Im Objektwarurspriinglich maldie
alte Residenzpost ansdssig. Anschlie-
Rendverschiedene Zwischennutzungen,
darunter eine Diskothek sowie ein Deli-
katessen-Outlet. Das Gebdude wurde
komplett entkernt, nur die Fassade blieb
erhalten, da sie denkmalgeschiitzt ist
und sich an das Opernensemble anglie-
dert. Heute befinden sich im Gebaude

verschiedenste Geschaftseinheiten —
darunter meine Praxis.

Welches Konzept verfolgen Sie im
neuen Objekt?

Wir mdchten die Patienten in einer
ausgeglichenen Atmosphére behan-
deln. Dazu zahlt der Concierge-Service,
der die Patienten von vielen Dingen be-
freit. Dies geht bei der Parkplatzsuche
los, liber die Besorgung von Medika-
menten bis hin zur Haustierbetreuung
wahrend des Aufenthalts. Wichtig war

s el 0

mir zudem die Multifunktionalitat. Da
der Quadratmeterpreis in dieser exklu-
siven Lage kostspielig ist, galt es den
Raum bestmaglich zu nutzen. Konkret
bedeutet das, dass wir beispielsweise
einen grofziigigen Patientenwartebe-
reich haben. Aber nicht in herkomm-
licher Form, sondern als Lounge. Dieser
Raum ist innerhalb von ein paar Minu-
ten zum Vortragsraum umbaubar und
bietetdie Moglichkeiteiner Parlaments-
bestuhlung fiir 25 Personen. Im Boden
haben wir Anschliisse fiir Beamer und

~ Abb. 3: Im OP-Bereich dominieren beruhigende Farben. - Abb. 4: Natiirliche, matte Farbgebungen spiegeln das Feng-Shui-Konzept wider und

sorgen fiir Entschleunigung beim Patienten.

Dz
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~ Abb. 5: Ein biotechnisches Labor war bei der Praxisplanung besonders wichtig. - Abb.6:1m
Beratungsraum werden dem Patienten OP-Simulationen vorgefiihrt und gemeinsam Rontgen-

bilder ausgewertet.

Projektionswand einbauen lassen, um
den Raum als Vortragsraum nutzen zu
konnen. Direkt daneben haben wir den
OP, der eine Kameraausstattung besitzt,
sodass Live-OPs iibertragen werden
kénnen. Ein ,out of the box“-Denken
iber den Horizont hinaus, das war mir
wichtig!

Welche gestalterischen und techni-
schen Anspriiche galt es umzusetzen?

Die Praxisrdume wurden als veredel-
ter Rohbau iibernommen, sodass es ge-
stalterisch noch viele Moglichkeiten gab.
Deshalb habe ich von Beginn an die
Henry Schein Architektin Anette Rabl

einbezogen und gemeinsam haben wir
dann das Konzept erarbeitet. Immer
wieder wurden Entwiirfe erstellt bzw.
bestehende optimiert, was mit der lan-
gen Mietvertragsverhandlungszeit zu-
sammenhing. Nun ist die Praxis schon
ein paar Wochen gedffnet und es gibt
aktuell kein Detail, wo ich sagen wiirde,
das haben wir falsch gemacht. Dariiber
bin ich sehr froh! Auch mein Kollege
Dr. Heel war mir bei der Planung eine
grofRe Hilfe.

Was zudem hinzukam, war die Tat-
sache einer begrenzten Budgetierung.
Ich bin 55 Jahre alt und die Bank gibt mir
kein unbegrenztes Finanzierungsvolu-

~ Abb. 7: Auf ein DVT-Gerét legte Dr. Dr. Gath besonderen Wert. ~ Abb. 8: Der groBzligige

Steriraum.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

men mehr. So musste ich genau kalkulie-
ren, um schlussendlich das zu bekom-
men, was ich wollte. Auch hier hat mir
Frau Rabl sehr gut geholfen. Um die
Goldthematik an den Wanden zu reali-
sieren, hatte sich eine aufwendige
Spachteltechnik angeboten. Wir haben
uns dann jedoch fiir eine sehr hochwer-
tige goldfarbene Tapete entschieden.
Gleiches betraf den Boden, denn hier
entstand die Frage nach Echtholz oder
nicht. Geworden ist es ein Linoleum, das
kaum von Echtholz zu unterscheiden ist.

Welche Unterstiitzungen nahmen Sie
bei Planung und Einrichtung zu Hilfe
und wie gestalteten sich diese konkret?

Neben der Betreuung durch Henry
Schein hatteich noch einenanderen Pro-
jektsteuerer,derdie Abstimmungenaller
Mietparteien mit dem Gebdudemanage-
ment und dem Vermieter abwickelte.
Konkret habe ich von Henry Schein die
Architekturleistung, die technische Be-
ratung und die Ausstattung in Anspruch
genommen.

Als ich die Messe infotag dental-
fachhandelin Miinchen besuchte, wurde
ich auf den slowenischen Mdbelherstel-
lerKregaraufmerksam.Zwarein Wagnis,
aberletztendlich ein Gliicksfall,denndas
Ergebnis beeindruckt mich jeden Tag
aufs Neue. Gemeinsam hatten wir einen
Termin in einem Salzburger Sagewerk,
dort suchte ich mir das Holz aus, was ich
als Furnier haben wollte. Ich entschied
mich fiir Tamoholz, ein seltener Baum,
der in Asien wachst. Dann wurden
Musterstiicke angefertigt und auf Desin-
fektionsmittelresistenzen getestet, an-
schlieRend folgte die finale Umsetzung.
Ein reibungsloser Ablauf und ein tolles
Produkt!

Welchen Stellenwert hat die Lehre
des Feng-Shui in lhrem Praxiskonzept
und wie wurde sie in der Einrichtung
realisiert?

Da das gesamte Gebaude nach Feng-
Shui erbaut ist, habe ich mich hinsicht-
lich der energetischen Seite der Praxis
intensivvon Herrn Roman Christian Haf-
ner beraten lassen. Besonders auch hin-
sichtlich der Storfelder, die jedes Ge-
baude hat. Wirhaben dann versucht, ein
dementsprechendes Farbkonzept um-
zusetzen und eine moglichst geborgene,
nichtsterile Umgebungfiirdie Patienten
zu erzeugen, sodass — wenn man die



Praxis betritt — diese nicht als Praxis
erkennbarist.

In den Raumen mit Behandlungs-
einheiten waren mir Glasfronten sehr
wichtig, zudem haben wir versucht, die
Torthematik umzusetzen. Das heifdt,
leichte Offnungen beim Gang durch die
Tiirenund ein Gang,dernichtgerade ist,
sondern leichtschrag. Auch der Eingang
zum OPistbesonders:erwurde im Farb-
ton Magenta gestaltet, da diese Farbe
beim Entspannen und Entschleunigen
hilft.

Bei den Mabelfronten haben wir uns
fiir besagtes Holz entschieden, weil in
dergesamten Praxis matte, braune Tone
das Farbempfinden definieren. Erganzt
haben wir das Ganze mit goldenen
Elementen, wie beispielsweise den
Lampen in organischer Blattform, die
Henry Schein fiir uns gefunden hat.
Diese werden handgeschopft auf diin-
nem Papier und anschliefend vergol-
det. Das Highlight unserer Feng-Shui-
Ausrichtung ist unsere Pyramide, die
Harmonie und Kraft symbolisiert und
beim Betreten der Praxis zum sofortigen
Blickfangwird.Auch {iber eine mogliche
Beschallung denke ich aktuell noch
nach.

Welche Investitionsgiiter finden sich
in Ihrer Praxis?

Das Kernstiick der Praxis ist ein DVT
aus dem Hause Sirona. Im angrenzen-
den Besprechungsraum befinden sich
zwei MACs, sodass wir den Patienten
ihre Rontgenbilder zeigen und gleich-
zeitig das Beratungsprogramm zur
Eingriffsimulation nutzen konnen. Im
Steriraum gibt es u.a. einen Thermo-
desinfektorvon MELAG. Wirhabeneine
Entsalzungsanlage und einen OP-Stuhl
von brumaba.Zudem haben wir ein bio-
technologisches Labor zur Herstellung
von PRGF, welches bei grofen Opera-
tionen wie Sinuslift routinemafig mit
groRem Erfolg Einsatz findet.

Gibt es ein personliches Einrich-
tungshighlight?

fen. Auch fiir gemeinsame Stunden mit
dem Praxisteam, Freunden oder der
Familie ist es ein wunderbarer Ort, ein
richtiger Meeting-Place.

Auch die Patienten sind aufierhalb
von Eingriffen jederzeit herzlich will-
kommen, auf einen Kaffee oder ein net-
tes Gesprach. Das Personliche steht fiir
mich und mein Team jederzeit im Fokus
— eine Praxis, in die man gerne kommt.
Letztendlich ist das Ganze natiirlich
auch eine Art Branding, mit dem ich die
Praxis versehen mochte — auch im Hin-
blick auf meinen Ruhestand.

Wie bewerten Sie den Stellenwert
vonPraxisdesignund Ambienteim Kon-
text des Patientenmarketings?

Elementar sind Operateur und die zu
behandelnde Person — alles andere ist
Verpackung. Die aber wiederum keine
leere Hiille sein darf, bei der das Hand-
werk nicht stimmt. Es niitzt nichts, alles
auf Luxus zu trimmen, wenn in einer
Praxis im Endeffekt nur zweitklassige
Arzte arbeiten, die nicht mit Herzblut
und Leidenschaft bei der Sache sind.

Vielen Dank fiir das Gesprach! «

>> KONTAKT

Dr.Dr.
Hans-Joachim Gath
Implantologie und
Gesichtsésthetik

im Palais an der
Oper

MaximilianstraBe 2A

80539 Miinchen

Tel.: 089 25544810

E-Mail: info@drgath.com
www.drgath.com/praxis-oper/
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HAHNENKRATT

HAHNENKRATT.COM

fi

EXATEC
CYTEC
CONTEC

Ergebnisse aus der Wissenschaft
und Erfahrungen aus der Praxis, z.B.
seit 2003 an der Poliklinik des ZZMK
Carolinum Frankfurt am Main, zeigen
fiir unsere Wurzelstift-Systeme drei
entscheidende Vorteile:

Hochste Biegefestigkeit

Dentinahnliche Elastizitat
zur Reduzierung von Wurzelfrakturen.

Mikro-retentive Netzstruktur
der Stiftoberflache
zur Maximierung der Adhasion.

(") Bitte fordern Sie unser ausfiihrliches
Informations-Material an!

TEST SETS

Inhalt: 3 Wurzelstifte + 3 Bohrer
EUR 19.95 2zgl. MwSt, giiltig bis 31.08.2014

Das ist fiir mi . "
as ist fur mich ganz Iflar unser Henry Schein Dental TEI T ) L EXATEC —=gmm

Loungebereich. Man sitzt im Sessel, | Deutschland GmbH Es' I . CYTEC

6ffnet die Fenster und schaut auf den MonzastraBe 2a i —~ CONTEC

Opernplatz—da braucht man kein Fern- 63225 Langen hid

Tel.: 0800 1400044
E-Mail: info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de

sehen mehr, das ist fantastisch! So ha-
ben wirim Sommer jetzt beispielsweise
die auf einer Leinwand (bertragenen
Opernfestspiele ,live“ miterleben diir-

Bitte Praxisstempel anbringen. Verrechnung iiber:

E.HAHNENKRATT GmbH
Fon 07232/3029-0/Fax 07232/3029-99
info@hahnenkratt.com
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Praxisumzug
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Gut geplant

ZUr neuen

Praxis

Anfang Januar 2014 war es endlich so weit: Zahnérztin Dr. Alexandra Uhlemann konnte in Plauen ihre neuen
Praxisraume fiir ihre Patienten 6ffnen. Helle und freundliche Raume sorgen fiir eine angenehme Wohlfiihl-

atmosphére.

Elisabeth Weise/Leipzig

B Im Jahr2010 iibernahm Dr. Alexandra
Uhlemann zunéchst eine éltere Zahn-
arztpraxis in Plauen, die kurzfristig zur
Verfiigung stand. Damals wurde die
Praxisiibernahme relativ schnell abge-
wickelt. Doch bereits hier war klar, dass
die lediglich 80 Quadratmeter kleinen
Raumlichkeiten nicht die optimale
GroRefiirdiezahnérztliche Behandlung
mit sich brachten. Zudem handelte es
sich um ein altes, unsaniertes Gebaude.
Daherspielte die Zahnarztinvon Anfang
an mit dem Gedanken, nach neuen Pra-
xisrdumen Ausschau zu halten.

Abb.1
- Abb. 1: Die Rezeption als zentrale Anlaufstelle der Praxis.

Neuer Standort
mit mehr Potenzial

Nach langer Suche fand Dr. Uhle-
mann im Januar 2013 gemeinsam mit
Bonig-Dentaldannschlielich dasrich-
tige Objekt im Internet. Schnell wurde
Kontakt zu den Vermietern aufgenom-
men und alles in die Wege geleitet.
Deren freundliche und entgegenkom-
mende Arthat dabeieine wichtige Rolle
fiir die Zahnérztin gespielt. Es handelte
sich um einen Rohbau und die kom-
plette Etage wurde in sehr guter Zu-

sammenarbeit mitden Vermietern aus-
gebaut.

Von Bedeutung fiir die Standortwahl
war Dr. Uhlemann vor allem die zentrale
Lage zur Innenstadt. ,Viele meiner dlte-
ren Patienten, die kein Auto haben, kén-
nen die Praxis so problemlos vom Stadt-
zentrum aus zu Fufd erreichen, wenn sie
mit Bus oder Bahn anreisen®, erklart die
Zahnarztin.

Ein weiterer wichtiger Punkt war na-
tiirlich die geeignete GroRe des Objektes.
Die jetzt etwa 200 Quadratmeter bieten
ausreichend Platz fiir eine bestmagliche
Behandlungund lassen es den Patienten
an keiner Stelle an etwas fehlen. Zudem
konnte die Aufteilung der einzelnen
Raume ganz individuell geplant und
gebautwerden.

Rundgang durch die Praxisraume

Beim Betreten der neuen Praxis, die
sich in der 1. Etage befindet, fokussiert
man als Erstes die Anmeldung. Sie bildet
den MittelpunktderPraxisundalleande-
ren Rdume sind um sie herum angelegt.
Die moderne weifRe Front (Freuding) mit
der indirekten Beleuchtung strahlt viel
Freundlichkeit und Harmonie aus.

Die gesamte Praxis wirkt durch ihre
weiflen Wande ruhig, grofRziigig und
natirlich. Fiir Modernitat sorgen die ori-
ginellen Deckenlampen sowie die vielen
Farbhighlights, wie beispielsweise der
graubraune FuRboden, lila Sitzgelegen-
heiten und die Nusshaumoberflache der
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~ Abb. 2: Das gemiitliche Wartezimmer mit Spielecke. - Abb. 3: Behandlungsraum 1 mit der neuen Einheit von Sirona (C4+).

Rezeption. Zu besonderem Charme ver-
helfen der Praxis Séulen im Empfangs-
bereich sowie Wanddurchbriiche zu den
einzelnen Zimmern, die mit Milchglas
und schickem Rahmen versehen sind
und somitdas Tageslicht in der gesamten
Zahnarztpraxis verteilen.

Links neben dem Eingang befindet
sich direkt das gemiitliche Wartezimmer.
Dann schlieflen sich im Uhrzeigersinn
umdie Anmeldungzunéchstdie Behand-
lungszimmer, der halboffene Steriraum,
der Rontgenraum und das Prophylaxe-
zimmer an. Es folgen weiterhin Kiiche,
Umkleide und Biiro.

Ohne Unterstiitzung geht es nicht

Aufgrund ihrer bisherigen guten Er-
fahrungentschloss sich Dr.Uhlemann fiir
eine Zusammenarbeit mit Bonig-Dental.
Das Dentaldepotwurde von Anfanganin
alle Schritte eingeweiht und unterstiitzte
die Zahnarztin bei der Planung, Realisie-
rung und Ausstattung.

Der Fachhandler half unter anderem
bei der Standortwahl, schaute sich den
Rohbau an, beurteilte, ob die Rdumlich-
keiten fiir eine Zahnarztpraxis geeignet
sind, unterstiitzte bei den Verhandlun-
gen zum Mietvertrag, besprach den
Grundriss, arbeitete eng mit dem Baulei-
ter zusammen und beriet bei der techni-
schen Ausstattung.

Dr. Uhlemann ist froh Giber die gute Zu-
sammenarbeit und sehr zufrieden, einen
qualifizierten Ansprechpartner bei allen
Problemen im Praxisalltag gefunden zu
haben. ,Ohne das Wissen und die Erfah-
rungenvon Bonig-Dentalwére der Praxis-
umzug nicht so einfach gewesen®, betont
sie. In jedem Fall wiirde sie sich wieder
fiir einen Dentalfachhéndler zur Unter-
stiitzung entscheiden.

Technische Ausstattung

Bereits fiir die alte Praxis hat Dr. Uhle-
mann in ein digitales 2-D-Panorama-
rontgengerat(SironaORTHOPHOS XG5)
investiert und es nun mit in die neuen

Besuchen Sie uns
auf der FachDental
in Leipzig vom
26.-27.9.2014:

Halle 4, Stand 4E98.

M2 fur bis zu
2 Behandler

Raume genommen. AuRerdem hatsie—
zu ihren zwei schon vorhandenen Be-
handlungseinheiten (Sirona), die im
Prophylaxeraum und in einem der Be-
handlungszimmer Platz gefunden ha-
ben —, eine weitere Einheit des gleichen

ANZEIGE

\ flr bis zu
L4 M8 8 Behandler

fur bis zu
¥ M4 4 senandier

Das komplette Amalgam-Separations-
System auf Sedimentationsbasis

> integrierter Entsorgungsservice
> wartungs- und stérungsfrei
> mit und ohne Trocken-Saugmaschine
> fUr jede PraxisgroRe das passende Produkt

Sichern Sie sich Ihr exklusives Messe-Geschenk: Bringen Sie
einfach diese Anzeige mit zu unserem Stand. Wir freuen uns auf Sie!

WWwWw.pure-motion.com - info@pure-motion.com
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Abb.6 >
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~ Abb.4aund b: Der komplett neu ausgestattete Steriraum. « Abb.5: Der Prophylaxeraum. « Abb. 6: Dr.Alexandra Uhlemann mitihrem Praxisteam.

Modells gekauft. Diese steht im zwei-
ten Behandlungsraum. Intraoralstrah-
ler (Sirona HELIODENT™YS) gibt es
zusatzlichin den Zimmern.

Komplett neu eingerichtet wurde der
Steriraum mit beispielsweise Gerdten von
Melag (Vacuklav 40 B+, MELAprint 60).
Die Mobelzeilen im Steriraum und an
der Rezeption sowie die Behandlungs-
zeilen sind alle von Freuding. Um auf
dem neusten Stand der Technik zu sein,
hat die Zahnarztin zudem neue Compu-
ter fiir die Anmeldung und die Behand-
lungszimmergekauftsowieineine neue
Abrechnungssoftware (Dampsoft) in-
vestiert.

Zudem ist bereits eine Digitalisierung
der Patientenakten erfolgt. Dies lauft
derzeit noch parallel zu den gewohnten
Karteikarten, auf die Dr. Uhlemann mo-
mentan noch nicht verzichten méchte.
Eine spétere komplette Umstellung ist
aber nichtauszuschliefien.

Positive Resonanz zur
neuen Praxis

»Besonders wichtig war mir, dass die
neue Praxis modern und einladend ge-

staltet wird, aber dabei immer noch na-
tiirlich und freundlich bleibt und sich
meine Patienten wohlfiihlen und gern
zu mir kommen, vor allem auch die Fa-
milien mit Kindern®, sagt Dr. Uhlemann.
Daherlagihrdaswohnlicheingerichtete
Wartezimmer mit Spielecke besonders
am Herzen. Auf jeden Fall wollte sie
eine typische Zahnarztatmosphare um-
gehen, bei der man beim Betreten sofort
ein befremdliches Gefiihl bekommt, um
Vertrauen zu schaffen und Angsten
vorzubeugen.

Auchihre Mitarbeiterfreuensich iiber
die neuen Raumlichkeiten und vor al-
lem iiber die gemiitliche Kiiche, die
ihnen mit Blick ins Griine als optimaler
Riickzugsort dient.

Weitere Ziele

Ganz abgeschlossen und fertigist die
neue Praxis aber noch nicht. Schritt fiir
Schrittsolles noch weitere Neuerungen
geben. So lauft beispielsweise das Ter-
minbuch seit September 2014 voll-
standigdigital iiber die neue Computer-
software (Dampsoft). Auch an eine zu-
kiinftige Erweiterungder Behandlungs-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

moglichkeit wurde bereits gedacht und
ein Raumfirein potenzielles drittes Be-
handlungszimmer mitgeplant, der mo-
mentan als Archiv und Lager dient. Fiir
ein kleines Labor ist ebenfalls ein Zim-
mer verfiigbar, das derzeit noch kom-
plett freiist. 4«

>>  KONTAKT

Dr. med. dent. Alexandra Uhlemann
Julius-Fucik-Str. 10

08523 Plauen

Tel.: 03741 222953

Fax: 03741 289253
www.zahnarzt-uhlemann.de

Bdnig-Dental GmbH
Geisfelder Str. 14
96050 Bamberg

Tel.: 0951 98064-0
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08525 Plauen
Tel.: 03741 520555
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,Eine Wohlfuhlpraxis
fur jedermann”

Trifft man Frau Dr. Karin Terlau, ldsst sich in keinster Weise erkennen, dass eine zehnmonatige Bauphase
hinter ihr liegt. Freude zeigt sich in ihren Gesichtsziigen, Harmonie und Leidenschaft. Eigenschaften, die
sich ebenfalls in den Gesichtern von Team und Patienten wiederfinden sowie in der Ausstrahlung der
Praxisrdume.Von nullaufhundertinzehn Monaten-Im Interview steht die Zahnvisionarin Rede und Antwort
und erklart, warum das Gliick manchmal auf der anderen StraBenseite liegt.

Frau Dr. Terlau, bitte beschreiben Sie
uns lhre Praxis genauer!

Die Praxis umfasst etwa 250 Quadrat-
meter. Derzeit gibt es drei nutzbare Be-
handlungszimmer, darunter ein Prophy-
laxezimmer. Die anderen beiden Rdume
sind zwei vollwertige Behandlungszim-
mer, wovon eines fiir Spezialbehandlun-
gen zusatzlich mit Mikroskop ausgestat-
tetist.Zudem bestehtdie Mdglichkeit, die
Praxis noch um zwei weitere Behand-
lungszimmer zu ergdnzen. Den einen
Raum habe ich jetzt erst einmal zum
Wellnessraum mit einer Yasumi-Liege
gestaltet. Wenn die Patienten langere
Eingriffe haben, kdonnen sie sich an-
schlieftend erholen und ausruhen. Oder

fallsdoch ldngere Wartezeiten sind, kon-
nendie Patientenvorhernoch etwas ent-
spannen.

Einer meiner Tatigkeitsschwerpunkte
istdie Implantologie. Hier habe ich 2006
den Master of Oral Medicinein Implanto-
logy am International Medical College
gemacht. AuRerdem verfiige ich noch
iiber die Tatigkeitsschwerpunkte Paro-
dontologie und Endodontie. Auch die
asthetische Zahnmedizin bereitet mir
viel Freude.

Derzeit habe ich neun angestellte Mit-
arbeiterinnen, darunter eine Vollzeit-
kraft am Stuhl, eine Teilzeitkraft fiir die
Rezeption, geringfiigig beschéftigte Mit-
arbeiterinnen in den Bereichen Verwal-

Abb.1

~ Abb. 1 und 2: GroBziigigkeit, Helligkeit und Transparenz waren Frau Dr. Karin Terlau bei der Praxisgestaltung sehr wichtig. Auf eine atmosphérische

tung und Prophylaxe sowie zwei Auszu-
bildende. Alle Mitarbeiterinnen konnte
ich aus der alten Praxis iibernehmen,
eine der zwei Auszubildenden kam neu
hinzu.

Wie kam es zu der Entscheidung, sich
zu separieren und eine Einzelpraxis zu
eroffnen?

Die bisherige Praxis hatten wir bereits
nichtin Formeiner Gemeinschaftspraxis
gefiihrt, sondern eher als Praxisgemein-
schaft. Das heifit, jeder Behandler hatte
seine festen Patienten und in den Zeiten,
wo ein Behandler aufgrund von Krank-
heit, Urlaub oder Fortbildung nicht da
war, wurde der Patient intern an den

Gestaltungwurde deshalb bereits am Empfangstresen geachtet (Abb. 1) vor dem sich der Wartebereich befindet. Dieser wurde in einen nach allen Seiten
gedffneten Glaskorpus (Abb. 2) integriert mit angrenzendem Spielbereich fiir Kinder.

oz EZPEl
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~ Abb. 3 bis 5: Helle Farben und Naturténe dominieren die Behandlungszimmer. Das Behandlungszimmer 3 besitzt ein Mikroskop fiir endodontische
Eingriffe (Abb. 5). Um den Patienten die Mdglichkeit des Ausruhens nach Eingriffen zu ermdglichen, wurde ein Zimmer mit Wellnessliege (Abb. 4)
eingerichtet. Dieser Raum kann optional zu einem weiteren Behandlungszimmer gestaltet werden.

Kollegen liberwiesen. Die Praxis an der
Wallstrafie verfiigte jedoch iiber nur fiinf
Behandlungsrdume und wurde unseren
Kapazitaten einfach nicht mehr gerecht,
eine Erweiterungsmoglichkeit gab es
nicht. Wir hatten dort bereits verschie-
dene Modelle durchdacht, ob man zum
Beispiel eine Satellitenpraxis erdffnet,
uns letztendlich aber dafiir entschieden,
dass jederseine eigene Praxis fiihrt.

Dann habe ich mich auf die Suche be-
gebenunddaesauchkeine Animositaten
gab, konnte ich mich auch im ndheren
Umfeld umschauen. Das war gut, denn
die Analyse der Patienten hatte ergeben,
dass75Prozentder Patienten aus Borken
kommen. Daher war es fiir mich nahe-
liegend, hierzubleiben. So mussten sich
auch die Patienten nicht groRartig um-
orientieren,dennviele Patienten scheuen
den Weg, wenn sie fiinf oder zehn Kilo-
meter weiter in einen anderen Stadtteil
fahren missen.

Bei der Immobiliensuche bin ich dann
auf diese Raumlichkeiten gestofien. Zu-
nachst sollten sie nur vermietet werden,
abermietenwollteich nurungern,weilfiir
die Installation einer Zahnarztpraxis ein
enormer Invest getatigt werden muss,
was beispielsweise Elektrik, Strom, Was-
ser, Gas und die Druckluftleitungen an-
belangt. Nach Gesprachen mit dem da-
maligen Inhaberkonnteich die Immobilie
letztendlich doch erwerben.

Wie lange dauerte es von der Idee bis
zur fertigen Praxis?

Mein Kollege und ich haben uns im
Oktober 2013 zur Praxisteilung entschie-
den. Die jetzige Immobilie habe ich dann
zunachst unter Vorbehalt gesichert und
der eigentliche Kauf wurde erst im Fe-
bruar 2014 getatigt. Da es eine Eigentii-
mergemeinschaftist,warnochnichtrich-

tig klar, ob hier Kernbohrungen stattfin-
denundobwirgenugFensterhinzufiigen
diirfen oderobich denvorderen Eingang
barrierefrei gestalten kann. Als sich
dann herauskristallisierte, dass die
meisten zustimmen werden, haben wir
Mitte Februar/Anfang Marz auch schon
mit den Abbrucharbeiten und der Kern-
sanierungbegonnen.

Am1.Julikonnteich dannmeineersten
Patienten behandeln. Das war wirklich
ein knapper Zeitraum und es gab sehr
viele kurze Nachte, vor allem weil ich bis
kurz vor der Eréffnung in Vollzeit gear-
beitet habe.

Allerdings hatte ich nicht in der Form
weiter arbeiten gehen konnen, wenn
mein Mann und mein Vater nicht gewe-
sen waren. Mein Vater ist gelernter
Elektromeister mit einer zusatzlichen
Aushildung zum Gas-/Wasserinstalla-
teur und hat mir dabei geholfen, den
Gesamtiiberblick zu bewahren und mich
bei koordinativen Fragen unterstiitzt.

Auferdem hat er bei den ganzen Ab-
rissarbeiten mitgeholfen. Mein Mann hat
die Leute im Hintergrund angespornt,
wodurch wir zeitlich alles geschafft ha-
ben.

Was war lhnen besonders wichtig am
Objekt, an der Gestaltung und Ausstat-
tung?

Das Raumkonzept in meiner neuen
Praxis transportiert Offenheit, Weite,
Warme und Transparenz. Gerade Angst-
patienten nehmen die Wohlfiihlatmo-
sphare sehr positiv auf — aktiv flankiert
von meinem sensitiven und service-
orientierten Team. Der Wartebereich
liegt raumlich im Mittelpunkt der Praxis,
die Patienten sollen sich eher fiihlen wie
im Wohnzimmer, denn in einem Warte-
zimmer.

Ich biete Zahnbehandlungen fiir die
ganze Familie an, vom kleinsten Budget
bis zur hochpreisigen Gesamtversor-
gung, jeder Patient erhalt die bestmdogli-
che Beratung und Behandlung.

Natiirlich sind Barrierefreiheit und
einebequeme Parkplatzsituationim Vor-
feld gut bedacht worden.

Warum fiel lhre Wahl einer Zu-
sammenarbeit auf NWD und wie hat
sich diese konkret gestaltet?

Ich kenne Herrn Budde von NWD jetzt
schon viele Jahre, und er ist immer sehr
engagiert und mit viel Herzblut bei der
Arbeit. Bereits in der anderen Praxis
hatte eruns schon kompetent unterstiitzt
und betreut, hat viele Ratschlage und
Verbesserungsvorschlage gegeben.

Zudem hatte ich die Gelegenheit, mich
in der Erlebniswelt Dentale Zukunft
umfangreich zu informieren. Man findet
dort die Moglichkeit, die Praxisrdume
nachzustellen und grofziigige Sorti-
mente an Einrichtungsvarianten. Aufier-
dem nutzte ich die Unterstiitzung beim
Design, der Innenarchitektur, den Licht-
systemen, FuRBbdden, Tapeten usw. und
konnte durch diese Hilfe relativ schnell
zum Ziel kommen.

Alleine hatte ich das alles so in dieser
Form sicherlich nicht geschafft. Denn
auch der Sachverstand und die medizini-
schen Fachhintergriinde sind wichtig:
zum Beispiel, welches OP-Licht das Beste
ist.Dahabenwirsehrlangediskutiert,ob
das Design nun schon oder funktionell
sein soll. Wir hatten auch einige Meetings
mit Frau Herr-Krebs, die mich beim Inte-
rieurdesign unterstiitzt hat, und mit Herrn
Hahn, der fiir die Planung der Praxis ver-
antwortlich war.

Auch zu zwei anderen Immobilien, die
ich zur Vorauswahl hatte, wurden Zeich-

Dz



~ Abb. 6a und b: Das eigens fiir die Prophy-
laxe eingerichtete Zimmer dominiert in fri-
schem Blau. Ein Highlight ist hier die beson-
dere Deckengestaltung.

nungen angefertigt,obwohlnochgarnicht
klar war, welche Immobilie ich tatséchlich
nehmen wollte. Diese Unterstiitzung
rechne ich NWD sehr hoch an, ich habe
michimmer gut aufgehoben gefiihlt.

Bitte fassen Sie die wichtigsten Inves-
titionsgiiter zusammen, die sich hier in
den Raumlichkeiten befinden.

Die grofiten Investitionsgiiter sind
drei Behandlungseinheiten von Plan-
meca, ein DVT und ein Kleinrontgen-
gerdt, ebenfalls von Planmeca. Im Steri-
bereich ist das Mobiliar von Kappler
Med+0rg sowie ein Thermodesinfektor
und ein Sterilisator von MELAG. Aus der
alten Praxis habe ich noch einen Auto-
klaven (DAC UNIVERSAL von Sirona)
mitgebracht.

Was die Hersteller betrifft, ist es sehr
iberschaubar,aberwenndochmaletwas
zu reparieren ist, dann ist es vom techni-
schen Aufwand her einfacher.

>> PRAXISEINRICHTUNG

Welcher ist der Raum, in dem Sie sich
am liebsten aufhalten?

Mein Lieblingszimmeristdas Zimmers3,
weil ich da mein Mikroskop habe.
AufRerdem istdas Zimmerruhigund hat
einen schonen Blick in den Garten. Da
arbeite ich am liebsten. Vom Design her
gefallt mir auch das Prophylaxezimmer
mit der harmonischen Gestaltung sehr
gut.Die Dominanzfarbeisthier Blau,da
sie Frische und Wohlfiihlen vermittelt—
meiner Meinung nach der perfekte
farbliche Rahmen fiir den Prophylaxe-
bereich.

Natiirlich spiegelt die ganze Praxis
auch meinen personlichen Geschmack
wider. Ich habe mich bewusst fiir runde
Formen und warme Farbtdne entschie-
den, um das Wohlgefiihl zu steigern
und fiir eine beruhigende Atmosphére
zu sorgen. Zudem bietet ein natiirlich
gehaltenes Farbkonzept meiner Mei-
nung nach den grofdten Freiraum, wenn
doch irgendwann einmal etwas verdn-
dertwerdensoll,denndann l&sstsich mit
ein paar Farbtupfern im Accessoire-
bereich viel umgestalten.

Inwieweitistlhre Praxisdigitalisiert?

Inder Praxisistalles digitalisiert: Vom
Rontgen iiberdie Behandlungsstiihle bis
hin zur Sterilgutverwaltung. Ich arbeite
karteikartenlos, wie bereits in der alten
Praxis, einzige Ausnahme sind hier al-
tere Rontgenaufnahmen der Patienten.

Welche Idee steckt hinter den Einbau-
schrénken mit den mobilen Trays?

In der alten Praxis war es haufig der
Fall,dass etwasim Zimmerfehlteund die
Mitarbeiterin oftaus dem Zimmer gehen
musste, um es zu holen. Dadurch, dass
mehrere Behandler in der Praxis waren,
wurde vielleicht vorher etwas rausge-
nommen, was jetzt bendtigt wurde. Da-
her mochte ich das in der jetzigen Praxis
gernvermeiden.Dakamdieldee,dassal-
lesaufeinen Wagen kommt, was fiireine
bestimmte Behandlung benétigt wird.
Wennicheine Praparationhabe,wirdder
Wagen ins Zimmer gefahren und da lie-
gen alle Sachen bereit: das Alginat, das
Abformmaterial, die Retraktionsfaden,
die Abformloffel. Ich weifd dann, dass die
Mitarbeiterin nichtausdem Zimmerraus
muss, um etwas zu holen.

Wie ist die bisherige Resonanz bei
lhrem Team und lhren Patienten?

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Die Riickmeldungen sind durchweg
positiv. Die Mitarbeiterinnen sind sehr
motiviertund aufgeschlossen, was Schu-
lungen und Einweisungen betrifft. Auch
die Mitarbeiterinnen, die normalerweise
nurvormittags dasind, habensich bisher
immer Zeit genommen, wenn mal eine
Schulung auf den Nachmittag fiel. Der
Zusammenbhalt ist sehr stark, sodass wir
auchgemeinsame Teamausfliige planen,
wie beispielsweise nachstes JahrzurIDS.

Welche néchsten Ziele haben Sie fiir
lhre Praxis?

Das Thema Prophylaxe liegt meinem
Team und mir besonders am Herzen. Die-
ser Bereich wird mittelfristig noch weiter
ausgebaut, auch mithilfe von kurzweili-
gen Informationsveranstaltungen fiir Pa-
tienten.

Meine Raumlichkeiten bieten sehr gu-
tes Erweiterungspotenzial, sodass ich mir
auch vorstellen kann, eine Zahnarztin
oder eine Aushildungsassistentin einzu-
stellen. Doch nun geniefien wir erst ein-
mal die aktuellen Maglichkeiten, lassen
die Routine Einzug halten und tun das,
was wir am besten kénnen: fiir den Pa-
tienten da sein und ihn in all seinen Be-
langen unterstiitzen. Damit ganz person-
licheVisionenvonschonenundgesunden
Zahnen Realitdt werden.

Vielen Dank fiir das Gesprach! 4«

>> KONTAKT

Dr. Karin Terlau
Butenwall 43
46325 Borken

Tel.: 02861 90278-0

E-Mail: info@zahnvisionen.de
www.zahnvisionen.de

NWD Gruppe

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
SchuckertstraBe 21

48153 Miinster

Tel.: 0251 7607-0

Fax: 0800 7801517

E-Mail: ccc@nwd.de
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Erfahrungsbericht

,,Quality made in
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Germany'’ist uns
besonders wichtig!”

Unsere oralchirurgische Uberweisungspraxis in Berlin-Tempelhof besteht seit iiber 15 Jahren. Mit drei
Fachzahnérzten fiir Oralchirurgie liegt unser Schwerpunkt auf der Implantologie und Parodontologie. Taglich
suchen unsere Praxis zwischen 50 und 70 Patienten auf.

Dr. Harald Frey, Dr. Carola Frey/Berlin

B Zur bestmoglichen Sicherstellung
des Praxisbetriebs ist der Einsatz von
Qualitatsprodukten zwingend erforder-
lich (Abb. 1). Aus diesem Grund setzen
wir bevorzugt Produkte von deutschen
Herstellern ein. Um den steigenden In-
strumentenmengen bei ansteigenden
OP-Zahlen gerecht zu werden, wurden
zwei bestehende Klasse-B-Kleinsterili-
satoren gegen einen Grofsterilisator
ausgetauscht. Vor der eigentlichen Markt-

einfiihrung wurde der Cliniclave 45
zuerst bei uns in einem sogenannten
Feldtest eingesetzt.

Das Gesamtkonzept
ist iberzeugend

Die Instrumentenaufbereitung wird
wechselweise von insgesamt vier aus-
gebildeten Mitarbeiterinnen verant-
wortet. Neben der Beladungsmenge

5 7
Abb.2

waren fiir das Aufbereitungsteam eine
sehrgute Ergonomie, schnelle Betriebs-
zeiten und gute Trocknungsleistungen
ausschlaggebend fiir den Einsatz des
Cliniclave 45.

Fiir die Beladung werden Sterilisa-
tionscontainer sowie Tabletts fiir ver-
packte Einzelinstrumente verwendet.
Bei grofien Instrumentenmengen ist
die Be- und Entladung des Sterilisators
auf Dauer korperlich anstrengend. Zur

~ Abb. 1: Blick in den Aufbereitungsraum: Optimal ausgestattet mit GroB-Autoklav, Siegelgerat, Thermodesinfektor und Dokumentations-

software. - Abb. 2: Das Beladungssystem fiir eine schonende Be- und Entladung groBer Instrumentenmengen.

oz EZPEl



~ Abb. 3: Team der FREY Oralchirurgen.
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Vereinfachung setzen wir das Bela-
dungssystem und den Transportwagen
ein:Hierdurchistdie Be- und Entladung
sowie der Transport der Charge schnell
und nahezu ohne Kraftanstrengungen
moglich und erleichtert den Arbeitstag
unserer Mitarbeiterinnen enorm.

Aktuell werden im Durchschnitt drei
und maximal vier Chargen pro Behand-
lungstagim Cliniclave 45 sterilisiert. Die
Programmlaufzeiten vom Cliniclave 45
sind ideal auf effiziente und schnelle
Praxisprozesse ausgelegt: Bei maxi-
maler Beladungmit35 kgverpackten In-
strumenten steht uns die Charge mit
zwolf Containern (Abb. 2) im Universal-
Programm bereits nach ca. 40 Minuten
inklusive Trocknung wieder zur Verfii-
gung.

Die groRe Beladungsmenge und
schnellen Betriebszeiten leisten einen
wichtigen Beitrag zur Verbesserung der

Energieeffizienz unserer Praxis.
@ cuwicravess

Der GroB-Autoklav fiir Praxis und Klinik

Integrierte Software zur Freigabe und Riickverfolgung von Instrumenten
Die im Cliniclave 45 integrierte Dokumentations- und Freigabe-Software erlaubt
eine vollstandige Reproduzierbarkeit und liickenlose Sicherheit. Das sehr groBe
farbige Touch-Display erméglicht eine intuitive Bedienung, hilft Fehler zu ver-
meiden und alle wichtigen Informationen schnell zu finden. Fiir eine sichere
Riickverfolgharkeit des Freigabeprozesses kann fiir alle Benutzer eine indivi-
duelle PIN vergeben werden. Die Authentifizierung zur Chargen-Freigabe erfolgt
schnell und sicher am Display.

Mehr Instrumente in kiirzerer Zeit sterilisieren

Die Sterilisation groBerer Mengen an Instrumenten und Textilien und deren
schnelle Wiederverfligharkeit gehort zu den wichtigsten Anforderungen in Klini-
ken, Praxen und ambulanten Zentren. Mit einer Beladungsmenge von 35 kg ver-
packter Instrumente bzw. 7 kg Textilien ist der Cliniclave 45 deutlich leistungs-
stérker als fast alle anderen GroB-Autoklaven. Verpackte Instrumente knnen in
Rekordzeit ab 30 Minuten inklusive Trocknung entnommen werden. Die zylindri-
sche Sterilisationskammer bietet in Verbindung mit speziell gestalteten Aufnah-
megestellen optimale Losungen fiir alle Fachbereiche.

Ohne Kraftaufwand be- und entladen

Mit dem Beladungssystem werden die vielfaltigen Beladungskonfigurationen
ohne Kraftaufwand in den GroB-Autoklaven eingeschoben und wieder entnom-
men. Zur optimalen Bedienung und Aufstellung im Aufbereitungsraum der Praxis
oder Klinik kann der Tiiranschlag wahlweise links oder rechts gewéhlt werden.

Noch mehr Effizienz und Komfort

Oft sind es die kleinen Dinge, die das Arbeiten angenehmer machen. Vielseitige
Mdglichkeiten des Cliniclave 45 helfen dabei, Arbeitsprozesse einfacher, siche-
rer und komfortabler zu gestalten. Hierzu zahlen zum Beispiel die automatische
Abschaltung, der Energiespar-Modus, die Startzeitvorwahl oder die Zusatztrock-
nung.

Unser Fazit

Die kurzen Prozesszeiten sowie die
guten Trocknungsergebnisse sind sehr
iberzeugende undarbeitserleichternde
Produktvorteile. Insgesamtistdas Gera-
tekonzeptfiirunsdierichtige Losung. 4
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DVT-Neuheit
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otate of the Art” fur die
Mmoderne Zahnarztpraxis

Unter dem Motto ,,Das Warten hat ein Ende” trafen sich vom 13. bis 15.Juni 2014 im Rahmen einer Presse-
veranstaltung der Giistrower Zahnarzt Dr. Sigmar Kopp, Frank Bartsch, Trade Marketing Manager bei
Carestream Dental, und Johann Huber, Carestream Experte fiir CAD/CAM, im Berliner Maritim Hotel. Im
Rahmen eines Interviews sprachen die Experten dariiber, wie sich das revolutiondre CAD/CAM-System
CS Solutions bereits kurz nach der Einfithrung in der Praxis bewahrt — und iiber ihre Begeisterung fiir die
aktuelle Garestream DVT-Innovation CS 8100 3D.

Herr Dr. Kopp, welche Vorteile bietet
die digitale Volumentomografie (DVT)
fiir die moderne Zahnarztpraxis?

Die digitale Bilderfassung und -verar-
beitung in der Zahnmedizin bietet dem
Anwender zunachst einmal ganz klare
Vorteile in der Diagnostik und Therapie-
planung. Die exzellenten diagnostischen
Maoglichkeiten durch ausgekliigelte Soft-
warefilter und die Moglichkeit, dreidi-
mensionale Bilder aufzunehmen; der
Verzicht auf Chemie, die bessere Strah-
lenhygiene sowie die platzsparende
Archivierung von Patientendaten, die
schnelle Verfiigharkeit des Bildes oder
der optimierte Workflow fiihren in der
Summe dazu, dass digitale Systeme
den analogen Rontgenverfahren heute
langst iiberlegen sind.

Zahnérzte kénnen nun dreidimensio-
nale rontgenologische Untersuchungen
ohne Hinzuziehung eines Radiologen
durchfiihren. Zudem sind digitale Bilder
anverschiedenen Arbeitsplatzen gleich-
zeitig verfiigbar, konnen im Hinblick auf
bestimmte Fragestellungen bearbeitet
werden und unterstiitzen die ganzheitli-
che Therapieplanung sowie Patienten-
beratung. Mit der DVT gelingt es dem
Zahnarzt, auch kleinste pathologische
Veranderungen im Hartgewebe {iberla-
gerungsfrei sowie prazise darzustellen
und therapeutische Interventionen ziel-
gerichtet auszufiihren. So sind heute fiir
jede zahnmedizinische Fragestellung —
vonderZahnerhaltungiiberdie Therapie

Dz

parodontaler Erkrankungen bis hin zur
chirurgischen Versorgung—die zu unter-
suchenden Objekte exakt darstellbar,
insbesondereinihrennativen Dimensio-
nen. Die meisten Implantate und sogar
selbsterstellte Implantatdesignskonnen
frei im Knochen positioniert und von
allen Seiten betrachtet werden.

Die klassische CT-Auflosung mag fir
vieleallgemeinmedizinische Fragestel-
lungen ausreichend sein. Im Dentalbe-
reich jedoch, in dem fiir manche Ein-
satzbereiche bei Diagnostik und Thera-
pie eine Lupenbrille bzw. ein Mikroskop
gefordert wird, kann diese Auflosung
feine anatomische Strukturen vielfach
nichtdarstellen. Fiirendodontischeund
periodontische Fragestellungen sind
Gerdte mit einem Bildauflosungsver-
mogen deutlich unterhalb einer Voxel-
(Volumenbildpunkt-) Gréfie von 0,2 mm
erforderlich. An diesem Punkt ist die
Digitale Volumentomografie mit ihrer
prazisen Darstellung dentaler Struktu-
ren aus dem modernen Praxisalltag
nicht mehr wegzudenken.

Das DVT CS 8100 3D von Carestream
Dentalrevolutionierthierden Marktder
digitalen Volumentomografie — denn
die neuen Moglichkeiten, die sich damit
erschliefien, fiihren zu fokussiert-spe-
zifischen Therapieansatzenim Behand-
lungsablauf. Mit dem CS 8100 3D bietet
Carestream Dental hier aktuell den
innovativsten Ansatz in der digitalen
Bildgebung.

Herr Bartsch, was sind fiir Sie die her-
ausragenden Eigenschaften des CS 8100
3D?

EinklaresAlleinstellungsmerkmaldes
2-in-1-Systems CS 8100 3D ist natiirlich
zundchst einmal sein véllig neuartiges
Positionierungssystem,dasaufeinen La-

ser verzichtet. Fiir den Be-
handler wird damit das
Erstellen von exzellenten
3-D-Volumen oder Panora-
maaufnahmen so einfach
wie noch nie. Auch von Pa-
tientenseite her entsteht
so ein wesentlich hoherer
Behandlungskomfort. Zu-
dem passt das Gerat dank
seinessuperschlanken De-
signs perfekt in jede Pra-
xis!
DerAnwenderkann zwi-
schen vier Sichtfenstern Abb.1

KENNZIFFER 0311
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~ Abb. 1 bis 3: Das vielseitige 2-D-und 3-D-
Multifunktionssystem eignet sich ideal fiir die
allgemeinen Praxisanforderungen. Der Behand-
ler kann 4 x 4 bis 8 x9 cm zwischen vier Sicht-
feldern wahlen; mit einer Auflésung von bis zu
75pum ist das CS 8100 3D sogar selbst fiir die
endodontische Diagnostik perfekt gertistet.

wahlen—von 4 x 4 bis 8 x 9 cm. Miteiner
Auflosung von bis zu 75 pm ist der
CS 8100 3D dabei als echter Allrounder
selbst fiir die endodontische Diagnostik
perfekt geriistet und (berzeugt mit
einer UVP von 54.999 EUR (zzgl. MwSt.)
durcheinunschlagbares Preis-Leistungs-
Verhaltnis. Neue Entwicklungen im
3-D-/DVT-Bereich — z.B. eben auch das
CS 8100 3D — werden immer erschwing-
licher, amortisieren sich schneller und
bieten gleichzeitig eine iiberragende
Qualitat. Wie andere Systeme verfiigt
auch das CS 8100 3D iiber ein intelligen-
tes Dosismanagement. GemaR dem
ALARA-Prinzipwird—jenach Befundung
— die Strahlenbelastung fiir den Patien-
tensogeringwie moglichgehalten. Dafiir
sorgen neben genauen befundungs-
spezifischen Einstellungsmoglichkeiten
auch die Voreinstellungen fiir Kinder-
untersuchungen, die bei den Volumen
8x8 und 4 x4 mit einer erheblich redu-
zierten Strahlenexposition auskommen.

Das CS 8100 3D setzt also jetzt schon
neue Mafistdbe auf allerhochstem Ni-
veau—das Warten hat sich wirklich mehr
als gelohnt! Dieses Multisystem und alle
weiterenaktuellen Carestream-Entwick-
lungen werden auch bei den kommen-
den Fachdentalmessen im Mittelpunkt
stehen und konnen dort auf Herz und
Nieren getestet werden.

Herr Huber, wie gestaltet sich die
Einbindung von CS Solutions in den
modernen Praxisalltag?

Die Vorteile der digitalen Abdruck-
nahme mit CS Solutions sind imponie-

>> PRAXISEINRICHTUNG

rend. Dank der CAD/CAM-Technologie
kann der Patient nach digitaler Abdruck-
nahme die Praxis innerhalb eines Be-
handlungstermins mit der neuen Krone,
dem Onlay oder Inlay verlassen — ohne
Provisorium, ohne Wartezeit und ohne
umstandliches Anpassen.

Das Grundprinzip ist bei allen Scan-
Systemen ahnlich. Ein optisches Signal,
z.B.einLED-oderLaserlicht,wirdaufden
Zahnbogen gerichtet, eine Kamera emp-
fangt die vom Zahnbogen zuriickgesen-
deten Lichtsignale und erstellt daraus
eine dreidimensionale digitale Abbil-
dungderintraoralen Situation,dieam PC
sichtbar wird. Praparationsfehler wer-
den anhand der Aufnahme sofort er-
kannt und kdnnen direkt nachgearbeitet
werden. Der Behandler spart sich wert-
volle Zeit, teures Abformmaterial, die
Reinigung und Desinfektion von Loffeln,
Lagerflache und Abdriicke sowie die
Kuriergebiihren fiir das Senden der
Abdriicke ins Labor.

Auferdem verdndert die digitale Ab-
formung ihre Beschaffenheit nicht, we-
der durch Lagerung noch durch unsach-
gemafien Transport oder Handhabung.
Eine professionelle Datensicherung vo-
rausgesetzt, istauch ein Verlust des digi-
talen Abdrucks auszuschliefen. Beim
Scan des digitalen Abdrucks mit einem
Intraoralscanner kann sogar auf den un-
geliebten Abdruckloffel verzichtet wer-
den — das bedeutet einen erheblichen
Komfortgewinn fiir den Patienten. Auch
mit den Carestream DVTs lassen sich —
als Zusatznutzen —digitale Abdriicke er-
stellen. Allerdings kann hier nicht auf
das herkdmmliche Abdruckverfahren
verzichtet werden. Die Vorteile von
CAD/CAMinder modernen Zahnarztpra-
xis liegen also auf der Hand. Besonders
lobenswert ist jedoch, dass bei einem
intuitiv zu bedienenden System wie
CS Solutions, das keiner aufwendigen
Schulung bedarf, viele Arbeitsschritte
sogar von der Assistenz durchgefiihrt
werden, was einen effektiven digitalen
Workflow in der Praxis ermoglicht.

Aufgrund des offenen Komponenten-
konzepts von CS Solutions kann der Be-
handlerwahlen,oberdenkompletten di-
gitalen Workflow oder lediglich einzelne
Bestandteile in die Praxis integriert.
Uber CS Connect kdnnen sowohl die rei-
nen Scandaten im offenen STL-Format
als auch fertig designte Restaurationen
anjedes Laborgesendetwerden. Der An-

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Abb. 3

wender entscheidet dabei selbst, ob er
den Zahnersatz beim Zahntechniker
oder in der Praxis designen und fertigen
lassen méchte. Das offene und modular
aufgebaute System bietet dem Nutzer
damit alle Freiheiten und lasst sich ganz
nach individuellen Anspriichen in den
Arbeitsablauf integrieren. Dies wird na-
tiirlich zum Teil auch eine Auswirkung
auf die Zukunft der Zahnlabore haben;
die guten Labore werden jedoch nach
wie vor gut ausgelastet sein —und Wett-
bewerb belebt ja bekanntermafien das
Geschaft.

Unter diesen positiven Voraussetzun-
gen ist nahezu garantiert, dass sich
CS Solutions im modernen Praxisalltag
durchsetzen wird, denn aus meiner Sicht
ist CS Solutions eigentlich unverzichtbar
fiir die moderne Zahnarztpraxis von
heute.

Vielen Dank fiir das Gesprach! 4«
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Trends fur die
Zahnarztpraxis

Die Einrichtung und Gestaltung der Praxis hat maBgeblichen Anteil daran, ob sich die Patienten wohlfiihlen.
Doch nicht nur das: Das Interieur ist auBerdem ein Ausdruck des Lebensgefiihls und persoénlichen Stils des

Zahnarztes.

Susanne Schmidinger/Bensheim, Frank A. Reinhardt/KdIn

B Wer heutige Zahnarztpraxen mit Fo-
tos friiherer Praxisraume vergleicht, der
stellt fest, dass Einrichtung und Gestal-
tung vielféltiger geworden sind. Das
betrifft unter anderem die Farben von
Wanden und Mobeln, das Design der
Einrichtung, die verwendeten Materia-
lien —und natiirlich auch das Aussehen
der Behandlungseinheiten.

In dieser Entwicklung spiegeln sich
gesellschaftliche Trends wider. Solche
Trends zu entdecken, aufzugreifenundin
die Gestaltung seiner Produkte einflie-
Renzulassen,istseitjeherder Anspruch
von Sirona. Unterstiitzt wird das Unter-
nehmen dabei von Designern, Zukunfts-
und Trendforschern wie beispielsweise
der Kdlner Agentur FAR_consulting. Be-

sondersim Fokus stehen dabeiaufgrund
ihrer GroRRe und ihrerzentralen Position
im Behandlungsraum vor allem die Be-
handlungseinheiten.

Es erweist sich immer wieder als hilf-
reich, bei der Entwicklung von Behand-
lungseinheiten externe Experten hin-
zuzuziehen, die keinen unmittelbaren
Bezug zur Dentalbranche haben und Ge-
staltungs- und Designideenausanderen
Wirtschaftsbhereichen einbringen. Na-
tiirlich unterliegt das Design eines funk-
tionalen Produkts wie einer Behand-
lungseinheit anderen Gesetzmafigkei-
ten als die Gestaltung eines Lifestyle-
Produkts, wie Mobeln oder Kleidung.
Aberdiese externen Inputs, untermauert
durch reprasentative Untersuchungen

Abb.1

~ Abb. 1: Die lllustration einer Designwelt.

Dz

zu Designentwicklungen und Trends, ge-
wahrleisten, dass Sirona-Behandlungs-
einheiten den Zeitgeist treffen — und
viele unterschiedliche Geschmacker.

Behandler und Patienten
sollen sich wohlfiihlen

Ein zeitgeméafies, ansprechendes De-
sign von Praxis und Einrichtung ist in
zweierlei Hinsicht bedeutsam. Erstens
spielt es eine maRgebliche Rolle bei der
Frage, ob sich Patienten in der Praxis
wobhlfiihlen. Unbewusst und bewusst
bewerten sie beispielsweise die Farben
der Wande sowie die Gestaltung von
Mobeln und Praxisrdumen. Diese Be-
wertung fliefit ein in die Entscheidung
dariiber, ob Patienten wiederkommen
oder beim nédchsten Mal einen anderen
Zahnarztaufsuchen.

Zweitens ist die Gestaltung der eige-
nen Praxis ein Weg, sein Lebensgefiihl
auszudriicken, sich zu positionieren,
Einstellungen zu visualisieren. Eine
Tendenzzutraditionell gestalteten Mas-
sivholzméobeln kann einen Wunsch
nach mehr Werten im Leben darstellen
oder auch nach Dauerhaftigkeit. Eine
betont feminine Gestaltung spricht fiir
das Bediirfnis, einen eigenen Ausdruck
zu finden, der mal keine Riicksicht auf
politische Korrektheit nimmt, sondern
Stellung bezieht.

Wer mit Zahnarzten iiber die Gestal-
tungihrerPraxisspricht,derstelltimmer
wieder fest, welch grofe Bedeutung
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~ Abb. 2: Die Designwelt ,Mannerkult“ — hier in der Praxis von Dr. Alessandro Devigus, Ziirich.

Einrichtung und Gestaltung fiir sie ha-
ben.Als Darstellungeines persdnlichen
Stils, aber auch als Unterscheidungs-
merkmal im Wetthewerb mit anderen
Praxen —und schlichtweg deshalb, weil
Zahnérzte viele Stunden in ihren Réu-
men verbringen.

Farbkollektionen bieten
Inspiration

Gerade die Wahlder Farben einer Be-
handlungseinheit beeinflusst das Am-
biente eines Raumes wesentlich und
belegt den ganz personlichen Einrich-
tungsstil des Zahnarztes. Vor diesem
Hintergrund hat Sirona auf der letzten
IDSvierneue Farbkollektionen fiir seine

~ Abb.4: Susanne Schmidinger ist Leiterin des
Produktmanagements bei Sirona in Bensheim.

~ Abb. 3: Frank A. Reinhardt ist Geschéfts-
flihrer von FAR_consulting, Kolner Design-
und Marketingagentur.

Behandlungseinheiten vorgestellt, die
FAR_consulting entworfen hat.

Die erste Designwelt, White Motion,
beschreibt das Lebensgefiihl von Men-
schen,diesichdie Errungenschaftenund
Erkenntnisse der modernen Forschung
und Wissenschaft zu eigen machen, um
ihre eigene Welt zu bauen. Die Farbkol-
lektion Urban Nature ist der Ausdruck
fiirdie Integrationder Naturindenurba-
nen Lebensraum.Rebelsin Pink stehtals
Metapher fiir die selbstbewusste Frau
und Unternehmerin, die einen sehr per-
sonlichen Stil pflegt: unkonventionell,
kreativ und wandelbar. Die vierte Farb-
kollektion, Mannerkult, verbildlicht die
Lebenswelt des modernen Mannes.

Die Designwelten bieten Zahnérzten
Inspirationen und zeigen mogliche An-
satze, um den eigenen Stilund die eige-
nen Vorstellungen in der Praxis zu reali-
sieren. Die Welten sind entstanden aus
der Beobachtung von aktuellen Trends,
insbesondere in der Einrichtungsbran-
che. Wobei in Zeiten sozialer Netzwerke
wie Facebook Designentwicklungen viel
schneller zu erkennen, aber auch
schnelllebiger sind — herauszufiltern,
was ein Trend ist, was bleibt, ist heute
eine genauso grofle Herausforderung
wie friiher, als Trendforscher Themen in
Zettelkdsten gesammelt haben. <4
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Design

verschmilzt
Mt Funktionalitat

Der Praxisbesuch ist fiir den Patienten ein ,Gesamterlebnis*: Natiirlich stehen die Behandlung und der
therapeutische Erfolg im Vordergrund, doch spielen auch die persénliche Atmosphéare vom Empfang bis zur
Verabschiedung und nicht zuletzt das optische Erscheinungshild der Raumlichkeiten eine wesentliche
Rolle. Ein Beitrag iiber die Regeln moderner Gestaltungskonzepte, damit sich Patient und Team optimal

aufgehoben fiihlen.

Riidiger Krause/Hannover

Abb.1 3

~ Abb. 1: Da die Patienten der abgebildeten
Beispielpraxis nur selten warten miissen, reicht
einkleinerWartebereich aus. Die Brauntone von
FuBboden, Ledermobel und Holz vermitteln
Sicherheit und Seriositdt der Behandlerin. Der
relativ kleine Raum ¢ffnet sich nach obenin hel-
ler Leichtigkeit und gewinnt an Ausstrahlung
durch das Gestaltungselement aus satiniertem
Glas. Das groBfldchige Olbild (farblich auf die
Gestaltung abgestimmt) gibt dem Raum Tiefe
und lasst eine langere Betrachtung zu. Die Art
der Gestaltung des Wartebereichs setzt sich in
der gesamten Praxis fort.

Dz

W Patienten kommen gleich in mehr-
facher Hinsicht ,wachen Blickes* in die
Praxis und ihr Bild formt sich aus ganz
unterschiedlichen Eindriicken wie Be-
handlungsqualitat, Patientenfreundlich-
keit, kurzen Wartezeiten, Hygiene oder
Geratetechnik. Einen erheblichen Ein-
fluss hat dabei das visuelle Erschei-
nungshild der Praxis — ein ansprechen-
des Design tragt immerhin wesentlich
zu einer angenehmen Atmosphare des
Vertrauens und des Wohlbefindens bei
(Abb.1). Es schlieitsich die Frage an, wo-
rauf also bei einer Neueinrichtung oder
Modernisierung der Raumlichkeiten in
besonderem Mafle zu achten ist. Oder:
Wie lasst sich ein Umfeld schaffen, in
dem es sich zum einen angenehm und
effizient arbeiten lasst, und das zum
anderen den Patienten augenblicklich
und nachhaltig begeistert?

Form follows function

Zunachsteinmal sollten die vorhande-
nen Rahmenbedingungen wie Eigenhei-
ten des Gebdudes, die Umgebungsstruk-
tur und das Patientenklientel bei den
Planungen konsequent beriicksichtigt
werden. Diesistauch der Grund, weshalb

sich beispielsweise eine fachzahnarzt-
liche GroRpraxis im Zentrum Hamburgs
in ihrer Gestalt meist mehr oder weniger
deutlichvoneinerbodensténdigen Land-
praxisunterscheidenwird (Abb.2). Meine
Erfahrungen zeigen, dass schon beinahe
zwangslaufig ein ansprechendes Er-
scheinungshild der Praxis entsteht,wenn
sichderEinrichterin seinen Gestaltungs-
absichten konsequentan den gegebenen
Voraussetzungen orientiert.

Unabhéngig vom Praxistypus nehmen
die Behandlungseinheiten dabei eine
Schlisselrolle ein. Sie sind Arbeitsgerat
fiir das Team und Blickfang fiir den Pa-
tienten gleichermafien. Genau aufgrund
dieser prominenten Bedeutunglohntsich
auch der genauere Blick bei einer Neu-
anschaffung. Dabeigiltgrundsatzlich: Das
Design muss der Funktionalitdt folgen —
schlieBlich stehtdiesichere undeffiziente
Behandlung an erster Stelle im zahnarzt-
lichen Praxisalltag. Die Funktionalitat
beginnt bereits bei der ergonomischen
Raumaufteilungund setzt sich in ergono-
misch gestalteten Gerédten nahtlos fort.
Aufeinattraktives AuReres mussdennoch
nichtverzichtetwerden, wenndie Technik
der Hilfsmittel unter einem anspruchs-
vollen Design verborgen bleibt.

KENNZIFFER 0371



= =

oy
—_— _ =
— /

S

]
——

Beim Kauf von 3 Instrumenten aus dem Synea
Turbinen- bzw. Winkelstuick-Programm erhalten
Sie ein 4. Instrument |hrer Wahl kostenlos™.

* das GUnstigste im Paket
Aktion giltig bis 12.12.2014

W&H Deutschland, t 08682/8967-0 wh.com

- N1 = - INIP=11

sled

Penta LED+: '
sterilisier- .‘éur:is,
barer 5-fach W&
LED-Ring = =

[

Short Edition
7 % leichter
10 % kirzer

VISION
FUSION
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~ Abb.2:Die Behandlungsmobel sind vondem Einrichter speziell auf die Soaric-Einheitabgestimmt
(ID-Soaric-Cabinet). Der Raum ist klar strukturiert, entspricht den zeitgeméBen hohen Hygiene-
anspriichen und spiegelt damit das Konzept einer fachzahnérztlichen GroBstadtpraxis wider.

Musterbeispiel Soaric

So sollten sich erfolgsorientierte Pra-
xen durchaus bewusst sein, dass ins-
besondere ein gehobenes Patienten-
klientelein wertiges Design zu schatzen
weif3. Fiir Letzteres liefert die Premium-
Behandlungseinheit Soaric ein hervor-

ragendes Beispiel. Mit ihr hat Anbieter
Morita nach meiner personlichen Auf-
fassung eine Losung entwickelt, die
dem iiblichen Dentalgeratedesign unse-
rer Zeit voraus ist und dabei trotzdem
zeitlos erscheint. So liberzeugt die Form-
gebung der Soaric aus ihrer einzigarti-
gen Kombination von Rundungen, ova-

~ Abb. 3: Bei der gelungenen Teilmodernisierung mit einer Soaric-Einheit wurden die Mébel auf-
gearbeitet, der SteinfliesenfuBboden erhalten. Die Helligkeit des Raumes lieB es zu, eine Seitenwand
in der Volltonfarbe Dunkelblau zu streichen. Das Blau findet sich in der Vertikaljalousie und einem
Bild wieder, im Detail sogar als Displayfarbe der Soaric.

Dz

len und symmetrischen Formen — ohne
dabei die Behandlungsergonomie aus
den Augen zu verlieren. Im Gegenteil:
Elegantes Design verschmilzt hier mit
kompromissloser Funktionalitdt — inso-
fern bietet ein solches Produkt exakt die
Voraussetzungen, nach der eine mo-
derne Praxisgestaltungverlangt.

Die beschriebene Einheit ist dabei
aufgrund der integrierten Mess- und
Aufbereitungsfunktionen sowie der
Maoglichkeit der direkten Adaption eines
Mikroskops sowie mehrerer Monitore
inshesondere fiir Zahnarzte mit dem
Schwerpunkt Endodontie pradestiniert.
Die Greifwege des Behandlers sind kurz
und die interaktive Mitarbeit der Assis-
tenz ist optimiert. Olhydraulik-Stiihle
wiedieserbietenzudemnichtnursanfte,
komfortable Patientenstuhlbewegungen:
Eine Steuerung der Fahrgeschwindig-
keitermoglichtdie Feinfokussierungdes
Mikroskops und gestattet dem Behand-
ler gleichzeitig, seine optimale Sitzhal-
tung beizubehalten.

Unsere Firma hat bereits zahlreiche
Einheiten von Morita wie die Soaric in-
stalliert. Dabei haben wir die Erfahrung
gemacht, dass auch chirurgisch oderan-
derweitigtitige Zahnarzte diese Einheit
favorisieren, dasie sich mitihren glatten
Flachensehrgutreinigen lasst. Dieklare
Formgebung verbunden mit der hoch-
wertigen Verarbeitung findet sich in al-
len Details, etwa in der ineinander ein-
fahrenden, unteren Stuhlverkleidung
aus lackierten Metallteilen. Damit wird
auf Abdeckungen aus ,Faltenbalgen/
Gummistulpen® verzichtet, die inzwi-
schen wohl als unhygienisch und damit
nicht mehr zeitgemaR bezeichnet wer-
dendiirfen (Abb.2 und3).

Farbenlehre und Akustikdesign

Das Beispiel zeigt, wie sich Design und
Funktionalitat hervorragend ergianzen
kénnen. Und doch bestimmt eine ele-
gante und praktikable Behandlungsein-
heit, so zentral ihre Bedeutung fiir das
Bild der Praxis auch ist, nicht das kom-
plette Raumdesign. Besonders ins Auge
fallt etwa die farbliche Gestaltung der
Wande: Wer hieraktuellen Trends folgen
mdochte, kann Polster und die Farbe einer
der Wénde aufeinander abstimmen. Da-
beiistesvon Vorteil,dassspeziellbeiauf-
falligen Tonen mindestens zwei, besser
drei oder mehr kleine Briicken existie-



>> PRAXISEINRICHTUNG

Abh.4

~ Abb. 4: Aufgrund des in dieser Praxis einzuhaltenden Denkmalschutzes entstand ein kleiner
Praxisanbau. Im Behandlungsraum 4 steht aufgrund ihres geringen Platzbedarfes die Morita Signo
Treffert. Raum 5 beherbergt mit der EMCIA die ergonomischste und platzsparendste Einheit von
Morita. Die modernen Glaselemente sowie der harte FuBboden beeintréchtigen die Raumakustik,
doch die Akustik-Wandbilder schaffen erfolgreich Abhilfe.

ren. Das heifit, dass sich die Farbe auch
in einem Bild oder einem Arrangement
wiederfindet (Abb.3). Allgemein sind ak-
tuell gesetztere Tone, von Erdfarben bis
zu Grau, gefragt — zum Beispiel harmo-
niert ein leichtes Griin sehr schon mit
satiniertem Glas, um eine konkrete Emp-
fehlung zu geben (siehe auch Abb. 1).
Waéhrend die oben beschriebenen
Mafinahmen der Praxis ein erkennbares
Gesicht verleihen, sollte sie sich in akus-
tischer Hinsicht immer bedeckt halten.
Denn mit Blick auf die Vertraulichkeitvon
Patientendaten sowie einerangenehmen
Arbeitsatmosphére fiirdas Teamistunbe-
dingt auf eine effiziente Gerduschdamp-
fung zu achten. Einrichter empfehlen oft-
mals den zeitgemafen Fuflboden aus

Hart-PVChbzw.Vinyl,vielfachals Planken-
ware. In Verbindung mit groRen Glas-
flichen und einer klar strukturierten
Raumgestaltung aufgrund der notwendi-
gen Hygienemafinahmen wird das konti-
nuierliche Gerdusch von Bohrantrieben,
der Absaugung und im schlimmsten Fall
eines schmerzempfindlichen Patienten
dadurch aber haufigbis ins Unertragliche
verstarkt. Akustik-Deckensegel, Akustik-
Wandbilder—hierlasstsich die bedruckte
Bespannung problemlos erneuern—oder
Akustik-Aufsteller/Raumteiler schaffen
Abhilfe. Diese Elemente fiihren zu einer
spiirbaren Dampfung des Gerduschpe-
gels, und das bereits mit einer verhaltnis-
mafig geringen Gesamtflache und relativ
niedrigem Kostenaufwand.

Der personliche Geschmack
bleibt entscheidend

Von den Rahmenbedingungen der
Praxis iiber einzelne Einrichtungsob-
jekte, allen voran der Behandlungsein-
heit, bis zur Wandfarbe und speziellen
Anforderungen, wie der akustischen
Raumgestaltung, sind also viele unter-
schiedliche Aspekte im Praxisdesign zu
beriicksichtigen.

Wichtig ist dabei, die Anforderungen
des Personalsinbesonderem Mafie zu be-
riicksichtigen — denn fordert die Einrich-
tung die Identifikation des Teams mit der
Praxis, schafft sie auch optimale Voraus-
setzungen fiir harmonische Arbeitslaufe
im Sinne erfolgreicher Behandlungs-
ergebnisse.

ZumSchlussnocheinkurzerAusblickin
die Zukunft: Es ist zum Beispiel zu erwar-
ten,dass sich mitderzunehmenden Femi-
nisierung des Berufsstandes auch das
Erscheinungsbild vieler Praxen weiter
positiv verandern wird, da Frauen erfah-
rungsgemaf’ eher ein Faible fiir Gestal-
tung in sich tragen. Und wie ich schon
heute feststelle, wird der Ausdruck natur-
naher. Gleichzeitig herrschenimmer 6fter
geschlossene Konzepte vor, die eine kom-
plette, digital verkniipfte Produktpalette
beinhalten. Bei allen aktuellen Entwick-
lungen der Praxisgestaltung bleibt ein
Moment aber immer der letztlich Ent-
scheidende: der personliche Geschmack
des Zahnarztes. 44
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Vernetzte Versorgungstechnik

>> PRAXISEINRICHTUNG

Ubersichtim ,,Cockpit* —
Sicherheitin der

Mit PC und digitaler Diagnostik haben sich auch in der Zahnarztpraxis Netzwerke etabliert. Viele Systeme,
die direkt bei der Behandlung bendtigt werden, sind damit zentral erfasst. Bisher werden Réntgensysteme,
Intraoralkameras und -scanner, Hygienedokumentation und Abrechnung digital zusammengefiihrt, ein
fortlaufend aktualisierter Statusbericht kann damit jederzeit auf dem Monitor eingesehen werden. Wird
auch die Versorgungstechnik in das Netzwerk einbezogen, dann kommen weitere Vorteile hinzu.

Dr. Christian Ehrensberger/Bad Homburg

M Alle Informationen sind zu jedem Zeit-
punkt an jedem Arbeitsplatz verfiigbar.
Davon profitiert das gesamte Team. Wei-
tere Vorteile ergeben sich, wenn die Ver-
sorgungstechnik einbezogen wird: Der
Aufwand zur Uberwachung und Steue-
rungdereinzelnen Gerdte wird minimiert,
und das Team kann immersichersein, alle
Systeme im Griff zu haben und sich ganz
dem Patienten widmen zu konnen.

Im Mittelpunkt der technischen Anla-
gen steht als ,,Herz der Praxis” der Kom-
pressor (Abb.1a und b). Er liefert Druckluft
fiireine Reihevon Prozessen—vonderTur-

Abb.1a

~ Abb.1a und b: Die Duo Tandem Kompressoren mit elektronischer Steuerung.

bine im Handstiick, dem Ansteuern von
Prézisionsfrasern bis zum Trockenblasen
des Behandlungsfeldes im Mund des Pa-
tienten. Fiir diese selbstversténdlichen
Arbeiten muss dentale Druckluft jederzeit
verldsslich zur Verfiigung stehen — 6lfrei,
trocken und hygienisch. Es liegt auf der
Hand, dass ein Ausfall der Druckluft, auch
wenn es nur voriibergehend ware, sehr
schnell die gesamte Praxis lahmlegen
wiirde. Dennoch verrichtet der Kompres-
sor in aller Regel seine unverzichtbaren
Dienste im Hintergrund ebenso zuverlas-
sigwie unauffallig.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

Praxis

Bessere Kontrolle durch Ein-
bindung der Versorgungstechnik

Noch etwas stérkerfiihlt das Team diese
Sicherheit, wenn das ,,Herz der Praxis“ in
das digitale Netzwerk eingebunden ist.
Storungen oderauch nurHinweise, z.B.fiir
einen Filterwechsel, werden damit sofort
angezeigtundsindmiteinemBlickaufdem
Monitor zu sehen. So kann man unmittel-
bardaraufreagieren.Auch wenn qualitativ
hochwertige und robuste Systeme iiber
lange Zeit vollig storungsfrei laufen, ist es
doch beruhigend, dies jederzeit gewisser-
mafen schwarz auf weif} bestatigt zu se-
hen und friihzeitig auf anstehende Inter-
valle aufmerksam gemacht zu werden.
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~ Abb. 2a und b: Die neuen Tyscor-Saugmaschinen gibt es in zwei Varianten: Tyscor V 2, fiir die
trockene Absaugung, und Tyscor VS 2, fiir die nasse Absaugung.

e
~ Abb. 3: Die neue Software Tyscor Pulse.

Abb.3

Von der zuverldssigen Verfiigbarkeit
dentaler Druckluft abgesehen wird in
jlingster Zeitzunehmend Wertauf sparsa-
men Betrieb gelegt. Ist die Anlage ins
Netzwerk eingebunden, lasst sich dies bei
Systemen der neusten Generation und ei-
ner intelligenten Software (wie Tyscor
Pulse, Diirr Dental, Bietigheim-Bissingen)
ganz einfach vom Zentral-PC aus steuern.

Ahnlich wie mitder Druckluft verhilt es
sichmitderSauganlage.Siewird praktisch
bei jeder Behandlung bendtigt. Wenn sie
ausfallt, ist die Praxis blockiert; Durch-
flussstorungen konnten erhebliche hygie-
nische Probleme, eventuell mit weiteren
Komplikationen, zur Folge haben. Regel-
mafiige Wartungsarbeiten, wie Desinfek-
tion und Reinigung, Filterwechsel usw.,
sind deshalb eminent wichtig.

Fortgeschrittene Saugsysteme der neu-
esten Generation (wie Tyscor von Diirr
Dental) sind auf Vernetzung ausgelegt —
mit einer darauf abgestimmten Software
(Tyscor Pulse) wird die gesamte Praxis-
technik wie in einem Cockpit ibersichtlich
und intuitiv iiberwacht (Abb. 2a, 2b und 3).
So lasst sich der gewiinschte Modus der
Saugleistung (Eco, Balanced oder Boost)
bequem einstellen. Ist zudem beispiels-
weise der Amalgamabscheider CA 4 ge-
fiillt,erhaltmanein Warnsignal. DasGlei-

che gilt fiir Storungen; eine gute Software
zeigt dabei auch gleich an, ob es sich um
einen minder gravierenden Defekt han-
delt, den das Team selbst beheben kann,
oder ob man besser gleich einen Ser-
vicetechniker bestellen sollte. So werden
die (ohnehin extrem seltenen) Ausfall-
zeiten weiter minimiert.

Alle Informationen lassensich nichtnur
ablesen, sondern auch per Mail direkt an
den Servicetechniker weiterleiten. Der
kann sich, falls notig und gewiinscht, von
jedem Ort ins Praxisnetzwerk einloggen

und etwaigen Fehlermeldungen eines
Kompressors oder einer Sauganlage un-
verziiglich nachgehen. Damit ist sicher-
gestellt, dass die Praxistechnik optimal
fachménnisch betreut wird und immer
verldsslich ,rund® auft.

Fazit

Die Einbindung der Versorgungstech-
nikin dasdigitale Netzwerk erleichtert die
Arbeit des ganzen Teams und sorgt fiir
mehr Sicherheit und Effizienz im Praxis-
alltag. 4«
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Einrichtungsplanung
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>> PARTNER FACHHANDEL

ZUur Traumpraxis

0b Neugriindung, Ubernahme, Umzug oder Renovierung - die Einrichtung einer Zahnarztpraxis ist eine an-
spruchsvolle und gestalterische Aufgabe. Eine gute Planung geht dabei weit iiber die klassische Mdbeleinrich-
tung eines einfachen Innenraums hinaus. Sie beginnt mit einer sehr detaillierten Bedarfs- und Zielanalyse und
bezieht dabei hochkomplexe technische Systeme wie IT, Rintgengeréte oder Behandlungseinheiten sowie die
weitere Praxisentwicklung nach der Eroffnung oder dem Umbau mit ein. Bei der Beratung ist daher dentales
Expertenwissen und viel Erfahrung gefragt.

Giorgio Nocera/Langen

B Anders als freie Innenarchitekten
oder Planungsbiiros sind die Planer und
Architekten des Fachhandels ausgewie-
sene Experten fiir Zahnarztpraxen und
konnen auf eine langjdhrige Erfahrung
zuriickgreifen. Sie betrachten deshalb
nicht nur den gestalterischen Aspekt,
sondern beriicksichtigen auch das Pra-
xiskonzept, die besonderen technischen,
hygienischen und rechtlichen Anforde-
rungen an eine Praxis und die zukiinftige
Entwicklung. Zugleich wissen sie aus
vielen bereits realisierten Planungen
und der Zusammenarbeit mit Baurechts-

,#”:’:
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behorden sowie Gesundheitsamtern, wo
die Fallstricke lauern und auf welche
Aspekte und vermeintliche Kleinigkeiten
man besonders achten muss.

Praxiskonzept und zukiinftige
Entwicklung immer im Blick

Zu Beginn der Planung geht es nicht
primar um gestalterische Aspekte wie
Farben und Materialien, sondern darum,
welches Praxiskonzept der Planung zu-
grunde liegt, damit im Ergebnis die
Raumlichkeiten optimal gestaltet wer-

—Xpertenwissen

den kdnnen. Dabei muss nicht nur der
aktuelle Bedarf, sondern auch die unter-
nehmerische Planung, die Ziele und die
voraussichtliche weitere Laufbahn des
Praxisinhabers beriicksichtigt werden.
Spatere Erweiterungen oder Investitio-
nenkdnnensovonAnfanganauchraum-
lich miteingeplant werden.

Die Spezialisten des Fachhandels brin-
gen aus der langjahrigen Zusammen-
arbeit mit vielen Zahnarztpraxen die n6-
tige Erfahrung mit, um auch die zukiinf-
tige Entwicklung realistisch einschétzen
zu kdnnen. Auch bei der Auswahl einer
geeigneten Immobilie ist der Fachhandel
ein unersetzlicher Partner, denn die
Depots kennen nicht nur geeignete
Neubaufldchen in der Region, sondern
haben auch Hunderte Objekte bereits
durchanalysiert und kennen die bisheri-
gen Inhaber.

Die Leistungen des Fachhandels
rund um Praxisplanung und
Einrichtung

Bedarfs-/Zielanalyse, Ausarbeitung
des Praxiskonzeptes

Auswahl einer geeigneten Immobilie,
Objekthorse, Praxisschatzung
Individuelle Grundrissplanung fiir
Bestand oder Neubau (Entwurfs- und
Installationsplanung)

Elektro- und Netzwerkplanung
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Mafdgeschneiderte Moblierung

Grofle Auswahl an Gerdten und her-
stellerlibergreifende Beratung
Beratung zur Einhaltung der gesetz-
lichen Bestimmungen

Individuelles Raum-, Farb- und Mate-
rialkonzept

Lichtplanung

Finanzierungsservice von Kredit bis
Leasing
Material-Erstausstattung fiir den kom-
pletten Betrieb

Aftersales und technischer Service

Dentales Know-how und
hochspezialisierte Beratungs-
leistungen aus einer Hand

Eine Zahnarztpraxis muss andere An-
forderungen erfiillen als eine Gewerbe-
flache oderetwa eine Facharztpraxis. Das
betrifft zum einen die gesetzlichen und
behordlichen Vorgaben, wie etwa die
neuesten Hygiene-Richtlinien. Zum an-
deren gibt es technische Besonderheiten
wie die Anschlussplanung. Ein klassi-
scher Innenarchitekt kann selten auf
einen groflen Erfahrungsschatz zuriick-
greifen, selbst wenn er schon mehrere
Praxen geplant hat.

Bereits die Frage, wie eine optimale,
also neutrale, gleichméflige und ver-
schattungsfreie Beleuchtung in einem
Behandlungsraum erreicht werden kann,
stellt viele Lichtstudios vor teilweise
schwierige Herausforderungen. Fiir die
Planer im Depot hingegen gehdren diese
Fragen zum Alltag. Hier erhalt der Praxis-
inhaberzudem verschiedene Beratungen
und DienstleistungenauseinerHand.Das
bedeutet fiir unsere Kunden, dass sie vor
Ort von hoch spezialisierten Fachleuten

beraten werden, die Teil eines eingespiel-
ten Teams sind, und so den Support durch
das Depot optimal erganzen.

Vorausschauende Netzwerkpla-
nung fiir zukunftsfahige Systeme

Bei der Netzwerkplanung ist das Wis-
sen der Spezialisten fiir digitale Systeme
und der einzelnen Arbeitsbereiche ge-
fragt.Eintypisches Beispielistdie Vernet-
zung des Steriraums, die bei der Praxis-
planung oft vergessen wird, wenn altere
Gerdte zundchst nicht in das Praxisnetz-
werk eingebunden werden miissen. Eine
vorausschauende Einbindung der Rdume
von Anfangan kostet weitaus wenigerals
eine nachtragliche Verkabelung und
ermoglicht die problemlose Einbindung
neuer Hygienegerate an das Praxisnetz-
werk. Sogar dort, wo normalerweise der
Kompressor steht, muss ein Netzwerkan-
schluss eingeplant werden. Denn auch
diese Gerate konnen heute per Fernwar-
tung unkompliziert und ohne Anfahrts-
kosten vom technischen Service gewartet
werden — wenn sie ans Internet ange-
schlossen werden kdnnen.

Ein angenehmes Ambiente
ist mehr als schone Gestaltung

Der Anspruch der Patienten steigt —
das betrifft auch die Gestaltung der Pra-
xisrdume. Der subjektive Eindruck des
Patienten beim Betreten der Praxis, im
Wartezimmerund wahrend der Behand-
lung tragt wesentlich dazu bei, ob er sich
in der Praxis wohlfiihlt und gerne
wiederkommt. Unsere Planer haben viel
Erfahrung damit, Raume zum Wohlfiih-
len zu schaffen. Sie sind auch mitden Ge-

staltungsprinzipien des Bauhauses oder
der anthroposophischen Gedankenwelt,
sprich dem fernéstlichen Feng-Shui, ver-
traut und setzen diese gezielt je nach
Wunsch des Kunden ein. Eine aus dem
Feng-Shui abgeleitete Erkenntnis betrifft
etwa die Ausrichtung des Behandlungs-
stuhls mit Blick in Richtung Tiir. In vielen
Praxen steht der Behandlungsstuhl so,
dass Zahnarzt und Patient die Tiir im Rii-
cken haben. Diese Position ist emotional
destabilisierend und fiihrt zu einer unbe-
wussten mentalen Anspannung, da sie
den natiirlichen Instinkten widerspricht.

Bei der Planung spielen aber weitere
Aspekte, wie optimale Verkehrswege und
die perfekte Raumausnutzung,eine wich-
tige Rolle. Das wohl zentralste Thema ist
die gesunderhaltende und ergonomische
Arbeitsplatzgestaltung einer Praxis. Hier
achten die erfahrenen Berater schon bei
derEinrichtungsplanungdarauf,dasssich
spater optimale Griffwege am Arbeits-
platz, funktionale Laufwege in der Praxis
und optimiertes Flachenmanagement zu
einer perfekten Arbeitsumgebung zu-
sammenfiigen. Auch hier gilt, dass der
Planer mit den Abldufen in einer Zahn-
arztpraxis sehr vertraut sein muss, damit
das Ergebnis am Ende stimmt. ¢
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Bosing Dental — Laborumbau Teil 1: Idee und erste Schritte

Weltsicht mit Aussicht

Bald wird ZTM Christoph Bésing in seinem neuen Biiro sitzen. Hinter ihm ein moderner CAD/CAM-Arbeits-
bereich-die Weitsicht—und vorihm der Blick auf die Hohenburg Klopp — die Aussicht—, eingebettetineinen
Weinberg der Stadt Bingen in Rheinland-Pfalz. Dann werden rund drei Jahre vergangen und die Labor-
erweiterung auf insgesamt 670 Quadratmeter beendet sein. Grund genug fiir die Redaktion, Einsicht in den
Laborumbau zu nehmen und ihn innerhalb einer Trilogie von der Skizze bis zu den fertigen Raumlichkeiten
darzustellen. Ein Interview mit Christoph Bosing (Laborinhaber Bosing Dental), Birgit Tudor (Biiroorganisa-
tion Bosing Dental), Peter Bohley (Geschéftsfiihrer Altschul Dental) und Sven Wegat (Leitung Planungs-

abteilung Altschul Dental).

Bitte geben Sie uns einen kurzen Ein-
blick in Ihre Laborstruktur, lhre Aus-
richtung und lhr Leistungsspektrum.

Bosing: Seit dem |ahr 1985 bin ich
selbststandig, bis ‘98 betrieb ich das La-
borgemeinsam miteinem Partner.Dann
entschied ich mich jedoch fiir einen
Neuanfang und startete mit zwei Mitar-
beiternin Kreuznach.Alsesdortdannzu
engwurde,kameszum Umzugnach Bin-
gen—meiner Heimatstadt—und im Jahr
2003 bezogen wir die aktuellen Raum-
lichkeiten. Auf den aktuell 400 Quadrat-
metern sind insgesamt 34 Mitarbeiter
tatig, bisheute habenwirzehn Lehrlinge
ausgebildet, die alle ibernommen wur-
den. Dabei sind wir nicht ganz labor-
typisch strukturiert: So haben wir einen

~ Abb.1:ImInterview: (v.l.n.r.) Christin Bunn (OEMUS MEDIA AG), Sven Wegat (Altschul Dental),

Seminarraumfiir Kurse und Schulungen
sowie einen Raum mit Behandlungs-
einheit fir die Zahnfarbennahme, die
Anprobe und Ahnliches. Unser Leis-
tungsspektrum deckt bis auf die KFO
alles ab, vor allem Zirkonfertigungen
haben einen hohen Stellenwert einge-
nommen.

Wie kam es zu der Entscheidung, lhre
Raumlichkeitenumzubauenundzuver-
groflern? Wie gestalteten sich Ideen-
findung und Konzeptionierung?

Bosing: Das Thema CAD/CAM ist ge-
rade sehr aktuell und wird auch in den
kommenden |ahren an Bedeutung ge-
winnen. Das warim Jahr 2003, als wir die
hiesigen Raume bezogen haben, natiir-

Peter Bohley (Altschul Dental), ZTM Christoph Bdsing (Bosing Dental), Birgit Tudor (Bdsing Dental).

lich noch nicht absehbar. Kurzum: Wir
haben einfach ein Platzproblem, sodass
sichdiedigitalenArbeitsplatze aktuellim
Flurbefinden.Zudem war uns ein grofie-
rer Sozialraum fiir die Mitarbeiter wich-
tig. Allessollgrofiziigiger werden, sodass
sechs CAD/CAM-Arbeitsplatze entste-
hen werden, ein Raum fiir die Frasma-
schinen und ein Funktionsraum fiir L6-
ten, Gief3en, Galvano und Sandstrahlen.
Fest stand, dass wir nicht aus den ak-
tuellen Raumen ausziehen wollen, so-
dass nureine Erweiterung samt Umbau
infrage kam. Nach einigen Gesprachen
mit dem Vermieter und gemeinsamer
Ideenentwicklung mit dem Verwalter
entschieden wir uns dann fiir den Um-
bau eines benachbarten Gebaudes, von
dem das Dach des Speichers abgerissen
und welches um eine Stahlkonstruktion
erweitert wurde. So ist eine Flache von
550 Quadratmetern entstanden, die wir
uns nun mit einem Partnerunterneh-
menteilen—ein Implantathersteller, mit
dem wir kiirzlich auch die Einrichtung
eines gemeinsamen DVT-Zentrums im
Gebaudeareal umgesetzt haben.

Von welchem Zeitraum sprechen wir
dabei?

Bosing: Von der Idee bis zur heutigen
baulichen Realisierung sind rund drei
Jahre vergangen. Durch behdrdliche
Verzogerungen des Bauamtes und den
letzten Winter hat sich der gesamte Pro-
zessetwasverldngert,sodasswirerstim
April dieses Jahres loslegen konnten.
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~ Abb. 2: Links: das aktuelle Laborareal. Rechts: die neue Fldche von 300 Quadratmetern.

Grofde Unterstiitzung finden wir wah-
rend des gesamten Vorhabens bei unse-
rem Team — ein Entgegenkommen und
eine Motivation aller, die immer wieder
bestatigen, dasswirmitder Laborerwei-
terung den richtigen Schritt gehen und
einen Mehrwert fiir alle schaffen, auf
den wiruns schon heute freuen!

Gibt es Besonderheiten, die beachtet
werden miissen, oder besondere Wiin-
sche, die Sie umsetzen méchten?

Bosing: Besonders der bereits er-
wahnte CAD/CAM-Bereichistunswichtig.
Der normale Zahntechniker-Arbeitsplatz
mit Bunsenbrenner und Bohrmaschine
ist heute nicht mehr zeitgemaf, sodass
wir unseren Standard hier natiirlich an
aktuelle Wandlungen anpassen mochten,
um auch weiterhin zukunftsfahig und
selbstbewusst agieren zu konnen.

Tudor: Und das Mehran Platz, im Mo-
ment sind die Raumlichkeiten einfach
unterdimensioniert und man bekommt
keine richtige Ordnung mehr hinein.

Zudem werden viele Bereiche — be-
sonders auch der Empfang—wesentlich

gerduscharmer, da alle technischen Ge-
rate in ihre dafiir vorgesehenen Raume
kommen. Ein Flur wird wieder ein Flur
sein und ein Empfang ein Empfang —
darauf freue ich mich besonders!

Warum haben Siesichfiirdie Zuhilfe-
nahme der Kompetenz eines Dental-
fachhandlers entschieden?

Bosing: Schon als wir damals 1985
das Labor mitAltschul Dental eingerich-
tet haben, klappte alles problemlos und
ich hatte jederzeit ein gutes Gefiihl. Wir
wurden fair behandelt und immer gut
beraten. Daran hat sich bis heute nichts
gedndert —ja, es lasst sich sogar sagen,
dass ein nahezu freundschaftliches
Verhaltnis zum Depot entstanden ist.

ANZEIGE

Aktion im september
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- Abb.3-9:Vorbereitende Schritte: Ein benachbartes Bestandsgebéude dient der Laborerweiterung.Vor dem Umbau waren Teilabriss und Entkernung

notwendig. - Abh. 10-14:AlsVerbindung zwischen den alten und den neuen Raumlichkeiten dient eine Speicherverbindung. Das Dach vom Speicher
wurde abgerissen und um eine Stahlkonstruktion erweitert, sodass eine Gesamtfléche von 670 Quadratmetern entstanden ist.

Deshalb haben wir uns auch jetzt fir
das Rundum-sorglos-Paket entschie-
den, denn Altschul Dental hat uns be-
reits bei den Mietvertragsverhandlun-
gen unterstitzt.

Das Internet verleitet irrtiimlicher-
weise dazu, vieles erst einmal in Eigen-
regiezuversuchen,weilmandenkt,man
kann das alleine giinstiger. Letztendlich
legt man aber meiner Erfahrung nach
drauf, denn die Service- und Netzwerk-
vorteile eines Dentalfachhandlers sind
allein einfach nicht generierbar. Wenn
mir ein Gerdt kaputt geht, rufe ich im
Depot an und erhalte schnellstmdglich
ein Leihgerat. Das ist online und in Ei-
genregie sicherlich nicht nur sehr zeit-

intensiv, sondern zudem auch noch ner-
venaufreibend. Natiirlich spielt auch
die Nadhe zu Altschul Dental als lokale
Komponente eine Rolle sowie das ge-
samte partnerschaftliche Miteinander,
dassichim Laufe der]ahre entwickelt hat
und das ich nicht mehr missen méchte.

Wie gestaltet sich die aktuelle Zu-
sammenarbeit konkret und in welchen
Bereichen konnten Sie durch lhre Ex-
pertise unterstiitzen?

Bohley: Wir begleiten und beraten
Herrn Bdsing nun bereits seit 20 Jahren
auf seinem beruflichen Weg. Entspre-
chend abwechslungsreich, vielfaltig und
spannend waren die zahlreichen ge-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

meinsamen Projektein diesem Zeitraum.
Im Rahmen der aktuellen Laborerweite-
rung konnten wir Herrn Bosing bei-
spielsweise bei der Mietvertragsge-
staltung unterstiitzen. Durch dezidierte
Formulierungund Verhandlung der Ver-
tragsinhalte istuns nicht nur eine deutli-
che Reduktion der Miet- und Nebenkos-
teniiberdie gesamte Vertragslaufzeitge-
lungen,sondernauch die Sicherstellung,
mitgrofiter Entscheidungsfreiheit, hoch-
flexibel auf kiinftige Entwicklungen re-
agieren zu kdnnen, ohne in ein ,vertrag-
liches Korsett“ gezwungen zu sein.

Warum ist es aus lhrer Sicht empfeh-
lenswert, bei Projekten dieser Grofe

KENNZIFFER 0471
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Abb.15

~ Abb. 15: Als Planungsleiter des Dentalfachhindlers Altschul Dental halt Sven Wegat (2.v.1.)
alle Faden in der Hand und koordiniert die Arbeit aller umsetzenden Gewerke. Immer dabei:
Auftraggeber ZTM Christoph Bésing (2.v.r.), der den direkten Austausch mit den Depot-
Spezialisten besonders schétzt.

auf die Leistungen des Dentalfachhan-
dels zu setzen?

Bohley: Wegen des extrem hohen
Spezialisierungsgrades der Mitarbeiter
derDepots. Die Planungund der Betrieb
einer Zahnarztpraxis oder eines zahn-
technischen Labors stellen sehr spezifi-
sche Anforderungen an die Architektur,
die EDV Hard- und Softwarekomponen-
ten sowie an die Gestaltung von Vertra-
gen aller Art. Auch die Beurteilung der
Eignungdes Standortes oder des Objek-
tes fiir ein erfolgreiches Griindungsvor-
haben unterliegt vollig anderen Krite-
rien wie in anderen Branchen. Anbieter
ohne Kenntnisse dentaler Besonder-
heiten sind in diesen Bereichen daher
haufig Uiberfordert. Eine prazise und
kostenexakte Planung ist hinsichtlich
des zuvor definierten Finanzierungs-
volumens jedoch von grofier Bedeu-
tung. Planungsfehler sind spater nur
korrigierbar, wenn die Mittel fiir diese
Maflnahmen anderen Investitionsbe-
reichen entzogen werden.

Neben den klassischen Handelsleis-
tungen wie Material- und Gerételiefe-
rung, Zahnlagerverwaltung, Fachbera-
tung und technischem Support bieten
die Spezialisten der Dentaldepots
heute ein breites Dienstleistungsport-
folio. Von der Standortanalyse, Objekt-
suche, Vertragsverhandlung, Praxis- und
Laborplanungbis hin zur Finanzierungs-
begleitung, Unternehmenshewertungim

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

Rahmen von Abgabe oder Sozietdt sowie
der Entwicklungindividueller betriebs-
wirtschaftlicher Konzepte leistet der
Fachhandel nahezu alles, was vom Kun-
den gewiinscht und seinem Unterneh-
menserfolg zutraglich ist.

Die Startphase des Umbaus hat be-
reits begonnen. Bitte geben Sie uns
einen Einblick in die aktuelle Entwick-
lung.

Bohley: Diese Frage mochte ich gerne
an den Leiter unserer Planungsabtei-
lung, Herrn Wegat, weitergeben. Herr
Wegat betreut das Projekt personlich
von Anfang an und ist daher mit dem
aktuellen Stand bestens vertraut.

Wegat: Wir stehen aktuell eigentlich
schoninderfinalen Installationsphase.
Der Trockenbau steht einseitig und der
Doppelboden ist eingebracht, in wel-
chenwir sehrviele Installationsmedien
bereits im Vorfeld untergebracht haben,
da es in diesem Gebaude schwierig ist,
einige Abwasserleitungen legen zu kon-
nen.Dieshabenwirim Vorausin mehre-
renSitzungen herausgefundenundeine
Losung erarbeitet. Die AuRenfassade
wird gerade angebracht und alles [&uft
ein bisschen parallel zu den Elektrik-
und Sanitararbeiten.

Jede Leitung, jeder Druckluftan-
schluss, jeder Gasanschluss, jede Steck-
dose —alles wurde vorab detailliert mit
Herrn Bosing geplant und die Umset-

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

zung lauft bisher ohne grofiere Schwie-
rigkeiten. Denn generell gilt, dass esim-
meranspruchsvollerfiir alle Beteiligten
ist, eine Bestandsimmobilie umzu-
bauen, als ein vollstindig neues Ge-
baude zu errichten. Unseren Leuten ge-
lingt das sehr gut, denn sie machen
nichts anderes und sind in ihrem Be-
reich wirklich Spezialisten.

Wie sehen die nachsten geplanten
Schritte aus?

Wegat: In Kiirze wird die Abnahme
erfolgen, dann werden die Wande ver-
schlossen und der Boden gespachtelt.
Aktuell arbeiten nahezu alle Gewerke
gleichzeitigam und im Objekt, weil jetzt
einfach ein bisschen Zeitdruck herrscht.
Anschlieffend werden die Malerarbei-
ten durchgefiihrt, gefolgt von Boden-
belagsarbeiten und zum Schluss kom-
men die Schreiner. Das ist der ganz nor-
male Werdegang einer Baustelle. Sind
alle Arbeiten abgeschlossen, kann die
Einrichtung beginnen und zu guter Letzt
werden die Sanitér- und Elektroinstal-
lateure die Anschlussarbeiten durch-
fiihren, sodass voraussichtlich Mitte
September 2014 alle Umbaumafinah-
men erfolgt sind.

Vielen Dank fiir das Gesprach! «

Lesen Sie in der DENTALZEITUNG 5/14
Teil 2 des Laborumbaus von Bosing Dental:
Umbauphase und Realisierung.

>> KONTAKT

Basing Dental GmbH & Co. KG
Franz-Kirsten-StraBe 1
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Altschul Dental GmbH
Rheinallee 191

55120 Mainz

Tel.: 06131 6202-0
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E-Mail: info@altschul.de
www.altschul.de
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Interview

GERATE

Lalborneugrundung
Mit Erfolgsrezept

Das neu gegriindete Dentallabor ,Zahnwerk Berlin“ verfolgt ein ganz besonderes Konzept. Die beiden
Griinder, Andy Federschmid und Christian Esser, sehen sich mit ihren modernen Fertigungstechniken nicht
als Fraszentrum, sondern als kompetenten Partner, der Praxen nicht nur unterstiitzt, sondern auch versteht.
Das im November 2012 erdffnete Labor setzt in seiner Zusammenarbeit mit Praxen auf eine offene Kommu-
nikation und gegenseitiges Vertrauen. Offensichtlich ein Erfolgsrezept, denn mittlerweile gehéren zum
Kundenstamm auch Zahnarztpraxen auBBerhalb der Region.

Bitte erzéhlen Sie uns etwas iiber lhr
Konzept.

Esser: Das Zahnwerkin Berlinsiehtsich
nicht als reines Fraszentrum. Wir wollen
fiir unsere Kunden ein kompetenter Part-
ner sein, der unterstiitzt und zugleich
berat. Mitunseremvielféltigen Leistungs-
spektrum im Bereich Asthetik sowie un-
sere Spezialisierung in der Funktionsdi-
agnostik sind wiram Puls der Zeit. 15 Jahre
Erfahrung mitdem IPR-System (elektroni-
sche Stitzstiftregistrierung) und Fortbil-
dungenim Bereichder Funktionsdiagnos-
tik haben unsere Werksphilosophie ent-
scheidend gepragt. Wir legen Wert auf

eineganzheitliche Zahntechnik mitAsthe-
tikund Funktionund wollen den Patienten
in seiner Gesamtheit sehen. Zusammen-
hange zwischen dem Kiefergelenk, den
Hiiftgelenken und der FuBebene sind be-
kannt und schlagen oftmals die Briicke zu
einer interdiziplindren Zusammenarbeit
bei Symptomen, die ihre Ursache in einer
fehlerhaften Bisslage haben. Ein weiterer
Schwerpunkt sind unsere Kurse und
Workshops rund um das Thema Funktion,
fiir die wir hochkaratige Referenten bu-
chen, mit denen die Teilnehmer intensiv
diskutieren und sich fachlich austauschen
kénnen.

Warum haben Sie sich fiir die Griin-
dung eines eigenen Dentallabors ent-
schieden?

Federschmid: Mein Griindungspart-
ner Christian Esser und ich kennen uns
schonseitvielen)ahrenundhaben schon
friiher zusammengearbeitet. Nach reif-
licher Uberlegung und zahlreichen Dis-
kussionen haben wir uns Anfang 2012
entschieden, dass wir uns gerne gemein-
sam selbststandig machen und neu
orientieren wollen.

Wieso haben Sie sichfiir den Standort
Berlin-Mitte entschieden?

INJJ

Jan Papenbrock (CEO BLUE SAFETY) Ranga Yogeshwar (Mentor TOP100) Christian Monninghoff

(CEO BLUE SAFETY)

BLUE SA
Top-Innc
2014



>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

~ Abb. 1: Arbeitsraum des Dentallabors.

Federschmid: Die Raumlichkeiten in
Berlin-Mitte waren schnell gefunden
und haben uns vom ersten Moment an
liberzeugt. Das alte Backsteingebdude
wurde im Loft-Design saniert und war
bereits fertig renoviert. Und mit 3 Meter
Deckenhdohe und 130 Quadratmetern
auch noch groziigig geschnitten. Unser
Standort hat einen sehr individuellen
und internationalen Charakter. Es gibt
hierviele nette Cafés, kleine Designerla-
den,indenen junge Kreative ihre Einzel-
stiicke verkaufen, sowie einige bunte Ga-
lerien. Auch der Hackescher Markt — ein
zentraler Knotenpunkt der Berliner Stra-
Renbahn — ist nur wenige Gehminuten
entfernt. Hinzu kommen noch die zen-

trale Anbindungund die gute Erreichbar-
keit mit offentlichen Verkehrsmitteln.
Genau das, was wir gesucht hatten!

Weshalb haben Sie sich fiir die Pla-
nung und Umsetzung fiir Henry Schein
entschieden?

Esser: Fiir die komplette Planungs-
und Umsetzungsphase hatten wir fiinf
Monate angesetzt. Ein ziemlich sport-
licher Zeitplanfiirsoein Projekt. Deshalb
hatten wirunssehrgezieltfiireinen Part-
ner mit vielen Erfahrungswerten ent-
schieden — so kam der erste Kontakt zu
Henry Schein zustande. Im Juni 2012 ha-
ben wir uns das erste Mal mit dem ver-
antwortlichen Henry Schein-Laborspe-

zialisten fiir die Region Berlin getroffen
und alle wichtigen Details sowie die Vor-
gehensweise besprochen. Herr Andreas
Menge hat sich viel Zeit fiir die Beratung
genommen. Kurz nach dem Gesprach
ging es auch schon direktin die Planung.
Es musste genau definiert werden, wel-
che Gerate wir fiir unser Konzept brau-
chen und wo diese angeschlossen wer-
den miissen. Bei Henry Schein konnten
wirfastalle Gerdteauseiner Hand bezie-
hen. Um die gesamte Planung, Betreu-
ung der Baustelle wahrend der Bau-
phase sowie die Gerateinstallation hat
sich Henry Schein gekiimmert. Und tat-
sachlich wurde der Zeitplan sehrgutein-
gehalten:im November2012 konnten wir

ANZEIGE
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Abb.3 A

Federschmid.

unser neues Labor feierlich einweihen.
Ich war beeindruckt, wie schnell und rei-
bungslosallesvonderersten Planungbis
hin zur Er6ffnung 2012 lief.

Worauf haben Sie bei der Einrich-
tung und Ausstattung besonderen
Wert gelegt?

Esser: Unser Konzept beruht auf kla-
ren Linien. Bei der Farbwahl haben wir
uns bewusst fiir einen hohen Weianteil
entschieden. In Kombination mitdenan-
thrazitfarbenen Elementen in unserem
Labor umgibt uns ein zeitloses Design
und lasst Spielraum fiir farbliche Veran-
derungen. So wollen wir zum Beispiel
innerhalb der nachsten Monate eine
Wand unserer Raumlichkeiten mit Graf-
fiti-Elementen aufpeppen. Eines der
Markenzeichen von Berlin-Mitte. Fiir die
bereits erwahnten Kurse haben wir ei-
gens einen geraumigen und modernen
Konferenzraum eingerichtet, dersich op-
timal fiir diese Zwecke eignet. Die Asthe-
tikhatbeiderEinrichtungeinesehrwich-
tige Rolle fiir uns gespielt. Wir wollten
libersichtliche Strukturen im Labor ha-
ben.Auch beider Lichtgestaltung hatuns
Henry Schein beraten, und wir sind sehr

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

~ Abb.2a und b: Funktionstisch mitVierplatzzentralabsaugung. « Abb. 3: Konferenzraum. « Abb. 4: Die Laborgriinder Christian Esser und Andy

gliicklich Giber die tageslichtimitierende
Deckenleuchte von albédo. Gerade fiir
keramische Arbeitensind optimale Licht-
verhaltnisse essenziell.

Federschmid: Besonders erwdhnens-
wert ist auch der von Henry Schein indi-
viduell gestaltete Funktionstisch mit
Vierplatzzentralabsaugung. Eines der
wohl wichtigsten Elemente in unserem
Labor. Die Erfahrungswerte des Henry
Schein-Laborspezialisten, der jahrelang
selbst Zahntechniker war, sind hier mit
eingeflossenund passen perfektinunser
Gesamtkonzept. Viele technische Fea-
tures wie beispielsweise die zentrale
Medienversorgung wurden optimal ver-
arbeitet und schaffen Flexibilitat beim
Arbeiten. Auch das Preis-Leistungs-
Verhéltnis hat uns hier iberzeugt.

Welches Feedback bekommen Sie von
lhren Kunden?

Federschmid: Wir erhalten durchweg
positives Feedback von unseren Kunden.
Fiir uns ist das Wichtigste, offen und ehr-
lich miteinander zu kommunizieren und
bei Problemen gemeinsam eine passende
Losung zu finden. Nur so macht die Zu-
sammenarbeit Spaf und beide Seiten

profitieren. Diesen Ansatz leben wir beim
Zahnwerk Berlin jeden Tag und das spi-
ren auch unsere Kunden. Mittlerweile ge-
horen auch Praxen aufierhalb der Region
zu unseren Kunden — eine Entwicklung,
die unsganz besonders freut.

Vielen Dank fiir das Gesprach! <«

>> KONTAKT

Zahnwerk Berlin GmbH
LinienstraBe 65a

10119 Berlin

Tel.: 030 40042894

Fax: 03027583907

E-Mail: info@zahnwerk-berlin.de
www.zahnwerk-berlin.de

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH
MonzastraBe 2a

63225 Langen

Tel.: 0800 1500055

E-Mail: info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de
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Design&Funktion

e gerade Blendenform

e umlaufende Dichtung an allen Blenden
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e Teilauszlige

e Dampfungssystem an allen Schubladen fur ein
lautloses SchlieBen und somit mehr Ruhe und
Konzentration

e Sterilisationszeilen sind nach individuellen
Winschen und Vorstellungen planbar

e erhaltlich mit: HPL (Schichtstoff)
HiMacs (Mineralwerkstoff)
Sile Stone (Quarzwerkstoff)
Glas Arbeitsplatten

Telefonisch erreichen Sie uns unter:
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Crypton Uberzeugt
eingefleischte Keramik-
Anhanger von NEM

Vom Saulus zum Paulus: Wie kdnnte man treffender von einem Keramik-Spezialisten sprechen, der plitzlich
sein Herz fiir Nichtedelmetall entdeckt? Zahntechnikermeister Philipp von der Osten gibt im Interview mit
Dr. Christian Ehrensberger iiberraschende Antworten. Die wichtigste vorweg: Es fiihrt ein sauberer und
digitaler Weg von der Intraoralkamera bzw. von der analogen Abformung iiber CAD-Design, Nassschleif-
maschine und Sinterofen zur Kobalt-Chrom-Restauration.

Herr von der Osten, Sie
haben das Labor Dental-
Plus Lab AG in Wiesbaden
in den vergangenen Jahren
konsequent auf vollkera-
mische Restaurationenaus-
gerichtet und arbeiten in
diesem Sinne nun auch in lh-
rem neuen eigenen High-End-
Labor in Erlangen. Nichtedelme-
tallgeriiste liegen sozusagen genau
auf der anderen Seite des zahntechni-
schen Werkstoffspektrums — nehmen
Sie solche Arbeiten in der Regel iiber-
hauptan?

Diese Frage hat ihre Berechtigung,
denn in der Tat sind wir Spezialisten fiir
hochasthetische und biovertragliche
Restaurationen aus Keramik. Wird expli-
zitNEM gewlinscht, so muss gepriift wer-
den, ob wir wirtschaftlich damit nicht in
denroten Zahlen arbeiten.

Sie haben jiingst sogar einen sehr um-
fangreichen Fall metallkeramisch ge-
Lost — und das unter Verwendung einer
Kobalt-Chrom-Legierung. Wie passt das
zu lhnen?

Das passt zu unserem Labor zunachst
einmal iiberhaupt nicht, aber es gibt sie:
dieganznormalen Kassenfalle deszahn-
technischen Alltags — mehrere Kronen
aus Stahl, um die Kosten fiir den Patien-

oz EZPEl

Der neue saubere Weg mit CoCr

=

Abb.1

~ Abb. 1: NEM-Fertigung: endlich sauber und
digital im Labor. (Foto: DeguDent)

ten zu minimieren und dennoch wenigs-
tens eine vestibuldre Verblendung, da-
mit es ansprechend aussieht. Ich hatte
fiir diese Aufgabenstellung bisher keine
befriedigende Losung, jedenfalls keine,
die sich aus meiner Sicht wirtschaftlich
sinnvoll dargestellt hdtte. Darum war ich
neugierig,ob sich mitderaufderinterna-
tionalen Dental-Schau 2013 présentier-
ten Werkstoff-Innovation Crypton eine
neue Perspektive eréffnen konnte. Dafiir
sprach der Ansatz, diese Kobalt-Chrom-
Legierung mit vorhandenem CAD/CAM-
Equipment bearbeiten zu konnen. So
habe ich das Material auf den Priifstand
gestellt und mir dafiiraus dem Kreis mei-

ner Zahnarztkunden ei-
nen umfangreichen Fall
mit insgesamt 21 Kronen
plusvestibulére Verblen-
dungausgewahlt.

Wie geht denn die Be-
arbeitung dieser Legie-
rung im Labor vonstat-
ten?

Eshandeltsichhierum
ein Sintermetall. Es wird

zunachst im  Nass-

schleifverfahrenineine
vergréfierte Form der ge-
wiinschten zahntechnischen Restaura-
tion gebracht. Dabei konnen wirin unse-
rem Labor die bereits vorhandene Ma-

~ Abb. 2: In vielen Laboren ist eine Nass-
schleifmaschine fiir Crypton bereits vorhanden.
(Foto: DeguDent)
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Chrom-Sintermetall-Werkstoff. (Fotos: DeguDent)

schine Brain MC XL von DeguDent und
die herkommliche inLab MC XL von Si-
rona verwenden. Beim abschlieBenden
Sintern erfolgt eine lineare Schrump-
fung auf das Zielmaf}. Zum Schluss
kommt die Verblendung mit diblichen
Keramiken. Auf diese Weise wird die
Fertigung von Geriisten aus Nichtedel-
metall zu einer sauberen Sache und
lasst sich in bestehende digitale Pro-
zesse integrieren.

Sie sagten, Sie hatten das Material
auf den Priifstand gestellt. Was hat Sie
dabei besonders interessiert?

Ich hatte mirinersterLinievorgenom-
men, die Wirtschaftlichkeit zu bewerten
und dabei einen Vergleich zum klassi-
schen Guss zu ziehen. Die Modellher-
stellungplus Artikulationnahmichnoch
analog vor. Danach digitalisierte ich die
Situation,aberdannmodellierteich mit-
hilfe meines 3Shape-Scanners die Kro-
nenformen am Bildschirm und artiku-
lierte sie ein. Dafiir benétigte ich unter
Zuhilfenahme des virtuellen Artikula-
tors insgesamt etwa eineinviertel Stun-
den. Wenn ich diese Schritte manuell
vorgenommen hatte, hatte sich mein
zeitlicher Faktor um 3,5 erhoht.

Nun folgte das Nassschleifen. Dabei
habe ich den grofiten der angebotenen
Rohlinge (Maxi L) auf der Brain MC XL
bearbeitet — in insgesamt vier Stunden,
aber in dieser Zeit brauche ich ja nicht
neben dem Gerdt stehen zu bleiben,
sondern kann an anderer Stelle weiter-
arbeiten. Ich verschliff lediglich am
Ende die Konnektoren und stellte die
vergrofierten Geriiste zum Sintern unter
Argon-Schutzgas-Flutungin den Sinter-
ofen heat DUO. Die fertigen Kronen
brauche ich danach héchstens noch mit
einerMetallfraseabzuziehen.Dagegen-
zurechnen waren fiir das analoge Arbei-
ten das Einbetten, das Vorheizen des
Brennofens, das Gieflen im Flammen-
oder Vakuumdruckguss, das Verschlei-

fen der Gusskandle — insgesamt etwa
drei Stunden im Vergleich zu fast nichts
beimdigitalen Prozess.Hinzukommtdie
Qualitat: Beim Guss besteht immer ein
gewisses Risiko fiir Lunkerbildung,
wahrend das im Zuge eines CAD/CAM-
Prozesses gefraste Geriist stets lunker-
frei bleibt.

Die Verblendung erfolgt bei beiden
Prozessen in gleicher Weise —klassisch
mit einer geeigneten Schichtkeramik.
Unterm Strich kénnen die CAD/CAM-
gestiitzt hergestellten Kronen in ein-
einhalb Arbeitstagen komplett fertig-
gestellt sein, wahrend ich im Guss-
verfahren realistischerweise drei Tage
bendtige. Damit stellt das Arbeiten mit
Crypton nicht nur die saubere und digi-
tale Alternative zum klassisch-manuel-
len Verfahren dar. Crypton-Kronen las-
sen sich auch enorm schnell herstellen.
Eineinhalb Tage fiir eine komplexe Res-
tauration mit21vestibuldrverblendeten
Kronen. Somit riickt die Kassenarbeit
aus wirtschaftlicher Sicht in ein positi-
ves Licht.

Die fiiir Crypton benétigte Nassschleif-
einheit wird in vielen Laboren bereits
vorhanden sein. Sie brauchen aber au3er-
dem den Sinterofen Multimat2Sinter.
Wie bewerten Sie diesen Umstand?

Dies stellt eine Einstiegsinvestition
dar, die sich aber schnell amortisieren
diirfte. Dazu tragt die Option zur Umriis-
tungdes Sinterofens Multimat2Sinterfiir
das Sinternvon Zirkonoxid bei, wozu nur
wenige Handgriffe notig sind. Wer den-
noch die Neuanschaffung scheut, kann
aber auch einen vorhandenen Ofen
inFire HTC speed fiir das Sintern von
Crypton aufriisten.

In welche Richtung wird sich die Be-
arbeitung von NEM nach lhrer Einschét-
zung weiterentwickeln?

Ich will nicht spekulieren, aber ein
weiterer Schritt liegt auf der Hand: Wir

sind in dem hier zugrunde liegenden
Patientenfall von der Abformung bis zur
Modellherstellung analog vorgegangen.
Schon heute lassen sich jedoch auch
diese Teile des Prozesses unter Verwen-
dungeines Intraoralscannersdigitalisie-
ren.So bietet Crypton die Chance, die An-
fertigungeinerKrone komplettiiber Sen-
soren, Bildschirme und Datenpakete zu
steuern. Sie materialisieren sich erst im
fertigen Geriist, und auch die Verblen-
dung erfolgt klassisch-zahntechnisch.
Ob volldigital oder in der Variante mit
manueller Modellherstellung — ich
wiirde heute sagen: Entgegen meiner
anfanglichen Bemerkung passt NEM bei
Verwendung von Crypton doch zu unse-
rem Labor.

Vielen Dank fiir das Gesprach!

>> KONTAKT

ZTM Philipp

von der Osten
EgerstraBe 7
65205 Wieshaden
Tel.: 06117637410

E-Mail: technik@dentalplus.de
www.dentalplus-lab.de

DeguDent GmbH

Rodenbacher Chaussee 4

63457 Hanau

Tel.: 06181 59-50

E-Mail:
Info.Degudent-de@dentsply.com
www.degudent.de
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Einrichtung eines Dentallabors

>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

Das Leben

macht den

Raum

Verdnderungen sind ein Teil des Lebens und in gewissen Zeitabstidnden ist der Punkt erreicht, etwas zu
erneuern, zu verandern, zu optimieren, technisch innovativer zu werden. Sei es um seine Marktfahigkeit zu
verbessern, zu erhalten oder einfach aufgrund ,,nicht mehr Gefallens“. So besteht bei der Einrichtung von
Praxis oder Labor die Hauptaufgabe darin, iiber die optimale Funktionalitat hinaus die Rdume mit Leben zu
filllen. Der Stil hdngt aber natiirlich von lhnen ab. In der Ausgabe 4/2013 der DENTALZEITUNG bin ich bereits
in einem kurzen Statement auf dieses Thema eingegangen. Dieser Beitrag soll nun weitere Ideen, Denk-
ansétze und Tipps zur praktischen Umsetzung bieten.

ZTM Nicola Anna Kiippenbender/Ménchengladbach

B Zundchst mochteichlhneneinekleine
Geschichte erzahlen: Es war einmal ein
kleiner Zahntechniker, der war furchtbar
neugierig und wollte unbedingt wissen
wie seine Zukunft aussehen wiirde. Also
ging er los, um sein Gliick zu finden und

um sich weiterzuentwickeln. Schon nach
wenigen Metern traf er einen Kollegen,
derihnfragte:,Hallo, kleinerZahntechni-
ker, wohin des Weges?“ —, Ich bin unter-
wegs, um meine Zukunft zu finden®, ant-
wortete der kleine Zahntechniker stolz.
»Ja, wenn du weiterkommen mochtest,
dannmusstdu erstmaldeine Meisterprii-
fungmachen und ein eigenes Labor eroff-
nen.DannkannstdumehrGeld verdienen
und bist erfolgreich.” — ,Hey, das ist ja
super!®, sagte der kleine Zahntechniker,
absolvierte seine Meisterpriifung, machte
sich selbststdndig und arbeitete doppelt
so schnell wie zuvor.

Ein wenig spater begegnete der kleine
Zahntechniker einem Aufiendienstmit-

arbeiter der Dentalindustrie. Dieser
fragte:,Wo willstdu denn hin?“— Ich bin
auf dem Weg meine Zukunft zu sichern.
Ich méchte auch weiterhin in meinem
Job als Zahntechniker bestehen kénnen®,
antwortete derkleine Zahntechniker.,Da
hast du Gliick bei mir®, erwiderte der
Auflendienstmitarbeiter, ,fiir ein wenig
Geld iiberlasse ich dir diese Maschine,
damit konntest du noch schneller an
dein Zielkommen.“ Der kleine Zahntech-
niker kaufte die Maschine und sauste mit
grofier Geschwindigkeit durch die Zahn-
arztpraxen.

Wieder eine Weile spater ging der
kleine Zahntechniker zu einer Unterneh-
mensberatung. Der freundliche Unter-

P

Abb.2

Abb.3

Gulm Sie. (lrew

~ Abb. 1 bis 4: Die Geschichte vom kleinen Zahntechniker (© Nicola Anna Kiippenbender).
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nehmensberater der Firma Huddel &
Brass (Anm.d.Red.:gleichbedeutend mit
schlechter Arbeit und Nachlassigkeit)
fragte: ,Nun, kleiner Zahntechniker, wo-
hin eilst du so schnell?“ Dieser antwor-
tete: ,Ich bin unterwegs, um meine Zu-
kunftzu sichern, reich und erfolgreich zu
werden.” Daraufhin gab der Unterneh-
mensberater dem kleinen Zahntechni-
ker folgenden Ratschlag: ,Wenn du dei-
nen Kunden noch weiter entgegen-
kommst, bekommst du noch mehr Auf-
trage.“ — ,Vielen Dank", sagte dieser,
reduzierteradikalseine Laborpreise und
verkaufte mehrKronenals je zuvor. Aber
eines Tages war der kleine Zahntechni-
ker so erschopft, dass er nicht mehr
arbeiten konnte und in dem Moment,
wo er Zeit hatte iiber seine Arbeit nach-
zudenken, wurde ihm bewusst, dass er
doch eigentlich nur schone Zahne ma-
chen wollte. Und die Moral von der Ge-
schichte? ,Es gibt keinen giinstigen
Wind fiirden, dernicht weifs, wohinerse-
gelnwill.“ (Seneca, rémischer Philosoph)

So wie dem kleinen Zahntechniker er-
geht es vielen Menschen, die nicht wis-
sen, wohin ihre Reise gehen soll, denn so
landetman leichtda,womangarnichthin
wollte. Im Nachhinein ist man immer
schlauer,gerade dann,wennmanein Pro-
jektangeht,dasmanvielleichtzumersten
oder auch einzigen Mal umsetzt. Effekti-
vitdt beginnt jedoch am Arbeitsplatz,
denn perfekt auf Sie und Ihr Team abge-
stimmte Arbeitsrdume bilden eine solide
Grundlage fiir ein harmonisches, erfolg-
reiches und motivierendes Arbeitsklima.
Es ist also zunéchst einmal unerlasslich,
die Rahmenbedingungen abzukléren,
umeine gute Planungund Zielsetzung zu
gewahrleisten. Hierbei ist die Beantwor-
tung eines Fragenkataloges hilfreich. Die
nachfolgenden Fragen kénnen natiirlich
auch in dhnlicher Weise fiir die Einrich-
tung einer Praxis tibertragen und ange-
passt werden.

Fragenkatalog zur Einrichtung eines
Dentallabors

Welche Schwerpunkte sollen gesetzt

werden?

Welche Techniken sollen zum Einsatz

kommen und welche Gerate sind dafiir

notwendig?

Welcher Qualitatsstandard wird ange-

strebt?

Bis zu welcher Quantitatsgrenze soll

das Dentallabor ausgerichtet sein und

gibt es Ausbaumaglichkeiten fir die
Zukunft?
Welche personellen Voraussetzungen
sind gegeben und wessen Unterstiit-
zung wird zur Realisierung bendétigt?
Welches Budget steht zur Verfiigung?
Wie kdnnen die Arbeitsabldufe durch
die Anordnung von Raumlichkeiten,
Einrichtungen und Gerédten unter-
stiitzt werden?
Was hat sich in der Vergangenheit be-
wahrt?
Was muss hinsichtlich der Schnittstel-
len bedachtwerden (Zusammenarbeit
mit externen Dienstleistern wie Labo-
ren, Fraszentren, Industrie etc.; Kun-
denkontakte, Verwaltung, z.B. Steuer-
berater)?

Inwiefern miissen Vorschriften beach-

tet werden (z.B. Arbeitsschutz etc.)?

Wie kann das Arbeitsklima und das

Wohlbefinden unterstiitzt werden?

Nach Beantwortungeinessolchen Fra-
genkataloges sollte es schon wesentlich
einfacher sein, konkrete Ziele fiir das an-
stehende Projekt festzulegen. Ratsam ist
es dabei, die Antworten aufzuschreiben
und zu einem spateren Zeitpunkt noch-
mals zu iiberdenken, zu besprechen und
ggf. zu ergdnzen. So gerat nichts in Ver-
gessenheit und Sie kdnnen recht sicher
sein, dass Sie sich nicht im Nachhinein
liber unniitz angeschaffte Gerate oder
alltagsuntaugliche Einrichtungen ar-
gern.

Jetzt miissen Ihre Uberlegungen auf
Realisierbarkeit gepriift und konkreti-
siert werden, um auch moglichst rei-
bungslos in die Tat umgesetzt werden zu
kénnen. Das bedeutet eine Aufteilung in
Zwischenschritte und eine Terminpla-
nung sowie auch die Festlegung, wie die
Ziele erreicht werden sollen. Auch sollte
man sich spatestens zu diesem Zeitpunkt
noch einmal nach dem ,Warum® fragen?
Ist dieses Ziel fiir Sie personlich erstre-
benswert? Welchen Preis—nicht nur ma-
teriell gesehen — miissen Sie bezahlen?
Wenn Siesich iiberdiese Dinge im Klaren
sind, machen Sie lhre Ziele zu einer Vi-
sion und schopfen daraus die Krafte fiir
Ihr weiteres Vorgehen.

Mit konkreten Vorstellungen kénnen
vergleichbare Angebote eingeholt wer-
den. Sie bieten eine solide Grundlage zu
einem professionellen Beratungs- oder
Einkaufsgespraches mitlhrem Laboraus-
statter, Depot oder Geratehersteller oder
auch zur Diskussion mit der Familie,

GERATE

Freunden oder Kollegen. Je grofier Ihr
Projekt ist, desto mehr Hilfe bendtigen
Sie, da ein Erfolg ohne die Unterstiitzung
anderer nicht moglich ist. Erfolgreiche
Menschen haben oft eine ganze Gruppe
von Mitmenschen, die ihnen helfen und
beratend zur Seite stehen. Stellen Siesich
also lhr eigenes Team zusammen und
iiberzeugen Sie sich davon, dass jedem
einzelnen Mitglied dieses Teams wirklich
etwasan lhrem Erfolgliegt. Vielleichtfin-
det sich ja bereits in Inrem Netzwerk ein
Vertrauter, der iiber Erfahrung mit einem
dhnlichen Projekt verfiigt. Abervorallem
erwarten Sie nicht von sich selbst, alles
kénnen und wissen zu miissen.

Fiir alle Fragen gibt es Ansprechpart-
ner, die Antworten liefern und wenn Sie
sich unsichersind, holen Sie einfach eine
zweite Meinung ein. Lassen Sie sich zu
keiner Entscheidung drangen, sondern
bestehen Sie auf etwas Bedenkzeit und
informieren Sie sich rechtzeitig iiber be-
sondere Angebote. Folgen Sie nicht be-
dingungslos aktuellen Trends der Labor-
und Praxisausstatter, sondern kreieren
Sie lhren eigenen Raum. Hochwertige
Labor- und Praxismébel kénnen zum
Beispiel durch individuell gefertigte Teile
oder weitere Mobelstiicke ergénzt wer-
den. Diesist nichtzwangslaufigteurer, als
ein Komplettangebotin Anspruch zu neh-
men.AchtenSiejedochimmeraufdie Har-
monie desgesamten Raumes und vermei-
den Sie einen zu bunten Mix an Farben,
Materialien oder Formen. Die im Moment
im Trend liegenden hochgldnzenden
Oberflachen sind nichtan jeder Stelle ge-
eignet. So ist zum Beispiel eine weife,
hochgléanzende Oberflache direkt an ei-
nem zahntechnischen Arbeitsplatz eher
ungeeignet, auch wenn sie sich perfekt
reinigen lassen sollte. Es besteht die Ge-
fahr einer Uberreizung der Augen durch
die helle Arbeitsplatzbeleuchtung,dasich
Reflektionen nicht vermeiden lassen. An
anderer Stelle kdnnen solche Oberfla-
chenjedoch besonders sauber und hygie-
nisch wirken. Um diese Sterilitdt aber
nichtzukalt und abstoRend wirken zu las-
sen, kénnen warmtonige Farben oder
eine entsprechende Beleuchtung eine
besondere Atmosphare schaffen.

Klar strukturiert,
funktionell und iibersichtlich

Indem praxisinternen Labor der Praxis
Dr.Hiiren & Kollegen isteinerder Arbeits-
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~ Abb. 5 bis 8: Das praxisinterne Labor der Praxis Dr. Hiiren & Kollegen in Monchengladbach ist klar strukturiert und tibersichtlich. Durch die astheti-

sche und alltagstaugliche Einrichtung wird Freiraum fiir ein harmonisches und motivierendes Arbeitsklima geschaffen.

schwerpunkte schon anhand der Einrich-
tung durch einen separaten CAD/CAM-
Bereich leicht erkennbar. Ein weiterer
Schwerpunkt liegt im Bereich der Voll-
undVerblendkeramik und zeigtsichdurch
das praktische, funktionelle Design der
Aufbewahrung der keramischen Massen.
Hierzu wurden die optisch ansprechen-
den Aluminiumrahmen der Firma GG, in
denendas Keramiksystem,,Initial“ ausge-
liefert wird, auf einen schwarzen Hinter-
grund an der Wand montiert und zusétz-
lich mit Aluminiumschienen eingerahmt.
Damit die Keramiktopfchen nicht heraus-
fallen kénnen, wurden die Befestigungen
mit passenden Platzhaltern versehen. So
ist zugleich eine optimale Ubersicht des
Systems gegeben und Platzin den Schub-
laden bzw.aufden Arbeitstischen gewon-
nen worden.

Mittelpunkt des Dentallabors bildet ein
grofRziigiger Arbeitstisch mit einem zen-
tralen Aufbau, der durch eine indirekte
Beleuchtung mittels LED-Lichtleisten zu
besonderenAnldssenwie Feiernoder Pra-
sentationengekonntin Szene gesetzt wer-
den kann. Die geschwungene Form findet
sichin der Tischplatte an den Arbeitsplat-
zen wieder und steht in einem harmoni-
schen Kontrast zu den klaren Formen und
Linien der gesamten Laboreinrichtung.
Ebensodie Rundungund der Farbkontrast
des Besprechungstisches, der nicht nur
auflockernd wirkt, sondern auch mehr
Raum im Durchgangsbereich lasst. Die
zentrale Position des Besprechungsti-
sches wirkt einladend und unterbricht zu-

dem die Form des Raumes, sodass dieser
weniger lang und schmal wirkt.

Fiir die richtigen Lichtverhaltnisse sor-
gen als Grundausleuchtung Tageslicht-
felderanderRaumdecke.Ergéanztwerden
diese durch entsprechende Arbeitsplatz-
leuchten und transparente Rollos, die die
natiirlichen Sonnenstrahlen blend- und
reflektionsfrei in den Raum lassen. Ein
gutes Beleuchtungskonzept eines zahn-
technischen Arbeitsplatzes zeichnet sich
zum einen durch eine ausreichende Aus-
leuchtung des Arbeitsfeldes und zum an-
deren durch Vermeidung von stérenden
Reflektionen oder Farbeinfliissen aus.
Mit zu beriicksichtigen ist aber auch die
Flexibilitat der Beleuchtung, damit sie
dem jeweiligen Mitarbeiter und der je-
weiligen Arbeitssituationangepasstwer-
den kann. Weitere Unterstiitzungen bei
den Detailarbeiten bieten selbstver-
standlich Lupenleuchten oder Brillen
und die Moglichkeit der digitalen Vergro-
Rerungen iiber den Computermonitor.

DasSystemderArbeitsabldufe spiegelt
sich in den Raumen wider. So sind zum
Beispiel Auftragseingang, Stand-by-Ar-
beiten, aktuell bearbeitete Auftrage und
Auftragsausgang oder Fremdleistungen
von externen Dienstleistern eindeutig
voneinandergetrennt.Auchdieverschie-
denen Materialien und Instrumente sind
dort untergebracht, wo sie gebraucht
werden.Durchdiegutzureinigendenund
strapazierfahigen Oberflachen fand der
fiir ein Dentallabor wichtige Hygiene-
aspekt Beriicksichtigung und der Einbau

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

geeigneter, leistungsfahiger Absaugan-
lagen war selbstverstandlich. Um das
Wohlbefinden derMitarbeiterzufordern,
wurden zudem eine Klimaanlage und
eine Larmschutztiir eingebaut.
Insgesamt ist das Labor klar struktu-
riert, funktionell und iibersichtlich. Uber-
fliissige Dinge wurden vermieden, so-
dass eine Konzentration auf die Arbeits-
prozesse gut unterstiitzt wird, denn mit
steigender Komplexitat der Gerate und
Einrichtungen sowie der angewendeten
Techniken steigt auch die Fehlerquote. In
der Uberflussgesellschaft, in der wir
heutzutage leben, tun wir gut daran,
Gegenstande einfach zu verhindern. Die
Usability zeigt sich nicht in der Quantitat
derEinrichtungenund Gerate,sondernin
den liebevoll durchdachten Details. 44

>> KONTAKT

ZTM Nicola Anna
Kiippenbender
ATIZ Dental
Solutions
BocklinstraBe 36
41069 Monchen-
gladbach

Tel.:02161 307177
E-Mail: atiz@gmx.net
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NEU: HYDR/IM G4 Thermodesinfektoren

Die innovative G4-Technologie der neuen HYDRIM G4 Thermodesinfektoren bietet zahlreiche
interaktive Moglichkeiten, die helfen Praxisabldufe noch effizienter, sicherer und kostenglnstiger
zu gestalten. AuBerdem verfiigen die leistungsstarken Gerate, die in zwei GroBen erhéltlich
sind, bereits serienmaBig Uber eine Aktivlufttrocknung und beinhalten die Rollwégen.
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Laborausstattung
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Zum Wohle der
Materialien — Schnell-
laufer statt Laborturbine

Fiir Keramiken im Allgemeinen und fiir Zirkon im Speziellen gilt: Vorsicht bei der Bearbeitung! So gut diese
Hochleistungsmaterialien im Rohzustand sind, so empfindlich reagieren sie auf punktuell hohe Tempera-
turen und dadurch entstehende Mikrorisse.

Heimo Spindler/Biirmoos

B Noch immer gibt es keine hinreichen-
den Langzeitstudien zu diesem Thema —
klaristjedoch,dass sich Mikrorisse nega-
tiv auf die Biegefestigkeit und die Le-
benszeiteinerprothetischen Versorgung
auswirken. Zudem ist interessant, dass
eszur,richtigen”BearbeitungvonZirkon
immer noch teils gegenldufige Aussagen
namhafter Referenten gibt. Schworen
die einen auf Spraykiihlung, vermitteln
andere eher das Gefiihl, dass dieser
Wasserstrahl lediglich dem Unterkiihlen
der Zahntechnikerhande dient.

EinigistmansichjedochinderTatsache,
dass eine zu hohe punktuelle Erwdrmung
der Keramiken zu bleibenden Schaden
fiihrt. Eine Tatsache ist es aber auch, dass
sich zu hohe Temperaturen negativ auf
die Standzeit der teuren Diamant-Instru-
mente auswirkt. Hauptgrund hierfiir ist
die zu hohe Drehzahl der verwendeten
Laborturbinen.

Mit einer Arbeitsdrehzahl von {iber
200.000/min erzeugen diese Gerate einen
massiven Hitzepolim Kontaktbereich zwi-
schen Instrument und Keramik, der auch

~ Abb. 1: Der einzigartige 3-fach-Spray lasst sich bequem zuschalten. Er schiitzt vor Mikrorissen
und garantiert eine optimale Kiihlung in jeder Lage.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

mit Spray kaum zu kiihlen ist. Durch das
fehlende Drehmoment kommt es zudem
zu einer standigen Drehzahlanderung,
welche die Materialien zusatzlich scha-
digt.

Der Weg zum neuen Handstiick

Diese Probleme waren auch die Aus-
gangssituation fiir die Entwicklung eines
neuen Schnelllduferhandstiickes.

In Zusammenarbeit mit bekannten
Herstellern von FG-Instrumenten wurde
ein komplett neues Konzept verwirklicht,
das sowohl Materialien und Instrumente
schont als auch eine Arbeitssicherheit
bietet, die mit bisher iiblichen Turbinen
nicht méglich war.

Kernstiick des Handstiickes ist ein
Elektromotor, der — bei einer bis zu 7-fach
hoheren Leistung im Vergleich zu einer
Laborturbine — eine Drehzahl von his zu
100.000/min zur Verfiigungstellt. Somitist
es nun erstmals moglich, Keramiken mit
einerDrehzahlzubearbeiten,die nichtnur
die ideale Abtragsgeschwindigkeit der
Diamant-Instrumente darstellt, sondern
auch die Keramik schont.

Die dabei entstehenden Temperaturen
liegen weit unter jenen der Turbinenbear-
beitung. Erstmals wird auch ein einstell-
barer 3-fach-Spray eingesetzt, der die
Materialien in jeder Lage optimal kiihlt.



>> LABOREINRICHTUNG/GERATE

Abb.4
~ Abb. 4: Alle Perfecta-Modelle gibt es mit
einem unkomplizierten Bedienelement.

Die neue Perfecta-Laborgerétereihe
wurde gemeinsam mit Zahntechnikern
entwickelt und begeistert seit ihrer
Markteinfiihrung bereits viele Anwen-
der.

FragenSiein Ihrem Dentaldepotnach
weiteren Informationen oder besuchen
Sieunsim Internet unter wh.com <

Abb.3
~ Abb. 2: Die Motordrehzahl ist einfach zu regeln und optimal zur sicheren Bearbeitung aller

keramischen Materialien. ~ Abb. 3: Schnelllduferhandstiick und Motorhandstiick kénnen gleich- KONTAKT
zeitig angeschlossen werden, sodass alle Materialien mit nur einem Gerét bearbeitet werden >>

konnen.

W&H Deutschland GmbH
Direkt in den neuen Handstiicken inte- bis zu7-fache Leistungeiner Turbine RaiffeisenstraBe 3b
griertistzudem eine Ausblasfunktion, die schont Material und Instrumente 83410 Laufen/Obb.
das standige Umgreifen zur Luftpistole 3-fach-Spray fiir optimale Kiihlung Tel.: 08682 8967-0
tiberfliissig macht. integrierte Ausblasfunktion E-Mail: office.de@wh.com

Teildes,All-in-One*Konzeptesistauch, 2 Handstiicke an einem Gerat www.wh.com

dass an das Steuergerat sowohl das externes Bedienelement

Schnelllauferhandstiick als auch gleich-
zeitig ein leistungsstarkes Techniker-
handstiick angeschlossen werden kann.
Die Umschaltung erfolgt dabei einfach o PR L, Medizinp_Frazis
durch Tastendruck am Bedienelement, Fl@Xl bl | |tat e
das standig iiber die Drehzahlen und st
Betriebszustande informiert.

ANZEIGE
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gramme zur Verfiigung, die die Arbeit o Zusatzrabatt
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Erfahrungsbericht

Enorme
der FU

—rleichterung in
—Ullungstherapie

Heute ist es maglich, im direkten und indirekten Verfahren Restaurationen herzustellen, die kaum von der
natiirlichen Zahnsubstanz zu unterscheiden sind. Doch dies zu erreichen und hichsten dsthetischen
Anspriichen gerecht zu werden, erfordert haufig einen hohen Zeitaufwand sowie ein kompliziertes Vorgehen.

Michael Schlamp/Kéln

M InderFiillungstherapiefiihrendiverse
Schichttechniken mit Composite zu dem
gewiinschten Resultat. Aber insbheson-
dere wenn grofiere Kavitdten zu versor-
gen sind, nimmt dies viel Zeit in An-
spruch, da die Schichtdicke in der Regel
2mm nicht iiberschreiten darf. Genau in
diesen Fallen fiihren sogenannte Bulk-
Fill-Materialien zu einer enormen Er-
leichterung: Sie werden vornehmlich fiir
den Aufbau tiefer Kavitdten verwendet
und erlauben es, die Schichtdicke auf bis
zu 4 mm zu erhéhen. Fiir die gewiinsch-
ten Verschleifleigenschaften sorgt eine
Deckschichtaus klassischem Composite-
Fiillungsmaterial. Auf diese Weise ge-
langt der Anwender schneller sowie mit

Abb.1

weniger Arbeitsschritten ans Ziel. Be-
giinstigt wird dies auch durch die hohere
FlieRfahigkeit und damit leichtere Mo-
dellierbarkeit des Materials in tieferen
Kavitéten.

Zusammensetzung

Eine Herausforderung bei der Ent-
wicklung von Composite-Fiillungsmate-
rialien liegt darin, eine geringe Polyme-
risationsschrumpfung zu erzielen. Bei
klassischen Compositen wird dies haufig
erreicht,indemderAnteilan Fiillkorpern
erhoht wird. Allerdings ist das Resultat
eine hohere Viskositat des Materials, die
bei Bulk-Fills nicht erwiinscht ist: Diese

sollen schliefdlich leicht an die Zahnsub-
stanz anflieflen und fiir eine einfache
Verarbeitbarkeit sorgen. Gleichzeitig
sollte das Bulk-Fill-Material eine ausrei-
chende Druckfestigkeit aufweisen, um
die Deckschicht aus klassischem Fiil-
lungsmaterial optimal zu unterstiitzen.
Zur Sicherstellung einer vollstandigen
Aushartungauch bei 4 mm Schichtstarke
istzudem eine erhéhte Lichtdurchlassig-
keit erforderlich.

Bei dem Bulk-Fill-Material meiner
Wahl - Filtek Bulk Fill Flowable Compo-
site von 3M ESPE — wurde eine geringe
Polymerisationsschrumpfung trotz nie-
driger Viskositat durch die Kombination
vier hochmolekularer, klinisch bewahr-

Druckfestigkeit
400
350
300
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&
S 200
150
100
50
0
Filtek™ Bulk Fill SDR™ Smart Dentin Venus® Bulk Fill
Flowable Replacement
Composite
Quelle: Interne Untersuchungen von 3M ESPE. Daten auf Anfrage
Abb. 2 erhaltlich. Kontaktdaten siehe Riickseite.

~ Abb. 1: Filtek Bulk Fill Flowable Composite ist in Kapseln und Spritzen mit Applikationskaniilen erhaltlich. - Abb. 2: Filtek Bulk Fill Flowable weist
eine im Vergleich zu anderen Materialien seiner Klasse hohe Druckfestigkeit auf (Quelle: Interne Daten von 3M ESPE).

Dz
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~ Abb. 3: Fallbeispiel: Insuffiziente Amalgamfiillung an Zahn 36. « Abb. 4: Praparierte

Zahnsubstanz. - Abb. 5: Resultat nach Aufbau mit

Filtek Bulk Fill und Filtek Supreme XTE: Aufgrund der erhohten Transluzenz des Bulk Fills ist die Verfarbung der Zahnsubstanz leicht sichtbar, es
konnte aber dennoch ein asthetisch ansprechendes Ergebnis erzielt werden. « Abb. 6: Zahnarzt Michael Schlamp.

ter Monomere erzielt: Das Material ent-
halt BisGMA, BisEMA, Procrylat und
UDMA, die alle niedrigviskds sind. Hin-
zugefiigtwurden Fiillkorperaus Zirkoni-
umoxid und Siliziumoxid, die auch in
anderen Compositen von 3M ESPE zum
Einsatz kommen und eine hohe mecha-
nische Festigkeit sicherstellen. Internen
Untersuchungen zufolge wird bei dem
daraus resultierenden Bulk-Fill-Compo-
site dank hoherer Transluzenz eine aus-
reichende Polymerisation bis zu einer
Schichtstarke von 4 mm erméglicht.

Anwendung

Bei mir kommen Bulk-Fill-Materialien
seitihrer Einflihrung im Rahmen der Ver-
sorgungtieferKavitatenim Seitenzahnge-
bietzum Einsatz, Filtek Bulk Fillverwende
ich seit 2012. Fiir den Wechsel zu diesem
Material habe ich mich aus zwei Griinden
entschieden: Zum einen bietet es laut
internen Untersuchungen von 3M ESPE
eine hohere Druckfestigkeitalsandere ge-
testete Bulk Fills. Zum anderen verwende
ich als klassisches Fiillungsmaterial —
auch fiir die Deckschicht — bevorzugt
Filtek Supreme XTE Universal Composite

und sehe es als Vorteil an, im System zu
bleiben.

Hinsichtlich der Verarbeitungseigen-
schaftenbietet Filtek Bulk Fillgegeniiber
den anderen von mir bereits getesteten
Produkten ebenfalls Vorteile: Es flieit
sehrgutan das Dentin an und klebt nicht
am Instrument. Verfiigbar ist das Mate-
rial in vier unterschiedlichen Farben —
Universal, A1, A2 und A3—sowohlin Kap-
selform als auch in Spritzen. Beide Sys-
teme erlauben es, bei Verwendung ent-
sprechender Aufsétze das Fiillungsma-
terial direkt in die Kavitat zu applizieren
und tragen somit zusatzlich zu einfachen
Arbeitsabldufen bei.

Vorgehensweise

Die Vorgehensweise ist einfach: Die
Kavitat wird wie gewohnt prapariert und
der Kavitdtenboden mit Adhasiv vorbe-
handelt. Fiir den Aufbau der palatinalen
und approximalen Wande empfiehltsich
die Verwendungvon Filtek Supreme XTE
Universal Composite. Dieses eignet sich
hierfiir besser als das Bulk-Fill-Material,
da es eine hohere Standfestigkeit auf-
weist. Filtek Bulk Fill wird dann direkt in

die Kavitét appliziert und lichtgehartet,
bevor die Deckschicht aufgetragen wird.

Fazit

Filtek Bulk Fillkommtin meiner Praxis
inzwischen taglich zum Einsatz, da es
eine effizientere Vorgehensweise in der
Fiillungstherapie ermdglicht. Aus die-
sem Grund empfehle ich das Produkt
auch gerne meinen Kollegen weiter. <«

>> KONTAKT

Zahnarzt Michael Schlamp
Hohenzollernring 12

50672 KolIn

Tel.: 0221 25 55 35
www.zahnarzt-schlamp.de

3M Deutschland GmbH

ESPE Platz

82229 Seefeld

Tel.: 0800 2753773

Fax: 0800 3293773

E-Mail: info3mespe@mmm.com
www.3mespe.de

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Fallbericht

ZUgig zu anspruchsvoller

Asthetik

Der vorgestellte Fall zeigt, dass nicht nur die angewendete Schichttechnik und die zahnérztliche Erfahrung
zu guten Ergebnissen fithren, sondern dazu auch die Eigenschaften des Restaurationsmaterials selbst
beitragen. Im Folgenden kommt bei einer Frontzahnfraktur das Komposit Enamel plus HRi (LOSER & CO,
Leverkusen) zum Einsatz. Es zeichnet sich als einziges auf dem Markt durch den Lichtbrechungsindex des
natiirlichen Schmelzes aus und ldsst deshalb die Restaurationsrénder ohne groBe MaBnahmen verschwinden.

Dr. Dr. Karl-Heinz Letzner/Innsbruck

M In der Regel haben die Patienten,
wenn es um die Rehabilitation mit Fiil-
lungsmaterial geht, drei Wiinsche, aus-
gesprochen oder unausgesprochen: Das
Komposit soll, zumindest im Frontzahn-
bereich, die natiirliche Asthetik imitie-
ren, die Behandlung maége sich schnell
vollziehen und die Kosten miissen iiber-
schaubar bleiben. Der hier vorgestellte
Patient, 21 Jahre alt, machte da keine
Ausnahme. Bei ihm kam eine moderate
Zahnarztphobie hinzu — er wurde erst
auf Drangen seiner Mutter und aufgrund
der starken Hypersensibilitat des zu
restaurierenden Zahns vorstellig.

Anamnese

Ein falsch verstandener ,Schon-
heitssinn® hatte den jungen Mann be-
wogen, beim Ausiiben seines Hobbys,
Eishockey in der Amateur-A-Liga, kei-
nen Helm mit Vollvisier zu tragen;
auflerdem hatte ihn dies, gepaart mit
Vorbehalten gegeniiber dem Zahnarzt-
besuch, abgehalten, einen Zahnschutz
anfertigen zu lassen. Immerhin war
ihm das Gliick 15 Jahre lang hold gewe-
sen—erstimJanuar2014 kamesaufder
Eisfliche zu einem Unfall mit Fraktur
des Zahnes 11 (Abb.1).

~ Abb. 1: Das Gipsmodell zeigt die Fraktur von Zahn 11 (© Dr. Dr. Letzner).

Dz

Als der Patient in unserer Praxis vor-
stellig wurde, zeigte die klinische Unter-
suchung: Die Pulpa war nicht ercffnet,
der Zahn belastbar, stabil und ohne
Lockerung, aber sehr empfindlich. Das
Restgebiss war unauffallig und funktio-
nell gesund. Zahn 11 konnte, angelehnt an
den intakten Zahn 21, rekonstruiert wer-
den.Um noninvasivvorgehen zu kdnnen
und den Patienten in einer Sitzung zu
rehabilitieren, fiel die Therapieentschei-
dungaufdenAufbauvon 11 mitKomposit.

Wahl des Komposits

Nichtinvasives Vorgehen sollte in die-
sem Falldas Mittelder Wahlsein,um kein
Trauma durch Praparation zu verursa-
chen und den Abstand zum Pulpendach
nicht noch weiter zu verringern. Auch auf
~Kunstgriffe* wie Wellenschliff oder pala-
tinal-vestibulares Abschragen — solche
Kunstgriffe konnen als obsolet angese-
hen werden — sollte deshalb verzichtet
werden.Damitganzohneeinesolche Pra-
paration trotzdem kein grauer Fiillungs-
rand im restaurierten Zahn sichtbar wird,
miissen der Lichtbrechungsindex von
natiirlichem Schmelz und Restaurations-
material iibereinstimmen. Das Fiillungs-
komposit Enamel plus HRi (LOSER & CO,
Leverkusen) erfiillt dieses Kriterium als
derzeit einziges im Markt. Fiir das natiir-
liche Erscheinungsbild sorgen dariiber
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hinaus die Fluoreszenz und Transluzenz,
die an den natiirlichen Zahn angepasst
sind. Die Schichtstarke der Komposit-
Schmelzmasse kann ebenso diinn oder
dick sein wie der natiirliche Schmelz.

Procedere

Die Farbbestimmung erfolgte wie lib-
lich mittels Farbschliissel und Feinab-
stimmung an den ungeédtzten und nicht
ausgetrockneten Zahnen. Die Komposit-
masse der engsten Wahl wurde auf den
ungeatzten Nachbarzahn aufgetragen,
lichtgehartet und verglichen. Die so er-
mittelte Schmelzmasse sowie die ge-
wéhlten Dentinmassen wurden in die
Enamel plus HRi Farbkarte (,Colour
Chart®) eingetragen. Dieses Vorgehen
beschleunigte die Farbauswahl und
dokumentierte diese fiir spatere Rekon-
struktionen. Kommen neben der Grund-
farbe zwei weitere Massen zur Anwen-
dung, fallt fiir einen Grofiteil unserer
Patienten die Wahl haufig auf einen Ton
dunkler und einen Ton heller als die
Grundfarbe,soauchfiirunseren21-jahri-
gen Patienten. Die fiir ihn ausgesuchten
Farben wurden dann im Kompositofen
auf 39 Grad Celsius gebracht, um sie
leichter adaptieren zu konnen.

Nach dem Anasthesieren der Region
wurde die Bruchfldche von den verblie-
benen Fragmenten befreit, die Fraktur-
rander wurden mit einem Kugelfinierer
(Komet Gebr. Brassler 314 016) geglattet,
um schéne Ubergénge zu erzielen. Es
musste sichergestellt werden, dass keine
lockeren Schmelzfragmente mehr ver-
blieben, die bei Belastung abbrechen
undden Haltder Restauration geféhrden
wiirden. Das Tragen einer Lupenbrille ist
bei diesem und allen anderen Schritten
im Rahmen einer solchen Rekonstruk-
tion sehrempfehlenswert.

Es folgte eine Alginatabformung als
Basisfiirdie Rekonstruktion.Anhand des
Gipsmodelles wurde Zahn 11 mit Model-
lierwachs aufgebaut (Abb. 2a und b) und
dieneue Situation palatinalund approxi-
malmiteinemklaren, lichtdurchlassigen
Silikon (Temp clear Silikon, LOSER & CO)
eingefroren (Abb. 3a und b). Die Silikon-
form diente als Riickwall und wurde im
Munde des Patienten anprobiert. Zur Rei-
nigung wurde der préaparierte Zahn
noch einmal mit Aluminiumoxid (Korn-
durchmesser 25 Mikrometer) abge-
strahlt. Der Atz- und Spiilschritt kondi-

~ Abb. 2a und b: Aufgewachste, wiederhergestellte Zahnkontur von vestibuldr und palatinal
(©Dr.Dr.Letzner). ~ Abb.3a und b: In Silikon fixierte anatomische Form am Meistermodell von
vestibuldr und palatinal (© Dr. Dr. Letzner).

tionierteden Zahnfiirdas Auftragen des
Adhésivs ENA Bond (LOSER & CO). Das
erste Inkrement Enamel plus HRiwurde
fiirdie Riickwand von zervikal nach inzi-
sal gegen den Silikonwall appliziert
(Abb. 4 und 5) und leicht angedriickt.
Fiir die palatinale Wand wurde, dem
jungen Alter des Patienten entspre-
chend, die Schmelzmasse UE3 verwen-
det. Nach der Lichthartung folgte das
Modellieren der mesialen und distalen
Approximalflachen unter Zuhilfenahme

von Matrize und Keil. In diese Komposit-
schale konnten die folgenden Dentin-
schichten einfach und prazise nachein-
andergeschichtetwerden.Umeine Farb-
wirkung aus der Tiefe zu erzielen, wurde
die erste Dentinmasse einen Farbton
dunkler als die Grundfarbe gewdhlt, in
unserem Fall UD4. Dariiber werden bei
Frontzahnfrakturen ein oder zwei hel-
lere Dentinmassen aufgetragen, wobei
die letzte Dentinschicht immer der
Grundfarbe des Zahnes entspricht. Die

~ Abb. 4: Der Silikonschliissel im Mund mit aufgebauter palatinaler Wand aus Schmelzmasse

UE3 (© Dr.Dr. Letzner). - Abb.5: Die fertiggestellte palatinale Schicht aus Schmelzmasse des
Komposits Enamel HRi plus (LOSER & CO, Leverkusen) im Mund. Auch gut zu sehen: Bereits mit
eingebrachten Inkrementen fiir den Dentinkern (© Dr. Dr. Letzner). « Abb.6a und b: Die fertig
ausgearbeitete Rekonstruktion in ihrer natiirlichen Umgebung im Mund, von vestibulér und

palatinal (© Dr. Dr. Letzner).

Dz
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Abb.8a

Abb. 8b

~ Abb.7a und b: Komposite haben ihren Indikationsbereich ausgeweitet und ihr Eigenschafts-
profil im Vergleich zu den Anféngen erheblich verbessert. Heute sind Kompositrestaurationen
dauerhaft hochdsthetisch und haltbar. Sie sind substanzschonend, in einer Sitzung zu fertigen
und lohnend fiir Patient und Zahnarzt (© Dr. Dr. Letzner). ~ Abb. 8a: Die abweichenden Licht-
brechungen konventioneller Komposite und Zahnschmelz lassen den Fiillungsrand hervortreten
und ,.entlarven® diesen durch einen Grauschimmer (© LOSER & CO). ~ Abb.8b: BeiVerwendung
des Komposits Enamel plus HRi wird am Fiillungsrand kein Grauschimmer sichtbar, der Schmelz
und das Komposit besitzen den gleichen Lichtbrechungsindex (© LOSER & CO).

Reihenfolge ist dann zum Beispiel UD4-
UD3-UD2fiir die Grundfarbe UD2.

Die Dentinschichten wurden in Analo-
gie zum Dentinaufbau des natiirlichen
Zahnes appliziert. Jede Schicht wurde
wie {iblich separatlichtgehartet. Sollte es
die Situation erfordern, lassen sich jetzt
noch Farbeffekte integrieren. Als letzte
Schicht wurde Schmelz aufgetragen.
Zur Kontrolle der palatinal-vestibuldren

Ausdehnungder Restauration kann man
den Schliissel, der ja einen genauen
Abdruck des Wax-ups darstellt, vertikal
teilen und an den Zahn halten. Das
beschleunigt das Vorgehen.

Oft geniligen wegen des guten Chama-
leon-Effekts des Komposits weniger
Massen, fiir kleinere Defekte reicht oft
die Schmelzmasse aus. Auf Mal- und
Effektfarben verzichten wir grundsatz-
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Abb.9

Ellipsometrische Messungen bei 632 nm
an natiirlichem Zahnschmelz und Komposit-Schmelzmassen”
Frauenhofer Institut fiir Werkstoffmechanik IWM, Halle (Germany)
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~ Abb. 9: Ellipsometrische Messungen bei 632 Nanometer an natiirlichem Zahnschmelz und
Komposit-Schmelzmassen. Rot: natiirlicher Schmelz; blau: Enamel plus HRi (Quelle: Fraunhofer
Institut fiir Werkstoffmechanik IWM, Halle [Saale]).
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lich, da die Schmelzmassen von Enamel
Plus HRi schon von sich aus schdn und
sehr natiirlich wirken. Nach unserer Er-
fahrung beeintrachtigt das Malen eher
die Wirkung und den Tiefeneffekt.

Nach der Endpolymerisation ging es
dann nur noch darum, die Oberflachen-
textur zu gestalten. Gelingt die Ausarbei-
tunganalogzum Nachbarzahn, istso das
Komposit nach der Hochglanzpolitur ei-
nem Veneergleichwertigoderiiberlegen
(Abb. 6a und b). Um dies auf einfache
Weise zuerreichen, stehteinabgestimm-
tes Politursystem mit drei Diamantpas-
ten sowie Ziegenhaarbiirste und Filz-
radern zur Verfligung.

Diskussion

Eines steht auRer Frage: Ein Komposit
ist ein Komposit und wird auch immer
eins bleiben. Aber leider haben Kompo-
site in der Offentlichkeit und auch unter
den Kollegen zum Teilimmer noch einen
zweifelerregenden Ruf. Darauf erwidere
ich, dass die Abrasionswerte dhnlich dem
natlirlichen Schmelz sind. Man kann
minimalinvasiv arbeiten. Die Lichtbre-
chung sowie -reflexion und die astheti-
sche Wirkung sind dem natiirlichen
Zahn dhnlich.

Diesoversorgten Patientensindinden
meisten Fallen sehr zufrieden und dank-
bar, dass wir eine Alternative zum Kera-
mikveneer oder gar einer Uberkronung
vorgeschlagen haben (Abb.7a und b).

Das heifdt nicht, dass Keramikversor-
gungen nicht mehr gebraucht werden;
ganzund gar nicht. Nur: Das Indikations-
spektrum fiir Kompositrekonstruktionen
hat sich erheblich erweitert, ganz abge-
sehen von der Bequemlichkeit sowie
dem Kosten-Nutzen-Aufwand fiir den
Patienten und nicht zuletzt den Ver-
dienstmoglichkeiten fiir den Zahnarzt.

Enamel plus HRi und HRi Function

Das Komposit Enamel plus HRiist der
bisher einzige Vertreter einer neuen
Klasse hochdsthetischer Restaurations-
materialien. Das Besondere und Einzig-
artige liegtinder Angleichungdes Licht-
brechungsindexes an den Wert des
natiirlichen Schmelzes, er betrdgt 1,62
(Abb. 8aund b, Abb.9).

Um diese lichtoptische Eigenschaft
zu erreichen, wurde eine neuartige
Zusammensetzung gewahlt. Das Kom-
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Abb.10a

Abb. 10b

~ Abb. 10a und b: Bei der komplexen Frontzahnfraktur ist es oft empfehlenswert, mit drei Farben

zu arbeiten, sodass sich ein natiirlicher Tiefeneffekt ergibt (© LOSER & CO). « Abb. 10a: Das

Schichtschema im Zahnschnitt, von palatinal nach vestibulér betrachtet. - Abb.10b: Das Schicht-
schema in dreidimensionaler Sicht, in einer Zeitabfolge betrachtet.

posit enthalt 80 Prozent Gewichtsanteil
Fiillstoffe: 12 Prozent nanooptimiertes
und oberflaichenmodifiziertes Zirkoni-
umdioxid mit hohem Brechungsindex
und 68 Prozent eines neuartigen ober-
flaichenmodifizierten Glasfiillstoffs mit
ebenfalls hohem Brechungsindex. Das
Material imitiert zudem den opaleszen-
ten Blau-Amber-Effekt und die Dentin-
massen sind fiir den Tiefeneffekt in
Fluoreszenz sowie Transluzenz an das
natiirliche Dentin angepasst. Die guten
Lichteigenschaften sind pradestiniert
fiir eine ziigige Technik mit wenigen
Schichten. Beieinfachen Fallen geniigen
ein oder zwei Dentinmassen und eine

Schmelzmasse. Bei anspruchsvollen Fal-
len werden zusatzliche Massen fiir Opa-
leszenzen, Intensive und Charakterisie-
rungen herangezogen (Abb. 10a und b).
Hierzu bietet LOSER auch Kurse an (Ana-
tomische Schichttechnik nach Vanini).

Zur Beschleunigung des Arbeitens
tragen dariiber hinaus Farbkarten bei
(Abb. 11), in denen das Schichtschema
vorgeschlagen wird.

Die Abrasion entspricht natiirlichem
Schmelz und schont den Antagonisten.
Da die Druckfestigkeit hohe 450 Mega-
pascalerreicht,stelltEnamelplus HRiein
Universalkomposit dar, mit Indikation
auchfiir Seitenzahne. Wer eine spezielle

COLOUR CHART ™™™

~ Abb. 11: Fir jedes Merkmal des Zahnes wird die entsprechende Masse durch einfaches
Ankreuzen auf der ,Colour Chart“ bestimmt und fiir Dokumentationszwecke festgehalten
(© LOSER & CO0).

Masse fiir den Molarenbereich bevor-
zugt, setzt die Schmelzmasse Enamel
plus HRi Function ein. Hier entsprechen
die Abrasionswerte denen von Gold. Da-
durch lasst sich das Komposit besonders
auch bei Patienten mit Parafunktion oder
CMD-Problematik heranziehen. Anders
als sehr harte Kompositmassen oder Ke-
ramik kann die Function-Schmelzmasse
die Integration der Versorgung in das
neuromuskuldre System sehr gut unter-
stiitzen und die okklusale Stabilitat er-
halten.

Die gesamte HRi-Kompositgeneration
eignet sich nicht nur fiir die direkte
Fiillungstherapie, sondern ist gleichfalls
fiir das indirekte Arbeiten im Labor be-
stimmt. So lassen sich Veneers ebenso
anfertigen wie Verblendungen zum Bei-
spiel neben direkten Restaurationen. 44
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Dr. Dr. Karl-Heinz Letzner
Ausbildung zum Zahntechniker.

1975 Meisterpriifung. 1976 Er6ffnung
eigenes Labor. 1995 bis 2001 Studium
der Allgemeinmedizin. 2001 bis 2004
Studium der Zahnmedizin. 2004 Eroff-
nung eigener Praxis flir Zahn-, Mund-
und Kieferheilkunde. Absolvierte
zahlreiche Fortbildungen, darunter
forensische Odontologie, Endodontolo-
gie, Parodontologie und Implantologie
sowie Asthetische Zahnmedizin.
Besuchte das ,,Curriculum Implanto-
logie*.

Praxis fiir Zahn-, Mund-

und Kieferheilkunde

Anichstr. 10

6020 Innsbruck, Osterreich
Tel./Fax: +43 512 238446
E-Mail: praxis@zahn-medizin.at
www.zahn-medizin.at

>> KONTAKT

LOSER & CO GmbH
Benzstr. 1¢

51381 Leverkusen
Tel.: 02171 706670
E-Mail: info@Ioser.de
www.loser.de

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Ausblick: Fachmessen 2014

Messesaison im Herbst

Nach dem frithen Start im Juni mit der id ost in Berlin folgen nun fiinf weitere Messen im Herbst. Zahnérzte,
Zahntechniker, ihre Teams sowie Studenten, Auszubildende und interessierte Fachbesucher haben die
Moglichkeit, die regionalen Messen zwischen dem 20. September und dem 8. November zu besuchen. Vor
Ortinformiertund berdtkompetentes Fachpersonaliiber verschiedene Dienstleistungsangebote sowie iiber
aktuelle Produktneuheiten und Trends fiir Praxen und Labore.

Elisabeth Weise/Leipzig

W Der Startschuss fiir die diesjahrige
Messesaison ist bereits gefallen. Ab
20. September schliefien sich die fiinf
Messen in Diisseldorf, Leipzig, Stuttgart,
Miinchen und Frankfurt am Main an.
Auch hierkdnnensich die Besucher iiber
neue Produkte in der Dentalbranche in-
formieren und diese genau begutachten,
um gezielter iiber anstehende Investitio-
nen nachdenken zu kénnen und opti-
male Entscheidungen zu treffen.

Gelungener Messeauftakt
mit der id ost in Berlin

Die erste diesjahrige Messe, der info-
tag dental-fachhandel ost, fand bereits
am21.Juni2014in Berlin statt. Nacheiner
Pause von fast drei Jahren konnte die
Bundeshauptstadt mit iiber 140 Ausstel-
lern punkten, die viele Neuerungen mit-
brachten. Knapp 4.000 Besucher kamen
zur Messe und registriertensich iiberden
~CHECKIN & WIN“-Schalter, was Voraus-
setzungfiir den Besuch der Messe war.

Présentiert wurden viele neue Pro-
duktentwicklungen der Zahnmedizin
und Zahntechnik sowie interessante
Dienstleistungsangebote.  Zusatzlich
bot der Veranstalter ein sehr anspre-
chendes Rahmenprogramm mit hohem
Erlebnisfaktor an. So konnten Praxen
und Labore beispielsweise unter dem
Motto ,Gemeinsam geht’s besser” ihre
Teamféhigkeit mithilfe von Fragebdgen
auswerten lassen und Tipps zur even-
tuellen Optimierung erhalten. Zudem
konnten sie dies an einer Kletterwand
austesten und ein Teamfoto von sich
schieRRen lassen. AuRerdem gab es die
Maglichkeit, auf dem Service-Highway,
der vorwiegend fiir Zahnmedizinische
Fachangestellte angelegt wurde, direkt
von Experten mehr {ber bestimmte
Wartungsarbeiten zu lernen und diese
durchzufiihren. Der Highway stand un-
ter den Themen ,Wasser und Hygiene*
und ,Aufbereitung, Reinigung und
Dokumentation von Instrumenten und
Maschinen®,

Erganzend konnte man in der Dental-
Arena den Vortrag von Dr. Ralf Schlichting
besuchen, welcher sich besonders an
allgemein aufgestellte Zahnarzte richtete.
Dr. Schlichting, der auf den Fachbereich
Endodontie spezialisiert ist und im Vor-
stand der DGET sitzt, referierte iiber er-
folgreiche BehandlungswegeinderEndo-
dontie.

Als besonders nachwuchsfreundlich
gestaltete sich der Meeting-Point ,,Future
Connections — Next Generation” fiir Stu-
dierende und Auszubildende. Hier konnte
man sich austauschen und neue Kontakte
kniipfen. Die Lounge stand in Zusammen-
hang mitder Website www.iddbook.de,auf
der man sich auch weiterhin registrieren
kann.

Messezeit im Herbst

Als nachste Messe schliefdt sich die id
westan, dieam 20.Septemberin Diissel-
dorf stattfinden wird. Bewahrt und aktu-
alisiert sollen in diesem Jahr ebenfalls

Dz

KENNZIFFER 0691



>> UMSCHAU

TERMINE
20.09.2014
d infotag
dental-fachhandel
DENTAL 26.09. bis
LEIPZIG 2014 27' 09- 2014
FACHS? 10.10. bis
REW'SJQ,'; 11.10.2014
18.10.2014
d infotag [IETEED
dental-fachhandel
07.11.bis
infotage LD
( d dental-fachhandel [ReieriUts

die informativen Plattformen ,Service-
Highway“ und ,,Dental-Arena“ zahlrei-
che Besucheranlocken und begeistern.
AnschlieRend finden die beiden Fach-
dentals statt—vom 26. bis 27. September
in Leipzig sowie vom 10. bis 11. Oktoberin
Stuttgart. In Leipzig ist bereits iiber 80
Prozent der Stellfléche ausgebucht und
es werden Uber 240 Aussteller erwartet.
Bereits jetzt sind alle Flachen in Stutt-
gart komplett vergeben und es werden
rund 260 Aussteller sein, darunter auch
21 internationale Unternehmen. Vor al-
lem Zahntechniker kénnen sich in die-
sem Jahr auf ein breiteres Angebot
freuen, denn angemeldet sind schon
liber 80 Firmen, die auf Ausstattungen,
Einrichtungen und Werkstoffe fiir La-
bore spezialisiert sind. Zudem ist eine
,CAD/CAM-Strafte” geplant, auf der

09.00-17.00 Uhr id west, Diisseldorf Messe
www.iddeutschland.de/west Diisseldorf
13.00-19.00 Uhr  Fachdental Leipzig Messe
09.00-14.00 Uhr www.fachdental-leipzig.de Leipzig
11.00-18.00 Uhr  Fachdental Siidwest Messe
09.00-16.00 Unr  www.fachdental-suedwest.de Stuttgart
09.00-17.00 Uhr id siid, Miinchen Messe
www.iddeutschland.de/sued Miinchen
12.00-19.00 Uhr  id mitte, Frankfurt am Main Messe
09.00-17.00Unr  www.idmitte.de Frankfurt

verschiedene Live-Demonstrationen zu
sehen sein werden. Aber auch die
Zahnarzte sollen nicht zu kurz kommen.
Sosetztdie Messe Stuttgart mitden The-
men Prophylaxe, dsthetische Zahnheil-
kunde und Kinderzahnheilkunde neue
Schwerpunkte auf den beiden Fachden-
tals und geht damit ganz auf die Wiin-
scheder Messebesucherausdem letzten
Jahr ein, die sich diese Bereiche bei der
Befragung besonders gewiinscht haben.
Zusatzlich wird es zu diesen Themen
informative Vortrage zu aktuellen Ent-
wicklungenim Forumdes Dental Tribune
Study Clubs geben.
Danachfolgtdieidsiidin Miinchenam
18. Oktober, bei der der Fachwelt eben-
falls die Infotainment-Plattformen ,Ser-
vice-Highway* und ,Dental-Arena“ an-
geboten werden. Als Abschluss findet

DIE ZUKUNFT IHRER PRAXIS BEGINNT HIER:

= .-L'IL“

A

Eugen-Sénger-Ring 10 - D-85649 Minchen - Tel.: +49 89 42 09 92-0 - info@ultradent.de - ultradent.de

ULTRADENT

die id mitte in Frankfurt am Main vom
7. bis 8. November statt. Hier soll es be-
sonders um interdisziplindre Kommuni-
kation, innovative Produkte und intensi-
ven Austausch gehen. Wie gewohnt ladt
parallel zur id mitte auch wieder der
Deutsche Zahnarztetag ein, der unter
dem Motto, Individualisierte Zahnmedi-
zin interdisziplinar” steht und tiber pra-
ventionsorientierte Therapiekonzepte
informiert.

Aktuell informiert
mit der DENTALZEITUNG foday

ZujederMessegibtesfiirdie Besucher
die DENTALZEITUNG foday, mitderman
die neuesten Informationen in einem
Heft gebiindelt hat. Der Messeplan im
Inneren hilft bei der Orientierung.

ANZEIGE

vision U

vision U intuitiv begreifen:
Jetzt online in 12 kurzen

Filmen:

vision-u.de/download
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Rechte & Pflichten

Sammliung,

Rucknahme

und Entsorgung medi-
zinischer Elektrogerate

Was viele nicht wissen — Geratebetreiber haben bestimmte Pflichten, aber auch Rechte bei der Entsor-
gung ihrer Gerate. Im Jahr 2003 beschloss die EU durch zwei Richtlinien (2002/95/EG und 2002/96/EG) die
Mitgliedsstaaten in die Pflicht zu nehmen, bestimmte gefahrliche Einsatzstoffe bei der Produktion von
Elektro- und Elektronikgeréaten (ff. Gerdte) zu beschrinken oder nahezu auszuschlieBen (z.B. Blei, Queck-
silber, Cadmium) und die Vermeidung und Reduzierung von Elektroschrott durch verschiedene MaB-

nahmen voranzutreiben.

Carola Hanel/Velten

M In Deutschland wurden diese Richtli-
nien am 16.3.2005 durch das Inkrafttreten
des sog. Elektro- und Elektronikgeratege-
setzes (ElektroG) in nationales Recht um-
gesetzt. Das Gesetz sorgte damals fiir viel
Wirbel bei den Herstellern von Elektro-
geraten, da sie neben der Verpflichtung
zur Ubernahme der Entsorgungskosten
fiirihre Verpackungennunauchgesetzlich
verpflichtet wurden, fiir die Riicknahme
und Entsorgung ihrer Elektrogerate zu
sorgen und gleichzeitigfiir die Kosten auf-
zukommen.

Neue Register- und Meldepflichten fiir
Geratehersteller wurden festgelegt, um
eine Kontrolle zur Umsetzung der Herstel-
lerpflichten und Daten- sowie Mengen-
erhebungen zuermoglichen. Auch die An-
nahmestellen fiir zu entsorgende Elektro-
geratewurdenstarkreglementiert,umne-
gative Umweltauswirkungen durch nicht
sachgemafien Umgang mit diesen Gera-
ten weitestgehend auszuschliefien.

Im Folgenden mochten wir unseren Le-
sern einen Uberblick geben, wer von dem
Gesetz betroffen ist und die wichtigsten
Rechte @ und Pflichten A, die seit 2005
bzw. zum Teil seit 2006 bestehen, benen-
nen. In der Betrachtung beziehen wir uns

ausschlielich auf medizinische Elektro-
und Elektronikgerate zur professionellen
Anwendung.

Hersteller von medizinischen
Elektrogeraten

A Hersteller und deren Geréte, die sie in
Deutschland in Verkehr bringen, miis-
sen bei der Gemeinsamen Stelle regis-
triert sein und es miissen wiederkeh-
rend Mengenmeldungen zu in Verkehr
gebrachten und zuriickgenommenen
Geraten erfolgen.

* Nicht registrierte Gerate diirfen nicht
vertrieben werden.

* Die Entsorgung der Gerate muss den
Anforderungen des ElektroG ent-
sprechen.

* Der Hersteller muss vom Entsorger
einen Nachweis iiber Mengen und
Verwertungsquoten erhalten.

* Achtung A: Mitder Novellierungdes
ElektroG wird es auch fiir Medizin-
gerate kiinftig eine zu erreichende
Verwertungsquote geben.

A Hersteller missen fiir ihre Gerate, die
sie nach dem 13.8.2005 verkauft haben,
eine zumuthare Riickgabemaoglichkeit

einrichten und die Entsorgungskosten

ibernehmen.

* Eine klare Definition zur Zumutbar-
keit gibt es nicht. Hersteller miissen
also selbst die Gerate zuriicknehmen
oder in Kooperation mit Dritten eine
Riickgabemoglichkeit schaffen.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

© rangizzz
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Vertreiber von medizinischen * Die Abgabe an andere zugelassene im Ausland sitzen und keine eigene

Elektrogeraten Entsorger (miissen mind. nach NiederlassunginDeutschland haben,wird

(z.B. Fachhandelsdepots) ElektroG zertifiziert sein) kannkos-  es dann unabdingbar sein, sich eines in

tenpflichtigsein,daes hierfiirkeine  Deutschland anséssigen Bevollmachtig-

A Depots unterliegen der Sorgfalts- gesetzliche Regelung gibt. tenzubedienen. Eine Registrierungvonim

pflicht, dass sie ausschlieBlich regis- e Achtung A.: Es ist mit der Novellie-  Ausland ansdssigen Unternehmen wird
trierte Gerate in Verkehr bringen. rung des ElektroG geplant, dass in  dann nicht mehr méglich sein.

« Verkaufen Depots nicht registrierte diesem Fall die Entsorgungspflichti- Es wird erwartet, dass noch in diesem
Geréate, so werden sie wie Hersteller gen (hier Betreiber) auch eine Mel-  |ahr das novellierte ElektroG verabschie-
betrachtet und haben auch dessen dung gegeniiber der Gemeinsamen  det, jedoch nicht vor Sommer 2015 in Kraft
Pflichten zu ibernehmen (u.a. Regis- Stelleiiberdieordnungsgemafie Ent-  treten wird. 44
trierungs- und Meldepflichten) sorgungvornehmen miissen.

A Depots diirfen freiwillig Elektrogerate An zwei Stellen (A) der zuvor gemach-
zuriicknehmen. Wenn sie die Gerdte ten Ausfiihrungen konnte man bereits
nicht an den Hersteller zuriickgeben, erkennen,dassdas ElektroG novelliert(ge-
miissen sie sich selbst um eine geset-  dndert) wird. Gesetzesliicken sollen ge- | enretec GmbH
zeskonforme Entsorgung kiimmern  schlossen,Sammelziele und Verwertungs- KanalstraBe 17, 16727 Velten
und die Mengen an die Gemeinsame  quoten erhdht bzw. erstmalig eingefiihrt, | Tel.:03304 3919-250
Stelle melden. derAnwendungsbereichaufalle Artenvon E-Mail: eom@enretec.de
* Depots miissen nachweisen konnen,  ElektrogerdtenundderKreisderVerpflich- www.enretec.de
wosiedie Gerateentsorgthaben,und  teten erweitert werden. Fiir Hersteller, die
bendtigen von den Entsorgern einen
Mengenstromnachweis fiir die Mel-
dungandie Gemeinsame Stelle. ANZEIGE

* Die Entsorgung von bestimmten Ge-
raten, wie z.B. Amalgamabscheidern O C
und Rontgengeraten, muss den Be- INFRATR NI
treibern schriftlich bestatigt werden, SO LUTIONS
damit diese eine ordnungsgemafe we think globally
Meldunganihre zustdndige Behorde

vornehmen kdonnen.

Betreiber von medizinischen
Elektrogeraten (die Zahnérzte)

A Die Entsorgung von Elektrogeraten,
auch wenn sie noch so klein sind, darf
nicht iiber den Haus- bzw. Gewerbe-
mill erfolgen.

e Um eine umweltfreundliche Verwer-
tung {berhaupt zu ermdglichen,
miissen die Betreiber ihre zu entsor-
genden Gerate vom sonstigen Abfall
separat halten.

* Eine Entsorgung tber die 6ffentlich-
rechtlichen Entsorgungstriger (OrE-
Wertstoffhofe) ist nicht vorgesehen,
da diese ausschlieflich fiir private
Haushalte betrieben und finanziert . ;i )
werden.

@ Alle Gerate,die nach dem 13.8.2005 an-

geschafft wurden, muss der Hersteller ‘%
zuriicknehmen und kostenfrei entsor- :

gen.

Weinmann GmbH
Hersteller oder andere vom Hersteller FrankensiraBe 6
autorisierte Riickgabestellen diirfen 63776 Mombris

jedoch fiir die Abholung (wenn sie
diesen Service anbieten) Logistik-
kosten erheben.

Tel: 06029 / 99 303-0 Fax: -29
www.infratronic-solutions.com
@infratronic-solutions.com

KENNZIFFER 0711 DZ 071
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Praxishygiene

Keimbesiedelung in
zahnarztlichen
Behandlungseinheiten

Es ist eine Tatsache, dass eine Keimbesiedelung in Betriecbswasserwegen von zahnérztlichen Behand-
lungseinheiten entsteht und ohne ein entsprechendes Hygiene-Management nicht zu verhindern ist.

Alfred Hogeback/St. Georgen

M Die,wassertypischen® Keime (hierzu
gehoren z.B. Legionellen, Pseudomo-
naden, Staphylokokken, Streptokokken
bis hin zu Pilzen) kommen immer wie-
der(jenach Nahrstoffangebot) inunter-
schiedlichsten Konzentrationen im Zu-
wasser einer zahnarztlichen Behand-
lungseinheit vor. Auch finden sich in
den Betriebswasserwegen von Be-
handlungseinheiten typische Keime
aus der Mundflora durch retrograde
Verkeimung (Abb. 2).

Diese Keime finden, durch Stagnation
und Temperaturentwicklung im Betriebs-
wasserweg, ideale Bedingungen, um sich
zu entwickeln.

Kommen noch Weichmacheraus Kunst-
stoffen oder Phosphate aus Entkalkungs-/
Entkeimungsanlagen und Keime aus der
Luft dazu, bilden sich schnell EPS (extra-
zelluldre polymere Substanzen), auch
Biofilm genannt (Abb. 3).

Hat sich dieser Biofilm richtig formiert,
ist es auferst schwierig, diese (auch

meistens mit Mineralien angereicherten)
Riickstande zu entfernen (Abb. 4).

ALPRO MEDICAL mit ihrer 20-jahrigen
Erfahrung im Bereich Biofilmentfernung
und Betriebswasserentkeimung bietet
hier ein einzigartiges reproduzierbares
Verfahren zur erfolgreichen Aufrecht-
erhaltung des von behordlicher Seite ge-
forderten Hygienestatus in Betriebswas-
serwegen von Behandlungseinheiten an.

Das aufeinander abgestimmte und von
der DGKH empfohlene Verfahren wird von

Dz
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Abb.7

oacy

Abb.5

dafiirausgebildeten Technikern derIndus-
trieund des Fachhandels schon seitjahren
erfolgreich in der Praxis angewandt. Hier-
beiwerden mitdemvon ALPRO entwickel-
ten BRS-Verfahren (Biofilm-Removing-
System) organische/anorganische Bio-
film- und Mineralablagerungen wirksam
entfernt. Im Anschluss werden die Be-
triebswasserwege mit den sehr mate-
rialschonenden Desinfektionslosungen
Alpron oder Bilpron von ALPRO desinfi-
ziert.

Zur Verhinderung einer Neuverkei-
mung sollten Entkeimungssysteme
(falls noch nicht in der Dentaleinheit
vorhanden) wie z.B. das ALPRO Bottle
Care System (BCS) oder Weekend-Sys-

SEE

" cEon

Abb.8

ALPRO MEDICAL
bietet ein einzigartiges
reproduzierbares
Verfahren zur
erfolgreichen Aufrecht-
erhaltung des
Hygienestatus in
Betriebswasserwegen
von Behandlungs-
einheiten.

teme von ALPRO fiir die Dentalein-
heitinstalliert werden. Diese Systeme sind
notwendig, um ein entsprechendes Hy-
giene-Management nach der Grundreini-
gung und Desinfektion (mit dem Biofilm-
Removing-System) in der Praxis vom Per-
sonal selbststandig mit Alpron/Bilpron
durchfiihren zu konnen (Abb.5und 6).

Das Biofilm Removing System (BRS)
und die Losungen zur Desinfektion
(Alpron** und Bilpron***) sind hinsicht-
lich ihrer Eignung und Wirksamkeit ge-
priift (siehe Literaturnachweis) und wer-
denimmer wieder auf ihre aktuelle Wirk-
samkeit iberpriift und ggf. angepasst.
Diese hocheffektive und aufzahnérztliche
Behandlungsgerdte abgestimmte Kon-
zeptlosung zur Biofilmentfernung und
Desinfektion wird weltweit seit mehr als
zehn Jahrenvon namhaften Dentalgerate-
herstellern zur Komplettsanierung emp-
fohlen und erfolgreich umgesetzt (Abb. 7
und 8).

Derzeit sind mehr als 10.000 zufrie-
dene Anwender mit Systemen und dem

Reinigungs- und Desinfektionskonzept
fiir Betriebswasserwege ausgeriistet
und konnen den geforderten Hygiene-
status umfanglich sichern. 44

Die Literaturliste finden Sie unter

www.dentalzeitung.info
*  Davis: Looking for Chinks in the Armor
of Bacterial Biofilms Monroe D PLoS
Biology Vol. 5, No. 11, €307 doi:
10.1371/journal.pbio.0050307
http://biology.plosjournals.org/perl-
serv/? request=slideshow&type=
figure&doi=10.1371/journal.pbio.005
307&id=89595[45] A. J. Schel, P. D.
Marsh, D.]. Bradshaw, M. Finney, M. R.
Fulford, E. Frandsen, E. @stergaard,
|. M. ten Cate, W. R. Moorer, A. Mavri-
dou,J.).Kamma, G. Mandilara, L. St6s-
ser, S. Kneist, R. Araujo, N. Contreras,
P. Goroncy-Bermes, D. 0’Mullane,
F. Burke, P. O'Reilly, G. Hourigan, M.
0’Sullivan,R.Holman,and].T. Walker:
Comparison of the Efficacies of Disin-
fectants To Control Microbial Conta-
mination in Dental Unit Water Sys-
tems in General Dental Practices
across the European Union. Appl. En-
viron. Microbiol.2006,72(2):1380.DO0l:
10.1128/AEM.72.2.1380-1387.2006.

Alpron-Wirkstoffnachweis Chloramin

T/PHMB: Synergistische Formulie-

rung mit breitem mikrobiziden Wir-

kungsspektrum und Komplexbild-
nern zur Stabilisierung der Wasser-
harte. Wirkstoffe entsprechen den

EU-Vorgaben zur Konservierung von

Kosmetika.

*** Bilpron-Wirkstoffnachweis PHMB/
p-Hydroxybenzoesauren: Syner-
gische Formulierung mit breitem
mikrobiziden Wirkungsspektrum
und Komplexbildnern, wird als Pau-
senzeiten-Desinfektionsmittel ein-
gesetzt. Wirkstoffe entsprechen der
Kosmetikverordnung.

5> KONTAKT

ALPRO MEDICAL GMBH
MooswiesenstraBe 9

78112 St. Georgen

Tel.: 07725 9392-0

Fax: 07725 9392-91

E-Mail: info@alpro-medical.de
www.alpro-dental.de

*%

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Interview

,FUr ausgezeic

Posmomerung
und Lichtbundelung”

Die VALO-Polymerisationsleuchte ist fiir die Saison 2013/2014 bereits zum zweiten Mal mit dem
renommierten Best of Class Technology Award des Pride Institute ausgezeichnet worden. Das interna-
tionale Auswahlkomitee lobte vor allem die Leistungsstarke des emittierten Lichtes, das praxisnahe
Design des Leuchtenkopfes sowie die robuste Verarbeitung. Zahnérztin Clarissa Dahlhaus hat dem Star
aus dem Hause Ultradent Products ebenfalls auf den Zahn gefiihlt und berichtet im Interview mit der
DENTALZEITUNG iiber ihre praktischen Erfahrungen mit dem Alleskénner.

Frau Dahlhaus, zahnfarbene Fiillun-
gen mit Kompositmaterialien geh6ren
mittlerweile zum Standardrepertoire
einer Zahnarztpraxis. Was sind die
Vorteile und mit welchen Erwartungen
begegnen lhnen die Patienten in lhrer
Praxis?

Der augenfalligste Vorteil von zahn-
farbenen Kompositfiillungen ist natiir-
lich die Asthetik — fiir den Patienten ver-
mutlich das Hauptargument. AuRerdem
kann das asthetische Erscheinungshild
von Kompositen durch Modellieren und
Schichten verschiedener Farben opti-

~ Abb. Tund 2: VALO mit Kabel liegt bei umfangreicheren Polymerisationen noch leichter in der Hand.

Dz

miert werden —sie sehen dann nicht nur
~weift”, sondern natiirlich aus. Durch den
Verbund mit der Zahnsubstanz muss
keine Retentionsform prapariert wer-
den, Randspalten werden vermieden
und die Zahne stabilisiert. Damit wird
dem Patientenanspruch, der in erster
LinieaufAsthetik ausgerichtetist, hinrei-
chend entsprochen. Dariiber hinaus ist
mit Kompositen eine lange Haltbharkeit
der Fiillung zu erzielen; Zahnsubstanz
wird geschont, Zahnfrakturen wird vor-
gebeugt und die Zahne somit langfristig
erhalten.

hnete

Wie erfiillen Sie als Behandler diese
Erwartungen und welches technische
Equipment bendtigen Sie dafiir?

Um allen Anspriichen des Patienten
sowie den wissenschaftlichen Standards
zu entsprechen, ist eine sorgfaltige Aus-
wahlderMaterialienund des Equipments
notig. Dazu zahlen in erster Linie Bon-
dings, Komposite und Polymerisations-
leuchten. Doch nicht nur die Qualitét der
Materialien und Gerdte muss stimmen,
sondern auch ihre Handhabung muss
sachgerecht sein. Dies kann natiirlich von
den Eigenschaften deutlich beeinflusst




werden: So ist gerade bei einer Polymeri-
sationsleuchte wichtig, dass sie arbeits-
erleichternd und anwenderfreundlich ist.

Neben Kompositfiillungen kommen
Polymerisationsleuchten auch bei der
Fissurenversiegelung zum Einsatz und
miissen damit in verschiedenen Situatio-
nen hohe Leistungen bringen. Was sind
wichtige technische Kriterien fiir die An-
schaffung einer Polymerisationsleuchte
speziellin dieser Hinsicht?

Die komplette Aushartung des Mate-
rials hat natiirlich oberste Prioritat. Be-
sonders bei Fissurenversiegelungen und
Milchzahnbehandlungen, die bei Kin-
dern durchgefiihrt werden, steht dazu oft
nureinkleines Zeitfensterzur Verfiigung,
denndie Geduld des jungen Patienten ist
meist begrenzt; dennoch muss in kurzer
Zeit ausreichend belichtet werden kon-
nen.Auch haben Kinderin der Regel eine
kleinere Mundoffnung als Erwachsene,
sodass ich mir eine zierliche Gestaltung
des Lichtkopfes wiinsche, der auch bei
geringer Mundoffnung noch problemlos
korrekt positioniert werden kann.

Studien haben gezeigt: 37 Prozent aller
Kompositrestaurationen sind nicht aus-
reichend polymerisiert. Dieses Phano-
men, das sogenannte ,,Undercuring”, ist
in der Praxis kaum zu erkennen. Um es zu
verhindern, wurde das MARC-System
entwickelt. Welche Rolle hat es fiir Sie
bei der Auswahl Ihrer Polymerisations-
leuchte gespielt?

Auf Ausstellungen konnte ich das
MARC-System in Augenschein nehmen
und mich iiberzeugen, dass damit die
Leistungsfahigkeit von Polymerisations-
leuchten im Hinblick auf technische Da-
ten, aber auch auf praxisgerechte Hand-
habung, sachgerecht zu priifen ist. Wenn
ichsomiteine Lampe erwerben kann, der
das MARC-System gute Noten attestiert,
bin ich begeistert: Damit habe ich einen
Nachweis, dass diese Polymerisations-
leuchte nicht nurvordergriindig,,gefallt*,
sondern auch technischen und wissen-
schaftlichen Standards nachweislich ge-
recht wird. Das gibt mir Sicherheit, eine
solche Leuchte bei meinen Patienten
verantwortlich einzusetzen.

Neben allen technischen Kriterien
sind auch personliche Praferenzen bei
der Auswahl eines Gerdtes entschei-
dend. Worauf achten Sie personlich be-

sonders und wie hat das lhre Wahl einer
Polymerisationsleuchte beeinflusst? Mit
welchem Modell arbeiten Sie?

Meine wesentlichen Kriterien sind:

Leistungsfahigkeit (und damit Dauer

der Polymerisation)

Gewicht des Lichthandstiickes

Zierliche Form des Lichtkopfes, mit

verschieden grofen Miindern kompa-

tibel

Sichere und einfache Anwendung

Portabilitat (kabellos)

Stabilitat des Gerats im Praxisalltag

All dies habe ich bei der VALO gefun-
den. In unserer Praxis arbeiten wir so-
wohl mitdem kabelgebundenen als auch
mit dem kabellosen Modell; VALO mit
Kabel ist unerreicht leicht und schlank,
wahrend VALO Cordless bei Bedarf leicht
von Sprechzimmer zu Sprechzimmer ge-
reicht werden kann. Die Mafie des Licht-
kopfes sind librigens bei beiden gleich.

Seit wann arbeiten Sie damit? Wie hat
sich VALO und VALO Cordless in der
Praxis bewahrt?

Inzwischen arbeite ich mit den VALO-
Leuchten seit zweieinhalb Jahren. Mit
dem Beginn meiner Assistenzzeit und
dariiber hinaus setze ich sie ausschlieR-
lich ein; meist nehme ich VALO Cordless,
weil sie immerund Giberall zur Hand sein
kann. Bei umfangreicheren Polymerisa-
tionen liegt VALO mit Kabel noch etwas
leichterinderHand.—Die VALO-Leuchten
finde ich sehr praktisch und anwender-
freundlich, Positionierung und Lichtbiin-
delung sind ausgezeichnet, und so sind
hervorragende Polymerisationsergeb-
nisse zu erzielen. Ich kann mir keine an-
dere Leuchte mehrvorstellen!

Und welche Eigenschaften der VALO
kommen in lhrer taglichen Praxisarbeit
besonders zum Tragen?

Eindeutig ist der zierliche Kopf der
VALO das Highlight. Bei herkommlichen
Leuchten mitgebogenem Lichtleiteristes
oft kaum maglich, wirklich zentralin eine
posteriore Kavitat zu leuchten; Schatten-
zonensinddie Folge.MitVALOistdaskein
Problem. Auferdem sind die VALO-
Leuchten robust — sie haben in unserer
Praxis schon einige Stiirze iiberstanden.
Beianderen Leuchten hatte diessicherzu
Gehausespriingen oder zerbrochenen
Lichtleitern gefiihrt. Bei VALO steckt das
Aluminiumgehduse einen Sturz einfach
weg— und sie leuchtet einfach weiter.

AbschlieBend mdchten wir gern noch
von lhnen wissen, welches Zubehér bei
lhnen téglich zum Einsatz kommt.

Das interessanteste Zubehdrteil ist fiir
mich die PointCure Lens. Vor allem beim
adhasiven Einsetzen von Vollkeramik-
Teilkronen und -Inlays kann man damit
das Befestigungskomposit punktformig
polymerisieren,ohne dass diesdenrings-
herum ausquellenden Uberschuss hértet.
Soist die einzusetzende Keramik wie mit
einem ,Reifdnagel” fixiert, und man kann
nun die Rander versaubern, ohne dass es
sich verschiebt. Danach wird dann ohne
PointCure Lens voll ausgehartet. — Wei-
tere Aufsatzlinsen sind fiir spezielle Falle
in der Schublade, wie ProxiCure Lens, sie
helfen beim Aufbau eines Approximal-
kontakts.Oderdie Black Light Lens, mitihr
kénnendie Versiegelungen aus UltraSeal
XThydro unter Schwarzlichtzum Fluores-
zieren gebracht werden. — Die Hygiene-
schutzhiillen setze ich dann ein, wenn es
bereits beim Beginn der Polymerisation
zu unmittelbarem Kontakt mit dem Kom-
posit kommen kann. Kompositreste, die
sonst an der Linse kleben wiirden, sitzen
so nuraufder leicht entfernbaren Folie.

Vielen Dank fiir das Gesprach!

>> KONTAKT

Clarissa Dahlhaus
Zahndrztin, gebo-
ren 1987. Studium
der Zahnmedizin
2006 bis2011 an
der Rheinischen
Friedrich-
Wilhelms-Univer-
sitat Bonn; Approbation als Zahnarztin.
Seit Anfang 2014 angestellte
Zahnérztin in der Gemeinschaftspraxis
Dr. med. dent. Gereon Josuweck und
Dr. med. dent. Jorg Weiler in Koln.
Derzeit berufsbegleitend Promotion
zur Erlangung der Doktorwiirde;
Thema: Sicherheit und Qualitat in
Zahnarztpraxen.

Ultradent Products

Am Westhover Berg 30, 51149 KoIn
Tel.: 02203 35920

E-Mail: infoDE@ultradent.com
www.ultradent.com
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Aut

90 Jahren

Seit 1924 steht ULTRADENT fiir deutschen Erfindergeist. Von Anfang an war der Erfolg des Unternehmes mit
stdndiger Entwicklungsarbeit, anwenderfreundlichem Design sowie hochwertigen Bauelementen verbun-
den. Im Interview mit der Redaktion sprachen Geschéaftsfiihrer Ludwig Johann Ostner und Vertriebsleiter
Martin Slavik iiber die Erfolgsgeschichte und neue Ziele.

Was waren die entscheidenden Im-
pulse fiir den Dental-Auftakt?

HansOstnergriindete ULTRADENT1924
inMiinchenmitdemZiel, elektromedizini-
sche Apparate zu entwickeln. Die ersten
Produkte sind Hochfrequenz-Bestrahler,
die von Zahnarzten zur Schmerzbehand-
lung eingesetzt wurden. Besuche von
Fachmessen gaben weitere Anhalts-
punkte fiir Ideen und Produkte im Bereich
Zahnmedizin.

Bitte beschreiben Sie uns die Technolo-
gie-Manufaktur ULTRADENT in Miinchen-
Brunnthal etwas genauer.

Dank der erfolgreichen Produkte, visio-
narem Eigentiimer und engagierten Mit-
arbeitern entwickelte sich das Familien-
unternehmen zu einem der bekanntesten
Anbieter moderner, praxisgerechter Be-

handlungseinheiten fiir alle Bereiche der
Zahnheilkunde. Dabei hat ULTRADENT
durch eigene Ideen und Entwicklungen
neue Standardsgesetztundgiltim Bereich
dentalmedizinischer Gerate als beispiel-
haft. Das standige Wachstum bedeutete
auch immerwiederden Umzugin grofRere
Gebaude. Zuletzt wurde im Jahr 2010 ein
eigenes Gebaude mit 4.000 Quadratme-
tern Produktions- und Verwaltungsflache
errichtet. Durch vermehrtes Engagement
und neue Produkte, wie zum Beispiel das
neuartige Multimedia-System vision U,
wurde es notwendig, bereits in diesem
Jahr einen Erweiterungsbau mit 800 Qua-
dratmetern zu realisieren.

Welche Vorteile ergeben sich aus der
Hi-Tec Manufaktur-Produktion?
Die Wiinsche und Bediirfnisse von

~ Ludwig Johann Ostner, Geschéftsfiihrer, (links), Martin Slavik, Vertriebsleiter, (rechts).

Dz

—rfolgskurs seit

Zahnarzten, Kieferorthopaden, Chirurgen
und ihren Patienten bilden die Grundlage
unserer Arbeit. So ist ULTRADENT in der
Lage, praxisgerechte Produkte mit hoher
Zuverldssigkeit und einfacher Bedienbar-
keit zu entwickeln und herzustellen. Ein
striktes Qualitatsmanagement stellt darii-
berhinausdie Zufriedenheitunserer Kun-
densicher.Einbesonderer Vorteilder Hi-Tec
Manufaktur-Fertigung liegt darin, dass
auch individuelle und aufiergewdhnliche
Wiinscherealisiertwerdenkénnen,damit
hoher Fertigungstiefe produziert wird.
Damit ist es fiir uns auch maoglich, unsere
Produkte den Kundenwiinschen und
Marktanforderungen schnellanzupassen.
Unzahlige innovative Produktideen, fir-
meneigene Patente und Gebrauchsmuster
sind bei uns so entstanden. Sie bedeuten
technologischen Vorsprung und fiir un-
sere Produkte hochste Zuverlassigkeit
und sehrlange Ersatzteilversorgung, min-
destens zehn Jahre iiber die Serienferti-
gunghinaus.

In welchem Preissegment ist ULTRA-
DENT am Markt positioniert?

ULTRADENT bietet den Kunden eine
klare und iiberschaubare Preispolitik.
So wurden schon vor Jahren die Behand-
lungseinheiten in Produktklassen zu-
sammengefasst. Grundlage ist dabei, dass
alle Produktklassen den hohen Anforde-
rungenvon ULTRADENT geniigen miissen
und sich nicht in der Qualitét, sondern in
der Ausstattung und der Ausstattungs-
moglichkeit unterscheiden.

Die Kompakt-Klasse richtet sich an
Praxisgriinder und Einsteiger (Wieder-

KENNZIFFER 0771
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1924

einsteiger) und Praxen mit Sondernut-
zung. Mit Behandlungseinheiten dieser
Klasse, wie zum Beispiel U 1302, U 1280,
U1301 Links/Rechts, wurden bereits
1.000 Praxen eingerichtet.

Die Premium-Klasse bietet zuséatzlich
noch Features wie beliiftete Echtleder-
Klimapolster, Massagepolster, Touch-
screen-Bedienfeld am Zahnarztgerat,
uv.m.Diese Behandlungseinheiten wer-
den besonders in der Implantologie,
Endodontie und Praxen mit hoherem
Privatanteil eingesetzt. Das Angebot
richtet sich an die Zahnérztinnen und
Zahnarzte, die ihre Praxis fiir ihr Be-
handlungskonzept speziell und fiir ihre
Patienten komfortabel einrichten méch-
ten. Die Ausstattung mit vision U ist bis-
hernurin der Premium-Klasse moglich.

Die easy-Klasse bietet spezielle
Einheiten fiir die Kieferorthopéadie und
Prophylaxe, deren Ausstattung sich
am Einsatzzweck orientiert. Fiir Praxen
mit Eingriffsraumen bietet ULTRADENT
spezielle Losungen an, wie zum Beispiel
Einheiten und Patientenstiihle in der
Chirurgie und eine Behandlungseinheit
fiir die Kinderbehandlung.

Welche Bedeutung hat das Qualitats-
merkmal ,,Made in Germany* fiir
ULTRADENT?

Durch das Pradikat ,Made in Ger-
many“ konnen wir unseren Stellenwert
besondersgegeniiberdeminternationa-
len Wettbewerb deutlich machen. Wir
sind ein deutsches Unternehmen und

1930

seit90 Jahrenim Raum Miinchen ansas-
sig. Wir weisen daher mit Recht auf die-
sen Punkthin und tun das auch mit Stolz.
ULTRADENT-Produkte haben in Deutsch-
land und auch auf immer mehr interna-
tionalen Markten einen sehr guten Ruf,
den wir halten und aushauen wollen.
Im Bereich Medizin und Medizintechnik
geniefit das Qualitatssiegel ,,Made in
Germany“ein hohes Ansehen.

90 Jahre schon zeichnen sich unsere
Produkte besondersdurch Langlebigkeit
aus, da auch die verwendeten Bauteile
iberwiegend aus deutscher Produktion
stammen. ,,Made in Germany“ macht
auch deutlich, dass unsere Produkte alle
sicherheitsrelevanten  Anforderungen
vorbildlich erfiillen und sich der Kunde
nicht nur beim Kauf, sondern auch bei
der Reparatur mit Original-Ersatzteilen
auf der sicheren Seite befindet und sich
auf eine langfristige Lieferung von Er-
satzteilen verlassen kann.

Hochqualifizierte Mitarbeiter aus den
Bereichen Engineering, Produktions-
technik, Organisation und Vertrieb stel-
len diese hohe Qualitdt aller Produkte
sicher. So wurde ULTRADENT zu einem
der fiihrenden Unternehmen auf dem
Gebietdesdentalmedizinischen Geréte-
baus. Fiir die Bereiche Kieferorthopa-
die, Kinderzahnheilkunde und Sonder-
anfertigungen fiir Linkshander wurde
ULTRADENT durch grofies Engagement
zum Marktfiihrer. Hohe Investitionen fiir
computergesteuerte Technologien stel-
len auch fiir die Zukunft Innovation und

Qualitat sicher und so stiitzen wir selbst
das Label ,Made in Germany*.

Was waren in den letzten Jahren die
grofiten Herausforderungen?

Kurz gesagt: ,Der Anschluss an die
digitale Welt!“ — Bisher wurde die Be-
handlungseinheitin derdentalen Praxis
immer als Einzelelement betrachtet, in
der Regel ohne Einbindung in vorhan-
dene EDV- oder Multimedia-Systeme.
Das wollten wir andern und die Einheit
in das digitale Netzwerk des Zahnarztes
integrieren, um ihm neue Moglichkeiten
inderInteraktionzugeben. Dabeihaben
wir uns an Techniken orientiert, die den
meisten Nutzern zum Beispiel durch
iPhone & Co bekannt sind.

Mit den Einheiten U 1600 und U 6000
sind diese Behandlungseinheiten mit
einem geschlossenem Betriebssystem
entstanden, das man sich ahnlich wie
die modernen Bedienfunktionen in ei-
nem FahrzeugderOberklassevorstellen
kann: absolute Betriebssicherheit, so-
lide Technik und hochste Zuverlassig-
keit. Der eigentliche Technologiesprung
besteht folglich nicht nur aus der Tech-
nik selbst, sondern liegt in der Intelli-
genz des Systems, das in beide Richtun-
gen kommunizieren kann. Der Rechner
steuertdabeinichtdie Grundfunktionen
der Einheit, er bedient nur das gesamte
Multimedia-System. Somit kann bei ei-
nem Systemausfall die Behandlungs-
einheit trotzdem vollstdndig genutzt
werden.

1957

_IIII

1924

Griindung von ULTRADENT
durch Hans Ostner.

1930

Mit dem Universalgerét Dentostat gelingt
ULTRADENT der erfolgreiche Einstieg in den
Dentalmarkt.

1957

lisierung.

Dz

ULTRADENT bringt die Elektronik
indie Dentalgerate. Die Zahnbohr-
maschine der Behandlungseinheit U 300
istdas erste Gerat mit elektronischer,
drehmomentgesteuerter Drehzahlstabi-

1972

Die Behandlungseinheit U 500,
seit 1966 auf dem Markt, wird zum
erfolgreichsten Nachkiegsmodell. Als
hohenverstellbares Standgerat oder
Kaltlichtleiter, Zahnsteinentferner und
Elektrochirurgiegerat.

1980

Das Zahnarztgerat U 3000 kommt auf den Markt und
wird das bisher erfolgreichste Produkt aus dem Hause
ULTRADENT. Das Produktdesign stand erstmalig im
Mittelpunkt der Entwicklung. Die hohe Zuverldssigkeit
und vielfache Ausstattungsmaglichkeiten sorgten fir die
groRRe Nachfrage.

1981

Standiges Wachstum
machte einen Umzug in
neue Rdume notwendig.
ULTRADENT entwickelt
und produziert modernste
Behandlungseinheiten
und Gerate im eigenen
Gebdude in Miinchen-
Trudering.
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Wie hat der Markt das System vision U
angenommen?

Multimedia-Technologie gibt es bei
ULTRADENT schon mehr als 15 Jahre. Da-
mals haben wir die erste Behandlungs-
einheit mit Bildschirm und Kamera auf
den Markt gebracht. vision U ist die
Weiterentwicklung daraus, die die neuen
technischen Moglichkeiten in diesem
Zusammenhang nutzt.

vision U isteine moderne Erganzungzu
der hochwertigen Hardware, die wir bis-
her schon produziert haben. Die Weiter-
entwicklungdes Soft-und Hardwareange-
bots ist natiirlich auch ein wichtiger As-
pekt des wirtschaftlichen und technologi-
schen Fortschritts,denn damitkonnen wir
in neue Bereiche der Praxis einen Nutzen
mit unseren Produkten generieren. Damit
sind wir auch schon bei den zwei wichti-
gen Punkten, die der Markt in Verbindung
mitvision U definiert hat.

Das Programmelement zur Unterstiit-
zungeines Praxis-QM-Systems hat groRes
Interesse ausgeldst und uns bestatigt,
dass der Zahnarzt von uns inzwischen
mehr erwartet als nur eine perfekt funk-
tionierende Einheit. Das gilt auch fiir den
zweiten Punkt, der von den Praxisverant-
wortlichen begriifst wurde. vision U bietet
die Méglichkeit, jeden Service- und War-
tungsschritt des Praxispersonals mit ge-
nauen Angaben per Text und Bildern zu
unterstiitzen und die Durchfiihrung wie-
der zu dokumentieren. Das entlastet die
Kontrollaufgaben des Zahnarztes und ver-
langertdie Betriebssicherheitder Einheit.

1972
1980
1981

Was schitzen lhre Kunden an
ULTRADENT-Einheiten besonders?

Ein gutes Produkt bedient gleicherma-
fen die Interessen von Zahnarzt, Praxis-
personal, Patient und Fachhandel und
sollte fiir alle Beteiligten einen Mehrwert
bieten. Am Beispiel vision U geben wir
unseren Kunden und Anwendern ein
interessantes, funktionelles und einzigar-
tiges Produkt mit Zukunftsperspektive an
die Hand, das Ausdruck von Kompetenz,
Komfort und Innovation in sich tragt. Hier
kommen wir wieder auf Ihre Frage beziig-
lich,,Madein Germany“zuriick. Gerade bei
neuen Technologien will sich der Markt
auf Know-how und Zuverléssigkeit beru-
fen kdonnen. So entsteht Vertrauen zum
Produkt und einer Marke.

Wie gestaltet sich die Partnerschaft
mit dem Fachhandel?

Die intensive Partnerschaft mit dem
Dentalfachhandelund derausschliefiliche
Vertrieb liber den Fachhandel sorgen fla-
chendeckend fiir einen raschen und kom-
petenten Service. Der Zahnarzt und der
Fachhandel schatzen dabei die kurzen
Informationswege zu ULTRADENT und
die schnellen, unbiirokratischen Entschei-
dungen eines mittelstandischen Unter-
nehmens. Diese funktionierende Koopera-
tiondientletztendlichvorallemdem Zahn-
arzt, seiner Praxis und seinen Patienten.

Welche Trends und Kundenbediirf-
nisse lassen sich bei Behandlungseinhei-
ten erkennen?

1986
1989
1997
1998
1999

Die wohl bemerkenswerteste Entwick-
lungin der Praxis betrifft nicht die Techno-
logie, sondern das Verhaltnis zwischen
Arzt und Patient. Darauf haben wir auch
schon mit der Entwicklung von vision U
reagiert und die Riickmeldung aus dem
Markt bestatigt diesen Trend. Der Patient
wird mehr und mehr zum Kunden, das
heifdt, erist nicht mehr der hilfshediirftige
Kranke,sondernvielmehrderindividuelle
Kunde mit personlichen Anspriichen. Die-
ser erwartet vom Behandler nicht nur die
zahnmedizinische Kompetenz, erwiinscht
sich auch als Kunde wahrgenommen zu
werden.HierkommtderBehandlungsein-
heiteine besondere Rolle zu, zum Beispiel
der Aspekt des Patientenkomforts und In-
fotainment, das heif$t Information und
Unterhaltung vor und wahrend der Be-
handlung.

Vielen Dank fiir das Gesprach! «

>> KONTAKT

ULTRADENT Dental-Medizinische
Gerate GmbH & Co.KG
Eugen-Sénger-Ring 10

85649 Brunnthal

Tel.: 089 420992-70

E-Mail: info@ultradent.de
www.ultradent.de

2005
2007
2009
2013
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1986 1998/99
Elektrisch angetriebene Motorstiihle
I6sen die hydraulischen Systeme ab. Als
Weiterentwicklung der erfolgreichen Behand-

lungseinheit U 3000 wird das Gerat U 4000

Ludwig Ostner wird Alleininhaber
von ULTRADENT. ULTRADENT feiert
sein 75-jahriges Bestehen. Die Multi-
media-Technik wird wichtiger Be-

-

jetzt von Mikroprozessoren gesteuert. Das standteil im Angebot von ULTRADENT. P
erste ULTRDENT Schwingbtigelgerat kommt \'.ﬁ."h ~
unter der Bezeichnung U 1250 auf den Markt. 2005 «| I.(#
Auf der IDS wird die erste Kompakt- i ——
1989 einheit fiir die Kinderbehandlung | A _T"f“ l
Auf der IDS in Stuttgart prasentiert mit dem Namen Fridolin vorgestellt. A\W g N
ULTRADENT den Motorstuhl GL 2009/2010. ULTRADENT erhélt daftir den Ge- g
brauchsmusterschutz. _
1997 00 '
Der GL 2020 ist die erste konsequente Motor- ‘ { }
2009

stuhl-Eigenentwicklung von ULTRADENT. Der
Behandlungsstuhl ist nicht mehr ein Einzelteil
der Einrichtung, sondern zentrales Element.
Behandlungseinheit und Speifontane werden
in diesem Konzept passend zum Stuhl gefertigt.

Die neue Produktlinie ,easy” er-
blickt das Licht der Dental-Welt. Daraus
entstehen die erfolgreichen Behand-
lungspléatze fiir die Kieferorthopadie
easy KFO1 und easy KFO2.

Kontrast bei der Behandlung.

.-

Solaris, eine LED-OP-Leuchte mit
variabler Helligkeit und variabler Lichtfarbe;
sorgt flir beste Ausleuchtung und guten

2015

Auf der IDS wird das neuartige Multimedia-
System vision U vorgestellt. Mit Solaris2 setzt
ULTRADENT die rasante Entwicklung in der
LED-Technologie fiir die Zahnarztpraxis um.

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Praxisnahe Studie

Zwel-Jahres-

Resultate

zum zweistufigen
Restaurationskonzept

Fiir Wissenschaft und Praxis stellt die klinische Performance von Fiillungsmaterialien auf Basis des Glas-
ionomers ein wichtiges Thema dar. Die Stabilitdt von Restaurationen mit einem modernen Vertreter dieser
Materialklasse — genauer dem aus einer Glasionomerkomponente und einem Kompositcoating bestehenden
EQUIA-System - ist auch Gegenstand einer auf fiinf Jahre angelegten praxisnahen Studie einer
Forschergruppe der Universitatsmedizin Greifswald. Im Rahmen des internationalen CED-IADR-Kongresses
in Florenz 2013 wurden aktuelle 24-Monats-Resultate vorgestellt." 23

0A Dr. Thomas Klinke/Greifswald

M Auch der internationale Kongress der
Continental European Division of the
International Association for Dental Re-
search (CED-IADR) in Florenz nahm die
wichtigsten Themen der Zahnmedizin in
denFokus.ImRahmenderVeranstaltung
wurden interessante Ausfiihrungen zur
Risikoeinschatzung von Restaurationen
mit dem zweistufigen Fiillungssystem
EQUIA (GC) prasentiert (Prof. Reiner
Biffar, Dr. Thomas Klinke, Zentrum fiir
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde, Poli-
klinik fiir za. Prothetik, Alterszahn-
heilkunde und med. Werkstoffkunde,

Universitatsmedizin Greifswald, WHO-
Studienregister: DRKS 00004220).

Innovatives Studiendesign

Der Untersuchungsgegenstand, das
EQUIA-Konzept, setztaufdie Kombination
der glasionomerbasierten Fiillungskom-
ponente EQUIA Fil mit dem hochgefiillten
Kompositlack EQUIA Coat. Zum Vergleich
zog die Studie einen konventionellen
Glasionomerzement (Fuji IX GP Fast, GC)
mit einem lichthdrtenden Coating (Fuji
Coat LC) heran (Abb.1und 2). Zu
den Materialien liegt eine Reihe
von Studien vor, jedoch basieren
die meisten Resultate auf Unter-

."‘ # —
:‘:':" ‘.I‘ S "
—— ) 754
. 11 el
§1 e
Abb.1 Abb.2

suchungen, die aufgrund der Durchfiih-
rungan einemeinzigen universitaren For-
schungsstandort nicht im vollen Umfang
die tagliche Routine in der Praxis wider-
spiegeln.

Diese ,Untersuchungsliicke” hat die
Forschergruppe der Universitdatsmedizin
Greifswald, Poliklinik fiir z&. Prothetik,
Alterszahnheilkunde und med. Werk-
stoffkunde, nun geschlossen. Zu diesem
Zwecke wurde die Untersuchung in
Zusammenarbeit mit niedergelassenen
Zahnarzten (in unterschiedlichen Stad-

~ Abb. 1 und 2: Als Kontrolle zum System EQUIA Fil/EQUIA Coat diente der klassische GIZ Fuji IX GP Fast in Kombination mit einem lichth&rtenden

Coating (Fuji Coat LC) (© GC).

Dz
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~ Abb. 3 bis 7: Einzelfallbetrachtung: Erfolg fiir die glasionomerbasierte Fiillung (© Dr. Klinke, Greifswald). - Abb. 3: 2009 — Baseline.
~ Abb.4:2010-12 Monate. - Abb.5:2011—24 Monate. - Abb. 6: 2012 — 36 Monate. - Abb. 7: 2013 — 48 Monate.

~ Abb. 8: Beste Voraussetzungen fiir eine
langzeitstabile GIZ-Fillung: Isthmus < ¥z Inter-
kuspidalabstand (© Dr. Klinke, Greifswald).

ten/Regionen) als ,Studie im Feld“ange-
legt. Selbstverstandlich zieht dies einen
hoheren Aufwand nach sich als eine Stu-
dieander Universitat, dafiir spiegeln die
Ergebnisse trotz der intensiven Einwei-
sung in das Fiillungssystem den ,ganz
normalen Alltag der taglichen Fiillungs-
therapie” wider.

An der doppelt verblindeten, randomi-
sierten, prospektiven klinischen Feldstu-
die nahmen 144 niedergelassene Zahn-
arzte in insgesamt 29 Mittelstadten (Ein-
wohnerzahlen: 50.000 und 250.000) teil,
die nach dem Zufallsprinzip ausgewahlt
und tiber ganz Deutschland verteilt sind.
Zur Auswertung kommt das ,Greifswald
Digital Analyzing System (GEDAS)*, mit
dem sich insbesondere Veranderungen
der okklusalen (Fiillungs-)Flachen wis-
senschaftlich korrekterfassen und auswer-
ten lassen.* Auf Basis des neuen innovati-
ven Studiendesigns legten die teilnehmen-
den Zahnarztinnen und Zahnarzte jeweils
vierFiillungeninzweidoppeltverblindeten
Studienarmen, wéhrend externe, kali-
brierte Untersucher von den Universitdten
Greifswald und Marburgin den Praxen der
teilnehmenden Kollegen die jahrlichen
Nachkontrollen durchfiihrten.s

Gute klinische Resultate

Die derzeitigen Resultate bestatigen
bereits verdffentlichte Untersuchungen,

aufgrund welcher sich EQUIA als Fiil-
lungsalternative fiir Kavitaten der
Klasse | und fiir kleinere Klasse Il-Kavi-
taten empfehlen lasst (Indikationsein-
schrankungen siehe Herstellerangaben:
gemafl der Gebrauchsanweisung ist
EQUIA u.a. bei Restaurationen der Klasse |,
unbelasteten Restaurationen derKlasse |
und kaudruckbelasteten Restaurationen
derKlasse Il —sofern der Isthmus weniger
als die Halfte des Interkuspidalraumes
betragt—anwendbarundfiirdiese Indika-
tionen tiberdie GKV abrechenbar).

Bereits bei der Auswertung nach einem
Zeitraum von zwolf Monaten liefien sich
keine sichtbaren Unterschiede zwischen
der Kontrollgruppe und dem neuen
EQUIA-System feststellen. Lediglich drei
voninsgesamt367 EQUIA-Fiillungen zeig-
ten Fillungsrisse oder eine partielle Frak-
tur (es war jedoch in keinem Fall eine Er-
neuerung notwendig). Auch die nun vor-
liegenden 24-Monats-Ergebnisse weisen
dem EQUIA-System eine gute klinische
Performance in niedergelassenen Praxen
nach. So kénnen hinsichtlich der Uber-
lebensquote derzeit keine signifikanten
Unterschiede im Vergleich zur Kontroll-
gruppe beobachtet werden. Da die Studie
auf fiinf Jahre angelegt ist, sind die hier
vorgestellten Resultate nach 24 Monaten
als Zwischenergebnisse zu verstehen —
jedoch hat sich das EQUIA-System bei der
Beobachtung einzelner Félle auch iiber
mehrere Jahre als erfolgreich erwiesen
(Abb.3 bis7).

Studiendesign: Hohe Praxisnéhe,
hohes Evidenz-Niveau

Wie weiter oben erldutert, kommt den
Ergebnissen gerade aufgrund des praxis-
nahen Studiendesigns eine hohe Bedeu-
tung zu. Die Universitatsmedizin Greifs-
wald kooperierte hierbei mit niedergelas-
senen Kollegen mit dem Ziel, sozusagen
JWissenschaft mit der Praxis, fiir die Pra-
xis“ zu betreiben. Als Ergebnis zeichnet

sich u.a.die korrekte BeurteilungderKavi-
tatengrofRe sowie der Indikationsstellung
in Abhéngigkeit des verwendeten Fiil-
lungsmaterialsab, die eine dervielen Vor-
aussetzungen fiir die Langlebigkeit von
Fillungen darstellt. Bei EQUIA ist diese
als positiv zu bewerten, wenn die in der
Breite des Isthmus gemessene Kavitaten-
grofe nicht mehr als der halbe Abstand
der daran angrenzenden gegeniiberlie-
genden Hocker zueinander (Interkuspi-
dalabstand) betragt (Abb. 8). Abschlie-
Rend ist als Tipp fiir die Praxis hinzuzufii-
gen, dass zur Vorbeugungeiner Frakturim
Approximalbereich die Verwendung von
verkeilten, bauchigen, gegebenenfalls
auch bombierbaren, diinnen Matrizen
(0,025-0,03mm) empfohlen werden
kann. ¢

Die Literaturliste finden Sie unter
www.dentalzeitung.info
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Thomas Klinke
Universitatsmedi-
zin Greifswald
Zentrum fiir Zahn-,
Mund- und Kiefer-
heilkunde
Poliklinik fiir

z4. Prothetik, Alterszahnheilkunde
und med. Werkstoffkunde
Walther-Rathenau-StraBe 42a

17475 Greifswald

E-Mail: klinke@uni-greifswald.de
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SeifgrundstraBe 2

61348 Bad Homburg

Tel.: 06172 99596-0
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Abenteuer Zahnfarbe —Teil 1

Von der

—arbnahme bis

zur Farbinterpretation
Im Lalbor

Wie wird ein nicht greifbarer Sachverhalt wie ,,Farbe" definiert und somit reproduzierbar gemacht? Wie
kdnnen wir das subjektive Farbempfinden ,,austricksen“? Und wie kann Zahnfarbe so kommuniziert wer-
den,dass auch der Kollege die keramische Schichtung vornehmen kann? Die Autorin schreibtim ersten Teil
iiber ihre Erfahrungen mit dem Thema Zahnfarbe und geht auf die effiziente und reproduzierbare Farb-
bestimmung mit dem VITA SYSTEM 3D-MASTER (VITA Zahnfabrik) ein. Im zweiten Teil wird ein Patientenfall
vorgestellt, bei dem stark verfarbte Zahnstiimpfe trotz geringer Platzverhéltnisse unauffallig und natiirlich
versorgt werden konnten (VITA VM 9).

ZTM Heike Assmann/Lage/Lippe

I ,DieFarbebitte etwas hellerals A3 und
im marginalen Bereich etwas orange.”
Diese oder dhnliche Botschaften auf Auf-
tragszetteln kennen viele Zahntechniker.
Die wenigsten jedoch wollen sich mitden
sparlichen Informationen in das ,,Aben-
teuer Zahnfarbe” stiirzen. Das Risiko ei-
ner Reklamation wegen einer nicht pas-
senden Zahnfarbe ist zu hoch.

Die heutigen Moglichkeiten kerami-
scher Systeme sind beeindruckend —
in Kombination mit unserem geiibten
zahntechnischen Form-, Farb- und Fach-
verstand konnen auf effizientem Weg
asthetisch-funktionelle Restaurationen
realisiert werden. Aber was niitzen die
besten Materialien, wenn der Zahntech-
niker liber die Zahnfarbe des Patienten
nursehrknappgehaltene Informationen
bekommt. Auch das ,beste” Keramiksys-
tem wird diesem Abenteuer nicht stand-
halten. Neben der Farbinterpretation
sind es die durchdachte Schichttechnik
und eine adaquate Oberflachenmorpho-
logie, die ein natiirliches Farbspiel kera-
mischer Kronen erméglichen. Selbst ver-
farbte Zahnstiimpfe kdnnen kaschiert
und die Restauration trotzdem lebendig

Dz

und farbdynamisch ,,unsichtbar” in die
natiirliche Zahnreihe inkliniert werden.

Unser Potenzialliegtdarin,individuelle
Losungen zu erarbeiten. Die Frasma-
schine kann viel und hilft bei der Ferti-
gung, aber sie macht nur das, was ihr vor-
gegeben wird. Die Bestimmungund Uber-
mittlung der Zahnfarbe spielt eine ent-
scheidende Rolle. In unserem Labor
arbeiten mehrere Keramiker und oft ver-
blendet nicht der ,farbnehmende® Zahn-
technikerdie jeweilige Restauration.Auch
wenndiesderIdealfallware;im laufenden
Laboralltag ist das aus logistischen Griin-
den nicht immer moglich. Wie aber kén-
nen wir trotzdem die exakte Zahnfarbe
reproduzieren? Wir arbeiten hierfiir mit
dem VITA Linearguide 3D-MASTER (VITA
Zahnfabrik,Bad Sackingen),individuellen
Farbplattchen sowie einem elektroni-
schen Farbmessgerat (VITA Easyshade
Advance, VITA Zahnfabrik).

Einbildung oder Wahrnehmung?
Ohnetieferin eine philosophische Ab-

handlung sowie die physikalischen Aus-
fiithrungen von Helligkeit, Farbe, Wahr-

nehmung und Einbildung abzugleiten,
soll ein ,kleiner Ausflug” fiir das Thema
Zahnfarbe sensibilisieren. Zahntechni-
kersind weder Malernoch Kiinstler,doch
das Wissen iiber die Theorie der Farben
istfiirdie GestaltungvonZahnen wichtig.
Wir kénnen nur reproduzieren, was wir
wahrnehmen. Wir miissen verstehen,
wie Farbe funktioniert und wie sie mit
Materie, Form, Gestalt und Oberflache
interagiert.

Die Welt scheint bunt, obwohl sie es
nichtist. Ohne unsere Augen und unser
Gehirn gabe es keine Farben, sondern
nur elektromagnetische Wellen unter-
schiedlicher Lange. Das klingt tech-
nisch, emotionslos und entspricht nicht
dem, was wir uns gern vorstellen méch-
ten, aber es ist eine Tatsache: Bewun-
dern wir ein Bild von van Gogh oder be-
staunen die vollendete Harmonie einer
bliihenden Sommerwiese, ist das, was
wir sehen, im physikalischen Sinne ein
Produkt unseres Gehirns. Farbe ist eine
subjektive Empfindung. Zudem resul-
tiert die Farbwahrnehmung nicht nur
aus der Unterscheidung von Flachen
gleicher Helligkeit, vielmehr hat auch
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die Topologie der Oberflache einen ent-
scheidenden Einfluss.

Helligkeit, Zahnfarbe, Oberflache

Das variable Farbspiel und die Farb-
nuancen natiirlicher Zdhne beeindrucken.
Doch woher kommt das und wie kénnen
wir dieses Farbspiel nachahmen? Be-
trachten wir den Begriff Zahnfarbe wort-
wortlich, fallt auf, dass die Bezeichnung
im eigentlichen Sinne nicht korrekt ist.
Zahnfarbe entstehtdurch die Wechselwir-
kung zwischen einfallendem Licht und
dem Zahn; einige Anteile des Lichts wer-
den im Zahninneren absorbiert, andere
werden an der Zahnoberflache gestreut
oder reflektiert. Somit begriindet sich
der asthetische Erfolg einer Restauration
zu einem grofien Teil auf der Gestaltung
der Zahnform respektive der Oberflache.
Leichte UnregelmaRigkeiten aufder Ober-
flaiche — angepasst an die morphologi-
schenKriterienderNachbarzahne—schei-
nen ebensowichtig, wie die Interpretation
der Zahnfarbe. Das menschliche Farb-
empfindenistdreidimensional: wir unter-
scheiden Farben nach der Helligkeit (Va-
lue), der Intensitat (Chroma) und dem
Farbton (Hue) (Abb. 1). Nach dieser Klas-
sifikation — Farbsystem von Munsell — ist
auch das Farbsystem VITA 3D-MASTER
gegliedert, dessen Anordnung einer Logik
entspricht, die uns als Zahntechniker das
Leben erleichtert (Abb. 2).

Patientenfall

Ausgangssituation

Die 33-jahrige Patientin kontaktierte
die Praxis mitdem Wunsch einer dstheti-
schen Frontzahnversorgung. Die Zahne 11
und 21 waren bereits mit keramischen
Kronen versorgt, allerdings entsprachen
diese nicht den Anspriichen der jungen
Frau (Abb. 3). Die hohe Opazitat der Kro-
nendemaskiertebensowiederungleich-
mafRige Gingivaverlauf. Auch die Lange
derVersorgung, die Morphologie und die
Oberflachenstruktur dhnelten nicht dem
natirlichen Zahn (Abb. 4). Im Kindes-
alter wurde bei der Patientin eine kie-
ferorthopadische Regulierung begon-
nen, die jedoch nach einem Fahrrad-
unfall nicht fortgefiihrt wurde. Ansonsten
hatte die junge Frau ein kariesfreies
Gebiss, eine sehr gute Mundhygiene
und hohe asthetische Anspriiche. Nach
einer Aufklarung entschied sie sich fiir

~ Abb. 1: Das Farbsystem von Munsell teilt Farben in drei Dimensionen: Value (Helligkeit), Chroma
(Séttigung), Hue (Ton). Bildquelle: Wikimedia Commons, Jacob Rus. - Abb. 2: Unser Equipment fiir
die Farbbestimmung: Farbskala (VITA Linearguide 3D-MASTER, VITA Zahnfabrik), elektronisches
Farbmessgerét (VITA Easyshade Advance, VITA Zahnfabrik), Farbring mit Zahnfleischmaske.
Grundlage ist das VITA SYSTEM 3D-MASTER (nach Klassifikation von Munsell). 1. Bestimmung
der Helligkeit (Value), 2. Bestimmung der Farbintensitat (Chroma) und des Farbtons (Hue).

diefolgende Therapie: Zwei Frontzahn-
kronen auf Zirkondioxid-Geriisten mit
keramischerVerblendung.Einerchirur-
gischen Kronenverlangerung stand sie
skeptisch gegeniiber, weshalb von die-
sem invasiven Eingriff abgesehen
wurde. Anhand von Situationsmodel-
len wurde eine Analyse der Form und
Gestaltung vorgenommen sowie ein
Wax-up modelliert (Abb. 5a und b). Ge-
meinsam mit dem Zahnmediziner be-
sprachen wir die anzustrebende Zahn-
form.

Die Bestimmung der Zahnfarbe

Grundsatzlich wird die Farbbestim-
mung bei uns im Dentallabor vorge-
nommen. Zweifelsohne befinden wir
uns in einer luxuriésen Situation, da-

sich die Praxisraume quasi nebenan
befinden und der Patient ohne grofien
Umstand einen Termin beim Zahntech-
niker wahrnehmen kann. Dies wird
bereits im Behandlungsplan entspre-
chend terminiert. Die Farbnahme er-
folgt nach einem konsequenten Kon-
zept, welches jedem Techniker unseres
Labors inne ist. Das gewahrt Reprodu-
zierbarkeit. Auch der nicht farbneh-
mende Zahntechniker kann anhand der
hinterlegten Farbbestimmung die Res-
tauration anfertigen. ,Im marginalen
Bereich des Zahnes bitte etwas mehr
orange”—was genau meint der Kollege
mit dieser Angabe? Wir achten bereits
bei der Farbnahme darauf, exakt die
Massen zu definieren, mit denen die
Restauration geschichtet werden soll.
Hierfiiristesunentbehrlich,dass jedem

Abb.3 ]

(L
U

~ Abb. 3: Die vorhandenen Frontzahnkronen 11 und 21 wirken opak und unharmonisch.
~ Abb. 4: Ansicht von lateral: Den alten Kronen fehlen Wélbungen und Struktur, sicherlich
auch bedingt durch die geringen Platzverhéltnisse nach labial. - Abb. 5a: Analyse der
Ausgangssituation anhand des Situationsmodells. - Abb. 5b: Das Wax-up gibt die anzustre-
bende Situation vor.
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Abb. 6a und b: Die Farbbestimmung mit Zahnfleischmaske kann eine Fehlinterpretation durch die Gingiva verhindern.

Techniker die im Labor vorhandenen
Keramiksysteme (in unserem Fall VITA
VM 9 oder VITA VM 13 — auch in VITA
SYSTEM3D-MASTER Farbenerhaltlich)
bis ins Detail bekannt sind. Dieses Wis-
sen ermoglicht die gezielte Umsetzung
des Farbnahmebefunds in hochwerti-
gen Zahnersatz.

Fehlerfreie Farbbestimmung

Idealerweise werden die visuellen
Farbbestimmungstermine auf einen
Vormittag gelegt. Diffuses Tageslicht ist
zu bevorzugen. Alternativ bieten sich
Tageslichtlampen an, die eine Farbtem-
peratur zwischen 5.000 und 5.500 Grad
Kelvin und eine Helligkeit von 1.200 bis
1.500 Lux aufweisen. Um Farbtone und
transparente Zonen im Inzisalbereich
zu erkennen, sollte das Licht seitlich im
Winkel von etwa 45° auf den Zahn fal-
len. Farbige Flachen (Wandbilder, In-
ventar et cetera) kdnnen stark beein-
flussen und sollten vermieden werden,
ebenso starkes Make-up am Patienten
und farbige Kleidung. Wir sind dazu
ibergegangen, dem Patienten einen

grauen Umhang umzulegen. Standard
ist es auflerdem, eine Zahnfleisch-
maske um die Referenzzahne zu legen.
Somit wird eine potenzielle Fehlinter-
pretation durch die Gingiva verhindert
(Abb. 6a und b). Der Abstand zwischen
Auge und Zahn sollte etwa eine Armldange
(30—40cm) betragen. Speichelerhéhtden
Glanz der Zahnflache. Daher sollte die
Farbe am trockenen Zahn und zur Kon-
trolle am angefeuchteten Zahn vorge-
nommen werden (hierbei muss auch der
Musterzahn angefeuchtet werden).

Farbbestimmung mit dem VITA
Linearguide 3D-MASTER:

1.Die Helligkeit wurde ermittelt und
damit waren bereits 60 Prozent der
Farbe definiert.

2.Im zweiten Schritt bestimmten wir
die Farbintensitat sowie den Farbton
und erreichten damit 100 Prozent der
Zielfarbe.

Die einzelnen Zahnfarben des VITA
SYSTEM 3D-MASTER sind in fiinf ver-
schiedene Helligkeitsstufen (Value) fiir
natiirliche Zahnfarben sowie einer Hel-
ligkeitsstufe o fiir Zahnaufhellungsfar-
ben (Bleachfarben) geordnet. Innerhalb

dieser variieren die Farbstdabchen in der
Farbintensitat (Chroma) sowie im Farb-
ton (Hue). Da eine industriell hergestellte
Farbskala jedoch einige Informationen —
inshesonderezuden Essenzfarben—nicht
vermitteln kann, arbeiten wir zusatzlich
mit einem selbst gefertigten Farbrad, auf
welchem erkennbar ist, wie die jeweilige
Keramikmasse nach dem Brennen wirkt.
Fiir dieses Farbrad haben wir unsere
gewohnten Massen in bestimmten Ver-
haltnissen zueinander gemischt und ge-
brannt.Die Brennprobenwurden auf Tief-
ziehfolie geklebt und beschriftet (Abb. 7).
Wahrend der Farbbestimmung am Pa-
tienten kann so ganz individuell die rich-
tige Masse gewahlt und notiert werden.

Fixieren der Farbe

Farbe ist schwer in Worte zu fassen,
nicht leicht zu begreifen und schwierig
zu kommunizieren. Nachdem wir die
Zahnfarbe definiert hatten, erfolgte die
Niederschrift. Wir skizzierten die Grund-
farbe sowie den Farb- und Helligkeits-
verlauf auf einem patientenindividuel-
len Farbzettel (Farbnavigator) (Abb. 8).

Abh.7: Das von uns selbst gefertigte Farbrad dient der Bestimmung individueller Charakteristika am Zahn.
sowie der Farb- und Helligkeitsverlaufe auf einem ,,Farbnavigator“. Die zu verwendenden Massen werden bereits bei der Farbnahme definiert.

"oz IEP

Abb. 8: Das Skizzieren der Grundfarbe
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~ Abb. 9: AbschlieBende Farbbestimmung mit einem digitalen Farbmessgerét (VITA Easyshade Advance), welches unabhéngig von Umgebungslicht
oder dem subjektiven Empfinden des Zahntechnikers ist. = Abb. 10 und 11: Nach der Entnahme der Kronen prasentierten sich stark verfarbte
Zahnstimpfe. Zudem bestétigte sich die Beflirchtung, dass die Stiimpfe 11 und 21 im labialen Bereich stehen und somit nur wenig Platz fiir die

vollkeramischen Kronen vorhanden ist.

Bereits jetzt wurde die entsprechende
Komponente aus dem Keramiksystem
bestimmt. Fiir die abschlieRende Kon-
trolledervisuellen Farbbestimmungver-
wendeten wir ein elektronisches Farb-
messgerat (VITA Easyshade Advance),
mit dem die Grundfarbe und der Farb-
verlauf zuverlassig und schnell definiert
(Abb. 9) sowie die keramische Restaura-
tion Giberpriift werden kann. Das Umge-
bungslicht hat bei dem Geréat keine Aus-
wirkung auf das Ergebnis, ebenso wenig
wie das Befinden des farbnehmenden
Technikers. Diese Faktoren erleichtern
sowohldie Terminierung mitdem Patien-
ten, da man nicht an optimale Tageszei-
ten gebunden ist, gleichzeitig objekti-
viert man die Bestimmung der Grund-
farbe.Beivitalen Zdhnenohne Restaura-
tionen ist die digitale Farbmessung eine
sicherere und vom Umgebungslicht un-
abhéngige Referenz. Neben der Farbbe-
stimmung sind fiir uns Fotos zur hilfrei-
chen Unterstiitzung bei der Analyse der
Ausgangssituationgeworden.ZTMKlaus
Miterthies sagte:,,Derbeste Lehrmeister
istunsere Kamera“underinnertdamitan
die Wichtigkeit einer Fotodokumenta-
tion. Diese kann in der mit dem VITA

Easyshade Advance mitgelieferten Do-
kumentations- und Kommunikations-
software VITA ShadeAssist vorgenom-
menwerden.Gleichzeitigkonnen Zahn-
techniker bei raumlicher Trennung von
Zahnarzt und -techniker optimal alle
Farbinformationen kommunizieren.

Geriistherstellung

Nach der Entfernung der alten Kronen
prasentierten sich stark verfarbte Zahn-
stiimpfe der Zdhne 11und 21 (Abb.10). Zu-
dem bestatigte sich unsere Befiirchtung,
dass die Zahnstiimpfe relativ weit im la-
bialen Bereich stehen (Abb. 11). Es stellte
sich die Frage, wie die starke Verfarbung
kaschiert werden kann, ohne auf ein
internes Farbspiel verzichten zu miissen.
Im dsthetischen Frontzahnbereich ar-
beiten wir generell mit vollkeramischen
Materialien.Beimetallkeramischen Res-
taurationenstelltsichnebeneventuellen
Verfarbungen der Gingiva und grau-
schwarz erscheinenden Randern das
Problem einer ungiinstigen Lichtbre-
chungam Metallkern. Hier sehen wir ne-
ben der Biokompatibilitdt den groRRen
Vorteil vollkeramischer Systeme. In die-

sem FallwareinGeriistmaterialmiteiner
hohen Opazitat gefragt, und so entschie-
den wir uns fiir eine hochfeste Oxidkera-
mik (VITA In-Ceram YZ). Eine zusatzliche
Herausforderung waren die nach vesti-
bular begrenzten Platzverhaltnisse. Die
Pfeilerzahne standen nach labial ge-
kippt;wirhattenalsonurwenigSubstanz
fiir das deckende Geriist und die indivi-
duelle Verblendung. Um trotzdem die
transluzente, respektive die lichtopti-
sche Wirkung eines natiirlichen Zahns
nachbilden zu kdnnen, sollten die her-
vorragenden asthetischen Eigenschaf-
ten einer Feldspatkeramik genutzt wer-
den (VITAVM 9).
NachderHerstellungdes Scan-Modells
aus Superhartgips wurde selbiges iiber
denLaser-ScannerdesinLab-Schleifgera-
tes (Sirona, Bensheim) digitalisiert. Die
CAD-Konstruktion der beiden Kronenge-
riiste erfolgte an dem auf dem Monitor
dargestellten 3-D-Datenmodell (Abb. 12).
In der zugehdrigen Software konnen un-
teranderemdie Wandstarken der Geriiste
definiert werden. Achtung: Die Wand-
starke einer Geriistkrone sollte 0,5mm
nicht unterschreiten. Nach dem Importin
die CAM-Software erfolgte das Schleifen

1k
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~ Abb.12 und 13: Das Arbeitsmodell wurde digitalisiert und virtuell die Kronengeriiste modelliert. Nach dem Import in die CAM-Software erfolgte das
Ausschleifen der Geriiste aus einem Zirkonoxidblock (VITA In-Ceram YZ-55).
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| Abb. b

Abb. 14b

~ Abb. 14a und b: Die vom Block abgetrennten Kronengeriste vor und nach dem Sintern. - Abb. 15a und b: Die Geriiste passten sehr gut.

Abb. 15a

Es waren nur geringe Aufpass-MaBnahmen notwendig. Die Oberflache der Kronen blieb unbertihrt. = Abb. 16 und 17: Das Kappchen ist auf
Mindeststarke (0,5 mm) geschliffen. Die weiBen Gertistkronen werden die Verfarbungen abdecken. Aber kann trotz des geringen vestibuldren
Platzangebotes ein lebendiges, internes Farbspiel erreicht werden?

der Kappchen aus dem Zirkonoxidblock
(VITA In-Ceram YZ-55) (Abb. 13). Der
abschlieende Sinterbrand (Dichtsin-
tern) wurde im Hochtemperaturofen
(ZYCROMAT, VITA Zahnfabrik) vorge-
nommen (Abb. 14a und b). Die Passung
derKéppchen nach dem Sintern warsehr
gutund es bedurfte nurweniger manuel-
ler Aufpass-Maftnahmen (Abb. 15a und
b).Jedwedes Schleifen muss mit Feindia-

ZTM Heike Assmann
erlernte das Zahn-
techniker-Handwerk
inden Jahren 1991
bis 1995 in Anrdchte.
Nach ihrer Ausbil-
dung war sie in ver-
schiedenen Laboren
beschéftigt und sammelte in allen
Bereichen der Zahntechnik Berufs-
erfahrung. Insbesondere am Thema
,Asthetische Restaurationen®

hat ZTM Assmann bereits wahrend

ihrer Gesellenjahre Gefallen gefunden.
Ihre Meisterausbildung absolvierte sie
berufsbegleitend in den Jahren 2001

bis 2004 an der HWK Dortmund.
Wahrend dieser Zeit hat sie sich intensiv
mit dem Gebiet der , Asthetischen Zahn-

manten und mit Wasserkiihlung vorge-
nommen werden. Nach einer Geriistein-
probe im Mund der Patientin konnte die
asthetische Veredelung der Kronen —die
Verblendung—beginnen.

Fazit-Teil 1

Das beschriebene Verfahren ist un-
sere Vorgehensweise, die Zahnfarb-

5> AUTORIN

heilkunde* respektive der vollkerami-
schen Technik beschaftigt und sich
fortgebildet. ZTM Assmann ist heute als
angestellte Zahntechnikermeisterin
im ZM-Z Paderborn beschaftigt sowie
als freie Referentin und Dozentin
(Handwerkskammer Dortmund,
Inhouse-Schulungen et cetera) tétig.
Inihren Kursen widmet sie sich
speziell dem Thema ,Keramik®.
Heike Assmann ist aktives Mitglied im
ZTM-Arbeitskreis Dortmund sowie

im ,,Forum Zahntechnikerinnen“ des
Dentista Clube.V.

ZTM Heike Assmann
LiebigstraBe 34
32791 Lage/Lippe
www.zahnass.de

bestimmung zu standardisieren. Doch
noch ist das Ergebnis der Farbbestim-
mung nicht in die Keramikschichtung
iibertragen. Fiir eine naturnahe Imita-
tion eines Zahns bedarf es eines harmo-
nischenZusammenspielsvieler Kompo-
nenten: Zahnfarbbestimmung, Licht-
spiel, Morphologie und Textur, manuel-
les Geschick, Keramiksystemetcetera.In
einem ausgeglichenen Zusammenspiel
aller Parameterentstehtdie Illusionvon
Natiirlichkeit. Werden wir es schaffen,
die verfarbten Stiimpfe kaschieren zu
konnen? Kann trotz der geringen Platz-
verhéltnisse ein in der Form und Licht-
dynamik dsthetisches Ergebnis erreicht
werden (Abb.16 und 17)? Im zweiten Teil
des Beitrags wird die dsthetische Um-
setzung mit einer hochschmelzenden,
sehr feinkdrnigen Verblendkeramik
(VITAVM 9) beschrieben. 4«
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Veranstaltungsriickblick

Jem

Siofilm auf der Spur

Mit bloBem Auge meist unsichtbar, vielfach verborgen an schwer erreichbaren Stellen und seine Natur
selbst erfahrenen Behandlern oft kaum bekannt: Der orale Biofilm bestimmt mit seiner Wirkung zwar
wesentlich den zahnarztlichen Alltag, doch bis zuletzt verstanden ist er von vielen Praxen bislang nicht.
Oral-B riickte daher jetzt das moderne Biofilm-Management ins Licht — als Thema des 5. Oral-B Symposi-
ums in Frankfurt am Main. Oberarzt Priv.-Doz. Dr. Alexander Welk, Priv.-Doz. Dr. Gregor Petersilka, Prof. Dr.
Nicole B. Arweiler, Prof. Dr. Frank Schwarz, Dr. Garl Naughton und Moderator Dr. Ralf Rossler nahmen die
mehr als 800 Teilnehmer dabei mit auf Spurensuche und vermittelten die Regeln einer erfolgreichen
Biofilmkontrolle — wissenschaftlich fundiert und praxisnah.

Thomas Hammann/Bad Nauheim

Am Anfang stehen Biofilme: So sind
sie zum einen viel alter als Homo sa-
piens selbst und zum anderen in oraler
Form bis heute Ursache fiir viele Mund-
erkrankungen des Menschen. Daran
lie} Oberarzt Priv.-Doz. Dr. Alexander
Welk von der Poliklinik fiir Zahnerhal-
tung, Parodontologie und Endodonto-
logie am Zentrum fiir Zahn-, Mund- und
Kieferheilkunde der Universitatsmedi-
zin Greifswald gleich zum Auftakt des
Vortragsprogramms keinen Zweifel.
Dabei werden Erkrankungen in der
Mundhdhle durch Mikroorganismen
hervorgerufen, die im Grunde symbio-
tisch mit anderen Bakterienarten und
dem Wirtsorganismus co-existieren.

Kommt es allerdings zu einer Verschie-
bung des 6kologischen Gleichgewichts
und einer Vermehrung der schadlichen
Bakterien, kann der orale Biofilm eine
zerstorerische Kraft entfalten — mit den
bekannten Folgenwie Kariesoder Paro-
dontitis.

Was sich da genau im Mundraum ab-
spielt, wei? die Gesellschaft kaum. Dies
belegt eine im Rahmen des Symposiums
erstmals vorgestellte Umfrage, die das
forsa-Institut im Auftrag von Oral-B
durchgefiihrt hat: Ihr zufolge geht jeder
Vierte davon aus, dass es sich bei Plaque
lediglich um ,eine leblose Ablagerung®
handelt. Alarmierend auch, dass mehr
als 30 Prozent nicht wissen, dass Plaque

Abb.1:Ausallen Perspektiven— liber 800 Teilnehmer richteten in Frankfurt am Main den Blick
auf die moderne Biofilmkontrolle (© Oral-B).

"oz IEP

aus Bakterien besteht und an den Zah-
nen haftet. Fast40 Prozentder Befragten
gehen davon aus, dass Zahncremes
weifde Farbpartikel (!) enthalten kdnnen,
um die Zahne aufzuhellen. Am bedenk-
lichsten mutet die viel zu positive Selbst-
einschatzung der Patienten an, wonach
sich90 Prozentselbsteine sehrgute oder
gute Mundhygiene attestieren. Die zahn-
arztliche Praxis weifdesaus dertaglichen
Beobachtungbesser, und auch die Vierte
Deutsche Mundgesundheitsstudie (DMS
IV) spricht eine andere Sprache: Der Da-
tenlage nach leiden fast 90 Prozent der
65- bis74-)ahrigenan einer mittelschwe-
ren oder schweren Parodontitis.

Esistalsonoch viel Aufklarungsarbeit
nétig, um den Patienten zu einer effekti-
veren Prophylaxe zu bewegen. Wie eine
solche Kommunikation gestaltet werden
kann, zeigte Dr. Carl Naughton, promo-
vierter Linguist und padagogischer
Psychologe, auf unterhaltsame Weise —
mit dem Tenor, dass die zahnérztliche
Praxis den Patienten einerseits mitihren
Erlduterungen nicht unterfordern, an-
dererseits aber auch nicht iiberfordern
diirfe.

Professionelle
MaBnahmen ergreifen

NebenderAufklarungdes Patienten zur
hauslichen Prophylaxe spielen die thera-



peutischen Maftnahmen in der Praxis

selbst eine entscheidende Rolle im Bio-

film-Management. Priv.-Doz. Dr. Gregor

Petersilka, Fachzahnarzt fiir Parodonto-

logie in freier Praxis in Wiirzburg mit

Lehrauftrag an der Poliklinik fiir Paro-

dontologie in Miinster, sagte in seinem

Vortrag der schadlichen Plaque den

Kampf an — und beschrieb auch die ge-

eigneten Mittel. So empfahl er, mindes-

tens einmal jahrlich eine subgingivale

Instrumentierung vorzunehmen. Dabei

sei es weniger entscheidend, ob Kiiret-

tage und Wurzelglattung manuell oder

maschinell erfolgten, sondern vielmehr

dass handwerklich akkurat gearbeitet

werde. Abb. 2: Sie machten das 5. Oral-B Symposium zum (iberragenden Erfolg: (v.l.n.r.) Jens Starke-
Prof. Dr. Frank Schwarz, stellvertreten-  Wuschko, ehem. Country Manager Professional Oral Health Deutschland/Osterreich/Schweiz bei

derLeiterderPoliklinik fiirZahnarztliche  Procter & Gamble, mit den Referenten Dr. Carl Naughton, promovierter Linguist und padagogischer

Chirurgie und Aufnahme, Universitats-  Psychologe, Prof. Dr. Nicole B. Arweiler, Direktorin und Lehrstuhlinhaberin der Abteilung fiir Paro-

klinikum Diisseldorf, lenkte wiederum  dontologie der Philipps-Universitdt Marburg, Priv.-Doz. Dr. Alexander Welk, Oberarzt an der Polikli-

das Augenmerk der Teilnehmer speziell  nik fiir Zahnerhaltung, Parodontologie und Endodontologie am Zentrum fiir Zahn-, Mund- und Kie-

auf die Implantatnachsorge. Dabei be-  ferheilkundederUniversitdtsmedizin Greifswald, Prof. Dr. Frank Schwarz, stellvertretender Leiter der

richtete erauch vom Ergebniseinernoch  Poliklinik fiir Zahnérztliche Chirurgie und Aufnahme, Universitatsklinikum Diisseldorf, und dem

unveroffentlichten Studie zur Mukositis.  Moderator des 5. Oral-B Symposiums, Dr. Ralf Rossler, Praxishochschule Kdln (nicht im Bild:

Darin stellte er12 Monate postimplanta-  Priv.-Doz. Dr. Gregor Petersilka, Fachzahnarzt fiir Parodontologie in freier Praxis in Wiirzburg,

tionem bei 33 der insgesamt 34 Teilneh-  Lehrauftrag an der Poliklinik fiir Parodontologie in Miinster; © Oral-B).
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~ Abb. 3: Die Referenten aus Wissenschaft und Praxis zogen das Auditorium in den Bann — hier
Priv.-Doz. Dr. Gregor Petersilka (links) neben Moderator Dr. Ralf Réssler (rechts; © Oral-B).
~ Abb. 4: Der Plaque-Tunnel brachte es ans Licht — interessierte Symposiumsbesucher konn-
ten sich mit eigenen Augen von der Reinigungsleistung der neuen Oral-B CROSS ACTION-
Aufsteckbiirste tiberzeugen (© Oral-B).

mer eine Mukositis fest, doch nur 15
wiesen nach den gangigen mikrobiologi-
schen Tests Auffalligkeiten im Keimspek-
trumauf.Mansuchealsoderzeitnochnach
den falschen Keimen, lautet sein Fazit.

Die h3usliche Vorsorge
ebenfalls nicht unterschitzen

Auch die tagliche Oralprophylaxe zu
Hause am Waschbecken muss ange-
sichtsderweiterhin hohen Erkrankungs-
rate im Mundraum (s.0.) konsequent
voranschreiten. Prof. Dr. Nicole B. Arwei-
ler, Direktorin und Lehrstuhlinhaberin
der Abteilungfiir Parodontologie der Phi-
lipps-Universitat Marburg, machte dabei
auf das Potenzial der elektrischen Mund-
pflege ebenso aufmerksam wie auf mo-
derne Zahncremes, die verschiedene
Agentien wie Zinnfluorid oder Metall-
ionen wie Zink- und Kupfer-Verbindun-
gen aufweisen.

Bereits heute etabliert und in ihrer
hoch effektiven Wirkung anerkannt ist
die elektrische Mundhygiene. Und Oral-B
prasentierte im Rahmen der Veran-
staltung mit dem neuen CROSS ACTION-
Biirstenkopf eine Innovation, die diese
Form der taglichen Oralprophylaxe noch
zusétzlich optimiert. Kompatibel fiir Mo-
delle mit oszillierend-rotierender Reini-
gungstechnologie von Oral-B, und damit
dem Goldstandard der héuslichen Mund-
pflege, ist die neue Aufsteckbiirste mit
Borsteninzweigegeneinanderversetzten
Gruppen bestiickt. Die jeweilige Schrag-
stellung der Borsten in einem Winkel von
exakt 16 Grad sorgt fiir optimierte Scher-
kréfte sowie tieferes Eindringen in die
Interdentalrdume, und die erhéhte Dichte
des Borstenfeldes férdert dazu noch eine
betont sanfte Pflege — so unterstiitzt die
innovative Aufsteckbiirste gleicherma-
en die effektive und schonende Reini-
gung jeden Tag. Ebenfalls jiingst vorge-

~ Abb. 5: Kleines Detail mit groBer Wirkung: Die Borsten der Oral-B CROSS ACTION-
Aufsteckbiirste sind im perfekten 16-Grad-Winkel angeordnet. So dringen sie tiefer in die
Zahnzwischenrdume ein und passen sich besser der Zahn- und Zahnfleischkontur an
(© Oral-B). ~ Abb. 6: Mit der innovativen Oral-B App fiir das Smartphone liegt der Anwender
auf der richtigen Wellenlénge bei der hduslichen Mundhygiene (© Oral-B).

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

stelltwurde eine spezielle Appvon Oral-B
fiir Smartphones: Sie libernimmt die
Rolle als personlicher ,Putztrainer®, in-
dem sie mit dem Anwender als auch mit
der Zahnbiirste interagiert. Dazu regis-
triert die App durch Gerduscherkennung
oder Bluetooth (exklusiv bei der neuen
Oral-B Professional Care 6000, erhaltlich
seit August 2014) die Putzdauer und die
Anzahlder Putzeinheiten. Mithilfe indivi-
dueller Programme (erstellbar auch in
Zusammenarbeit mit der zahnarztlichen
Praxis) kann der Patient so seine Putz-
erfolge selbst mitverfolgen—und aus den
Beobachtungen direkt MafRnahmen zur
weiteren Verbesserung seiner Mundhy-
giene ableiten.

Am Ende steht fest:
Es muss weitergehen

Nachdem sich die Teilnehmer auch
selbstam Rande des Symposiumsvonden
Neuheiten zur hduslichen Vorsorge iiber-
zeugen konnten und das offizielle Vor-
tragsprogramm rund um das Biofilm-Ma-
nagement zu Ende ging, erwartete sie
noch ein letzter Hohepunkt des Tages. Am
Abend iibernahm namlich kein Geringe-
rer als Kai Pflaume die Moderationsrolle
von Dr. Ralf Rdssler, Praxishochschule
Koln. Showmaster Kai Pflaume fiihrte
durch die ,,Night in Motion®, die eines der
diesjahrigen Prophylaxe-Forthildungs-
highlights in geselliger Atmosphare, mit
lukullischen Geniissen und lustigen
Quizeinheiten beschloss. Kein Ende hin-
gegen, so viel steht auch nach dem wert-
vollenundwichtigen5.0ral-B Symposium
fest, haben die wissenschaftliche Erfor-
schungdes Biofilms und die professionel-
lenund héduslichen Maftnahmen zu seiner
Kontrolle — die Zahnmedizin bleibt dem
Biofilm weiter auf der Spur. 44
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Mundspiilung

Entscharft im
Geschmack, stark
iINn der Wirkung

Fiir geschmacksensible Patienten ist Listerine® Zero™ entwickelt worden. Die innovative Zero-Formulierung
bringt die in Listerine enthaltenen iitherischen Ole erstmals ohne Alkohol in eine stabile Lisung und erhélt dabei
das breit gefiacherte Wirkspektrum der dtherischen Ole. Die Mundspiilung ist nachweislich weniger intensiv im
Geschmack und reduzierteffektiv plaquebildende Bakterien. Mit Listerine Zero kdnnen somitbislang unerreichte
Patientengruppen die Prophylaxe-Vorteile von Listerine nutzen.

Sophia Post/Ismaning

M Dieinallen Listerine Mundspiilungen
enthaltenen vier dtherischen Ole (Euka-
lyptol, Methylsalicylat, Thymol und Men-
thol) gewahrleisten eine breite, unspezi-
fische antibakterielle und entziindungs-
hemmende Wirkung.**3 Keine an-
deren Substanzen weisen ein
breiteres Wirkspektrum auf. Liste-
rine Mundspiilungensind geeignet
fiir die Langzeitanwendung, las-

sen keine Verfarbung von
Zahn und Zahnfleisch er-
warten und erhalten das
Gleichgewicht der gesun-
den Mundflora.>% Derinten-
sive Geschmack der her-
kémmlichen Listerine-For-
mel mit in Alkohol geldsten
itherischen Olen ist jedoch
ein Grund, weshalb be-
stimmte Patientengruppen
Listerine  Mundspiilungen
bisher nicht anwenden.” So
konnten Patienten, die ge-
schmacksensibel sind oder
keine alkoholhaltige Mund-
spiilung verwenden diirfen
bzw. mochten, bislang nicht
die Prophylaxe-Vorteile von
Listerine nutzen. Fiir diese ten.

LISTERINE
ZERO'

TAGLICHE MUNDSPOLUNG

Reduriert wirksam Zshnbelog

~ Abb. 1: Die Mundspii-
lung Listerine Zero fiir ge-
schmacksensible Patien-

Patienten gibt es mit Listerine Zero, das
auch fiirKinder ab sechs Jahren und Pa-
tienten mit erhohtem Fluoridierungs-
bedarf geeignet ist, die passende Lo-
sung.

Innovative Zero-Formel fiir
besondere Patientenbediirf-
nisse

[ =

Die Zero-Formel basiert
auf der sorgfaltigen Mi-
schung von Emulgatoren
und  oberflachenwirksa-
men Substanzen, die auf-
grund ihrer sowohllipo-als
auch hydrophilen Eigen-
schaften in der Lage sind,
die lipophilen &therischen
Ole zwischen den hydro-
philen Wassermolekiilen
zu verankern. Durch diese
Innovation kénnen die vier
in Listerine enthaltenden
itherischen Ole erstmals
ohne den Losungsvermitt-
ler Alkohol in eine stabile
Losung gebracht werden.
Die Bioverfiligbarkeit und
das breit gefacherte Wirk-

Wir freuen uns auf Ilhre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de

spektrum deritherischen Ole bleiben da-
bei erhalten. Die Zero Formulierung be-
wirkt zudem eine nachweislich verrin-
gerte Geschmacksintensitat: Eine senso-
riale Methode® und ein Konsumenten-
test’ haben den weniger intensiven
Geschmack von Listerine Zero bestatigt.

Optimale Unterstiitzung
der taglichen Mundhygiene

Die Wirksamkeit von Listerine Zero ist
wissenschaftlich belegt: Listerine Zero
reduziertsignifikantden Gingivitis-Index
um 12 Prozent sowie den Plaque-Index
um 30 Prozent im Vergleich zu Placebo.®
Keine andere alkoholfreie Mundspiilung
reduziert plaquebildende Bakterien sig-
nifikant besser als Listerine Zero."
Weiterhin ermdéglicht der hohe Fluorid-
gehaltvon Listerine Zero eine Steigerung
derFluoridierungsrate: Listerine Zero mit
220 ppm (0,05 Prozent) Fluorid erreicht
eine signifikant hohere Fluorideinlage-
rung in den Zahnschmelz als Placebo.?
Somit ist die Anwendung von Listerine
Zero bei erhohtem Fluoridierungshedarf
von Vorteil. Durch die Kraft der atheri-
schen Ole bewirkt die Mundspiilung eine
nachhaltige Reduktion der schwefelbil-



denden Bakterien und sorgt so fiir ein
langanhaltendes Frischegefiihl.3 44

Die Literaturliste finden Sie unter
www.dentalzeitung.info

Listerine Zero: Die spezifischen
Vorteile im Uberblick

Innovative Zero-Technologie:

e Weniger intensivim Geschmack

e Ohne Alkohol

e Mit hohem Fluoridgehalt (220 ppm;
0,05 Prozent NaF)

Effiziente Prophylaxe

fiir neue Patientengruppen:

e Geschmackssensible Patienten

e Patienten, die aus unterschiedlichen
Griinden (z.B. religids- oder krank-
heitsbedingt) keine alkoholhaltige
Mundspiilung verwenden diirfen
oder mochten

e Kinder ab sechs Jahren

e Patienten mit erhohtem
Fluoridierungsbedarf

Spezifische Vorteile fiir die tégliche

Mundhygiene:

e Reduziert Plaque: Keine andere
alkoholfreie Mundspiilung bek&dmpft
plaguebildende Bakterien besser

e Erhélt das Zahnfleisch gesund:
Erreicht den gesamten Mundraum
und bekampft auch Gingivitis
hervorrufende Bakterien

o Stérkt Z&hne und beugt Karies vor:
Ermdglicht durch Fluorid eine hohe
Fluoridaufnahme in den Zahnschmelz

e Sorgt filr ein langanhaltendes
Frischegeftihl: Bewirkt durch die
Kraft der dtherischen Ole eine
nachhaltige Reduktion der
schwefelbildenden Bakterien

>> KONTAKT

Johnson & Johnson GmbH
Johnson & Johnson Platz 2
41470 Neuss

Tel.: 02137 936-0

Fax: 02137 936-2333
www.jnjgermany.de

KENNZIFFER 0951 )
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Messe Stuttgart
Mitten im Markt

VERTRAUEN

DURCH KOMPETENZ

FACHS?
DENTAL

SUDWEST 2014

Uber 200 Aussteller prasentieren ihr umfangreiches
Produkt- und Dienstleistungsportfolio fiir Zahntechnik
und Zahnmedizin. Sammeln Sie bis zu zehn Fortbildungs-
punkte auf dem Symposium des Dental Tribune Study
Clubs und informieren Sie sich tUber die Top-Themen:

> Prophylaxe — gesunde Zdhne durch gute Vorsorge.

> Asthetische Zahnheilkunde — das i-Tiipfelchen
hochwertiger Zahnmedizin.

> Kinderzahnheilkunde — so macht der Zahnarztbesuch
Kindern SpaR!

10.—11. OKTOBER
MESSE STUTTGART

www.fachdental-suedwest.de
Eintrittskarten-Gutscheine erhalten Sie bei lhrem Dental-Depot!
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Zahnin Kase gefunden

Damit hatte eine Frau aus Cam-
bridge nicht gerechnet: Als sie
geniisslichinihren Wensley- 4‘ ;
dale Kase biss, knirschten
plotzlich ihre Zdhne. Bei =~
deutlichem Hinsehen be-
merkte sie einen Zahn in
ihrem geliebten Hartkése. V6lligin Sorge um ihr Gebiss
suchtesiesofortihrenZahnarztauf,beidemsiedocherst
am Vortag einen Termin gehabt hatte. Sie selbst konnte
die Stelle nicht finden, wo der Zahn fehlen sollte. Der
Zahnarzt bestatigte dann nach genauerer Untersu-
chung, dass der gefundene Zahn definitiv nicht zu der
42-]éhrigen gehort, sondern zu jemand anderem. Die
schockierte Frau beschwerte sich jetzt beim Manager
des Supermarktes und gab das Beweismittel zur weite-
ren Analyse an den Gesundheitsrat in Cambridge, der
herausfinden soll, ob der Zahn eventuell mit Bakterien
befallen war.

>
.‘.

© Sashkin

Quelle: www.mirror.co.uk

Kidnapping statt Zahnarzt

Um einen Besuch beim Zahnarzt zu vermeiden, lassen
sich manche Kinder so einiges einfallen. Sie weinen,
schreien, briillen, schmeifien sich auf den Boden und
flehen ihre Eltern instandigan.
Aber Not macht bekanntlich erfinderisch, und so dachte
sich ein Junge aus Frankreich eine ganz andere Ge-
schichteaus. Der12-)ahrige aus St. Gervais ging ndmlich
so weit, dass er die Polizei anrief und ihr mitteilte, er sei
entfiihrt worden und kénne daher nicht zum Zahnarzt
gehen.
Als die Polizei den Jungen entdeckte, wollte dieser sich
gerade verstecken. Er erzéhlte dann, dass er im Nach-
barortentfiihrtwurde und gabder Polizei ebenfallseine
genaue Beschreibung iiber Aussehen, Kleidung und
Fahrzeug des Taters sowie den Tathergang. Er berich-
tete, dass er zum Zahnarzt gehen wollte, als ein Wagen
anhielt und der Fahrer ihn nach dem Weg fragte. Dann
sei er gezwungen worden einzusteigen, be-
vor er weglaufen konnte. Es sei ihm
schlieBlich gelungen zu fliehen, als das

Auto in St. Gervais an einer Ampel stop-

pen musste.

Natiirlich nahm die Polizei den Fall sehr
ernstund so dauerte es einenganzen
Monat, um nach einer weiteren
ausfiihrlicheren Befragung des
Jungen herauszufinden, dass al-
les nur frei erfunden war und der
Junge einfach nur Angst vorm
- Zahnarzt hatte.

© Luis Molinero

)

Quelle: www.thelocal.fr

,Jatteeth” als neuer Trend

Sich die Zahne tatowieren zu lassen ist der neueste Schrei in Sachen Zahn-
schmuck. Der neu aufkommende Trend richtet sich vor allem an diejenigen,
denen es noch nicht ausreicht und einzigartig genug ist, sich den Arm oder
Riicken verschonernzu lassen. Die Prozedurist schnell, schmerzlos und dabei
scheinbar auch véllig sicher und harmlos. Man kann sich alle moglichen
Motive aussuchen —von einfachen Sternen oder Herzen bis hin zu detaillier-
teren Sachen, wie Tieren.

Ein Zahnarzt aus Connecticut bietet diese Zusatzleistung fiir seine Patienten
bereits seit einigen Jahren an und meint, dass

dieser Schmuck erst seit Kurzem immer
mehr zum Trend wird. Design aussu-
chen—Zahn bemalen lassen —fer-
tig:Soeinfachistdas Ganzenicht!
Im Vorfeld passt er fiir den Kun-
deneineKronean. Diese erhalt
dann in einem Dentallabor &
das gewiinschte Motiv. Nach =
212 Grad im Ofen hélt das , Tat- i
tooth“dannjahrelang &hnlich
einer herkdmmlichen Krone. |

© Ariwasabi; Bassarida

Quelle:
www.medicaldaily.com

Witze

»Doktor, Doktor, beim Kaffeetrinken tut mir nachher immer das Auge so
weh.“—, Nehmen Sie den Kaffeel6ffel aus der Tasse.*

Gerade bevor er bei seinem letzten Patienten fiir diesen Tag noch einen
Zahn zu ziehen hat, gehen dem jungen Zahnarzt die Betaubungsmittel
aus.Also gibt er seiner Helferin eine lange Nadel und weist sie an, diese,
wennerihrein Zeichen gibt, tiefin das Gesaft des Patienten zu rammen,
sodass dessen Aufmerksamkeit vom Schmerz

des Zahneziehens abgelenkt wird. Und dann

geht alles sehr schnell. Die Zange schlieft sich

um den Zahn, der Zahnarzt gibt sein Zeichen und im
Moment,alserdenZahnzieht,stichtdie Zahnarzthelferin
mit Kraft zu. —,,Hat es sehr weh getan?“, fragt der Zahnarzt
danachden Patienten.—Der Patientzdgert.,,Ich habe das Ziehen
kaum gespiirt, aber mein Gott, der hatte tiefe Wurzeln.”

»Doktor, Doktor, mein Problem ist, dass ich immer ignoriert
werde.“—,,Der Nachste bitte.*

Quelle:
Dr. Pohanka, R.: Die Nachsten, bitte! Die besten Arztewitze.

KENNZIFFER 0971 )

© studioVin




RECIPROCATE and SMILE

Ich habe RECIPROC® bereits wahrend der Entwicklungspha-
se kennengelernt und bin begeisterter Anwender der ersten
Stunde. Die fur mich groBten Vorteile der Aufbereitung mit nur
einem Instrument sind die Einfachheit und Zeitersparnis. Dabei
punktet RECIPROC® vor allem mit hoher Fraktursicherheit und
der Anwendungsmaglichkeit bei Revisionen. Sehr zufrieden
bin ich auch mit dem VDW.GOLD®RECIPROC® Motor und der
integrierten Langenbestimmung, auf die ich mich jederzeit

verlassen kann. Ein rundes Konzept, das einfach Uberzeugt!

ZA Thomas Graf, Hohenkirchen, Deutschland

www.vdw-dental.com

=Vow

Endo Einfach Erfolgreich®

((‘\FIECIPFK)C®

one file endo
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Halt, was es abformt!

betasil VARIO IMPLANT ist ein Monophasen-
material der neuesten Generation, das speziell
auf die Anforderungen fiir Implantat-/Transfer-
abformungen abgestimmt ist. Die Viskositét

bietet einerseits die notwendige Standfestigkeit
im Loffel und anderseits hohes FlieBvermdgen
unter Druck.

Dieausgepragte Hydrophilie gewéhrleistetauch
im feuchten Mundmilieu eine hohe und blasen-
freie Benetzung der Oberflache mit detailge-
treuer Wiedergabe. Die exakte Ubertragung und
Fixation der Transferpfosten ist durch die hohe
Prézision und abgestimmte Endharte sicher-
gestellt. Ein Material, das halt, was es abformt.
betasil VARIO IMPLANT ist als Loffel- und Sprit-
zenmaterial verwendbar und neben dem Ein-
satzgebiet in der Implantologie auch flir andere
Prézisionsabformungen geeignet, wie Inlay/

herstellerinformationen*

Onlay, Kronen und Briicken, Funktionsabfor-
mungen. Patientenfreundlich sind das Mint-
aroma und die kurze Mundverweildauer von nur
zwei Minuten.

Miiller-Omicron GmbH & Co. KG
Schlosserstraie 1

51789 Lindlar

Tel.: 02266 4742-21

Fax: 02266 3417

E-Mail: info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de

Ergonomische Instrumente mit Hygiene-Plus

Mit den SANAO-Instrumenten bietet SciCan
eine neue Instrumentenreihe in ergonomi-
schem und zeitgeméBem Design.

Ein Hauptmerkmal der SANAO-Reihe ist die
besondere Ergonomie. Die schmale, nichtzylin-
drische Form sorgt fiir einen guten Griff und er-
maoglicht eine intuitive Ausrichtung des Instru-
mentes.

Im Vergleich zu herkémmlichen Instrumenten
wurde der Schwerpunkt nach hinten verlagert,
sodass vor allem in Kombination mit moder-
nen, kurzen Motoren (wie dem E-STATIS SLM)
eine optimale Balance erzieltwird. Dies entlas-
tet den Anwender und beugt Handgelenk-
ermidung und Verspannungen vor. Die ge-
ringe KopfgroBe von nur 13 mm (flir das blaue
und das griine Modell) optimiert zudem die
Bewegungsfreiheit in der Mundhohle.

Eine weitere Besonderheit ist die innovative
HPS (Hygiene Protection System) Fiillung, die
ein Eindringen von Schmutz und Bakterien in
die duBeren Hohlrdume des Instrumentes
verhindert.

Die SANAO-Reihe umfasst acht verschiedene
Hand- und Winkelstiicke fiir eine Vielzahl von
Applikationen. Vom Schnelllaufer ber ver-

Die digitale Hole-in-one-Bissnahme

Dank eines innovativen Messverfahrens ist
mit dem System Centric Guide® die zentrische
Relation binnen weniger Minuten eindeutig
bestimmbar und kann in einem Behandlungs-
schritt in ein Zentrikregistrat tberftinrt werden.
Dergeringe Zeitbedarfflir eine Registrierung, die
intuitive Bedienbarkeit und das breite Indika-
tionsspektrum des Messsystems garantieren
dem Anwender entsprechend viele Einsatzmog-

lichkeiten und die damit verbundene Wirtschaft-
lichkeit. Bisherige Anwender sind von dem ein-
fachen, durchdachten Workflow, der Préazision
und dem umfassenden Indikationsspektrum be-
geistert.
Die gewonnenen Zentrikregistrate kdénnen
sehr gut in den digitalen CAD/CAM-Workflow
Ubertragen werden. Ein echtes Hole-in-one-
System, was im bezahnten, teilbezahnten und
unbezahnten Kausystem zur exakten Kiefer-
relationsbestimmung sowohlfiir die Schienen-
therapieals auchfiirdie Anfertigung einer
neuen Zahnrestauration genutzt werden
kann! Umfangreiche Nacharbeitenan pro-
thetischen Neuversorgungen konnen so
vermieden werden. Die seit April erhaltli-

schiedene Reduzierwinkelstticke fiir z.B. Endo-
dontie oder Prophylaxe bis hin zu einem gera-
den Handsttick.

Fir eine optimale Aufbereitung der SANAO-
Instrumente sorgt das SciCan Wiederauf-
bereitungsprogramm mit dem Reinigungs- und
Pflegegerat STATMATIC PLUS und dem Kasset-
tenautoklav STATIM.

SciCan GmbH

Wangener StraBe 78

88299 Leutkirch

Tel.: 07561 98343-0

Fax: 07561 98343-699
E-Mail: info.eu@scican.com
www.scican.com

che neue Centric® 2.0 Software setzt vollig neue
MaBstabe in Sachen Datensicherheit und Be-
dienkomfort. Ein umfassendes Service-, Sup-
port- und Weiterbildungskonzept gibt dem
Anwender ein Maximum an Sicherheit fiir die
Benutzung.

theratecc GmbH & Co. KG
NeefestraBe 40

09119 Chemnitz

Tel.: 0371 26791220

Fax: 037126791229
E-Mail: info@theratecc.de
www.theratecc.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Schone neue Patientenliege Contact World

e

Auf der Basis innovativer Ideen produzierte
Ritter schon vor Uber 125 Jahren die ersten
Dentaleinheiten. Auch heute noch stehen
Ritter-Produkte weltweit Pate fir flihrende
Technologie und herausragende Qualitdt —
made in Germany.

Die bekannte und beliebte Einheit Contact
World besticht durch ihr besonderes Design-
Konzept und die Uberlegene Qualitdt, welche
konsequent auf hochste Anspriiche des Pra-
xisalltags ausgerichtet sind. Mit Klarheit und
Eleganz wurde eine perfekte Mischung aus
Nutzen, Funktion und Asthetik geschaffen, die
die ContactWorld weltweit zu einer der schons-
ten Patientenliegen des Marktes macht. Die

|

zahlreichen Optionen, bis hin zur Komplettaus-
stattung, garantieren einen individuellen und
kosteneffizienten Workflow.

Sieistausgestattet mit einerinnovativen Instru-
mentensteuerung mit grafischem Display, fiinf
Instrumentenhaltern und Tray flir das moderne
Instrumentenmanagement sowie zahlreichen
Benutzereinstellungen und Speicherfunktionen
flr das perfekte Handling. Die einfache und
intuitive Programmierung von Stuhlpositionen,
Voreinstellungen wie Geschwindigkeitsvorwahl
und maximale Drehzahlen von Motoren und
Instrumenten machen die Bedienung zum
Kinderspiel. Es besteht die Mdglichkeit, bis zu
vier verschiedene Benutzerebenen anzulegen.

Die simultane Bewegung von
Riickenlehne und Sitz sorgt fiir
komfortable Einstellungen und
Zeitersparnis bei der Re-Posi-
tionierung der Patienten. In jeder
Position bietet die Contact World
ausreichend Arm- und Beinfreiheit
flir Behandler und Helferin.

Ritter hat dem zeitgeméBen Kun-
denwunsch Rechnung getragen,
solide Pakete anzubieten, die Qua-
litdt, Preis-Leistung, Komfort und
Design in héchstem MaBe vereint.
Selbstverstandlich bietet Ritter ne-
ben den Basispaketen natrlich die
Maglichkeit, die unterschiedlichen
Einheiten nach Kundenwunsch auszustatten.
Die langjéhrige Erfahrung und die auf den puren
Praxisnutzen orientierte Bauweise der Ritter-
Produkte gewdhrleisten eine (iberragende
Funktionalitat der Ritter-Behandlungseinheiten.

Ritter Concept GmbH
BahnhofstraBe 65

08297 Zwobnitz

Tel.: 037754 13-0

Fax: 037754 13-280

E-Mail: info@ritterconcept.com
www.ritterconcept.com

Ein Bulk, zwei Viskositaten, viele Moglichkeiten!

Ob flieBfahig oder stopfbar: Beautifil-Bulk
von SHOFU besticht bei einer Polymeri-
sationstiefe von mindestens 4 mm nicht
nur durch eine sehr niedrige Schrump-
fung und Schrumpfspannung, sondern
auch durch eine herausragende Asthetik
und optimale Farbanpassung an die natirli-
che Zahnsubstanz. Aufgrund des bioaktiven
S-PRG-Filleranteils besitzt das multifunktio-
nale, rontgenopake Komposit der Giomer-
Kategorie zudem préventive Eigenschaf-
ten wie Fluoridaufnahme und -abgabe,
Séureneutralisation und Dentinreminera-
lisierung.

Das niedrigviskose Beautifil-Bulk Flowable, das
in den Farben Universal und Dentin erhéltlich
ist, Iasst sich direkt aus der Spritze applizieren.
Es eignet sich als Unterfillungsmaterial flir
Klasse I- und Il-Kavitdten sowie als Liner und
Fullungsmaterial flr kleine Seitenzahnkavi-
taten. Beautifil-Bulk Restorative wird in den

Farben Universal und A in
Spritzena4,5 gangeboten.
Es Iasst sich hervorragend
modellieren und ist mit

einer Druckfestigkeit von 340 MPa okklusal
belastbar. Seine pastdse Konsistenz macht es
ideal fir direkte Seitenzahnrestaurationen.

Mit Beautifil-Bulk schlieBen sich Asthetik, Si-
cherheit und Effizienz bei Bulk-Fill-Restauratio-
nen nicht mehr aus. Denn seine spezielle Fl-
lerstruktur und sein Glaskern sorgen fir eine
natrliche Lichtstreuung und -durchleitung und
damit flr einen ausbalancierten Chaméleon-
effekt sowohl im Dentin- als auch im Schmelz-
bereich.

SHOFU Dental GmbH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel.: 02102 8664-0
Fax: 02102 8664-64
E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.

PPl 0z



>> BLICKPUNKT

herstellerinformationen*

Zukunft fiir mittelstandische Dentallabore

Wie sieht die Zukunft mittelstdndischer Dental-
labore in Deutschland aus und wie verdndert
sich der Markt? Ein spannendes Thema und viel
Stoff fir anregende Diskussionen und Ge-
sprache. Im Rahmen der Veranstaltungs-
reihe ,Mittwochs in der Erlebniswelt
Dentale Zukunft* [adt die NWD Gruppe &
am 8. Oktober 2014 Zahntechniker ein,

um gemeinsam mit Praktikern und Ex-

perten richtungsweisende Antworten [

zu erhalten.

An diesem Nachmittag beleuchten Ex-
perten aus den Blickwinkeln verschiede-

ner Fachrichtungen die Zukunftsperspekti-
ven, Chancen und Risiken mittelstandischer
Dentallabore. Dipl.-Betriebswirt Werner Weid-
hiiner, NWD.C dental consult, analysiert aus
betriebswirtschaftlicher Sicht den Markt und
berichtet (ber digitale Produktionsnetzwerke
durch Zweiglabore in Zahnarztpraxen. Wiede-
rum einen strategischen und rechtlichen Blick
aufdas Thema wirft Rechtsanwalt Dr. Karl-Heinz
Schnieder, kwm Kanzlei flir Wirtschaft und
Medizin. Er berét Labore bei der Planung von
digitalen Produktionsnetzwerken in Zahnarzt-
praxen und erdrtert wichtige Aspekte von Nut-
zungs- und Mietvertrdgen sowie Laboraushau-
kosten. Darliber hinaus stellt Schnieder Praxen

-l -
;,.I-
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|
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vor, die Interesse an der Griindung von Zweig-
laboren haben, und hilft bei deren Vermittlung.
Ebenfalls informiert er iber den Erwerb von
Zahnarztpraxen durch Labore.

Finanzielle Uberlegungen dazu stellen Michael
Poth, Leiter der Erlebniswelt Dentale Zukunft,
und Werner Weidhtiner an. Die Themen sind
verschiedene Finanzierungsmodelle, die Inves-
titionsplanung und der Businessplan, die fiir die

Neue Serie ,,AC-Kompressor*

Modernste Absaug- und Kompres-
sorentechnologie verbindet sich
mitdem Namen CATTANI, Parma/
Italien. Hightech quer durch alle
Leistungsmerkmale: Vom Kleins-
ten Kompressor der Welt (2009
Gewicht, 20 bar Druck, fur den
Space Shuttle gebaut) bis zu GroB-
kompressoren (72 Zylinder/Blok-
Jet, 5.040 NI/min bei 5 bar Druck
zum Einsatz in groBen Kliniken) ist
die Marke CATTANI weltweit ein Begriff
fur Qualitdt und Leistung. Dazu gehoren
auch die modernen Sauganlagen der Serie
Turbo-Smart.

Jetzt, zum Start der Fachdentals in Deutsch-
land, préasentiert die deutsche Werksver-
tretung, CATTANI Deutschland, den Beginn
der neuen Kompressorenserie mit der AC-
Bezeichnung.

Dahinter verbirgt sich die geniale Weiterent-
wicklung der bewahrten CATTANI-Kompres-
soren mit nun vertikalen Drucklufttanks. Damit
wird deutlich weniger Aufstellfliche bendtigt

als bisher! Die hochwertigen Tanks wurden
qualitativ  zusatzlich weiterentwickelt und
benotigen in einigen Fallen deutlich weniger
Volumen bei gleichbleibender Leistung im
Vergleich zu den bisher eingesetzten Tanks.

Auch die Bezeichnungen fir die Kompresso-
ren haben sich gedndert und lassen sich leicht
unterscheiden: CATTANI AC 200 (2-Zylinder-
Kompressor), CATTANI AC 300 (3-Zylinder-
Kompressor) usw. Alle CATTANI-Kompresso-

Griindung eines Zweiglabors in einer Zahnarzt-
praxis von Bedeutung sind.
Alle Teilnehmer erhalten die auf einem USB-
Stick gespeichertenVortrage und weiteres In-
fomaterialim Nachgang zur Veranstaltung.
Das giltim Ubrigen fiir alle , Mittwochs in
\ der Erlebniswelt Dentale Zukunft"-Ver-
anstaltungen am ersten Mittwoch des
Monats. Dariiber hinaus gibt das ab-
schlieBende gemeinsame Abendblifett
Gelegenheit, einzelne Aspekte noch
einmal miteinander zu diskutieren.
Weitere Informationen und die Mdg-
lichkeit zur kostenfreien Anmeldung
unter www.dentalezukunft.de oder bei Dr.
Gabriela Poth, Tel.: 0251 7607-394 oder per
E-Mail: akademie@nwd.de

NWD Gruppe

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
SchuckertstraBe 21

48153 Minster

Tel.: 0251 7607-0

Fax: 0800 7801517

E-Mail: ccc@nwd.de
www.nwd.de

ren, die nun nach und nach in den Markt
gebracht werden, sind mattschwarz lackiert
und wirken schon vom Aussehen her elegant
und hochwertig.

Der erste Kompressor aus dieser neuen Linie
kann am CATTANI Deutschland-Stand bei der
Fachdental in Leipzig am 26./27.09.2014,
Halle 4, Stand D75, bewundert werden. Preislich
hatsich, nachAuskunftder deutschen Werksver-
tretung in Nordholz, nichts gedndert — die Preise
bleiben auch 2015 unverandert!

Fir die erste Auflagenserie dieser AC-Linie
bietet CATTANI Deutschland sehr interessante
Preise. Naheres tiber den Fachhandel.

CATTANI Deutschland
GmbH & Co. KG
Scharnstedter Weg 34—-36
27637 Nordholz

Tel.: 04741 18198-0
E-Mail: info@cattani.de
www.cattani.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Messe-Highlights

Dentin-Versiegelungsliquid

Um Interessenten das Probieren leicht zu
machen, bietet Humanchemie wahrend der
diesjahrigen Herbst-Messesaison alle Pro-
bierpackungen zureduzierten Sonderpreisen
an. Weiteres Messe-Highlight wird das All-in-
One Depotphorese®-Gerat MAGIS® sein.
Probierpackungen erhalten Sie von den Pro-
dukten Tiefenfluorid, Tiefenfluorid junior, Den-
tin-Versiegelungsliquid und Cupral®.
Tiefenfluorid zeigt im Vergleich mit anderen
Fluoridierungen eine wesentlich starkere und

deutlich langer anhaltende Remineralisation.
Zahlreiche Anwender berichten sogar von
Riickgang der sog. White Spots. Weitere An-
wendungsgebiete neben der Kariesprophy-
laxe sind Zahnhalsdesensibilisierung und die
mineralische Fissurenversiegelung. Tiefenflu-
orid junior (berzeugt dariiber hinaus durch
seinen fruchtig-stiBen Geschmack.

Dentin-Versiegelungsliquid dient zur Verhinde-
rung von Sensibilitdten nach der Préparation
und zur Sekundarkariespravention. Cupral® ist

als antibiotikafreies Breitbandtherapeutikum
ohne Resistenzbildung erfolgreich flr die Be-
handlung von Parodontitis undin der

Endodontie bewahrt.

Das All-in-One-Gerat MAGIS®

bietetschonin derBasisversion

neben der Depotphorese® ei-
nen integrierten Apex-Lo-
cator. Die maschinelle Auf-
bereitung kann optional
erganzt werden.

. Beratung und ausfiihrli-
ches Informationsmate-
rial erhalten Sie bei Bedarf

am Messestand. Bei der Verkaufsab-
wicklung Gber Ihr Depot ist man lhnen
gern behilflich.

Humanchemie GmbH

Hinter dem Kruge 5

31061 Alfeld (Leine)

Tel.: 05181 24633

Fax: 05181 81226

E-Mail: info@humanchemie.de
www.humanchemie.de
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Labor-Mikromotor fiir ermiidungsfreies Arbeiten

Ein seidenweicher Lauf und eine hohe Lebens-
dauer zeichnen den Labor-Mikromotor NSK
Ultimate XL aus. Die leichten und kompakten
Handstlicke ermdglichen ermidungsfreies
Arbeiten und bieten optimale Balance in der
Hand des Anwenders. Zusétzlichen Komfort

verspricht das 180°-Vektor-Kontrollsystem
des Gerates, welches fir ein sanftes Anlaufen
und Stoppen des Motors sorgt.

Verflighare Drehzahlen zwischen 1.000 und
50.000/min (im Rechts- und Linkslauf) sowie
ein Drehmoment von bis zu 8,7 Ncm und eine
um etwa 30 Prozent erhohte Spannzangenhal-
tekraftermadglichen die Bearbeitung eines brei-
ten Spektrums an Materialien. Dabei stellt der
integrierte  Staubschutzmechanismus  eine
lange Lebensdauer des Motors sicher. Eine
Vielzahlindividueller Kombinationsmdglichkei-
tenaus Steuergeréten (Knie-, Tisch-, FuB- oder
Turmgerét) und Handstiicken (Torque oder
Compact) halt fir jeden Bedarf das richtige
Gerét bereit.

Die neuerdings deutlich preisreduzierten Ma-
schinen mit Compact-Handstlick treten die

Nachfolge der Ultimate 450 an. Samtliche
Funktionen des Steuergerates werden durch
den NSK Mikroprozessor gesteuert. Wichtige
Komforteigenschaften sind —neben der hohen
Laufrune — die Auto-Cruise-Funktion, eine
akustische Funktionskontrolle sowie ein ein-
fach zu bedienendes Display mit einer digitalen
Drehzahlanzeige. Ein einstellbarer Wartungs-
modus erleichtert die Labororganisation.

Die Ultimate XLindenVersionen Knie, FuB und
Turm bietet zudem die Funktion, mittels eines
preiswerten Adapters auch Laborturbinen
Uber das Geréat zu steuern bzw. schnell zwi-
schen Luftturbine und Mikromotor umzu-
schalten.

NSK Europe GmbH
Elly-Beinhorn-StraB3e 8
65760 Eschborn

Tel.: 06196 77606-0

Fax: 06196 77606-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

KENNZIFFER 1012
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Fluoreszenz-Konzept fiir Prophylaxebehandlungen

Prophylaxe neu interpretiert; Das Fluoreszenz-
Konzept von ACTEON setzt auf bewéhrte Pro-
phylaxeprodukte, die in Kombination zu perfek-
ten klinischen Ergebnisse sowie einer nachhal-
tigen Patientenmotivation fiihren. Die Intraoral-
kamera SoproCare, der Ultraschallgenerator
Newtron P5XSB.LED und der Airpolisher Air-N-Go
verhelfen Ihnen zu Prophylaxebehandlungen
mit dem gewissen Etwas!

Vorsorge ist besser als Nachsorge: Die Prophy-
laxe hat in der zahnmedizinischen Praxis eine
groBe Bedeutung. Wird sie fachgerecht und re-
gelméBig ausgefiihrt, kann Zahnerkrankungen
vorgebeugt werden. Fir eine noch wirkungsvol-
lere und nachhaltige Behandlung hat der Pro-
phylaxespezialistACTEON jetzt ein Fluoreszenz-
Konzeptformuliert, das eine ganz neue Sichtauf
Zahn und Pathologien ermdglicht: Erkrankte
Bereiche werden klar identifiziert und lassen
sich eindeutig von gesundem Gewebe unter-
scheiden — das kommt nicht nur der Behand-
lungsplanung, sondernauch der Patientenkom-
munikation und -motivation zugute.

Das Fluoreszenz-Konzept beinhaltet drei Schritte
flir eine perfekte Prophylaxebehandlung.
Diagnostik und Kommunikation: Die Fluores-
zenztechnologie der Intraoralkamera SoproCare
markiert Plaque, Zahnfleischentziindungen und
Karies in Klar abzugrenzenden Farben. Die

2

1

Mundgesundheit des Patienten kann somit vor
der eigentlichen Behandlung schnell und ein-
fach bewertetwerden.Auch dem Patienten kon-
nen die pathologischen Bereiche anschaulich
erklart werden — neben der diagnostischen
Hilfestellung wird also auch das Vertrauens-
verhéltnis zwischen Arzt und Patient gestarkt.

Gleichzeitiges Entdecken und Entfernen von
Plaque: Im n&chsten Schritt erfolgt die gewebe-
schonende Ultraschallbehandlung mit dem
Newtron P5XS B.LED. Die Indikatorldsung
FL.A.G. for B.LED lasst die Plaque unter dem
LED-Handstick farbig aufleuchten, sodass bei

der gleichzeitigen Behandlung &u-
Berst prdzise und gewebeschonend
vorgegangen werden kann.
AbschlieBende  Politur:  Mit dem
Airpolisher-Handy Air-N-Go werden
abschlieBend pathogene Bakterien
und Verfarbungen entfernt. Durch
die tiefenreinigende Politur erhalt
der Patient ein frisches Gefuhl im
Mundbereich sowie ein &sthetisch
ansprechendes Ergebnis.

Mit der Intraoralkamera SoproCare
kann im weiteren Behandlungs-
verlauf kontrolliert werden, ob der
Patient die aus dem Fluoreszenzpro-
tokoll gewonnenen Ratschldge flr
eine bessere Mundhygiene erfolgreich umset-
zen konnte — fUr eine effektive und nachhaltige
Prophylaxe.

Acteon Germany GmbH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann

Tel.: 02104 9565-10

Fax: 02104 9565-11

E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com

Neue Pluracare Lotionen pflegen und schiitzen

Pluracare
Lotion

Pluracare Lotion flir Hinde sowie Pluracare
Protect fir Haut und Hénde sind zwei neue
Produkte der Pluradent Qualitdtsmarke Plu-
Line. Sie bieten hochwertige Pflege und nach-
haltigen Schutz im Praxis- und Laboralltag.
Pluracare Lotion ist eine Pflegelotion, die sich

optimal fiir die schnelle Pflege
zwischendurch eignet. Sie
verhindert, dass die Hande
austrocknen, und bietet eine
hochwertige Pflege. Be-
sonders praktischistPluracare
Lotion, da sie schnell und ohne
Riickstdnde in die Haut ein-
zieht, sodass Handschuhe so-
fort angezogen werden kon-
nen. Zudem spendet sie aus-
reichend Feuchtigkeit und ist
so die ideale Pflege fir zarte
und geschmeidige Hande.
Ergénzt wird dies von Plura-
care Protect, einer hochwertigen Hautschutz-
lotion, die besonderen Schutz bietet und
schnell einzieht. Durch die riickfettende Wir-
kung sowie hautberuhigende und feuchtig-
keitsspendende Inhalte wird besonders tro-
ckene und beanspruchte Haut regeneriert.
Zudem beugt sie Entziindungen und Hautirri-
tationen vor.

Sowohl Pluracare Protect als auch Pluracare
Lotion sind farbstoff- sowie parabenfrei, eig-
nen sich fir alle Hauttypen und sind derma-
tologisch getestet. GeméaB den aktuellen An-
forderungen an Hand- und Hautpflegepro-
dukte sind auch Pluracare Protect und Plura-
care Lotion in Pflege- und Schutzpraparate
eingeteilt.

Informationen zu weiteren Produkten aus der
PluLine-Reihe gibt es unter www.pluradent.de/
produkte/pluline

Tipp: Besuchen Sie Pluradent auf den Herbst-
messen und testen Sie Pluracare an unserem
Messestand.

Pluradent AG & Co KG
Kaiserleistr. 3

63067 Offenbach

Tel.: 069 82983-0

Fax: 069 82983-271
www.pluradent.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Der neue Standard in der Rontgentechnologie

Dank der Low Dose Technologie des neuen
KaVo ORTHOPANTOMOGRAPH® OP300 Maxio
sind 3-D-Aufnahmen mit geringer Strahlendo-
sisohne signifikantenVerlustder Bildqualitatab
sofort moglich und erweitern so die zahndrzt-
liche Diagnostik. Mit dieser Weiterentwicklung
seiner Rontgenplattform kombiniert KaVo
Vielseitigkeit und Bedienerfreundlichkeit mit
Sicherheit und Flexibilitat.

So setzt das OP300 Maxio neue MaBstébe flr
die Strahlenbelastung des Patienten bei 3-D-
Aufnahmen, denn die gemessenen Werte
unterschreiten die Dosis einer Standard 2-D-
Panoramaansichtaufnahme um das bis zu
5-Fache." DieflinfverfligharenVolumengroBen
von 5x5 bis 13x15cm erdffnen ein breites
Einsatzspektrum fiir eine maximale Geréte-
effizienz.

4 wahlbare Auflésungen

Jedes der 5 wahlbaren FOV kann mit LDT™
(Low Dose Technology) verwendet werden. Das
Gerat bietet folgende Auflosungen:

e DT™

e Standard

e Hoch

e £ndo (nurbei 5x5)

Die Auswahl der Modalitdten, FOV und Auflo-
sungen erfolgt, wie schon bei den anderenKaVo

Rontgensystemen, (ber das bewdahrte, groBe
10" Bedienpanel. Die vollstindig iberarbeitete
Bedienoberflache unterstiitzt eine einfache und
sichere Anwendung. Flr eine noch einfachere
Anwendung wurde die Oberfldche des Bedien-
panels nutzerfreundlich tberarbeitet.

Die SmartScout™-Technologie ermdglicht
ein Vorschaubild fiir exakte Volumenpositio-
nierung und verringert damit das Risiko von
Fehlpositionierungen und Wiederholungsauf-
nahmen. Dazu ist die Positionierung entlang
desKieferbogens frei wahlbar, was besonders
bei kleinenVolumengroBen eine hohere Flexi-
bilitdt bietet. Bei allen Panoramaaufnahmen
sorgt die Multilayer-Funktion fir mehr diag-
nostische Information. Fiinf Panoramaschich-
ten werden in nur einem Umlauf ohne erhdhte
Strahlendosis erstellt und liefern so mehr
Details flr eine verbesserte 2-D-Diagnostik.
Eine frei zuschaltbare MAR-Funktion (Metall
Artefakt Reduktion) entfernt den storenden
Einfluss von Metallartefakten aus dem Bild.
Dies ist von groBem Vorteil bei der Analyse
von Wurzelkandlen oder beispielsweise bei
der Kontrolle von Implantaten.

Bekannt fir sein modulares Systemkonzept,
setzte KaVo bei dieser Produktentwicklung
einmal mehr auf die Wichtigkeit eines breiten
Anwenderspektrums. So ist das OP300 Maxio
je nach Kundenanspruch flexibel aufriistbar —

Modernste Qualitatskontrolle

Qualitat herstellen ist eine Sache, gleichblei-
bende Qualitdt sicherstellen eine andere. Die
Herstellung von Endo-Instrumenten erfordert
viele Arbeitsschritte. Prazisionsmaschinen sor-
gen flr eine optimale Ausflihrung jeder Teilauf-
gabe. Trotzdem gilt auch hier; Es gibt keinen
Fehler, der nicht doch auftreten kann. Alle Ma-
schinen werden von Menschen eingestellt und
bedient, die Maschine macht, was der Mensch
ihr vorgibt. Ziel einer permanenten Qualitéts-
sicherung ist das automatische Erkennen von
Fehlern und darauf richtig zu reagieren.

Dazu hatVDW 2013 eines der aktuell moderns-
ten Kameratliberwachungssysteme installiert.
Hochaufldsende Videotechnik in Kombination
mitintelligenter und auf die spezifischen Aufga-
ben abgestimmter Software wurde in den letz-
ten Produktionsschrittintegriert. In denautoma-
tischen Verpackungssystemen fiir Blister- und
Kassettenpackungen erfolgt die Kontrolle der
eingelegten Instrumente auf alle denkbaren
Fehler.Wird ein Fehler erkannt, reagiertdas Sys-

tem vollautomatisch und sortiert die betroffene
Packungseinheit aus und generiert eine Fehler-
meldung zur Auswertung.

Die Kontrolle erfolgt mehrstufig. Eine Farbka-
mera erfasst die Farben der Kunststoffgriffe,
Farbmarkierung der rotierenden Instrumente
und die Farbe der Silikonstopper. In der ndchs-
ten Stufe erfasst eine Schwarz-WeiB-Kamera
den Schatten der Instrumentenkontur und

vom Pan zum Ceph
und/oder 3-D. Nachriist-
bar auf das KaVo OP300
Maxio ist auBerdem das
KaVo Rontgengerat Pan
eXam Plus.
Wirtschaftlicher Betrieb,
modernes Design, inno- <
vative Technologie und '
das alles bei maximalem
Patientenkomfort — Sie
haben es in der Hand!

"bezieht sich auf Volumen 5x 5 cm mit LDT™-
Low Dose Technologie

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der Ri
Tel.: 07351 56-0

E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.de

nimmtdamiteine hochgenaue Vermessung und
Zuordnung jedes einzelnen Instrumentes nach
einer Reihe von festgelegten Parametern vor.
Eine weitere Kamera priift die Barcodes der Blis-
teretiketten. Alle von den Kameras erfassten
Daten werden von der Software mit dem gerade
ausgefihrten Packauftrag abgeglichen. Die
Wahrscheinlichkeit eines Qualititsmangels
oder fehlerhaften Packungsinhalts wird so
nahezu ausgeschlossen.

Guter Service beginnt bei VDW schon vor dem
Kauf.

VDW GmbH
BayerwaldstraBe 15

81737 Miinchen

Tel.: 089 62734-0

Fax: 089 62734-304

E-Mail: info@vdw-dental.com
www.vdw-dental.com

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Online-Produktbewertungen

Luxatemp, LuxaCore, Honigum, Icon ... aus
dem Hause DMG kommt etliches, was in den
Zahnarztpraxen der Welt An-
wendung findet. Und die Liste
der Auszeichnungen durch
Fachmagazine oder Testinsti-
tute ist lang.

Wer aber konnte besser beur-
teilen, was in der taglichen
Arbeit gefragt ist, als ein prak-

?*,

tizierender Zahnarzt? DMG bietet darum jetzt
einen neuen Weg an, um den intensiven Aus-
tausch zu fordem.

Unter  www.dmg-dental.com/
rating haben Zahnérzte die Mog-
lichkeit, ihre DMG-Produkte ein-
fach und schnell zu beurteilen.
Die Bewertung dauert etwa drei
Minuten. Die Angaben werden
vertraulich behandelt.

Willkommen in der 4. Dimension

Die Dynamik ist entscheidend! Mit dem
Freecorder®BlueFox kdnnen Sie Kieferbewe-
gungenund-positionen prézise erfassen undbei
der Fertigung von Zahnersatz, Therapieschienen
und kieferorthopadischen Therapiegeréten ent-
sprechend berticksichtigen.

Strahlungsfrei — Der Freecorder®BlueFox ist
ein optoelektronisches Registrierverfahren oder
anders ausgedriickt ein 4-D-Videoaufzeich-
nungssystem, bestehend aus drei hochauflo-
senden Kameras. Das System misst mit LED-
Licht und verwendet keine Réntgenstrahlung.
Aufgrund der hohen Aufzeichnungsgeschwin-
digkeit mit 100 Bildern pro Sekunde kénnen
auch schnelle Bewegungen und Kiefergelenk-
knacken genau erfasst werden.

Komfortabel — Die gesamte Messtechnik
befindet sich auBerhalb des Patienten. Am
Patienten mssen lediglich Marker in Form eines
Referenzbiigels fiir die Schédelbasis bzw. den
Oberkiefer und ein Messhiigel fiir den Unterkiefer
tempordr befestigt werden. Beide Biigel sind aus

Carbonund ultraleicht. Der Patient sitzt entspannt
innerhalb des C-Bogens mit den Kameras und
darf wahrend der Aufzeichnung sogar den Kopf
bewegen. Aufgezeichnet werden Kau- und
Schluckbewegungen und/oder Einzelbewegun-
gen (z.B.: Offnung, Protrusion, Mediotrusion links
undrechts). DieAufzeichnung erfolgtinabsoluten
Koordinaten.

Analog und digital — Aus den Bewegungsdaten
konnen die individuellen Parameter fiir die Pro-
grammierung eines realen Artikulators ebenso
ermittelt werden wie die Einstellwerte fiir den
FastLink®-Montagetisch, der den scharnierachs-
bezogenen Transfer der Modelle in den Artikulator
gewdhrleistet (analog). Die Daten konnen aber
auch flr die Programmierung eines virtuellen Arti-
kulators genutzt werden, oder die Bewegungsda-
ten werden in Form einer Datei flir die Umsetzung
in CAD/CAM-Systemen ausgegeben (digital).
Durch den Zusammenschluss mit orangedental
kénnen wir Sie nun noch effizienter betreuen:
orangedental bietet eine einzigartige 7-Tage/

Hygiene leicht gemacht

Mit diesen Schrénken macht Hygiene und Ord-
nung SpaB. Die besondere Flexibilitat bei der
Spenderanordnung sowie die individuelle Ge-
staltung der Front erméglicht lhnen, mit diesen
Schranken ein besonderes Highlight in Ihrer

Praxis zu setzen. Ob Desinfektion, Seife, Hand-
tlicher, Mundschutz oder Becherspender — es
kann alles perfekt integriert werden. Sie kdnnen
die Aufteilung selbst bestimmen. Probieren Sie
es aus, Sie werden begeistert sein.

Allgemeine Informationen

e Front mit Alurahmen und satiniertem Glas
oder Bildmotiven

e MaBe 1.000x305x300mm oder 1.000x
610 x 300 mm oder nach Kundenwunsch

e Offnung durch Hochschwenkttir mit stufen-
losem Stopp sowie Blumotion-Aufsatzen flir
sanftes und leisen SchlieBen

e sehr individuelle und jederzeit verénderbare
Ausstattung

herstellerinformationen*

DMG

ElbgaustraBe 248

22547 Hamburg

Tel.: 0800 3644262
(kostenfreies Service-Telefon)
E-Mail: info@dmg-dental.com
www.dmg-dental.com

Woche-Hotline und selbstverstindlich einen
Vor-Ort-Service durch qualifiziertes und erfah-
renes Servicepersonal.

Starten auch Sie in die 4. Dimension. Worauf
warten Sie noch?

Dental Innovation GmbH
Otto-Hahn-Str. 15, 44227 Dortmund
Tel.. 0231 7254-69102

Fax: 0231 7254-69199

E-Mail: info@ddi-group.de
www.dental-innovation.com

Ein Unternehmen der orangedental GmbH &
Co.KG

e Schiene zum Einhdngen von berlihrungs-
freien Desinfektionsmittel- und Seifenspen-
dern sowie Becherspendern und Rollenhal-
tern

e herausnehmbare Einsdtze flr Papierhand-
tlicher, Einmalhandschuhe und Mundschutz

Le-iS Stahimdbel GmbH
Friedrich-Ebert-StraBe 28a
99830 Treffurt

Tel.: 036923 8397-0

Fax: 036923 8397-11
E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Perfekt gecheckt

;z & :

’ A-
Mit den neuen Fit Checker™ Advanced und Fit
Checker™ Advanced Blue gelingt die Kontrolle
der Passgenauigkeit einer prothetischen Ver-
sorgung — praktisch, prézise und zuverldssig.
Fit Checker™AdvancedBlueisteine thixotrope
Silikonpaste, die eine optimale blaue Farbab-
stufung aufweist. Damit 1&sst sich die Passge-
nauigkeit aller Arten von Prothesen tberprii-
fen. Zudem eignet sich das Produkt fiir die
Bissregistrierung und Kontrolle der Okklusion.
Die thixotrope Beschaffenheit verhindert ein

WegflieBen des Materials.
prothesen sowie von metallbasierten Kronen

Fit Checker™ Advanced als optimale weiBe
Farbabstufung kommt besonders bei der Uber-
prifung der Passgenauigkeit von Voll- und Teil-

[ | |
undBriicken zum Einsatz. Dieses Material zeich-
netsich durch eine optimale Konsistenzundeine | |
hohe Benetzungsfahigkeit aus, die ein leichtes

AnflieBen in die Prothesenbasis und das Mund-
gewebe ermdglichen.
Ergeben sich beim Check Passungenauigkeiten

B

o
_—

.-.ll

der Prothese, konnen diese mit Unterfltterungs- Erleben Sie moderne Entwicklungen und
material aus Acryl korrigiert werden. Danach

erfolgt eine abschlieBende Priifung, um den W|cht|ge Produktneuheiten auf

Tragekomfort f(ir den Patienten sicherzustellen. . .

Beide Produkte werden als Automix in prakti- lhrer nationalen Fachmesse fiir

schen Kartuschen geliefert, Fit Checker™

Advanced ist zudem als Handmischvariante D e nta l p I'Od u kte un d 'die nStl eiStU n g en:

erhaltlich.
Mit Fit Checker™ Advanced und Fit Checker™

Advanced Blue von GC erfolgt die Kontrolle der HALLE 5, M ES SE FRAN KFU RT

Passgenauigkeit von Prothesen schnell und

prézise. Dies zahlt sich fir den Patienten in 07 NOVEMBER 201 4, 1200 — 1900 UHR

doppelter Hinsicht aus: Einerseits lassen sich

so potenzielle Kosten flr weitere Sitzungen 08 N OVEM BER 201 4, 0900 — 1700 UH R

vermeiden, andererseits wird der individuelle
Tragekomfort bestmadglich gewéhrleistet.

GC Germany GmbH
SeifgrundstraBe 2 NICHT VERGESSEN:
61348 Bad Homburg IHRE KOSTENLOSE

Tel.: 06172 99596-0
E-Mail: info@gcgermany.de EINTRITTSKARTE UNTER

WWW.gceurope.com www.idmitte.de

KENNZIFFER 1051
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Innovative Hygienelosungen einfach umgesetzt

Die Hygieneschranke von
INFRATRONIC SOLUTIONS bie-
ten endlos viele Kombinations-
mdglichkeiten. Die in zwei Lan-
genund Tiefen erhaltlichen Oberschranke las-
sen sich ganz individuell ausstatten. Ge-
schiitzt vor Aerosolen und sonstigen
Verschmutzungen stellen die Oberschranke
wéhrend der Behandlung schnell sauberes
Arbeitsmaterial zur Verfligung. Neben beriih-
rungsfreien Spendern fir Seife und Desinfek-
tion werden Applikationsmodule flir Papier-
und Stoffhandtlicher, Handschuhe, Becher
und Mundschutz sowie unterschiedlich groBe
Ablagen angeboten. Die Stellfliche auf der
Behandlungszeile bleibt frei.

Durch das variable Befestigungssystem sind
alle Module frei platzierbar und kénnen be-
weglich integriert werden. Die individuelle
Anordnung der Ausstattungselemente — wie
zum Beispiel die Applikationshilfe fir Hand-
schuhe, die gleichzeitig mehrere unterschied-
liche GroBen bereithélt, oder der Spender fiir
Mundsptilbecher —ermdglicht die bedarfsge-
rechte Einrichtung von Wasch- und Arbeitsbe-
reichen. Die Hygieneschrénke lassen sichviel-
seitig nutzen. Mit dem passenden Zubehor
wird durch wenige Handgriffe aus einem Hy-
gieneschrank zum Beispiel ein Material-
schrank. Die Oberschranke sind ideal fiir jede
Zahnarztpraxis als praktischer Helfer f(ir Ord-

nung und einfache, hygienische Materialent-
nahme.

EUROLINE ist mit einer Tiefe von 345 mm ein
Platzwunder fiir alle Zahnarztpraxen in Verbin-
dung mit einer Unterschrankzeilentiefe von
600 mm. Der kleinere SLIMLINE (Foto) mit ei-
ner Tiefe von 215 mm fligt sich perfekt in be-
stehende Schrankzeilen mit einer Tiefe von
500 mm ein. Miteiner Breite von 1.500, 1.000
oder 500 mm passen sich die Oberschrénke
optimal den MaBen und der Aufteilung von
géngigen Unterschranken an. Auch farblich
sind keine Grenzen gesetzt. Zur Wahl stehen
unterschiedliche Farben und hochwertige De-

Einladung zum ,,Air-Flow-Dialog*

|

Mit einer ganz besonderen Fragebogenaktion
spricht der Prophylaxe-Spezialist praktizierende
Zahnérzte sowie Dentalhygienikerinnen auf den
Dentalfachmessen an und bedankt sich fir jede
Teilnahme mit zwei Flaschen Air-Flow Pulver.

In zehn Minuten sind die 21 Fragen rund um
das Biofilmmanagement sowie Air-Flow schnell
beantwortet. Flirs Mitmachen erhlt die Zahn-
arztpraxis von EMS je eine Flasche Air-Flow
Pulver Plus und Air-Flow Pulver Classic Comfort
im Wert von zusammen 47 Euro. Uber die Fra-
gen hinaus bekommt der Besucher auf dem
Messestand viele niitzliche Informationen zu
30 Jahren Air-Flow, Klinische Evidenz, zu Pro-
dukten und die Vision des Prophylaxe-
Spezialisten EMS. Wer fiir den Besuch auf dem
EMS-Messestand keine Zeit hat, kann die
Fragen auch elektronisch unter www.airflow-
dialog.de beantworten.

Das vollig andersartige Air-Flow Pulver Plus
eignet sich sowohl flir sub- als auch supragin-

AIR-FLOW

SUPRAGINGIVAL

MPLAOS POWDCR

AIR-FLOW

SUB + SUPRAGINGIVAL

PLUS

givale Behandlungen. Flr besonders hartna-
ckige Fleckenim supragingivalen Bereich emp-
fiehlt EMS das Air-Flow Pulver Classic Comfort.
Diesesistgenausoeffizientwie das altbewahrte
Classic-Pulver, zugleich aber aufgrund seiner
kleineren KorngroBe viel angenehmer flir den
Patienten.

kore. Die Fronten sind je nach Wunsch als
Spiegel, Satinatoglas oder in Lacobelfarben
erhaltlich.

Weinmann GmbH

INFRATRONIC SOLUTIONS
FrankenstraBe 6

63776 Mombris

Tel.: 06029 99303-0

Fax: 06029 99303-29

E-Mail: info@infratronic-solutions.com
www.infratronic-solutions.com

EMS l4dt jede Zahnarztpraxis ein, die neuen
Pulver im Rahmen dieser Aktion selbst einmal
auszuprobieren. ,Wir freuen uns auf jeden
Besucheranunserem Messestand und iber die
Teilnahme an unserem Dialog. Dies gibt uns
die Maglichkeit, den Kontakt mit den Zahnarz-
ten zu vertiefen und mehr (iber deren, flr uns
sehr wichtige, Meinung zum Thema Prophy-
laxe zu erfahren®, erkldrt Torsten Fremerey,
Geschéftsflinrer von EMS Electro Medical
Systems, Deutschland.

EMS Electro Medical Systems GmbH
Schatzbogen 86

81829 Miinchen

Tel.: 089 427161-0

Fax: 089 427161-60

E-Mail: info@ems-ch.de
www.ems-dent.com

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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>> BLICKPUNKT

Gefahren im Trinkwasser in Zahnarztpraxen

Legionellen, Pseudomonaden, Algen, Bio-
filme: Fir das Trinkwasser in Zahnarztpraxen
sind sie eine ernst zu nehmende Gefahr. Wie
man dieser effektiv und dauerhaft begegnet,
erléutert BLUE SAFETY-Geschaftsflihrer und
Mitbegriinder Jan Papenbrock im Interview.

Was schreibt der Gesetzgeber an Mindest-
standards vor?

Das ist eine Vielfalt von Rechtsnormen, die den
Praxisbetreiber bzw. -inhaber betreffen, darun-
ter die Trinkwasserverordnung und die Medizin-
produkte-Betreiberverordnung  (MPBetreibV).
Nach den verbindlichen Festlegungen des
Robert Koch-Instituts darf die Gesamtzahl von
100 koloniebildenden Einheiten pro ml (KbE/ml)
nicht Uberschritten werden, Legionellen diirfen
in der Wasserprobe gar nicht auftreten. Das
MPG geht bis zur SchlieBung von Dentaleinhei-
ten bei entsprechenden ,Befunden®. Das ist
also kein Luxus-Problem.

Biofilm in dentalen Behandlungseinhei-
ten. Wie wird hier in der Regel vorgegan-
gen, um Rechtssicherheit und Hygiene zu
erreichen?

Die meisten Praxen verwenden Wasserstoff-
peroxid. Das ist aber kein wirksames Mittel zur
Trinkwasserdesinfektion, da es zu groBe Wir-
kungsliicken aufweist und der Nachweis aus-
steht, dass damit aquatische Biofilme (ber-
haupt entfernt werden konnen. Im Klartext: Man

| T - £,
100

J

VORHERI “NACHHER

versucht Medizinprodukte mit Mitteln zu séu-
bern, mit denen das gar nicht geht. AuBerdem
kann es mit Standardmethoden bei der Probe-
nahme nicht in seiner Wirkung gestoppt wer-
den, was zu falsch-negativen Probenergebnis-
sen flihrt, die keine Rechtssicherheit bieten.

Sie garantieren langfristig den hohen
Standard der von lhnen installierten BLUE
SAFETY-Systeme. Wie geht das?

Jeder Kunde erhalt einen Full-Service-Vertrag
mit einer Festpreisgarantie. Das beinhaltet die
janrliche Entnahme von rechtlich belastbaren
Wasserproben aller Dentaleinheiten und aller
Service- und Wartungsarbeiten. Also ein
Rundum-sorglos-Paket, das alle technischen
und rechtlichen Parameter umschlieBt.

Was tun, wenn ein Problem entstanden ist?
Wissenschaftliche Analyse aller Faktoren, an-
statt Glauben an oberfldchliches Marketingver-
sprechen einzelner Produkte. Das ist ein kom-

Ultra Low Dose erfiilit DGZMK-Anspruch

Beim Einsatz ionisierender Strahlen ist die

Strahlenbelastung so gering wie moglich zu hal-

ten. Dieses ALARA — As Low As Reasonably

Achievable Prinzip wurde als Teil des europai-

schen Sicherheitsstandards auch in die natio-

nale Gesetzgebung Ubernommen.

Auf diesen ALARA-Grundsatz be- ¢ =

zieht sich auch die DGZMK.

Fir Experten wie Prof. Dr. Axel Bu-

mann ist Low Dose ein unterstit- _|

zenswertes Trendthema. ,Réntgen- .|

strahlensindbei aller diagnostischen

Starke negativ behaftet — und jeder "

maochte sie so weit moglich vermei-

den“, so der Berliner Kieferortho-

pade.

Die Rontgentechnologie entwickelt

sich konsequent weiter. Aktuell von i
|

2-D auf 3-D. DVT, 3-D-Gesichtsfoto
und 3-D-Oberflachenscan konnen

heute kombiniert werden, die Diagnose wird
verfeinert. Nun hat der finnische Dentalspezia-
list Planmeca den Ultra Low Dose Modus ent-
wickelt. Eine Vollschadelaufnahme mit einem
3-D-DVT-Gerat kann beispielsweise mit nur
14,4 uSv gemacht werden —
weniger bietet keiner.
g= Und die Strahlendosis ist
.‘L( -J.‘ somitgeringeralsbeider
J D || traditionellen 2-D-Pano-
e - - rama-Bildgebung.
Lt Die Digitalisierung der Zahn-
mw | heilkunde wird sich laut Bumann
* sicher nichtaufhalten lassen, aber
momentan seien viele Produkte, die sich be-
reits auf dem Markt befinden, fir die tagliche
Praxis vollig unausgereift.
Bumann setzt auf Low Dose. Uberall dort, wo es
eine rechtfertigende Indikation gibt und mit der
niedrigen Dosis eine fir die jeweilige Klinische

plexer Plan, der abgearbeitet werden muss. Die
Praxis braucht ein Produkt, das nachweislich
Biofilme entfernt, Beprobungen, die rechtssi-
cher sind und dazu einen Service, der sich lang-
fristig darum kiimmert — wie eine Art Wasser-
versicherung.

BLUE SAFETY vor Ort
e 13.09.2014 Fortbildung ,RKI-konforme und
(rechts-)sichere Wasserhygiene® im Dental-
depot BRUNS + KLEIN in Koblenz
e van der Ven Hausparties:
—19.09.2014 van der Ven, Niederlassung
Kélin
—26.09.2014 van der Ven, Niederlassung
Bad Salzuflen
—24.10.2014 van der Ven, Niederlassung
Duisburg
e 12.11.2014 Fortbildung ,RKI-konforme und
(rechts-)sichere Wasserhygiene® im Dental-
depot Deppe Dental in Hannover
e AuBerdem sind wir auf allen Infodental- und
Fachdental-Messen vertreten.

BLUE SAFETY GmbH
SiemensstraBe 57

48153 Minster

Tel.: 0800 25837233

E-Mail: hello@bluesafety.com
www.bluesafety.com

Fragestellung ausreichende Bildqualitatim Hin-
blick auf eine therapeutisch relevante Aussage
erzielt werden kann, gehort es bei MESANTIS —
Deutschlands groBtem 3-D-Dental-Radiologi-
cum —zu den Standardprotokollen.

Allerdings dirfe, so Bumann, eine reduzierte
Dosis nicht zu einem unkritischen Umgang mit
der DVT-Technologie flihren. An die Durchfiih-
rung, Befundung und Langzeitarchivierung
miissen hohe Standards angesetzt werden.

Planmeca Vertriebs GmbH
Walther-Rathenau-Str. 59
33602 Bielefeld

Tel.: 0521 560665-0

Fax: 0521 560665-22
E-Mail: info@planmeca.de
www.planmeca.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Sehen Sie mit [hrer Praxis oder [hrem Labor gelassen in die
Zukunft? Werden Sie bei Ihrer tdglichen Arbeit optimal
unterstiitzt und beraten? Nutzen Sie die Chancen, die der
Wandel im Dentalmarkt bietet?

Wenn ja, dann kennen wir uns schon.
Pluradent ist ein fiihrendes Dentalfachhandelsunternehmen
mit umfassendem Leistungsspektrum: von der individuellen

Beratung tiber Materialien, Gerite, Planung und Innenarchi-
tektur bis zum technischen Service.

www.pluradent.de

DGKFO, Miinchen 11.-13.09.14
id west, Diisseldorf  20.09.14
Fachdental Leipzig 26.-27.09.14
Fachdental Siidwest, 10.-11.10.14
Stuttgart

id siid, Miinchen 18.10.14

id mitte, Frankfurt 07.-08.11.14

Wir freuen uns auf Sie.

Partnerschaftlich mit Thnen entwickeln wir wegweisende
Konzepte, die den Erfolg Ihrer Praxis und Ihres Labors auch
zukiinftig sichern.

Sprechen Sie mit uns iiber Ihre Zukunft.

engagiert
wegweisend
partnerschaftlich
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NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01067 Dresden

Tel. 0351 85370-0

Fax 0351 85370-22

E-Mail: nwd.dresden@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
01097 Dresden

Tel. 0351 795266-0

Fax 0351 795266-29
E-Mail: dresden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351492860

Fax 03514928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571 4259-0

Fax 03571 4259-22

E-Mail: nwd.hoyerswerda@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
03048 Cottbus

Tel. 0355 3833624

Fax 0355 3833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355536180

Fax 0355790124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 034170214-0

Fax 034170214-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341215990

Fax 03412159920

E-Mail: info.leipzig@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
06108 Halle (Saale)

Tel. 034529841-3
Fax 0345 29841-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Bonig-Dental GmbH

08525 Plauen

Tel. 03741520555

Fax 03741520666
E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Pluradent AG & Co. KG
09247 Chemnitz

Tel. 037225174-0
Fax 037225174-10

10000

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
10585 Berlin

Tel. 030217341-0

Fax 030217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
10589 Berlin

Tel. 030 34677-0

Fax 03034677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

DEPPE DENTAL GMBH
10717 Berlin

Tel. 03023635313

Fax 03023635356
Internet: www.deppe-dental.de

Pluradent AG & Co. KG
10789 Berlin

Tel. 030 236365-0
Fax 030236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
10829 Berlin

Tel. 0302829297

Fax 0302829182
E-Mail: berlin@multident.de
Internet: www.multident.de

Gottschalk Dental GmbH

13156 Berlin

Tel. 030 477524-0

Fax 03047752426

E-Mail: kontakt @ gottschalkdental.de
Internet: www.gottschalkdental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt (Oder)

Tel. 033560671-0

Fax 0335 60671-22

E-Mail: nwd.frankfurt @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co.KG

17489 Greifswald

Tel. 03834 798900

Fax 03834 798903

E-Mail: greifswald @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834 855734

Fax 03834 855736

E-Mail: info.greifswald @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
18055 Rostock

Tel. 03814911-40

Fax 03814911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 0441 95595-0
Fax 0441508747

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
19055 Schwerin

Tel. 0385592303

Fax 03855 923099

E-Mail: info.schwerin @hhenryschein.de
Internet: www.henryschein.de

20000

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
20097 Hamburg

Tel. 040 853331-0

Fax 04085333144

E-Mail: nwd.hamburg @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhandler)

22041 Hamburg

Tel. 04065668700

Fax 040 65668750

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

Pluradent AG & Co. KG

22083 Hamburg

Tel. 040 329080-0

Fax 040 329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
22113 Oststeinbek/Hamburg
Tel. 040514004-0

Fax 040518436

E-Mail: hamburg @multident.de
Internet: www.multident.de

Poulson-Dental GmbH

22335 Hamburg

Tel. 0406690787-0

Fax 0406690787-10
E-Mail: info @ poulson-dental.de
Internet: www.poulson-dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040611840-0

Fax 040 611840-47

E-Mail: info.hamburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
23556 Libeck

Tel. 0451879950

Fax 0451 8799-540
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
24103 Kiel

Tel. 0431 33930-0
Fax 0431 33930-16
E-Mail: kiel @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
24118Kiel

Tel. 0431799670

Fax 04317996727

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

24941 Flensburg

Tel. 0461 903340

Fax 046198165

E-Mail: flensburg @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 044193398-0

Fax 0441 93398-33

E-Mail: nwd.oldenburg@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH

26125 Oldenburg

Tel. 044193080

Fax 04419308199

E-Mail: oldenburg @ multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co. KG
26789 Leer

Tel. 0491 929980
Fax 0491 9299-850
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Abodent dent.-med. GroBhandlung
GmbH

27432 Bremervorde

Tel. 047615061

Fax 047615062

E-Mail: info@abodent.de

Internet: www.abodent.de

Pluradent AG & Co. KG
28199 Bremen

Tel. 0421 38633-0

Fax 0421 38633-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
28359 Bremen

Tel. 04212011010

Fax 04212011011

E-Mail: info.boremen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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Multident Dental GmbH
30177 Hannover

Tel. 0511 53005-0
Fax 05115300569
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511 95997-0

Fax 0511 5997-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de



Lohrmann Dental GmbH
(Versandhandler)

30559 Hannover

Tel. 0511 353240-78

Fax 0511 353240-79
E-Mail: info@lohrmann-dental.de
Internet: www.lohrmann-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511 35324060

Fax 0511 35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

Pluradent AG & Co. KG

30625 Hannover

Tel. 051154444-6

Fax 0511 54444-700
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511615210

Fax 0511 61521-15

E-Mail: info.hannover @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nord
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
30853 Hannover-Langenhagen

Tel. 0511 519357-0
Fax: 0511519357-22
E-Mail:

nwd.hannover-langenhagen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH

33106 Paderborn

Tel. 05251 1632-0

Fax 0525165043

E-Mail: paderborn @ multident.de
Internet: www.multident.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
33335 Giitersloh

Tel. 0524197000

Fax 05241970017

E-Mail: info.guetersloh @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
33609 Bielefeld

Tel. 0521967811-0

Fax 0521967811-22

E-Mail: nwd.bielefeld @nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
34123 Kassel

Tel. 0561810460

Fax 05618104622

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
34123 Kassel

Tel. 05615897-0

Fax 05615897-111
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
35039 Marburg

Tel. 0642161006

Fax 06421 66908

E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
37075 Gottingen

Tel. 05513079794

Fax 05513079795

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Multident Dental GmbH

37081 Gottingen

Tel. 05516933630

Fax 055168496

E-Mail: goettingen @ multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
38114 Braunschweig

Tel. 0531 580496-0

Fax: 0531580496-22

E-Mail: nwd.braunschweig @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co.KG

38122 Braunschweig

Tel. 0531242380

Fax 053146602

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co.KG

39106 Magdeburg

Tel. 0391 534286-0

Fax 0391 534286-29
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

DEPPE DENTAL GMBH
39110 Magdeburg
Internet: www.deppe-dental.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931217181

Fax 03931796482

E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 021152810

Fax 0211528125-0

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 0216157317-0
Fax 0216157317-22
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Multident Dental GmbH
41468 Neuss

Tel. 02131 66216-0
Fax 021316621630
E-Mail: neuss @multident.de
Internet: www.multident.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202 26673-0

Fax 0202 26673-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

44227 Dortmund

Tel. 0231 9410470

Fax 023194104760
E-Mail: dortmund @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231567640-0

Fax 0231567640-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201 82192-0

Fax 0201 82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054 9528-0

Fax 02054 827 61

E-Mail: nwd.essen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251 82654

Fax 025182748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251 7607-0

Fax 02517801517

E-Mail: consult@nwd.de

Internet: www.nwd.de

Kohlschein Dental GmbH & Co. KG
48341 Altenberge

Tel. 02505 93250

Fax 02505 932555

E-Mail: info@kdm-online.de

Internet: www.kdm-online.de

Pluradent AG & Co. KG

49084 Osnabriick

Tel. 0541 95740-0

Fax 0541 95740-80

E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
50670 KéIn

Tel. 0221 846438-0

Fax 0221 846438-20

E-Mail: info.koeln @henryschein.de
Internet: www.henryschein-dental.de

MPS Dental GmbH

50858 K6In

Tel. 02234 9589-0

Fax 02234 9589-203
E-Mail: mps.koeln@nwd.de
Internet: www.mps-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52074 Aachen

Tel. 024196047-0

Fax 024196047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
53111 Bonn

Tel. 0228 726350

Fax 0228 7263-555
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
Dental-Medizinische GroBhandlung
GmbH

54292 Trier

Tel. 0651 45666

Fax 065176362

E-Mail: dental @ hess-schmitt.de

Altschul Dental GmbH
55120 Mainz

Tel. 0613162020
Fax 06131 620241
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271 89064-0

Fax 0271 89064-33

E-Mail: nwd.siegen@nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 023012987-0

Fax 02301 2987-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwd.de
Internet: www.nwd.de
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Girill & Grill Dental

ZNL. der Altschul Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069 942073-0

Fax 069 942073-18

E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
60528 Frankfurtam Main

Tel. 069260170

Fax 06926017111

E-Mail: info.frankfurt @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

63067 Offenbach

Tel. 069 829830

Fax 069 82983271

E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103 7575000

Fax 08000 400044

E-Mail: info@henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

65189 Wiesbaden

Tel. 061136170

Fax 0611361746

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Multident Dental GmbH
65929 Frankfurt am Main

Tel. 069 340015-0

Fax 069 340015-15
E-Mail: frankurt@multident.de
Internet: www.multident.de

Altschul Dental GmbH

66111 Saarbriicken

Tel. 06816850224

Fax 06816850142
E-Mail: altschulsb @altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
66115 Saarbriicken

Tel. 0681 709550

Fax 06817095511

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

66130 Saarbricken

Tel. 0681 98831-0

Fax 0681 98831-936

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

NWD Saar-Pfalz GmbH

67434 Neustadta.d.W.

Tel. 06321 3940-0

Fax 06321 3940-92

E-Mail: iris.halbgewachs-Rohjans @ nwd.de
Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG

68219 Mannheim

Tel. 0621 87923-0

Fax 0621 87923-29

E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221 300096

Fax 06221300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

70000

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 0711 98977-0

Fax 071198977-222

E-Mail: swd.stuttgart@nwd.de
Internet: www.nwd.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 0711 715090

Fax 07117150950

E-Mail: info.stuttgart@ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
70567 Stuttgart

Tel. 0711 252556-0

Fax 0711 252556-29
E-Mail: stuttgart@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
73037 Goppingen

Tel. 071616717-132/148

Fax 071616717-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

76135 Karlsruhe

Tel. 0721 8605-0

Fax 0721865263

E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78431 Konstanz

Tel. 0800 1724346

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co. KG

78467 Konstanz

Tel. 075319811-0

Fax 075319811-33
E-Mail: konstanz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG
79106 Freiburg

Tel. 0761 40009-0

Fax 0761 40009-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761 15252-0

Fax 0761 15252-52

E-Mail: info.freiburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
80339 Miinchen

Tel. 089 978990

Fax 08997899120

E-Mail: info.muenchen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
80686 Miinchen

Tel. 089 680842-0

Fax 089 680842-66

E-Mail: nwd.bayern@nwd.de
Internet: www.nwd.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
81369 Miinchen

Tel. 089742801-10

Fax 089 742801-30

E-Mail: muenchen @ mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Pluradent AG & Co. KG

81673 Miinchen

Tel. 089 462696-0

Fax 089 462696-19

E-Mail: muenchen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

mdf

Meier Dental Fachhandel GmbH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031 7228-0

Fax 08031 7228-100
E-Mail: rosenheim @mdf-im.net
Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
84034 Landshut

Tel. 0871 43022-20

Fax 0871 43022-30

E-Mail: info.landshut @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821 34494-0

Fax 08213449425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

86156 Augsburg

Tel. 08214449990

Fax 08214449999
E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co. KG

87439 Kempten

Tel. 0831 52355-0

Fax 0831 52355-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
89073 UIm

Tel. 0731920200

Fax 07319202020

E-Mail: info.ulm @henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
89081 UIm

Tel. 0731 140597-0

Fax 0731 140597-22

Internet: www.nwd.de

Pluradent AG & Co. KG
89081 Ulm-Jungingen

Tel. 073197413-0
Fax 07319741380
E-Mail: um@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Deutschland GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 091152143-0

Fax 091152143-10

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG

90482 Nurnberg

Tel. 0911954750

Fax 09119547523

E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 95972-0

Fax 08519597219

E-Mail: info.passau @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN Dental GmbH
94036 Passau

Tel. 0851 8866870

Fax 085189411

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
95028 Hof

Tel. 092811731

Fax 0928116599

E-Mail: info.hof @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951 98013-0

Fax 0951 203340

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951 98064-0

Fax 095122618

E-Mail: info@boenig-dental.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Henry Schein Dental Deutschland GmbH
99021 Erfurt

Tel. 0361601309-0

Fax 0361601309-10

E-Mail: info.erfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co. KG
99096 Erfurt

Tel. 0361601335-0
Fax 0361601335-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Altschul Dental GmbH
99097 Erfurt

Tel. 03614210443
Fax 03615508771
E-Mail:erfurt@altschul.de
Internet: www.altschul.de



“Mein Medizinprodukteberater mit erfolg-

reich absolvierter Schulung bietet mir

und meinem Zahntechniker sowie meinen
Patienten Schutz und Sicherheit vor medizi-
nischen und rechtlichen Risiken.”

Schreck
lass nach!

Das lasst sich vermeiden.
Der BVD schult Mitarbeiter
des Dentalfachhandels zu
Vertrauenspersonen und
Sicherheitsberatern. Ihre
offizielle Bezeichnung heifft
Medizinprodukteberater.
Der Sachkenntnis und Er-
fahrung eines vom BVD
geschulten Medizinproduk-
teberaters konnen Zahn-
arzte und -techniker mit
Sicherheit vertrauen.

BV D

Bundesverband Dentalhandel eV

Bundesverband Dentalhandel e.V.
Burgmauer 68 e 50667 Kdln

Tel.: 0221-2409342 e Fax: 0221-2408670
info@bvdental.de

www.bvdental.de



>> PRODENTE

Tag der Zahngesundheit 2014

Unter dem Motto ,.Gesundheit beginnt im Mund — ein Herz
fiir Zdhne"findetam 25. September 2014 deralljahrliche Tag
der Zahngesundheit statt. Im Fokus steht hierbei die Mund-
gesundheit von Kindern. Die Initiative proDente eV. bietet
Zahnérzten und Zahntechnikern ein kostenloses Aktions-
paket, das die Offentlichkeitsarbeit von Praxis und Labor
anlasslich dieses Tages unterstiitzt.
Von A wie Anasthesie bis Z wie Zahnunfall gibt proDente zu
vielenThemenrundumdie Zahngesund-
heit Broschiiren, Flyer und Infoblatter
fiir Patienten heraus. Interessierte
Zahnérzte und Zahntechniker kdnnen
von jeder Broschiire des Aktions-
paketes 100 Exemplare zum Tag der
Zahngesundheit bestellen. Als Spiel-
spafd fiir kleine Patienten liegen dem
Paket ebenfalls 25 Memory®-Spiele
mit schonen Tiermotiven bei.
»Auchin Praxis und Labor wird Presse-
und Offentlichkeitsarbeit immer be-
deutender”, stellt Dirk Kropp, Ge-
schaftsfiihrer von proDente, heraus.
~Daher mochten wir Zahnarzte und

Zahntechniker bei ihrem Schritt in die
Offentlichkeit unterstiitzen.“  Der
ausfiihrliche Leitfaden ,,Kommunika-
tion" mit vielen praktischen Beispie-
lenenthaltzahlreiche Informationen
zu den wichtigsten Instrumenten der
Presse- und Offentlichkeitsarbeit
sowie deren gezieltem Einsatz und
ist auch in dem Aktionspaket ent-
halten.

Bis zum 25.September2014 konnen niedergelassene Zahn-
arzte und zahntechnische Innungshetriebe das Aktionspa-
ket ,Tag der Zahngesundheit 2014" unter der Telefonnum-
mer 01805552255 oderim Onlineshopfiir Fachbesucherauf
www.prodente.de bestellen. Alternativ genligt auch eine
Bestellung mit vollstandiger und lesbarer Adresse per Fax
an022117099742. Das gesamte Paketistkostenfrei—solange
der Vorrat reicht.

Jetzt bewerben

Zahnérzte und Zahntechniker kdnnen sich mit lokalen oder
regionalen Aktivitaten, die den Wert schoner und gesunder
Zihne in den Fokus der Offentlichkeit riicken, um den

proDente Kommunikationspreis bewerben.
Bereits zum vierten Mal schreibt die Initiative proDente ih-
ren Kommunikationspreis aus, um die PR- und Marketing-
Aktivitaten von lokalen und regionalen
Netzwerken, Aktionen und Kampagnen

bekannt zu machen.
Bewerben kdnnen sich niedergelas-
sene Zahnarzte, zahntechnische In-
nungsbetriebe und lokale Vereine
oder Initiativen von Zahnérzten
und/oder Zahntechnikermeistern. Die
eingereichten Beitrdge miissen im Zeit-
raumvom 1. Januar 2013 bis 31. Dezember 2014
durchgefiihrt bzw. veréffentlicht worden sein.

Fiirdie Einreichungindenbeiden Kategorien gel-
ﬁ’\ ten formale und inhaltliche Regeln. Zur Kate-

’Ja‘. \ gorie ,Print”“ zahlen Druckwerke jeglicher
E=

B Lﬁ"“‘.ﬂ‘

ol ., Artwie beispielsweise Broschiiren, Pres-
—— seartikel oder Plakate. Die Kategorie
Jnteraktiv‘ umfasst Veranstaltungen

&

wie Tag der offenen Tiir oder Messeauftritte sowie internet-
basierende Kommunikation, wie der eigene Web-Auftritt.
Eine fachkundige Jury aus der Dental- und Medienbranche
beurteilt die eingereichten Beitrdge nach ihrem strate-
gischen Ansatzpunkt, ihrer Umsetzung und dem erzielten
Ergebnis. Zur dreikopfigen Jury gehdren Dirk Kropp
(Geschaftsfiihrer Initiative proDente eV.), Gerald Temme
(PR-und Pressereferent Verband Deutscher Zahntechniker-
Innungen,VDZI) und Bernd Schunk (Chefredakteur DENTAL
team). Die Gewinner des Kommunikationspreises erhalten
einiPadAirund werdenim Rahmen einer6ffentlichen Preis-
verleihungaufder IDS 2015 in Koln geehrt.

Die Wettbewerbsbeitrdge miissen zusammen mit einem
Anmeldeformular der Initiative proDente eingesandt
werden. Detaillierte Angaben sowie das Anmeldeformu-
lar kdnnen unter www.prodente.de im Fachbesucher-
Bereich (Login Zahnarzte/Zahntechniker) heruntergela-
den werden.

-
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Besser sehen.
Schneller behandeln.

Fluoreszenzunterstiitzte Prophylaxe
fur lhre Praxis

—————/ _—
‘ | SReco

Warum Fluoreszenz?

Die Lichtenergie der LED-Lichtquelle wird von den a I IQ ® 6 D

Zahngewebsmolekiilen und anhaftenden Substanzen
wie z.B. Plaque oder Indikatorldsung absorbiert

und in Form von fluoreszierendem Licht reflektiert.
Durch dieses unterschiedlich gefarbte Licht konnen
die Gewebe klar identifiziert werden.

ACTEON bietet als einziges Unternehmen eine

komplette fluoreszenzunterstiitzte Losung fiir

einzigartige Prophylaxebehandlungen. Diagnose,
Kommunikation und Behandlung mit Fluoreszenz Abschliebendes Polieren
sorgen fiir einen ganz neuen Durchblick in Ihrer Vollstandige Entfernung von ba
taglichen Arbeit. Plaque und Verfarbungen, auch
Periimplantitistherapie

Ein echter Vorteil fiir Behandler und Patienten.

Acteon Fluoreszenz-Konzept

Gezielte Behandlung in Echtzeit

Gleichzeitiges Entdecken und prazises, < ,@
] ‘l\ gewebeschonendes Entfernen von Plaque 3
f

| Attraktive Angebo.te
unter der Gratis Hotline

08007283532 §

Y Diagnose und Kommunikation oder fragen Sie " Depot:

Farbige Markierung der Pathologien (Karies, Plaque

und Zahnfleischentziindungen) fiir eine vereinfachte
e - Diagnose und erfolgreiche Patientenkommunikation
e - vor, wahrend und nach der Behandlung

— m

ACTEON Germany GmbH - IndustriestraBe 9 - D-40822 Mettmann - Tel.: +49 (0) 21 04 / 95 65 10 - Fax +49 (0) 21 04 / 95 65 11
Hotline: 0800 / 728 35 32 - info@de.acteongroup.com - www.de.acteongroup.com

‘.



>> besser gleich 0Oh...orange!

>> Noch nie war der Einstieg in 3D Rontgen
so attraktiv & flexibel! - 3D unlimited.

®paX-i3D/PaX-i3D GREEN

Sie sind sich sicher, dass 3D Rontgen fiir ihre Praxis
unverzichtbar ist? Aber die Hohe der Investition und
die Einschédtzung der Fallzahlen in lhrer Praxis las-
sen Sie zogern? Mit “3D unlimited” erwerben Sie
ein hochwertiges OPG/DVT Multifunktionsgerat zu
einem deutlich reduzierten Einstiegspreis. Im er-
sten Jahr ist die 3D Nutzung uneingeschriankt, Sie
konnen Erfahrungen sammeln und Geld verdienen.
Nach einem Jahr entscheiden Sie ganz flexibel, in
Abhéngigkeit Ihrer 3D Nutzung, welches 3D Modell
fiir lhre Praxis das profitabelste ist: ,Freischal-
tung des 3D Sensors” oder ,,3D Prepaid“ [giiltig bis
31.12.2014 - bei allen teilnehmenden Depots].

®pax-iHD' - 100% buy-back.

Sie mochten in ein digitales Panoramagerit invest-
ieren? Aber sind sich bewusst, dass Sie frither oder
spaterauf 3DRontgenumsteigen?Die 100% buy-back
Garantie fiir das PaX-iHD+ bietet lhnen maximale In-
vestitionssicherheit. Innerhalb von 2 Jahren rechnen
wir lhnen den vollen Netto-Kaufpreis des PaX-iHD+
bei Kauf eines PaX-i3D [FOV 8x8 oder groBer] an
[gliltig bis 31.12.2014 - bei allen teilnehmenden Depots].

3D Flatrate
aufOP{\on

Garanti® o g [Option 1]

>> inkl. 1 .)ah\‘
>> P\'epa\
>>2 Jahre

>> freie
3D Nutzung

Frei-
schaltung
3D Sensor

OPG +
3D unlimited
fiir 1 Jahr
inklusive

[Option 2] [ >> freie
Kauf 3D Nutzung

Prepaid spat. nach
Karte 5 Jahren

'PaX-i HD* [opg] 'PaX-i3D/(FaX-i3D GREEN [OPG/DVT]

—-best at 3D. www.orangedental.de orangedental -

diagnostik = planung — praxisintegration premium innovations



