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Existenzgründung: 
Nichts darf schiefgehen!
In diesem Artikel spricht Zahnärztin Dr. Claudia 
Bellen-Kortevoß über die Vorteile des Praxis-
Navigation® Instrumentes.

Praxisgründung: 
Nichts zu verschenken
Hier verrät Prof. Bischoff, wie man bei einer 
Praxisneugründung oder -übernahme 
tatsächlich Steuern sparen kann.

Praxisniederlassung: 
Ende nicht wie ein Anfänger!
Mit einem modernen Steuerungsinstrumentarium
können Zahnärzte die Wirtschaftlichkeit professio-
nell analysieren. Oder kurz: Es sorgt dafür, dass der
junge Zahnarzt nicht endet wie ein Anfänger.

Praxisniederlassung Teil 1: 
Kein Geld in die falsche Strategie
Im ersten Teil dieser Artikelreihe erklärt der Autor,
warum Zahnärzte, die ihre Zielsetzungen vor der
Niederlassung nicht genau überprüfen, Gefahr lau-
fen, in die falschen Praxiskonzepte zu investieren.

Praxisniederlassung Teil 2: Schnell
durchrechnen, sicher entscheiden
Wer die richtigen Zahlen zur Hand hat, weiß inner-
halb kurzer Zeit, auf was er sich bei einer Nieder-
lassung einlässt. Das Praxisbeispiel im zweiten 
Teil der Artikelserie zeigt, wie einfach es geht.

Praxisniederlassung Teil 3: 
Kooperation in welcher Rechtsform?
In diesem Artikel stellt der Autor Wissenswertes
rund um die wichtigsten Rechtsformen einer 
Zahnarztpraxis zusammen.

Praxisniederlassung Teil 4: 
Steuerpflicht mit Vorteilen
Wer sich als Zahnarzt in Deutschland niederlässt,
wird Unternehmer und geht steuerliche Verpflich-
tungen ein. Im vierten Teil der Artikelserie verrät der
Autor, welche Pflichten das sind.

Praxisniederlassung Teil 5: 
Erfolg braucht Patienten
Warum das ideale Praxiskonzept, die schönste Pra-
xiseinrichtung und die beste zahnärztliche Ausbil-
dung nichts bringen, wenn keine Patienten da sind,
erläutert der Autor in diesem Teil der Artikelserie.

Praxisniederlassung Teil 6: 
Die Zahlen im Griff – von Anfang an
Im sechsten Teil der Artikelserie beschreibt der 
Autor die Vorzüge eines Steuerungsinstrumentes,
das eine optimale betriebswirtschaftliche Auswer-
tung bietet.

Praxisniederlassung Teil 7: 
Praxiseinnahmen besser überwachen
Wie Zahnärzte sicher sein können, dass die erwirt-
schafteten Praxiseinnahmen nach der Niederlas-
sung tatsächlich ausreichen, um sämtliche Kosten
abzudecken, erklärt der Autor in diesem Artikel.

Praxisniederlassung Teil 8: 
Praxiskosten unter Kontrolle
Im achten Teil der Artikelserie erläutert der Autor,
wie Zahnärzte die Wettbewerbsfähigkeit ihrer 
Praxiskostenstruktur überprüfen und wie sie 
Optimierungspotenziale finden können.

Praxisniederlassung Teil 9: 
Was wirklich bleibt
Für die Beurteilung der Wirtschaftlichkeit einer Pra-
xis ist entscheidend, wie viel Geld tatsächlich übrig
bleibt. In diesem Artikel wird erklärt, wie Zahnärzte
die Ergebnisse unter Kontrolle haben können.

Praxisniederlassung Teil 10: 
Stellschrauben für den Erfolg
Im letzten Teil der Artikelserie beschreibt der Autor,
warum Zahnärzte, die ihren wirtschaftlichen Erfolg
mit einem professionellen Instrument steuern, klar
im Vorteil sind.
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