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Die grosse Auswahl an medizini-
scher Ausriistung macht es zahn-
arztlichen Praxen und Kliniken
schwer, die richtige Kaufentschei-
dung hinsichtlich Hygiene, Umwelt,
Arbeitsumgebung und anderer
Kriterien zu treffen. Der optische
Eindruck allein ist nicht entschei-
dend, vielmehr sollten qualifizierte
Informationen von Herstellern und
Hindlern die Grundlage bilden. Die
Einhaltung eines hohen Hygiene-
standards erfordert heute ein wesent-
lich detaillierteres Fachwissenalsnoch
beispielsweise zehn Jahre zuvor. Mit
dem Fortschritt in Forschung und

Cleveres Materialmanagement

Klinische Arbeit erfordert verschleissfeste und hygienische Produkte, die die hohe Belastung taglicher dentalmedizinischer Aufgaben tolerieren
und auch deren iibrige Anforderungen erfiillen. Dazu kommen der Anspruch einer langen Lebensdauer und eine komfortable Anschaffungslogistik.
Ausserdem spielt ein professioneller visueller Eindruck eine grosse Rolle. Von Dr. Mikael Zimmerman, Stockholm, Schweden.
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Abb. 1: Zentrale Stationen, die sogenannten ,, Tray-Preps* (PractiPal von Directa) fiir die Vorbereitung jeder spezifischen Behandlung, sind eine Methode zur Minderung des Bedarfs
an Instrumenten. Diese Methode erhiht somit die Qualitit und reduziert die Kosten. — Abb. 2: Grosse Vorratsmengen machen mehrere gleiche Instrumente und zahlreiche Schriinke
notig. Unter finanziellem Aspekt spricht viel fiir die Reduzierung der Produktmenge und die damit einhergehenden Einsparungen an Platz und Arbeitszeit. — Abb. 3: Auch der visuelle
Eindruck spielt fiir den Patienten eine entscheidende Rolle. — Abb. 4: Bei der Anschaffung der Materialien sind mehrere Qualititskriterien zu beachten: Hygiene, Haltbarkeit, Preis,
Umwelt, Arbeitsumgebung und Verbraucherfreundlichkeit.

Entwicklung miissen Kliniken ver-
suchen, ihre Hygienemassnahmen
entsprechend anzupassen.

Infektionsverbreitung
auf der Mikroebene

Aus der Makroperspektive be-
trachtet stehen die Arbeitsum-
gebung der Mitarbeiter und der
professionelle Eindruck vor den
Patienten im Mittelpunkt. Aus Sicht
der mikroskopischen Perspektive
ist jedoch vor allem Sauberkeit
wichtig. Heute wird die Infektions-
verbreitung auf der Makro-, Meso-
und Mikroebene definiert. Dabei

muss bei der Infektionspriavention
das Hauptaugenmerk auf der
Mikroebene liegen, auf der Bakte-
rien Antibiotikaresistenzen entwi-
ckeln und verbreiten. Sobald Bak-
terien aufeinandertreffen, findet
eine Infektionsverbreitung auf der
Mikroebene statt. Aus diesem
Grund stellt die Vermeidung von
Infektionsverbreitung der Mikro-
ebene heute die Basis fiir Hygiene
und Infektionsschutz dar.

Logistik und Preisfrage
Neben Hygiene- und Umwelt-
aspekten sowie der Arbeitsum-
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gebung ist eine gute Logistik aller
benotigten Produkte zu beachten.
Oftmals werden zu viele Material-
vorrite in den Behandlungsraumen
statt in einem zentralen Bereich
gelagert, in dem alle Instrumente
und Materialien aufzubewahren
sind. Dadurch wird in Praxis-
kliniken und Mehrbehandlerpra-
xen eine grossere Anzahl gleicher
Instrumente benétigt, welche
wiederum hohere Anforderungen
an die Hygienemassnahmen und
die Materiallogistik stellen. Wie in
jedem anderen Zusammenhang ist
es ausserdem wichtig, die Gesamt-

kosten wihrend der Lebensdauer
(Life Cycle Cost — LCC) anstatt
allein den Anschaffungspreis zu
bedenken, um eine wirtschaftlich
verniinftige Kaufentscheidung zu
treffen.

Gute Hygiene?

Dentalprodukte sind so zu fer-
tigen, dass sie den hochsten Stan-
dards fiir medizinische Ausriistung
erfiillen. Speziell die gesetzlichen
Bestimmungen fiir Gesundheit,
die die Patientenbetreuung mit
einem hohen Hygienestandard
vorschreiben, miissen beachtet
werden.

Dies bedeutet, dass alle Pro-
dukte einen hohen Grad an Belas-
tung und die gédngigen Reinigungs-
und Desinfektionschemikalien in
der Zahnmedizin tolerieren miis-
sen, ohne dabei an Lebensdauer
einzubiissen. Solche Bedingungen
stellen hohe Anforderungen so-
wohl an Hersteller und Héndler als
auch an Behandler und medizini-
sches Personal, sobald Einkaufs-
entscheidungen getroffen werden
miissen. Wird hierbei der Fokus
auf die Hygiene, kombiniert mit
wohliiberlegter Logistik und ange-
messenen Preisen, gelegt, werden
Investitionen in die dentale Aus-
stattung wesentlich leichter und
transparenter.

Dr.Mikael Zimmerman,
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