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Vor einer Praxisgriindung
oder -iibernahme stehen
weitreichende Entschei-
dungen an. Sie haben nicht
nur finanzielle Auswir-
kungen, sondern auch
grundlegende Bedeutung
fiir die Arbeit der folgenden
Jahre. Wer sich mit solchen
Plénen tréagt, tut gut daran,
sich griindlich zu informie-
ren und den Rat erfahrener
Kollegen und Institutionen
einzuholen. Die beste Gele-
genheit dazu bietet die In-
ternationale Dental-Schau
in K6ln vom 10. bis zum

14. Mirz 2015.

y / >>> Ganz gleich, ob man eine Neugriin-
dung anstrebt oder eine Ubernahme —zual-
lererst sollte eine moglichst genaue Analyse der
6konomischen Bedingungen und Chancen erfolgen.
So missen beispielsweise das Praxiskonzept und die
Zielgruppe mit der Wettbewerbssituation und der
Sozialstruktur des Standortes zusammenpassen.
Natirlich mussen auch alle mit der Finanzierung
zusammenhangenden Fragen geklart und mit dem
Praxiskonzept abgestimmt werden. Ausfihrliche
Beratung und Hilfestellungen erhdlt man bei ver-
schiedenenInstitutionen undVerbanden;aufder DS
sind dies unter anderem die Bundeszahnarztekam-
mer,der FreieVerband DeutscherZahnarzte sowiedie
young dentists. AuBerdem gibt es auf der IDS einen
,Career Day“.Er richtet sich an Berufseinsteiger, aber
auch an Schiiler und Studenten, die erste Kontakte
kniipfen und ihre Chancen in der Branche sondieren
mochten.
Fir die Beratung hinsichtlich der technischen Aus-
stattungeinerPraxis,aberauchandererFaktoren,bie-
tet sich auBerdem in jedem Fall ein nahe gelegenes
Dentaldepot an. Depots kennen die Situation vor Ort
in aller Regel sehr gut und haben Erfahrung damit,
was benétigt wird.

Ein Dauerbrenner:
die dentale Versorgungstechnik

Neueste Technik ist normalerweise der Standard, an
dem man sich orientiert, speziell bei einer Neugriin-
dung. Bei einer Praxisuibernahme aber gibt es oft
bewahrte Ausriistung, die nicht notwendigerweise
ausgetauschtwerden muss.Neuanschaffungensind
schlieBlichimmerauch mitnichtunerheblichen Aus-
gaben verbunden. In solchen Fallen sollte allerdings
die Moglichkeit einer Aufriistung oder einer Erwei-
terung bedacht werden, um die Praxis jederzeit ver-
anderten Erfordernissen kostengtinstig und flexibel
anpassen und weiterentwickeln zu konnen.

Zudenzentralen technischen Aggregaten gehort die
Sauganlage; fallt sie aus, kommt praktisch die ganze
Praxis zum Stillstand. Hochste Zuverlassigkeit, War-
tungsarmut und Langlebigkeit sind deshalb Merk-
male, die bei diesen Aggregaten als selbstverstand-
lich vorausgesetzt werden. Die neueste Generation
arbeitet deutlich effizienter als viele herkommliche
Systeme und bendtigt bei gleicher Leistung nur noch
rund halb soviel Strom wie ihre Vorlaufer.Dank ultra-
kompakter Bauweise sind solche Maschinen nicht
groRer als eine Mikrowelle fiir die Kiiche und kdnnen
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somit praktisch Uberall aufgestellt werden. Sie benétigen
auch keine eigens installierten Anschliisse und kénnen auch
sehr einfach zusatzlich zu vorhandenen Systemen zum Ein-
satzkommen.

Daineiner Sauganlage potenziell infektioses Material sowie
Amalgam konzentriert anfallt,empfiehlt sich auch ein kriti-
scher Blick auf die hygienische Sicherheit der Aggregate.
Stichworte waren beispielsweise Reflux, Separatoren usw.
Durchdachte Systeme sollten auch besonders wartungs-
freundlich sein.

Ein weiteres zentrales technisches System ist der Kompres-
sor. Druckluft wird nicht nur zum Trockenblasen benétigt,
sondern auch Antrieb von zahnarztlichen Turbinen. Auch
ohne Druckluft geht deshalb sehr schnell gar nichts mehrin
derPraxis.Flrdieim Dauerbetrieblaufenden Anlagen gelten
die gleichen Kriterien wie fur die Sauganlage. Anlagen der
jlingsten Generationarbeiten nicht nureffizienterund somit
sparsamer.Siesindzudemwesentlich kompaktergebautals
altere Modelle und kdnnen infolgedessen meistens flexibler
eingesetzt werden.Beieiner Praxistibernahmewird durch ei-
nen Austausch unter Umstanden ein zusatzlicher Raum frei,
derbis dato nurdemKompressor und eventuell weiterer Tech-
nikvorbehaltenwar.Damitkannaucheineanfangszuknappe
Platzkalkulation korrigiert werden, wenn spater noch ein
weiterer Kollege hinzukommt oder beispielsweise ein zu-
satzliches Prophylaxezimmerbenotigt wird. Oft muss dann
sowieso leistungsfahigeres Gerat angeschafft werden, weil
die vorhandene Druckluftkapazitat nicht mehrausreicht.
Beieiner PraxisneugriindungsolltedeshalbderPlatz nichtzu
knapp kalkuliert werden. Mit einem Kompressor, der sich un-
problematisch erweitern lasst, bleibt man flexibel und kann
sich veranderten Bedingungen ohne groBen Aufwand an-
passen. Die Industrie, speziell fiihrende Hersteller mit lang-
jahriger Erfahrung, bieten hierflir verschiedene Modelle an.

Mehr sehen: bildgebende Diagnostik

Im Bereich der Rontgendiagnostik ist die technische Wei-
terentwicklung untbersehbar; digitale Systeme sind heute
Standard.Stehteine Praxisiibernahme an,muss man sich oft
entscheiden: Viele betagte konventionelle Anlagen funktio-
nieren auch nach mehreren Jahrzehnten noch einwandfrei
und mussen nicht unbedingt ersetzt werden. Verwendet
man sie weiter, spart man sich immerhin die Kosten einer
neuen Anlage. Allerdings arbeitet man mit digitalen Syste-
men wesentlich effizienter und komfortabler, Investitionen
in diese Technik sind also auf jeden Fall gut angelegt. Allein
die damit einhergehenden Vernetzungsmoglichkeiten,auch
mit Kollegen und Kliniken, sparen enorm viel Zeit und fiihren
zueinem reibungsloseren Arbeitsfluss.

Digitale Rontgendiagnostik arbeitet entweder mit Sensoren
oder mit Speicherfolien. Wahrend Sensoren das Bild etwas
schnellerzurVerfiigungstellen,missen Speicherfolien nach
der Belichtung noch ausgelesen werden. Andererseits sind
Sensoren dicker und manche Patienten empfinden sie daher
alsunangenehm.Speicherfolien dagegen sind diinn und fle-
xibelund konnen den jeweiligen Zahn-oder Gebissgegeben-
heiten leichter angepasst werden.
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Eine zunehmende Rolle spielt das dreidimensionale
Rontgen. Bei komplexeren implantologischen Be-
handlungen ist es heute oft schon Standard. Auch
in anderen Spezialdisziplinen, wie der Endodontie,
gewinnt 3-D-Rontgen immer mehran Bedeutung.
Fluoreszenzkameras sind besonders bei der Karies-
diagnose sehr hilfreich. Man kann mit guten Gera-
ten einen ganzen Kariesstatus so schnell erstellen
wie beim Durchgang mit dem Spiegel. Zudem kon-
nen die Daten digital und patientenbezogen abge-
speichert werden und die Entwicklung Uber langere
Zeitraume hinweg darstellen. Solche Aufnahmen
veranschaulichen dem Patienten besser als jedes
herkommliche Rontgenbild, wie es um seine Zahne
bestelltist.

1+1=3 - Vernetzung mehrt den Nutzen

Wieesumdie Praxistechnik steht,lasst sich mit guter
Software tbersichtlich darstellen. Komplexere Tech-
nik muss nicht notwendigerweise auch aufwendige
Steuerung oder Kontrolle bedeuten. Durchdachte
Software zeichnet sich durch einfache Handhabung
und Ubersichtliche Darstellung aus. Wichtig sind
auch die Vernetzungsmoglichkeiten mit Kollegen,
Kliniken usw. Dazu gehort dann die Kompatibilitat
mit anderen Programmen und moglichst vielfaltige
Datenaustauschmoglichkeiten. Besonders komfor-
tabel arbeitet man, wenn alle relevanten Daten je-
derzeit auf dem Monitor abgebildet werden kdnnen
und die Software die wichtigsten Steuerungen au-
tomatisch vornimmt. In aller Regel kénnen dies Pro-
gramme leisten, die vom Hersteller der aufeinander
abgestimmten Systeme geliefert werden.

Alle Hersteller der angefiihrten Kategorien findet man
Uberdie IDS-Homepage (www.ids-cologne.de) unter
Aussteller/Produktgruppen/zahnarztlicher Bereich.

Fazit: auf nach Kéln!

Wer vorhat, eine Praxis zu Gbernehmen oder zu griin-
den, kann sich auf ein umfangreiches Informations-
und Beratungsangebot stitzen. Die IDS in KéIn bie-
tet daflir Anlaufstellen in einer Dichte, wie sonst nir-
gendwo anders. Die geballte Kompetenz verschiede-
ner Verbande und Berufsorganisationen sollte jeder
Berufsanfanger oder Interessierte ebenso nutzen,
wie die Informationen und Veranstaltungen der Un-
ternehmen.<<<
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